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Билет 1. Общество и экономика. Предмет и важность изучения макроэкономики. Основные макроэкономические проблемы.

В учебной и научной литературе, средствах массовой информации часто используется термин «общество». Следует отметить, что существует широкое и узкое понимание этого термина. Общество в широком смысле – это совокупность исторически сложившихся форм совместной деятельности людей. В узком смысле – определенный этап человеческой истории, определенная форма социальных отношений. Основу любого общества составляют экон-ие отношения или экономика.

Экономика – это совокупность экон-их отношений между людьми, возникающих в процессе производства, распределения, обмена и потребления хозяйственных благ.

Экономика – это совокупность отраслей и сфер деятельности. 

Экономика – это способ организации хозяйственной деятельности.

С т. з. уровня эк-го анализа эк-ку подразделяют на: микроэк-ку, макроэк-ку и интрэк-ку или мировую эк-ку.

Макроэкономика – эк-а о функционировании национального хозяйства как единого целого.

Макроэкономика – наука, об агрегированном поведении.

Предметом макроэк-ки является экон-ие процессы на уровне общества, экономика рассматривается как единое целое. Кроме того, макроэкон-ой изучаются некоторые вопросы, имеющие микроэк-ий характер, но служащие основой для формирования макроэкон-их концепций. К ним относится, в частности, теория потребления и теория инвестиционных решений.  

Считается, что микроэк-ка как наука возникла в 30 г. 20 в.. Ее основателем явл. Английский экономист Джон Кейнст. В своей книге «Общая теория занятости, процента и денег» он доказал возможность существования в рыночной эк-ке устойчивого состояния большой безработицы и недоиспользованных производственных мощностей. Он также обосновал необходимость гос. регулирования эк-ки, считая при этом, что правильная бюджетно-налоговая кредитно-денежная политика гос-ва может воздействовать на производство, сокращая тем самым безработицу и уменьшая продолжительность эк-ких кризисов.

Макроэк-ка тесно связана с микроэк-ой и общей эконом-ой теорией. Общую эконом-ую теорию и микроэк-у объединяют в единую категорию и понятие. Общая экономическая теория делает акцент на причинно следственные связи между процессами и явлениями, а классическая макроэк-ка функциональные зависимости между процессами и явлениями. 

Связь микроэк-ки и макроэк-ки проявляется в том, что макроек-ка базируется на теоретических основах микроэк-ки. Разница состоит в том, что микроэк-ка изучает закономерности поведения субъектов эк-ки, а макроэк-ка закономерности развития национальной и мировой эк-ки.

Основные макроэк-ие проблемы:

1. Экон-ий рост

2. Инфляция

3. Безработица

4. Цикличность экон-го развития

5. Положительный торговый баланс

6. Выработка эффективной микроэк-ой политики

Макроэк-ая политика это система мер и мероприятий направленных на решение соц. и микроэк-их проблем. Основные цели:

1. Обеспечение устойчивых темпов роста эк-ки, производственных достижений более высокого жизненного уровня населения, обеспечения высокой занятости при небольшой вынужденной безработицы

2. Обеспечение эконон-ой защищенности гарантируемой достойное сущ-ие безработных, нетрудоспособных и детей.

3. Обеспечение общей эконом-ой безопасности, т. е. сохранение равновесия в экономике.

4. Обеспечение продовольственной эконом-ой безопасности.

Виды макроэкон-ой политики

1. Антициклическая политика

2. Антиинфляционная политика

3. Политика экон-го роста

4. Политика стабилизации и др.

Инструменты макроэк-ой политики

1. Денежно-кредитная политика (проводит ЦБ)

2. Бюджетно-налоговая политика

3. Соц. политика

4. Внешняя экон-ая политика

Билет 2. Методы макроэкономического анализа

 Метод — это совокупность приемов, способов, принципов, с помощью которых определяются пути достижения целей исследования. Их можно подразделить на общенаучные и специфические методы исследования.

Общенаучные методы исследования включают: метод научной абстракции, ана​лиз и синтез, индукцию и дедукцию, метод единства исторического и логического, сис​темно-функциональный анализ и др.

Основными специфическими методами исследования в макроэкономике явля​ются: агрегирование и моделирование.

Агрегирование -  укрупнение экономических показателей посредством их объе​динения в единый общий показатель (создание агрегатов, совокупных величин).

Агрегированные величины характеризуют развитие экономики как единого целого: валовой продукт (а не выпуск отдельной фирмы), общий уровень цен (а не цены на кон​кретные товары), рыночная процентная ставка (а не отдельные виды процента), уровень инфляции, уровень занятости, уровень безработицы и т. д.

Макроэкономическое агрегирование распространяется, прежде всего, на субъекты эко​номики. На макроуровне субъекты экономики группируются в четыре сектора экономики:
1.   сектор домашних хозяйств

2.   предпринимательский сектор

3.   государственный сектор

4.   сектор «остальной мир».

Сектор домашних хозяйств - совокупность частных хозяйственных ячеек внутри страны, деятельность которых направлена на удовлетворение собственных потребностей. Домашние хозяйства являются собственниками факторов производства, находящихся в част​ной собственности. За счет их продажи или предоставления в аренду домашние хозяйства по​лучают свой доход, который распределяют между текущим потреблением и сбережением.

Предпринимательский сектор представляет собой совокупность всех фирм, заре​гистрированных внутри страны. Фирма — это организация, созданная для производства и реализации благ. Экономическая активность предпринимательского сектора сводится к спросу на факторы производства, предложению благ и инвестированию.

Под государственным сектором подразумевается деятельность государственных организаций. Экономическая активность государства как макроэкономического субъекта проявляется в закупке благ, взимании налогов и предложении денег.

Сектор остальной мир (заграница) — это экономические субъекты, имеющие по​стоянное местонахождение за пределами данной страны, а также иностранные государст​венные институты. Воздействие заграницы на национальную экономику осуществляется через взаимный обмен товарами, услугами, капиталом и национальными валютами.

Макроэкономическое агрегирование распространяется и на рынки. Множество микроэкономических рынков на макроуровне группируется в следующие типы:
•    рынок товаров и услуг (рынок благ);

•    финансовый рынок

•    рынок факторов производства.

Билет 3. Потоки ресурсов и запасов. Макроэк-ий кругооборот и воспроизводство экон-их благ.

В результате взаимодействия макроэк-их субъектов между ними формируются взаимосвязи, определяющие устойчивые закономерности развития всей национальной эк-ки. Анализ этих взаимосвязей проводится на базе общей модели кругооборота продуктов и подходов. В теории макроэк-ки различают 3 модели кругооборота:

- модель кругооборота зарытой эк-ки без участия гос-ва и иностранного сектора. Эта модель охватывает только два сектора: частные домашние хозяйства и предпринимательский сектор

- модель кругооборота с участием государства. Государство влияет на кругооборот в обществе посредствам заказов предпринимательскому сектору, выступает в качестве производителя благ, оказывает продержку домашним хозяйствам и бизнесу и получает от них налоги.

- модель кругооборота в открытой эк-ке. Данная модель предусматривает участие иностранного сектора. Иностранный сектор связан с эк-ой системой 3 способами: через импорт товаров и услуг, через экспорт товаров и услуг и через международные финансовые операции.

Наиболее известной теоретической моделью, которая отображает устойчивые, реальные и денежные потоки между экон-ми субъектами, является модель круговых оборотов. Данная модель предполагает:

1. взаимодействие домашних хозяйств, фирм, госсектора и сектора «остальной мир»

Госсектор включает в себя:

1. гос-ые предприятия и учреждения

2. разведанные запасы полезных ископаемых

3. страховые запасы гос-ва, включает золотой запас

4. гос-ый кредит

5. ценные бумаги

В макроэкономике используется группировка, связанная со способом измерения переменных во времени: переменные запаса и переменные потока.

2. взаимодействие рынков факторов производства, благ и финансового рынка.

Ограничивающие условия данной модели:

1. не принимается во внимание возможное изменение цен

2. величины потоков и расходов являются неизменными.

3. не рассматриваются процессы происходящие внутри секторов

4. не изучаются проблемы экологии

В модели используются различные экон-ие переменные:

1 группа:

- экзогенные показатели

- эндогенные показатели

Экзогенные представляют собой исходную информацию и задаются до построения модели. К ним обычно относят: 

- налоги

- денежная масса

- государственные расходы

Эндогенные показатели формируются в нутрии модели под воздействием внешним экзогенных переменных.

2 группа: 

- переменные запасы

- переменные потоки.

Различие между переменными потока и переменными запаса состоит в том, что первые отражают передачу ценности субъектами друг другу в процессе экон-ой деятельности, вторые – накопление и использование ценностей субъектами. Переменные потока измеряются в единицу времени, как правило, в месяц, в квартал, в год. Переменные запаса могут быть измерены только в определенный момент времени, например, на начало или конец года. Так, инвестиции являются потоковыми величинами, а накопленный в результате капитал – запасом. Бюджетный дефицит – потоковая величина, а гос-ый долг представляет собой запас.

Между запасами и потоками в эк-ке сущ-ет взаимосвязь: потоки вызывают изменения в запасах. Однако при определенных обстоятельствах показатели запасов и потоков могут изменяться независимо друг от друга.

Взаимосвязь между потоками расходов и доходов отражается в бюджете каждого макроэк-го субъекта. Бюджет будет сбалансирован, если суммарные значения указанных потоков будут равны между собой.

Билет 4. Макроэкономические модели.

Моделирование — это описание экономических процессов или явлений на форма​лизованном языке с помощью математических символов и алгоритмов с целью выявления функциональных зависимостей между ними. Оно позволяет получить достаточно полное представление о характере происходящих в экономике процессов, определить тенденции развития экономики.

В макроэкономике используется множество экономико-математических моделей, которые можно классифицировать следующим образом:

•    абстрактно-теоретические и конкретно-экономические;

•    краткосрочные и долгосрочные. Краткосрочные модели допускают, что цены на некоторые товары и услуги не являются гибкими и не приспосабливаются к из​менениям спроса. В долгосрочных моделях цены гибкие и реагируют на изме​нение спроса и предложения;

•    линейные и нелинейные (характер взаимосвязей элементов);

•    закрытые (представлена только национальная экономика) и открытые (учиты​вающие воздействия иностранного сектора на национальную экономику);

•    равновесные и неравновесные;

•    статические и динамические. В статических моделях все экономические пока​затели привязываются к определенному моменту времени. В динамических мо​делях рассматривается временная взаимосвязь экономических показателей.

В моделях используются различные экономические переменные. Одна их класси​фикация — экзогенные и эндогенные. Экзогенные (внешние) переменные представляют исходную информацию. Они задаются до построения модели. Обычно в качестве экзоген​ных параметров в макроэкономических моделях выступают государственные расходы, ставка налогообложения и величина предложения денег. Эндогенные (внутренние) пе​ременные формируются внутри модели и определяются в ходе расчетов по модели. К числу эндогенно определяемых параметров относятся объемы занятости и выпуска, уров​ни инфляции и безработицы и т. д.

Функциональные связи между экзогенными и эндогенными величинами бывают следующих видов:

•       поведенческие (отражают предпочтения экономических субъектов) Примером такого рода зависимостей могут служить функции потребления или инвестици​онного спроса;

•       технологические (показывают технологические зависимости в экономике). В частности, производственная функция, выражающая связь между объемом и факторами производства;

•       дефиниционные (отражают содержание явлений и их структуру). Например, определения совокупного спроса, безработицы, инфляции;

•       институциональные (выражают зависимости, вытекающие из институционально установленных в экономике норм и правил). К их числу можно отнести сумму налоговых поступлений как функцию дохода и установленной налоговой ставки.

Другая классификация экономических переменных связана со способом их измере​ния во времени: переменные запаса и переменные потока. Переменные запаса характеризуют состояние объекта исследования на определенную дату. Они могут быть измерены только в определенный момент времени, например, на начало или конец года. Переменные потока характеризуют течение экономических процессов во времени и измеряются в единицу времени, как правило, в месяц, в квартал, в год. Так, инвестиции являются потоковыми величинами, а накопленный в результате капитал – запасом. Бюджетный дефицит – потоковая величина, а государственный долг представляет собой запас. Между запасами и потоками в экономике существует взаимосвязь: потоки вызывают изменения в запасах. Однако при определенных обстоятельствах показатели запасов и потоков могут изменяться независимо друг от друга.

Билет 5. Понятие и структура экон-ой системы (ЭС).

Под ЭС понимают совокупность всех экон-их процессов (производства, распределение обмен и потребление), которые происходят в обществе на основе имеющихся отношений к собственности и организационно – правовых норм.

ЭС – это целостное единство производителей и потребителей, находящихся между собой во взаимной связи и взаимодействии.

Определяющими частями любой ЭС являются такие сферы деятельности, как производство, распределение, обмен и потребление.

Производство – решающая сфера ЭС, поскольку именно здесь создается множество разнообразных благ, удовлетворяющих потребности человека.

Распределение – это система, определяющая, кому достанутся результаты производства, кто станет их собственником. Отношение распределения играет существенную роль в определении материального положения различных слоев общества, формирование соц-го партнерства, росте эффективности эк-ки.

Обмен – основан на общественном разделении труда. Это стадия предполагает обмен деятельностью между участниками экономики. 

Потребление – это конечная цель любой ЭС. Потребление находится в прямой зависимости от производства, но в то же время оказывает на него активное воздействие.

Структура ЭС:

1. Уровень развития материально-производительных сил

2. Отношение собственности

   - субъективно субъективные отношение

   - субъективно объективные отношение

3. Характер регулирования экономики

   - традиции и обычаи

    - саморегулирование

   - гос-ое регулирование

4. Организационно-правовые формы предпринимательской деятельности

5. Система стимулов и мотивации производства

  - традиции и обычаи

   - моральный стимул

   - материальный: оплата, прибыль

Функционирование экономической системы нацелено нВ выполнение следующих важнейших эклн-их задач:

1. формирование обеспечения работоспособности экономики

2. координация всех видов экон-иой деятельности

3. реализация соц-ых целей

В зависимости от содержания того или иного элемента, особенности его взаимосвязи с другими элементами, решения основных экон-их вопросов, а также достижение целей ЭС могут быть диферинцированы на различные виды.

Билет 6. Классификация ЭС. Виды ЭС.

В настоящее время существует несколько подходов к классификации ЭС.

- формационный

- стадийный

- цивилизационный

- организационный

Формационный подход. (Формация = надстройка + базис (производственные силы и производственные отношения)). В соответствии с формационным подходом историческое развитие общества сводится к смене одной общественно-экон-ой формации другой, более прогрессивной. Основоположниками формационного подхода являются марксисты (Карл Маркс). История развития общества, согласно этому подходу, - это пять общественно-экон-их формаций: первобытнообщинная, рабовладельческая, феодальная, капиталистическая и коммунистическая, состоящая их двух стадий: социализма и коммунизма. В основе каждой формации лежит определенный способ производства, представляющий единство производительных сил и производственных отношений.

В настоящее время формационный подход не находит широкого круга сторонников в научном мире. Это связано с тем, что в ряде стран, прежде всего азиатских, эта классификация вообще не применима к процессу исторического развития. Более того, за пределами формационного подхода остается человек с его потребностями и ценностями. Все это обусловливается поиск новых критериев, посредством которых можно провести анализ общественного развития.

Стадийный подход. В 20 веке теорию «стадий экон-го роста» развил американский ученый Уолтер Ростоу. По его мнению, общество в своем развитии проходит пять стадий: традиционное общество (примитивная техника, преобладание с/х в экономике, господство крупных землевладельцев); переходное общество (централизованное гос-во, предпринимательство); стадия «сдвига» (промышленная революция); стадия «зрелости» (НТР, господство городского населения); стадия «массового потребления» (приоритетная роль сферы услуг, производства потребительских товаров). В 71 г. он выделяет 6 стадию: стадия поиска качества жизни. Основным фактором развития общества, как считают сторонники теории «стадий», являются производительные силы. 

Цивилизационный подход. Суть цивилизационного подхода заключается в том, что историческое движение общества рассматривается как развитие различных этапов (циклов) цивилизации. В основе лежит уровень развития матер-ой и дух-ой культуры, а также человеческие ценности.

На основе циклического подхода осуществляются различного пода классификации. Наибольший интерес представляет терия циклического развития общества, смены цивилизаций. В соответствии с этой концепцией, в общественном развитии выделяется семь цивилизаций: неолитическая, которая длилась 30 – 35 веков (в России 20-30 столетий); восточно-рабовладельческая – 20-30 столетий в мире (в России – 15-16); античная – 12-13 веков в мире (в России 11-12); раннефеодальная – 7 столетий в мире (в России – 7 столетий); прединдустриальная- 4,5 столетия в мире (в России – 2,5); индустриальная – соответственно 2,3 и 1,5 столетия; постиндустриальная – 1,3 столетия в мире (в России – 1,4).

Цивилизационный подход рассматривает развитие общества как естественный, эволюционный процесс. В центре внимания рассматриваемой теории находится человек с его постоянно растущими потребностями, научные, экономические, культурные ценности. 

 Организационный подход. Классификация экон-их систем на основе способа организации хозяйственной деятельности учитывает следующие признаки:

- форма собственности на факторы производства;

- кто и как принимает основные экон-ие решения;

- способ координации экон-ой деятельности;

- мотивы, стимулирующие ведение экон-ой деятельности.

Эти критерии позволяют выделить следующие экон-ие системы: традиционная экономика, плановая эк-ка, рыночная эк-ка, переходная эк-ка. В настоящее время такая классификация систем является наиболее распространенной.

Одним из видов ЭС является традиционная эк-ка. Традиционная эк-ка это система при которой основные экон-ие решения принимаются дицентрелизованно с ориентацией на традиции и обычаи. Особенности:

1 многоукладность (уклад – это форма хоз-ой деятельности, способ создания продукта и т. д.)

2 основа эк-ки это с/х, преимущественно земледелие

3 натуральный характер производства (все что создается то  и потребляется)

4 община играет значительную роль в перераспределении благ

5 система ценностей жесткая, деревенская

цели общества

- стабильность

- порядок

- физ-ое выживание

- передача ценностей из поколения в поколение

6 цикличность этого развития обусловлена природными факторами

7 на протяжении длительного периода времени 100-200 лет достигается не более чем 0-ой экон-ий рост.

Другим видом ЭС является плановая эк-ка. Плановая эк-ка это экон-ая система, при которой основные эк-ие решения принимаются централизованно гос-ыми органами управления. В рамках ее различают:

- командно-административную

- планово-демократическую

Планово-демократическая эк-ка (классический пример Франция, Германия, Индия) основные черты:

1. сочетание гос-ой и частной собственности

2. общий характер планирования

3. сбалансированность, достигается как при помощи административных, так и при помощи экон-их методов.

Командно-административная. Основные характеристики

1. Преобладание гос-ой собственности (90-100 %)

2. Сбалансированность в эк-ки достигается административными методами.

3. центральный характер планирования, управления и образования.

4. Элитарный характер ценности: слова, доблесть и власть.

5. Интересы отдельного человека подчиняются интересам малой группы (трудовой коллектив, семья). Малая группа подчиняется большой группе, а большая гос-ву.

6. В краткосрочном периоде система способна обеспечить высокие темпы экон-го роста (20 %). В долгосрочном периоде от 50 лет система стремится к консервации достигнутого уровня, что ведет к застою и деградации.

В настоящее время одним из самых распространенных видов ЭС является рыночная эк-ка. Это ЭС которая основывается на частной собственности товарно-денежных отношений, в свободной конкуренции потребителей и производителей.

Развитие в 3 этапа:

1. эпоха свободной конкуренции или чистый капитализм (конец 17-20в)

2. смешанная эк-ка (30 г 20 в)

понятие смешанной включает в себя 

         -сочетание плана и рынка

         -многоукладность, т. е. сочетание:

1. трудовой частной собственности 

2. индивидуальный и корпоративный с применением наемного труда

3. коопретивный

4. гос-ый форм собственности.

3. социально-рыночная эк-ка, это система при которой экон-ая свободная конкуренция огранич-ся в целях социального выравнивания общества и соц-ых проб (впервые появилась в Германии).

Передавая эк-ка – это ЭС которая находится в состоянии перехода от одной ЭС к другой более прогрессивной.

Передавая эк-ка – это эпоха структурных и институциональных преобразований в экономике.

Структурные преобразования предполагают изменение принципов организации и функционирования важнейших отраслей и сфер в эк-ки.

Институциональные преобразования – преобразования общественной системы включая все ее составляющие, а именно морально-нравственную, правовую и экон-ую. 

Билет 7. Рыночная экономика и этапы ее развития. Макроэкономическая сбалансированность на основе рыночных методов хозяйствования.

Рыночная экономика — это экономика, основанная на товарно-денежных отно​шениях, господстве частной формы собственности на экономические ресурсы, свободной конкуренции производителей и граждан. В настоящее время рыночная экономика являет​ся одним из наиболее распространенных видов экономической системы.

При рыночной экономике основные экономические решения принимаются само​стоятельно производителями и потребителями. Первые на свой страх и риск принимают решения о том, какие товары и услуги производить, в каком количестве, посредством ка​кой техники и для кого. Вторые самостоятельно делают выбор, какую продукцию приоб​ретать и у каких производителей. Выбор осуществляется под воздействием ряда факторов (цена, качество и т. п.).

Сбалансированность экономики достигается посредством рыночного механизма. Его основными элементами являются спрос и предложение. С учетом их соответствия формируются цены на товары и услуги, являющиеся основным сигналом для увеличения или сокращения их производства.

Рыночная экономика неразрывно связана с экономической самостоятельностью производителей, что заставляет их работать эффективно, с большей ответственностью. Это способствует внедрению достижений науки и техники в экономику, экономии ресур​сов, повышению квалификации работников и т. д. Производители имеют прямую эконо​мическую заинтересованность в конечных результатах труда.

Рыночная экономика проходит в своем развитии следующие стадии:

1.   Классический капитализм;

2.   Смешанная экономика;

3.   Социальная рыночная экономика.

Билет 10. Макроэкономическая политика в условиях традиционной экономики.

Традиционная экономика — это экономика, в которой традиции и обычаи опре​деляют практику использования ресурсов. Для стран с традиционной экономикой харак​терно существование различных форм хозяйствования, основанных на общинной и мел​кой частной собственности.

В рамках натурально-общинного уклада ключевые экономические решения прини​маются небольшой группой лиц (совет старейшин) или одним человеком (глава рода, племени). Крестьяне, ремесленники, работающие на базе мелкой частной собственности, осуществляют такие решения самостоятельно.

В традиционной экономике существуют разные стимулы к ведению экономической деятельности. Натурально-общинный уклад базируется на материальных стимулах к тру​ду, связанных в основном с необходимостью удовлетворения жизненных элементарных потребностей. Мелкотоварное производство ориентируется на превышение доходов над расходами. Однако с учетом того, что в большинстве случаев оно основано на личном труде крестьян, ремесленников, размеры возможного дохода не так значительны. Тради​ционная экономика основана на отсталой технике, господстве ручного труда, сельскохо​зяйственном производстве. Использование передовых технологий, распространение новой информации сдерживаются сложившимися в обществе традициями, обычаями.

Билет 11. Переходная экономика и ее признаки. Особенности макроэкономической политики в условиях переходной экономики.

Переходная экономика — экономика, находящаяся в процессе перехода (транс​формации) от одной экономической системы к другой. Такой переход, как правило, зани​мает длительный отрезок времени (от десятилетий до столетий).

В настоящее время экономика многих постсоциалистических стран характеризует​ся как переходная экономика. В этих странах происходит переход от командной плановой экономики к рыночной экономике. Вместе с тем переходная экономика не есть продукт конца XX века. Например, экономика ведущих ныне стран в конце XVIII — первой поло​вине XIX веков являлась также переходной. В этот период в указанных странах осуществ​лялся переход от традиционной экономики к рыночной экономике. Аналогичный процесс протекал в России в 1861—1913 годах.

Характерной чертой переходной экономики является одновременное существование экономических отношений старой системы и новых, присущих зарождающейся системе. Для экономики переходного типа характерно наличие разных типов хозяйствования, обострение социально-экономических отношений. Продолжительность переходного пе​риода зависит от уровня развития общества, исторических традиций и т. д.

В России в течение более семи десятилетий существовала советская модель ко​мандной плановой экономики. На рубеже 80—90-х годов XX века начался переход к рыночной экономике. В отличие от ряда восточноевропейских постсоциалистических стран Россия была наименее подготовлена к такой трансформации. Это объясняется действием таких факторов, как:

•    отсутствие частной собственности, легального частного сектора;

•     чрезмерная  роль  государства  в  экономике,  что  на  практике  привело  к ее I огосударствлению;

•    отсутствие предпринимателей, потеря духа предпринимательской инициативы у населения;

•    господство в экономике государственных монополий:

•    неэффективная     структура     экономики     (доминирующая     роль     военно-промышленного комплекса, второстепенное отношение к развитию отраслей социальной сферы, а также отраслей, создающих потребительские блага);

•    низкое качество многих видов отечественной продукции, не позволяющее им конкурировать с аналогичными зарубежными продуктами;

•    негативное  отношение большей  части населения к рыночным отношениям, предпринимателям;

•    неподготовленность людей к существованию в условиях рыночной экономики, В настоящее время в России сформирован частный сектор экономики, создана ры​ночная инфраструктура, осуществлены соответствующие институциональные преобразо​вания. Все это позволяет говорить о том, что российская экономика все больше носит ры​ночный характер.

Билет 13. Экономическое содержание собственности. Объекты и субъекты собственности.

Отношения собственности являются определяющими во всей совокупности эконо​мических отношений общества. Они оказывают существенное влияние на хозяйственный механизм, развитие экономической системы, а также на практическую реализацию соци​ально-экономической политики.

 Собственность — это система отношений между людьми, характери​зующая форму присвоения благ: в первую очередь — форму присвоения факторов произ​водства.

Следует различать собственность как экономическую категорию и юридическое право собственности. Первое выражает отношения собственности, возникающие между людьми в процессе общественного производства. Собственность как юридическая катего​рия лишь констатирует эти отношения с помощью особых юридических норм, правил и процедур.

Субъекты собственности представляют лица, которые вступают в отношения собственности (физические и юридические лица, государство).

Объекты собственности объединяют ТО, по поводу чего возникают отношения собственности (природные ресурсы, здания, сооружения, оборудование, ценные бумаги, деньги, результаты интеллектуального труда и т. д.).

Собственность — обладание исключительными правами, определяющими владе​ние, исключение и ограничение доступа, передачи, контроля и ответственности за то, чем владеешь. Очень важным вопросом является определение собственника и предоставление ему реального права собственности. Только в этом случае собственник может получать выгоду от экономической эксплуатации объекта собственности.

Право собственности включает целый комплекс (или «пучок») прав. К наиболее важнейшим правам относятся:

•     право владения — это фактическое обладание имуществом и удержание его в собственном владении;

•     право пользования — возможность эксплуатации имущества, извлечения из не-го полезных свойств и (или) получения от него доходов;

•     право распоряжения — возможность собственника по своему усмотрению и в своих  интересах  совершать действия,  определяющие  юридическую  судьбу имущества. Это право определяет возможность реально распоряжаться объек​тами собственности.

Право собственности предполагает, что собственник несет определенную ответст​венность за принадлежащее ему имущество. Собственник осуществляет все расходы, свя​занные с содержанием принадлежащего имущества. Риск случайной гибели или случайно​го повреждения имущества также несет собственник, если иное не предусмотрено зако​ном или договором.

Право собственности может принадлежать одному лицу (собственнику) или группе лиц — общая (коллективная) собственность.

Право собственности одного лица (собственника) означает, что собственник само​стоятельно решает вопросы, связанные с отношением владения, пользования и распоря​жения имуществом.

Право общей собственности предполагает, что имущество, находящееся в собст​венности двух или нескольких лиц, принадлежит им на праве общей собственности. В рамках общей собственности различают:

•    долевую собственность (имущество двух или нескольких лиц находится в об​щей собственности с определением доли каждого из собственников в праве собственности);

•    совместную собственность (имущество двух или нескольких лиц находится в общей собственности без определения доли каждого из собственников в праве собственности).

Собственник может сам управлять своим имуществом или передать его в довери​тельное управление. Доверительный управляющий обязан осуществлять управление имуществом в интересах собственника или указанного им третьего лица. Передача иму​щества в доверительное управление не влечет перехода права собственности на него к до​верительному управляющему.

Объектом доверительного управления являются предприятия, отдельные объекты, относящиеся к недвижимому имуществу, ценные бумаги и т. п. Самостоятельным объек​том доверительного управления не могут быть деньги (кроме особых случаев).

Билет 14. Право собственности. Теория прав собственности.

Право собственности включает целый комплекс (или «пучок») прав. К наиболее важнейшим правам относятся:

•     право владения — это фактическое обладание имуществом и удержание его в собственном владении;

•     право пользования — возможность эксплуатации имущества, извлечения из не-го полезных свойств и (или) получения от него доходов;

•     право распоряжения — возможность собственника по своему усмотрению и в своих  интересах  совершать действия,  определяющие  юридическую  судьбу имущества. Это право определяет возможность реально распоряжаться объек​тами собственности.

Право собственности предполагает, что собственник несет определенную ответст​венность за принадлежащее ему имущество. Собственник осуществляет все расходы, свя​занные с содержанием принадлежащего имущества. Риск случайной гибели или случайно​го повреждения имущества также несет собственник, если иное не предусмотрено зако​ном или договором.

Право собственности может принадлежать одному лицу (собственнику) или группе лиц — общая (коллективная) собственность.

Право собственности одного лица (собственника) означает, что собственник само​стоятельно решает вопросы, связанные с отношением владения, пользования и распоря​жения имуществом.

Право общей собственности предполагает, что имущество, находящееся в собст​венности двух или нескольких лиц, принадлежит им на праве общей собственности. В рамках общей собственности различают:

•    долевую собственность (имущество двух или нескольких лиц находится в об​щей собственности с определением доли каждого из собственников в праве собственности);

•    совместную собственность (имущество двух или нескольких лиц находится в общей собственности без определения доли каждого из собственников в праве собственности).

Собственник может сам управлять своим имуществом или передать его в довери​тельное управление. Доверительный управляющий обязан осуществлять управление имуществом в интересах собственника или указанного им третьего лица. Передача иму​щества в доверительное управление не влечет перехода права собственности на него к до​верительному управляющему.

Объектом доверительного управления являются предприятия, отдельные объекты, относящиеся к недвижимому имуществу, ценные бумаги и т. п. Самостоятельным объек​том доверительного управления не могут быть деньги (кроме особых случаев).

Билет 15. Формы собственности в рын-ой эк-ке. Объекты и субъекты собственности. Особенности гос. собственности.

Форма собственности – это ее вид по субъекту. В макроэк-ой теории выделяют следующие формы собственности.

Частная собственность. Субъектами частной собственности являются граждане и юр-ие лица. Объектом частной собственности может быть любое имущество. В условиях рыночной экономики верхний предел частной собственности количественно не может быть ограничен.
Частная собственность способствует тому, что экономическая деятельность ведется эффективно и ответственно. Обеспечивается экономная эксплуатация объектов частной собственности, принимаются меры к ее приумножению.
В настоящее время многие экономисты подразделяют частную собственность на индивидуальную и коллективную собственность.
Индивидуальная собственность - это такой вид собственности, когда право собственника на имущество принадлежит одному лицу. Субъектом индивидуальной собственности может быть как физическое, так и юридическое лицо. В индивидуальной собственности граждан могут находиться денежные средства, ценные бумаги, транспортные средства, и т. д.
Коллективная собственность - это такая собственность, когда право собственности принадлежит группе лиц. Наиболее распространенными формами коллективной собственности являются кооперативная, партнерская и акционерная собственность.
Кооперативная собственность - это собственность лиц (5 и более), объединивших свои средства для ведения совместной деятельности. Кооперативная собственность возникает в результате денежных и иных имущественных взносов лиц, доходов, полученных от реализации продукции. В России коопер-ая собственность – это предоставление услуг.
Партнерская собственность возникает, когда право собственности принадлежит двум и более лицам. Предполагает образование складного или долевого капитала и явл. основой для образования обществ и товариществ.
Акционерная собственность образуется в результате выпуска и реализации акций. Предполагает образование акцион-го капитала, который подразделяется на фиктивный (акции) и действительный (деньги, средства производства). Держатели акций относятся к субъектам акционерной формы собственности.

Собственность совместных предприятий – предполагает объединение имущества отеч-ых и иностр-ых предприятий.

Смешанная собственность - собственность, основанная на сочетании разных форм собственности.

Комбинированная собственность – объединяет различные формы собственности при сохранении каждой из них своего особенного содержания (совместные предприятия, холдинги тресты)
Государственная собственность - это имущество, принадлежащее на праве собственности государству. В Российской Федерации различают две формы государственной собственности:
· федеральная собственность (собственность Российской Федерации в целом);
· собственность субъектов Российской Федерации (республик, краев, областей, городов федерального назначения, автономный областей, автономных округов).
Особенности гос. собственности:

1. Преобладает в отраслях и сферах, которые имеют большую социальную значимость для общества или требуют значимых капиталовложений. 

2. Ей свойственна иерархическая структура. Верхним пределом выступает государство. Управляют собственностью менеджеры, назначенные государством.

3. Имущество, принадлежащее на праве собственности государству, не делится на доли и не персонифицируется в отдельных участников эк-го процесса, т. е. Она унитарна.

4. Обладая эк-ой и полит-ой властью она директивно присваивает часть доходов эк-го процесса в виде налогов, пошлин и перераспределяет их.

Гос-ая собственность формируется следующими путями:

- национализация, с выплатой стоимости активов.

- строительство за счет средств гос. Бюджета новых предприятий.

- покупка гос-ом акций частных предприятий и создание смешанных предприятий.
В ряде стран в качестве одной из форм государственной собственности выступает муниципальная собственность. В России муниципальная собственность рассматривается как самостоятельная форма собственности. К муниципальной собственности относится имущество, принадлежащее на праве собственности городским и сельским поселениям, а также муниципальным образованиям. Субъектами муниципальной собственности являются органы местного самоуправления. К объектам муниципальной собственности относятся средства местного бюджета, жилищный фонд, предприятия торговли и бытового обслуживания и т. д. Имущество, находящееся в муниципальной собственности, закрепляется за муниципальными предприятиями и организациями во владение, пользование и распоряжение.
Иные формы собственности. В современной экономике помимо основных форм собственности существуют и другие, производные формы собственности. К ним относится иностранная собственность, собственность и др.
Под иностранной собственностью понимается имущество, принадлежащее на праве собственности иностранным лицам: физическим и юридическим лицам, государствам, международным организациям.
В современной экономике, функционирующей на основе информационных технологий, большую роль играет интеллектуальная собственность. Объектами интеллектуальной собственности являются результаты интеллектуального труда. Это - открытия, изобретения полезные модели, промышленные образцы, программы для ЭВМ и другие продукты, а также произведения искусства.
Билет 16. Трансформация собственности. Национализация. Разгосударствление.

Изменение форм собственности. Экономическое развитие общества в ряде случаев делает необходимым переход (трансформацию) одной формы собственности в другую. В условиях рыночной экономики трансформация видов и форм собственности возможна в результате осуществления национализации и приватизации. Переход от одной формы собственности к другой может происходить эволюционным или революционным (насильственным) путем.
Процесс превращения частной собственности в государственную собственность называется национализацией. Национализация может осуществляться различными путями: через безвозмездную экспроприацию; полный или частичный выкуп.
Наибольшего размаха национализация достигла в бывшем СССР. - октября 1917 г. в нашей стране началась ускоренная ликвидация частной собственности. Национализация осуществлялась методом полной и безвозмездной конфискации имущества.
В последующем в процессе дальнейшего обобществления эк-ка превратилась в государственную эк-ку. Огосударствление экономики - это выполнение государством чрезмерных, несвойственных ему функций. Огосударствление эк-ки привело к тому, что советская экономика стала неэффективной. В результате возникла объективная необходимость в проведении процесса разгосударствления экономики. Разгосударствление означает передачу части функций государства в сфере хозяйственного управления предприятиям (организациям). В то время разгосударствление не предполагает смены формы собственности.
Мировая практика свидетельствует, что национализация присуща и странам рыночной экономики. Она проводится в основном посредством выплаты денежных средств владельцам частных предприятий и организаций.
Билет 17. Приватизация. Формы и методы проведения приватизации. Реприватизация.

Приватизация это передача объектов государственной собственности другим субъектам эк-ки (гражданам, предприятиям, организациям).
Приватизация предполагает смену формы собственности, переход от государственной к иным формам собственности (частной, смешанной). Объектами приватизации могут быть крупная промышленность, мелкие и средние предприятия промышленности торговли, предприятия сферы услуг и т. д. После приватизации имущество может стать собственностью отдельны граждан, банков, предприятий, акционерных обществ и т. д.
Масштабы приватизации в конкретной стране зависят от ряда факторов (экономических, политических). Существенное значение придается масштабам национализации в предыдущий период. В странах, где метод национализации применялся редко, (США, ФРГ, Япония) приватизация большого размаха не приобрела. Напротив, в тех странах, где процесс национализации проводился активно, (Великобритания Франция), приватизация осуществляется в широких масштабах.
В мировой практике известны две формы проведения приватизации:
· Денежная приватизация;

· бесплатная ваучерная приватизация.

Денежная приватизация получила достаточно широкое распространение в странах рыночной экономики, а также в некоторых странах с переходной экономикой. К наиболее распространенным способам приватизации в денежной форме относятся: полная продажа государственных предприятий частным лицам, допуск частного капитала в государственный сектор, продажа акций предприятий всем желающим, купля-продажа по конкурсу или на аукционах и т. д.

Методы приватизации:

1. Аренда с выкупом по остаточной стоимости

2. Акционирование

3. Продажа предприятий на аукционе по максимальной стоимости

4. Продажа объекта собственности по конкурсу

Конкурс (коммерческий) продажа государственных муниципальных предприятий, а также активов ликвидированных предприятий при согласии покупателей на выполнение определенных условий. Победитель конкурса участник, предложивший максимальную цену и согласившийся выполнить поставленные условия.
Инвестиционный конкурс проводится аналогично коммерческому конкурсу. При подведении итогов инвестиционного конкурса учитываются объем и сроки инвестиций в объект приватизации в дополнение к выполнению (или взамен) инвестиционной программы продавца.
Коммерческий и инвестиционный конкурсы могут проводиться путем открытых торгов (проводятся аукционистом в присутствии претендентов) или закрытых торгов (закрытого тендера), когда предложения подаются в запечатанных конвертах.
Аукцион - продажа предприятий и их активов на открытых торгах без выполнения каких-либо условий. Покупатель, предложивший максимальную цену, становится собственником.
Выбор способов приватизации зависит от целого комплекса факторов (политических, юридических, институциональных и других).
Денежная приватизация позволяет получить дополнительный источник формирования доходов государственного бюджета, решить проблему его дефицита, повысить эффективность экономики в целом. Практически во всех развитых странах рыночной экономики проводимая приватизации способствовала сокращению госсектора экономики, росту производительности труда, модернизации производства. В целом все эти меры содействовали росту эффективности национальной экономики. 
В отдельных странах происходит реприватизация - возврат национализированной собственности прежним собственникам. Реприватизация происходила в 80-е годы в ряде стран Западной Европы. В 80-е годы в некоторых странах Восточной Европы.
Билет 18. Зарубежный опыт приватизации.

В 80-е годы в Великобритании было приватизировано более 30% всех государственных корпораций, В результате этих мер число занятых госсекторе сократилось с 2 млн. до 700 тыс. человек. В процессе приватизации удалось добиться сокращения персонала, увеличения производительности труда, более широкого использования достижений науки и техники.
Основной при​чиной приватизации в Великобритании, была действительная или кажущаяся неэффективность государственных предприятий - низ​кая производительность труда, высокая капиталоемкость, малая прибыльность, завышенные издержки.
Основной декларированной задачей приватизации было повышение эффективности предприятий. Достичь этого фактически намечалось путем освобождения их от общественных обязательств и постановкой в конкурент​ные условия. Второй важнейшей целью приватизации было расширение числа индивидуальных акционеров,  превращение британского общества в демократию соб​ственников посредством участия в акциях, покупки собственного жилья и т. п. Кроме этих двух был целый ряд и относительно второстепенных задач - сокращение потребности государственного сектора в займах (или, что близко по смыслу, дефицита), ослабление экономи​ческой и политической мощи профсоюзов, получение по​литических выгод.
Значимость процесса приватизации применительно к таким странам, как Великобритания, была в значительной мере переоценена. Она не привела к кардинальным переменам в жизни британского общества. Рост экономического индивидуализма, опоры на собственные силы, лишь в некоторой своей части стал продуктом приватизации. Наиболее зримый ее итог - рост числа индивидуальных акционеров - еще должен пройти проверку временем. Характерно, что и та политическая сила, которая стояла практически за всеми актами национализации,- лейбористы - не изъявляет готовности ренационализировать то, что консерваторы приватизировали. Их логика проста: зачем что-то национализировать, если тех же результатов можно достигнуть регулированием? Различия между консерваторами и лейбористами сейчас пролегают в вопросе не столько о собственности, сколько о масштабах и режимах регулирования приватизированных предприятий.

Приватизация, проведенная во Франции в середине 80-х годов, распространилась на конкурентные предприятия. Это позволило продавать предприятия по рыночным ценам, что способствовало значительному пополнению государственного бюджета.

В некоторых странах Восточной Европы (Венгрия, бывшая ГДР) также преобладала денежная форма приватизации.
Ряд стран Восточной Европы осуществили приватизацию бесплатного и уравнительного распределения среди взрослого населения специальных чеков, купонов. Этот метод приватизации применялся в Чехословакии, частично в Болгарии, Румынии, Польше.
Билет 19. Особенности преобразования собственности в рос-ой экономике. Результаты, этапы и формы рос-ой приватизации.

Цели приватизации в РФ:

1. Создание слоя частной собственности

2. Демонополизация эк-ки и формирование конкурентной среды

3. Привлечение иностранных инвестиций

4. Фискальная цель, т. е. Пополнение доходов гос. Бюджета

5. Содействие финансовой стабилизации и соц. защиты населения

1 группа включает объекты приватизации, которые запрещены:

- недра

-водные ресурсы

- воздушное пространство

- золотой запас и алмазный фонд

- исторического и культурного наследия народов России.

2 группа включает предприятия, приватизация которых требует решения правительств России и республик в ее составе:

-. ВПК

- Предприятия атомного машиностроения

- Топливно-энергетический комплекс

- Добывающая промышленность

3 группа объединяет объекты и предприятия, приватизация которых разрешится только с соглашения гос. Комитета имущества России с учетом мнения отраслях министерств:

- транспорт

- высшие и средние учебные заведения

- здравоохранения

- предприятия по производству ликероводочных изделий

- предприятия, которые занимают доминирующие положение на рынке.

4 группа включает в себя объекты и предприятия приватизации, которая возможна только в соответствии с местными программами приватизации:

- городской транспорт

- бани, прачечные, аптеки и т. д.

5 группа включает объекты и предприятия приватизации, подлежащие обязательной приватизации:

- торговля оптово-розничная

- общественное питание

- бытовое обслуживание

- легкая, пищевая промышленность

- строительство

Этапы приватизации в РФ.

1. Доваучерная приватизация – период конец 80-92 года. Эта приватизация проводилась форме арендоимущества и охватила главным образом сферу соц. инфраструктуры, а именно торговлю, бытовое обслуживание, общественное питание и гостиное хозяйство.

2. Ваучерная приватизация (92 – 1 июля 94 года). Основным содержанием ваучерной приватизацией стало приобретение госпредприятий на аукционе общества, а также продажа мелких предприятий по комплексу и на аукционе 50-80 % стоимости пакета акции и выкупного имущества оплачивалось приватизационными чеками.

Недостатки:

1. Разводнение капитала, т. е. Образование многочисленного слоя мелких держателей акций.

2. Предприятия были проданы по низким ценам не отражающие их реальную стоимость и значимость

3. Денежная приватизация (1 июля 94-го года настоящее время). Основным содержанием была продажа, как самих предприятий, так и акций акционерных предприятий.

Объекты приватизации:

1. Контрактные пакеты акций

2. Земельные участки

3. Недвижимость

Основная цель:

1. Концентрация и централизация капитала

2. Создание слоя эффективных частных собственников

3. Залоговый аукцион (с августа 95 г.) эк-ий смысл: гос. С целью покрытия дефицита госбюджета отдает в качестве залога под кредит коммерческих банков пакеты акций крупных предприятий. При этом не планирует их вращение и не резервирует средства на их возвращение.

Особенности приватизации:

1. Директивность или директивный характер, решения о приватизации принималось не членами трудового коллектива, а госкомитетом имущества.

2. Приоритет соц. – полит-их целей над эк-ми, имущество оценивалось по остаточной стоимости

3. Соц. деформированность при быстрой концепции капитала, отторжение работников от собственности.

Билет 22. Роль, функции и показатели системы национального счетоводства. Создание системы национальных счетов в РФ.

     Национальное счетоводство-система ведения первичного, оперативного бухгалтерского учета и статистики, охватывающая все виды экономической деятельности, основанная на единстве методологических принципов и завершаемая на макроуровне секторов построением системы национальных счетов.

     Для измерения совокупности производительности национальной экономики используются система национального счетоводства(СНС).

     СНС – это система взаимосвязанных экономических показателей, представленная в форме счетов и таблиц. 

Данная система впревые была разработана американским экономистом Саймоном Кузнец в 30е годы 20го века.

Термин национальное счетоводство(НС) был введён в экономический оборот в 50е годы 20го века голландским экономистом Ван Клиффом. В конце 60х 20го века данная система принимается ООН и рекомендуется всем странам для оценки макроэкономической динамики.

Функции национального счетоводства.

1) Обзор итогов экономической деятельности страны за определённый период времени(за год)

2) Обзор происходящих структурных изменений в стране

3) Обзор систем взаимосвязей между субъектами макроэкономики

Теоретические основы СНС:

1. Равнозначимость сферы материального производства и сферы услуг в создание ВВП. Сферу производства ВВП включаются:

-  производство товаров и услуг для собственного потребления;

- оказание услуг для реализации;

- деятельность финансовых посредников (например, банки, страховые компании и т.д.);

- оказание нерыночных услуг учреждениями сектора государственного управления экономикой;

- оказание нерыночных услуг  некоммерческими организациями, обслуживающие домашние хозяйства;

- оказание услуг наемной прислугой (например: услуги повара и т.д.);

-  оказание жилищных услуг собственниками жилищ для  собственного потребления.

  В сфере производства ВВП не относят следующие экономические операции:

                                          - операции с ценными бумагами;

                                          - перепродажа поддержанных товаров;

                                          - все изменения, которые происходят в окружающей среде (например: загрязнение окружающей среды и т.д.);
                                          - домашний труд;

                                          - трансфертные платежи.

          Трансфертные платежи – это экономические операции, в результате которых одни институциональные единицы передают другим институциональным единицам безвозмездно товары, услуги, активы.

Классификация трансфертных платежей:

1) могут представляться как в денежной, так и в натуральной форме;

2) трансфертные платежи бывают:

                                   - текущее,

                                   - капитальные;

     К текущем относят: социальные выплаты, налоги на имущество и доходы, страховые премии и возмещения, штрафы, пенсии и пожертвования.

     Капитальные:  - безвозмездное финансирование капиталовложения в предприятия из государственного бюджета;

                               - передача капиталов в процессе приватизации имущества;

                               - вращение задолжности за прошедшие годы.

2.       Оценка стоимости создаваемого продукта базируется на концепции факторов производства, а не трудовой теории стоимости.

3.       СНС Базируется на теории дохода и рационального поведения экономических субъектов английского экономиста Джона Хикса. В соответствии с этой теории доход представляет собой  шах-ую сумму денег, которую можно израсходовать на покупку товара и услуг, при этом не уменьшая своего накопленного богатства.

4.      В СНС используются некоторые важные приемы бухгалтерского учета, например, принцип двойной записи.

Показатели системы национального счетоводства:

    Системой называют совокупность показателей, которые взаимосвязаны между собой, рассчитаны на единых методологических принципах, дополняют друг друга и ориентированы на достижение цели исследования; в данном случае – на характеристику результатов экономической деятельности.

    Система основных макроэкономических показателей результатов производства продуктов и услуг, образования, распределения и использования доходов, применяемая в международной статистической практике и разрабатываемая в системе национальных счетов, включает:

 1. Валовой выпуск (ВВ) (этот показатель не является оценочным, так как его объем зависит от стоимости потребленных продуктов и услуг; он служит основой для расчета ВДС).

 2. Валовой внутренний продукт (ВВП).

 3. Чистый внутренний продукт (ЧВП).

 4.  Национальный доход (НД).

 5. Валовой национальный располагаемый доход (ВНРД).

 6. Чистый национальный располагаемый доход (ЧНРД).

 7. Валовая прибыль экономики (ВПЭ).

 8. Чистая прибыль экономики (ЧПЭ).

 9. Валовое национальное сбережение (ВНС).

 10. Чистое национальное сбережение (ЧНС).

Билет 23. Классификация счетов в СНС. Счета для секторов экономики.

Национальное счетоводство-система ведения первичного, оперативного бухгалтерского учета и статистики, охватывающая все виды экономической деятельности, основанная на единстве методологических принципов и завершаемая на макроуровне секторов построением системы национальных счетов.

    Для измерения совокупности производительности национальной экономики используются система национального счетоводства(СНС).

    СНС - это система взаимосвязанных экономических показателей, представленная в форме счетов и таблиц. 

Данная система впревые была разработана американским экономистом Саймоном Кузнец в 30е годы 20го века.

Термин национальное счетоводство(НС) был введён в экономический оборот в 50е годы 20го века голландским экономистом Ван Клиффом. В конце 60х 20го века данная система принимается ООН и рекомендуется всем странам для оценки макроэкономической динамики.

    СНС содержит следующие основные консоледированные счета, разрабатываемые в текущих ценах:

1) Счета внутренней экономики: 

А) Счёт производства продуктов и услуг

Б) Счета образования и распределения доходов:

· Счёт образования доходов

· Счёт распределения первичных доходов

· Счёт вторичного распределения доходов

· Счёт перераспределния доходов в натуральной форме

· Сводный счёт распределения доходов

В) Счета использования доходов:

· Счёт использования валового распологаемого дохода

· Счёт использования скорректированного располагаемого дохода

Г) Счета накопления:

· Счёт операций с капиталом(счёт капитальных затрат)

· Финансовый счёт

Д) Счёт товаров и услуг.

2) Счета внешнеэкономических связей(“Остального мира”):

· Субсчёт текущих операций

· Субсчёт капитальных затрат

     Каждый счёт, входящий в систему, представляет собой баланс, т.е. равенство между объёмом тех или иных ресурсов и их использованием, достигаемое путём рассчёта балансирующей статьи, за исключением счетов, сбалансированных по определению. Балансирующая статья каждого счёта имеет самостоятельное значение в характеристике результатов изучаемыых экономических процессов; она так же используется для увязки каждого предыдущего счёта с последующим. В совокупности балансирующей статьи счетов представляют собой систему макроэкономических показателей, результатов, каждый из которых имеет самостоятельное значение в экономическом анализе. Таким образом, на основе взаимосвязанной системы показателей, объединенных в счета и составляемых в определённой последовательности, соответствующей этапам воспроизводственнного цикла, удаётся получить взаимосвязанную комплексную и количественную характеристику экономических процессов и результатов функционирования экономики.

    Счета представляют собой систему именно потому, что они, во первых, взаимосвязаны между собой, во вторых, строятся по единому методологическому принципу, в третьих, содержат систему взаимосвязанных показателей, исчислённых по единым методологическим принципам

Счета для секторов экономики.

Каждый счёт отражает определённый процесс экономической деятельности. В системе счетов отображается взаимосвязь между начальным формированием ресурсов, движением доходов, их использованием и конечными финансовыми результатами деятельности.

Счета можно разделить на счета текущих операций и счета накопления.

К первому относятся те, в которых отражаются операции, полностью заканчивающиеся в текущем году: счета производства, образование, распределение, и использование доходов. Ко вторым относятся счета: операции с капиталом, финансовые счета, балансы активов и пассивов. Ряд счетов начинается со счёта производства. Результатом производства является выпуск товаров и услуг.

Разница между выпуском и промежуточным потреблением называется добавленной стоимостью и представляет собой сумму первичных доходов, созданных в экономике в результате производства.

  Счета доходов – центральные в системе счетов, они связывают результат производства с процессами с процессами капиталообразования и изменения финансовых активов и пассивов. Счета доходов, как упоминалось выше, делятся на 3 группы. Смысл этого разделения - в выделении 3-х основных этапов кругооборота доходов: образования, распределения и перераспределения, а также использования на потребление и сбережение. Все эти процессы исследуются не только в целом для экономики, но и по институциональным секторам.

Задача первой группы счетов доходов – выделить все доходы, связанные с производством, которое, конечно, понимается в широком смысле. Уже валовая добавленная стоимость представляет сумму доходов – оплату факторов производства, предоставленных в распоряжении внутренней экономики, плюс налоги на производство и продукты - доходы государства. В первом счете-счете образования доходов - эта сумма делиться на 3 части: оплата труда наемных работников – трудовые доходы, налоги на производство и сумма остальных факторных доходов, которые представляют собой прибыль, а для сектора домашних хозяйств – смешанный доход.

   В следующем счете первой группы – счете распределения первичных доходов – происходит выделение остальных факторных доходов – доходов от собственности (%, дивиденды. Рента, распределенная прибыль и т.д.). В счете отражаются первичные доходы – доходы от прямого и косвенного участия в производстве 3-х групп производителей: 

-       Населения – оплата труда наемных работников, доходы от собственности, предпринимательский ( смешанный ) доход;

· предприятий и организаций – прибыль

· государство – налоги на производство и импорт.

    Счет вторичного распределения доходов показывает перераспределение первичных доходов, т.е. то, как различные трансферты изменяют сальдо первичных доходов, перераспределяя доход в соответствии с текущей социально-экономической политикой государства, как формируется располагаемый доход.

     Завершает группу счётов доходов счёт использования доходов. Он показывает, какая часть дохода, находящаяся в распоряжении домашних хозяйств, органов государственного управления и некоммерческих организаций, обслуживающих домашние хозяйства, использована на потребление и сбережение. У остальных секторов располагаемый доход равен сбережению(только у пенсионных фондов и страховых компаний имеют место поправки)

Счёт операций с капиталом отражает использование валового национального сбережения на прирост материальных и нематериальных активов, показывает, что для экономики в целом сбережение равно капиталовложениям, т.е. валовому накоплению нового основного капитала и изменению запасов материальных оборотных средств.

Финансовый счёт показывает, как на чистые кредиты или чистые долги влияет приобретение или ликвидация финансовых активов. В этом счёте нет конечной балансирующей статьи. Чистое приобретение финансовых активов должно быть равно чистому приобретению финансовых обязательств. Тем самым заканчивается вся цепь операций, которая началась с производственной деятельности в счёте производства. 

Своеобразной сводной таблицей является счёт товаров и услуг. Как и все счета, он состоит из двух частей, однако все его статьи перенесены из других счетов. Он характеризует общий объём ресурсов, складывающихся из выпусков продуктов и услуг и импорта, и их использовании на потреблении – промежуточное и конечное, накопление основного и оборотного капитала, экспорт. Счёт не имеет балансирующей статьи, он сбалансирован по определению

Билет 24. Валовой внутренний продукт – центральный показатель СНС.

Определение результатов экономической деятельности на макроуровне осуществ​ляется с помощью совокупности показателей. Рассмотрим некоторые из них.
Валовой продукт (выпуск) представляет собой совокупность всех товаров и ус​луг, произведенных в экономике за определенный промежуток времени (обычно год). Ва​ловой выпуск включает абсолютно все виды продукции, произведенные в экономике, в том числе и предназначенные для производства других товаров и услуг. Валовой продукт состоит из промежуточного и конечного продуктов.
Промежуточный продукт — это совокупность товаров и услуг, которые не покидают процесс производства, а переходят от одной его стадии к другой или перепро​даются.
Конечный продукт — это товары и услуги, которые покупаются потребителями для конечного использования, а не для перепродажи.
Центральным показателем СНС является валовой внутренний продукт (ВВП). В практике статистических расчетов используется и другой макроэкономический показатель — валовой национальный продукт (ВНП).
Оба они определяются как стоимость всего объема конечного производства това​ров и услуг в экономике за определенный отрезок времени. Эти показатели подсчитыва​ются в ценах как текущих (действующих), так и постоянных (ценах какого-либо базового года). Разница между ВНП и ВВП состоит в следующем:
ВВП подсчитывается по так называемому территориальному признаку. Валовой внутренний продукт — это совокупная стоимость конечных товаров и услуг, произве​денных в течение года на территории данной страны;
Таким образом, ВНП отличается от ВВП на сумму так называемых факторных до​ходов от использования ресурсов данной страны за рубежом (переведенная в страну при​быль от вложенного за рубежом капитала, имеющейся там собственности, заработная пла​та граждан, работающих за рубежом) за минусом аналогичных вывезенных из страны до​ходов иностранцев.
Чтобы рассчитать ВНП, к показателю ВВП добавляют разность между прибылями и доходами, полученными организациями и физическими лицами данной страны за рубе​жом, с одной стороны, и прибылями и доходами, полученными иностранными организа​циями и иностранными работниками в данной стране, с другой стороны. В полностью за​крытой экономике ВНП всегда равен ВВП. В открытой экономике разница между ними возникает вследствие разницы уровня развития иностранных организаций на территории страны (филиалы, отделения, совместные предприятия, использование иностранных работников и т.д.) и соответственно участия национальных ресурсов в различных формах экономической деятельности за рубежом, внешних займов. ВНП будет больше ВВП, когда доходы владельцев факторов производства, используемых за границей, больше доходов владельцев иностранного капитала, используемого в национальной экономике. В России показатели ВВП и ВНП рассчитываются с 1988 г.

Главное требование при расчете показателей ВВП и ВНП — это чтобы все товары и услуги, произведенные за год, учитывались только один раз, т. е. чтобы при расчете учитывалась только конечная продукция и не рассматривались промежуточные товары и услуги, которые могут покупаться и перепродаваться много раз.
Если суммировать произведенные в стране товары и услуги во всех отраслях эко​номики, то неизбежен многократный повторный счет, существенно искажающий реаль​ный объем произведенного валового продукта.
Для исключения многократного повторного счета ВВП должен представлять только как совокупность конечных товаров и услуг и включать только до​бавленную стоимость на каждой промежуточной стадии обработки.
Добавленная стоимость - это стоимость, созданная в процессе производства на данном хозяйствующем субъекте и охватывающая его реальный вклад в создание стоимо​сти конкретного товара или услуги. Добавленная стоимость включает заработную плату, прибыль и амортизацию конкретного субъекта экономики. Поэтому стоимость потреб​ленных сырья и материалов, которые приобретались у поставщиков, в добавленную стоимость произведенного данным субъектом экономики продукта не включается.
Следовательно, добавленная стоимость - это валовая продукция предприятия (или рыночная цена выпущенной продукции) за минусом текущих материальных издер​жек, но с включением в нее отчислений на амортизацию (так как основные фонды пред​приятия принимают участие в создании новой стоимости производимой продукции).
Эти величины добавленной стоимости при суммировании их по всем отраслям и производствам и дают итоговые показатели ВВП, свободные от повторного счета. В СНС в состав добавленной стоимости включаются амортизация, заработная плата, прибыли корпораций и некорпорированных предприятий, полученная ими рента, процент на ссуд​ный капитал, также так называемые чистые налоги или чистый экспорт.
К чистым налогам относят косвенные налоги на товары, услуги и импорт за выче​том государственных субсидий на производство этих товаров и услуг. К чистому экспор​ту — экспорт товаров и услуг за вычетом их импорта. При расчете сумм счетов и самого ВВП чистые налоги или чистый экспорт часто добавляют отдельной строкой для того, чтобы разные счета подсчитанные разными способами ВВП сходились.

Билет 26. Сопряженные ВВП показатели результатов экономической деятельности в СНС. Методы их расчета и взаимосвязь.

Как измеритель валового годового объема производства ВВП имеет один важный недостаток: он завышает объем производства на стоимость годовых амортизационных от​числений. Поэтому, уменьшив величину ВВП на сумму амортизационных отчислений, начисленных за год, можно получить еще один макроэкономический показатель - - чис​тый внутренний продукт.

С помощью этого показателя появляется возможность измерить общий годовой объем производства товаров и услуг, который страна произвела и потребила во всех сек​торах национального хозяйства. Одним из существенных недостатков данного показателя является то, что в нем учитываются косвенные налоги и субсидии, которые предоставля​ются фирмам государством. Первые приводят к повышению цен на товары и услуги, а вторые, напротив, к их снижению. Все это несколько искажает реальное представление о доходах в рыночной экономике. В определенной мере устранить этот недостаток удается с помощью такого показателя, как национальный доход.

Национальный доход - это сумма всех видов доходов, полученных экономиче​скими агентами в течение данного статистического периода за их вклад в производство ВВП. Объем национального дохода определяется путем вычета из чистого внутреннего продукта величины косвенных налогов и прибавления субсидий.

К косвенным относятся налоги, взимаемые посредством установления надбавки к цене товара или услуги.

Национальный доход может быть также определен посредством расчета ВВП по доходам при исключении двух видов платежей - амортизации и косвенных налогов на бизнес. Учитывая, что национальный доход представляет совокупность различного вида доходов, его можно определить как заработанный национальный доход.
В системе национальных счетов также широко применяется такой показатель, как располагаемый национальный доход, под которым понимается общая величина доходов, полученных и переданных хозяйственным единицам в результате производственной дея​тельности или от собственности, а также в результате перераспределительных процессов.

При исчислении располагаемого национального дохода суммируются:

•    заработная плата - вознаграждение лицам наемного труда, выплачиваемое в денежной и натуральной формах;

•    взносы на социальное страхование, которые не зависят от количества и качест​ва труда и вносятся организациями;

•    косвенные налоги на бизнес и другие государственные сборы;

•    субсидии — это отрицательные налоги. Они уже не содержатся в рыночных це​нах, в которых исчисляются основные статистические показатели, поэтому из совокупных доходов вычитаются;

•    пособия - трансфертные платежи домашним хозяйствам в денежной и нату​ральной форме, которые производятся государственными или частными не​коммерческими организациями без каких-либо эквивалентов;

•    международная помощь — безвозмездные выплаты одного государства друго​му и взносы в международные организации. Если стране помогают больше, чем она помогает другим странам, то международная помощь включается со знаком « + », если ситуация противоположная, то со знаком « - »;

•    нераспределенная прибыль корпораций - чистая прибыль, которая остается у корпораций после вычета из произведенной добавленной стоимости издержек на оплату труда, амортизации, налогов, процентов и дивидендов;

•    доходы от собственности - поступления во все сектора экономики в виде ди​видендов, ренты, процентов;

•    доходы от индивидуальной деятельности — доходы мелких некорпоративных организаций и свободных профессий;

•    доходы от страхования — сальдо ежегодных выплат пособий по страхованию и взносов на страхование (если пособия больше взносов, то разность учитывается со знаком « + », если пособия меньше взносов, то со знаком « - »);

•    доходы от операций с «остальным» миром — включается сальдо этих доходов. В современной рыночной экономике определенная часть населения получает такие

доходы от государства, как пенсии, пособия, денежные и натуральные выплаты. Совокуп​ность выплат государства физическим или юридическим лицам, которые способствуют росту их потребительских возможностей, называются трансфертными платежами. Прибавив к остатку национального дохода после выплат налогов и платежей трансферт​ные платежи, получим такой экономический показатель, как общий личный доход. Этот показатель характеризует объем использования национального дохода отдельными част​ными лицами. Однако, чтобы получить действительное представление об этой величине, надо из личного дохода вычесть все индивидуальные налоги. В результате получается до​ход, которым человек может распоряжаться по своему усмотрению. Доход, который оста​ется в распоряжении домашних хозяйств, т.е. доход после уплаты налогов, составляет располагаемый доход домашних хозяйств.
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Взаимосвязь макроэкономических показателей.

ВВП дает возможность оценить объем годового производства страны. Однако при расчете ВВП некоторые товары и услуги не удается учесть. В результате с помощью ВВП нельзя в полной мере определить экономическое благосостояние общества. В настоящее время при расчете ВВП не удается учесть:

•    работу домохозяек в своем домашнем хозяйстве;

•    работу «для себя» (ремонт квартиры самими жильцами);

•    бартерный обмен;

•    доходы теневого бизнеса;

•    оплату в виде чаевых;

•    негативное влияние на благосостояние нации загрязнения окружающей среды и др.

В связи с этим в экономической науке появилась потребность расчета такого пока​зателя, как чистое экономическое благосостояние. Этот показатель применяется в до​полнение к рассмотренным выше экономическим показателям. При расчете чистого эко​номического благосостояния необходимо также учесть уровень и качество жизни населе​ния, дифференциацию населения по доходам и др. Для этих целей разрабатываются дополнительные социально - экономические показатели, многие из которых рассматриваются в последующих главах учебного пособия.

Билет 27. Номинальный и реальный ВВП. Индексы цен. Дефлятор.

 Для того чтобы при расчете ВВП получить действительное представление о состоянии экономики в целом на конкретный отрезок времени, рассчи​тывают такие показатели, как номинальный ВВП и реальный ВВП.

ВВП, рассчитанный по действующим ценам, называется номинальным ВВП.
ВВП, скорректированный на изменение цен, или рассчитанный по базовым ценам, называется реальным ВВП. Для измерения реального ВВП используются различные ин​дексы цен.

Отношение между номинальным и реальным ВВП измеряется с помощью специ​ального показателя, который называется дефлятором ВВП.

Дефлятор ВВП = Номинальный ВВП/Реальный ВВП.

Как уже отмечалось выше, с помощью дефлятора удается учесть влияние инфляции или дефляции на объем ВВП. Если величина индекса цен больше 1, то произошло дефлирование ВВП, если индекс цен меньше 1, то произошло инфлирование.
Индекс цен — это отношение цены текущего периода к цене базисного периода, ум​ноженное на 100%. Существует множество видов цен. Среди них можно выделить такие, как индекс потребительских цен; индекс оптовых цен; индекс экспортных и импортных цен и др. При расчете индекса цен также необходимо учитывать как изменение цен на товары и услуги, так и изменение их структуры. Для этих целей рассчитываются особые индексы цен, которые именуются соответственно индексом Ласпейраса и индексом Пааше.

Индекс Ласпейраса — это индекс цен, рассчитываемый для неизменного набора товаров и услуг. В данном случае не берется во внимание изменение товарной структуры валового продукта. Он вычисляется по формуле:

I l = ∑ Pt * Qb / ∑ Pb * Qb
где    Ii  - индекс Ласпейраса;

         Pt  - цена текущего года; 

          Pb  - цена базисного года;

         Qb - количество товара базисного года.

Индекс Пааше — это индекс цен, рассчитываемый для изменяющегося набора то​варов и услуг. Он вычисляется по формуле:
I p = ∑ Pt * Qt / ∑ Pb * Qt
где:        1Р   — индекс Пааше.
Индекс Пааше представляет собой дефлятор ВВП. В экономической литературе этот индекс называют также индексом цен производителей. Главной недостаток индекса Пааше заключается в том, что с его помощью не удается учесть происходящее при этом снижение уровня благосостояния. Этот недостаток удается преодолеть с помощью индек​са Фишера, который представляет соединение индексов Ласпейреса и индекса Пааше. Индекс Фишера рассчитывается по следующей формуле:
I f = ∑ Il * Ip ,

где     I f  -  индекс Фишера;

           Il - индекс Ласпейраса;

           Ip - индекс Пааше.

Индекс Фишера представляет собой среднегеометрическое значение из индексов Ласпейраса и Пааше. В последнее время он находит все большее применение в теории и практике статистических расчетов.

Билет 28. Показатели и состав национального богатства.

Национальное богатство – это важнейшая категория, используемая для оценки социально-экономического потенциала и уровня развития страны.

Национальное богатство – это совокупность н6акопленных материальных и нематериальных активов, созданных трудом всех предшествовавших поколений, принадлежащих стране или ее резидентам и находящихся на экономической территории данной страны и за ее пределами, а также разведанных и вовлеченных в экономический оборот природных и других ресурсов.

Национальное богатство было одним из первых макроэкономических показателей, определяемых экономической наукой. Оценки национального богатства были произведены рядом европейских экономистов, еще в 17 в.

Национальное богатство включает нефинансовые и финансовые активы. 

Нефинансовые активы в зависимости от их происхождения подразделяются на произведенные в результате экономической деятельности людей и на непроизведенные – дары природы.

Произведенные нефинансовые активы – это накопленные активы, созданные в результате труда всех предшествующих поколений. В их состав входят: основной капитал, оборотные фонды, ценности.

Основной капитал – совокупность произведенных материальных и нематериальных активов, которые многократно участвуют в процессе производства товаров и услуг и функционируют более одного года. Основной капитал делится на материальный (здания, сооружения, машины, оборудование) и нематериальный (разведка полезных ископаемых, программное обеспечение, произведения литературы, искусства).

Оборотные фонды -  совокупность активов, целиком потребляемых в одном производственном цикле и полностью переносящих свою стоимость на изготовляемый продукт. Включают производственные запасы, незавершенное производство, готовую продукцию, материальные резервы.

Ценности – средства сбережения, состоящие из дорогостоящих запасов товаров длительного пользования, которые не изнашиваются, как правило, не используются для потребления или в производстве и стоимость которых со временем не уменьшается. Они включают: драгоценные металлы и камни, антикварные изделия, коллекции и произведения искусства.

Произведения искусства встречаются как в составе основного капитала, так и в составе ценностей. Повторный счет при этом отсутствует, поскольку речь идет о разных реальных предметах, используемых для различных целей. В первом случае произведения искусства применяются как факторы производства других товаров и услуг (например, их копий). Во втором – только как средства сбережения ценности (стоимости), которые в случае необходимости можно заложить или продать.

Непроизведенные нефинансовые активы включают активы, которые не являются результатом производства, но используются в этом процессе. Они делятся на материальные  (природные ресурсы) и нематериальные (патенты, авторское право, договора об аренде, «имидж»).

Финансовые активы – совокупность финансовых инструментов, накопленных на определенную дату дату юридическими и физическими лицами. Они включают:

· монетарное золото;

· специальные права заимствования, - Специальные права заимствования (СПЗ,Special Drawing Rights – SDR) –вид международных кредитных ресурсов, по которому выплачивается льготные проценты;

· денежную наличность;

· депозиты;

· акции и другие ценные бумаги;

· займы и т.д.

Справочно представлены накопленные предметы длительного пользования, иностранные инвестиции. Они пока не учитываются при расчете национального богатства. До 1991 г. запасы предметов длительного пользования у населения в нашей стране вообще не оценивались, а приводились лишь данные выборочных обследований об обеспеченности семей отдельными видами таких благ в натуральном измерении, например количество швейных машин на 100 семей.

Все данные о запасах элементов национального богатства производятся на определенный момент времени.

Объем национального богатства определяется, как правило, в стоимостном выражении. Исключение составляет характеристика непроизведенных активов – природных ресурсов. Стоимостная оценка земли и других непроизведенных природных богатств в практике российской статистики до сих пор не проводилась. Национальное богатство исчисляется ыв действующих (текущих) ценах, что обеспечивает оценку его реального объема в условиях современного ценообразования и увязку с другими макроэкономическими показателями.

Национальное богатство как комплексная экономическая категория характеризуется системой экономических показателей. В ней выделяются следующие подсистемы показателей:

1. объем национального богатства в целом и его компонентов;

2. состав и структура национального богатства;

3. состояние отдельных компонентов национального богатства;

4. эффективность использования национального богатства;

5. динамики национального богатства и др.

Билет 29. Финансовый рынок и его составляющее. 

Финансовый рынок — это механизм перераспределения капитала между креди​торами и заемщиками при помощи посредников на основе спроса и предложения. Этот рынок объединяет кредитные организации, направляющие денежные средства от собст​венников к заемщикам и обратно. Функциональное назначение финансового рынка - трансформация бездействующих денежных средств в ссудный капитал. Финансовый ры​нок состоит из денежного рынка и рынка капитала: 
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Финансовый рынок и его структура

Денежный рынок -  это рынок краткосрочных кредитных операций (до одного года). Денежный рынок включает:

1.    Учетный рынок — рынок, на котором основным инструментом являются крат​косрочные ценные бумаги;

2.   Межбанковский рынок — рынок, на котором временно свободные денежные ресурсы кредитных организаций привлекаются и размещаются банками между собой пре​имущественно в форме межбанковских депозитов на короткие сроки (один, три и шесть месяцев), предельные сроки — от 1 дня до двух лет (иногда до пяти лет).

3.   Валютный рынок — рынок, обслуживающий международный платежный обо​рот, связанный с оплатой денежных обязательств юридических и физических лиц разных стран.

Рынок капитала охватывает рынок ценных бумаг и рынок средне- и долгосроч​ных банковских кредитов. Рынок капитала служит важнейшим источником долгосрочных инвестиционных ресурсов для правительств, корпораций и банков. Рынок капитала обес​печивает долгосрочные потребности в финансовых ресурсах.

Существенную роль на развитие финансового рынка оказывает государство. Оно может выступать кредитором и заемщиком, устанавливать общие правила функциониро​вания рынка и осуществлять контроль за ним, проводить через рынок денежно-кредитную политику и др. В отдельных странах (например, в европейских) государство принимает непосредственное участие в создании и поддержании рынков отдельных финансовых ак​тивов.

В России осуществляется параллельное формирование денежного рынка и рынка капитала. Вместе с тем на практике развитие денежного рынка опережает развитие рынка капитала.

Билет 30.Сущность, функции и виды денег.

Деньги – это особый товар, служащий всеобщим эквивалентом. Деньги – это тех – ое средство обмена. Деньги – это вид финансовых активов, который может быть использован для сделок. Деньги – это важная макроэкономическая категория по средствам которой осуществляется пример анализа тех – х колебаний, механизмы достижения равновесного состояния в эк – е, инф – х процессов. 

В макроэкономической теории выделяют 2 концепции происхождения денег:

- Рационалистическая концепция объясняет происхождение денег соглашениями между людьми, которые убедились в том, что для продвижения стоимостей в меновом обороте.( Впервые эту кон – ю выдвинул Аристотель в работе «Никомакова этика»).

- Эволюционная концепция доказывает, что деньги появились помимо воли людей в результате длительного развития обмена, впервые выдвинул Маркс.

В системе рын – ой эк – и деньги выполняют 5 функций:

- мера стоимости
Даня ф – я означает, что стоимость всех товаров измеряется в деньгах. Ф – я мера стоимости реализуется на основе масштаба цен. Масштаб цен – это весовое кол – во денежного металла, принятое в данной стране за денежную единицу и служащее для измерения цен других товаров. В России с 92 г. Официальное соотношение рубля и золота не предусмотрена. В современных условиях произошел процесс демонетизации золота, т.е. утрата им ф –и денег. В настоящее время под масштабом цен понимают какую-либо денежную единицу и ее кратную часть. Ф – я денег, как мера стоимости функционирует стихийно, а масштаб цен устанавливается государством.

- средство обращения

Означает, что деньги выступают посредником в обмене товаров. Выполнение этой ф – и требует определения кол – ва денег в обращении. Кол – во денежных знаков, необходимых для обращения, определено законом денежного обращения:

M=(PQ – K + O - B)

                 V
M – среднее кол – во денег, находящихся в обращении в данном обществе в течении года

PQ – сумма цен товаров

K – сумма цен товаров, купленных в кредит

O – наступившие платежи

B – взаимопогашаемые платежи

V – Скорость оборота денежной единицы

На скорость оборота денежной единицы влияют следующие факторы:

- длительность технологических процессов (тяжелая или легкая промышленность)

- структура платежного оборота (соотношение между наличными и безналичными деньгами)

- уровень развития кредитных операций

- уровень процентных ставок за кредит

- использование электронных технологий в банковском деле

- средство платежа
Используется в целях погашения долговых обязательств, явл. Производной от ф – и денег, как средство обращения. Пример: оплата товаров, купленных в кредит; погашение денежных ссуд и т.д.

- средство накопления

Выполняя данную ф – ю, деньги временно изымаются из обращения и принимают форму либо сокровищ, либо накопления, депозитов. Эта ф – я явл. Необходимым условием для обеспечения непрерывности товарного оборота.

- мировые деньги
Твердые или резервные

-доллары США

-иены Японии

-франки Швейцарии

-фунт стерлингов Англии

-евро.

Три основных свойства денег, раскрывающих их сущность.

1) Деньги обеспечивают всеобщую непосредственную обмениваемость. На них покупается любой товар;

2) Деньги выражают меновую стоимость товара. Через них определяется цена товара, что позволяет количественно сравнивать разные по потребительной стоимости товары;

3) Деньги выступают материализацией всеобщего общественно-необходимого рабочего времени, заключенного в товаре.

Виды денег:

-металлические деньги

-бумажные деньги

-кредитные деньги

-электронные средства платежа

Бумажные деньги – это это знаки стоимости или казначейские билеты, стоимостью не обладают, приобретают пред – ую стоимость только в сфере обмена, выпускаются гос – ом с целью покрытия гос. Расходов. Родина Китай 13в., Россия – Екатерина II с 1769 г.

Кредитные деньги:

1.Вексель – это долговое обязательство об уплате в срок определенной денежной суммы.

Виды векселей:

-простой и переводной

-комерческий и банковский

2.Банкнота – это вексель банка. Классическая банкнота имела двойное обеспечение, т.е. кредитная форма векселя и металлическая, т.е. была обеспечена золотым запасом банка, который ее выпускает. Использовалась в обращении до 30х гг. XXв.

Отличие банкноты от векселя:

1.По срочности

Вексель – это срочное долговое обязательство (срок 3-6 мес.)

Банкнота – это бессрочное долговое обязательство.

2.По гарантии

Вексель выпус – я отдельным предприятием и имеет индивидуальную гарантию

Отличие бумажных денег от банкнот:

1.По происхождению

Банкнота возникла из ф- и денег, как средство платежа. Бум.деньги  возникли из ф – и денег, как средство обращения

2.По методу эмиссии

Банкнота выпус – я ЦБ. Бум.деньги – гос – ом, т.е. казначейством.

3.По разменности 

Банкноты размениваются на золото, Бум.деньги – нет.

4.По возвратности

Бум.деньги – как правило застревают в обращении, банкноты – по истечению времени возвращаются в банк.

Основная ф-я банкнот: опосредование товарного обмена. Основная ф-я Бум.денег: покрытие гос.расходов.

3.Чек – это письменное распоряжение лица, имеющего текущий счет в банке о выплате или перечислении на другой счет банком денежной суммы.

Виды чеков:

-именные

-на предъявителя

-ордерные

Электронные средства платежа
Виды:

1.Карточки предоплаты (транспортная месячная карта)

2.Дисконтные карты (со скидкой)

3.Дебетовые карточки (средство платежа осущ. за счет средств, хран. на счете)

4.Кредитные карточки (обеспечивают покупку товара ее пользователем, в течении месяца за счет средств ее имитента, кот. Устанавливает лимит, т.е. размер кредита ее пользователю).

Билет 31.Денежная масса и денежные агрегаты.

Денежная масса представляет собой совокупность наличных денег и денег безналичного оборота. Для ее измерения применяют специальные показатели – денежные агрегаты.

Методика исчисления денежных агрегатов в США:

1.С-наличные деньги, кот. находятся в обращении 

2.М1-включают в себя сумму наличных денег, счета до востребования, дорожные чеки и счета с кот. можно выписать чеки.

3.М2-сумма М1, сумма евродолларов, депозитные счета денежного рынка, сумма соглашений о покупке ценных бумаг  с последующим выкупом через сутки, сумма срочных вкладов ден.рынка, сумма акций взаимных фондов ден.рынка, сумма сберегательных и небольших срочных вкладов (до 100 тыс.$).

4.М3-сумма М2,сумма крупных срочных депозитов, сумма соглашений о покупке ценных бумаг  с последующим выкупом по обусловленной цене.

5.L-сумма М3, сумма сберегательных облигаций, сумма краткосрочных обязательств казначейства.

Структура денежной массы в РФ:
1.М0-наличные деньги

2.HB-денежная база: М0,обязательные резервы коммерческих банков в ЦБ, средства комер.банков на корреспондентских счетах в ЦБ.

3.М1-М0, расчетные, текущие и прочие счета, вклады в комер.банках, депозиты до востребования в Сбербанке.

4.М2-М1, срочные вклады в Сбербанке.

5.М2х-М2, депозиты в иностранной валюте.

6.М3-М2, депозитные сертификаты, облигации гос.займа.

Денежная масса:

Потенциальная ден.масса:

-задолжность банков по кредитам ЦБ

-задолжность Минфина РФ по кредитам ЦБ

-задолжность нефин-го сектора по кредитам банком.

Функциональная ден.масса (М3)

Билет 32.Классическая и монетаристская теории спроса на деньги.

Спрос на деньги – это общая потребность рынка в деньгах. Предъявляется в том случае, если отдается предпочтение наличным деньгам по сравнению с другими видами. Денежный рынок – это совокупность отношений связанных с формированием спроса и предложения денег.

Макроэкономические теории спроса на денежном рынке:

Классическая теория спроса (MV=PQ), она основана на 3 основных принципах:

1.цены зависят от массы денег

2.цены изменяются пропорционально кол-ву денег

3.изменение кол-ва денег одинаково влияет на цены всех товаров

Спрос на деньги классики выводят из ур-я И.Фишера

MV=PQ
MD=PQ               MD-спрос на ден.рынке

         V
Монетаристская концепция (M=f (a,b,p,w)). Спрос на денежном рынке монетаристы объясняют в рамках общей теории оптимизации имущества эк-их субъектов. Согласно этой концепции эк-ие субъекты формируют портфель активов разной степени доходности и риска для обеспечения желаемого уровня дохода, поэтому спрос на ден.рынке по теории монетаристов зависит от следующих принципов:

-предполагаемого дохода по акциям(a)

-предполагаемого дохода по облигациям(b)

-от уровня инфляции(p)

-совокупного богатства эк-го субъекта(w)

​ M=f (a,b,p,w)

Билет 33.Кейнсианская теория спроса на деньги.

(MD=f(r,y))

Кейнс выделяет 3 мотива, кот. порождают спрос на ден.рынке:

1.Трансакционный мотив: ему соответствует трансакционный спрос, т.е. спрос на деньги, как на средства обращения.

2.Мотив предосторожности: явл. производным от  трнасак-го мотива и выражает желание людей иметь данные средства для непредвиденных случаев.

3.Спекулятивный мотив и соответствующий ему спекулятивный спрос, т.е. спрос на деньги как ан средства накопления.

MD=f(r,y)

Билет 34.Предложение денег и факторы его определяющие.

Предложение денег – это кол – во денег, находящихся в обращении.

                   MS=C+D
C-наличные деньги

D-депозиты до востребования

На предложение денег оказывают влияние следующие факторы:

1.Денежная база (HB=C+R)

2.Норма резервирования (rr=R/D)- показывает долю банковских вкладов, помещенных в резервы

3.Коэффициент депонирования (cr=C/D)- отражает предпочтение населения в распределении денежных средств между наличностью и депозитами.

4.Денежный мультипликатор (m=MS/HB)- показывает насколько изменяется предложение денег в связи с изменением денежной базы на 1 ед.

m=MS=C+D=cr+1

     HB   C+R  cr+rr
Билет 36.Равновесие на денежном рынке. Ликвидная ловушка.

Равновесие на денежном рынке устанавливается при равенстве объемов спроса и предложения денег. Точка Е на пересечении кривой спроса и прямой предложения денег показывает равновесную цену товара деньги, равновесную ставку банковского %, при кот. объем спрос на деньги равно объему их предложения.

Экономическое содержание:

Равновесие на рынке денег означает равенство кол-ва денег, кот. хозяйствующие субъекты хотят сохранить в своих портфелях активов кол-ву денег, предлагаемому центральным банком при осуществлении текущей денежно-кредитной политики.

Процентная ставка на ден.рынке выступает как альтернативная стоимость денег и характеризует упущенный доход связанный с хранением денег, сбережений. Банковская % ставкабывает:

1.Номинальной, кот характеризует текущий банковский %

2.Реальной, характеризует покупательную способность денег в зависимости от уровня инфляции

Связь между номинальной и реальной % ставкой описывается ур-ем Ирвина-Фишера

        i=r+П

i-номинальная

r-реальная

П-темп инфляции

Уравнение предложения денег означает сдвиг прямой MS вправо и снижение равновесной % ставки.

Причинами приводящими к росту предложения денег могут быть:

-эмиссия денежных знаков

-снижение нормы обязательных резервов

Однако % ставка не может уменьшатся до бесконечности, существует ее минимальная норма, кот. определяется издержками банка.

Точка касания кривой спроса на деньги и прямой минимальной нормы ссудного % получила название ликвидной ловушки. За этой точкой равновесие денежного рынка не возможно, т.к. при дальнейшем росте предложения денег % ставка не будет снижаться, кол-во денег увеличивается, что означает инфляцию. Выход из ликвидной ловушки возможен только при условии вмешательства гос-ва и проведения им эффектной финнсовой политики.

Условия равновесия денежного рынка:

1.краткосрочный период

Условием равновесия явл. превышение MS предельного над MS общей массой денег

MS>MS
2.долгосрочный период

Условие долгосрочного равновесия денежного рынка было предложено Милтоном Фридменом

MSд=Y+П

Y-сумма долг. темпа измен-ия сов. дохода

П-долг. темп. Роста, исх. инфляцию. 

Билет 37.Понятие инфляции. Измерение инфляции. Источники инфляции.

Инфляция-это процесс обесценивания денег, в результате выпуска их в обращение в размерах превышающих потребности товарооборота. Для измерения уровня инфляции

используется дефлятор ВВП.

Причинами инфляции могут быть:

-стимулирование спроса, за счет прироста денежной массы в обращении;

-несоответствие структуры инвестиционного спроса структуре платежеспособного спроса;

-недогрузка производственных мощностей;

-приток в страну иностранной валюты;

-ввоз дорогостоящей импортной  продукции в страну;

-индексация доходов населения;

Инфляция измеряется с помощью индекса потребительских цен, который рассчитывается по отношению к базовому периоду. Темп инфляции можно определить следующим образом:                 Индекс цен        Индекс цен

Тем инфляции = текущего года – базового года    *100%

                                   Индекс цен базового года

Индекс цен – это относительные показатели, характеризующие измерение среднего уровня цен за определенный период.

Существует и такой способ измерения инфляции, как правило величины 70. Он позволяет посчитать число лет, на протяжении которых происходит удвоение уровня цен.

Билет 38. Виды инфляции. Инфляция спроса и предложения. Инфляционная спираль.

1.По причинам возникновения:

-кредитная инфляция, которая возникает в результате чрезмерной кредитной экспансии

-административная инфляция, она порождается административными или управляемыми ценами

-социальная инфляция, рост цен при этой инфляции вызван ростом издержек вследствие новых общественных требований, например к качеству продукции

-инфляция спроса, возникает в результате краткосрочного превышения совокупного спроса над совокупным предложением

-инфляция предложения или инфляция издержек, обусловлена ростом цен на факторы производства

-инфляция импортируемая, она появляется под воздействием внешних факторов

-экспортируемая инфляция, которая распространяется из одной страны в другую

-подавленная инфляция или скрытая, возникает в результате применения командно-административных методов управления эк-ой и проявляется через дефицит, ухудшение качества продукции, применения бартерных сделок и вынужденным накоплением сделок

 2.По темпам роста цен различают:

-умеренную или ползучую инфляцию, она развивается медленно и рост цен не должен превышать 10%

-глапирующая инфляция, характеризуется высокими темпами роста цен и измеряется двузначными цифрами

-гипер инфляция, которая характеризуется очень высокими темпом роста цен и измеряется трех-,четырехзначными цифрами в год

-супергипер инфляция

3.По предсказуемости выделяют:

-ожидаемая инфляция, ожидаемый уровень инфляции в будущем рассчитывается на основе действия факторов текущего периода

-непредвиденная инфляция, уровень инфляции при данном типе оказывается выше предполагаемого за определенный отрезок времени

Билет 39. Темпы инфляции. Гиперинфляция. Социально-экономические последствия инфляции.

В зависимости от темпов различают следующие виды инфляции:

-умеренную или ползучую инфляцию, она развивается медленно и рост цен не должен превышать 10% в год. Такая инфляция не сопровождается кризисными явлениями. Считается, что она стимулирует производство, является предсказуемой и контролируемой.

-галопирующая инфляция, характеризуется высокими темпами роста цен и измеряется двузначными цифрами. Она свидетельствует о диспропорциях в экономике страны, нарушении денежного обращения, неадекватной денежно-кредитной политике.

-гиперинфляция, которая характеризуется очень высокими темпом роста цен и измеряется трех-, четырехзначными цифрами в год.

-супер гиперинфляция.

Наиболее опасной и даже разрушительной считается гиперинфляция, при которой темпы роста цен выше 50% в месяц, а в среднегодовом выражении достигают четырехзначных цифр. Она может возникнуть в результате серьезных соц.-экон-их потрясений, длительных войн. Опасность гиперинфляции заключается в том, что она становится неуправляемой, выходит из под контроля, действуя разрушительно на экономику. Гиперинфляция подрывает доверие к деньгам, вызывает частичный возврат к натуральному обмену, оказывая сильное влияние на перераспределение богатств. 

Социально-экономические последствия инфляции.

1.Главное последствие инфляции – это перераспределение доходов.

2.Под влиянием инфляции фактически меняются ставки налогообложения и реальна величина налоговых поступлений снижается.

3.Обесцениваются амортизационные отчисления, основанные на первоначальной стоимости. В результате растет налоговое бремя фирмы и уменьшаются их инвестиционные возможности.

4.Сокращение реальных доходов населения и реальной ценности личных сбережений.

5.Сокращение производства из-за уменьшение стимулов его роста.

6.Снижение кол-ва выпускаемой продукции.

7.Социальная напряженность.

8.Разброс цен на одни и те же товары по регионам страны.

9.нарушение в денежно-кредитной сфере (дефицит денег).

Билет 40. Антиинфляционная политика. Подходы к ее проведению. Стратегические и тактические меры антиинфляционного регулирования.

Подходы к проведению антиинфляционной политики:

1. приспособление к инфляции через индексацию доходов и компенсацию потерь.

2. борьба с инфляцией через воздействия на причины ее порождающие.

Антиинфляционные меры:

1. стратегические меры, к ним относят:

- ликвидацию дефицита госбюджета

* займы на внешнем рынке

* займы денег у ЦБ

- борьба с монополизмом монополии

* гос-во разукрупняет монополии

* контроли за объединенным предприятием

* контроль за качеством продукции и цен некачественной продукции

- структурная перестройка в эк-ке

- сокращение военных расходов

2. тактические меры:

- денатурализация обмена – насыщение рынка товаром

- приватизация и акционирование

- массированный потребительский импорт

- частичная реализация гос-ых страховых запасов

- предоставление льготных кредитов предприятию

- снижение сбережений на основе высокой %-ой ставке, способностей уменьшению спроса.

Приоритеты в антиинфляционный политики согласно теоретической концепции в ее проведении.

1. монетаризм. Монетаристы исходят из ограничения совокупного спроса и предлагают следующие меры:

- жесткая денежно-кредитная политика или денежная реформа

- быстрое сокращение дефицита госбюджета, за счет соц-х программ

- сокращение налоговых ставок

Эти методы эффективны в краткосрочном периоде внешне хотя привлекут к значительному спаду производства и росту безработицы.

2. куйасианская теория. Исходит из регулирования совокупного спроса. Основная цель поднять уровень предложения за счет:

- удешевление кредитов и гос. заказов. Возникший дефицит госбюджета предполагается погасить за счет внутренних и внешних данных, которые могут быть возвращены в дальнейшем.

Эта политика эффективна в долгосрочном периоде предотвращает спад производства и способствует росту займов.

Билет 41. Кредитный рынок.
Понятие и роль кредита в макроэкономическом кругообороте.
Кредит в переводе с латинского (kreditum) имеет два значения - «верую, доверяю» и «долг, ссуда». Кредит представляет собой форму движения ссудного капитала. Ссудный капитал - это денежные средства, отданные в ссуду за определенный процент при условии возвратности и удовлетворения потребности заемщика. Являясь неотъемлемым элементом рыночного хозяйства, кредит оказывает непосредственное воздействие на процессы расширенного воспроизводства как на макроуровне, так и на уровне отдельного предприятия. Кредит также ускоряет процессы воспроизводства на всех его фазах - производства, распределения, обмена и потребления. В частности, за счет кредита:
· осуществляются расчеты между товаропроизводителями;

· производятся портфельные и реальные инвестиции;

· формируются основные и оборотные средства предприятий;
· оплачивается рабочая сила;

· увеличивается объем денежной массы, участвующей в обороте;

· ускоряются процессы накопления капитала;

· активнее формируются доходы бюджета.

Понятие и функции кредитного рынка. Увеличение масштабов накопления денежного капитала в рыночном хозяйстве обусловило развитие кредитного рынка. Кредитный рынок как экономическая категория выражает социально-экономические отношения, которые складываются между владельцами свободных денежных средств, заемщиками и специализированными посредниками кредитно-финансовыми институтами. Под влиянием спроса и предложения на кредитном рынке происходит движение ссудного капитала. Первым источником накопления ссудного капитала были временно свободные средства государства, юридических и физических лиц. По мере развития рыночных отношений, расширения ,сферы безналичных расчетов и соответственно расширения участия в них банков возник новый источник средства, временно высвобождающиеся в процессе кругооборота промышленного и торгового капитала. К ним относятся:
· амортизационный    фонд    предприятий,    предназначенный    для обновления,   расширения   и   восстановления   производственных фондов;
· часть    оборотного    капитала,     высвобождаемая    в     процессе реализации продукции и осуществления материальных затрат;

· денежные средства, образующиеся в результате разрыва между получением денег от реализации товаров и выплатой заработной платы;
· прибыль, идущая на обновление и расширение производства.

Основными условиями существования кредитного рынка можно назвать следующие:
во-первых, несовпадение во времени индивидуальных кругооборотов и оборотов капитала различных отраслей и предприятий. Следует отметить, что все предприятия в силу специфики своего производства и условий снабжения в разные периоды времени имеют разную потребность в деньгах. На одних предприятиях высвобождаются временно свободные денежные средства, которые выступают как источник кредита, на других возникает потребность в них;
во-вторых, кредитор и заемщик должны быть юридически самостоятельными организациями, что обеспечивает экономическую ответственность сторон в процессе кредитных отношений;
в-третьих, кредитор и заемщик должны быть заинтересованы в кредитных отношениях. Данное условие выполняет банковская
процентная ставка. С одной стороны, она должна обеспечить максимальную прибыль кредитору, а с другой стороны - возможность уплаты данных процентов без ущерба для заемщика. Уровень процента зависит от соотношения спроса и предложения, которые определяются многими факторами, в частности:
· масштабами производства;
· размерами денежных накоплений и сбережений всего общества;
· соотношением   между   размерами   кредитов,   предоставляемых государством и его задолженностью;
· темпами инфляции;
· циклическими колебаниями производства;
· сезонными условиями;
· рыночной конъюнктурой и рыночными колебаниями;
I
· государственным регулированием процентных ставок;
· международными   факторами   (колебаниями   валютных   курсов, валютными кризисами, движением капиталов и т.д.).
Объединяя мелкие, разрозненные денежные средства, кредитный рынок способствует движению капиталов внутри страны, трансформации денежных сбережений в капиталовложения, реализации достижений научно-технической революции, обновлению основного капитала. Весьма важной особенностью кредитного рынка является усиление влияния на процесс интернационализации мирового хозяйства посредством обеспечения миграции капиталов.
Функции кредитного рынка определяются ролью, которую он выполняет в системе рыночного хозяйства, а именно:
· обслуживание товарного обращения через кредит;
· аккумуляция     денежных     средств     предприятий,     населения, государства, а также иностранных клиентов;
· трансформация денежных фондов  непосредственно  в  ссудный капитал   и   использование   его   в   виде   капиталовложений   для обслуживания процесса производства;
· обслуживание государства и населения как источников капитала     .
для   покрытия   государственных   и   потребительских   расходов;     i
ускорение концентрации и централизации капитала, содействие
образованию   крупных   объединений   в   сфере   производства   и обращения.
Кредитный рынок обладает рядом особенностей:
· на кредитном рынке продается и покупается только один товар - деньги;
· деньги продаются в долг;
· на   кредитном   рынке   существует   особая   форма   и   механизм ценообразования.
Билет 43. Место рынка кредита в макроэкономическом кругообороте.
Кредит в переводе с латинского (kreditum) имеет два значения - «верую, доверяю» и «долг, ссуда». Кредит представляет собой форму движения ссудного капитала. Ссудный капитал - это денежные средства, отданные в ссуду за определенный процент при условии возвратности и удовлетворения потребности заемщика. Являясь неотъемлемым элементом рыночного хозяйства, кредит оказывает непосредственное воздействие на процессы расширенного воспроизводства как на макроуровне, так и на уровне отдельного предприятия. Кредит также ускоряет процессы воспроизводства на всех его фазах - производства, распределения, обмена и потребления. В частности, за счет кредита:
осуществляются расчеты между товаропроизводителями;

производятся портфельные и реальные инвестиции;

формируются основные и оборотные средства предприятий;
оплачивается рабочая сила;

увеличивается объем денежной массы, участвующей в обороте;

ускоряются процессы накопления капитала;

активнее формируются доходы бюджета.

Понятие и функции кредитного рынка. Увеличение масштабов накопления денежного капитала в рыночном хозяйстве обусловило развитие кредитного рынка. Кредитный рынок как экономическая категория выражает социально-экономические отношения, которые складываются между владельцами свободных денежных средств, заемщиками и специализированными посредниками кредитно-финансовыми институтами. Под влиянием спроса и предложения на кредитном рынке происходит движение ссудного капитала. Первым источником накопления ссудного капитала были временно свободные средства государства, юридических и физических лиц. По мере развития рыночных отношений, расширения ,сферы безналичных расчетов и соответственно расширения участия в них банков возник новый источник средства, временно высвобождающиеся в процессе кругооборота промышленного и торгового капитала. К ним относятся:
амортизационный    фонд    предприятий,    предназначенный    для обновления,   расширения   и   восстановления   производственных фондов;
часть    оборотного    капитала,     высвобождаемая    в     процессе реализации продукции и осуществления материальных затрат;

денежные средства, образующиеся в результате разрыва между получением денег от реализации товаров и выплатой заработной платы;
прибыль, идущая на обновление и расширение производства.

Основными условиями существования кредитного рынка можно назвать следующие:
во-первых, несовпадение во времени индивидуальных кругооборотов и оборотов капитала различных отраслей и предприятий. Следует отметить, что все предприятия в силу специфики своего производства и условий снабжения в разные периоды времени имеют разную потребность в деньгах. На одних предприятиях высвобождаются временно свободные денежные средства, которые выступают как источник кредита, на других возникает потребность в них;
во-вторых, кредитор и заемщик должны быть юридически самостоятельными организациями, что обеспечивает экономическую ответственность сторон в процессе кредитных отношений;
в-третьих, кредитор и заемщик должны быть заинтересованы в кредитных отношениях. Данное условие выполняет банковская
процентная ставка. С одной стороны, она должна обеспечить максимальную прибыль кредитору, а с другой стороны - возможность уплаты данных процентов без ущерба для заемщика. Уровень процента зависит от соотношения спроса и предложения, которые определяются многими факторами, в частности:
масштабами производства;
размерами денежных накоплений и сбережений всего общества;
соотношением   между   размерами   кредитов,   предоставляемых государством и его задолженностью;
темпами инфляции;
циклическими колебаниями производства;
сезонными условиями;
рыночной конъюнктурой и рыночными колебаниями;
I
государственным регулированием процентных ставок;
международными   факторами   (колебаниями   валютных   курсов, валютными кризисами, движением капиталов и т.д.).
Объединяя мелкие, разрозненные денежные средства, кредитный рынок способствует движению капиталов внутри страны, трансформации денежных сбережений в капиталовложения, реализации достижений научно-технической революции, обновлению основного капитала. Весьма важной особенностью кредитного рынка является усиление влияния на процесс интернационализации мирового хозяйства посредством обеспечения миграции капиталов.
Функции кредитного рынка определяются ролью, которую он выполняет в системе рыночного хозяйства, а именно:
обслуживание товарного обращения через кредит;
аккумуляция     денежных     средств     предприятий,     населения, государства, а также иностранных клиентов;
трансформация денежных фондов  непосредственно  в  ссудный капитал   и   использование   его   в   виде   капиталовложений   для обслуживания процесса производства;
обслуживание государства и населения как источников капитала     .
для   покрытия   государственных   и   потребительских   расходов;     i
ускорение концентрации и централизации капитала, содействие
образованию   крупных   объединений   в   сфере   производства   и обращения.
Кредитный рынок обладает рядом особенностей:
на кредитном рынке продается и покупается только один товар - деньги;
деньги продаются в долг;
на   кредитном   рынке   существует   особая   форма   и   механизм ценообразования.

