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РОЗДІЛ 1
ЗОВНІШНЬОЕКОНОМІЧНА ДІЯЛЬНІСТЬ СУБ'ЄКТІВ В УМОВАХ РИНКОВИХ ВІДНОСИН
І.І.Предмет, мета, зміст та завдання дисципліни «Основи зовнішньоекономічної діяльності»
Предметом навчальної дисципліни «Основи зовнішньо​економічної діяльності» є сукупність господарських, економі​чних, правових, фінансових відносин у сфері економічної дія​льності між суб'єктами зовнішньоекономічної діяльності та іноземними суб'єктами господарювання як на території Укра​їни, так і за її межами.
Основною метою викладання навчальної дисципліни «Ос​нови зовнішньоекономічної діяльності» є формування у май​бутніх менеджерів засвоєння теоретичних основ зовнішньо​економічної діяльності; набуття системних знань і навичок щодо забезпечення економічної ефективності зовнішньоеко​номічної діяльності в різних сферах діяльності.
Зміст навчальної дисципліни «Основи зовнішньоекономі​чної діяльності» складений у відповідності до місця та зна​чення дисципліни за структурно-логічною схемою, передба​ченою освітньо-професійною програмою підготовки фахівців з напряму підготовки «Менеджер», є професійно орієнтова​ним, може вивчатись після вивчення дисциплін «Економіка підприємства», «Маркетинг», «Підприємницьке право», «Міжнародні економічні відносини» тощо. Охоплює наступні модулі, що передбачені стандартом освіти: зовнішньоеконо​мічна діяльність суб'єктів в умовах ринкових відносин; регу​лювання зовнішньоекономічної діяльності; митне та валютне регулювання; правове регулювання; форми виходу підпри​ємств на зовнішній ринок; форми зустрічної торгівлі; експор​тно-імпортні операції та послідовність їх виконання; інвести​ційна діяльність; посередницькі операції на зовнішніх ринках;

орендні операції, їх сутність та зміст; організація та техніка підготовки, укладання та виконання зовнішньоекономічних контрактів; структура та зміст міжнародних контрактів купів-лі-продажу; ціна товару, валютні та фінансові умови контрак​тів, умови платежу, форми розрахунків; організація та функ​ціонування підприємств з іноземним капіталом; організація та технологія міжнародних перевезень; неправомірні дії в сфері зовнішньоекономічної діяльності; юридична відповідальність в сфері зовнішньоекономічної діяльності.
Основні завдання, що мають бути вирішені у процесі ви​кладання дисципліни, спрямовані на:
· розуміння суттєвості та специфіки принципів та методів функціонування зовнішньоекономічної діяльності в Україні на сучасному етапі;

· вивчення нормативної бази щодо регулювання зовніш​ньоекономічної діяльності суб'єктів господарювання;

· оволодіння методами аналізу і оцінювання тенденцій, суперечностей, доцільності у визначенні головних напрямків зовнішньоекономічної діяльності для суб'єктів господарю​вання різних форм власності, що є суб'єктами зовнішньоеко​номічної діяльності;

· дослідження специфіки запровадження різних форм ви​ходу на зовнішні ринки;

· вивчення змісту основних процедур та їх здійснення що​до укладання зовнішньоекономічних контрактів;
· оволодіння навичками оцінювати і робити відповідні висновки щодо визначення ефективності укладених угод, зовнішньоекономічної діяльності суб'єкта господарювання в цілому.

1.2. Об'єкти зовнішньоекономічної діяльності
Зовнішньоекономічна діяльність - діяльність суб'єктів господарської діяльності України та іноземних суб'єктів гос-
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подарської діяльності, побудована на взаємовідносинах між ними, що має місце як на території України, так і за її межами.
В Україні зовнішньоекономічна діяльність отримала право​вий статус з прийняттям Закону України „Про зовнішньоеко​номічну діяльність" (1991 p.).
Зовнішньоекономічна діяльність є похідною від зовнішньо​економічних зв'язків і складовою господарської діяльності. Поява зовнішньоекономічних зв'язків зумовлена дією таких основних факторів:
· збутом надлишкових товарів і послуг. Насичення потреб у середині країни на товари і послуги національного виробни​цтва призводить до необхідності пошуку зовнішніх ринків для реалізації надлишкового продукту;

· відсутністю в національному господарстві необхідних засобів і предметів праці, які б забезпечували процес вироб​ництва (машини, устаткування, нові технології, сировина, ма​теріали, електроенергія, нафта, газ тощо). Розширення цього напряму зовнішньоекономічних зв'язків пояснюється тим, що неможливо та економічно недоцільно здійснювати виробниц​тво в межах окремої країни усієї номенклатури певної проду​кції, наприклад, продукції машинобудування.

Розширення зовнішньоекономічних зв'язків, крім того, по​яснюється нерівномірністю розміщення природних ресурсів в країнах і регіонах, що потребує їх певного перерозподілу за допомогою міжнародної перебудови.
Об 'єктами зовнішньоекономічної діяльності є різноманітні види господарської діяльності, які здійснюються в зовнішньо​економічній сфері. За функціональною ознакою види зовніш​ньоекономічної діяльності складаються з наукової, виробни​чої, торгівельної діяльності та інших видів діяльності.
Наукова діяльність - сфера розумової діяльності, в якій здійснюються розробка і теоретична систематизація знань про дійсність, що використовуються для підвищення ефективності виробництва матеріальних і духовних благ. Ця сфера перед​бачає взаємозв'язок між науково-дослідними  і дослідно-

конструкторськими роботами, з одного боку, масовим вироб​ництвом - з іншого. В зовнішньоекономічній сфері такий зв'язок забезпечується здійсненням наукової, науково-технічної, науково-виробничої та іншої кооперації з інозем​ними суб'єктами господарської діяльності.
Перетворення науки на важливу продуктивну силу суспіль​ства виявляється у швидкому зростанні в більшості розвину​тих країн світу витрат на науку. Наприклад, у США витрати на науково-дослідні та дослідно-конструкторські роботи (НДДКР) становлять 2,7% внутрішнього валового продукту. Водночас до 18% цих витрат покривається за рахунок інозем​ного капіталу. Сфера НДДКР перетворилася на один із найва​жливіших факторів, поряд з якісним удосконаленням трудо​вих ресурсів, економічного зростання, конкурентної боротьби.
Виробнича діяльність - процес взаємодії між людьми, їх вплив на природу й формування рис і здібностей людини, не​обхідних для створення матеріальних і духовних благ та по​слуг. Виробництво матеріальних благ характеризується знаря​ддям праці; взаємодією людини з природою, засобами вироб​ництва і людьми, які володіють виробничим досвідом і приво​дять у рух ці засоби виробництва тощо. В зовнішньоекономі​чній сфері вирішення зазначених питань забезпечується здій​сненням виробничої з іноземними суб'єктами господарської діяльності.
Торгівельна діяльність - діяльність з виконання посеред​ницьких функцій між виробництвом і споживанням, яка дає змогу створені у суспільстві блага довести до споживачів. То​ргівля є самостійною галуззю, що здійснює діяльність із купі-влі-продажу товарів.
Товар - будь-яка продукція, послуги, роботи та інші май​нові права, призначені для продажу.
Міжнародна торгівля займає особливе місце в системі гос​подарських зв'язків, міжнародних економічних відносин. Ма​сштаби міжнародної торгівлі постійно зростають. Міжнародна торгівля визнає всі види міжнародного співробітництва, вклю-
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чаючи міжнародну виробничу діяльність, міжнародний обмін технологічними новинами, активною торгівельною діяльністю на міжнародному та внутрішньому рівні.
1.3. Суб'єкти зовнішньоекономічної діяльності
Суб'єктами зовнішньоекономічної діяльності є суб'єкти господарської діяльності України та іноземні суб'єкти госпо​дарської діяльності, що здійснюють господарську діяльність, реалізуючи господарську компетенцію в зовнішньоекономіч​ній сфері, мають відокремлене майно і несуть відповідаль​ність за своїми зобов'язаннями в межах цього майна, крім ви​падків, передбачених законодавством.
Суб'єктами зовнішньоекономічної діяльності можуть бути всі суб'єкти господарської діяльності: господарські організа​ції; громадяни України, іноземці та особи без громадянства, які здійснюють господарську діяльність та зареєстровані від​повідно до закону як підприємці; філії, представництва, інші відокремлені підрозділи господарських організацій (структур​ні одиниці), утворені ними для здійснення господарської дія​льності; зовнішньоекономічні організації, утворені органами державної влади або органами місцевого самоврядування України.
Суб'єкти зовнішньоекономічної діяльності класифікуються за правовим статусом, за місцем перебування та здійснення зовнішньоекономічної діяльності, за належністю капіталу то​що (рис. І.1).
За правовим статусом суб'єктами зовнішньоекономічної діяльності можуть бути:
· фізичні особи;
· юридичні особи;
· об'єднання фізичних, юридичних, фізичних та юридич​них осіб, що не є юридичними особами;

· структурні одиниці іноземних суб'єктів господарської ді​яльності, що не є юридичними особами.
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За належністю капіталу
Класифікація суб'єктів зовнішньоекономічної діяльності
За місцем перебування та здійснення зовнішньо​економічної
діяльності
За правовим статусом
Національні
Іноземні
Змішані
фізичні особи
Резиденти Нерезиденти
Юридичні особи
Об'єднання фізич​них, юридичних, а також об'єднання фізичних і юридич​них осіб, які не є юридичними особа​ми
Рис. 1.1. Класифікація суб'єктів зовнішньоекономічної діяльності
Структурні одиниці іноземних суб'єктів господарської діяль​ності, які не є юри​дичними особами
Фізичні особи - це громадяни України, іноземні громадяни та особи без громадянства, які мають цивільну правоздатність і дієздатність згідно з законами України і постійно прожива​ють на території України. Громадянами України є особи, які належать до громадянства України; іноземними громадянами -особи, які належать до громадянства іноземних держав і не є громадянами України; особами без громадянства (апатриди) -особи, які не належать до громадянства будь-якої держави. Іноземні громадяни та особи без громадянства об'єднуються поняттям "іноземці".
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Для визначення цивільної дієздатності громадянина Украї​ни застосовується законодавство України; іноземного грома​дянина - законодавство держави його громадянства; особи без громадянства - законодавство країни її постійного місця про​живання.
За законодавством України повну цивільну дієздатність має фізична особа, яка досягла 18 років (повноліття), а також яка досягла 16 років і працює за трудовим договором, або непов​нолітня особа з моменту реєстрації шлюбу або якщо вона за​писана матір'ю або батьком дитини. Володіючи повною діє​здатністю, фізична особа має право вступати у цивільні пра​вовідносини, тобто укладати договори, відповідати за заподі​яну шкоду тощо.
В більшості західних країн вік дієздатності фізичних осіб визначено з 18 до 21 років: у Великобританії, Німеччині фізи​чна особа визнається дієздатною з 18 років, у США в різних штатах - від 18 до 21 року; Швейцарії та Японії - з 20 років; Аргентині - з 22 років.
Правовий статус фізичних осіб - громадян України як суб'єктів зовнішньоекономічної діяльності на території Укра​їни визначається законодавством України з урахуванням норм міжнародного права; за межами території України - за зако​нодавством держави їх перебування, нормами міжнародних угод, принципами міжнародного права, міжнародними звича-- ями. Громадянам України - суб'єктам зовнішньоекономічної діяльності на території іноземних держав надається обсяг прав відповідно до законодавства та міжнародних договорів держа​ви їх перебування. Громадяни України можуть звертатись до компетентних органів держави перебування за захистом по​рушених прав. Будь-яке обмеження майнових прав громадян України за кордоном вважається дискримінацією.
Юридичні особи - організації, зареєстровані як такі в Укра​їні і які мають постійне місцезнаходження на території Украї​ни, в тому числі юридичні особи, майно та капітал яких є по​вністю у власності іноземних суб'єктів господарської діяльно-

ті Юридичні особи мають право здійснювати зовнішньоеко​номічну діяльність лише за наявності правоздатності - здат​ності юридичної особи мати майнові чи немайнові права та обов'язки. Правоздатність юридичної особи визначається її статутом (положенням). Статутом (положенням) зазначаються найменування та місцезнаходження суб'єкта господарювання, мета і предмет господарської діяльності, склад і компетенція його органів управління, порядок прийняття ними рішень, по​рядок формування майна, розподілу прибутків та збитків, умови його реорганізації та ліквідації тощо. Юридичні особи можуть здійснювати зовнішньоекономічну діяльність тільки за напрямками, визначеними статутом (положенням), відпові​дно до законодавства України, законодавства іноземної дер​жави (у разі здійснення зовнішньоекономічної діяльності на її території); міжнародних угод. Законодавство іноземної дер​жави регламентує допуск юридичних осіб України на власну територію, визначає сфери та умови їх діяльності. Міжнародні угоди регламентують питання правоздатності юридичних осіб, правового режиму, який їм надається; сфери діяльності тощо.
Метою створення об'єднань фізичних, юридичних, а та​кож фізичних і юридичних осіб, які не є юридичними осо​бами, є спільна діяльність; координація дій; захист своїх прав; обстоювання спільних інтересів в інших організаціях, установах.
Структурно об'єднання складається з головної особи і уча​сників об'єднання. Головною особою об'єднання є суб'єкт зо​внішньоекономічної діяльності, який виробляє кінцеву проду​кцію, здійснює її збут, сплачує податки та офіційно представ​ляє інтереси об'єднання, що не є юридичною особою. Учас​никами об'єднання є суб'єкти зовнішньоекономічної діяльно​сті, що входять до складу об'єднання, виробляють проміжну продукцію об'єднання, або надають транспортно-експеди​ційні, банківські та інші послуги учасникам і головній особі об'єднання і мають на меті отримання прибутку.
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Структурні одиниці іноземних суб'єктів господарської дія​льності - філії, відділення тощо, які мають постійне місцезна​ходження на території іноземної держави. Такими структур​ними одиницями іноземних суб'єктів господарювання на те​риторії України є представництва іноземних суб'єктів госпо​дарювання, які виступають від імені і за дорученням своєї го​ловної фірми, а відтак не є юридичними особами.
За місцем перебування та здійснення зовнішньоекономічної діяльності суб'єкти зовнішньоекономічної діяльності класифі​кують на:
· резиденти України;
· нерезиденти України.
Резидентами України є суб'єкти зовнішньоекономічної ді​яльності, зареєстровані в Україні, які мають постійне місце знаходження або постійне місце проживання на території України. Для юридичної особи статус „резидент" визначають на підставі утворення, реєстрації, місцезнаходження „центру управління" та ін. Фізична особа розглядається як резидент певної країни, якщо вона проживає в ній не менше 6 місяців у податковому році або відповідає іншому критерію, визначе​ному внутрішнім законодавством країни.
Нерезидентами України є суб'єкти зовнішньоекономічної діяльності, що мають постійне місцезнаходження або постійне місце проживання за межами України, а здійснюють зовніш​ньоекономічну діяльність на території України.
Резидентами та нерезидентами України можуть бути фізи​чні особи, юридичні особи, об'єднання фізичних і юридичних осіб.
За належністю капіталу суб'єкти зовнішньоекономічної ді​яльності класифікують на:
· національні;
· іноземні;
'і
· змішані.
Національними є суб'єкти зовнішньоекономічної діяльнос​ті, в статутному фонді яких капітал суб'єктів господарювання

України становить 100%, які зареєстровані в Україні та мають постійне місцезнаходження на її території. Національні під​приємства в Україні мають право здійснювати зовнішньоеко​номічну діяльність відповідно до своїх статутних документів з моменту набуття ними статусу юридичної особи за умов, що в позділі «Види діяльності» статуту буде внесено як вид діяль​ності зовнішньоекономічна діяльність.
Іноземними є суб'єкти зовнішньоекономічної діяльності, в статутному фонді яких капітал суб'єктів господарювання іно​земної держави становить 100%, і які зареєстровані як такі в іноземній державі та мають постійне місцезнаходження на її
території.
Змішаними є суб'єкти зовнішньоекономічної діяльності, статутний фонд яких становить національний та іноземний капітали. У випадку, коли мова йде про юридичні особи, такі підприємства називають підприємствами з іноземними інвес​тиціями або спільними підприємствами.
Набуття права на виконання зовнішньоекономічної діяль​ності здійснюється шляхом державної реєстрації суб'єкта зов​нішньоекономічної діяльності України та його обліку в місце​вих органах державної влади. Процедура державної реєстрації залежить від юридичного статусу суб'єкта зовнішньоекономі​чної діяльності:
· фізичні особи отримують зазначене право, якщо вони за​реєстровані як підприємці;

· юридичні особи отримують зазначене право з моменту набуття ними статусу юридичної особи;

· об'єднання фізичних, юридичних, а також фізичних і юридичних осіб, які не є юридичними особами, отримують зазначене право, якщо їх головні фізичні особи або юридичні особи, які діють від імені об'єднання, зареєстровані в органах Державної влади;

· структурні підрозділи іноземних суб'єктів господарю​вання мають зазначене право, якщо вони зареєстровані в
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Україні як представництва іноземних суб'єктів господарю​
вання.
п
1.4. Основні напрями розвитку
':
зовнішньоекономічної діяльності
!
Україна виступає на міжнародній арені з позицій великої європейської держави, яка має чималий потенціал саморозви​тку. Держава домагається взаємовигідного, рівноправного партнерства в двосторонніх відносинах, активно виступаючи проти всяких спроб дискримінації і тиску.
Важливими напрямами зовнішньоекономічної політики України є:
· захист національних економічних інтересів;

· захист інтересів національного товаровиробника на зов​нішніх ринках;

· вдосконалення структури зовнішньої торгівлі;

· національне державне регулювання, стимулювання екс​порту і контроль імпорту;

· протидія товарній експансії і агресії;
· протидія демпінгу з боку зарубіжних товаровиробників;

· раціональне використання транзитних можливостей кра​їни;

· стимулювання розвитку виробництва, імпорт замінних товарів і технологій;

· посилення державного контролю і регулювання зовніш​ньоекономічних відносин регіонів і суб'єктів господарювання.
Становлення зовнішнього сектору економіки України при​падає на період, коли світові ринки не тільки сформувалися, але й поділені між основними суб'єктами світової господарсь​кої діяльності. За цих умов країні непросто знайти свою рин​кову нішу й посісти гідне місце у світовому економічному співтоваристві. Визначаючи зовнішньоекономічну стратегію, Україна має виходити з двох найважливіших реалій:


· з потреб і тенденцій розвитку міжнародної економіки;

· з рівня розвитку й структури національної економіки.

Формування зовнішнього сектору економіки України від​бувається в умовах реструктуризації міжнародної економіки, суть якої полягає у формуванні на мегаекономічному рівні ба-гатополярної системи суб'єктів зовнішньоекономічної діяль​ності. Посилюється тенденція до створення й подальшого роз​витку високоінтегрованих економічних просторів, які об'єднують країни, близькі за географічним положенням, рів​нем економічного та культурного розвитку. Таких потужних інтеграційних груп у світі сьогодні три: Європейський Союз (ЄС), Північноамериканська зона вільної торгівлі (НАФТА) та угруповання країн Азіатсько-Тихоокеанського регіону. Украї​на повинна зважати на наявність цих інтеграційних угрупо​вань, враховувати особливості зовнішньоекономічної політи​ки країн-учасниць таких центрів. Формування багатофункціо​нальної моделі зовнішньої економіки України не обмежується визначенням завдань і місця країни у взаємовідносинах з цими інтеграційними угрупованнями. Важливим зовнішнім чинни​ком становлення такої моделі є співробітництво з країнами
снд.
Вирішення питання про входження до міжнародної еконо​міки потребує від України чіткого визначення стратегічних і тактичних цілей зовнішньоекономічної політики. З огляду на економічну і політичну ситуацію, що склалася у світі, страте​гічні цілі формування зовнішнього сектору економіки України визначаються як орієнтація країни на подальше багатовектор-не співробітництво з країнами СНД, а також на європейські інтеграційні структури, які розвиваються на основі ЄС.
Таким чином, до першочергових завдань належать:
· посилення співробітництва в рамках СНД;
· набуття Україною членства в COT;
· набуття Україною членства в ЄС;
· ефективніше використання потенціалу взаємозв'язків України з розвиненими країнами світу;
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· реструктуризація економічних взаємовідносин з країна​ми, що розвиваються;

· поглиблення співпраці з міжнародними фінансовими ін​ституціями;

· регульований з боку держави процес відкриття вітчизня​ного ринку.

Посилення співробітництва в рамках СНД дасть змогу, з одного боку, зберегти і закріпити на перспективу ринки збуту в країнах пострадянського простору, з іншого - нарощувати експортний потенціал і отримувати ті види товарів і послуг, капіталу та робочої сили, в яких України відчуває потребу че​рез обмеженість економічних ресурсів і відсутність конкурен​тних переваг у їх виробництві. З економічними відносинами з країнами СНД, в першу чергу з Російською Федерацією, має органічно узгоджуватися євроінтеграційний курс України. Ці стратегічні стосунки мають базуватися на принципах добро-сусідства, партнерства, рівності та взаємної вигоди. Російська Федерація є нашим найбільшим торговельним партнером, а Україна залишається одним із найбільших споживачів росій​ських енергоносіїв, контролює наземні, морські та повітряні комунікації в життєво важливому для Росії південно-західному напрямку. Відповідно до національних інтересів та цілей України, її економічної безпеки пріоритетними напря​мами стратегічного партнерства з Російською Федерацією в економічній сфері в наступному десятиріччі мають стати:
· співробітництво в енергетичній галузі (розвиток єдиної енергетичної системи, спільне використання нафтоперероб​них та інших виробництв паливно-енергетичних комплексів);

· науково-технічне та інноваційне співробітництво;

· розвиток транспортної мережі в Україні в інтересах обох держав;

· інвестиційне співробітництво, розвиток спільних вироб​ничих структур, коопераційних та технологічних зв'язків;

· розвиток фондових ринків та процесів взаємоінвесту-вання;


•
взаємне розширення ринку трудових ресурсів тощо.
Україна зацікавлена в подальшій лібералізації зовнішньо​економічних зв'язків і з іншими країнами - членами СНД. Ви​значальним напрямом співпраці з ними є формування зони вільної торгівлі, що сприяло б інтенсифікації господарських взаємовідносин, активному обміну капіталом, товарами, по​слугами, робочою силою.
Набуття Україною членства в COT розглядається як один із пріоритетів зовнішньоекономічної політики України, системний чинник розвитку національної економіки, підви​щення її конкурентоспроможності, лібералізації зовнішньої торгівлі, створення сприятливого середовища для залучення іноземних інвестицій. Членство України в COT є чітким шан​сом для держави, для української економіки завоювати нові ринки і підвищити конкурентоспроможність через якість то​варів, додаткового споживача, додаткові технології. За оцін​ками вітчизняних та іноземних експертів вступ України в COT:
· значно вплине на розвиток виробництва, збільшиться об​сяг іноземних інвестицій в національну економіку. Офіційний вступ України до COT зможе приносити додаткові іноземні інвестиції і сприятиме зростанню добробуту українських гро​мадян. Україна має можливість претендувати на інвестиції транснаціональних компаній, які зараз працюють в країнах Центральної і Східної Європи, які стали членами ЄС. Членст​во у COT є чинником привабливості для інвестицій цих ком​паній, оскільки членство в організації полегшить доступ про​дукції, виробленої в Україні, на ринки 151 країни світу;
· обсяг експорту та імпорту збільшиться в результаті знят​тя або ліквідації торговельних квот, зменшення мита та різно​го виду зборів. Одночасно будуть досягнуті більш вагомі ре​зультати завдяки посиленню конкуренції на внутрішньому ринку, створенню сприятливих умов для зростання обсягів виробництва та підвищення якості продукції. Зовнішній това​рообіг України може значно вирости; реальний валовий внут-
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рішній продукт за рахунок додаткового збільшення експорту української продукції; вступ України до COT сприятиме зни​женню втрат від антидемпінгових розслідувань і ослабленню тарифних і нетарифних бар'єрів для експорту вітчизняної продукції на зовнішні ринки;
•
у більш вигідному становищі будуть українські виробни​
ки сталі, враховуючи відміну обмежень на експорт продукції
за кордон. В результаті цього обсяг виробництва сталі може
значно збільшитися.
Одночасно у складному становищі опиняться:
· виробники сільськогосподарської продукції та сільське господарство в цілому. Не зважаючи на те, що деякі продукти харчування будуть мати попит на ринках європейських дер​жав, зокрема пшениця, соняшник тощо, інші продукти не зможуть бути реалізованими. В першу чергу, це стосується цукру та молочних продуктів, кількість яких буде мати обме​жене використання. Ситуація ускладниться зростанням цін на ці продукти, ліквідацією державного захисту виробників цих продуктів;

· малі сільськогосподарські підприємства, фермерські гос​подарства, якщо вони не зможуть адаптуватися до більш ви​соких стандартів стосовно якості продуктів та їх екологічного захисту.

Набуття Україною членства в ЄС відповідає довгостро​ковим інтересам України і передбачає:
· проведення переговорного процесу та підписання угоди про асоціацію України та ЄС, які визначатимуть новий фор​мат відносин і наближатиме країну до кінцевої мети - утво​рення передумов набуття повноправного членства в Євро-союзі;

· проведення переговорного процесу щодо створення зони вільної торгівлі між Україною та ЄС, який передбачатиме фун​кціонування ринкових інститутів, гарантування правових норм у діловій сфері, стабільні та недискримінаційні правові


мки чітко визначені права власності, належну організацію прикордонної інфраструктури тощо;
· приведення законодавства України у відповідність до вимог законодавства ЄС у пріоритетних сферах;
· виконання процедур, необхідних для набуття чинності Угоди про асоціацію між Україною та ЄС. Отримавши такий асоційований статус, Україна зможе бути краще інформова​ною про внутрішні перетворення у Євросоюзі, брати нефор​мальну участь у переговорах стосовно питань загальноєвро​пейського масштабу і значення, отримати полегшений та в більших обсягах доступ до фінансових ресурсів ЄС;
· проведення переговорного процесу та створення митного союзу між Україною та ЄС, метою якого має стати поступове усунення митних, правових і технологічних перепон у цій сфері;

· повне виконання Угоди про асоціацію між Україною і ЄС та копенгагенських критеріїв членства в Євросоюзі.
Використання потенціалу взаємозв'язків України з роз​виненими країнами світу має підпорядковуватися ідеї євро​пейської інтеграції, використанню таких її форм та методів, які забезпечать повніше й ефективніше використання потенці​алу взаємозв'язків України з розвиненими країнами світу, особливо в трансформації технологій, залученні прямих інвес​тицій, запровадженні сучасних систем менеджменту та марке​тингу. Слід суттєво активізувати зовнішньоекономічні зв'язки з іншими країнами Центральної та Південно-Східної Європи, для яких Україна може стати перспективним і привабливим партнером, зокрема щодо транзитних перевезень, агропроми​слового виробництва, машинобудування, рекреаційно-турис​тичної сфери тощо.
Реструктуризація економічних взаємовідносин з країна​ми, що розвиваються. Зовнішньоекономічна активність на ринках країн Азії, Африки, Латинської Америки повинна мати Цілеспрямований, системний і динамічний характер, органічно
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вписуватися у стратегію економічного зростання та євроштег-раційного курсу України.
Поглиблення співпраці з міжнародними фінансовими ін​ституціями. Процеси інтернаціоналізації та глобалізації гос​подарського життя, відкритий характер економіки України зумовлюють необхідність продовження і поглиблення спів​праці з міжнародними фінансовими інституціями на устале​них принципах міжнародного права, поваги до взаємних інте​ресів і позицій. Центр ваги у відносинах з МВФ поступово має зміститися в площину безкредитних стосунків, координації у сфері валютної політики, узгодження головних параметрів макроекономічної політики з тенденціями та прогнозами роз​витку світової економічної кон'юнктури, з динамікою та на​прямами світових фінансових та інвестиційних потоків.
Регульований з боку держави процес відкриття вітчиз​няного ринку. Для повноцінного входження України до світо​вого господарства потрібний регульований з боку держави процес відкриття вітчизняного ринку, доповнений цілеспря​мованою політикою захисту вітчизняних виробників і спожи​вачів та наближення до світових норм і стандартів. Ключове завдання зовнішньоекономічної стратегії - забезпечення від​повідно до світових стандартів та критеріїв оптимальних па​раметрів відкритості української економіки, дотримання яких сприятиме економічній безпеці держави, забезпечуватиме тіс​ніше поєднання внутрішньої та зовнішньої економічної полі​тики.
Інтеграція України у світові економічні структури потребує певного часу і відбуватиметься в міру формування внутрішніх і зовнішніх передумов. Основними з них є:
· розвиток власних галузей, що мають конкурентні перева​ги у світовій економіці;

· створення могутнього внутрішнього ринку - основи для завоювання міжнародних ринків і закріплення на них;

· забезпечення фінансової стабільності, розвитку підпри​ємництва та сприятливого інвестиційного клімату;
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· досягнення повної конвертованості національної грошо​вої одиниці;

· постійна гармонізація національного зовнішньоекономі​чного законодавства з вимогами і нормами COT.
Найбільш прийнятною для України є експортноорієнтована модель економічного розвитку з реалізацією політики імпор-тозаміщєння, яка повинна спиратися на комплексну і динамі​чну державну зовнішньоекономічну політику.
Головне завдання української держави сьогодні - визначи​ти нові напрями, форми, засоби та етапи реалізації зовнішньо​економічної стратегії. Реструктуризація народного господарс​тва країни має бути здійснена з урахуванням внутрішніх мож​ливостей і зовнішніх факторів для того, щоб, використавши існуючі та розкривши потенційні конкурентні переваги націо​нальної економіки, сприяти реалізації національних економіч​них інтересів, зростанню добробуту народу.
Контрольні запитання та завдання для самоперевірки знань:
1. Дайте визначення поняття „зовнішньоекономічна діяль​ність".
2. Дайте   визначення   предмету   навчальної   дисципліни „Основи зовнішньоекономічної діяльності".
3.
В чому полягає основна мета навчальної дисципліни
• „Основи зовнішньоекономічної діяльності"?
4. Які завдання вирішуються при вивченні навчальної дис​ципліни „Основи зовнішньоекономічної діяльності"?
5. Яким законом регулюється зовнішньоекономічна діяль​ність в Україні?
6. Що розуміють під поняттям „об'єкт зовнішньоекономі​чної діяльності"?
7. Назвіть види зовнішньоекономічної діяльності.
8. В чому сутність поняття „наукова діяльність"?
9. Дайте характеристику виробничої діяльності.
25
10. В чому сутність поняття „торгівельна діяльність"?
11. Що розуміють під поняттям „суб'єкт зовнішньоеконо​мічної діяльності"?
12. Яка існує класифікація суб'єктів "зовнішньоекономічної діяльності"?
13. Дайте характеристику суб'єктів „зовнішньоекономічної діяльності" за правовим статусом.
14. Яким чином поділяються суб'єкти зовнішньоекономіч​ної діяльності в залежності від місця їх перебування?
15. Як поділяються суб'єкти зовнішньоекономічної діяль​ності за належністю капіталу?
16. Назвіть напрями розвитку зовнішньоекономічної діяль​ності.
17. Розкрийте сутність завдань, пов'язаних із співробітниц​твом України з державами СНД.
18. Розкрийте сутність діяльності, пов'язаної із набуттям Україною членства в COT.
19. Яка мета набуття Україною членства в ЄС?
20. Які напрями використання можливостей розвитку еко​номічних відносин України з країнами світу?

РОЗДІЛ 2
РЕГУЛЮВАННЯ ЗОВНІШНЬОЕКОНОМІЧНОЇ ДІЯЛЬНОСТІ
2.1. Сутність регулювання зовнішньоекономічної
ДІЯЛЬНОСТІ
Регулювання зовнішньоекономічної діяльності в України здійснюється з метою забезпечення збалансованості економі​ки та рівноваги внутрішнього ринку України; стимулювання прогресивних структурних змін в економіці, в тому числі зов​нішньоекономічних зв'язків суб'єктів зовнішньоекономічної діяльності; створення найбільш сприятливих умов для залу​чення економіки України в систему світового поділу праці та її наближення до ринкових структур розвинутих зарубіжних країн.
Зовнішньоекономічна діяльність в Україні здійснюється згідно з наступними принципами:
· принцип суверенітету народу України у здійсненні зов​нішньоекономічної діяльності;

· принцип свободи зовнішньоекономічного підприємниц​тва;

· принцип юридичної рівності і недискримінації;

· принцип верховенства закону;
· принцип захисту інтересів суб'єктів зовнішньоекономіч​ної діяльності;

· принцип еквівалентності обміну.
Принцип суверенітету народу України у здійсненні зовні​шньоекономічної діяльності проявляється у можливості само​стійно та незалежно здійснювати зовнішньоекономічну діяль​ність, керуючись законами України; неухильно виконувати всі Договори і зобов'язання України.
Принцип свободи зовнішньоекономічного підприємництва характеризує можливість добровільно вступати у зовнішньо-
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економічні зв'язки; здійснювати зовнішньоекономічну діяль​ність у формах, не заборонених законами України; додержу​ватись порядку, встановленого законами України; володіти правом власності суб'єктів зовнішньоекономічної діяльності на результати їх зовнішньоекономічної діяльності.
Принцип юридичної рівності і недискримінації відображає рівність перед законом незалежно від форм власності, заборо​ну дій держави, результатом яких є обмеження прав і дискри​мінація за формами власності, місцем розташування та інши​ми ознаками; неприпустимість обмежувальної діяльності, крім випадків, передбачених законом України "Про зовнішньоеко​номічну діяльність".
Принцип верховенства закону передбачає регулювання зо​внішньоекономічної діяльності тільки законами України; за​борону та впровадження підзаконних актів та актів з питань управління, прийнятих місцевими органами влади та органами місцевого самоврядування, що створюють для суб'єктів зов​нішньоекономічної діяльності умови менш сприятливі, ніж встановлені законами України.
Принцип захисту інтересів суб'єктів зовнішньоекономічної діяльності відображає рівний захист інтересів суб'єктів зов​нішньоекономічної діяльності на території та за межами Укра​їни; захист державних інтересів України відповідно до законів України, умов підписаних нею міжнародних договорів та норм міжнародного права.
Принцип еквівалентності обміну, неприпустимості демпін​гу при ввезенні та вивезенні товарів передбачає можливість ввезення та вивезення рівнозначних, рівноцінних продуктів або товарів; недопущення продажу (закупівлі) товарів за ці​нами, нижчими, ніж на внутрішньому ринку, які не покрива​ють витрат виробництва та реалізації. Демпінг - ввезення на митну територію певної країни імпортного товару за ціною, нижчою від порівняної ціни на подібний товар у країні, що здійснює імпорт цього товару. Демпінг заподіює шкоду наці​ональному товаровиробнику.

імпе-
Принципи зовнішньоекономічної діяльності - норми тивні, тобто обов'язкові, наказові, позбавлені вибору. Вони є можуть бути скасовані ніякими установленнями спеціаль​ного характеру. Вони є критерієм законності всіх правових норм, Щ° впроваджуються державою в зовнішньоекономічній сфері, в ієрархії правових норм займають найвищий ступінь.
Регулювання зовнішньоекономічної діяльності здійснюєть​ся Україною як державою в особі її органів в межах їх компе​тенції; недержавними органами управління економікою, що діють на підставі статутних документів; самими суб'єктами зовнішньоекономічної діяльності на підставі координаційних угод, що укладаються між ними.
Для регулювання зовнішньоекономічної діяльності викорис​товують закони України; методи тарифного (економічного) та нетарифного (організаційно-адміністративного) регулювання, які видаються державними органами влади в межах законів України; економічні заходи оперативного регулювання; рі​шення недержавних органів управління економікою, які при​ймаються за їх статутними документами в межах законів України; угоди, що укладаються між суб'єктами зовнішньо​економічної діяльності.
Для іноземних суб'єктів господарювання на території України запроваджується національний режим; режим найбі​льшого сприяння та спеціальний режим зовнішньоекономіч​ної діяльності.
Національний режим означає, що іноземні суб'єкти госпо​дарської діяльності мають обсяг прав та обов'язків не мен​ший, ніж українські суб'єкти господарювання. Застосовується До всіх іноземних суб'єктів господарювання, що зайняті інве​стиційною діяльністю на території України, а також експорт​но-імпортною діяльністю тих іноземних суб'єктів господарю​вання, країни яких разом із Україною входять до економічних союзів.
Режим найбільшого сприяння означає, що іноземні суо єкти господарської діяльності мають обсяг прав, префере-
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нцій та пільг щодо встановлення мита, податків та зборів, ви​значених умовами двосторонніх та багатосторонніх міжнаро​дних договорів України.
Спеціальний режим застосовується на територіях спеціаль​них економічних зон, митних союзів, до яких входить Украї​на, а також у випадках встановлення спеціального режиму згі​дно з міжнародними договорами, в яких приймає участь Укра​їна. Статус території спеціальної економічної зони в Україні встановлюється Верховною Радою України згідно із відповід​ними законами шляхом прийняття окремого закону України для кожної такої зони. Україна укладає з державами, які ма​ють спільні з Україною морські або сухопутні кордони, дво​сторонні та багатосторонні договори, які встановлюють на ос​нові взаємності спеціальні правові режими торгівлі, товаро​обігу (прикордонна, прибережна торгівля тощо) і передбача​ють пільгові умови для всіх суб'єктів зовнішньоекономічної діяльності.
Економічні відносини України з іншими державами регу​люються двосторонніми та багатосторонніми міжнародними договорами та нормами міжнародного права. Україна укладає, виконує і денонсує міжнародні договори з питань зовнішньо​економічної діяльності. Правовий статус іноземних суб'єктів господарювання на території України визначається законами та міжнародними договорами України. Україна набуває член​ства в міжнародних міжурядових економічних організаціях, вступаючи у відносини з міжнародними міжурядовими еко​номічними організаціями на основі відповідних міжнародних договорів або установчих актів.
2.2. Заходи, що спрямовані на розвиток
зовнішньоекономічної діяльності
'*
Україна самостійно формує систему та структуру органів, що здійснюють державне регулювання зовнішньоекономічної діяльності на своїй території. Державне регулювання зовніш-

номічної діяльності спрямоване на забезпечення захис-НЬ° економічних   інтересів   України   та   законних   інтересів б'єктів зовнішньоекономічної діяльності; створення рівних жливостей для суб'єктів зовнішньоекономічної діяльності вивати всі види підприємницької діяльності незалежно від IhoDM власності, всі напрями використання доходів і здійснен-я інвестицій, а також заохочення конкуренції та ліквідацію монополізму в сфері зовнішньоекономічної діяльності. Дер​жавні органи влади не мають права безпосередньо втручатися в зовнішньоекономічну діяльність суб'єктів цієї діяльності, за винятком випадків, коли таке втручання здійснюється згідно з законами України.
До заходів щодо захисту прав і законних інтересів держави та її суб'єктів зовнішньоекономічної і господарської діяльнос​ті України, відносяться:
· захист прав та законних інтересів суб'єктів зовнішньо​економічної діяльності України за межами України;
· заходи України у відповідь на дискримінаційні або не​дружні дії інших держав, митних союзів або економічних угруповань;

· заходи щодо захисту економічної конкуренції в галузі зовнішньоекономічної діяльності;

· обмеження реекспорту;
· заходи проти недобросовісної конкуренції та зростаючо​го імпорту при здійсненні зовнішньоекономічної діяльності.
Захист прав та законних інтересів суб'єктів зовнішньо​економічної діяльності України за межами України. Україна зобов'язана здійснювати захист прав та законних інтересів суб'єктів зовнішньоекономічної діяльності України за межами України згідно з нормами міжнародного права. Такий захист здійснюється за зверненням суб'єктів зовнішньоекономічної Діяльності до дипломатичних та консульських установ, дер​жавних торговельних представництв України за кордоном.
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Заходи України у відповідь на дискримінаційні або недруж​ні дії інших держав, митних союзів або економічних угрупо​вань. У разі, коли є відомості про те, що інші держави, митні союзи або економічні угруповання обмежують здійснення за​конних прав та інтересів суб'єктів зовнішньоекономічної дія​льності України, органи державного регулювання зовнішньо​економічної діяльності мають право застосовувати адекватні заходи у відповідь на такі дії. У разі, якщо такі дії заподіюють шкоду або створюють загрозу її заподіяння державі та окре​мим суб'єктам зовнішньоекономічної діяльності, зазначені заходи можуть передбачати її відшкодування. Заходами у від​повідь на дискримінаційні або недружні дії інших держав, ми​тних союзів або економічних угруповань є: застосування по​вної заборони (повного ембарго) на торгівлю; застосування часткової заборони (часткового ембарго) на торгівлю; позбав​лення режиму найбільшого сприяння або пільгового спеціаль​ного режиму; запровадження спеціального мита; запрова​дження режиму ліцензування або квотування зовнішньоеко​номічних операцій; встановлення квот (контингентів); запро​вадження комбінованого режиму квот і контингентів; запро​вадження індикативних цін щодо імпорту та експорту товарів; інші заходи, передбачені законами та міжнародними догово​рами України.
Рішення про застосування заходів у відповідь на дискримі​наційні або недружні дії інших держав, митних союзів або економічних угруповань приймаються Верховною Радою України, Кабінетом Міністрів України та Міністерством еко​номіки та з питань європейської інтеграції. Верховною Радою України можуть застосовуватись такі заходи, як позбавлення режиму найбільшого сприяння або пільгового спеціального режиму, застосування повної заборони (ембарго) на торгівлю; Кабінетом Міністрів України - застосування часткової забо​рони (ембарго) на торгівлю, здійснення заходів тарифного ре​гулювання щодо імпорту та експорту товарів та запроваджен​ня режиму ліцензування та квотування зовнішньоекономічних

ній' Міністерством економіки та з питань європейської
°    грації - застосування заходів нетарифного регулювання
імпорту та експорту товарів, серед яких найбільшого
пирення набули ліцензування та реєстрація окремих видів онтрактів; запровадження індикативних цін щодо імпорту та експорту товарів тощо.
З метою встановлення фактів дискримінаційних або не​дружніх дщ інших держав, митних союзів або економічних угруповань Міністерство економіки та з питань європейської інтеграції здійснює відповідне розслідування. Матеріали тако​го розслідування розглядаються Міжвідомчою комісією з міжнародної торгівлі, яка дає рекомендації відповідним дер​жавним органам щодо застосування відповідних заходів. На підставі матеріалів розслідування Міністерство економіки та з питань європейської інтеграції разом з Міністерством закор​донних справ України звертаються до відповідних державних та компетентних органів інших держав або митних союзів чи економічних угруповань з пропозицією про врегулювання спірної ситуації. У разі одержання позитивної відповіді від зазначених органів, Міністерство економіки та з питань євро​пейської інтеграції формує делегацію для проведення перего​ворів та підготовки міжнародних договорів міжвідомчого ха​рактеру. У разі отримання негативної відповіді щодо врегу​лювання міжнародних спорів Міністерство економіки та з пи​тань європейської інтеграції відповідно до рекомендацій Між​відомчої комісії з міжнародної торгівлі самостійно застосовує відповідні заходи чи передає матеріали Кабінету Міністрів України для прийняття відповідних рішень про застосування необхідних заходів. Застосування заходів у відповідь на дис​кримінаційні, недружні дії інших держав, митних союзів або економічних угруповань припиняється у разі припинення ни​ми таких дій у відношенні України, підписання угоди та від​шкодування шкоди. Акти Міністерства економіки та з питань європейської інтеграції про врегулювання спору та застосу-Вання заходів у відповідь'на дискримінаційні або недружні дії
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інших держав, митних союзів та економічних угруповань є обов'язковими для виконання органами виконавчої влади Україні, суб'єктами зовнішньоекономічної діяльності та іно​земними суб'єктами господарської діяльності. Рішення про застосування відповідних заходів може бути оскаржено в су​довому порядку протягом місяця від дати запровадження та​ких заходів.
Заходи щодо захисту економічної конкуренції в галузі зов​нішньоекономічної діяльності. Зовнішньоекономічна діяль​ність здійснюється з дотриманням суб'єктами зовнішньоеко​номічної діяльності вимог законодавства про захист економі​чної конкуренції. Винятком є випадки, коли виключно упов​новаженими Україною як державою суб'єктами зовнішньо​економічної діяльності може здійснюватись експорт та імпорт озброєння, боєприпасів, військової техніки та спеціальних комплектуючих виробів для їх виробництва, вибухових речо​вин, ядерних матеріалів (включаючи матеріали у вигляді теп-ловипромінюючих зборок), технологій, устаткування, устано​вок, спеціальних неядерних матеріалів та пов'язаних з ними послуг, джерел іонізуючого випромінювання, а також інших видів продукції, технологій і послуг, які в даний час викорис​товуються при створенні озброєнь і військової техніки або становлять державну таємницю України; дорогоцінних мета​лів та сплавів, дорогоцінного каміння; наркотичних і психо​тропних засобів; експорт творів мистецтва і старовинних предметів з музейних фондів України. Призначення уповно​важених суб'єктів зовнішньоекономічної діяльності, які мо​жуть здійснювати зазначені експорт та імпорт, і регулювання відповідних експортно-імпортних операцій належать до ком​петенції Кабінету Міністрів України за погодженням з відпо​відними комітетами Верховної Ради України. Встановлення у будь-якій формі державної монополії на експорт та імпорт ін​ших видів товарів не дозволяється і може бути оскаржено у судовому порядку. Будь-які організації, в тому числі державні, не мають права здійснювати функції, що прямо чи побічно

ікоджають іншим суб'єктам зовнішньоекономічної дія-сті вільно здійснювати таку діяльність або в іншій формі, ЛЬ   инятком випадків, прямо зазначених в законі  України <ҐІро зовнішньоекономічну діяльність».
Обмеження реекспорту. Забороняється реекспорт товарів, мпортованих за рахунок Державного валютного фонду Укра-•ни та валютних фондів органів місцевого самоврядування. Орган, який є розпорядником Державного валютного фонду України або валютного фонду органів місцевого самоврядуван​ня може дозволити реекспорт в разі неможливості викорис​тання імпортного товару на території України за його призна​ченням.
Заходи проти недобросовісної конкуренції та зростаючого імпорту при здійсненні зовнішньоекономічної діяльності. Під недобросовісною конкуренцією при здійсненні зовнішньоеко​номічної діяльності розуміється:
· здійснення демпінгового імпорту, до якого застосову​ються антидемпінгові заходи;

· здійснення субсидованого імпорту, до якого застосову​ються компенсаційні заходи;

· здійснення інших дій, що законами України визнаються недобросовісною конкуренцією.

Під зростаючим імпортом розуміється здійснення імпорту в обсягах та за умов, що заподіюють значну шкоду або створю​ють загрозу заподіяння значної шкоди українським виробни​кам відповідних товарів.
За результатами антидемпінгового, антисубсидованого або спеціального розслідування приймається рішення про засто​сування антидемпінгових, компенсаційних або спеціальних заходів, яке може бути оскаржено в судовому порядку протя​гом місяця від дати запровадження відповідних заходів. За​стосування режимів вільної торгівлі, преференцій, спеціаль​них пільгових режимів (прикордонної (прибережної) торгівлі, спеціальних (вільних) економічних зон та інших, передбаче​них законами України), а також податкових, митних та інших
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пільг, що діють при імпорті в Україну товарів, щодо яких за​стосовуються антидемпінгові, компенсаційні або спеціальні заходи, зупиняється на строк до закінчення застосування за​значених заходів.
Держава гарантує інформаційне забезпечення суб'єктів зо​внішньоекономічної діяльності. Кожний суб'єкт зовнішньо​економічної діяльності має право:
· на одержання будь-якої інформації, необхідної для здійс​нення цієї діяльності, що не становить державної або комер​ційної таємниці;

· на своєчасне ознайомлення з офіційними текстами зако​нів та інших нормативних актів з наступною інформацією про зміни в них, що регулюють відносини, які прямо чи побічно стосуються зовнішньоекономічної діяльності. Державні орга​ни, відомства та установи, що видають нормативні акти, зо​бов'язані офіційно публікувати їх у загальнодоступних засо​бах інформації України, причому зазначені акти не можуть набирати чинності до їх офіційної публікації;

· на безпосереднє одержання інформації від державних ор​ганів, які на вимогу суб'єктів зовнішньоекономічної діяльнос​ті зобов'язані на оплатній основі оперативно надавати їм по​вні офіційні тексти нормативних актів.

Зведення статистичної інформації щодо зовнішньоекономі​чної діяльності здійснює Державний комітет статистики Укра​їни на підставі даних, що в обов'язковому порядку надаються органами, які проводять державне регулювання зовнішньо​економічної діяльності (фінансові органи, органи державної митної служби, Національний банк України), а також суб'єк​тами зовнішньоекономічної діяльності. Державний комітет статистики України зобов'язаний щокварталу складати і пуб​лікувати статистичну інформацію щодо стану і структури зов​нішньоторговельного балансу України та ознайомлювати суб'єктів зовнішньоекономічної діяльності із статистичною інформацією, яка є в його розпорядженні, у порядку, встанов-

omv законами України «Про інформацію» та «Про держав​ну статистику».
Міністерство фінансів України повинно складати відомості
о стан і структуру зовнішньої державної заборгованості.
Органи державного управління, юридичні, фізичні особи та 'і суб'єкти господарської діяльності, яким було надано ін​формацію, що становить комерційну таємницю суб'єктів зов​нішньоекономічної діяльності, не мають права розпорядження такою інформацією без дозволу відповідних суб'єктів зовніш​ньоекономічної діяльності і несуть за це відповідальність згі​дно із законами України.
2.3. Національні органи регулювання зовнішньоеконо​мічної діяльності
До національних органів, що регулюють відносини в сфері зовнішньоекономічної діяльності, належать:
· органи державного регулювання;
· органи місцевого самоврядування;
· організації (об'єднання) координаційного типу.

До органів державного регулювання зовнішньоекономічної діяльності відносять законодавчі, виконавчі та судові органи, у встановлених Конституцією України межах і відповідно до законів України.
Законодавчим органом в Україні є Верховна Рада України. Верховна Рада України визначає основні напрями державної політики у сфері забезпечення зовнішньоекономічної діяльно​сті, законодавчі основи її реалізації. До компетенції Верховної Ради України належить:
· визначення та затвердження основних напрямів держав​ної політики у сфері зовнішньоекономічної діяльності, шляхи 11 Реалізації;

· прийняття, зміна та скасування законів;
· розгляд, затвердження та зміна структури органів держа​чого регулювання;
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· укладання міжнародних договорів України та приведен​ня законодавства України у відповідність з цими договорами;

· затвердження нормативів обов'язкового вилучення част​ки валютної виручки, отриманої суб'єктами зовнішньоеконо​мічної діяльності, до державного бюджету та бюджетів орга​нів місцевого самоврядування, затвердження ставок та умов оподаткування, митного тарифу, митних зборів та митних процедур України;

· встановлення спеціальних режимів зовнішньоекономіч​ної діяльності на території України;

· затвердження списків товарів та послуг, експорт та ім​порт яких або підлягає ліцензуванню, або забороняється.

Для здійснення законотворчої роботи, виконання контро​льних функцій в сфері зовнішньоекономічної діяльності в складі Верховної Ради України створені такі комітети: комітет з питань зовнішньоекономічної діяльності, комітет з питань митної справи, комітет з питань транспорту і зв'язку тощо.
Виконавчі функції в сфері регулювання зовнішньоекономі​чної діяльності здійснюють Президент України та Кабінет Міністрів України.
Президент України:
· забезпечує державну незалежність та національну безпе​ку України;

· представляє державу на міжнародній арені, здійснює ке​рівництво зовнішньополітичною діяльністю держави, веде пе​реговори та укладає міжнародні договори України;

· приймає рішення про визнання іноземних держав;

· призначає та звільняє глав дипломатичних представ​ництв України в інших державах і при міжнародних організа​ціях; приймає вірчі і відкличні грамоти дипломатичних пред​ставників іноземних держав;

· призначає на посади та звільняє з посад за згодою Верхо​вної Ради України Голову Антимонопольного комітету Украї​ни тощо;


орює, реорганізовує та ліквідовує за поданням гт м'єр-міністра України міністерства та інші центральні ор​гани виконавчої влади;
•
приймає рішення про прийняття до громадянства Украї-
припинення громадянства України, про надання притул​ку в Україні;
· підписує закони, прийняті Верховною Радою України;
· має право вето щодо прийнятих Верховною Радою Укра​їни законів із наступним поверненням їх на повторний розгляд Верховної Ради України;

· здійснює інші повноваження, визначені Конституцією

України.
Президент України на основі та на виконання Конституції і
законів України видає укази і розпорядження, які є обов'яз​ковими до виконання.
Кабінет Міністрів України (Уряд України) є вищим орга​ном у системі органів виконавчої влади в державі. Повно​важеннями Кабінету Міністрів в зовнішньоекономічній сфе​рі є:
· забезпечення проведення державної політики в сфері зов​нішньоекономічної діяльності відповідно через урядові та ре​гіональні органи державного регулювання та місцевого само​врядування;

· координація діяльності міністрів, державних комітетів та відомств України по регулюванню зовнішньоекономічної дія​льності; координація роботи торговельних представництв України в іноземних державах;

· прийняття, зміна та скасування нормативно-правових ак​тів;

· проведення переговорів, укладання та забезпечення ви​конання міжнародних договорів України та залучення до їх виконання суб'єктів зовнішньоекономічної діяльності на до​говірних засадах;
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· внесення на розгляд Верховної Ради України пропозицій про систему міністерств, державних комітетів і відомств - ор​ганів регулювання зовнішньоекономічної діяльності;

· забезпечення складання платіжного балансу, зведеного валютного плану України;

· здійснення заходів щодо забезпечення раціонального ви​користання коштів Державного валютного фонду України то​що.

Кабінет Міністрів України здійснює регулювання в зовні​шньоекономічній сфері безпосередньо та через міністерства, інші центральні органи виконавчої влади, Раду міністрів Ав​тономної республіки Крим та місцеві державні адміністрації, спрямовує, координує та контролює діяльність цих органів.
Національний банк України:
· здійснює зберігання і використання золотовалютного ре​зерву України та інших державних коштовностей, які забезпе​чують платоспроможність України;

· представляє інтереси України у відносинах з централь​ними банками інших держав-, міжнародними банками та ін​шими фінансово-кредитними установами та укладає відповід​ні міжбанківські угоди;

· регулює курс національної валюти України до грошових одиниць інших держав;

· здійснює облік і розрахунки по наданих і одержаних дер​жавних кредитах і позиках, проводить операції з централізо​ваними валютними ресурсами, які виділяються з Державного валютного фонду України у розпорядження Національного банку України;

· виступає гарантом кредитів, що надаються суб'єктам ав​тотранспортного забезпечення зовнішньоекономічної діяльно​сті іноземними банками, фінансовими та іншими міжнарод​ними організаціями під заставу Державного валютного фонду та іншого державного майна України;


•
здійснює  інші  функції відповідно  до  Закону  України
банки і банківську діяльність» та інших законів України. <(  регіональні відділення Національного банку України пред-ляють інтереси Національного банку України на відповід​ній території.
Міністерство економіки та з питань європейської інтеграції безпечує проведення єдиної зовнішньоекономічної політики здійсненні суб'єктами зовнішньоекономічної діяльності виходу на зовнішній ринок, координацію їх зовнішньоеконо​мічної діяльності, в тому числі відповідно до міжнародних до​говорів України, а саме:
· здійснює контроль за додержанням суб'єктами зовніш​ньоекономічної діяльності законів України та умов міжнарод​них договорів України;

· здійснює заходи нетарифного регулювання зовнішньо​економічної діяльності;

· проводить антидемпінгові, антисубсидійні та спеціальні розслідування тощо.

Територіальними підрозділами Міністерства економіки та з питань євроінтеграції є регіональні управління (відділи) еко​номіки; управління міжнародного співробітництва та з питань європейської інтеграції, які забезпечують виконання нормати​вних актів даного міністерства в регіоні та взаємодію з орга​нами місцевого самоврядування.
Державна митна служба України спрямовує, координує та контролює діяльність митних органів, спеціалізованих митних установ та організацій щодо виконання законодавства України з питань митної справи. Основні завдання Державної митної служби України:
•
виконання та контроль за додержанням законодавства
"країни з питань митної справи;'
· захист економічних інтересів України;
· забезпечення виконання зобов'язань, передбачених між​народними договорами України з питань митної справи;
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•
здійснення митного контролю та митного оформлення
товарів і транспортних засобів, що переміщуються через мит​
ний кордон України;
•
контроль за дотриманням правил переміщення валютних
цінностей через митний кордон України;
· здійснення спільно з іншими уповноваженими органами державної влади заходів щодо захисту інтересів споживачів товарів і додержання учасниками транспортного забезпечення зовнішньоекономічної діяльності державних інтересів на зов​нішньому ринку;

· створення сприятливих умов для прискорення руху ван​тажопотоків та пасажиропотоків через митний кордон Украї​ни;

· запобігання контрабанді та порушенням митних правил;

· розвиток міжнародного співробітництва у галузі митної справи;

· ведення митної статистики;
· ведення Української класифікації товарів зовнішньоеко​номічної діяльності;

· здійснення верифікації (встановлення достовірності) сер​тифікатів походження товарів з України тощо.

Антимонопольний комітет України здійснює контроль за додержанням суб'єктами зовнішньоекономічної діяльності законодавства про захист економічної конкуренції. Його інте​реси в регіонах держави представляють регіональні відділення Антимонопольного комітету України.
Міжвідомча комісія з міжнародної торгівлі:
· здійснює оперативне державне регулювання зовнішньо​економічної діяльності в Україні відповідно до законодавства України;

· приймає рішення про порушення і проведення антидем​пінгових, антисубсидиційних або спеціальних розслідувань та застосування відповідно антидемпінгових, компенсаційних або спеціальних заходів.


овними завданнями Ради міністрів Автономної Респуб-
Упим та місцевих державних адміністрацій в сфері регу-
ліки іч.ри
....
ання зовнішньоекономічної діяльності є:
Л      забезпечення  виконання  Конституції  України,  законів v    аїни указів Президента України, рішень Кабінету Мініст-•   України, центральних урядових органів регулювання  зов​нішньоекономічної діяльності;
· забезпечення законності і правопорядку;
· забезпечення виконання державних і регіональних про​грам;

· забезпечення підготовки та виконання відповідних бю​джетів, в т.ч. з врахуванням зовнішньоекономічної діяльності;
· забезпечення звіту про виконання відповідних бюджетів та програм;

· забезпечення взаємодії з органами місцевого самовряду​вання;

· забезпечення реалізації інших повноважень, наданих дер​жавою, а також делегованих відповідними радами повнова​жень тощо.

Судові органи в сфері регулювання зовнішньоекономічної діяльності. Спори, що виникають між суб'єктами зовнішньо​економічної діяльності, іноземними суб'єктами господарської діяльності у процесі такої діяльності можуть розглядатися за згодою сторін спору господарськими судами України.
Органи місцевого самоврядування України. До органів міс​цевого самоврядування належать сільські, селищні, міські, ра​йонні і обласні ради та їх виконавчі органи, що представляють інтереси (спільні інтереси) територіальних громад сіл, селищ, міст, здійснюють організаційно-управлінський вплив на робо​ту підприємств, що знаходяться на певній території та займа​ються зовнішньоекономічною діяльністю. Органи місцевого самоврядування сприяють здійсненню зовнішньоекономічної Діяльності в регіоні, контролюють виконання законодавства
відповідній території. Органи місцевого самоврядування не
^ть права безпосередньо втручатися у відносини суб'єктів
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зовнішньоекономічної діяльності, за винятком випадків, коли таке втручання здійснюється згідно з міжнародними та націо​нальними нормами права в цій сфері.
До повноважень сільських, селищних, міських рад в сфері регулювання зовнішньоекономічної діяльності належать:
· затвердження програм соціально-економічного та куль​турного розвитку відповідних адміністративно-територіаль​них одиниць;

· вирішення питань щодо створення підприємствами ко​мунальної власності спільних підприємств, у тому числі з іно​земними інвестиціями;

· надання згоди на розміщення на території села, селища, міста нових об'єктів, сфера екологічного впливу діяльності яких згідно з діючими нормативами включає відповідну тери​торію;

· прийняття рішень, пов'язаних із створенням спеціальних вільних зон, змінами в статусі цих зон.

Компетенція органів місцевого самоврядування та їх вико​навчих органів в сфері зовнішньоекономічної діяльності ви​значається Законами України «Про місцеве самоврядування в Україні» (1997 p.), «Про зовнішньоекономічну діяльність» (1991 р.) тощо.
Організації (об 'єднання) координаційного типу. До органі​зацій (об'єднань) координаційного типу відносяться госпо​дарські організації, утворені у складі двох або більше суб'єктів господарювання з метою координації їх діяльності для вирішення спільних завдань в сфері зовнішньоекономіч​ної діяльності. Вони утворюються на добровільних засадах або за рішенням органів, які мають право їх утворювати, на невизначений строк або тимчасово. Об'єднання координацій​ного типу є юридичні особи, які діють як на державному, так і на регіональному рівнях. До їх складу входять: торговельно-промислова палата України, біржі, Асоціація „ЄАН-Україна", Асоціація міжнародних експедиторів, Асоціація міжнародних автомобільних перевізників тощо (рис. 2.1).

Торгово-промислові палати
Біржі
Склад організацій (об'єднань) координаційного
типу
товарні, фондові, валютні
Асоціація "ЄАН-Україна"
Асоціація міжнародних автомобільних перевізників
Асоціація міжнародних експедиторів
Рис. 2.1. Склад організацій (об'єднань) координаційного типу
Торгово-промислова палата України (ТПП України) є не​державною неприбутковою самоврядною організацією, яка на добровільних засадах об'єднує юридичних та фізичних осіб України, зареєстрованих як підприємці та їх об'єднання. Чле​нами Торгово-промислової палати України є регіональні тор​гово-промислові палати, юридичні і фізичні особи, що зареєс​тровані як підприємці та їх об'єднання. В усіх областях Укра​їни і в Автономній Республіці Крим діють регіональні Торго​во-промислові палати.
До складу задач, які вирішує торгово-промислова палата України та регіональні торгово-промислові палати, належать створення сприятливих умов для вітчизняного підприємниц​тва, представлення і захист його інтересів на всіх рівнях, сприяння розвитку зв'язків із зарубіжними партнерами в галу​зях економіки, науки і торгівлі, пошук інвесторів. Торгово-промислова палата України та регіональні торгово-промислові алати представляють своїм членам широкий спектр профе-Шних послуг, до яких входить організація зустрічей і перего​не з представниками зарубіжних фірм і компаній з питань ^робітництва; ведення реєстру українських підприємств;
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везення ванТажів і пасажирів; оренди (лізингу); нау-МИ'     ехнічного обміну; обміну іншими наслідками творчої
видача сертифікатів походження товарів; проведення експер​тизи якості і кількості товарів; надання юридичних послуг, в т.ч. підтвердження форс-мажорних обставин; надання довід​ково-інформаційних послуг; організація, підготовка, забезпе​чення і проведення виставок в Україні та за кордоном. При ТПП Україні функціонує Міжнародний комерційний арбітра​жний суд, який отримав широке визнання в світі, та Морська арбітражна комісія.
Торгово-промислова палата України є дійсним членом Міжнародної торгової палати, Ділової ради Чорноморського економічного співробітництва, Асоціації ТПП Чорноморської зони і Центральної Європейської Ініціативи. Торгово-промислова палата України активно співпрацює з Асоціацією ТПП Європи, підтримує партнерські зв'язки з аналогічними національними і регіональними структурами більш ніж в 40 країнах світу; створює змішані торговельні палати і ділові ра​ди (діють Українсько-Польська палата, Українсько-Італійська та Українсько-Турецька ділові ради) тощо.
Міжнародний комерційний арбітражний суд є самостійною постійно діючою арбітражною установою (третейським су​дом), що здійснює свою діяльність згідно з Законом України «Про міжнародний комерційний арбітраж» (1994 p.), Поло​женням про Міжнародний комерційний арбітражний суд при ТПП України і Регламентом міжнародного комерційного арбі​тражного суду при ТПП України. Арбітражний суд вирішує спори із договірних та цивільно-правових відносин, які вини​кають при здійсненні зовнішньоторговельних та інших видів міжнародних економічних зв'язків, якщо комерційне підпри​ємство хоча б однієї із сторін знаходиться за кордоном. Крім того, вирішує спори підприємств з іноземними інвестиціями і міжнародними об'єднаннями, створених на території України. До компетенції Міжнародного комерційного арбітражного суду належать спори, які виникають із відносин торгового ха​рактеру: при здійсненні операцій купівлі-продажу товарів; ви​конання робіт; надання послуг; обміну товарами та послуга-

ності' при спорудженні промислових та інших об'єктів;
Ді
нзійних    операцій;    кредитно-розрахункових    операцій;
Л     wRaHHfl та інших форм промислової та підприємницької
пеоації- Рішення Міжнародного комерційного арбітражно-
сУду виконуються сторонами добровільно у встановлені
ним строки.
Морська арбітражна Комісія при ТПП України вирішує спори, ЩО виникають з договірних та інших цивільно-правових відносин у торговельному мореплавстві незалежно від того, є сторонами таких відносин суб'єкти українського та іноземного чи тільки українського або іноземного права.
Біржа - форма регулярно функціонуючого ринку, на якому здійснюється оптова купівля-продаж масового стандартного товару за зразками крупними партіями, цінних паперів або ва​люти.
Розрізняють наступні види бірж в зовнішньоекономічній сфері: товарна, фондова, валютна.
Товарна біржа є організацією, що об'єднує юридичних і фі​зичних осіб, які здійснюють виробничу і комерційну діяль​ність, і має за мету надання послуг в укладенні біржових угод, виявлення товарних цін, попиту і пропозицій товарів, вивчен​ня, упорядкування і полегшення товарообігу і пов'язаних з ним торговельних операцій. Діяльність товарної біржі здійс​нюється відповідно до Закону України „Про товарну біржу" (1991 p.). Товарним біржам, що функціонують в Україні, влас​тива низька ділова активність в зовнішньоекономічній сфері, тому залишається нереалізованою значна кількість пропози​цій. Не налагоджена належним чином коригувальна робота, недостатній досвід мають брокери, повільно здійснюється оп​тимальна товарна спеціалізація бірж тощо.
Фондова біржа - постійно діючий організований ринок, на кому здійснюється купівля-продаж цінних паперів  (акцій,
лігацій тощо). До членів фондової біржі належать переваж-
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но її засновники: окремі індивіди та кредитно-фінансові іц_ ститути.
Валютна біржа - установа, в якій на підставі чинного за​конодавства здійснюється регулярна й упорядкована торгівля іноземною валютою відповідно до попиту і пропозиції. В Україні валютною біржею є Українська міжбанківська валют​на біржа. Членами Української міжбанківської валютної біржі є комерційні банки, які отримали ліцензію від Національного банку України на проведення валютних операцій, інші фінан​сові інститути, що мають право на здійснення валютних опе​рацій. Основними видами операцій, що здійснюються на укра​їнській міжбанківській валютній біржі, в зовнішньоекономіч​ній сфері, є:
· укладання угод з членами біржі на купівлю чи продаж іноземної валюти відповідно до ринкового курсу;

· визначення ринкових курсів іноземних валют;

· здійснення розрахунків у національній та іноземній ва​люті відповідно до укладених на біржі угод;

· проведення операцій Національного банку України щодо підтримки ринкового курсу національної валюти, в т.ч. через валютну інтервенцію.

Купівлю-продаж валюти на Українській міжбанківській ва​лютній біржі можуть здійснювати лише члени біржі за влас​ний рахунок або за рахунок своїх клієнтів.
Асоціація Товарної Нумерації України «ЄАН-Україна» на​лежить до добровільних некомерційних неурядових самовря​дних організацій. Асоціація Товарної Нумерації України «ЄАН-Україна» створена в 1994 р. за ініціативою Спілки Еко​номістів України, член EAN International. Асоціації надані по​вноваження представляти інтереси українських виробників і дистриб'юторів в Міжнародній Асоціації Товарної Нумерації «EAN International» та в інших міжнародних асоціаціях і ор​ганізаціях, що діють в галузі автоматизованої ідентифікації та штрихового кодування.

ість ^ЄАН-Україна" пов'язане із впровадженням в ■ і всесвітньої багатогалузевої системи ідентифікації та ^^^ ікації для товарів та послуг, базованої на міжнародних К°МУ аотах системи EAN/UCC. Асоціація об'єднує біля трьох СТаяч українських товаровиробників, дистриб'юторів, підпри-Тмств торгівлі, приватних підприємців. Є   Для наближення  Асоціації Товарної Нумерації України
ГАН-Україна» до користувачів на договірних засадах з Тор-во-промисловою палатою України та регіональними Торго-
о-промисловими палатами створені регіональні центри <ЄАН-Україна», в функції яких входять питання підготовки документів стосовно членства в Асоціації (участі в системі EAN та присвоєння кодів EAN); проведення інформаційно-пропагандистської роботи та впровадження системи EAN (штрихового кодування, автоматизованої ідентифікації та еле​ктронного обміну даними на основі стандартів EAN).
Асоціація міжнародних автомобільних перевізників України (АсМАП) - некомерційне, недержавне, добровільне об'єднання суб'єктів підприємницької діяльності усіх форм власності в сфері міжнародних автомобільних перевезень. Асоціація міжнародних перевізників України заснована у 1991 р. підприємствами-засновниками та об'єднує приблиз​но 3000 підприємств сфери міжнародних автомобільних пе​ревезень. З 1992 р. АсМАП є дійсним членом Міжнародного союзу автомобільного транспорту (IUR, Женева). АсМАП створена для:
· сприяння розвитку перевезень пасажирів і вантажів авто​мобільним транспортом у міжнародному сполученні;
· представлення інтересів членів Асоціації в міжнародних організаціях, органах державної влади; забезпечення зв'язків !з громадськістю;

· захисту прав перевізників;
•
забезпечення функціонування Митної Конвенції на тери-
°ри України (видача українським перевізникам книжки між-
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народного дорожнього перевезення (Книжки МДП), контроль за її використанням);
· надання перевізникам послуг юридичного характеру;

· гарантування сплати державних митних зборів та плате​жів у разі недоставки товарів до місця призначення.

Асоціація міжнародних експедиторів України (АМЕУ) є професійним, добровільним, некомерційним об'єднанням між​народних експедиторів України. Асоціація міжнародних екс​педиторів України заснована з ініціативи 100 транспортно-експедиторських організацій України різних форм власності (1994 p.). АМЕУ - одна із засновників Українського транспор​тного союзу (УТС), національної асоціації Міжнародної феде​рації експедиторських асоціацій (FIATA). Діяльність АМЕУ спрямована на координацію дій експедиторів України для ви​рішення спільних проблем професійної діяльності.
До основних задач АМЕУ належить:
· узагальнення світового досвіду експедиторської діяльно​сті з метою інтеграції України у світовий ринок експедицій​них послуг;

· встановлення партнерських зв'язків між членами АМЕУ, колегами в Україні та за її межами;

· сприяння в становленні експедирування як нової галузі ринкової економіки України;

· захист українського ринку транспортно-експедиційних послуг від недобросовісних вітчизняних та іноземних експе​диторів;

· захист професійних інтересів членів АМЕУ в органах державної влади і управління, представлення їх на міжнарод​них конференціях, виставках;

· сприяння підвищенню якості послуг у сфері транспорт​но-експедиторського обслуговування, залучення додаткових обсягів перевезень через Україну;


ково-методичне, правове, інформаційне забезпечення,
•
інформаційних бюлетенів і нормативно-довідкової
вйданя       проведення семінарів, нарад, конференцій;
Л'ТЄР   лготовка професійних кадрів і підвищення рівня квалі-... спеціалістів експедиторських організацій у відповідно-^^стандартами FIATA.
2 4. Міжнародні органи регулювання зовнішньоекономічної діяльності
Міжнародні органи, що здійснюють регулювання зовніш​ньоекономічної діяльності, створені для налагодження і роз​витку співробітництва в зовнішньоекономічній сфері. До їх складу входять:
· міжнародні міжурядові установи та організації;
· міжнародні неурядові установи і організації.
До міжнародних міжурядових установ та організацій в зовнішньоекономічній сфері входять установи та організації, що утворені на основі добровільних офіційних багатосторон​ніх урядових угод між країнами та сформовані як інституційні одиниці в зовнішньоекономічній сфері. Вони створені на ос​нові добровільної участі країн, при цьому передбачено функ​ціонування постійних наддержавних органів, наділених пев​ними повноваженнями та функціями (координаційними, арбі​тражними та ін.).
За функціональною спрямованістю міжнародні міжурядові установи та організації класифікують на організації загальної та спеціальної компетенції, що функціонують як на глобаль​ному, так і регіональному рівнях.
Міжурядові організації загальної компетенції на глобаль​ному рівні в своїй діяльності охоплюють значну кількість на​прямів діяльності. На глобальному рівні важливими міжнаро​дними організаціями є Організація Об'єднаних Націй (ООН), Рганізація Економічного Співробітництва та Розвитку ^  ЬСР) fa консультативні групи держав.
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ООН - глобальна, відкрита, універсальна, багатофункці0„ нальна, міждержавна організація, до складу якої входить по​над 185 країн, в т.ч. Україна. ООН виконує функції регулю-вання й нагляду в усіх сферах людської діяльності: політич​ній, екологічній, безпеки, юридичній та ін.
ОЕСР - глобальна економічна організація загальної компе​тенції, функції якої не виходять за межі соціально-економічної сфери. Перепусткою в цю організацію є розвинуті ринкові відносини, високий рівень життя, демократизація кра​їн. На початку XXI століття ОЕСР складалася з 20 країн-членів. На правах колективного члена в роботі ОЕСР приймає участь також Європейський Союз. Цілями ОЕСР є сприяння стійкому розвитку світової економіки; сприяння розширенню світової торгівлі на багатосторонній недискримінаційній ос​нові; лібералізація руху капіталів; забезпечення фінансової стабільності як в країнах-членах, так і в світі в цілому; спри​яння ефективному використанню економічних ресурсів; спри​яння економічному розвитку країн, що розвиваються тощо. Рішення, що приймає ОЕСР, беруться до уваги при розгляді відповідних проблем економічними органами ООН.
Загальною компетенцією в зовнішньоекономічній сфері ха​рактеризуються також консультативні групи держав. Найві-домішими з них є Група Семи, Група Дев'яти, Група Десяти, Группа П'ятнадцяти, Група Двадцяти Чотирьох, Група Семи десяти Семи. Найвпливовішою консультативною групою держав у вирішенні економічних проблем є Група Семи (Г-7). До її складу входять США, Японія, Німеччина, Франція, Ве​лика Британія, Італія, Канада. Група Семи утворена для обго​ворення глобальних економічних проблем, переважно валют​ного й фінансового характеру. На нарадах Групи Семи обго​ворюються кардинальні проблеми світової економіки, ситуа​ція з курсами валют, питання збалансованості національних економік, підводяться підсумки спільного економічного курсу держав Групи Семи, визначаються спільні позиції щодо най​важливіших проблем. Група Семи обговорює не тільки еко-

• але й політичні проблеми в тих аспектах, які мають Н0М1 іення до економіки. Останнім часом в роботі Групи Се-віДН йймає участь також Російська Федерація, тому Групу ^И називають Групою Восьми. Однак участь Російської ації обмежується, зазвичай, обговоренням лише полі​тичних проблем.
Консультативні групи держав не є організаціями, в них Від​ні СТатут, постійні робочі органи, наради відбуваються не графіком, а за необхідності. Але їх роль в зовнішньоеконо​мічній сфері досить значна. їх рішення беруться до уваги та​кими організаціями, як ОЕСР, Світовий Банк, Міжнародний валютний фонд та іншими.
Регіональні організації, до яких на європейському контине​нті відносять ЄС, СНД, ГУАМ, ОЧЕС, також мають багато​функціональний характер. Вони охоплюють питання стосовно регулювання економіки в цілому, митне регулювання, сферу кредитування, валютний ринок, міграційні процеси, узго​дження зовнішньої політики в межах регіональних економіч​них угруповань.
В межах Європейського Союзу (ЄС) зовнішньоторговельне регулювання здійснюють Рада Європи і Європейська комісія, Європейське об'єднання вугілля і сталі (ЄОВС), Європейське співтовариство  з  атомної  енергії  (Євроатом),  Європейська асоціація вільної торгівлі (ЄАВТ). Європейська модель коор​динації міжнародної торгівлі характерна і для інших регіонів (континентів). ЄС проголошено створення спільного ринку, економічного, валютного та митного союзу, реалізація спіль-01 п°літики та діяльності щодо збалансованого розвитку еко-оміки країн. Відносини України та ЄС ґрунтуються на конк-них угодах та програмах партнерства, що передбачають РИяння  торгівлі  та  використання  інвестицій,   гармонійні омічні стосунки; забезпечення взаємовигідного економіч-' с°Шального, фінансового, науково-технічного співробі-пп     Ва      Ропеиська асоціація бізнесу, що є в структурі ЄС, тавляє і захищає інтереси українських економічних ор-
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ганізацій в питаннях фіскальної політики, ринкової економіки інформації і зв'язку, регіонального розвитку, культури. Одним з найефективніших напрямів співробітництва є програма TACIS - Технічна допомога країнам СНД. Україна бере участь в усіх спеціалізованих підпрограмах TACIS. Всього на економічні реформи в Україні виділено гранди для 32 проек​тів, серед яких: пілотні проекти з реструктуризації сільського господарства, сприяння розвитку фінансових ринків в Україні підтримка фінансових зв'язків підприємств тощо.
Співдружність Незалежних держав (СНД) - організація, до заснування якої в 1994 р. причетна Україна. Утворення СНД обумовлювалося політичними та економічними мотивами ре​спублік колишнього СРСР. Для України економічний простір СНД являє широкий ринок збуту товарів і джерело постачан​ня необхідної сировини, машин і обладнання, товарів широко​го вжитку. Звідти Україна одержує увесь імпортований газ, майже всю нафту, руди кольорових металів, деревину, бавов​ну, автомобілі. На ринках СНД реалізується переважаюча кі​лькість української продукції чорної металургії, важке облад​нання, продукція агропромислового комплексу. Збереглося ще чимало виробничих зв'язків між підприємствами України і країн СНД. Зовнішньоекономічна діяльність суб'єктів госпо​дарювання України та країн СНД регламентується Угодою про загальні умови й механізми підтримки розвитку виробни​чої кооперації підприємств і галузей держав-учасниць СНД та іншими документами.
Недостатня ефективність СНД, неспроможність в її рамках вирішити важливі питання економічного співробітництва веде до того, що деякі її члени шукають інші шляхи для надання імпульсу в розвитку взаємовідносин. Так, особливий статус відносин мають Росія й Білорусь; поглиблення інтеграції від​бувається між Росією, Білоруссю, Казахстаном, Киргизстаном, Таджикистаном і Узбекистаном. З іншого боку, все чіткіше формується сполучення ГУАМ - Грузія, Україна, Азербай​джан, Молдова, - яке має свої специфічні інтереси.

нізація Чорноморського економічного співробітництва
ЧЕС) заснована за безпосередньої участі України в 1992 р.
*       ирішення локальних проблем. До складу ОЧЕС входять
ЯТ Впноморських держав, які належать до різних політичних
економічних угруповань (ЄС, СНД, НАТО тощо). ОЧЕС Та одиться поки що на початковій стадії інтеграційного про-ЗНа Перспективними напрямками інтеграції країн-учасниць ОЧЕС є: об'єднання електромереж в єдиній системі Чорно-орського кільця, утворення регіональних транспортних ко​ндорів, прокладення ліній оптиковолоконного зв'язку, про​грами з охорони Чорного моря. Значні перспективи у Чорно​морського банку торгівлі і розвитку, який розпочав діяльність в 1999 р. Його функціями є: кредитування зовнішньоторгове​льних операцій, підтримка фінансових систем країн-членів ОЧЕС, фінансування важливих проектів, пов'язаних з регіо​нальною інфраструктурою. На порядку денному - вирішення питання стосовно взаємодії між організацією Чорноморського економічного співробітництва і Європейським Союзом з ак​центом на практичну реалізацію конкретних програм.
До міжурядових організацій спеціальної компетенції нале​жать спеціалізовані установи, міжнародні урядові організації ООН, в яких одна з функцій є головною, а решта - допоміжні. Такі міжнародні організації здійснюють регулювання в сфері валютно-кредитного ринку, торгівлі, митного співробітниц​тва, міжнародних перевезень тощо.
Інституційну структуру міжнародного валютно-кредитного ринку складає сукупність міжнародних банків, валютних бірж, валютних фондів, державних установ і міжнародних ор​ганізацій, через які здійснюється рух капіталу в зовнішньо​економічній сфері. Важливу роль у сфері валютно-кредитних віДносин відіграють Міжнародний валютний фонд, Світовий °анк, Європейський банк реконструкції і розвитку.
Міжнародний валютний фонд (МВФ) - спеціалізований рган ООН, основна функція якого полягає в зміцненні між-аРодного співробітництва в галузі валютної політики, забез-
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печення життєздатності міжнародної системи платежів і ста​білізація ринку іноземної валюти, надання кредитів країнам-членам. Надання допомоги цим країнам МВФ обумовлює ни​зкою умов, підчас досить жорстких.
Метою діяльності Світового банку є сприяння міжнарод​ному співробітництву у валютній сфері, регулювання валют​но-розрахункових відносин, підтримання рівноваги платіжних балансів, стабільність паритетів валют країн-учасниць тощо. Надання кредитів Світовим банком супроводжується низкою умов: скорочення державних витрат на соціальні цілі, лібера​лізація зовнішньоекономічної діяльності, заморожування за​робітної плати тощо. До групи Світового банку входять Між​народний банк реконструкції та-розвитку (МБРР), Міжнарод​на фінансова корпорація (МФК), Міжнародна асоціація розви​тку  (МАР),  Багатостороння  агенція  з  гарантій  інвестицій
(БАГІ).
Розглянемо  основні  функції  деяких  з  цих  організацій. МБРР надає фінансову допомогу на відновлення, реконструк​цію та розвиток країн-учасниць Світового банку через довго​термінові кредити, стимулювання припливу іноземних прива​тних інвестицій. МФК створена для сприяння економічному зростанню країн, що розвиваються, через заохочення приват​ного підприємництва у виробничому секторі. Діяльність МАР спрямована на допомогу країнам, що розвиваються, через за​охочення розвитку приватного сектора, мобілізацію внутрі​шніх і зовнішніх джерел капіталу. Основною метою БАГІ є сприяння збільшенню притока інвестицій в країни, що розви​ваються, через надання гарантій, страхування по некомерцій-ним ризикам. Групою Світового банку надаються кредити підприємствам приватного сектора в різних галузях економі​ки, здебільшого довготермінові кредити. Такі кредити заборо​нено використовувати для реструктуризації зовнішніх боргів-До групи  Світового  банку  належить також Міжнародний
центр з урегулювання інвестиційних спорів (МЦУІС).
МЦУІС
сприяє притоку іноземних капіталів шляхом створення умов
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имирення й урегулювання спорів між урядами й інозе-ДЛЯ ми інвесторами. МЦУІС не є кредитною організацією в М ому розумінні слова. Через це його не завжди включають П^ гпл/пи Світового банку, хоча за цілями й організаційно він
ДО 1 РУ11"
з нею пов'язаний.
Регулюючу роль в системі валютної інтеграції Західної Єв-опи відіграють Європейський банк реконструкції і розвитку (ЄБРР), Європейський інвестиційний банк (ЄІБ), Європейсь​кий фонд розвитку (ЄФР), Європейський фонд валютного співробітництва  (ЄФВС),  Європейський  центральний  банк (ЄЦБ), Європейський валютний фонд (ЄВФ). Так, основна по​літика ЄБРР спрямована на підйом і структурну перебудову країн Центральної та Східної Європи. Діяльність ЄБРР в цьо​му напряму включає надання кредитів на розвиток виробниц​тва; інвестування в капітал; гарантоване розміщення цінних паперів; надання позик під реконструкцію й розвиток інфра​структури. Пріоритетними сферами кредитування є фінансо​вий сектор, енергетика, телекомунікації, транспорт і агробіз​нес. ЄБРР здійснює великі програми по охороні навколишньо​го середовища в регіоні Балтійського моря, дельти Дунаю, во​дного середовища Чорного моря.
Міжнародними спеціалізованими організаціями, що здійс​нюють регулювання сфери торгівлі, є Світова організація тор​гівлі (COT), Конференція ООН з торгівлі й розвитку (ЮНКТАД);   Комісія   ООН   з   прав   міжнародної   торгівлі
(ЮНСІТРАЛ); Міжурядові
організації з регулювання товар​них ринків;  Світова  організація  інтелектуальної  власності
Світова органЬація торгівлі (COT) - головний міжнарод​ний регулятор світової торгівлі. Оскільки вона перетворена з енеральної угоди з тарифів і торгівлі (ГАТТ) у 1995 p., іноді рганізацію  означають спільною  абревіатурою ГАТТ/СОТ. оловною метою COT є лібералізація міжнародної торгівлі, У Унення дискримінаційних перешкод на шляху потоків това-Та Послуг, вільний доступ до національних ринків і джерел
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сировини.  Сфера діяльності  COT  охоплює митно-тарифце урегулювання; антидемпінгове урегулювання; використання субсидій і компенсацій; нетарифні обмеження; діяльність ми​тних союзів і зон вільної торгівлі; торговельні аспекти захисту прав інтелектуальної власності; торгівлю окремими товарами (текстиль, сільгосппродукція, авіатехніка тощо); торговельні аспекти інвестиційних заходів та ін. Багатосторонні перегово​ри - основний вид діяльності ГАТТ/СОТ. У структурі COT діє Третейський суд для розв'язання суперечок між країнами-учасницями організації. Україна є членом COT з 2008 p., що відкриває її резидентам гарантований доступ до ринків країн-учасниць цієї організації, забезпечує надійніший захист рези​дентів від антидемпінгових процесів, поліпшення інвестицій​ного клімату в країні, більш цивілізований розвиток зовніш​ньоекономічних відносин тощо.
ЮНКТАД - орган Генеральної Асамблеї ООН, головною метою якого є сприяння розвиткові міжнародної торгівлі для прискорення міжнародного розвитку країн, що розвиваються. ЮНСІТРАЛ є головним правовим органом ООН в галузі прав
міжнародної торгівлі.
Міжнародні організації з урегулювання світових товарних ринків мають за мету нормалізацію ситуації на ринках това​рів, в основному, ринків сировини й сільськогосподарської продукції. Головною їх метою є запобігання різких коливань цін на товар як в бік підвищення, так і в бік падіння. Вони ре​гулюють такі ринки: какао, каву, натурального каучуку, цук​ру, зерна, тропічної деревини, джуту. Найбільш відомими з них є: Організація країн-експортерів нафти (ОПЕК), асоціація країн-експортерів   залізної   руди   (АІЕК),   Асоціація   країн-виробників олова (АТПК); Асоціація країн-виробників нату​рального каучуку (АНРПК), Рада виробників какао-бобів, Ор​ганізація з кави, Міжафриканська організація з кави (ІАКО), Федерація   кави   Америки,   Міжнародна   асоціація   країн-виробників й експортерів чаю, Союз країн-експортерів бана​нів (УПЕР), Група країн-експортерів цукру Латинської Аме-
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й Карибського басейну (ГЕПЛАСЕА), Організація країн-
експортерів джуту.
Митне співробітництво є головною функцією Всесвітньої ної організації. Метою Всесвітньої митної організації є М оішення питань, пов'язаних з прискоренням та підвищен​им ефективності процедур митного контролю та митного формлення, сприяння розвитку міжнародної торгівлі.
Регулювання міжнародних перевезень є основною функці​єю Європейської конференції міністрів Транспорту (ЄКМТ). Мета ЕКМТ - ефективне використання й розвиток загально​європейської транспортної мережі міжнародного  значення. Основними напрямами діяльності ЄКМТ є: транспортна полі​тика й інвестиції в транспортний сектор; розвиток інфрастру​ктури; шляхова безпека, дорожні правила, охорона довкілля, застосування нових технологій на транспорті. ЄКМТ виявляє активну зацікавленість у залученні країн Центральної та Схід​ної Європи до загальноєвропейської транспортної мережі че​рез утворення транс'європейських транспортних коридорів чотири з них пройдуть через Україну: Берлін - Вроцлав -Львів - Київ; Трієст - Любляна - Будапешт - Братислава -Львів; Кельхайм - Суліни; Гельсінкі - Київ - Одеса - Димш ровград - Александруполіс.
Україна самостійно набуває членства в міжнародних мія урядових організаціях на основі відповідних міжнародних д< говорів та/або установчих актів зазначених організацій : умов, що вони не суперечать цілям та принципам Конституї
України.
До міжнародних неурядових організацій входять оргаї зацгі, що утворюються на основі індивідуального або колею вного членства суб'єктів зовнішньоекономічної діяльнос
акі установи не є офіційними представниками своїх ypя^ формуються як інституційні одиниці міжнародних віднос
еРедбачають колективне та індивідуальне членство, не сі
ять перед собою комерційних цілей і не затверджую!
^Урядовими
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угодами. Сьогодні функціонують декілька
сятків крупних міжнародних об'єднань і асоціацій, направле​них на представлення загальних галузевих і професійних інте-ресів підприємств, що займаються різноманітними напрямами економічної діяльності, забезпеченням своїх членів норматив​но-методичною, практичною та аналітичною інформацією тощо. До таких міжнародних об'єднань належать Міжнародна торгова палата, Європейська асоціація нумерації, Міжнародна федерація асоціацій перевізників, Міжнародна федерація асо​ціацій експедиторів тощо.
Міжнародна торгова палата (МТП) об'єднує національні організації ділових кіл, передусім Торгові палати різних країн, у т.ч. України, комерційні та не комерційні організації, а та​кож фізичних осіб. Міжнародна торгова палата охоплює по​над 80 країн. Метою МТП є: сприяння налагодженню міжна​родних контактів і розширенню міжнародного торговельного обміну через організацію виставок, ярмарок, семінарів, рекла​мних компаній; видання нормативних актів; надання консуль​тації з комерційного представництва, запобігання хабарництву в комерційних угодах, адаптації договорів. При Міжнародній торговій палаті функціонує Міжнародний комерційний арбіт​ражний суд та Морська арбітражна комісія, Бюро зв'язків з
оон.
Міжнародна асоціація товарної нумерації EAN Internatio​nal - добровільна некомерційна та неурядова міжнародна Асоціація, яка складається з національних організацій. Члена​ми EAN International є понад 95 національних організацій EAN, які представляють біля 100 країн світу. Членами націо​нальних організацій EAN є більше 800 тисяч підприємств в усьому світі. Призначення EAN International - створення гло​бальної багатогалузевої системи ідентифікації і комунікації у виробництві, постачанні, торгівлі, медицині, на транспорті, в матеріально-технічному забезпеченні збройних сил тощо. На національному рівні система EAN/UCC адмініструється наці​ональними організаціями EAN-членами EAN International, які уповноважені використовувати систему EAN на національному

• альному рівнях у якості офіційних представників а^° ? окремо взятій країні або регіоні. На території України ЕА^ поЄдставником EAN International є Асоціація «ЄАН-ТЗК  " а»  якій надано право користування товарним знаком
paN» через присвоєння Україні національного коду - 482.
<(  Міжнародна федерація асоціацій експедиторів (FIATA) -
ивовіша недержавна організація, яка представляє транспо-
о-експедиційну   галузь   в   зовнішньоекономічній   сфері.
Міжнародна    федерація    асоціацій    експедиторів    (FIATA)
б'єднує 93 національні асоціації з 85 країн і біля 2700 індиві​дуальних членів із 140 країн світу. Основні завдання організа​ції- об'єднання галузі в загальносвітовому масштабі; предста​влення і захист інтересів галузі в міжнародних організаціях; ознайомлення потенційних споживачів і суспільства з послу​гами, які надаються вантажними експедиторами всього світу, шляхом розповсюдження інформації, розсилки публікацій і т.п.; покращення якості транспортно-експедиторських послуг шляхом розробки та впровадження уніфікованих перевізних документів, стандартизованих торгових умов і т.п.; сприяння професійному навчанню транспортних експедиторів, включа​ючи розв'язання проблем страхування відповідальності, роз​робки засобів електронного зв'язку, в тому числі електронний обмін даними та штрихове кодування.
2.5. Методи регулювання зовнішньоекономічної діяльності
Методи регулювання зовнішньоекономічної діяльності -система засобів впливу на суспільні відносини, які виникають У сфері зовнішньоекономічної діяльності для забезпечення правопорядку в цій сфері.
Державне регулювання зовнішньоекономічної діяльності снюється за допомогою таких методів:
• тарифні (економічні) методи регулювання;
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• нетарифні (організаційно-адміністративні) методи регу​лювання.
Тарифні (економічні) методи регулювання зовнішньоеко​номічної діяльності являють собою комплекс заходів держав​ного регулювання за допомогою митних тарифів. Тарифне ре​гулювання виконує дві функції: протекціоністську - захист вітчизняних товарів і послуг від іноземної конкуренції; фіска​льну - поповнення державного бюджету.
Мито являє собою грошовий збір чи податок, який держава бере з товарів, власності та інших цінностей при перетині ко​рдону України.
Протекціоністська функція мита проявляється в тому, що мито розглядають як різновид податку, який призводить до подорожчання імпортних товарів, збільшення вартості імпор​тної продукції, як наслідок, що створює сприятливі умови для виготовлення та реалізації аналогічної продукції національ​ними товаровиробниками. Протекціоністська функція митних тарифів спрямована на збереження високих ставок мита на імпорт товарів текстильної, шкіряної, взуттєвої промисловос​ті, електротехнічного машинобудування тощо. Як наслідок -сировина імпортується за низькими ставками мита, напівфаб​рикати - за вищими, готові вироби - за найвищими. Обкла​дення митом імпортної продукції забезпечує надходження коштів до державного бюджету, таким чином мито виконує фіскальну функцію.
Тарифне регулювання базується на застосуванні Митного тарифу Україні. Митний тариф - систематизований згідно з Українською класифікацією товарів зовнішньоекономічної діяльності перелік ставок ввізного мита, які справляються з товарів, що ввозяться на митну територію України. Порядок формування і застосування Митного тарифу України визнача​ється Законом України «Про Митний тариф України» (2001 p.). Митний тариф є єдиним для всіх суб'єктів зовніш​ньоекономічної діяльності незалежно від форм власності чи і* територіального розташування. Основним елементом Митно-

, є мито. Встановлення та зміна діючих ставок ввіз-го тари(РУ зДІЙСНЮЄТЬся Верховною Радою України один раз в ^^у^зв'язку із запровадженням ЄС (1999 р.) європейської рІК ої одиниці всі специфічні ставки в Митному тарифі ГР°Ш°ни подаються в євро. Мито сплачується у національній ^КІ'а і України. Мито, що підлягає оплаті, нараховується ми-ВаЛ и органами згідно із ставками Митного тарифу, що діють ТН омент подання вантажно-митної декларації, і сплачується На ним органам на момент прийняття вантажно-митної де​кларації до митного оформлення.
Розрізняють ввізне, вивізне, транзитне мито. Основним ви​дом мита є ввізне (імпортне) мито, тобто мито на товари та інші предмети при їх імпорті на митну територію. За його до​помогою підвищують ціну імпортованого товару, знижуючи його конкурентоспроможність на ринку України. Воно регу​лює та обмежує надходження іноземних товарів в державу. Вивізне та транзитне мито практично не застосовується.
Митні тарифи можуть бути:
· простими (одноколонними), тобто мати єдину ставку для одного товару чи товарної групи незалежно від країни похо​дження;

· складними (багатоколонними), коли встановлюються дві і більше ставок для одного товару чи товарної групи в залежно​сті від країни походження.

Митні ставки поділяють на:
· максимальні - діють по відношенню до товару з країн, з якими відсутні торгові угоди;

· мінімальні - встановлюються по відношенню до товару з країн, з якими є торгові угоди щодо надання режиму найбіль​шого сприяння, або з країн, які входять до Загальної системи преференцій.

Митні ставки класифікують: а) за методом нарахування на:
•
адвалерні - нараховуються у відсотках до митної вартості
Товару, послуг;
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ідповідно до законів України «Про захист національ-^^оваровиробника від демпінгового імпорту» (1998 р.) та
н0го і"^сТ нащ0нального товаровиробника від субсидовано-3 пооту» (1998 p.). Особливі види мита вводяться тільки
· специфічні - нараховуються у твердій сумі від одиниг виміру ваги, площі, об'єму і тощо;

· комбіновані - об'єднують адвалерні і специфічні.

б)
за характером походження на:
· автономні - вводяться тією чи іншою державою в одно​сторонньому порядку без згоди з іншою країною;
· конвенційні - встановлюються на підставі міжнародних договорів (угод) між державами.

в)
за специфікою застосування розрізняють такі види мита'
антидемпінгове, компенсаційне та спеціальне мито.
Основу ставок ввізного мита складають адвалерні ставки. Комбіновані та специфічні ставки ввізного мита запроваджу​ються на товари агропромислового комплексу, легкої промис​ловості, легкові автомобілі, відеотехніку та інші високоліквід-ні товари, під час імпорту яких спостерігається навмисне за​ниження митної вартості товару з метою уникнення від повної сплати мита.
Антидемпінгове мито застосовується з метою захисту від демпінгу вітчизняних виробників, при ввезені на митну тери​торію країни або вивезенні за межі митної території країни товарів за ціною, значно нижчою від цін інших експортерів подібних або безпосередньо конкуруючих товарів, тобто то​варів, які є об'єктом демпінгу.
Компенсаційне мито встановлюється у випадку ввозу на територію України товарів, при виробництві чи експорті яких використовувались субсидії.
Спеціальне мито використовується для захисту вітчизняних виробників від імпортних конкурентних товарів, для попере​дження недобросовісної конкуренції; у відповідь на дискримі​наційні дії з боку інших держав. Ставки спеціального мита встановлюються в кожному окремому випадку.
Особливі види мита рекомендовано до застосування ГАТТ\СОТ. В Україні застосування особливих видів мита здійснюється на підставі рішень про застосування антидемпі​нгових, компенсаційних або спеціальних заходів, що прийМЗ'

«Пре
го ifr
спеціального розслідування на замовлення українських і
П1°   мних державних органів, які в цьому зацікавлені. В тому
1Н ' коли імпорт товару є об'єктом антидемпінгових, компен-
Р   і'йних або спеціальних заходів, преференції не встановлю-
ься   призупиняються або припиняються органом, що їх
встановив.
В світовій практиці та в Україні використовується також сезонне мито, яке встановлюється на окремі товари на певний період. До таких товарів відносять в т.ч. і продукцію сільсько​го господарства, імпорт якої в Україну обмежується в осінні місяці, коли обсяги такої продукції є достатніми для спожи​вання населенням.
Згідно Закону України «Про Митний тариф України» (2001 р.) окремі види товарів (послуг) звільняються від накла​дення мита, серед них: валюта України, іноземна валюта, цін​ні папери, товари, які вироблені в Україні та ввозяться без пе​реробки на її територію в режимі реімпорту, а також товари іноземного походження, які вивозяться з території України без переробки в режимі реекспорту; транспортні засоби, які здій​снюють міжнародні перевезення; товари, які імпортуються всеукраїнськими і міжнародними об'єднаннями громадян, що постраждали внаслідок Чорнобильської катастрофи; товари, Що імпортуються за рахунок коштів державного валютного фонду України та іноземних кредитів, котрі надаються під га​рантію Кабінету Міністрів України; групи товарів згідно з рі​зноманітними державними договорами, угодами і законами україни.
Тарифне регулювання зовнішньоекономічної діяльності є асичним засобом регулювання цієї сфери. Тарифні методи неспроможні повністю захистити внутрі-1И ринок країн від зовнішньоекономічної експансії, все бі-
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льше активізуються тенденції до заміни митних тарифів захо​дами нетарифного протекціонізму в зовнішньоекономічній сфері.
Нетарифні (організаційно-адміністративні) методи ре, гулювання зовнішньоекономічної діяльності - комплекс захо​дів обмежено-заборонного порядку, що перешкоджають про​никненню іноземних товарів та послуг на внутрішній ринок країни. Нетарифні обмеження являють собою заходи прихо​ваного протекціонізму, мають характер адміністративного (силового) регулювання зовнішньоекономічної діяльності.
Метою нетарифного регулювання зовнішньоекономічної діяльності є:
•
покращення (погіршення) конкурентних умов в імпорту​
ючій країні;
•
захист національної економіки, охорона навколишнього
середовища, здоров'я населення, моралі, релігії і національної
безпеки.
Нетарифне регулювання об'єднує в одну групу різнорідні заходи адміністративного, фінансового, кредитного, торгово-економічного та іншого характерів. Вони є інструментами оперативного регулювання зовнішньоекономічної діяльності і можуть впроваджуватись рішеннями різних гілок влади, в то​му числі регіональними органами державної влади та місцево​го самоврядування. Галузями, що традиційно регулюються нетарифними обмеженнями, є сільське господарство, енерге​тика, текстильна, металургійна, суднобудівна, автомобільна промисловості. Нетарифні обмеження - основне гальмо на шляху зовнішньої торгівлі, яке зачіпає економічні інтереси країн, що розвиваються, оскільки багато нетарифних обме​жень стосується товарів із цих держав. Всі вони згруповані класифікацією ГАТТ/СОТ у п'ять основних груп:
· участь держави у зовнішньоторговельних операціях;

· технічні бар'єри;

· кількісні та валютні обмеження вивезення чи ввезенй товарів;


бмеження, пов'язані з механізмом платежів; итні та адміністративні формальності. ть Держави у зовнішньоторговельних операціях про​являється у наступних заходах:
субсидування внутрішнього виробництва і вивезення то​варів;
• державна закупка товарів та ш.
Субсидування внутрішнього виробництва та експорту про​дукції - допомога держави у грошовій або натуральній формі суб'єктам зовнішньоекономічної діяльності з метою розвитку певних галузей у своїх країнах і зайняття відповідної ніші у світовому господарстві. Застосовуються прямі і непрямі суб​сидії. Прямі субсидії здійснюються у формі прямих грошових виплат в стратегічні для держави галузі промисловості, сіль​ського господарства, фундаментальні наукові дослідження тощо. Непрямі субсидії надаються через здійснення амортиза​ційної, податкової, кредитної політики, преференційних валю​тних курсів, урядових контрактів із спеціальними привілеями або ж інших пільг.
Надання субсидій означає надання певних переваг їхньому одержувачу: отримання експортером кредиту на два-три від​сотки нижче за внутрішні ринкові норми відсотку і є величи​ною урядової субсидії. Субсидовані товари, які переміщують​ся в зовнішньоекономічній сфері, мають тенденції зводити до нуля захисний ефект тарифу в країні-імпортері, що дозволяє проникнути на ринок країни-імпортера, а можливо і витіснити з нього власного виробника.
Сучасна політика державної закупки є сприятливим підґру-
ям для Дискримінації зарубіжних товарів. Державні органи
равління України та органи місцевого самоврядування ма-
право розміщувати, як правило, на конкурсній основі
авні замовлення на виробництво, експорт і імпорт товарів
СУ" єктів зовнішньоекономічної діяльності. При цьому
мас   ВН1 закУпки по імпорту комплексного устаткування або
х ПаРтій інших товарів з використанням коштів Держа-
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вного валютного фонду України мають обов'язково провал тись з використанням процедури міжнародних торгів.
Суб'єкти зовнішньоекономічної діяльності приймака державні замовлення виключно на добровільних засадах н умовах і в обсязі, які визначаються цивільно-правовими д0Гп ворами (контрактами), що укладаються між ними та держав ним замовником. Іноземні суб'єкти господарської діяльност користуються рівними правами та обов'язками з суб'єктами зовнішньоекономічної діяльності України в разі проведення конкурсу на розміщення державного замовлення.
До технічних бар'єрів при здійсненні зовнішньоекономіч​ної діяльності належать перешкоди для імпорту товарів, щ0 виникають у зв'язку з їх невідповідністю національним стан​дартам:
· щодо фармакологічних, санітарних, фітосанітарних, вете​ринарних та екологічних норм;

· щодо техніки безпеки;

· щодо правил упаковки та маркування товарів тощо.

Хоча в цілому подібні правила є бажаними з суспільної то​чки зору, вони можуть бути дискримінаційними щодо імпор​терів, оскільки накладають додаткові вимоги до іноземних суб'єктів господарювання. Продукція, що безперешкодно проникає в одну країну, може бути забороненою до ввезення в іншу, особливо це стосується фармацевтичних виробів та про​дуктів харчування. Практична реалізація в Україні системи стандартизації, метрології та сертифікації в зовнішньоеконо​мічній сфері пов'язана з недосконалістю чинного законодав​ства: переважна більшість законів, що діють в України, є до​кументами непрямої дії і передбачають прийняття різними ор​ганами виконавчої влади численних підзаконних актів, а бі​льшість національних не відповідає міжнародним вимогам, внаслідок чого український ринок заповнений низькоякісної0 імпортною продукцією, яку іноземні виробники не можУтЬ реалізувати у своїх країнах через її невідповідність міжнароЯ' ним стандартам. Впровадження в Україні системи стандарт
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ати поповненню національного ринку якісними про​буде сприяти
дуктам •
значення набуває впровадження стандартів на
Яажливиіи
. u
.    .
більному транспорті при здійсненні міжнародних пере-
аВтоМ
забезпечує реалізацію єдиної науково-технічної
ВЄЗЄНики з питань створення, експлуатації, ремонту, технічно-П°ЛІбслуговування та утилізації транспортних засобів; підви-Г° ня їх надійності, комфортності, безпечності з метою реалі-Ш "" захисту інтересів споживачів і держав з питань безпеки везень, ОХорони довкілля, економії всіх видів ресурсів.
Внаслідок ускладнення технічної природи продуктів, під​вищення життєвого рівня та суспільного тиску можна очіку​вати подальшого розповсюдження технічних правил і правил, пов'язаних з охороною здоров'я.
Кількісні та валютні обмеження вивезення чи ввезення то​варів - комплекс адміністративних методів нетарифного про​текціонізму, що використовують країни для обмеження імпо​рту іноземних товарів на внутрішній ринок та експорту націо​нальних товарів на зовнішній ринок.
Впровадження кількісних обмежень мотивується потребою захисту окремих секторів національної економіки від надмір​ної іноземної конкуренції, платіжними можливостями країни, іншими економічними та політичними інтересами. Викорис​тання кількісних обмежень дозволяє вирішити наступні про​блеми: запобігти надходженню стратегічних товарів до рук недружніх держав; попередити вивезення товарів, яких бракує на внутрішньому ринку; здійснювати контроль за торговель​ним балансом країни та за її межами з метою досягнення ста​більності виробництва і цін.
ількісні обмеження набувають наступні форми:
• експортні квоти;
•імпортні квоти, рів    °Т^ експоРтна - граничний обсяг певної категорії това-Го '      и Дозволено експортувати з території держави протя-ановленого строку, визначається у натуральних чи вар-
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тісних одиницях. Квота імпортна - граничний обсяг певн • категорії товарів, який дозволено імпортувати на теритопі ' держави протягом встановленого строку, визначається у натл, ральних чи вартісних одиницях.
Розрізняють три основні види експортних та імпорти^). квот:
· односторонні квоти;
· узгоджені двосторонні або багатосторонні квоти;

· тарифні квоти.
Одностороння квота - фіксована квота, що вводиться без будь-яких попередніх консультацій чи переговорів з іншими країнами. Узгоджені двосторонні або багатосторонні квоти передбачають домовленість між країнами-імпортерами та кра-їнами-експортерами або групами країн щодо встановлення квот на певні частки для окремих країн. При використанні та​рифної квоти в країну дозволяється ввозити визначену кіль​кість певного товару за преференційними ставками мита або із сплатою повного мита.
Прикладом застосування вищезазначених квот є система кількісних обмежень, яка функціонує в ЄС, охоплює приблиз​но 2/3 зовнішньоторговельного обігу. Цією системою в Украї​ні виділені квоти на ввезення на територію ЄС хімічної та сільськогосподарської продукції, текстильних виробів та ін​ших товарів.
До специфічних видів квотування відноситься:
· ембарго;
· «добровільні» обмеження;
· сезонні квоти.
Ембарго - повна заборона торгівлі з конкретною країною, що запроваджується переважно з політичних мотивів. «Д0"' ровільне» обмеження експорту встановлюється під загрозою застосування країною-імпортером обмежень на ввезення т°' варів (зменшення квот, запровадження ембарго та ін.). Актив но застосовується на міжнародному рівні також сезонне кв тування. Сезонне квотування передбачає використання кво

ня аграрної продукції в період збирання врожаю в
для вв^
надходження на внутрішній ринок власної про-
КраіН" насамперед такої, що швидко псується (фрукти, овочі,
дуКіПЬ
КВІїГукраїні функціонують такі види квот: глобальні, групові,
індивідуальні.
у.     и ГЛобальні встановлюються на товари без зазначення
тних Країн, куди товари експортуються або з яких вони оптуються. Квоти групові встановлюються на товари з ви​баченням групи країн, куди товари експортуються або з яких оНи імпортуються. Квоти індивідуальні встановлюються на товари з визначенням конкретної країни, куди товари можуть експортуватись або з яких вони можуть імпортуватись.
З метою захисту власного товаровиробника також застосо​вуються антидемпінгові, компенсаційні, спеціальні квоти.
Квоти антидемпінгові - граничний обсяг імпорту в Україну певного товару, що є об'єктом антидемпінгових заходів, який дозволено імпортувати в Україну протягом установленого строку, визначається в натуральних або вартісних одиницях виміру. Квоти компенсаційні - граничний обсяг імпорту в Україну певного товару, що є об'єктом антисубсидиційного розслідування або компенсаційних заходів, який дозволено імпортувати в Україну протягом установленого строку, визна​чається в натуральних або вартісних одиницях виміру. Квоти спеціальні - граничний обсяг імпорту в Україну певного това​ру, що є об'єктом спеціального розслідування, який дозволено імпортувати в Україну протягом встановленого строку, визна​чається в натуральних або вартісних одиницях виміру.
Використання цих форм кількісних обмежень забезпечує «звільнення темпів інфляції, стабілізацію валютних курсів еРедині країни та зниження обсягів зовнішньої торгівлі ін-Держав у країну, що застосовує кількісні обмеження в зо​внішній торгівлі
лькісні обмеження при здійсненні зовнішньоекономічної ьності вводяться шляхом ліцензування.
70

71
Ліцензування зовнішньоекономічних операцій вклк>ча комплекс дій органу виконавчої влади з надання дозволу На здійснення суб'єктом зовнішньоекономічної діяльності експо. рту (імпорту) товарів. Ліцензування експорту та імпорту това​рів запроваджується в Україні в разі:
· значного порушення рівноваги щодо певних товарів на внутрішньому ринку, особливо сільськогосподарської проду. кції, продуктів рибальства, харчової промисловості та деяких видів промислових товарів;

· необхідності забезпечення захисту життя, здоров'я люди​ни, тварин або рослин, навколишнього природного середови​ща, громадської моралі, національного багатства художнього, історичного чи археологічного значення або захисту прав ін​телектуальної власності, а також відповідно до вимог держав​ної безпеки;

· експорту дорогоцінних металів;
· необхідності застосування заходів захисту вітчизняного товаровиробника;

· необхідності забезпечення захисту патентів, торгових ма​рок та авторських прав;

· необхідності забезпечення виконання міжнародних дого​ворів України.

Розрізняють ліцензії експортні та імпортні. Ліцензія експо​ртна (імпортна) - належним чином оформлене право на екс​порт (імпорт) протягом встановленого строку певних товарів або валютних коштів з метою інвестицій та кредитування. Експортно-імпортні ліцензії бувають генеральні та індивідуа​льні.
Ліцензія генеральна - відкритий дозвіл на експортні (імпо​ртні) операції з певним товаром, з певною країною протягом періоду дії режиму ліцензування по цьому товару. Генеральна ліцензія видається на тривалий термін, переважно на рік.
До індивідуальних ліцензій належать ліцензія відкрита (ін​дивідуальна) та ліцензія разова (індивідуальна). Ліцензія від​крита (індивідуальна) - дозвіл на експорт (імпорт) товару пр0'

ного періоду часу (але не менше одного місяця) з
тягом
м иого загального обсягу. Ліцензія разова (індиві-
визн ^ разовий дозвіл, що має іменний характер і видаєть-
,Д^аЛ я здійснення кожної окремої операції конкретним
сЯ оМ зовнішньоекономічної діяльності на період не мен-
СУ ., -ж той, що є необхідним для здійснення експортної (ім​
портної) операції.
.
.
V світовій практиці функціонують такі основні засоби роз-оділу ліцензій, як аукціони. Розрізняють відкрити (публічні) - негласні аукціони. Про проведення відкритих аукціонів по-іломляють усіх зацікавлених, щоб зібрати якнайбільше кон​курентів. Негласні аукціони, як засвідчує практика, супрово​джуються підпільним бізнесом, хабарами, корупцією чинов​ників.
Валютні обмеження - система законодавчих або адмініст​ративних правил, спрямованих на обмеження операцій з іно​земною валютою. До іноземної валюти відносяться наступні валютні цінності: іноземна валюта готівкою; платіжні доку​менти (чеки, векселі, тратти, депозитні сертифікати, акреди​тиви та інші) в іноземній валюті; цінні папери (акції, облігації, купони до них, бони, векселі та інші) в іноземній валюті; зо​лото та інші дорогоцінні метали у вигляді зливків, пластин та монет, а також сертифікати, облігації, варанти та інші цінні папери, номінал яких виражено у золоті, дорогоцінні камені. Валютні обмеження встановлюються для підтримки курсів національної валюти, урівноваження платіжних балансів, кон​центрації валютних ресурсів у руках держави для посилення іжнародної ліквідності країни, недопущення валютних спе-уляцщ тощо. Ступінь валютного обмеження залежить від а 1льності курсу національної валюти, стану торговельного і іжного балансів, економічної кон'юнктури тощо, сновними видами валютних обмежень є:
°Р°на вільного продажу й купівлі іноземної валюти; ж   .    ов язковий продаж (або здача) іноземної валюти дер-1 За офіційним курсом;
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•
регулювання процесу вивезення капіталу, грошових ц
реказів;
•
ліцензування права здійснювати валютні операції.
Заборона вільного продажу й купівлі іноземної валюти т
обов'язковий продаж (або здача) іноземної валюти державі за офіційним курсом здійснюється в державах на початковому етапі створення їх національної банківської системи та наці0. нальних золотовалютних запасів. Так відбувалось в Україні в перші роки її незалежності, коли запроваджувався обов'язковий розподіл виручки в іноземній валюті від зовніщ. ньоекономічної діяльності між валютними фондами суб'єктів зовнішньоекономічної діяльності та Державним валютним фондом і валютними фондами місцевих Рад народних депута​тів України.
Обов'язковому розподілу підлягала виручка в іноземній ва​люті всіх суб'єктів зовнішньоекономічної діяльності, які мали постійне місцезнаходження або постійне місце проживання на території України. Суб'єкти зовнішньоекономічної діяльності зобов'язані були передавати частину (спочатку 100%, потім -50%, пізніше - 25%) від загальної суми виручки в іноземній валюті, одержаної ними в результаті зовнішньоекономічної діяльності, за нормами, що встановлювалися Верховною Ра​дою України залежно від виду експортного товару.
Обов'язковий розподіл виручки в іноземній валюті здійс​нювався банківськими установами, в яких суб'єкти зовніш​ньоекономічної діяльності мали валютні рахунки, шляхом відповідного переказу сум з валютного рахунку суб'єкта зов​нішньоекономічної діяльності та одночасного зарахування на розрахунковий рахунок цього суб'єкта сум у діючій на тери​торії України валюті, еквівалентних сумі переказаної інозем​ної валюти.
Регулювання процесу вивезення капіталу, грошових пер казів здійснюється в Україні з метою забезпечення стабільн сті валютно-фінансової системи держави. Основним закон давчим актом в цій сфері є Закон України (1994 р.) «Про п

яійснення розрахунків в іноземній валюті», яким ви-рядс-к зд значаються.
троки повернення в Україну валютної виручки резиден-
• *за експортними операціями; Т1    строки ввезення в Україну товарів за імпортними опера-які здійснюються на умовах попередньої оплати;
•
строки перерахування на користь іноземних партнерів
іноземної валюти, придбаної в установленому порядку
дентами дЛЯ  забезпечення  виконання  контрактних зо​
бов'язань;
•
відповідальність   резидентів   за   порушення   зазначених
строків;
•
умови перевищення строків у разі виконання зовнішньо​
економічних договорів окремих видів.
Важливим засобом валютного регулювання є ліцензування права здійснювати валютні операції Національним банком України. Цей процес регулюється Декретом Кабінету Мініст​рів України «Про систему валютного регулювання і валютно​го контролю» (1993 p.). Згідно з цим документом, Національ​ний банк України видає два види ліцензій на право здійснюва​ти валютні операції: генеральні та індивідуальні.
Генеральні ліцензії видаються комерційним банкам та ін​шим фінансовим установам України для здійснення валютних операцій у комплексі на весь період дії режиму валютного ре​гулювання. Індивідуальні ліцензії видаються резидентам і не​резидентам України на здійснення разової валютної операції на період, необхідний для здійснення такої операції. Індивіду-ьної ліцензії потребують такі операції: вивезення, переказу-ння і пересилання за межі України валютних цінностей; ви-Зення, переказування, пересилання в Україну валюти Украї-' НаДання і одержання резидентами кредитів в іноземній ва​за   к ВикоРистання іноземної валюти на території України як У платежу або як застави; розміщення валютних ціннос​те    a РахУнках і у вкладах за межами України; здійснення Петицій за кордон.
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До обмежень, пов'язаних з механізмом платежів, відн0 сять:
· попередні імпортні депозити;
· прикордонний податковий режим.
З метою регулювання платіжного балансу в України запро​ваджено режим попередніх імпортних депозитів. Попередні^ імпортний депозит - попередня застава, яку імпортер повинен внести в свій банк перед закупівлею іноземного товару. Захи​сна функція цієї операції полягає в тому, що імпортер не отримує по депозиту проценти (ці кошти знаходяться у розпо​рядженні Національного банку України), що призводить до збільшення ціни імпортного товару. В Україні імпортні депо​зити запроваджені при здійсненні експортних операцій, опе​рацій з давальницькою сировиною, товарообмінних (бартер​них) операцій, коли ці операції здійснюються без передоплати імпортером.
Прикордонний податковий режим в Україні передбачає сплату податку на додану вартість за ставкою 20% від суми митної вартості товару, акцизного збору (для підакцизних то​варів), митного збору у сумі 0,118% від митної вартості товару та єдиного збору, що справляється в пунктах пропуску через державний кордон України.
Розрізняють внутрішній непрямий податок та прямий пода​ток. До непрямого податку відносять податок з обігу, з про​дажу, акцизний збір або податок на додану вартість. До пря​мого податку відносять прибутковий податок, податок на вла​сність, соціального страхування тощо.
Згідно з правилами ГАТТ/СОТ, країна, що впроваджує вну​трішній непрямий податок на товар, отримує дозвіл впрова​джувати податкові пільги на експорт цього ж товару, а також рівноцінний податок на імпорт подібного товару. Україна са​мостійно встановлює і скасовує податки і пільги для суб'єктів зовнішньоекономічної діяльності. Рівень оподаткування ви​значається, виходячи з необхідності досягнення та підтриман-

Фінансування суб'єктів зовнішньоекономічної діяль-НЯ °а   метою забезпечення стабільності в їх діяльності H°CV   ні та адміністративні формальності. До них нале-
^Гвизначення митної вартості товару (послуг);
· визначення коду товару (товарна класифікація);
· визначення країни походження товару тощо. Визначення митної вартості товару (послуг). Нарахування
та митних зборів на товари та інші предмети, що підля-ають митному оформленню, провадиться на базі їх митної вартості, тобто ціни, яка фактично сплачена або підлягає сплаті за них на момент перетину митного кордону України.
Основною найбільш вагомою складовою величини митної вартості товару є фактурна вартість товару, тобто вартість, яка виставляється продавцем для оплати покупцем з врахуванням умов поставки. Фактурна вартість товару зазначається у конт​ракті та рахунку-фактурі (інвойсі), що оформлюється на кож​ну окрему партію товару. Додатковими складовими до факту​рної вартості є витрати на транспортування товару до пункту перетину митного кордону, комісійні та брокерські витрати, плата за використання (за певних умов) об'єктів інтелектуаль​ної власності. Методи визначення митної вартості товарів, які переміщуються через митний кордон України, та умови їх за​стосування встановлюються Митним кодексом України.
Визначення коду товару (товарна класифікація). Ефектив​не використання тарифних методів регулювання залежить не тільки від системи оподаткування товарів при переміщенні еРез митний кордон, але й від правильної класифікації това-
' оскільки від цього залежить встановлення їх митної вар​тості і
h відповідно, обґрунтоване нарахування і стягнення ми-
платежів. Правильна класифікація товарів має також ва​зи'    Є ЗНачення і Для підвищення об'єктивності статистичної
сті стосовно зовнішньоекономічної діяльності, оскільки 3о . Ність використовується для обґрунтування оптимальної ньоекономічної політики держави.
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Класифікація товарів має економічний зміст. Об'єднав товарів в окремі товарні позиції створює додаткові протекц ністські перешкоди для імпорту або, навпаки, стимулює tor ропотік до країни: підсилення деталізації товарів за окремим товарними позиціями дозволяє, залишаючи незмінним або и віть знижуючи середній рівень митного оподаткування щд-хом зменшення тарифних ставок, які втратили свою торгове льну та економічну ефективність, або ставок на товари, імпопт яких припинено, підвищувати тарифні ставки на продукцію окремих галузей економіки, які потребують більш високого рівня тарифного захисту.
Основою Митного тарифу України є Українська класифі​кація товарів зовнішньоекономічної діяльності (УКТЗЕД) яка введена в дію з 1999 р. Українська класифікація товарів зовнішньоекономічної діяльності - систематизований пере​лік товарів, що включає код товару, його найменування, одиницю виміру та обліку. Об'єктом класифікації в УКТЗЕД є всі товари, які переміщуються в міжнародній торгівлі. В основі будови УКТЗЕД закладена сукупність різних чинни​ків товару. Вони згруповані у відповідні розділи, які в свою чергу містять групи, товарні позиції, підпозиції, категорії та підкатегорії, в основі яких закладена сукупність різних чин​ників товару.
Визначення країни походження товару здійснюється з ме​тою застосування тарифних та нетарифних заходів регулю​вання ввезення товару на митну територію України та виве​зення товару з цієї території, а також забезпечення обліку то​варів у статистичній звітності. Визначення країни походження товару безпосередньо впливає на застосування пільгових мит​них ставок та використання відповідних квот згідно міжнаро​дних договорів України з конкретною державою. Країною по​ходження товару вважається країна, в якій товар був повністю вироблений або товар був підданий достатній переробці- Пр цьому під країною походження товару можуть розумітися група країн, митні союзи країн, регіон чи частина країни, я

л„;ттність їх виділення з метою визначення походжен-що є необ*іДш нЯ това"У'     повністю виробленими у країні, вважаються:
сні копалини, видобуті на її території або в її терито-
•
К      водах, на її континентальному шельфі і в морських
Р'аЛЬ     якщо країна має виключне право на розробку цих
надрах,
Н • послинна продукція, вирощена та зібрана на її території;
· живі тварини, що народилися і вирощені в цій країні;
· продукція, одержана від тварин, вирощених у цій країні;
· продукція мисливського, рибальського та морського про​мислів;

· продукція морського промислу, видобута та вироблена у

Світовому океані суднами цієї країни;
· вторинна сировина та відходи, які є результатом вироб​ничих та інших операцій;

· продукція високих технологій, одержана у відкритому космосі на космічних кораблях, що належать цій країні чи орендуються нею.

Для підтвердження походження товару суб'єкт зовнішньо​економічної діяльності повинен представити митному органу сертифікат про походження товару. Додатковими відомостями про країну походження можуть бути також відомості, що міс​тяться в товарних накладних, пакувальних листах, виванта​жувальних специфікаціях, сертифікатах відповідності, якості, фітосанітарних, ветеринарних тощо, митній декларації країни експорту, якими супроводжується товар, а також у паспортах, технічній документації, висновках-експертизах митних та ін-их Уповноважених органів, інших матеріалах, що можуть У и використані для підтвердження відомостей про країну одження товару. Визначення країни походження товару ас вирішення спірних питань здійснюється митним орга-
адміністративних формальностей належать:
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ово фіксуються всі види господарської діяльності, які 0бов я -^снюватись даним суб'єктом господарювання, в то-будуть    зовН|шньоекономічна діяльність. Процедура держав-
числі
· набуття та реалізація права на здійснення зовнішньо? номічної діяльності;
°'
· інформаційне забезпечення суб'єктів зовнішньоеконг», чної діяльності;
ь
· супровідні документи та ін.
Набуття та реалізація права на здійснення зовнішньоеконо мічної діяльності відносять до нетарифних методів регуЛкі вання зовнішньоекономічної діяльності. Вихід на міжнарод ний ринок суб'єктами зовнішньоекономічної діяльності не простим і безболісним. Держави жорстко контролюють цей процес, і незнання або ігнорування установлених правил може дорого коштувати його учасникам. Одним з таких моментів є набуття права на здійснення зовнішньоекономічної діяльності та реалізація цього права.
Набуття права на здійснення зовнішньоекономічної діяль​ності здійснюється шляхом державної реєстрації суб'єкта зов​нішньоекономічної діяльності України та його обліку в місце​вих органах державної влади. Процедура державної реєстрації залежить від юридичного статусу суб'єкта зовнішньоекономі​чної діяльності:
· фізичні особи отримують зазначене право, якщо вони за​реєстровані як підприємці;

· юридичні особи отримують зазначене право з моменту набуття ними статусу юридичної особи;

· об'єднання фізичних, юридичних, фізичних і юридичних осіб, що не є юридичними особами, отримують зазначене пра​во, якщо їх головні фізичні особи та/або юридичні особи, які діють від імені об'єднання, зареєстровані як підприємці або як юридичні особи;

· структурні  підрозділи  іноземних  суб'єктів  господар10' вання мають зазначене право, якщо вони зареєстровані Україні як представництва іноземних суб'єктів господар вання.

При державній реєстрації суб'єктів зовнішньоекономі4 діяльності в їх підприємницьких або статутних докумєн


МУ
ної зо:
.. гтоації резидентів та нерезидентів України як суб'єктів П ньоекономічної діяльності України має низку особли-°3 й щодо місця державної реєстрації; терміну державної В0° тоації; переліку документів, необхідних для державної Ре      aUiY  тощо.   Місцем   державної   реєстрації   резидентів
г
..
„, ,Л'гчгтІп    ЧГ>ттІтіТНІ.ПРКТ»ИПЛ/ПЧЇТГП    ГТІЯТТЇ,НПГТІ    F   —   RM-
ви-
v   аїни - суб'єктів зовнішньоекономічної діяльності є
навчі комітети органів місцевого самоврядування за місце​знаходженням даного суб'єкта; нерезидентів України - Мініс​терство економіки та з питань європейської інтеграції. Доку​ментом, що підтверджує факт реєстрації суб'єкта зовнішньо​економічної діяльності в Україні, є Свідоцтво про державну реєстрацію. Після державної реєстрації суб'єкти зовнішньо​економічної діяльності повинні стати на облік в місцевих ор​ганах державної влади. До таких органів належать податкові інспекції, регіональні органи статистики, регіональні відді​лення пенсійного фонду, регіональні відділення фонду соціа​льного страхування, митниці тощо.
Здійснення зовнішньоекономічної діяльності в більшості своїй супроводжується переміщенням через митний кордон України. Набуття такого права передбачає необхідність облі​ку суб'єкта зовнішньоекономічної діяльності на митниці, в зоні діяльності якої він перебуває. Відсутність такого обліку є підставою для відмови в митному оформленні вантажів, паса​жирів, багажу.
уо єкти зовнішньоекономічної діяльності, одержавши у
ність кошти, майно, майнові і немайнові права та інші ре-
ати, мають право володіти, користуватися і розпоряджа-
чно"   ИМИ За СВ01М розсудом. Усі суб'єкти зовнішньоекономі-
Вн       яльності України мають право відкривати свої предста-
номі      -На теРИТ0Рп інших держав. Здійснення зовнішньоеко-
Україн  1 Д1яльн0сті за межами України представництвами
ких суб'єктів господарської діяльності підлягає регу-
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люванню законами держав, на території яких здійснює^ така діяльність. Іноземні суб'єкти господарської діяльно * мають право на відкриття своїх представництв на терит0 ■•• України. Здійснення зовнішньоекономічної діяльності на т ' риторії України підлягає регулюванню законами України, у ■ суб'єкти зовнішньоекономічної діяльності України маюті право на участь у міжнародних неурядових економічних орга нізаціях.
Контрольні запитання та завдання для самоперевірки знань:
1. Яка мета регулювання зовнішньоекономічної діяльнос​ті?
2. Назвіть принципи, які покладені в основу зовнішньо​економічної діяльності.
3. Які заходи впроваджуються державними органами вла​ди для захисту інтересів при здійсненні зовнішньоеко​номічної діяльності?
4. Назвіть склад державних органів, що здійснюють регу​лювання зовнішньоекономічної діяльності.
5. В чому полягають повноваження Верховної ради Украї​ни?
6. Розкрийте сутність повноважень Президента України в сфері зовнішньоекономічної діяльності.
7. Які завдання вирішує Кабінет Міністрів України щодо регулювання зовнішньоекономічної діяльності?
8. Розкрийте сутність функцій Національного банку Укра​їни.
9. Розкрийте роль та значення Державної митної служби України.
10. Охарактеризуйте сутність основних завдань, що покла​дені на Державну митну службу України.

,, полягають повноваження органів місцевого са-
« хх чому
..
і
...
її-**       ^,«яння України в сфері зовнішньоекономічної
мовряДУВсІНН        F
ліяльності?
_
оганізації входять до складу організацій координа-
і2'ціЙноготипу?
„пийте сутність завдань, покладених на   Іоргово-промислову палату України. ,4 Яке призначення бірж? ,5 Які існують види бірж?
6 Розкрийте сутність завдань, що виконують товарні бір​жі.
17 Яке призначення фондових бірж?
18 Які види операцій здійснюють валютні біржі?
19 В чому полягає призначення асоціації „ЄАН-Україна"?
20 Яка мета створення Асоціації міжнародних автомобіль​них перевізників України (АсМАП)?
21. Розкрийте призначення Асоціації міжнародних експеди​торів України (АМЕУ).
22. Які міжнародні органи входять до складу міжурядових установ та організацій, що регулюють зовнішньоеконо​мічну діяльність?
23. Які міжнародні організації входять до складу неурядо​вих організацій, що здійснюють вплив на стан зовніш​ньоекономічної діяльності?
24. Дайте визначення поняття „регулювання зовнішньоеко​номічної діяльності".
25. Які існують методи регулювання зовнішньоекономічної
ДІЯЛЬНОСТІ?
26.
В чому сутність тарифних (економічних) методів регу​
лювання зовнішньоекономічної діяльності?
'■ В чому сутність нетарифних (організаційно-адміністра​тивних) методів регулювання зовнішньоекономічної Діяльності? **• Що таке „мито"? • Які існують митні тарифи?
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30. Розкрийте сутність поняття „демпінг".
31. Яка   мета   застосування   нетарифних   (організацій адміністративних) методів регулювання зовнішньое^' номічної діяльності?
Ко~
32. Розкрийте основні напрями застосування нетарифн методів регулювання зовнішньоекономічної діяльност^

розділ з
ЛПРМИ ВИХОДУ СУБ'ЄКТІВ
пянішньоекономічної діяльності ^зовнішній ринок
З і. Експортні операції
Експортні операції - операції з продажу товарів українсь-суб'єктами зовнішньоекономічної діяльності іноземним
б'єктам господарської діяльності з вивезенням або без виве​зення цих товарів за межі митного кордону України, включа​ючи реекспорт товарів через митний кордон України. Голо​вним критерієм експорту товарів є перетин митного кордону країни, або, у випадку здійснення експортної операції без ви​везення через митний кордон, здійснення продажу товару під​приємству з іноземним капіталом за іноземну (конвертовану) валюту.
В основі любої експортної операції лежить рівень розвитку продуктивних сил, міжнародний поділ праці, природні умови, в тому числі, наявність природних і сільськогосподарських ресурсів. Всі країні намагаються стимулювати власного това​ровиробника до експорту продукції, заохочуючи наданням субсидій, податкових пільг, кредитів; юридичною, політич​ною та іншою підтримкою. З часу розгортання НТР в експорті розвинутих країн світу зростає частка машин і устаткування, Що пов'язано, головним чином, з поглибленням поділу праці на міжнародній основі.
яги експорту товарів з України в інші країни світу що-Р1чно зростають. Так, за період 2000-2006 pp. обсяги експорту °Варів збільшилися в 2,6 рази (табл. 3.1).
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Таблї
Обсяги експорту товарів з України
ЙЦя3
Експорт товарів
Роки
/о до загального обсягу у 2000 р.
млн. дол. США
Аналіз експорту товарів з України в країни світу за вказа​ний період свідчить, що обсяги експорту товарів зростають в усі країни світу, але найбільші обсяги експорту відмічені в країни СНД (головним чином в Російську Федерацію), що складають 33% від загального обсягу. Обсяги експорту това​рів за період, що розглядається, збільшилися в 2,8 рази. Значні обсяги експорту товарів здійснюються в країни Європи -32,9% від загального обсягу, збільшилися в 2006 р. порівняно із 2000 р. в 2,7 рази (табл. 3.2).
Таблиця 3.2 Обсяги експорту товарів з України в країни СНД та частин світу Обсяг експорту

. и у обсягах експорту товарів з України в країни СНД •• и окремих частин світу характеризуються як стабільно
млн
дол.І
тз краі" трНДЄНція постійного зростання (рис. 3.1.)
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Рис. 3.1. Обсяг експорту товарів з України в країни СНД та країн окремих частин світу
Особливий інтерес являють собою зміни обсягів експорту товарів за визначений період в країни Європи (табл. 3.3).
Таблиця 3.3

    Обсяги експорту товарів з України в країни Європи
Обсяги експорту
2000 р.
х
2006 р.
Країни
% від
загального
обсягу
О fN
млн.дол. США
млн. дол. США
% від
загального
Авс
£°лгар_ія
Іспанія
Ііалія
обсягу
200 155 273 391 513 173
329 596 445
2503 708
1284
3,5 8,2 3,5
13,7 2,9
15,8
164 383 163 639 138 741
2,6 4,7 3,5
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Польща
418
8,9
ПрОДОВЖеНШГГдбд
1345
Румунія
165
3,5
626
10,7
Словаччина
231
4,9
Л0
550
Сполучене Королівство
138
2,9
388
Л£
Угорщина
327
7,0
946
з,і
Франція
112
2,4
351
7,5
Чеська Республіка
189
4,0
2,8
342
2,7
4680
100
12626
Усього
100
Примітка: в таблицю включені країни, річний обсяг експорту^говап^ яких у 2006 р. з України становив більше 300 млн. дол. США.
Провідне місце в цьому процесі займають такі країни, як Італія, Польща, Німеччина, Угорщина, Болгарія, Румунія та ін Річний обсяг експорту товарів з України в Італію, наприклад складає 14-20% від загального обсягу експорту; в Польщу -відповідно 9-11%, В Німеччину - 10-16%. Тенденції змін об​сягів експорту товарів з України в окремі країни Європи наве​дені нарис. 3.2. І
млн.
ДОЛ.
2,0
Німеччина
Польща
1,5
[Угорці ина_ Ідеріанди_
1,0
гарія
2000 2001 2002 2003 2004 2005 2006 роки
0,5

товарної структури експорту з України, обсяги екс-
Скл^       х товарів протягом 2000-2006 pp., співвідношен-
портУ ° £сяГів, питома вага окремих видів товарів в загально-
ня ийХ .; еКспорту наведені в табл. 3.4.
обсязі
му
Таблиця 3.4 Товарна структура експорту з України
Обсяги експорту
2000 р.
2006 р.
% від
загального
обсягу
% від
загального
обсягу
млн.дол, США
млн.дол. США
Назва товарів
1951
368
2,5
5,1
Пр^іуктирослинного
пдаодження_
.

2,5
971
1,6
240
1394
3,6
2,8
Жири та олії тваринно​
го або рослинного
походження    

403
10,1
1400
9,6
3872
Готові харчові продукти
Мінеральні продукти
1542
10,6
3387
Продукція хімічної
промисловості

2,1
246
803
1,7
Полімерні матеріали, пластмаси та каучук
603
1,5
218
1,6
Деревина та вироби з неї
596
201
1,4
1,6
Маса з деревини або з інших волокнистих це-люлозних матеріалів
915
538
2,4
3,7
Текстиль та вироби з текстилю
16426
6468
42,8
44,4
Недорогоцінні метали Л11И£обизних
3329
9,3
1358
8,7
5,4
2079
438
3,0
1153
7,9
5,3
2042
100
38368
100
14573
Механічне обладнання машини та механізми, --ЇНЩооб^іаднання
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Рис. 3.2. Обсяги експорту товарів з України в окремі країни Європи

поп •аді3 наведених Даних свідчить, що провідне місце у екс-Родукції займають недорогоцінні метали та вироби з
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них (43-44% від загального обсягу експорту), мінеральні Пп дукти (10%), продукція хімічної промисловості (9-11%^ . ханічне обладнання, машини, механізми, електрообладнання 9% від загального обсягу експорту. Питома вага інших товаг/ та виробів незначна, складає 2-5% від загального обсягу ек порту.   Варто   зауважити,   що   за   вказаний   період   (2ооп 2006 pp.) обсяг експорту окремих товарів збільшився в 2-5 па зів. Серед них: продукція рослинного походження (збільшен ня обсягу експорту - в 5 разів), транспортні засоби та шляхове обладнання - відповідно в 4,8 рази, жири та олії тваринного та рослинного походження - в 4 рази, деревина та вироби із неї -в 3 рази тощо.
Для більш поглибленого аналізу стану експорту товарів з України розглянемо результати використання можливостей окремих відокремлених територій-регіонів, що за сукупністю своїх ознак відрізняються один від одного, враховуючи при​родно-географічні, економічні, історичні, політичні та інші фактори. Виділено сім характерних регіонів: Поліський (Пів​нічний), Подільський (Центральний), Степовий (Південний), Карпатський (Західний), Донбаський (Східний), Крим. В окрему обособлену територію-регіон виділено м. Київ.
До складу окремих регіонів входять такі області. До Полі​ського (Північного) регіону входять Волинська, Рівненська, Житомирська, Чернігівська, Сумська, Київська (без м. Києва) області;  до  Подільського  (Центрального)  - Тернопільська, Хмельницька, Вінницька, Черкаська, Полтавська області; до Степового (Південного) регіону - Кіровоградська, Дніпропет​ровська, Одеська, Миколаївська, Запорізька, Херсонська обла​сті; до Карпатського (Західного регіону) входять Закарпатсь​ка,   Івано-Франківська,   Львівська,   Чернівецька   області; Д Донбаського регіону (Східного) входять Харківська, ДонеП ка, Луганська області. В якості окремих регіонів виділ Крим та м. Київ.
Обсяги експорту товарів із окремих регіонів України на
дені в табл. 3.5.
; ;,

Таблиця 3.5
0бгдгиекспорту товарів із регіонів України

"      '
Обсяги експорту
'
Не включаючи нерозподілені за регіонами обсяги
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Значне збільшення обсягів експорту товарів визначаєть наявністю продуктивних сил, станом виробництва на осцо використання природних та трудових ресурсів. Незважаюч на наявність природно-кліматичних та виробничо-економіч них особливостей окремих регіонів, експорт товарів збільщи вся в 2,3—3,2 рази.
Найбільший обсяг експорту товарів здійснили підприємст​ва Донбаського (33,4% від загального обсягу) та Степового регіонів - відповідно - 32,9%. В складі вказаних регіонів най​вагоміших результатів досягли підприємства Донецької (20-23% від загального обсягу) та Дніпропетровської (відповідно 19-20%) областей. Значні обсяги експорту товарів здійснюють підприємства Запорізької (8-10%) та Луганської (5-8%) облас​тей. Звертають на себе увагу значні експортні можливості м. Києва, підприємства якого здійснюють експорт 12-14% за​гального обсягу товарів з України в інші країни світу.
3.2. Імпортні операції
Імпортні операції — операції з купівлі товару українськи​ми суб'єктами зовнішньоекономічної діяльності у іноземних суб'єктів господарської діяльності з ввезенням або без ввезен​ня цих товарів на територію України, включаючи купівлю то​варів, призначених для власного споживання установами та організаціями України, розташованими за її межами.
Імпорт товару в оптимальних обсягах сприяє економії ро​бочого часу та зростанню продуктивності праці, зниженню виробничих витрат, більш повному задоволенню потреб насе​лення. В основі любого імпорту лежить міжнародний поділ праці, рівень розвитку продуктивних сил, наявність та вико​ристання трудових, матеріальних, природних ресурсів.
Обсяги імпорту товарів в Україну з інших країн світу mPP1' чно зростають. За період 2000-2006 pp. обсяги імпорту това​рів збільшилися в 3,2 рази (табл. 3.6).
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Таблиця 3.6
Обсяги імпорту товарів в Україну
	Роки """2000
	Імпорт товарів

	
	млн.дол. США
	% до загального обсягу у 2000 р.

	
	13956
	100

	2001
2002
	15775
	113

	
	16977
	121

	2003
	23020
	165

	2004 2005
	28997
	208

	
	36136
	259

	2006
	45039
	323



Аналіз обсягів імпорту товарів в Україну із країн світу за вказаний період свідчить, що імпорт товарів зростає з усіх країн. Найбільші обсяги імпорту відмічені із країн СНД (голо​вним чином з Російської Федерації), за період, що розгляда​ється, збільшилися в 2,5 рази і складають 45-58% від загаль​ного обсягу. З країн Європи обсяги імпорту збільшилися в 3,9 рази і складають 31-37% від загального обсягу. Обсяги імпор​ту товарів з країн інших частин світу (Азія, Африка, Америка) незначні (табл. 3.7).
Таблиця 3.7
Обсяги імпорту товарів в Україну з країн СНД та частин світу
Обсяг імпорту
Країни СНД
та частин
світу
2000 р.
2006 p.
% до зага​льного обсягу
% до зага​льного обсягу
млн.дол. США
млн.дол. США
[image: image4.png]



20185 16804
6072 413
1465
100 45039
Відношення 2000/2006, % І
44,8
37,3
13,5
0,9
3,3
0,2
100
8040
4312
832
136
581
55
13956
57,6
30,9
6,0
0,9
4,2
0,4
Too
251,1 389,7 729,8 303,7 252,2
181,8
322,7
93
Із наведених статистичних даних можна зробити висн щодо наявності постійно існуючих тенденцій зростання off^
гів імпортних операцій (рис. 3.3).

Таблиця 3.8
Обсяги імпорту товарів в Україну з країн Європи
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	Обсяги імпорту
	Відношення 2006/2000, %

	Країни
	2000 р.
	2006 р.
	

	
	млн.дол. США
	% від
загального
обсягу
	млн.дол. США
	% від
загального
обсягу
	

	
	185
	4,3
	547
	з,з
	295,7

	Ав£Щ!2
—-—
	135
	3,1
	373
	2,2
	276,3

	5елміІ__—.

	100
	2,3
	355
	2,1
	355,0

	
	346
	8,0
	1467
	8,7
	424,0

	іі;іРрпянли
	147
	3,4
	641
	3,8
	436,1

	Німеччина
	1134
	26,3
	4268
	25,4
	376,4

	Попмна
	313
	7,3
	2109
	12,6
	673,8

	Румунія
	48
	ІД
	446
	2,7
	929,2

	Словаччина
	124
	2,9
	383
	2,3
	308,9

	"Сполучене Королівство
	203
	4,7
	621
	3,7
	305,9

	Угорщина
	165
	3,8
	802
	4,8
	486,1

	Фінляндія
	96
	2,2
	392
	2,3
	408,3

	Франція
	236
	5,5
	990
	5,9
	419,5

	Чеська Республіка
	163
	3,8
	825
	4,9
	506,1

	Швеція
	150
	3,5
	565
	3,4
	376,7

	
	
	
	
	
	

	Усього
	4312
	100
	16804
	100
	389,7


Рис. 3.3. Обсяг імпорту товарів в Україну з країн СНД та країн окремих частин світу
Наявність постійних економічних зв'язків України з інши​ми країнами характеризується даними про здійснення трива​лих імпортних операцій. Значний інтерес являють собою об​сяги імпорту товарів з країн Європи (табл. 3.8).

Примітка: в таблицю включені країни, річний обсяг імпорту товарів яких у 2006 р. в Україну становить більше 300 млн. дол. США.
Найбільші обсяги імпортних операцій здійснюють підпри​ємства Німеччини, Польщі, Італії, Угорщини, Франції, Авст​рії, Нідерландів, Чеської Республіки та ін. Річний обсяг імпор​ту товарів з Німеччини в Україну, наприклад, складає 25-26% Д загального обсягу імпорту, за період, що розглядається, збільщився в 3,8 рази, із Польщі - 7-13%, із Італії - 8-9%. Те-денції змін обсягів імпорту з окремих країн Європи в Украї-аРактеризуються даними, наведеними на рис. 3.4.
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Німе ічина
3,0
Польла
Італія
2,0
учене Королівстві
Авс рія
Ніде рландп
1.0
2000   2001    2002   2003   2004   2005    2006     роки
Рис. 3.4. Обсяги імпорту товарів в Україну з окремих країн Європи, річний обсяг імпорту яких в 2006 р. більше 500 тис. дол. США Склад товарної структури імпорту в Україну, обсяги імпор​ту окремих товарів за 2000-2006 pp., співвідношення цих об​сягів, питома вага окремих видів товарів в загальному обсязі імпорту наведені в табл. 3.9.
чн"1
Провідне місце в імпортних операціях займають мінеральні продукти (30-47% від загального обсягу імпорту), машинне обладнання, машини та механізми (відповідно 14-18/о)) транспортні засоби та шляхове обладнання (4-11%), недор0' гоцінні метали та вироби з них (5-7%), продукція хімічно' промисловості (6-9%>), полімерні матеріали, пластмаси та кау​чук (4,5-5,6%)). За період, що розглядається, обсяг імпорт окремих товарів в Україну збільшився в 2-10 разів. Серед Я кількість транспортних засобів та шляхового обладнання ^ 10 разів, обсяги продукції тваринного походження (в 6 ра
та харчових продуктів - в 3,8 рази, обсяги продукції хімі

сті - в 4,3 рази, полімерних матеріалів, пластмас
проМйсл       ^ рази, недорогоцінних металів - в 4,9 рази, ви​
та каУчУ    .   jB гіпсу, цементу, скла - в 5 разів тощо,
робівізкам       ,
Таблиця 3.9
Товарна структура імпорту в Україну
Обсяги імпорту
2000 р.
2006 р.
% від
загального
обсягу
Назва товарів
млн.дол. США
млн.дол. США
% від
загального
обсягу
1,5
649
105
0,7
672
1,5
2,2
303
ЯО^ГгВДртйТйТпродукти тва£ИНТіс£С^іо2СОДЖЄ2ШЯ Продукти рослинного
походження

3,7
1655
3,2
440
Готові харчові
13506
30,0
46,9
6540
пт)оду_кти

6,4
898
3889
Мінеральні продукти Продукція хімічної промисловості
5,6
627
2528
4,5
Полімерні матеріали, пластмаси та каучук
2,6
2,8
387
1173
3,0 1,6
7,4
Маса з деревини або з інших волокнистих це​люлозних матеріалів
560 149 681
4,0
1366
738
1,1
4,9
3327
17,5
7878
1941
13,9
504
3,6
5147
11,4
696
1,3
185
1,5
1815 45039
636 13956
4,5 100
4,0 100
Текстиль та вироби з текстилю
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Імпортні операції сприяють технологічному оновленню робництва в Україні, докорінній трансформації технологі   ^ го способу виробництва. Здійснюється заміна виробиш що базується на машинній праці, до способу виробництва   ^ снованого на автоматизованій праці. З огляду на це, в ск  а" імпортної продукції - автомобілі, енергетичне, металург^ * верстатне, ливарне устаткування, устаткування для легкої харчової промисловості. Крім того, імпортуються значні об ги синтетичних волокон, пластмас, барвників та іншої прот, кції хімічної промисловості.
Значна увага має бути приділена оптимізації імпорту пали вно-енергетичних ресурсів, скорочення їх обсягів постачання в Україну, враховуючи значні обсяги імпорту та щорічне під. вищення цін на їх покупку. Зменшення обсягів імпорту пали​вно-енергетичних ресурсів може бути досягнуто в результаті збільшення видобутку вітчизняної нафти; вироблення бензину та інших паливно-мастильних матеріалів з низькосортного ву​гілля, переведення з газу на вугілля частини електростанцій; вироблення сировини з продукції та відходів сільськогоспо​дарської галузі; вироблення тепла та електричної енергії на малих електростанціях; використання нетрадиційних джерел енергії; відкриття і розробка нових родовищ нафти і газу; роз​виток атомної енергетики; здійснення комплексу заходів щодо економії палива та електроенергії у будівництві й промисло​вості будівельних матеріалів тощо.
Обсяги імпорту товарів на території окремих регіонів Укра​їни протягом 2000-2006 pp. постійно зростали, що характери​зує позитивну тенденцію у розвитку економічних відносин підприємств окремих областей з іноземними партнерами. Оо-сяг імпорту товарів на територію окремих регіонів за вказани період збільшився в 3,2-6,3 рази (табл. 3.10).

Таблиця 3.10 Обсяги імпорту товарів в регіонах України
Обсяги імпорту
2006 р
2000 р.
% від
загального
обсягу
% від
загального
обсягу
млн.дол. США
9,4
Відно​шення 2006/2000, %
12,1
1,6
3811
3,9
626
0,9
1,1
0,5
459
1,0
0,6
206
1,8
0,7
258
1,3
4,9
277
ЗД
ЛА.
1985
0,3
1757
0,3
0,7
118
0,6
0,8
288
1,3
322
1,0
1,4
2,2
1,5
395
634
20,9
26,4
0,2
8457
0,3
9Д
99
10,7
4,8
3702
4,5
1955
3,0
1,1
5,2
U
459
0,4
2091
0,5
7,4
151
7,5
2,3
2,0
2999
1,9
952
1,4
2,8
75"
3,7
0,4
1119
0,4
171
13,6
16,5
4,8
5491
4,6
7,1
1936
9,5
2869
2,5
1,7
137
0,7
686
2Л
633
284
43,6
29,5
17629
428
-~^^і2іїо^Україні  9437  100    40428  100
^І_,
■
1—.
1_
__
1
і

сирої.
Урахувань нерозподілених за регіонами поставок нафти
98

99
Найбільший обсяг імпорту товарів у 2006 р. відмічен територію Степового (20,9%) та Донбаського (13,6%) регі   На В складі вказаних регіонів вагомих результатів щорічно д 'В гають підприємства Дніпропетровської (9-11% від загальн " обсягу імпорту), Запорізької (відповідно 5-7%), Одеської (л 5%), Донецької (7-10%)), Харківської (4-5%) областей. Ос V ливе становище займають підприємства м. Києва, які викогт товують у своєму виробництві 30-44% загального обсягу і порту в Україну; обсяги імпорту до підприємств м. Києва щ0 річно зростають, тільки за останні сім років вони зросли май же в 7 разів.
3.3. Інвестиційна діяльність
Інвестиційна діяльність - діяльність, яка супроводжуєть​ся вкладенням іноземних інвестицій іноземними інвесторами в об'єкти інвестиційної діяльності з метою отримання прибут​ку або досягнення соціального ефекту.
Кваліфікуючою ознакою іноземних інвестицій є здійснення їх іноземним інвестором. Іноземними інвесторами визнаються іноземні суб'єкти господарювання, що здійснюють інвести​ційну діяльність на території України. До них відносять: юри​дичні особи, створені за законодавством іншим, ніж законо​давство України; іноземці та особи без громадянства, які не мають постійного місця проживання на території України; міжнародні урядові та неурядові організації; інші держави; інші іноземні суб'єкти інвестиційної діяльності.
Розрізняють наступні види іноземних інвестицій:
· іноземна валюта, що визнається конвертованою Націона​льним банком України; валюта України - при реінвестишях в об'єкт первинного інвестування чи в будь-які інші об'єкти ін​вестування відповідно до законодавства України;

· будь-яке рухоме і нерухоме майно та пов'язані з ним мз нові права;


... 0блігації та інші цінні папери, а також корпоративні
•
аК/права власності на частку (пай) у статутному фонді
права     0j-  особи,   створеної  відповідно   до   законодавства
1°'?ИД-     або законодавства інших країн), виражених у конвер-украіни
т0ваній валюті,
ошові вимоги на виконання договірних зобов язань, які товані провідними банками і мають вартість у конверто-гаР.„ ваЛюті, підтверджену згідно з законами країни інвесто-83 бо міжнародними торговельними звичаями;
•
права інтелектуальної власності, вартість яких у конвер-
ваній валюті підтверджена згідно з законами країни інвес-
опа або міжнародними торговельними звичаями, а також підтверджена експертною оцінкою в Україні, включаючи ле​галізовані на території України авторські права, права на ви​находи, корисні моделі, промислові зразки, знаки для товарів і послуг, ноу-хау тощо;
· права на здійснення господарської діяльності, включаючи права на користування надрами та використання природних ресурсів, наданих відповідно до законодавства або договорів, вартість яких у конвертованій валюті підтверджена згідно з законами країни інвестора або міжнародними торговельними звичаями;

· інші цінності відповідно до законодавства України.
Ду
За функціональною класифікацією для цілей оподаткуван​ня інвестиції поділяють на капітальні, фінансові, реінвестиції. Під капітальною інвестицією розуміють господарську опе-Р^?1Ю'. яка пеРедбачає придбання будинків,  споруд, інших єктів нерухомої власності, інших основних фондів та нема-Ріальних активів, які підлягають амортизації. }Д фінансовою інвестицією розуміють господарську опе-пап   ? ЯКа передбачає придбання корпоративних прав, цінних *оть        Деривативів та інших фінансових ресурсів. Розрізня-Чія п ^ЯМ1 Та портфельні фінансові інвестиції. Пряма інвести-Р Дбачає внесення коштів або майна до статутного фон-ДИчної особи в обмін на корпоративні права, емітовані
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такою юридичною особою. Портфельна інвестиція переди придбання цінних паперів, деривативів та інших фінанс ^ активів за кошти на фондовому ринку (за винятком orren ^ із скупівлі акцій як безпосередньо платником податку т пов'язаними з ним особами, в обсягах, що перевищують Sno' загальної суми акцій, емітованих іншою юридичною особ " які належать до прямих інвестицій).
Під реінвестицією розуміють господарську операцію передбачає здійснення капітальних або фінансових інвестиц * за рахунок доходу (прибутку), отриманого від інвестиційна операцій.
Іноземні інвестиції можуть здійснюватися у двох основних формах іноземного інвестування: корпоративній та договір​ній.
До корпоративної форми здійснення іноземного інвесту​вання відносять: часткову участь у підприємствах, що ство​рюються спільно з українськими юридичними і фізичними особами, або придбання частки діючих підприємств; створен​ня підприємств, що повністю належать іноземним інвесторам, філій та інших відокремлених підрозділів іноземних юридич​них осіб або придбання у власність діючих підприємств; при​дбання не забороненого законами України нерухомого чи ру​хомого майна, обладнання, транспортних засобів та інших об'єктів власності шляхом прямого одержання майна або у вигляді акцій, облігацій та інших цінних паперів; придбання самостійно чи за участю українських осіб прав на користуван​ня землею та використання природних ресурсів на території України; придбання інших майнових прав.
До договірної форми здійснення іноземних інвестицій від​носять  господарську  підприємницьку  діяльність  на осно угод про розподіл продукції; інші форми, в тому числі створення    юридичної   особи,    на    підставі   договорів суб'єктами господарської діяльності України. Іноземні ін тиції можуть вкладатися в будь-які об'єкти інвестування,  F випадків, що заборонені законами України. До таких вип


сЯ- створення і використання об'єктів, що не відпо​віді00     имогам санітарно-гігієнічних, радіаційних, екологіч-аІ°   -хітектурних та інших норм, встановлених законами
"

-*г   тип   rmnVTITVTOTT.   ППЯ
ВІД
й •• а також що порушують права та інтереси громадян У*Ра1 ' х 0сіб і держави, що охороняються законами Украї 10 илбання іноземним інвестором майнових прав на землк НИ'     і природні ресурси в України, що регулюються відлові
емельним та іншим законодавствами України. дНт оземні інвестиції, що вкладаються у матеріальній формі, лягають оцінці в іноземній конвертованій валюті та у ва​ті України за домовленістю сторін на основі цін міжнарод-ринків або ринку України. Оцінка іноземних інвестицій проводиться відповідно до Закону України «Про оцінку майна та професійну оціночну діяльність в Україні» (2001 p.).
Експортно-імпортні інвестиційні процеси характеризують​ся надзвичайною динамічністю. За період 2000-2006 pp. обся​ги іноземних інвестицій в Україні збільшилися в 5,5 рази, тоді як обсяги інвестицій з України в інші країни світу виросли
усього на 30% (табл. 3.11).
Таблиця 3.11
	Роки
	Інвестиції в Україну
	Інвестиції з України

	
	млн.дол. США
	% до загального обсягу у 2000 р.
	млн.дол. США
	% до загального обсягу у 2000 р.

	2000
	3875
	100
	170
	100

	2001
	4555
	117,5
	156
	91,8

	_2002_ JttoF Ц(К)4~
_2006__
	5472
	141,2
	144
	84,7

	
	6794
	175,3
	166
	97,6

	
	9047
	233,5
	199
	117,1

	
	16890
	435,9
	220
	129,4

	
	СЦТі86
	546,7
	221
	130,0


.   Аналіз результатів інвестиційної діяльності свідчить, що
"^естиційні надходження в Україні здійснюють країни СНД,
(4пР0ПИ' Азії та Америки. Найбільшу питому вагу інвестицій
~61% від загального обсягу) здійснюють країни Європи.
ровідне місце серед них займає Німеччина (до 27% від зага-
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льного обсягу), Австрія - (3-8%), Нідерланди - (7-9%) р лучене Королівство - (7-8%) тощо. Протягом 2000-2006 ° обсяги інвестицій в Україну із Європи збільшилися в 5 5
3Рос. кРаїц
а інвестицій із окремих держав - в 4-23 рази. Процеси тання обсягів інвестицій характерні практично для усіх r.d Європи, що підтверджується даними, наведеними в табл. З и
Таблиця 3.12

14-15% від загального обсягу, зростання обсягів
іаДаіоТІ;
складе* за ВИзначений період здійснено в 5,8 рази; інвести-'нвЄ° Америки (головним чином із сполучених Штатів Амери​ції13 даі0ТЬ 11-23% від загального обсягу, виросли за ви-ий період в 2,7 рази. Характер обсягів інвестицій з де-зНаЧЄ   аїН світу в Україну наведений на рис. 3.5.
	11|_ІЛІУИ ШВСІ
	;хиціі в
	у країну з
	а країна
	ми світу
	

	Країни СНД та частин світу
	
	Обсяги
	імпорту
	
	Відношення    І 2000/2006, %   J

	
	2000 р.
	2006 р.
	

	
	млн.дол. США
	% від
загального
обсягу
	млн.дол. США
	% від
загального
обсягу
	

	Країни СНД
	287
	7,4
	981
	4,6
	342 342

	в т.ч.:
Російська Федерація
	287
	7,4
	981
	4,6
	

	Європа
	1593
	41,1
	12885
	60,8
	555

	в т.ч. Австралія
	125
	3,2
	1601
	7,6
	1281

	Нідерланди
	362
	9,3
	1493
	7,0
	412

	Німеччина
	241
	6,2
	5621
	26,5
	733?.

	Сполучене Королівство
	312
	8Д
	1557
	7,3
	499

	Франція
	40
	1,0
	827
	3,9
	7067

	Швейцарія
	163
	4,2
	505
	2,4
	310

	Азія
	548
	14,1
	3179
	15,0
	580

	в т.ч. Кіпр
	378
	9,8
	3012
	14,2
	797

	Америка
	890
	23,0
	2385
	11,3
	268

	в т.ч.
Сполучені Штати
Америки
	640
	16,5
	1418
	6,7
	221_

	
	
	
	
	
	

	Усього
	3875
	100
	21186
	100
	J47J


Слід зауважити, що обсяги та темпи зростання обсягів ін​вестицій в Україну із інших країн світу незначні. Наприклад інвестиції із СНД (головним чином із Російської Федерат1) складають усього 4-7% від загального обсягу, хоча збільши​лися в 3,4 рази; інвестиції із Азії (головним чином із КіпрУ)


Німеччина
мли. дол.
3,0
Сполучене
Нідерланди
Російська Фед грація
2,0
2000   2001    2002   2003   2004   2005   2006     роки
Рис. 3.5. Прямі інвестиції в Україну окремих країн світу, річний обсяг інвестицій яких в 2006 р. був більший 1 млрд. дол. США
Певний інтерес являють собою процеси інвестування іно-мними партнерами в розвиток окремих видів економічної •яльності в Україні (табл. 3.13). Із складу промислових сфер льності, куди спрямовується до 50% загальних обсягів ін-2П°/ИІ*1И' ВилІляються виробництво харчових продуктів (до (5 д°0/агального обсягу інвестицій), металургійне виробництво Дія       Машинобудування (6-9%).   З інших видів економічної щ      °СТ1 пРивабливими сферами вкладення капіталів зали​ла     Ся торгівля та побутове обслуговування (16-23% зага-°осягу інвестицій), діяльність транспорту та зв'язку (6%).
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Таблиця З Прямі інвестиції в економіку України
за видами економічної діяльності
	Види економічної діяльності
	Обсяги імпорту
	

	
	2000 р.
	2006 р.
	|8
І8
159 499
772

	
	млн.дол. США
	% від
загального
обсягу
	млн.дол. США
	% від
загального обсягу
	

	Промисловість
	2079
	53,8
	6004
	38,5
	

	в т.ч.
Добувна промисловість
	-
	-
	402
	2,6
	

	Виробництво харчових продуктів
	800
	20,7
	1275
	8,2
	

	Хімічна та нафтохіміч​на промисловість
	138
	3,6
	689
	4,4
	

	Металургійне виробни​цтво та виробництво готових металевих виробів
	181
	4,7
	1398
	9,0
	

	Машинобудування
	348
	9,0
	906
	5,8
	260

	Сільське господарство
	79
	2,0
	391
	2,5
	495

	Діяльність транспорту та зв'язку
	231
	6,0
	901
	5,8
	390

	Будівництво
	125
	3,2
	819
	5,2
	655

	Торгівля; ремонт авто​мобілів, побутових виро​бів
	883
	22,8
	2533
	16,2
	287

	Діяльність готелів та ре​сторанів
	-
	-
	325
	2,1
	-

	Охорона здоров'я та на​дання соціальної допо​моги
	126
	3,3
	176
	1,1
	140

	Фінансова діяльність
	248
	6,4
	2420
	15,5
	975
joT

	Усього
	3866
	100
	15610
	100 __Д
	


Економічна діяльність у сільському господарстві вкрай н обхідна для відтворення престижу України як країни, Ш° безпечена винятковими обсягами та якістю природних Vе0™ сів та значними прихованими можливостями, не визиває і ресу у іноземних суб'єктів діяльності.

ш ґрунтовного аналізу стану та напрямів швести-
ДлЯ   1 аїну розглянемо процеси інвестування виробничої
4ій В   іі на територіях регіонів (табл. 3.14).
діяльності»      г
Таблиця 3.14
Прямі іноземні інвестиції в регіони України

Обсяги імпорту
Відно​шення I2006/2000J
2000 р.
2006 р.
% від
[загального!
обсягу
% від
загального
обсягу
млн.дол. США
млн.дол. США
10,4
1626
14,4
регіони « області
275
1,8
49
1,3
І]оліський_
109
0,7
1,2
46
0,8
124
0,7
28
82
0,5
52
1,4
1,0
157
0,9
36
Волинська——-Рівненська___ Житомирську Чернігівська
879
5,6
341
Сумська
673
9,8
4,3
376
Київська
о,з
0,5
45
21
Подільський
106
0,7
16
0,4
[Тернопільська
0,6
93
0,6
23
К [Хмельницька
119
0,7
102
Вінницька
2,7
310
5,6
2,0
214
[Черкаська
25,0
Полтавська
3906
716
18,6
Степовий
0,3
52
0,5
20
Кіровоградська
15,0
186
2332
4,8
Дніпропетровська
4,5
704
5,4
208
Юдеська
0,6
100
46
1,2
[Миколаївська
3,9
610
221
5,8
[Запорізька
108
0,7
0,9
35
6,6
7,6
1027
[Херсонська
291
рака
зпатськии
298
1,9
2,4
92
ь закарпатська
183
1,2
40
1,1
3,3
509
3,9
150
411
0,2
37
0,2
491
13,7
435
2136
11,3
1025
6,5
2,6
99
1015
274
5,4
837
7,9
305
284
916
434 423
0,8
31
4,5
703
4,2
162
35,5
5538
34,1
1309
^°Јojio_yKЈaiHi
406
100
100
15609
3841
Івано-Франківська Львівська
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Провідне  місце в цих  процесах займають  підпрИЄм Степового (19-25% інвестицій від загального обсягу) Та j>TBa баський (11-14%) регіони. Особливо значні обсяги інвест    ' спрямовуються в Дніпропетровську (до  15% від загальн обсягу), Одеську (4-5%о), Запорізьку (4-6%), Донецьку (5-»оГ° та Харківську (до 7%) області. Залучення іноземних інвес цій для розвитку економіки на території інших областей значне, в межах 0,5-2%о від загального обсягу інвестицій.
Особливе становище займає м. Київ, куди щорічно напряв ляються значні за обсягом інвестиційні ресурси (34-36% ві загального обсягу). До того ж, за сім років обсяги інвестицій» економіку м. Києва збільшилися в 4,2 рази.
Обсяги інвестицій з України в інші країни світу незначні (табл. 3.15).
Таблиця 3.15
	Країни СНД та частин світу
	Обсяги
	імпорту
	.— —>j
	Відношення 2006/2000, %   |

	
	2000 р.
	2006 р.
	

	
	млн.дол. США
	% від
загального
обсягу
	млн.дол. США
	% від
загального
обсягу
	

	Країни СНД
	69
	40,6
	102
	46,2
	147,8

	в т.ч.:
Російська Федерація
	68
	40,0
	93
	42,1
	136.8

	Європа
	24
	14,1
	63
	28,5
	262,5

	в т.ч. Іспанія
	14
	11,2
	14
	6,3     .
	

	Польща
	-
	
	24
	10,9
	94J,
Тзо£

	Сполучене Королівство
	-
	—
	14
	6,3
	

	Азія
	25
	14,7
	26
	11,8
	

	в т.ч. В'єтнам
	17
	10,0
	16
	7,2
	

	Америка
	48
	28,2
	25
	11,3
	

	
	
	
	
	
	

	Усього
	170
	100
	221
	юоЗІЗ
	


Із країн СНД - це Російська Федерація, із країн Євр°  ^ Польща, Іспанія, Сполучене Королівство тощо. Цей про

зує загальний стан  економіки України,  наявність харакТеР      віТЧизняних   можливостей   та   зацікавленості   у
°бмЄ*Єш в іноземних партнерів.
співПР
країнах з перехідною економікою, в т.ч. в Укра-
•   не з зарубіжними партнерами виробництво розгляда-
їні> с       одна з прогресивних форм господарювання, що дає
єТЬ°     от^чати іноземний капітал в економіку країни,
чмогу залу-"*
.„     „
г -льНе виробництво - самостійний вид зовшшньоеконо-
•• діяльності, якому характерні різноманітність видів і
М1 о діяльності. Спільне виробництво, як один із видів про-
слового співробітництва, забезпечує довготривалість угод, ' плексність співпраці, спільну відповідальність, зменшує пизик. Організація спільного виробництва передбачає форму​вання діяльності підприємств з іноземним капіталом будь-якої організаційно-правової форми, іноземна інвестиція в статут​ному фонді яких становить не менше 10%>.
В залежності від території організації і функціонування підприємства з іноземним капіталом класифікують на:
· змішані підприємства за участю іноземних інвесторів, що функціонують на території України;

· змішані підприємства за участю національного капіталу, що функціонують за кордоном.

Спільні підприємства спрямовують свою діяльність на ви​
робництво товарів, послуг, потребу в яких задоволено не по​
вністю; оперативне впровадження наукових винаходів для ви​
пуску конкурентоспроможної на внутрішньому та зовнішньо-
У ринках продукції; випуск високоякісних споживчих това-
.   ' НаДДння послуг населенню; створення нових робочих
ЦЬ) зниження витрат на виробництво продукції тощо.
Роцес формування спільного виробництва в Україні був
з'
Динамічним. Перші спільні виробничі підприємства
зро    Ися в Україні у 1987 p.; у другій половині 90-х - значно ція  ~ Масштаби їхньої діяльності й посилилась диверсифіка-п'ДПп   Новними галузями народного господарства, де діють ства спільного виробництва, є торгівля, будівельна
108

109
індустрія, транспорт і зв'язок, наука і освіта, переробна мисловість. До процесу створення підприємств спільного Р° робництва залучено всі регіони України, однак їх терит ВИ льна концентрація не є рівномірною. Відносно розвинута фраструктура, науково-технічний і кадровий потенціал, 3 'Н" льні соціально-економічні та інші фактори сприяли утвоп а ню підприємств спільного виробництва, передусім у велик промислових   регіонах  -  в   Дніпропетровській,   Донець* -Львівській, Одеській, Харківській областях та в м. Києві.
Для іноземних інвесторів на території України встановлю ють національний режим інвестиційної діяльності. Законами та міжнародними договорами України можуть встановлюва​тися винятки з національного режиму інвестиційної діяльнос​ті, які можуть мати стимулюючий або обмежувальний харак​тер. Стимулюючий (пільговий) характер національного режи​му встановлюється для реалізації інвестиційних проектів, що виконуються в рамках державних програм розвитку пріорите​тних галузей економіки, соціальної сфери і територій.
Обмежувальний характер застосування національного ре​жиму іноземного інвестування встановлюється, виходячи з інтересів національної безпеки України. Законами України може бути обмежено або заборонено діяльність іноземних ін​весторів в окремих галузях народного господарства або в ме​жах окремих територій України.
Державна реєстрація іноземних інвестицій здійснюється Радою міністрів Автономної Республіки Крим, обласними, Київською та Севастопольською міськими державними адмі​ністраціями протягом трьох робочих днів після фактичного їх внесення. Державна реєстрація іноземних інвестицій здійсню​ється за заявницьким принципом і не є процедурою отриманн дозволу на їх здійснення.
З метою забезпечення стабільності правового режиму і земного інвестування в Україні встановлені такі гаранти Д іноземних інвесторів:
• гарантії у разі зміни законодавства;


• гар
тії щодо примусових вилучень, а також незаконних
ІР авних органів та їх посадових осіб;
дій ДеР       ... к0Мпенсації і відшкодування збитків іноземним # таран і" «■
інвесторам;
,
.„    ..   .
інв
т|ї в разі припинення інвестиційної діяльності;
арантії переказу прибутків, доходів та інших коштів, аних внаслідок здійснення іноземних інвестицій. °С тність гарантій у разі зміни законодавства полягають в тупному. У випадку, якщо законодавством України про Н3 ємні інвестиції будуть змінюватися гарантії захисту іно-емних інвестицій, то протягом десяти років з дня набрання инності таких змін на вимогу іноземного інвестора застосо​вуються державні гарантії захисту іноземних інвестицій. За​значені гарантії не поширюються на зміни законодавства, що стосуються питань оборони, національної безпеки, забезпе​чення громадського порядку, охорони довкілля.
Відповідно до існуючих гарантій щодо примусових вилу​чень, а також незаконних дій державних органів та їх посадо​вих осіб, іноземні інвестиції в Україні не підлягають націона​лізації; державні органи не мають права реквізувати іноземні інвестиції, за винятком випадків здійснення рятівних заходів у разі стихійного лиха, аварій, епідемій, епізоотій. Зазначена реквізиція може бути проведена на підставі рішень органів Державної влади. Рішення про реквізицію іноземних інвести​цій та умови компенсації можуть бути оскаржені в судовому порядку.
1 арантії щодо компенсації і відшкодування збитків інозем-
Им 1нвесторам полягають в наступному. Іноземні інвестори
Ють право вимагати відшкодування збитків, завданих їм не-
онними діями чи бездіяльністю органів державної влади
.     °Рганів місцевого самоврядування, посадових осіб. Збитки
Мних інвесторів повинні бути відшкодовані за поточними
твр °ВИМи Цінами або на основі обґрунтованих оцінок, під-
сац
х незадежною аудиторською організацією. Компен-
' яка виплачується іноземному інвестору в порядку від-
ПО
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ч
шкодування збитків, повинна бути адекватною, ефект
та визначеною на момент виконання рішення про віт, Н
вання збитків. Сума компенсації за цим рішенням маг к^'
негайно виплачена у валюті, в якій були здійснені інвес ^
чи в іншій, прийнятній для іноземного інвестора валюті ч "'''
ном може бути передбачено нарахування відсотків на К°
компенсації.
^МУ
Гарантії іноземним інвесторам надаються у разі Прц нення інвестиційної діяльності за рішенням інвесторів к" правомочного державного органу. Рішення державного о ° гану про зупинення або припинення інвестиційної діяльн сті може бути прийнято з таких причин: якщо її прод0в ження може призвести до порушення санітарно-гігієнічних архітектурних, екологічних та інших норм, прав та інтере-сів громадян, юридичних осіб і держави, що охороняються законом; оголошення інвестора банкрутом; стихійного ли​ха; запровадження надзвичайного стану. У разі припинення інвестиційної діяльності, іноземний інвестор має право на повернення своїх інвестицій не пізніше шести місяців після припинення діяльності, а також доходів за цими інвестиці​ями у натуральній формі або у валюті інвестування в сумі фактичного внеску без сплати мита, а також доходів з цих інвестицій у грошовій чи товарній формі за реальною рин​ковою вартістю на момент припинення інвестиційної діяль​ності, якщо інше не встановлено законодавством або між​народними договорами України.
Гарантії переказу прибутків, доходів та інших коштів, оде​ржаних внаслідок здійснення іноземних інвестицій, мають та​кий зміст. Іноземним інвесторам після сплати ними податків. зборів (обов'язкових платежів) гарантується безперешкодний переказ за кордон їх доходів, прибутків та інших коштів в ін° земній валюті, одержаних на законних підставах від здійсне ня інвестицій. Порядок переказу за кордон зазначених кош встановлюється Національним банком України. Доход 1Н° много інвестора або інші кошти, одержані в Україні у грйв

ій валюті від здійснення інвестицій, можуть реін-<  іноземній о аб    яатися в Україні.
„есту6* . регулювання іноземних інвестицій у спеціаль​
ні11*™ економічних зонах установлюється законодав​
чих (в^ь ..нИ Пр0 спеціальні (вільні) економічні зони. Право-
сТвоМ укР іноземНих інвестицій, що встановлюється у спеціа-
вий ре* . них) економічних зонах, не може створювати умо-
льних
ання та здійснення господарської діяльності менш
вИ ШВ пиві ніж встановлені законом України про режим іно-земного інвестування.
З 4 Операції послуг та посередницькі операції
тової, •ни
Послуга - особлива споживча вартість процесу праці, ви​ражена в корисному ефекті, що задовольняє потреби людини, колективу й суспільства. Особливістю послуги як товару по​рівняно зі звичайним товаром, з матеріальними благами є те, що вона корисна не як річ, а як діяльність. Поняття „послуга" включає широку гаму різноманітних видів діяльності, в тому числі:   виробничих,   транспортно-експедиційних,   страхових, консультаційних,  маркетингових,  експортних,  посередниць​ких, брокерських, агентських, консигнаційних, управлінських, облікових, аудиторських, юридичних, туристських та інших, що не заборонені законами України. До послуг відносять здій​снення  на  території  України   підприємницької  діяльності, пов'язаної з наданням ліцензій, патентів, ноу-хау, торговель​них марок та інших нематеріальних об'єктів власності з боку •ноземних суб'єктів господарської діяльності; аналогічної дія-ьності суб'єктів зовнішньоекономічної діяльності за межами кРаши. Послуги - це також діяльність в галузі проведення ставок, аукціонів, торгів та інших подібних заходів, що снюються на комерційній основі за участю суб'єктів зов-т    .Ьоек°номічної діяльності; організація та здійсненням оп-
ди за ін
Па       н°земну валюту у передбачених законами України ви
До
послуг відносять також здійснення міжнародних
' Консигнаційної та роздрібної торгівлі на території Укра-
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фінансових операцій та операції з цінними паперами; крЄд та розрахункові операції між суб'єктами зовнішньоеконі ної діяльності та іноземними суб'єктами господарської
'Ра-
0-
ності; створення суб'єктами зовнішньоекономічної діяльн банківських, кредитних та страхових установ за межами Ук ^ їни; створення іноземними суб'єктами господарської діяльн сті зазначених установ на території України.
Розвиток основного виду послуг, на якому спеціалізують підприємства певної держави, сприяє наданню супутніх по слуг. Як правило, країни, що надають портові послуги, спеці алізуються і на судноремонті. США, як найбільший виробник комп'ютерів, поставляє на світовий ринок комп'ютерні послу-ги. У країнах-експортерах нафти переважає фрахт з обслуго​вування нафтоперевезень. Корея спеціалізується на інженер​но-консультаційних та будівельних послугах, Мексика - на туристичних, Сінгапур є крупним фінансовим центром. Знач​на кількість невеликих острівних держав основну частину експортних доходів отримує за рахунок туризму.
Держави СНД та країни Балтії володіють потенційними ре​зервами для розвитку туризму, транспортних послуг (органі​зовують морські перевезення), зростання обсягів їх експорту обмежує слабка матеріально-технічна база, а також недоліки в системі управління.
До операцій послуг також відноситься міжнародний обмін у галузі науки і техніки, що дає змогу використати переваги міжнародного поділу праці в цій галузі для прискорення нау​ково-технічного прогресу в країнах. Застосування новітніх на​укових досягнень, передових технологій, організаційних інно​вацій - запорука успіху економічного розвитку кожної дер*а ви. Окремій країні не вигідно й не під силу проводити Д°сЛ дження з усього спектра науково-технічних проблем. *° обмін у галузі науки і техніки стає дедалі вагомішою форм зовнішньоекономічних зв'язків, яка реалізується у формуй3 світового ринку технологій, "ноу-хау", патентів, ліцензій, женірингових та інформаційних послуг.

ом останніх років спостерігається збільшення масш-
АР° жНародної торгівлі послугами. При цьому темпи росту
таб»в . посЛугами удвічі перевищили темпи росту товарообі-
тоР^8 сВіТовому ринку послуг домінують вісім країн: США,
гу- о0"ританія, Франція, Німеччина, Японія, Бельгія, Нідер-
^ЄЛ Італія, на які припадає 70% світового експорту послуг і
л \ S0% імпорту. Спеціалізація країн на тих чи інших ви​
більні JV
. .
.
..
послуг залежить від рівня економічного розвитку. У про-
Да пово розвинутих країнах перевага надається фінансовим, омунікаційним, інформаційним і більшості галузей діло-послуг. США, Великобританія, Франція, Швейцарія, Ні​меччина є експортерами послуг освіти та охорони здоров'я. Найбільш високого рівня за кількістю проведених виставок посягли США і Німеччина. В країнах, що розвиваються, при​діляється увага транспортним, фінансовим, туристичним по​слугам.
Операції по наданню послуг в сфері зовнішньоекономічної діяльності України активно розвиваються. За 2000-2006 pp. обсяг експорту послуг з України в інші країни світу збільшив​ся в 2,2 рази, обсяги імпорту послуг в Україну з інших країн світу-в 3,2 рази.
Експортно-імпортні операції по наданню послуг характери​зуються даними, наведеними в табл. 3.16.
Таблиця 3.16
Експортно-імпортні операції по наданню послуг
	Роки
І2ШХГ _2001
_2002
Цооз/
^004 ^2005 ^200б_^
	Експорт послуг
	Імпорт послуг

	
	млн.дол. США
	% до загального обсягу у 2000 р.
	млн.дол. США
	% до загального обсягу у 2000 р.

	
	3487
	100
	1151
	100

	
	3544
	101,6
	1148
	100

	
	__4055
	116,3
	1192
	103

	
	__J1248
	121,8
	1458
	127

	
	_^5308
	152,2
	2059
	179

	
	__6135_
	175,9
	2935
	255

	
	Lj7506_
	215,3
	3719
	323
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Необхідно зауважити, що абсолютне значення обсягів
портно-імпортних операцій по наданню послуг (в дол Сіїт^
значно менше обсягів експортно-імпортних торгівельни
інвестиційних операцій.
Та
Для характеристики стану по наданню послуг розглян ситуацію, що склалася в сфері експорту послуг з України ° інші країни світу. Якщо розглядати зміни у експорті окрЄм В видів послуг (табл. 3.17), то провідне місце займають тран портні послуги. їх сутність, склад, характер виконання та ін розглядається в розділі 6. Із інших послуг значний обсяг екс​порту послуг з України належить діловим, професійним та технічним послугам, що складають 6-11% від загального об​сягу експорту. Цей вид експорту послуг за сім років збільшив​ся в 4,4 рази.
Значні за обсягами експорту послуг займають послуги по організації подорожей, послуги зв'язку, будівельні послуги. Інтенсивно розвиваються страхові послуги, обсяг яких збіль​шився в 17,8 рази та комп'ютерні послуги - їх обсяги збіль​шилися в 14,5 рази.
Таблиця 3.17
	Обсяг
	експорту послуг з
	України
	

	Види послуг
	Експорт послуг
	Відношення 2006/2000, %

	
	2000 р.
	2006 р.
	

	
	млн.дол. США
	%від
загального
обсягу
	млн.дол. США
	%від
загального
обсягу
	

	Транспортні послуги
	2917
	83,7
	5355
	71.3
	184

	Подорожі
	60
	1.7
	248
	3.3     j
	~413_

	Послуги зв'язку
	88
	2,5
	258
	3,4
	"293_

	Будівельні послуги
	37
	1,1
	164
	22
	1443

	Страхові послуги
	4
	0,1
	71
	0,9
	177J,

	Фінансові послуги
	22
	0,6
	80
	U
.
	J450, 439
"~2(С

	Комп'ютерні послуги
	6
	0,2
	87
	1,2
	

	Різні ділові, професійні та технічні послуги
	193
	5,5
	847
	п,з
	

	Послуги з ремонту
	135
	3.9
	279
	__327___
	

	Усього
	3487        100,0
	7506
	юо^ІД
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Кіпр
рики
й інтерес визиває те, в які країни світу спрямовують-^т/ги з України (табл. 3.18). Провідне місце в цьому сЯ П°СЛзаймають країни СНД - 46-61% від загального обсягу npoUeC чИНОм в Російську Федерацію) та країни Європи. (голо8 євр0ГІейських країн значні обсяги експорту послуг СеРеД уЮТЬся в Німеччину, Сполучене королівство, Швей-сПРя геред інших країн світу за обсягами послуг виділяють иаР' /7-4% від загального обсягу) та Сполучені Штати Аме-
-відповідно 3,5-4,2%.
Таблиця 3.18
Обсяги експорту послуг з України за країнами світу
Експорт послуг
2000 р.
2006 р.
% від
загального
обсягу
% від
загального
обсягу
млн.дол США
млн.дол. США
46,0
61,4
2141
Країни СНД та частин світу
3451
Країни СНД
41,8
в т.ч.
3137
2049
58,8
Російська Федерація
115
1,5
16
0,5
Туркменістан
2110
28,1
760
21,8
Європа
в т.ч.
127
1,7
45
1,3
Австрія
171
71
2,3
2,0
Бельгія
3,4
105
254
3,0
Ни^ччина

390
5,2
123
3,5
Сполучене Королівство
126
0,8
1,7
28
-^^оглцина_
362
4,8
1,4
48
564
7,5
217
6,2
[image: image6.png]



68
323
4,3
2,0
108
39
1,4
1,1
0,6
19
42
0,5
514
6,8
165
4,7
улучені Штати
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316
123
4,2
3,5
100
7506
100
3487
117
-іЦвейцарія Азія

кРаі,;
'Ні
Участь в процесі експорту послуг окремих регіонів У характеризують дані, що наведені в табл. 3.19.
іицяз
'■І!
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Табл Обсяги експорту послуг за регіонами України
Підприємства, організації, установи м. Києва здійснюють 24-61% загального обсягу експорту послуг з України в інші країни світу, тим самим м. Київ виділяється як центр, де зосе​реджена, сконцентрована зовнішньоекономічна діяльність та​кого змісту. За період, що розглядається, експорт послуг з м. Києва збільшився в 10 разів.
За обсягами експорту послуг також виділяється Степовий регіон - 21-41% від загального обсягу, за сім років обсяги експорту послуг виросли в 2 рази.
Ситуація, що склалася протягом 2000-2006 pp. у сфері ім​порту послуг в Україну, характеризується даними, наведен ми в табл. 3.20.
Провідне місце (крім транспортних послуг) займають Д ві, професійні, технічні послуги (10-19%) від загального о гу), державні (16-40%), фінансові (4,5-11%) послуги. Інии в ди послуг імпортуються в Україну незначними обсягами-

Таблиця 3.20
Обсяг імпорту послуг в Україну
	^__^_——

	Імпорт послуг
	Відношення 2006/2000, %

	Види послуг
	2000 р.
	2006 р.
	

	
	млн.дол. США
	% від
загального
обсягу
	млн.дол. США
	% від
загального
обсягу
	

	—-—-г^ш~послуги
	253
	22,0
	789
	21,2
	312

	ТраиспоЕіЕіг!
і

	43
	3,7
	230
	6,2
	535

	——пт^ТГтя'ячку
	98
	8,5
	91
	2,4
	93

	ПОСЛ^ГИ-ІЇ——•^

?—Галині ПОСЛУГИ
	23
	2,0
	182
	4,9
	791

	rwwnRinoMVrH
	38
	3,3
	104
	2,8
	274

	гі^ГІТТпгОРІ ПОСЛУГИ
	52
	4,5
	407
	10,9
	783

	TF^TmVn-enHi послуги
	13
	1,1
	112
	3,0
	861

	рЗялтГгаліцензійні
	17
	1,5
	228
	6,1
	1341

	Різні ділові, професійні та технічні послуги
	111
	9,6
	701
	18,8
	631

	Послуги приватним осо​бам та послуги в галузі культури та відпочинку
	10
	0,9
	114
	3,1
	1140

	Державні послуги, не віднесені до інших кате​горій
	461
	40,1
	584
	15,7
	127

	
	
	
	
	
	

	Усього
	1151
	100,0
	3719
	100,0
	323


Серед країн, що забезпечують імпорт послуг в Україну, ви​діляється Російська Федерація (16% від загального обсягу), Сполучене Королівство (9-12%), Швейцарія (3-4,5%), Австрія (2-6%), Сполучені Штати Америки (9-23%) (табл. 3.21).
Незважаючи на незначні обсяги цих операцій, існує стала "Денція щодо інтенсивності їх зростання. За розглянутий РЮд деякі країни збільшили обсяги імпорту послуг в Украї-Нув 3-21 рази.
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Таб
ілицяз-
Обсяги імпорту послуг в Україну за країнами світу
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Участь в процесі імпорту послуг окремих регіонів України характеризується даними, наведеними в табл. 3.22.
збіль-
Надзвичайна концентрація використання імпортних послуг з інших країн світу відмічається підприємствами, організацій' ми та установами м. Києва - 43-51% від загального обсягу по​слуг. До того ж, існує інтенсивне щорічне зростання цих п°' слуг. За розглянутий період обсягів імпортних послуг шився в 6,7 рази.

Таблиця 3.22 Обсяги імпорту послуг за регіонами України
Імпорт послуг
2001
а — її о
а о
О <N
З о
% від
загального
обсягу
% від
загального
обсягу
регіони
млн.дол. США
2006 р.
млн.дол. США
493,3
44,5
9,3
8,1
219,5
176,5
938,8
6,5
3,9
Поліський.
314
413,7
15,2
131,8
27,7
дЬді№Ськии_
299
91,3
6,4
3,3
3,5
Степовий____
15,2
413,5
37,5
7,9
ПОЗ
КаЕпатськиД-
33,6
9,5
1,2
353
2,0
Донбасьиш_
674
1375,2
50,5
42,8
203,9
572
100
100
476,5
2723,3
Крим_ Київ уТ^огсГгю Україні
За обсягами імпорту послуг також виділяється Степовий регіон - 15-28% від загального обсягу та Донбаський (8-15%) регіони.
Суб'єкти зовнішньоекономічної діяльності застосовують два методи виходу на зовнішній ринок: прямий та непрямий.
Прямий метод передбачає безпосередній вихід на зовніш​ній ринок виробника продукції. Прямі зв'язки мають ряд пе​реваг: тісні контакти з контрагентом, кращі знання кон'юнк​тури ринку, швидше пристосування своїх виробничих потуж​ностей до потреб споживача.
епрямий метод полягає у здійсненні зовнішньоекономіч-
хоперацій через посередників. are °Се^е^нииіЬкі операції - операції на підставі комісійних, здій °ЬКИХ договорів,  договорів  доручення  та  інших,  при Сер      НН1 яких право власності на товар не переходить до по-
а°ї ви       Ницькі операції забезпечують просування створе-за д0о     Ником продукції до споживача. Вони здійснюються Об'єкт' ННям виРобника, постачальника, споживача та інших зовнішньоекономічної діяльності.
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За допомогою посередників у зовнішньоекономічну втягується приблизно половина всіх видів зовнішньоек     р> чних операцій. Головна перевага цього методу полягає v  ^ що виробнику продукції не потрібно вкладати значних к °М^' в організацію власної збутової мережі, він звільняється в рбот, зв'язаних з реалізацією зовнішньоекономічних опр* ^' таких як доставка в крашу імпортера, сортування, упакува підбір за асортиментом, пристосування до вимог місце НЯ' ринку. Важливим фактором є й те, що посередники ма ^ більш точну і обширну інформацію про ринок збуту. Злі"Ь нення зовнішньоекономічних операції через посередників свої недоліки: виробник втрачає безпосередній контакт з рщ. ком збуту та цілком залежить від сумлінності й добропоряд. ності посередника.
До посередницьких операцій належать пошук партнерів для налагодження ділових контактів, підготовка договірної та контрактної документації, укладення договорів (контрактів), здійснення маркетингових досліджень, транспортно-експедиційні операції, кредитно-фінансове обслуговування (отримання капіталів у кредиторів та їх використання для на​дання авансових позик, купівля цінних паперів тощо), страху​вання, рекламні послуги, інші види обслуговування. Суб'єктами посередницьких операцій є посередники. Ними можуть бути як юридичні, так і фізичні особи, які налагоджу​ють зв'язки між виробниками і споживачами з метою приско​рення й полегшення руху, обігу продукції, валюти, інформа​ції. Посередниками є агенти, брокери, дилери, дистриб'ютори, комісіонери, консигнатори, маклери, представники тощо.
Агент (лат. agens - діючий) - фізична або юридична особа-громадянин або організація, які є довіреною особою, посеред ником, уповноваженим здійснювати певні дії від імені інШ особи за дорученням і в інтересах цієї особи.
Брокер - посередник при укладанні угод між зацікавле ми сторонами (клієнтами) про купівлю-продаж на бір#аХ варів, цінних паперів, валют. Брокером може бути окр

або організація, які не мають у своєму розпоря-
оСобз> _Ф1Р -в (цінних паперів, валюти). Брокер діє за дору-
д#еНН1 яієнта - продавця чи покупця. Діяльність брокера
ченням
єТЬСЯ лише за продані товари і його доход (бро-
вИнагор , о уЄТЬСЯ або за рахунок наперед обумовленого
кериД>^ вартості проданого товару - цінних паперів, ва-
віДс0Т
ag0 ж у вигляді виплати фіксованої винагороди за
Л1°ТИ продану одиницю чи партію товару. Брокери можуть K°f нуватися у брокерські контори, компанії, які монополі-
ЄД. вузькоспеціалізовані ринки. Такі об'єднання брокерів ^ уть мати мережу філій і бути пов'язаними з банками. Іс-М ють компанії біржових, страхових, валютних та інших бро-еоів. Брокерським об'єднанням банки можуть надавати кре​дити, за рахунок яких брокери надають позики своїм клієнтам, головним чином під заставу цінних паперів.
Дилер - це фізична або юридична особа, яка закуповує оп​том продукцію компанії, а продає її в роздріб або малим гур​том (оптом). На біржі дилер - приватна особа або фірма, член фондової біржі, який веде біржові операції від свого імені та за свій рахунок.
Дистриб'ютор (англ. - distridution - розподіл) - фірма, підприємець, які здійснюють оптові закупівлі і збут певного виду товарів на регіональних ринках. Дистриб'ютори мають переважне право й можливості купувати і продавати устатку​вання, технічні новинки, програмне комп'ютерне забезпечен​ня- Фірма може мати власного дистриб'ютора за кордоном, який є її єдиним представником - генеральним дис-триб ютором. Водночас він надає посередницькі маркетингові
СлУги продавцям і покупцям з монтажу й наладки устатку-Вадня тощо.
°місіонер - особа, яка від свого імені продає або купує
Ри й цінні папери на користь і за рахунок третьої особи.
сиг   НсигнатоР ~ агент, комісіонер, який передає товар кон-
На    Нта за кордоном з власного складу від свого імені за ви-
ЯУ, яку отримує від власника (консигнанта) товару.
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Маклер - посередник при укладанні торговельних вих угод, який діє за дорученням і за кошт клієнта на
'*о.
бір:
них, товарних і фондових біржах. Біржовими посередника'
иками також біржові торговці, брокери, джоббери, дилери та і   е
комерсанти.
^'
Представник - особа, яка представляє в певній галузі п оні інтереси підприємств, фірм, банків, компаній, які знах дяться в іншій країні, та здійснює угоди та інші юридичні л'"• від імені та в інтересах іншої особи згідно із домовленістю офіційними повноваженнями або відповідно до вимог законів адміністративних актів. На практиці один і той же посередник може виступати одночасно в різній ролі. За різними видами угод він може бути агентом і дистриб'ютором, брокером і агентом, виконувати імпортні й експортні операції і т.д. Це важливо враховувати при організації торгово-посередницької ланки зовнішньоекономічної діяльності.
товари»
З розвитком ринкових відносин і розширенням товарного виробництва виникає особливий вид посередника - маркетин​гові посередники. Такі посередники - фірми, що допомагають підприємствам у просуванні, збуті й розповсюдженні їх това​рів серед споживачів. До маркетингових посередників нале​жать торгові посередники, фірми-спеціалісти з організації то​варного просування, агентства з надання маркетингових по​слуг і кредитно-фінансові установи. Доставляючи товари й послуги від виробників до споживачів, посередники забезпе​чують їх доступність у зручному місці та в потрібний час, спрощуючи процес обміну. Посередники також виконують специфічні допоміжні функції: надання торговельних послуг; забезпечення інформацією про ринок; підтримка в просуванні товарів і стимулювання збуту; відбір, стандартизація і фасу-вання товарів; зберігання товарів на складах; транспортування товарів до місць продажу; розподіл ризику; фінансування ви​робників; спрощення купівлі. Послуги посередника можут
реально зменшити ціну, яку споживачі сплачують за
незважаючи на те, що посередники отримують прибуток (г

кожний проданий виріб. Посередники роблять зай-
йораР^ леНні контакти між виробниками і споживачами, які
вИмЯ ч CTj посередника були б необхідними. Скорочуючи
За віДсУ
^ м^ж виробниками і кінцевими споживачами,
кільце ^ зменшують загальні витрати розподілу. Існує два посере ^ посередників: оптовики і роздрібні торговці. Пе-0СН°В одають товари роздрібним торговцям, іншим оптови-Рш1 ■ стИТуціональним споживачам - урядовим відомствам, КаМ'новам j організаціям, а також комерційним підприємст-^° Другі ~~ реалізують товари населенню. В в залежності від характеру взаємин між виробником і по-дником, а також від функцій, які виконують посередники, виділяють наступні види посередницьких операцій:
· операції з перепродажу;
· комісійні операції;
· агентські операції;
· брокерські операції.
Операції з перепродажу здійснюються торговельними по​середниками від свого імені і за свій рахунок. Торговельний посередник виступає стороною договору як з експортером, так і з кінцевим покупцем і стає власником товару після його оплати. Розрізняють два види операцій з перепродажу. У першому випадку посередник виступає по відношенню до експортера як покупець: він стає власником товару і може ре​алізувати його будь-кому і за будь-якою ціною. Відносини м>ж експортером і посередником такого виду припиняються після виконання сторонами зобов'язань по договору купівлі-пР»дажу.
Другий вид операцій - коли експортер і торговельний по-
Редник підписали договір про продаж товарів на певній те-
торії у конкретний термін. Цей договір встановлює тільки
іьні умови, що регулюють взаємовідносини сторін по ре-
стій Цп Товарів. Для його виконання сторони укладають само-
Пе    ' Контракти купівлі-продажу. Таким чином, операції з
Р°Дажу допомагають у просуванні товарів від експорте-
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pa до споживача, при цьому посередник зобов'язаний л
муватися певних умов експортера. Назва таких посеред
різноманітна:   в   США   і   Великобританії,   Україні  -      й
триб'ютори, в Німеччині - торгівці за договором чи топ •
за свій рахунок; в Бельгії і Греції - концесіонери.
^
Комісійні операції - операції, що виконуються однією роною - комісіонером, за дорученням іншої сторони, яку ° зивають комітентом, за рахунок комітента. Взаємини між мітентом і комісіонером регулюються договором комісії повідно до якого комісіонер не купує товари комітента, а л ше укладає угоди з купівлі-продажу товарів за рахунок ком тента. Комісіонер укладає договір купівлі-продажу з покупцем від свого імені і сам одержує від нього платіж за поставлені товари. При цьому комісіонер не відповідає за кредитоспро​можність третіх осіб. Такі угоди між комісіонером та комітен​том називаються угодами чистої комісії.
Агентські операції здійснюються на основі доручення од​нієї сторони, що іменується принципалом, незалежній від неї іншій стороні, що іменується агентом, здійснювати купівлю-продаж товару на обговореній території за рахунок і від імені принципала. Агентські операції носять тривалий характер: мі​німальний термін агентської угоди - два роки. В ролі агентів можуть діяти як фізичні, так і юридичні особи. Незалежність агента проявляється у тому, що він не перебуває у трудових відносинах із принципалом і діє самостійно на основі агентсь​кої угоди. Агент лише сприяє здійсненню угоди купівлі-продажу, але сам у ній (як сторона контракту) не бере участь і не купує за свій рахунок товари. Він діє лише як представник принципала в рамках відповідальності, покладеної на нього агентською угодою. Такі посередники в Німеччині, Австрії» Бельгії називаються торговими представниками; у Великоор танії, США, Швейцарії, Скандинавських країнах - агентами, У Франції - представниками. В практиці США і Англії терм «агент» використовується як у вузькому значенні - посер ник, який уповноважений для укладення угод і здійсненн

• -   ід імені і за рахунок особи яку він представляє, так і ijjUX Д1     _ __ посередник, що охоплює всі види представниц-
в ^посередництва.
тВ        пційний агент може бути суб'єктом зовнішньоеконо-- діяльності (фізична або юридична особа), який за пое​мі4110 нняМ, основаним на агентському договорі, здійснює н°ва    :дне  посередництво   в   зовнішньоекономічній   сфері. К°М   ські відносини виникають у разі надання суб'єктом гос-ювання на підставі договору повноважень комерційному !Lai на вчинення відповідних дій. За агентським догово-одна сторона (комерційний агент) зобов язується надати слуги другій стороні (суб'єкту, якого представляє агент) в укладенні угод чи  сприяти їх укладенню  від імені  цього суб'єкта за його рахунок. Агентський договір повинен визна​чити сферу, характер і порядок виконання комерційним аген​том посередницьких послуг, права та обов'язки сторін, умови і розмір винагороди комерційному агенту, строк дії договору, санкції у разі порушення сторонами умов договору, інші не​обхідні умови, визначені сторонами. У договорі має бути ви​значено   форму   підтвердження   повноважень   комерційного агента. Комерційний агент повинен особисто виконати дії, на які він уповноважений суб'єктом, якого він представляє.
Брокерські операції - операції, які полягають у встанов​ленні через посередника-брокера (англ. - broker, франц. -courtier, нім. - Makler) контакту між продавцем і покупцем (а також між страхувальником і страховиком, судновласником і Фрахтівником). Брокер виступає винятково з метою зведення сторш, що беруть на себе зобов'язання за контрактом, що Укладений за посередництвом брокера. На відміну від агента, Рокер не знаходиться в договірних відносинах з жодною зі ... Р1н 1 Діє на основі окремих доручень. Крім головної функ-~ знайти покупця для продавця чи навпаки - брокер також е здійснювати контроль за виконанням договору (контра->■ Ьрокер не має права представляти інтереси іншої сторо-^     винятком тих випадків, коли на це є згода клієнта. Іноді Середники виступають два брокери - один за доручен-
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ням продавця, інший - за дорученням покупця. Брокери сп ціалізуються на продажу, купівлі одного виду товару, бір^ ~ вого чи акційного. Посередників такого виду в різних країНа~ називають по-різному: у Франції - куртьє, в Німеччині ' Швейцарії - маклерами, в Англії - брокерами.
3.5. Операції з давальницькою сировиною
Під давальницькою сировиною розуміють сировину, мате​ріали, напівфабрикати, комплектуючі вироби, енергоносії ввезені на митну територію України іноземним замовником (чи закуплені іноземним замовником за іноземну валюту в Україні) або вивезені за її межі українським замовником для використання у виробленні готової продукції. Давальницька сировина не може бути придбана іноземним замовником на митній території України за національну валюту України або отримана ним в результаті проведення різних, у тому числі товарообмінних операцій.
В практиці міжнародної зовнішньоекономічної діяльності широко здійснюють операції із давальницькою сировиною. Операція з давальницькою сировиною у зовнішньоекономіч​них відносинах - операція з перероблення (оброблення, збага​чення чи використання) давальницької сировини в результаті технологічного процесу (незалежно від кількості виконавців), а також етапів (операцій з перероблення цієї сировини) з ме​тою отримання готової продукції за відповідну плату. До опе​рацій з давальницькою сировиною у зовнішньоекономічних відносинах належать операції, в яких сировина замовника на конкретному етапі переробки, а також на заключному, є осно​вним матеріалом, її вартість становить не менш як 20 % зага​льної вартості готової продукції, при цьому обов'язковим є попереднє здійснення поставки виконавцю давальницької си​ровини відносно повернення виготовленої з неї готової проДУ' кції замовнику. При розрахунку вартості давальницької сиро вини у вартості готової продукції враховуються вартість всі вивезеної (ввезеної) давальницької сировини та витрати

авиі ціє1 сировини до виконавця. Право власності на дава-Д0° цьку сировину і виготовлену з неї готову продукцію на-льН ть замовнику. Операції з давальницькою сировиною ЛЄ йснюють тоді, коли в одній країні є потужності для видо​їв; лування та виробництва сировини, а в іншій - потужності
я її переробки. Переробне підприємство однієї країни зо​бов'язується переробити давальницьку сировину своїми засо​бами і поставити її постачальнику готову продукцію. В Украї​ні операції з давальницькою сировиною регламентуються За​коном України „Про операції з давальницькою сировиною у зовнішньоекономічних відносинах" (2001 p.). Операції із да​вальницькою сировиною розглядають як один із видів виходу суб'єктів зовнішньоекономічної діяльності на зовнішній ринок.
Експортно-імпортні операції по використанню у виробниц​тві давальницької сировини щорічно зростають і характери​зуються даними, наведеними в табл. 3.23.
Таблиця 3.23
Обсяги експортно-імпортних операцій з давальницької сировини
	Роки
	Експорт давальницької сировини
	Імпорт давальницької сировини

	
	млн.дол. США
	% до загального обсягу у 2000 р.
	млн.дол. США
	% до загального обсягу у 2000 р.

	2000
	242
	100
	920
	100

	_2001__ І20023 І20ОГ Ц(Ю4~
І20052 ^200б__
	147
	60,7
	1022
	111,1

	
	26
	10,7
	1298
	141,1

	
	32
	13,2
	1593
	173,2

	
	37
	15,2
	1793
	194,9

	
	39
	16,1
	1713
	186,2

	
	64
	26,4
	1820
	197,8


Аналіз даних свідчить, що за період 2000-2006 pp. загаль-
и обсяг експортно-імпортних операцій з давальницькою си-
виною щорічно змінюється. Проте, зміни в обсязі імпорту
альницької сировини суттєво відрізняються від змін обсягу
ім ПоРтУ Давальницької сировини. За вказаний період обсяг
Рту Давальницької сировини збільшився майже в 2 рази,
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одночасно обсяг експорту давальницької сировини зменшився
в 4 рази.
Імпорт давальницької сировини в Україну здійснювався,
головним чином, з країн Європи (63-68% загального обсягу)
та країн СНД (до 24% загального обсягу). Значні імпортні
надходження давальницької сировини здійснювалися із Росій​
ської Федерації (до 24% загального обсягу) Німеччини - і5.
25% Угорщина - 12-13%, Італії - 9-10%. Обсяг імпорту дава​
льницької сировини із країн інших частин світу (наприклад,
Азії, Америки) незначний (табл. 3.24).
Таблиця 3.24
Імпорт давальницької сировтивУквдшу за країнами світу^

*-
Г
EvfnnnT ПОСЛУГ
5*
X о
а о
О SS
Зо
«8
Експорт послуг
2000 р.
2006 р.
% від
[загального
обсягу
% від
загального
обсягу
млн.дол. США
млн.дол. США
[Країни СНД

в т.ч.
Російська Федерація
Європа

в т.ч. Австрія
Бельгія
І   Данія
Італія
.

Німеччина
Польща
Сполучені Штати
Америки     

Усього
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спорт давальницької сировини з України здійснювався,
ним чином, в Російську Федерацію (до 12% загального
Г£Л«гл/ї та в Німеччину - до 38%. (табл. 3.25).
обс5П7;
Таблиця 3.25
сПпрт давальницької сировини з України за країнами
Експорт давальницької сировини
5^
х
X о
а о
а о
З CJ
Зо
2006 р.
2000 р.


І       Р.кг.попт давальницької сировини
% від
загального
обсягу
% від
загального
обсягу
млн.дол США
млн.дол. США
223
_LLL
7,6
1,4
Країни СНД та частин світу
ол
3750
11,7
7.5
М.
в т.ч.
27
56,4
85,5
3,1
207,0
Райська Федерація
ІГвїюпа

61
86,3
55,2
37,6
90,9
вт.ч.
3,5
8,5
Німеччина
8,5
3,5
ГАфрика вт.ч.
1,1
2,7
Марокко
Америка
в т.ч.
0,4
1,0
26
100
64,0
100
Сполучені Штати
Америки

242,0
Усього
Операції з давальницькою сировиною здійснюються на підставі договору (контракту) про операції з давальницькою сировиною. Сторонами такого договору (контракту ) є замов​ник - суб'єкт господарської діяльності, який надає давальни​цьку сировину для вироблення готової продукції, та викона​вець - суб'єкт господарської діяльності, який здійснює пере​робку давальницької сировини.
Договір (контракт) про операцію з давальницькою сирови​ною може містити декілька додатків, серед яких:
• Додаток, який містить технологічну схему переробки да​вальницької сировини, що розкриває: основні етапи переробки
сировини та процес перетворення сировини в готову продук​цію:
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· кількісні показники сировини на кожному етапі перер0. бки з обгрунтуванням технологічних витрат сировини;
· витрати виконавця переробки на кожному етапі перер0. бки;

· додаток, в якому відображена детальна характеристика або значна номенклатура сировини, товарів (робіт, послуг).

Давальницька сировина, що не обкладається вивізним (екс​портним) митом, податками та зборами, вивозиться з митної території України на підставі подання українським замовни​ком митному органові письмового зобов'язання щодо повер​нення в Україну готової продукції, виробленої з цієї сировини (або повернення в Україну коштів від реалізації готової про​дукції за межами України, крім тієї готової продукції, що ви​готовлена з давальницької сировини та має заборону на екс​порт), не пізніше ніж через 90 календарних днів з моменту оформлення вивізної вантажної митної декларації.
Якщо давальницька сировина, що вивозиться за межі мит​ної території України українським замовником, підлягає об​кладенню вивізним (експортним) митом, податками та збора​ми, їх сплата (крім митних зборів) провадиться українським замовником шляхом видачі простого векселя з відстроченням платежу на період здійснення операції з давальницькою сиро​виною, але не більш як на 90 календарних днів з моменту оформлення вивізної вантажної митної декларації.
У договорі (контракті) про переробку давальницької сиро​вини зазначається її заставна вартість, ціна та загальна вар​тість готової продукції, загальна вартість переробки. Розраху​нки за переробку, обробку, збагачення чи використання дава​льницької сировини можуть проводитися в грошовій формі, частиною давальницької сировини чи готової продукції. За порушення українським виконавцем (замовником) строків здійснення операцій з давальницькою сировиною, стягується пеня за кожний день прострочення у розмірі 0,3% суми неоде-ржаної виручки (вартості неповерненої готової продукції) в іноземній валюті, перерахованої у національну валюту Украї-
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офіційним валютним курсом Національного банку Укра-
що діє на день нарахування пені, або у гривнях у разі
1   йснення розрахунків у національній валюті України. Зага-
ний розмір нарахованої пені не може перевищувати суми заборгованості.
Держава здійснює контрольні заходи щодо ввезення та ви​везення давальницької сировини з України, передбачені від​повідні обмеження. Строк здійснення операції з давальниць​кою сировиною не повинен перевищувати 90 (180 - для США, Австралії) календарних днів з моменту оформлення вантажної митної декларації; існують обмеження щодо вивезення за ме​жі митної території України давальницької сировини для ви​готовлення підакцизних товарів, лому або відходів чорних і кольорових металів як давальницької сировини (крім випадків виробництва готової продукції для електротехнічної галузі, яка не виробляється в Україні). Обов'язковим має бути засто​сування індикативних цін та наявність технологічної карти переробки давальницької сировини, що пов'язано з необхідні​стю визначення повного технологічного процесу переробки сировини з наступним визначенням вартості одиниці готової продукції і проведенням калькуляції витрат виконавця і замо​вника для здійснення взаєморозрахунків. Оплата послуг пере​робних фірм може відбуватися додатковими поставками ви​значеної давальницької сировини, готовою продукцією, або коштами.
3.6. Операції із зустрічної торгівлі
Зустрічна торгівля - зовнішньоторговельна операція, при
Діисненні якої в єдиному зовнішньоекономічному договорі
І онтракті) фіксуються обов'язки партнерів зробити повний
0 частково збалансований обмін товарами. В останньому
ПаДку різниця у вартості покривається грошовими плате​жами.
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Ініціюють такий обмін звичайно імпортери, що дає їм змо-гу здійснювати закупівлі необхідних товарів з повною або ча​стковою оплатою їх своїми товарами. Експортери погоджу. ються на такий обмін, щоб збільшити обсяг збуту свого това​ру, а отриманий товар знову реалізують на внутрішньому або зовнішньому ринках.
Операції з зустрічної торгівлі широко використовуються країнами, що розвиваються, та країнами перехідного періоду, до яких належить і Україна. Фактори, що зумовлюють здійс​нення операцій зустрічної торгівлі: неконвертованість внут​рішніх валют; нестача іноземної валюти; штучне завищення курсу національної валюти; високий рівень інфляції; прихову​вання реальних експортних цін тощо.
Існує декілька видів зустрічної торгівлі:
· товарообмінні (бартерні) операції;

· операції, які передбачають участь продавця в реалізації товарів, запропонованих покупцем.

Товарообмінна (бартерна) операція у галузі зовнішньоеко​номічної діяльності - один з видів експортно-імпортних опе​рацій, оформлених бартерним договором або договором із змішаною формою оплати, яким оплата експортних (імпорт​них) поставок передбачена в натуральній формі, між суб'єктом зовнішньоекономічної діяльності України та інозе​мним суб'єктом господарської діяльності, що передбачає зба​лансований за вартістю обмін товарами, роботами, послугами у будь-якому поєднанні, не опосередкований рухом коштів у готівковій або безготівковій формі. Еквівалентність обміну досягається за рахунок рівності вартості товарів, що обміню​ються, за світовими цінами. Оцінювання товарів необхідне для здійснення еквівалентного обміну, нарахування мита, по​датків і зборів; здійснення митного обліку, визначення стра​хових сум, нарахування штрафів, оцінювання обсягу претен​зій, нарахування та виплати штрафних санкцій; забезпечення кредитних зобов'язань на випадок застави товарів та ін. В раз1 заниження ціни товарів митні служби мають право коригувати

. на основі аналізу цін товарів-аналопв на світовому та на​ціональному рівнях.
В Україні всі суб'єкти зовнішньоекономічної діяльності мають право на проведення товарообмінних (бартерних) опе-оацій. Але з метою збільшення надходжень валютних коштів по бюджету, стабілізації грошової національної одиниці та оздоровлення фінансово-банківської системи держави може бути заборонено проведення товарообмінних (бартерних) операцій деякими товарами (роботами, послугами).
Товарообмінна (бартерна) операція передбачає дві стадії обміну: експортна операція - зустрічна імпортна. Необхідною умовою при цьому є відкриття попереднього імпортного депо​зиту, що знижує ефективність експорту, оскільки потреба в додатковому фінансуванні процесу обігу уповільнює грошо​вий обіг.
Проведення товарообмінних (бартерних) операцій мають свої переваги і недоліки. До переваг відносяться: розширення можливостей просування товарів на зовнішній ринок; пом'якшення проблеми валютного фінансування імпорту; спрощення розрахунків. До недоліків відносяться: односто​ронність вигоди в бартерній угоді; обов'язковість збігу потреб партнерів; складність переговорів щодо узгодження ціни і кі​лькості зустрічних товарних показників; ускладнений конт​роль якості товарів; значні витрати часу, пов'язані з підготов​кою і виконанням зовнішньоекономічного договору (контрак​ту)- При здійснення товарообмінної (бартерної) операції слід також враховувати її характерні особливості: разовий харак​тер; участь двох сторін; оформлення угоди єдиним контрак​том; визначення кінцевої специфікації і обсягу угоди до під​писання контракту; термін розрахунків (не повинен переви​щувати 90 днів, 60 днів - для високоліквідних товарів; 180 Днів - з Австралією, США і т.д.); на кількість товарів, що об-нюються, не впливає зміна ціни на світовому ринку тощо.
"Є дивлячись на те, що при товарообмінних (бартерних)
еРаціях розрахунки через банківську систему не проводять-
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ся, для забезпечення еквівалентності обміну необхідно здій нювати вартісну оцінку товарів. Еквівалентність обмінних варів досягається за рахунок застосування   до них світови цін, а у випадках, передбачених законами України, індикатив них цін.
Індикативні ціни складаються на відповідний товар на сві товому ринку на момент здійснення бартерної операції з вра​хуванням умов поставки. При цьому індикативні ціни обов'язковими для застосування при здійсненні зовнішньо​економічної операції. Індикативні ціни встановлюються Кабі​нетом Міністрів України на товари, стосовно експорту яких застосовано антидемпінгові заходи, розпочато антидемпінгове розслідування, запроваджені спеціальні імпортні процедури, режим квотування і ліцензування.
Товарообмінні (бартерні) операції оформляються зовніш​ньоекономічним договором (контрактом) міни (бартеру). За зовнішньоекономічним договором (контрактом) міни (барте​ру) кожна із сторін зобов'язується передати другій стороні у власність, повне господарське відання чи оперативне управ​ління певний товар в обмін на інший товар (послуги). При цьому визначається точне найменування, кількість, вартість, умови поставки за Інкотермс тощо зустрічних поставок. Всі ці дані зазначаються у додатку (специфікації), який має бути не​від'ємною частиною договору (контракту), про що робиться відповідна відмітка в тексті договору (контракту). Згаданий додаток (специфікація) балансується за загальною вартістю експорту та імпорту товарів (робіт, послуг). При цьому може бути встановлена доплата за товар більшої вартості, що обмі​нюється на товар меншої вартості.
Право власності на обмінювані товари переходить до сторін одночасно після виконання ними зобов'язань щодо передання товару обома сторонами.
З метою створення умов для забезпечення еквівалентності обміну, а також для митного обліку, визначення страхових сум, оцінки претензій, застосування санкцій за бартерним (то-
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ообмінним) договором (контрактом), як і у випадку з конт-
В   тг>м на операції з давальницької сировиною, здійснюється
раіаит
.
...
нка товарів з урахуванням еквівалентності обміну із засто-
ванням світових (індикативних) цін. Така оцінка проводить-з урахуванням строків виконання договору, але не пізніше 90 (180) календарних днів з дати митного оформлення товарів, фактично експортовані за бартерним договором. У випад​ку експорту за бартерним договором робіт і послуг їх оцінка здійснюється з дати підписання акта або іншого документа, то засвідчує виконання робіт або надання послуг. У разі екс​порту за бартерним договором високоліквідних товарів строки ввезення на митну територію України імпортних товарів не повинні перевищувати 60 календарних днів з дати оформлен​ня вивізної вантажної митної декларації.
У разі переоформлення в установленому порядку бартерно​го договору на інші види зовнішньоекономічного договору строки виконання договору не поновлюються і не перерива​ються.
Операції, які передбачають участь продавця в реалізації товарів, запропонованих покупцем. До таких операцій відно​сять:
· компенсаційні операції;
· зустрічні закупівлі;
· викуп застарілої продукції;
· авансові закупівлі;
· операції типу «свіч», «офсет»;
· рамочні операції;
· позитивна зустрічна торгівля;
· операції поєднання експорту та імпорту;
· участь інвестора в експорті товарів країни імпортера то​що.

Розглянемо деякі з цих операцій.
компенсаційні операції- форма довготермінової зустрічної т°ргівлі, відповідно до якої зарубіжний партнер поставляє
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машини, обладнання та технології, комплектні заводи в обмін на зустрічні поставки сировини та напівфабрикатів, що виго​товлені на поставленому обладнанні. Компенсаційні операції переважно взаємовигідні: для іноземних суб'єктів зовнішньо​економічної діяльності економічна вигода полягає в наявності ринків збуту і джерел сировини, для другої сторони - у мож​ливості отримання довготермінових кредитів, освоєння при​родних ресурсів. Для кожної із сторін певною мірою вирішу, ється проблема забезпечення виробництва додатковими робо​чими місцями. У разі здійснення компенсаційної операції пар​тнери обмінюються списками товарів, призначених для поста​чання. На відміну від товарообмінних (бартерних) операцій, компенсаційні операції можуть передбачити неконвертоване сальдо, яке дозволено покривати у грошовій формі або витра​чати в країні кредитора. Застосовується часткове грошове по​криття товарів, що купуються. На практиці використовують два типи компенсаційних угод:
· угода, що передбачає здійснення розрахунку за постав​лене обладнання поставками узгоджених фізичних обсягів си​ровини і напівфабрикатів;

· угода, що передбачає здійснення валютно-фінансових розрахунків окремо за обладнання та за зустрічні поставки сировини.

Ефективність здійснення компенсаційних операцій може бути досягнута лише за певними ознаками: наявності великих обсягів компенсаційних операцій; довгострокових термінів їх виконання (5-10 років); значного часового лагу між поставка​ми продукції; суб'єкт зовнішньоекономічної діяльності краї​ни, що розвивається, має можливість за рахунок іноземних позикових коштів відшкодувати частину одночасних капіта​льних вкладень.
Зустрічні закупівлі - торговельні операції, згідно з якими експортер в обмін на продаж його товару зобов'язується заку​пити сам (або через посередника в країні імпортера) певні то​вари або послуги за визначений відсоток від суми основного

кспортного контракту. Оскільки експортеру це не завжди ви-ідно, він прагне завищити ціну на основний експортний то-ар Залежно від масштабів прийнятих експортером зо​бов'язань таке завищення на практиці коливається від 3% до 20%- Надзвичайно вигідними такі угоди можуть бути для зу​стрічного експортера, оскільки він може не витрачати коштів на пошук ринку збуту товару. Основний імпортер (якщо це не той самий суб'єкт зовнішньоекономічної діяльності, що й зу​стрічний експортер) може зіткнутися з проблемою завищення цін на отримувану продукцію.
Викуп застарілої продукції, як операцію, використову​ють при продажу нових товарів, особливо при реалізації автомобілів, сільськогосподарської техніки, комп'ютерів. Суб'єкт зовнішньоекономічної діяльності викуповує заста​рілі моделі у споживачів, оновлює їх і відтак продає на цьо​му самому ринку або в іншій країні відповідним категоріям споживачів. Так реалізується майже 70% автомашин, існу​ють приблизно однакові для всіх фірм таблиці уцінення ва​ртості старих машин залежно від року випуску, пробігу, технічного стану.
Авансові закупівлі є формою кредитування експортерів ім​портерами і одним із видів фірмового кредиту. Крупні західні фірми використовують аванс для імпорту сільськогосподарсь​кої продукції, сировини з країн, що розвиваються. Сума аван​су, як правило, становить 10-15% від суми контракту. Аванс зараховується повністю при остаточному розрахунку за това​ри, роботи, надані послуги або частинами при оплаті окремих партій товару, етапів виконаної роботи. У разі розірвання уго​ди, або невиконання одержувачем авансу своїх зобов'язань, аванс підлягає поверненню.
Операції типу «свіч» (англ. swich - перехід) - операції, дії, спрямовані на використання блокованого, замороженого ра​хунка через перевідступлення третій країні залишків боргу за Двостороннього розрахунку між двома країнами із знижкою Щ°До офіційного курсу або скасування раніше прийнятих зо-
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бов'язань та завершення операцій, угод з одним видом цінни паперів, валют і перехід до угод з іншими їх видами.
Угоди типу «офсет» - взаємозалік валютних платежів ' надходжень за двостороннього руху валютних коштів; компе нсаційна угода.
3.7. Орендні операції
Орендні операції - операції, за якими одна сторона (орен​додавець) передає другій стороні (орендареві) за плату на пе​вний строк у користування майно для здійснення господарсь​кої діяльності.
Характерною рисою орендної операції в зовнішньоеконо​мічній сфері є участь у ній іноземних контрагентів (орендода​вця чи орендатора), які знаходяться в різних країнах.
Об'єктами орендної операції в зовнішньоекономічній сфері можуть бути:
· стандартне та унікальне обладнання загального промис​лового призначення;

· транспортні засоби (вантажні автомобілі, літаки, гелікоп​тери, судна, контейнери, спеціальні вагони тощо);

· підйомно-транспортне та будівельне обладнання (наван​тажувачі, будівельні машини, підйомні крани тощо);

· засоби обчислювальної техніки й обробки інформації;

· офісне й поліграфічне обладнання;
· товари споживчого призначення (автомобілі, холодиль​ники, телевізори, відеотехніка тощо).

Сутність орендних операцій полягає в тому, що вони до​зволяють одержати додаткові об'єми збуту продукції в умовах жорстокої конкурентної боротьби на світових ринках; дають можливість орендатору застерегти себе від швидкого мораль​ного старіння обладнання (це особливо важливо для малих і середніх підприємств); дозволяють орендаторам одержати су​часне обладнання, не роблячи попередніх великих затрат. Різ​новидом орендних операцій є лізингові операції.

Лізингові операції (англ. - leasing - оренда) - господарська
ність, спрямована на інвестування власних чи залучених
Д1  ансових коштів, яка полягає в наданні за договором лізин-
однією стороною (лізингодавцем) у виключне користуван-
другій стороні (лізингоотримувачу) на визначений строк
Йно Ш° належить лізингодавцю або набувається ним у вла-ність за дорученням чи погодженням лізингоотримувача у ідповідного постачальника (продавця) майна, за умови спла-лізингоотримувачем   періодичних  лізингових   платежів. Міжнародною лізинговою операцією є операція, що перед​бачає укладання лізингового контракту між підприємствами різних країн про купівлю устаткування та обладнання і зда​чі його в оренду національному або іноземному орендатору. Міжнародна лізингова операція вважається такою, якщо лі​зингова компанія і орендатор, лізингова компанія і постача​льник чи всі три учасники операції знаходяться в різних країнах.
Розрізняють прямий та опосередкований міжнародний лі​зинг.
За прямим міжнародним лізингом власник засобів праці та лізингова компанія знаходяться в одній країні, а лізингоотри-мувач - в іншій; усі учасники лізингового контракту знахо​дяться в різних країнах.
За опосередкованим міжнародним лізингом власник засобів праці та лізингоотримувач знаходяться в одній країні, а капі​тал власника засобів праці, тобто лізингоотримувача, частково чи повністю вкладений іноземними компаніями.
Економічна доцільність використання міжнародного лізин​гу зумовлена тим, що чинне законодавство багатьох країн пе​редбачає надання стимулів та пільг для ввезення устаткування и обладнання за лізингом за умови зарахування їх на баланси 3аРУбіжних лізингових компаній. Використання міжнародного лізингу поліпшує якість техніки і технологій, а відтак підви​де конкурентоспроможність країни, в яку ввозиться нова техніка, її експортні можливості. Водночас найбільші вигоди
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від міжнародного лізингу мають транснаціональні корпорації та банки.
Сучасними формами міжнародного лізингу є левереджлі3 та ліз-бек.
Левереджліз - форма міжнародного лізингу, за якої орен​датор і лізингова фірма створюють довірчу компанію, яка ку​пує техніку у виробника і здає її в довготермінову оренду споживачу. Вигідність такої оренди для споживача полягає в тому, що йому, як правило, надаються податкові та амортиза​ційні пільги, що дає змогу зменшити плату за оренду.
За лізинговою операцією ліз-бек лізингова компанія купує за готівку обладнання в іншій країні у фірми виробника в кре​дит з наступним його наданням цій фірмі в оренду.
За митним режимом міжнародні лізингові операції класи​фікують на експортні та імпортні лізингові операції.
Експортна лізингова операція - форма лізингу, за якої в лі​зинговому контракті передбачається закупівля лізинговою фі​рмою засобів праці у національного підприємства-виробника (власника) з подальшим наданням їх в оренду за кордон іно​земному лізинговому користувачеві. Об'єктами оренди в цьо​му випадку є науково- та капіталомісткі засоби праці й інші основні фонди (будівлі, споруди тощо). За експортним лізин​гом укладаються, як правило, два контракти: про довготермі​нову оренду - якщо йдеться про пасивну частину основних фондів, термін контракту - до ЗО років; про надання кредитів -якщо після закінчення терміну оренди необхідно придбати певні основні фонди за залишковою вартістю.
Експортний лізинг - економічно вигідний, оскільки дає змогу підприємству без накопичення всієї суми для придбання нової техніки використовувати її споживчу вартість повністю, а отже, підвищувати конкурентоспроможність власного виро​бництва, сприяє виходу на іноземні ринки та ін. Для націона​льної економіки широке використання експортного лізингу не супроводжується збільшенням зовнішнього боргу. Переваги експертного лізингу дають змогу не лише компенсувати плату

едит, а й привласнити результати досягнутого ефекту (у 3 Mj надприбутку) завдяки поєднанню особистісних і речо​вих факторів виробництва.
Імпортна лізингова операція - операція з купівлі устатку-ання вітчизняною лізинговою компанією у зарубіжних фірм з метою наступної передачі його в оренду вітчизняним підпри​ємствам і компаніям.
у міжнародній банківській практиці поширений лізинг із залученням коштів (оренда інвестиційного типу): банк органі​зовує отримання довготермінової позики з одного або кількох кредиторів на суму 80% вартості зданих в оренду активів, за що отримує від орендаря додаткову винагороду. Така операція дає змогу банку скоротити базу оподаткування за рахунок підвищення відсотка за взятий кредит на витрати своєї діяль​ності.
Правове регулювання лізингових операцій в розвинутих країнах здійснюється окремим законодавством з лізингу (Бельгія, Франція, Італія, ФРН) або судовими рішеннями (США, Англія). У США, крім того, податкові інспектори здій​снюють розмежування договорів лізингу та умовного продажу для пошуку прихованого податку. В Англії договір лізингу -довготермінова угода, а справжній договір має назву «оренда-продаж», у Франції - «кредит-оренда».
Про поширення лізингу свідчить те, що у США його частка У виробничих інвестиціях становить до 27%. Великі комер​ційні банки країни обслуговують 45% обсягів фінансування лізингу. Основними об'єктами лізингових угод в Німеччині є автомобілі, комп'ютери й офісне обладнання, кораблі та літа​ки. У франції послугами лізингу користуються до 90% під​приємців. Найбільше користувачів лізингу в Англії і Німеччи-
Ні - У сфері послуг - до 50%, обробної промисловості - до
-*5 /о.
Лізингові операції вигідні українським підприємствам, що заємодіють із зарубіжними лізинговими фірмами, оскільки еРші не мають необхідної валюти для закупівлі й оренди ім-
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портних технічних засобів. Для України перспективним також є фінансовий леверидж, за якого для реалізації великих лізин​гових проектів (будівництво заводів, фабрик, шляхів) об'єднують капітали кількох лізингових компаній. Розвитку лізингу в Україні сприятиме широке залучення іноземних ін​вестицій; надання митних пільг для тимчасового ввезення об​ладнання; надання лізингодавцю податкових пільг при купівлі вітчизняного обладнання; використання іноземної допомоги не на закупівлю обладнання, а на лізинг, що заощадить валю​ту; випробування ввезеного обладнання, його своєчасний ре​монт та обслуговування, зменшення або скасування ставки оподаткування доходів від позареалізаційних операцій після передання майна в оренду, втілення в життя міжнародної кон​венції про фінансовий лізинг.
Контрольні запитання та завдання для самоперевірки знань:
1. Дайте визначення поняття „експортні операції".
2. Розкрийте існуючі тенденції та напрями зміни обсягів експорту товарів з України.
3. Назвіть країни світу, в які здійснюється значний обсяг експорту товарів з України.
4. Охарактеризуйте стан товарної структури експорту то​варів з України.
5. Яка роль окремих регіонів України у здійсненні експор​ту товарів?
6. Дайте визначення поняття „імпортні операції"".
7. Розкрийте існуючі тенденції та напрями зміни обсягів імпорту товарів в Україну.
8. Назвіть країни світу, які здійснюють значний обсяг ім​порту товарів в Україну.
9. Охарактеризуйте стан товарної структури імпорту това​рів в Україну.

10
Яка роль окремих регіонів України у використанні зна​
чних обсягів товарів, що імпортується в Україну.
11
Розкрийте сутність поняття „інвестиційна діяльність",
і ? Які існують види іноземних інвестицій?
П Якими особливостями характеризуються експортно-імпортні інвестиційні процеси?
14. Назвіть країни світу, що спрямовують в Україну значні обсяги іноземних інвестицій.
15. В які види економічної діяльності в Україні спрямову​ються іноземні інвестиції?
16. Розкрийте роль та значення окремих регіонів України у використанні іноземних інвестицій.
17. Які гарантії встановлені в Україні для забезпечення ста​більності роботи іноземних інвесторів?
18. Розкрийте стан використання інвестицій України в ін​ших країнах світу.
19. Дайте визначення поняття „послуга".
20. Які види та обсяги послуг надаються суб'єктами під​приємницької діяльності України в інших країнах світу?
21. Яка роль окремих регіонів України в експорті послуг?
22. Які види та обсяги послуг надаються суб'єктами під​приємницької діяльності інших країн на території Укра​їни?
23. Що розуміють під поняттям „посередницькі операції"?
24. Які види робіт відносять до посередницьких операцій?
25. Дайте характеристику суб'єктів посередницьких опера​цій.
26. Які існують види посередницьких операцій?
27. Що розуміють під поняттям „операції з давальницької сировини"?
28. Розкрийте існуючі тенденції та напрями зміни обсягів експортно-імпортних операцій із давальницької сирови​ни?
■^9. Назвіть країни світу, в які здійснюється експорт даваль​ницької сировини з України.
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30. Назвіть країни світу, з яких здійснюється імпорт Дава, льницької сировини в Україну.
31. Що розуміють під поняттям „операції із зустрічної тор​гівлі"?
32. Які існують види зустрічної торгівлі?
33. Розкрийте особливості здійснення бартерних операцій.
34. Назвіть операції, що передбачають участь продовж реа​лізації товарів, запропонованих покупцем.
35. Що являють собою „орендні операції"?
36. Що може бути об'єктом орендної операції в зовнішньо​економічній сфері?
37. Розкрийте сутність та особливості лізингових операцій.

РОЗДІЛ 4
зовнішньоекономічний договір
(КОНТРАКТ)
4.1. Організація укладання
'■'
та виконання зовнішньоекономічних
договорів (контрактів)
'
Підготовка до укладання зовнішньоекономічного договору (контракту) складається з трьох етапів:
· вибір ринку та його вивчення;
· вибір контрагента;
· проведення попередніх переговорів.
Вибір ринку та його вивчення залежить від виду господа​рювання суб'єкта зовнішньоекономічної діяльності та здійс​нюється за програмою маркетингу. Найважливішими факто​рами, які вивчаються під час підготовки до здійснення зовні​шньоекономічної операції, є політичні та торговельно-економічні відносини з іноземною країною, де може знаходи​тись потенційний контрагент, ємкість та кон'юнктура товар​ного ринку; транспортні умови (умови перевезень впливають на ціну товару); умови платежу та кредиту; джерела правового регулювання (міжнародні та національні); специфічні вимоги ринку (особливі вимоги щодо номенклатури, асортименту та якості товару); наявність каналів та специфіка методів збуту. Методами вивчення потенційного ринку купівлі-продажу то​варів (робіт, послуг) можуть бути: обробка даних з різномані​тних інформаційних джерел; замовлення в спеціальних інфо​рмаційних агентствах (ця інформація коштує достатньо доро-го); пробний продаж, який полягає у вивезенні на незнайомий Ринок невеликої партії товару й отримання в процесі його ре​алізації необхідної інформації про кон'юнктуру ринку.
Вибір контрагента полягає у встановленні юридичного статусу суб'єкта зовнішньоекономічної діяльності, його права
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щодо укладення договорів (контрактів) та визначені межі пов​новажень. Практика показує, що 85% договорів (контрактів) підписують суб'єкти господарювання, 15% - органи держав​ної влади та організації (об'єднання) координаційного типу. Органи державної влади, як правило, не переслідують комер​ційних цілей і здійснюють свою торговельну діяльність зі стратегічних міркувань. Так, Управління державного майна США займається торгівлею товарами стратегічного призна​чення і сріблом, Товарно-кредитна корпорація при Міністерс​тві сільського господарства США скуповує надлишки сільсь​когосподарської продукції у країні і продає за кордон як про​довольчу допомогу; в Скандинавських країнах Спілка підпри​ємців здійснює продаж лісу тощо. В країнах Заходу суб'єкти господарювання в обов'язковому порядку реєструються у тор​говельному реєстрі. Це здійснюється з метою стягнення дер​жавою відповідних податків. Паралельно власник отримує ви​няткове право на фірму та її найменування.
За видом господарської діяльності фірми класифікують на промислові, сільськогосподарські, торговельні, транспортні, страхові тощо. За правовим становищем всі суб'єкти господа​рювання класифікуються на одноосібницькі й об'єднання. Найпоширенішим є поділ об'єднаних підприємств залежно від осіб і капіталів і від ступеня відповідальності, що необхідно враховувати при визначені ступеня відповідальності за зо​бов'язаннями (усім своїм майном чи тільки вкладом учасни​ків).
Після того, як фірма вибрана, складається довідка, в яку за​носяться наступні дані: найменування та адреса фірми, теле​фон, телекс; рід діяльності; склад керівників; коротка історія; перелік дочірніх компаній, філій; баланси фірми; останні опе​рації; висновок-оцінка комерційної репутації. Усі ці відомості можна отримати у відповідних джерелах інформації, а саме у товарно-фірмових довідниках, адресних довідниках, що міс​тяться як на паперових носіях, так і в Інтернеті.

Проведення попередніх переговорів. У зовнішньоекономіч-
відносинах партнери виступають, маючи, як правило, різ-
• п0зиції з основних питань майбутньої угоди, різний досвід
різні правові норми у галузі зовнішньоекономічної діяльно​сті Тому процес укладання угоди між ними фактично склада​ється з трьох стадій: викладення власної позиції та побажань партнеру; вивчення пропозицій та умов партнера; пошук ком​промісу та оформлення його в тексті угоди. Кожний з цих етапів представляє собою переговори через процедури листу​вання, використання технічних засобів (телефон, Інтернет, факс), особисті контакти. При цьому, технічні засоби для ве​дення переговорів застосовуються рідко, зокрема, в тому ви​падку, коли країни, де перебувають контрагенти, розташовані далеко одна від одної. Суб'єкти зовнішньоекономічної діяль​ності знають один одного і підтримують довгострокові конта​кти. Якщо ініціатива початку переговорів належить експорте​ру (продавцю), то він заявляє про бажання укласти договір купівлі-продажу шляхом розсилання ініціативних пропози​цій - оферт.
Оферта (лат. offero - пропоную) - письмова або усна про​позиція однієї особи (оферента) іншій особі (акцептанту) укласти з нею угоду. В оферті зазначається термін її дії. Офе​рта відрізняється від рекламного оголошення або проспекту змістом конкретних пропозицій щодо вартості продукції (по​слуг), термінів виконання замовлень, порядку розрахунків, інших комерційних відомостей, які на думку оферента мають зацікавити потенційного партнера.
Розрізняють оферту вільну і тверду. Оферта вільна — про​позиція продавця кільком можливим покупцям (акцептантам), яка не встановлює конкретного терміну відповіді й не пов'язує оферента жодними зобов'язаннями. Згода покупця з Умовами, викладеними в оферті вільній, не означає укладання Угоди. Вона є предметом окремих переговорів. Оферта твер-° ~ конкретна пропозиція продавця на певну партію товару °о виконання певного виду робіт лише одному можливому
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покупцеві із зазначенням терміну, протягом якого продавець пов'язаний своєю пропозицією і не може зробити її іншому акцептанту. Неотримання відповіді в установлені терміни дЛя оферти твердої означає звільнення оферента від запропонова​ної пропозиції.
Якщо ініціатива початку переговорів належить імпортеру (покупцю), то він заявляє про бажання укласти імпортний ко​нтракт шляхом звернення до продавця. Звернення до продавця з проханням надіслати пропозицію називається запитом. Ме​та запиту - отримання від експортера конкретних пропози​цій, з яких обираються найкращі. Для цього запити відправ​ляють не одній, а декільком фірмам різних країн, що конку​рують між собою. У запиті вказують точне найменування по​трібного товару, його якість, сорт, кількість. Ціна у запиті, як правило, не вказується з метою отримання свободи дій при наступних переговорах. Однак питання ціни надто важливе для імпортера, тому він виражає у запиті побажання стосовно валюти, ціни і базису постачання. У запиті також вказується, скільки часу покупець очікуватиме на оферту. Цей момент є дуже важливим, тому що у випадку неотримання оферти у строк імпортер не очікуватиме на неї, а якщо експортер з пев​них причин не може надіслати пропозицію до призначеної да​ти, він попросить відстрочки. В цілому запити менш лаконіч​ні, ніж оферти, і до їх оформлення не висуваються жорсткі вимоги. Імпортери зазвичай запитують пропозицію на меншу кількість товару, ніж належить закупити, для того, щоб при визначені ціни отримати додаткову знижку на збільшений об​сяг замовлення.
Покупець (імпортер) може звертатись до продавця не тіль​ки із запитом, а і з замовленням. Замовлення - комерційний документ, в якому покупець зазначає необхідні умови щодо майбутньої угоди. Замовлення направляється постійним про​давцям. До замовлення іноді додається специфікація. Комер​ційний документ, який містить повідомлення майбутнього експортера (продавця) про прийняття умов замовлення є ШД-
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ердясенням замовлення. Після того, як продавець (експор​тер) і покупець (імпортер) досягли попередньої домовленості, вони переходять до укладання зовнішньоекономічного конт​ракту.
Укладання зовнішньоекономічного договору (контракту) здійснюється на розсуд сторін з урахуванням міжнародних та національних норм права, що діють на територіях сторін зов​нішньоекономічного договору (контракту). Сторонами зовні​шньоекономічного договору (контракту) повинні бути право​здатні (дієздатні) суб'єкти зовнішньоекономічної діяльності, повинні мати відповідний юридичний статус.
Виконання зовнішньоекономічних договорів (контрактів). Зовнішньоекономічний договір (контракт) передбачає вико​нання зобов'язань за договором сторонами цього договору. Продавець зобов'язаний передати покупцю або уповноваже​ній ним особі товар, право власності на нього і документи, що належать до товару, в пункті і в терміни, обумовлені в догово​рі. При цьому товар має відповідати умовами договору за кі​лькістю, якістю та описом. Покупець зобов'язаний прийняти товар і сплатити за нього ціну, узгоджену сторонами. Пору​шення зовнішньоекономічного договору (контракту), допу​щеного однією стороною, тягне за собою шкоду для іншої сторони - остання позбавляється того, на що вправі була роз​раховувати на підставі договору. Якщо продавець не виконав або неналежним чином виконав свої зобов'язання за догово​ром, у розпорядженні покупця є три засоби правового захисту: право вимагати виконання договору; право вимагати розі​рвання договору; право вимагати відшкодування збитків. Ро​зірвання договору звільняє обидві сторони від їхніх зо​бов'язань за договором при збереженні права відшкодування збитків. Сторона, що виконала договір повністю або частково, може вимагати від іншої сторони повернення всього, що було нею поставлено або оплачено за договором. Якщо обидві сто​рони зобов'язані здійснити повернення отриманого, вони по-винні зробити це одночасно. Здійснення сторонами договору
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свого права на інші засоби правового захисту не позбавляють їх права вимагати відшкодування збитків. Сторони можуть домовитися і про інші засоби забезпечення виконання догово​ру (сплата визначеної суми, неустойки тощо). При цьому вони можуть домовитися про те, що збиток відшкодовується тільки в частині, непокритій неустойкою, або що збиток відшкодо​вується в повному обсязі незалежно від неустойки.
Міжнародні правові норми щодо порядку укладання дого​вору купівлі-продажу, процесу купівлі-продажу товарів, спі​льних зобов'язань продавця і покупця і відповідальності сто​рін містить Конвенція ООН про договір міжнародної купівлі-продажу товарів (Віденська конвенція) (1980 р., м. Відень). Україна є її учасницею з 1991 р. Мета конвенції - уніфікація норм, що регулюють договори міжнародної купівлі-продажу товарів та враховують різні суспільні економічні та правові системи. Сфера застосування Конвенції - регулювання проце​су підписання договору купівлі-продажу та прав й обов'язків продавця і покупця, які знаходяться в різних країнах тощо.
До загальних принципів, на яких ґрунтується Конвенція, належать: свобода договору; диспозитивність положень Кон​венції; добросовісність у міжнародній торгівлі; презумпція дії звичаю; пов'язаність Сторін усталеною практикою їх відно​син; співробітництво при виконанні зобов'язань; застосування критерію "розумності", можливість вимагати при порушенні зобов'язань реального виконання з пріоритетом еквівалентно​го відшкодування. Конвенція не торкається: чинності самого договору або окремих його частин, а також звичаїв; регулю​вання питань власності на проданий товар; регламентації від​повідальності продавця за шкоду тощо.

2 Структура та зміст зовнішньоекономічного договору (контракту)
Основною правовою формою, що опосередковує відносини між продавцем (експортером) і покупцем (імпортером), є зов​нішньоекономічний договір (контракт).
Зовнішньоекономічний договір (контракт) - матеріально оформлена угода між суб'єктом зовнішньоекономічної діяль​ності та його іноземним контрагентом, спрямована на встано​влення, зміну або припинення їх взаємних прав та обов'язків у зовнішньоекономічній діяльності.
Ознаками зовнішньоекономічного договору (контракту) є різновид господарського договору та місцезнаходження контр​агентів в різних країнах.
Сторонами зовнішньоекономічного договору (контракту) є суб'єкти зовнішньоекономічної діяльності відповідної країни та їх іноземні контрагенти, які знаходяться в різних країнах.
Предметом регулювання зовнішньоекономічного договору (контракту) є:
· зобов'язання продавця передати (поставити) у зумовле​ні строки другій стороні - покупцеві товар (роботи, послуги);

· зобов'язання покупця прийняти замовлений товар (ро​боти, послуги) і сплатити за нього певну грошову суму.
Зовнішньоекономічний договір (контракт) укладається у письмовій формі. У зв'язку з тим, що в зовнішньоекономічній сфері продавець і покупець товару знаходяться в різних дер​жавах, де сформовані і діють притаманні лише цим країнам суспільні, економічні та правові системи, які часто бувають Діаметрально протилежними, процес передачі товару від про​давця до покупця потребує застосування уніфікованих норм і правил щодо змісту зовнішньоекономічного договору (конт​ракту).
В Україні структура зовнішньоекономічного договору (ко​нтракту) визначена Положенням про форму зовнішньоеконо​мічних договорів (контрактів), що затверджене наказом Міні-
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стерства економіки та з питань європейської інтеграції Украї​ни (2001 p.).
Умови зовнішньоекономічного договору (контракту) поді​ляються на обов'язкові та додаткові.
Обов'язковими (condition) умови зовнішньоекономічного договору (контракту) називаються тому, що якщо одна із сто​рін не виконує їх, то інша сторона має право розірвати конт​ракт і вимагати відшкодування збитків.
Додаткові (warranty) умови зовнішньоекономічного дого​вору (контракту) передбачають, що при порушенні їх однією із сторін інша не має права розірвати угоду, проте може вима​гати виконання контрактних зобов'язань і застосувати штраф​ні санкції, якщо це передбачено контрактом.
Обов'язкові складові елементи зовнішньоекономічного ко​нтракту:
1. Назва, номер договору (контракту), дата та місце його укладення.
2. Преамбула.
3. Предмет договору (контракту).
4. Кількість та якість товару (обсяги виконання робіт, на​дання послуг).
5. Базисні умови поставки товарів (здавання-приймання виконаних робіт або послуг).
6. Ціна та загальна вартість договору (контракту).
7. Умови платежів.
8. Умови приймання здавання товару (робіт, послуг).
9. Упаковка та маркування.
10. Форс-мажорні обставини.
11. Санкції та рекламації.
12. Врегулювання спорів у судовому порядку.
13. Місцезнаходження (місце проживання), поштові та пла​тіжні реквізити сторін.
14. Підписи сторін, печатки.
Преамбула договору. Зазначається повне офіційне на​йменування сторін - учасників договору із зазначенням краї-

скорочене визначення сторін як контрагентів ("Прода-ець", "Покупець"; "Замовник", "Постачальник" тощо); особа, ■д імені якої укладається договір, та найменування докумен​тів якими керуються контрагенти при укладенні договору (установчі документи, положення тощо).
Предмет договору. Вказується, який товар (роботи, послу​ги) один з контрагентів зобов'язаний поставити (здійснити) іншому. При цьому зазначається точне найменування, марка, сорт продукції або кінцевий результат роботи, що виконуєть​ся. Якщо товар (робота, послуга) потребує детальної характе​ристики або номенклатура товарів (робіт, послуг) велика, все фіксується у додатку (специфікації), який є невід'ємною час​тиною договору, про що робиться відмітка в тексті договору.
Кількість та якість товару (обсяги виконання робіт, на​дання послуг). Визначається, залежно від номенклатури, оди​ниця виміру товару, прийнята для товарів такого виду; його загальна кількість та якісні характеристики. У тексті договору (контракту) про виконання робіт (надання послуг) визнача​ються конкретні обсяги робіт (послуг) та термін їх виконання.
Визначення одиниці вимірювання кількості товару в зовні​шньоекономічному договорі (контракті) здійснюється у відпо​відності до Митного тарифу України, яким встановлено осно​вну та додаткові одиниці вимірювання (основна одиниця - кі​лограм; додаткові одиниці - метричні тони (вантажопідйом​ність); грам; квадратний метр; кубічний метр; кюрі; літр; метр; пара (2 шт.); штука тощо).
Визначення кількості товару в договорі є обов'язковим і має свої особливості, які полягають в наступному:
· кількість товару встановлюється твердо фіксованою Цифрою, у встановлених межах, шляхом вказівки на порядок її визначення (наприклад, згідно з графіком відвантаження);
· у випадках великої кількості масових товарів, кількість яких вимірюється ваговими одиницями, складно витримати Вагу фактично поставленого товару з точністю до десятків, а !Нколи і сотень тон. Наприклад, при поставці руди, її фактична
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вага може відрізнятися від зафіксованої у договорі в результа​ті зміни вологості. В таких випадках вказуються допустимі відхилення у відсотках від номінальної ваги.
По ряду товарів абсолютно точне дотримання кількості не представляється можливим не тільки за умов навантаження-розвантаження та перевезення, але і з ряду інших причин, у тому числі з-за кон'юнктури ринку. В цих випадках в догово​рі застосовується поняття "опціон по кількості", яке допускає відступ від кількості, обумовленої в контракті. Для визначен​ня межі допустимого відхилення звертаються до практики, що склалася у відносинах між сторонами, або до звичаїв у відпо​відній сфері торгівлі;
· договір може містити вказівку на те, хто (продавець чи покупець) має право скористатися можливістю відступу від зазначеної у ньому кількості;

· залежно від того, чи входить тара та упаковка до складу товару, що поставляється, розрізняють масу брутто (масу то​вару разом з внутрішньою та зовнішньою упаковками) та масу нетто (масу товару без упаковки). У випадках, коли маса тари становить не більше 1-2% від маси товару, і коли ціна тари незначна, сторони нехтують масою тари. В цьому випадку у контракті робиться застереження "маса брутто за нетто".

Визначення якості товару за договором є обов'язковим і ** означає встановлення придатності товару для використання його за призначенням. Відомі такі способи визначення якості товару: за стандартом, за технічними умовами, за специфіка​цією, за зразком, за описом, за попереднім оглядом, за вмістом окремих речовин у товарі, за виходом готової продукції, за натурною вагою, спосіб "тель-кель" (такий, який є) та інші.
За відсутності у договорі умов щодо якості товару прода​вець зобов'язаний передати покупцю товар, придатний для цілей, для яких товар такого ж опису звичайно використову​ється. Якщо продавець при укладенні договору був повідом​лений покупцем про конкретні цілі придбання товару, він зо-

дов'язаний передати товар, придатний для використання у відповідності з цими цілями.
Якщо до товару законом передбачені обов'язкові вимоги щодо иого якості, то на продавця покладається обов'язок до​тримувати цих вимог.
До моменту відвантаження товару продавець зобов'язаний здійснити перевірку якості товару, відповідності товару вимо​гам контракту. Результати такої перевірки продавець має офо​рмити передбаченим контрактом документом (сертифікатом якості, сертифікатом відповідності). Передача покупцеві тако​го документу покладається на продавця.
Гарантія якості являє собою поруку продавця, що переда​ний товар відповідає вимогам договору та має властивості, які відповідають призначенню товару. Продавець гарантує, що ці властивості зберігатимуться протягом гарантійного строку при дотриманні покупцем встановлених правил експлуатації, використання і зберігання.
Базисні умови поставки товарів (приймання-здавання ви​конаних робіт або послуг). Зазначається вид транспорту та ба​зисні умови поставки, які визначають обов'язки контрагентів щодо поставки товару, а також конкретний строк поставки товару або окремих партій. У випадку укладення договору (контракту) про виконання робіт (надання послуг) визнача​ються умови та строки виконання робіт (послуг).
Поставка товару з однієї країни в іншу пов'язана з витрата​ми, ризиком і здійсненням ряду технічних та адміністратив​них функцій. Ці питання торгові партнери погоджують в зов​нішньоекономічному договорі (контракті) шляхом застосу​вання "базисних умов" за Інкотермс. Під базисними умовами розуміється встановлення в договорі обов'язків партнерів, які зводять до мінімуму непорозуміння та спори по відношенню До таких трьох аспектів угоди:
• хто, від якого і до якого пункту доставки здійснює поста​вку товару та несе витрати, відповідає за можливі ризики;
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•
в який момент поставки ризик втрати товару переходить
від продавця до покупця;
•
хто здійснює митне оформлення (митну чистку) товару.
Таким чином, базисні умови визначають обсяг послуг по
поставці товару та вартість транспортних і митних витрат, які враховуються у ціні товару. Зупиняючись на тій чи іншій умо​ві поставки, необхідно визначити співвідношення між витра​тами на підготовку товару до транспортування, навантаження митну частку, перевезення, оплата транспорту тощо та вико​ристати ці розрахунки при визначені ціни товару.
Для того, щоб ефективно здійснити зовнішньоекономічну операцію, необхідно відпрацювати динаміку руху всіх складо​вих договору з урахуванням ризиків і невизначеностей. Най​більш розповсюджена помилка, яка зустрічається на цьому етапі, - неточність в розподілі переходу ризиків при транспо​ртуванні товару. Наприклад, постачальник, експортуючи то​вар за умовою поставки DAF-кордон, передає товар не в пого​дженому пункті на кордоні, а в кінцевому пункті прибуття ва​нтажу. В результаті, передаючи вантаж партнеру і не маючи на нього вже ніяких прав, постачальник несе відповідальність за зберігання вантажу протягом усього періоду його транспо​ртування до кінцевого пункту.
Часто виникає ризик від того, що неможливо здійснити зо​внішньоекономічну операцію за визначеним видом поставки, що пов'язане з наступними причинами:
· неможливістю проведення необхідних етапів здійснен​ня зовнішньоекономічної операції, визначених вибраними умовами поставки. Наприклад, недостатнє знання законодав​ства та митних процедур створює неможливі умови проведен​ня експортної операції на умовах DDP;
· наявність ризику збільшення собівартості товару в за​лежності від вибраного коду поставки.

Ступінь виникнення ризиків, пов'язаних з умовами постав​ки, досить висока, і може призвести до великих збитків.

у даному розділі договору (контракту) слід також відобра​жати терміни і дату поставки товару. Термін поставки означає тимчасовий період або календарну дату, протягом якої або до якої товар повинен бути поставлений продавцем в обумовле​ний договором географічний пункт тощо.
Ціна та загальна вартість договору (контракту). Визна​чається ціна одиниці виміру товару та загальна вартість това​рів або вартість виконаних робіт (наданих послуг), валюта ко​нтракту. Якщо згідно з договором (контрактом) поставляють​ся товари різної якості та асортименту, ціна встановлюється окремо за одиницю товару кожного сорту, марки, а окремим пунктом договору (контракту) зазначається його загальна вар​тість. У цьому випадку цінові показники зазначаються в дода​тках (специфікаціях), на які робиться посилання в тексті дого​вору (контракту).
При розрахунках ціни договору (контракту) за формулою зазначають орієнтовну вартість договору (контракту) на дату його укладення. У договорі (контракті) про переробку даваль​ницької сировини також зазначається її заставна вартість, ціна та загальна вартість готової продукції, загальна вартість пере​робки. У бартерному договорі (контракті) зазначається зага​льна вартість товарів (робіт, послуг), що експортуються, та загальна вартість товарів (робіт, послуг), що імпортуються, з обов'язковим вираженням в іноземній валюті, віднесеній до першої групи Класифікатора іноземних валют.
Ціна одиниці виміру товару встановлюється суб'єктами зо​внішньоекономічної діяльності України на договірних заса​дах. Виняткові випадки щодо встановлення контрактних цін регулюються Указом Президента України "Про заходи щодо вдосконалення кон'юнктурно-цінової політики у сфері зовні​шньоекономічної діяльності" (1996 р.). У випадках, визначе​них цим Указом, контрактні ціни у сфері зовнішньоекономіч​ної діяльності визначаються суб'єктами зовнішньоекономіч​ної діяльності України відповідно до індикативних цін. Інди​кативні ціни - ціни на товари, які відповідають цінам, що
158

159
склалися чи складаються на відповідний товар на ринку екс​порту або імпорту на момент здійснення експортної (імпорт​ної) операції з урахуванням умов поставки та умов здійснення розрахунків.
Індикативні ціни запроваджуються на товари щодо експор​ту яких:
· застосовано антидемпінгові заходи або розпочато анти​демпінгові розслідування чи процедури в Україні або за її ме​жами;

· встановлено режим квотування, ліцензування;

· встановлено спеціальні режими;
· експорт товарів здійснюється в режимі державної моно​полії.

Крім того, індикативні ціни можуть запроваджуватися у випадках, коли забезпечується виконання міжнародних зо​бов'язань України.
Рішення про запровадження індикативних цін на відповідні товари приймає та перелік цих товарів затверджує Міністерс​тво економіки та з питань європейської інтеграції України. Індикативні ціни є обов'язковими до використання суб'єктами зовнішньоекономічної діяльності всіх форм власності при укладанні та виконанні зовнішньоекономічних договорів.
Валютою контракту може будь-яка іноземна валюта, відне​сена до першої групи Класифікатора іноземних валют. Згідно Класифікатора іноземних валют, затвердженого Державною митною службою України, всі іноземні валюти поділяються на 3 групи: 1 група - вільно конвертовані валюти, які широко використовуються для здійснення платежів за міжнародними операціями та продаються на головних валютних ринках сві​ту; 2 група - вільно конвертовані валюти, які не використову​ються широко для здійснення платежів за міжнародними опе​раціями та не продаються на головних валютних ринках світу; З група - неконвертовані валюти.
Умови платежів.  Визначається валюта платежу,  спосіб, порядок та строки фінансових розрахунків та гарантії вико-

нання сторонами взаємних платіжних зобов'язань. Залежно від обраних сторонами умов платежу в тексті договору (конт​ракту) зазначаються: умови банківського переказу до (авансо-воГо платежу) або після відвантаження товару або умови до​кументарного акредитива, або інкасо (з гарантією); умови га​рантії, якщо вона є або коли вона необхідна (вид гарантії: на вимогу, умовна); умови та термін дії гарантії, можливість змі​ни умов договору (контракту) без зміни гарантій.
Слід розрізняти валюту ціни та валюту платежу.
Валютою ціни є грошова одиниця, у якій виражається ціна товару. При виборі валюти ціни до уваги беруться міжнародні звичаї (наприклад, ціна на метали та вугілля виражається у фунтах стерлінгів, на нафтопродукти - у доларах США).
Валюта платежу - це валюта, у якій відбувається фактична оплата товару або погашення міжнародного кредиту. Зі змі​ною курсу валюти змінюється реальна вартість платежу.
Умови здавання-приймання товару (робіт, послуг). Визна​чаються строки та місце фактичної передачі товару, перелік товаросупровідних документів. Здавання-приймання товару проводиться за кількістю згідно з товаросупровідними доку​ментами (накладна, пакувальний лист, відвантажувальна спе​цифікація тощо), за якістю - згідно з документами, що засвід​чують якість товару (сертифікат якості, сертифікат відповід​ності).
Під час здавання-приймання товару відбувається його пе​редача покупцю та перевірка відповідності показників кілько​сті та якості товару, вказаного в документах та в натурі.
Упаковка та маркування. Містить відомості про упаковку товару (ящики, мішки, контейнери тощо), нанесене на неї ма​ркування (найменування продавця та покупця, номер догово​ру (контракту), місце призначення, габарити, спеціальні умови складування і транспортування та інше), а за необхідності та​кож умови її повернення.
Товар не відповідає договору, якщо він не тарований або не Упакований звичайним способом або способом, який є нена-
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лежним для збереження та захисту відповідного товару. Упа​кувати товар відповідно до умов транспортування є обов'язком продавця, але тільки тією мірою, якою йому д0 укладення договору купівлі-продажу були відомі обставини, пов'язані з транспортуванням.
Маркування товару - умовне позначення, яке наноситься на упаковку вантажного місця та включає необхідні відомості для належного перевезення та здавання вантажу одержувачу. Маркування - це засіб, за допомогою якого відбувається іден​тифікація товару. В договорі необхідно обумовлювати: текст маркування, якою мовою і де воно має бути нанесене. Якщо покупець не вимагає нанесення спеціального маркування, то воно має здійснюватися згідно з загальноприйнятими міжна​родними нормами, а саме:
· давати товаросупровідну інформацію (назва одержувача вантажу, пункту і країни призначення вантажу; номер контра​кту; маса брутто і нетто; розміри вантажного місця, його но​мер; назва відправника; назва країни походження товару);

· давати вказівки транспортним організаціям щодо пово​дження з вантажем;

· попереджати про небезпеку, яку може спричинити товар (вантаж) у випадку неналежного поводження з ним.

Типові написи на упаковці товару при міжнародних пере​везеннях наведені в табл. 4.1.
Знаки відповідності та екологічного маркування є найбільш важливими знаками маркування. Вони призначені для інфор​мування про те, що товар пройшов сертифікацію, в результаті якої гарантується його якість та безпека. Таку гарантію дають незалежні компетентні організації, які володіють власними засобами контролю відповідності стандартам товару або по​слуги. Після проведення необхідних випробувань незалежна компетентна організація видає на товар або послугу сертифі​кат відповідності.

Таблиця 4.1. Типові написи на упаковці товару при міжнародних перевезеннях
	Українська мова
	Російська мова
	Англійська мова
	Італійська мова
	Німецька мова

	^Обережно!
	Осторожно!
	Handle with care!
	Attenzione!
	Vorsicht!

	Скло
	Стекло
	Glass
	Vetro
	Glas

	Не засто​совувати крюків
	Не упот-реблять крюков
	Use no hooks
	Non (Solle-
vare con)
ganci
	Keine Haken gebrauchen

	Верх
	Верх
	Top
	Sopra
	Oben

	Ламкий зміст
	Ломкое содержание
	Fregile
	Fragile
	Zerbrechlich

	Тримати свіжо
	Держать свежо
	Keep in cool place
	Conservare al fresco
	Kuhl auf-bewahren

	Тримати сухо
	Держать сухо
	Keep dry
	Conservare al'asciutto
	Trocken
aufbewah-
ren

	Тут відкри​вати
	Здесь открьівать
	Open here
	Aprire gui
	Hier offnen

	Тут підні​мати
	Здесь под-нимать
	Lift here
	Sollevare gui
	Hier anhe-ben

	Пересувати на валиках
	Передви-гать на ва​ликах
	Use rollers
	Transportare su rolli
	Auf Rollen
transportire-
ren


Форс-мажорні обставини містять відомості про те, за яких випадків умови договору (контракту) можуть бути не викона​ні сторонами (стихійні лиха, воєнні дії, ембарго, втручання з боку влади та інші). При цьому сторони звільняються від ви​конання зобов'язань на строк дії цих обставин або можуть від​мовитися від виконання договору (контракту) частково або в Цілому без додаткової фінансової відповідальності. Строк дії форс-мажорних обставин підтверджується торгово-промисло​вою палатою відповідної країни.
Для позначення обставин, які звільняють від відповідаль​ності за невиконання зовнішньоекономічного договору (конт-
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..кту), використовується декілька суміжних за змістом понять -"непереборна сила", "форс-мажор", "обставини, що усклад​нюють виконання зовнішньоекономічного договору (контрак​ту)".
Непереборна сила - надзвичайні і невідворотні обставини які мають прояв у вигляді стихійного лиха, що не залежить від волі людей: війна, блокада, пожежа, аварія, паводок, замер​зання моря, закриття морських проток між портами відправ​лення та призначення вантажу тощо. Непереборна сила є об​ставиною, що звільняє від відповідальності як у договірних, так і у позадоговірних зобов'язаннях.
Форс-мажорні обставини - надзвичайні та невідворотні по​дії, що відбуваються незалежно від волі і бажання замовника або виконавця, які призводять до порушення умов укладених контрактів. До них віднесені обмеження, прийняті державою або відповідним державним органом: заборона експорту (ім​порту), валютні обмеження або обмеження прав власності на сировину чи готову продукцію. Причиною форс-мажорних обставин є цілеспрямовані дії конкретних осіб. Форс-мажорні обставини звільняють лише від договірної відповідальності.
Обставини, що ускладнюють виконання зовнішньоеконо​мічного договору (контракту) - події, які суттєво змінюють рівновагу договірних зобов'язань в силу збільшення вартості виконання або зменшення цінності отримуваного стороною виконання договору (контракту) або зменшення очікуваного доходу (прибутку).
До умов виникнення обставин, що ускладнюють виконання договору, належать:
· події, що виникають або стають відомі потерпілій сторо​ні після укладення договору;

· події, що не могли бути враховані потерпілою стороною при укладенні договору;

· події, що перебувають поза контролем потерпілої сто​рони;


• ризик виникнення цих подій не був прийнятий на себе поТерпілою стороною.
Головною кваліфікуючою ознакою ускладнень виконання овнішньоекономічного договору (контракту) є суттєва зміна івноваги договору: обставини змінилися настільки, що, якби сторони могли це передбачити, вони не уклали б договір або уклали б його на інших умовах. У випадку зміни обставин, якими сторони керувались при укладанні договору, договір може бути змінений або розірваний за згодою сторін, якщо інше не встановлено договором.
Санкції та рекламації. їх використання встановлює поря​док пред'явлення рекламацій, застосування штрафних санкцій та відшкодування збитків у зв'язку з невиконанням або нена​лежним виконанням одним із контрагентів своїх зобов'язань
Рекламація - заява, що містить претензію з приводу неякіс​ного товару або неналежного виконання однією із сторін до​говору (контракту) взятих на себе зобов'язань.
Рекламація містить вимоги про усунення недоліків, зни​ження ціни, покриття збитків, повернення товару або його об​мін на якісний та ін. Підставою для пред'явлення продавцеві рекламації є комерційний акт, який складається покупцем у разі виявлення при прийманні поставленого товару невідпові​дності за кількістю або якістю. Порядок подачі та розгляду рекламації встановлюють під час укладення договору. При цьому мають бути чітко визначені строки, протягом яких рек​ламації можуть бути заявлені, права та обов'язки сторін дого​вору цри цьому, способи врегулювання рекламацій.
Штрафні санкції - заходи примусового впливу, які охоп​люють заборону або обмеження діяльності, штрафні стягнен​ня, вилучення матеріальних і грошових ресурсів.
За видами санкцій розрізняють штрафи, пені, неустойки.
Штраф - форма економічного впливу на порушника за по​рушення вимог щодо якості виконаних робіт, наданих послуг чи поставлених матеріальних цінностей. Визначається у фік​сованій сумі або у відсотках до суми порушення, у відсотках
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від вартості непоставленого товару (робіт, послуг) або суми неоплачених коштів. Також визначаються строки виплати штрафів - від якого терміну вони встановлюються та протя​гом якого часу діють.
Пеня - вид майнової санкції, грошове стягнення за невико​нання у визначений термін зобов'язань із платежів.
Неустойка - один з видів санкцій, що застосовується за не​виконання зобов'язань у встановлені терміни. Визначається переважно у відсотках до суми порушення.
Штрафні санкції не повинні суперечити імперативним нор​мам права, які підлягають застосуванню до договору, інакше їх неможливо буде реалізувати в судовому порядку.
Збитки - шкода та упущена вигода, які понесені іншою стороною внаслідок порушення умов договору. Межа збитків не може перевищувати шкоди, яку сторона, що порушила, пе​редбачала або повинна була передбачати на момент укладання договору, враховуючи обставини, про які вона знала або по​винна була знати.
Врегулювання спорів у судовому порядку. У судовому по​рядку виявляють умови вирішення спорів щодо тлумачен​ня, невиконання або неналежного виконання договору (кон​тракту).
Домовленість сторін про порядок вирішення спорів пови​нна бути відображена у вигляді арбітражного застереження в самому договорі або у вигляді окремої угоди.
У світі визнаним є фундаментальний принцип, згідно з яким арбітражне рішення, винесене у зовнішньоторговельно​му спорі, вважається остаточним і не підлягає оскарженню у будь-якій судовій інстанції.
До додаткових умов зовнішньоекономічного договору (ко​нтракту) належать страхування; гарантії якості; умови залу​чення субвиконавців договору (контракту), агентів, перевіз​ників; визначення норм навантаження (розвантаження); умови передачі технічної документації на товар; збереження торго​вих марок; порядок сплати податків, митних зборів; різного

соду захисні застереження; з якого моменту договір (конт​ракт) починає діяти; кількість підписаних примірників дого​вору (контракту); можливість та порядок внесення змін до до​говору (контракту) тощо.
4.3. Базисні умови поставки товарів
Умови зовнішньоекономічного договору (контракту) нази​ваються базисними тому, що встановлюють базис ціни залеж​но від того, чи включаються витрати на доставку в ціну товару чи ні. Полегшують вирішення цього питання офіційні правила Міжнародної торгової палати для тлумачення торговельних термінів - Інкотермс. Інкотермс представляють собою єдиний набір міжнародних правил для тлумачення найбільш ужива​них торговельних термінів у зовнішній торгівлі, застосовуючи які можна уникнути або скоротити невизначеності, пов'язані з неоднаковою інтерпретацією таких термінів у різних країнах. Вперше Інкотермс були опубліковані Міжнародною торговою палатою у 1936 р. Пізніше були зроблені поправки і допов​нення з метою приведення правил у відповідність з поточною торговою практикою. Основними причинами перегляду Інко​термс були поява і використання комп'ютерного зв'язку; нові способи перевезень (контейнери, змішані перевезення з вико​ристанням автомобільного, залізничного транспорту); новий спосіб розташування термінів (всі терміни розділені на 4 кате​горії Е, F, С, D).
В Україні Інкотермс було впроваджено Указом Президента України «Про застосування Міжнародних правил інтерпрета​ції комерційних термінів» (1994 p.).
Інкотермс поширюються виключно на відносини між про​давцями та покупцями в рамках договору купівлі-продажу в чітко визначених аспектах:
• Інкотермс відносяться до договору купівлі-продажу, а не До договору перевезення, страхування та фінансування;
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· Інкотермс мають справу з конкретними обов'язками, щ0 покладаються на продавця та покупця. До їх складу входять обов'язок продавця надати товар у розпорядження покупця або передати його для перевезення, або доставити його до пункту призначення з розподілом ризику між сторонами; обов'язок продавця та покупця щодо упаковки та митного очищення товару; обов'язок покупця прийняти поставку; обов'язок продавця та покупця надати підтвердження того, що відповідні зобов'язання були належним чином виконані;

· Інкотермс застосовується при продажі товарів, що поста​вляються через державні кордони, тобто вони є міжнародними торговельними термінами;

· Інкотермс не має справу з наслідками порушення дого​вору і звільненням від відповідальності внаслідок різноманіт​них перешкод;

· тільки пряме посилання на Інкотермс є підставою для тлумачення зовнішньоекономічного контракту (наприклад, «При тлумаченні даного контракту мають силу умови Інко-термс-2000»).

Терміни в Інкотермс згруповані в чотири категорії:
категорія Е - продавець забезпечує покупцю доступ до то​вару на власних площах;
категорія F - продавець зобов'язаний доставити товар пе​ревізнику, призначеному покупцем;
категорія С - продавець повинен укласти договір на пере​везення, не приймаючи на себе ризик втрати чи пошкодження товару після його відвантаження та відправлення;
категорія D - продавець несе всі витрати та ризики, необ​хідні для доставки товару до місця призначення.
Категорії Е, F, С і D містять 13 торговельних термінів. їх зміст наведений в табл. 4.2.
У зв'язку з поставкою товару за зовнішньоекономічним до​говором (контрактом) між сторонами договору виникають відповідні обов'язки. Ці обов'язки представлені у вигляді окремих статей. Кожна із статей з боку продавця "віддзерка-

юЄ" обов'язки покупця щодо постачання товару за термінами шкотермс-2000 (табл. 4.3).
Таблиця 4.2
Класифікація торговельних термінів (Інкотермс-2000)
	Кате-гоглї_
Е
	Терміни
	Обов'язки сторін

	
	Відправлення

	Т~
	EXW
	Франко-завод (... назва місця)

	
	Основне перевезення не оплачено

	
	FCA
	Франко-перевізник (назва місця призначення)

	
	FAS
	Франко вздовж борту судна (назва порту відвантаження)

	
	FOB
	Франко-борт (назва порту відвантаження)

	С
	Основне перевезення оплачено

	
	CFR
	Вартість і фрахт (назва порту призначення)

	
	CIF
	Вартість, страхування та фрахт (назва порту призначення)

	
	СРТ
	Фрахт/перевезення оплачені до... (назва місця призначення)

	
	СІР
	Фрахт/перевезення та страхування оплачені до.. .(назва місця призначення)

	D
	Прибуття

	
	DAF
	Поставка до кордону (назва місця поставки)

	
	DES
	Поставка з судна (назва порту призначення)

	
	DEQ
	Поставка з причалу (назва порту призначення)

	
	DDU
	Поставка без сплати мита (назва місця призна​чення)

	
	DDP
	Поставка зі сплатою мита (назва місця призна​чення)
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Термін "постачання" в зовнішньоекономічному договорі (контракті) використовується у двох різних значеннях:
· для визначення моменту виконання продавцем своїх зо​бов'язань щодо доставки товару;

· для визначення моменту виконання покупцем своїх зо​бов'язань щодо одержання чи прийняття доставки товару.

Е-термін покладає на продавця мінімальні зобов'язання: продавець повинен лише надати товар у розпорядження поку​пця в узгодженому місці - звичайно на власних площах. Про​давець може допомагати покупцю завантажити товар на транспортний засіб, наданий останнім. Категорія Е містить лише один термін: EXW.
Термін EXW (франко-завод) означає, що продавець вважа​ється таким, що виконав свої зобов'язання щодо поставки в момент, коли він надав товар у розпорядження покупця на площах свого підприємства чи в іншому названому місці (на​приклад, на заводі, фабриці, складі і т.ін.), без здійснення ми​тного очищення товару для експорту та завантаження його на будь-який приймаючий транспортний засіб.
F-терміни вимагають від продавця доставки товару для пе​ревезення відповідно до вказівок покупця. Категорія F містить три терміни: FCA, FAS, FOB.
Термін FCA (франко-перевізник) означає, що продавець здійснює постачання товару, який пройшов митне очищення для експорту, шляхом передання призначеному покупцем пе​ревізнику у названому місці. Під словом "перевізник" розумі​ється будь-яка особа, що на підставі договору перевезення зо​бов'язується здійснити або забезпечити здійснення перевезен​ня товару залізницею, автомобільним, повітряним, морським, внутрішнім водним транспортом або комбінацією видів транспорту. Існує два варіанти постачання товару продавцем:
•
місцем доставки є площа продавця - поставка вважається
завершеною, коли товар завантажений на транспортний засіб,
наданий покупцем;

• місцем доставки є транспортний засіб продавця - постав-
вважається завершеною, коли товар наданий у розпоря​дження покупця без розвантаження з транспортного засобу поодавця. Цей термін може бути застосований незалежно від виду транспорту.
Термін FAS (франко вздовж борту судна) означає, що по​стачання здійснено продавцем, коли товар розміщений біля борту судна у названому порту відвантаження. Термін FAS зобов'язує продавця здійснити митне очищення товару для експорту. Цей термін може застосовуватися тільки у випадках перевезення товару морським або внутрішнім водним транс​портом.
Термін FOB (франко-борт) означає, що поставка є здійсне​ною продавцем, коли товар перейшов через поручні судна в названому порту відвантаження. З моменту переходу товару через поручні судна в порту відвантаження витрати й ризики втрати чи пошкодження товару несе покупець. Термін FOB може застосовуватися тільки у випадках перевезення товару морським або внутрішнім водним транспортом.
С-терміни вимагають від продавця укласти договір пере​везення на звичайних умовах за свій рахунок. Категорія "С" містить чотири терміни: CFR, CIF, СРТ, СІР.
Термін CFR (вартість і фрахт) означає, що поставка є здійс​неною продавцем, коли товар перейшов через поручні судна в порту відвантаження. Продавець зобов'язаний понести витра​ти та оплатити фрахт, проте, ризик втрати чи пошкодження товару, а також додаткові витрати, що виникають після здійс​нення поставки, переходять з продавця на покупця. Фрахт (нім. Fracht - вантаж) - плата за перевезення вантажів і паса​жирів водним шляхом або використання суден протягом пев​ного часу, а також винагорода за завантаження, розвантажен​ня, складування товару. Фрахт є ціною послуги водного транспорту. Термін CFR зобов'язує продавця здійснити митне очищення товару для експорту. Термін CFR може застосову-
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ватися тільки у випадках перевезення товару морським або внутрішнім водним транспортом.
Термін CIF (вартість, страхування та фрахт) означає, щ0 поставка є здійсненою продавцем, коли товар перейшов через поручні судна в порту відвантаження. Продавець зобов'язаний понести витрати та оплатити фрахт, необхідні для доставки товару до названого порту призначення, ризик втрати чи по​шкодження товару, проте додаткові витрати після здійснення постачання переходять з продавця на покупця. Продавець зо​бов'язаний укласти договір страхування та сплатити страхові внески на користь покупця, здійснити митне очищення товару для експорту. Термін CIF може застосовуватися тільки у ви​падках перевезення товару морським або внутрішнім водним транспортом. Якщо сторони не мають намірів щодо здійснен​ня поставки товару через поручні судна, слід застосовувати термін СІР.
Термін СРТ (фрахт/перевезення оплачено до...) означає, що продавець здійснює постачання товару шляхом його пере-дання перевізнику, призначеному ним самим. Продавець зо​бов'язаний оплатити витрати перевезення товару до названого місця призначення, здійснити митне очищення товару для експорту. Покупець приймає на себе всі ризики та будь-які інші витрати, що можуть виникнути після здійснення постав​ки товару. Цей термін застосовується незалежно від виду транспорту.
Термін СІР (фрахт/перевезення та страхування оплачено до...) означає, що продавець здійснює постачання товару шляхом його передання перевізнику, призначеному ним са​мим. Продавець зобов'язаний оплатити витрати перевезення товару до названого місця призначення; укласти договір стра​хування та сплатити страхові внески; здійснити митне очи​щення товару для експорту. Покупець приймає на себе всі ри​зики та витрати, що можуть виникнути після здійснення по​ставки. Цей термін може застосовуватися незалежно від виду транспорту.

п-терміни передбачають максимальний обсяг обов'язків одавця: продавець відповідає за прибуття товару в узгодже-місце або пункт призначення на кордоні чи то всередині аїни імпорту. Продавець зобов'язаний нести всі ризики   й витрати щодо доставки товару до узгодженого місця (пункту). Відповідно до "D''-термінів, за винятком DDP, продавець не зобов'язаний доставляти товар очищеним для імпорту в краї​ну призначення. Категорія "D" містить п'ять термінів: DAF, DES, DEQ, DDU, DDP.
Термін DAF (доставка до кордону) означає, що продавець виконав свої обов'язки щодо поставки, коли товар, що прой​шов митне очищення для експорту (не для імпорту), наданий у розпорядження покупця не розвантаженим в названому міс​ці перед митним кордоном суміжної країни. Цей термін може застосовуватися незалежно від виду транспорту, за умови, що товар доставляється до сухопутної межі. Якщо поставка буде мати місце в порту призначення, на борту судна або на прича​лі, слід застосовувати терміни DES або DEQ.
Термін DES (доставка з судна) означає, що продавець ви​конав свої обов'язки щодо постачання, коли товар, що не пройшов митного очищення для імпорту, наданий у розпоря​дження покупця на борту судна в названому порту призна​чення. Продавець несе всі витрати та ризики, пов'язані з до​ставкою товару до названого порту призначення до розванта​ження. Якщо сторони бажають покласти на продавця витрати Й ризики розвантаження товару, слід застосовувати термін DEQ. Термін DES може застосовуватися виключно у випадках Доставки товару морським або внутрішнім водним транспор​том, коли товар прибуває в порт призначення на судні.
Термін DEQ (доставка з причалу) означає, що продавець виконав свої обов'язки щодо постачання, коли товар, що не Пройшов митного очищення для імпорту, наданий у розпоря​дження покупця на причалі у названому порту призначення. Продавець несе всі витрати та ризики, пов'язані з доставкою товару до названого порту призначення та розвантаженням
174

175
товару на причал. Термін DEQ покладає на покупця обов'язок здійснити митне очищення товару для імпорту та сплату всіх податків, мит та інших зборів і витрат, якими супроводжуєть​ся імпорт товару. Цей термін може застосовуватися виключно у випадках доставки товару морським або внутрішнім водним транспортом, коли товар розвантажується з судна на причал в порту призначення.
Термін DDU (постачання без сплати мита) означає, щ0 продавець здійснює постачання покупцю товару без прове​дення його митного очищення для імпорту та без розванта​ження з будь-якого прибулого транспортного засобу в назва​ному місці призначення. Продавець несе всі витрати та ризи​ки, пов'язані з доставкою товару до названого місця призна​чення, за винятком будь-яких "мит" на імпорт до країни при​значення. Цей термін може застосовуватися незалежно від ви​користовуваного виду транспорту. Якщо поставка повинна мати місце на борту судна або на причалі в порту призначен​ня, слід застосовувати термін DES або DEQ.
Термін DDP (постачання зі сплатою мита) означає, що про​давець здійснює постачання покупцю товару, який пройшов митне очищення для імпорту, без розвантаження з будь-якого прибулого транспортного засобу в названому місці призна​чення. Продавець несе всі витрати та ризики, пов'язані з до​ставкою товару до місця призначення, включаючи будь-які "мита" на імпорт до країни призначення. Цей термін може за​стосовуватися незалежно від використовуваного виду транс​порту. Якщо поставка здійснюється з судна або із причалу в порту призначення, слід застосовувати термін DES або DEQ.
При постачанні товару на умовах Інкотермс-2000 рекомен​дується звертати увагу на наступні моменти:
•
варіації Інкотермс;
· звичаї порту чи певної сфери торгівлі;

· вибір покупцем місця відправлення;

· митне очищення;
· пакування;
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· огляд товару;
· види транспорту та відповідні їм терміни Інкотермс;
· рекомендації щодо застосування термінів Інкотермс;

· транспортні документи і електронна торгівля;
· непередавані транспортні документи замість коносамен​тів;

· право давати вказівки перевізнику;
· арбітраж Міжнародної торгової палати.
Варіації Інкотермс. У випадках, коли сторони намагаються досягти більшої точності терміна, самостійно додаючи певні слова до термінів Інкотермс, вони можуть зіткнутися з про​блемами, коли неможливо забезпечити однозначне розуміння останніх. Інкотермс не дає вказівок стосовно самостійних змін у формулювання термінів Інкотермс, а тому сторони не мо​жуть спертися на усталений торговельний звичай у тлумачен​ні таких приписок.
Звичаї порту чи певної сфери торгівлі. Оскільки Інкотермс використовуються в різних галузях торгівлі та регіонах, точно визначити обов'язок сторін назавжди й для всіх неможливо. Тому під час переддоговірних переговорів продавці та покуп​ці повинні посилатися на звичаї порту, сфери торгівлі або практику попередніх відносин; підтримувати двосторонню поінформованість щодо звичаїв; висвітлювати своє правове становище у статтях договорів купівлі-продажу.
Вибір покупцем місця відправлення. У ситуаціях, коли не​можливо на момент укладення договору купівлі-продажу при​йняти рішення щодо конкретного пункту чи місця, до яких продавець повинен доставити товар (наприклад, можуть бути зазначені просто район чи досить велика територія, напри​клад, морський порт), в договорі робиться застереження про право чи обов'язок покупця пізніше назвати конкретний пункт. Невиконання цього може надати продавцю право виб​рати самостійно найбільш придатний пункт.
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Митне очищення. Бажано, щоб митне очищення здійсню​вала сторона, що має постійне місцезнаходження в країні, де відбувається це очищення (експортер повинен проводити очищення товару для експорту, а імпортер - для імпорту).
Пакування. Обов'язком продавця є упакувати товар відпо​відно обставинам транспортування.
Огляд товару. Покупцю рекомендовано здійснювати огляд товару до або в момент його передачі продавцем для переве​зення. При цьому, коли огляд товару проводиться в інтересах покупця перед розвантаженням - витрати такого огляду несе покупець; якщо ж огляд проводиться з метою надання про​давцю можливість виконати правила, застосовані в його влас​ній країні, продавець сам оплачує такий огляд (за винятком договорів за терміном EXW, коли витрати огляду лежать на покупцеві).
Види транспорту та відповідні їм терміни Інкотермс-2000. Поділ базисних умов в залежності від виду транспорту наве​дено в табл. 4.4.
Рекомендації щодо застосування термінів Інкотермс. Тра​пляється, що сторони помилково застосовують терміни, при​значені для перевезення товарів морем, коли мають на увазі інший вид транспорту. Це ставить продавця в положення, ко​ли він не може виконати зобов'язання щодо надання покупцю відповідного документа (наприклад, коносаменту, морської накладної чи їх електронного еквіваленту). Інкотермс регла​ментує використання видів транспорту за відповідними термі​нами постачання і містить рекомендації щодо їх застосування. Особливо це важливо враховувати при виборі між термінами FCA і FOB. Але суб'єкти зовнішньоекономічної діяльності інколи застосовують термін FOB там, де він недоречний, чим змушують продавця нести ризики після передачі товару пере​візнику, названому покупцем. Так, термін FOB можна засто​совувати тільки тоді, коли постачання товару передбачається "через поручні судна" чи на судно, а не шляхом передачі пе​ревізнику для наступного завантаження на судно, наприклад,

деним у контейнери чи завантаженим на вантажівки або в .    и для їх паромного перевезення методом „з коліс на коле-" Відповідно, у преамбулі до терміна FOB зроблено попе-
са
ження Пр0 недоречність застосування цього терміна, коли торони не мають намірів щодо здійснення поставки через по​ручні судна.
Таблиця 4.4
Поділ базисних умов в залежності від виду транспорту
	Вид транспорту
	Кате​горія
	Терміни

	Всі види
транспор​ту
	Е
	EXW Франко-завод (... назва місця)

	
	F
	FCA Франко-перевізник (... назва місця)

	
	С
	СРТ   Фрах - перевезення оплачені до (... назва місця призначення)

	
	
	СІР Фрахт - перевезення та страхування опла​чені до (... назва місця призначення)

	
	D
	DAF Поставка до кордону (... назва місця по​ставки)

	
	
	DDU Поставка без сплати мита (... назва місця призначення)

	
	
	DDP Поставка зі сплатою мита (... назва місця призначення)

	Морський і внутрі​шній водний транспорт
	F
	FAS Франко - вздовж борту судна (... назва порту відвантаження)

	
	
	FOB Франко-борт (... назва порту відвантажен​ня)

	
	С
	CFR Вартість і фрахт (... назва порту призна​чення)

	
	
	CIF Вартість, страхування та фрахт (... назва порту призначення)

	
	D
	DES Поставка з судна (... назва порту призна​чення)

	
	
	DEG Поставка з причалу (... назва порту при​значення)
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Транспортні документи і електронна торгівля. Доказом постачання товару є транспортні документи, до яких відно​сяться звичайний транспортний документ та бортовий коно​самент. Для забезпечення доказів постачання продавець за​стосовує згідно умов термінів СРТ і СІР звичайний транспор​тний документ, а згідно термінів CFR і CIF - коносамент або морську накладну. Звичайний транспортний документ вико​нує дві функції: доказ постачання товару, тобто товар був отриманий перевізником у повній справності й доброму стані; доказ укладення договору перевезення.
Звичайний транспортний документ не дає можливості по​купцю продати товар у дорозі шляхом передачі документів своєму покупцю і вказує сторону, що має право на одержання товару в місці призначення.
Бортовий коносамент застосовується відповідно до термі​нів CFR і CIF. Він виконує три функції: доказ постачання то​вару на борт судна; доказ укладення договору перевезення; засіб передання прав на товар у дорозі іншій стороні шляхом передачі їй паперового документа.
Непередавані транспортні документи замість коносаме​нтів. Допускається заміняти коносаменти непередаваними документами, подібними тим, що використовують в інших перевезеннях, крім морських. Ці документи називаються "морськими накладними", "контейнерними накладними", "ва​нтажними розписками" або варіантами таких виразів. Непере​давані документи придатні для використання, за винятком ви​падків, коли покупець хоче продати товар у дорозі шляхом передачі паперового документа новому покупцю. Щоб це ста​ло можливим, має бути збережений обов'язок продавця нада​ти коносамент відповідно до умов CFR і CIF. Проте, якщо до​говірні сторони знають, що покупець не планує продажу тран​зитного товару, вони можуть домовитися про звільнення про​давця від обов'язку надати коносамент, або, навпаки застосо​вувати терміни СРТ і СІР, де не має вимоги про надання коно​саменту.

Право давати вказівки перевізнику. Покупець, що сплачує иіну товару відповідно до С-термінів, повинен забезпечити позбавлення продавця можливості після одержання оплати розпоряджатися товаром шляхом надання нових вказівок пе​ревізнику. Транспортні документи, що використовують для авіаційного, автомобільного або залізничного транспорту, пе​решкоджають продавцю у видачі нових вказівок перевізнику шляхом забезпечення покупця окремим оригіналом чи дублі​катом накладної. Однак документи, що використані замість коносаментів у морських перевезеннях, як правило, не містять такої блокуючої функції. Міжнародний Морський Комітет (СМІ) виправив цей недолік в "Єдиних правилах морських накладних" (Uniform Rules for Sea Waybills) (1990 р.), які до​зволяють сторонам включити умову «без права розпоряджен​ня», за якою продавець відмовляється від права розпоряджа​тися товаром через надання вказівок перевізнику щодо доста​вки товару іншій особі чи в інше місце, ніж зазначено в накла​дній.
Арбітраж Міжнародної торгової палати. Договірні сто​рони повинні спеціально і чітко домовитися про арбітраж Міжнародної торгової палати у своєму контракті. Міжнародна торгова палата рекомендує таке стандартне арбітражне засте​реження: "Будь-які спори, що виникають з цього договору або в зв'язку з ним, підлягають остаточному врегулюванню у від​повідності з Арбітражним Регламентом Міжнародної торгової палати, одним або кількома арбітрами, призначеними у відпо​відності з зазначеним Регламентом".
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Контрольні запитання та завдання для самоперевірки знань:
1. В чому полягає призначення зовнішньоекономічного договору (контракту)?
2. Які існують етапи підготовки та укладання зовнішньо​економічного договору (контракту)? Розкрийте зміст кожного етапу роботи.
3. Які обов'язкові умови передбачаються зовнішньоеконо​мічним контрактом?
4. Назвіть обов'язкові складові елементу зовнішньоеконо​мічного контракту.
5. Яким чином в договорі (контракті) висвітлюється мета виконання певної зовнішньоекономічної операції?
6. Яким чином в договорі (контракті) відображається кіль​кість перевезеного товару, обсяг виконаних робіт, нада​них послуг, які мають бути виконані сторонами дого​вору?
7. Яким чином визначається ціна та загальна вартість ро​біт, передбачених договором (контрактом)?
8. Розкрийте, яким чином відображаються в договорі (кон​тракті) умови приймання-здавання товару; виконаних робіт, наданих послуг.
9. Що таке „маркування товару"?
10.Назвіть типові написи, що наносяться на упаковку то​вару.
11.В чому полягає сутність форс-мажорних обставин?
12.Яким чином в договорі (контракті) відображають мож​ливі санкції та рекламації?
13.Розкрийте поняття та ознаки Міжнародних правил тлу​мачення комерційних термінів (Інкотермс-2000).
14.Розкрийте структуру Інкотермс-2000 та охарактеризуйте обов'язки продавця і покупця під час поставок товару на умовах Інкотермс за категоріями Е, F, C, D.
15.Назвіть види транспорту та відповідні їм терміни Інко​термс-2000.

РОЗДІЛ 5
ОРГАНІЗАЦІЯ ДІЯЛЬНОСТІ ПІДПРИЄМСТВ З ІНОЗЕМНИМ КАПІТАЛОМ
5.1. Порядок створення та організація
діяльності підприємств за участю
ь
іноземних інвесторів в Україні
Потреба в створенні підприємств за участю іноземних інве​сторів в Україні обумовлена трьома головними причинами: низькою інвестиційною активністю власних товаровиробників і підприємців; необхідністю технічної і технологічної модер​нізації як самого виробництва, так і усієї ринкової та соціаль​ної інфраструктури шляхом імпорту сучасних технологій, машин і устаткування; потребами впровадження в усі сфери господарського життя нових методів управління, маркетингу як атрибутів ринкової системи. Динаміка створення підпри​ємств за участю іноземних інвесторів в державі визначається змістом внутрішньої політичної стабільності, характером і те​мпами здійснення ринкових реформ, сприятливістю зовніш​ньоекономічних умов, стабільністю законодавства, гарантією недоторканості закордонних вкладень тощо. Враховуючи ці та інші обставини, слід визнати, що умови для створення підпри​ємств з іноземним капіталом в Україні недостатньо сприятли​ві для іноземного інвестора.
На території України створюються і діють наступні форми підприємств за участю іноземного інвестора:
· підприємства з іноземними інвестиціями;
· іноземні підприємства;
· філії або представництва іноземної юридичної особи;

· інші форми, не заборонені законами України. Підприємство з іноземною інвестицією - це підприємство

(організація) будь-якої організаційно-правової форми, створе​не відповідно до законодавства України, іноземна інвестиція
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якого в статутному фонді становить не менше 10%. Моментом набуття статусу підприємства з іноземними інвестиціями вва​жається день зарахування іноземної інвестиції на його баланс. Існує два варіанти зарахування іноземної інвестиції на ба​ланс підприємства з іноземними інвестиціями:
· зарахування іноземної інвестиції на баланс підприємства із створенням юридичної особи;

· зарахування іноземної інвестиції на баланс підприємства без створення юридичної особи.

Зарахування іноземної інвестиції на баланс підприємства із створенням юридичної особи передбачає створення підприєм​ства, яке повністю або частково належить іноземному інвес​тору. В цьому випадку підприємство базується на спільному капіталі суб'єкта господарської діяльності України та інозем​ного суб'єкта господарювання, на спільному управлінні та на спільному розподілі результатів і ризиків. Таке підприємство називається спільним підприємством. Спільне підприємство є юридичною особою і здійснює любу діяльність, яка не супе​речить законодавству України. Воно створюється за рішенням власників майна або уповноваженого ними органу. Якщо вла​сників два і більше, таким рішенням є установчий договір.
Діяльність спільного підприємства на території України здійснюється на основі установчих документів - установчого договору та статуту спільного підприємства. В установчих до​кументах визначаються власники, найменування підприємст​ва, його місцезнаходження, предмет і мета діяльності, органи управління, розмір і порядок створення статутного фонду, розмір долі засновників спільного підприємства, склад і поря​док внесення ними внесків, порядок розподілу прибутків, по​рядок внесення змін, ліквідації спільного підприємства і інші умови. Спільне підприємство вважається створеним і отримує права юридичної особи з дня його державної реєстрації в ор​ганах місцевого самоврядування за місцем знаходження спі​льного підприємства. Для державної реєстрації спільного під​приємства подаються лист-звернення; інформаційне повідом-

лення про внесення іноземної інвестиції; документ про сплату власником внеску в статутний фонд спільного підприємства (для іноземного суб'єкта господарювання - іноземної інвести​ції); документи, що підтверджують форму здійснення інозем​ної інвестиції (установчий договір, статут), документ про сплату реєстраційного збору. Якщо одним із засновників спі​льного підприємства є юридична особа, додатково подається нотаріально завірена копія свідоцтва про державну реєстрацію цієї юридичної особи в своїй країні.
Зарахування іноземної інвестиції на баланс підприємства без створення юридичної особи передбачає придбання майно​вих прав на підставі концесійних договорів та договорів (кон​трактів) про інвестиційну діяльність (виробничу кооперацію, спільне виробництво та інші види спільної інвестиційної дія​льності). Шляхом укладання концесійного договору інозем​ним інвесторам надаються права на проведення господарської діяльності, пов'язаної з використанням об'єктів, що перебу​вають у державній або комунальній власності і передаються у концесію; договорів (контрактів) про спільну інвестиційну ді​яльність - в сфері виробничої кооперації, спільного виробни​цтва тощо. Концесійні договори та договори про спільну інве​стиційну діяльність підлягають реєстрації в регіональних ор​ганах державної влади для забезпечення сторонам договору відповідних гарантій. Порядок державної реєстрації договору (контракту) про спільну інвестиційну діяльність регламенту​ється „Положенням про порядок державної реєстрації догово​рів (контрактів) про спільну інвестиційну діяльність за участю іноземного інвестора" (1997 p.). Документами, необхідними Для реєстрації договору (контракту) про спільну інвестиційну Діяльність за участю іноземного інвестора, є: лист-звернення пРо державну реєстрацію договору (контракту); інформаційна картка договору, оригінал і копія договору (контракту); засві​дчені копії установчих документів суб'єкта зовнішньоеконо​мічної діяльності України та свідоцтва про його державну ре​єстрацію як суб'єкта господарської діяльності; витяг із торго-
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вельного банківського або судового реєстру, що засвідчує ре_ єстрацію іноземної юридичної особи (нерезидента) в країні її місцезнаходження; дозвіл (ліцензія), якщо цього вимагає дія​льність, передбачена договором (контрактом); документи про оплату послуг за державну реєстрацію договору (контракту).
Законодавством України передбачені певні преференції для підприємств з іноземними інвестиціями:
· пільговий порядок сплати ввізного мита при ввезенні майна як іноземної інвестиції (крім товарів для реалізації або власного споживання) - ввізне мито не справляється, якщо майно зараховане на баланс підприємства як іноземна інвес​тиція;

· обмеження поширення режиму ліцензування і квотуван​ня експортної продукції, що випускається підприємством з іноземною інвестицією за умови її сертифікації як продукції власного виробництва відповідно до „Порядку визначення продукції власного виробництва підприємств з іноземними інвестиціями", затвердженого постановою Кабінету Міністрів України (1996 p.).
Підприємства з іноземними інвестиціями можуть здійсню​вати будь-які види діяльності, що відповідають меті, зазначе​ній у статуті підприємства, самостійно визначати умови реалі​зації продукції (робіт, послуг) тощо в рамках законодавства України, чинного на момент укладання договору. Законом може бути обмежено або заборонено діяльність підприємств з іноземними інвестиціями в окремих галузях національної еко​номіки або в межах окремих територій України, виходячи з інтересів національної безпеки України.
Охорона та здійснення прав інтелектуальної власності під​приємств з іноземними інвестиціями забезпечуються відпові​дно до законодавства України. Підприємства з іноземними інвестиціями самостійно приймають рішення про патентуван​ня (реєстрацію) за кордоном винаходів, промислових зразків, товарних знаків та інших об'єктів інтелектуальної власності, які їм належать, відповідно до законодавства України.
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Спори між іноземними інвесторами і державою з питань
ер)Кавного регулювання діяльності підприємств з іноземними
•    естиціями підлягають розгляду в судах України, якщо інше
визначено міжнародними договорами України. Усі інші спори підлягають розгляду в судах України або за домовлені​стю сторін - у третейських судах, у тому числі за кордоном.
Ліквідація та реорганізація підприємств з іноземними інве​стиціями відбувається відповідно до положень Господарсько​го кодексу України; порядок визнання підприємства з інозем​ними інвестиціями банкрутом - Закону України «Про банк​рутство».
Іноземним підприємством є унітарне або корпоративне підприємство, створене за законодавством України, що діє ви​ключно на основі власності іноземців або іноземних юридич​них осіб, або діюче підприємство, придбане повністю у влас​ність цих осіб. Іноземні підприємства не можуть створювати​ся в галузях, визначених законом, що мають стратегічне зна​чення для безпеки держави. Умови і порядок створення, вимо​ги до організації та діяльності іноземних підприємств визна​чаються Господарським кодексом України, законом про ре​жим іноземного інвестування, іншими законами.
Філіями або представництвами іноземної юридичної особи в Україні визнаються установи або особи, які представляють інтереси іноземного суб'єкта господарської діяльності в Укра​їні і мають на це належним чином оформлені відповідні пов​новаження. Діяльність філій, представництв та інших відо​кремлених підрозділів підприємств, утворених за законодав​ством інших держав, здійснюється на території України від​повідно до законодавства України. За юридичним статусом представництво іноземного суб'єкта господарювання в Украї​ні не є юридичною особою, воно тільки виступає від імені і за дорученням головної фірми іноземного суб'єкта господарю​вання.
Представництво іноземної фірми в Україні підлягає держа​чій реєстрації в Міністерстві економіки та з питань європей-
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ської інтеграції. Порядок реєстрації регламентовано Інструк​цією    про    порядок   реєстрації   представництв    іноземних суб'єктів господарської діяльності, затвердженої наказом Мі​ністерства зовнішньоекономічних зв'язків і торгівлі України (1996 p.). При реєстрації представництва головною фірмою подаються заява з проханням про реєстрацію представництва та виписка з торгового (банківського) реєстру головного орга​ну (контори) іноземного суб'єкта господарювання. В заяві вказується назва фірми; держава місцезнаходження головного органу фірми; адреса, номер телефону, факсу; місто, в якому відкривається представництво, майбутня адреса; філіали; кі​лькість іноземних громадян, які будуть працювати в предста​вництві; дата заснування та юридичний статус головної фір​ми; кількість працівників фірми; назва банка із зазначенням номера рахунку; сфера діяльності фірми; мета відкриття та сфера діяльності представництва; інформація щодо ділових зв'язків з українськими партнерами та перспектива розвитку співробітництва. Документи повинні бути нотаріально засвід​чені за місцем їх видачі, легалізовані в консульських устано​вах України, перекладені українською мовою і завірені печат​кою офіційного перекладача. Представництво вважається від​критим із дати реєстрації. Заявник отримує Свідоцтво про ре​єстрацію представництва, яке є підставою для реєстрації пас​портів і отримання віз іноземними співробітниками представ​ництва та дозволу на їх працевлаштування в Україні; відкрит​тя поточних рахунків у банках України; безмитного провезен-ня майна та устаткування, необхідних для функціонування представництва; реєстрації та отримання номерних знаків для транспорту, що є власністю представництва; реєстрації в ор​ганах державної податкової інспекції.
Діяльність представництва іноземного суб'єкта господарю​вання припиняється у разі винесення іноземним представни​ком рішення про це; припинення дії Угоди з іноземною дер​жавою, якщо представництво відкрито на підставі такої Уго​ди; невиконання іноземним суб'єктом господарювання або

елставництвом вимог законодавства України (у судовому
порядку)-
До інших форм підприємств з іноземними інвестиціями
носять придбання не забороненого законами України неру​хомого чи рухомого майна, включаючи будинки, квартири, приміщення, обладнання, транспортні засоби та інші об'єкти власності, шляхом прямого одержання майна та майнових комплексів або у вигляді акцій, облігацій та інших цінних па​перів; придбання самостійно чи за участю українських юри​дичних або фізичних осіб прав на користування землею та ви​користання природних ресурсів на території України; при​дбання інших майнових прав, господарська (підприємницька) діяльність на основі угод про розподіл продукції, та інші фор​ми, які не заборонені законами України.
5.2. Порядок створення та функціонування підприємств за участю українського капіталу за кордоном
В процесі глобалізації світового господарства українські суб'єкти зовнішньоекономічної діяльності потребують суттє​вого розширення поля своєї господарської діяльності, одним з головних напрямів якої є закордонні інвестиції. Головною ме​тою цього процесу є довготермінові вкладення капіталу в різні сфери та галузі за межами країни з метою отримання прибут​ку. Інвестиційна діяльність суб'єктів зовнішньоекономічної діяльності за межами України регулюється законодавством іноземної держави, на території якої ця діяльність здійснюєть​ся, відповідними міжнародними договорами України, а також законами України.
В Україні встановлено дозвільний порядок здійснення ре​зидентами України інвестицій за її межами, який полягає в обов'язковому отриманні індивідуальної ліцензії на здійснен​ня інвестиції за межами України. Видачу індивідуальних лі​цензій на здійснення майнових інвестицій здійснює Міністер-
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ство економіки та з питань євроінтеграції України, на інвесту​вання валютних цінностей - Національний банк України.
Експорт резидентами інвестицій за кордон здійснюється у двох формах:
· інвестування майнових цінностей;
· інвестування валютних цінностей.
Інвестування майнових цінностей за межами України має свої особливості, а саме:
· інвестування майнових цінностей можливе лише за умов створення юридичної особи;

· інвестиції за кордон не можуть здійснюватися у вигляді сировини, комплектуючих і запасних частин, товарів народно​го споживання, високоліквідних товарів та товарів, стосовно експорту яких передбачено ліцензування, квотування або спе​ціальний режим;

· оцінка майнових інвестицій здійснюється в іноземній конвертованій валюті на основі міжнародних ринкових цін;

· інвестовані за межами України майнові цінності трак​туються як експорт товарів, а відтак, виручка в іноземній валюті, одержана в результаті їх продажу, має підлягати за​рахуванню на рахунки резидентів в банках України у стро​ки, зазначені в контрактах, але не пізніше 90 (180) днів з моменту підписання акта або іншого документа, що засвід​чує продаж цінностей;

· резиденти, що отримали ліцензію на інвестування май​нових цінностей за межами України, зобов'язані здійснити декларування майнових цінностей шляхом подання до НБУ та Міністерства економіки і з питань євроінтеграції повідомлен​ня про фактично інвестовані майнові цінності;

· резиденти подають Державній податковій адміністрації та Міністерству економіки і з питань євроінтеграції України декларацію про всі одержані в результаті інвестування надхо​дження на їх користь в іноземній валюті.


Пои цьому контроль за ефективністю використання інвес-аного за межами України майна здійснює власник чи упо-оважений ним орган відповідно до законодавства України; нтроль за ефективністю використання державного майна, вестованого за межами України, здійснюється Фондом дер-авного майна або центральними органами державної вико​навчої влади чи іншими органами, уповноваженими здійсню​вати функції з управління державним майном.
Інвестування валютних цінностей за кордон являє собою господарську операцію, що передбачає придбання суб'єктами інвестицій основних фондів, нематеріальних активів, корпора​тивних прав, цінних паперів в обмін на валютні цінності з ме​тою отримання прибутку.
Не вважаються інвестиціями валютних цінностей:
· операції із перерахування коштів для утримання власних представництв (філій) за кордоном згідно з їх кошторисом ви​трат (за винятком придбання за кордоном нерухомого майна); оплата членських (вступних) внесків до іноземних (міжнарод​них) організацій та установ, включаючи оплату участі в між​народних системах транспорту, телекомунікацій і зв'язку то​що; оплата страхових та медичних послуг; відкриття рахунків в іноземних банках;

· створення та функціонування дипломатичних, консуль​ських, торговельних та інших офіційних представництв за ко​рдоном, які користуються імунітетом і дипломатичними при​вілеями.

Для інвестицій не можуть бути використані юридичними особами, а також фізичними особами - підприємцями бюдже​тні кошти та кошти у готівковій формі без дозволу органу, Уповноваженого розпоряджатися цими коштами.
Для одержання індивідуальної ліцензії на здійснення інвес​тицій за кордон резидент - юридична особа або фізична осо-ба-підприємець повинні подати пакет необхідних документів До відповідного територіального управління Національного банку України (НБУ) за місцем державної реєстрації. Зазначе-
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ний пакет документів територіальне управління НБУ подає для розгляду Департаменту валютного контролю та ліцензу​вання НБУ разом із супровідним листом і висновками спеціа​льних органів по боротьбі з організованою злочинністю. Наці​ональний банк України видає резиденту ліцензію у чотирьох примірниках. Перший примірник ліцензії залишається у влас​ника ліцензії, другий примірник надсилається до територіаль​ного управління НБУ, третій примірник - до уповноваженого банку, що обслуговуватиме інвестицію, четвертий - залиша​ється в Департаменті валютного контролю та ліцензування НБУ для обліку і контролю.
Усі доходи (прибутки), отримані від здійснення інвестицій за кордоном, підлягають перерахуванню в Україну, а також декларуванню. За такою умовою стає неможливим реінвесту-вання за кордоном доходів або прибутків, отриманих від інве​стиційної діяльності за межами України.
Національні особливості здійснення майнових інвестицій у договірній формі, складність процедури отримання індивідуа​льних ліцензій на здійснення інвестицій за кордоном особливо у вигляді валютних цінностей, жорсткий контроль державних органів, визначення на розсуд державних органів «доцільнос​ті» здійснення інвестицій, обмеження можливостей реінвесту-вання за кордоном отриманих від інвестиційної діяльності прибутків - всі ці та інші фактори впливають на обмежене ви​користання суб'єктами господарської діяльності України ле​гального порядку здійснення інвестицій за межами України. Тому для проведення капіталу за кордон використовують ті​ньові фінансові схеми. Ці причини стали важливою причиною відпливу за кордон значних обсягів фінансових ресурсів, які зосереджені на рахунках в іноземних банках. Цим процесам сприяє наявність та функціонування у світовому просторі оф-
шорних зон.
Офшорні зони - фінансові центри, які залучають іноземний капітал через надання спеціальних податкових та інших пільг іноземним компаніям. До офшорних зон відносяться Ірландія,

Гоеція, Люксембург, Мальта, Монако, о. Кіпр, Швейцарія та нші- Капітал, який функціонує у цих офшорних зонах на по​чатку XXі ст' становить понад 700 млрд. дол. Головними причинами такого буму є ліберальне податкове законодавство, низька ставка податку на прибуток; спрощення процедури ре​єстрації; можливість реєстрації нерезидентів; високий ступінь розвитку міжнародних телекомунікацій, транспортної мережі, банківських послуг; низька плата за реєстрацію фірми; відсут​ність валютних обмежень; митні пільги; спрощення фінансо​вої звітності; економічна (незмінність курсу національної ва​люти, лібералізація зовнішньоекономічної діяльності та ін.) і політична стабільність тощо. Все це приваблює в офшорні зо​ни іноземних інвесторів, чисельність яких складає декілька сотень тисяч. Найактивнішими з них є американські фірми, інвестиції яких в офшорних зонах складають десятки мільяр​дів доларів.
Найадекватнішою формою підприємств для здійснення офшорного бізнесу є корпорації. Створення корпорації та на​дання їй права на отримання прибутку дають змогу зменшити величину індивідуального податку на дохід (податок на при​бутки корпорацій є нижчими) і розширити способи його за​конного зниження.
Для заснування офшорної компанії потрібні статут підпри​ємства («меморандум про асоціацію») та засновницький дого​вір («стаття асоціації»). При заснуванні офшорної компанії важливо не порушувати наступні вимоги здійснення реєстра​ції: неприпустимість використання назв існуючих компаній, шен коронованих осіб та ін. На основі вищезазначених доку​ментів офшорній компанії видається сертифікат про інкорпо​рацію (реєстраційне свідоцтво), що надає право на здійснення Діяльності в даній офшорній зоні. З метою конфіденційності Д° засновницьких документів можуть вноситися імена повіре​них (номінальних власників).
Найпоширенішими видами офшорних корпорацій є інвес​тиційні та холдингові компанії, які можуть вкладати отримані
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кошти в акції інших компаній або в банки різних країн світу Таким чином інвестиційні та холдингові офшорні компанії дають змогу уникнути податків на передання спадщини і збі​льшення капіталу, знизити податки на прибуток від надання транспортних, консультаційних та інших послуг, а також по​слуг щодо володіння патентами, ліцензіями тощо.
Широко практикується організація офшорних банків, особ​ливо філіалів транснаціональних банків, що створює немож​ливі умови для здійснення депозитних операцій у країнах, де вони не оподатковуються, надання банківських кредитів за умови звільнення від сплати податків на відсотки, отримувані
за їх надання.
Значні пільги в офшорних зонах мають страхові та трастові
компанії.
5.3. Правове регулювання організації діяльності    < підприємств з іноземним капіталом
Організація та функціонування підприємств з іноземним капіталом на європейському континенті регламентуються:
· правовими нормами ЄС;
· правовими нормами ГАТТ/СОТ.
Основою регулювання питань    організації та функціону​вання підприємств з іноземним капіталом в рамках ЄС стано​вить Римський договір про заснування Європейського еконо​мічного  співтовариства  (розділ IV   «Капітал  та  платежі») (1957 р. зі змінами, внесеними наступними договорами), та вторинне законодавство про свободу руху капіталу та свободу ділового облаштування. Обмеження на рух капіталу між краі-нами-членами ЄС, а також між країнами-членами ЄС та тре​тіми країнами заборонені. Однак, це не перешкоджає застосу​ванню до третіх країн процедури декларування руху капіталів обмежень щодо руху капіталу; заходів запобігання поруш211' ню правових норм та забезпечення державного порядку і °є3' пеки.
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Зобов'язання України перед ЄС щодо організації і функці-ування підприємств з іноземним капіталом на її території °акріплені в Угоді про співпрацю. Згідно цієї Угоди:
· Україна надає дочірнім компаніям і філіалам суб'єктів господарювання Співтовариства режим, що є не менш сприя​тливими, ніж той, що надається українським суб'єктам госпо​дарювання на території ЄС;

· Сторони Угоди роблять все від них залежне, щоб уник​нути впровадження заходів чи дій, які створюють менш спри​ятливі умови для функціонування компаній - учасників дого​вору, ніж ті, що склалися на день підписання Угоди.
В рамках ГАТТ/СОТ угодами, що містять норми щодо орга​нізації і функціонування підприємств з іноземним капіталом, є Генеральна угода з тарифів і торгівлі (ГАТТ); Генеральна уго​да з торгівлі послугами (ГАТС); Угода про торговельні аспек​ти прав на інтелектуальну власність (ТРІПС).
ГАТТ дає змогу підприємствам країн-членів здійснювати захист національної промисловості лише за допомогою тари​фів і заборону кількісних обмежень. Відповідно до ГАТТ ко​жна країна повинна мати власний графік знижування тарифів, які заборонено в подальшому збільшувати; застосовувати їх на бездискримінаційній основі для всіх країн; не допускати дискримінації імпортних товарів щодо еквівалентних товарів, виготовлених національними підприємствами. До вимог, які є несумісними з вимогами ГАТТ, відносять вимоги про локалі​зацію (придбання чи використання підприємством товарів мі​сцевого виробництва або з місцевих джерел постачання); ви​моги про баланс торгівлі, обмеження імпорту сумою чи обся​гом експортованої продукції; вимоги про обмеження експор​ту, обмеження підприємства переліком конкретних товарів, їх °°сягом чи вартістю, або обсягом чи вартістю продукції міс​цевого виробництва тощо.
Генеральна угода з торгівлі послугами (ГАТС) містить но​рми щодо усунення з національних законодавств положень, дискримінаційних для іноземних надавачів послуг, і застосу-
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вання до них принципів найбільшого сприяння та національ​ного режиму.
Угода про торговельні аспекти прав на інтелектуальну вла​сність (ТРІПС) встановлює єдині стандарти щодо усунення дискримінації між національними та іноземними власниками з питань набуття, обсягу і підтримки прав на інтелектуальну власність.
Країни, що приєднуються до COT, регламентують доступ іноземних суб'єктів господарювання до власного ринку по​слуг через переговори. Вони складають Графік специфічних зобов'язань, в якому визначають зобов'язання щодо надання доступу іноземним суб'єктам господарювання до власного ринку послуг.
Контрольні запитання та завдання для самоперевірки знань:
1. Які форми підприємницької діяльності за участю інозе​много інвестора діють на території України?
2. Розкрийте сутність поняття „підприємство України з іноземною інвестицією"?
3. Які існують варіанти зарахування іноземної інвестиції на баланс підприємства?
4. Розкрийте  особливості організації та функціонування підприємств з іноземним капіталом в Україні.
5. Які існують умови та зміст операцій по створенню спі​льного підприємства на території України?
6. В чому сутність поняття „Ліцензування діяльності під​приємства з іноземною інвестицією"?
7. Які існують пільгові умови в Україні для створення під​приємств з іноземними інвестиціями?
8. Розкрийте сутність створення та діяльності іноземних підприємств на території України.
9. Яким чином створюють філії та представництва інозем​ної юридичної особи в Україні?

10. Охарактеризуйте порядок реєстрації представництва в
Україні головної іноземної фірми. 11 Які існують форми експорту резидентами інвестицій за
кордон?
12. В чому сутність інвестування за кордон майнових цін​ностей?
13. В чому сутність інвестування за кордон валютних цін​ностей?
14. Які фактори негативно впливають на здійснення під​приємствами України майнових інвестицій за кордон?
15. Охарактеризуйте правовий режим спільної інвестицій​ної діяльності за участю іноземного інвестора.
16. В чому полягає сутність створення та функціонування офшорних зон?
17. Охарактеризуйте особливості регулювання функціону​вання підприємств з іноземним капіталом в рамках ЄС.
18. Розкрийте суть взаємодії України та ЄС з питань органі​зації і функціонування підприємств з іноземним капіта​лом на їх територіях. Яким правовим актом регламенту​ється дане питання?
19. Що Ви знаєте про регулювання організації і функціону​вання підприємств з іноземним капіталом в рамках ГАТТ/СОТ?
20. Які існують перспективи подальшого розвитку діяльно​сті підприємств за участю іноземних інвестицій в Укра​їні?
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РОЗДІЛ 6
ОРГАНІЗАЦІЯ МІЖНАРОДНИХ ПЕРЕВЕЗЕНЬ
6.1. Характеристика видів транспорту,
що забезпечують міжнародні перевезення
Міжнародні перевезення - переміщення вантажів або па​сажирів за допомогою будь-якого виду транспорту з пункту відправлення до пункту призначення, які знаходяться на тери​торіях різних країн або на території іноземної країни.
Розвиток зовнішньоекономічних зв'язків, міжнародної тор​гівлі безпосередньо залежить від стану роботи транспорту, від того, яким чином транспорт, як надзвичайна важлива сфера суспільного виробництва, може забезпечити економічні зв'язки України з іншими країнами світу. Роль і місце транс​порту у забезпеченні зовнішньоекономічної діяльності зале​жить від місця України у світовому співробітництві, від наяв​ності постійно діючих міждержавних політичних, економіч​них, соціальних зв'язків, від можливостей використання нові​тніх досягнень науки і техніки для впровадження вдосконале​них транспортних засобів та раціональних технологій переве​зень.
Географічне розташування території України дає змогу на відміну від багатьох країн Європи розвивати транспортні зв'язки в усіх напрямах, використовуючи практично всі види транспорту. Транспортні системи з використанням залізнич​ного, автомобільного, водного, авіаційного транспорту мають розвинуту мережу магістральних сполучень, здатні забезпечи​ти внутрішні та транзитні перевезення пасажирів та вантажів, а також зовнішньоекономічні транспортні зв'язки України з іншими державами. Вихід до Чорного та Азовського морів, судноплавність Дніпра та Дунаю відкривають можливості для комплексного використання різних видів транспорту, ство​рюючи таким чином транспортні системи для прискореного т


Аективного забезпечення потреб країни в перевезеннях. умовах        ~ —"""'""•"' "<-"—«• ».M,„„,mm,„ ~
В нових економічних відносин визначаються сфери ра-онального використання кожного виду транспорту, форму​ються транспортні пріоритети.
Експортно-імпортні  транспорті  послуги  неоднозначні  за бсягами, залежать від виду транспорту, умов його викорис​тання та інших факторів. Обсяги експорту транспортних по​слуг з України щорічно постійно зростають, за 2000-2006 pp. виросли в 1,8 рази (табл. 6.1).
Таблиця 6.1
Обсяги експорту транспортних послуг з України
	Види транспорту
	Експорт транспортних послуг
	Відношення 2006/2000, %

	
	2000 р.
	2006 р.
	

	
	млн.дол. СІЛА
	% від
загального
обсягу
	млн.дол. США
	% від
загального
обсягу
	

	Залізничний
	328
	11,2
	860
	16,1
	262

	Морський
	434
	14,9
	806
	15,0
	186

	Авіаційний
	219
	7,5
	723
	13,5
	330

	Інші види транспорту
	186
	6,4
	465
	8,7
	250

	Трубопровідний
	1750
	60,0
	2501
	46,7
	143

	
	
	
	
	
	

	Усього
	2917
	100
	5355
	100
	184


Тенденції щодо зростання обсягів експорту транспортних послуг характерні для всіх видів транспорту, особливо для авіаційного - зростання в 3,3 рази та залізничного (в 2,6 рази видів транспорту). Зміни обсягів експорту транспортних по​слуг з України наведені на рис. 6.1.
Примітка: в офіційній статистиці відсутня інформація стосовно обсягів транс-°ртних послуг, наданих автомобільним транспортом в здійсненні експортно-портних операцій. Дані про роботу автомобільного транспорту (табл. 6.1. і 6.2) стково відображені в категорії „інші види транспорту".
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Рис. 6.1. Зміни  обсягів  експорту транспортних послуг з
України окремими видами транспорту Обсяги імпорту транспортних послуг в Україну також по​стійно зростають, за вказаний період виросли в 3,1  рази
(табл. 6.2).
Таблиця 6.2
Обсяги імпорту транспортних послуг в Україну
Імпорт транспортних послуг
2000 р.
І
2006 г
Види транспорту
Іллпн ПОЛ І      % ШД      ІМЛН.ДОЛ.
даЗ
Трубопровідний ІУсього
' ТпіАзагального    США ^-ш     І    обсягу    І

т нпенпії щодо зростання обсягів імпорту транспортних Гг характерні для всіх видів транспорту. Зміни обсягів рту транспортних послуг в Україну наведені на рис. 6.2.
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Рис. 6.2. Зміни   обсягів   імпорту  транспортних   послуг  в Україну окремими видами транспорту
Характерною особливістю змін обсягів експортно-імпортних транспортних послуг є те, що обсяги експорту транспортних послуг з України значно (в 7-12 разів) переви​щують обсяги імпорту транспортних послуг в Україну.
Розглянемо стисло умови та результати роботи окремих видів транспорту в забезпеченні експортно-імпортних опера​цій.
Міжнародні перевезення залізничним транспортом. В складних економічних умовах працівники залізничного транспорту здійснює магістральні перевезення між країнами, Регіонами держави, окремими підприємствами; забезпечують фанзитні   перевезення   через   територію   України.   Обсяги
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транспортних послуг у здійсненні експортно-імпортних опе​рацій залізничним транспортом щорічно зростають (табл. 6 1
6.2).
Для залізничного транспорту характерними є значна даль​ність і висока швидкість перевезень. Виступаючи як надійний партнер, задовольняє потреби відправників вантажів, забезпе​чує високу ефективність перевезень. Аналіз тенденцій у зрос​танні обсягів транспортних послуг свідчить, що за 2000-2006 pp. обсяг експорту послуг збільшився в 2,6 рази, обсяг імпорту послуг - в 2,8 рази. Залізничний транспорт займає провідне місце у забезпеченні надходжень: від експорту по​слуг - 11-16% від загального обсягу транспортних послуг, від імпорту - відповідно 43-47%.
Для  виконання  транспортних  операцій   використовують вдосконалену матеріально-технічну базу. Перевезення ванта​жу здійснюють в універсальних (криті напіввагони, платфор​ми, цистерни) та спеціалізованих вагонах, що пристосовані для перевезень відповідного виду вантажу (ізотермічні, цеме​нтовози, кислотні та ін.). Криті вагони використовуються для перевезень цінного вантажу, що важливо для його збереження та захисту від атмосферних опадів, напіввагони - для переве​зень масових навалочних вантажів та лісу, платформи - для довгомірних і громіздких вантажів; цистерни - для наливного вантажу. Впроваджуються заходи по покращенню рухомого складу залізничного транспорту, призначеного для перевезен​ня пасажирів.
Поряд із досягненнями існують труднощі та недоліки, які ускладнюють транспортний процес. До однієї із основних проблем, яка стримує зростаючого за обсягами та якістю по​питу на транспорті послуги, є старіння основних фондів, не​відповідність їх технічного рівня перспективним вимогам. Недостатніми темпами здійснюється поповнення залізничного транспорту електровозами, електропоїздами, дизель-поїздами, вантажними та пасажирськими вагонами. Відсутні пасажирсь​кі вагони міжнародного сполучення, які відповідали б євро"

енським стандартам за рівнем комфортабельності та санітар​них норм.
Незважаючи на труднощі та недоліки в роботі залізничного транспорту, продовжується реформування існуючої системи управління транспортом, впроваджується ефективна і гнучка система управління, яка охопила стрімку модернізацію, впро​вадження економічних методів стимулювання роботи праців​ників, економічні методи господарювання. Програмами роз​витку залізничного транспорту передбачено створення сучас​ної телекомунікаційної мережі та впровадження новітніх тех​нологій, реформування системи управління галуззю тощо.
Міжнародні перевезення автомобільним транспортом. Особливе місце серед різних видів транспорту займає автомо​більний. Він більш мобільний по своїй природі і менш зале​жить від зовнішніх факторів. До характерних ознак, позитив​них якостей автомобільного транспорту належить високий рі​вень його маневреності, рухомості, висока швидкість руху. Доставка вантажу здійснюється від складу вантажовідправни​ка до складу вантажоодержувача без проміжних переванта​жень.
Для організації перевезень пасажирів та вантажу викорис​товуються різноманітні транспортні засоби. До складу рухо​мого складу автомобільного транспорту для міжнародних пе​ревезень входять сідельні тягачі з напівпричепом, вантажні автомобілі з причепом. Напівпричепи європейського стандар​ту розраховані на перевезення 33 європакетів (1200x800 мм). Типи напівпричепів: тентові, термічні (без холодильної уста​новки), рефрижераторні (з холодильною установкою, t = -20°Q, спеціалізовані для перевезень негабаритних, надтяжких та ін​ших спеціальних вантажів, цистерни. Об'єм напівпричепів -від 82 до 106 м3, вантажопідйомність - від 20 до 24 т. Вантаж, який має довжину більше 6 метрів, наприклад, метал, ліс на​вантажується за допомогою крану через верх напівпричепа із зняттям тенту. Для розміщення в автомобілі інших вантажів використовують дерев'яні піддони. При перевезенні крихких
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вантажів, таких як електроніка, меблі, посуд, напівпричіп об​ладнують пневматичною підвіскою, яка забезпечує плавність руху і збереженість вантажу.
Кількість автомобілів в Україні щорічно зростає, що відпо​відає існуючому світовому досвіду збільшення загальної кіль​кості вантажних та легкових автомобілів. Прогнозні розраху​нки свідчать про те, що високі темпи зростання кількості ав​томобілів збережуться на майбутнє. В найбільш розвинутих країнах прогрес в автомобільному транспорті буде виражатися в якісному вдосконаленні транспортних засобів, досягненні високо екологічних та ефективних рішень, швидкій зміні мо​делей. Крім того, буде продовжуватися вдосконалення авто​шляхів, підвищення безпеки руху і т.д.
Значні зміни у системі управління роботою автомобільного транспорту були здійсненні в процесі впровадження ринкових відносин. У процесі приватизації і демонополізації транспор​тного процесу утворилася велика кількість приватних перевіз​ників і малих автотранспортних підприємств, які очолили не завжди кваліфіковано підготовлені для цих цілей керівники. Виникли певні труднощі у змінах методів управління транс​портним процесом. Виникла необхідність у налагодженні транспортних зв'язків національних виробників продукції з іноземними підприємствами, у формуванні нового складу ма​теріально-технічної бази транспорту, у вирішенні низки скла​дних кадрових, технологічних, організаційних, комерційних, економічних, соціальних, екологічних та інших проблем.
Досвід останніх років свідчить, що автомобільний транс​порт постійно збільшує обсяг перевезень пасажирів та ванта​жів на маршрутах міждержавного значення, що позитивно впливає на подальший розвиток міжнародних економічних зв'язків України.
Міжнародні перевезення морським транспортом.
Незважаючи на відносно незначні обсяги перевезень паса​жирів і вантажів морським транспортом, цей вид транспорту має певні переваги і можливості для більш ефективного вико-

тання. Морський транспорт є одним із найбільш дешевих,
екологічні навантаження на природні комплекси - най​менші- Для організації перевезень пасажирів і вантажів вико​ристовують природний водний шлях.
Забезпечуючи міжконтинентальні перевезення пасажирів і вантажів, морський транспорт здатний здійснювати переве​зення на далекі відстані, флот характеризується практично не​обмеженою провізною здатністю, на налагодження транспор​тних шляхів витрачаються незначні капітальні вкладення.
Транспортний флот є головним елементом матеріально-технічної бази морського транспорту. До його складу входять судна різних типів, розмірів і призначення.
Виділяють такі дві форми організації перевезень:
· лінійне (регулярне) судноплавство;
· трапове (нерегулярне) судноплавство.
Міжнародне лінійне судноплавство організовується морсь​кими перевізниками на стійких географічних напрямах між​народної торгівлі. Особливостями лінійного судноплавства є закріплення суден на даному напряму та регулярні заходи у порти заздалегідь визначеним розкладом. Основним докумен​том при оформленні перевезення вантажу в міжнародному лі​нійному судноплавстві є коносамент (bill of lading). Коноса​мент - це розписка, що підтверджує прийняття до перевезення вантажу; контрактом на перевезення вантажу; вантажним роз-поряджувальним документом.
Міжнародне трампове судноплавство характерне тим, що судна експлуатуються на нерегулярній основі. Вони не закрі​плюються за визначеними напрямами, а вільно переміщують​ся з однієї сфери фрахтового ринку в другу залежно від попи​ту на тоннаж, пропозицій товаровідправників та товароотри-мУвачів здійснити певний обсяг транспортної роботи. Трапо-вими (англ. Tramp) називаються судна, які здійснюють нере​гулярні рейси, без чіткого розкладу. Траповими суднами транспортують в основному масові вантажі: деревину, руду, Уплля, зерно, нафтопродукти та інші вантажі, що перево-
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зяться навалом чи наливом. Договір на перевезення вантажів траповими суднами укладається у вигляді чартеру (charter-party).
Аналіз тенденцій у зростанні обсягів транспортних послуг морським транспортом свідчить, що за 2000-2006 pp. обсяг експорту послуг збільшився в 1,9 рази (табл. 6.1), обсяг імпор​ту послуг - також в 1,9 рази (табл. 6.2). Варто зазначити, щ0 обсяг експорту послуг морським транспортом у 8-9 разів пе​ревищує обсяг імпорту послуг. У загальному обсязі транспор​тних послуг у експортно-імпортній сфері морський транспорт складає 12-15%.
Трансформація економіки України, впровадження привати​зації в цілому негативно вплинуло на стан та використання морського транспорту. Морське судноплавство тривалий час не використовувалося для формування сталих вантажних пе​ревезень між портами України та інших держав. Парк морсь​ких суден не поповнювався новими сучасними судами, морсь​кий транспорт в органах державного управління не розгляда​ється як надійна основа для розвитку міжконтинентальних транспортних зв'язків. Україна не входить до складу морських держав, що негативно впливає на розвиток зовнішньоекономі​чної діяльності.
Морський транспорт, як важлива галузь економічної діяль​ності, потребує ефективного державного управління, визна​чення напрямів сталого розвитку транспортного флоту, по​ртового господарства, впровадження економічних методів стимулювання діяльності державних транспортних підпри​ємств та підприємств інших форм власності через ліцензуван​ня їхньої діяльності та контролю за їх відповідністю, викорис​тання тарифної, податкової політики тощо.
Міжнародні перевезення авіаційним транспортом. Авіа​ційний транспорт має можливість налаштовувати і розвивати зв'язки практично з усіма державами. При міжнародних пере​везеннях можуть перевозитися пасажири, багаж, вантаж, по-

гта Авіаційні перевезення мають велике значення у міждер​жавному переміщенні людей.
Міжнародні авіаційні перевезення можуть бути комерцій​ними (здійснюватися цивільними повітряними суднами за плату) і некомерційними. Польоти на міжнародних повітря​них лініях за формою їх виконання можна класифікувати на регулярні та нерегулярні.
Регулярні польоти виконуються відповідно до угод про по​вітряне сполучення між державами заздалегідь опублікованим розкладом, у якому зазначається тип літака, маршрут польоту, проміжні пункти посадок, час вильоту і прильоту в кожний пункт маршруту, частота руху. Зміна цих умов може бути здійснена тільки при взаємній згоді держав, між якими нала​годжена система авіаційних перевезень.
Нерегулярні авіаційні перевезення виконуються на підставі спеціальних дозволів на разові польоти і класифікуються на додаткові, спеціальні і чартерні. Додаткові рейси - рейси, що виконують по тих авіалініях, що і регулярні, але за особливим розкладом. Додатковий рейс може бути виконано за умови, що комерційне перевезення не може бути здійснене регуляр​ними рейсами.
Спеціальні рейси виконуються за спеціальним завданням як за маршрутом регулярних рейсів, так і за особливим марш​рутом. Як правило, дозвіл на виконання спеціальних рейсів видається за дипломатичними каналами.
Чартерні рейси виконуються у відповідності зі спеціальним контрактом між перевізником і замовником. Нині нерегулярні перевезення складають близько 18% від загального обсягу міжнародних перевезень.
Аналіз тенденцій у змінах обсягів транспортних послуг авіаційним транспортом свідчить, що за 2000-2006 pp. обсяг експорту послуг збільшився в 3,3 рази (табл. 6.1), обсяг імпор​ту послуг - в 3,8 рази (табл. 6.2). У загальному обсязі транс-°ртних послуг у експортно-імпортній сфері авіаційний фанспорт складає 14-32%. Зростання обсягів транспортних
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послуг в експортно-імпортній сфері пояснюється значними перевагами авіаційного транспорту порівняно з іншими вида​ми транспорту. Велика швидкість перевезень пасажирів і д0_ ставки вантажу; велика дальність безпосадочного польоту більш короткі порівняно з іншими видами транспорту марш​рути прямування - всі ці та інші переваги авіаційного транс​порту стають привабливими для вітчизняних та іноземних учасників зовнішньоекономічної діяльності.
Розвиток авіаційного транспорту, як самостійної галузі, по​чався після проголошення незалежності України в результаті створення спільних підприємств. Одним із провідних авіапід-приємств є СП „Міжнародні авіалінії України". Період фор​мування авіаційного транспорту як галузі економіки почався із залучення іноземних літаків нових типів, в тому числі „Бо-їнг-737".
Діяльність авіаційного транспорту в значній мірі залежить від стану та використання його наземної бази - аеропортів.
Тривалий час зберігаються істотні диспропорції у розвитку аеропортів. Виробничі потужності аеропортів не забезпечують виконання зростаючих обсягів транспортної роботи, відста​ють, таким чином, від перевізної здатності парку літаків, що приводить до обмеження обсягів перевезень. Крім того, сис​тема обслуговування пасажирів в багатьох аеропортах не від​повідає міжнародним стандартам.
Незважаючи на складність у економічних перетвореннях, окремі аеропорти змогли перебудувати свої технологічні лінії; в аеровокзалах впровадити міжнародну технологію обслуго​вування пасажирів. До таких аеропортів належать Бориспіль​ський, Дніпропетровський, Запорізький, Одеський.
Оснащення авіапідприємств літаками нових типів, переоб​ладнання мережі цивільних аеропортів з дотриманням сучас​них вимог до обслуговування пасажиропотоків. Акціонування аеропортів здійснено із збереженням контрольного пакету ак​цій головного аеропорту, а також регіональних та обласних аеропортів у володінні держави. Акціонування проведено за

мови дотримання цілісної та технологічної єдності у функці​онуванні аеропортів, виконання вимог авіаційної безпеки. Впроваджені організаційно-економічні заходи забезпечили становлення авіаційного транспорту в нових ринкових, гостро-конкурентних умовах.
Трубопровідний транспорт - специфічний засіб транспор​тування нафти, газу, хімічних продуктів від місця їхнього по​ходження до ринків.
Трубопровідний транспорт (нафтопроводи, газопроводи та інші) володіє беззаперечними перевагами - прокладка трубо​проводів та перекачування нафтопродуктів у великих обсягах можливі усюди. При цьому забезпечується низька собівартість та повна герметизація транспортування; автоматизація опера​цій наливу, перекачування та зливу. Даний вид транспорту вимагає менших, порівняно з іншими видами транспорту, ка​пітальних вкладень і поточних витрат.
Використанню трубопровідного транспорту в Україні для здійснення зовнішньоекономічної діяльності приділяється по​стійна увага. Про це свідчать дані про обсяг експорту транс​портних послуг протягом 2000-2006 pp. Обсяги експортних послуг трубопровідним транспортом за вказаний період збі​льшилися в 1,4 рази і складають майже половину від загаль​ного обсягу експорту транспортних послуг з України (табл. 6.1).
Перспективи подальшого розвитку транспортної системи України та розвитку зовнішньоекономічних зв'язків пов'язані із формуванням міжнародних транспортних коридорів, які складаються із автодорожніх, залізничних, водних інфрастру​ктур, включаючи шляхи сполучення, прикордонні переходи, сервісні пункти, вантажні та пасажирські термінали, устатку​вання для управління транспортним процесом. Наявні транс​портні артерії України стануть, таким чином, частиною мере-*! міжнародних транспортних коридорів. Це забезпечить по​кращення міжрегіональних транспортних зв'язків, а також бу-
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де сприяти міжнародному транспортному сполученню з учас​тю України.
Розвиток комбінованих (змішаних) перевезень буде здійс​нюватися за рахунок створення:
· транспортного коридору Європа-Україна-Росія-Китай-Корея;

· транспортного коридору Берлін-Львів-Київ;

· транспортного коридору Трієст-Будапешт-Чоп-Львів;

· транспортного коридору Гельсінкі-Київ-Одеса-Димитров-град;

· транспортного коридору Варшава-Ковель-Київ-Москва;

· транспортного коридору Сімферополь-Харків-Москва-Санкт-Петербург-Гельсінкі.

Для забезпечення перевезень будуть задіяні автомобільний, залізничний, річковий, морський види транспорту; передбаче​но будівництво швидкісних шляхів сполучення, портів, по​кращення умов для судноплавства; створення системи кадро​вого, інформаційного та фінансового забезпечення.
Міжнародні транспортні коридори в межах України ство​рюють головні напрями для перевезення вантажів, сходяться у таких важливих транспортних вузлах, як Київський, Донець​кий, Львівський, Одеський. Чимало країн Європи почали про​понувати свої проекти, які передбачають розширення існую​чої мережі транспортних коридорів.
6.2. Умови та вимоги для здійснення міжнародних перевезень автомобільним транспортом
Структура та функції органів управління. Державне управління діяльністю підприємств автомобільного транспор​ту та регулювання процесами в галузі організації міжнарод​них перевезень пасажирів і вантажів здійснюється централь​ним виконавчим органом - Міністерством транспорту та зв'язку України (Мінтрансзв'язку).

]удінтрансзв'язку забезпечує проведення державної політи-
на транспорті при виконанні міжнародних перевезень. До
к    ду міністерства транспорту і зв'язку України входять
п ожавний департамент автомобільного транспорту (Украв-
тпанс) та Головна державна інспекція на автомобільному
нспорті (Головавтотрансінспекція).
Державний департамент автомобільного транспорту (Укр-тотранс) є урядовим органом державного управління з пи​тань регулювання діяльності автомобільного транспорту в сфері автотранспортного забезпечення зовнішньоекономічної діяльності. В рамках своїх повноважень Укравтотранс:
· бере участь в роботі міжурядових комісій і міжнародних організацій з питань автомобільних перевезень;
· готує проекти та забезпечує виконання міжнародних до​говорів з питань міжнародного автомобільного сполучення;
· формує маршрутну мережу регулярного міжнародного автобусного сполучення відповідно до положень міжнародних договорів про міжнародне автомобільне сполучення;
· погоджує з відповідними органами іноземних держав квоти дозволів на міжнародні автомобільні перевезення паса​жирів і вантажів;

· забезпечує організацію перевезень пасажирів і вантажів у міжнародному сполученні: вносить пропозиції щодо доціль​ності створення, реорганізації, ліквідації підприємств авто​транспорту; проводить конкурси та укладає договори на пере​везення пасажирів з авто перевізниками-переможцями конку​рсів і контролює їх виконання; організовує проведення серти​фікації дорожніх транспортних засобів та послуг автомобіль​ного транспорту;

· сприяє впровадженню у галузі автомобільного транспор​ту Досягнень науки і техніки, нових технологій та передового Досвіду, а також стандартів на рівні міжнародних вимог;
· сприяє зменшенню шкідливого впливу наслідків діяльно-ті автомобільного транспорту на навколишнє природне сере​довище тощо.
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Головна державна інспекція на автомобільному транспорті (Головавтотрансінспекція) є урядовим органом державного управління з питань контролю на автомобільному транспорті До основних завдань Головавтотрансінспекції у сфері регулю​вання автотранспортного забезпечення зовнішньоекономічної діяльності належать:
· участь у формуванні та реалізації державної політики щодо здійснення міжнародного співробітництва у сфері авто​мобільних перевезень;

· виконання дозвільно-реєстраційних та контрольно-наглядових функцій: здійснення державного контролю за до​держанням вітчизняними та іноземними автомобільними пе​ревізниками норм міжнародних конвенцій і договорів про міжнародне автомобільне сполучення; видача ліцензій та ко​нтроль за додержанням ліцензійних умов щодо надання по​слуг з перевезень пасажирів і вантажів автомобільним транс​портом;

· узагальнення практики застосування законодавства про автомобільний транспорт, розроблення пропозицій щодо його удосконалення; впровадження стандартизації та сертифікація послуг з перевезення пасажирів і вантажів автомобільним транспортом; розроблення норм і стандартів безпеки автомо​більних перевезень тощо.

Регіональними органами Головної державної інспекції на автомобільному транспорті в областях, Автономній Республі​ці Крим, містах Києві та Севастополі є територіальні структу​рні підрозділи Головавтотрансінспекції.
До складу основних завдань цих підрозділів входять:
•
здійснення державного нагляду за дотриманням правил
безпечного функціонування автомобільного транспорту:
участь у роботі державних комісій з прийняття в експлуатацію
транспортних засобів, об'єктів та споруд; внесення пропози​
цій щодо стандартизації та сертифікації послуг з перевезення
пасажирів і вантажів, удосконалення міжнародних автомобі​
льних перевезень, системи державного нагляду та контролю

дотриманням правил безпечного функціонування автомобі-ного транспорту загального користування;
· здійснення державного контролю за дотриманням вітчиз​няними та іноземними автоперевізниками норм міжнародних конвенцій і договорів про міжнародне автомобільне сполу​чення, національних нормативно-правових актів, стандартів і норм перевезення вантажів і пасажирів;

· забезпечення дотримання вимог законодавства у сфері лі​цензування на автомобільному транспорті: здійснення функ​цій з підготовки документів для видачі та анулювання ліцен​зій і ліцензійних карток до них та подання їх на розгляд Голов​автотрансінспекції; участь у контролі за додержанням вимог законодавства у сфері ліцензування.

В структурі Головавтотрансінспекції Міністерства транс​порту і зв'язку України функціонує постійно діючий дорадчо-колегіальний орган - Ліцензійна комісія. Ліцензійна комісія створена з метою здійснення Головавтотрансінспекцією та її територіальними органами процедури ліцензування господар​ської діяльності з надання послуг щодо перевезення пасажирів і вантажів автомобільним транспортом загального користу​вання, з надання послуг з перевезення пасажирів та їх багажу на таксі, а також з метою забезпечення умов щодо захисту ін​тересів споживачів транспортних послуг. До роботи Ліцензій​ної комісії залучаються фахівці Міністерства транспорту та зв'язку України, Міністерства внутрішніх справ України, Го​ловавтотрансінспекції, Державного департаменту автомобіль​ного транспорту, інших органів виконавчої влади та місцевого самоврядування, громадських організацій.
До складу основних завдань Ліцензійної комісії, крім того, входять:
•
розгляд матеріалів щодо підстав для анулювання ліцензій
На провадження господарської діяльності з надання послуг з
еревезення пасажирів і вантажів автомобільним транспортом Пального користування (крім надання послуг з перевезення асажирів та їхнього багажу на таксі) та ліцензій на прова-
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дження господарської діяльності з надання послуг з внутрі​шніх та міжнародних перевезень пасажирів та їхнього багажу на таксі;
· розгляд матеріалів щодо результатів перевірок додержан​ня суб'єктами господарювання ліцензійних умов, внесення пропозицій, спрямованих на усунення порушень цих умов;

· контроль за станом ліцензійної діяльності територіальних управлінь Головавтотрансінспекції - в Автономній Республіці Крим, областях, містах Києві та Севастополі;

Служба міжнародних автомобільних перевезень у пунктах пропуску через державний кордон та у пунктах видачі дозво​лів автомобільним перевізникам України здійснює контроль за дотриманням ними законодавства, контроль за виконанням міжнародних автомобільних перевезень. До складу вказаних функцій входять:
· контроль за виконанням перевізниками вимог міжнарод​них договорів України з питань міжнародних автомобільних перевезень;

· перевірка транспортно-експедиторської документації та ліцензій на здійснення міжнародних перевезень пасажирів і вантажів автомобільним транспортом;

· контроль технічного, санітарного та екологічного стану транспортних засобів, що впливає на безпеку руху, екологію та санітарні норми;

· перевірка вагових і габаритних параметрів транспортних засобів;

· контроль та оформлення дозвільних документів на між​народні перевезення пасажирів і вантажів автомобільним транспортом.

Умови для організації міжнародних перевезень. Організація міжнародних перевезень здійснюється при ви​конанні таких умов:
•
здійснення реєстрації транспортних засобів;


· здійснення допуску (ліцензування) до виконання міжна​родних перевезень;

· забезпечення сертифікації транспортних засобів;
· отримання дозволу на здійснення міжнародних переве​зень;

· виконання митних процедур;
· страхування відповідальності перевізника;
· дотримання умов праці та відпочинку екіпажів транспор​тних засобів;

· візова підтримка роботи водіїв.
Допуск (ліцензування) до виконання міжнародних переве​зень. Міжнародні перевезення відносять до специфічних видів зовнішньоекономічної діяльності, процес здійснення яких то​ркається як інтересів окремих суб'єктів, так і міждержавних інтересів держави. Ліцензуванню підлягають міжнародні пе​ревезення пасажирів, багажу та вантажу усіма видами транс​порту.
Процедура ліцензування на автомобільному транспорті по​лягає в наступному. Уповноваженим органом, який видає лі​цензії міжнародним автоперевізникам, визначено Державний департамент автомобільного транспорту (Укравтотранс). Для отримання ліцензії на здійснення міжнародних перевезень не​обхідно подати заяву. До заяви додають: копію свідоцтва про державну  реєстрацію  суб'єкта підприємницької діяльності; відомості про відповідність матеріально-технічної бази, необ​хідної для підтримання транспортних засобів у нормальному технічному  стані;  документи про проходження техоглядів транспортних засобів та проведення медоглядів водіїв; копія документу про спеціальну освіту працівника підприємства, відповідального за експлуатацію і технічний стан транспорт​них засобів і копія наказу щодо його призначення; список транспортних засобів із зазначенням типів, марок, моделей, Державних номерів, року випуску, номерів їх реєстрації; спи​сок водіїв, закріплених за автомобілями, копії їх прав і медич​них довідок; копії свідоцтв про реєстрацію власних транспор-
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тних засобів і копії тимчасових реєстраційних талонів, офор​млених в ДАІ на орендовані автомобілі; копії страхових по​лісів про страхування цивільної відповідальності власників транспортних засобів і полісів про страхування водіїв від нещасних випадків; копії документів, що підтверджують за​кінчення водіями спеціальних курсів міжнародних перевіз​ників.
Після того, як буде прийнято позитивне рішення, автопере-візнику-заявнику видається ліцензія та ліцензійні картки на кожен транспортний засіб, куди заносяться реєстраційні дані ліцензії. Ліцензія видається строком на 5 років.
Перевізник - суб'єкт господарювання, який здійснює між​народні перевезення, повинен дотримуватися ліцензійних умов, що передбачають кваліфікаційні, організаційні, техно​логічні та інші вимоги для провадження такої діяльності. В ліцензійних умовах визначено види перевезень, що здійсню​ються в межах визначеного виду діяльності (наприклад, на​дання послуг з міжнародних перевезень пасажирів або надан​ня послуг з міжнародних перевезень вантажів). Такий поділ має значення для формулювання дозволеного ліцензією виду діяльності.
Кваліфікаційні вимоги щодо осіб, які керують транспорт​ними засобами, містять вимоги щодо віку, рівня кваліфікації, стану здоров'я тощо. Для водіїв, зайнятих в міжнародних пе​ревезеннях вантажів, установлено такий мінімальний вік: для водіїв транспортних засобів, дозволена максимальна вага яких не перевищує 7,5 т, - не молодше 18 років; для водіїв інших транспортних засобів - не молодше 21 року за умови, що ці особи мають посвідчення про професійну придатність, яке підтверджує закінчення ними спеціальних курсів підготовки водіїв транспортних засобів, призначених для міжнародного перевезення вантажів.
Водій, зайнятий перевезенням пасажирів, має бути не мо​лодшим 21 року зі стажем роботи не менше одного року як водія транспортного засобу, повинен мати посвідчення про

офесійну придатність, яке підтверджує, що він закінчив ку-
г, пілготовки водіїв транспортних засобів,
пси іі*д
.      .
г.
Технічні та інші вимоги щодо стану автомобільних транс-
птних засобів визначають документи, що встановлюють но-яким повинен відповідати транспортний засіб. Так, здій-нення господарської діяльності з надання послуг з переве-ення пасажирів і вантажів автомобільним транспортом зага​льного користування передбачає наявність документів, що за​свідчують проходження реєстрації транспортного засобу в по-пядку, встановленому законодавством, відповідність техніч​ного стану нормативам, визначеним національними та міжна​родними нормативними актами.
Транспортні засоби, що здійснюють міжнародні перевезен​ня небезпечних вантажів, додатково мають відповідати вимо​гам, передбаченим Європейською угодою про міжнародне до​рожнє перевезення небезпечних вантажів (ДОПНВ).
Сертифікація транспортних засобів. Транспортні засоби повинні відповідати вимогам безпеки, охорони праці та еколо​гії, державним стандартам, мати відповідний сертифікат.
Дозвіл на здійснення міжнародних перевезень. До міжнаро​дних перевезень пасажирів та вантажів допускаються резиде​нти України, які мають досвід роботи на внутрішніх переве​зеннях на договірних умовах не менше, ніж три роки. При ви​конанні міжнародних перевезень резиденти України повинні мати дозволи іноземних країн, по території яких буде здійс​нюватися перевезення; ліцензійну картку на транспортний за​сіб; свідоцтво про реєстрацію транспортного засобу; сертифі​кат відповідності щодо безпеки руху, екологічної безпеки та енергозбереження вимогам країн, по території яких буде здій​снюватися перевезення; дозвіл щодо узгодження умов та ре​жимів перевезення в разі перевищення вагових або габарит​них обмежень (у випадку перевезення вантажів) та список па​сажирів при регулярних та маятникових їх перевезеннях.
При виконанні міжнародних перевезень нерезиденти Укра-1Ни повинні мати дозвіл України; свідоцтво про реєстрацію
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транспортного засобу; сертифікат відповідності транспортно​го засобу вимогам законодавства України щодо безпеки руху екологічної безпеки та енергозбереження; дозвіл щодо узго​дження умов та режимів перевезення в разі перевищення ва​гових або габаритних обмежень (у випадку перевезення ван​тажу) та список пасажирів і білетно-облікову документацію для нерегулярних та маятникових перевезень пасажирів.
Резиденти України, які здійснюють міжнародні перевезен​ня пасажирів чи вантажів, та фахівці, призначені ними відпо​відальними за організацію та безпеку перевезень, повинні ма​ти документ, що засвідчує їх кваліфікацію. Вимоги до профе​сійної кваліфікації передбачають володіння достатніми знан​нями в сфері комерційного і фінансового управління підпри​ємством; технічних стандартів і операцій; безпеки дорожнього руху; доступу до ринків; торговельного, соціального, трудово​го, цивільного і податкового законодавства. Резиденти Украї​ни, які здійснюють міжнародні перевезення пасажирів чи ван​тажів, повинні мати передбачену законодавством документа​цію та забезпечувати всі види обов'язкового страхування.
Митні процедури передбачають митний контроль та митне оформлення вантажів і транспортних засобів, що переміщу​ються через митний кордон України, а також справляння по​датків і зборів. Митні процедури мають уніфікований харак​тер і не залежать від країни-реєстрації або країни-власника транспортного засобу, країни, з якої прибув цей транспортний засіб, або країни, куди він прямує.
Здійснення митного контролю відбувається з метою пере​вірки відповідності наявних даних про вантаж та транспортні засоби відомостям, зазначеним у поданих документах, та пе​ревірки законності їх переміщення через митний кордон. Ми​тному контролю та митному оформленню підлягають будь-які засоби автомобільного транспорту, що використовуються для перевезення пасажирів і вантажів через митний кордон Украї​ни. Митний контроль здійснюється на спеціально облаштова-ній території (в зоні митного контролю) і завершується мит-

ним оформленням. Митний контроль і митне оформлення ав​томобільних транспортних засобів і вантажів здійснюється у оазі ввезення на митну територію України - після проведення прикордонного контролю; у разі вивезення за межі митної те​риторії України - до початку прикордонного контролю.
Страхування відповідальності перевізника. Міжнародні перевезення пов'язані з різного роду ризиками, що поділяють​ся на дві групи: залежні та не залежні від діяльності суб'єкта, що здійснює міжнародні перевезення. На першу групу ризиків суб'єкт, що здійснює міжнародні перевезення, може впливати, на Другу групу - ні. Метод, який може бути спрямований на зменшення можливих збитків, викликаних цими ризиками, є страхування міжнародних перевезень.
Страхування - вид цивільно-правових відносин щодо за​хисту майнових інтересів громадян та юридичних осіб у разі настання певних подій (страхових випадків), визначених до​говором страхування або чинним законодавством, за рахунок грошових фондів, що формуються шляхом сплати громадяна​ми та юридичними особами страхових платежів (страхових внесків, страхових премій) та доходів від розміщення коштів цих фондів. Страхування міжнародних перевезень може про​водитися добровільно на основі договору між страхувальни​ком і страховиком, а також в обов'язковому порядку згідно з законами України та міжнародними нормами права. В сфері міжнародних перевезень виділяють три види страхування:
· особисте страхування;
· майнове страхування;
· страхування відповідальності.
Об'єктами особистого страхування є майнові інтереси, пов'язані з життям, здоров'ям, працездатністю страхувальни​ка або застрахованої особи. Добровільними видами страху​вання в цій сфері є страхування від нещасних випадків; стра​хування життя; обов'язковим - особисте страхування від не​щасних випадків на транспорті.
218

219
Об'єктом майнового страхування є майнові інтереси пов'язані з володінням, користуванням і розпорядженням майном. Серед майнових видів страхування в сфері міжнаро​дних перевезень часто застосовують такі види добровільного страхування: страхування вантажів та багажу; страхування наземного транспорту; страхування від вогневих ризиків та ризиків стихійних явищ тощо.
Об'єктом страхування відповідальності в сфері міжнарод​них перевезень є майнові інтереси, пов'язані з відшкодуван​ням страхувальником заподіяної шкоди особі або її майну, а також шкоди, заподіяної юридичній особі. До цього виду страхування відносять такі види добровільного страхування як страхування відповідальності перед третіми особами (сис​тема «Зелена картка»); страхування цивільної відповідальнос​ті власників наземного транспорту (включаючи відповідаль​ність перевізника); страхування відповідальності суб'єктів пе​ревезення небезпечних вантажів на випадок настання негати​вних наслідків при таких перевезеннях; страхування відпові​дальності суб'єктів туристичної діяльності за шкоду, заподія​ну життю чи здоров'ю туриста або його майну тощо.
Дотримання умов праці та відпочинку екіпажів транспо​ртних засобів передбачає виконання правових норм щодо тривалості керування, перерви, тривалості відпочинку членів екіпажу та роботи контрольних пристроїв при здійсненні ке​рування транспортним засобом. Тривалість керування транс​портним засобом водіями, наприклад, не повинна перевищу​вати дев'яти годин, загальна тривалість керування упродовж будь-яких двох тижнів не може перевищувати дев'яносто годин.
Автотранспортне підприємство повинно організовувати міжнародні автомобільні перевезення так, щоб членами екі​пажу було забезпечено виконання правових норм роботи водіїв транспортних засобів. Необхідно контролювати час керування автомобілем, години роботи і час відпочинку во​діїв, використовуючи для цього особисті контрольні книжки
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водіїв. У разі виявлення порушень, вони мають бути негай​но усунені.
Візова підтримка роботи водіїв. Українські перевізники, що здійснюють рейси на міжнародних маршрутах, знаходять​ся не в однаково рівних умовах порівняно із перевізниками інших країн. Відмінність в умовах роботи проявляється в умо​вах оформлення митних процедур (вони значно спрощені по​рівняно із національними); в організації виконання транспор​тно-експедиторських операцій; у використанні технічно вдос​коналених автомобілів при роботі їх на автомагістралях, на дорогах з відмінним, якісним покриттям тощо.
Для покращення організації міжнародних вантажних пере​везень необхідно вирішити комплекс науково обґрунтованих, економічних, техніко-технологічних завдань. Серед них:
· у сфері організації перевезень - вирішення питань щодо надання перевізникам України потрібної кількості дозвільних документів на паритетних засадах, впровадження спрощеної процедури отримання українськими водіями шенгенських віз на довгостроковий термін; впровадження заходів щодо проти​дії експансії іноземних перевізників на українському ринку транспортних послуг; реформування добровільних об'єднань міжнародних перевізників України з метою їх адаптації до но​вих умов роботи автомобільного транспорту після вступу України до COT тощо;

· у сфері економічної роботи - створення для національних міжнародних перевізників всіх категорій і форм власності рів​них умов щодо оподаткування доходів; розробка перевізника​ми раціональних транзитних маршрутів із міжнародних пере​везень; нормування перевізником прямих витрат, пов'язаних 13 забезпеченням міжнародних рейсів; вибір перевізником економічно обґрунтованої системи гарантованої доставки ван​тажів до митниці призначення; державне сприяння ввезенню •з-за кордону колісних транспортних засобів, які відповідають Рівню екологічної безпеки ЄВРО-3 та ЄВРО-4 тощо;
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у сфері техніко-технологічного забезпечення транспорт​
ного процесу - відновлення постійної роботи контрейлерних
потягів на польському напрямку; організація та провадження
нових контрейлерних маршрутів до Угорщини та Словаччини
а також до Азербайджану та Казахстану; вибір перевізником
раціональних типів колісних транспортних засобів, що відпо​
відають вимогам до перевезень конкретних типів вантажів
тощо.
6.3. Надання транспортно-експедиторських послуг
Транспортно-експедиторська послуга - робота, що без​посередньо пов'язана з організацією та забезпеченням переве​зень експортного, імпортного, транзитного або іншого ванта​жу за договором транспортного експедитування.
Транспортно-експедиторські послуги надаються клієнту при експорті з України, при імпорті в Україну, при транзиті територією України чи інших держав, для забезпечення внут​рішніх перевезень територією України відповідно до вимог міжнародних джерел права, законодавства України та держав, територією яких транспортуються вантажі.
До транспортно-експедиторських послуг належить надання допоміжних та супутніх послуг такого змісту:
· забезпечення оптимального транспортного обслугову​вання та організація перевезення вантажів різними видами транспорту - підготовка та надання підготовленого транспор​ту та додаткового обладнання в порти, на залізничні станції, склади, термінали або інші об'єкти для своєчасного відправ​лення вантажів;

· забезпечення оптимізації руху матеріальних потоків від вантажовідправника до вантажоодержувача - приймання, на​копичення, подрібнення, доробка, сортування, складування, зберігання, перевезення вантажів; організація експертизи ван​тажів; страхування вантажів та своєї відповідальності; облік надходження та відправлення вантажів з портів, залізничних


танцій, складів, терміналів або інших об'єктів; забезпечення аходів з відправлення вантажів, що надійшли в некондицій​ному стані, з браком, у пошкодженій, неміцній, нестандартній упаковці або такій, що не відповідає вимогам перевізників; організація охорони вантажів під час їх перевезення, перевал​ки та зберігання;
· оформлення документів та організація роботи відповідно по митних, карантинних та санітарних вимог; оформлення то​варно-транспортної документації та її розсилання за належні​стю; надання замовлення на відправлення вантажів;
· здійснення розрахунків з портами, транспортними орга​нізаціями за перевезення, перевалку, зберігання вантажів;
•
надання інших транспортно-експедиторських послуг.
Транспортно-експедиторські    послуги    характеризуються
обов'язковою участю основних учасників та третіх осіб. До основних належать три учасники: вантажовідправник; ванта​жоодержувач; експедитор. Експедитором може бути як рези​дент, так і нерезидент України. Він взаємодіє лише із замов​ником послуг - клієнтом. Третіми можуть бути особи, що ви​конують роботи (надають послуги), пов'язані з міжнародними перевезеннями вантажів: перевізники; транспортні агенти, працівники портів та залізничних станцій, митні брокери, ми​тні перевізники, страховики і т.д.
Розглядаючи транспортно-експедиторські послуги в зовні​шньоекономічній сфері, слід враховувати територіальне роз​ташування відносно державного кордону України всіх учас​ників транспортного експедитування (суб'єктів зовнішньо​економічної діяльності). При імпортній схемі (здійснюється імпорт товарів в Україну) - вантажовідправник (замовник) перебуває за межами митної території України, вантажоодер​жувач - на митній території України; при експортній схемі (здійснюється експорт товарів з України) - вантажовідправ​ник (замовник) розташований на території України, а ванта​жоодержувач - за її межами. Територіальне розташування Учасників транспортно-експедиторської діяльності (резидентів
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або нерезидентів) впливає на застосування тієї або іншої схе​ми організації транспортно-експедиторського процесу.
Залежно від того, чи є вантаж імпортованим чи експорто​ваним, розрізняють дві основні групи транспортно-експе​диторських послуг:
· транспортно-експедиторські послуги під час супрово​дження імпортованого вантажу;

· транспортно-експедиторські послуги під час супрово​дження експортованого вантажу.

Транспортно-експедиторські послуги під час супрово​дження імпортованого вантажу. Вантажоодержувачем в цій схемі буде резидент України, вантажовідправником - нерези​дент, а експедитором - як резидент, так і нерезидент України. Таким чином, можливими схемами організації транспортно-експедиторських послуг під час супроводження імпортовано​го вантажу можуть бути:
· вантажовідправник-нерезидент замовляє послуги експе-дитору-нерезиденту, який забезпечує доставку вантажу до пункту на державному кордоні;

· вантажовідправник-нерезидент замовляє послуги експе-дитору-резиденту із залученням перевізника-резидента;

· вантажоодержувач-резидент замовляє експедитору-нерезиденту здійснення доставки вантажів. При цьому експе-

**■    дитор-нерезидент самостійно перевозить вантаж як перевіз​ник;
•
вантажоодержувач-резидент замовляє послуги експеди-
тору-резиденту, який наймає перевізника-нерезидента для до​
ставки вантажу від вантажовідправника
Транспортно-експедиторські послуги під час супрово​дження експортованого вантажу. Вантажоодержувачем в даній схемі буде нерезидент, вантажовідправником - рези​дент, експедитором може бути як резидент, так і нерезидент України. Таким чином, можливими схемами організації транспортно-експедиторських послуг під час супроводження імпортованого вантажу можуть бути:

•
вантажовідправник-резидент замовляє послуги експеди-
ру.резиденту, який для виконання перевезення наймає пере​
візника резидента;
· вантажовідправник-резидент замовляє експедитору-нерезиденту здійснення доставки вантажів;

· вантажоодержувач-нерезидент замовляє послуги експе-дитору-рєзиденту, який наймає перевізника-нерезидента;
· вантажоодержувач-нерезидент замовляє послуги експе-дитору-нерезиденту, який наймає перевізника-резидента.
В усіх вищезазначених випадках учасники транспортно-експедиторського обслуговування дають послуги на підставі договору доручення. Особливістю надання транспортно-експедиторських послуг є те, що вони надаються як на тери​торії України, так і за її межами.
На території України надання транспортно-експедиторсь​ких послуг регламентується національними нормами права; вартість послуг оподатковується за ставкою 20 % як надання транспортно-експедиторських послуг на території України.
За межами території України надання транспортно-експедиторських послуг регламентується міжнародними та національними нормами права держав, на території яких здій​снюється транспортно-експедиторське обслуговування. В та​кому випадку в Україні вартість таких послуг не оподаткову​ється.
6.4. Види договорів в сфері міжнародних автомобільних перевезень
В сфері міжнародних автомобільних перевезень застосову​ють такі групи договорів:
· договори міжнародного автомобільного перевезення па​сажирів і багажу;

· договори міжнародного автомобільного перевезення ван​тажів;
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•
договори щодо допоміжних операцій, пов'язаних з між​
народним автомобільним перевезенням пасажирів і вантажів.
Договір міжнародного автомобільного перевезення па​сажирів і багажу - це договір, за яким одна сторона зо​бов'язується перед другою стороною забезпечити перевезення пасажирів і багажу з пункту відправлення до пункту призна​чення, які знаходяться в різних країнах.
Перевезення пасажирів автомобільним транспортом здійс​нюється на підставі одного з таких видів договорів міжнарод​ного автомобільного перевезення пасажирів і багажу:
· зовнішньоекономічний договір про сумісну діяльність, пов'язану з міжнародним регулярним перевезенням пасажи​рів;

· договір про міжнародні нерегулярні і маятникові автомо​більні перевезення пасажирів;

· договір про сумісну діяльність, пов'язану з обслугову​ванням пасажирів.

Зовнішньоекономічний договір про сумісну діяльність, пов'я​зану з міжнародним регулярним перевезенням пасажирів - це договір, за яким сторони договору зобов'язуються сумісно ді​яти з метою здійснення міжнародних регулярних перевезень пасажирів протягом певного терміну автобусами за чітко ви​значеною кількістю годин. Сторонами договору виступають резиденти та нерезиденти країни.
Договором про сумісну діяльність, пов'язану з міжнарод​ним регулярним перевезенням пасажирів, передбачається здійснення перевезень пасажирів на маршрутах автобусами відповідної приналежності, кількості, марки; визначення та​рифів на міжнародні регулярні перевезення пасажирів на від​повідних маршрутах; терміну відкриття маршрутів та період виконання пробних рейсів. Договором встановлюються умови здійснення міжнародних регулярних перевезень пасажирів; забезпечення своєчасного відправлення (прибуття) автобусів з автовокзалів або автостанцій згідно з узгодженим маршрутом руху; виконання розкладу руху автобусів; продажу квитків,

нізації перевезення, технічного обслуговування рухомого
ялу інформаційного та рекламного забезпечення тощо. В
С.    му'умови цього договору повинні відповідати умовам зо-
нішньоекономічного договору (контракту) та укладатись у письмовій формі.
Поговір про міжнародні нерегулярні і маятникові автомо​більні перевезення пасажирів - це будь-який договір, за яким перевізник надає замовнику послуги з метою здійснення між​народних нерегулярних і маятникових перевезень пасажирів протягом певного періоду часу автобусами за чітко визначе​ною кількістю годин. Сторонами договору про міжнародні нерегулярні і маятникові автомобільні перевезення пасажирів є міжнародний автомобільний перевізник пасажирів і замов​ник.
До обов'язків замовника належать оформлення замовлення на міжнародні нерегулярні і маятникові перевезення пасажи​рів; складання до початку перевезення списку пасажирів; ознайомлення пасажирів з умовами одержання транспортних послуг, завчасне їх повідомлення про час та місце подачі ав​тобуса і інформування про можливі додаткові послуги; пред​ставлення керівнику групи пасажирів списку пасажирів, а та​кож схеми маршруту та розклад руху і забезпечення їх вико​нання; проведення інструктажу керівників груп пасажирів з питань безпеки руху, а пасажирів - щодо правил поведінки і техніки безпеки. Замовник сприяє перевізнику в здійсненні контролю за роботою автобусів; забезпечує відпочинок та ха​рчування водіїв.
До обов'язків перевізника належать складання схеми мар-щРУту і розкладу руху; забезпечення своєчасної подачі авто-
Усів в обумовлені час та місце згідно із замовленням; забез​печення належного технічного, санітарного стану автобусів та
ідповідної візуальної інформації; забезпечення водіїв схема-
и МаРшрутів та розкладами руху. Договір про сумісну діяльність, пов'язану з обслуговуван-
Ям пасажирів - це договір, за яким сторони договору зо-
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бов'язуються сумісно діяти з метою забезпечення обслугову​вання пасажирів автомобільним транспортом на автостанціях Сторонами договору про сумісну діяльність, пов'язану з об​слуговуванням пасажирів, є перевізник та керівник автостан​ції.
До обов'язків перевізника належать забезпечення подачі автобусів в належному технічному та санітарному стані ддя посадки пасажирів на автостанції, рух автобусів згідно з за​твердженим розкладом руху, а також прибуття автобусів від​повідно до розкладу руху на проміжні та кінцеві автостанції; забезпечення виконання водіями автобусів вказівок диспетче​ра автостанції з питань організації перевезення пасажирів та багажу і безпеки руху тощо.
До обов'язків керівника автостанції належать організація належного приймання та відправлення пасажирів; організація продажу квитків населенню; забезпечення диспетчерського управління і регулювання руху автобусів; провадження екіпі​рування та утримування в належному санітарному стані авто​бусів, дотримування визначеного режиму роботи установ, роз​ташованих на території автостанції; організація побутового обслуговування пасажирів і водіїв.
Договір міжнародного автотранспортного перевезення вантажів - це договір автотранспортного перевезення ванта​жів за винагороду за допомогою автомобільних транспортних засобів, коли місце навантаження та місце доставки вантажу, зазначені в контракті, знаходяться на території двох різних країн. За договором перевезення вантажу одна сторона (пере​візник) зобов'язується доставити довірений їй другою сторо​ною (відправником) вантаж до пункту призначення та видати його особі, яка має право на одержання вантажу (одержуваче​ві), а відправник зобов'язується сплатити за перевезення ван​тажу встановлену плату. Сторонами договору міжнародного автотранспортного перевезення вантажів є замовник і міжна​родний автомобільний перевізник. Замовником можуть бути відправник або одержувач вантажу. Як відправник, так і

жувач Можуть бути резидентами або нерезидентами краї-перевізника. Договір укладається на користь третьої сторо-одержувача вантажу, який знаходиться на території іно-емної держави. Таким чином, договір міжнародного автотра​нспортного перевезення вантажу має відповідати умовам зов​нішньоекономічного договору (контракту) та укладатися у письмовій формі. Договором визначається термін дії договору та умови перевезень, вартість перевезень і порядок розрахун​ків порядок визначення раціональних маршрутів, права та обов'язки замовника та перевізника. Договором регламенту​ються режим роботи щодо видачі та прийманню вантажу, за​безпечення охорони та збереження вантажу, виконання пере​вантажувальних робіт тощо. Якщо надаються транспортні по​слуги різної якості та видів, ціна встановлюється окремо за кожну одиницю послуги, а окремим пунктом договору зазна​чається його загальна вартість. Можуть бути передбачені над​бавки, знижки і штраф.
До обов'язків відправника вантажу входить підготовка ван​тажу для перевезення до прибуття автомобіля під наванта​ження, тарування, пломбування, маркування, групування за вантажоодержувачами, а також своєчасне оформлення доку​ментів на перевезення вантажу; утримання під'їзних шляхів До пунктів навантаження та розвантаження у стані, які б від​повідали нормам охорони праці і техніки безпеки; забезпечен​ня потрібними для навантаження (розвантаження) обладнан​ням та допоміжними матеріалами; інформаційне забезпечення в пунктах виконання перевантажувальних робіт водіїв та ін​ших учасників транспортного процесу.
До обов'язків перевізника входять визначення типу та кі​лькості автомобілів, потрібних для міжнародного переве-ення вантажу; забезпечення своєчасного подання автотран-портного засобу до пунктів навантаження згідно з узго-НИм сторонами графіком; рухомий склад має бути при-тним для перевезення конкретного вантажу; забезпечення Рони та збереження вантажу з моменту його прийняття
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для перевезення до моменту видачі в пункті призначення одержувачу вантажу.
Сторони можуть передбачити в договорі автотранспортно​го перевезення додаткові умови, до яких належать страхуван​ня; визначення норм навантаження (розвантаження); порядок сплати податків, митних зборів, різного роду захисні застере​ження тощо. У договорах міжнародного автотранспортного перевезення вантажу залежно від виду вантажу відображають особливості перевезення короткострокових, небезпечних швидкопсувних та інших вантажів.
Договори щодо допоміжних операцій, пов'язаних з між​народним автомобільним перевезенням пасажирів і ван​тажів
До договорів, які сприяють здійсненню міжнародних авто​мобільних перевезень пасажирів і вантажів, належать наступні групи договорів:
· договір транспортного експедитування;

· договори страхування.

Договір транспортного експедитування — матеріально оформлена угода, за якою одна сторона (експедитор) зо​бов'язується за плату та за рахунок другої сторони (клієнта) виконати або організувати виконання визначених договором послуг, пов'язаних з міжнародним автотранспортним переве​зенням вантажів. Експедитор - суб'єкт зовнішньоекономічної діяльності, який за дорученням клієнта та за його рахунок ви​конує або організовує виконання транспортно-експедитор​ських послуг, визначених договором транспортного експеди​рування. Клієнт - споживач послуг експедитора - суб'єкт зо​внішньоекономічної діяльності, який за договором транспор​тного експедирування самостійно або через представника, що діє від його імені, доручає експедитору виконати чи ор​ганізувати або забезпечити виконання визначених договором транспортного експедирування послуг та оплачує їх, вклю​чаючи плату експедитору. Клієнтом можуть бути як відправ-

ник, так і одержувач вантажу, які знаходяться на територія різних держав.
Сторони договору транспортного експедирування визна​чають умови транспортного експедирування за взаємною до​мовленістю в межах норм міжнародного та національного права. Таким чином, ці умови позбавляються диспозитивності і набувають імперативного характеру. Так як договір транспо​ртного експедирування передбачає надання послуг, пов'язаних з організацією та забезпеченням перевезень експо​ртного, імпортного, транзитного вантажів, він вважається зов​нішньоекономічним договором, повинен відповідати вимогам законодавства про зовнішньоекономічну діяльність. Зовніш​ньоекономічний договір транспортного експедирування укла​дається у письмовій формі і є юридично самостійним. Для сис​тематичного надання транспортно-експедиторських послуг мо​жуть укладатися довгострокові (генеральні) договори транс​портного експедирування.
Договір страхування — один з видів зовнішньоекономічних договорів (контрактів) між страхувальником і страховиком, згідно з яким страховик бере на себе зобов'язання у разі на​стання страхового випадку здійснити страхову виплату стра​хувальнику або іншій особі, визначеній у договорі страхуван​ня страхувальником, на користь якої укладено договір страху​вання (подати допомогу, виконати послугу тощо), а страхува​льник зобов'язується сплачувати страхові платежі у визначені строки та виконувати інші умови договору.
бов
Договори страхування є консенсуальні, оплатні та двосто​ронні. До консенсуальних ці договори належать, оскільки для їх укладення достатньо лише згоди сторін. Оплатними дого​вори страхування називають тому, що одна сторона бере на себе зобов'язання здійснити страхову виплату іншій стороні за умов, що інша сторона бере на себе зобов'язання сплачува​ти страхові платежі. Договір є двостороннім, оскільки дві сто​рони договору набувають певних прав і стають взаємно зо-
язаними. Договори страхування укладаються в письмовій
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формі. Договір страхування може укладатись шляхом видачі страховиком страхувальникові страхового свідоцтва (поліса, сертифіката). Договір страхування набирає чинності з момен​ту внесення страхувальником першого страхового платежу, якщо інше не встановлено договором.
Існують такі види договорів страхування при здійсненні міжнародних автомобільних перевезень:
· договір страхування відповідальності перевізника перед іноземними громадянами;

· договір страхування відповідальності перевізника перед пасажирами;

· договір страхування відповідальності перевізника перед власником вантажу;

· договір страхування відповідальності, пов'язаної з мит​ними процедурами.

Договір страхування відповідальності перевізника перед іноземними громадянами. При виїзді зареєстрованого в Украї​ні автотранспортного засобу на територію іншої країни - чле​на міжнародної системи автострахування "Зелена картка", власник транспортного засобу зобов'язаний укласти договір обов'язкового страхування цивільної відповідальності влас​ника (користувача) транспортного засобу перед третіми осо​бами, дія якого поширюється на ці країни, та отримати від страховика - повного члена Моторного (транспортного) стра​хового бюро - страховий сертифікат "Зелена картка" єдиного зразка, який прийнятий в усіх країнах-членах цієї міжнарод​ної системи страхування.
"Зелена картка" оформляється єдиним договором (полісом) міжнародного зразка на відміну від українського страхування цивільно—правової відповідальності власників транспортних засобів.
На "Зелену картку" не поширюються пільги, встановлені в Україні для окремих категорій власників (водіїв) транспорт​них засобів (інваліди, потерпілі від аварії на Чорнобильській АЕС тощо).
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Поговір страхування відповідальності перевізника перед пасажирами - це двосторонній договір між страхувальником (перевізником) і страховиком щодо захисту від усіх існуючих оизиків в період здійснення туристичних, човникових та ін​ших перевезень пасажирів та багажів автобусами у міжнарод​ному сполученні. За угодою "Interbus" при міжнародних пере​везеннях пасажирів та багажу автобусами у міжнародному сполученні повинен бути оформлений „Журнал реєстрації шляхових листів пасажирів" зі списком пасажирів.
Договір укладається за принципом кількості місць: страхо​ва сума встановлюється на кожне місце (пасажира) у транспо​ртному засобі і не може перевищувати кількості посадочних місць, передбачених виробником транспортного засобу. Пере​візник, сплативши страховий платіж, отримує страхове свідо​цтво, яке діє протягом терміну дії „Журналу реєстрації шля​хових листів пасажирів". Оформивши страхове свідоцтво, пе​ревізник гарантує пасажирам та водіям систему захисту від матеріальних втрат, які можуть виникнути в результаті неща​сного випадку й інших ризикових обставин під час поїздки.
Договір страхування відповідальності перевізника перед власником вантажу. Стосовно вантажу можуть заключатися кілька видів договорів страхування: з одного боку, продавець-резидент (покупець-нерезидент) страхує сам вантаж, з іншого - перевізник страхує свою відповідальність перед продавцем (покупцем) щодо збереження цього вантажу. Якщо відбувся страховий випадок, то в питанні про виплату страхового від​шкодування беруть участь власник вантажу, перевізник і оби​два страховики, оскільки власник вантажу і перевізник мо​жуть звертатись у різні страхові компанії.
На практиці в зовнішньоекономічному договорі у розділі Відповідальність сторін" зазвичай передбачають відповіда​льність перевізника перед власником вантажу. Тому, якщо під час перевезення вантаж буде пошкоджено чи знищено, влас​ник оформляє претензію до перевізника, а той, у свою чергу,
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узгоджує питання відшкодування збитку зі своїм страховиком за страховим договором своєї відповідальності.
Договір страхування відповідальності автоперевізника, який перевозить вантаж за кордон, ще називають "договором страхуванням CMR". Таке страхування здійснюють згідно з Конвенцією про договір дорожнього перевезення вантажів та нормами державного транспортного законодавства країни, ку​ди переміщають вантаж. Автоперевізник страхує свою відпо​відальність, яка може наступити в результаті перевищення строків доставки вантажу, його псування та знищення внаслі​док різних подій, за відшкодування додаткових витрат.
Договір страхування відповідальності, пов 'язаної з митни​ми процедурами - призначений для страхування відповідаль​ності:
· за ввізним (вивізним) митом та зборами, а також за відсо​тками за прострочення, які можуть накладатися відповідно до законів і правил іноземних держав у разі порушення умов пе​ревезення;

· за штрафами, які накладають органи влади за порушення митних законів і правил іноземних держав, якщо страхуваль​ник не повністю виконав умови договору перевезення;

· у зв'язку з відшкодуванням митних зборів та податків, провізних платежів, а також витрат на виконання митних ви​мог, понесених клієнтом страхувальника у разі повної або ча​сткової загибелі вантажу, пасажирів, багажу.

6.5. Склад та оформлення міжнародної транспортної документації
До міжнародної транспортної документації належать:
· міжнародна транспортна документація у сфері переве​зень вантажів та пасажирів;

· міжнародна транспортна документація у сфері транспор​тно-експедиторських послуг.

Міжнародна транспортна документація у сфері переве​зень вантажів та пасажирів. Підставою для здійснення між-

народних перевезень вантажу, пасажирів, багажу у міжнарод-ному сполученні є наступна транспортна документація: між​народна товарно-транспортна накладна (CMR); книжка між​народного дорожнього перевезення (МДП).
Міжнародна товарно-транспортна накладна містить відо​мості щодо місця, дати складання; імені та адреси відправни​ка; імені та адреси транспортного агента; місця і дати прий​няття вантажу до перевезення та місця його доставки; імені та адреси одержувача; прийнятого позначення характеру ванта​жу і типу його упаковки та, у разі перевезення небезпечних вантажів, їх загальноприйнятого позначення; кількості ванта​жних місць, їх особливої розмітки і номера; ваги вантажу брутто, кількості вантажу; пов'язаних з перевезенням витрат (вартість перевезення, додаткові витрати, мито і митні збори, а також інші витрати з моменту укладення договору до зда​вання вантажу); інструкції, необхідні для проходження митно​го контролю; вказівки, що перевезення провадиться згідно з вимогами, встановленими Конвенцією КДПВ. У разі потреби CMR може містити дані щодо заборони перевантаження ван​тажу; витрат, які відправник приймає на свій рахунок; суми накладеного на вантаж платежу, що підлягає відшкодуванню при здачі вантажу; заявленої вартості вантажу та суми додат​кової цінності його при доставці; інструкції відправника пере​візнику про страхування вантажу; додаткові терміни виконан​ня перевезення; перелік документів, переданих перевізнику.
Відправник зобов'язаний до початку перевезення долучити до накладної або надати в розпорядження перевізника всі не​обхідні документи та потрібну інформацію для виконання ми​тних та інших формальностей.
Перевізник стає відповідальним за вантаж з моменту підпи​сання накладної CMR та до моменту його передачі вантажо​одержувачу.
Книжка МДП (CARNET TIR) є документом гарантії доста​вки товару до митниці призначення та сплати митних зборів та платежів за товар в разі його не доставки. Власником кни-
234

235
жки МДП в Україні може бути юридична або фізична особа, допущена до перевезень на умовах Конвенції МДП Держав​ною митною службою України та яка набула право користу​вання книжкою МДП у АсМАП. Книжка МДП може бути ви​користана для перевезення за умови, що товари перевозяться транспортними засобами за наявності „Свідоцтва" про допуск дорожнього транспортного засобу до перевезення вантажів під митними печатками та пломбами (крім перевезень велико​вагових чи громіздких вантажів), а товари, що перевозяться в контейнерах, - „Свідоцтва" про допуск контейнера до переве​зення вантажів з митною печаткою та пломбами за типами конструкції або „Свідоцтва" про допуск контейнера до пере​везення вантажів з митними печатками та пломбами, виданого на будь-якому етапі після виготовлення контейнера.
Міжнародна транспортна документація у сфері надання транспортно-експедиторських послуг - уніфіковані транспо​ртно-експедиторські документи і форми FIATA. Застосування документів і форм FIATA полегшує виконання транспортних, митних, банківських, комерційних і інших операцій, пов'язаних з міжнародними перевезеннями вантажів, дозволяє прискорити обіг грошових коштів, скоротити терміни переве​зення.
До документів FIATA відносяться:
· сертифікат експедитора щодо отримання вантажу (FIATA Forwardes Certificate of Receipt) - FIATA FCR;
· сертифікат експедитора щодо транспортування вантажу (Forwardes Certificate of Transport) - FIATA FCT;
· складське свідоцтво (Warehouse Receipt) - FIATA FWR;
· мультимодальний транспортний коносамент (Multimodal Transport Bill of Lading) - FIATA FBL;
· необоротна мультимодальна транспортна накладна (Mul​timodal Transport Waybill) - FIATA FWB.
Сертифікат експедитора щодо отримання вантажу FIATA FCR - документ, що підтверджує прийняття експедитором ва​нтажу в своє розпорядження у відповідності з безвідзивними

інструкціями вантажовідправника щодо зберігання або від​правки вантажу вантажоодержувачу. Видається експедитором вантажовідправнику після отримання ним вантажу від ванта​жовідправника. З цього моменту вантажовідправник не має права розпоряджатися вантажем, не отримавши назад від ван​тажоодержувача FIATA FCR і не повернувши його експеди​тору, а експедитор несе відповідальність за зберігання або від​правку вантажу. При видачі FCR експедитор гарантує, що він або його агент прийняв вказаний в FCR вантаж і що право розпорядження цим вантажем належить йому; вантаж знахо​диться у хорошому за зовнішнім виглядом стані і відповідає вимогам транспортування; інформація, вказана в FCR, відпо​відає інструкціям, які експедитор отримав; умови документів по фрахту (коносамента і інших) не суперечать обов'язкам, які експедитор прийняв на себе. Вантажовідправник, пред'явивши FCR вантажоодержувачу, доводить, що ним виконані повніс​тю (EXW, FCA, СРТ) або частково (FOB) обов'язки перед вантажоодержувачем. Для вантажоодержувача, який здійснює оплату за товар, FCR є гарантією, що вантаж знаходиться поза контролем вантажовідправника, але під контролем експедито​ра. FCR є необоротним документом, тобто таким, який не по​вертається експедитору після доставки вантажу одержувачу.
Сертифікат експедитора щодо транспортування вантажу FIATA FCT - документ, який підтверджує, що експедитор прийняв вантаж у своє розпорядження для наступного транс​портування. FCT видається експедитором вантажовідправни​ку після одержання вантажу від вантажовідправника. Видаю​чи FCT, експедитор засвідчує, що він прийняв на себе відпові​дальність за відправку і доставку вантажу у відповідності з інструкціями, отриманими від вантажовідправника. Експеди​тор або залучені ним до транспортування треті особи несуть відповідальність за організацію транспортування вантажу до місця призначення у відповідності з умовами, вказаними у гСТ. Видаючи FCT, експедитор гарантує, що він або його агент прийняв вказаний в документі вантаж і що право розпо-
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рядження цим вантажем належить виключно йому; вантаж знаходиться у хорошому за зовнішніми ознаками стані і від. повідає вимогам транспортування; інформація, викладена в документі, відповідає інструкціям, які експедитор отримав-умови документів за фрахтом (коносамента і інших) не супе​речать обов'язкам, які експедитор прийняв у відповідності з FCT; відповідальність за страхування вантажу узгоджена; ви​значено кількість виданих оригіналів документа.
Складське свідоцтво FIATA FWR - документ, який засто​совується експедитором при здійсненні складських операцій. Інформація в FWR містить відомості щодо прав держателя ін-досуючого документа, а також інформацію про вантаж, умови його складування, обов'язки і відповідальність експедитора, передачу прав на вантаж. Видаючи FWR, експедитор гаран​тує, що він прийняв вказаний у FWR вантаж і право розпоря​дження цим вантажем належить виключно йому; вантаж зна​ходиться у хорошому за зовнішніми ознаками стані; зміст до​кумента відповідає характеристикам отриманого ним вантажу; відповідальність за страхування, зберігання вантажу узгодже​ні з особами, що здають цей вантаж на зберігання.
Мультимодальний транспортний коносамент FIATA FBL -оборотний документ експедитора, який приймає на себе обов'язки і відповідальність перевізника. Видаючи FBL, екс-*. педитор приймає на себе відповідальність за доставку вантажу до місця призначення і за дії усіх перевізників і третіх сторін, які залучені ним до виконання перевезення. Видаючи FBL, експедитор гарантує, що він прийняв вказаний в ньому вантаж і що право розпорядження цим вантажем належить виключно йому; що він прийняв на себе обов'язки щодо транспортуван​ня вантажу у відповідності з отриманими інструкціями; ван​таж знаходиться у хорошому за зовнішнім видом стані; відо​мості в документі відповідають інструкціям, які він одержав, відповідальність за страхове покриття вантажу узгоджена з вантажовідправником; вказано, скільки оригіналів FBL вида​ється.

Необоротна мультимодальна транспортна накладна FIATA pWB - документ, що надається експедитором, який приймає
себе обов'язки і відповідальність перевізника. FWB - це оборотний  документ.  На відміну  від мультимодального
нспортного коносамента FWL, FWB не повинна представ​лятися вантажоодержувачу для видачі вантажу в пункті при​значення. Експедитор, що видає FWB, несе відповідальність за виконання перевезення і приймає на себе відповідальність не тільки за доставку вантажу до місця призначення, але й за дії всіх перевізників і третіх сторін, що були ним залучені до виконання перевезення. Видаючи FWB, експедитор гарантує, що він прийняв вказаний в ній вантаж і що право розпоря​дження цим вантажем належить виключно йому; вантаж зна​ходиться у хорошому за зовнішнім виглядом стані; інформа​ція, вказана в документі, відповідає інструкціям, які експеди​тор отримав; відповідальність за страхове покриття вантажу узгоджена з вантажовідправником.
Контрольні запитання та завдання для самоперевірки знань:
1. Що розуміють під поняттям „міжнародні перевезення"?
2. Розкрийте сутність експортно-імпортних транспортних послуг.
3. Які існують тенденції у змінах протягом тривалого часу обсягів експорту транспортних послуг з України?
4. Яка особливість змін обсягів імпорту транспортних по​слуг з України?
5-   Охарактеризуйте особливості організації міжнародних
перевезень залізничним транспортом. "•   В чому полягає особливість міжнародних перевезень
пасажирів та вантажів автомобільним транспортом? '•   Яке значення для економіки України мають міжнародні
перевезення морським транспортом?
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8. В чому полягають перевага в перевезеннях пасажирів авіаційним транспортом порівняно з іншими видами транспорту?
9. Який вплив має формування міжнародних транспорт​них коридорів на розвиток міжнародних перевезень?
10. Які існують та функціонують міжнародні транспортні коридори?
11. Розкрийте структуру управління діяльністю автомобі​льним транспортом.
12. Охарактеризуйте обов'язкові умови для організації міжнародних перевезень автомобільним транспортом.
13. В чому полягає ліцензування на автомобільному транс​порті?
14. Розкрийте сутність окремих видів страхування як неод​мінна умова здійснення міжнародних перевезень авто​мобільним транспортом.
15. В чому полягає сутність надання транспортно-експеди​торських послуг в процесі міжнародних перевезень?
16. Які існують договори в сфері міжнародних перевезень?
17. Розкрийте особливості укладання договорів щодо між​народних автомобільних перевезень пасажирів і багажу.
18. Охарактеризуйте особливість укладання договорів щодо міжнародних автомобільних перевезень вантажів.
19. Які договори, що пов'язані з міжнародним автомобіль​ним перевезенням пасажирів і вантажів, входять до складу договорів щодо виконання допоміжних опера​цій?
20. Розкрийте сутність договорів транспортного експедиту-вання.
21. Назвіть, які існують види договорів страхування. Оха​рактеризуйте їх.

РОЗДІЛ 7
ОРГАНІЗАЦІЯ ДІЯЛЬНОСТІ МИТНОЇ СЛУЖБИ УКРАЇНИ
7.1. Склад органів митної служби та їх функції
Діяльність Державної митної служби України здійснюється відповідно Конституції України, „Митного кодексу України" (2002 р.) та інших законів України. Митна служба України -це єдина загальнодержавна система, яка складається з митних органів та спеціалізованих митних установ та організацій.
Митними органами є спеціально уповноважений централь​ний орган виконавчої влади в галузі митної справи, регіональ​ні митниці, митниці, митні пости.
Спеціально уповноважений центральний орган виконавчої влади в галузі митної справи - Державна митна служба України спрямовує, координує та контролює діяльність мит​них органів, спеціалізованих митних установ та організацій щодо виконання законодавства України з питань митної спра​ви. Спеціально уповноваженому центральному органу вико​навчої влади в галузі митної справи підпорядковані спеціалі​зовані митні установи та організації. Склад органів митної служби України наведений на рис. 7.1.
Регіональна митниця - митний орган, який на території за​кріпленого за ним регіону в межах своєї компетенції здійснює митну справу та забезпечує комплексний контроль за додер​жанням законодавства України з питань митної справи, керів​ництво і координацію діяльності підпорядкованих йому мит​ниць та спеціалізованих митних установ і організацій. Регіо​нальні митниці підпорядковуються Державній митній службі України.
240

241

Регіональні митниці
Митниці
Митні пости
Центральний орган виконавчої влади -Державна митна служба України
	
	Спеціалізовані митні установи та організації
	

	
	
	
	

	
	експлуатаційні

	
	

	
	

	
	транспортні

	
	

	
	

	
	інформаційно-аналітичні

	
	

	
	

	
	кінологічні

	
	

	
	

	
	

	
	
	
	


Рис. 7.1. Органи митної служби України
В Україні нараховується 7 регіональних митниць: Центра​льна; Київська; Енергетична; Західна; Східна; Південна; Кримська.
Регіональним митницям підпорядковуються розташовані в зоні їх діяльності митниці та спеціалізовані митні установи й організації, за винятком митниць та спеціалізованих митних установ і організацій, підпорядкованих безпосередньо Держа​вній митній службі України.
Митниця - митний орган, який безпосередньо забезпечує виконання законодавства України з питань митної справи, справляння податків і зборів та виконання інших завдань, по​кладених на митну службу України. Митниця діє в межах те​риторії, що визначається Державною митною службою Украї​ни. У складі митниці в пунктах пропуску через митний кордон України та на інших об'єктах чи територіях із значним обся-

гом зовнішньоекономічних операцій можуть створюватися митні пости на правах структурного підрозділу митниці.
Митний пост - структурний підрозділ регіональної митни​ці який безпосередньо здійснює митний контроль та оформ​лення товарів і транспортних засобів, що переміщуються че​рез митний кордон України. Митний пост здійснює виконання законодавства України з питань митної справи, справляння податків і зборів та інших завдань, покладених на митну слу​жбу України. Вони створюються в міру необхідності у пунк​тах пропуску в населених пунктах, на залізничних станціях, в аеропортах, морських та річкових портах та інших об'єктах, розташованих у зоні діяльності регіональної митниці.
До основних завдань митного поста належать:
· безпосереднє здійснення митної справи, контроль за до​держанням усіма юридичними й фізичними особами законо​давства України з питань митної справи;

· застосування відповідно до законів України заходів та​рифного й нетарифного регулювання, повне та своєчасне справляння податків, зборів та інших обов'язкових платежів при переміщенні товарів і транспортних засобів через митний кордон України або проведенні митних процедур;
· впровадження заходів стосовно захисту інтересів спожи​вачів товарів, недопущення ввезення на територію України та випуску у вільний обіг неякісних товарів, а також товарів, що завдають шкоди навколишньому середовищу й не відповіда​ють чинним в Україні стандартам і вимогам;

· створення сприятливих умов для прискорення товарообі​гу, збільшення обсягів пасажиропотоку через митний кордон "країни та захисту прав інтелектуальної власності юридичних 1 фізичних осіб у процесі здійснення транспортного забезпе​чення зовнішньоекономічної діяльності;

· здійснення контролю за переміщенням валютних і куль​турних цінностей через митний кордон України;
· запобігання контрабанді та порушенням митних правил.
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Пункти пропуску - спеціально виділена територія на авто​мобільних і залізничних станціях, у морських і річкових по​ртах, аеропортах (на аеродромах) з комплексом будівель, спо​руд і технічних засобів, де здійснюються прикордонний, мит​ний та інші види контролю і пропуск через державний кордон осіб, транспортних засобів, вантажів та іншого майна. Пункти пропуску відкриваються (закриваються) за рішенням Кабінету Міністрів України за наявністю договору України з відповід​ною суміжною державою щодо відкриття спільних пунктів пропуску між цими державами. Спільний пункт пропуску -пункт пропуску, створений на підставі міжнародного догово​ру, на якому здійснюється спільний митний контроль митни​ми органами України та митними органами суміжних держав. Такими пунктами пропуску є більше ста автомобільних пунк​тів пропуску через державний кордон України на кордоні з Республікою Польща, Угорською Республікою, Румунією, Ро​сійською Федерацією, Республікою Білорусь, Республікою Молдова. Ці пункти пропуску мають різний статус: міжнаро​дний, міждержавний, місцевий.
Для забезпечення виконання завдань, покладених на митні органи, можуть створюватись експлуатаційні, транспортні, інформаційно-аналітичні, кінологічні спеціалізовані установи та освітні організації, які входять до складу спеціалізованих митних установ та організацій.
До спеціалізованих митних установ та організацій нале​жать: центральна митна лабораторія, митні лабораторії, гос​подарсько-експлуатаційне митне управління, інформаційно-аналітичне митне управління, кінологічний центр Державної митної служби України тощо та освітні організації (Академія митної служби України, Київський центр підвищення кваліфі​кації, Хмельницький центр підвищення кваліфікації тощо).
Митні лабораторії - спеціалізована митна установа, якій надається право на здійснення експертної діяльності в межах питань, віднесених до компетенції митної служби. У митній службі України створюються центральна митна лабораторія,

ка є спеціалізованою митною установою, і митні лабораторії, які є структурними підрозділами регіональних митниць та центральних митниць. Центральна митна лабораторія здійс​нює науково-методичне керівництво митними лабораторіями. Митна лабораторія виконує такі види робіт:
· проводить матеріалознавчі, хімічні, технічні дослідження і експертизу товарів, які перетинають митний кордон України, з метою встановлення виду та класифікації товарів (речовин, матеріалів, виробів) для запобігання незаконному обігу речо​вин і матеріалів, наркотичних препаратів, валютних, культур​них, історичних цінностей, захисту інтересів національних виробників та споживачів;

· приймає участь у веденні Української класифікації това​рів зовнішньоекономічної діяльності (УКТ ЗЕД). Завдання по​кладено на центральну митну лабораторію;

· надає митним підрозділам висновків з питань встанов​лення коду товарів з метою запобігання ухиленню від сплати митних платежів, а також щодо експортного контролю това​рів.

Різновиди лабораторного контролю, що проводяться мит​ними лабораторіями, поділені на наступні групи: хімічні, кла​сифікаційні, матеріалознавчі, товарознавчі, гемологічні, тех​нічної експертизи документів, експертизи на віднесення до контрольних списків тощо.
Проведення досліджень та експертиз проводиться митними лабораторіями за напрямами, наведеними в табл. 7.1.
Створення митних лабораторій в Україні обумовлено об'єктивними умовами розвитку митної системи. При здійс​ненні транспортного обслуговування зовнішньоекономічної Діяльності деякі суб'єкти підприємницької діяльності при транспортуванні товарів через митний кордон вдаються до Різних способів приховування справжнього найменування, фізико-хімічних характеристик, складу, призначення товарів з метою ухилення від сплати митних платежів. Митні лаборато-Р11 є тим підрозділом, на який покладено виконання функцій
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експертизи вантажів, якщо виникає така потреба. Митні лабо​раторії проводять експертизи та дослідження лише за направ​леннями митних органів.
Таблиця 7.1 Напрями проведення досліджень і експертиз митними лабораторіями
	№ з/п
	Найменування експертизи
	Продукція

	1.
	Експертиза гемологі-чна
	Дорогоцінне каміння; напівдорогоцінне ка- ~ міння.

	2.
	Експертиза докумен​тів
	Відбитки митного забезпечення; печатки суб'єктів автотранспортного забезпечення зовнішньоекономічної діяльності.

	3.
	Експертиза матеріало​знавча
	Брухт; металеві вироби; метали; мінерали; сплави; ювелірні вироби.

	4.
	Експертиза медичних препаратів
	Ветеринарні препарати; косметичні засоби; засоби гігієни; лікарські субстанції.

	5.
	Експертиза мистецтво​знавча
	Живопис; книги; предмети культу.

	6.
	Експертиза роботи по експортному контро​лю
	Засоби зв'язку; метали; мікросхеми; облад​нання; прилади; технічні засоби.

	7.
	Експертиза харчових продуктів
	Алкогольна продукція, вино, виноматеріали, кондитерські вироби, тютюн, харчові добав​ки, фітопрепарати,

	8.
	Експертиза хімічна
	Лаки, наркотики, нафтопродукти, органічні та неорганічні речовини, полімери, тексти​льні вироби, фарби.


Митна варта - спеціальні підрозділи митних органів, при​значені для боротьби з порушеннями митних правил, охорони територій, будівель, споруд та приміщень митних органів, охорони та супроводження товарів і транспортних засобів, за​безпечення охорони зон митного контролю.
Компетенція митної варти:
• здійснення заходів, пов'язаних із виявленням, розкрит​тям, припиненням контрабанди та порушень митних правил;


· профілактика порушень митних правил, запобігання та​ким порушенням;

· охорона будинків, споруд, приміщень митних органів та інших об'єктів митної інфраструктури, зон митного контролю від будь-яких протиправних посягань;

· фізичний захист співробітників митних органів, інших осіб, а також товарів, які перебувають у зоні митного контро​лю, від протиправних дій;

· локалізація разом з іншими органами конфліктних ситу​ацій у зоні діяльності митних органів;

· участь у ліквідації наслідків катастроф, аварій, стихійно​го лиха та екологічного забруднення в зоні діяльності митних

органів.
Підрозділи митної варти розміщуються, як правило, в міс​цях розташування регіональних митниць і митниць.
Митні органи, спеціалізовані митні установи та організації при виконанні покладених на них завдань взаємодіють:
•
з органами державної влади. Подаються звіти Міністерс​
тву фінансів України про надходження до Державного бю​
джету України коштів від митних податків і зборів; Націона​
льному банку України - про перерахування коштів до Держа​
вного бюджету України; правоохоронним органам або орга​
нам охорони державного кордону України - про ознаки зло​
чинів, виявлених під час здійснення митних процедур. Митне
оформлення товарів і транспортних засобів, що перетинають
митний кордон України, завершується тільки після здійснення
органами державної влади санітарно-епідеміологічного, вете​
ринарного, фітосанітарного, радіологічного, екологічного ко​
нтролю та контролю за переміщенням культурних цінностей;
· з органами місцевого самоврядування. Органи місцевого самоврядування сприяють діяльності митних органів, спеціа​лізованих митних установ та організацій і створюють умови Для належного функціонування митних органів ;
· з суб'єктами транспортного забезпечення зовнішньоеко​номічної діяльності. У відносинах з митними органами інте-
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реси суб'єктів транспортного забезпечення зовнішньоеконо мічної діяльності можуть представляти митні брокери, митні перевізники та інші особи.
Державна митна служба України представляє Україну v Всесвітній митний організації, інших міжнародних митних організаціях. Відповідно до міжнародних договорів митними органами України спільно з митними органами суміжних держав може здійснюватися:
· створення спільних пунктів пропуску на митному кордо​ні України;

· проведення спільного контролю у пунктах пропуску на митному кордоні України;

· узгоджене застосування процедур митного контролю, митного оформлення та взаємне визнання документів, що ви​користовуються митними органами для здійснення митних процедур;

· проведення спільних заходів, спрямованих на запобіган​ня, виявлення і припинення контрабанди та порушень митних правил, проведення інших спільних одноразових чи постійних заходів з питань, що належать до компетенції митних органів.
Склади митних органів — приміщення, резервуари, криті та відкриті спеціально обладнані майданчики, які належать мит​ним органам, використовуються ними для зберігання товарів. На складах митних органів можуть зберігатися товари, що знаходяться на тимчасовому зберіганні під митним контро​лем; товари, що вивозяться за межі митної території України після закінчення митного оформлення; зразки товарів та тех-ніко-технологічна документація, взяті митними органами для проведення класифікації товарів та здійснення верифікації сертифікатів; вилучені товари і транспортні засоби.
Митні органи, на складах яких зберігаються товари і транс​портні засоби, несуть відповідальність за їх втрату або по​шкодження.
Магазини безмитної торгівлі - спеціалізовані торговельні заклади, в яких товари не призначені для споживання на мит-

Й території України, знаходяться та реалізуються у пунктах попуску на митному кордоні України, відкритих для міжна-одного сполучення. Приміщення магазину безмитної торгі-лі може включати в себе торговельні зали, бари та пункти громадського харчування, допоміжні приміщення, склад ма​газину.
7.2. Митний контроль та митне оформлення товарів і транспортних засобів
Митному контролю підлягають усі товари і транспортні за​соби, що переміщуються через митний кордон України. Він передбачає мінімум митних процедур та проводиться у пунк​тах пропуску через державний кордон України цілодобово.
Під час митного контролю здійснюється:
· перевірка документів та відомостей;
· митний огляд товарів і транспортних засобів, особистий огляд громадян;

· облік товарів і транспортних засобів;
· усне опитування громадян та посадових осіб підпри​ємств;

· перевірка системи звітності та обліку товарів, що пере​міщуються через митний кордон України, а також своєчаснос​ті, достовірності, повноти нарахування та оплати податків і зборів, які справляються при переміщенні товарів через мит​ний кордон України;

· огляд територій та приміщень складів тимчасового збері​гання, митних ліцензійних складів, спеціальних митних зон, магазинів безмитної торгівлі та інших місць, де знаходяться або можуть знаходитися товари і транспортні засоби, що під​лягають митному контролю тощо.

Під час проведення митного контролю митні органи само​стійно визначають форму та обсяг контролю. Товари і транс​фертні засоби перебувають під митним контролем з моменту ОГо початку і до закінчення згідно з заявленим митним ре-
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жимом. Товари, що переміщуються через митний кордон України, разом з транспортними засобами і документами, щ0 їх супроводжують, пред'являються для контролю митним ор​ганам не пізніше, ніж через три години після прибуття їх у пункт пропуску.
На підставі міжнародних договорів України на митному кордоні України може здійснюватися спільний митний конт​роль разом з митними органами суміжних держав. З метою забезпечення здійснення митного контролю за товарами та транспортними засобами, що переміщуються через митний кордон України у пунктах пропуску на митному кордоні України, в межах прикордонної смуги на державному кордоні України, у морських і річкових портах, аеропортах, на заліз​ничних станціях, на територіях підприємств, спеціальних ми​тних зон, а також в інших місцях, визначених митними орга​нами, створюються зони митного контролю. Ідентифікація то​варів і транспортних засобів здійснюється митним органом шляхом використання одноразових номерних запірно-пломбувальних пристроїв, печаток, голографічних міток, на​несення цифрового, літерного чи іншого маркування, іденти​фікаційних знаків, проставлення штампів, взяття проб і зраз​ків, складання опису товарів і транспортних засобів, викорис​тання товаросупровідної документації тощо. При здійсненні митного контролю запроваджуються особливі процедури ми​тного контролю, що передбачають звільнення від окремих форм митного контролю, а саме: звільнення від митного огля​ду, здійснення спрощеного митного контролю, митний конт​роль після пропуску товарів і транспортних засобів. Спро​щений митний контроль застосовується митними органами, в яких обладнано зони (коридори) спрощеного митного ко​нтролю. Громадяни, які проходять через такі зони (зелені коридори), звільняються від подання митної декларації, але це не означає звільнення їх від дотримання порядку пере​міщення товарів і транспортних засобів через митний кор​дон України.

Митне оформлення здійснюється з метою засвідчення ві​домостей, одержаних під час митного контролю товарів і транспортних засобів, що переміщуються через митний кор​дон України, та оформлення результатів такого контролю, а також статистичного обліку ввезення на митну територію України, вивезення за її межі і транзиту через її територію то​варів і транспортних засобів.
Митне оформлення здійснюється цілодобово посадовими особами митного органу в місцях розташування відповідних підрозділів митних органів, а також на прохання осіб, що пе​реміщують через митний кордон України товари і транспортні засоби, - поза місцем розташування митних органів поза ро​бочим часом, встановленим для митних органів, на умовах госпрозрахунку. Митне оформлення здійснюється, як прави​ло, протягом однієї доби з часу пред'явлення товарів і транс​портних засобів, що підлягають митному оформленню, по​дання вантажної митної декларації та всіх необхідних докуме​нтів і відомостей. У випадку переміщення через митний кор​дон України товарів, необхідних для подолання наслідків сти​хійного лиха, катастроф, епідемій, а також живих тварин, то​варів, що мають обмежений строк чи особливий режим збері​гання, радіоактивних матеріалів, фото-, аудіо- і відео матеріа​лів для засобів масової інформації, товарів міжнародної техні​чної та гуманітарної допомоги, товарів, що слідують за проце​дурою МДП (міжнародні дорожні перевезення), їх митне офо​рмлення здійснюється першочергово у спрощеному порядку.
Митне оформлення товарів і транспортних засобів перед​бачає процедуру декларування - заявлення за встановленою формою точних відомостей про товари і транспортні засоби, Мету їх переміщення через митний кордон України, а також відомостей, необхідних для здійснення їх митного контролю та митного оформлення.
250

251

*
7.3. Митні документи та порядок їх оформлення
Для митного контролю та митного оформлення суб'єктами зовнішньоекономічної діяльності пред'являються наступні види документів:
· оперативно-зовнішньоторговельні;
· комерційні;
&>'■-.
· розрахункові;
· транспортні;
* J:':
· страхові;
'   '

· дозвільні.
До оперативно-зовнішньоторговельних документів відно​сяться документи, що забезпечують виробництво експортних товарів та підготовку товару до відвантаження. До таких до​кументів належать доручення на купівлю товару, інструкція з виготовлення, наряд на вивіз товару зі складу, таблиця факту-рування, інструкція щодо умов упаковки, наряд на внутрішнє транспортування, інші внутрішні адміністративні документи.
Комерційні документи містять вартісну, якісну та кількісну характеристику товарів і транспортних засобів. До них нале​жать зовнішньоекономічний договір (контракт), рахунок (проформа-рахунок, специфікація, рахунок-фактура, пакува-^    льний лист, сертифікат якості тощо).
За допомогою розрахункових (платіжних) документів суб'єкт зовнішньоекономічної діяльності здійснює розрахунки за зовнішньоекономічним контрактом, перерахування сум ми​тних та інших платежів. Такими документами є платіжні до​ручення, касові ордери, вексель, письмове зобов'язання, письмове підтвердження банку про внесення грошової заста​ви, гарантійний лист, страховий поліс тощо.
До транспортних документів належать документи, які су​проводжують товари і транспортні засоби, тобто документи, на підставі яких товари та транспортні засоби переміщуються через митний кордон. До таких документів відносяться товар​но-транспортні накладні; Carnet TIR (книжка МДП), якш

нтаж доставляється автомобільним транспортом транзитом через декілька країн Західної Європи; свідоцтво про допущен-
транспортного засобу до перевезення; документи, які за​стосовуються при підтвердженні витрат на доставку товарів.
Страхові документи свідчать про взаємовідносини між страховиком та застрахованим. До них відносяться: страховий поліс, страховий сертифікат, страховий лист, страхове оголо​шення, каверпот.
До дозвільних документів відносяться:
· документи, які опосередковують відношення між суб'єктом зовнішньоекономічної діяльності та митним орга​ном;

· документи, необхідні для переміщення товару через мит​ний кордон.

До першої групи документів відносяться вантажні митні декларації; попереднє повідомлення; декларація-зобов'язання; облікова картка суб'єкта зовнішньоекономічної діяльності; лист-узгодження; договір про декларування на договірній ос​нові; свідоцтво на право здійснення декларування на договір​ній основі; кваліфікаційне свідоцтво особи, уповноваженої на декларування; сертифікат походження товару; документи кон​тролю за доставкою вантажу; довідка-розрахунок митної вар​тості тощо.
Вантажна митна декларація - заява, що містить відомості про товари і транспортні засоби, мету їх переміщення через митний кордон України або про зміну митного режиму щодо Цих товарів, а також інформацію, необхідну для здійснення митного контролю, митного оформлення, митної статистики, нарахування митних платежів.
Сертифікатом походження товару є документ, який вико​ристовується для підтвердження походження товару, як доказ ого, що товар повністю виготовлений або підданий достатній еРеробці в конкретній державі.  Форму сертифіката похо-4  ення товару визначають умови міждержавних договорів україни.
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Сертифікати про походження товару видаються у разі виве зення і ввезення товару. При вивезенні товару з митної тепи торії України сертифікат про його походження видається випадках, коли це відображено у національних правилах краї​ни ввезення чи передбачено міжнародними договорами Укра​їни.
До другої групи документів належать різного виду дозволи органів державного регулювання зовнішньоекономічної дія​льності (табл. 7.2).
Таблиця 7.2
Види дозволів державних органів України, що вимагаються при митному контролі товарів
	Органи державного регулювання зовніш​ньоекономічної діяльності
	Види дозволів

	1
	2

	Міністерство аграрної промисловості
	Ветеринарний сертифікат. Узгодження на вве​зення ветеринарних препаратів. Узгодження на ввезення засобів захисту рослин.

	Міністерство внутрі​шніх справ
	Дозвіл на ввезення газової, мисливської, спор​тивної зброї

	Міністерство екології
	Дозвіл на право ввезення відходів. Дозвіл на ввезення сільськогосподарської продукції. Дозвіл на ввезення (вивезення) підконтрольної продукції.

	Міністерство економі​ки та з питань євро​пейської інтеграції
	Ліцензія на імпорт. Ліцензія на експорт. Разо​ва (індивідуальна) ліцензія на здійснення зов​нішньоекономічної операції.

	Міністерство охорони здоров'я
	Дозвіл по наркотиках. Санітарно-гігієнічний
висновок. Дозвіл комісії по новій медичній
техніці.                                                              


	Міністерство фінансів
	Висновок гемологічного центру. Ліцензія на
ввезення цінних паперів.                               


	Національний банк
	Ліцензія на ввезення (вивезення) валюти
.

	Державна служба з карантину рослин
	Фітосанітарний сертифікат.



Продовження табл. 7.2.
д^комітет з експорт-ногоконтролю
Дозвіл.
д^коммедбіопром
д,»ржкомтаємниць Держстандарт
Узгодження на ввезення косметичних препа​
ратів. Узгодження на ввезення засобів гігієни.
Узгодження на ввезення фармацевтичних ире-
паратів.

Висновок (дозвіл)
Сертифікат відповідності. Свідоцтво про ви​
знання. Експортний висновок про вивезення
відходів і металобрухту.

Пержхлібінспекщя
Сертифікат якості.
Комітет по контролю за наркотиками
Сертифікат комітету.
Служба безпеки
Ліцензія на право реалізації спеціальних тех-
нічних засобів негласного контролю.

За необхідності в цій групі документів представляються та​кож довідка про декларування валютних цінностей; дозвільні документи Міністерства культури та Укрчастотнагляду, пого​дження на експорт спирту через авіаційні пункти пропуску; висновок експертизи з енергозбереження тощо.
7.4. Митні режими щодо товарів і транспортних засобів, які переміщуються через митний кордон
Митні режими щодо товарів і транспортних засобів, які пе​реміщуються через митний кордон України, запроваджуються відповідно до мети їх переміщення. „Митним Кодексом Укра​ди (2002 р.) встановлено 13 видів митного режиму перемі​щення товарів і транспортних засобів:
· імпорт;
· реімпорт;
· експорт;
· реекспорт;
· транзит;
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· тимчасове ввезення (вивезення);
· митний склад;
· спеціальна митна зона;
· магазин безмитної торгівлі;

· переробка на митній території України;
· переробка за межами митної території України;

· знищення або руйнування;
· відмова на користь держави.
Імпорт - митний режим, відповідно до якого товари вво​зяться на митну територію України для вільного обігу без об​меження строку їх перебування на цій території та можуть ви​користовуватися без будь-яких митних обмежень.
Умови переміщення товарів у режимі імпорту визначають необхідністю подання митному органу документів, що засвід​чують підстави та умови ввезення товарів на митну територію України, сплату необхідних податків і зборів, дотримання ви​мог нетарифного регулювання тощо.
Реімпорт - митний режим, відповідно до якого товари, що виготовлені в Україні та вивезені за межі митної території України згідно з митним режимом експорту, не пізніше ніж у встановлений законодавством строк ввозяться на митну тери​торію України для вільного обігу на цій території.
Умови переміщення товарів у режимі реімпорту: походять з митної території України; ввозяться на митну територію України не пізніше, ніж через один рік після їх вивезення (екс​порту) за межі митної території України; не використовували​ся за межами України з метою одержання прибутку; ввозяться у тому ж стані, в якому вони перебували на момент вивезення (експорту), крім змін внаслідок природного зношення або втрат за нормальних умов транспортування та зберігання; мо​жуть бути ідентифіковані як такі, що були раніше експортова​ними товарами (наявність вантажно-митної декларації на екс​порт та власника цього товару). У разі реімпорту товарів суми мита, сплачені при експорті, повертаються власникам товарів на підставі заяв.

Експорт - митний режим, відповідно до якого товари виво​зяться за межі митної території України для вільного обігу без зобов'язання про їх повернення на цю територію та без вста​новлення умов їх використання за межами митної території України.
Умови переміщення товарів у режимі експорту включають подання митному органу документів, що засвідчують підстави для вивезення товарів за межі митної території України; спла​ту необхідних податків і зборів; дотримання вимог, передба​чених законами України.
Реекспорт - митний режим, відповідно до якого товари, що вироблені в інших країнах, не пізніше, ніж у встановлений законодавством строк з моменту їх ввезення на митну терито​рію України вивозяться з цієї території в режимі експорту.
Умови переміщення товарів у режимі реекспорту: подання митному органу дозволу на реекспорт товару; товари, що ре​експортуються, перебувають у тому ж стані, в якому вони перебували на момент ввезення на митну територію України, крім змін внаслідок природного зношення або втрат за норма​льних умов транспортування та зберігання; невикористання товару на території України з метою одержання прибутку; то​вари, що реекспортуються, вивозяться не пізніше, ніж через один рік з дня ввезення на митну територію України. Звільнен​ня від оподаткування товарів, що реекспортуються, регулю​ються податковими законами України. До товарів, що реекспо​ртуються, не застосовуються заходи нетарифного регулювання.
Транзит - митний режим, відповідно до якого товари і транспортні засоби переміщуються під митним контролем між Двома митними органами або в межах зони діяльності одного митного органу без будь-якого використання таких товарів і транспортних засобів на митній території України
Переміщення товарів у режимі транзиту характеризується
такими умовами: незмінний стан, крім змін внаслідок природ-
°го зношення або втрат за нормальних умов транспортуван-
я та зберігання; невикористання на території України ні з
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якою іншою метою, крім транзиту; наявність дозволу відпові​дних компетентних органів України на транзит через терито​рію України у випадках, визначених Кабінетом Міністрів України; доставка до митного органу призначення у строк, визначений нормативами України на перевезення вантажів, виходячи з виду транспорту, маршруту, відстані до кінцевого пункту та інших умов перевезення.
Тимчасове ввезення (вивезення) - митний режим, відповідно до якого товари можуть ввозитися на митну територію Украї​ни чи вивозитися за межі митної території України з обов'язковим наступним поверненням цих товарів без будь-яких змін, крім природного зношення чи втрат за нормальних умов транспортування.
Умови переміщення товарів у режимі тимчасового ввезення (вивезення): наявність документів на товари з обгрунтуванням підстав їх тимчасового ввезення на митну територію України (вивезення за межі митної території України); надання зо​бов'язання про їх зворотне вивезення (ввезення) у строки, що обумовлені метою тимчасового ввезення (вивезення), але не перевищують строки, обумовлені Митним кодексом України; наявність дозволу відповідного компетентного органу на тим​часове ввезення (вивезення) товарів, якщо це передбачене за​коном. Дозвіл на тимчасове ввезення на митну територію України (тимчасове вивезення за межі митної території Укра​їни) допускається щодо товарів, призначених для демонстрації або використання на виставках, ярмарках, конференціях або інших подібних заходах; контейнерів, піддонів, упаковки, а також будь-яких інших товарів, що ввозяться (вивозяться) у зв'язку з якою-небудь комерційною операцією, але ввезення яких саме по собі не є комерційною операцією; зразків товарів і предметів та рекламних фільмів за умови, що вони залиша​ються власністю особи, яка перебуває або проживає за межа​ми території тимчасового ввезення, і їх використання на тери​торії України не має комерційного характеру; товарів, що вво​зяться з освітніми, науковими чи культурними цілями; особи-

иХ речей пасажирів та товарів, що ввозяться для спортивних цілей; матеріалів для реклами та туризму; транспортних засо​бів, ш° використовуються виключно для перевезення пасажи​рів і товарів через митний кордон України.
Загальний строк тимчасового ввезення (вивезення) товарів становить один рік з дня ввезення на митну територію Украї​ни (вивезення з митної території України). Звільнення від по​датків під час переміщення товарів у режимі тимчасового вве​зення (вивезення)  регулюється податковим  законодавством
України.
Митний склад - митний режим, відповідно до якого ввезені з-за меж митної території України товари зберігаються під митним контролем без справляння податків і зборів і без за​стосування до них заходів нетарифного регулювання та інших обмежень у період зберігання, а товари, що вивозяться за межі митної території України, зберігаються під митним контролем після митного оформлення митними органами до фактичного їх вивезення за межі митної території України.
У режим митного складу можуть поміщатися будь-які то​вари, за винятком товарів, заборонених до ввезення в Україну, вивезення з України та транзиту через територію України. Строк зберігання товарів, ввезених із-за меж митної території України в режимі митного складу, не може перевищувати трьох років. Строк зберігання підакцизних товарів, ввезених із-за меж митної території України, не може перевищувати трьох місяців.
Спеціальна митна зона - митний режим, відповідно до яко​го до товарів, які ввозяться на території відповідних типів спеціальним (вільних) економічних зон із-за меж митної тери​торії України, а також до товарів, які вивозяться з територій зазначених зон за межі митної території України, не застосо​вуються заходи тарифного і нетарифного регулювання, якщо інше не передбачено законами України. Спеціальними мит​ними зонами є частини території України, на яких запрова​джено митний режим спеціальної митної зони.
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Магазин безмитної торгівлі - митний режим, відповідно до якого товари, не призначені для споживання на митній тери​торії України, знаходяться та реалізуються під митним конт​ролем у пунктах пропуску на митному кордоні України, від​критих для міжнародного сполучення. Магазини безмитної торгівлі здійснюють торгівлю всіма видами продовольчих і непродовольчих товарів вітчизняного (на умовах експорту) та іноземного походження, крім товарів, які заборонені відповід​но до законодавства до ввезення, вивезення та транзиту через територію України. Власником магазину безмитної торгівлі може бути лише підприємство-резидент, який зобов'язаний своєчасно декларувати митному органу товари, що надходять для магазину чи вибувають з магазину, та подавати докумен​ти, необхідні для здійснення митного контролю та митного оформлення.
Строк перебування товарів в магазині безмитної торгівлі не може перевищувати трьох років. Після закінчення або впро​довж зазначеного строку товари можуть бути заявлені митно​му органу для вільного обігу.
Переробка на митній території України - митний режим, відповідно до якого ввезені на митну територію України това​ри, що походять з інших країн, піддаються у встановленому законодавством порядку переробці без застосування до них *» заходів нетарифного регулювання, за умови вивезення за межі митної території України продуктів переробки, відповідно до митного режиму експорту. Ввезення та переробка на митній території України товарів, що походять з інших країн, здійс​нюються з дозволу митного органу.
Строк переробки товарів на митній території України вста​новлюється митним органом під час надання дозволу підпри-ємству-резиденту.
Переробка за межами митної території України - митний режим, відповідно до якого товари, що перебувають у вільно​му обігу на митній території України, вивозяться без застосу​вання заходів тарифного та нетарифного регулювання з метою

їх переробки за межами митної території України та наступ​ного повернення в Україну.
Вивезення товарів для переробки за межами митної тери​торії України здійснюється з дозволу митного органу на осно​ві положень Митного кодексу України та інших законів Укра​їни. Строк переробки товарів за межами митної території України встановлюється митним органом під час видачі до​зволу підприємству-резиденту.
Знищення або руйнування - митний режим, відповідно до якого товари, ввезені на митну територію України, знищують​ся під митним контролем чи приводяться у стан, який виклю​чає їх використання, без справляння податків, установлених на імпорт, а також без застосування заходів нетарифного ре​гулювання до товарів, що знищуються або руйнуються.
Знищення або руйнування товарів допускається з письмо​вого дозволу митного органу, який надається за умови наяв​ності дозволів інших органів державної влади, що здійснюють відповідно до їхньої компетенції контроль під час переміщен​ня товарів через митний кордон України. Знищення або руй​нування товарів здійснюється за рахунок їх власника чи іншої зацікавленої особи. Відходи (залишки), що утворилися в ре​зультаті знищення або руйнування товарів, мають бути відмі​чені як товари, що ввезені на митну територію України і пере​бувають під митним контролем.
Відмова на користь держави - митний режим, відповідно до якого власник відмовляється від товарів, що перебувають під митним контролем, без будь-яких умов на свою користь. У режимі відмови на користь держави на товари не нарахо​вуються і не справляються податки і збори, а також не засто​совуються заходи нетарифного регулювання. Відмова від то​варів на користь держави допускається з дозволу митного органу.
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7.5. Процедури при переміщенні різних видів транспорту через митний кордон
Переміщення товарів через митний кордон України здійс​нюється засобами залізничного, автомобільного, водного авіаційного, трубопровідного транспорту, а також лініями еле​ктропередачі.
Залежно від наявності перевізника, відправника, одержува​ча, а також договору на перевезення товари перемішуються у:
· вантажних відправленнях;
· супроводжуваному багажі;
· ручній поклажі;
· міжнародних поштових відправленнях;
· міжнародних експрес-відправленнях.
Транспортні засоби, якими переміщуються громадяни та товари через митний кордон України, підлягають митному контролю та митному оформленню.
Митні процедури, що здійснюються під час митного конт​ролю та митного оформлення транспортних засобів, якими переміщуються громадяни та товари через митний кордон України, мають уніфікований характер і не залежать від краї​ни реєстрації або країни-власника транспортного засобу, краї​ни, з якої прибув цей транспортний засіб, або країни, куди він прямує.
Митний контроль за міжнародними перевезеннями товарів здійснюється митними органами у взаємодії з іншими відпо​відними контрольними службами за спільними технологічни​ми схемами з визначенням часу та послідовності виконання кожною службою своїх безпосередніх обов'язків.
Розклад руху транспортних засобів через митний кордон України затверджується центральним органом виконавчої влади в галузі транспорту за погодженням зі спеціально упов​новаженим центральним органом виконавчої влади в галузі митної справи та спеціально уповноваженим центральним ор-

ганом виконавчої влади у справах охорони державного кордо​ну України.
Технологічні схеми переміщення товарів та транспортних засобів через кордон затверджуються керівниками митних ор​ганів за погодженням з керівниками відповідних органів охо​рони державного кордону України, центрального органу ви​конавчої влади в галузі транспорту та інших відповідних кон​трольних служб.
Митні процедури в пунктах пропуску залізничного рухо​мого складу через державний кордон України.
У зонах митного контролю пунктів пропуску залізничного транспорту на державному кордоні України здійснюються пе​ревірка документів, огляд залізничного рухомого складу, а та​кож інші митні процедури.
Розвантажувальні, навантажувальні, перевантажувальні та інші операції, необхідні для здійснення митного контролю та митного оформлення товарів, проводяться підприємствами залізниці за свій рахунок.
Порядок та строки проведення митного контролю на заліз​ничному транспорті визначаються спільними технологічними схемами, які затверджуються начальниками залізничних стан​цій, керівниками митних органів та органів охорони держав​ного кордону України.
При надходженні до митного контролю товарів, що перево​зяться залізничним транспортом, працівники залізничної стан​ції подають до митного органу документи:
· передатну відомість (багажний список);
· залізничні накладні;
· інші документи, передбачені законами України, міжна​родними договорами.

Митний контроль товарів і транспортних засобів здійсню​ється в зонах митного контролю. Пасажири поїздів міжнарод​ного сполучення можуть проходити митний контроль також в 1нших місцях, розташований упродовж маршруту руху поїзда За погодженням між спеціально уповноваженим центральним
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органом виконавчої влади в галузі митної справи, спеціально уповноваженим центральним органом виконавчої влади у справах охорони державного кордону України та центральним органом виконавчої влади в галузі транспорту.
З метою запобігання порушенню розкладу руху поїздів ми​тний контроль може здійснюватися поза пунктами пропуску на державному кордоні або в місцях, визначених керівником митного органу за погодженням з керівниками залізничної станції та органу охорони державного кордону України.
У виняткових випадках, перелік яких визначається спеціа​льно уповноваженим центральним органом виконавчої влади в галузі митної справи, на вимогу митного органу окремі ва​гони, локомотиви, інші елементи рухомого складу для здійс​нення митного контролю можуть бути виключені зі складу поїзда, якщо проведення такого контролю у складі поїзда не​можливе.
Відправлення залізничних транспортних засобів з місць стоянки здійснюється з дозволу митного органу та органу охорони державного кордону України.
Продукти харчування та безалкогольні напої, вино, лікерні, коньячні, горілчані вироби, що переміщуються через митний кордон України у вагонах-ресторанах поїздів міжнародного сполучення, підлягають обов'язковому декларуванню митним органам.
Продукти харчування та безалкогольні напої пропускають​ся через митний кордон України без справляння податків і зборів за умови, що:
· вони призначені для реалізації виключно з метою спожи​вання безпосередньо у поїзді;

· їх обсяг не перевищує встановленої законодавством Укра​їни кількості, мінімально необхідної для забезпечення норма​льних послуг вагона-ресторану протягом повного рейсу.

Митні процедури на автомобільному транспорті. Особи, які здійснюють перевезення пасажирів і товарів че​рез митний кордон України автомобільним транспортом, по-

винні мати відповідні документи, передбачені законами Укра​їни та міжнародними договорами.
Особи, що переміщують товари під митним контролем ав​томобільним транспортом, зобов'язані:
· доставити товари за місцем призначення із збереженням митних забезпечень;

· не розпочинати розвантаження чи перевантаження това​рів без дозволу митного органу;

· пред'явити митному органу документи, необхідні для здійснення митного контролю і митного оформлення товарів;
· у невідкладних випадках за свій рахунок здійснювати розвантаження, навантаження, розпакування та упакування товарів і пред'являти їх до митного контролю.

Автотранспортний засіб, що використовується для перемі​щення товарів через митний кордон України, не потребує окремої митної декларації, якщо під час такого переміщення декларуються товари, які перевозяться цим автотранспортним засобом.
Відомості про автотранспортний засіб, що перевозить това​ри, вносяться до митної декларації, якою оформлено ці ванта​жі, до книжки МДП, передбаченої Митною конвенцією про міжнародне перевезення вантажів із застосуванням книжки МДП (1975 р.) до товарно-транспортних накладних та дорож​нього листа, інших супровідних документів, передбачених за​конодавством.
Митні процедури на морському і річковому транспорті.
Митні органи здійснюють митні процедури в зонах митно​го контролю на території морських та річкових портів, а та​кож в акваторії портів, відкритих для міжнародних переве​зень. Зони митного контролю розташовуються в межах, відве​дених адміністрацією цих портів, територій та акваторій.
Порядок створення та функціонування зон митного конт​ролю визначається Кабінетом Міністрів України.
Судно закордонного плавання протягом усього часу стоян​ки в порту перебуває під митним контролем. Митний орган
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має право в цей період здійснювати огляд і переогляд судНа пломбування та опечатування його окремих трюмів і примі​щень, де знаходяться товари, стосовно яких відсутні підстави для ввезення на митну територію України, вивезення за межі митної території України чи транзит через територію України
Залежно від водотоннажності і призначення суден закор​донного плавання їх митне оформлення проводиться в строк який визначається керівником відповідного органу охорони державного кордону України та іншими контрольними служ​бами.
Митне оформлення суден закордонного плавання здійсню​ється цілодобово у порядку їх прибуття.
Райони розвантаження та завантаження суден закордонного плавання, посадки та висадки пасажирів цих суден, а також місця стоянки суден для здійснення митного контролю визна​чаються адміністрацією порту з урахуванням функціональної і технологічної діяльності порту та за поданням митного орга​ну, погодженим з органом охорони державного кордону Укра​їни.
Вивантаження товарів із суден закордонного плавання та завантаження товарів на зазначені судна здійснюються з до​зволу митного органу та під його контролем згідно з товаро​супровідними документами. Пропуск через митний кордон України товарів, що перевозяться в міжнародному водному сполученні, здійснюється на підставі оформлених митних де​кларацій.
Судно закордонного плавання, яке заходить у відкритий для міжнародних водних перевезень порт для поповнення за​пасів води, палива, продовольства, проведення термінових ремонтних робіт на строк до двох діб, митному оформленню не підлягає, але перебуває під митним контролем до його від​правлення. Товари, які завантажуються на це судно, підляга​ють митному оформленню на загальних підставах.
Судна каботажного плавання, що плавають під Державним Прапором України, а також судна каботажного плавання, шо

лавають під іноземним прапором, за умови одержання на це зволу центрального органу виконавчої влади в галузі транс​порту, перебувають під митним контролем протягом усього часу каботажу. Митне оформлення таких суден здійснюється документально після повернення з рейсу на підставі письмо​вого повідомлення капітана судна про те, що судно під час пейсу не заходило в порти інших держав і не причалювало до суден закордонного плавання, а при виході в рейс - що цим рейсом не передбачається захід до портів інших держав та швартування до суден закордонного плавання.
Митне оформлення рибної продукції, виробленої українсь​кими суднами в межах Азово-Чорноморського басейну, здійс​нюється без оформлення вантажної митної декларації. Опода​ткування зазначеної продукції здійснюється відповідно до за​конів України.
Якщо судно під час рейсу з будь-якої причини заходило в порти інших держав або швартувалося до суден закордонного плавання, воно підлягає митному контролю на загальних під​ставах.
Митне оформлення придбаного або побудованого резиден​том за межами митної території України судна здійснюється після набуття резидентом права власності на таке судно в ре​жимі імпорту під час його першого заходу в один з українсь​ких портів.
Митне оформлення придбаного нерезидентом на митній території України судна здійснюється в режимі експорту, як​що таке судно вивозиться за межі митної території України, або в режимі тимчасового ввезення, якщо таке судно викорис​товується на митній території України.
Органи управління портом не дозволяють капітанові судна закордонного плавання виходити з акваторії порту без відміт​ки митного органу на відповідному судновому документі.
Для тимчасового відходу судна із порту у зв'язку з дією Непереборної сили, стихійним лихом, а також з метою ряту​вання людей дозвіл митного органу не обов'язковий.
266

267
Митні процедури на авіаційному транспорті.
Переміщення товарів через митний кордон України повіт​ряним шляхом здійснюється через міжнародні аеропорти яких розташовані митні органи.
Переміщення товарів через митний кордон України через інші аеропорти та поза місцем розташування митних органів допускається у виняткових випадках за дозволом Кабінету Міністрів України або у разі вимушеної посадки повітряного судна.
Командир повітряного судна зобов'язаний подати для здій​снення митного контролю такі документи:
· генеральну декларацію;
· документи про поштові відправлення, товари та товаро​супровідні документи;

Інші документи, передбачені законами України, а також міжнародними договорами України.
Дозвіл митного органу на вивантаження товарів з повітря​ного судна або завантаження товарів на нього надається після перевірки поданих документів. У разі вимушеної посадки за межами міжнародного аеропорту командир зобов'язаний вжи​ти необхідних заходів для забезпечення збереження товарів, які підлягають митному контролю, та протягом доби пові​домити найближчий міжнародний аеропорт про місце посадки судна.
Адміністрація міжнародного аеропорту після одержання такого повідомлення зобов'язана забезпечити перевезення по​садових осіб митного органу до місця посадки судна або до​ставити пасажирів, екіпаж, а також товари, що підлягають ми​тному контролю, до митного органу.
Митний контроль за міжнародними авіаперевезеннями здійснюється митним органом міжнародного аеропорту у вза​ємодії з контрольними та іншими службами, що беруть участь в оформленні міжнародних повітряних суден та їх екіпажів, вантажів, пасажирів та багажу.

Гпільні технологічні схеми оформлення міжнародних авіа-езень та розподіл обов'язків під час їх здійснення за-П пджуються керівниками авіапідприємств, митного органу Т  органу охорони державного кордону України.
у спільних технологічних схемах визначаються місце, took та послідовність оформлення кожною службою міжна​родних авіаперевезень.
Митні процедури на трубопровідному транспорті та лініях електропередачі.
Митний контроль товарів, що переміщуються через митний кордон України трубопровідним транспортом та лініями елек​тропередачі, у тому числі з метою транзиту через митну тери​торію України, здійснюється в місцях митного контролю, які визначаються Кабінетом міністрів України.
Порядок та строки митного контролю та митного оформ​лення товарів визначаються Кабінетом Міністрів України.
Для митного оформлення товарів, що переміщуються тру​бопровідним транспортом, декларант подає митному органу такі документи:
· зовнішньоекономічний договір (контракт);
· акт (акти) приймання-передачі товару;
· сертифікат якості;
· рахунок-фактуру (інвойс);
· маршрутну телетайпограму;
· дозволи (ліцензії) відповідних органів державної влади;
· інші документи, передбачені законами України.
Для митного оформлення електроенергії декларант подає митному органу такі документи:
· зовнішньоекономічний договір (контракт);
· Довідку-підтвердження відповідного підприємства про кількість електроенергії, що переміщується через митний кор​дон України;

· інші документи, передбачені законами України.
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РОЗДІЛ 8
ПРАВОВЕ РЕГУЛЮВАННЯ ЗОВНІШНЬОЕКОНОМІЧНОЇ ДІЯЛЬНОСТІ
8Л. Поняття правового регулювання зовнішньоекономічної діяльності
Правовим регулюванням зовнішньоекономічної діяльності є владний вплив на суспільні відносини в сфері здійснення зовнішньоекономічної діяльності з метою їх упорядкування і приведення у відповідність з нормами права. Суспільні відно​сини виникають між міжнародними та національними орга​нами регулювання зовнішньоекономічної діяльності; між на​ціональними органами регулювання зовнішньоекономічної діяльності; між національними органами регулювання зовні​шньоекономічної діяльності та суб'єктами зовнішньоекономі​чної діяльності; між суб'єктами зовнішньоекономічної діяль​ності.
Завданнями правового регулювання зовнішньоекономічної діяльності є:
· регламентація суспільних відносин з метою захисту прав та інтересів суб'єктів зовнішньоекономічної діяльності;

· створення єдиного правового простору для здійснення суб'єктами своїх прав та обов'язків;

· укріплення співпраці суб'єктів зовнішньоекономічної ді​яльності - іноземних контрагентів, які належать до різних економічних, правових, соціальних та культурних систем.
Сферою правового регулювання зовнішньоекономічної ді​
яльності є всі види взаємопов'язаних відносин, які відрізня​
ються своєю цілеспрямованістю, змістом та формою. При ви​
значенні сфери правового регулювання зовнішньоекономічної
діяльності слід враховувати такі моменти:
.с

•
з юридичного боку, ці відносини не є однорідними за
їм характером: серед них є приватні і суспільні, внутрішні і
зовнішні;
•
з точки зору юридичної рівності суб'єктів зовнішньоеко-
омічної діяльності, правові відносини можуть складатися із
ивільних,   господарських,   адміністративних,   кримінальних
правових відносин.
Таким чином, правове регулювання зовнішньоекономічної діяльності є комплексним міжгалузевим правовим утворен​ням, яке потребує застосування відповідних методів правово​го регулювання зовнішньоекономічної діяльності. Розрізня​ють наступні методи правового регулювання зовнішньоеко​номічної діяльності:
· імперативний метод;
· диспозитивний метод.
Імперативний метод заснований на владних приписах суб'єктів регулювання зовнішньоекономічної діяльності, які встановлюють порядок виникнення прав і обов'язків суб'єктів зовнішньоекономічної діяльності та санкції за порушення цих обов'язків. Аспект імперативності ґрунтується на відносинах суб'єктів, що регулюють зовнішньоекономічну діяльність, та суб'єктів, що здійснюють зовнішньоекономічну діяльність. У таких відносинах сторони не є рівними: суб'єкти, що регулю​ють зовнішньоекономічну діяльність, визначають свою влад​ну волю та вимагають від суб'єктів, що здійснюють зовніш​ньоекономічну діяльність, відповідного реагування, відповід​ної правової поведінки. В цьому випадку поведінка суб'єктів, Що здійснюють зовнішньоекономічну діяльність, є жорстко Регламентованою. Складовими імперативного методу є тари​фні та нетарифні заходи регулювання зовнішньоекономічної Діяльності, при застосуванні яких використовуються відповід-1 пРавові засоби, способи та типи правового регулювання зовнішньоекономічної діяльності.
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До правових засобів відносять дії, спрямовані на форму​вання, видання, застосування, зміну або відміну різноманітних нормативно-правових джерел.
До правових способів відносять основні та додаткові спо​соби регулювання зовнішньоекономічної діяльності. При цьому основними способами правового регулювання зовніш​ньоекономічної діяльності визнані дозволи, заборони, зо​бов'язання. Дозволи - норми правового регулювання, які за​безпечують свободу волевиявлення суб'єкта зовнішньоеконо​мічної діяльності. Заборони - норми правового регулювання, які встановлюють міру поведінки, покладаючи на суб'єкта зо​внішньоекономічної діяльності обов'язок утримуватись від вчинення дій, що суперечать нормам права. Заборони мають обов'язковий характер, знаходять закріплення в охоронних нормах, забезпечуються засобами юридичної відповідальнос​ті. Зобов'язання - норма правового регулювання, яка передба​чає юридичний обов'язок вчиняти певні дії в інтересах суб'єктів зовнішньоекономічної діяльності. Зобов'язання є гарантією використання суб'єктних прав і реалізується у фор​мі виконання правових норм.
До додаткових способів правового регулювання відносять переконання, заохочення, примус. Переконання - комплекс роз'яснювальних, рекомендаційних і заохочувальних способів забезпечення правомірної поведінки суб'єктів зовнішньоеко​номічної діяльності. Він реалізується шляхом застосування роз'яснювальних заходів, надання необхідної правової допо​моги, заходів морального і психологічного впливу (проведен​ня бесід, правового виховання, агітація, спонукання тощо). Заохочення - спосіб мотивації належної поведінки через за​стосування матеріального і морального впливу на суб'єктів зовнішньоекономічної діяльності. До таких заходів відносять збільшення квот на здійснення зовнішньоекономічної діяль​ності, надання державного замовлення, державних кредитів, субсидій тощо. Способи переконання та заохочення тісно пов'язані, взаємодіють і співвідносяться між собою. Примус -
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посіб морального, матеріального та фізичного впливу на во​лю і поведінку суб'єкта зовнішньоекономічної діяльності. Він пеалізується через призупинення або заборону здійснення зо​внішньоекономічної діяльності, обмеження видачі квот і ліце​нзій тощо.
До типів правового регулювання зовнішньоекономічної ді​яльності відносять поєднання загальних юридичних дозволів Та загальних юридичних заборон щодо суб'єктів, відносини між якими регулюються правовими нормами. Виділяють на​ступні типи правового регулювання зовнішньоекономічної діяльності: загально дозвільний, спеціальний дозвільний. За​гально дозвільний тип правового регулювання - тип регулю​вання, за яким передбачається дія за принципом «Дозволено все, що не заборонено законом». Він сприяє розвитку ініціа​тивності, самостійності у прийнятті рішень суб'єктами зовні​шньоекономічної діяльності. Спеціальний дозвільний тип пра​вового регулювання - тип правового регулювання, за яким передбачається дія за принципом: «Заборонено все, що не до​зволено законом». Він передбачає використання заборон у ра​мках норм права, що активно застосовується в сфері нетариф-ного регулювання зовнішньоекономічної діяльності та потре​бує чіткого впорядкування правових відносин, послідовної реалізації принципів законності.
Диспозитивний метод заснований на можливості обрання суб'єктами зовнішньоекономічної діяльності варіанта поведі​нки у межах чинного законодавства. При реалізації диспози​тивного методу застосовуються зовнішньоекономічні догово​ри (контракти), що укладаються між суб'єктами зовнішньо​економічної діяльності, які є різними за правовим статусом.
Імперативний та диспозитивний методи правового регулю-Вання зовнішньоекономічної діяльності базуються на застосу​ванні відповідних джерел права.
Джерелами правового регулювання зовнішньоекономічної Д яльності     є     конкретні     форми     вирішення     загальних
ов язкових правил поведінки, встановлених або санкціоно-
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ваних міжнародними та національними органами регулюван​ня зовнішньоекономічної діяльності, через які ці правила справляють свій владний регулюючий вплив на суспільні від. носини, що виникають в сфері зовнішньоекономічної діяльно​сті.
Джерела правового регулювання зовнішньоекономічної ді​яльності класифікують:
· за предметом відносин;

· за суб'єктами;

· за простором;
· за ступенем опосередкування;

· за видами норм;
· за видами джерел тощо.
За предметом відносин в сфері зовнішньоекономічної дія​льності розрізняють джерела права в сфері торговельно-економічного співробітництва, митного регулювання, валют​ного регулювання, регулювання міжнародних перевезень; ре​гулювання питань відповідальності за неправомірні дії тощо.
За суб 'єктами, що приймають участь у формуванні джерел права, розрізняють:
· джерела права, що формуються міжнародними організа​ціями;

· джерела права, що формуються національними органами влади.

За простором розрізняють:
· міжнародні джерела правового регулювання зовнішньо​економічної діяльності;

· національні джерела правового регулювання зовнішньо​економічної діяльності.

Міжнародні джерела правового регулювання зовнішньо​економічної діяльності - джерела, що формуються міжнарод​ними організаціями та застосовуються до правових відносин в транснаціональному правовому просторі. Вони містять уніфі'

ковані норми регулювання правових відносин в міжнародно​му правовому просторі.
Національні джерела правового регулювання зовнішньо​економічної діяльності - джерела, що застосовуються до пра​вових відносин в національному правовому просторі. Вони містять уніфіковані норми для регулювання правових відно​син в зовнішньоекономічній сфері в національному правовому просторі. Специфікою правового регулювання зовнішньоеко​номічної діяльності є одночасне використання джерел міжна​родного та національного права.
За ступенем опосередкування розрізняють:
· джерела права «самовиконувані»;
· джерела права, що потребують трансформації.
«Самовиконувані» джерела права - джерела права, що по​требують тільки національної норми-відсилання. Джерела права, що потребують трансформації - джерела, правові нор​ми яких потребують перетворення у норми національного права. Більшість міжнародних норм права застосовують до правовідносин в сфері зовнішньоекономічної діяльності вна​слідок їх трансформації. Трансформація - застосування норм міжнародного права в національному законодавстві. Способи здійснення трансформації передбачаються національним за​конодавством держав. Так, міжнародні договори набирають чинності для України після надання нею згоди на обов'язко​вість міжнародного договору в порядку та строки, визначені або законами України, або указами Президента України, або постановами Кабінету Міністрів України.
За видами норм, які містяться в них, джерела правового ре​гулювання зовнішньоекономічної діяльності розрізняють на:
· джерела права, які містять матеріальні норми;
· джерела права, які містять колізійні норми;
· джерела права, які містять змішані норми.
Джерела правового регулювання зовнішньоекономічної ді-
льності, що містять матеріальні норми, безпосередньо регу-
Ють правові відносини в сфері зовнішньоекономічної дія-
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льності. Прикладом є Генеральна угода з тарифів і торгівлі (1994 p.), яка містить матеріальні норми щодо митної оцінки до відвантажувальної інспекції, технічних бар'єрів для торгів​лі, застосування санітарних і фітосанітарних заходів, проце​дури імпортного ліцензування, заходів безпеки, субсидій та врівноважених заходів, антидемпінгових норм, інвестиційних заходів, пов'язаних з торгівлею текстилем та одежею, сільсь​кого господарства, правил походження, платіжних балансів випадків, за якими митні адміністрації мають підстави сумні​ватися у правдивості чи точності задекларованої вартості то​варів, державних торговельних підприємств тощо.
Джерелами правового регулювання зовнішньоекономіч​ної діяльності, що містять колізійні норми, є джерела права, які містять правові норми, що врегульовують колізії між іноземними правовими системами, відсилаючи до матеріа​льних норм тої чи іншої іноземної правової держави. Слід зауважити, що джерел права в сфері зовнішньоекономічної діяльності, які містять лише колізійні норми, у чистому ви​гляді не існує.
Джерелами правового регулювання зовнішньоекономічної діяльності, що містять змішані норми, є джерела права, які мі​стять поєднання матеріальних та колізійних норм в сфері пра​вового регулювання зовнішньоекономічної діяльності. Прак​тично всі джерела права, що регламентують здійснення зов​нішньоекономічної діяльності, містять змішані норми: колі​зійні норми сприяють усуненню прогалин, які утворюються при використанні матеріальних норм в цих джерелах. Поєд​нання матеріальних та колізійних норм в джерелах права до​зволяє враховувати конкретні умови виникнення й реалізації прав та обов'язків суб'єктів правових відносин, які виникають в сфері зовнішньоекономічної діяльності.
На практиці мають місце джерела права, різні статті яких містять або матеріальні, або колізійні норми; джерела права, в статтях яких одночасно присутні два види норм: матеріальна та колізійна (змішана норма).

Зд видами джерел правового регулювання зовнішньоеко​номічної діяльності розрізняють:
· нормативно-правові договори;
· нормативно-правові акти;
· правові прецеденти;
· правові звичаї.
8.2. Міжнародні нормативно-правові договори
Для узгодження процедур взаємної вигоди та гарантій в зо​внішньоекономічній сфері держави укладають між собою но-рматизно-правові договори. Такі договори називають міжна​родними. Міжнародний нормативно-правовий договір (далі - міжнародний договір) - добровільно узгоджені декількома міжнародними суб'єктами суспільно-правових відносин, які мають владні повноваження, загальні правила поведінки, що укладені у письмовій формі та регулюються нормами міжна​родного права, незалежно від того, містяться вони в одному чи декількох пов'язаних між собою документах і від їхнього конкретного найменування (договір, угода, конвенція, прото​кол тощо). Сторонами міжнародного договору можуть бути міжнародні організації, держави, їх компетентні органи, поса​дові особи. Від місця суб'єкта суспільно-правових відносин у структурі міжнародних організацій і держави залежить юри​дична сила міжнародного договору. Міжнародні договори є основним джерелом правового регулювання відносин, що ви​никають в зовнішньоекономічній сфері. В них:
· закріплюються норми й принципи, що регулюють між​народні відносини в зовнішньоекономічній сфері;
· у конкретній формі фіксуються домовленості сторін про створення обов'язкових для них правил поведінки;

· регламентуються  встановлення,  зміна чи  припинення взаємних прав та обов'язків.

Для міжнародного договору в сфері зовнішньоекономічної Діяльності характерні наступні риси:
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· змістом договору є правові норми, які за характером є нормами-метою, нормами-намірами, нормами-координатора-ми, нормами-узгодженнями, нормами-утрима-ннями тощо;

· межі договору передбачені статусом сторін, зміст дого​вору не може суперечити Конституції держави;

· набуття чинності договору відбувається після його ра​тифікації, або приєднання до нього, або його затвердження;

· забезпечення виконання договору державою включає правові, організаційні, економічні та інші заходи, що застосо​вуються нею для реалізації норм, що містяться в ньому;

· норми, що містяться у договорі, є основою для розробки та прийняття національних нормативно-правових актів.

Міжнародні договори в зовнішньоекономічній сфері кла​сифікують за наступними критеріями:
· за характером відносин;
· за кількістю учасників;

· за суб'єктами, що укладають міжнародні договори;

· за ступенем опосередкування в національному законо​давстві.

За характером відносин міжнародні договори поділяються на:
· міжнародні договори в сфері міжнародної торгівлі това​рами і послугами;

· міжнародні договори в сфері міжнародного руху капіта​лів і міжнародного кредиту;

· міжнародні договори в сфері міжнародних валютно-фінансових відносин;

· міжнародні договори в сфері міжнародного обміну у га​лузі науки і техніки;

· міжнародні договори в сфері міжнародної кооперації ви​робництва.

Міжнародні договори в сфері міжнародної торгівлі товара​ми і послугами регламентують види торговельно-економіч​ного співробітництва; створення зон вільної торгівлі; торгівлю
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товарами і послугами; тарифи в сфері торгівлі; порядок розв'язання спорів тощо. Представляють цю групу міжнарод​них договорів: Бреттон-Вудська угода про міжнародне еконо​мне співробітництво, 1944 р. (м. Бреттон Вудс, США); Гене​ральна угода з тарифів і торгівлі (ГАТТ), 1994 р. (Бреттон-Вудс, США); Конвенція ООН "Про позовну давність у міжна​родній купівлі-продажу товарів", 1974 р. (м. Нью-Йорк, США); Конвенція ООН "Про договори міжнародної купівлі-продажу товарів", 1980 р. (м. Відень); Договір про створення Економічного Союзу, 1993 р. (м. Москва, Російська Федера​ція); Генеральна угода з торгівлі послугами (ГАТС), 1994 p.; Угода про створення зони вільної торгівлі, 1994 р. (м. Москва, Російська Федерація); Угода про партнерство та співробітниц​тво з Європейським співтовариством, 1994 р. тощо.
Міжнародні договори в сфері валютно-фінансових відно​син регламентують питання міжнародних розрахунків і по​рядку здійснення угод з валютою та валютними цінностями. Метою таких міжнародних договорів є урівноваження платі​жних балансів, стабілізація валюти, підвищення ефективності економіки та здійснення її структурної перебудови, стимулю​вання зовнішньоекономічної діяльності, боротьба з інфляцією тощо.
За кількістю учасників виділяють:
· двосторонні міжнародні договори;
· багатосторонні міжнародні договори.
Двосторонній міжнародний договір - міжнародний договір, укладений між двома міжнародними суб'єктами суспільно-правових відносин. Різновидами двосторонніх міжнародних Договорів є:
•
угоди про економічне, промислове та науково-технічне
співробітництво, які передбачають сприяння співробітництву
між зацікавленими організаціями і підприємствами відповід​
них країн в сфері загальних перспектив, нових напрямів про-
ислового і торговельного співробітництва та його організа​ціях форм шляхом створення для цього належних умов;
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· угоди, що узгоджують загальні правила поведінки, від​повідно до яких встановлюються, змінюються чи припиня​ються взаємні права та обов'язки між країнами-імпортерами та країнами-експортерами мінеральної та сільськогосподарсь​кої сировини тощо. Метою цих угод є запобігання різким ко​ливанням цін на сировину;

· угоди, що встановлюють, змінюють чи припиняють вза​ємні права та обов'язки щодо торговельно-політичного режи​му, що встановлює правовий режим діяльності юридичних і фізичних осіб кожної зі сторін на території іншої; правовий режим регулювання порядку ввезення та вивезення товарів тощо;

· контингентні угоди, що встановлюють, змінюють чи припиняють взаємні права та обов'язки між урядами країн про поставки товарів. Такі угоди називають "угодами про товаро​обіг". Вони укладаються на рік (іноді термін їх дії може дося​гати до п'яти років). Контингенти взаємних поставок товарів наводяться в переліках, що додаються до угод. У переліках зазначається загальна кількість товару кожної з позицій та її річні обсяги протягом терміну дії угоди. За згодою сторін пе​реліки можуть щорічно доповнюватися й уточнюватися. Уклавши контингентні угоди, уряди зобов'язуються безпере​шкодно видавати дозволи на експорт та імпорт товарів у ме​жах узгодженої кількості та виду товару;

· угоди, що встановлюють, змінюють чи припиняють взаємні права та обов'язки в сфері оподаткування юридич​них і фізичних осіб в межах своїх країн. За економічним змістом міжнародні податкові угоди між державами поді​ляють на:

· угоди про взаємні податкові пільги;

· угоди про уникнення подвійного оподаткування;

· угоди про надання адміністративної та правової Д°" помоги з питань оподаткування.

Україною такі угоди практично підписані з країнами СНД та усіма Європейськими країнами, а також з такими країнами

Об'єднані Арабські Емірати, Кувейт, Алжирська Народна Демократична Республіка, Ліванська Республіка тощо;
•
угоди про міжнародні розрахунки встановлюють, змі​
нюють чи припиняють взаємні права та обов'язки в сфері
здійснення розрахунків за товари, послуги та інші торговельні
й неторговельні операції. Існують такі види угод з міжнарод​
них розрахунків:
· платіжні угоди, що дозволяють перекази конверто​ваної чи обмежено конвертованої валюти в межах здійснення платежів між відповідними країнами;

· клірингові угоди, що встановлюють централізова​ний порядок безготівкових розрахунків щодо взаємного това​рообігу та інших платежів між країнами;

· платіжно-клірингові угоди, що передбачають мож​ливість сплати боржником заборгованості за клірингом бан​ківськими металами або конвертованою валютою;
· кредитні угоди, що встановлюють, змінюють чи припи​няють взаємні права та обов'язки в сфері надання певною державою (кредитором) іншій державі (боржнику) певних грошових коштів, а одержувачі коштів беруть зобов'язання погасити суму боргу на передбачених угодами умовах (твер​дою валютою, банківськими металами, поставками товарів тощо) та сплатити винагороду за користування кредитом. Кре​дит надається для безпосереднього використання суб'єктами господарювання відповідної країни, а не урядом держави. При цьому залучаються додаткові гарантії для укладення міжуря​дової кредитної угоди, якими є ратифікація кредитної угоди та видача боржником урядових боргових зобов'язань або бо​ргових зобов'язань казначейства чи векселів Національного банку;

· митні договори (угоди), що передбачають міжнародне співробітництво у галузі митної справи; взаємодію митних органів двох держав та підтримання оперативного зв'язку між ними. Вони регламентують створення спільних пунктів про-
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пуску та проведення спільного контролю у пунктах пропуску на спільному митному кордоні;
• договори (угоди), що регламентують міжнародні переве​зення, що передбачають співробітництво у галузі міжнарод​них перевезень; спрощення процедури міжнародних переве​зень між двома державами і транзитом через їхні території-захист довкілля; раціональне використання енергії; безпеку на дорогах; поліпшення умов праці водіїв тощо. Предметом ре​гулювання таких договорів можуть бути умови застосування угод щодо перевезення пасажирів, вантажів; їх транзит; поря​док здійснення регулярних та нерегулярних перевезень, ви​значення маршрутів, розкладу руху, узгодження тарифів; ре​жиму дозволів (у відповідності до квот, встановлених догові​рними сторонами) та типи перевезень (з оплатою або без оплати) тощо.
Багатосторонній міжнародний договір в зовнішньоеконо​мічній сфері - міжнародний договір, укладений між трьома і більше міжнародними суб'єктами суспільно-правових від​носин. Сторонами багатостороннього міжнародного норма​тивно-правового договору можуть бути як міжнародні орга​нізації, так і держави світу. Багатосторонні міжнародні но​рмативно-правові договори класифікують за суб'єктами, що укладають їх.
За суб 'єктами, що укладають міжнародні договори в зов​нішньоекономічній сфері, їх класифікують на:
· міжнародні договори в межах міжнародних організацій​них структур;

· міжнародні договори поза межами міжнародних організа​ційних структур.

До міжнародних договорів в межах міжнародних організа​ційних структур належать:
· міжнародні договори в межах міжнародних організацій;
· міжнародні договори в межах міжнародних економічних блоків.


По міжнародних договорів в межах міжнародних організа​цій належать:
· міжнародні договори в межах ООН;
· міжнародні договори в межах ГАТТ/СОТ;
*
міжнародні договори в межах ВМО тощо.
Міжнародними договорами в межах Організації Об'єдна​
них Націй (ООН) є конвенції - міжнародні договори, які міс​
тять уніфіковані норми права між урядами двох, кількох або
багатьох країн, що передбачають дотримання загальних узго​
джених правил в певній сфері. До цієї групи міжнародних до​
говорів належить ціла низка конвенцій, особливе місце серед
яких займають Конвенція ООН з боротьби з незаконним обі​
гом наркотичних засобів та психотропних речовин (1988 p.);
Конвенція про міжнародний фінансовий лізинг (1988 p.); Кон​
венція про міжнародний факторинг (1988 p.); Конвенція ООН
про договір міжнародної купівлі-продажу товарів (1980 р.);
Конвенція ООН про позовну давність у міжнародній купівлі-
продажу товарів (1974 p.); Конвенція про порядок розв'язання
інвестиційних спорів між державами та іноземними особами
(1965 р.) тощо. Розглянемо деякі з них:
Особливостями Конвенція ООН про договір міжнародної купівлі-продажу товарів є те, що вона:
· поширюється на договори, в яких комерційні підприєм​ства сторін знаходяться в різних державах і це випливає з до​говору;

· регулює порядок укладання договору купівлі-продажу, права і обов'язки продавця і покупця, які виникають з такого Договору;

визначає порядок укладання договору купівлі-продажу між "відсутніми сторонами" шляхом листування, обміну теле​грамами, телефаксами тощо.
Конвенція не застосовується до продажу товарів, які набу-
аються для особистого, сімейного чи домашнього вжитку; з
Укцюну; в порядку виконавчого провадження; цінних паперів
грошей;   електроенергії;   суден   водного   та   повітряного
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