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Введение TC "Введение" \f C \l "1" 
Анализ   доходов,   прибыли   и   рентабельности производственных предприятий всех форм собственности является составной частью анализа финансово-хозяйственной деятельности предприятий и одним из наиболее действенных инструментов учета и контроля уровня использования материальных, трудовых и денежных ресурсов в условиях рынка.

Результаты данного анализа практически используются в планировании производства и оценке эффективности качества работы. Проведение анализа - одна из ключевых задач управления в экономической сфере.

Содержание   анализа   доходов, прибыли   и рентабельности производственных предприятий состоит в объективной оценке достигнутого уровня организации производства и выявлении резервов дальнейшего улучшения качественных и количественных показателей. Анализ призван охарактеризовать изменения в материально-технической базе производства и показателях его эффективности, обеспечить глубокое экономическое обоснование решений, через которые реализуются функции управления.

Работа состоит из введения, основной части, заключения, списка литературы и приложений.

1. Понятие прибыли TC "1. Понятие прибыли" \f C \l "1" 
1.1. Прибыль как объект экономической науки TC "1.1. Прибыль как объект экономической науки" \f C \l "2" 
Важнейшей категорией рыночной экономики является прибыль. Прибыль, точнее ее максимизация, выступает непосредственной целью производства в любой отрасли национальной экономики. Категория прибыли является объектом экономической теории не одно столетие и неразрывно связывается с категориями дохода, капитала, процента, его ставки, воздержания, ожидания и многими другими.(3, С.209).

Прибыли присущи три функции (6, С.202):

1)  экономического показателя,  характеризующего финансовые   результаты    хозяйственной    деятельности предприятия;

2) стимулирующей функции, проявляющейся в процессе ее распределения и использования;

3) одного из основных источников формирования финансовых ресурсов предприятия.

В    рыночной    экономике основной    целью производственной деятельности является получение прибыли. Максимизация прибыли в этой связи является первостепенной задачей финансовых менеджеров. На величину прибыли в производственной деятельности оказывают влияние факторы субъективного характера и объективные, не зависящие от деятельности хозяйствующего объекта. 

Субъективные факторы: организационно-технический уровень управления предпринимательской деятельностью, конкурентоспособность выпускаемой продукции, уровень производительности труда, затраты на производство и реализацию продукции, уровень цен на готовую продукцию. Объективные факторы: уровень цен на потребляемые материальные и энергетические   ресурсы,   нормы амортизационных отчислений, конъюнктура рынка.

Современное состояние экономики, выражающееся в экономической нестабильности, инфляции, монопольном положение отдельных товаропроизводителей, приводит к тому, что рост прибыли происходит в основном за счет роста цен на товары, т.е.   за счет инфляционного наполнения прибыли. Отсутствует связь между объемом производства и величиной прибыли. Не действуют вы полной мере присущие прибыли функции, что свидетельствует о расстройстве экономики неполноценность действующего механизма хозяйствования. Максимальное получение прибыли за счет интенсивных факторов, финансовое оздоровление экономики, создание   эффективной   налоговой   системы   будут способствовать оздоровлению экономки, дальнейшему развитию предпринимательства и рыночных отношений.

Прибыль является источником финансирования разных по экономического  содержанию  потребностей.   При  ее распределении пересекаются интересы как общества в целом в лице государства, так и предпринимательские интересы хозяйствующих субъектов и их контрагентов, интересы отдельных работников.

Объектом  распределения  является валовая прибыль. Законодательно распределение прибыли реализуется в части, поступающей в федеральный бюджет и бюджет субъектов Федерации в виде налогов и других обязательных платежей. Распределение оставшейся части прибыли является прерогативой хозяйствующего субъекта, регламентируется внутренними документами предприятия и фиксируется в учетной политике. При распределении прибыли исходят из следующих принципов:

1) первоочередное выполнение обязательств перед бюджетом;

2) прибыль, остающаяся в распоряжении хозяйствующего субъекта, распределяется на накопление и потребление.

Механизм воздействия финансов на эффективность ведения хозяйства зависит от характера распределительных отношений, конкретных форм и методов их организации, их соответствия    уровню    производительных    сил    и производственных отношений. Ориентиром для установления соотношения между накоплением и потреблением должны быть    состояние    производственных    фондов    и конкурентоспособность выпускаемой продукции. В процессе распределения   чистой   прибыли   предприятие   вправе самостоятельно определить способ распределения прибыли.

Распределение   чистой   прибыли   может   быть осуществлено посредством образования специальных фондов:

фонда накопления, фонда потребления и резервных фондов либо непосредственным ее распределением по отдельным направлениям. В первом случае предприятие должно составить сметы расходования фондов потребления и накопления в виде дополнения к финансовому плану. Во втором случае распределения прибыль  отражается непосредственно в финансовом плане.

Фонд   накопления   используется   на   научно-исследовательские работы, проектные конструкторские и технологические работы, разработку и освоение новых видов продукции, технологических процессов, на финансирование затрат, связанных с техническим перевооружением и реконструкцией действующего производства, проведением природоохранных мероприятий. Сюда же относятся расходы но погашению долгосрочных ссуд и уплате процентов по ним, уплате процентов по краткосрочным ссудам сверх сумм, относимых на себестоимость продукции, финансирование   прироста оборотных средств, взносы в качестве вкладов учредителей в создание уставного капитала других организаций, перечисления вышестоящим организациям, взносы в союзы, ассоциации, концерны, в состав которых входит хозяйствующий субъект и т.д.

Фонд потребления используется на социальное развитие и социальные нужды. За счет него финансируются: расходы по эксплуатации объектов социально-бытового назначения, находящиеся   на   балансе   хозяйствующего   субъекта:

строительство объектов непроизводственного назначения;

проведение   оздоровительных   и   культурно-массовых мероприятий; осуществляется выплата премий за выполнение особо  важных  производственных  заданий,  оказание материальной помощи.

Резервный фонд - финансовую устойчивость предприятия обеспечивает резервный капитал. В рыночной экономике отчисления и резервный капитал носят первоочередной характер. Его величина характеризует готовность предприятия к страхованию риска, связанного с предпринимательской деятельностью

1.2. Анализ прибыли производственного предприятия TC "1.2. Анализ прибыли производственного предприятия" \f C \l "2" 
Прибыль - важнейший комплексный показатель оценки деятельности предприятия, отражающий все стороны работы:

объем, ассортимент, качество, себестоимость. (1, С. 122). Это позволяет активно использовать порядок распределения прибыли  в  системе  экономического  стимулирования. Возможность использования прибыли на определенные цели ставится в зависимости от эффективности работы.

От уровня выполнения плана прибыли зависит финансовое   состояние   производственного   предприятия, выполнение его обязательств по расчетам с поставщиками сырья, материалов;    бюджетом, банками и другими организациями.

При  проведении  анализа  необходимо  выявить обоснованность плана прибыли, повлиявшее на выполнение плана факторы, резервы роста накоплений в целях ускорения производственного  развития,  материального  поощрения работников.

Основными источниками анализа являются ф.№1 "Бухгалтерский баланс" (прил. 1) и ф. № 2 "Отчет о прибылях и убытках" (прил.2).

Финансовый результат хозяйственной деятельности предприятия отражается в бухгалтерском балансе в виде балансовой прибыли. Балансовая прибыль включает прибыль (убыток) от реализации товарной продукции, прочих видов реализации и внереализационных результатов (прибылей и убытков) (2, С. 41).

Бухгалтерский баланс - это сгруппированные в определенном порядке и обобщенные сведения о величине имущества и обязательств предприятия в едином денежном измерителе на конкретный момент времени. (2, С.38). Баланс является отчетным документом и составляется на последний календарный день отчетного периода.

Бухгалтерский    баланс    представляет    собой двустороннюю таблицу. Левая сторона баланса называется активом, а правая - пассивом. Активы - это то, чем предприятие владеет; пассивы - это то, что предприятие должно. Пассивы показывают, сколько денег было получено предприятием, активы - как предприятие использовало полученные средства, во что оно их вложило. Итоги актива и пассива баланса равны между собой.

Отчет о прибылях и убытках характеризует финансовые результаты деятельности предприятия (счет "Прибыли и убытки") за отчетный период. Отчет о прибылях и убытках содержит следующие показатели:

• выручка от реализации товаров, продукции, работ, услуг за минусом налога на добавленную стоимость, акцизов и иных налогов и обязательных платежей (нетто-выручка);

• себестоимость реализации товаров, продукции, работ, услуг (кроме коммерческих и управленческих расходов);

• коммерческие расходы;

• управленческие расходы;

прибыль/убыток от реализации

• проценты к получению;

• проценты к уплате;

• доходы от участия в других организациях;

• прочие операционные расходы;

прибыль/убыток    от    финансово-хозяйственной деятельности;

• прочие внереализационные доходы;

• прочие внереализационные расходы;

прибыль/убыток отчетного периода;

• налог на прибыль;

• отвлеченные средства;

нераспределенная прибыль/убыток отчетного периода. Ответственность за организацию бухгалтерского учета на   предприятии,   соблюдение   законодательства   при выполнении хозяйственных операций несет руководитель предприятия. В зависимости от объема учетной работы руководитель может:

• учредить бухгалтерскую службу как структурное подразделение, возглавляемое главным бухгалтером;

• ввести в штат должность бухгалтера;

•   передать  на  договорных  началах  ведение бухгалтерского   учета  централизованной   бухгалтерии, специализированной   организации   или    бухгалтеру-специалисту;

• вести бухгалтерский учет лично.

Требуемое количество бухгалтеров определяется в зависимости от объемов вырабатываемой информации по каждому из объектов учета. Главный бухгалтер (финансовый директор), возглавляющий бухгалтерскую службу, действует в соответствии с., законом "О бухгалтерском учете" и Положением  по   ведению   бухгалтерского  учета  и бухгалтерской отчетности в РФ. Он подчиняется руководителю предприятия и несет ответственность за формирование учетной политики, ведение бухгалтерского учета, своевременное представление; полной  и достоверной  бухгалтерской отчетности. Главная задача бухгалтерии - способствовать достижению положительных результатов хозяйственной деятельности предприятия.

Руководитель предприятия формирует учетную политику на основе Положения по бухгалтерскому учету "Учетная политика организации" от 09.12.98 г. № б4н, введенного в действие с 1 января 1999 года. Формируют учетную политику все предприятия независимо от форм собственности, а раскрывают - только те, которые публикуют свою бухгалтерскую отчетность полностью или частично согласно законодательству РФ, учредительным документам или по собственной инициативе.

Форма бухгалтерского учета выбирается предприятием самостоятельно, и в течение отчетного периода принятая форма учета не должна изменяться.

В настоящее время на предприятиях используются следующие формы бухгалтерского учета:

• журнал-главная;

• мемориально-ордерная;

• журнально-ордерная;

• автоматизированная.

Любое предприятие для осуществления производственной или иной коммерческой деятельности должно иметь определенный  капитала "или  совокупность  ресурсов, обеспечивающих хозяйственную деятельность. На предприятиях, производящих продукцию, денежная форма капитала 1&р процессе заготовления ресурсов меняется на материальную, которая в процессе производства превращается в товарную. В свою очередь товарная форма капитала переходит в сферу обращения и в процессе реализации вновь превращается в денежную форму с приращением. В бухгалтерском учете отражается движение капитала отдельного предприятия по процессам:

• формирование уставного капитала (фонда);

• приобретение (заготовление) ресурсов;

• производство и выпуск продукции;

• реализация готовой продукции;

• формирование и использование финансовых

результатов.

Для предприятий, выполняющих работы и оказывающих услуги, кругооборот капитала аналогичен кругообороту капитала на предприятиях, производящих продукцию. Вместе с тем в бухгалтерском учете движения капитала для таких предприятий исключается этап выпуска продукции, поскольку здесь осуществляется производство работ и услуг.

Для    предприятий,    осуществляющих    торговую деятельность кругооборот капитала представляет смену денежной формы на товарную и товарной на денежную с приращением. В бухгалтерском учете для таких предприятий своеобразным является процесс производства услуг, в ходе которого новый продукт не создается, а производятся издержки по доведению товара до потребителя.

Процесс формирования и использования финансовых результатов связан с выявлением конечного финансового результата хозяйственной деятельности производственного предприятия (на счете прибылей и убытков). Конечный финансовый результат складывается из прибыли (убытка) от реализации продукции, работ, услуг, товаров и доходов за

вычетом расходов, полученных по разным операциям хозяйственной   деятельности   (реализации   имущества, полученной арендной платы, убытков от стихийных бедствий и др.). Конечный финансовый результат учитывается в течение года нарастающим итогом.  Использование прибыли отражается отдельно от полученной прибыли на одноименном счете.

Полученная прибыль используется на оплату налога на прибыль. По окончании года сумма использованной прибыли списывается в погашение полученной годовой прибыли. Оставшаяся  неиспользованная  прибыль  переносится  на специальный счет для учета ее движения в следующем году.

Для анализа прибыли от реализации товарной продукции производственным кооперативом "Электрон" (напольные электронные часы, настольные электронные часы) составим таблицу:  

	№ п/п


	Показатели

	За отч. период тыс.руб.

	За аналогичн. пер.отч.пер. тыс.руб.

	Откло-

нение

тыс.руб.
	Темп

прироста

  %

	1

	себестоимость реализации:

	10,0

	10,5

	-0,5
	-5

	
	товара

	
	
	
	

	2

	Коммерческие расходы

	0,4

	0,5
	-0,1
	-25

	3

	Управленческие расходы

	0,6

	0,5

	+0,1
	+16,6

	4

	Прибыль (убыток) от
реализации
	24,0

	18,5

	+5,5
	+22,9

	5


	Проценты к получению

	-


	-


	-
	-

	6

	Проценты к уплате

	0,36

	0,35

	+0,01
	+2,8

	7

	Доходы от участия в других
организациях
	0,24

	0,24

	-
	-

	8

	Прочие операционные
доходы
	0,7

	0,7

	-
	-

	9

	Прочие операционные
расходы
	0.7

	0,7
	-
	-

	10

	Прибыль (убыток) от финансово-хозяйственной
деятельности
	23,88

	18,42

	+5,46
	+22,9

	11


	Прочие внереализационные

	
	
	
	

	
	доходы

	0,5


	0,5


	-
	-

	12

	Прочие внереализационные

	2,6

	2,0

	+0,6
	+23,1

	
	расходы

	
	
	
	

	13

	Прибыль (убыток) отчетного

	21,78

	16,92

	+4,86
	+22,3

	
	периода

	
	
	
	

	14

	Налог на прибыль

	8

	6

	+2
	+25

	15

	Отвлеченные средства

	2,0

	2,0

	-
	-

	16

	Нераспределенная прибыль(убытки)

	11,78

	8,92

	+2,86
	+24,3

	
	отчетного периода

	
	
	
	


Проанализировав данные таблицы 2 следует отметить,    что    прибыль    производственного кооператива «Электрон» в отчетном году составила 21,78 тыс.руб., что на 4,86 тыс.руб. больше чем прибыль за аналогичный период прошлого года. Прямое влияние на прибыль оказало снижение себестоимости  реализуемой  продукции.   Также влияние   на   прибыль   оказало   изменение ассортимента и структуры выпускаемой продукции, так   как   рентабельность   отдельных   изделий различна.   При   увеличении   выпуска   более рентабельных изделий изменение структуры и ассортимента ведет к увеличению прибыли, а при снижении - к уменьшению.          

2. Доходы производственного предприятия в условиях рынка TC "2. Доходы производственного предприятия в условиях рынка" \f C \l "1" 
Чтобы определить объем производства предприятия,

необходимо проанализировать его доходы.

В самом общем виде доход представляет собой поток денежных и иных поступлений в единицу времени. Выделяют четыре основных пофакторных дохода: заработная плата, прибыль, процент, рента. (3, С. 600).

Доход производственного предприятия образуется за счет выручки от реализации продукции, работ и услуг за вычетом материальных затрат, к которым относятся отчисления в социальные фонды и прочие затраты (кроме затрат на заработную плату) (5, С.45).

Анализ дохода касается касается общего случае с идущей вниз кривой спроса, а затем более специального случае, с которым сталкивается производственное предприятие на конкурентном рынке.

Совокупный доход (К), получаемый предприятием равен

цене продукта (Р), умноженной на количество проданных единиц(О). Размер совокупного дохода зависит от объема выпуска продукции:

R(Q)=PQ
Доход записывается как К(О), а не просто как R, потому что его размер зависит от объема выпускаемой продукции.

Предельный   доход   (MR)   представляет   собой приращение совокупного дохода ΔR(Q) в С результате увеличения выпуска продукции на 1 единицу Δ(Q). mr=Δr(q)/aq     
Средний доход (AR) представляет собой доход, получаемый от продажи 1 единицы продукции. AR=R(Q)/Q

В таблице 3 показано изменение предельного и среднего доходов для предприятия P=6-Q. Заметим, что средний

доход представляет собой просто цену единицы продукции:

AR=PQ/Q=P.

Таблица 3.
	Цена единицы продукции

	Количество проданного товара

	Получаемый доход, руб


	
	
	совокупный

	предельный

	средний


	6

	
	0

	-

	-


	5

	
	5
	5

	5


	4

	2

	8

	3

	4


	3

	3

	9

	1

	3


	2

	4

	8

	1
	2


	1

	5

	
	
	


Для такой кривой спроса доход равен нулю, когда цена составляет 6 руб., т.к. при такой цене ничего не продается. Однако, при цене 5 руб., продается одна единица товара и доход в этом случае составляет 5 руб. Рост объема продукции увеличивается с 2 до 3, предельный доход снижается до 1 руб., а при дальнейшем росте реализация с 3 до 4 единиц, предельный доход становится отрицательным.

Отметим, что когда предельный доход положителен, доходы растут вместе с объемом реализации продукции, но когда предельный доход отрицателен, доходы снижаются.

Когда кривая спроса имеет наклон вниз, цена товара (средний доход) выше предельного дохода, так как все единицы продаются по одинаковой цене. Чтобы увеличить сбыт на 1 единицу товара, цена должна упасть, и вся проданная продукция, а не только дополнительная, приносит меньше дохода. Посмотрим, что происходит, когда выпуск продукции увеличивается с 1 до 2 единиц и цена снижается до 4

руб. Предельный доход равен 3 руб.: 4 руб. (доход от сбыта дополнительной единицы продукции) минус 1 руб. (потеря

дохода от сбыта 1 единицы). Таким образом, предельный доход (3 руб.) меньше, чем цена (4 руб.)

3. Понятие рентабельности

 Анализ рентабельности производственного предприятия TC "3. Понятие рентабельности" \f C \l "1" 
Рентабельность; в отличие от прибыли предприятия, показывающей эффект предпринимательской деятельности, характеризует    эффективность    этой    деятельности. Рентабельность - относительная величина, выражающая прибыльность (доходность) предприятия. (Л, С. 131). В рыночной экономике существует система показателей рентабельности.

Рентабельность продукции можно рассчитать как по всей реализованной продукции, так и по отдельным ее видам.

Рентабельность всей реализованной продукции можно определить как:

• процентное отношение прибыли от реализации продукции к затратам на ее производство и реализацию;

• процентное отношение прибыли от реализации продукции к выручке от реализованной продукции;

процентное отношение балансовой прибыли к выручке от реализации продукции

• отношение чистой прибыли к выручке от реализации продукции.

Эти показатели дают представление об эффективности текущих затрат предприятия и степени доходности реализуемой продукции.

Рентабельность отдельных видов продукции зависит от цены и полной себестоимости. Она определяется как

процентное отношение цены реализации единицы данной продукции за вычетом ее полной себестоимости к полной себестоимости единицы данной продукции.

Рентабельность имущества (активов) предприятия рассчитывается как процентное соотношение чистой прибыли к средней величине активов (имущества).

Рентабельность внеоборотных средств определяется как процентное соотношение чистой прибыли к средней величине внеоборотных активов.

Рентабельность оборотных активов определяется как процентное отношение чистой прибыли к среднегодовой стоимости оборотных активов.

Рентабельность инвестиций определяется как процентное отношение валовой прибыли к стоимости имущества предприятия.

Рентабельность собственного капитала рассчитывается как процентное отношение чистой прибыли к величине собственного капитала.

Показатели рентабельности используются в процессе анализа  финансово-хозяйственной  деятельности,  принятия управленческих   решений,   решений   потенциальных инвесторов об участии в финансировании инвестиционных проектов.

Повышение рентабельности может быть достигнуто как посредством увеличения суммы прибыли, так и путем снижения    стоимости    производственных    фондов. Невыполнение    плана    прибыли    и    увеличение производственных фондов может привести к снижению уровня рентабельности. Поскольку рентабельность - показатель относительный, его рост или снижение возможны и при различном соотношении темпов изменения прибыли и фондов.

Анализ общей рентабельности имеет большое значение для комплексной характеристики работы с точки зрения эффективности использования всего производственного потенциала, находящего в распоряжении производственного предприятия.

Общая рентабельность (Р) определяется путем деления балансовой прибыли (П) на среднегодовую стоимость основных и оборотных средств(Ф)(4, С. 101}:

Р=П/Фх100%

Чтобы определить рентабельность производства на анализируемом предприятии (производственный кооператив

"Электрон"), обратимся к таблице 4.

Таблица 4
	N п/п

	Показатели

	за отчетный период текущего года, тыс.
руб.

	за отчетный период предыдущего года, тыс. руб.


	1.

	Балансовая прибыль

	67.9

	68.6


	2.

	Среднегодовая стои​мость основных средств

	190.0

	200.0


	3.

	Среднегодовые остатки оборотных средств

	12.0

	11.0


	4.

	Итого: среднегодовая стои-мость основных и оборот-ных средств для расчета общей рентабельности 

	202.0

	211,0


На основе результатов таблицы 4 произведем расчет общей рентабельности. Общая рентабельность (Р) определяется путем деления балансовой прибыли (П) на среднегодовую стоимость основных и оборотных средств(Ф)(4, С.101):

Р=П/Фх100%=202.0/67.9 х100%=33.6% (за отчетный период текущего года);
Р=П/Фх100%=211.0/б8.6х100%=32.4% (за отчетный период предыдущего года).

Таким образом, определим отклонение в уровне рентабельности – 33,6 – 32,4 = 1,2%
На анализируемом предприятии в предыдущем году рентабельность составила 32,4%, а в отчетном году - 33,6%. В течение  года  производственный  кооператив  "Электрон" реализовал   ряд   мероприятий,   позволивших   повысить рентабельность на 1,2%.

4. Анализ прибыли и рентабельности, расчет и оценка факторов определивших изменение этих показателей. TC "4. Анализ прибыли и рентабельности, расчет и оценка факторов определивших изменение этих показателей." \f C \l "1" 
4.1. Факторы влияющие на изменение доходов предприятия. TC "4.1. Факторы влияющие на изменение доходов предприятия." \f C \l "2"      

На доходы промышленного предприятия оказывают влияние различные факторы которые необходимо учитывать в процессе анализа. К таким факторам относятся:   объем   реализованной продукции, структура и ассортимент реализованной продукции и др.

Для расчета влияния факторов на уровень доходов необходимо рассчитать   абсолютное отклонение суммы доходов отчетного и базисного периодов. (табл.)

	№

п/п
	Показатели
	Отчетный

период
	Базисный

период
	Абсолют-

ное откл.
	Относ.

Отклон.

	1
	Балансовая прибыль
	67,9
	68,6
	-0,7
	-1,03

	2
	Объем реализации
	35,0
	30,0
	+5,0
	+14,3


Абсолютн.       Сумма           Сумма 

Откл.      =   доходов   -     доходов

               баз.пер.        отч.пер.

Методом сравнения выявляем размер изменения уровня доходов:

Разм.изм.   Ур.дох.           Ур.дох.

уровня дох. =    отч.пер.      базисн.пер.

После того, как определили изменение доходов необходимо произвести расчет влияния различных факторов на них.

Изменение объема продаж на абсолютную сумму дохода, рассчитываем следующим образом:



Вл

Таким образом, изменение объема продукции будет равно 30 – 35 * 68.6 /100% = -3,43%

Влияние уровня доходов на абсолютное отклонение доходов рассчитывается следующим образом:

Размер    Ур.дох       Ур.дох.   Фактич.

изм-я =   отч.     -   базисн. * объем в.п.  /100%

дох.      пер.          пер.     отч.пер.

Размер изменения доходов = 68,6 – 67,9 * 35/100% =

= 0,25%

4.2. Факторы влияющие на изменение прибыли иг рентабельности предприятия. TC "4.2. Факторы влияющие на изменение прибыли иг рентабельности предприятия." \f C \l "2"     

Последовательный анализ прибыли должен быть направлен на определение влияния  отдельных факторов:        

1. Объем реализованной продукции;

2. себестоимость реализуемой продукции;

3. изменение оптовых цен, структуры и ассортимента реализуемой продукции;

4. доходы предприятия и др.

	№

п/п
	Показатели
	Отчетный

период
	Базисный

период
	Абсолют-

ное откл.
	Относ.

Отклон.

	1
	Объем реализации
	35,0
	30,0
	+5,0
	+14,3

	2
	Себестоимость

Реализованной

продукции 
	10,0
	10,5
	-0,5
	-5


Одним из важнейших факторов, влияющих на изменение прибыли, является объем реализованной продукции.

Влияние               Фактич              Фактич               рент 

объема реал    = объем реал пр - объем реал пр * базисн / 100% 

пр на прибыль     отч.пер             базисн пер             пер

Для  определения  влияния   себестоимости  на прибыль, необходимо вычесть из фактической себестоимости плановую себестоимость фактически реализованной продукции по формуле:

Н = Р ф.с.о. - Р ф.с.п

где Н -изменение суммы прибыли;

Р ф.с.о. - фактически реализованная продукция по плановой себестоимости;

Р ф.с.п. - фактически реализованная продукция по себестоимости отчета.

Путем сравнения определяем влияние изменения оптовых цен:

Реализация в действ      Выручка от реализации оптовых ценах       -   в ценах привед. в плане

Структура        реализуемой        продукции характеризуется удельным весом отдельных видов и сортов продукции в ее общем объеме. Для того, чтобы определить влияние структуры реализуемой продукции на сумму прибыли, необходимо:  из суммы прибыли, вычисленной при фактическом объеме  произведенной  продукции,  плановых затрат и плановых ценах, вычесть прибыль, скорректированную   на   фактический объем реализованной продукции

4.3. Анализ доходов, себестоимости и прибыли во взаимной увязке TC "4.3. Анализ доходов, себестоимости и прибыли во взаимной увязке" \f C \l "2" 
Проводя финансовый анализ на промышленном предприятии,   необходимо   анализировать   все показатели во взаимной увязке. Таким образом, мы сможем выявить, как изменение одного показателя, будет влиять на изменение другого показателя.

Влияние на изменение прибыли предприятия такого показателя,    как    изменение    себестоимости реализованной  продукции  очевидно,  так  как снижение   себестоимости   продукции   позволит увеличить доходы и прибыль на предприятии и наоборот,    при    увеличении    себестоимости продукции,   снижаются   доходы   и,  прибыль предприятия. 

5. Возможности предприятия по увеличению доходов,  прибыли  и   рентабельности, вытекающие из анализа этих показателей. TC "5. Возможности предприятия по увеличению доходов,  прибыли  и   рентабельности, вытекающие из анализа этих показателей." \f C \l "1" 
По итогам проведенного анализа, выявив, как те или иные факторы влияют на изменение прибыли, необходимо разработать конкретные мероприятия по увеличению анализируемого показателя:

1. Увеличение объема выпуска продукции;

2. Снижение себестоимости продукции;

3. Снижение расходов предприятия;

4. Установление прочных хозяйственных связей е поставщиками сырья и материалов;

5. Систематический контроль за распределением сырья, материалов и топлива;        

6. Повышение      производительности      труда работников;

7. Повышение квалификации специалистов;

8. Внедрение новейших технологий;

9. Эффективное использование производственных

мощностей. 

10. Создание торговых предприятий по реализации

продукции;

11. Создание маркетинговых служб на предприятии;

12. Реконструкция и модернизация предприятия.

Заключение TC "Заключение" \f C \l "1" 
В условиях рыночных отношений производственные предприятия осуществляют свою деятельность на началах коммерческого расчета, при котором расходы должны покрываться   из   собственных   доходов.   Главным источником производственного и социального развития трудовых коллективов становится прибыль.
Производственные предприятия читали обладать реальной финансовой независимостью, самостоятельно распределять выручку от реализации продукции, по своему усмотрению  распоряжаются   прибылью,   формируют производственные и социальные фонды, изыскивают необходимые им средства для инвестирования, используя в том числе и ресурсы финансового рынка - кредиты банков, эмиссию облигаций, депозитные сертификаты и прочие его инструменты.
Предприятия стали свободны от мелочной опеки со стороны государства, но вместе с тем резко повысилась их ответственность за экономические  и  финансовые результаты работы.
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