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Введение

Несостоятельность (банкротство) является категорией рыночного хозяйствования. Она была известна еще в дореволюционной России XIX в. 

В современной России в ходе рыночных преобразований банкротства опять становятся реальностью. Возникает необходимость нормативно-правового и государственного регулирования механизма банкротства предприятий.

Несмотря на складывающуюся в последние годы тенденцию стабилизации экономики, более трети отечественных промышленных предприятий, по данным Роскомстата России, продолжают оставаться в кризисном (предбанкротном) состоянии, проявляющемся в убыточности экономической деятельности, низком запасе финансовой прочности, дефиците ликвидных оборотных средств, значительной задолженности перед бюджетом и кредиторами. 

Анализ причин, вызывающих такое состояние, показывает, что эффективной реализации государственной программы антикризисного регулирования деятельности предприятий промышленности во многом противодействует отсутствие эффективных методических подходов к организации внутрифирменного управления предприятиями в условиях кризиса, обеспечивающих защиту хозяйственной деятельности от воздействия негативных факторов внешней среды, с одной стороны, и неэффективных управленческих решений высшего менеджмента, с другой.

Проблемы антикризисного управления в российской промышленности исследованы в работах С.Г. Беляева, А.П. Градова, Г.П. Иванова, Э.М. Короткова, Б.И. Кузина, И.А. Курнышовой, В.К. Логинова, Д.Н. Сергеева, Б.Н. Соколина, Ю.Н. Чеботаря, Г.И. Шепеленко и других ученых. Однако основным недостатком представленных в них подходов является использование частных оценок экономического состояния предприятия и в связи с этим излишняя сложность расчетов и интерпретации полученных результатов, а также отсутствие механизма принятия управленческих решений для высшего менеджмента по последовательной реализации процедур вывода предприятия из кризиса в условиях крайней ограниченности ресурсов.

Поэтому актуальной задачей сегодня является разработка подходов к выбору эффективных методов антикризисного управления промышленным предприятием на основе комплексной оценки его экономического состояния. 

Актуальность темы курсовой работы  обусловлена тем, что в рыночных условиях хозяйствования предприятия должны быть уверены в надежности и экономической состоятельности своих партнеров, в противном случае они имеют возможность использовать механизм банкротства как средство возврата долга неплатежеспособными партнерами. В связи с этим руководители предприятий, менеджеры различных уровней управления, руководители предприятий должны проводить антикризисную диагностику финансового состояния собственного предприятия с целью избежать возможного банкротства, а при угрозе банкротства изыскать возможности финансового оздоровления предприятия. Вместе с тем они должны уметь своевременно определить неблагоприятное финансовое положение предприятий-контрагентов на основе результатов проведенного финансового анализа и при необходимости воспользоваться своим правом в судебном порядке применить процедуры банкротства к должнику.

Целью написания работы является диагностика и предупреждение банкротства организации. 

Для достижения поставленной цели требуется решение следующих задач:

- рассмотреть нормативно – правовое регулирование банкротства предприятий;

- исследовать методику диагностики банкротства как части политики антикризисного финансового управления;

- изучить систему финансовых показателей  в анализе потенциального банкротства;

- провести анализ финансово – хозяйственной деятельности ЗАО ХП «Калужский хлеб»

- проанализировать вероятность банкротства ЗАО ХП «Калужский хлеб»;

- разработать пути улучшения финансовых показателей ХП «Калужский хлеб».

Объектом исследования является финансово – хозяйственная ЗАО ХП «Калужский хлеб».

Предметом исследования является анализ вероятности банкротства и разработка мероприятий по его предотвращению.

Теоретическую и методологическую основы исследования составляли законодательные акты Российской Федерации, указы Президента РФ, постановления Правительства РФ, инструкции и методические материалы Министерства финансов, ФКЦБ России, Министерства имущественных отношений, ФСФО, МАП, иных министерств и ведомств, экономическая и правовая литература, материалы периодической печати.

При выполнении работы были использованы общенаучные и специальные методы исследований. Из общенаучных применялись диалектический метод познания, методы научной абстракции, анализа и синтеза, исторического и логического познания. Отдельные проблемы изучались с помощью специальных методов экономических исследований: монографического, расчетно-конструктивного, экономико-статистического и других.

Информационной базой исследования послужили данные статистической отчетности промышленного предприятия г. Калуги. 

Курсовая  работа состоит из введения, двух глав, расчетной части заключения, списка литературы и приложений. Она изложена на 60 страницах  машинописного текста. Результаты расчетов и их анализ проиллюстрированы таблицами.
Глава 1. Диагностика банкротства и пути финансовой стабилизации

1.1. Понятие, процедуры и факторы банкротства
Банкротство является следствием разбалансированности экономического механизма воспроизводства капитала предприятия, результатом его неэффективной ценовой, инвестиционной и финансовой политики. Массовое банкротство предприятий может вызвать серьезные негативные социальные последствия, поэтому в странах с рыночной экономикой выработан определенный механизм упреждения и защиты предприятий от полного краха. Основные элементы этого механизма:

· правовое регулирование банкротства; организационное, экономическое и нормативно-методическое обеспечение принятия решений о несостоятельности (банкротстве) предприятий;

· меры государственной финансовой поддержки неплатежеспособным предприятиям в целях сохранения перспективных товаропроизводителей; финансирование реорганизационных и ликвидационных мероприятий;

· экономическая защита интересов всех участников процедуры банкротства;

· ведение реестра неплатежеспособных предприятий, гласность и доступность информации о банкротах для широкой общественности.

Несостоятельность (банкротство) - сложное экономико-правовое явление. Поэтому категории "несостоятельность" и "банкротство" не следует относить только к правовой области. Если обратиться к работам экономистов, то мы увидим, что несостоятельность как экономическая категория имеет важное значение в развитии общества и отражает совокупность экономических отношений, образующих хозяйственное единство. Значимость категории "несостоятельность" проявляется и в том, что она является этапом жизненного цикла предприятия, имеющего свои фазы развития.

Нельзя отрицать, что несостоятельность существует как факт, имеющий место независимо от признания его арбитражным судом, поскольку превышение суммы обязательств должника над стоимостью его имущества возникает задолго до признания его таковым. Суд лишь констатирует наличие признаков, определяющих несостоятельность. Поэтому обязательное включение в определение понятия несостоятельности указания на судебное признание таковой или объявления о несостоятельности должником как существенного признака, входящего в это понятие, неоправданно его сужает.

Понятия "несостоятельность" и "банкротство" находятся в диалектической связи. Они имеют общее сущностное основание: превышение суммы обязательств должника над стоимостью его имущества. Отсюда следует: банкротство как факт не может быть признано арбитражным судом без наличия несостоятельности, а несостоятельность является основой и предпосылкой применения норм законодательства о банкротстве.

Одной из задач финансового анализа является предотвращение угрозы банкротства. Самостоятельность предприятий, определенная Гражданским кодексом Российской Федерации, и возрастающая ответственность их перед кредиторами, акционерами, работниками, государством требует уделять внимание при финансовом анализе прогнозированию возможного банкротства предприятий.

Сегодня основной нормативно-правовой базой банкротства предприятий Российской Федерации служат следующие документы:

1.  Гражданский кодекс Российской Федерации (введен в действие с 1 января 1995 г.).

2.  Арбитражный процессуальный кодекс РФ (принят Государственной Думой 5 апреля 1995 г.).

3.    Уголовный кодекс Российской Федерации от 9 июля 1999 г. №158.

4.  Федеральный закон «О несостоятельности (банкротстве)» от 26 октября 2002 г. № 127-ФЗ.

5.  Постановление Правительства РФ от 20 мая  1994 г. № 498 «О некоторых мерах по реализации законодательства о несостоятельности (банкротстве) предприятий».

6. Методические указания по проведению анализа финансового состояния организации, утвержденные Приказом ФСФО от 23 января 2001 г. № 16.

За последнее десятилетие Государственная Дума РФ, учитывая важность для экономики страны законодательной базы такого регулирования, трижды занималась разработкой и принятием Федерального закона «О несостоятельности (банкротстве)» (от 19.11.92 №3929-1, от 08.01.98 №6-ФЗ, от 26.10.02 № 127-ФЗ).

Федеральным законом от 26 октября 2002 г. № 127-ФЗ «О несостоятельности (банкротстве)» понятие банкротства определено следующим образом: «Несостоятельность (банкротство) — признанная арбитражным судом неспособность должника в полном объеме удовлетворить требования кредиторов по денежным обязательствам и (или) исполнить обязанность по уплате обязательных платежей» (ст. 3).

В названном законе установлены признаки банкротства, должник считается несостоятельным (банкротом), если соответствующие обязательства не исполнены им в течение трех месяцев с даты, когда они должны были быть исполнены. Для определения признаков банкротства должника учитываются размеры денежных обязательств и обязательных платежей. В размер денежных обязательств включают:

· размер задолженности за переданные товары, выполненные работы и оказанные услуги;

· суммы займа с учетом процентов, подлежащих уплате должником;

· размер задолженности, возникшей вследствие неосновательного обогащения;

· размер задолженности, возникшей вследствие причинения вреда имуществу кредиторов.

К обязательным платежам относят налоги, сборы и иные обязательные взносы в бюджет соответствующего уровня и государственные внебюджетные фонды в том порядке и на тех условиях, которые закреплены законодательством Российской Федерации. Размер обязательных платежей исчисляется без учета штрафов (пеней) и иных финансовых санкций.

Дела о банкротстве рассматриваются арбитражным судом. Дело о банкротстве может быть возбуждено арбитражным судом при условии, что требования к должнику — юридическому лицу в совокупности составляют не менее 100 тыс. руб., к должнику-граждан и ну не менее 10 тыс. руб., а также когда имеются признаки банкротства.

В законе определены состав участников (рис. 1.) и их функции в процедурах банкротства. Закон состоит из 12 глав и содержит 233 статьи.

Закон регулирует порядок и условия осуществления мер по предупреждению несостоятельности (банкротства) предприятий, определяет следующие процедуры банкротства (ст. 27):
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Рис.1. Участники процедур банкротства предприятия-должника

· наблюдение применяется к должнику в целях обеспечения сохранности имущества должника, проведения анализа финансового состояния должника, составления реестра требований кредиторов и проведения первого собрания кредиторов;

· финансовое оздоровление применяется к должнику в целях восстановления его платежеспособности и погашения задолженности в соответствии с графиком погашения задолженности;

· внешнее управление применяется к должнику в целях восстановления его платежеспособности; конкурсное производство применяется к должнику, признанному банкротом, в целях соразмеренного удовлетворения требований кредиторов; мировое соглашение представляет собой процедуру банкротства, которая может быть применена на любой стадии рассмотрения дела о банкротстве в целях прекращения производства по делу о банкротстве путем достижения соглашения между должником и кредиторами. С экономической точки зрения в системе предложенных процедур важную роль играет финансовое оздоровление организаций, оказавшихся в столь затруднительном финансовом положении. Такая процедура на законных основаниях в систему банкротства российских предприятий введена впервые. В финансовом оздоровлении заинтересован прежде всего сам должник, поскольку он продолжает свою деятельность, но с ограничениями в управлении. У него появляется реальная возможность избежать банкротства, удовлетворяя требования кредиторов, не доводя дела до конкурсного производства и продажи имущества.

В законе прописана система мер по восстановлению платежеспособности должника:

· перепрофилирование производства; закрытие нерентабельных производств; взыскание дебиторской задолженности; продажа части имущества должника; уступка должнику;

· увеличение уставного капитала должника за счет взносов участников и третьих лиц;

· размещение  дополнительных   обыкновенных  акций должника и др.

Законодательство о банкротстве предприятий основывается на принципе неплатежеспособности предприятия. Предприятие, столкнувшись с финансовыми затруднениями,  должно дать оценку сложившейся ситуации и, оценив степень своих финансовых проблем, принять решение о его дальнейшем функционировании, своевременно выработать меры по предупреждению банкротства либо принять решение о ликвидации предприятия, распродаже его по частям.
1.2. Основы антикризисного управления. Методы обеспечения финансовой устойчивости

Переход к рыночной системе хозяйствования в России ориентирован на макроэкономические изменения, либерализацию экономики, приватизацию объектов государственной собственности, подавление инфляции, стабилизацию обменного курса рубля. Недостаточное внимание к проблемам микроэкономического уровняв первые годы реформ привело к обострению кризисного процесса в реальном секторе экономики. На предприятиях остро ощущалось отсутствие установленных норм и правил государственного влияния на кризисное состояние.

Важной составляющей системы банкротства является диагностика финансового состояния предприятия, контроль и своевременное упреждение, а также предотвращение приближающихся кризисных ситуаций. Своевременная и качественная диагностика, профилактическая работа — главная задача управления предприятием вообще и кризисного, в частности. Работа по диагностике проводится в несколько этапов (рис. 2.).
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Рис. 2. Диагностика кризисных ситуаций и банкротства

Основными этапами диагностики финансового состояния предприятия являются:
— анализ финансового состояния, прогноз развития рыночной ситуации;

— своевременное обнаружение причин и основных факторов, способствующих развитию кризисных ситуаций;

— умение обнаружить раньше незаметные для неспециалиста признаки грядущего неблагополучия предприятия.

Кризисные ситуации зависят от постоянных изменений рыночных ориентаций потребителя, происходящих в рыночном хозяйстве. Однако эта общая экономическая предпосылка вовсе не означает фатального исхода для любого предприятия и тем более для экономики в целом. Обратимся к анализу факторов, которые служат непосредственным катализатором кризисной ситуации (рис. 3.).
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Рис. 3. Основные факторы возникновения кризисных ситуаций

Успехи и неудачи деятельности предприятия следует рассматривать как взаимодействие целого ряда факторов:
— внешних (на них предприятие не может влиять вообще или влияние может быть слабым);

— внутренних (как правило, они зависят от организации работы самого предприятия).

Способность предприятия приспособиться к изменению технологических, экономических и социальных факторов — гарантия не только его выживания, но и процветания.

К внешним факторам, оказывающим сильное влияние на деятельность любого хозяйствующего субъекта, относятся:
— размер и структура потребностей населения;

— уровень доходов и накоплений населения, а следовательно, и покупательная способность (сюда же могут быть отнесены уровень цен и возможность получения потребительского кредита, что существенным образом влияет на предпринимательскую активность);

— политическая стабильность и направленность внутренней политики;

— развитие науки и техники, которое определяет все составляющие процесса производства товара и его конкурентоспособность;

— уровень культуры, проявляющийся в привычках и нормах потребления, предпочтении одних товаров и отрицательном отношении к другим;

— к внешним факторам банкротства следует отнести международную конкуренцию. Фирмы в одних случаях выигрывают за счет дешевого труда, а в других — более совершенных технологий.

На финансовом положении большинства организаций негативно сказываются и последствия общеэкономического спада, инфляции. Им часто сопутствует полоса слияний и неожиданного возникновения иных конкурентов. Предприятие может подвергнуться тяжелым испытаниям при неожиданных переменах в сфере государственного регулирования, резких спадах государственного заказа. Трудности такого рода весьма характерны для нашей страны. Конечно, бороться с кризисом в масштабах страны, отдельному малому или среднему хозяйствующему образованию не по силам, но в их возможностях проводить гибкую политику, способную значительно смягчить негативные последствия общего спада.

Не менее значимы и внутренние факторы, определяющие развитие предприятия и являющиеся результатом его работы.

В общем виде их можно представить четырьмя группами - это:
— стратегия предприятия;

— принципы его деятельности;

— ресурсы и их использование;

— качество и уровень маркетинга.

Другими внутренними факторами, усиливающие кризисную ситуацию предприятия являются:
— убытки предприятия, связанные с несвоевременным обновлением ассортимента товарной продукции, неспособностью товара успешно конкурировать с другими товарами, находящимися на рынке;

— большие издержки на производство и сбыт товара, что может быть вызвано массой причин, начиная с нерациональной структуры управления, раздутого штата управления, применения дорогостоящих технологий, средств и предметов труда и т. д.;

— утрата уровня культуры производства и культуры предприятия вообще, включая технический уровень производства, психологическую атмосферу в управленческом звене, коллективе в целом, его не уверенность в эффективной работе;

— отсутствие стимулов труда у персонала предприятия.

Как видим, к разрушению организационного, экономического и производственного механизма может привести множество факторов функционирования предприятия.

Оздоровление финансового положения как составная часть управления кризисными ситуациями и банкротством предполагает выбор наиболее эффективных средств для выхода организации из кризисной ситуации. Мероприятия по выходу из кризисной ситуации представлены на (рис. 4.).

Набор средств индивидуален для каждого конкретного предприятия в каждой конкретной ситуации. Эффективная реализация целей и задач, стоящих перед системой банкротства, предполагает разработку целого ряда мероприятий.
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Рис. 4. Управление кризисными ситуациями предприятия

Основным сводным документом финансового оздоровления является бизнес-план, в котором анализируются процессы изменения предприятия, показывается, каким образом руководство намерено предотвратить кризисную ситуацию, и намечены конкретные пути предотвращения банкротства.

Бизнес-план позволяет решить следующие основные задачи:
— обоснование стратегии вывода предприятия из кризисной ситуации;

— определение рыночных перспектив предприятия и ожидаемых результатов;

— определение источников и объемов финансирования намечаемых мероприятий и порядка расчетов с инвесторами.

Если предприятие испытывает недостаток собственных средств, необходимых для приобретения запасов, покрытия затрат и осуществления других расходов, связанных с организацией непрерывного производственно-коммерческого процесса, оно вынуждено привлекать заемный капитал, усиливая финансовую зависимость от кредиторов и иных внешних источников финансирования.

Высокая финансовая зависимость может привести к потере платежеспособности предприятия. Поэтому оценка финансовой устойчивости является важной задачей финансового анализа.

1.3. Система финансовых показателей  в анализе потенциального банкротства

Устойчивое финансовое положение предприятия является важнейшим фактором его застрахованности от возможного банкротства. С этих позиций важно знать, насколько платежеспособно предприятие и какова степень ликвидности его активов. Ликвидность и платежеспособность могут оцениваться с помощью абсолютных и относительных показателей:

· абсолютные показатели, на основе которых определяется основная тенденция изменения финансовой ситуации, а также рассчитывается целый ряд результативных и качественных показателей;

· относительные показатели (коэффициенты), которые выражаются отношением одних абсолютных финансовых показателей к другим и на основе которых в отечественной и зарубежной практике принято делать выводы о сложившейся финансовой ситуации.
По уровню ликвидности все активы предприятия можно разделить на четыре группы в порядке убывания уровня ликвидности (табл. 1.).

Таблица 1.
Характеристика активов предприятия по уровню ликвидности

	Группа активов
	Состав статей баланса
	Формула расчета по бухгалтерскому балансу (форма №1)
	Характеристика уровня ликвидности

	Наиболее ликвидные активы (А1)
	Денежные средства Краткосрочные финансовые вложения
	А1 = стр.260 + стр.250
	Легко реализуемые

	Быстрореализуемые активы (А2)
	Дебиторская задолженность Прочие оборотные активы
	А2 = стр.230 + стр.240 + стр.270
	Высоколиквидные активы

	Медленно реализуемые активы (A3)
	Производственные запасы
	A3 = стр.210 + стр.220
	Ликвидные активы

	Труднореализуемые активы (А4)
	Внеоборотные активы
	А4 = стр.190
	Неликвидные активы

	Итого активы (А)
	Оборотные активы (раздел I) Внеоборотные активы (раздел II)
	А = А1 + А2 + A3 + А4 = Стр.300
	Активы предприятия


Пассивы баланса группируются по степени срочности их оплаты (табл. 2).
Таблица 2
Характеристика пассивов баланса по степени срочности их оплаты
	Группа пассивов
	Состав статей баланса
	Формула расчета по бухгалтерскому балансу (форма № 1)

	Наиболее срочные обязательства (П1)
	Кредиторская задолженность
	П1 = стр.620

	Краткосрочные обязательства (П2)
	Краткосрочные кредиты и займы Задолженность участникам (учредителям) по выплате доходов Прочие краткосрочные обязательства
	П2 = стр.610 + стр.630 + стр.660

	Долгосрочные обязательства (ПЗ)
	Долгосрочные обязательства
	ПЗ = стр.590

	Собственный капитал и другие постоянные пассивы (П4)
	Капитал и резервы Доходы будущих периодов Резервы предстоящих расходов
	П4 = стр.490 +стр.64О + стр.650

	Итого пассивы (П)
	Краткосрочные обязательства (раздел V) Долгосрочные обязательства (раздел IV) Капитал и резервы (раздел III)
	П = П1 + П2 + ПЗ + П4 = стр.700


На начальном этапе анализа бухгалтерской (финансовой) отчетности можно определить ликвидность баланса по существующим рациональным балансовым пропорциям, соблюдение которых способствует финансовой устойчивости предприятия. Баланс считается абсолютно ликвидным, если абсолютные финансовые показатели ликвидности соответствуют тенденциям согласно таблице 3.

Таблица 3
Рекомендуемые значения абсолютных финансовых показателей ликвидности баланса

	Показатель
	Экономическое содержание
	Формула расчета показателя
	Рекомендуемое значение, тенденция

	Разность наиболее ликвидных активов и наиболее краткосрочных обязательств
	Сопоставление итогов первой группы по активу и пассиву, т.е. А1 и П1 (срок до 3 месяцев), отражает соотношение текущих платежей и поступлений
	А1-П1
	>=0

	Разность быстрореализуемых активов и краткосрочных обязательств
	Сравнение итогов второй группы по активу и пассиву, т.е. А2 и П2 (сроки от 3 до 6 месяцев), показывает тенденцию увеличения или уменьшения текущей ликвидности в недалеком будущем
	А2-П2
	>=0

	Разность медленно реализуемых активов и долгосрочных обязательств
	Сопоставление итогов по активу и пассиву для третьей группы, т е. A3 и ПЗ, отражает соотношение платежей и поступлений в отдаленном будущем
	АЗ-ПЗ
	>=0

	Разность собственного капитала и др. видов постоянных активов
	Означает, что собственных средств должно быть достаточно для покрытия потребности в оборотных активах
	П4-А4
	>=0


Сопоставление наиболее ликвидных средств и быстрореализуемых активов с наиболее срочными обязательствами и краткосрочными пассивами позволяет выявить текущую ликвидность. Текущая ликвидность свидетельствует о платежеспособности (или неплатежеспособности) предприятия на ближайшее к рассматриваемому моменту время.

Сравнение медленнореализуемых активов с долгосрочными и среднесрочными пассивами отражает перспективную ликвидность. Перспективная ликвидность представляет собой прогноз платежеспособности на основе сравнения будущих поступлений и платежей.
Коэффициент текущей ликвидности характеризует общую обеспеченность предприятия оборотными и денежными средствами для ведения хозяйственной деятельности и своевременности погашения его срочных обязательств:
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(1)

где 2А и 3А — сумма итого 2 и 3-го разделов актива; 2П — сумма итого 2-го раздела пассива.

Структура баланса предприятия неудовлетворительна, а само оно неплатежеспособно, если КТЛ < 2. Коэффициент текущей ликвидности характеризует коэффициент обеспеченности собственными средствами и наличие собственных оборотных средств у предприятия, необходимых для его финансовой устойчивости.
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(2)

Структура баланса предприятия неудовлетворительна, а предприятие неплатежеспособно, если КОСС < 0,1 коэффициента восстановления платежеспособности предприятия определяется как отношение расчетного КТЛ к его установленному значению. Расчетный КТЛ определяется как сумма КТЛ на конец отчетного периода и изменение значения этого коэффициента между окончанием и началом отчетного периода в пересчете на период восстановления платежеспособности, установленный равным 6 месяцам.
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(3)

где КТЛ — фактическое значение (в конце отчетного периода) коэффициента текущей ликвидности; КТЛН — значение коэффициента текущей ликвидности в начале отчетного периода; 2 — нормативное значение коэффициента текущей ликвидности; Т — отчетный период (3, 6, 9 или 12 месяцев); 6 — период восстановления платежеспособности (месяцы).

Если КВП > 1, то у предприятия есть реальная возможность восстановить свою платежеспособность. Если КВП < 1, такой возможности нет. При значении КВП < 1 определяется коэффициент утраты платежеспособности:
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(4)

где 3 — период утраты платежеспособности предприятием (месяцы).

Если КУП < 1, это свидетельствует о наличии реальной возможности предприятия не утратить платежеспособность. Если КУП > 1, предприятию грозит утрата платежеспособности. Решение о признании структуры баланса неудовлетворительной по перечисленным основаниям может быть отложено на срок, определяемый федеральным органом по делам о несостоятельности и финансовому оздоровлению, если установлено наличие реальной возможности восстановления платежеспособности хозяйствующего субъекта.

Преодоление кризисного состояния требует разработки специальных методов управления предприятием. Рыночная экономика сформировала систему методов предварительной диагностики и возможной защиты компании от банкротства. 

Задача менеджеров состоит в том, чтобы по данной методике диагностировать предполагаемое банкротство на ранних стадиях его возникновения. Это позволяет своевременно отреагировать на проблему и воспользоваться механизмом защиты или обосновать необходимость применения последовательных процедур по реорганизации предприятия. Если эти меры не выводят предприятие из кризиса и не способствуют его финансовому оздоровлению, оно в добровольном или принудительном порядке прекращает свою деятельность и начинает ликвидационные процедуры.

В следующей главе будет приведен анализ  показателей ликвидности и платежеспособности, сделаны выводы о возможности банкротства на примере ЗАО ХП «Калужский хлеб».

Глава 2. Анализ финансового состояния и диагностика банкротства ЗАО ХП «Калужский хлеб»
2.1. Организационно- экономическая характеристика ЗАО ХП «Калужский хлеб»
ЗАО "Хлебопекарное предприятие "Калужский хлеб", основанное в декабре 1990 года, было первым среди малых хлебопекарных предприятий области. За 1991 год хлебобулочных изделий здесь было произведено 220 тонн. В настоящее время, выпекая ежегодно около пяти тысяч тонн этого главного вида продовольствия. 
Предметом деятельности ЗАО ХП «Калужский хлеб» является: производство хлеба, хлебобулочных и кондитерских изделий, оказание транспортных услуг.

Выручка от основных видов продукции приведена в таблице 5.

Таблица 5

Выручка от реализации основных видов продукции (тыс. рублей)

	Вид продукции
	Период, годы

	
	2004
	2005
	2006

	Объем производства, т
	5036
	4602
	4458

	Хлебобулочные изделия

	Среднеквартальная цена, руб/кг
	11,01
	14,63
	16,36

	Объем выручки от продажи, тыс. рублей
	55483
	673147
	72932

	Доля от общего объема выручки, %
	92,0
	94,8
	93,9

	Соответствующий индекс цен по сравнению с предыдущим периодом, %
	123,7
	132,9
	111,8


Анализируя показатели таблицы 5 можно отметить, что  за 2004-2006 годы показатели объема производства имеют тенденцию к снижению. Сокращение объема производства составило 578 т. за три года.

Динамика изменения цен на продукцию ЗАО ХП «Калужский хлеб» связана с ростом цен на муку, цены на которую в анализируем периоде росли опережающими темпами по сравнению ценами на хлебобулочные изделия предприятия.

Объем выручки от продажи увеличился на 17449 тыс.руб. Темп прироста выручки составил 44,06 %.

Результаты финансово – хозяйственной деятельности ЗАО ХП «Калужский хлеб» приведены в таблице 6.

Таблица 6

Результаты финансово- хозяйственной деятельности ЗАО ХП «Калужский хлеб»
	Наименование показателя
	Годы
	Изменения

	
	2004
	2005
	2006
	Абсолютное изменение 2006 г. к 2004 г., тыс.руб.
	Абсолютное изменение 2006 г. к 2005 г. тыс. руб.
	Темп прироста за 2004-2006,%

	Выручка, тыс. руб.
	64449
	76185
	79406
	14957
	3221
	23,2075

	Валовая прибыль, тыс. руб.
	9698
	9016
	4863
	-4835
	-4153
	-49,856

	Чистая прибыль (нераспределенная прибыль (непокрытый убыток)), тыс. руб.
	1487
	6
	6
	-1481
	-
	-99,597

	Производительность труда, тыс. руб./чел.
	267
	354
	381,76
	114,76
	27,76
	42,9813

	Фондоотдача, %
	595,4
	868,1
	858,44
	263,04
	-9,66
	44,1787

	Рентабельность активов, %
	-
	0,02
	-
	-
	-
	-

	Рентабельность собственного капитала, %
	-
	0,1
	-
	-
	-
	-

	Рентабельность продукции (продаж), %
	5,62
	1,74
	3,41
	-2,21
	1,67
	-39,324


Анализ приведенных в таблице 6 показателей, характеризующих финансово-экономическое положение эмитента за последние пять лет, позволяет сделать следующие выводы.
В 2004-2006 гг. наблюдался рост объёмов выручки (нетто) от продажи продукции предприятия. Однако ежегодные темпы роста объёмов выручки были в среднем на  4 % меньше, чем ежегодные темпы роста себестоимости продукции. Следовательно, рост объёмов выручки за указанные годы происходил, в основном, за счёт роста себестоимости продукции. Основную роль в росте себестоимости продукции играл ценовой фактор. Предприятие вынуждено было увеличивать затраты на приобретение сырья, и прежде всего муки, в результате роста на него цен. Положительная динамика роста производительности труда за эти годы только подтверждает сделанный вывод о том, что объёмы выручки росли, в основном, за счёт роста себестоимости продукции. При этом предприятие не полностью перелагало на покупателей продукции соответствующие издержки, а частично брало их на себя. Об этом свидетельствует опережающая динамика роста себестоимости по сравнению с динамикой роста объёмов выручки. Это обстоятельство негативно сказывалось на объемах и динамике роста чистой прибыли. Её объём за указанные годы сократился в 248 раз. В указанных тенденциях ухудшения финансового состояния предприятия наибольшую роль играли факторы политического характера. Государство практически устранилось от регулирования цен на муку на внутреннем рынке, ориентируясь на организацию экспорта зерна за рубеж. Появилось огромное количество посредников, которые необоснованно взвинчивают цены на муку. В то же время усилилось административное давление со стороны власти на уровне субъекта Федерации на деятельность предприятия. Цель этого давления – искусственно сдержать рост цен на хлебобулочную продукцию. Такое давление за эти годы практически вообще не компенсировалось стимулирующими мерами экономического характера, например в виде налоговых льгот. Наоборот, налоговое давление за этот период постепенно возрастало. В результате всего этого, рентабельность продукции предприятия за эти годы неуклонно снижалась, достигнув к 2005 г. критического уровня – 1,74 %. 
Показатель фондоотдачи у предприятия имел тенденцию роста в 2004-2006 г. и составил 858,44%, это означает, что стоимость производственной продукции в 8,58 раз выше стоимости основных фондов эмитента.

Такая тенденция объясняется имевшей место в этот период тенденцией роста объёма выручки (нетто) продукции при относительно постоянном размере основных средств. 
В 2006 году ЗАО ХП «Калужский хлеб»   с каждого рубля продаж получал 3,41 руб. прибыли. На каждый рубль, вложенный в активы и в капитал, предприятие вообще не получало прибыли. Общий вывод по показателям рентабельности следующий: предприятие неэффективно осуществляет свою производственную деятельность, недостаточно эффективно использует имеющиеся у него производственные мощности и потенциал. 

Итак, на развитие отрасли в последние годы негативное влияние оказывают факторы экономического и политического характера. Хлебопекарная промышленность является замыкающим звеном в обеспечении населения наиболее социально значимыми продуктами питания – хлебом и хлебобулочными изделиями. Эти продукты являются основными в рационе значительных слоёв населения, уровень жизни которых находится за чертой бедности или не намного её превышает. В этих условия отрасль является объектом внимания политиков и органов власти от местного до всероссийского уровня. При этом именно на хлебопёков возлагается вся ответственность за бесперебойность снабжения населения хлебом и хлебобулочными изделиями, причём обязательно по низким ценам, которые не стимулировали бы недовольство населения политикой властей. Предприятия хлебопекарной промышленности находятся под своего рода политико-административном нажимом. 

Между тем никаких конкретных мер по сдерживанию роста цен на хлеб и хлебобулочные изделия ни на государственном, ни на местном уровне не предпринимается. Между зернопроизводителями и предприятиями хлебопекарной промышленности находится большое количество посредников, зачастую аффилированных с органами власти. 

Рост цен на хлеб и хлебобулочные изделия значительно отстаёт от роста цен на муку. Огромные прибыли остаются в распоряжении посредников и производителей муки. В результате в последние годы снижается рентабельность продукции предприятий хлебопекарной промышленности. 

Кроме того, повсеместно в отрасли обострилась конкуренция. Причём на рынок выступили новые многочисленные мелкие производители, которые организовали выпуск низкокачественной продукции из некондиционного сырья по демпинговым ценам.

В этих условиях предприятия хлебопекарной промышленности переживают экономический кризис. Результаты деятельности ЗАО ХП «Калужский хлеб» полностью соответствуют тенденциям развития отрасли и оцениваются как неудовлетворительные.

2.2. Анализ ликвидности и платежеспособности ЗАО ХП «Калужский хлеб»
На практике платежеспособность предприятия выражается через ликвидность его баланса.

Анализ ликвидности баланса за 2005 год оформим в виде таблицы 7.

Таблица 7

Анализ ликвидности баланса  ЗАО ХП «Калужский хлеб» за 2005 год 

	Актив
	Абсолютные величины
	Удельные веса (%)
	Пассив
	Абсолютные величины
	Удельные веса (%)
	Платежный излишек (+) или недостаток (-)

	
	начало года
	конец года
	начало года
	конец года
	
	начало года
	конец года
	начало года
	конец года
	начало года
	конец года

	Наиболее ликвидные активы А1 (ДС+ФВкр)
	14,0
	131,0
	0,1
	0,5
	Наиболее срочные обязательства П1 (Кредиторская задолженность)
	7502
	14837
	38,2
	58,4
	-7488
	-14706

	Быстрореализуемые активы А2 (Дебиторская задолженность)
	2021
	6 266
	10,3
	24,2
	Краткосрочные пассивы П2 (Краткосрочные кредиты и займы)
	6560
	5 000
	33,4
	19,7
	-4 539,0
	1266,

	Медленнореализуемыеактивы А3 (Запасы и затраты)
	6776
	10728
	34,5
	41,4
	Долгосрочные пассивы П3 (Долгосрочные кредиты и займы)
	-
	-
	0,0
	0,0
	6 776
	10 728

	Трудно реализуемые активы А4 (Внеоборотные активы)
	10825
	8 776
	55,1
	33,9
	Постоянные пассивы П4 (Реальный собственный капитал)
	5574
	5574
	28,4
	21,9
	5 251
	3202

	Баланс
	19636
	2501
	100
	100
	Баланс
	19636
	25411
	100
	100
	0,0
	490,0


Результаты расчетов показывают, что сопоставление групп по активу и пассиву имеет следующий вид:

На начало 2005 года

А1 < П1; А2 < П2; А3 > П3; А4 >П4;

на конец года 2005: 

А1 < П1; А2 > П2; А3 > П3; А4 > П4.

Показатель, характеризующий текущую ликвидность, 
на начало 2005 года: 

ТЛн2005 = (14 + 2021) - (7502 + 6560) = - 12027 тыс. руб.;

на конец 2005 года: 

ТЛк2005 = (131 + 6266) - (14837 + 5000) = - 13440 тыс. руб.

Показатель, характеризующий перспективную ликвидность, 
на начало 2005 года: 

ПЛн = 6776 - 0 = 6776 тыс. руб.;

на конец 2005 года: 

ПЛк = 10628 – 6776= 3852  тыс. руб.

Характеризуя ликвидность баланса по данным таблицы 7, следует отметить, что в отчетном периоде предприятие не обладало абсолютной ликвидностью, т. к. сумма наиболее ликвидных активов значительно меньше суммы кредиторской задолженности. Платежный недостаток составил на начало года 7488 тыс. руб., или 99,81 %, и на конец года - 14706 тыс. руб., или 99,12 %. Эти цифры говорят о том, что только 0,88 % срочных обязательств предприятия на конец периода покрывались наиболее ликвидными активами.
Превышение суммы краткосрочных обязательств над суммой быстрореализуемых активов указывает на то, что краткосрочные пассивы на начало 2005 года  не могут быть полностью погашены средствами в расчетах.

Ожидаемые поступления от дебиторов к концу года больше краткосрочных кредитов банков и заемных средств на 1266 тыс. руб. Но выполнение обязательств перед кредиторами полностью зависит от своевременного проведения расчетов с дебиторами. 
Недостаток средств по первой группе активов частично компенсируется их избытком по второй группе активов. Однако сумма этих средств меньше величины краткосрочных обязательств на 12027 тыс. руб., или на 85,52 % на начало года и на 13440 тыс. руб., или на 67,75 % к концу года. Причем дефицит ликвидных средств к концу отчетного периода увеличился на 1413 тыс. руб. Таким образом, в отчетном году предприятие не обладало текущей ликвидностью и платежеспособностью. 
Медленно реализуемые активы (запасы и затраты) превышали долгосрочные пассивы. Выполнение третьего неравенства говорит о том, что предприятие имеет перспективную ликвидность, 
Не выполнение  четвертого неравенства в 2005 году говорит о том, что ЗАО ХП «Калужский хлеб  не  обладало собственными оборотными средствами.

Проведем аналогичный анализ за 2006 год и результаты представим в таблице 8.

Таблица 8

Анализ ликвидности баланса  ЗАО ХП «Калужский хлеб» за 2006 год 

	Актив
	Абсолютные величины
	Удельные веса (%)
	Пассив
	Абсолютные величины
	Удельные веса (%)
	Платежный излишек (+) или недостаток (-)

	
	начало года
	конец года
	начало года
	конец года
	
	начало года
	конец года
	начало года
	конец года
	начало года
	конец года

	Наиболее ликвидные активы А1 (ДС+ФВкр)
	131
	72
	0,5
	0,4
	Наиболее срочные обязательства П1 (Кредиторская задолженность)
	14837
	8468
	58,4
	43,3
	-14706
	-8 396

	Быстрореализуемые активы А2 (Дебиторская задолженность)
	6266
	4520
	24,2
	23,1
	Краткосрочные пассивы П2 (Краткосрочные кредиты и займы)
	5000
	5000
	19,7
	25,6
	1266
	-480

	Медленнореализуемыеактивы А3 (Запасы и затраты)
	10728
	5721
	41,4
	29,2
	Долгосрочные пассивы П3 (Долгосрочные кредиты и займы)
	-
	-
	-
	-
	10728
	5 721

	Трудно реализуемые активы А4 (Внеоборотные активы)
	8776
	9250
	33,9
	47,3
	Постоянные пассивы П4 (Реальный собственный капитал)
	5574
	6095
	21,9
	31,2
	3 202
	3 155,

	Баланс
	25901
	19563
	100
	100
	Баланс
	25411
	19563
	100
	100
	490,0
	0,0


Результаты расчетов показывают, что сопоставление групп по активу и пассиву имеет следующий вид:

На конец года 2006: 

А1 < П1; А2 <  П2; А3 > П3; А4 > П4.

Показатель, характеризующий текущую ликвидность, 
на конец 2006 года: 

ТЛк2006 = (72 + 4520) - (8468 + 5000) = - 8876  тыс. руб.

Показатель, характеризующий перспективную ликвидность, 
на конец 2006 года: 

ПЛк = 5721– 10728= -5007 тыс. руб.

Характеризуя ликвидность баланса за 2006 год по данным таблицы 8, следует отметить, что в данном периоде ЗАО ХП «Калужский хлеб» также не обладало абсолютной ликвидностью, т. к. сумма наиболее ликвидных активов значительно меньше суммы кредиторской задолженности. Платежный недостаток составил на конец года - 8396 тыс. руб., или 99,15 %. Только 0,85 % срочных обязательств предприятия на конец 2006 года покрывались наиболее ликвидными активами.
Превышение суммы краткосрочных обязательств над суммой быстрореализуемых активов указывает на то, что краткосрочные пассивы на конец 2006 года  не могут быть полностью погашены средствами в расчетах.

Сумма наиболее ликвидных и быстрореализуемых активов  в 2006 году меньше величины краткосрочных обязательств на 8876 тыс. руб., или на 65,90 %. Причем дефицит ликвидных средств к концу отчетного периода сократился на 4564 тыс. руб. Однако в 2006 году ЗАО ХП «Калужский хлеб»  также не обладало текущей ликвидностью и платежеспособностью. 
Медленно реализуемые активы (запасы и затраты) также как и в 2005 году превышали долгосрочные пассивы. 
Не выполнение  четвертого неравенства в 2006 году говорит о том, что ЗАО ХП «Калужский хлеб  не  обладало собственными оборотными средствами - это важное условие платежеспособности не выполнено, что свидетельствует об отсутствии условий для осуществления бесперебойного процесса развития предприятия.

Более детальным является анализ платежеспособности при помощи финансовых коэффициентов.

Представим в таблице 9 значения коэффициентов ЗАО ХП «Калужский хлеб» за 2004 — 2006 г.г.

Таблица 9

Анализ ликвидности баланса по относительным показателям ЗАО ХП «Калужский хлеб» за 2004 — 2006 г.г.
	Наименование показателя
	Годы

	
	2004
	2005
	2006

	Собственные оборотные средства
, тыс.руб.
	-5251
	-3202
	-3155

	Индекс постоянного актива

	1,94
	1,57
	1,52

	Коэффициент текущей ликвидности

	0,63
	0,86
	0,77

	Коэффициент быстрой ликвидности

	0,14
	0,32
	0,34

	Коэффициент автономии собственных средств

	0,28
	0,22
	0,31


Анализ собственных оборотных средств позволяет сделать вывод об их недостатке на предприятии. В условиях недостаточности собственных оборотных средств ЗАО ХП «Калужский хлеб»  постоянно обращается к заемным источникам, позволяющим пополнять размер оборотных средств и, соответственно, финансировать текущую деятельность эмитента.

Коэффициент текущей ликвидности имеет рекомендуемое значение > 2. Критическим является значение показателя < 1. Значение коэффициента текущей ликвидности является критическим. Однако, ЗАО ХП «Калужский хлеб  постоянно предпринимает попытки увеличить значение этого показателя.

Коэффициент быстрой ликвидности имеет рекомендуемое значение 0,7 – 1, поэтому рассчитанные значения 0,34 и 0,4 являются недостаточными. 

Положение предприятия в рамках показателя автономии собственных средств также нельзя считать устойчивым, так как значение этого показателя менее 0,5, то есть менее половины имущества предприятия сформирована за счёт собственных средств. Такое значение коэффициента даёт основание полагать, что далеко не все обязательства предприятия покрыты его собственными средствами.
По мнению руководства ЗАО ХП «Калужский хлеб» одним из основных факторов, влияющих на развитие финансового кризиса, поразившего предприятия отрасли, является административный фактор. Суть его заключается в том, что органы власти от местного уровня до уровня субъектов Федерации и федерального центра пытаются именно за счет предприятий хлебопекарной промышленности решить важную социальную проблему – обеспечить низкооплачиваемые, находящиеся за чертой бедности слои населения продуктами питания, прежде всего хлебом, по “нерыночным”, зато социально низким ценам. С этой целью на местах на предприятия хлебопечения оказывается административный нажим. Например, в первом квартале 2005 г. во многих центральных СМИ было опубликовано немало статей с выступлениями членов Правительства РФ, губернаторов по поводу необходимости выпуска так называемого “социального” хлеба. Однако реализация этих требований не подкреплена мерами экономического характера. Предприятия хлебопекарной промышленности, вынуждены в этих условиях выпускать нерентабельную продукцию. 

С другой стороны, практически отсутствуют экономические рычаги, которые могли бы регулировать рынок сырья для производства хлеба, то есть муки. Здесь происходит процесс скрытой монополизации, а у перекупщиков муки имеются открыто поддерживающие их чиновники. В результате, предприятия хлебопекарной промышленности вынуждены покупать муку по искусственно завышенным ценам. Не редко для сбыта такой муки так же используются административные рычаги.

Искусственно поддерживаемая на низком уровне рентабельность отрасли не позволяет предприятиям проводить работу по обновлению и реконструкции основных фондов. Любой шаг по приобретению любого оборудования сказывается как фактор ухудшающий финансовые положение предприятия. Но, с другой стороны, изношенность основных фондов также является катастрофичной и не терпящей отлагательства в решении проблемой.
2.3. Диагностика банкротства ЗАО ХП «Калужский хлеб»
Исследования зарубежных ученых в области предсказания банкротства предприятий показывают, что из множества финансовых показателей можно выбрать лишь несколько полезных и более точно предсказывающих банкротство.

Метод Z-счет Альтмана предложен в 1968 г. известным западным экономистом Альтманом (Edward I. Altman). Индекс кредитоспособности построен с помощью аппарата мультипликативного дискриминантного анализа (Multiple-discriminant analysis - MDA) и позволяет в первом приближении разделить хозяйствующие субъекты на потенциальных банкротов и небанкротов.
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Расчет по  двухфакторной Z-модель Альтмана представлен в таблице 10.
Таблица 10

Расчет по  двухфакторной Z-модель Альтмана
	№
	Показатели
	01.01.2005
	01.01.2006
	01.01.2006

	1
	Текущие активы (оборотные активы)
	8811
	17125
	10313

	2
	Текущие обязательства (краткосрочные обязательства)
	14062
	19837
	13468

	3
	Заемные средства (сумма долгосрочных и краткосрочных обязательств)
	14062
	19837
	13468

	4
	Общая величина пассивов
	19636
	25411
	19563

	5
	К1 - коэффициент текущей ликвидности     (п.1 / п.2)
	0,6266
	0,8633
	0,7657

	6
	К2 - коэффициент финансовой зависимости    (п.3 / п.4)
	0,7161
	0,7806
	0,6884

	7
	Значение 
	-1,02
	-1,27
	-1,17

	8
	Оценка значений                                                <0, вероятность банкротства невелика                                 =0, вероятность банкротства 50%                             >0, вероятность банкротства более 50 %
	Вероятность банкротства невелика, т.к. Z < 0
	Вероятность банкротства невелика, т.к. Z < 0
	Вероятность банкротства невелика, т.к. Z < 0


Результаты  многочисленных  расчетов  по  пятифакторной модели  Альтмана   показали,   что обобщающий показатель Z может принимать значения в пределах [-14, +22],  при этом предприятия, для которых Z>2,99 попадают в число финансово  устойчивых, предприятия, для  которых  Z<1,81  являются  предприятиями с высоким риском банкротства,  а интервал [1,81-2,99] составляет зону неопределенности.

Расчет по пятифакторной модели Альтмана представлен в таблице 11.

Таблица 11

Пятифакторная Z-модель Альтмана
	Показатели
	01.01.2005
	01.01.2006
	01.01.2006

	Текущие активы (оборотные активы)
	4 406
	12 968
	13 719

	Сумма активов*
	9 818
	22 769
	22 732

	Заемный капитал (Сумма долгосрочных и краткосрочных обязательств)*
	7 031
	16 950
	16 653

	Нераспределенная (реинвестированная) прибыль
	0
	0
	0

	Прибыль до налогообложения
	1 900
	32
	446

	Рыночная стоимость собственного капитала (Чистые активы)*
	2 787
	5 574
	5 835

	Объем продаж (выручка)
	64 449
	76 185
	79 406

	К1  (п.1 / п.2)
	0,45
	0,57
	0,60

	К2  (п.4 / п.2)
	0,00
	0,00
	0,00

	К3  (п.5 / п.2)
	0,19
	0,00
	0,02

	К4  (п.6 / п.3)
	0,40
	0,33
	0,35

	К5  (п.7 / п.2)
	6,56
	3,35
	3,49

	Значение 
	7,98
	4,23
	4,49

	Оценка значений:                                      <1,81, очень высокая вероятность банкротства                                                              >2,7, вероятность банкротства невелика
	Вероятность банкротства невелика, т.к. Z > 2,7
	Вероятность банкротства невелика, т.к. Z > 2,7
	Вероятность банкротства невелика, т.к. Z > 2,7


На конец анализируемого периода значение показателя Альтмана составило 4,49 что говорит о том, что на предприятии вероятность банкротства невелика. Однако Z-коэффициент имеет общий серьезный  недостаток  -  по  существу его  можно использовать лишь в отношении крупных кампаний,  котирующих  свои  акции  на биржах. Именно  для  таких  компаний можно  получить  объективную  рыночную оценку собственного капитала.

Расчет по четырехфакторной Z – модели Тафлера представлен в таблице 12.
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Таблица 12
Четырехфакторная Z-модель Таффлера

	Показатели
	01.01.2005
	01.01.2006
	01.01.2006

	Текущие активы (Итог оборотных активов)*
	4 406
	12 968
	13 719

	Сумма активов*
	9 818
	22 769
	22 732

	Краткосрочные обязательства*
	7 031
	16 950
	16 653

	Сумма обязательств*
	7 031
	16 950
	16 653

	Прибыль от реализации
	3 620
	1 324
	2 706

	Рыночная стоимость собственного капитала (Чистые активы)*
	2 787
	5 574
	5 835

	Объем продаж (выручка)
	64 449
	76 185
	79 406

	К1  (п.5 / п.3)
	0,51
	0,08
	0,16

	К2  (п.1 / п.4)
	0,63
	0,77
	0,82

	К3  (п.3 / п.2)
	0,72
	0,74
	0,73

	К4  (п.7 / п.2)
	6,56
	3,35
	3,49
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	1,53
	0,81
	0,88

	
	Вероятность банкротства невелика, т.к. Z > 0,3
	Вероятность банкротства невелика, т.к. Z > 0,3
	Вероятность банкротства невелика, т.к. Z > 0,3


Согласно данной модели если величина Z – счета больше 0,3 – это говорит о том, что у фирмы неплохие долгосрочные перспективы, если меньше 0,2, то банкротство более чем вероятно.

На конец декабря 2006 года значение показателя Таффлера составило 0,88 что говорит о том, что на предприятии вероятность банкротства мала. 

[image: image12.emf]Z




Z

4-х факторная модель Лиса
Расчет показателя вероятности банкротства (z-счет Лиса) за анализируемый период отображен в таблице 13.
Таблица 13
4-х факторная модель Лиса
	 
	Показатели
	01.01.2005
	01.01.2006
	01.01.2006

	1
	Текущие активы (Итог оборотных активов)*
	4 406
	12 968
	13 719

	2
	Сумма активов*
	9 818
	22 769
	22 732

	3
	Заемный капитал (Сумма долгосрочных и краткосрочных обязательств)*
	7 031
	16 950
	16 653

	4
	Нераспределенная (реинвестированная) прибыль
	0
	0
	0

	5
	Рыночная стоимость собственного капитала (Чистые активы)*
	2 787
	5 574
	5 835

	6
	Прибыль до налогообложения
	1 900
	32
	446

	7
	Прибыль от реализации
	3 620
	1 324
	2 706

	8
	К1  (п.1 / п.2)
	0,45
	0,57
	0,60

	9
	К2  (п.7 / п.2)
	0,37
	0,06
	0,12

	10
	К3  (п.4 / п.2)
	0,00
	0,00
	0,00

	11
	К4  (п.5 / п.3)
	0,40
	0,33
	0,35

	12
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Значение 


	0,52
	0,27
	0,33
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Оценка значений         :                                      <0,037, высокая вероятность банкротства                                                              >0,037 вероятность банкротства невелика.


	Вероятность банкротства невелика, т.к. Z > 0,037
	Вероятность банкротства невелика, т.к. Z > 0,037
	Вероятность банкротства невелика, т.к. Z > 0,037


Критическое значение данного показателя меньше 0,037. На конец анализируемого периода (дек. 2006) значение показателя Лиса составило 0,05 что говорит о том, что  положение предприятия устойчиво. 

Рассмотрев все четыре представленные зарубежные методики, можно сказать, что за анализируемый период ситуация на предприятии осталась примерно на том же уровне. В общем, на начало и на конец анализируемого периода, вероятность банкротства можно оценить как низкую.
2.4. Рекомендации по финансовому оздаровлению
По данным таблицы 9, коэффициент текущей ликвидности составил 0,77 (10313 / 13468). Следовательно, чтобы довести значение коэффициента до нормативного уровня (2), необходимо либо увеличить сумму ликвидных активов, либо сократить сумму краткосрочных обязательств, либо одновременно осуществить эти две процедуры. 
Решим первую задачу: определим необходимый прирост ликвидных средств при неизменной величине краткосрочных пассивов: 
К1 = 10313 + X / 13468 = 2, тогда X = 16623 тыс. руб. (13468*2 -10313), где X- необходимый прирост ликвидных активов. 
Затем следует рассмотреть возможные способы увеличения ликвидных средств и включить их в план финансового оздоровления. К таким способам можно отнести увеличение собственного капитала предприятия. 
Допустим, планируется увеличить выпуск продукции, что позволит получить дополнительную прибыль на сумму 16623 тыс. руб. Эти средства будут направлены на приобретение дополнительных материально-производственных запасов (в сумме 2670 тыс. руб.), поступят на расчетные счета предприятия (в сумме 9974 тыс. руб.), увеличат краткосрочные финансовые вложения (на 3977 тыс. руб.). В результате мы получим измененную структуру бухгалтерского баланса, которую следует сопоставить с данными отчетного периода. 

Агрегированный бухгалтерский баланс и результаты его преобразования (тыс. руб.)  представлены в таблице 10.

Таблица 10
Бухгалтерский баланс ЗАО ХП «Калужский хлеб» и результаты его преобразования (тыс. руб.)
	Статья баланса
	Код строки
	2006
	Прогноз

	АКТИВ
	 
	 
	 

	I. ВНЕОБОРОТНЫЕ АКТИВЫ
	 
	 
	 

	Нематериальные активы
	110
	-
	-

	Основные средства
	120
	9 250,0
	9 250,0

	Незавершенное строительство
	130
	-
	-

	Доходные вложения в материальные ценности
	135
	-
	-

	Долгосрочные финансовые вложения 
	140
	-
	-

	Отложенные налоговые активы
	145
	-
	-

	Прочие внеоборотные активы
	150
	-
	-

	Итого по разделу I
	190
	9 250,0
	9 250,0

	II ОБОРОТНЫЕ АКТИВЫ
	 
	 
	 

	Запасы, в том числе:
	210
	5 255,0
	7 925,0

	   - сырье, материалы и другие аналогичные ценности 
	 
	5 052,0
	7 722,0

	   - животные на выращивании и откорме 
	 
	-
	-

	   - затраты в незавершенном производстве 
	 
	-
	-

	   - готовая продукция и товары для перепродажи 
	 
	203,0
	203,0

	   - товары отгруженные
	 
	-
	-

	   - расходы будущих периодов
	 
	-
	-

	   - прочие запасы и затраты
	 
	-
	-

	Налог на добавленную стоимость по приобретенным ценностям
	220
	466,0
	466,0

	Дебиторская задолженность (платежи по которой ожидаются более чем через 12 месяцев после отчетной даты)
	230
	-
	2,0

	   - в том числе покупатели и заказчики
	 
	-
	-

	Дебиторская задолженность (платежи по которой ожидаются в течение 12 месяцев после отчетной даты)
	240
	4 520,0
	4 520,0

	   - в том числе покупатели и заказчики
	 
	-
	-

	Краткосрочные финансовые вложения
	250
	-
	3 978,0

	Денежные средства
	260
	72,0
	10 047,0

	Прочие оборотные активы
	270
	-
	-

	Итого по разделу II
	290
	10 313,0
	26 936,0

	БАЛАНС (сумма строк 190+290)
	300
	19 563,0
	36 184,0

	ПАССИВ
	 
	2006
	Прогноз

	III. КАПИТАЛ И РЕЗЕРВЫ
	 
	 
	 

	Уставной капитал
	410
	3,0
	3,0

	Собственные акции, выкупленные у акционеров
	 
	-
	-

	Добавочный капитал 
	420
	5 571,0
	5 571,0

	Резервный капитал, в том числе:
	430
	521,0
	521,0

	   - резервы, образованные в соответствии с законодательством
	 
	-
	-

	   - резервы, образованные в соответствии с учредительными документами
	 
	521,0
	521,0

	Нераспределенная прибыль (непокрытый убыток)
	470
	-
	16 623,0

	Итого по разделу III
	490
	6 095,0
	22 718,0

	IV. ДОЛГОСРОЧНЫЕ ОБЯЗАТЕЛЬСТВА
	 
	 
	 

	Займы и кредиты
	510
	-
	-

	Отложенные налоговые обязательства
	515
	-
	-

	Прочие долгосрочные пассивы
	520
	-
	-

	Итого по разделу IV
	590
	-
	-

	V. КРАТКОСРОЧНЫЕ ОБЯЗАТЕЛЬСТВА
	 
	 
	 

	Займы и кредиты
	610
	5 000,0
	5 000,0

	Кредиторская задолженность, в том числе:
	620
	8 468,0
	8 468,0

	   - поставщики и подрядчики
	 
	6 098,0
	6 098,0

	   - задолженность перед персоналом организации
	 
	1 420,0
	1 420,0

	   - задолженность перед государственными внебюджетными фондами 
	 
	627,0
	627,0

	   - задолженность по налогам и сборам 
	 
	323,0
	323,0

	   - прочие кредиторы
	 
	-
	-

	Задолженность участникам (учредителям) по выплате доходов (75)
	630
	-
	-

	Доходы будущих периодов (98)
	640
	-
	-

	Резервы предстоящих расходов и платежей (96)
	650
	-
	-

	Прочие краткосрочные пассивы
	660
	-
	-

	Итого по разделу V
	690
	13 468,0
	26936,0

	БАЛАНС (сумма строк 490+590+690)
	700
	19 563,0
	36 186,0


Как видно из данных таблицы 10, в результате внедрения плана финансового оздоровления в пассиве баланса увеличится собственный капитал и общая сумма источников финансирования (валюта баланса) на сумму 16623 тыс. руб. На эту же сумму увеличится стоимость имущества и произойдут изменения в его составе. Стоимость мобильного имущества в плановом периоде будет равна 26936 тыс. руб. (10313 + 16623), в том числе: запасов 7925 тыс. руб. (5255 + 2670), денежных средств – 10046 тыс. руб. (72+ 9974), краткосрочных финансовых вложений - 3977 тыс. руб. 
Произведем оценку структуры бухгалтерского баланса. 
На конец прогнозного периода значение показателя абсолютной ликвидности может возрасти, что можно рассматривать как положительную тенденцию и составить 1,04. На конец периода показатель будет находиться выше нормативного значения (0,2), что говорит о том, что предприятие может быть в полной мере обеспечено  средствами для своевременного погашения наиболее срочных обязательств за счет наиболее ликвидных активов. Следует заметить, что на конец прогнозного периода значение показателя находится выше нормативного уровня (0,5), что не сможет  угрожать финансовой устойчивости предприятия, однако может говорить об избытке собственных средств предприятия и необходимости направления их на развитие.

Коэффициент промежуточной (быстрой) ликвидности на конец прогнозного периода составит 1,38, что можно рассматривать как положительную тенденцию.
На конец прогнозного периода значение показателя текущей ликвидности возрастет, что можно рассматривать как положительную тенденцию и составит 2,00. На конец периода показатель находится на уровне нормативного значения (2), что говорит о том, что предприятие в полной мере обеспечено собственными средствами для ведения хозяйственной деятельности и своевременного погашения срочных обязательств.

Показатель утраты платежеспособности говорит о том, сможет ли в ближайшие шесть месяцев предприятие утратить свою платежеспособность при существующей динамике изменения показателя текущей ликвидности. На конец прогнозного периода значение показателя установится  на уровне 1,15, что говорит о том, что предприятие не утратит свою платежеспособность, так как показатель больше единицы.

Расчетная (практическая часть)

I часть
Финансовая информация о деятельности ЗАО ХП «Калужский хлеб»

	Показатели
	начало
	конец
	абс.изм.
	отн.изм.

	Выручка от реализации продукции
	76185
	79406
	3221
	104,227866

	Себестоимость реализованной
	67169
	74543
	7374
	110,978279


	Выручка от реализации продукции
	76185
	79406
	=C3-B3
	=C3/B3*100

	Себестоимость реализованной
	67169
	74543
	=C4-B4
	=C4/B4*100


На основании данных таблицы можно сделать выводы о том, что выручка ЗАО ХП «Калужский хлеб» на начало периода составляла 76185 тыс.руб. на конец периода наблюдается рост на 3221 тыс.руб., что составляет 4,228%.

Себестоимость реализованной продукции возросла с 67169 тыс.руб. до 74543 тыс.руб., т.е. на 7374 тыс.руб. или на 10,978%.

Отрицательным моментом деятельности ЗАО ХП «Калужский хлеб» является более высокий рост себестоимости (110,978%) по отношению к росту выручки (104,228%). 
Агрегированный баланс
	Активы
	начало 
	конец
	абс.изм.
	отн.изм.

	Оборотные средства:
	
	
	
	

	Денежные средства
	131
	72
	-59
	54,9618321

	Дебиторская задолженность
	3818
	4520
	702
	118,38659

	Материальные запасы
	8296
	5055
	-3241
	60,9329797

	Запасы готовой продукции
	2222
	203
	-2019
	9,13591359

	Незавершенное производство
	0
	0
	0
	

	Прочие оборотные средства
	0
	0
	0
	

	Итого оборотных средств
	14467
	9850
	-4617
	68,0859888

	Основные средства
	8776
	9250
	474
	105,401094

	Нематериальные активы
	0
	0
	0
	

	Итого активов
	23243
	19100
	-4143
	82,1752786

	Пассивы
	
	
	0
	

	Краткосрочные обязательства
	19837
	13468
	-6369
	67,8933306

	Долгосрочные обязательства
	0
	490
	490
	

	Собственный капитал:
	
	
	
	

	Нераспределенная прибыль
	0
	0
	0
	

	Фонды и резервы
	3406
	5142
	1736
	150,968878

	Итого собственного капитала
	3406
	5142
	1736
	150,968878

	Итого пассивов
	23243
	19100
	-4143
	82,1752786


	Активы
	начало 
	конец
	абс.изм.
	отн.изм.

	Оборотные средства:
	
	
	
	

	Денежные средства
	131
	72
	=C10-B10
	=C10/B10*100

	Дебиторская задолженность
	3818
	4520
	=C11-B11
	=C11/B11*100

	Материальные запасы
	8296
	5055
	=C12-B12
	=C12/B12*100

	Запасы готовой продукции
	2222
	203
	=C13-B13
	=C13/B13*100

	Незавершенное производство
	0
	0
	=C14-B14
	=C14/B14*100

	Прочие оборотные средства
	0
	0
	=C15-B15
	=C15/B15*100

	Итого оборотных средств
	=СУММ(B10:B15)
	=СУММ(C10:C15)
	=C16-B16
	=C16/B16*100

	Основные средства
	8776
	9250
	=C17-B17
	=C17/B17*100

	Нематериальные активы
	0
	0
	=C18-B18
	=C18/B18*100

	Итого активов
	=СУММ(B16:B18)
	=СУММ(C16:C18)
	=C19-B19
	=C19/B19*100

	Пассивы
	
	
	=C20-B20
	=C20/B20*100

	Краткосрочные обязательства
	19837
	13468
	=C21-B21
	=C21/B21*100

	Долгосрочные обязательства
	0
	490
	=C22-B22
	=C22/B22*100

	Собственный капитал:
	
	
	
	

	Нераспределенная прибыль
	0
	0
	0
	=C24/B24*100

	Фонды и резервы
	3406
	5142
	=C25-B25
	=C25/B25*100

	Итого собственного капитала
	=СУММ(B24:B25)
	=СУММ(C24:C25)
	=C26-B26
	=C26/B26*100

	Итого пассивов
	=B21+B22+B26
	=C21+C22+C26
	=C27-B27
	=C27/B27*100


Горизонтальный анализ баланса исследуемой организации показывает изменения общей валюты баланса с 23243 тыс.руб. до 19100 тыс.руб., т.е. валюта баланса снизилась на 4143 тыс.руб. или на 17,825%.

В наиболее значительной степени это произошло за счет уменьшения остатков материальных запасов на 3241 тыс.руб.(39,067%) и запасов готовой продукции на 2019 тыс.руб. (90,864%) в активе баланса и за счет снижения суммы краткосрочных обязательств на 6369 тыс.руб. (32,107%) в пассиве баланса.
Положительным моментом в деятельности предприятия является рост собственного капитала на 1736 тыс.руб. (50,969%).

Динамический анализ прибыли

	показатели
	начало
	конец
	абс.изм
	отн.изм

	Выручка от реализации продукции
	76185
	79406
	3221
	104,227866

	Себестоимость реализованной продукции
	67169
	74543
	7374
	110,978279

	Пибыль от реализации продукции
	9016
	4863
	-4153
	53,9374445


Анализ показателей 
	показатели
	начало
	конец
	абс.изм
	отн.изм

	Выручка от реализации продукции
	76185
	79406
	=C32-B32
	=C32/B32*100

	Себестоимость реализованной продукции
	67169
	74543
	=C33-B33
	=C33/B33*100

	Пибыль от реализации продукции
	=B32-B33
	=C32-C33
	=C34-B34
	=C34/B34*100


Выручка от реализации компании по сравнению с базовым периодом  увеличилась (с 76185 тыс.руб. на начало периода до 79406 тыс.руб. на конец периода). За анализируемый период изменение объема продаж составило 3221 тыс.руб. Тем прироста составил 4,228%

Прибыль от продаж на начало периода составляла 9016 тыс.руб. За анализируемый период она  уменьшилась на  4153 тыс.руб., и на конец периода составила 4863 тыс.руб.

Анализ оборотного капитала
	показатели
	начало
	конец
	абс.изм
	отн.изм.

	Дебиторская задолженность
	3818
	4520
	702
	118,38659

	Запасы сырья и материалов
	8296
	5055
	-3241
	60,9329797

	Незавершенное производство
	0
	0
	0
	

	Готовая продукция
	2222
	203
	-2019
	9,13591359

	Денежные средства
	131
	72
	-59
	54,9618321

	Кредиторская задолженность
	19837
	13468
	-6369
	67,8933306

	Чистый оборотный капитал
	-5370
	-3618
	1752
	67,3743017

	Коэффициент покрытия
	0,729293744
	0,731363
	0,002069
	100,283766


	показатели
	начало
	конец
	абс.изм
	отн.изм.

	Дебиторская задолженность
	3818
	4520
	=C39-B39
	=C39/B39*100

	Запасы сырья и материалов
	8296
	5055
	=C40-B40
	=C40/B40*100

	Незавершенное производство
	0
	0
	=C41-B41
	=C41/B41*100

	Готовая продукция
	2222
	203
	=C42-B42
	=C42/B42*100

	Денежные средства
	131
	=72
	=C43-B43
	=C43/B43*100

	Кредиторская задолженность
	19837
	13468
	=C44-B44
	=C44/B44*100

	Чистый оборотный капитал
	=B39+B40+B41+B42+B43-B44
	=C39+C40+C41+C42+C43-C44
	=C45-B45
	=C45/B45*100

	Коэффициент покрытия
	=(B39+B40+B41+B42+B43)/B44
	=(C39+C40+C41+C42+C43)/C44
	=C46-B46
	=C46/B46*100


На начало анализируемого периода значение показателя текущей ликвидности составило 0,729. На конец периодазначение показателя возросло на 0,002, что можно рассматривать как положительную тенденцию и составило 0,731. Однако значение данного показателя не соответствует нормативному (2), что говорит о том, что предприятие  не в полной мере обеспечено собственными средствами для ведения хозяйственной деятельности и своевременного погашения срочных обязательств.

Анализ оборачиваемости оборотного капитала

	показатели оборачиваемости
	начало
	конец
	абс.изм.
	отн.изм.

	Запасов сырья и материалов
	39,2014176
	22,91766
	-16,2838
	58,4613135

	Незавершенного производства
	
	
	
	

	Запасов готовой продукции
	10,49970467
	0,920333
	-9,57937
	8,76532727

	Дебиторской задолженности
	18,04134672
	20,49215
	2,450808
	113,584393

	Денежные средства
	0,619019492
	0,326424
	-0,2926
	52,7323776

	Кредиторской задолженности
	93,73656232
	61,05937
	-32,6772
	65,1393269

	Финансовый цикл
	-25,37507383
	-16,4028
	8,972283
	64,6413517


	показатели оборачиваемости
	начало
	конец
	абс.изм.
	отн.изм.

	Запасов сырья и материалов
	=360/(B32/B40)
	=360/(C32/C40)
	=C51-B51
	=C51/B51*100

	Незавершенного производства
	=360/(B32/B41)
	=360/(C32/C41)
	=C52-B52
	=C52/B52*100

	Запасов готовой продукции
	=360/(B32/B42)
	=360/(C32/C42)
	=C53-B53
	=C53/B53*100

	Дебиторской задолженности
	=360/(B32/B39)
	=360/(C32/C39)
	=C54-B54
	=C54/B54*100

	Денежные средства
	=360/(B32/B43)
	=360/(C32/C43)
	=C55-B55
	=C55/B55*100

	Кредиторской задолженности
	=360/(B32/B44)
	=360/(C32/C44)
	=C56-B56
	=C56/B56*100

	Финансовый цикл
	=B51+B53+B54+B55-B56
	=C51+C53+C54+C55-C56
	=C57-B57
	=C57/B57*100


Коэффициент оборачиваемости запасов на данном предприятии сократился с 39 дней до 23 дней, что говорит о том, что запасы стали быстрее оборачиваться.

Коэффициент запасов готовой продукции также уменьшился с 10 дней до 1, т.е. у предприятия отстутвуют залежи готовой продукции и эффективно работает система сбыта.

Коэффициент оборачиваемости дебиторской задолженности  возрос с 18 до 20 дней, что можно рассматривать как отрицательную тенденцию, т.к. увеличение периода оборачиваемости дебиторской задолженности говорит о том, что покупатели несвоевременно рассчитываются с предприятием.

Коэффициент оборачиваемости денежных средств уменьшился с 0,6 дней до 0,3 дней или на 0,2926, т.е. практически в два раза.
Так же следует отметить снижение показателя оборачиваемости кредиторской задолженности с 94 дней до 61 дня, т.е. предприятие стало быстрее погашать свой обязательства.

В результате показателей оборачиваемости оборотного капитала ЗАО ХП «Калужский хлеб» можно сделать вывод о положительной тенденции в работе предприятия.

II часть

	Баланс на начало периода

	Активы

	Оборотные средства:

	Денежные средства
	9250

	Дебиторская задолженность
	520

	Материальные запасы
	489

	Запасы готовой продукции
	203

	Итого оборотных средств
	10462

	Основные средства:

	Земля
	1200

	Здания и оборудование
	11400

	Накопленный износ
	1250

	Итого основных средств
	11350

	Итого активов
	21812

	Пассивы

	Краткосрочные и долгосрочные обязательства:

	Счета к оплате
	13958

	Налог, подлежащий оплате
	171

	Итого краткосрочных и долгосрочных обязательств
	14129

	Собственный капитал:

	Обыкновенные акции
	3

	Нераспределенная прибыль
	7680

	Итого собственного капитала
	7683

	Итого обязательств и собственного капитала
	21812

	Бюджет реализации

	 
	квартал
	Итого

	
	I
	II
	III
	IV
	

	Прогнозируемый объем реализации в ед.
	1500000
	1500000
	1500000
	1500000
	6000000

	Цена реализации ед.
	0,02
	0,02
	0,02
	0,02
	 

	Прогнозируемый объем реализации в ден. ед.
	30000
	30000
	30000
	30000
	120000

	Прогноз поступления денежных средств

	Дебиторская задолженность на начало прогнозного периода
	520
	 
	 
	 
	520

	Реализация I квартала
	24000
	6000
	 
	 
	30000

	Реализация II квартала
	 
	24000
	6000
	 
	30000

	Реализация III квартала
	 
	 
	24000
	6000
	30000

	Реализация IV квартала
	 
	 
	 
	24000
	24000

	Общие поступления денежных средств
	24520
	30000
	30000
	30000
	114520

	Процент квартального объема реализации, оплачиваемый в квартале реализации
	80

	Процент квартального объема реализации, оплачиваемый в следующем квартале
	20

	
	
	
	
	
	
	

	Производственный бюджет

	 
	квартал
	Итого

	
	I
	II
	III
	IV
	

	Запас готовой продукции на конец прогнозного периода
	300000
	300000
	300000
	40000
	40000

	Общая потребность в изделиях
	1800000
	1800000
	1800000
	1540000
	6040000

	Запас готовой продукции на начало прогнозного периода
	19269,1
	300000
	300000
	300000
	19269,10299

	Количество ед., подлежащих изготовлению
	1780731
	1500000
	1500000
	1240000
	6020730,897

	Процент от продаж следующего квартала для запаса на конец текущего квартала
	20

	Запас готовой продукции на конец прогнозного периода
	4000

	 
	
	
	
	
	
	

	Бюджет прямых затрат на материалы

	 
	квартал
	Итого

	
	I
	II
	III
	IV
	

	Потребность в материале на ед. изделия
	4
	4
	4
	4
	 

	Потребность в материале на производство
	17,93333
	32
	32
	190,4
	272,3333333

	Запас материала на конец прогнозного периода
	1,92
	1,92
	11,424
	50
	50

	Общая потребность в материале
	19,85333
	33,92
	43,424
	240,4
	322,3333333

	Запас материала на начало прогнозного периода
	289
	1,92
	1,92
	11,424
	289

	Материалы, подлежащие закупке
	-269,147
	32
	41,504
	228,976
	33,33333333

	Цена ед. товара
	1
	1
	1
	1
	 

	Стоимость закупок
	-269,147
	32
	41,504
	228,976
	33,33333333

	Процент от количества материала,необходимого для производства в следующем квартале для запаса на конец текущего квартала
	6

	Запас материала на конец прогнозного периода
	50

	Прогноз расходования денежных средств

	Счета к оплате на конец периода, предшествующего прогнозному
	0,05
	0,05
	0,05
	0,05
	 

	Закупка материала в I квартале
	89036,54
	75000
	75000
	62000
	301036,5449

	Закупка материала в II квартале
	11250
	11250
	9300
	15000
	15000

	Закупка материала в III квартале
	100286,5
	86250
	84300
	77000
	316036,5449

	Закупка материала в IV квартале
	48900
	11250
	11250
	9300
	48900

	Итого выплат
	51386,54
	75000
	73050
	67700
	267136,5449

	Процент квартальных закупок, оплачиваемых в квартале закупок
	60

	Процент квартальных закупок, оплачиваемых в следующем квартале
	40


	Бюджет прямых затрат на оплату труда

	 
	квартал
	Итого

	
	I
	II
	III
	IV
	

	Прямые затраты труда в часах на ед.
	0,25
	0,25
	0,25
	0,25
	 

	Итого часов
	445182,7
	375000
	375000
	310000
	1505182,724

	Стоимость прямых затрат труда в час
	0,038
	0,038
	0,038
	0,038
	 

	Общая стоимость прямых затрат труда
	16916,94
	14250
	14250
	11780
	57196,94352

	
	
	
	
	
	
	

	Бюджет производственных накладных расходов

	 
	квартал
	Итого

	
	I
	II
	III
	IV
	

	Переменная ставка накладных расходов
	0,004
	0,004
	0,004
	0,004
	 

	Прогнозируемые переменные накладные расходы
	1780,731
	1500
	1500
	1240
	6020,730897

	Прогнозируемые постоянные накладные расходы, включая амортизацию
	47
	47
	47
	47
	188

	Амортизация
	30
	30
	30
	30
	120

	Общие прогнозируемые накладные расходы, включая амортизацию
	1827,731
	1547
	1547
	1287
	6208,730897

	Выплаты денежных средств по накладным расходам
	1797,731
	1517
	1517
	1257
	6088,730897

	Бюджет товарно-материальных запасов на конец прогнозного периода

	 
	Единицы
	Цена единицы
	Итого

	Основные производственные материалы
	15000
	0,0007
	10,5

	Готовая продукция
	40000
	0,010535
	421,4

	 
	Цена за единицу
	Количество единиц
	Итого

	Основные производственные материалы
	0,0007
	0,05
	0,000035

	Затраты труда
	0,038
	0,25
	0,0095

	Переменная ставка накладных расходов
	0,004
	0,25
	0,001

	Общая переменная стоимость изготовления
	 
	 
	0,010535

	
	
	
	
	
	
	

	Бюджет коммерческих и управленческих расходов

	 
	квартал
	Итого

	
	I
	II
	III
	IV
	

	Переменные коммерческие и управленческие расходы на ед. продукции
	0,001
	0,001
	0,001
	0,001
	 

	Прогнозные переменные расходы
	1500
	1500
	1500
	1500
	6000

	Постоянные коммерческие и управленческие расходы:
	1680
	1680
	1680
	1680
	6720

	Реклама
	56
	56
	56
	56
	224

	Страхование
	49
	49
	49
	49
	196

	Заработная плата
	1240
	1240
	1240
	1240
	4960

	Аренда
	0
	0
	0
	0
	0

	Налоги
	335
	335
	335
	335
	1340

	Общие прогнозные коммерческие и управленческие расходы
	3180
	3180
	3180
	3180
	12720

	
	
	
	
	
	
	

	Бюджет денежных средств

	 
	квартал
	Итого

	
	I
	II
	III
	IV
	

	Денежные средства на начало прогнозного периода
	9250
	-2561,99
	8253,96
	19255,279
	9250

	Поступления от покупателей
	24520
	30000
	30000
	30000
	114520

	Итого денежных средств в наличии
	33770
	27438,01
	38253,96
	49255,279
	123770

	Выплаты:

	Основные производственные материалы
	14266,32
	237,0462
	51,681
	48,888
	14603,93445

	Оплата труда производственных рабочих
	16916,94
	14250
	14250
	11780
	57196,94352

	Производственные накладные расходы
	1797,731
	1517
	1517
	1257
	6088,730897

	Коммерческие и управленческие расходы
	3180
	3180
	3180
	3180
	12720

	Закупка оборудования
	 
	 
	 
	 
	0

	Налог на прибыль
	171
	 
	 
	 
	171

	Итого выплат
	36331,99
	19184,05
	18998,68
	16265,888
	90780,60887

	Излишки (дефицит) денежных средств
	-2561,99
	8253,96
	19255,28
	32989,391
	32989,39113

	Финансирование:

	Кредитование
	 
	 
	 
	 
	0

	Погашение долгов
	 
	0
	0
	0
	0

	Проценты
	 
	0
	0
	0
	0

	Итого финансирование
	0
	0
	0
	0
	0

	Денежные средства на конец прогнозного периода
	-2561,99
	8253,96
	19255,28
	32989,391
	32989,39113

	Годовая ставка процента за банковский кредит
	16

	Расчетная величина для начисления процентов:
	0,04


Прогнозные показатели отчета о прибылях и убытках
	Продажи
	120000

	Переменные расходы:

	Переменная стоимость продаж
	63210

	Переменные коммерческие и управленческие расходы
	6000

	Итого переменных расходов
	69210

	Валовая маржа
	50790

	Постоянные расходы:

	Производственные накладные расходы
	188

	Коммерческие и управленческие расходы
	6720

	Итого постоянных расходов
	6908

	Прибыль от продаж
	43882

	Расходы на выплату процентов
	0

	Прибыль до налогообложения
	43882

	Налог на прибыль
	10531,68

	Чистая прибыль
	33350,32

	Ставка налогообложения прибыли
	24


Прогнозный баланс
	Активы

	Оборотные средства:

	Денежные средства
	32989,39113

	Дебиторская задолженность
	6000

	Материальные запасы
	10,5

	Запасы готовой продукции
	421,4

	Итого оборотных средств
	39421,29113

	Основные средства:

	Земля
	1200

	Здания и оборудование
	11400

	Накопленный износ
	1370

	Итого основных средств
	11230

	Итого активов
	50651,29113

	Пассивы 

	Краткосрочные и долгосрочные обязательства:

	Счета к оплате
	18,956

	Налог, подлежащий оплате
	10531,68

	Итого краткосрочных и долгосрочных обязательств
	10550,636

	Собственный капитал:

	Обыкновенные акции
	3

	Нераспределенная прибыль
	41030,32

	Итого собственного капитала
	41033,32

	Итого обязательств и собственного капитала
	51583,956


Сравним баланс на начало периода и прогнозный баланс. Денежные средства в начальном балансе составляют 9250 тыс. руб., а в прогнозном балансе они увеличились на 23739,3911 руб. и составили 32989,39113 тыс. руб., за счет низкой стоимости закупок, большого объема реализации, высокой цены на единицу изделия. 
Сумма дебиторской задолженности увеличилась с 520 тыс. руб. до 6000 тыс. руб., т.е. на 5480 руб., что является отрицательным моментом деятельности.

Материальные запасы уменьшились в 46 раз. При этом запасы готовой продукции возросли на 107,6%.
Оборотных средств на начало периода было 10462 тыс.руб., по прогнозному балансу они составили 39421,29113 руб., т.е. увеличились на 28959,2911 тыс.руб. руб. 
Что касается основных средств, то их сумма уменьшилась на 120 тыс.руб. за счет начисленной амортизации и составила 11230 тыс.руб.

Нераспределенная прибыль на начало периода составила -7680 тыс.руб., а на конец периода по прогнозному балансу – 41030,32 руб., т. е. результатом проведенного бюджетирования следует считать полученную прибыль в сумме 33350,32 тыс.руб.
За счет увеличения суммы нераспределенной прибыли увеличился и собственный капитал предприятия.

Положительным моментом следует считать также значительное сокращение суммы счетов к оплате на 4998 тыс.руб.
Из получившегося прогнозного баланса можно сделать вывод о положительной динамике показателей баланса.

Заключение
В заключении проведенного исследования можно сделать следующие выводы.

Одной из задач финансового анализа является предотвращение угрозы банкротства. 
Диагностика банкротства в представленной работе была проведена на примере ЗАО ХП «Калужский хлеб».

Предметом деятельности ЗАО ХП «Калужский хлеб» является: производство хлеба, хлебобулочных и кондитерских изделий, оказание транспортных услуг.

За 2004-2006 годы показатели объема производства имели тенденцию к снижению. Сокращение объема производства составило 578 т. за три года.

Динамика изменения цен на продукцию ЗАО ХП «Калужский хлеб» была связана с ростом цен на муку, цены на которую в анализируем периоде росли опережающими темпами по сравнению ценами на хлебобулочные изделия предприятия.
В 2004-2006 гг. наблюдался рост объёмов выручки (нетто) от продажи продукции предприятия. Однако ежегодные темпы роста объёмов выручки были в среднем на  4 % меньше, чем ежегодные темпы роста себестоимости продукции. Отсюда, рост объёмов выручки за указанные годы происходил, в основном, за счёт роста себестоимости продукции. Основную роль в росте себестоимости продукции играл ценовой фактор. Предприятие вынуждено было увеличивать затраты на приобретение сырья, и прежде всего муки, в результате роста на него цен. Положительная динамика роста производительности труда за эти годы только подтверждает сделанный вывод о том, что объёмы выручки росли, в основном, за счёт роста себестоимости продукции. 

В указанных тенденциях ухудшения финансового состояния предприятия наибольшую роль играли факторы политического характера. Государство практически устранилось от регулирования цен на муку на внутреннем рынке, ориентируясь на организацию экспорта зерна за рубеж. Появилось огромное количество посредников, которые необоснованно взвинчивают цены на муку. В то же время усилилось административное давление со стороны власти на уровне субъекта Федерации на деятельность предприятия. Цель этого давления – искусственно сдержать рост цен на хлебобулочную продукцию. Такое давление за эти годы практически вообще не компенсировалось стимулирующими мерами экономического характера, например в виде налоговых льгот. Наоборот, налоговое давление за этот период постепенно возрастало. В результате всего этого, рентабельность продукции предприятия за эти годы неуклонно снижалась, достигнув к 2005 г. критического уровня – 1,74 %. 
Показатель фондоотдачи у предприятия имел тенденцию роста в 2004-2006 г. и составил 858,44%, это означает, что стоимость производственной продукции в 8,58 раз выше стоимости основных фондов эмитента.

Такая тенденция объясняется имевшей место в этот период тенденцией роста объёма выручки (нетто) продукции при относительно постоянном размере основных средств. 
В 2006 году ЗАО ХП «Калужский хлеб»   с каждого рубля продаж получал 3,41 руб. прибыли. На каждый рубль, вложенный в активы и в капитал, предприятие вообще не получало прибыли. Общий вывод по показателям рентабельности следующий: предприятие неэффективно осуществляет свою производственную деятельность, недостаточно эффективно использует имеющиеся у него производственные мощности и потенциал. 

Итак, на развитие отрасли в последние годы негативное влияние оказывают факторы экономического и политического характера. Хлебопекарная промышленность является замыкающим звеном в обеспечении населения наиболее социально значимыми продуктами питания – хлебом и хлебобулочными изделиями. Эти продукты являются основными в рационе значительных слоёв населения, уровень жизни которых находится за чертой бедности или не намного её превышает. В этих условия отрасль является объектом внимания политиков и органов власти от местного до всероссийского уровня. При этом именно на хлебопёков возлагается вся ответственность за бесперебойность снабжения населения хлебом и хлебобулочными изделиями, причём обязательно по низким ценам, которые не стимулировали бы недовольство населения политикой властей. Предприятия хлебопекарной промышленности находятся под своего рода политико-административном нажимом. 

Между тем никаких конкретных мер по сдерживанию роста цен на хлеб и хлебобулочные изделия ни на государственном, ни на местном уровне не предпринимается. Между зернопроизводителями и предприятиями хлебопекарной промышленности находится большое количество посредников, зачастую аффилированных с органами власти. 

Рост цен на хлеб и хлебобулочные изделия значительно отстаёт от роста цен на муку. Огромные прибыли остаются в распоряжении посредников и производителей муки. В результате в последние годы снижается рентабельность продукции предприятий хлебопекарной промышленности. 

В этих условиях предприятия хлебопекарной промышленности переживают экономический кризис. Результаты деятельности ЗАО ХП «Калужский хлеб» полностью соответствуют тенденциям развития отрасли и оцениваются как неудовлетворительные.

Однако рассмотрев все четыре зарубежные методики диагностики банкротства, можно сказать, что за анализируемый период ситуация на предприятии осталась примерно на том же уровне. В общем, на начало и на конец анализируемого периода, вероятность банкротства можно оценить как низкую.
В целях финансового оздоровления ЗАО КП «Калужский хлеб» были предложены мероприятия по финансовому оздоровлению в результате которых на конец прогнозного периода значение показателя текущей ликвидности возрастет, что можно рассматривать как положительную тенденцию и составит 2,00, что говорит о том, что предприятие в полной мере обеспечено собственными средствами для ведения хозяйственной деятельности и своевременного погашения срочных обязательств.

Показатель утраты платежеспособности говорит о том, сможет ли в ближайшие шесть месяцев предприятие утратить свою платежеспособность при существующей динамике изменения показателя текущей ликвидности. На конец прогнозного периода значение показателя установится  на уровне 1,15, что говорит о том, что предприятие не утратит свою платежеспособность, так как показатель больше единицы.
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32. Черных Л.С. Определение оснований несостоятельности юридического лица // Налоговое планирование. №2.2006. СПС «Консультант плюс»
33. Шеремет А.Д., Сайфулин Р.С., Негашев Е.В. Методика финансового анализа. — М.: ИНФРА-М, 2005. 

34. Шеремет А.Д., Сайфулин Р.С., Негашев Е.В. Методика финансового анализа деятельности коммерческих организаций. — М.: ИНФРА-М, 2006. 
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Приложения
БУХГАЛТЕРСКИЙ БАЛАНС НА 1 ЯНВАРЯ 2007 г.
	
	Коды

	Форма № 1 по ОКУД
	0710001

	За  2006 год
	Дата (год, месяц, число)
	2007
	03
	29

	Организация: Закрытое акционерное общество ХП " Калужский Хлеб"
	по ОКПО
	

	Идентификационный номер налогоплательщика
	ИНН
	5028014186

	Вид деятельности: хлебопекарная промышленность
	по ОКВЭД
	15.81

	Организационно-правовая форма / форма собственности: закрытое акционерное общество
	по ОКОПФ/ОКФС
	47/49

	Единица измерения: тыс. руб.
	по ОКЕИ
	384/385

	Дата утверждения
	

	Дата отправки (принятия)
	


	АКТИВ
	Код показ.
	На начало отчетного года
	На конец отчетного периода

	1
	2
	3
	4

	I. ВНЕОБОРОТНЫЕ АКТИВЫ
	
	
	

	Нематериальные активы
	110
	-
	-

	Основные средства
	120
	8776
	9250

	Незавершенное строительство
	130
	-
	-

	Доходные вложения в материальные ценности
	135
	-
	-

	Долгосрочные финансовые вложения
	140
	-
	-

	Отложенные налоговые вложения
	145
	-
	-

	Прочие внеоборотные активы
	150
	-
	-

	ИТОГО по разделу I
	190
	8776
	9250

	II. ОБОРОТНЫЕ АКТИВЫ
	
	
	

	Запасы
	210
	9779
	5255

	сырье, материалы и другие аналогичные ценности
	211
	9557
	5052

	животные на выращивании и откорме
	212
	-
	-

	затраты в незавершенном производстве
	213
	-
	-

	готовая продукция и товары для перепродажи
	214
	222
	203

	товары отгруженные
	215
	-
	-

	расходы будущих периодов
	216
	-
	-

	прочие запасы и затраты
	217
	-
	-

	Налог на добавленную стоимость по приобретенным ценностям
	220
	949
	466

	Дебиторская задолженность (платежи по которой ожидаются более чем через 12 месяцев после отчетной даты)
	230
	-
	-

	в том числе покупатели и заказчики
	231
	-
	-

	Дебиторская задолженность (платежи по которой ожидаются в течение 12 месяцев после отчетной даты)
	240
	6266
	4520

	в том числе покупатели и заказчики
	241
	3813
	3880

	Краткосрочные финансовые вложения
	250
	-
	-

	Денежные средства
	260
	131
	72

	Прочие оборотные активы
	270
	-
	-

	ИТОГО по разделу II
	290
	17125
	10313

	БАЛАНС
	300
	25901
	19563


	ПАССИВ
	Код показ.
	На начало отчетного года
	На конец отчетного периода

	1
	2
	3
	4

	III. КАПИТАЛ И РЕЗЕРВЫ
	
	
	

	Уставный капитал
	410
	3
	3

	Собственные акции, выкупленные у акционеров
	411
	-
	-

	Добавочный капитал
	420
	5571
	5571

	Резервный капитал
	430
	-
	521

	в том числе:
	
	-
	-

	резервы, образованные в соответствии с законодательством
	431
	-
	-

	резервы, образованные в соответствии с учредительными документами
	432
	-
	521

	Нераспределенная прибыль (непокрытый убыток)
	470
	-
	-

	ИТОГО по разделу III
	490
	5574
	6095

	IV. ДОЛГОСРОЧНЫЕ ОБЯЗАТЕЛЬСТВА
	
	
	

	Займы и кредиты
	510
	-
	-

	Отложенные налоговые обязательства
	515
	-
	490

	Прочие долгосрочные обязательства
	520
	-
	-

	ИТОГО по разделу IV
	590
	-
	-

	V. КРАТКОСРОЧНЫЕ ОБЯЗАТЕЛЬСТВА
	
	
	

	Займы и кредиты
	610
	5000
	5000

	Кредиторская задолженность
	620
	14837
	8468

	поставщики и подрядчики
	621
	11815
	6098

	задолженность перед персоналом организации
	622
	1200
	1420

	задолженность перед государственными внебюджетными фондами
	623
	430
	627

	задолженность по налогам и сборам
	624
	1392
	323

	прочие кредиторы
	625
	-
	-

	Задолженность участникам (учредителям) по выплате доходов
	630
	-
	-

	Доходы будущих периодов
	640
	-
	-

	Резервы предстоящих расходов
	650
	-
	-

	Прочие краткосрочные обязательства
	660
	-
	-

	ИТОГО по разделу V
	690
	19837
	13468

	БАЛАНС
	700
	25411
	19563

	Справка о наличии ценностей, учитываемых на забалансовых счетах
	
	
	

	Арендованные основные средства
	
	-
	-

	в том числе по лизингу
	
	-
	-

	Товарно-материальные ценности, принятые на ответственное хранение
	
	-
	-

	Товары, принятые на комиссию
	
	-
	-

	Списанная в убыток задолженность неплатежеспособных дебиторов
	
	-
	-

	Обеспечения обязательств и платежей полученные
	
	-
	-

	Обеспечения обязательств и платежей выданные
	
	-
	-

	Износ жилищного фонда
	
	-
	-

	Износ объектов внешнего благоустройства и других аналогичных объектов
	
	-
	-

	Нематериальные активы, полученные в пользовании е
	
	-
	-

	
	
	-
	-


Отчет о прибылях и убытках за 2006 г.

	
	Коды

	Форма № 2 по ОКУД
	0710002

	
	Дата (год, месяц, число)
	2007
	03
	29

	Организация: Закрытое акционерное общество ХП " Калужский Хлеб"
	по ОКПО
	

	Идентификационный номер налогоплательщика
	ИНН
	5028014186

	Вид деятельности: хлебопекарная промышленность
	по ОВЭД
	15.81

	Организационно-правовая форма / форма собственности: закрытое акционерное общество
	по ОКОПФ/ОКФС
	47/49

	Единица измерения: тыс. руб.
	по ОКЕИ
	384/385


	Показатель
	За отчетный период
	За аналогичный период предыдущего года

	Наименование 
	Код 
	
	

	1
	2
	3
	4

	Доходы и расходы по обычным видам деятельности
	
	
	

	Выручка (нетто) от продажи товаров, продукции, работ, услуг (за минусом налога на добавленную стоимость, акцизов и аналогичных обязательных платежей)
	010
	79406
	76185

	Себестоимость проданных товаров, продукции, работ, услуг
	020
	(74543)
	(67169)

	Валовая прибыль
	029
	4863
	9016

	Коммерческие расходы
	030
	(2157)
	(7692)

	Управленческие расходы
	040
	-
	-

	Прибыль (убыток) от продаж
	050
	2706
	1324

	Прочие доходы и расходы
	
	
	

	Проценты к получению
	060
	-
	-

	Проценты к уплате
	070
	-
	-

	Доходы от участия в других организациях
	080
	-
	-

	Прочие доходы
	090
	686
	259

	Прочие расходы
	100
	(2946)
	(1551)

	Прибыль (убыток) до налогообложения
	140
	446
	32

	Отложенные налоговые активы
	141
	-
	5

	Отложенные налоговые обязательства
	142
	194
	

	Текущий налог на прибыль
	150
	(446)
	(171)

	Чистая прибыль (убыток) отчетного периода
	190
	6
	6

	СПРАВОЧНО.
	
	
	

	Постоянные налоговые обязательства (активы)
	200
	533
	-

	Базовая прибыль (убыток) на акцию
	
	-
	-

	Разводненная прибыль (убыток) на акцию
	
	-
	-


БУХГАЛТЕРСКИЙ БАЛАНС НА 1 ЯНВАРЯ 2006 г.
	
	Коды

	Форма № 1 по ОКУД
	0710001

	За  2005 год
	Дата (год, месяц, число)
	2006
	04
	15

	Организация: Закрытое акционерное общество ХП " Калужский Хлеб"
	по ОКПО
	

	Идентификационный номер налогоплательщика
	ИНН
	5028014186

	Вид деятельности: хлебопекарная промышленность
	по ОКВЭД
	15.81

	Организационно-правовая форма / форма собственности: закрытое акционерное общество
	по ОКОПФ/ОКФС
	47/49

	Единица измерения: тыс. руб.
	по ОКЕИ
	384/385

	Дата утверждения
	

	Дата отправки (принятия)
	


	АКТИВ
	Код показ.
	На начало отчетного года
	На конец отчетного периода

	1
	2
	3
	4

	I. ВНЕОБОРОТНЫЕ АКТИВЫ
	
	
	

	Нематериальные активы
	110
	-
	-

	Основные средства
	120
	10825
	8776

	Незавершенное строительство
	130
	-
	-

	Доходные вложения в материальные ценности
	135
	-
	-

	Долгосрочные финансовые вложения
	140
	-
	-

	Отложенные налоговые вложения
	145
	-
	-

	Прочие внеоборотные активы
	150
	-
	-

	ИТОГО по разделу I
	190
	10825
	8776

	II. ОБОРОТНЫЕ АКТИВЫ
	
	
	

	Запасы
	210
	6185
	9779

	сырье, материалы и другие аналогичные ценности
	211
	5852
	9557

	животные на выращивании и откорме
	212
	-
	-

	затраты в незавершенном производстве
	213
	-
	-

	готовая продукция и товары для перепродажи
	214
	333
	222

	товары отгруженные
	215
	-
	-

	расходы будущих периодов
	216
	-
	-

	прочие запасы и затраты
	217
	-
	-

	Налог на добавленную стоимость по приобретенным ценностям
	220
	591
	949

	Дебиторская задолженность (платежи по которой ожидаются более чем через 12 месяцев после отчетной даты)
	230
	-
	-

	в том числе покупатели и заказчики
	231
	-
	-

	Дебиторская задолженность (платежи по которой ожидаются в течение 12 месяцев после отчетной даты)
	240
	2021
	6266

	в том числе покупатели и заказчики
	241
	2021
	3813

	Краткосрочные финансовые вложения
	250
	-
	-

	Денежные средства
	260
	14
	131

	Прочие оборотные активы
	270
	-
	-

	ИТОГО по разделу II
	290
	8811
	17125

	БАЛАНС
	300
	19636
	25901


	ПАССИВ
	Код показ.
	На начало отчетного года
	На конец отчетного периода

	1
	2
	3
	4

	III. КАПИТАЛ И РЕЗЕРВЫ
	
	
	

	Уставный капитал
	410
	3
	3

	Собственные акции, выкупленные у акционеров
	411
	-
	-

	Добавочный капитал
	420
	5571
	5571

	Резервный капитал
	430
	-
	-

	в том числе:
	
	-
	-

	резервы, образованные в соответствии с законодательством
	431
	-
	-

	резервы, образованные в соответствии с учредительными документами
	432
	-
	-

	Нераспределенная прибыль (непокрытый убыток)
	470
	-
	-

	ИТОГО по разделу III
	490
	5574
	5574

	IV. ДОЛГОСРОЧНЫЕ ОБЯЗАТЕЛЬСТВА
	
	
	

	Займы и кредиты
	510
	-
	-

	Отложенные налоговые обязательства
	515
	-
	490

	Прочие долгосрочные обязательства
	520
	-
	-

	ИТОГО по разделу IV
	590
	-
	-

	V. КРАТКОСРОЧНЫЕ ОБЯЗАТЕЛЬСТВА
	
	
	

	Займы и кредиты
	610
	6560
	5000

	Кредиторская задолженность
	620
	7502
	14837

	поставщики и подрядчики
	621
	6342
	11815

	задолженность перед персоналом организации
	622
	1048
	1200

	задолженность перед государственными внебюджетными фондами
	623
	112
	430

	задолженность по налогам и сборам
	624
	-
	1392

	прочие кредиторы
	625
	-
	-

	Задолженность участникам (учредителям) по выплате доходов
	630
	-
	-

	Доходы будущих периодов
	640
	-
	-

	Резервы предстоящих расходов
	650
	-
	-

	Прочие краткосрочные обязательства
	660
	-
	-

	ИТОГО по разделу V
	690
	14062
	19837

	БАЛАНС
	700
	19636
	25901

	Справка о наличии ценностей, учитываемых на забалансовых счетах
	
	
	

	Арендованные основные средства
	
	-
	-

	в том числе по лизингу
	
	-
	-

	Товарно-материальные ценности, принятые на ответственное хранение
	
	-
	-

	Товары, принятые на комиссию
	
	-
	-

	Списанная в убыток задолженность неплатежеспособных дебиторов
	
	-
	-

	Обеспечения обязательств и платежей полученные
	
	-
	-

	Обеспечения обязательств и платежей выданные
	
	-
	-

	Износ жилищного фонда
	
	-
	-

	Износ объектов внешнего благоустройства и других аналогичных объектов
	
	-
	-

	Нематериальные активы, полученные в пользовании е
	
	-
	-

	
	
	-
	-


Отчет о прибылях и убытках за 2005 г.

	
	Коды

	Форма № 2 по ОКУД
	0710002

	
	Дата (год, месяц, число)
	2006
	04
	15

	Организация: Закрытое акционерное общество ХП " Калужский Хлеб"
	по ОКПО
	

	Идентификационный номер налогоплательщика
	ИНН
	5028014186

	Вид деятельности: хлебопекарная промышленность
	по ОВЭД
	15.81

	Организационно-правовая форма / форма собственности: закрытое акционерное общество
	по ОКОПФ/ОКФС
	47/49

	Единица измерения: тыс. руб./млн. руб
	по ОКЕИ
	384/385


	Показатель
	За отчетный период
	За аналогичный период предыдущего года

	Наименование 
	Код 
	
	

	1
	2
	3
	4

	Доходы и расходы по обычным видам деятельности
	
	
	

	Выручка (нетто) от продажи товаров, продукции, работ, услуг (за минусом налога на добавленную стоимость, акцизов и аналогичных обязательных платежей)
	010
	76185
	64449

	Себестоимость проданных товаров, продукции, работ, услуг
	020
	(67169)
	(54751)

	Валовая прибыль
	029
	9016
	9698

	Коммерческие расходы
	030
	(7692)
	(6078)

	Управленческие расходы
	040
	-
	-

	Прибыль (убыток) от продаж
	050
	1324
	3620

	Прочие доходы и расходы
	
	
	

	Проценты к получению
	060
	-
	-

	Проценты к уплате
	070
	-
	-

	Доходы от участия в других организациях
	080
	-
	-

	Прочие операционные доходы
	090
	-
	-

	Прочие операционные расходы
	100
	-
	-

	Внереализационные доходы
	120
	259
	34

	Внереализационные расходы
	130
	(1551)
	(1754)

	Прибыль (убыток) до налогообложения
	140
	32
	1900

	Отложенные налоговые активы
	141
	5
	-

	Отложенные налоговые обязательства
	142
	140
	129

	Текущий налог на прибыль
	150
	(171)
	(284)

	Чистая прибыль (убыток) отчетного периода
	190
	6
	1487

	СПРАВОЧНО.
	
	
	

	Постоянные налоговые обязательства (активы)
	200
	-
	-

	Базовая прибыль (убыток) на акцию
	
	-
	-

	Разводненная прибыль (убыток) на акцию
	
	-
	-
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� Кукина И.Г., Астраханцева И.А. Учет и анализ банкротств: Учеб. Пособие / Под ред. И.Г. Кукиной. – М: Финансы и статистика,2004.


� Экономический анализ: учебник для вузов/ Под ред. проф. Л.Т. Гиляровской. - М.: ЮНИТИ-ДАНА, 2004





� Федорова Г.В. Финансовый анализ предприятия при угрозе банкротства. Учебноен пособие. – М.: Омега – Л,2004.








� Антикризисное управление: Бизнес – пособие / Е.А. Татарников, Д.А. Сигачев, Н.А. Новикова.- ИД «Равновесие», 2004.





� Бухгалтерский учет в антикризисном управлении. / Под ред. Цифровой Р. В.: Саратов, Научная книга, 2003 г.





� Антикризисное управление: Бизнес – пособие / Е.А. Татарников, Д.А. Сигачев, Н.А. Новикова.- ИД «Равновесие», 2004.


� Ковалев В.В. Финансовый анализ: методы и процедуры. М.: Финансы и статистика, 2001.





� Гиляровская Л. Т., Вехорева А.А. Анализ и оценка финансовой устойчивости коммерческого предприятия. — СПб.: Питер, 2003. 


� Федорова Г.В. Финансовый анализ предприятия при угрозе банкротства. Учебноен пособие. – М.: Омега – Л,2004.


� Шеремет А.Д., Сайфулин Р.С., Негашев Е.В. Методика финансового анализа. — М.: ИНФРА-М, 2003. 





� Черных Л.С. Определение оснований несостоятельности юридического лица // Налоговое планирование. №2.2005. СПС «Консультант плюс»


� Капитал и резервы (за вычетом собственных акций, выкупленных у акционеров) - целевые финансирование и поступления + доходы будущих периодов – внеоборотные активы


� (Внеоборотные активы + долгосрочная дебиторская задолженность) / (Капитал и резервы (за вычетом собственных акций, выкупленных у акционеров) - целевые финансирование и поступления + доходы будущих периодов)


� Оборотные активы - долгосрочная дебиторская  задолженность/ краткосрочные обязательства (не включая доходы будущих периодов)


� (Оборотные активы  -  запасы  - налог на добавленную стоимость  по  приобретенным ценностям   -  долгосрочная  дебиторская задолженность)/краткосрочные обязательства (не включая доходы будущих периодов)


� Капитал и     резервы     (за    вычетом собственных   акций,    выкупленных    у акционеров)  -  целевые финансирование и поступления     +     доходы     будущих периодов/внеоборотные активы + оборотные активы


� Ришар Ж. Аудит и анализ хозяйственной деятельности предприятия: Пер. с франц. — М.: ЮНИТИ, 2001
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