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Тема 1. Общественное разделение труда и отраслевая структура промышленности.
1. Сферы, отросли, виды экономической деятельности.
Национальная экономика – это единый комплекс взаимосвязанных отраслей (видов экономической деятельности), сформированных в результате общественного разделения труда, научно-технического развития, международного сотрудничества, специфичных в пределах той или иной страны.

В структурном плане национальную экономику можно рассмотреть с точки зрения правовой, отраслевой и пространственной организации.

В правовом плане национальная экономика – это совокупность организаций, имеющих статус юридического лица (коммерческие и некоммерческие организации).

В отраслевом плане при анализе национальной экономики используются такие понятия, как сфера, сектор, отрасль, вид экономической деятельности.

Подразделение национальной экономики на сферы осуществляется с очки зрения участия их в формировании валового внутреннего продукта (ВВП) и национального дохода (НД). Кроме того, деления на сферы позволяет проследить единую цепь экономической деятельности. В соответствии с этим вся национальная экономика делится на две сферы: сферу материального производства и непроизводственную сферу.

Сфера материального производства представляет собой совокупность отраслей и видов экономической деятельности, создающих материальное благо или выполняющих функции, являющиеся продолжением процесса производства в сфере обращения. Результатом деятельности в данной сфере являются продукция производственно-технического назначения, товары и изделия широкого потребления (потребительские товары), услуги транспорта, связь и др.

В мировой практике используется также дальние сферы материального производства на тир элемента:

· первичная (часть экономики, связанной с добычей сырья, растениеводством, животноводством);

· промышленная (часть экономики, относящейся к производству промежуточного продукта – материалов, комплектующих, машин и оборудования);
· конечного продукта (часть экономики, где производятся предметы потребления).

Непроизводственная сфера объединяет отрасли и виды деятельности по обслуживанию населения:

· образование;
· здравоохранение и социальные услуги;

· деятельность по предоставлению коммунальных, социальных и персональных услуг и др.

Для обобщающей характеристики экономических процессов национальная экономика разделена на сектора.

Сектором национальной экономики называются совокупность институциональных единиц, однородных с точки зрения целей, функций, выполняемых или в экономическом процессе, поведения и методов финансирования затрат на производство.

Таким образом, группировка по секторам позволяет разделить часть национальной экономики, обладающие общими характеристиками, в теоретических и практических целях (для статистических наблюдений, государственного регулирования и т.д.).

В зависимости от формы собственности различают секторы экономики: государственной и частной. 

Государственный сектор представлен совокупностью предприятий, организаций, учреждений, находящихся в государственной собственности или контролируемых и управляемых государственными органами. 

Частный сектор представлен совокупностью предприятий, организаций и учреждений, непосредственно не контролируемых государством.

В соответствии с принятой системой национальных счетов (СНС) в отечественной экономике сформированы следующие секторы:

· нефинансовых предприятий;

· финансовых учреждений;

· государственных учреждений;

· домашних хозяйств;

· некоммерческих организаций, обслуживающих домашнее хозяйство.

Сектор нефинансовых предприятий представляет совокупность хозяйственных единиц, занимающихся производством товаров и услуг с целью получения прибыли, и некоммерческих организаций, занятых нерыночным производством.

При этом по формам контроля различают три подсектора:

· государственной;

· национальный частный;

· иностранный.

Сектор нефинансовых предприятий вносит наибольший вклад в производство валового внутреннего продукта, но не участвует в конечном потреблении.

Сектор финансовых учреждений представлен совокупностью коммерческих и некоммерческих организаций, основными видами деятельности которых являются финансовое посредничество, страхование, вспомогательная деятельность в области финансового посредничества и страхования. В сектор финансовых учреждений включаются: Банк России; коммерческие банки, прочие финансовые посредники (инвестиционные и инновационные фонды, лизинговые организации, благотворительные и спонсорские фирмы и т.д.); финансовые вспомогательные учреждения (фондовые биржи), страховые корпорации и пенсионные фонды. Следует различать государственные, национальные частные и иностранные учреждения. 

Сектор государственных учреждений включает совокупность органов законодательной, судебной и исполнительной власти, фондов социального обеспечения и контролируемых ими некоммерческих организаций. Основными функциями сектора государственных учреждений являются: организация предоставления товаров и оказания услуг обществу и финансирование такого предоставление из средств от налогообложения или других доходов; перераспределение доходов и материальных ценностей путем трансфертов; производство нерыночных услуг. Сектор государственных учреждений имеет федеральный, региональный и местный уровни.

Сектор домашних хозяйств представлен совокупностью домашних хозяйств, состоящих из небольшой группы лиц. В рамках домашнего хозяйства они объединяют часть или все свои доходы и активы, совместно потребляют отдельные виды товаров и услуг. Некоторые из домашних хозяйств осуществляют производственную деятельность в форме некорпорированных предприятий.

В зависимости от вида доходов (наибольшего источника доходов) можно различить следующие подсекторы сектора домашних хозяйств: работодатели; работники наемного труда; лица, работающие по найму; получатели доходов от собственности и трансфертов. Домашние хозяйства делятся также по роду занятий, отрасли труда, образованию и квалификации лица, признанного его главой. На конец, подсекторы сектора домашнего хозяйства могут формироваться в соответствии с размером общего дохода, числом членов или местом его расположения.

Сектор некоммерческих организаций, обслуживающих домашние хозяйства, представлен совокупностью некоммерческих организаций, основной функцией которых является предоставление товаров и услуг домашним хозяйствам на нерыночной основе. Этот сектор финансируется в основном за счет добровольных взносов, спонсорской помощи, доходов от собственности. К данному сектору относится также самостоятельные подразделения предприятий и организаций, оказывающие услуги социально-культурного характера своим работникам.

Единую цель экономической деятельности, формирующую современной экономический прогресс в рамках национальной экономики, можно представить в виде схемы (рис.1.1).

Секторы национальной экономики в свою очередь складываются из однородных видов экономической деятельности – отраслей, перечень которых определяется по принятой классификации.
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Рис.1.1. Модель рыночного экономического процесса

Отраслью (видом экономической деятельностью) является совокупность предприятий и организаций, для которых характерна общность сферы деятельности, выпускаемой продукции, технологии производства, использование сырья, основных фондов и профессиональных навыков работников.

Деление национальной экономики на отрасли имеет целью решения многочисленных задач, среди которых основными являются:  

идентификация экономической деятельности, заявляемой хозяйствующими субъектами при регистрации;

разработка нормативных правовых актов, касающихся государственного регулирования отдельных видов экономической деятельности;

осуществление государственного статистического наблюдения по видам деятельности за развитием экономических процессов;

обеспечение потребностей органов государственной власти и управления в информации о видах экономической деятельности при решении задач занятости, инвестиционной деятельности и др.;

подготовка статистической информации для сопоставления ее  на международном уровне.

Для решения последней из перечисленных задач постановлением Госстандарта России от 6 ноября 2001 г. № 454-СТ с 1 января 2003 г. в водится в действие Общероссийский классификатор видов экономической деятельности (ОКВЭД), построенный на базе Статистической классификации видов экономической деятельности в Европейском экономической сообществе (КДЕС). Он заменяет Общесоюзный классификатор отраслей народного хозяйства (ОКОНХ), часть I и IV (применительно к экономической деятельности).

В табл. 1.1 приведен укрупненный перечень отраслей (видов экономической деятельности) согласно ОКОНХ и ОКВЭД.

С точки зрения пространственной организации в течение многих лет для целей экономического прогнозирования и программирования, а также индикативного планирования территориального развития Российской Федерации используется сетка экономического районирования.

Экономическим районом считается часть территории страны, отличающаяся примерным единством природных условий, демографических особенностей, расселения, специализации хозяйства и социальной сферы, определяющим его место в экономике страны, и ограниченная административными границами входящих в его состав субъектов Российской Федерации.

Таблица 1.1

Перечень отраслей (видов экономической деятельности)

Согласно ОКОНХ и ОКВЭД

	ОКОНХ
	ОКВЭД

	Промышленность

Сельское хозяйство

Строительство

Транспорт

Связь

Торговля и общественное питание

Материально-техническое снабжение

И сбыт

Заготовки 

Жилищное хозяйство

Коммунальное хозяйство

Непроизводственные виды бытового обслуживания населения

Здравоохранение, физкультура и

социальное обеспечение

Образование

Культура и искусство

Наука и научное обслуживание


	Сельское хозяйство, охота и лесное хозяйство

Рыболовство, рыбоводство

Добыча полезных ископаемых

Обрабатывающие производства

Производство и распределение электроэнергии, газа и воды 

Строительство

Оптовая и розничная торговля; ремонт автотранспортных средств, мотоциклов, бытовых изделий и предметов личного пользования 

Гостиницы и рестораны 

Транспорт и связь

Финансовая деятельность

Операции с недвижимым имуществом, аренда и предоставление услуг

Государственное управление и обеспечения военной безопасности; обязательное социальное обеспечение

Образование

Здравоохранение и предоставление социальных услуг

Предоставление прочих коммунальных, социальных и персональных услуг

Предоставление услуг по ведению домашнего хозяйства

Деятельность экстерриториальных организаций


Тема 2. Тенденция развития промышленного производства России.
Трансформация Российской экономики за период 1991-2005 гг. продиктована общей логикой перехода от неэффективной централизованно-плановой (командной) модели к рыночной системе. Формула «альтернативы рынку нет» стала аксиомой для подавляющего большинства политических партий и движений современной России.
На историческом временном отрезке 1991-1998 гг. Россия оказалась в беспрецедентном в новейшей мировой истории глубоком экономическом кризисе.

За это период валовой внутренний продукт сократился на 40%.

Производство промышленной продукции упало в два раза. Особенно глубокий спад был отмечен в машиностроении – 80% и легкой промышленности – 90%.

За годы реформ приостановилось даже простое воспроизводство основных производственных фондов. Уровень реальных инвестиций в основной капитал составил 30%.

Потребности экономики удовлетворялись в основном за счет наращивания импорта: его доля по отдельным видам товаров выросла с 45 до 90%.

Если в 1990 г. по уровню производительности труда Россия от ведущих стран Запада отставала в 3-4 раза, то в 1998 г. – в 6-7 раз.

1998 год оказался переломным годом в экономике России. Начиная с 1999 года начался посткризисный период, который обозначился достаточно интенсивным экономическим и социальным развитием.

С достаточным основанием можно констатировать, что начало XXI века стало успешным периодом в социально-экономическом развитии постреформенной России (табл. 1.1).

Таблица 1.1

Основные показатели экономического развития Российской Федерации*

	Показатели
	Ед.

измерения
	2000 г.
	2001 г.
	2002 г.
	2003 г.
	2004 г.
	2005 г.

	Внутренний валовой продукт
	млрд.руб.
	7 306
	8 944
	10 831
	13 243
	16 752
	20 579

	
	%
	110,0
	105,1
	104,7
	107,3
	107,2
	106,4

	Индекс потребительских цен
	%
	120,2
	118,6
	115,1
	112,0
	111,7
	110,9

	Индекс цен производителей промышленной продукции
	%
	131,6
	110,7
	117,1
	113,1
	128,3
	122,0

	Реальные располагаемые денежные доходы населения
	%
	111,9
	108,5
	110,8
	114,5
	108,2
	108,8

	Оборот розничной торговли
	%
	108,8
	110,7
	109,1
	108,4
	112,1
	112,0

	Объем платных услуг населению
	%
	105,0
	102,8
	100,4
	106,7
	107,0
	107,5

	Основные фонды в экономике на начало года
	млрд.руб.
	16 605
	20 241
	24 431
	30 329
	32 502
	35 752

	
	%
	100,4
	100,6
	100,7
	100,7
	100,9
	102,0

	Инвестиции в основной капитал
	млрд.руб.
	1 165
	1 505
	1 762
	2 186
	2 730
	3 431

	
	%
	117,4
	108,7
	102,6
	112,5
	110,9
	110,5

	Сальдированный финансовый результат в экономике
	млрд.руб.
	1 191
	1 141
	923
	1 456
	2 485
	3 359

	
	%
	170,1
	99,5
	79,7
	145,2
	162,4
	135,2


	Экспорт товаров
	млрд.долл.
	105,1
	101,9
	107,3
	136,0
	183,4
	245,3

	
	%
	139,0
	96,7
	105,2
	127,4
	133,9
	134,1

	Импорт товаров
	млрд.долл.
	44,8
	53,7
	61,0
	76,1
	96,3
	125,1

	
	%
	113,5
	119,8
	112,6
	123,7
	124,3
	128,5

	Производство продукции промышленности
	млрд.руб.
	4 763
	5 881
	6 868
	8 498
	11 209
	13 989

	
	%
	111,9
	104,9
	103,7
	107,0
	107,3
	104,0

	Численность промышленно-производственного процесса
	тыс. чел.
	13 254
	13 282
	12 886
	12 384
	11 977
	11 683

	Снижение (повышение) затрат на 1 руб. продукции
	%
	- 0,6
	5,3
	4,5
	1,2
	- 4,9
	- 2,8

	Сальдированный финансовый результат в промышленности
	млрд. руб.
	719
	580
	444
	614
	1 237
	1 794

	Удельный вес убыточных организаций в промышленности
	%
	39,7
	39,3
	45,1
	44,5
	40,9
	40,2


* абсолютные результаты в фактических ценах; проценты в сравнимых ценах к предыдущему году.

Валовой внутренний продукт в 2000-2005 гг. характеризовался среднегодовым темпом прироста более 6%, промышленное производство – около 7%. Реальные располагаемые денежные доходы населения практически вышли на докризисный уровень, а оборот розничной торговли существенно превысил его. Снизилась безработица. Увеличилась производительность труда, хотя темпы ее роста заметно уступает темпу роста реальной заработной платы.

На фоне финансовой стабильности, которая обеспечивалась достижением профицита как по бюджету расширенного производства, так и по платежному балансу, снизились темпы инфляции (хотя рост потребительских цен в эти годы несколько превышал первоначальные прогнозы), увеличилась степень монетизации экономики.  Устойчивой и предсказуемой оставалась ситуация на валютном рынке. В соответствии с принятым графиком при весьма ограниченных новых заимствованиях обслуживался внешний долг.

Вместе с тем 2000-2005 гг. как и весь посткризисный период не были однородными ни по темпам развития, ни по факторам, их определяющим.

В начале посткризисного периода экономика развивалась, главным образом, под влиянием эффекта девальвации рубля. Со второй половины 1999 г. и особенно в 2000 г. «заработал» сильный (по своему воздействию на экономический рост) фактор благоприятной внешнеэкономической конъюнктуры высоких цен на нефть, хотя в 2000 г. еще продолжал действовать в определенной мере и фактор девальвации рубля.

Постепенно внешнеэкономический импульс стал реализовываться через внутренние источники: доходы экспортно-ориентированных секторов трансформировались в рост внутренних инвестиций и (по технологическим цепочкам) в общее расширение внутреннего спроса, что сопровождалось ускоренным ростом доходов населения. В течение 2000-2001 гг. внутренние источники экономического роста стали преобладающими.

В 2002 г. положительная экономическая динамика поддерживалась в основном за счет роста в экспортно-ориентированных секторах (увеличение физических объемов экспорта сырьевых ресурсов) и потребительских отраслей, обеспеченных ростом товарооборота. В то же время инвестиционный фактор утратил функции «локомотива» экономики, которые он выполнял на протяжении 2000-2004 гг., что повлияло на снижение темпов экономического роста в 2005 г.

С позиции структуры производства ВВП экономический рост в целом в 2000-2005 гг. поддерживался преимущественно положительной динамикой промышленного и сельскохозяйственного производства, строительства, внутренней и внешней торговли. Снижение темпов роста в 2002 г. обусловлено замедлением динамики промышленного и сельскохозяйственного производства и особенно строительства.
Динамика промышленного производства носила в 2000-2005 гг. схожий характер: устойчивый рост в течение большей части года и практически стагнация в IV квартале.

В этот же период опережающими темпами росло производство в обрабатывающих отраслях промышленности: в химии и нефтехимии, легкой промышленности, производстве строительных материалов, машиностроении и металлообработке. Вместе с тем положительная динамика обеспечивалась преимущественно за счет роста в экспортно-ориентированных отраслях, прежде всего топливной промышленности и цветной металлургии (наращивание физических объемов экспорта); в ряде потребительских отраслей, в первую очередь пищевой промышленности (что базировалось на увеличении доходов и потребления населения). Рост в инвестиционном комплексе отраслей был скромным, особенно в машиностроении и металлообработке.

Инвестиции в основной капитал после высоких темпов роста в 2000-2001 гг., опережающих темпы роста ВВП и промышленного производства, в 2002 г. характеризовались более скромной динамикой. Значительный спад инвестиций пришел на I квартал 2002 г., когда предприятия заняли выжидательную позицию в связи с переходом на новые условия налогообложения прибыли, отменной инвестиционных льгот. В 2003-2005 гг. отмечалось устойчивое увеличение инвестиций.

Однако, имеющийся значительный, пока еще не востребованный, инвестиционный потенциал характеризуется большим разрывом между сбережениями, накоплениями и инвестициями. Неинвестиционная нагрузка на экономику формируется, главным образом, за счет расходов на обслуживание внешнего долга и вывоза капитала.

В отраслевой структуре инвестиций значительная доля вложений в основной капитал в производственной сфере приходится на топливно-энергетический комплекс и транспорт. В условиях неразвитости механизма межотраслевого перелива капитала и слабого участия в инвестиционном процессе российских коммерческих банков, концентрация доходов в экспортно-ориентированных отраслях приводит к зависимости общей динамики инвестиций от инвестиционных проектов этих отраслей.        
          Тема 2: Экономическая и социальная эффективность производства.

1. Критерии и показатели экономической эффективности производства.
2. Общая и сравнительная экономическая эффективность затрат.

           1. Критерии и показатели экономической эффективности производства.
Понятие эффективности применительно   к   экономической   деятельности   следует  рассматривать как отношение результата производства к затратам на его осуществление.       Результат      выражается       показателями       объемов производства,     снижением себестоимости,     прибылью,     улучшением социальных условии, выигрышем во времени. Затраты существуют в виде текущих  (издержки   производства)   и   единовременных    (капитальные   вложения).
Обобщающим критерием экономической эффективности общественного производства служит уровень производительности общественного труда (Побщ):
Побщ = ВВП / Чм
где ВВП - валовой внутренний продукт;
Чм -    численность    работников,    занятых    в    отраслях    материального производства.
Важнейшими показателями экономической эффективности общественного производства служит трудоемкость, материалоемкость, фондоемкость (капиталоемкость). Они характеризуют эффективность использования конкретных элементов производства, а именно, трудовых ресурсов, предметов труда, средств труда.
Трудоемкость продукции:
t=T /Q,
где:    Т – количество    труда,    затраченного    в    сфере    материального производства; 
         Q - общий объем произведенной продукции.
         Материалоемкость общественного продукта исчисляется как
отношение затрат сырья, материалов, топлива, энергии к валовому
общественному продукту. Материалоемкость продукции отдельных сфер
народного хозяйства, отрасли и предприятий определяется как отношение
материальных затрат к общему объёму произведенной продукции:
m=М /Q,
где, М - общий объем материальных затрат на производство продукции в стоимостном выражении;
Q - общий объем произведенной продукции в стоимостном измерении. 
Природные ресурсы  не  безграничны,  к тому  же  возросли  удельные    
затраты на их добычу и переработку. В себестоимости  промышленный
продукции на долю материальных затрат приходится около 2/3. Поэтому     
снижение уровня материалоемкости является важнейшим направлением
эффективности,   как   промышленного   производства,   так   и   народного
хозяйства страны в целом.

Фондоемкость продукции исчисляется как отношение среднегодовой стоимости  основных   производственных   фондов   (народного   хозяйства,   отраслей, предприятий) к общему объему производственной продукции:
f=Ф/Q
где,  Ф - среднегодовая стоимость основных производственных фондов; 
       Q- объем произведенной продукции.
Таким образом, показатели материалоемкости и фондоемкости определяют эффективность использования материальных затрат (предметов труда) и средств труда. Материалоемкость и фондоемкость в целом по народному хозяйству страны можно рассчитывать и по отношению к производственному национальному доходу.
             2. Общая и сравнительная экономическая эффективность затрат
Приведенные выше показатели характеризуют лишь эффективность использования определенного вида ресурсов. Для полной характеристики эффективности затрат служат показатели общей и сравнительной экономической эффективности затрат.
Общая экономическая эффективность определяется как отношение эффекта к капитальным вложениям. Эффективность на уровне народного хозяйства страны может быть отражена приростом валового внутреннего
продукта (∆ ВВП)   к   производственным   капитальным   вложениям   (К), вызвавшим этот прирост.
                                              Энх.=   ∆ВВП / К

При
техническом
перевооружении отдельных народнохозяйственных   комплексов,   отраслей   и   предприятий   общая экономическая эффективность представляется в следующем виде:

                                         ЭП =  ∆П / К
Где ∆П - прирост прибыли (снижение издержек производства);
К- капитальные производственные затраты, давшие прирост прибыли.
По вновь строящимся объектам показатель эффективности: 
                                                                    ЭП = П/К=(Ц0 - С)В/К,
Где П - годовой объем прибыли;
      Ц0 -  оптовая цена (без НДС) единицы продукции ;
       С  - себестоимость(издержки производства) единицы продукции;
       В  - годовой объем производства продукции в натуральном измерении.
Полученные в результате расчетов показатели общей экономической эффективности затрат сравниваются с нормативными или аналогичными показателями за предшествующий период, а также с показателями других предприятий и фирм.
Сравнительная экономическая эффективность определяется при выборе оптимального варианта хозяйственных и технических решений из двух или нескольких возможных вариантов.
Основной показатель сравнительной эффективности - приведенные затраты. При этом оптимальный вариант выбирается по минимуму приведенных затрат. Приведенные затраты - это сумма текущих затрат (себестоимости) и капитальных вложений, приведенных к одинаковой размерности посредством нормативной эффективности:
                                                    Зi = Сi + ЕКi, 

где:      
 Зi - приведенные затраты на единицу продукции по i-ому варианту; 
 Сi - себестоимости единицы продукции по i -ому варианту;
 Ki - удельные капитальные вложения по i -ому варианту; 
 Е  - нормативный     коэффициент     сравнительной     экономической эффективности     капитальных     вложений     (норма     дисконта,     норма доходности).   Численное   значение   Е   может   быть   ориентировано   на уровень банковского процента по депозитным вкладам для собственных средств (капиталовложений)  и  на уровень  процентов  по  банковскому кредиту для заемных средств.
Пример:  По данным таблицы  определить  оптимальный  вариант технического решения.
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Приведенные затраты:
· по первому варианту  31=200+0,2*400=280 руб./шт.;

· по второму варианту  32=180+0,2*460=272 руб./шт.;
· по третьему варианту Зз=230+0,2*300=290руб./шт.

Оптимальный вариант характеризуется минимумом приведенных затрат и этому удовлетворяет второй вариант.
При оценке эффективности затрат, направленных на совершенствование материального производства, наряду с экономическим выявляются также социальные и экологические результаты. Эти результаты не отражаются полностью в стоимостной оценке, но, как правило содержат: ликвидацию тяжелого физического труда, повышение
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уровня    техники    безопасности,    улучшение    условий    труда    и    быта работающих, улучшение состояния окружающей среды.
В   условиях   рыночной   экономики   основным критерием   оценки  хозяйственной   деятельности   предприятия,   фирм   служит      прибыль   и рентабельность по отношению  к производственным фондам  (основные производственные фонды и нормируемые оборотные средства).
Таким образом, критерии эффективности на народнохозяйственном уровне   и   уровне отдельного   предприятия   (фирмы)   различны,   и   это    представляется правомерным,    так    как    народное    хозяйство     нельзя    рассматривать как простую арифметическую сумму его частей.
Основные направления повышения эффективности:
· развитие науки;

· развитие научно-технического прогресса;

· пути экономии материальных и людских ресурсов;

· совершенствование      отраслевой
структуры
материального  производства;
· совершенствование управления и  организационно-экономических форм материального производства;

· развитие социальной инфраструктуры производства.

                Тема 3: Цели и задачи создания и развития предприятия.

1. Предприятие – основное звено рыночной экономики.

2. Общая и производственная структура предприятия.

3. Малые предприятия и их развития.

                         1.  Предприятие – основное звено рыночной экономики.
    Предприятие – это основное звено народнохозяйственного комплекса. Оно производит и реализует продукцию, нанимает рабочую силу, приобретает оборудование и сырьё, организует производственный процесс, осуществляет расширенное воспроизводство, имеет право выхода и вступление в организации, самостоятельный баланс, является юридическим лицом, владеет собственностью.

    Ключевая фигура рыночных отношений – предприниматель. Статус предпринимателя приобретается посредством государственной регистрации предприятия.

    Таким образом, предприятие – это самостоятельный хозяйствующий субъект, созданный предпринимателем или объединением предпринимателей для производства продукции, выполнения работ и оказания услуг в целях удовлетворения общественных потребностей и получения прибыли.

    Важнейшим фактором в рыночной экономике является дух соперничества, который проявляется в конкуренции.

    Конкуренция – это экономическое состязание изготовителей товара на рынке за привлечение как можно большего числа покупателей и получение благодаря этому максимальной выгоды. Она позволяет расширение производства и снижение цены продукта до уровня, соответствующего издержкам производства. Конкуренция заставляет предприятие применять эффективные технику, технологию, современные методы организации производства труда и труда с целью снижения издержек производства и повышения качества продукции.

    Понятием, противоположным конкуренции, является монополия. При монополии на рынке имеется только один продавец и множество покупателей. Монополист как единственный производитель данного товара может свободно повышать цену товара, так как не беспокоится о конкурентах, которые могли бы захватить рынок, назначая более низкую цену.

    Вместе с тем это не означает бесконечное повышение цены, так как в соответствии с характером рыночного спроса чем выше цена, тем ниже уровень спроса, и наоборот. Таким образом, принимая решение о цене, монополист руководствуется издержками производства и сбыта продукции, объёмами ее производства и продажи в соответствии с рыночным спросом.

    Все разнообразие предпринимательской деятельности может быть классифицировано по различным признакам.

1. По виду или назначению предпринимательскую деятельность можно подразделять на производственную, коммерческую, финансовую, консультативную и другие. Все эти виды могут функционировать раздельно или вместе.

2. По формам собственности имущество предприятия может быть частным, государственным, муниципальным, а также находится в собственности общественных объединений, организаций.

3. По количеству собственников предпринимательская деятельность может быть индивидуальной или коллективной.

    Формы предпринимательства подразделяются на организационно – правовые и организационно – экономические.

    К организационно – правовым формам относятся товарищества, общества, кооперативы.

    К основным организационно – экономическим формам предпринимательства можно отнести: концерны, ассоциации, консорциумы, синдикаты, картели, финансово-промышленные группы.

    Для формирования предпринимательства необходимы определенные условия: экономические, социальные и правовые.

    Экономические условия – это, прежде всего, предложение товаров и спрос на них: виды товаров, которые могут приобрести покупатели; объемы денежных средств, которые они могут истратить на эти покупки;  избыток или недостаточность рабочих мест или рабочей силы, влияющей на уровень заработной платы работников, т.е. на их возможность приобретения товаров.

    На экономическую обстановку существенно влияют наличие и доступность денежных ресурсов, уровень доходов на инвестированный капитал, а также величина заемных средств, которые желали бы взять предприниматели для финансирования своих деловых операций и которые готовы им предоставить кредитные учреждения.

    К социальным условиям формирования предпринимательства относятся стремление покупателя приобретать товары, отвечающие определенным вкусам и моде, нравственным и религиозным нормам, зависящим от социально – культурной среды.

    К правовым условиям функционирования предпринимательства, в первую очередь, относятся: наличие законов, регулирующих и создающих благоприятные условия для развития предпринимательской деятельности; защита предпринимателя от государственного бюрократизма; совершенствование налогового законодательства; создание региональных центров поддержки малого предпринимательства, упрощение методов учета и форм статистической отчетности.

    Рыночная экономика, несмотря на многие положительные черты, неспособна автоматически регулировать все экономические и социальные процессы в интересах всего общества и каждого гражданина в отдельности. Она не обеспечивает социально незащищенные слои населения. Обо всем этом должно позаботиться государство путем создания механизма государственного воздействия на предпринимательскую деятельность.
    Любое предприятие независимо от организационно-правовой формы, формы собственности, отраслевой принадлежности, выпускаемой продукции или оказываемых услуг является открытой экономической системой, схематично изображенной на рис. 1, где:
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  Рис. 1. Рыночная модель предприятия.

    Блок 1 – предприятие, основной задачей которого является преобразование ресурсов;

    Блок 2 – ресурсы на входе – трудовые, материальные;

    Блок 3 – ресурсы на выходе, т.е. преобразованные ресурсы – готовая продукция, отходы производства, прибыль, денежные средства;

    Блок 4 – социальная среда, с которой взаимодействует предприятие – государство, муниципальные органы, законодательство;

    Блок 5 – природная среда – потребление природных ресурсов, полезных ископаемых, воздуха, воды;

    Блок 6 – взаимосвязь с рынком, маркетинг, причем этот блок взаимодействует как на входе ресурсов, так и на выходе;

    Блок 7 – соотношение ресурсов на входе с ресурсами на выходе образует экономическую работу на предприятии, экономику предприятия.

    Соотношение ресурсов на входе и на выходе составляет содержание такого понятия, как экономика предприятия. Для экономики предприятия безразличны в известной мере производимый продукт, избранная технология производства, состав и квалификационный уровень кадров. Единственное, что ее интересует это соотношение в использовании ресурсов, которое предполагает превышение доходной части над расходной (рентабельная работа предприятия) и, наконец, равенство доходной и расходной частей (работа предприятия в условиях самоокупаемости).

    В производстве продукта и осуществлении маркетинговой политики необходимо учитывать жизненный цикл продукта на рынке, который включает ряд стадий:

· Внедрение, требующие больших затрат, поэтому торговля товаром на этой стадии, как правило, убыточная;

· Рост: как результат признания покупателям товара и быстрого увеличения спроса на него. При росте объема продаж и собственно прибыли стабилизируется расходы на рекламу;
· Зрелость: характерна тем, что большинство покупателей товар уже приобрели, поэтому темпы роста продаж, достигнув максимума, начинают падать. Прибыль также начинает снижаться с увеличением расходов на рекламу и другие маркетинговые мероприятия;
· Насыщение: в этом периоде, несмотря на принятые меры, рост продаж больше не наблюдается. Прибыль от торговли продолжает увеличиваться из-за снижения расходов на производство;
· Спад: представляет собой период резкого снижения продаж, а затем прибыли.
    Предпринимательская деятельность (предпринимательство) представляет собой инициативную самостоятельную деятельность граждан и их объединений, направленную на получение прибыли. Следовательно, получение прибыли – это непосредственная цель предприятия. Но получить прибыль предприятие может только в том случае, если оно производит продукцию или услуги, которые реализуются, т.е. удовлетворяют все общественные потребности. Соподчиненность этих двух целей – удовлетворение потребности и получение прибыли – следующая: - нельзя получить прибыль, не изучив потребности и не начав производить тот продукт, который удовлетворяет потребности. Потребности в свою очередь подразделяются на: потребности и платежеспособные потребности. Необходимо произвести продукт, который удовлетворит потребности и при том по такой цене, которая удовлетворила бы платежеспособные потребности. А приемлемая цена возможна только в том случае, когда предприятие выдерживает определенные уровень издержек, когда все затраты потребляемых ресурсов меньше, чем полученная выручка. В этом смысле прибыль – непосредственная цель функционирования предприятия и одновременно – это результат его деятельности. Если предприятие не укладывается в рамки такого поведения и не получает прибыли от своей производственной деятельности, то оно вынуждено уйти с экономической сферы, признать себя банкротом.

    В общем, формулу прибыли можно представить в следующем виде:   П = В – (З +Н+Ш)

    где П – прибыль предприятия, руб./год;

    В – выручка от реализации созданной продукции, руб./год;

    З – затраты на производство и реализацию созданной продукции, руб./год;

    Н – величина налогов, выплаченных предприятием, руб./год;

    Ш – штрафные санкции, руб./год;

    Выручка от реализации определяется по формуле:
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    Где 
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 - количество произведенной и реализованной потребителями i-й продукции в натуральном положении;
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Ц

 - цена реализации i-й продукции, руб.;

    n – количество позиций реализуемой продукции, шт.

    Если затраты и штрафы в существенной мере зависит от предприятия, то налоги, уплачиваемые предприятием, - это внешние условия хозяйствования.

    Итак, предприятия в условиях рынка в своем стремлении максимизировать прибыль обладает четырьмя степенями свободы:

· установлением цен;

· формирование затрат;

· формирования объемом продукции;

· выбор номенклатуры и ассортимента продукции.

    Но этими же степенями свободы обладают и все другие участники рынка, поэтому каждое предприятие должно учитывать не только свое поведение на рынке, но и поведение конкурентов. В в условиях рынка производители продукции соревнуются за то, чтоб наиболее полно удовлетворить потребности покупателей, потребителей в широком смысле слова, только в этом случае они могут процветать как производители продукции.
            2. Общая и производственная структура предприятия.
Производство – это создание материальных благ, необходимых для существования и развития общества. Для осуществления производства необходимы следующие элементы:

· рабочая сила или сам труд;

· предметы труда, то есть все то, на что направлен труд;

· средства труда (машины, оборудование и т.д.), с помощью которых человек преобразует предметы труда.

Результат материального производства – конечный продукт, обладающий заданными потребительскими свойствами.

Комплекс производственных подразделений, а так же подразделения по управлению предприятием и обслуживанием работников, их количество и соотношение составляет общую структуру предприятия (фирмы). Производственные подразделения предприятия – цехи, участки, обслуживающие хозяйства и службы составляют его производственную структуру.

Основная структурная производственная единица предприятия (кроме предприятий без цеховой структурой управления) – цех, обособленное звено, выполняющее определенную часть производственного процесса. На крупных и средних предприятиях цеха подразделяются на 4 группы:

· основные: заготовительные (литейные, кузнечно-штамповочные, сварных конструкций), обрабатывающие (механические, термические, гальванические), сборочные (сборка изделий, их окраска, комплектация запчастями);

· вспомогательные и обслуживающие: инструментальные, ремонтные, энергетические, транспортные и т.д.;

· побочные: изготовляют тару для упаковки продукции.

Особая роль в производственной структуре отведена конструкторским и технологическим подразделениям.

Определенное место в производственной структуре занимает складское хозяйство, инженерные коммуникации (электросети газо- и воздуховоды, отопление, вентиляция), очистные сооружения.

Для обслуживания непромышленного хозяйства на крупных предприятиях организуются специальные цехи, службы, отделы (коммунальные, культурно-бытовые, спортивные и т.д.). Известны три типа производственной структуры промышленного предприятия:

· предметный;

· технологический;

· смешанный.

Предметная структура характерна для крупносерийного и массового производства. При такой  структуре основные цехи предприятия и их участки строятся по признаку изготовления каждым из них определенного изделия, или его узлов и частей, или группы деталей. Предметная структура обеспечивает повышение производительности труда, снижение себестоимости и увеличение объемом выпуска продукции.

Технологическая структура предопределяет четкую технологическую обособленность производственных подразделений: наличие литейного, кузнечно-штамповочного, механического, сборочного цехов. Такой тип структуры облегчает перестройку производства с одной номенклатуры изделий на другую, что особенно важно в условиях рыночной экономики.

Недостатки – усложнение производственных взаимосвязей цехов, возникновение встречных потоков изделий, ограниченная возможность применения высокопроизводительного специального оборудования. Всё это снижает производительность труда, повышает себестоимость продукции.

Смешанная (предметно-технологическая) структура характеризуется наличием на одном предприятии цехов как предметного, так и технологического типа: как правило, заготовительные цехи формируются по технологическому, а механосборочные – по предметному принципам. При этом сохраняются преимущества и устраняются недостатки предметного и технологического типов организации производства. Предприятия со смешанной структурой характерны для машиностроения, легкой промышленности, мебельного производства.

Под типом организации производства понимается комплексная характеристика особенностей организации и технического уровня промышленного производства. Различают три основных типа производства:

· единичное;

· серийное;

· массовое.

Единичный тип производства предусматривает штучный выпуск изделий разнообразной и непостоянной номенклатуры ограниченного потребления (например, заводы тяжелого машиностроения).

Серийное производство предусматривает изготовление однородной продукции мелкими, средними или крупными сериями (например, заводы сельскохозяйственного машиностроения).

Массовое производство предусматривает непрерывность и длительность изготовления однородной продукции в больших количествах (например, часовые заводы).

К основным путям совершенствования производственной структуры относятся:

· соблюдение оптимального соотношения между основными, вспомогательными и обслуживающими цехами;

· быстрое изменение производственного профиля в условиях рыночной экономики;

· совершенствование специализации, кооперирования и комбинирования производства;

· создание, где это возможно, без цеховой структуры управления предприятия.

Выбор типа производственной структуры и типа организации производства находит свое практическое воплощение в генеральном плане предприятия.

Генеральный план – важнейшая часть проекта промышленного предприятия, содержащие комплексное решение размещения цехов, инженерных сетей и коммуникаций, систем хозяйственного и бытового обслуживания. Генеральный план должен предусматривать:

· компактность застройки и её рациональную плотность, что позволяет экономить капитальные вложения;

· возможность дальнейшего развития предприятия для достижения наивысших результатов при наименьших затратах.

                                     3. Малые предприятия и их развитие

В настоящее время в экономике России одновременно функционируют крупные, средние и мелкие предприятия. Эффективность функционирования малых фирм производства определяется рядом преимуществ по сравнению со средним и крупным производством: близость к местным рынкам, быстрая реакция на запросы потребителей, достаточная эффективность выпуска продукции малыми партиями, минимальный управленческий аппарат. Развитие малых предприятий ведет к насыщению рынка товарами, лучшему использованию местных сырьевых и людских ресурсов, повышению экспорта.
Преимущества крупных предприятий определяются главной тенденцией научно-технического прогресса и концентрации производства. Крупные фирмы располагают большими финансовыми и трудовыми ресурсами. Что позволяет им вывести крупно-масштабные научно-технические разработки, которые и определяют важнейшие технологические сдвиги.

Таким образом, динамическое развитие экономики страны предполагает оптимальное сочетание крупного, среднего и малого предпринимательства.

Субъектами малого предпринимательства в России являются малые предприятия, а также физические лица без образования юридического лица.

Малые предприятия могут учреждаться совместно с государственными, кооперативными и общественными предприятиями, а также частными лицами.

 Этапы развития малого предпринимательства в России отражены различными нормативными актами: Закон СССР «О кооперации в СССР» (1988г.), постановление Совмина СССР «О мерах по созданию и развитию малых предприятий» (1990г.), постановление Совмина РФ «О первоочередных мерах по развитию малого предпринимательства в РФ» (1993г.), Федеральный закон «О государственной поддержке малого предпринимательства в РФ» (1995г.) и др. В них определены порядок создания и функционирования малых предприятий, льготы по налогообложению, направления государственной поддержки малого бизнеса.

Важнейшая проблема малого бизнеса в России – кредитование, предоставляемое только под залог или поручительство, которые малые предприятия могут представить крайне редко. Малые предприятия нуждаются в информационном обслуживании, подготовке кадров, в финансово-кредитной поддержке со стороны государства, в обеспечении их госзаказами и социальной защитой. 
Тема 4. Производственные ресурсы и эффективность их использования.

Основной признак предприятия - наличие в его собственности, хозяйственном ведении или оперативном управлении обособленного имущества.

В зависимости от роли, места в производственном процессе и влиянии на экономику предприятия, имущество подразделяется на внеоборотные и оборотные активы.

1 .Внеоборотные активы предприятия.

В имуществе крупных и средних предприятий доля внеоборотных активов составляет 65-85%, их состав представлен на рис.
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Главной составляющей предприятий являются длительно иммобилизованные фонды, а среди них основные фонды.

Основные фонды - это материально вещественные ценности, действующие в неизменной натуральной форме в течение длительного периода (более года) и утрачивающие свою стоимость по частям.

Они подразделяются на производственные и непроизводственные основные фонды.

Производственные основные фонды многократно участвуют в процессе производства, изнашиваются постепенно, а их стоимость переносится на изготавливаемый продукт.

Не производственные основные фонды - это объекты культурно -бытового назначения. Они не участвуют в процессе производства и не переносят своей стоимости на продукт производства.

Основные производственные фонды классифицируются по следующим
группам:

-земельные участки и объекты природопользования;

-здания;

-сооружения;
-передаточные устройства;

-машины и оборудование;

-измерительные, регулирующие приборы, устройства; 

-вычислительная техника;

-транспортные средства;

Соотношение отдельных групп в общем  объеме основных фондов представляет их видовую (производственную) структуру.

Машины и оборудование, непосредственно участвующие в производственном процессе, представляют активную часть основных фондов.

Здания, сооружения, инвентарь, обеспечивающие нормальное функционирования активной части, представляют пассивную часть основных фондов.

Учет и планирование основных фондов ведутся в натуральной и денежной формах.

Первая необходима для расчета производственных мощностей, планирования производственной программы.

Вторая необходима для планирования расширенного воспроизводства основных фондов, определения степени их износа и размера амортизационных отчислений.

Стоимостная оценка основных фондов ведется по первоначальной, восстановительной и остаточной стоимости.

Первоначальная стоимость основных производственных фондов - это сумма затрат на изготовление или приобретение фондов, их доставку и монтаж.

Восстановительная стоимость - это затраты на производство основных фондов в современных условиях. Как правило, она устанавливается во время переоценки фондов.

Остаточная стоимость представляет собой разность между первоначальной или восстановительной стоимостью основных фондов и суммой их износа.

Различают два вида износа - физический и моральный. Физический износ - это постепенная утрата основных фондов своей первоначальной потребительской стоимости.

Моральный износ - это уменьшение стоимости машин и оборудования под влиянием сокращения общественно необходимых затрат на их воспроизводство (моральный износ первого рода) или уменьшение их стоимости в результате внедрения новых, более прогрессивных и экономически эффективных машин и оборудования (моральный износ второго рода).

Денежное возмещение износа основных фондов путем включения части их стоимости в текущие затраты (себестоимость) на производство продукции определяется как амортизация.

Исчисленная в процентах норма амортизации показывает, какую долю своей балансовой стоимости переносят ежегодно средства труда на выпускаемую продукцию.

Расчет нормы амортизации выполняется по формуле:
Ф1 – Фл



Та * Ф1

Ф1 - первоначальная стоимость основных фондов, руб.;
Фл - ликвидационная стоимость основных фондов, руб.;

Та - нормативный срок службы (амортизационный период) основных фондов, лет.

При малой величине Фл, т.е. Фл →  0:
1


  Та
Годовая      сумма      амортизационных      отчислений      на      полное восстановление основных фондов рассчитывается по формуле:


На



100
Ф - среднегодовая стоимость конкретного вида (группы) основных фондов, руб.

Сумма амортизационных отчислений за период времени n-месяцев рассчитывается:

На
n
Аа= 
 * Ф * 


100
12
В соответствии с ПБУ 6/97 от 03.09.1997 г, №65н величина амортизационных отчислений может быть определена одним из четырех методов:

1. Линейный (равномерный) метод; 
2. Метод уменьшения остатка;
3. Метод списания стоимости основных фондов по сумме числа лет срока полезного использования;
4. Метод списания стоимости основных фондов пропорционально объему продукции.
На практике наиболее часто используется первый метод

Расчет амортизации равномерным методом
	Вид основных фондов
	Среднегодовая
стоимость, млн.
руб.
	Годовая норма
Амортизационных отчислений, %%
	Годовая величина
амортизационных
отчислений млн.
руб.

	1
	2
	3
	4=(3х2): 100

	Оборудование
	50
	12
	6

	Здания
	200
	5
	10

	Транспорт
	5
	20
	1

	Итого
	
	
	17


Промышленные предприятия самостоятельно используют сумму амортизационных отчислений, направляя ее на научно-техническое, производственное развитие предприятия, на воспроизводство и совершенствование основных фондов. При этом земельные участки, недра, леса, а также финансовые активы не относятся к имуществу, подлежащему амортизации.

Существуют формы простого и расширенного воспроизводства основных фондов.

К простому воспроизводству относятся замена устаревших средств труда и их капительный ремонт.

К формам расширенного воспроизводства основных фондов относятся новое строительство, расширение действующих предприятий, их реконструкция и техническое перевооружение, модернизация оборудования.

Увеличение объемов выпуска продукции и его качество, снижение себестоимости и рост прибыли предприятий во многом определяется эффективностью использования основных производственных фондов.

Показатели использования основных производственных фондов могут быть объединены в три группы.

Показатели экстенсивного использования основных производственных фондов отражают уровень их использования по времени.
К ним относятся: коэффициент экстенсивного использования оборудования 


     tф

Кэ = ---------

     tп

где:
tф - фактическое время работы оборудования, час;
tп - время работы оборудования по норме (по плану) в соответствии с режимом  работы  предприятия  и  с  учетом   времени,   необходимого  для проведения планового предупредительного ремонта, час.
Пример.   За  смену,  продолжительность  которой  8  часов,  и  времени  на проведение ремонтных работ 1  час, фактическое время работы станка 5 часов:
      5
         Кэ = --------- = 0,71

       8-1
Это означает, что плановый фонд времени станка использован на 71%. коэффициент сменности:

        Чсс

Ксм = ---------

        nо

где:

ЧСС - число станков-смен,

nо - количество установленного оборудования.
Пример. В цехе установлено 10 станков. 2 станка работают в одну смену, 4 станка работают в две смены, 3 станка работают в три смены, 1 станок установлен, но не работает.

           2*1+4*2+3*3+1*0
           Ксм = ------------------------------- = 1,9

        10
Коэффициент сменности показывает, сколько смен в среднем работает каждая единица оборудования (1,9 смены из трех возможных).

Показатели        интенсивного        использования        по        мощности (производительности).

 К ним относятся:

Коэффициент интенсивного использования оборудования:

Вф
Ки=
,

Вн
где:
Вф - фактическая выработка оборудованием продукции в единицу времени;

Вн - технически обоснованная выработка оборудованием продукции в единицу времени (по паспортным данным).

Пример. Паспортные данные станка по выработке продукции за 1 час - 100шт., фактическая выработка станка – 80шт.,  за 1 час

80
Ки= 
- = 0.8
100 

Мощность станка использована на 80%
Показатели интегрального использования основных производственных фондов отражают уровень их использования, как по времени, так и по мощности.

К ним относятся:

коэффициент интегрального использования оборудования:

Кинт = Кэ* Ки

В нашем примере:

Кинт= 0,71 * 0,8  =  0,57

С учетом факторов экстенсивного и интенсивного использования оборудования станок используется всего лишь на 57%.

Фондоотдача - обобщающий показатель эффективности использования всей совокупности основных производственных фондов. Характеризует выпуск продукции на 1 руб. стоимости основных фондов.

Т
Фо = 


Ф

где:
Т - объем товарной или валовой продукции, или реализованной продукции, руб.;

Ф - среднегодовая стоимость основных производственных фондов, руб.,

Фвв*n1         Фвб*n2
Ф = Ф1 + ----------- ― --------------

12           12
где:
Ф1 - стоимость основных производственных фондов на начало года, руб.

Фвв и Фвб   - стоимость вводимых и выбывших в течение года основных производственных фондов, руб.;
n1 и n2 - количество полных месяцев с момента ввода и выбытия. Фондоемкость - продукции величина обратная фондоотдаче. 

Характеризует    величину    основных    производственных фондов, приходящуюся на единицу (на один рубль) выпускаемой продукции.

Если фондоотдача должна иметь тенденцию к повышению, то фондоемкость к снижению.

Пример. При объеме товарной продукции 1236820 тыс. руб. и среднегодовой стоимости основных производственных фондов 934105 тыс. руб. фондоотдача составит:

1236820
Фо= ------------- =1,32 руб./руб.
934105

а фондоемкость:

934105

Фе = -------------- = 0,755 руб./руб.
1236820 

2. Оборотные активы (оборотные средства) предприятия.

Оборотные    активы    (оборотные   средства)   представляют   совокупность оборотных фондов и фондов обращения, выраженную в денежной форме. Состав оборотных средств предприятия иллюстрирует рис.

Рис.    Состав оборотных средств предприятия.
В состав оборотных средств промышленного предприятия наиболее значительное место принадлежит производственным запасам. Производственные запасы включают:

· сырье и материалы,
· покупные полуфабрикаты,
· вспомогательные материалы,
· топливо,
· запасные части для ремонта,
· малоценные и быстроизнашивающиеся предметы,

· тару и тарные материалы.
Соотношение   между   отдельными   элементами   оборотных   фондов, фондов обращения и оборотных средств составляют структуру каждого из них.

В себестоимости промышленной продукции на долю материальных затрат приходится около 75% издержек производства. Улучшение использование оборотных фондов (главным образом, производственных запасов) - важнейшая задача промышленных предприятий.
Различают: 

-   показатели расхода материальных ресурсов;
- показатели уровня полезного использования материальных ресурсов. Потребление материальных ресурсов характеризуется общим и удельным их расходом.

Общий расход-это потребление отдельных видов или вместе взятых материальных ресурсов на выполнение всей производственной программы. Учитывается и планируется как в натуральном, так и стоимостном выражении.

Удельный расход конкретного вида материальных ресурсов - это их средний расход на единицу произведенной годной продукции. Показатели уровня полезного использования материальных ресурсов дифференцированы по отдельным отраслям промышленного производства.

В отраслях, осуществляющих первичную переработку сырья, наиболее важным является показатель извлечение полезного компонента, содержащегося в исходном сырье, %%

a * b
    И = --------- * 100,
c * d
где:
a - содержание полезного компонента в готовой продукции, %; 

b - объем готовой продукции в натуральном выражении;

c - содержание полезного компонента в исходном сырье, %;

d - количество исходного сырья, поступившего в переработку, в натуральном выражении.

Пример. На переработку поступило 100т железной руды с содержанием железа 30%, получено 55т концентрата с содержанием железа 52%. Тогда, извлечение железа из руды составит, %%

52*55
И = -------------- * 100 = 95%
30 * 100

 В       металлургическом       комплексе       (сталеплавильное, прокатное, фасонолитейное      производства)   эффективность   использования  металла определяется балансовым методом и характеризуется показателями:

· 

выход годного, %
Рп


В = --------

Рс

где:
Рп - вес  (масса)  готовой  продукции  (стальные  слитки,  готовый прокат, фасонные литье и т.д.), тн;

Рс - расход сырья (чугун, металлолом, ферросплавы), тн;

· расходный коэффициент металла, т\т:
Рс


Кр = ------

Рп

Пример. В конвертер загрузили 300т сырья, получили 270 т стальных слитков, которые направлены в прокатный передел, где получено из них 220т проката. Выход годного в сталеплавильном производстве:

270 *100


В = --------------- = 90%

300

Расходный коэффициент металла в прокатном производстве:

270
Кр = ---------- = 1,227 т/т или 1227 кг/т.
220 

В машиностроительном комплексе используются специфические показатели определения уровня использования главного элемента оборотных фондов металла.

Эффективность     конструкторской     проработки     изделия     исчисляется показателем относительной металлоемкости машины.

Pr

Ом = ------

N
где:

Рг - чистый вес, равный суммарному весу металлических деталей и частей машины,  кг;
N - количество   единиц   основной   эксплуатационной   характеристики машины (мощность трактора л.с, грузоподъемность автомобиля - т). Эффективность технологии  характеризуется  показателем  -  коэффициент использования металла.

Pr

   Ким = ---------

P
где:
Рr - чистый вес, металла в детали, узле машины, в изделии в целом, кг;

Р - расход металла на изготовление детали, узла машины, изделия в целом, кг.

Пример. Чистый вес трактора Т-40 равен 2000 кг, мощность двигателей - 40 л.с, общий расход металла на изготовление трактора 2500 кг. Относительная металлоемкость трактора:

      2000 кг
Ом = -------------- = 50 кг/л.с.
     40л.с. 

Коэффициент использования металла в целом по трактору Т-40:
2000

Ким = ------------ = 0,8

2500
Если оборотные фонды относятся к сфере производства продукции, то фонды обращения обслуживают процесс обращения готовой продукции.
Время, в течение которого оборотные средства проходят период производства и период обращения, т.е. совершают полный кругооборот, называется периодом оборота оборотных средств.

Управление оборотными средствами состоит в обеспечении непрерывности процесса производства и реализации продукции с наименьшим размером оборотных средств.

Процесс разработки экономически обоснованных величин оборотных средств называется нормированием оборотных средств.

Нормируют оборотные средства, находящиеся в производственных запасах, незавершенном производстве, остатках готовой продукции, реже - в расходах будущих периодов.

Эффективное использование оборотных средств промышленных предприятий характеризуют три основных показателя.

Коэффициент оборачиваемости, которой определяется числом кругооборотов, совершаемых оборотными средствами за определенный период, или объем реализованной продукции, приходящейся на 1 руб. оборотных средств.

   РП
Ко= -------

       СО

где:

РП - объем реализованной продукции (за год, квартал), руб.;
СО - средние остатки оборотных средств, руб.

Коэффициент  загрузки  оборотных  средств,  величина которого обратна  коэффициенту   оборачиваемости.    Он   характеризует   сумму   оборотных средств, затраченных на 1 руб. реализованной продукции.

СО
К3 =


РП Длительность одного оборота в днях:
 Д      Д * СО
Т = ----- = ------------

  Ко         РП
где:

Д - число дней в периоде (360 за год, 90 за квартал)

Пример.  Объем  реализованной продукции  на предприятии в 2006 году

составил 600 тыс. руб., а в 2005 году - 612 тыс. руб.

Среднегодовые остатки оборотных средств соответственно 120 тыс. руб. и

110,5 тыс. руб.
Коэффициент оборачиваемости оборотных средств составил:

                                                                           600
2005г.                                    К0 = ------   = 5 оборотов/год

                                                                                     120
612

2006г.                                            Ко = -------- = 5,54 оборотов/год

110,5
Коэффициент загрузки:


120
2005г.
 К3 = ------ 
= 0,2 руб./руб.
 600

  110,5
2006г.


         К3 = --------- = 0,18 руб./руб.

  612
Длительность одного оборота:
 360

2005г.                                      Т = ------ = 72 дня

 5

360
2006г.                                      Т = ------ = 65 дней

5,54
Эффект ускорения оборачиваемости оборотных средств выражается в их
высвобождении, т. е. в уменьшении потребности в них.

Различают абсолютное и относительное высвобождение оборотных средств.

Абсолютное высвобождение отражает прямое уменьшение потребности в
оборотных средствах:   
[image: image7]С0а = 120 - 110,5 = 9,5 тыс. руб.
Относительное    высвобождение        отражает    как    изменение    величины
оборотных средств, так и изменение объема реализованной продукции.
Потребность в оборотных средствах в 2001 году будет равна:

612*72

------------- = 122,4 тыс. руб.
360 

Относительное высвобождение оборотных средств:


[image: image8]С0а = 122,4 - 110,5 = 11,9 тыс. руб.

а)
общего    объема   произведенной    продукции    к   среднегодовой
стоимости основных производственных фондов;

б)
среднегодовой стоимости основных производственных фондов к общему объему произведенной продукции;
в)
годового объема прибыли к среднегодовой стоимости основных
производственных фондов.

Тема 5. Кадры предприятия, производительность труда, оплата труда.
1.Состав и структура кадров.
Все работающие на предприятии делятся на две категории:

· промышленно-производственный персонал (ППП), занятый производством и его обслуживанием;

· персонал непромышленных организаций: работники жилищно-коммунального хозяйства, детских, врачебных, спортивных учреждений, принадлежащих предприятию.

В период с 1990г. по 1997г. численность ППП сократилась с 21 до 14 млн. чел., то есть на треть. Структура ППП характеризуется следующим соотношением (1997г.): рабочие-79%, служащие -21 %, и за период 1990г.-1997г. оно практически не изменилось. К рабочим относят работников предприятия, занятых непосредственно созданием материальных ценностей или оказанием транспортных услуг. Рабочие подразделяются на основных и вспомогательных. К служащим относятся инженеро-технические работники, специалисты и руководители, осуществляющие организацию управления производственным процессом, а также работники, осуществляющие финансово-расчетные, снабженческо-сбытовые и другие функции.

Структура  кадров  предприятия,   цеха,  участка  характеризуется соотношением различных категорий работников в их общей численности. Трудовой коллектив по численному составу, уровню квалификации не остается постоянной величиной: увольняются одни работники, принимаются другие. Изменения такого рода характеризуется как текучесть кадров, которая определяется с помощью коэффициентов.

Коэффициент выбытия кадров - отношение количества работников, уволенных по разным причинам за данный период, к среднесписочной численности за тот же период.

Коэффициент приема кадров - отношение количества работников,   принятых на работу за данный период, к средне списочной численности   работников за тот же период.

2.  Нормирование труда.
Нормирование труда - определение максимально допустимого рабочего времени для выполнения конкретной работы или операции в условиях данного производства (минимально допустимого количества продукции, изготовляемой в единицу времени - час, смену). Различают опытно- статистический и аналитический методы нормирования труда. Последний - наиболее прогрессивен, так как предполагает научные подходы к формированию норм, в то время как первый только фиксирует сложившееся положение на предприятии и рассматривает его как базу сравнения для нового периода.

Аналитический метод нормирования может быть дифференцирован на аналитически-расчетный, использующий готовые нормативы времени, и аналитически-исследовательский, в соответствии с которым нормы времени определяются непосредственным изучением рабочего времени с широким использованием хронометража, фотографии рабочего дня, выборочного метода изучения потерь рабочего времени.

Хронометраж - это метод изучения затрат оперативного времени путем наблюдений и замеров длительности отдельных повторяющихся при производстве каждого изделия элементов операции.

Фотография рабочего дня - это метод изучения рабочего времени путем наблюдения и замеров его длительности в течение всего или части рабочего дня, а именно: времени обслуживания рабочего места, подготовительно-заключенного времени и времени перерывов в работе.

И фотография и хронометраж рабочего дня позволяют выявить и обосновать нормы времени - затраты на единицу продукции или работы, на  одно  изделие  или  операцию,  производимые одним  рабочим  или группой работников соответствующей численности и квалификации при определенных организационно - технических условиях. Нормы времени устанавливаются в человеко-часах или человеко-минутах.

В состав нормы времени на единицу продукции (работы) при ручных, машинно-ручных и машинных работах включаются следующие элементы затрат:

tн = tо + tв + tоб + tпз + tот + tнт,

где:

tо - основное время;

tв - вспомогательное время;
tоб - время обслуживания рабочего места;
tш - подготовительно заключительное время;
tот - время на отдых и личные надобности;
tнт - время неустранимых перерывов, предусмотренных технологий и

организацией производственного процесса.

3. Производительность труда.

Производительность труда отражает эффективность затрат труда в материальном производстве и определяется количеством продукции, производимой в единицу рабочего времени или затратами труда на единицу продукции.

Производительность живого труда определяется затратами рабочего , времени в данном производстве, на данном предприятии, а производительность общественного труда - затратами живого и овеществленного труда.

Под влиянием научно-технического прогресса проявляются следующие тенденции:

· абсолютная величина затрат как живого так и овеществленного труда на единицу продукции сокращается;

· доля затрат живого труда сокращается, а доля затрат овеществленного труда соответственно повышается (в совокупности затрат живого и овеществленного труда на единицу продукции).

Именно в этом заключается сущность производительности общественного труда.

Уровень производительности труда характеризуется показателями:
-
выработка продукции (В) в единицу времени (Т):

в = В / Т;

-
трудоемкость изготовления продукции:
t = Т / В.
Выработка продукции - наиболее распространенный и универсальный показатель производительности труда.

В практике производственно-хозяйственной деятельности предприятия выработка продукции, как правило, определяется:

в = В / Чппп ,

где   Чппп - это      среднегодовая      численность      промышленно-
производственного персонала, чел.;

В - годовой объем продукции может быть представлен в натуральном и условно-натуральном выражении (т, м, шт и др.), если предприятие   выпускает   однородную   продукцию   и   в   стоимостном выражении   (валовая,   товарная,   реализованная,    нормативно - чистая продукция), если предприятие выпускает разнородную продукцию.
Выработка также может быть определена на один отработанный человеко-час и человеко-день.

В цехах и участках, где выпускается разнородная незавершенная продукция, которую нельзя измерить ни в натуральном, ни денежном выражении, выработка может быть исчислена в нормо-часах.

Трудоемкость   продукции  выражает  затраты  рабочего   времени   на производство единицы продукции в натуральном выражении по всей номенклатуре      изделий   или   по   типичным   изделиям   при   большом ассортименте,   который   разбивается   по   типичным   изделиям.   Полная трудоемкость:

tпол = tтех + tобс + tупр , где

tтех  -  технологическая  трудоемкость,   включающая   трудовые   затраты

основных рабочих, сдельщиков и повременщиков;

tобс - трудоемкость  обслуживания производства,  включающая затраты

труда вспомогательных рабочих;

tтех + tобс - производственная трудоемкость;
tупр - трудоемкость управления производством, включающая затраты

труда ИТР, служащих, обслуживающего персонала и охраны.

Интенсивный путь развития экономики любой страны предусматривает, прежде всего, рост производительности труда. Главный резерв роста производительности труда - это повышение технического и организационного уровней производства.

Рост производительности труда в результате увеличения объемов производства и изменения численности работников определяется по следующей формуле:

ΔР=(ΔВ +ΔРп) / (100 - ΔРп) * 100, где
ΔВ - процент   прироста   выпускаемой   продукции   в   плановом периоде;

ΔРп - процент изменения численности работников в плановом периоде;

Пример: Объем производства продукции в плановом периоде увеличился на 8%, а  численность работников уменьшилась на 2%. Рост производительности труда:
ΔР= (8+2) /100 – 2) * 100= 10,2%.

 Рост производительности труда вследствие увеличения удельного : веса кооперативных поставок продукции  определяется по  следующей формуле:

ΔР= (dп – dб) / (100 – dб) * 100, где

dп  и dб - удельный вес кооперативных поставок в валовой продукции предприятия в плановом и базовом периодах, %.

Пример: Объем валовой продукции в базисном периоде 120 млн.
руб., в планируемом - 130 млн. руб., кооперативные поставки составили
соответственно 12 и 20 млн. руб. Рост производительности труда:

ΔР = [20* 100/130-12 *100/120]/[100-(12* 100/120]* 100 = 5,6% 

Рост производительности труда в результате лучшего использования фонда рабочего времени рассчитывается по формуле:

ΔР = (ФТп – ФТб) / ФТб * 100, где:

ФТп  и ФТб - эффективный  годовой  фонд  времени  одного  рабочего соответственно в базисном и планируемом периодах, чел. - ч.

Пример: Годовой   фонд  времени   одного   рабочего   в   базисном периоде - 1 920 часов, в плановом периоде 1 985 часов.

ΔР = (1 985 -1 920) /1 920 * 100=3,4%.

Рост производительности труда, превышающий рост заработной платы, дает возможность снижения себестоимости продукции.

Пример: себестоимость товарной продукции предприятия в базисном периоде составила 380,5 млн. руб. В отчетном периоде, предполагается повысить производительность труда на 6 % и среднюю заработную плату на 4%. Объем производства возрастет на 8%, при неизменной величине постоянных расходов. Удельный вес оплаты труда в себестоимости продукции - 23%, а постоянных расходов - 20%.

Определить процент снижения себестоимости и экономию, полученную под воздействием указанных факторов.

Решение: 1) снижение себестоимости по факторам роста производительности труда и заработной платы:

% ΔСпт = (1 -1,04 /1,06) * 23 = 0,46%

2)
Снижение себестоимости по факторам роста производства и постоянных расходов:

%ΔСп = (1 - 1 /1,08) * 20 = 1,48%;

3)
Снижение себестоимости по всем указанным факторам:

% ΔС = 0,46+ 1,48 = 1,94%;

4)
Экономия от снижения себестоимости:
Э = 380,5 * 1,94 /100 = 7,382 млн. руб.

 4. Оплата труда работников.

Рыночная экономика предлагает наличие рынка рабочей силы территориальным перемещением трудовых ресурсов, с сосредоточением труда там, где на него имеется спрос и оттоком с тех мест, где ощущается избыточное предложение. Комплекс всех этих факторов и формирует конкретную оплату труда.

Средства от реализации товара становятся высшим критерием для оценки количества и качества труда товаропроизводителя и главным источником их личных доходов.

Предприниматель в своей деятельности сталкивается с тем, что любой фактор, вовлекаемый в производство, должен быть оплачен. Он , покупает станки, машины, оборудование, сырье и, чтобы начать производство, нанимает рабочую силу. Плата за труд - это и есть оплата труда. С одной стороны оплата должна компенсировать расход физических и интеллектуальных сил работников, с другой, работник не должен чувствовать себя ущербным, сравнивая оплату своего труда с оплатой труда на родственном предприятии. Однако предпринимателя ограничивает ряд факторов внешнего характера:

1.
Установленный государством минимальный уровень заработной платы;

2. Условия договора между предпринимателем и коллективом работающих;
3. Требования профсоюзных комитетов.
Наибольшее распространение на предприятиях различных форм собственности получили две формы оплаты труда: сдельная - оплата за каждую единицу продукции или выполненный объем работ - и повременная - оплата за отработанное время, но не календарное, а нормативное, которое предусматривается тарифной системой.
Условия применения сдельной оплаты труда:

1. Наличие количественных показателей работы, непосредственно зависящих от конкретного работника;
2. Возможность точного учета объемов выполняемых работ;
3. Возможность у рабочих конкретного участка увеличить выработку или объем выполняемых работ;
4. Необходимость
на конкретном производственном участке стимулировать рабочих в дальнейшем увеличении выработки продукции или объемов выполняемых работ;
5. Возможность технического нормирования труда.

Условия применения повременной оплаты труда:

1. Отсутствие возможности увеличения выпуска продукции;
2. Производственный процесс строго регламентирован;

3. Функции рабочего сводятся к наблюдению за ходом технологического процесса;
4. Функционирование поточных и конвейерных типов производства со строго заданным ритмом;
5.
Увеличение   выпуска   продукции   может   привести   к   браку   или ухудшению ее качества.

В условиях рынка нет той строгой регламентации, которая была характерна для плановой экономики, поэтому предприниматель, руководство предприятия могут проверить любой из существующих вариантов оплаты труда и применять тот, который в наибольшей степени соответствует целям предприятия.

При прямой сдельной системе или простой сдельной труд оплачивается по расценкам за единицу произведенной продукции.

При сдельно-премиальной системе рабочий получает оплату своего труда по прямым сдельным расценкам и дополнительно получает премию. Но для этого должны быть четко установлены показатели, за которые осуществляется премирование. Они должны быть доведены до каждого исполнителя.

При косвенно-сдельной системе размер заработка рабочего ставиться в прямую зависимость от результатов труда обслуживаемых им рабочих сдельщиков. Эта система используется для оплаты труда не основных, а вспомогательных рабочих (наладчиков, настройщиков и др).

При аккордно-сдельной оплате труда расценка устанавливается на весь объем работы (а не на отдельную операцию) на основе действующих норм выработки и расценок. При данной системе оплаты труда рабочие премируются за сокращение сроков выполнения работ, что усиливает стимулирующую роль этой системы в росте производительности труда.
При сдельно-прогрессивной системе труд рабочих оплачивается по прямым сдельным расценкам в пределах выполнения норм, а при выработке сверх норм по повышенным расценкам.

Широкое распространение получила подрядная форма оплаты труда. Суть ее в заключении договора, по которому одна сторона обязуется выполнить определенную работу, берет подряд, а другая сторона, т.е. заказчик обязуется оплатить эту работу после окончания.

При повременной заработной плате работник получает денежное вознаграждение в зависимости от количества отработанного времени, однако, в силу того, что труд может быть простым и сложным, низко и высоко квалифицированным необходимо нормирование труда, которое осуществляется с помощью тарифных систем. Составными элементами тарифной системы являются:

1. Тарифная ставка - абсолютный размер оплаты труда различных групп и категорий рабочих за единицу времени. Исходной является минимальная тарифная ставка или тарифная ставка первого разряда. Она определяет уровень оплаты наиболее простого труда. Тарифные ставки могут быть часовые, дневные; 

2. Тарифные сетки служат для установления соотношения в оплате труда в зависимости от уровня квалификации. Это совокупность тарифных разрядов и соответствующих им тарифных коэффициентов. Тарифный коэффициент низшего разряда принимается равным единице. Тарифные коэффициенты последующих разрядов показывают во сколько раз соответствующие тарифные ставки больше тарифной ставки первого разряда.

Для руководителей, специалистов и служащих используется система должностных   окладов.    Должностной   оклад   -   абсолютный   размер заработной    платы,    установленный    в    соответствии    с    занимаемой должностью.

В условиях оплаты труда по тарифам и окладам достаточно сложно избавиться от уравниловки, преодолеть противоречие между интересами отдельного работника и всего коллектива. В качестве возможного варианта совершенствования организации и стимулирования труда можно рекомендовать бестарифную систему оплаты труда, которая нашла применение на многих предприятиях в условиях перехода к рыночным условиям хозяйствования. По данной системе заработная плата всех работников предприятия от директора до рабочего представляет собой долю работников в фонде оплаты труда (ФОТ) или всего предприятия, или отдельного подразделения.

Разновидностью   бестарифной   системы   оплаты   труда   является

контрактная система - заключение договора (контракта) на определенный срок между работодателем и исполнителем. В договоре оговариваются условия труда, права   и обязанности сторон, режим работы и уровень оплаты труда, а также срок действия контракта.

Основное     преимущество     контрактной     системы
четкое распределение прав и обязанностей, как работников, так и руководства предприятия. Эта система достаточно эффективна в условиях рынка.

             Тема 6: Производственная мощность предприятия.
Для производства необходимого количества продукции в натуральном измерении необходимы соответствующие производственные мощности (ПМ).

Производственные мощности - это максимально возможный объем за год при полном использовании материально-технических и трудовых ресурсов. ПМ предприятия определяются по ПМ ведущего цеха, а его ПМ базируются на производительности основного технологического оборудования.
Различают:
· Проектная ПМ;
· ПМ на начало года;
· ПМ на конец года;
· Среднегодовая ПМ.

Определяющей является проектная ПМ, она рассчитывается:   

                                                              МП = nПt,     где
 МП - проектная мощность;
            n     - количество основного технологического оборудования;
        П   -    производительность    основного    технологического    оборудования (чаще всего - часовая, реже - сменная, суточная, годовая);
        t   -  плановый    фонд    времени    работы    основного    технологического оборудования (чаще всего – часы, реже – смены, сутки, год).
                                          t = (365-tp-tв,п)*Kc*Kч,
где:
  (365-tp-tв,п)- количество рабочих дней в году;
   tp - время,    необходимое    для    ремонта    основного    технологического оборудования;
   tв,п - выходные и праздничные дни;
   Кс - количество смен;
   Kч - количество часов в смене.
После достижения проектной мощности–Мп, мощности на начало года –МНГ. принимается по проектной мощности Мп:                              МНГ.= Мп
Мощности на конец года Мк.г. определяются:
                                     Мк.г. = МНГ - Мвб + Мвв
 Мвв - мощности, введенные в течение года;
 Мвб - мощности, выбывшие в течение года.
          Среднегодовая ПМ рассчитывается:
                                      Мс = Мн.г. + Мвв * а/12 - Мвб * b/12
а - количество рабочих месяцев в году (для введенных);
b - количество нерабочих месяцев в году (для выбывших).
Пример:  На ЛТЗ установлено 2 сборочных конвертера, производительность каждого – 4 трактора/час. Режим работы: 5-дневная рабочая неделя, 2 рабочие смены, 8 рабочих часов в смене. В году 52 недели и 6 праздничных дней. Время для ремонта основного технологического оборудования 15 дней. В течение года, а именно: с  1  апреля введены новые мощности на 6000 тракторов и с  1 октября выведены устаревшие мощности на 3000 тракторов.
Определить: проектные ПМ (Мп), мощность на начало года (Мн.г.), мощность на конец года (Мк.г), среднегодовую ПМ (Мс).
Решение:
Мп = 2* 4(365- 15-110)* 2* 8 = 30 720 (тракторов);
Мп = Мн.г.= 30 720 (тракторов);
Мк.г = 30 720 + 6 000 - 3 000 = 33 720 (тракторов);
Мс = 30 720 + 6 000 * 9/12-3 000 * 3/12 = 34 470 (тракторов).
 Об эффективности использования ПМ судят по коэффициенту использования ПМ, который рассчитывается:
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где:
Ки - коэффициент использования;
V - плановый или фактический использования;
Мс - среднегодовая ПМ..
Тогда, так как фактический объем за год составил 31 248,
Ки = 31 248/34 474 = 0,91
(производственная мощность использована на 91%, потеря - 9%).
Принято считать: К и > 0,9 - отличное использование ПМ; 
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      -    хорошее использование ПМ; 
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 - удовлетворительное использование ПМ; 
КИ < 0,71 - неудовлетворительное использование ПМ.
Тема 7. Инвестиционная деятельность предпринимательской организации

1. Классификация инвестиций.

2. Инвестиционная политика и источники финансирования инвестиций.

3. Оценка эффективности инвестиционных проектов.

1. Классификация инвестиций

Предпринимательство независимо от вида - производственное, коммерческое, финансовое или консалтинговое - не может осуществляться без инвестиций. В соответствии с Федеральным законом РФ «Об инвестиционной деятельности в Российской Федерации, осуществляемой в форме капитальных вложений»,

инвестициями являются денежные средства, ценные бумаги, иное имущество, в том числе имущественные права, иные права, имеющие денежную оценку, вкладываемые в объекты предпринимательской и (или) иной деятельности в целях получения прибыли и (или) достижения иного полезного эффекта.
Таким образом, инвестиции могут осуществляться в виде целевых вкладов, паев, долей  в уставном капитале предприятия, ценных бумаг, кредитов, займов, зданий, сооружений     и     другого имущества, используемого в производстве, имущественных прав (ноу-хау, лицензии на передачу прав примышленной собственности), оцениваемых денежным эквивалентами.    Иначе говоря, инвестиции могут реализоваться в денежной,  материальной  и нематериальной формах. Различие видов и форм инвестиционных вложений объединяет их общая цель – получение эффекта, полезного для инвестора.
Инвестиции из-за многообразия форм и видов делят на различные классификационные группы.

Чаще всего инвестиции классифицируются по объекту вложения на реальные и финансовые, капиталообразующие и портфельные.

Реальными считаются долгосрочные инвестиции в отрасли материального    производства; финансовыми – долгосрочные и краткосрочные инвестиции в различные финансовые инструменты с целью получения дохода. Капиталообразующие инвестиции (капитальные вложения) -  это инвестиции  в основной капитал (основные средства); портфельные   -   инвестиции   в   долгосрочные   ценные   бумаги   (акции, облигации, векселя и др.).

Достижение целей, поставленных в процессе предпринимательской деятельности, в значительной степени определяется правильностью решений в области планирования инвестиций. Поэтому следует учитывать возможность их взаимодействия в процессе реализации инвестируемых мероприятий. В связи с этим инвестиции могут:

· быть независимы друг от друга, т. е. одно инвестиционное решение (например, замена изношенного оборудования на новое) не исключает другого (вложение средств в ценные бумаги);

· зависеть друг от друга в случае, если средства предпринимателя ограничены, и выбор одного инвестиционного проекта не позволяет осуществить другой;

· взаимно дополнять друг друга, когда, например, инвестиции в новую технологию требуют приобретения нового оборудования, повышение квалификации персонала;

· быть альтернативными, при выборе одного из нескольких инвестиционных проектов для решения одной и той же задачи;
· быть безвозвратными, если проект не дал положительного результата.

Инвестирование производится в течение всего жизненного цикла предприятия (организации). Изучение тенденций инвестиционной активности на отдельных его этапах позволяет оценить эффективность принимаемых инвестиционных решений и выбрать будущую стратегию инвестирования. Для этого инвестиции полезно классифицировать по следующим позициям (табл.7.1). По порядку осуществляемых мероприятий можно выделить:

•
нетто-инвестиции - производимые при образовании
предприятия, т. е. в начале его жизненного цикла;

· реинвестиции - вновь свободные средства, направляемые, как правило, на капиталовложения для расширения предпринимательской деятельности;

· брутто-инвестиции, являющиеся суммой нетто-инвестиций и реинвестиций.

По характеру инвестиций в предпринимательскую деятельность они могут быть прямыми, когда инвестор вкладывает свои средства непосредственно в конкретный объект, и косвенными в случае инвестирования через финансовых посредников.

Таблица 7.1. Классификация инвестиций
	Признак классификации
	Виды и формы инвестиций

	Объем вложения
	Реальные

	
	Финансовые

	
	Капиталообразующие

	
	Портфельные

	Характер взаимодействия
	Независимые

	
	Зависимые

	
	Альтернативные

	
	Взаимодополняющие

	
	Безвозвратные

	Порядок осуществления

мероприятий
	Нетто-инвестиции

	
	Реинвестиции

	
	Брутто-инвестиции

	Характер вложений
	Прямые

	
	Косвенные

	Сроки вложений
	Краткосрочные

	
	Долгосрочные

	Степень риска
	Безрисковые

	
	Рисковые

	
	Спекулятивные


По временному признаку инвестиции делятся на краткосрочные и долгосрочные.
Предпринимательская    деятельность    характеризуется    рисковым характером. По степени риска инвестиции могут быть:

•   безрисковыми - с гарантированным результатом;

· рисковыми - с различной степенью риска получения запланированного результата вследствие неопределенности внешней и внутренней среды;

· спекулятивными - это чаще всего финансовые инвестиции с высокой степенью риска и возможностью получить максимальный доход.
2. Инвестиционная политика и источники финансирования инвестиций

Под инвестиционной политикой понимается система мер, вырабатываемых субъектом     предпринимательской    деятельности,     определяющих    объем, структуру и направления инвестиций.
Определение объема и структуры инвестиций означает их привлечение из различных источников, а направления - использование, т. е. собственно инвестирование. От того, насколько эффективна эта система мер, зависит техническое, организационно-экономическое и финансовое состояние субъекта предпринимательства.

Политика инвестирования в предпринимательстве должна разрабатываться на долгосрочную перспективу (выбор конкретного инвестиционного проекта и источников инвестирования) и на текущий период (реализация инвестиционных мероприятий, предусмотренных на текущий год).

В соответствии со сформированными методическими рекомендациями по разработке инвестиционной политики предприятия предпринимателю необходимо учитывать следующие факторы:

• обеспечение соответствия предлагаемых мероприятий законодательными и другими нормативными актами по вопросам регулирования инвестиционной деятельности в Российской Федерации;

· достижение экономического, научно-технического, экологического и социального эффекта рассматриваемых инвестиций;

· использование предприятием государственной поддержки в целях повышения эффективности инвестиций;

· привлечение субсидий и льготных кредитов международных организаций и банков.

При разработке инвестиционной политики предпринимателю необходима информация:

· о состоянии рынка продукции (услуг), производимой (оказываемых) субъектом предпринимательства;

· о его финансово-экономическом положении;

· о техническом уровне производства;

· о структуре его собственных и заемных ресурсов;

· о возможности получения оборудования по лизингу;

· о финансовых условиях инвестирования на рынке капиталов;

· о льготах, получаемых инвестором от государства;

· об условиях страхования и получения гарантий от некоммерческих рисков.

Для обоснования инвестиционной политики предприятия требуется провести анализ рынка продукции (услуг),производимой субъектом предпринимательства, или новой, намечаемой к выпуску, что служит подтверждением возможности ее сбыта. При проведении анализа ранка оцениваются:

· географические границы рынка реализации продукции (услуг) субъекта предпринимательства, в том числе другими организациями, а также аналогов;

· общий объем реализации в течение предыдущих трех лет;

· динамика потребительского спроса, прогнозируемая на период намеченной инвестиционной политики субъекта предпринимательства;

· наличие организаций-конкурентов на этом рынке;

· уровень качества продукции (услуг) субъекта предпринимательства;

· возможности повышения конкурентоспособности продукции (услуг) и расширения их рынка сбыта в рамках конкретных инвестиционных проектов.

Для обоснования инвестиционной политики предпринимателю необходимы данные о затратах и источниках финансирования.

Источниками финансирования инвестиционной деятельности могут быть:

· собственные средства (свободные денежные средства, имеющиеся на счету предприятия; средства, полученные в результате дополнительной эмиссии акций предприятия; денежные средства от реализации излишнего и выбывающего имущества и неамортизированных основных фондов предприятия при перепрофилировании его производства; часть дохода предприятия в форме чистой прибыли и амортизации, реинвестируемой в процессе осуществления инвестиционных проектов);

· привлеченные средства, в том числе коммерческие кредиты и займы, бюджетные средства (федерального бюджета, бюджетов субъектов Российской Федерации и местных бюджетов), иностранные инвестиции.

Дополнительным источником инвестирования может служить лизинг. Предметом лизинга могут быть любые непотребляемые вещи, в том числе предприятия и другие имущественные комплексы, здания, сооружения, оборудование, транспортные средства и другое движимое и недвижимое имущество, которое может использоваться для предпринимательской деятельности. Поэтому лизинговая деятельность - это вид инвестиционной деятельности по приобретению имущества.

Лизинг особенно эффективен для мелких и средних предприятий, для которых получение кредита ограничено и представляет серьезные затруднения.

Для инвестора процесс инвестирования означает отказ от текущей прибыли ради будущей в большем размере. Разрыв во времени между вложением средств и получением результата зависит от особенностей инвестиционного мероприятия и обычно тем больше, чем они сложнее и объемнее. Поскольку способов инвестирования у потенциального инвестора несколько, серьезное значение приобретает выбор наиболее эффективного. Для определения инвестиционной привлекательности различных способов инвестирования необходимо знать методы ее оценки и область их применения.

3. Оценка эффективности инвестиционных проектов

Условия   перехода  экономики  России   к  рыночным  отношениям потребовали разработки соответствующих подходов к системе показателей и методам оценки эффективности хозяйственных решений на различных уровнях управления.

В соответствии с постановлением Правительства РФ от 05.07.1993г. №683 были подготовлены Методические рекомендации по оценке эффективности инвестиционных проектов и их отбору для финансирования, утвержденные Госстроем России, Минэкономики России, Минфином России и Госкомпромом России 31.03.1994г. №712/47. В 2000г. вышло второе издание указанных Методических рекомендаций, которое учитывает опыт использования первого издания и изменения, произошедшие за период 1994-2000гг. в российской экономике, основывается на методологии, используемой в современной международной практике, содержит более полное и конкретизированное описание основных методов расчета эффективности инвестиционных проектов.

В основу оценки эффективности инвестиционных проектов положены следующие основные принципы, применяемые к любым типам проектов, независимо от их технических, технологических, финансовых, отраслевых или региональных особенностей:

· рассмотрение проекта на протяжении всего его жизненного цикла (расчетного периода) - от проведения прединвестиционных исследований до прекращения проекта;

· моделирование потоков продукции, ресурсов, денежных средств;

· приведение предстоящих разновременных доходов и расходов к условиям их экономической соизмеримости в начальном периоде;

· определение эффекта посредством сопоставления ожидаемых интегральных результатов и затрат с ориентацией на достижение требуемой нормы дохода на капитал;

· использование текущих (базисных), прогнозных и дефлированных (расчетных) цен.

Сравнение различных инвестиционных проектов (вариантов проекта) и выбор лучшего из них производится с использованием следующих показателей:

· чистый дисконтированный доход (ЧДД);

· индекс доходности (ИД);

· внутренняя норма доходности (ВНД);

· срок окупаемости капитальных вложений (tok).
Чистый дисконтированный доход (ЧДД) при расчете в текущих (базисных) ценах и постоянной норме дисконта определяется по формуле:
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где:
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‬‭ - результаты, достигаемые на t-м шаге расчета (реализации проекта);
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 - затраты, осуществляемые на t-м шаге расчета;
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- капитальные вложения на t-м шаге расчета;

Е - норма дисконта (норма дохода на капитал), доли единицы;

t - номер шага расчета (t=0,1,2,3,...Т);

Т - горизонт расчета, равный номеру шага расчета (месяц, квартал, год), на

котором проводится ликвидация объекта (проекта);
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 - коэффициент дисконтирования (приведения) на t-м шаге

расчета при постоянной норме дисконта, относит, ед.

Если же норма дисконта меняется во времени и на t-м шаге расчета равна 
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 коэффициент дисконтирования при t > 0 определяется следующим образом:



[image: image19.wmf])

1

(

1

1

t

t

t

t

E

П

a

+

=

=

  при t >0


[image: image20.wmf])

1

)...(

1

)(

1

)(

1

(

)

1

(

3

2

1

1

1

t

t

t

E

E

E

E

E

П

+

+

+

+

=

+

=


где:
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- норма дисконта на 1-м, 2-м, 3-м, t-м шагах расчета.

Для промышленных предприятий результаты (Rt) формируются как выручка (нетто) от продажи (реализации) продукции за минусом налога на добавленную стоимость, акцизов и обязательных аналогичных платежей.

Сумма затрат (
[image: image25.wmf]t
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) формируется как себестоимость проданной продукции (за вычетом амортизационных отчислений) плюс первоочередные налоги и платежи, отнесенные на финансовые результаты хозяйственной деятельности, а также налог на прибыль.

В итоге денежный поток (ДП) по операционной деятельности (эффект), достигаемый на t-м шаге расчета, определяется выражением:
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где:
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  - полная себестоимость продукции на t-м шаге расчета;
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 - совокупные налоги на t-м шаге расчета; 
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 - чистая прибыль на t-м шаге расчета; 
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 - амортизационные отчисления на t-м шаге расчета.

Таким образом, чистый дисконтированный доход представляет собой разницу между суммой элементов денежного потока по операционной деятельности (эффектов) и приведенной к тому же моменту времени величиной капитальных вложений денежного потока по инвестиционной деятельности и является основным критерием при оценке эффективности инвестиционного проекта.

Если чистый дисконтированный доход инвестиционного проект положителен, то проект является эффективным и может рассматриваться вопрос о его реализации. При этом чем выше уровень чистого дохода, тем эффективнее проект.

Второй показатель - индекс доходности - определяется отношением суммы приведенных эффектов к величине дисконтированных капитальных вложений:
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Из формулы расчета чистого дисконтированного дохода и индекса доходности следует:

если ЧДД положителен, то ИД>1 и проект эффективен;

если ЧДД отрицателен, то ИД<1 и проект представляется неэффективным;

если ЧДД=0, то ИД=1 и вопрос об эффективности проекта остается открытым.

Третий показатель - срок окупаемости инвестиций - определяется временным интервалом (от начала осуществления проекта), за пределами которого интегральный эффект становится положительным. Иными словами, это период (месяцы, годы), в течение которого первоначальные капиталовложения по инвестиционному проекту покрываются суммарным эффектом то его осуществления. Он определяется из условия:
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где 
[image: image33.wmf]ok
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 - срок окупаемости капитальных вложений, номер шага расчета (месяц, квартал, год), за пределами которого интегральный эффект становится положительным.

Четвертый показатель ВНД (Ев) определяется решением уравнения:
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где: 
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 - внутренняя норма доходности, относительная единица.
Тема 8. Научно-технический прогресс и интенсификация производства.

1. Научно-технический потенциал страны.
2. Научно-технический прогресс.
3. Эффективность научно-технического прогресса и инвестиций.
1. Научно-технический потенциал страны.
Научно-технический потенциал (НТПт) страны создается усилиями национальных на​учно-технических организаций и мировых достижений науки и техники. От НТПт страны зависят уровень и темпы научно-технического прогресса. Анализ и оценка НТПт позволяет сделать выводы об уровне экономического развития, степени её научно-технической самостоятельности.

НТПт - это обобщённая характеристика уровня развития науки, инженерного дела, тех​ники в стране, возможностей и ресурсов, которыми располагает общество для решения науч​но-технических проблем.

НТПт включает:
- материально-техническую базу науки; 
- научные кадры;

- информационную составляющую;
- организационно-управленческую структуру научной сферы.
Материально-техническая база - это совокупность средств научно-исследовательского труда, которые можно разделить на группы:

Первая группа включает научные приборы, оборудование и измерительную аппаратуру, которая служит для получения новой научной информации.
Вторая группа - электронно-вычислительные машины, которые предназначены для мо​делирования объектов систем, инженерных и экономических расчётов, планирования экспе​риментов и управления ходом научно-производственного цикла.

Третья группа - опытно-производственное оборудование, необходимое в процессе раз​работок и освоения нововведений.

Четвёртая группа - средства механизации исследований и разработок, которые служат для снижения трудоёмкости научно-исследовательских работ и интенсификации научно-производственного цикла (копировальная, множительная техника, оргтехника и т.д.).

Кроме того, научно-технические организации располагают зданиями, сооружениями, передаточными устройствами, транспортом и т.д., а также предметами труда с особыми требованиями к качеству материалов и многообразием их номенклатуры.

Научные кадры характеризуются, прежде всего, численностью работников научных ор​ганизаций, их структурой (исследователи, вспомогательный персонал, прочие), их квалификацией (академики, члены корреспонденты РАН, доктора наук, кандидаты).

Информационная составляющая обозначена её материальными носителями, к которым относятся следующие виды информации:

· нормативно-техническая документация (методики, нормативы, стандарты и техниче​ские условия, патенты и т.д.);

· научные отчёты;
· образцы нововведений;

· проектно-конструкторская документация,
· публикации и диссертации.
Организационно-управленческая структура научной сферы - это структура научно-исследовательских организаций, система управления научными исследованиями в масштабах компании или страны.

Базовыми формами организации инновационного процесса являются:

-административно-хозяйственные, предполагающие наличие научно-производственного центра;

-программно-целевая, предназначенная для научно-технических прорывов в важнейших областях науки;

-инициативная, предназначенная для финансовой, научно-технической и администра​тивной помощи изобретателям одиночкам, инициативным группам и малым формам.

По содержанию деятельности в нашей стране выделяют пять типов научно-технических организаций:

-институты, специализированные на фундаментальных исследованиях (институты РАН и другие) и ответственные за развитие в определённой области науки,

-научно-исследовательские институты - отраслевые организации, специализированные на прикладных исследованиях и ответственные за научно-технический уровень определённой отрасли производства;

-проектные, конструкторские, технологические организации, специализированные на конструкторских, технологических и проектных разработках и ответственные за эффективность продукции, технологии, проектов производства в конкретной отрасли,

-монтажно (пуско) - наладочные управления, специализированные на освоении разра​боток;

-институты научно-технической информации и другие, занимающиеся распростране​нием нововведений.

Таким образом, главным фактором российской науки была и остается её ведомственность, то есть монополизм в сфере управления наукой.

Перестройка научных организаций с целью создания благоприятных организационно-экономических условий их функционирования на основе рыночных механизмов выдвигает необходимость внедрения следующих комплексных мер:

1. Узкоспециализированные научные организации, ведущие исследования и разработки преимущественно для одного заказчика, имеют перспективу объединения с ним в одну про​мышленную фирму.
2. Крупные научные организации - монополисты в определённой области знаний целе​сообразно реорганизовывать в центры контрактных исследований. Они призваны стать "инку​баторами" новых знаний и технологий.
3. Для создания замкнутости инновационного цикла предстоит формировать корпоративно-ассоциативные структуры, объединяющие ряды организаций и предприятий, выпускающих родственную продукцию.
4. Отдельные наиболее крупные организации, обладающие уникальной экспериментальной базой и высококвалифицированными кадрами следует преобразовать в государственные научные центры (1 НЦ), которые обеспечивают стратегические долгосрочные приоритеты го​сударства в развитии важнейших направлений науки и техники.
Особое место в реорганизации структуры науки принадлежит проблеме приватизации.

Основная особенность научно-технической сферы - наличие у объектов приватизации интеллектуального имущества, которое представляет наибольший интерес при приватизации конкретной организации.

Наиболее приемлемым вариантом приватизации научных организаций представляется акционирование с открытой продажей крупных пакетов акций на инвестиционных торгах. Это даёт возможность сохранить реальный научно-производственный потенциал организации и получить необходимое её финансирование.

Вместе с тем, в целях обеспечения государственной безопасности, приватизация научных организаций, работающих в области совершенствования ядерного оружия, космических аппаратов, а также в области стандартизации и метрологии, охраны природы и других, запре​щена или находится под контролем государства.

"Продукцией" или результатом исследований и разработок является количество и качество научно-технической информации, подготовленной для производственного потребления в стране, отрасли или на предприятии.

В Государственном реестре Российской Федерации регистрируются фундаментальные открытия неизвестных науке закономерностей, явлений и т.д. Их потенциал особенно велик, однако в момент открытия он ещё не поддается надёжной экономической оценке.

Изобретения - это новые и обладающие существенными отличиями решения задач в лю​бой области народного хозяйства, дающие положительный эффект'.

Законченные разработки, не защищенные патентами, представляют самую значительную часть продукции научно-технической сферы.

Потенциал этих разработок связан с распространением уже известных прогрессивных технических решений на те области, где они ещё не применялись.

Открытия, изобретения, законченные разработки как результат научной деятельности различных организаций требует значительных средств в развитие науки и, следовательно, предполагает оценку эффективности их научно-технического потенциала.

К обобщающим показателям, характеризующим функционирование и развитие научно-технического потенциала, следует отнести:

-рост эффективности общественного производства; 

-количество новых машин, оборудования, приборов, освоенных за год; 

-экономия   от   снижения   себестоимости   продукции   за   счёт   проведения   научно-технических мероприятий;

-параметры открытий, изобретений, рационализаторских предложений, лицензий, па​тентов, ноу-хау и т.п.

Экономический эффект науки состоит из величины прироста физического объёма на​ционального дохода, полученного в результате интенсивного роста производства (за счёт нау​ки), величины экономии (перерасхода) затрат общественного труда.

2. Научно-технический прогресс и интенсификация производства.

Научно-технический потенциал является необходимым условием и предпосылкой научно-технического прогресса - основы развития и интенсификации производства.

Процесс "наука - техника – производство - применение" может быть представлен сле​дующей схемой

	Фундамен-тальные исследова-ния
	Жизненный цикл

	
	Научно-производственный цикл
	Устаре- вание техники



	
	Научно-техническая подготовка
	Распростра​нение новой техники


	Использо​вание новой техники

	

	
	Поисковое исследование
	Приклад​ная НИР
	Опытно-конструктор- ская работа
	Промышленное

освоение техники
	
	
	

	
	Наука-техника-производство
	
	
	


Научно-технический прогресс (НТП) - это процесс непрерывного развития науки, тех​ники, технологии, совершенствования предметов труда, форм и методов организации произ​водства, труда и управления.

НТП проявляется в двух взаимосвязанных и взаимозависимых формах - эволюционной и революционной.

Эволюционная форма НТП характеризуется постепенным, непрерывным усовершенст​вованием традиционных технических средств и технологий.

На определённом этапе происходит накопление технических усовершенствований, что создаёт базу для коренных, принципиальных преобразований производительных сил. Возникает революционная ситуация. Форма развития НТП в этой ситуации называется революционной. Научно-техническая революция (НТР) предполагает коренные качественные изменения в материально-технической базе производства. Всё это, в свою очередь, обеспечивает быстрое развитие важнейших отраслей народного хозяйства, то есть дает новый толчок эволюционной форме НТП.

Основными направлениями НТП являются: 
-электрификация производства;

-комплексная механизация и автоматизация производства,
-химизация производства

Электрификация - важнейшее направление НТП, база для развития других направлений.

Электрификация промышленности - это широкое внедрение электроэнергии как источника питания силовых, термических и химических производственных процессов, как средство контроля и управления производством.

Основные показатели уровня электрификации:

-коэффициент электрификации производства, определяемый как отношение количест​ва потреблённой за год электроэнергии ко всей потреблённой энергии за год;

-удельный вес электроэнергии, потреблённой в технологических процессах, в общем количестве потреблённой электроэнергии;
-электровооружённость труда, определяемая как отношение мощности всех установ​ленных электродвигателей к числу рабочих.

Материальная основа электрификации - развитие отрасли промышленности -электро​энергетика.

В России ежегодно вырабатывается около 1000 млрд.квт.-ч. электроэнергии: 68 % - на те​пловых электростанциях, 19 % - на гидроэлектростанциях, 13 % - на атомных электростанциях. Две трети всей произведенной электроэнергии потребляется в промышленном производстве.

Комплексная механизация и автоматизация производства предполагает широкое внедрение взаимосвязанных и взаимодополняющих систем машин, аппаратов, оборудования, приборов на всех участках производства.

Комплексная механизация - это процесс замены ручного труда машинным комплексно по всем операциям технологического процесса не только основных, но и вспомогательных.

Комплексная механизация - это значительный шаг к автоматизации производства с пе​реходом к цехам и предприятиям автоматам, к системам автоматизированного проектирования и управления.

Комплексная автоматизация производства предполагает автоматизацию всех основных и вспомогательных операций.

Если механизация предполагает замену ручного труда машинным, то автоматизация - это применение технических средств с целью замены участия человека в производственных процессах, оставляя ему лишь некоторые контрольные функции.

Эффективность автоматизации повышается при вовлечении вычислительной и микро​электронной техники в деятельность различных производственных систем, и автоматизация перерастает в компьютеризацию производства.

Уровень механизации и автоматизации производства оценивается следующими показа​телями:

Коэффициент механизации (автоматизации) производства определяется отношением объёма продукции, выработанной с помощью машин (на автоматических, роторно-конвейерных линиях, комплексно-автоматизированных участках), к общему объёму продук​ции.

Коэффициент механизации (автоматизации) работ определяется отношением количества труда (в человеко - или нормо - часах), выполненного механизированным (автоматизирован​ным) способом, к общей сумме затрат труда на производство данного объёма продукции.

Коэффициент механизации (автоматизации) труда определяется отношением количества рабочих, занятых на механизированных (автоматизированных) работах, к общей численности рабочих на данном производственном участке.

Химизация производства - это направление НТП, которая предусматривает совершенст​вование производства за счёт внедрения химических технологий, новых синтетических поли​мерных видов сырья и конструкционных материалов. Показателями уровня химизации служат:

-удельный вес химических методов в технологии производства данного вида продук​ции;

-удельный вес потребляемых полимерных материалов в общей стоимости (себестоимости) готовой продукции или в общей стоимости израсходованного в производстве сырья и материалов.

Приоритетные направления:
-электронизация народного хозяйства - обеспечение всех сфер производства и обще​ственной жизни высокоэффективными средствами вычислительной техники; 
-ускоренное развитие атомной энергетики;

-создание и внедрение новых материалов, обладающих уникальными и качественно новыми эффективными свойствами;

-освоение принципиально новых технологий - мембранной, лазерной, плазменной, вакуумной и др.;

-ускоренное развитие биотехнологии, открывающей пути коренного увеличения продовольственных и сырьевых ресурсов.

3. Эффективность научно-технического прогресса и инвестиций.

В условиях рыночных отношений повышение результативности работы предприятия достигается за счёт лучшего использования ресурсов предприятий, что приводит к снижению себестоимости продукции, увеличению объёмов производства и качества выпускаемой про​дукции. А достигается это за счёт радикальных изменений в производственной базе, т.е. за счёт внедрения новой техники и прогрессивной технологии, технического перевооружения и нового строительства. В свою очередь, разработка и внедрение основных направлений и ме​роприятий НТП, осуществление инновационных процессов требует определённых капитало​вложений, эффективность которых устанавливается в процессе разработки и реализации инве​стиционного проекта.

Основные этапы инвестиционного проекта могут быть представлены в следующем виде:
· формирование инвестиционного замысла (идеи),

· исследование условий реализации инвестиционного проекта;

· технико-экономическое обоснование проекта;

· формирование контрактной документации;

· составление рабочей документации;
· осуществление строительных и монтажных работ;

· эксплуатация объекта и мониторинг экономических показателей.

Оценка   эффективности   инвестиционного   проекта   предполагает   определение   и соотнесение результатов и затрат на их осуществление.

Предварительное экономическое обоснование инвестиционного проекта должно осуще​ствляться на стадии инвестиционного замысла, когда необходимо выбрать оптимальный вариант инвестиционного проекта из двух или нескольких возможных вариантов. На этом этапе отсутствует подробная, объективная отчётная и нормативная технико-экономическая информация, значительная часть экономических показателей определяется упрощёнными методами, в частности, методами регрессионного анализа.

В этой ситуации вполне приемлемой методикой выбора оптимального варианта инвестиционного проекта представляется концепция приведённых затрат.

     Выбор наилучшего оптимального варианта мероприятий НТП проводится по минимуму приведённых затрат:

Зi = Сi + Е * Кi ,

где:
Зi - приведённые затраты на единицу продукции по i-му варианту; 
Сi - себестоимость единицы продукции по i-му варианту; 

Кi - удельные капитальные вложения по i-му варианту;
Е - нормативный коэффициент' сравнительной экономической эффективности капи​тальных вложений (норма дисконта, норма доходности).

Расчёт годового экономического эффекта от внедрения мероприятий НТН при выпуске одной и той же продукции производится по формуле;

Э = (Зб – 3о) * Во,
где:
Зб и 3о - приведённые затраты единицы продукции по базовому и оптимальному ва​риантам; руб.;

Во -годовой объём производства продукции по оптимальному варианту, в натураль​ных единицах.

При выпуске продукции повышенного качества (с более высокой ценой) расчет годовою экономического эффекта производится по формулам:

Э = (По - Е * К)*Во

или
Э = (ΔП – Е * Кд) *Во = [(По – Пд) – Е * Кд]*Во ,
где:


По и Пд – прибыль от реализации единицы продукции обычного и повышенного качества, руб.;    

ΔП - прирост прибыли от реализации единицы продукции повышенного качества, руб.; 

К и Кд - удельные капитальные вложения и удельные дополнительные капитальные

затраты в производство продукции повышенного качества, руб.

Во - годовой объём производства продукции повышенного качества, руб.
Срок окупаемости капитальных вложений в мероприятия НТП определяется:

а)
при новом строительстве и расширении действующих предприятий:

Ко

То = --------

Пг

б)
при техническом перевооружении и реконструкции производства:

Ко

То = --------

ΔПг

где:
Ко - общий объём капитальных вложений,

Пг и ΔПг - годовой объём и годовой прирост прибыли.

Капитальные затраты в мероприятия НТП могуг быть признаны целесообразными, если:
То≤Тн; Тн =I / Е
где:
Тн - нормативный срок окупаемости капитальных затрат. Пример: Определить оптимальный вариант мероприятия НТП и годовой экономический эффект от его внедрения на основе следующих данных:

	Показатели


	Ед. измер.


	Варианты

	
	
	Базовый
	первый
	второй

	Себестоимость
	руб./шт.
	120
	105
	118

	Цена продукции
	руб./шт.
	145
	145
	145

	Удельные

капитальные

вложения
	руб./шт.
	200
	_
	_

	Общий объём

капитальных

вложений
	руб.
	_
	4400000
	3800000

	Годовой объём

производства

продукции
	шт.
	18000
	20000
	20000

	Норма дисконта
	доли, единицы
	0,15
	0,15
	0,15


Удельные капитальные вложения по вариантам: 

                4400000

первый: -------------- = 220 руб./шт.;

                  20000
                 3800000
второй: --------------- = 190 руб./шт.

                   20000
Приведённые затраты по вариантам; руб./шт.:
базовый: Зб= 120 + 0,15 * 200 = 150;

первый: З1 = 105 + 0,15 * 220 = 138; 

второй: З2 = 118 + 0,15* 190=147. 

Оптимальный вариант - первый, т.к. он представлен минимумом приведённых затрат.

Условный годовой экономический эффект при реализации оптимального варианта:

Э = (150 - 138) * 20000 = 240000 руб. 

Годовой объём прибыли по оптимальному варианту:
Пг = (145-105)* 20000 - 800000 руб. 

Срок окупаемости капитальных вложений:

      
       1

  нормативный: Тн= -------- = 6.7 года;
  0,15
4400000

     ожидаемый: То = ---------------- = 5,5 года
800000

Так как То < Тн то первый вариант капитальных затрат считается  целесообразным.
Тема 9: Инновации и их жизненный цикл.

1. Классификация инноваций.
2. Организационно – правовые формы инновационного предпринимательства. 
3. Оценка инновационных проектов.
                                            1. Классификация инноваций.
Анализ предпринимательской деятельности развитых стран показывает, что существуют две модели предпринимательства: классическая и инновационная.
Классическое предпринимательство - это традиционное, консервативное предпринимательство, направленное на максимальную отдачу ресурсов, управление объемами производства с участием внешних и внутренних факторов по выявлению резервов фирмы для повышения рентабельности, обновления номенклатуры выпускаемой продукции.
Максимальная отдача ресурсов достигается, если предприниматель предприимчив и готов идти на строго дозированный риск, хорошо знает потребности рынка, работоспособен и т.д.Инновационное предпринимательство – модель предпринимательской деятельности, связанной с новаторством.
Под инновационным предпринимательством понимается процесс создания и коммерческого использования новшеств, нововведении в различных сферах.

Роль предпринимателя сводится к созданию новшеств, продуктов, неизвестных ранее, с использованием нового сочетания традиционных факторов экономики (труда, земли и капитала). Занимаясь инновационной деятельностью, предприниматель ориентируется на ускорение темпов научно-технического прогресса, под воздействием которого новые изобретения и продукты быстро устаревают. Поэтому предприниматель должен быть готов удовлетворить будущие запросы потребителя уже сегодня.
Инновация - это прибыльное использование новшеств в виде новых технологий, видов продукции и услуг, организационно-технических и социально-экономических решений производственного, финансового, коммерческого и административного характера.
      Поскольку устоявшейся классификации нововведений пока не существует, приведем наиболее удачную классификацию инноваций, предложенную в работах Л. И. Пригожина и под ред. С. Д. Ильенковой (табл. 9.1).
                                     Классификация инноваций                     Таблица 9.1     

	Критерий
	Виды инноваций

	Распространенность
	· Единичные
· Диффузные 

	Место в производственном цикле
	· Сырьевые 
· Продуктивные 
· Обеспечивающие

	Преемственность
	· Открывающие 
· Отменяющие
· Замещающие
· Возвратные

	Охват доли рынка
	· Локальные 
· Системные

	   Потенциал и степень новизны 
	· Радикальные 
· Совершенствующие 
· Комбинированные

	Сфера деятельности предприятия
	· Технологические (производственные) 
· Экономические (торговые) 
· Социальные (управленческие)


Инновационное предпринимательство связано с созданием, освоением и коммерческим использованием нового продукта или услуги. Этот процесс включает поиск новой идеи, ее оценку, составление бизнес-плана; поиск необходимых ресурсов, создание опытного образца, проведение испытания; изучение рынка сбыта и продвижения товара на рынок.
      Основные этапы разработки товара-новинки представлены на рис. 9.1
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         Рис. 9.1 Основные этапы разработки новшества

В своей деятельности предприниматель руководствуется жестким алгоритмом осуществления инновационной деятельности. 
Инновационное предпринимательство требует постоянного поиска: новых идей, новых продуктов, новых услуг, а также организационных форм создания и внедрения новшеств. Но здесь кроется противоречие: для нововведения нужна новая организационная форма, а для выпуска продукции (услуги) - консервативная, устоявшаяся, обеспечивающая изготовление оснастки, закупку сырья, организацию проточного производства и в конечном итоге - выпуск продукции. Противоречие заключается еще и в том, что для проведения научных исследований нужны большие финансовые средства, например, при поиске материала с новыми свойствами      необходимо проведение экспериментов с использованием специального      оборудования,      квалифицированного персонала. Соблюдение этих  условий   обеспечивает   тщательность   и глубину  исследования.  Кроме того,   в инновационном предпринимательстве   не   менее   важны   опыт   и   интуиция   отдельных исследователей-одиночек,  которые,  получив  новый  или  принципиально новый     продукт,     способны     наладить     коммерческое     использование изобретения в рамках малого предприятия.
2. Организационно-правовые формы инновационного
предпринимательства
Существуют разные организационно-правовые формы инновационного предпринимательства. Широкое распространение в развитых странах получили венчурные фирмы, осуществляющие свою деятельность с большой долей риска.
Венчурные фирмы специализируются на исследованиях, разработке, производстве  новой  продукции и услуг. Создают такие фирмы обычно ученые-исследователи,    инженеры,    изобретатели.    Венчурные    фирмы работают на этап роста и насыщения изобретательской активности и, как правило,   передают  результаты  своих  исследований  другим  фирмам - эксплерентам, патиентам, коммутантам. Венчурный капитал представляет собой     вложения     не     только     крупных     компаний,     но     и     банков, государственных  структур, страховых, пенсионных и других фондов в сферы с повышенной долей риска, в расширяющейся бизнес.
Фирма-эксплерент - это пионерная фирма, «снимающая сливки», - повышенную долю прибыли и сверхприбыли на этапе максимума цикла изобретательской активности и с самых первых партий выпуска новой продукции.
Фирма-патиент работает, как правило, на узкий сегмент рынка и удовлетворяет потребности, которые сформировались под воздействием моды, рекламы. Такие фирмы функционируют на этапах роста выпуска продукции    и   одновременно  –   на   стадии   падения   изобретательской активности.
Фирма-коммутант работает на этапе падения цикла выпуска продукции: она нацелена на удовлетворение местных, национальных потребностей, адаптирует инновации к конкретным местным условиям, вносит изменения на разных стадиях производственного цикла - от постановки продукции на производство до изменения в технологии уже выпускаемого продукта.
Интересной организационно-территориальной формой инновационного предпринимательства являются научно-технологические парки (технопарки) - это самостоятельные организационные структуры, создаваемые в сфере науки и научного обслуживания в целях поддержания малою предпринимательства и формирования среды для освоения производства и реализации на рынке инновационной продукции.
Основные задачи технопарков:
· превращение открытий и изобретений в технологии;
· превращение технологий в коммерческий продукт;
· передача в массовое производство технологий изготовления
продукта через малое предприятие;
· формирование и рыночное становление наукоемких фирм;
•
поддержка предприятий в сфере наукоемкого бизнеса.
Технопарк   может  иметь  определенную   целевую  направленность (табл. 9.2).
Бизнес – инкубатор – это  структура, специализирующаяся на создании благоприятных условий для возникновения эффективной деятельности малых инновационных фирм, реализующих оригинальные научно-технические идеи.
             Основные задачи технопарков.                           Таблица 9.2                
     Бизнес-инкубатор выполняет ряд функций:
• обеспечивает поддержку фирм путем предоставления им на льготных условиях оборудования для опытного производства, оказание консультационных услуг, ввода неизвестных фирм в круг бизнеса, правовой и информационной помощи;
· способствует успешной стратегии коммерциализации рисковой технологии;
· выполняет образовательную функцию.
3. Оценка инновационных проектов
Реализация любого инновационного проекта требует материальных и финансовых затрат. Она всегда связана с риском, поскольку нельзя заранее сказать, в какой мере проект станет прибыльным, найдутся ли потребители для новой продукции или услуг. Поэтому этап предварительной оценки - важное звено в инновационной деятельности. Несмотря на сложность оценка необходима, поскольку способна снизить риск инновационной деятельности.
Осуществить экспертизу инновационного проекта, проверить насколько он реализуем - значит оценить социально-экономическую эффективность проекта на той стадии, когда мало достоверной информации, а потому и оценки должны быть интервальными: от оптимистического прогноза до пессимистического. Нормативный документ по оценке эффективности инвестиционных проектов.
При оценке эффективности инновационных проектов предлагается анализировать несколько видов эффективности в зависимости от назначения проекта (рис. 9.2).
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Рис. 9.2 Оценка эффективности инновационного проекта
Сравнение инновационных проектов и выбор лучшего из них рекомендуется проводить с использованием ряда показателей, методика расчета которых рассматривается в следующей главе.
             Помимо экономических последствий инновационный проект может вызывать и социальные изменения - так положительные, так и отрицательные. Задача заключается в том, чтобы, сохранив все положительное, ценное, нейтрализовать отрицательные социальные результаты, что требует дополнительных затрат (в отдельных случаях они могут быть столь значительными, что в целом вариант проекта окажется неэффективным).
          Сложность учета социальных результатов заключается в том, что только часть из них может быть представлена в стоимостном выражении (тогда их легко учесть при определении экономической эффективности). Остальные результаты не поддаются измерению в денежном выражении, а представляются в физических единицах (например, в единицах измерения вибрации, загазованности, запыленности, мощности излучения).
Оценка социальных результатов предполагает, что проект соответствует социальным нормам, стандартам и условиям соблюдения прав человека. Предусмотренные проектом мероприятия по созданию нормальных условий труда и отдыха, обеспечению продуктами питания, жилой площадью и объектами социальной инфраструктуры относятся к обязательным условиям его реализации. 

            Основные изменения – социальные результаты проекта, подлежащие отражению в расчетах эффективности:

· число рабочих мест в регионе;

· жилищные и культурно-бытовые условия работников;

· условия труда работников;

· структура производственного персонала; 

· надежность снабжения населения регионов или населенных пунктов социальными видами товаров (для проектов в топливно – энергетическом комплексе – топливо и энергия, для проектов в аграрном секторе и пищевой промышленности – продовольствие);

· состояние здоровья работников и населения;
· увеличение       продолжительности       свободного       времени населения.
Увеличение   продолжительности   свободного   времени   работников предприятия и населения - важный социальные показатель.
Экономия свободного времени (в человеко-часах) определяется  по проектам, предусматривающим:
· повышение      надежности      энергоснабжения      населенных пунктов;
· выпуск    товаров    народного    потребления,    сокращающих
затраты труда в домашнем хозяйстве (например, кухонных комбайнов);
· производство новых видов и марок транспортных средств;

· строительство новых автомобильных и железных дорог;
· изменения транспортных схем доставки определенных видов
продукции, транспортных схем доставки работников к месту работы;
· совершенствование размещения торговой сети;
· улучшение торгового обслуживания покупателей;
· развитие телефонной и телефаксной связи, электронной почты
и других видов связи;

· улучшение информационного обслуживания граждан.
Возможны    и    другие    проявления    социального   эффекта.    Если социальный эффект поддается стоимостной оценке его учитывают при определении экономической эффективности. В других случаях социальные показатели при расчетах используются как граничные условия.
                   Тема 10. Качество продукции и пути его повышения.
1. Показатели качества продукции.

2. Управление качеством продукции.

3. Стандартизация и сертификация продукции.

4. Экономическая эффективность повышения качества продукции.


1. Показатели качества продукции.

           Качество - это совокупность свойств продукции, обуславливающих её пригодность удовлетворять определённые потребности в соответствии с её назначением.

           Свойства продукции количественно выражаются в показателях качества.    Общепризнанная классификация десяти групп свойств и соответственно показателей.

           Показатели назначения характеризуют полезный эффект от использования продукции по назначению.

           Для продукции производственно-технического назначения основным считается показатель производительности машин и оборудования.
Показатели надежности – безотказность в работе, сохраняемость, ремонтопригодность, долговечность изделия. Для изделий, связанных с безопасностью людей, безотказность – главный показатель надёжности. Сохраняемость определяется свойством продукции сохранять свои показатели в течение определённого срока хранения и транспортировки. Это особенно важно для пищевых продуктов. Ремонтопригодность определяется средней стоимостью технического обслуживания или вероятностью выполнения ремонта в заданное время. Долговечность определяется величиной затрат на поддержание изделия в работоспособном состоянии.

Показатели технологичности характеризуют эффективность конструкторско-технологических решений при технологической подготовке производства, изготовлении и эксплуатации продукции.

 Показатели стандартизации и унификации – это соотношение стандартных, унифицированных и оригинальных составных частей продукции. Чем меньше оригинальных деталей и частей, тем лучше как для изготовителя, так и потребления продукции.

Экономические показатели – это проявление комплекса гигиенических, физиологических, антропологических и психологических свойств человека при пользовании изделием.

Эстетические показатели характеризуют рациональность формы, целостность композиции, совершенство исполнения и стабильность товарного изделия.

Показатели транспортабельности выражают приспособленность продукции для транспортировки.

Патенто - правовые показатели характеризуют патентную защиту и патентную чистоту продукции.

Экологические показатели –это уровень вредных воздействий на окружающую среду, возникающих при эксплуатации или потребления продукций.

Показатели безопасности характеризуют безопасность при монтаже, обслуживании, ремонте, хранении, транспортировке и потреблении продукции.

Помимо этих показателей для потребления важна цена изделия. С ценой связан вопрос экономически оптимального качества, которое может быть определено соотношением качества и затрат.
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где:
   Koпm - экономически оптимальное качество;
К- качество изделия, включающее разнообразные показатели; 
3 - затраты на приобретение и эксплуатацию изделия.
Все процессы по проектированию, обеспечению и сохранению качества объединены в систему управления качеством.
                                         2.   Управление качеством продукции.
Управление качеством - действия, осуществляемые при создании и эксплуа​тации (потреблении) продукции, в целях установления, обеспечения и поддержа​ния необходимого уровня её качества.
При управлении качеством продукции объектами управления являются процессы, от которых зависит качество продукции как на до производственной, так и производственной и после производственной стадиях жизненного цикла продукции.
В соответствии со стандартами ИСО серия 9000, в которой нашёл отраже​ние международный опыт, система управления качеством продукции может быть представлена в 
следующем виде (рис.1).
Рис. 1. Управление качеством продукции
Политика предприятия в области качества должна основываться на сле​дующих приоритетах:
1. Качество - главная стратегическая цель деятельности предприятия. Тре​бования качества определяет потребитель и, следовательно, не может существо​вать такого понятия, как постоянный уровень качества.
2. Мероприятия по повышению качества должны затрагивать все подразде​ления предприятий без исключения (особенно на этапе НИОКР).
3.
Обучение и повышение мотивации персонала представляется как не пре​кращающийся, постоянно действующий процесс. При этом важная роль отводится
кружкам качества, которые создают заинтересованность рабочих в качестве, из​меняют психологический климат на предприятии. Кружки качества представляют
собой важный элемент общественного участия в управлении качеством на ряду с
обществами потребителей.
3. Стандартизация и сертификация продукции.
Стандартизация - нормотворческая деятельность, которая находит рацио​нальные нормы, а затем закрепляет их в нормативных документах типа стандар​тов, инструкций, методик.
Главная задача стандартизации - создание системы нормативно - технической документации, определяющей прогрессивные требования к продук​ции, изготавливаемой для нужд народного хозяйства, населения, обороны страны, экспорта.
Нормативные документы по стандартизации подразделяются на следующие категории:
  -     государственные стандарты РФ (ГОСТ Р);
· отраслевые стандарты (ОСТ);

· технические условия (ТУ);

· стандарты предприятий (СТП);

· стандарты научно-технических обществ (СТО).

Сертификация продукции является одним из способов подтверждения соот​ветствия продукции заданным требованиям.
Сертификация выделяется из процедур подтверждения соответствия тем, что выполняется третьей стороной, независимой от изготовителей (поставщиков) и потребителей, что гарантирует объективность её результатов.
В соответствии с Законом РФ "О сертификации продукции и услуг" основ​ными целями сертификации являются:
· защита потребителя от недобросовестности изготовителя;

· содействие потребителям в компетентном выборе продукции;

· контроль безопасности продукции для жизни и здоровья людей, для окру​жающей среды;

- подтверждение показателей качества продукции, заявленных изготовите​лем.
Сертификация может иметь обязательный и добровольный характер. Обязательной сертификации подлежит продукция (товар, работа, услуга), на ко​торую законами или стандартами установлены требования, обеспечивающие безопасность жизни и здоровья потребителя, охрану окружающей среды.
Перечень товаров (работ, услуг), подлежащих обязательной сертификации, утверждается Правительством РФ.
Участниками обязательной сертификации являются органы по сертифика​ции, испытательные лаборатории, изготовители (продавцы) продукции.
Органы по сертификации сертифицируют продукцию, выдают сертификаты соответствия и лицензии на применение знаков соответствия, а также приостанав​ливают либо отменяют действие выданных ранее сертификатов.
Испытательные лаборатории осуществляют испытание конкретной продук​ции.
Обязанность изготовителей - реализация продукции только при наличии
сертификата.
Добровольную сертификацию может проводить любое юридическое ли​цо, зарегистрировавшее свою систему в установленном порядке. Заявитель на добровольную сертификацию вправе сам устанавливать номенклатуру требова​ний, на соответствие которым проводится сертификация.
4.  Экономическая эффективность повышения качества продукции.
4.1 Расчёт годового экономического эффекта от производства продукции повышенного качества (с более высокой ценой), в основном, для удовлетворения нужд населения определяется по формулам:
                                                              Э = (П - Е * К) * А2
Или
                                      Э=((П2-П1)-Е*К)*А2
где:
П- прибыль от реализации единицы продукции повышенного качества, руб.;

               П2 - П1 - прирост прибыли от реализации единицы продукции повышенного качества, руб.;
П1и П2 - прибыль от реализации продукции прежнего и повышенного каче​ства, руб.;
Е - нормативный коэффициент эффективности капвложений (норма дис​конта, норма доходности), доли единицы;
К - удельные капвложения (или удельные дополнительные капвложения), связанные с повышением качества продукции, руб.;
А2 - годовой объём производства продукции повышенного качества в рас​чётном году, в натуральных единицах.
4.2   Расчёт экономического эффекта от производства и использования еди​ницы нового средства труда (машины, оборудование, приборы и т.п.) с улучшен​ными качественными характеристиками (производительность, долговечность, из​держки эксплуатации и т.п.) за весь срок их эксплуатации производится по фор​муле:
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             31 и 32 - приведенные затраты на производство единицы базового и нового
средства труда, руб./шт.
                 31 = С1 + Е * Ку1  и  32+ С2+ Е * Ку2 
С1- С2- себестоимость производства единицы базового и нового средства труда, руб./шт.;
Ку1- Ку2 - удельные капитальные затраты на производство единицы базово​го и нового средства труда, руб./шт.;
В2 / В1- коэффициент учёта роста производительности единицы нового
средства труда по сравнению с базовым;

           В1и В2- годовой объём продукции (работ, услуг), произведённой при ис​пользовании единицы базового и нового средства труда, в натуральных единицах; 
          (P1 + Ен) /(Р2 + Ен) - коэффициент учёта изменения срока службы нового средства труда по сравнению с базовым;
         P1и Р2 - доли отчислений от балансовой стоимости на полное восстановле​ние (реновацию) базового и нового средства труда. Рассчитываются как величины обратные срокам службы средств труда с учётом их морального износа:
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где: 

T1 и Т2 - сроки службы базового и нового средства труда, годы;
Ен - нормативный коэффициент сравнительной эффективности капитальных
вложений.
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 – экономия потребителя на текущих издержках эксплуатации и отчислениях от сопутствующих капвложений за весь срок службы нового средства труда по сравнению с базовым, руб.;

где:

         K11 и К2 - сопутствующие капвложения потребителя (капвложения без учета стоимости рассматриваемых средств труда) при использовании базового и нового средств труда в расчёте на объём продукции, производимой с помощью нового средства труда, руб.
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где:

K1 - сопутствующие капвложения потребителя (без учёта стоимости средств труда) при использовании базовой техники в расчёте на объем продукции, произ​водимой с помощью базовой техники;
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- годовые эксплутационные издержки потребителя при использова​нии им базового и нового средств труда в расчёте на объём продукции, производимой с помощью нового средства труда. В этих издержках учитываются только амортизационные отчисления по сопутствующим капвложениям потребителя.
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где:

И1 - эксплуатационные издержки потребителя при пользовании базовой техники в расчете на объем продукции, производимой с помощью базовой техни​ки.
Эта формула справедлива, если нормы расхода и цена на сырьё и основные материалы, а также качество (цена) продукции, производимой, с помощью обыч​ной техники и техники улучшенного качества, не меняются.
Однако достаточно часто использование новой техники (улучшенного каче​ства) вместо базовой (обычного качества) приводит к изменению (экономия или перерасход) норм расхода сырья и основных материалов в расчёте на единицу выпускаемой продукции при одинаковой или разной цене исходного сырья и ма​териалов, а также к повышению качества продукции, производимой с помощью новой техники.
С учётом вышеуказанных факторов годовой экономический эффект от про​изводства и использования единицы новой (улучшенного качества) техники мо​жет быть представлен в следующем виде:
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где:
            H1 и Н2 - нормы расхода сырья и материалов на единицу продукции, произ​водимой с помощью базовой и новой техники;
Ц1С и Ц2С - цена сырья и материалов для производства продукции на базовой и новой технике;
Ц1nи Ц2n - цена единицы продукции, выпускаемой на базовой и новой тех​нике.
  Тема 11: Формы общественной организации промышленного производства.

1. Концентрация производства и размеры предприятий.
2. Специализация и кооперирование производства.
3. Комбинирование производства.
1  Концентрация производства и размеры предприятий.
Разделение и обобществление труда проявляется в развитии форм его общественной организации, а именно, концентрации, специализации, кооперировании и комбинировании.
Концентрация выражается в создании и развитии крупных производств и предприятии и занимает ведущее место в развитии общественного разделения труда, гак как применение машин и   оборудования   с   высокими   технико-экономическими   показателями   возможно   лишь   при больших масштабах производства.
Процесс концентрации проявляется в двух формах: в форме укрупнения предприятии и в увеличении удельного веса крупных предприятий в общем объёме продукции данного вида.
Различают следующие виды концентрации:
- агрегатная - увеличение единичной мощности машин и оборудования - отражает не​посредственно достижения научно-технического прогресса и развивается только интенсивным путем;
· технологическая - увеличение размеров технологически однородных производств -
развивается как интенсивным путём на базе агрегатной концентрации, так и экстенсивным
путём за счёт увеличения количества единиц технологически однотипного оборудования;
· заводская - увеличение количества технологически однородных производств в составе предприятия;
-
организационно-хозяйственная — присоединение относительно мелких предприятии и производств   к   головному   крупному   предприятию   без   каких-либо   существенных изменений в технике и технологии производства.
         Основными показателями уровня концентрации являются:
· годовой выпуск продукции;
· численность работающих;
· стоимость основных производственных фондов;
· потребление электроэнергии за год;

- доля крупных предприятий (производств) в выпуске продукции всей отраслью.
Уровень концентрации и определяемые им оптимальные размеры производства зависят от
 географического размещения предприятий, объёмов потребления топливно-сырьевых ресурсов,  наличия трудовых ресурсов, потребности в готовой продукции и других факторов.
Экономическая эффективность концентрации заключается в улучшении технико-экономических показателей производств, что является следствием того, что большинство статей производственных расходов (прежде всего трудовые затраты и затраты, связанные с созданием и использованием основных фондов) растут в меньшей степени, чем размер производства. Таким образом, величина затрат на единицу продукции с повышением уровня концентрации имеет тенденцию к снижению.
Главная роль при этом принадлежит агрегатной концентрации: именно она ведет к по​вышению производительности груда, снижению себестоимости единицы продукции и удельных  капитальных затрат.
Расходы по управлению и обслуживанию на крупных предприятиях меньше, чем на мелких, так как они увеличиваются непропорционально росту масштабов производства.
В условиях крупного предприятия экономически оправдывается создание конструкторских бюро, лабораторий, опытных установок, необходимых для осуществления технического прогресса.
Организация крупных предприятий становится особенно эффективной, если часть работы перекладывается на другие средние и мелкие узкоспециализированные производства, которые освобождают крупные предприятия от несвойственных им функций (изготовление по​луфабрикатов, деталей массового применения, выполнение ремонтных работ).
Вместе с тем, при определённом уровне научно-технического прогресса, чрезмерное увеличение размеров предприятий может привести не к сокращению, а к увеличению затрат на производство и доставку готовой продукции потребителям. Таким образом, в каждой отрасли промышленности объективно формируется оптимальный размер производства, под которым понимается размер производства, обеспечивающий выполнение заключённых договоров и обязательств по выпуску продукции в установленные сроки с минимумом приведённых затрат на производство и реализацию продукции.
Критерий оптимального размера производства:
Ci + Е * Ki + Ti       min, 
где:
Ci - себестоимость единицы продукции при i-ом размере производства; Ki - удельные капитальные вложения при i-ом размере производства;
Ti - удельные транспортные расходы по доставке готовой продукции потребителям при i - ом размере производства;
Е - нормативный коэффициент эффективности капитальных вложений (норма дис​конта, норма доходности).
           Следует отметить, что если Ci и Ki при увеличении объёма производства имеют тенден​цию к снижению, то Ti вследствие увеличения среднего радиуса постановки продукции по​требителям возрастает.
Пример: Основные технико-экономические показатели производства продукции на предприятиях различной мощности представлены следующими показателями:
	Годовой объем производства, тыс./т.
	Себестоимость единицы продукции, руб./т.
	Удельные капитальные вложения, руб./т.
	Удельные транспортные расходы, руб./т. 

	10
	250
	600
	50

	20
	170
	400
	75

	30
	120
	300
	100

	40
	110
	250
	125

	50
	100
	200
	150


Определить оптимальный размер производства при Е=0,2

Приведенные затраты, руб./т.:
310 = 250 + 0,2 * 600 + 50 = 420;
320 = 170 + 0,2*400+ 75 = 325;
330 = 120 + 0,2*300+ 100 = 280.
340  = 110 + 0,2*250 + 125 = 285;
350  = 100 + 0.2*200 + 150 = 290.
Таким образом, оптимальный размер производства продукции характеризуется произ​водственной мощностью – 30 тыс. тонн.
Годовой экономический эффект от повышения уровня концентрации может быть опре​делён следующими формулами:
                             Э = [(С1 + Е * К1 + Т1) - (С2+ Е *К2+ Т2 )]* В2
или
                             Э = [(С1 + Т1) - (С2 + Т2 )]* В2 – Е * Кд ,

где:

С1 и С2 - себестоимость единицы продукции при низком и высоком уровнях концентрации.
К1 и К2 - удельные капитальные вложения при низком и высоком уровнях концентра​ции;
Кд - общий объём дополнительных затрат, направленных на повышение уровня кон​центрации;
Т1 и Т2 - удельные транспортные расходы по доставке продукции потребителям при низком и высоком уровне концентрации;
В2 - годовой объём производства продукции при высоком уровне концентрации.
                                    2. Специализация и кооперирование производства.
Специализация - это сосредоточение (концентрация) однородного производства, кото​рое по своему типу является массовым или крупносерийным.
  Специализация производства в промышленности осуществляется в следующих формах:
· предметная специализация означает сосредоточение производства определённых видов
продукции конечного потребления (автомобили, трактора, самолёты и др.);

· подетальная специализация означает сосредоточение производства определённых деталей, узлов, агрегатов (автомобильные поршни, шариковые подшипники, пусковые двигатели и др.):
· технологическая специализация означает превращение отдельных технологических
процессов в самостоятельные производства (производство отливок, штамповок, сварных конструкций и др.).
НТП в промышленности, с одной стороны, характеризуется увеличением и частой сменой номенклатуры производимой продукции, а с другой - повышением уровня специализации и автоматизации производства с целью получения более дешёвой продукции в кратчайшие сроки.
Это противоречие снимается прежде всего стандартизацией и унификацией деталей и частей, предназначенных для выпуска самых разных изделий (например трактора, электродви​гатели, насосы).
Стандартизация основывается на принципах опережения и комплексности. Принцип опережения заключается в установлении повышенных требований и норм к объектам стандартизации, которые в будущем представляются как оптимальные.
Принцип комплексности заключается в согласовании показателей, взаимосвязанных компонентов, входящих в объект стандартизации.
Основная цель унификации - устранение неоправданного многообразия изделий (деталей, узлов) одинакового назначения, а также приведение к возможному единообразию способов их изготовления.
Уровень специализации характеризуется следующими основными показателями:
· удельный вес специализированной отрасли в общем выпуске данного вида продукции:

· удельный вес профилирующей продукции в общем выпуске продукции предприятия;

· количество групп, видов и типов изделий, изготавливаемых предприятием: чем меньше наименований продукции выпускает предприятие, тем выше уровень ею специализации. 
Кроме лих частных показателей возможно использование обобщающего показателя:
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где:
                                Кс - уровень (коэффициент) специализации изделий;
                                Вс- объём выпуска изделии на предприятии;

                                Во- оптимальный размер производства изделия.
Пример. Оптимальный размер производства поршней для автомобильного двигателя 2млн. штук в год. Фактический выпуск составил 1,5 млн. штук в год. Коэффициент специали​зации составит:
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Под кооперированием понимают производственные связи по совместному производству конечной продукции-
Производственное кооперирование — неизбежное следствие специализации отраслей и предприятий на изготовление заготовок, деталей и агрегатов для машин, оборудования и других  изделий.
Кооперирование по отраслевому принципу делится на межотраслевое и внутриотраслевое, по территориальному - на внутрирайонное и межрайонное, по видовому - на агрегатное, подетальное и технологическое.
Уровень кооперирования определяется следующими основными показателями:
-
удельным весом комплектующих изделий и полуфабрикатов в себестоимости продукции, выпускаемой предприятием,
- удельным весом полуфабрикатов, изготовляемых предприятием на сторону, в общем их выпуске или выпуске всей продукции;
-
количеством предприятий, кооперирующихся сданным предприятием.
Экономическая эффективность специализации и кооперация - результат повышения
технического уровня производства. Специализация, которая отражает концентрацию произ​водства конструктивно и технологически однородной продукции, позволяет более эффективно использовать материальные и трудовые элементы производства.
Конечный экономический результат специализации и кооперирования - снижение себестоимости продукции вследствие роста производительности труда и уменьшения условно -постоянных расходов, приходящихся па единицу продукции.
Годовой экономический эффект от специализации и кооперирования рассчитывается по тем же формулам приведенных затрат, как и при повышении уровня концентрации.
Годовая экономия от повышения уровня специализации и кооперирования может быть определена:
                                      Эг = [(С1 + Т1) - (С2 + Т2 )]* В2,

где:

          С1и С2 - себестоимость единицы продукции до и после проведения специализации;
Т1 и Т2 - транспортные расходы по доставке единицы готовой продукции до и после проведения специализации.
В2 - годовой объём производства продукции после проведения специализации. Срок окупаемости капитальных вложений, необходимых для проведения специализации рассчитываются по формуле:
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где:  К - объём капитальных вложений на осуществление специализации.
Для обоснования эффективности специализации могут быть использованы и частные по​казатели эффективности: выработка продукции на одного работающего, трудоёмкость. материалоёмкость и фондоёмкость продукции, рентабельность производства и др.
3. Комбинирование производства.
Комбинирование представляет собой технологическое сочетание на одном предприятии различных промышленных производств.
Предпосылки развития комбинирования в промышленности - концентрация и специализация производства: как правило, входящие в состав комбинатов различные производства - это крупные специализированные подразделения.
Основные признаки комбинирования:
· объединение разнородных производств и пропорциональность между ними:

· технико-экономическое единство между производствами (продукты одного производства служат сырьем для других производств);

· единая энергетическая и транспортная системы.
Комбинирование в промышленности выступает в трёх основных формах.
1. Последовательная переработка сырья вплоть до получения готовой продукции. Эта форма типична для чёрной металлургии и текстильной промышленности. Схема переработки сырья на металлургическом комбинате такова:
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2. Комбинирование на основе использования отходов производства. Эта форма характерна для чёрной и цветной металлургии, деревообрабатывающей промышленности и схематично может быть представлена в следующем виде:
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Использование отходов позволяет снизить материалоёмкость продукции, расширить сырьевую базу промышленности, предотвратить ущерб земельному, водному и воздушному бассейнам, растительному и животному миру.
3. Комплексная переработка сырья.
Эта форма характерна для отраслей и предприятий, занятых переработкой органического сырья, а также черной и цветной металлургии.

Пример такой формы - коксохимические комбинаты (производства на металлургических комбинатах), осуществляющие комплексную химическую переработку угля по следующей схеме:


Многие современные комбинаты сочетают в определённой степени две и даже три формы комбинирования (например, Новолипецкий Металлургический Комбинат). 

Уровень комбинирования может определяться рядом показателей:
· удельным весом  продукции определённого вида, выпускаемой комбинатами, в общем объёме производства продукции отраслью или в целом промышленностью;
· доля побочной продукции, полученной на комбинате,  % в общем выпуске продукции на комбинате;
· количеством производств, охватываемых комбинатом;

-
количеством  различных  продуктов, полученных  из перерабатываемого на комбинатах сырья.
 Пример. Деревообрабатывающий комбинат производил пиломатериалы (основная продукция) на сумму 900 млн. руб. и побочной продукции (тара) на сумму 30 млн. руб. На базе отходов было создано гидролизное производство для получения побочной продукции, стоимость которой выросла до 400 млн. руб. в год.
Определить, как изменился уровень комбинирования.
Коэффициент комбинирования:
· до создания гидролизного производства:
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· после создания гидролизного производства:
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Изменение уровня комбинирования:
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Уровень комбинирования вырос на 92,5 %.

Экономическая эффективность комбинирования обусловлена рациональным использованием предметов и орудий груда, рабочей силы.
Рациональное использование сырья обусловлено его комплексной переработкой, использованием отходов производства.
Интенсивное использование орудий труда обусловлено, прежде всего, сокращением дли​тельности производственного цикла в результате жёсткого сопряжения отдельных технологических производств и переделов.
Рост производительности живого труда связан с использованием высокопроизводитель​ных машин и оборудования, а также с производством нескольких видов продукции помимо основного вида.
Все эти факторы, в конечном счёте, приводят к снижению себестоимости отдельных видов продукции, производимых на комбинатах.
Методика расчета экономического эффекта при комбинировании аналогична методикам расчета при концентрации, специализации и кооперирования производства и базируется на теоретической концепции "приведённых затрат".
               Тема 12: Экономический механизм управления предприятием.
С переходом на рыночные отношения процесс функционирования экономики становится всё более динамичным, что объясняется воздействием на функционирование предприятия трёх основных групп факторов: технико-технологических, социально - экономических и региональных.
Динамичное изменение техники и технологии, борьба за потребителя и качество продукции, рост конкуренции заставляет предприятие по новому решать весь комплекс вопросов управления.
Гибкость в управлении, способность и умение быстро перестраиваться, не упускать возможности, открываемые нововведениями и рынком, в настоящее время становятся важнее, чем прямая экономия управленческих расходов.
Основные идеи новой философии управления:
-
ориентация на потребительский спрос;
-
проведение   маневренной   научно   -   технической,   инновационной   и рыночной политики;
-
признание социальной ответственности, лежащей на управляющих.
       Управление предприятием связывает воедино их внутренние ресурсы и внешнюю среду, наиболее существенными компонентами которой являются государственное регулирование экономики, конкуренция, состояние социальной среды.
Для современного управления характерны следующие принципиальные положения:
1. Отказ от управленческого рационализма, согласно  которому, успех
предприятия определяется воздействием управления на внутренние факторы
производства (снижение издержек, развитие специализации, рациональная
организация производства).
2. Выдвижение на первый план проблем гибкости и адаптируемости к
постоянным изменениям внешней среды. Целесообразна интеграция методов “жёсткого” и “мягкого”  типов  управления  в  единую  систему.
Предприятие как система не является самообеспечиваемым, а зависит в своей деятельности от энергии, информации и других ресурсов, поступающих извне.
3. Применение  к управлению  ситуационного  подхода.  Главное  -  это
ситуации,   т.е.   конкретный   набор   обстоятельств   (различные   воздействия
извне), которые оказывают существенное влияние на работу предприятия в
данный период времени.
4. Необходимость  разработки  и  реализации   системы   стратегического
управления   предприятием.   Метод   стратегического   управления   сочетает
стратегический подход к постановке задач и программно - целевой подход к их реализации.
5.
Поворот к управлению    "организационной культурой",   которая означает:
-
установление высоких  стандартов деятельности  каждого  работника
предприятия, начиная с руководства;
· обеспечение гибкого лидерства;
· создание атмосферы всеобщей вовлечённости в дела фирмы.
6.
Признание определяющего значения инновационного менеджмента,
основой   которого   на   предприятии   является   создание   соответствующего
климата   (восприимчивости   ко   всему   новому),   инициатива   сотрудников,
создание      адекватных      форм      инновационной      деятельности      и      ее
стимулирование.
7.
Осознание ведущей роли лидера на предприятии как носителя нового
хозяйственного мышления.
8.
Признание     социальной     ответственности     менеджмента     перед работниками предприятия и перед обществом в целом.
Эффективность    деятельности    предприятия    зависит    от    выбранной стратегии развития и стратегических типов управления. Стратегия развития предприятия включает:
-
стратегию концентрированного роста (развитие продукта, развитие
позиции на рынке);
-
стратегия интегрированного роста (приобретение собственности,
внутреннее расширение);
· стратегия     диверсификационного     роста     (производство     новых продуктов);
· стратегия      сокращения      (целенаправленное,      сбалансированное сокращение бизнеса в связи с изменениями на рынке).
Основными     стратегическими     типами     управления     предприятием являются:
·  жёсткое рационалистическое (директивное) управление;
·  управление по отклонениям от заданного состояния (процесса);
·  управление с упреждением (анализ и прогноз будущих событий);
·  управление по результатам;

·  управление, основанное на стимулировании (мотивации) деятельности;
- управление    на    основе    корпоративной    культуры    и    социальной
ответственности;
-управление, ориентированное на стратегию возможного.
Важнейшими функциями управления  являются  выработка и  принятие решений и обмен информацией (коммуникации). К числу общих относятся функции планирования, организации (включая организацию и координацию сотрудников предприятия), мотивации сотрудников к эффективному действию и контроля (включая учёт и анализ деятельности предприятия).

Схема процесса управления предприятием может быть представлена в следующем виде:
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Структура управления предприятием характеризуется двумя основными типами:
-
механистическая (формальные процедуры и правила, жёсткая  иерархия
власти).     К     ней     относится    линейная,     функциональная,     линейно-функциональная, продуктовая, региональная структуры;
-
органическая    (умеренное    использование    формальных    правил    и
процедур, децентрализация, гибкая структура власти, участие в управлении
низших   уровней    работников).    К    этому   типу    относятся    матричные,  программно - целевые структуры.
Наиболее важным моментом в управлении являются продуманные, квалифицированные действия руководителей предприятия, в результате чего деятельность коллектива приобретает нужную целеустремлённость, организованность и продуктивность.
В современном менеджменте различают три основных направления деятельности:
-
техническая   деятельность   по   созданию,   освоению   и   применению
прогрессивных   материалов,   технологий,   оборудования.   Главное   в   этом
направлении - умение произвести техническую идею. Задача менеджера -
поиск   творческих   людей   и   обеспечение   необходимых   условий   для   их деятельности;
-
управленческая   деятельность   по   обеспечению   согласованности   и упорядоченности    производственных    процессов.     Задача    менеджера    - управление внутренними факторами производства;
-
управленческая деятельность по организации действий предприятия на
рынке товаров и услуг.  Это маркетинговая управленческая деятельность,
базирующаяся на основе учёта внешних факторов.
Таким образом, маркетинг и менеджмент представляют собой две неразрывные стороны управления предприятием, при этом первый, выступает в роли генератора идей, а второй призван обеспечить их достижение.
К настоящему времени сложились следующие типы систем управления: 
       - связанные с определением позиции. Этот тип включает: долгосрочное и стратегическое планирование, выбор стратегических позиций.
-
связанные  со  своевременной реакцией,  дающие  ответ  на быстрые,
неожиданные изменения в окружающей среде. Этот тип включает:
· управление на основе ранжирования стратегических задач;
· управление по сильным и слабым сигналам;
· управление в условиях стратегических неожиданностей.
Выбор сочетаний систем управления для конкретного предприятия зависит от среды, в которой оно действует или собирается действовать, зависит от новизны и сложности задач.
Тема 13. Планирование и прогнозирование развития предприятия.
1. Методологические основы планирования.
2. Основные разделы и показатели плана развития предприятия.
3. Разработка производственной программы.
4. Содержание и порядок разработки бизнес - плана.
1. Методологические основы планирования.
Эффективная деятельность предприятий в условиях рыночной экономики в значительной степени зависит от того, насколько достоверно они предвидят дальнюю и ближнюю перспективу своего развития, то есть от планирования и прогнозирования.

Методология планирования представляет собой совокупность приёмов и способов разработки планов.

Обоснование планов развития предприятий осуществляется на основе системы прогрессивных технико-экономических норм и нормативов.

Норма - это максимально допустимая величина абсолютного расхода сырья, материалов, топлива, энергии и т.д. на изготовление единицы продукции.

Например, норма расхода металлошихты на 1 т стальных слитков

1150 кг =1 000 кг+50 кг + 100 кг,

где:
1000кг - полезный расход металлошихты, 

50 кг - технологические отходы,

100 кг - безвозвратные потери металла.
Норматив - величина относительная, характеризует степень использования предметов труда, орудий труда на единицу площади, веса, объёма или какого-либо другого параметра.

Например, удельная материалоёмкость трактора:

                     2000кг

   50кг/л.с. = --------------


       40л.с.

где:
2000кг - чистый вес трактора, в кг. 

40 л.с. - мощность двигателя, в л.с.

Технико-экономические нормы и нормативы разрабатываются по следующим основным группам:

-
нормы затрат живого труда (нормы затрат рабочего времени на единицу
продукции, нормы выработки продукции в единицу времени, нормы
обслуживания). Их предназначение - определение уровня производительности труда, размера заработной платы;

· нормы материальных затрат (нормы расхода сырья, материалов, топлива, энергии, комплектующих изделий). Их предназначение - определение потребного количества отдельных видов материальных ресурсов для выполнения производственной программы;

· нормативы использования орудий труда (машин, оборудования, механизмов). Их предназначение - определение уровня использования производственных мощностей;

· нормативы организации производственного процесса (длительность производственного цикла, запасы сырья, материалов, топлива, объёмы незавершённого производства);

-
нормы продолжительности освоения проектных мощностей предприятий,
производств, цехов, агрегатов.

Нормы и нормативы - необходимая база расчёта себестоимости продукции.
Технико-экономическое обоснование планов предусматривает систему показателей и измерителей плана.

Показатели подразделяются на количественные и качественные, объёмные и удельные.

Количественные показатели плана выражаются абсолютными величинами: объём товарной, реализованной, валовой продукции, численность работающих, сумма прибыли, расход различных производственных ресурсов.

Качественные показатели являются относительными величинами. Они отражают экономическую эффективность производства: рентабельность производства, фондоотдача, рост производительности труда, снижение себестоимости.

Объёмные показатели устанавливают абсолютные величины производства в целом: объём продукции, объём материальных ресурсов, трудовых затрат.

Удельные показатели устанавливают соотношение двух или нескольких взаимосвязанных показателей.

Например: удельные капитальные вложения - это капвложения на единицу производственной мощности.

Для исчисления показателей плана применяют натуральные, стоимостные и трудовые измерители.

Натуральные (условно - натуральные) используются при планировании объёма выпуска продукции различных видов, расхода материальных ресурсов по видам.

Стоимостные показатели необходимы для взаимоувязки всех разделов плана, с их помощью определяют динамику, темпы и пропорции развития производства.

Трудовые измерители используются при расчёте объёмов производства в нормо-часах, для расчёта производительности труда, норм выработки, размера оплаты труда.

2. Основные разделы и показатели плана развития предприятия.
План развития предприятия включает следующие основные разделы:

1.
План производства продукции или производственная программа.

Показатели: производство продукции в натуральном выражении в ассортименте, объём валовой, товарной, реализованной продукции.

2.
План развития науки и техники.

Показатели: перечень научно - исследовательских работ, мероприятий по освоению производства новых видов продукции, внедрению прогрессивной технологии, механизации и автоматизации производственных процессов, научной организации труда.

3.
План повышения экономической эффективности производства.

Показатели: темпы роста производства продукции, рентабельность производства, затраты на 1 руб. товарной продукции, темпы роста производительности труда, фондоотдача, материалоёмкость.

4.
План капитальных вложений и капитального строительства.

Показатели: ввод в действие основных фондов и производственных мощностей (в т.ч. за счёт технического перевооружения и реконструкции), объём капитальных вложений и строительно-монтажных работ.

5.
План материально - технического обеспечения.

Показатели: потребление важнейших видов материальных ресурсов на основе прогрессивных технически обоснованных норм и нормативов.

6.
План по труду и кадрам.
Показатели: производительность труда, фонд заработной платы, численность работников.

7.
План по издержкам производства и реализации продукции.

Показатели: смета затрат на производство, себестоимость товарной продукции, себестоимость единицы важнейших видов продукции.

8.
Финансовый план.
Показатели: величина прибыли, потребность в оборотных средствах и задания по ускорению их оборачиваемости, взаимодействие с государственным бюджетом и внебюджетными фондами.

9.
План социального развития. Показатели: мероприятия по улучшению
условий труда, отдыха и быта.

10.
План мероприятий по охране природы и рациональному использованию
природных ресурсов.

Показатели: мероприятия по охране водных ресурсов, земель, воздушного бассейна.

3. Разработка производственной программы.
Производственная программа - важнейший раздел плана развития предприятия.

Базой для разработки производственной программы является, задание по производству продукции в натуральном выражении. Единицы измерения: штуки, тонны, метры, киловатт-часы, комплекты и др. - в соответствии со спецификой производства.

На основе натуральных показателей рассчитываются стоимостные показатели:

-
объём товарной продукции:


 n
Tn = Σ Цi · Bi
1

где:

Цi - оптовая цена единицы i - го вида продукции; 
Bi - объём производства i - го вида продукции в натуральном выражении;

n - количество видов продукции (работ, услуг).

-
объём реализуемой продукции:

Рп = Тп + Он-Ок
где:
Он и Ок- остатки нереализованной продукции на начало и конец

планового периода;

-
объём валовой продукции:

Вп = Тп - Нн + Нк

где:
Нн и Нк - остатки незавершённого производства на начало и конец планового периода.

-
объём чистой продукции:
Чп = Тп – МЗ – А,

где:
МЗ - материальные затраты на производство товарной продукции;

А - сумма амортизации основных фондов.

Важной частью производственной программы является задание по повышению качества продукции, предусматривающее снятие с производства устаревших видов изделий.

4. Содержание и порядок разработки бизнес-плана.
Планирование предпринимательской деятельности основано на бизнес-плане. Структура и содержание бизнес-плана строго не регламентировано, однако, оптимальным считается бизнес-план, включающий семь разделов.

	
	
	1
	Цели и задачи предпринимательской сделки
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	
	

	2
	Обобщенное резюме,
основные параметры и
показатели
	
	План (программа) действий и организационные меры
	5

	
	
	
	
	
	
	

	3
	Характеристики продуктов,
товаров, услуг, предлагаемых
потребителю
	
	Ресурсное обеспечение сделки
	6

	
	
	
	
	
	
	

	4
	Анализ и оценка конъюнктуры
рынка сбыта, спроса, объемов продаж
	
	Эффективность сделки
	7


Раздел 1. Главная цель предпринимательского бизнеса — получение прибыли. Поэтому необходимо учесть, что сумма ожидаемой прибыли должна быть выше величины, которую мог бы получить предприниматель, помещая денежные средства в сберегательный банк.

Наряду с главной отражаются другие цели и задачи: - социальные цели (преодоление дефицита товаров и услуг, улучшение
экономической обстановки, расширение деловых контактов, международных

связей);
- особые задачи (благотворительность в частности).

Раздел 2. Это сводный раздел, представляющий основные идеи и содержание бизнес - плана.

Он содержит:
· генеральную цель проекта;
· краткую характеристику предпринимательского продукта;

· пути и способы достижения поставленной цели;

· сроки осуществления проекта;
· затраты по реализации проекта;

· ожидаемая эффективность проекта.

Раздел 3. В этом разделе фиксируются:
· данные, позволяющие наиболее полно продемонстрировать предпринимательский продукт (фотографии, описание, опытный образец);
· сведения о круге потребителей товара;

· прогноз цен реализации продукта.
Раздел 4. Этот раздел - продолжение изучения потребностей и прогнозирования цен. Он предопределяет объёмы производства и продаж товаров по временным периодам реализации предпринимательского проекта.

Раздел 5. Программа предпринимательских действий включает:

· маркетинговую деятельность (реклама, формирование рынков сбыта, контакты с потребителями);

· осуществление производства продукции;

· закупку, транспортировку, хранение, реализацию товаров;

· обслуживание покупателя, в том числе послепродажное;

· набор и подготовка кадров;
· установление форм оплаты труда и его стимулирование;

· формирование структуры управления проектом.

Раздел 6. В этом разделе приводятся сведения о видах и объёмах ресурсов, необходимых для осуществления проекта, источниках и способах их получения (материальные, трудовые, финансовые, информационные ресурсы).

Раздел 7. Это завершающий раздел, в котором представлены основные показатели эффективности проекта - прибыль и рентабельность.

Тема 14. Издержки предприятия, прибыль и валовой доход.

1. Себестоимость продукции.
2. Доход, прибыль, рентабельность.
1. Себестоимость продукции.
Выпуск продукции (выполнение работ, оказание услуг) предполагает соответствующее ресурсное обеспечение, величина которого оказывает существенное влияние на экономику предприятия, на его конкурентоспособность.

Издержки производства или себестоимость продукции (работ, услуг) представляют собой стоимостную оценку используемых в процессе производства продукции природных ресурсов, сырья, материалов топлива, энергии, основных фондов, трудовых ресурсов, а также других затрат на её производство и реализацию.

Различают две системы классификации текущих затрат: по экономическим элементам и калькуляционным статьям расходов.

Практическое использование первой системы - составление сметы затрат на производство.

Смета необходима не только для анализа и изыскания путей снижения затрат по экономическим элементам, но и для составления материальных балансов, нормирования оборотных средств, разработки финансовых планов.
Для предприятий всех отраслей промышленности установлена следующая
обязательная номенклатура затрат на производство по экономическим элементам:
- материальные затраты (за вычетом стоимости возвратных отходов); 

- затраты на оплату труда, отчисления на социальные нужды;

- амортизация основных фондов;

- прочие денежные затраты.









Рис. 1 Структура затрат на производство промышленной продукции

В зависимости от структуры себестоимости все отрасли и отдельные промышленные производства распределяются на материалоёмкие, топливоёмкие, энергоемкие, трудоемкие и фондоёмкие.
Вторая система классификации себестоимости по калькуляционным статьям расходов отражает их состав в зависимости от направления (назначения) расходов (на производство или его обслуживание) и места возникновения (основное производство, вспомогательные службы, обслуживание хозяйства и др.).

Калькуляция - вычисление себестоимости единицы продукции или выполненной работы.

Она выражает текущие затраты предприятия в денежной форме на производство и реализацию единицы конкретного вида продукции, а также выполнение единицы работ (ремонт, перевозки и т.д.) в различных отраслях народного хозяйства. Калькуляция является важнейшим элементом практически всех технико-экономических расчётов, а также ценообразования.
Перечень статей калькуляции, их состав и методы распределения затрат по видам продукции (работ, услуг) определяются отраслевыми методическими рекомендациями по вопросам планирования, учета и калькулирования себестоимости продукции с учётом специфики производства.

В качестве типовой калькуляции могут быть предложены следующие калькуляционные статьи расходов:

1. Сырьё и материалы (за вычетом возвратных отходов);
2. Покупные полуфабрикаты и комплектующие изделия;
3. Заработная плата основная производственных рабочих;
4. Заработная плата дополнительная производственных рабочих;
5. Отчисления на социальные нужды с заработной платы основной и дополнительной производственных рабочих,
6. Амортизация основных фондов;
7. Расходы на содержание и эксплуатацию оборудования;
8. Расходы на подготовку и освоение производства;
9. Цеховые расходы по управлению и обслуживанию производства, 
Цеховая себестоимость
10. Общехозяйственные (общезаводские) расходы по управлению и обслуживанию производства;
11. Потери от брака,
Производственная себестоимость
12.
Внепроизводственные (коммерческие) расходы по реализации
продукции;

Полная себестоимость продукции Группировка калькуляционных статей носит рекомендательный характер и многие, малые и средние предприятия используют на практике сокращённую номенклатуру калькуляционных статей.
В зависимости от влияния объёмов производства продукции на величину отдельных видов текущих затрат все издержки производства делятся на постоянные (условно-постоянные) и переменные (условно-переменные).

К постоянным издержкам производства относятся затраты, величина которых в данный период не меняется с изменением объёма производства. Вместе с тем, в расчёте на единицу продукции их величина изменяется обратно-пропорцианально изменению объёмов производства. К ним относятся с различной степенью полноты калькуляционные статьи 6,7,9,10.

К переменным издержкам относят затраты, величина которых в данный период находится в непосредственной зависимости (изменяется прямо пропорционально) от объёмов производства и реализации продукции. Вместе с тем, в расчёте на единицу продукции их величина не меняется (меняется незначительно) с изменением объёмов производства - к ним относятся калькуляционные статьи 1, 2, а также 3, 4, 5 при условии применения сдельной системы оплаты труда производственных рабочих.

Чтобы обеспечить себе техническое и социально-экономическое развитие каждое предприятие стремится к получению максимальной прибыли. И здесь, помимо факторов увеличения объёмов производства и цены (от повышения качества продукции) выдвигается проблема снижения текущих затрат на производство и реализацию продукции.

Важнейшими путями снижения себестоимости продукции является экономия всех видов материальных и трудовых ресурсов. Расчёты снижения себестоимости по важнейшим технико-экономическим факторам могут быть представлены в следующем виде.

1 . 
Процент изменения уровня себестоимости в зависимости от уровня норм и цен на сырьё, материалы, топливо, энергию:

% Δ С = (1 – In * Iц)*dм

где:

In - индекс норм по отдельным видам материальных ресурсов, доли единицы;

Iц - индекс цен по видам материальных ресурсов в процентах; 

dм - доля затрат по конкретному виду материальных ресурсов в себестоимости продукции, в процентах.

2.
Процент изменения уровня себестоимости в зависимости от уровня
производительности труда и заработной платы:

% Δ С=(I – Iзп/Iпт)*dзп
где:

Iзп - индекс заработной платы, доли единицы;

Iпт – индекс производительности труда, доли единицы;

dзп - доля заработной платы и отчислений на социальные нужды в себестоимости продукции, в процентах.

3.
Процент изменения уровня себестоимости в зависимости от уровня
постоянных расходов и объёма производства:

% Δ С=(1- Iпост/Iоп)*dпост ,

где:
Iпост - индекс постоянных расходов, доли единицы; 

Iоп - индекс объёма производства, доли единицы;
dпост - доля постоянных расходов в себестоимости продукции, в процентах.

Пример. В результате внедрения мероприятий научно-технического прогресса со второго полугодия нормы расхода металла снизились на 8 % при повышении цен на металл на 5 %, квартальный объём производства вырос в 1,2 раза при повышении производительности труда в 1,15 раза и росте средней заработной платы с 2000 до 2200 руб. в месяц. Условно-постоянные расходы увеличились на 3 %. Стоимость металла в себестоимости продукции -20 %, заработной платы, отчислений на социальные нужды - 18 %, доля постоянных расходов - 30 %.

Определить изменения себестоимости продукции по вышеперечисленным факторам. Снижение себестоимости по факторам норм и цен:

% ΔС = (1 - 0,92 * 1,05) * 20 = 0,68 %.

Снижение себестоимости по факторам производительности труда и заработной платы:

% ΔС = (1 - 1,1 / 1,15) * 18 = 0,79 %

1,1=2200/2000.
Снижение себестоимости по факторам роста объёмов производства и
постоянных расходов:

% С = (I - 1,03 /1,2) * 30 = 4,26 %.

Итого снижение себестоимости:

0,68 + 0,79 + 4,26 = 5,73 %.
2. Доход, прибыль, рентабельность.

Итоговыми показателями производственно-хозяйственной деятельности предприятия являются доход и прибыль.

В соответствии с положениями по бухгалтерскому учёту «Доходы организации» ПБУ 9/99 и «Расходы организации» ПБУ 10/99 доходы предприятия в зависимости от характера и условий получения подразделяются на:

1.Доходы от продаж, которые представляют собой выручку от продажи (реализации) продукции (работ, услуг) и товаров за вычетом налога на добавленную стоимость, акцизов и тому подобных косвенных налогов и платежей;

2. Операционные доходы, которыми являются поступления, связанные с предоставлением за плату во временное пользование активов предприятия (арендная плата), поступления от продажи основных средств и иных материальных ценностей (сырьё, материалы, топливо и тд.), прибыль, полученная в результате совместной деятельности, дивиденды по ценным бумагам и прочие проценты;
3. Внереализационные доходы, которыми являются штрафы, пени, неустойки за нарушение договоров, активы, полученные безвозмездно, и тому подобные внереализационные доходы.
4.
Чрезвычайные доходы, которыми являются поступления, возникающие как последствия чрезвычайных обстоятельств (пожары, аварии и тд.), - страховое возмещение, стоимость материальных ценностей, остающихся от списания непригодных к восстановлению и дальнейшему использованию активов.

Сумма доходов по пунктам 2 + 3+4 считается прочими поступлениями.

В общем виде прибыль (убыток) формируется как разница между величиной доходов и величиной расходов по отдельным направлениям хозяйственной деятельности предприятия.

Прибыль от продаж - основной вид прибыли для промышленного производства:

Пп = Дп - Сп где:

Дп- выручка (доход) от продажи продукции, товаров; 

Сп - себестоимость проданной продукции, товаров; 

Или






              n


Пп = Σ *(Цо - С)*Аn,
    1
где:
Цо - оптовая цена (без налога на добавленную стоимость, акцизов и прочих
косвенных налогов) единицы продукции (товара);

С - себестоимость единицы продукции (товара);

Аn - количество проданной продукции (товара) в натуральном измерении;
n - количество видов продукции, товаров, работ, услуг.

Таким образом, уровень прибыли от продажи формируется за счёт трёх основных факторов:

-
объёма реализованной продукции в натуральном выражении;

· себестоимости единицы продукции;

· качество продукции, которое влияет на уровень оптовой цены.

Операционная прибыль:
По = До – Ро , где:

До - сумма операционных доходов,
Ро - сумма операционных расходов, которые включают расходы, связанные со сдачей в аренду активов предприятия, расходы, связанные с продажей, выбытием основных средств и иных активов, проценты, уплачиваемые предприятием за предоставленные ему кредиты и займы, прочие проценты к уплате и прочие операционные расходы., основную часть которых составляют первоочередные налоги и платежи, отнесённые на финансовые результаты. Внереализационная прибыль:

Пв = Дв - Рв 

где:

Дв - сумма внереализационных доходов;
Рв - сумма внереализационных расходов, которые включают штрафы, пени, неустойки за нарушение условий договоров, убытки прошлых лет,признанные в отчетном году, и тому подобные расходы. Прибыль по чрезвычайным обстоятельствам:

Пч = Дч – Рч ,

где:

Дч - сумма чрезвычайных доходов, (в основном страховые возмещения); 

Рч - сумма чрезвычайных расходов, которые включают расходы, возникшие как последствия чрезвычайных обстоятельств, (в основном стоимость погибшего имущества и убытки от повреждённого имущества);

Тогда, сумма прибыли до налогообложения:

П = Пп + По + Пв =(Дп + До +Дв) – (Сп + Ро + Рв)

Налог на прибыль:
Нп = (Ст Н/100)*П 

где:

Ст Н - ставка налога на прибыль, в %.
Чистая прибыль (нераспределенная прибыль): ЧП = П – Нп +Пч
Доход и прибыль предприятия являются абсолютными показателями эффективности производственно-хозяйственной деятельности предприятия. Относительными показателями эффективности могут считаться различные виды рентабельности. Для производственно-хозяйственной деятельности промышленного предприятия наиболее значимыми являются следующие показатели рентабельности:

-
Рентабельность к себестоимости (продукции):


        n
РС=(ПП/СП)* 100=(( Σ (Ц0 - С) *Аn) / Сn) * 100
   1
- Рентабельность к производственным фондам:

РФ = (Пп + П0 +Пв) /(Ф + ОСп ) * 100, 

где:

Ф - среднегодовая стоимость основных производственных фондов, ОСн - среднегодовые остатки нормируемых оборотных средств.
-
Рентабельность конкретных видов продукции:

Ри=((Цо-С)/С)*100,

где: (Цо - С) - удельная прибыль, т.е. прибыль на единицу продукции.
Пример. Предприятие произвело и реализовало 10000 штук продукции А и 2000 шт. продукции Б. Оптовая цена единицы продукции А - 1500 руб., продукции Б - 1200 руб., себестоимость единицы продукции А - 1 100 руб., продукции Б - 900 руб.

Операционные доходы 800 тыс. руб., операционные расходы 700 тыс. руб.

Среднегодовая стоимость основных производственных фондов 30 млн. руб., нормируемых оборотных средств 10 млн. руб.

Определить показатели дохода, прибыли, рентабельности.

Доход от продаж: Дп = 1500 * 10000 + 1200 *2000= 39000000 руб.

Себестоимость продаж: Сп = 1100 * 10000 + 900 * 20000 = 29000000 руб.
Прибыль от продаж:

 Пп = 39000000 - 29000000 = 10000000 руб.
Рентабельность к себестоимости (рентабельность продукции): 

Рс= (10000000 / 29000000) * 100 = 34,5 %.

Операционная прибыль: По = 800000 - 700000 = 100000 руб.
Рентабельность к производственным фондам (рентабельность производства или предприятия):

Рф = ((10000000 + 100000) / (30000000 + 10000000) * 100 = 27,5 %.

Рентабельность изделий: Изделие А: 

Ри = ((1500-1100)/1100)* 100 = 36,4%; 

Изделие Б:

Ри = ((1200 - 900) / 900) * 100 = 33,3 %.
     Тема 15: Механизм предпринимательской деятельности предприятия.

1. Аренда.

2. Лизинг.

3. Франчайзинг.

                                                             1. Аренда

       Опыт развитых стран свидетельствует, что только высокая степень самостоятельности предприятий по всему аспекту производственно-хозяйственной деятельности обеспечивает экономическую эффективность производства и материальное благополучие работников. Следовательно, необходимы такие формы хозяйствования, которые дают предприятию свободу действий, обеспечивающую насыщение потребительского рынка товарами, расширенное воспроизводство и социально - экономическое развитие. К таким формам, прежде всего, относится аренда.
Аренда - это имущественный наём, основанный на договоре о предоставлении имущества во временное пользование за определённую плату.
Аренда предприятия - это аренда имущества, самостоятельных предприятий, а также его структурных подразделений.
Трудовой коллектив, выступая в роли коллективного арендатора средств производства, становится их собственником на время, установленное договором.
Аренда предприятия - одна из форм разгосударствления собственности. При этом продукция становится коллективной собственностью и арендатор (коллектив) имеет право выкупить в будущем арендованное предприятие.
Основные принципы аренды:
-
длительный срок хозяйственных  отношений  между  арендатором  и
арендодателем (не менее 5 лет);
· арендный доход используется по решению коллектива в определённой
пропорции на накопление и потребление;
· условия арендной платы за сданное в аренду имущество;

· конкурсная основа сдачи предприятия в аренду.

Арендная плата включает: амортизационные отчисления от стоимости арендованного имущества, часть прибыли (дохода) - арендный процент, величина которого устанавливается на уровне не ниже банковского процента, а также средства, передаваемые арендатором арендодателю для ремонта имущества по истечении срока его аренды.
Средства на техническое перевооружение производства, затраченные арендатором по согласованию с арендодателем, могут быть востребованы после прекращения договора аренды.
Если техническое состояние имущества после окончания срока аренды ухудшилось, то арендатор возмещает арендодателю нанесённый ущерб.
Арендатор имеет право частично или полностью выкупить арендованное имущество.
Выкуп включает арендную плату за весь арендный срок и остаточную стоимость   арендованного   имущества.    Выкуп   позволяет   по   решению трудового коллектива преобразовывать арендное предприятие из государственного в коллективное: кооператив, общество с ограниченной ответственностью, акционерное общество.
Источником формирования финансовых результатов деятельности арендного предприятия является выручка от реализации продукции (работ, услуг). Из суммы, полученной от реализации продукции, возмещаются все материальные затраты, производится арендная плата, уплачиваются проценты за кредит. В результате формируется хозрасчётный доход, в который включаются сальдо по экономическим санкциям. Хозрасчётный доход становится собственностью коллектива и является главным источником технического перевооружения (фонд накопления) и развития производства, оплаты труда работников и решения социальных вопросов (фонд потребления).
                                                           2. Лизинг
Лизинг - это особый вид аренды машин, оборудования, средств транспорта, компьютерной техники и др. с последующей передачей их в собственность лизингополучателя. Таким образом, благодаря лизингу представляется возможность взять во временное пользование средства труда без крупных капиталовложений.
Эта форма аренды привлекательна для мелких и средних предприятий.
В общем виде схема лизинга может быть представлена в следующем виде:
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Лизинговая компания - специализированное учреждение, предоставляющее в аренду лизингополучателю оборудование за определённую плату на согласованный срок.
По завершению срока аренды лизингополучатель либо возвращает оборудование лизинговой компании, либо продлевает срок договора, либо приобретает оборудование по остаточной стоимости.
Суть лизинга в сочетании элементов аренды (право собственности) и банковского кредита (срочность, возвратность).
В отличие от арендатора лизингополучатель выплачивает лизингодателю не ежемесячную арендную плату, а полную сумму амортизационных отчислений.
При взятии в аренду каких - либо материальных ценностей арендатор не становится собственником этих средств, а лизингополучатель принимает на себя обязанности, вытекающие из права собственности, т.е. несёт прямую ответственность за риск случайной гибели и техническое обслуживание объекта лизинга.
                                             3. Франчайзинг
Франчайзинг - смешанная форма крупного и мелкого предпринимательства; система взаимовыгодных партнёрских отношений, объединяющая элементы аренды, купли - продажи, подряда, представительства.
Крупное предприятие - франчайзер и мелкое - франчайзи (оператор) заключают договор франчайзинга.
Предмет договора - обязанность франчайзера снабжать оператора своими товарами, апробированными технологиями, передавать ему исключительное право на производство и сбыт под торговой маркой и от имени франчайзера оговоренных товаров и услуг.
Оператор выплачивает единовременный взнос за право пользования на рынке именем и торговой маркой.
Франчайзер устанавливает также размер отчислений от объёма текущих продаж оператора, составляющий в среднем 2 - 3 %.
Преимущества франчайзинга:
-
мелкое   предприятие   приобретает   существенную   гарантию   своего
существования:   гарантию   поставок   сырья,   материалов,   полуфабрикатов,
получает консультации и поддержку крупной фирмы;
-
крупная фирма расширяет сферу сбыта своей продукции, проникая на
небольшие рынки и быстро реагируя на изменения спроса.
Недостатки франчайзинга:
· мелкое предприятие должно учитывать интересы партнёра - крупной
фирмы;
· мелкое предприятие производит регулярные отчисления крупной фирме
не от прибыли, а от объёма продаж;

· крупное предприятие имеет право проверки финансовой документации,
методов ведения бизнеса оператором, изложенных в инструкции партнёрской
компании, что ограничивает возможности манёвра оператора.
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Сырьё, основные вспомогательные материалы
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Заработная плата и отчисления на социальные нужды
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4. Социальна среда





1. Предприятие: преобразование ресурсов





7. Экономика предприятия





5. Природная среда





6. Маркетинг на выходе





6. Маркетинг на входе





2. Ресурсы - затраты





3. Ресурсы - результаты
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