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ВВЕДЕНИЕ

Малое предприятие, в первую очередь, характеризуется ограниченным числом работников и крайне малой долей в общем объёме деятельности по стране или региону. Тем не менее, значение малого бизнеса в рыночной экономике очень велико. Без него рыночная экономика не в состоянии нормально функционировать и развиваться. Становление и развитие малого бизнеса является одной из основных проблем экономической политики в условиях перехода от административно-командной экономики к рыночной. Малый бизнес в рыночной экономике - ведущий сектор, определяющий темпы экономического роста, структуру и качество валового национального продукта; во всех развитых странах на долю малого бизнеса приходится 60 – 70 процентов ВНП (так в США малый бизнес даёт 70 процентов ВНП, в Японии — 78 процентов). Поэтому абсолютное большинство развитых государств повсеместно поощряет деятельность малого бизнеса.

В мире существуют разные варианты государственной поддержки малого бизнеса: прямое выделение бюджетных средств в страховые фонды, фонды риска, смешанные фонды поддержки – государственные и частные; выдача гарантий в обеспечение кредита коммерческого банка – обязательство компенсировать банку возможные потери; налоговые льготы.

В нашей стране малый бизнес привлекает к себе внимание только в последнее время, в связи с переходом к рыночной экономике, поскольку предпринимательская деятельность возможна в условиях рыночной и не возможна в административной системе.

Целью настоящей работы является комплексное исследование финансов малого бизнеса в условиях рынка. Были решены следующие задачи:

· исследованы сущность, критерии определения субъектов малого бизнеса и его роль в рыночной экономике;

· сформулированы преимущества и недостатки малого бизнеса, причины, тормозящие его развитие;

· рассмотрена специфика организации финансов малых предприятий на современном этапе;

· описаны направления, формы и инфраструктура государственной поддержки малого бизнеса.

ТЕОРЕТИЧЕСКАЯ ЧАСТЬ

Глава I. Сущность и критерии малого предпринимательства

Как показывает мировая практика, малое предпринимательство играет очень существенную роль в экономике страны. Экономическая и социальная роль малого предпринимательства заключается в праве граждан на свободное использование своих способностей и имущества для осуществления предпринимательской деятельности. 

Сущность малого предпринимательства заключается в следующем: малым предпринимательством называется деятельность, осуществляемая определенными субъектами рыночной экономики, имеющими установленные законом признаки.

Функциональное назначение предприятий, их роль в экономике в значительной мере меняются в зависимости от размера предприятия. Крупное и мелкое производства, даже в рамках одной территории и отрасли, как правило, не являются взаимозаменяемыми. Отсутствие одного из них – это незаполненная ячейка экономики, имеющая своим следствием общее снижение эффективности производства. Крупные, средние и малые предприятия дополняют друг друга, создают целостный организм экономики.

Человечество накопило достаточно богатый опыт распределения предприятий на группы в зависимости от их размера. При этом не существует какого-то единого для всех стран универсального критерия выделений малых предприятий. Каждое государство в зависимости от национальности, производственных градаций, отраслевой культуры экономики устанавливает свои критерии распределения предприятий по их размерам.

Основным критерием, на основе которого предприятия различных организационно правовых форм относятся к субъектам малого предпринимательства, является средняя численность работников, занятых за отчетный период на предприятии. К субъектам малого предпринимательства относятся предприятия, которые осуществляют свою деятельность относительно небольшой группой лиц, или предприятия, управляемые одним собственником.

Однако средняя численность персонала предприятия является не единственным критерием отнесения предприятий к малому предпринимательству. Также используются такие показатели как: объем оборота (прибыли, дохода), величина активов, размер уставного капитала и многие другие. Всего применяется около 50 критериев, по которым предприятия относятся к субъектам малого предпринимательства.

В Европейском Союзе с 1 января 1995 года к малым относятся предприятия, имеющие число занятых работников до 50 человек; годовой оборот менее 4 млн. евро; сумму баланса менее 2 млн. евро. Могут также применяться и другие показатели при отнесении предприятий к малым.

Комиссией ЕС предложены следующие критерии отнесения фирм к малым: число занятых работников не должно превышать 100 человек; размер собственного основного капитала должен быть менее 75 млн. евро при условии, что доля крупных компаний в уставном капитале фирмы не превышает одну треть.

В российской практике существование малого предпринимательства было разрешено в 1988 году, в этот период к числу малых относили государственные предприятия, на которых среднее число ежегодно занятых работников не превышало 100 человек.

В настоящее время в нашей стране, согласно принятому 14 июля 1995г. Федеральному закону "О государственной поддержке малого предпринимательства в Российской Федерации", под субъектами малого предпринимательства понимаются коммерческие организации, в уставном капитале которых доля участия РФ, субъектов РФ, общественных и религиозных организаций, благотворительных и иных фондов не превышает 25%; доля, принадлежащая одному или нескольким юридическим лицам, не являющимися субъектами малого предпринимательства, не превышает 25% и в которых численность работников за отчетный период не превышает следующих предельных уровней:

· в промышленности, строительстве и на транспорте – 100 человек;

· в сельском хозяйстве и научно-технической сфере – 60 человек;

· в оптовой торговле – 50;

· в розничной торговле и бытовом обслуживании – 30;

· в других отраслях и при осуществлении других видов деятельности – 50 человек.

Средняя численность работников за отчетный период малого предприятия определяется с учетом всех его работников, в том числе работающих по договорам гражданско-правового характера и по совместительству с учетом реально отработанного времени, а также работников представительств, филиалов и других обособленных подразделений указанного юридического лица.

Таким образом, определен критерий выделения малых предприятий – по численности работающих. Несовершенство данного критерия, да и других критериев, также очевидно. Например, на электростанции, где многомиллионные основные фонды приводятся в действие несколькими работниками.

Те, кто впервые сталкивается с малыми предприятиями, обычно допускают типичную ошибку: считают малые предприятия одним из видов предприятий, подобно государственным, арендным, совместным, семейным и т.д. Это неверно, малые предприятия в этот перечень не могут быть включены. Малые предприятия – это не вид, не организационно-правовая форма, а размер предприятия. Из всех имеющихся видов предприятий: государственных, коллективных, совместных, кооперативов и т.д., выделяется их часть по критериям численности работающих. Таким образом, существуют малые государственные, малые совместные, малые частные и прочие виды малых предприятий.

В этой связи становится очевидным, для малых предприятий не существует какой-то универсальной, общей для всех их видов системы ценообразования, материально-технического снабжения, оплаты труда, управления и т.д. Все эти системы функционирования предприятия определяются по их видам.

Бытует и еще одно широко распространенное заблуждение, будто бы вид малого предприятия предопределяется тем, какая организация является его учредителем. Безусловной связи здесь нет. Малые предприятия могут создаваться гражданами, членами семьи и совместно с другими лицами, государственными, арендными, совместными предприятиями, общественными организациями и т.д. Кроме того, малые предприятия могут создаваться совместно указанными органами, предприятиями, организациями и гражданами.

Если учредителем малого предприятия является государственная организация, то это отнюдь не означает, что новое образование будет именно малым государственным предприятием. Имущество, выделяемое из состава государственного предприятия, может быть сдано в аренду кооперативом. Вид созданного предприятия – кооператив. Могут быть и другие варианты.

В то же время индивидуальные и семейные частные предприятия, названные так именно применительно к учредителям, не могут быть иного вида. То есть по таким видам малых предприятий учредительство и вид малых предприятий совпадают.

Малые предприятия, осуществляющие несколько видов деятельности (многопрофильные), относятся к таковым по критерию того вида деятельности, доля которого является наибольшей в годовом объеме оборота или в годовом объеме прибыли.

В Российской Федерации к субъектам малого предпринимательства относятся также и индивидуальные предприниматели, т.е. физические лица, занимающиеся предпринимательской деятельностью без образования юридического лица.

В г.Москве установлено, что к субъектам малого предпринимательства, имеющим право на получение поддержки со стороны органов власти г. Москвы, относятся индивидуальные предприниматели, а также юридические лица, осуществляющие предпринимательскую деятельность в соответствии со следующими критериями:

1. район их непосредственной деятельности должен быть ограничен пределами Москвы и Московской области, т.е. субъекты малого предпринимательства (юридические лица) не должны иметь филиалов, находящихся вне границ Московской области, хотя рынок сбыта произведенной ими продукции (работ, услуг) может выходить за указанные границы;

2. они не должны относиться к категории дочерних или зависимых хозяйственных обществ, фондовых бирж, брокерских и дилерских фирм, банков и других кредитно-финансовых организаций;

3. среднесписочная численность работающих (с учетом работающих по договорам подряда и совместительству) должна быть:

· в промышленности, в строительстве – 200 человек и меньше;

· в других отраслях сферы материального производства – 100 человек и меньше;

· в отраслях непроизводственной сферы – 60 человек и меньше.

Юридические лица, отнесенные к субъектам малого предпринимательства Москвы, вносятся в Реестр субъектов малого предпринимательства.

Предпринимательство в масштабе малого предприятия обладает рядом качественных особенностей.

· единство права собственности и непосредственного управления предприятием;

· обозримость предприятия: ограниченность его масштабов вызывает особый, личностный характер отношений между хозяином и работником, что позволяет добиваться действительной мотивации работы персонала и более высокой степени его удовлетворенности трудом;

· более быстрая адаптация к местным условиям хозяйствования;

· большая независимость действий малых предприятий, гибкость и оперативность в принятии и выполнении принимаемых решений;

· относительно невысокие расходы при осуществлении деятельности, особенно затраты на управление;

· большая возможность индивида реализовать свои идеи, проявить свои способности;

· более низкая потребность в первоначальном капитале и способность быстро вводить изменения в продукцию и в процесс производства в ответ на требования местных рынков;

· относительно более высокая оборачиваемость собственного капитала;

· персонифицированный характер отношений между предпринимателем и клиентами, поскольку, как еже отмечалось, малое предприятие рассчитано на обслуживание сравнительно узкого круга потребителей;

· семейное ведение дела: оно наследуется родственниками хозяина, чем диктуется прямая вовлеченность последних во всю деятельность предприятия и др.

Наряду со всеми своими преимуществами, малому предпринимательству присущи и определенные недостатки, которые определяются как внутренними, так и внешними причинами, а также условиями функционирования малого предприятия:

· более высокий уровень риска, чем обусловлена высокая степень неустойчивости положения на рынке;

· большая зависимость от крупных компаний: относительно небольшие рынки ресурсов и сбыта, не позволяющие фирме оказывать сколько-нибудь серьезное влияние на цены и общий отраслевой объем реализации товара;

· ошибки в управлении собственным делом;

· слабая компетентность руководителей;

· повышенная чувствительность к изменениям условий хозяйствования;

· трудности в заимствовании дополнительных финансовых средств и получении кредитов;

· неуверенность и осторожность хозяйствующих партнеров при заключении договоров (контрактов) и др.

Наконец, ещё одна особенность связана с характером финансирования. Если "гиганты" черпают необходимые ресурсы главным образом через фондовые биржи, то малые предприятия полагаются на сравнительно небольшие кредиты банков, собственные средства и "неформальный" рынок капиталов (деньги друзей, родственников и т.д.).

Также как одну из особенностей можно выделить высокую долю оборотного капитала по сравнению с основным фондом. Если у крупных предприятий это соотношение 80:20, то у малых оно составляет 20:80.

Сущность малого предпринимательства проявляется в его экономических и социальных функциях:

· Формирование конкурентных, цивилизованных рыночных отношений, способствующих лучшему удовлетворению потребностей населения и общества в товарах (работах, услугах);

· Расширение ассортимента и повышение качества товаров, работ, услуг. Стремясь к удовлетворению запросов потребителей, малый бизнес способствует повышению качества товаров (работ, услуг) и культуры обслуживания; 

· Приближение производства товаров и услуг к конкретным потребителям;

· Содействие структурной перестройке экономики. Малое предпринимательство придает экономике гибкость, мобильность, маневренность;

· Привлечение личных средств населения для развития производства. Партнеры в малых предприятиях вкладывают свои капиталы в дело с большей заинтересованностью, чем в крупных;

· Создание дополнительных рабочих мест, сокращение уровня безработицы;

· Более эффективное использование творческих способностей людей, раскрытие их талантов, освоение различных видов ремесел, народных промыслов;

· Вовлечение в трудовую деятельность отдельных групп населения, для которых работа на крупном производстве имеет определенные ограничения (домохозяйки, пенсионеры, инвалиды, учащиеся);

· Формирование социального слоя собственников, владельцев предприятий, фирм, компаний;

· Активизация научно-технического прогресса;

· Освоение и использование местных источников сырья и отходов крупных производств;

· Содействие деятельности крупным предприятиям путем изготовления и поставки комплектующих изделий и оснастки, создание вспомогательных и обслуживающих производств;

· Освобождение государства от низкорентабельных и убыточных предприятий за счет их аренды и выкупа.

ГЛАВА II. ОРГАНИЗАЦИЯ ФИНАНСОВ МАЛОГО ПРЕДПРИЯТИЯ

Любой бизнес начинается с постановки и ответа на следующие три ключевые вопроса:

1. Какова должна быть величина и оптимальный состав активов предприятия, позволяющие достичь поставленные перед предприятием цели и задачи?

2. Где найти источники финансирования и каков должен быть их оптимальный состав?

3. Как организовать текущее и перспективное управление финансовой деятельностью, обеспечивающее платежеспособность и финансовую устойчивость предприятия?

Решаются эти вопросы в рамках финансового менеджмента, являющегося одной из ключевых подсистем общей системы управления предприятием.

Методы и задачи организации финансов малого предприятия многообразны. Основными из них являются: прогнозирование, планирование, налогообложение, страхование, самофинансирование, кредитование, система финансовой помощи, система финансовых санкций, система амортизационных отчислений, система стимулирования, принципы ценообразования, трастовые операции, залоговые операции, трансфертные операции, факторинг, аренда, лизинг.

Составным элементом приведенных методов являются специальные приемы финансового управления: кредиты, займы, процентные ставки, дивиденды, котировка валютных курсов, акциз, дисконт и т.д. Основой информационного обеспечения системы финансового управления составляет любая информация финансового характера: бухгалтерская отчетность, сообщения финансовых органов, информация учреждений банковской системы, информация товарных, фондовых и валютных бирж, прочая информация.

В современном малом бизнесе необходимы специальные знания управления структурой бизнеса. Шансы фирмы на успех повышаются по мере ее взросления. Фирмы, долго существующие при одном владельце, приносят более высокий и стабильных доход, чем фирмы, часто меняющие владельцев. Если в управлении фирмы участвует не один человек, а предпринимательская команда состоит из двух – четырех лиц, шансы на выживание выше, поскольку коллективное решение принимается более профессионально. На живучести малых фирм сказываются и размеры финансирования на первом этапе.

Жизненный цикл малого бизнеса – это жизненный цикл товара, составляющего предмет деятельности предприятия.

Можно выделить четыре основных этапа жизненного цикла малого предприятия:

I этап – научные исследования, разработка технологии и создание коммерческой схемы товара.

II этап – начало производства товара и выход его на рынок.

III этап – коммерческий успех товара.

IV этап – деградация рынка товара.

Финансовому менеджеру необходимо постоянно решать вопрос, как сделать, чтобы вместе с товаром, заканчивающим свой земной путь, не умирало и само предприятие? Вероятно, надо вовремя отказываться от деградирующих товаров и подгадывать к этому моменту стремительный взлет новых товаров. При ставке не на один, а на несколько товаров у предприятия снижается порог рентабельности и легче достигается нужный уровень доходности.

Особенности каждого из этапов жизненного цикла предприятия малого бизнеса, которые необходимо учитывать финансовому менеджеру предприятия:

На первом этапе выручка практически нулевая, а денежные потоки предприятия отрицательные, потому что затраты на исследования, оплату труда не покрываются доходами. Велик риск, что производство товара и услуг и их коммерциализация потребуют значительных инвестиций в достаточно длительном временном интервале. На этом этапе руководитель предприятия вряд ли может рассчитывать на банковские кредиты. Предприятие существует на собственные средства владельца.

Второго этапа, если собственных и привлеченных средств недостаточно, чтобы покрыть хотя бы часть базовых расходов, многие предприятия могут не пережить. На этой стадии резко вырастают затраты, но еще не доходы. Денежные потоки пока "отрицательные". Главные задачи этого этапа как можно рачительнее управлять оборотными средствами, а также постараться получить внешнее финансирование.

На третьем этапе предприятие добивается коммерческого успеха. Финансово-хозяйственное положение улучшается, хотя темпы прироста оборота несколько снижаются по сравнению со вторым этапом. Денежные потоки должны стать положительными, поскольку выручка увеличивается и даже становится достаточной для покрытия и накопившихся прежних, и неизбежных новых расходов. Теперь у предприятия возникают производственные и коммерческие проблемы: нужно усиливать торговую сеть, делать рекламу. Иногда возникает необходимость в технической доводке товаров и услуг по результатам реакции рынка. Все это требует денег. Но теперь уже более зрелому, возможно, имеющему неплохую кредитную историю и в финансовом отношении крепкому предприятию легче получить внешнее финансирование в виде банковского кредита. Но если предприятие, желая взять максимальную долю рынка, превысит разумные темпы прироста продаж, то тем подорвет свою ликвидность и платежеспособность.

Четвёртого этапа желательно избежать. Жизнь показывает, что стратегически выигрывает тот, кто заранее тратится на разработку и внедрение новых товаров и услуг, сознательно идя на некоторое снижение финансовых результатов предыдущего этапа.

Если рост активов превышает рост нераспределенной прибыли, задолженность должна покрывать эту разницу. Эта задолженность может принимать форму банковского кредита или увеличения степени использования кредиторской задолженности по расчетам.

Наиболее важные различия в финансовом менеджменте крупного и малого бизнеса состоят в доступе к ресурсам, в постановке целей и в уровне ликвидности.

Доступ на финансовый и денежный рынки для малых предприятий чрезвычайно загружен, т.к. получить кредит не удается не только из-за его дороговизны, но и вследствие рискованного финансового положения предприятия и отсутствия кредитной истории. Малое предприятие обычно не ставит перед собой цель максимизировать курс акций, показать капитализацию и уровень дивиденда. В малом бизнесе иной набор, иной уровень и иная иерархия рисков, нежели в крупных компаниях. Сочетание наибольшего риска с наименьшей доходностью сопутствует малому предприятию на первых стадиях его существования, поэтому частное финансирование для малого бизнеса сильно затруднено.

Предприятия малого бизнеса имеют, как правило, пониженный, по сравнению с крупными предприятиями, уровень ликвидности, т.к.:

1) в малом бизнесе относительно меньше денег вкладывается в запросы и дебиторскую задолженность (об этом говорят и более высокие показатели оборачиваемости запасов и дебиторской задолженности);

2) у предприятий малого бизнеса относительно выше текущие обязательства.

Наиважнейшей целью финансового менеджмента малого бизнеса является грамотное управление оборотным капиталом: запасом, дебиторской задолженностью, денежными средствами и краткосрочными обязательствами. Это приносит предприятию достаточное количество ликвидных средств и делает его платежеспособным.

Основу информационного обеспечения анализа финансового состояния составляет бухгалтерская отчетность. Чтение и анализ бухгалтерской отчетности компании входит в число основных функций менеджера. С позиции обеспечения управленческой деятельности можно выделить три основные требования, которым должна удовлетворять бухгалтерская отчетность. Она должна содержать необходимые данные для:

· принятия обоснованных управленческих решений в области инвестиционной политики;

· оценки динамики и перспектив изменения прибыли предприятия;

· оценки, имеющихся у предприятия ресурсов, происходящих в них изменений и эффективности их использования.

Обеспечение этих требований основывается на одном из важнейших принципов подготовки бухгалтерской отчетности – принципе соответствия вложений и востребованной информации.

В традиционном понимании финансовый анализ представляет собой метод оценки и прогнозирования финансового состояния предприятия на основе его бухгалтерской отчетности.

В условиях рынка финансовый анализ представляет собой накопления трансформации и использования информации финансового характера, имеющий целью:

· оценить текущее и перспективное финансовое состояние предприятия;

· оценить возможность и целесообразные темы развития предприятия с позиции финансового их обеспечения;

· выявить доступные источники средств и оценить возможность и целесообразность их мобилизации;

· спрогнозировать положение предприятия на рынке капитала.

В основе финансового анализа, как и финансового менеджмента в целом, лежит анализ финансовой отчетности. Финансовый анализ проводится с помощью различного типа моделей, позволяющих структурировать и идентифицировать взаимосвязи между основными показателями.

Целью анализа является наглядная и простая оценка финансового благополучия и динамики развития хозяйствующего субъекта. В процессе анализа можно предположить расчет показателей имущественного положения, ликвидности, финансовой устойчивости, деловой активности, рентабельности, положения на рынке ценных бумаг и дополнить его методами, основанными на опыте и квалификации специалиста.

В общем виде программа углубленного анализа выглядит следующим образом.

1. Предварительный обзор экономического и финансового положения субъекта хозяйствования.

1.1. Характеристика общей направленности финансово-хозяйственной деятельности.

1.2. Выявление "больных" статей отчетности.

2. Оценка и анализ экономического потенциала субъекта хозяйствования.

2.1. Оценка имущественного положения.

2.1.1. Построение аналитического баланса - нетто.

2.1.2. Вертикальный анализ баланса.

2.1.3. Горизонтальный анализ баланса.

2.1.4. Анализ  качественных  сдвигов  в  имущественном положении.

2.2. Оценка финансового положения.

2.2.1. Оценка ликвидности.

2.2.2. Оценка финансовой устойчивости.

3. Оценка  и  анализ  результативности  финансово-хозяйственной деятельности.

3.1. Оценка основной деятельности.

3.2. Анализ рентабельности.

3.3. Оценка положения на рынке ценных бумаг.

ГЛАВА III. СПОСОБЫ ГОСУДАРСТВЕННОЙ ПОДДЕРЖКИ

МАЛОГО ПРЕДПРИНИМАТЕЛЬСТВА

Практика государственного содействия немонополистическому сектору экономики развитых стран показывает, что правительственный выбор основных направлений этого содействия происходит на основе исследований данного круга проблем. Поэтому важнейшая задача органов власти определить приоритетные направления развития малого бизнеса. В России к таким направлениям отнесены:

· Производство и переработка сельскохозяйственной продукции;

· Производство продовольственных, промышленных товаров, товаров народного потребления;

· Лекарственных препаратов и медицинской техники;

· Оказание производственных, коммунальных и бытовых услуг;

· Строительство объектов жилищного, производственного и социального назначения.

Соответственно, одним из важных инструментов государственного содействия развитию мелкого бизнеса является прямая финансовая помощь, которая осуществляется посредством льготного субсидирования малых фирм, предоставления гарантий при получении ими займов из других источников и льготного налогообложения.

Важным инструментом государственного содействия малым предприятиям в большинстве промышленно развитых стран является система государственных заказов. Данная форма отношений позволяет обеспечить малому бизнесу гарантированный рынок сбыта, ускорить процесс накопления капитала, расширить производственные мощности, укрепить конкурентоспособность, модернизировать оборудование и многое другое.

Следует заметить, что государственные органы власти в некоторых субъектах федерации предусматривают резервирование для субъектов малого предпринимательства определенной доли заказов на производство и поставку отдельных видов продукции и товаров (услуг) для государственных нужд (не менее 15% от общего объема поставок).

Достаточно широкое развитие получили организуемые государственными органами и частными предприятиями специальные службы по оказанию различных консультационных услуг малым компаниям.

Особая система государственной поддержки существует для предприятий, занимающихся научно-исследовательскими работами. Главное место в этой системе занимают финансовая помощь и информационное обеспечение исследовательских работ.

Сейчас, при корректировании многими политическими партиями и движениями своих программ, в них можно заметить меняющееся отношение к малому бизнесу. Так из всех программ можно выделить главные общие идеи:

· Приоритетное развитие малого предпринимательства – не самоцель, а одно из основных условий экономического и социального возрождения России.

· Массовое широкомасштабное развитие малого предпринимательства позволит предоставить работу миллионам граждан, высвобождающихся из государственных и приватизированных предприятий (по оценкам около 50 млн. человек).

· Реализация мероприятий по обеспечению производственной и инновационной поддержки малых предприятий позволит создать значительное количество новых малых предприятий, до 12 млн. предприятий, и новых рабочих мест, прежде всего, для социально незащищенных слоев населения.

· Малое предприятие, играющее все большую роль в региональных социально-экономических процессах, учитывает своеобразие каждого региона, формирует значительную долю доходной базы бюджета и является решающим фактором экономической стабилизации через создание местных потребительских рынков и новых рабочих мест.

Сегодня выделяют четыре основных направления для решения проблем малого бизнеса:

1. Поменять психологию власти к малому бизнесу. Отойти от мнения, что малый бизнес не платит налоги и находится в серой экономике.

2. Реформирование и упрощение налогообложения. При сегодняшней системе, когда отнимается львиная доля дохода, предприятия вынуждены уклоняться от налогов. 

3. Сделать прозрачными и внести ясность в акты купли-продажи имущества. И, наконец, решить вопрос с землей, иначе аграрная Россия будет питаться импортом.

4. Стимулировать инвестиции населения.

На сегодняшний момент одним из основных направлений политики государства является реформирование и упрощение системы налогообложения малых предприятий.

Упрощенная система налогообложения, учета и отчетности для субъектов малого предпринимательства (организаций и индивидуальных предпринимателей) применяется наряду с принятой ранее системой налогообложения, учета и отчетности, предусмотренной законодательством Российской Федерации. Право выбора системы налогообложения, включая переход к упрощенной системе или возврат к принятой ранее системе, представляется субъектам малого предпринимательства на добровольной основе. Применение упрощенной системы налогообложения предусматривает замену уплаты совокупности федеральных, региональных и местных налогов и сборов уплатой единого налога, исчисляемого по результатам хозяйственной деятельности за отчетный период. Для индивидуальных предпринимателей предусматривается замена уплаты подоходного налога на доход, полученный от осуществления предпринимательской деятельности, уплатой стоимости патента на занятие данной деятельностью. С момента перехода на упрощенную систему налогообложения проблемы бухгалтерского учета для соответствующих предприятий предельно упрощаются. Достаточно вести Книгу учета доходов и расходов по форме, и строго следовать изложенному в данном приказе порядку отражения в ней хозяйственных операций. Кроме этого, для предприятий, перешедших на упрощенную систему налогообложения, учета и отчетности, сохраняется общий для всех порядок ведения кассовых операций и представления статистической отчетности. Предприятиям, для которых объектом налогообложения является совокупный доход, при его исчислении нужно четко руководствоваться установленным Законом перечнем затрат, вычитаемых из валовой выручки, который несколько конкретизирован в Порядке отражения в Книге учета доходов и расходов хозяйственных операций.

К таким затратам относятся:

1. Стоимость использованных в процессе производства товаров (работ, услуг), сырья, материалов, комплектующих изделий, приобретенных товаров и топлива. Как и для всех прочих предприятий и организаций, данная стоимость формируется исходя из цен приобретения (без учета НДС), наценок, комиссионных вознаграждений, уплачиваемых снабженческим и внешнеэкономическим организациям, стоимости услуг товарных бирж, включая брокерские услуги, таможенных пошлин, платы за транспортировку, хранении и доставку, осуществляемые сторонними организациями. 

2. Эксплуатационные расходы. К данным расходам относятся расходы на содержание и эксплуатацию оборудования других рабочих мест, зданий, сооружений, помещений, используемых для производственной и коммерческой деятельности.

3. Расходы на текущий ремонт оборудования и других рабочих мест, зданий, сооружений и помещений, используемых для производственной и коммерческой деятельности.

4. Затраты на аренду помещений, используемых для производствен ной и коммерческой деятельности.

5. Затраты на аренду транспортных средств. К транспортным средствам относятся автомобили, суда, аппараты летательно-воздушные и прочие транспортные средства, используемые для производственной и коммерческой деятельности.

6. Расходы на уплату процентов по кредитам банков в пределах учетной ставки ЦБ РФ, увеличенной на 3%.

7. Стоимость оказанных предприятию услуг.

8. Суммы НДС, уплаченного поставщикам.

9. Суммы налога на приобретение автотранспортных средств.

10. Суммы отчислений в государственные внебюджетные социальные фонды.

11. Суммы уплаченных таможенных платежей, государственных пошлин и лицензионных сборов.

Естественно, что по всем перечисленным позициям суммы фактически произведенных расходов должны быть подтверждены соответствующими первичными документами. Никакие другие расходы отнесению на уменьшение налогооблагаемого дохода не подлежат. В частности, не вычитаются из налогооблагаемого дохода заработная плата, командировочные расходы, и амортизационные отчисления, для всех прочих предприятий относимые на себестоимость продукции (работ, услуг). Впредь до выпуска соответствующих разъяснений остается непонятным, что же понимается под оказанными предприятию услугами, стоимость которых вычитается из налогооблагаемого дохода, и относится ли сюда услуги по рекламе, обучению персонала и другие аналогичные расходы, обычно также относимые на себестоимость продукции.

В состав доходов предприятия, также, как и для всех прочих предприятий, включаются денежные средства и иное имущество полученное безвозмездно в виде финансовой помощи. Порядок определения налогооблагаемого дохода показывает, что при переходе на упрощенную систему налогообложения, выигрывая в простоте бухгалтерского учета, предприятие может понести существенные экономические потери. Для того, чтобы определить выгоден ли для данного конкретного предприятия переход на эту систему, необходимо произвести детальные расчеты с учетом всех особенностей деятельности этого предприятия. Основную роль в подобных расчетах играет уровень рентабельности предприятия и структура расходов, составляющих себестоимость производимой им продукции (работ, услуг).

РАСЧЁТНАЯ ЧАСТЬ

1. Расчеты плановой суммы амортизационных отчислений и ее распределение.

Имея исходные данные амортизационных отчислений на основные производственные фонды определяем сумму амортизационных отчислений по формуле:
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Фср – среднегодовая стоимость основных производственных фондов:

Фср=Фна нач.года+Фввод-Фвыб-[image: image2.png]


полностью аморт.ст-ть

Фна нач.года  – стоимость основных фондов, на которые начисляется амортизация на начало года – 15 530 тыс.руб.

[image: image3.png]


полностью аморт.ст-ть – среднегодовая стоимость полностью амортизационного оборудования (в действующих ценах) – 1 030 тыс.руб.

Фввод – среднегодовая стоимость вводимых основных фондов, сумма ввода средств:

Фввод=[image: image4.png]Plesod=n
12



,
где

Ф1ввод – сумма ввода средств поквартально;

n – количество месяцев;

12 – количество месяцев в год.

Сумма ввода на февраль – 4 100 тыс.руб., на ноябрь – 3 600 тыс.руб., отсюда:
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Фвыб – среднегодовая стоимость выбывающих основных фондов. Сумма выбытия считается аналогично сумме ввода.

Фвыб=[image: image6.png]Pleubn
12




Плановое выбытие основных фондов на май месяц – 6 360 тыс.руб., на август – 1 070 тыс.руб.
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Среднегодовая стоимость основных производственных фондов:
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На – средневзвешенная норма амортизационных отчислений – 13,5

Определяем сумму амортизационных отчислений:

Агод= тыс.руб. – сумма амортизационных отчислений за год;

Акв=
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 тыс.руб. – сумма амортизационных отчислений за квартал.

Таблица 1.

	Расчеты плановой суммы амортизационных отчислений ее распределение

	№ стр.
	Показатель
	Сумма, тыс.руб.

	1
	2
	3

	1
	Стоимость амортизационных основных производственных фондов на начало года
	14 150

	2
	Среднегодовая стоимость вводимых основных производственных фондов
	3 717

	3
	Среднегодовая стоимость выбывающих основных производственных фондов
	4 067

	4
	Среднегодовая стоимость полностью амортизационного оборудования (в действующих ценах) 
	1 030

	5
	Среднегодовая стоимость амортизационных основных фондов (в действующих ценах) - всего
	15 530

	6
	Средняя норма амортизации
	13,5

	7
	Сумма амортизационных отчислений - всего
	1 910

	8
	Использование амортизационных отчислений на капитальные вложения
	1 910


2. Смета 2 затрат на производство продукции открытого акционерного общества. Исходные данные берутся из.

2.1  Прочие расходы:

· Уплата % за краткосрочный кредит (Кгод) 430 тыс.руб., 4 квартал – 110 тыс.руб. (Ккв);

· Налоги, включаемые в себестоимость:

а) Единый социальный налог (ЕСН) – 26%,

ЕСН от заработной платы: ЕСН=[image: image10.png]3/m=26%
100



.

За год заработная плата – 17 608 тыс.руб.

ЕСНг=17 608*0,26=4 578 тыс.руб.

За квартал заработная плата – 4 402 тыс.руб.

ЕСНкв=4 402*0,26=1 144 тыс.руб.

б) Прочие налоги за год (Нпрочие) за год 989 тыс.руб.

за квартал – 247 тыс.руб.

· Налоги включенные в себестоимость:

Н=ЕСН+Нпрочие

Нгод= ЕСНг+ Нпрочие годовые=4 578+989=5 567 тыс.руб.

Нкв= ЕСНкв+ Нпрочие кв=1 144+247=1391 тыс.руб.

· Прочие расходы:  Р=Н+К

Ргод= Кгод+ Нгод=430+5 567=5 997 тыс.руб.

Ркв= Ккв+ Нкв=110+1 391=1 501 тыс.руб.

2.2 Общие затраты на производство:

∑Зпр-во=Мз+з/п+А+П+ЕСН,
где

П – прогнозные прямые затраты:

П= Нпрочие+Апл+К;

Апл – арендные платежи и другие расходы;

Апл год=256 тыс.руб.;
Апл кв=60 тыс.руб.;

Мз – материальные затраты;

Мзгод=36 540 тыс.руб.;

Мз кв=9 135 тыс.руб.;

з/п – затраты на оплату труда;

А – амортизация основных фондов;

ЕСН – единый социальный налог:

∑Зпр-во год = 36 540+17 608+1 910+(989+256+430)+4 578=62 311 тыс.руб.

∑Зпр-во кв = 9 135+4 402+478+(247+60+110)+1144=15 576 тыс.руб.

2.3 Затраты на валовую продукцию:

∑Звп=∑ Зпр-во–С,

где

∑Звп – затраты на валовую продукцию;

С – сумма, списанная на непроизводственные счета за год – 10 238 тыс.руб., за квартал – 2 560 тыс.руб.

∑Зв.п. год=∑ Зпр-во год  – Сгод = 62 311–10238=52 073 тыс.руб.

∑Зв.п. кв=∑ Зпр-во кв  – Скв=15 576–2 560=13 016 тыс.руб.

2.4 Производственная себестоимость товарной продукции с учетом изменения остатков незавершенного производства и расходов будущих периодов. Если они стоят со знаком «–», то производственная себестоимость товарной продукции увеличивается на их сумму, если со знаком «+» – уменьшается на их сумму.

С/с пр = ∑Зв.п.+ П незав+ Рбут.пер.,
где

С/с пр – производственная себестоимость товарной продукции,

П незав- изменение остатков незавершенного производства,

Рбут.пер.- изменение остатков по расходам будущих периодов.

Изменение остатков по расходам будущих периодов за год – -12 тыс.руб., за квартал – -3 тыс.руб. Изменение остатков незавершенного производства – 344 тыс.руб.

С/с пр год =52 073-344+12=51 741 тыс.руб.

С/с пр кв =13 016+3=13 019 тыс.руб.

2.5  Полная себестоимость товарной продукции:

С/с полная= С/с пр+∑Кр, где

С/с полная – полная себестоимость товарной продукции

∑Кр – коммерческие расходы за год – 5 261 тыс.руб., за квартал – 1315тыс.руб.

С/с полная год= С/спр год+∑Кргод=51 741+5 261=57 002 тыс.руб.

С/с полная кв= С/спр кв+∑Кркв=13 019+1 315=14 334 тыс.руб.

2.6 Затраты на один рубль товарной продукции:

Зна 1 руб.= [image: image11.png]y3s.m

Tzos



, где

Зна 1 руб.- затраты на один рубль товарной продукции,

Птов – товарная продукция в отпускных ценах (без акцизов и НДС) за год– 81 560 тыс.руб., за квартал – 20 390 тыс.руб.

Зна 1 руб.за год= [image: image12.png]y3s.mros
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=

Зна 1 руб за кв.= [image: image13.png]y38.MLKS
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=

2.7 Прибыль на выпуск товарной продукции.  Для определения прибыли на выпуск товарной продукции используется отношение планового объема продаж – 57 002 тыс.руб. к планируемой прибыли – 85 200 тыс.руб., следовательно, прибыль  на выпуск товарной продукции равна 0,7.

Таблица 2

	СМЕТА 1 затрат на производство продукции общества с ограниченной ответственностью, тыс.руб.

	№ стр
	Статья затрат
	Всего на год
	в т.ч.на 4 квартал

	1
	2
	3
	4

	1
	Материальные затраты (за вычетом возвратных отходов)
	36 540
	9 135

	2
	Затраты на оплату труда
	17 608
	4 402

	3
	Амортизация основных фондов
	1 910
	478

	4
	Прочие расходы - всего, в том числе:
	5 997
	1 501

	4.1
	а) уплата процентов за краткосрочный кредит
	430
	110

	4.2
	б) налоги, включаемые в себестоимость, в том числе
	5 567
	1 391

	4.2.1
	Единый социальный налог 26%
	4 578
	1 145

	4.2.2
	Прочие налоги
	989
	247

	4.3
	в)арендные платежи и другие расходы
	256
	60

	5
	Итого затрат на производство
	62 311
	15 576

	6
	Списано на непроизводственные счета
	10 238
	2 560

	7
	Затраты на  валовую продукцию
	52 073
	13 016

	8
	Изменение остатков незавершенного производства
	 
	 

	9
	Изменение остатков по расходам будущих периодов
	-12
	-3

	10
	Производственная себестоимость товарной продукции
	51 741
	13 019

	11
	Внепроизводственные (коммерческие) расходы
	5 261
	1 315

	12
	Полная себестоимость товарной продукции
	57 002
	14 334

	13
	Товарная продукция в отпускных ценах (без акцизов и НДС)
	85 200
	21 550

	14
	Прибыль на выпуск товарной продукции
	0,7
	0,7

	15
	Затраты на 1рубльтоварной продукции
	0,61
	0,60


2.8 Удельный вес в структуре затрат:

· Уд.вес мат. зат.=[image: image14.png]M=
Y351




*100%=

· Уд.вес з/п=[image: image15.png]3/
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*100%=

· Уд.вес амар.=[image: image16.png]
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· Уд.вес пр.прямых затрат.=[image: image17.png]E3p.
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Вывод: Из круговой диаграммы видно, что при производстве большая часть затрат идет на заработную плату (28,3%) и ,в особенности, на материальные затраты (58,6%). Это говорит о том, что предприятию следует уменьшать материальные затраты и использовать материальные ресурсы более эффективно. Заработную плату необходимо уменьшать за счет уменьшения количества рабочих мест, для этого стоит автоматизировать рабочие места. Затраты на амортизационные отчисления сделать больше для эффективного развития предприятия. Прочие затраты занимают последнее место и их удельный вес в структуре затрат незначителен.

3. Показатели по капитальному строительству

1) Норматив на начало года

· Производственные запасы (ПЗ) – 3 935 тыс.руб.

· Незавершённое производство (НП) – 236 тыс.руб.

· Расходы будущих периодов (РБП) – 15 тыс.руб.

· Готовые изделия (ГИ) – 501 тыс.руб.

· Итого: ПЗ-НП-РБП+ГИ=3935-236-15+501=4 185 тыс.руб.

2) Затраты 4 квартал всего:

· ПЗкв=9 135 тыс.руб.

· НПкв=13 016 тыс.руб.

· ГИкв=13 019 тыс.руб.

3) Определяю затраты 4 квартал в день:

· ПЗд= тыс.руб.

· НПд= тыс.руб.

· ГИд= тыс.руб.

4) Нормы запасов в днях:

· ПЗ – 45 тыс.руб.

· НП – 4 тыс.руб. 

· ГИ – 7 тыс.руб.

5) Норматив на конец года (определяется произведением затрат квартала тыс.руб. в день на нормы запасов в днях):

· ПЗк.г =102*45=4 590тыс.руб.

· НПк.г =145*4=580 тыс.руб.

· ГИк.г =145*7=1015 тыс.руб.

· РБПк.г =15+12=27 тыс.руб.

· Итого: ПЗк.г.-НПк.г.-РБПк.г.+ГИк.г. = 4590-580-18+1015 = 5007 тыс.руб.

6) Определяю прирост («+») – снижение(«-»)

· ПЗк.г – ПЗ=4 590-3935=655

· НПк.г - НП=580-236=344

· РБПк.г – РБП=18-15=3

· ГИк.г – ГИ=1015-501=514

· ИТОГО: 5 007-4 185=822

7) Прибыль – 822 тыс.руб.

8) Устойчивый пассив – 230 тыс.руб.

	Таблица 3.

Расчет потребностей предприятия в оборотных средствах

	№ стр
	Статьи затрат
	Норматив на начало года, тыс.руб.
	Затраты 4кв., тыс.руб., всего
	Затраты 4кв., тыс.руб. /день
	Нормы запасов, в днях
	Норматив на конец года, тыс.руб.
	Прирост (+), снижение (-)

	1
	2
	3
	4
	5
	6
	7
	8

	1
	Производственные запасы 
	3935
	9135
	102
	45
	4590
	655

	2
	Незавершенное производство
	236
	13016
	145
	4
	580
	344

	3
	Расходы будущих периодов
	15
	-
	-
	-
	27
	12

	4
	Готовые изделия
	501
	13019
	145
	7
	1015
	514

	5
	Итого
	4185
	-
	-
	-
	5007
	822

	       Источники прироста

	6
	Устойчивый пассив
	230

	7
	Прибыль
	822


4. Расчет объема реализуемой продукции и прибыли.

1) Фактические остатки нереализованной продукции на начало года.

· В ценах базисного года без НДС и акцизов (1) – 2 500 тыс.руб.

· По производственной себестоимости (2) – 1 950 тыс.руб.

· Прибыль (3) – это разница  между (1) и (2), следовательно, 

2 500 - 1 950= 550 тыс.руб.

2) Выпуск товарной продукции.

· В действующих ценах без НДС и акцизов (1) – 85 200 тыс.руб.

· По полной себестоимости (2) – 57 002 тыс.руб.

· Прибыль (3) – это разница  между (1) и (2), следовательно,

85 200 – 57 002 = 28 198 тыс.руб.

3) Планируются остатки нереализованной продукции на конец года

· В днях – 7 дней (d)

· В действующих ценах без НДС и акцизов

Пв действ.ц. =[image: image19.png]Mros.xs.



* d, где

Пв действ.ц. - остатки нереализованной продукции на конец года в действующих ценах без НДС и акцизов;

D – количество дней в квартале.

Пв действ.ц.= тыс.руб. (1)

· По производственной себестоимости:

С/с пр.кв. = ∑Зв.п.кв.+ П незав. кв.+ Рбут.пер кв.

С/с пр.кв.=13 016 + 3=13 019 тыс.руб.

· Планируемые остатки нереализованной продукции на конец года по производственной себестоимости (Ппр с/с)

Ппр с/с=[image: image20.png]C/copxs.



 d

Ппр с/с= тыс.руб. (2)

· Прибыль (3) – это разница  между (1) и (2), следовательно, 13 019–1 012 = 12 007 тыс.руб.

4) Объем продаж продукции в планируемом году :

· В действующих ценах без акцизов и НДС

В1=Пнереал. в ценах баз.года+Птов. в действ.ц.- Пв действ.ц, где

В1 – объем продаж продукции в планируемом  году в действующих ценах без акцизов и НДС

Пнереал. в ценах баз.года- фактические остатки нереализованной продукции на начало года в ценах базисного года без НДС и акцизов

В1=2500+85200-1676=86024 тыс.руб.

· По полной себестоимости:

В2= Пнереал. по пр.с/с+ Птов.по пол.с/с- Ппр с/с,
где

В2- объем продаж продукции в планируемом году по полной себестоимости;

Пнереал. по пр.с/с- фактические остатки нереализованной продукции на начало года по производственной себестоимости;

Птов.по пол.с/с- выпуск товарной продукции по полной себестоимости

В2=1950+57002-1012=57940 тыс.руб.

· Прибыль от продаж товарной продукции (работ, услуг) 

В3= Пнереал. прод.на нач.г.+ Птов.прод.- Пнереал. прод.на кон.г.

В3- прибыль от продаж товарной продукции (работ, услуг)

Пнереал. прод.на нач.г.- прибыль от остатков нереализованной продукции на начало года

Птов.прод.- прибыль от выпуска товарной продукции

Пнереал. прод.на кон.г.- прибыль от остатков нереализованной продукции на конец года

В3=550+28198-12007=16741 тыс.руб.

Таблица 4.

	Расчет реализуемой продукции и прибыли

	№ стр.
	Показатель
	Суммы, тыс.руб.

	1
	2
	3

	1
	Фактические остатки нереализованной продукции на начало года
	-

	1.1
	а) в ценах базисного года без НДС и акцизов
	2 500

	1.2
	б) по производственной себестоимости
	1 950

	1.3
	в) прибыль
	550

	2
	Выпуск товарной продукции (выполнение работ, оказание услуг)
	-

	2.1
	а) в действующих ценах без НДС и акцизов
	85 200

	2.2
	б) по полной себестоимости
	57 002

	2.3
	в) прибыль
	28 198

	3
	Планируемые остатки нереализованной продукции на конец года
	-

	3.1
	а)в днях запаса
	7

	3.2
	б) в действующих ценах без НДС и акцизов
	1 676

	3.3
	в) по производственной себестоимости
	13 019

	3.4
	г)прибыль
	12 007

	4
	Объем продаж продукции в планируемом году
	-

	4.1
	а) в действующих ценах без НДС и акцизов
	86 024

	4.2
	б) по полной себестоимости
	57 940

	4.3
	в) прибылью продажи товарной продукции (работ, услуг)
	16 741


5. Расчет источников финансирования капитальных вложений.

1) Капитальные вложения производственного назначения:

· Вложения во внеоборотные фонды (С) – 8 100 тыс.руб.

· Амортизационные отчисления на основные производственные фонды (А)– 1 910 тыс.руб.

· Плановые накопления по смете на СМР, выполняемые хозяйственным способом (N)

N=V*[image: image21.png]H%
100%



,
где 

V – объем строительно-монтажных работ, выполняемых хозяйственным способом;

Н – норма плановых накоплений по смете на СМР, выполняемых хозяйственным способом, % 

N=
[image: image22.wmf]329
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=

 тыс.руб.

· Долгосрочный кредит банка (К) – 2 750 тыс.руб.

· Прибыль направленная на капитальные вложения (П):

П=С-(К-N+А)

П=8 100-(2 750-329+1 910)=3 769 тыс.руб.

· Проценты по кредиту к уплате – 2 750*0,18=495 тыс.руб.

2) Капитальные вложения непроизводственного назначения:

· Вложения во внеоборотные активы – 3 120 тыс.руб.

· Поступление средств на жилищное строительство  в порядке долевого строительства рассчитывается как сумма средств, поступающие в порядке долевого участия в жилищном строительстве (710 тыс.руб.) и прибыль от долевого участия в деятельности других предприятий (856 тыс.руб.) – 1 566 тыс.руб.

· Ассигнования из бюджета – 210 тыс.руб.

· Прибыль, направляемая на капитальные вложения определяется как разница между вложением во внеоборотные активы (3 120 тыс.руб.) и поступление средств на жилищное строительство  в порядке долевого строительства (1 566 тыс.руб.) – 1 554 тыс.руб.

Таблица 5.

	Расчет источников финансирования капитальных вложений

	№ стр.
	Источники
	Капитальные вложения производственного назначения
	Капитальные вложения непроизводственного назначения

	1
	2
	3
	4

	1
	Ассигнования из бюджета
	-
	210

	2
	Прибыль, направляемая на капитальные вложения
	3 769
	1554

	3
	Амортизационные отчисления на основные производственные фонды 
	1 910
	-

	4
	Плановые накопления по смете на СМР, выполняемые хозяйственным способом 
	329
	-

	5
	Поступление средств на жилищное строительство  в порядке долевого строительства 
	-
	1 566

	6
	Прочие источники
	-
	-

	7
	Долгосрочный кредит банка 
	2 750
	-

	8
	Итого вложения во внеоборотные  активы
	8 100
	3 120

	9
	Проценты по кредиту к уплате (по ставке 18% годовых)
	495
	-


6. Проект отчета о прибылях и убытках

1) Доходы и расходы по обычным видам деятельности

· Выручка от продажи продукции в планируемом году – 86 024 тыс.руб.

· Себестоимость реализуемой продукции в планируемом году – 57 940тыс.руб.

· Прибыль от продаж – 16 741 тыс.руб.

2) Прочие доходы и расходы

· Проценты к получению (доходы от ценных бумаг) – 920 тыс.руб.

· Проценты к уплате: 2750*0,18=495 тыс.руб. (2 750 тыс.руб.– кредит, полученный открытым акционерным обществом от банка;  18- процентная ставка банка)

· Доходы от участия в других организациях – 856 тыс. руб.

· Прочие доходы рассчитываются, как сумма выручки от реализуемого выбывшего имущества (8 200 тыс.руб.) и доходов от прочих операций (17 942 тыс.руб.) – 18 476 тыс.руб.

· Прочие расходы всего: 

Содержание учреждений здравоохранения – 200 тыс.руб.

Содержание детских дошкольных учреждений – 730 тыс.руб.

Содержание пансионатов – 290 тыс.руб.

Расходы на проведение НИКОР – 200 тыс.руб.

Налоги относящиеся на финансовый результат – 1 534 тыс.руб.

Прочие расходы рассчитываются как сумма расходов по прочим операциям (9 100 тыс.руб.), расходов от реализации выбывшего имущества (5 340 тыс.руб.) и расходов на оплату услуг банков (70тыс.руб.): 14 510 тыс.руб.

Всего прочие расходы составляют: 17 464 тыс.руб.

· Прибыль планируемого года рассчитывается как сумма прибыли от продаж (16 741 тыс.руб.), процента к получению (920 тыс.руб.), дохода от участия в других организациях (856 тыс.руб.) и прочие доходы (18 476 тыс.руб.) и минус процент к уплате (495 тыс.руб.) и минус прочие расходы (17 464 тыс.руб.) и равно 19 034 тыс.руб.

Таблица 6.



	Проект отчета о прибылях и убытках

	№ стр.
	Показатель
	Суммы,

тыс.руб.

	1
	2
	3

	1.Доходы и расходы по обычным видам деятельности

	1
	Выручка (нетто) от продажи продукции в планируемом году
	86 024

	2
	Себестоимость реализуемой продукции в планируемом году
	57 940

	3
	Прибыль (убыток)  от продаж 
	16 741

	2.Прочие доходы и расходы

	4
	Проценты к получению
	920

	5
	Проценты к уплате
	495

	6
	Доходы от участия в других организациях
	856

	7
	Прочие доходы
	18 476

	8
	Прочие расходы всего
	17 464

	8.1
	Содержание учреждений здравоохранения
	200

	8.2
	Содержание детских дошкольных учреждений
	730

	8.3
	Содержание пансионатов 
	290

	8.4
	Расходы на проведение НИКОР
	200

	8.5
	Налоги относящиеся на финансовый результат 
	1 534

	8.6
	Прочие расходы
	14 510

	9
	Прибыль (убыток) планируемого года
	19 034


7. Распределение прибыли планируемого года.

1) Всего прибыли – 19 034 тыс.руб.

2) Отчисление в резервный фонд – 3 000 тыс.руб.

3) Капитальные вложения производственного назначения (реконструкция цеха) – 2 750 тыс.руб.

4) Капитальные вложения непроизводственного назначения (строительство жилого дома) – 2 250 тыс.руб.

5) Погашение краткосрочных и долгосрочных кредитов. Сумма кредита – 2 750 тыс.руб., процентная ставка составляет 18% - 495тыс.руб. Итого, 2 750 – 495 = 2 255 тыс.руб.

6) Отчисления в фонд потребления:

· На выплату материальной помощи работникам предприятий–1120тыс.руб.

· Удешевление питания в столовой – 1 000 тыс.руб.

· На выплату вознаграждений по итогам года – 900 тыс.руб.

· Погашение краткосрочных и долгосрочных кредитов – 2 255 тыс.руб.

· Фонд потребления равен 1120+1000+900+2255=5275 тыс.руб.

7) Налог на прочие доходы составляет 9% от 18 476 тыс.руб. – 1 663 тыс.руб.

8) Прирост оборотных средств – 822 тыс.руб.

9) Налог выплачиваемый из прибыли – 980 тыс.руб.

10) Налог на прибыль составляет 24% от 19 034 тыс.руб. – 4 568 тыс.руб.

11) Так как акционерное общество убыточно, то остатка нераспределенной прибыли до выплаты дивидендов,  выплаты дивидендов, нераспределенная прибыль после выплаты дивидендов существовать не может.

Таблица №7

	Распределение прибыли планируемого года

	№ стр.
	Показатель
	Сумма, тыс.руб.

	1
	2
	3

	1
	Всего прибыли 
	19 034

	2
	Отчисление в резервный фонд 
	3 000

	3
	Капитальные вложения производственного назначения (реконструкция цеха)
	2 750

	4
	Капитальные вложения непроизводственного назначения (строительство жилого дома) 
	2 250

	5
	Отчисления в фонд потребления - всего, в том числе
	5 275

	5.1.
	На выплату материальной помощи работникам предприятий
	1 120

	5.2
	Удешевление питания в столовой
	1 000

	5.3
	На выплату вознаграждений по итогам года
	900

	6
	Прирост оборотных средств 
	822

	7
	Налог выплачиваемый из прибыли
	980

	8
	Налог на прибыль 24% 
	4 568

	9
	Налог на прочие доходы 9% 
	1 663

	10
	Погашение долгосрочного кредита
	2 255

	11
	Остаток нераспределенной прибыли до выплаты дивидендов
	-

	12
	Выплаты дивидендов
	-

	13
	Нераспределенная прибыль после выплаты дивидендов
	-


8. Баланс доходов и расходов:

1) Поступления (приток денежных средств)

· От текущей деятельности

Выручка от реализуемой продукции, работ, услуг (без НДС, акцизов и таможенных пошлин) – 86 024 тыс.руб.

Прочие поступления - всего, том числе

 -  средства целевого финансирования – 100 тыс.руб.

 - поступления от родителей за содержание детей в дошкольных учреждениях – 50 тыс.руб.

Итого: 150тыс.руб.

Прирост устойчивых пассивов – 230тыс.руб.

Итого по разделу – 86 404 тыс.руб.

· От инвестиционной деятельности:

Выручка от прочей реализации (без НДС) – 7 600 тыс.руб.

Доходы от прочих операций – 10 876 тыс.руб.

Накопления по строительно-монтажным работам, выполняемым хозяйственным способом – 329 тыс.руб.

Средства, поступающие от заказчиков по договорам на НИОКР – 200тыс.руб.

Средства, поступающие в порядке долевого участия в жилищном строительстве – 1 566 тыс.руб.

Высвобождение средств из оборота – 822 тыс.руб.

Итого, по разделу – 21 393 тыс.руб.

· От финансовой деятельности:

Доходы от финансовых вложений – 856 тыс.руб.

Итого по разделу – 856 тыс.руб.

ИТОГО доходов – 108 653 тыс.руб.

2) Расходы (остаток денежных средств)

· По текущей деятельности

Затраты на производство реализованной продукции (без амортизационных отчислений и налогов, относимых на себестоимость) – 49 799 тыс.руб.

Налоги, включаемые в себестоимость продукции – 1 663 тыс.руб.

Налог на прибыль, всего – 4 568 тыс.руб.

Выплаты из фонда потребления (материальная помощь и др.) – 3 020 тыс.руб.

Итого по разделу – 59 050 тыс.руб.

· По инвестиционной деятельности:

Капитальные вложения производственного назначения – 8 100 тыс.руб.

Капитальные вложения непроизводственного назначения – 3 120 тыс.руб.

Затраты на проведение НИОКР – 200 тыс.руб.

Долгосрочные финансовые вложения – 2 750 тыс.руб.

Расходы по прочей реализации – 5 340 тыс.руб.

Расходы по прочим операциям – 9 100 тыс.руб.

Содержание объектов социальной сферы – 1 220 тыс.руб.

Итого по разделу – 29 830 тыс.руб.

· От финансовой деятельности: 

Погашение долгосрочных кредитов – 2 255 тыс.руб.

Уплата процентов по долгосрочным кредитам – 495 тыс.руб.

Отчисления в резервный фонд -  3000 тыс.руб.

Итого по разделу – 5 750  тыс.руб.

ИТОГО расходов 94 630 тыс.руб.

3) Для акционерного общества характерно превышение расходов над доходами: 108 653 – 94 630=14 023 тыс.руб. 

4) Сальдо по текущей деятельности (разность поступлений от текущей деятельности и расходов по текущей деятельности): 

86 404 – 59 050=27 354 тыс.руб.

5) Сальдо по инвестиционной деятельности (разность доходов от инвестиционной деятельности и расходов по инвестиционной деятельности): 21 393 – 29 830=-8437 тыс.руб.

6) Сальдо по финансовой деятельности (находится аналогично): 

856 – 5 750=-4 894 тыс.руб.

Таблица №8

	Баланс доходов и расходов (финансовый план)

	Шифр стр.
	Разделы и статьи баланса
	Сумма, тыс.руб.

	1
	2
	3

	001
	1. Поступления (приток денежных средств)
	 

	002
	А. От текущей деятельности
	 

	003
	Выручка от реализуемой продукции, работ, услуг (без НДС, акцизов и таможенных пошлин)
	86 024

	004
	Прочие поступления-всего, том числе
	150

	005
	средства целевого финансирования 
	100

	006
	поступления от родителей за содержание детей в дошкольных учреждениях 
	50

	007
	Прирост устойчивых пассивов
	230

	008
	Итого по разделу А
	86 404

	009
	Б. От инвестиционной деятельности
	 

	010
	Выручка от прочей реализации (без НДС) 
	7 600

	011
	Доходы от прочих операций 
	10 876

	012
	Накопления по строительно-монтажным работам, выполняемым хозяйственным способом 
	329

	013
	Средства, поступающие от заказчиков по договорам на НИОКР
	200

	014
	Средства, поступающие в порядке долевого участия в жилищном строительстве 
	1 566

	015
	Высвобождение средств из оборота 
	822

	016
	Итого по разделу Б
	21 393

	017
	В. От финансовой деятельности
	856

	018
	Увеличение уставного капитала
	 

	019
	Доходы от финансовых вложений
	 

	020
	Увеличение задолженности - всего, в том числе
	 

	021
	Поступление новых займов, кредитов
	 

	022
	Выпуск облигаций
	 

	023
	Итого по разделу В
	856

	024
	Итого доходов
	108 653

	025
	2. Расходы (отток денежных средств)
	 

	026
	А. По текущей деятельности
	 

	027
	Затраты на производство реализованной продукции (без амортизационных отчислений и налогов, относимых на себестоимость) 
	49 799

	028
	Платежи в бюджет - всего, в том числе
	 

	029
	Налоги, включаемые в себестоимость продукции
	1 663

	030
	Налог на прибыль, всего 
	4 568

	031
	Налоги, уплачиваемые за счет прибыли, остающиеся в распоряжении предприятия
	 

	032
	Налоги, относимые на финансовый результат
	 

	033
	Выплаты из фонда потребления (материальная помощь и др.) 
	3 020

	034
	Прирост собственных оборотных средств
	

	035
	Итого по разделу А
	59 050

	036
	Б. По инвестиционной деятельности
	 

	037
	Инвестиции в основные фонды и нематериальные активы - всего из них:
	 

	038
	Капитальные вложения производственного назначения 
	8 100

	039
	Капитальные вложения непроизводственного назначения 
	3 120

	040
	Затраты на проведение НИОКР 
	200

	041
	Платежи по лизинговым операциям
	 

	042
	Долгосрочные финансовые вложения 
	2 750

	043
	Расходы по прочей реализации 
	5 340

	044
	Расходы по прочим операциям 
	9 100

	045
	Содержание объектов социальной сферы 
	1 220

	046
	 
	 

	047
	Итого по разделу Б
	29 830

	048
	В. От финансовой деятельности
	 

	049
	Погашение долгосрочных кредитов
	2255

	050
	Уплата процентов по долгосрочным кредитам 
	495

	051
	Краткосрочные финансовые вложения
	 

	052
	Выплата дивидендов
	 

	053
	Отчисления в резервный фонд 
	3 000

	054
	 
	 

	055
	Итого по разделу В
	5 750

	056
	Итого расходов
	94 630

	057
	Превышение доходов над расходами (+) 
	 

	058
	превышение расходов над доходами (-)
	14 023

	059
	Сальдо по текущей деятельности
	27 354

	060
	Сальдо по инвестиционной деятельности 
	8 437

	061
	Сальдо по финансовой деятельности 
	4 894


9. Составление нового баланса.

При составлении нового баланса необходимо учесть тот факт, что в открытом акционерном обществе расходы превышают доходы в сумме 14 023 тыс.руб. Поэтому, необходимо уровнять доходы и расходы, для этого в разделе «поступления от финансовой деятельности» в графы «получение новых займов и кредитов» и «выпуск облигаций» внести сумму в размере 14 023 тыс.руб., тогда итого по разделу «В»: 14 879 тыс.руб., а доходы составит 122 676 тыс.руб. и сальдо по финансовой деятельности: 9 129 тыс.руб.

Таблица №9

	Баланс доходов и расходов (финансовый план)

	Шифр стр.
	Разделы и статьи баланса
	Сумма, тыс.руб.

	1
	2
	3

	001
	1. Поступления (приток денежных средств)
	 

	002
	А. От текущей деятельности
	 

	003
	Выручка от реализуемой продукции, работ, услуг (без НДС, акцизов и таможенных пошлин)
	86 024

	004
	Прочие поступления-всего, том числе
	150

	005
	средства целевого финансирования 
	100

	006
	поступления от родителей за содержание детей в дошкольных учреждениях 
	50

	007
	Прирост устойчивых пассивов
	230

	008
	Итого по разделу А
	86 404

	009
	Б. От инвестиционной деятельности
	 

	010
	Выручка от прочей реализации (без НДС) 
	7 600

	011
	Доходы от прочих операций 
	10 876

	012
	Накопления по строительно-монтажным работам, выполняемым хозяйственным способом 
	329

	013
	Средства, поступающие от заказчиков по договорам на НИОКР
	200

	014
	Средства, поступающие в порядке долевого участия в жилищном строительстве 
	1 566

	015
	Высвобождение средств из оборота 
	822

	016
	Итого по разделу Б
	21 393

	017
	В. От финансовой деятельности
	856

	018
	Увеличение уставного капитала
	 

	019
	Доходы от финансовых вложений
	 

	020
	Увеличение задолженности - всего, в том числе
	 

	021
	Поступление новых займов, кредитов
	10 000

	022
	Выпуск облигаций
	4 023

	023
	Итого по разделу В
	14 879

	024
	Итого доходов
	122 676

	025
	2. Расходы (отток денежных средств)
	 

	026
	А. По текущей деятельности
	 

	027
	Затраты на производство реализованной продукции (без амортизационных отчислений и налогов, относимых на себестоимость) 
	49 799

	028
	Платежи в бюджет - всего, в том числе
	 

	029
	Налоги, включаемые в себестоимость продукции
	1 663

	030
	Налог на прибыль, всего 
	4 568

	031
	Налоги, уплачиваемые за счет прибыли, остающиеся в распоряжении предприятия
	 

	032
	Налоги, относимые на финансовый результат
	 

	033
	Выплаты из фонда потребления (материальная помощь и др.) 
	3 020

	034
	Прирост собственных оборотных средств
	59 050

	035
	Итого по разделу А
	 

	036
	Б. По инвестиционной деятельности
	 

	037
	Инвестиции в основные фонды и нематериальные активы - всего из них:
	 

	038
	Капитальные вложения производственного назначения 
	8 100

	039
	Капитальные вложения непроизводственного назначения 
	3 120

	040
	Затраты на проведение НИОКР 
	200

	041
	Платежи по лизинговым операциям
	 

	042
	Долгосрочные финансовые вложения 
	2 750

	043
	Расходы по прочей реализации 
	5 340

	044
	Расходы по прочим операциям 
	9 100

	045
	Содержание объектов социальной сферы 
	1 220

	046
	 
	 

	047
	Итого по разделу Б
	29 830

	048
	В. От финансовой деятельности
	 

	049
	Погашение долгосрочных кредитов
	2 255

	050
	Уплата процентов по долгосрочным кредитам 
	495

	051
	Краткосрочные финансовые вложения
	 

	052
	Выплата дивидендов
	 

	053
	Отчисления в резервный фонд 
	3000

	054
	 
	 

	055
	Итого по разделу В
	5 750

	056
	Итого расходов
	94 630

	057
	Превышение доходов над расходами (+) 
	 

	058
	превышение расходов над доходами (-)
	 

	059
	Сальдо по текущей деятельности
	27 354

	060
	Сальдо по инвестиционной деятельности 
	8 437

	061
	Сальдо по финансовой деятельности 
	9 129


Таблица №10

	Матрица проверки соответствия доходов и расходов

	№ стр
	
	Выручка от продаж
	Средства целевого финанси-рования
	Поступления от родителей за содержание детей в дошкольных учреждениях
	Прирост устойчивых пассивов
	Прочие доходы
	Накопления по СМР, выполняяемые хозяйственным способом
	Средства, поступающие от за-казчиков по договорам НИОКР
	Средства, поступающие в порядке долевого участия в жилищном строительстве
	Высвобождение средств из оборота (мобилизация)
	Получение новых займов и кредитов
	Прибыль
	Итого расходов

	1
	Затраты
	Х
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	2
	Платежи в бюджет - всего, в том числе:
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	2.1
	налоги, включаемые в себестоимость продукции
	Х
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	2.2
	налог на прибыль 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	Х
	 

	2.3
	налог, уплачиваемый за счет прибыли, остающейся в распоряжении предприятия
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	Х
	 

	2.4
	налоги, относимые на финансовый результат
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	Х
	 

	3
	Выплаты из фондов потребления (материальная помощь и т.д.)
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	Х
	 

	4
	Прирост собственных оборотных средств
	 
	 
	 
	Х
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	Х
	 

	5
	Капитальные вложения про- изводственного назначения
	 
	Х
	 
	 
	 
	Х
	Х
	 
	 
	 
	Х
	 

	6
	Капитальные вложения непроизводственного назначения
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	Х
	
	 
	Х
	 

	7
	Затраты на проведение НИОКР
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	Х
	 
	 
	 
	 
	 

	8
	Прочие расходы
	 
	 
	 
	 
	Х
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	9
	Содержание объектов социальной сферы
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	Х
	 

	10
	Погашение долгосрочных кредитов
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	Х
	Х
	 

	11
	Уплата процентов по долгосрочным кредитам
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	Х
	 

	12
	Выплата дивидендов
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	Х
	 

	13
	Отчисления в резервный фонд
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	Х
	 

	14
	Прибыль
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	Х
	 

	15
	Итого доходов
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 


ЗАКЛЮЧЕНИЕ

МАЛОЕ ПРЕДПРИЯТИЕ, фирма — небольшое предприятие любой формы собственности, характеризуемое прежде всего ограниченным числом работников (от 15 человек в торговле до 100 — 200 — в промышленности) и занимающее крайне небольшую долю в общем по стране, региону объеме деятельности, являющейся профильной для предприятия. Об этой доле судят по стоимости создаваемой и реализуемой продукции. Так как число малых предприятий единого профиля в крупной стране исчисляется десятками и сотнями тысяч, то на одно такое предприятие приходится незначительная доля процента общего объема производства, хотя все вместе они способны производить до половины всей продукции страны. К малым предприятиям относят кроме производственных коммерческие, консалтинговые фирмы, многие предприятия розничной торговли, сферы услуг.

На данном этапе развития малого бизнеса в качестве основных проблем выступают: бюрократизм, развитие среди субъектов малого бизнеса в основном торгово-посреднических фирм, но, наверно, самой большой проблемой остаётся тот факт, что государство сравнительно недавно осознало важность малого бизнеса для национальной экономики и стало уделять внимание его становлению. Поэтому малый бизнес в нашей стране находится на начальной стадии своего развития, чем мы очень отстаём от ведущих европейских стран. Так малый бизнес в России дает примерно 12% ВВП, тогда как в США — 70%, в Японии— 78%. В России в 2005 г. было примерно 3 млн. малых предприятий и индивидуальных предпринимателей, в США — около 23 млн.

Но всё же в РФ созданы достойные условия для дальнейшего развития малого предпринимательства. Федеральная программа государственной поддержки малого предпринимательства предусматривает следующие меры для поддержки малого предпринимательства:

· Упрощённые процедуры и формы отчётности,

· Создание льготных условий использования государственных финансовых, материальных и информационных ресурсов,

· Упрощённый порядок их регистрации и лицензирования,

· Поддержка внешнеэкономической деятельности субъектов малого предпринимательства,

· Организация подготовки, переподготовки и повышения квалификации кадров для малых предприятий,

· Налоговые льготы,

· Льготное страхование.

Малый бизнес в России уже имеет довольно широкую правовую основу. Он имеет свою нишу в экономике, которая обеспечивает наиболее эффективную отдачу от работы, как с целыми предприятиями-гигантами, так и с отдельным человеком.
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Статья 3. Субъекты малого предпринимательства

1. Под субъектами малого предпринимательства понимаются коммерческие организации, в уставном капитале которых доля участия Российской Федерации, субъектов Российской Федерации, общественных и религиозных организаций (объединений), благотворительных и иных фондов не превышает 25 процентов, доля, принадлежащая одному или нескольким юридическим лицам, не являющимся субъектами малого предпринимательства, не превышает 25 процентов и в которых средняя численность работников за отчетный период не превышает следующих предельных уровней (малые предприятия):

в промышленности - 100 человек;

в строительстве - 100 человек;

на транспорте - 100 человек;

в сельском хозяйстве - 60 человек;

в научно-технической сфере - 60 человек;

в оптовой торговле - 50 человек;

в розничной торговле и бытовом обслуживании населения - 30 человек;

в остальных отраслях и при осуществлении других видов деятельности - 50 человек.

Под субъектами малого предпринимательства понимаются также физические лица, занимающиеся предпринимательской деятельностью без образования юридического лица.

Малые предприятия, осуществляющие несколько видов деятельности (многопрофильные), относятся к таковым по критериям того вида деятельности, доля которого является наибольшей в годовом объеме оборота или годовом объеме прибыли.

Статья 5. Порядок представления отчетности малыми предприятиями

Государственная статистическая и бухгалтерская отчетность малых предприятий представляется в утверждаемом Правительством Российской Федерации порядке, предусматривающем упрощенные процедуры и формы отчетности, содержащие в основном информацию, необходимую для решения вопросов налогообложения.

Статья 6. Государственная поддержка малого предпринимательства

1. Государственная поддержка малого предпринимательства осуществляется по следующим направлениям:

формирование инфраструктуры поддержки и развития малого предпринимательства;

создание льготных условий использования субъектами малого предпринимательства государственных финансовых, материально-технических и информационных ресурсов, а также научно-технических разработок и технологий;

установление упрощенного порядка регистрации субъектов малого предпринимательства, лицензирования их деятельности, сертификации их продукции, представления государственной статистической и бухгалтерской отчетности;

поддержка внешнеэкономической деятельности субъектов малого предпринимательства, включая содействие развитию их торговых, научно-технических, производственных, информационных связей с зарубежными государствами;

организация подготовки, переподготовки и повышения квалификации кадров для малых предприятий.

Статья 7. Государственные программы поддержки малого предпринимательства

2. Государственные и муниципальные программы поддержки малого предпринимательства включают в себя следующие основные положения:

меры по формированию инфраструктуры развития и поддержки малого предпринимательства на федеральном, региональном и местном уровнях;

перспективные направления развития малого предпринимательства и приоритетные виды деятельности субъектов малого предпринимательства;

меры, принимаемые для реализации основных направлений и развития форм поддержки малого предпринимательства;

меры по вовлечению в предпринимательскую деятельность социально не защищенных слоев населения, в том числе инвалидов, женщин, молодежи, уволенных в запас (отставку) военнослужащих, безработных, беженцев и вынужденных переселенцев, лиц, вернувшихся из мест заключения;

предложения по установлению налоговых льгот и ежегодному выделению средств из соответствующих бюджетов на поддержку малого предпринимательства;

меры по обеспечению передачи субъектам малого предпринимательства результатов научно-исследовательских, опытно-конструкторских и технологических работ, а также инновационных программ;

меры по обеспечению передачи субъектам малого предпринимательства не завершенных строительством и пустующих объектов, а равно нерентабельных и убыточных предприятий на льготных условиях;

меры по обеспечению субъектам малого предпринимательства возможности для первоочередного выкупа арендуемых ими объектов недвижимости с учетом вложенных в указанные объекты средств.

Государственные программы поддержки малого предпринимательства разрабатываются в порядке, установленном действующим законодательством, и должны быть соотнесены с государственными программами содействия занятости населения, реализации миграционной политики, решения экологических проблем и ликвидации последствий чрезвычайных ситуаций.

3. Финансовое обеспечение государственных и муниципальных программ поддержки малого предпринимательства осуществляется ежегодно за счет средств федерального бюджета, средств бюджетов субъектов Российской Федерации и средств местных бюджетов, а также за счет других источников, предусмотренных частью первой статьи 8 настоящего Федерального закона.

Статья 11. Льготное кредитование субъектов малого предпринимательства

1. Кредитование субъектов малого предпринимательства осуществляется на льготных условиях с компенсацией соответствующей разницы кредитным организациям за счет средств фондов поддержки малого предпринимательства. При этом кредитные организации, осуществляющие кредитование субъектов малого предпринимательства на льготных условиях, пользуются льготами в порядке, установленном законодательством Российской Федерации и законодательством субъектов Российской Федерации.

2. Фонды поддержки малого предпринимательства вправе компенсировать кредитным организациям полностью или частично недополученные ими доходы при кредитовании субъектов малого предпринимательства на льготных условиях.

Размер, порядок и условия компенсации устанавливаются договором между кредитной организацией и соответствующим фондом поддержки малого предпринимательства.

Статья 12. Общества взаимного кредитования субъектов малого предпринимательства

1. Общества взаимного кредитования субъектов малого предпринимательства создаются для аккумулирования временно свободных денежных средств участников указанных обществ в целях оказания им финансовой помощи.

Статья 13. Страхование субъектов малого предпринимательства

Страхование субъектов малого предпринимательства осуществляется на льготных условиях. При этом страховые организации, осуществляющие страхование субъектов малого предпринимательства, пользуются льготами в порядке, установленном действующим законодательством.

Фонды поддержки малого предпринимательства вправе компенсировать страховым организациям полностью или частично недополученные ими доходы при страховании на льготных условиях субъектов малого предпринимательства.

Размер, порядок и условия компенсации устанавливаются договором между страховой организацией и соответствующим фондом поддержки малого предпринимательства.

Статья 16. Поддержка субъектов малого предпринимательства в информационной сфере

1. Федеральные органы исполнительной власти, органы исполнительной власти субъектов Российской Федерации и органы местного самоуправления разрабатывают и осуществляют меры по созданию соответствующей информационной инфраструктуры в целях получения субъектами малого предпринимательства экономической, правовой, статистической, производственно-технологической и иной информации, необходимой для их эффективного развития, и в целях обмена между ними указанной информацией.

2. Информационное обслуживание субъектов малого предпринимательства осуществляется на льготных условиях, предусмотренных действующим законодательством. При этом предприятия, учреждения и организации, предоставляющие информационные услуги субъектам малого предпринимательства, пользуются льготами в порядке, установленном действующим законодательством.

3. Фонды поддержки малого предпринимательства вправе компенсировать субъектам малого предпринимательства полностью или частично расходы, связанные с информационным обслуживанием их деятельности.

4. Размер, порядок и условия компенсации устанавливаются договором между субъектом малого предпринимательства и соответствующим фондом поддержки малого предпринимательства.

Статья 17. Производственно-технологическая поддержка субъектов малого предпринимательства

1. Федеральные органы исполнительной власти, органы исполнительной власти субъектов Российской Федерации и органы местного самоуправления разрабатывают и осуществляют комплекс мероприятий по содействию в обеспечении субъектов малого предпринимательства современным оборудованием и технологиями, в создании сети технопарков, лизинговых фирм, бизнес-инкубаторов, производственно-технологических центров и других объектов инфраструктуры, создаваемых в целях поддержки субъектов малого предпринимательства.

2. Федеральные органы исполнительной власти, органы исполнительной власти субъектов Российской Федерации и органы местного самоуправления осуществляют меры по размещению заказов на производство и поставки специализированного оборудования и иных видов продукции для субъектов малого предпринимательства, содействуют в создании и организации деятельности субъектов малого предпринимательства, специализированных оптовых рынков, ярмарок продукции субъектов малого предпринимательства, в том числе путем предоставления зданий, сооружений, оборудования, производственных и служебных помещений, иного имущества, находящихся в государственной или муниципальной собственности.

3. Производственно-технологическая поддержка субъектов малого предпринимательства может осуществляться на льготных условиях. При этом предприятия, учреждения и организации, осуществляющие производственно-технологическую поддержку субъектов малого предпринимательства, пользуются льготами в порядке, установленном действующим законодательством.

Статья 18. Поддержка субъектов малого предпринимательства в области подготовки, переподготовки и повышения квалификации кадров

Федеральные органы исполнительной власти, органы исполнительной власти субъектов Российской Федерации и органы местного самоуправления обеспечивают развитие системы подготовки, переподготовки и повышения квалификации кадров для малого предпринимательства. Учреждения и организации, осуществляющие подготовку, переподготовку и повышение квалификации кадров для малого предпринимательства, пользуются льготами в порядке, установленном действующим законодательством.
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