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Введение

Под влиянием усиливающейся межбанковской конкуренции проявляется тенденция к расширению финансовых услуг коммерческих банков. 
В первом вопросе выбранной темы раскрываются понятия лизинга, его экономическое значение, преимущества перед кредитом. Дается характеристика участников и механизм совершения лизинговой сделки. Также рассматриваются виды лизинга.
Во втором вопросе раскрывается факторинг. Его участники, организация факторинговых операций и виды.
В третьем вопросе дается определение трастовых операций, виды трастовых операций, оказываемых физическим и юридическим лицам.

1. Лизинг; понятие, механизм, разновидности

В широком смысле слова лизинг (от англ. to lease – арендовать, брать в аренду) – это аренда оборудования, которая в зависимости от срока аренды делится на три вида: краткосрочная аренда от 1 дня до 1 года – рейтинг; среднесрочная аренда от 1 года до 3 лет – хайринг и долгосрочная аренда от 3 до 20 лет – собственно лизинг.
Лизинг в узком смысле слова – это долгосрочная аренда машин и оборудования, купленных арендодателем для арендатора с целью их производственного использования при сохранении права собственности на них за арендодателем на весь срок договора. При этом арендодатель получает арендную плату, арендатор оборудование.
В лизинговой сделке обычно участвуют три стороны. В качестве собственника имущества — лизингодателя, предоставляющего имущество в пользование на условиях лизингового соглашения, чаще всего выступают лизинговые компании или коммерческие банки. Пользователем имущества — лизингополучателем является юридическое лицо (предприятие любой формы собственности). Кроме того, в лизинге участвует продавец имущества — поставщик, которым может быть производитель или торговое предприятие.

Механизм лизинговой сделки достаточно прост. Обычно потенциальный лизингополучатель сам подбирает поставщика, имеющего для него нужное имущество. Не имея возможности приобретения имущества в собственность, он обращается к лизингодателю, например к банку, с просьбой об участии в сделке. Банк покупает имущество у поставщика за счет своих средств и сдает его лизингополучателю на условиях, оговоренных в соглашении. Таким образом, банк оказывает пользователю финансовую услугу, сходную с кредитной операцией. Банк приобретает имущество в собственность за полную стоимость, которая возмещается путем периодических взносов клиента.
[image: image1.jpg]TIponaselt 0GOPYIOBaHMs

Jluzunrononyyareis





Схема 1. Механизм лизинговой сделки
Лизинговые операции делятся на два вида: оперативный лизинг (лизинг с неполной окупаемостью) и финансовый лизинг (лизинг с полной окупаемостью).
К оперативному лизингу относятся сделки, по которым срок аренды меньше срока службы имущества. При этом лизингодатель сдает имущество во временное пользование несколько раз, так как за время действия одного договора возмещается лишь часть стоимости имущества. В этих условиях он вынужден из-за риска утраты страховать имущество.
      Важнейшая   отличительная   черта   оперативного   лизинга   –   право лизингополучателя (арендатора) на досрочное прекращение контракта.  Подобные соглашения  также  могут  предусматривать  указание   различных   услуг   по установке  и  текущему  техническому  обслуживанию   сдаваемого   в   аренду оборудования. При  этом  стоимость  оказываемых  услуг  включается  в арендную плату либо оплачивается отдельно.
 К основным объектам оперативного лизинга относятся быстро устаревающие виды  оборудования  (компьютеры,  копировальная  и   множительная   техника, различные  виды  оргтехники  и  т.д.)  и   технически   сложные,   требующие постоянного  сервисного  обслуживания  (грузовые  и   легковые   автомобили, воздушные авиалайнеры, железнодорожный и морской транспорт).
Нетрудно заметить, что в  целом  условия  оперативного  лизинга  более выгодны для арендатора.  В  частности,  возможность  досрочного  прекращения аренды   позволяет   своевременно   избавится   от   морально    устаревшего оборудования и заменить  более  высокотехнологичным  и  конкурентоспособным. Кроме того, при возникновении неблагоприятных обстоятельств арендатор  может быстро   прекратить   данный   вид    деятельности,    досрочно    возвратив соответствующее оборудование владельцу,  и  существенно  сократить  затраты, связанные с ликвидацией или реорганизацией производства.

 В случае реализации разовых проектов или  заказов  оперативный  лизинг освобождает  от  необходимости  приобретения   и   последующего   содержания оборудования, которое в дальнейшем не понадобится.

 Использование различных сервисных  услуг,  оказываемых  лизингодателем либо производителем  оборудования,  часто  позволяет  сократить  расходы  на текущее техническое обслуживание и содержание соответствующего персонала.

 Недостатки оперативного лизинга: более высокая, чем при других  формах лизинга, арендная плата; требования о внесении авансов и предоплат;  наличие в контрактах пунктов о выплате  неустоек  в  случае  досрочного  прекращения аренды; прочие условия, призванные снизить и  частично  компенсировать  риск владельцев имущества.
Основным видом лизинговых операций, которые осуществляют коммерческие банки, является финансовый лизинг, т.е. лизинг с полной окупаемостью. Финансовый лизинг предусматривает выплату в течение срока аренды твердо установленной платы, достаточной для полной амортизации оборудования арендодателя и способной дать ему фиксированную прибыль. При этой форме лизинга  все  расходы  по  установке  и  текущему обслуживанию  имущества  возлагается,  как  правило,  на  арендатора.  Часто подобные соглашения предусматривают право арендатора на выкуп  имущества  по истечении срока  контракта  по  льготной  или  остаточной  стоимости. При финансовом лизинге права банка-арендодателя фиксируются в договоре лизинга, заключенном между ним и арендатором. По договору за банком закрепляется право осуществлять проверку целевого использования арендатором предмета лизинга и при установлении фактов использования имущества не по назначению, неудовлетворительного состояния или утраты его банк вправе расторгнуть договор лизинга.
В отличие от оперативного финансовый лизинг существенно  снижает  риск владельца имущества. По сути, его условия  во  многом  идентичны  договорам, заключаемым  при  получении  долгосрочных  банковских  кредитов,   так   как предусматривают полное погашение стоимости  оборудования  (займа);  внесение периодической платы, включающей стоимость  оборудования  и  доход  владельца (выплата по займу – основная и процентная части); право объявить  арендатора банкротом в случае его неспособности выполнить соглашение и т.д.

К объектам финансового лизинга относятся недвижимость (земля, здания и сооружения), а также долгосрочные средства производства.
Лизинговые операции, по сути, приравниваются к кредитным операциям, так как схожи с коммерческим кредитом и носят название кредит-аренда. Однако лизинг имеет ряд преимуществ перед кредитом: лизинг предполагает 100%-ное кредитование, в то время как получить кредит можно только на определенную сумму  оборудования (в пределах 75%). Мелким и средним компаниям проще получить лизинг, нежели кредит из-за необходимости дополнительной гарантии по кредиту. Лизинговое соглашение более гибко, чем кредит, поскольку представляет возможность выбрать удобную для покупателей схему финансирования (согласовать сроки оплаты арендной платы, суммы платежей, предусмотреть снижение налогооблагаемой прибыли у арендатора). В тоже время риск устаревания оборудования, прежде всего морального, целиком ложится на арендодателя. Однако нельзя считать, что у лизинга нет недостатков: арендатор не выигрывает на повышении остаточной стоимости оборудования, лизинг дороже кредита, при финансовом лизинге даже за устаревшее оборудование приходится платить до окончания срока договора.
2. Факторинг, характеристика его видов
Факторинг (от англ. factor – маклер, посредник) представляет собой выкуп платежных требований у поставщика товаров, иначе говоря, переуступку банку неоплаченных долговых требований, возникающих между контрагентами в процессе реализации продукции, выполнения работ, оказания услуг.
В факторинговых операциях участвуют три стороны:
- факторинговая компания или факторинговый отдел коммерческого банка (фактор) – специализированное учреждение, покупающее счета-фактуры у своих клиентов;
- клиент (поставщик товара, кредитор) – промышленная или торговая фирма, заключившая соглашение с факторинговой компанией;

- предприятие (заёмщик) – фирма – покупатель товара.

Клиентами факторинговых компаний выступают преимущественно:

· небольшие и средние фирмы, которые расширяют объемы продажи или которые выходят на новые рынки;

· новые компании, которые имеют недостаточно денежного капитала в связи с несвоевременным поступлением платежей от дебиторов, существованием значительных запасов, трудностей в организации производственного процесса.

· фирмы, которые имеют неблагоприятную структуру баланса, в связи с чем их кредитный статус не дает возможность получить банковский кредит.
Сущность факторинговой операции заключается в том, что факторинговые компании скупают счета у экспортеров со скидкой. Экспортеры получают от факторинговой компании от 70 до 90 % номинальной стоимости счетов денежной наличностью в зависимости от кредитоспособности клиента. Сдача суммы (10-30 % после вычитания комиссии за кредит) платится тогда, когда импортер пересчитает средства за товар. Выгода экспортера - возможность предотвратить кредитный и валютный риски и возможность ускорения кругооборота средств. Выгода для импортера - возможность не иметь дела с переводным векселем и аккредитивом.

При купле требований факторинговая компания применяет обычно открытую цесию, т.е. сообщает покупателя о переотступление требований экспортеров, иногда скрытую цесию, когда покупателю не сообщается о ней. Процент за факторинговый кредит, как правило, на 2-4 % превышает официальную учетную ставку и обеспечивает высокие прибыли факторинговым компаниям. Срок кредита - до 120 дней.

Фирма-экспортер передает все обязательства относительно реализации товаров факторинговой компании, которая купила дебиторскую задолженность клиентов этой фирмы, ведет бухгалтерские счета должников и кредиторов. Благодаря факторинговому обслуживанию фирма имеет дело не с отдельными покупателями, а с факторинговой компанией, которая регулярно направляет своему клиенту выписку по счетам и получает вознаграждение за услуги. Компания получает заведомо согласованную комиссию 0,5-2 % к сумме обращения клиента в зависимости от надежности покупателя, вида услуг, качества долговых требований, а также проценты по займам под эти требования.

Факторинговые компании проверяют требования клиентов с точки зрения платежеспособности покупателя с помощью своих справочных отделов и банков. Кроме кредитных и учетно-контрольных операций, факторинговые компании осуществляют юридические, складские, информационные, консультативные услуги. Они имеют значительную информацию о мировых рынках. Этому оказывают содействие тесные деловые связи с банками, которые преимущественно выступают инициаторами создания факторинговых компаний и оказывают им финансовую поддержку.
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Схема 2. Механизм совершения факторинговой операции
По составу оказываемых услуг факторинг может быть конвенционным или конфиденциальным. 
Первый представляет собой систему финансового обслуживания клиентов, включающую бухгалтерский учет, расчеты с поставщиками и покупателями, страхование, кредитование, представи-тельство и т.д. За клиентом сохраняется только производственная функция. Предприятия при этой форме факторинга могут отказаться от сохранения собственного штата служащих, выполняющих функции, которые принимает на себя банк - организатор факторинга. Это способствует сокращению издержек по производству и реализации продукции при сохранении полной коммерческой самостоятельности.

Факторинговое обслуживание подобного рода сочетается с «дисконтированием фактур». Дисконтирование заключается в том, что банк как факторинг покупает у своего клиента право на получение денег от покупателей, при этом немедленно зачисляет ему на счет около 80 % стоимости отгрузки, а остальную сумму - в обусловленный срок, независимо от поступления денег от дебитора. Это является, по существу, кредитом под товары отгруженные, за который клиент платит обусловленный процент.

Конфиденциальный факторинг предусматривает ограниченный перечень услуг, в состав которых входят:

• приобретение у предприятий-поставщиков права на получение платежа по товарным операциям от определенного покупателя или группы покупателей;

• покупка у поставщиков дебиторской задолженности по товарам отгруженным и услугам оказанным, но не оплаченным в срок (просроченная дебиторская задолженность);

• приобретение векселей у своих клиентов.

Таким образом, суть конфиденциальных факторинговых операций заключается в том, что банк (отдел факторинга) за счет своих средств гарантирует поставщику оплату выставляемых им на определенных плательщиков платежных требований-поручений немедленно вдень предъявления их на инкассо. В свою очередь, поставщик передает факторинговому отделу банка право последующего получения причитающихся ему платежей от этих покупателей. Досрочная (до получения платежа, непосредственно от покупателя) оплата платежных требований-поручений поставщика фактически означает предоставление ему факторинговым отделом банка кредита, который ликвидирует риск несвоевременного поступления поставщику платежа и исключает зависимость его финансового положения от платежеспособности покупателя. В результате, получив незамедлительно денежные средства на свой счет, клиент факторинга имеет возможность, в свою очередь, без задержки рассчитываться со своими поставщиками, что способствует ускорению расчетов и сокращению неплатежей.
По географии деятельности:
Факторинг внутренний (domestic factoring) и факторинг внешний (international factoring)

Факторинг называется внутренним, если стороны по договору купли-продажи, а также факторинговая компания находятся в одной и той же стране.

Факторинг называется внешним (чаще используется название международный), если поставщик и его клиент являются резидентами разных государств. При обслуживании таких поставок в большинстве случаев используется схема косвенного факторинга, при котором происходит распределение обязанностей между двумя факторинговыми компаниями.

По особенности принятия риска:
Факторинг с регрессом (recourse factoring) и без регресса (non recourse factoring)

 В случае факторинга с регрессом факторинговая компания, не получив денег с покупателей, имеет право через определенный срок потребовать их с поставщика. В этом случае факторинговая компания берет на себя ликвидный риск (риск неуплаты в срок), но кредитный риск остается на поставщике. Денежные требования в случае факторинга с регрессом выступают, по сути, обеспечением краткосрочного финансирования. В случае безрегрессного факторинга риск неуплаты со стороны дебиторов полностью переходит к факторинговой компании.

По особенности уведомления:
Факторинг открытый (disclosed factoring) и закрытый (undisclosed factoring)

 При открытом факторинге покупатель уведомлен о том, что в сделке участвует фактор и осуществляет платежи на его счет, выполняя тем самым свои обязательства по договору поставки. В случае же закрытого факторинга покупателя не ставят в известность о наличии договора факторингового обслуживания, и он продолжает осуществлять платежи поставщику, который, в свою очередь, направляет их в пользу фактора.

В мировой практике факторинг без регресса обычно бывает открытым, факторинг с регрессом как открытым, так и закрытым.
3. Трастовые услуги, виды траста
Трастовые услуги физическим лицам.

Одной из функций банка в области трастовых операций является управление персональными трастами, т.е. предоставление трастовых услуг физическим лицам. Такие операции возникают как соглашение между доверителем и доверенным лицом и связаны в основном с передачей имущества доверенному лицу, которое в дальнейшем владеет имуществом в интересах доверителя. 

К числу трастовых услуг, оказываемых банками отдельным лицам, относятся: 

· Распоряжение наследством.
По закону раздел имущества по смерти завещателя, если только речь не идет о незначительных денежных и имущественных активах, должен осуществляться специально на то уполномоченным исполнителем. В некоторых случаях исполнитель определен в завещании (иногда им назван траст-отдел соответствующего банка). Если же исполнитель в завещании не указан, то исполнителя назначает суд, а назначенный судом исполнитель часто предпочитает обратиться к услугам банка. 

Основные обязанности исполнителя завещания (траст- отдела банка) заключаются в следующем: 

- он обязан получить решение суда, если таковое необходимо; 

- собрать и обезопасить активы наследства; 

- уплатить административные расходы и рассчитаться по долгам; 

- разделить оставшееся имущество в соответствии с законом и волей завещателя между наследниками и оказывать им другие услуги. 
· Управление персональными трастами 

Одной из наиболее важных функций, выполняемых траст- отделами коммерческих банков, является управление персональными трастами. Здесь банк выступает в качестве доверенного лица, которое распоряжается и владеет имуществом в интересах доверителя или бенефициара. Трасты могут быть завещательными (в этом случае банк берёт на себя обязательство и после смерти доверителя распоряжаться его имуществом и распределять доход с него между назначенными бенефициарами) и прижизненными, а также может быть заключен страховой траст. 

Прижизненный траст означает, что доверитель заключил соглашение с траст- отделом банка и передал ему определённое имущество, которым банк может оперировать – хранить, инвестировать, распоряжаться доходами и основной суммой в соответствии с договором о трасте. В ряде случаев сам доверитель сохраняет определенный контроль над трастом и может аннулировать соглашение или изменить его условия. Однако при заключении соглашения о прижизненном безотзывном трасте доверитель полностью и безвозвратно лишается права контроля. 

Страховой траст возникает в случае, если какое-либо лицо назначает траст-отдел банка доверенным лицом по страховому полису и поручает ему выплачивать страховую сумму после его смерти одному наследнику. 

· Выполнение роли опекуна и/или хранителя имущества 

Другим важным аспектом деятельности банков по обслуживанию доверительных интересов клиентов является опекунство и обеспечение сохранности имущества. Эти операции банков распространяются в основном на несовершеннолетних, которые считаются неправоспособными в области управления и владения имуществом. 

· Выполнение агентских функций 

Траст - отделы коммерческих банков могут выполнять для физических лиц и отдельные агентские функции, связанные с сохранением активов, управлением собственностью и юридическим обслуживанием. Эти операции отличаются от полного траста главным образом тем, что при выполнении функций агента право собственности в основном сохраняется за её владельцем. Одной из разновидностей агентских соглашений между траст-отделом банка и его клиентом является договор о сохранении активов. При таком соглашении траст-отдел принимает на ответственное хранение и в управление определённые активы (как правило, в ценных бумагах). При этом траст-отдел обязан получать доходы по ним и извещать клиента об их поступлении, погашать облигации с истёкшими сроками, покупать и продавать ценные бумаги. Главная задача траст-отдела – сохранить и приумножить доверенный ему капитал. 

В расширенном виде договор о сохранении активов может включать в себя и полные представительские функции, когда траст-отдел банка осуществляет все виды инвестиционных или коммерческих операций с капиталом доверителя, т.е. полностью распоряжается инвестиционным портфелем клиента.

Трастовые операции - это доверительные операции, которые в виде различных услуг банки оказывают своим клиентам - юридическим и физическим лицам. Такие операции осуществляются на основе договора об учреждении траста.
Трастовые услуги юридическим лицам.

Большое место в деятельности коммерческих банков занимают услуги юридическим лицам, которые олицетворяют фирмы, компании и предприятия. Значительная часть услуг, предоставляемых компаниям банками, включает в себя следующие операции: 

- управление пенсионными фондами корпораций; 

- участие в прибыли; 

- выпуск облигаций; 

- временное управление делами компании в случае ее реорганизации или банкротства; 

- выполнение платежных функций(погашение облигаций, выплата дивидендов акционерам компаний). 

В результате выполнения этих услуг банки по работе с юридическими лицами создают трасты: 

- корпоративный траст; 

- траст наемных рабочих; 

- институционный траст; 

- коммунальный траст. 

Корпоративный траст организуется в форме закладываемого в банке имущества для обеспечения выпуска облигаций компании. Траст наемных рабочих имеет форму либо пенсионного фонда, либо участия в прибылях. В первом случае руководство компании вносит денежные средства в фонд, управляемый банком, для покупки аннуитетов или выплат работникам при достижении ими пенсионного возраста. Если работники вносят деньги в фонд, тогда его именуют пенсионным трастом с участием. Высшие учебные заведения могут создавать институционный траст и передавать его банку на доверительное управление. Кроме того, группа лиц, проживающих в определенной местности, имеет право учреждать в банке траст (коммунальный траст) в пользу местной общины (сельской, городской).Эти трасты создаются для таких целей, как поощрение научных исследований, помощь учебным и благотворительным заведениям, помощь больным, престарелым, улучшение условий труда и т.д. 

Трастовые отделы банков не ограничиваются только сферой частных корпораций; они управляют также государственными фондами на самых различных условиях - от муниципалитета до города и округа. 

Кроме того, для юридических лиц траст-отделы банков выполняют самые разнообразные посреднические функции. Они выступают в качестве агента по передаче права собственности на акции корпораций. 

Наиболее перспективными для российской экономики являются услуги инвестиционных организаций для частных пенсионных фондов, премиальных фондов - так называемый финансовый траст. При этом различают:
- публичный траст, образующийся из пожертвований частных лиц на благотворительные цели; 

- пенсионный траст, учреждающийся для управления фондами компании, из которых выплачиваются пенсии компаниям; 

- дискретный траст - дающий право распоряжаться средствами учредителя с целью получения выгоды, предоставившим траст лицам. 

Другой широко распространенной формой трастовых отношений являются трасты по недвижимости. Такие трасты организуются ,как правило, путем взаимных вложений ,что дает возможность инвесторам получать преимущества в налогообложении. 

Основными видами трастов по недвижимости являются: 

- акционерные, образующиеся в результате объединения высокодоходного имущества и выпуска под него акций; 

- залоговые, образующиеся, как и акционерные, но получающие доход за счет осуществления операций по покупке и продаже закладных и недвижимости; 

- комбинированные, наиболее устойчивый вид трастовых отношений, т. к. средства инвестируются как в недвижимость, так и в займы под залог. 

Обычно подобные трасты предполагают установление минимального предела вносимого имущества для его участников. 

Значительна роль трастового отдела и как уполномоченного по ликвидации имущества предприятия -банкрота. Трастовые фирмы могут выступать гарантом в операциях по хранению и передаче ценностей от одного контрагента другому. Большой процент выполняемых услуг занимают также операции, связанные с управлением наследуемым имуществом. 

Относительно широко распространена трастовая операция, связанная с управлением отданным в управление активами. На 1-ом месте стоит кратко- и среднесрочное кредитование (до 6 мес.) -прежде всего операций с недвижимостью, это предельно сжатое по срокам строительство жилья. На 2-ом месте - кредитование торговли. Для подстраховки единичные головные банки нередко переводят торговле компании к себе на расчетно-кассовое обслуживание и кредитуют в пределах 75% остатков на счетах. 

По примеру западных банков внедряются некоторые трастовые услуги, например, хранение ценностей в сейфах, депозитное обслуживание ценных бумаг (от регистрации, расчетов по сделкам до выплаты дивидендов), проведение собраний акционеров, финансовое консультирование, исследование рынков и т.д. Это практически все операции, которыми могут воспользоваться в настоящее время российские предприниматели.
Банки за проведение трастовых операций получают комиссионное вознаграждение, размер которого устанавливается в зависимости от проводимой операции. Комиссионной вознаграждение может выплачиваться в виде ежегодного взноса с основной суммы переданного в управление имущества, единичного взноса по окончании срока договора либо ежегодных отчислений части доходов от переданного в управление имущества.

Заключение

Сегодня, в условиях развития товарного и становлении финансового рынка, резко меняется структура банковской системы. Появляются новые виды финансовых учреждений, новые кредитные инструменты и методы обслуживание клиентов. Идет поиск оптимальных форм устройства кредитной системы, эффективно работающего механизма на рынке капиталов, новых методов обслуживания коммерческих структур. Создание устойчивой, гибкой и эффективной банковской инфраструктуры - одна из важнейших задач экономической реформы в России.
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