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Введение 
Глобализация характеризует растущую взаимосвязь и взаимозависимость отдельных национальных экономических систем. Глобализация производства под воздействием НТР создает такую ситуацию, когда практически ни одной стране уже не выгодно иметь «свое» производство. Отдельные национальные экономики все более интегрируются в мировое хозяйство.

В связи с этим представляет интерес изучение США, как наиболее богатой, и, следовательно наиболее сильно влияющей на развитие мирового хозяйства страны.

Соединенные Штаты Америки самая крупная и наиболее технологически развитая экономика мира, удерживающая лидирующие позиции по многим экономическим показателям на протяжении последних десятилетий. Экономический организм США настолько сильно интегрирован в мировой, что практически все события федерального масштаба (а порой и регионального) происходящие на территории этой страны, незамедлительно отражаются на здоровье глобальной экономической системы. 

Последние годы – это годы повышенных нагрузок на экономику США. В сложившихся условиях необходимость анализа состояния экономики этой страны приобретает особую актуальность. 
Цель работы - определить место и роль США в мировой экономике.
Основные задачи работы: 

1. Рассмотреть динамику экономического развития страны.
2. Определить:

- позиции в мировой торговле;
- международном движении капитала;

- роль США в интеграционных процессах мировой экономики.
1 Динамика экономического развития: показатели и факторы

В каждой стране складывались и складываются свои специфические факторы развития. Америка в этом плане не является исключением. Обширная территория (9,3 млн. кв. км), богатство природных ресурсов, огромный потребительский рынок (население — более 300 млн. чел.), развитые рыночные отношения  — всё это способствовало экономическому прогрессу.

США продолжают оставаться ведущей экономической державой мира. Несмотря на более высокие темпы экономического роста в ряде быстро развивающихся государств, прежде всего Азии и Латинской Америки (Китай, Индия, Бразилия), США удерживают позиции лидера мировой экономики по основным макроэкономическим показателям. 
1980—1990-е годы были отмечены усилением позиций США в мировой экономике. Их ВВП, промышленное производство увеличились в 1,7 раза. Среднегодовые темпы прироста превышали 3% и превосходили по​добный показатель всех развитых стран, в 2000-е годы они несколько снизились (Таблица 1). Рост отличался достаточной устойчиво​стью, хозяйство пережило один спад производства в 1991 г. и час​тичный спад в 2001 году.[3]

Таблица 1- Прирост ВВП США, %
	
	
	1980-
	1990
	1990-2000
	2000-2006

	США
	3,5
	3,5
	3,2

	Развитые страны
	3,3
	2,5
	2,3

	Мир
	3,3
	2,9
	3,0


США занимали в 2006 г. первое место в мире по масштабам ВВП (более 13 трлн. долл.) и третье - по ВВП на душу населения - 44 тыс. долл. (после Люксембурга и Норвегии). Темпы роста ВВП в США (по 3,1% в 2005 и 2006 гг.) уступают быстрорастущим «новым рыночным экономикам» Китая, Индии, Бразилии (8-10%) и России (6-7%), но заметно опережают аналогичные показатели в странах Западной Европы и Японии (1-1,5%). Учитывая гигантскую величину ВВП США, это усугубляет количественный разрыв между США и их основными традиционными конкурентами. [9]

Относительно высокие темпы экономического роста не сопро​вождались соответствующим повышением нормы накопления. США не выделялись высокой нормой сбережений и капиталовложений (Таблица 2). Они значительно уступают общемировым показателям и показателям всех развитых стран на 3—6 пунктов и в 1,5 раза Японии. Невысокую долю капиталовложений связывают со сниже​нием цен на инвестиционные товары относительно других состав​ных частей ВВП. Подсчеты капиталовложений в основной капитал на базе неизменных цен показывают, что их доля остается относи​тельно стабильной в течение последних десятилетий. Норма капи​таловложений значительно — в 1,4 раза — опережает соответст​вующий показатель сбережений.
Таблица 2- Нормы сбережений и капиталовложений в США, % ВВП
	
	1977-1984    
	1985-1992    
	1993-2000    
	2001-2006

	Сбережения
	19,6
	16,3               
	16,4               
	 14,8

	Капиталовложения
	20,7                
	18,4               
	18,0               
	19,3


Исследования показали, что американские предприниматели используют капитал более эффективно, чем их конкуренты в Япо​нии и Германии. За 1973—1993 гг. средняя норма чистой прибыли американских компаний равнялась 9% по сравнению с 7% у гер​манских и японских компаний, в 1994—1999 гг. — соответственно 8,8; 9,9 и 6,2%.
Несмотря на понижающую долю сбережений и капиталовложе​ний, их общий объем постоянно увеличивался, составив в 2004 г. огромную сумму в 2,1 трлн долл. В начале 2000-х годов более половины частных капиталовложений направлялось на обновление ак​тивных элементов основного капитала — машины и оборудование. 25—26% частных капиталовложений шло на оборудование инфор​мационной сферы и программное обеспечение.[3]
Сдвиги в технической структуре американского хозяйства со​провождались изменениями в составе рабочей силы. Обеспечению относительно высоких темпов экономического развития способст​вовало улучшение качества труда. Повысился уровень образова​тельной подготовки работников. 57% рабочей силы обучались в колледжах (в середине 1970-х годов — около 1/3), около 15% окон​чили университеты, 7,5% имеют степени магистра и выше. Счита​ется, что в условиях быстрого развития НТП образование должно стать постоянной функцией человека на протяжении его жизни.
США испытывают значительную нехватку квалифицированной рабочей силы. Квалификационная характеристика американской рабочей силы отличается от ряда других ведущих стран. Наряду с большой долей работников высокой квалификации (24%) большая часть рабочей силы (57,8%) относится к низкоквалифицированной. Доля работников среднего уровня меньше, чем в Германии, Фран​ции.

Американская рабочая сила характеризуется высокой межрегио​нальной и профессиональной мобильностью. Так, треть рабочей силы меняет профессию в течение десятилетия, чему способствует широкая система корпоративной подготовки. США — одна из мо​лодых по возрасту населения стран: его средний возраст — 35 лет.

Рабочая сила использовалась не только интенсивно, но и экс​тенсивно. Несмотря на то, что темпы прироста производительности труда были ниже, чем в 1950—1960-е годы, США сохранили превосходство в уровне производительности над другими странами в 1,3—2,3 раза.

Во второй половине 1990-х годов в результате изменений в ис​пользовании основных факторов производства изменился характер динамики общей факторной производительности. За счет более ин​тенсивного использования капитала она стала положительной, пре​высив 1% в год. Раньше была отрицательной — -0,6% за 1973— 1995 гг.

В 1990-е годы произошли заметные изменения в условиях вос​производства. Более чем на 1/3 были сокращены вооруженные си​лы. Доля военных расходов сократилась до 3,3%, в последние годы она увеличилась до 4,1% (в 1982 г. — 4,8%).

Составной частью воспроизводственного процесса стала приро​доохранная деятельность. Расходы на охрану окружающей среды достигли 2% ВВП (1% в конце 1960-х годов). На основе такого рода деятельности сложился рынок соответствующих технологий, обору​дования, консультационных и других услуг — экопредпринимательство. Оно стало прибыльным.

Экономический подъем способствовал уменьшению безработицы. Она держится на более низком уровне, чем в других развитых стра​нах, — 5,6%. Снизился уровень инфляции с 4,7% в 1980-е годы до 2,6% в 2000—2005 гг., который несколько превышал средний уро​вень всех развитых стран.

Однако нарастание кризисных явлений на рынке жилья и недвижимости грозят нарушить макроэкономическую стабильность в американской экономике. В первом квартале 2007 года темпы роста реального ВВП составили всего 0,6% - самый низкий показатель после 2002 г., когда рост реального ВВП составил всего 0,2%. Спад в жилищном секторе понизил темпы роста реального ВВП США на 1,0% в конце 2006 – первом квартале 2007 г. Нынешний кризис может спровоцировать рецессию в экономике США, которая оценивается в пределах 0,7-2,4% ВВП, что является очень глубоким и серьезным спадом, которого экономика США не переживала уже на протяжении последних 25 лет.[12]
Серьёзной проблемой для экономики также являются дефициты бюджета, торгового и платёжного баланса, приводящие к росту государственного долга страны (1970 г.- 37,6%, 1995 г. – 74,5%, 2005 г. – 66,4% и 70% ВВП в 2007 г.). Хотя дефицит федерального бюджета США имеет тенденцию к сокращению - с 3,6% ВВП в 2004 г. до 1,9% в 2006 г., рост дефицитов торгового и платёжного баланса усугубляет проблему государственного долга и его обслуживания. Дестабилизацию на финансовом рынке добавляет растущий долговой кризис ипотечного кредитования - в 2007 г. масштабы невозвращённых кредитов нарастают быстрыми темпами. Продолжающееся уже длительное время снижение курса доллара относительно евро и других мировых валют, обеспечивая немало преимуществ для американских экспортёров, но одновременно подрывает доверие иностранных инвесторов к американской валюте. Это следует и из того, что американский доллар выполняет множество функций за пределами США таких, как резервной валюты (около 65-70% всех официальных резервов иностранной валюты приходилось на доллары), расчетного средства, платежного средства и средства сбережения (значительная часть сбережений за пределами США содержится либо в виде долларовой наличности, либо в виде долларовых вкладов; по некоторым оценкам, от 50 до 70% всех циркулирующих в мире долларов находятся за пределами США).[8]
Занимая ведущие позиции в мировом производстве, США доминируют развитии ряда наукоемких отраслей. США опережают большинстве стран как по доле (17% промышленного производства), так и объему наукоемкой продукции, сосредотачивая около 1/3 ее объема. Так, в мировом производстве авиакосмической техники на их долю приходится 40% объема продаж (Япония — 2%, Германия — 14%), измерительных инструментов — 24%, транзисторов — 17% (Япония — 12% Германия — 4,6). При этом следует отметить, что по относительному показателю «экономики знания» США уступают ФРГ, по высокотехнологичному производству — Японии, Британии. Высокотехнологичные отрасли обеспечивают 3,7% производства в предпринимательском секторе Японии, 3,3% — в Британии, но 3% — в США.

Американцы удерживают очень прочные позиции в накоплении и обработке массивов знаний и в предоставлении информационных услуг. В США сосредоточено 75% банков данных, имеющихся в развитых странах. Этот фактор играет существенную роль, так как быстрое и качественное информационное обеспечение стало во все возрастающей степени определять эффективность использования производственного аппарата.

США выступают одним из крупнейших производителей сель​скохозяйственной продукции. Они производят 11% мирового объ​ема пшеницы, 1/3 кукурузы, 50% соевых бобов, 21% хлопка, 18% масличного семени, 17% мяса.

Прочность позиций США в мировом хозяйстве обеспечивается достигнутым уровнем научно-технического развития, развитой инфраструктурой,   условиями   инвестирования,   наличием   рискового капитала, эффективностью стимулирования рабочей силы.[3]
2 США в международных экономических отношениях
2.1 Позиции в мировой торговле 
Все послевоенные годы администрация США выступала в качестве лидера процесса либерализации мировой торговли. В результате этих усилий к началу XXI века американская экономика является одной из самых открытых в мире, уступая лишь таким ориентированным на экспорт небольшим государствам, как Сингапур, Ирландия и др. Средний уровень таможенных тарифов для облагаемых пошлинами товаров снизился с 60% во время пика «Великой депрессии» (1933 г.) до 46% в 2005 г. Поскольку многие виды сырьевых ресурсов, импортируемых в США, освобождены от уплаты таможенных сборов, средний уровень тарифов для всех товаров (облагаемых и не облагаемых пошлинами) ещё ниже - он составляет всего 1,4% от заявленной стоимости.

Объём внешней торговли США товарами и услугами составил 2,9 трлн. долл. (1,02 трлн. долл. - экспорт, 1,87 трлн. долл. - импорт). Доля внешнеторгового оборота по отношению к ВВП к началу XXI века достигла рекордного уровня за всю историю страны - 25% - во многом за счёт роста торговли услугами (на них приходится уже 30% американского экспорта).

Дефицит торгового баланса США достиг в 2006 г. величины в 845 млрд. долл. Отрицательное сальдо текущего платёжного баланса страны (с учётом внешнего баланса оплаты труда и баланса инвестиционных доходов) было ещё больше - свыше 860 млрд. долл. в 2006 году.

Огромный пассивный торговый баланс отражает в первую очередь использование Соединёнными Штатами преимуществ международного разделения труда в своих интересах. США ввозят товары, произведённые с более низкими издержками в других странах мира, в том числе и в филиалах американских ТНК. С одной стороны, это ограничивает рост инфляции в стране, а с другой - позволяет американским компаниям сосредоточиться на производстве наиболее сложных, в том числе наукоёмких товаров и услуг. Вместе с тем рост пассивного сальдо торгового баланса имеет и негативную сторону - растет объём внешнего долга США.[10]
Структура внешней торговли США отражает высокий уровень экономического развития и эффективного участия страны в международном разделении труда. Как в экспорте, так и в импорте доминирующей является доля продукции обрабатывающей промышленности, прежде всего высокотехнологичной. Одновременно и в экспорте, и импорте понижается доля сырьевых товаров и растёт доля услуг.[2]
Так, в товарной части американского экспорта доля продукции обрабатывающей промышленности достигает почти 90% (высокотехнологичных товаров - 30%), в импорте соответствующие показатели близки к 85% и 18%. В совокупности доля машин, оборудования и транспортных средств в экспорте США составила в 2006 г. более 54%, а в импорте - 42% (аналогичные показатели в России равнялись в экспорте - 9,5%, в импорте - 38%).

Следует особо подчеркнуть конкурентные преимущества США в международной торговле услугами. Имея огромный пассивный баланс в торговле товарами, превышающий уже 900 млрд. долл., США имеют устойчивое положительное торговое сальдо в международной торговле услугами, которое составило в 2005 г. почти 80 млрд. долл. (экспорт - 350,5 млрд. долл., импорт - 280,6 млрд. долл.). Рост торговли услугами растёт прежде всего за счёт таких статей, как туризм, транспортные услуги, различные бизнес - услуги, и в первую очередь - финансовые, торговля лицензиями и роялти, телекоммуникационные, научно-технические и другие услуги.

Основные торговые партнёры США концентрируются прежде всего среди наиболее развитых стран и их ближайших соседей, хотя США торгуют практически со всеми странами мира. На Канаду и Мексику, главных торговых партнёров США по НАФТА в 2006 г. приходилось около 30% общего объёма внешнеторгового оборота страны (886 млрд. долл.). На второе место с 2003 г. переместился Китай - 12% общего объёма торговли (343 млрд. долл. в 2006 г.). На четвёртом месте, после Мексики, среди торговых партнёров США находится Япония (7%). На долю ЕС в 2006 г. приходилось 18% товарооборота США (544,5 млрд. долл.), в том числе на долю Германии - 4,5%. На долю развивающихся стран (без Китая) приходится 31% американской внешней торговли.

Экспорт услуг растёт в США наиболее быстрыми темпами. Это касается, прежде всего, высокотехнологичных и наукоёмких категорий услуг, таких как образовательные, финансовые, информационные, компьютерные услуги (Таблица 3) С 1995 г. по 2005 г. объём их экспорта возрос на 143%, тогда как в других категориях услуг - только на 44%.

Таблица 3 - Основные статьи американского экспорта в 2004 г.
	Статьи экспорта
	Млн. долл.

	Самолеты

	15 675

	Полупроводники, оборудование для компьютеров
	15 233

	Запчасти и вспомогательное оборудование для самолетов
	9 482

	Пластиковые и резиновые изделия
	6 819

	Соевые бобы
	5 597

	Оборудование для нефте- и газодобычи
	5 296

	Кукуруза
	4 988

	Двигатели для самолетов и запчасти для них
	4 624

	Запчасти и комплектующие для автомобилей
	3 976



Соединённые Штаты, как уже отмечалось, являются крупнейшим импортером и экспортёром товаров и услуг в мире. При этом их доля в мировом экспорте не столь заметна, как в импорте. Отчасти это объясняется тем, что значительная доля экспортных поставок из США связана с инвестиционными потоками, а потому они не видны конечным потребителям. В структуре американского экспорта доминируют товары и услуги, требующие затрат высококвалифицированного труда. Именно поэтому США экспортируют авиационную технику и оборудование для производства компьютеров, а импортируют одежду и обувь.[11]
По оценкам, рост масштабов внешней торговли вследствие её либерализации способствует упрочению американской экономики. Доходы от внешнеэкономической деятельности для США превышают ежегодно 1,5 трлн. долл., для среднестатистической американской семьи они составляют до 10 тыс. долл. в год. Внешняя торговля заметно расширяет товарное разнообразие для американских потребителей - по оценкам, стоимость потребительских товаров, импортируемых в США, составляет в среднем 350 млрд. долл. (около 2,8% ВВП).

Американские компании, участвующие во внешней торговле, как правило, демонстрируют более высокие экономические показатели. Так, производительность труда на предприятиях, ориентированных на внешний рынок, в среднем на 15% выше тех, которые не поставляют товары на экспорт. В среднем на первых предприятиях на 9% выше и уровень заработной платы.

В целом, более 57 млн. американских рабочих и служащих заняты на предприятиях, производящих продукцию на экспорт, что составляет 42% общей численности занятых в стране. Таким образом, рост масштабов внешней торговли в США имеет очевидный позитивный экономический эффект.

Российско-американская торговля всё ещё не имеет существенного значения для американской экономики, хотя потенциал её достаточно велик. Доля России во внешнеторговом обороте США составляла лишь 0,8% (26 место среди торговых партнёров). Среди российских внешнеторговых партнеров США занимают 9 место: 3,2% стоимости внешнеторгового оборота России.

В российском экспорте в США преобладает сырьевая составляющая – на нефть и нефтепродукты в 2006 г. приходилось 51% стоимости экспорта. Вторую по величине товарную группу составили цветные металлы (17%), третью – черные металлы (12%). В то же время в американском экспорте в Россию преобладают различного рода машины и оборудование (нефтегазовое оборудование, самолеты, электрооборудование, оптические и измерительные приборы, медицинская техника и автомобили) – 63% в 2006 году.

Что касается НИОКР, то к середине нынешнего десятилетия совокупные расходы США на НИОКР равнялись 285 млрд. долл. (2,7% ВВП). Это составляет около 44% общих расходов на исследования и разработки всех стран – членов ОЭСР, куда входят и США. Однако по доле расходов на НИОКР в ВВП США занимают лишь пятое место после Швеции (3,8%), Финляндии (3,4%), Японии (3%), Исландии (2,9%).

Очевидно, что более масштабные вложения в НИОКР и обуславливают главное конкурентное преимущество страны – в области научно-технического потенциала. Выделяются три основных сектора экономики, осуществляющие НИОКР: академическая наука (так называемые исследования в университетах), государственные научно-исследовательские лаборатории и частный бизнес. Важно подчеркнуть, что именно федеральное правительство финансирует те направления НИОКР, которые служат общественным интересам и не сулят быстрой коммерческой отдачи.[5]
2.2  Позиции в международном движении капитала
Одновременно с ростом роли и значения в экономике США внешней торговли можно констатировать и усиление движения капитала. При этом США являются как крупнейшим международным инвестором, так и кредитором притом, что ввоз капитала в страну значительно превосходит его вывоз. Стоимость американских активов за рубежом в 2005 г. превышала 11 трлн. долл., в том числе прямых инвестиций (ПИ) – 3,5 трлн. долл. В то же время стоимость иностранных активов в США равнялась 13,6 трлн. долл., в том числе прямых иностранных инвестиций – 2,8 трлн. долл. Таким образом, в целом общий объем иностранных активов в США превышает стоимость американских активов за рубежом (на 2,6 трлн. долл.), в то время как объем прямых американских инвестиций за рубежом больше прямых иностранных инвестиций в США (на 0,7 трлн. долл.). 

Региональная структура прямых американских инвестиций свидетельствует об их ориентации преимущественно на развитые страны. Так, на 25 стран европейского союза в 2005 г. приходилось 46% всех прямых инвестиций США за рубежом. Среди отдельных стран лидерами являются 3 страны – Великобритания (15,6% всех американских ПИ), Канада (11,3%) и Нидерланды (8,8%). Среди крупных получателей американских инвестиций в развивающихся странах можно назвать Мексику, Бразилию, Сингапур, быстро увеличивается место Китая (с 2000 года по 2005 – рост с 9,5 млрд. долл. до 18 млрд. долл.).

Объем прямых американских инвестиций в России остается незначительным – 6,4 млрд. долл. в 2006 году (третье место среди других стран, но лишь 0,3% всего объёма американских ПИ за рубежом). Это обусловлено всё ещё недостаточной инвестиционной привлекательностью российской экономики для американских инвесторов, что в значительной степени связано с несовершенством, противоречивостью и неполнотой российского законодательства, а также весьма противоречивой политикой США в сфере экономических отношений между двумя странами.

Важнейшей характеристикой позиций США в инвестиционном пространстве является устойчивое превышение иностранных активов в стране над американскими за рубежом. В течение 1995-2005 гг. этот разрыв увеличился с 458 до 2694 млрд. долл. Подобная ситуация говорит об опережающем росте импорта капитала в сравнении с экспортом и усилении роли внешних источников финансирования американской экономики. За период 1995-2005 гг. объем американских прямых инвестиций за рубежом вырос с 886 до 2454 млрд. долл., а иностранных ПИ в США – с 680 до 1874 млрд. долл. США традиционно являются крупнейшей в мире страной вывоза и ввоза капитала в форме ПИ. Так, например, в 2005 году на долю этой страны приходилось 20% общемирового объема «вывезенных» инвестиций и 16% - «ввезенных».[9]
Огромную роль в вывозе капитала из США играют американские ТНК - значительная часть американских капиталов инвестируется за границу через их зарубежные филиалы. По последним официальным данным, опубликованным в 2007 г., в 2004 г. насчитывалось 2369 американских ТНК, имеющих 22279 иностранных филиалов. В них было занято 21,4 млн. человек на территории США и 9 млн. работников на зарубежных предприятиях. Объём добавленной стоимости, произведённой американскими ТНК, составил в 2004 г. более 3 трлн. долл. (30% ВВП) в соотношении 70% - на американских предприятиях и 30% - на зарубежных филиалах.

В свою очередь, весьма масштабной является и деятельность иностранных ТНК в США. В 2004 г. стоимость активов иностранных филиалов в США равнялась 5,5 трлн. долл., а объём продаж - 2,3 трлн. долл. Стоимость произведённых на иностранных филиалах товаров и услуг была равна 515 млрд. долл., что составляло 5,7% объёма частного производства в США. На иностранных филиалах было занято 5,1 млн. человек или 3,6% численности американской рабочей силы.

ТНК США занимают самые весомые позиции среди ТНК других стран. В целом, на пять стран (США, Германию, Великобританию, Францию и Японию) приходилось 73 из 100 крупнейших ТНК (всего в мире в 2004 г. насчитывалось 77 тыс. материнских компаний, которые имели более 770 тыс. иностранных филиалов). При этом 25 из крупнейших 100 ТНК - это ТНК США. Среди 25 крупнейших ТНК мира на первом месте по объёму зарубежных активов находится американская корпорация «Дженерал электрик», на третьем месте - «Форд мотор компани», на четвёртом - «Дженерал моторс», на шестом - «Эксон мобил». Зарубежные активы вышеназванных корпораций превышают 937 млрд. долл., на их зарубежных филиалах работают более 400 тыс. человек. 

Сравнивая американские ТНК с ТНК их ближайших конкурентов из Великобритании, Германии и Франции, можно констатировать, что объём зарубежных активов американских ТНК почти в 2 раза превышает аналогичный показатель британских ТНК, в 2,5 раза - немецких и французских корпораций.

Сферы применения американского капитала за рубежом чрезвычайно диверсифицированы. Это разнообразные сферы услуг, включая торговлю, информационные услуги, банковские, финансовые и страховые услуги, а также различные отрасли промышленности, прежде всего обрабатывающей. Именно обрабатывающая промышленность, а также финансовые услуги являются главными сферами приложения американского капитала в развитых странах Европы, а также в Канаде и Японии. Значительные объёмы прямых инвестиции США направляются в обрабатывающую промышленность ряда развивающихся стран, куда США переводят своё промышленное производство (Мексика, Бразилия, КНР, Тайвань и др.).

Выгоды от деятельности американских ТНК за рубежом для экономики США очевидны. Вывоз капитала за рубеж позволяет использовать все преимущества от международного разделения труда, снижать издержки на рабочую силу, использовать научно-технические достижения других стран. Кроме того, филиалы ТНК получают доступ к местным рынкам стран базирования. Так, в 2004 г. ТНК США реализовывали через свои филиалы товаров за рубежом на сумму 2,3 трлн. долл. по сравнению с 400 млрд. долл., полученными от экспорта. Большая часть продукции филиалов ТНК реализуется в странах пребывания (почти 90%), только чуть более 10% произведённых на филиалах IHK товаров поступает в США.[7]
Вопреки многим распространенным представлениям расширение деятельности филиалов американских ТНК позитивно сказывается на росте занятости внутри страны. Так, данные за 20 лет (1984-2004 гг.) свидетельствуют, что занятость на зарубежных американских предприятиях выросла за этот период на 4,8 млн. человек. При этом одновременно в материнских компаниях ТНК в США занятость не только не сократилась, но даже возросла на 3,2 млн. человек. 
Немало выгод приносят США и иностранные инвестиции, за счёт которых обеспечивается 19% американского экспорта и 26% импорта, а также 10% физического капитала и 13% НИОКР. В макроэкономическом плане иностранные инвестиции являются важным средством модернизации американской экономики. Кроме того, они являются источниками финансирования дефицита текущего платёжного баланса США.[6]
В 2005 г. накопленный объём прямых иностранных инвестиций в США составлял 2,8 трлн. долл. и был крупнейшим компонентом иностранных активов в стране. Другими элементами активов были облигации Казначейства США (2 трлн. долл.), акции корпораций (2,1 трлн. долл.), корпоративные и другие частные облигации (2,3 трлн. долл.).

В целом на долю иностранных владельцев приходится 35% рынка государственных ценных бумаг, 20% рынка корпоративных облигаций и 7% рынка акций. Теоретически в случае дестабилизации рынка может произойти массовый отток иностранных портфельных инвестиций из страны, однако, поскольку американский рынок ценных бумаг является одним из самых надёжных и привлекательных в мире, что обусловлено всей мощью экономики США, представить себе такую ситуацию достаточно сложно. Кроме того, слишком велика зависимость всей мировой экономики от экономики США, чтобы кто-либо, пусть даже в угоду краткосрочным экономическим или политическим целям, мог единовременно в большом количестве востребовать долговые обязательства США, будь то государственные ценные бумаги или корпоративные облигации и акции. Речь скорее идёт не только о влиянии американской экономики на экономику многих стран, а о возросшей взаимозависимости экономик различных стран, где роль американской экономики является одной из ключевых.
3 Роль США в интеграционных процессах мировой экономики
Официальная позиция Соединённых Штатов в отношении интеграционных объединений состоит в том, что США поддерживают процессы региональной интеграции, рассматривая их в качестве важного этапа на пути глобализации экономики. При этом предполагается, что пока ещё не все национальные хозяйственные комплексы готовы к тому уровню экономического взаимодействия, который существует сегодня внутри интеграционных объединений. Развитие интеграционных связей должно обеспечивать подтягивание экономического уровня отсталых стран к уровню лидеров мировой экономики и стимулировать процессы глобализации. Таким образом, процессы общей глобализации в мировом хозяйстве одновременно сопровождаются регионализацией - хозяйственным сближением стран на региональной основе, принимающим обычно форму экономической интеграции.

Важнейшим этапом в углублении интеграционных процессов в Западном полушарии стало подписание Североамериканского соглашения о свободной торговле (НАФТА) между США, Канадой и Мексикой, которое действует уже более десяти лет. Практическая реализация этого соглашения позволила создать крупнейшую в мире зону свободной торговли.

Основными преимуществами НАФТА для Соединённых Штатов считается то, что в результате либерализации торговли мексиканский рынок стал более открытым для американских корпораций, повысилась конкурентоспособность американских товаров во всём мире, расширился легальный доступ к дешевой рабочей силе. [4]
Главный результат соглашения состоит в активизации торговли США с Канадой и Мексикой. За период 1993-2000 гг. товарооборот американо-канадской торговли увеличился со 197 млрд. долл. до 408 млрд. долл. Товарооборот между США и Мексикой за тот же период вырос с 80,5 млрд. до 247,6 млрд. долларов.

Заметно увеличился и объём американских прямых инвестиций в Канаде и Мексике. Американские инвесторы теперь могут полностью контролировать мексиканские филиалы и иметь 100%-ное участие в мексиканских компаниях.

Значительно вырос экспорт услуг из Соединённых Штатов, особенно финансовых. Снизился уровень нелегальной иммиграции. Наконец, американские компании получили преимущества перед зарубежными конкурентами в «обслуживании» канадского и мексиканского рынков. 

Очень быстро выявились и отрицательные черты НАФТА. Это, прежде всего потеря рабочих мест, в основном в промышленных районах США. Увеличение предложения на рынке труда со стороны мексиканских наемных рабочих оказывает отрицательное воздействие на рост заработной платы. Усилилась конкуренция в сфере малого и среднего бизнеса.

Среди отрицательных последствий НАФТА для США отмечают рост дефицита в торговле с Канадой и Мексикой. Эти страны устойчиво занимают четвёртое и пятое места в списке государств, с которыми Соединённые Штаты имеют наибольший дефицит в торговле (после Японии, Китая и Германии).

Потеря рабочих мест в США связана с тем, что многие американские и транснациональные компании стали переносить производство в Мексику. 
Однако после заключения соглашения заметно осложнилась ситуация в сельском хозяйстве США. Американские фермеры не выдерживают конкуренции с дешёвым мексиканским экспортом. 
Несмотря на все указанные проблемы, соглашение продолжает работать и приносит очевидные выгоды своим участникам. 
Что касается американского экспорта, то основными статьями его являются авиатехника, электронное и компьютерное оборудование, процессоры, ракетно-космическая техника, авиадвигатели, химикаты и пластмассы. Большинство отраслей, производящих эти товары, являются высокотехнологичными и требуют использования более квалифицированной рабочей силы, поэтому США имеют конкурентные преимущества в этих отраслях. Очевидно, что и в будущем место США в международном разделении труда останется именно за высокотехнологичными отраслями.[1]
При оценке НАФТА наиболее важно не то, что будут созданы или уничтожены рабочие места в процессе либерализации торговли. Важно то, что соглашение, бесспорно, способствовало общему повышению конкурентоспособности страны, а значит, и отдельных корпораций, которые смогли повысить эффективность своей хозяйственной деятельности.

Заключение
В настоящее время экономика США является одной из самых развитых экономик мира. Либерализация хозяйственной деятельности и эффективная макроэкономическая политика позволили Соединенным Штатам добиться почти непрерывного экономического роста в течение двух десятилетий. Такой период долговременного подъема позволил США занять лидирующие позиции в международных отношениях. 

В области международного обмена трудовыми ресурсами страна выступает в качестве крупного импортера рабочей силы как квалифицированной, так и неквалифицированной, что положительно влияет на экономическое развитие страны и на проблему занятости в целом. 

В области международного инвестиционного сотрудничества и движения капиталов США выступают как в качестве основного инвестора в экономики других стран, так и в качестве внешнего источника финансирования собственной экономики. Диспропорции между спросом на капитал и его предложением из внутренних источников во многом предопределены спецификой модели экономического развития США, ориентированной на личное потребление. Восполнить это и позволяет масштабное привлечение иностранных инвестиций. Переориентация потоков капитала в направлении США стала возможна с превращением американской экономики в прибыльную сферу приложения мирового капитала. 

В сфере международных интеграционных процессов нет единой точки зрения по поводу роли и участия США в той или иной интеграционной группировке. Такое объединение, как НАФТА, несомненно, имеет как положительные особенности, так и отрицательное воздействие на экономику США. Что касается региональных интеграционных процессов, то они оказывают большое влияние на формирование внешнеэкономической стратегии США. 

США обладают широким наборам перспектив для дальнейшего развития и расширения масштабов роста своей экономики. При объяснении современного экономического роста Америки следует учитывать не только рассмотренные выше факторы, но и важную роль научно-технического прогресса.
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