Министерство  Образования  И  Науки  Российской  Федерации

Федеральное агентство по образованию

государственное образовательное учреждение

Всероссийский  Заочный  Финансово-Экономический  Институт

филиал в г. Барнауле

Факультет: финансово-кредитный

Кафедра Финансов и кредита

КУРСОВАЯ  РАБОТА

по дисциплине «Финансы организаций»

на тему «ПЛАНИРОВАНИЕ И РАСПРЕДЕЛЕНИЕ ПРИБЫЛИ»

(тема 2, вариант 2.1)

Барнаул 2008

СОДЕРЖАНИЕ

	Теоретическая часть

Введение……………………….……………………………………….……

1. Прибыль и ее роль в рыночной экономике ………………………………..
2. Методы планирования прибыли ……………………………………………
3. Распределение и использование прибыли на предприятии……………….

4. Планирование и распределение прибыли на предприятии……………….

 Заключение………………………………………………………………..
Список литературы……………………………………………………...
Расчетная часть
1. Расчетные таблицы…………………………………………………………..
2. Пояснительная записка………………………………………………………


	3

5

19

26

34

59

62

64

90


ВВЕДЕНИЕ

В рыночной экономике прибыль занимает центральное место, выражая разносторонние экономические связи в воспроизводственном процессе  и выступая в качестве цели предпринимательской деятельности.

Управление планированием прибыли – часть деятельности предприятия. Без планирования прибыли нельзя внести коррективы в дальнейшую работу предприятия. Прибыль является важнейшим показателей финансовой деятельности предприятия. 

Для повышения эффективности работы предприятия первостепенное значение имеет выявление резервов увеличения объемов производства и реализации, снижения себестоимости продукции, роста прибыли.

Экономическая сущность прибыли является одной из сложных и дискуссионных проблем в дисциплине «Финансы организаций». В этой связи выбранная тема курсовой работы является актуальной.

С экономической точки зрения прибыль – это разность между денежными поступлениями и денежными выплатами. С хозяйственной точки зрения прибыль – это разность между имущественным состоянием предприятия на конец и начало отчетного периода.

Финансовый результат хозяйственной деятельности предприятии определяется показателем прибыли или убытка, формируемым в течение календарного (хозяйственного) года. 

Финансовый результат представляет собой разницу от сравнения сумм доходов и расходов организации. Превышение доходов над расходами означает прирост имущества организации – прибыль, а расходов над доходами – уменьшение имущества – убыток. Полученный организацией за отчетный год финансовый результат в виде прибыли или убытка соответственно приводит к увеличению капитала организации.

Главная цель курсовой работы – исследование механизмов планирования и принципов распределения прибыли и проведение сравнительного анализа применения данных методов на предприятии.

Исходя из поставленной цели, необходимо решить следующие задачи:

· раскрыть экономическую сущность прибыли; 

· рассмотреть ключевые функции прибыли; 

· охарактеризовать виды прибыли в соответствии с действующим налоговым законодательством; 

· определить роль прибыли в деятельности предприятия;

· провести сравнительный анализ методов планирования прибыли;

· рассмотреть механизм распределения и использования прибыли предприятия.

Объектом исследования является прибыль предприятия.

Предметом исследования система планирования и распределения прибыли на предприятии.

Данная курсовая работа состоит из введения, теоретической и практической частей, заключения и списка литературы. 

Методической и теоретической основой курсовой работы являются: законодательные акты РФ, нормативные документы, учебная литература, а также статьи ведущих российских экономистов.

Проведенный анализ теоретических аспектов планирования прибыли позволил выявить наиболее перспективные методы планирования финансовых результатов, дать рекомендации по их применению.

Теоретические аспекты планирования и распределения прибыли на предприятии

1. Прибыль и ее роль в рыночной экономике

Особое значение в хозяйственной деятельности предприятия имеют финансовые отношения. 

Сферу финансовых отношений в практической деятельности предприятия образуют денежные отношения, возникающие: 

· между предприятием и другими хозяйствующими субъектами и организациями, связанные с оплатой поставок оборудования, материалов, сырья, топлива, запасных частей, инструментов или реализацией готовой продукции; 

· между предприятием и финансовыми органами при внесении в бюджет налогов и платежей, а также при получении ассигнований из бюджета; 

· между предприятием и кредитными инструментами (коммерческими банками) при получении и погашении долгосрочных и краткосрочных ссуд и уплате по ним процентов; 

· между предприятием и входящими в него структурными единицами и занятыми в них работниками при выдаче им заработной платы, расходовании социальных фондов; 

· между предприятием и его структурными подразделениями при установлении им составных элементов накоплений, величины затрат и т.п.; 

· между предприятием и страховыми организациями, инвестиционными фондами и другими организациями [9, с. 134]. 

Финансовые результаты (выручка, прибыль) являются обобщающими результатами хозяйственной деятельности предприятия и служат основными показателями ее эффективности.

В условиях рыночной экономики получение прибыли является непосредственной целью производства. Прибыль создает определенные гарантии для дальнейшего существования предприятия, поскольку только ее накопление в виде различных резервных фондов помогает преодолевать последствия риска, связанного с реализацией товаров на рынке[9, с. 135].

Экономическая сущность прибыли – одна из сложных и дискуссионных проблем в современной экономической теории.

С экономической точки зрения прибыль – это разность между денежными поступлениями и денежными выплатами. С точки зрения хозяйственной, прибыль – это разность между имущественным состоянием предприятия на конец и начало отчетного периода.

Изучение всех аспектов, связанных с прибылью, привело к пониманию того, что прибыль, исчисленная в бухгалтерском учете, не отражает действительного результата хозяйственной деятельности. Поэтому следует четко разграничивать понятия «бухгалтерская прибыль» и «экономическая прибыль». Первая – результат реализации товаров и услуг, вторая – результат «работы» капитала [23, с. 44].

Общеупотребителен самый простой подход к понятию прибыли: прибыль – это превышение расходами доходов:

Доходы – Расходы = Прибыль.

Обратное положение называется убытком. Но если вникнуть в суть прибыли как источника прироста капитала, то такая прибыль должна реально принести увеличение богатства. То есть эквивалентом прибыли у тех, кто ее получает, должен быть прирост товаров, имущества. Услуг у тех, кто их покупает и оплачивает.

Прибыль – это часть добавленной стоимости, которая получена в результате реализации продукции (товаров), выполнения работ, оказания услуг. [23, с. 45].

Для предприятия прибыль является показателем, создающим стимул для инвестирования в те сферы, где можно добиться наибольшего прироста стоимости. Прибыль как категория рыночных отношений выполняет следующие функции:

• характеризует экономический эффект, полученный в результате деятельности предприятия; 

• является основным элементом финансовых ресурсов предприятия; 

• является источником формирования бюджетов разных уровней. 

Определенную роль играют и убытки. Они высвечивают ошибки и просчеты предприятия в направлениях использования финансовых средств, организации производства и сбыта продукции. 

Прибыль целесообразно рассматривать в следующих аспектах:

1. Прибыль как экономическая категория;

2. Прибыль  как финансовый результат;

3. Прибыль как форма денежных накоплений [12, с. 208].

Прибыль как экономическая категория представляет собой совокупность экономических, распределительных, финансовых отношений, складывающиеся по поводу образования, распределения и использования части вновь созданной стоимости, выступающей как приращение суммы средств, авансированных на осуществление хозяйственной деятельности, или как избыток над понесенными в ходе этой деятельности и связанными с нею издержками производства. Сущность прибыли, как экономической категории, проявляется в ее функциях.

Во-первых, прибыль выполняет функцию оценки итогов работы предприятия, поскольку в ней отражаются все стороны его деятельности как в сфере производства, так и в сфере обращения.

Вторая функция прибыли - распределительная. Прибыль используется в качестве орудия распределения прибавочного продукта и его денежной формы - чистого дохода (в части соответствующей прибыли) между предприятием и государством, предприятием и его работниками, между сферой материального производства и непроизводственной сферой предприятия. Данная функция реализуется через образование фондов денежных средств предприятия (фондов накопления и фондов потребления).

Третья функция связана с процессом экономического стимулирования предприятия и его работников. Прибыль используется как источник и условие формирования поощрительных фондов, а также в качестве источника финансовых ресурсов для осуществления процесса расширенного воспроизводства.

Четвертая функция характеризует прибыль, как основной элемент денежных накоплений, одним из главных источников образования доходной части государственного бюджета.

Прибыль, как финансовый результат, представляет собой выраженный в денежной форме экономический итог хозяйственной деятельности предприятия [11, с. 97].

В данном качестве прибыль выступает как один из основных обобщающих качественных показателей финансово-хозяйственной деятельности предприятия, как инструмент для измерения эффективности производства, который наиболее полно характеризует все стороны хозяйственной деятельности предприятия. Однако, значение прибыли как обобщающего качественного показателя не следует преувеличивать, так как ее величина определяется во многом не зависящими от деятельности данного предприятия факторами (политика цен, изменение ставок налогов, структурные сдвиги в экономике и так далее).

И, наконец, прибыль как форма денежных накоплений предприятия представляет собой источник финансовых ресурсов, направляемых на потребление и накопление.

Стремление к получению прибыли ориентирует предприятия на увеличение объема производства и снижение затрат. В условиях рыночной экономики этим достигается не только цель предпринимательства, но и удовлетворение общественных потребностей. Предприятие всегда определяет в качестве своей главной стратегической цели получение максимальной прибыли и формирует в соответствии с этим критерием финансовую стратегию, пакет заказов, производственную программу, учетную политику, перспективные, годовые и оперативные планы. Иногда, в целях сохранения квалифицированных кадров, предприятие направляет значительные средства в фонд оплаты труда, тем самым увеличивая издержки производства и, соответственно, уменьшая массу прибыли. Но все подобные шаги носят все же тактический характер и, в конечном счете, подчинены решению главной стратегической задачи - получению возможно большей прибыли.

На формирование величины прибыли оказывают влияние такой показатель как выручка от реализации продукции.

Выручкой от реализации продукции (работ, услуг) называются денежные средства, поступившие на расчетный счет предприятия за реализованную покупателю продукцию. Выручка является основным регулярным источ​ником для предприятия по удельному весу среди всех возможных поступ​лений средств. Именно реализацией продукции и поступлением выручки заканчивается процесс кругооборота средств предприятия, что озна​чает восстановление затраченных на производство финансовых ресурсов и создание условий для возобновления кругооборота средств.

Выручка поступающая на расчетный счет предприятия, сразу же используется (см. рис) на оплату счетов поставщиков сырья, материалов, комплектующих, полуфабрикатов, запчастей, топлива, энергии. Из выручки происходит отчисление во внебюджетные фонды, налогов в бюджет, выплата заработной платы, возмещается износ основных фондов, финансируются расходы предусмот​ренные финансовым планом и не включаемые в себестоимость. Вместе с тем, выручка в строгом смысле не является доходом, так как из нее необходимо возместить затраты.

Предприятия экспортирующие продукцию, получают валютную выручку, для зачисления которой ему в уполномоченном банке открываются два счета: транзитный - для зачисления в полном объеме поступлений и, текущий валютный счет - для учета средств, остающихся в распоряжении предприятия после обязательной продажи государству валютной выручки. С текущего счета средства могут использоваться на любые цели: закупку сырья и оборудования у нерезидентов, оплату командировок за рубеж, направ​ляться в качестве вклада в уставный капитал других предприятий, на оплату обучения и стажировок за рубежом.

Существуют два метода отражения выручки от реализации:

1) по отгрузке товаров (выполнению работ, оказанию услуг) и предъявлению контрагенту расчетных документов - метод начислений. Здесь образованием выручки считается дата отгрузки т.е. в этом случае поступление средств не является фактом определения выручки. В основе данного метода лежит юридический принцип перехода права собственности на товар. Однако, в случае несвоевременной оплаты продукции, несостоятельности покупателя или банка предприятие может иметь проблемы: неплатежи по налогам, срыв контрактов, возникновение цепочки неплатежей. Для сглаживания возможных негативных последствий предприятию представлено право образования резерва по сомнительным долгам, который является дополнительным источником финансирования текущих обязательств. Этот метод широко применяется в развитых странах, где наличие развитых финансовых рынков мини​мизирует риск. Рекомендации использовать этот метод в России связаны о переходом на международные стандарты учета и статистики, хотя практика зачастую не позволяет этого сделать. Если в розничной торговле опе​рации по продаже товара завершаются поступлением денег в кассу пред​приятия или на банковский счет по чеку, в мелкооптовой торговле - через авансовые (плановые) платежи, а при случайных поставках может производится предварительная оплата товара, то наибольшая часть опе​раций завершается в момент отгрузки. Инкассация выручки обеспечивается выдачей векселя, аккредитива, платежного поручения банку плательщика или через факторинговые операции.

2) В российской практике распространение подучил метод отражения выручки по мере оплаты - кассовый метод. Моментом образования выручки считается дата поступления средств на счета. Подобный метод лишен недостатков предыдущего. Вместе о тем, в случае авансовых платежей общий размер средств не совпадает с фактической реализацией, так как деньги поступили, а продукция может быть не отгружена или даже еще не про​изведена.

В настоящее время предприятие может для целей налогообложения самостоятельно выбирать метод учета, однако бухгалтерский учет обязано вести методом начислений.

На размер выручки оказывают влияние факторы:

- в сфере производства;

- в сфере обращения: ритмичность отгрузки, своевременное оформление транспортных и расчетных документов, сроки документооборота, опти​мальные формы расчетов, уровень цен;

- не зависящие от предприятия: нарушение договоров, недостатки в работе транспорта, отсутствие средств у покупателя.

Направления использования выручки и процесс формирования прибыли представлен на рис. 1.

	[image: image19.bmp][image: image20.bmp]Средства поступающие за реализованную продукцию


	Выручка от реализации
	Косвенные налоги



	Материальные затраты, износ основных фондов
	Валовый доход
	НДС
	Акцизы
	Другие налоги



	Заработная плата и отчисления
	Прибыль
	Налоги относимые на финансовые результаты (на имущество, рекламу, за право использования местной символики)


	Чистая прибыль
	Налог на прибыль



	Налоги уплачиваемые за счет чистой прибыли (на прибыль, местные, за загрязнение окружающей среды)

	

	Дивиденды

	

	Остаток чистой прибыли распределяемой предприятием


Рис. 1. Схема формирования прибыли

В российской практике употребляются следующие понятия прибыли.

Валовая прибыль - сумма прибыли (убытка) от реализации продукции (работ, услуг), основных фондов (включая земельные участки), иного имущества предприятия и доходов от внереализационных операций, умень​шенных на сумму расходов по этим операциям.

Прибыль (убыток) от реализации продукции (работ, услуг) опреде​ляется как разница между выручкой от реализации без НДС, акцизов и затратами на производство и реализацию, включаемыми в себестоимость.

Формирование выручки ввязано с особенностями выполняемых работ и применяемыми формами расчетов. Например, в строительных организациях выручка отражает стоимость законченных объектов строительства или работ выполненных по договорам подряда и субподряда. Для определения прибыли используется фактическая себестоимость сданных работ. В тор​говле, снабженческих и сбытовых организациях выручка соответствует валовому доходу от продажи товаров.

Валовый доход исчисляется как разница между продажной и покупной стоимостью реализованных товаров. Для определения прибыли из него исключаются издержки обращения торговых, снабженческих, сбытовых организаций. На транспорте и связи выручка отражает средства полученные за предоставляемые услуги по действующим тарифам. В качестве себестоимости высту​пает показатель эксплуатационных расходов предприятий транспорта и связи с учетом расходов по экспедиционным и погрузочно-разгрузочным работам.

В валовую прибыль включено также превышение выручки от реализации основных фондов и иного имущества, что прежде всего означает прирост капитала. Прибыль (убыток) от реализации основных средств, их прочего выбытия, реализации иного имущества - это финансовый результат не связанный с основными видами деятельности предприятия. Он отражает прибыли (убытки) по прочей реализации, к которой относится продажа на сто​рону различных видов имущества, числящегося на балансе хозяйствующего субъекта. Предприятие вправе списывать, продавать, ликвидировать, передавать свое имущество: здания, сооружения, оборудование, транспортные сродства, материальные ценности и другие виды имущества. Финансовый же результат имеет место только при продаже пере​численных видов. Он определяется как разница между выручкой от реализации имущества (за вычетом НДС, спецналога) и их оста​точной стоимостью с учетом понесенных расходов по реализации, скор​ректированной на коэффициент инфляции. Под иным имуществом понимаются сырье, материалы, топливо, запчасти, нематериальные активы (патенты, лицензии, торговые марки, программные продукты), валютные ценности (валю​та, ценные бумаги в валюте, драгоценные металлы и камни), ценные бумаги.

Влияние на величину валовой прибыли оказывают и доходы и расходы от внереализационных операций.

Финансовые результаты от внереализационных операций - это прибыль (убыток) по операциям различного характера, не относящимся к основной деятельности предприятия и не связанных о реализацией продукции, основных фондов, иного имущества, выполнением работ и услуг. Финансовый результат определяется как доходы за минусом расходов по внереализационным операциям. 

К доходам по внереализационным операциям относят:

- доходы подученные на территории РФ и за пределами от долевого участия в деятельности других предприятий (т.е. часть прибыли поступающая учредителю в оговоренном размере или дивиденды по акциям пакетом которых владеет предприятие);

- дивиденды по акциям, доходы по облигациям и другим ценным бумагам;

- доходы от сдачи имущества в аренду;

- доходы от дооценки производственных запасов и готовой продукции;

- присужденные или признанные должником штрафы, пени, неустойки и другие санкции, а также доходы от возмещения убытков;

- прибыль прошлых лет выявленная в отчетном году (суммы, поступившие от поставщиков по перерасчетам за услуги и материальные ценности, полученные и израсходованные в прошлом году; суммы полученные от покупателей по перерасчетам за реализованную продукцию);

-положительные курсовые разницы по валютным счетам и операциям с валютой;

- проценты по денежным средствам числящимся на счетах предприятия.

К расходам по внереализационным операциям относят:

-затраты по аннулированным производственным заказам, а также на про​изводство не давшее продукции, исключая потери возмещаемые заказчиками;

-затраты на содержание законсервированных мощностей, за исключением затрат возмещаемых из других источников;

-не компенсируемые виновниками потери от простоев по внешним причинам;

- потери от уценки производственных запасов и готовой продукции;

- убытки по операциям с тарой;

- судебные издержки и арбитражные сборы;

- признанные предприятием штрафы , пени, неустойки и возмещение причиненных убытков;

- суммы сомнительных долгов по расчетам с другими предприятиями, отдель​ными лицами, подлежащие резервированию в соответствии с законодательством;

- убытки по операциям прошлых лет выявленные в отчетном году, убытки от Спи​сания безнадежной дебиторской задолженности;

- некомпенсируемые потери от стихийных бедствий, включая затраты связанные с предотвращением или ликвидацией их последствий;

-некомпенсируемые убытки в результате пожаров, аварий и других экстре​мальных условий;

- убытки от хищений, виновники которых не установлены;

-отрицательные курсовые разницы по валютным счетам, а также по операциям с валютой.

Так как валовая прибыль хотя и установлена законодательно, но не отражается в балансе целесообразно использовать тождественное (до принятия соответствующего нормативного документа) понятие балансовой прибыли.

Балансовая прибыль - конечный финансовый результат отражаемый в балансе предприятия и выявленный на основании бухгалтерского учета всех его хозяй​ственных операций и оценки статей баланса.

Балансовая прибыль используется для оценки эффективности про​изводства, выявления динамики ее роста и определения общей рентабель​ности деятельности. Валовая же прибыль используется для целей налогообложения прибыли, для чего состав внереализационных доходов и убытков корректируется на величину штрафов, пени перечисленных в бюджет. Например:

- штрафы уплаченные составили 350 тыс. руб. в т.ч. в бюджет в виде санкций - 190 тыс. руб;

- штрафы полученные - 371 тыс. руб.;

Тогда в состав балансовой прибыли в качестве дохода будет включена 21тыс. руб. (371 тыс. руб. - 350 тыс. руб), а в состав валовой будет включено 211 тыс. руб. (371 - (350 - 190)).

Чистой прибылью - называют прибыль остающуюся на предприятии после уплаты всех налогов и используемую на развитие производства и социальные нужды.
Процесс формирования прибыли может быть представлен следующей схемой (рис. 1.1): 
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Рис.1.1. Формирование показателей прибыли организации

Таким образом, значение прибыли состоит в том, что она является целью и конечным финансовым результатом хозяйственной деятельности организации; важнейшим показателем эффективности; источником для осуществления расширенного воспроизводства, а также для удовлетворения материальных потребностей и социальных нужд трудового коллектива. Кроме того, за счет прибыли выполняются финансовые обязательства перед бюджетом.

2. Методы планирования прибыли

Планирование прибыли – составная часть финансового планирования и важный участок финансово-экономической работы на предприятии. Планирование прибыли производится раздельно по всем видам деятельности предприятия. Это не только облегчает планирование, но и имеет значение для предполагаемой величины налога на прибыль, так как некоторые виды деятельности не облагаются налогом на прибыль, а другие - облагаются по повышенным ставкам. В процессе разработки планов по прибыли важно не только учесть все факторы, влияющие на величину возможных финансовых результатов, но и, рассмотрев варианты производственной программы, выбрать обеспечивающий максимальную прибыль.

Основными методами планирования прибыли являются:

· метод прямого счета;

· аналитический метод;

· метод совмещенного расчета.

Метод прямого счета наиболее распространен на предприятиях в современных условиях хозяйствования. Он применяется, как правило, при небольшом ассортименте выпускаемой продукции. Сущность его в том, что прибыль исчисляется как разница между выручкой от реализации продукции в соответствующих ценах за вычетом НДС и акцизов и полной ее себестоимостью. Расчет плановой прибыли (П) ведется по формуле:

П = (О × Ц) - (О × С),

где О — объем выпуска продукции в планируемом периоде в натуральном выражении;

Ц — цена на единицу продукции (за вычетом НДС и акцизов);

С — полная себестоимость единицы продукции.

Прибыль по товарному выпуску (Птп) планируется на основе сметы затрат на производство и реализацию продукции, в которой определяется себестоимость товарного выпуска планируемого периода:

Птп = Цтп - Стп,

где Цтп — стоимость товарного выпуска планируемого периода в действующих ценах реализации (без НДС, акцизов, торговых и сбытовых скидок);

Стп — полная себестоимость товарной продукции планируемого периода.

Следует отличать плановый размер прибыли в расчете на товарный выпуск от прибыли, планируемой на объем реализуемой продукции. Прибыль на реализуемую продукцию (Прп) в общем виде рассчитывается по формуле:

Прп = Врп - Срп,

где Врп — планируемая выручка от реализации продукции в действующих ценах (без НДС, акцизов, торговых и сбытовых скидок);

Срп — полная себестоимость реализуемой в предстоящем периоде продукции.

Более детально прибыль от объема реализуемой продукции в плановом периоде определяется по формуле:

Прп = Пон + Птп - Пок,

где Пон — сумма прибыли остатков нереализованной продукции на начало планового периода;

Птп — прибыль от объема выпуска товарной продукции в плановом периоде;

Пок — прибыль от остатков нереализованной продукции в конце планового периода.

Данная методика расчета применима для укрупненного прямого метода планирования прибыли, когда легко определить объем реализуемой продукции в ценах и по себестоимости.

Разновидностью метода прямого счета является метод поассортиментного планирования прибыли. При этом методе прибыль суммируется по всем ассортиментным позициям. К полученному результату прибавляется прибыль в остатках готовой продукции, не реализованных на начало планируемого периода [6, с. 236].

Аналитический метод применяется при большом ассортименте выпускаемой продукции, а также как дополнение к прямому методу, так как он позволяет выявить влияние отдельных факторов на плановую прибыль. При аналитическом методе прибыль рассчитывается не по каждому виду выпускаемой в планируемом году продукции, а по всей сравнимой продукции в целом. Прибыль по несравнимой продукции определяется отдельно. Исчисление прибыли аналитическим методом включает три последовательных этапа:

1) определение базовой рентабельности как частного от деления ожидаемой прибыли за отчетный год на полную себестоимость сравнимой товарной продукции за тот же период;

2) исчисление объема товарной продукции в планируемом периоде по себестоимости отчетного года и определение прибыли на товарную продукцию исходя из базовой рентабельности;

3) учет влияния на плановую прибыль различных факторов: снижение себестоимости сравнимой продукции, повышение ее качества и сортности, изменение ассортимента, цен и т.д.

После выполнения расчетов по всем трем этапам определяется прибыль от реализации товарной продукции.

Кроме прибыли от реализации товарной продукции в составе прибыли, как отмечено ранее, учитывается прибыль от реализации прочей продукции и услуг нетоварного характера, прибыль от реализации основных фондов и другого имущества, а также планируемые внереализационные доходы и расходы.

Прибыль от прочей реализации (продукции и услуг подсобного сельского хозяйства, автохозяйств, услуг непромышленного характера для капитального строительства, для капитального ремонта и т.д.) планируется методом прямого счета. Результат от прочей реализации может быть как положительным, так и отрицательным.

Прибыль (убытки) от традиционных статей внереализационных доходов и расходов (штрафы, пени, неустойки и пр.) определяется, как правило, на основе опыта прошлых лет [6, с. 237].

После расчета прибыли (убытков) по остальным видам деятельности, а также внереализационных доходов и расходов и с учетом прибыли от реализации товарной продукции определяется валовая (общая) прибыль предприятия.

Метод совмещенного расчета включает элементы первого и второго способов. Так, стоимость товарной продукции в ценах планируемого года и по себестоимости отчетного года определяется методом прямого счета, а воздействие на плановую прибыль таких факторов, как изменение себестоимости, повышение качества, изменение ассортимента, цен и другие, выявляется с помощью аналитического метода. Тот или иной метод планирования прибыли устанавливается самим предприятием на длительный период для целей налогообложения.

Виды и уровень применяемых цен определяют, в конечном счете, объем выручки от реализации продукции и, следовательно, прибыли.

Руководство предприятия заинтересовано в том, чтобы выжить в конкурентной борьбе и всегда стремиться получить максимум прибыли, поэтому часто при планировании прибыли используется метод определения точки безубыточности. Он отражает влияние переменных и постоянных расходов на величину планируемой прибыли.



Рис.1.2. График безубыточности: зависимость абсолютных показателей 

Рис.1.3. График безубыточности: зависимость относительных затрат 

Постоянными называются затраты, сумма которых не меняется при изменении выручки от реализации продукции. К этой группе относятся:

· арендная плата;

· амортизация основных фондов;

· износ нематериальных активов;

· износ малоценных и быстро изнашивающихся предметов, расходы по содержанию зданий, помещений;

· затраты по подготовке и переподготовке кадров;

·  затраты капитального характера и другие виды затрат.

Переменные затраты – это затраты, сумма которых изменяется пропорционально изменению объема выручки от реализации продукции. Эта группа включает:

· расходы на сырье;

· транспортные расходы;

· расходы на оплату труда;

· топливо, газ и электроэнергию для производственных целей;

· расходы на тару и упаковку;

· отчисления в различные фонды.

Деление затрат на постоянные и переменные позволяет четко показать зависимость между выручкой от реализации продукции, себестоимостью и размером прибыли от реализации продукции. Эта зависимость отражается с помощью графика безубыточности (рис. 1.2 и 1.3).

Точка К на рис. 2 и 3 является точкой безубыточности. Она показывает ту предельную сумму выручки от реализации в стоимостной оценке (Ом) и в натуральных единицах (Оn), ниже которой деятельность хозяйствующего субъекта будет убыточной, так как линия себестоимости выше линии выручки от реализации продукции.

Расчет точки безубыточности можно производить аналитическим методом. Он заключается в определении минимального объема выручки от реализации продукции, при котором уровень рентабельности хозяйствующего субъекта будет больше 0,00 %. 

Указанные выше методы не единственные, существуют и другие способы составления плана прибыли, такие как анализ лимита рентабельности, прогноз рентабельности, анализ перекрытия ликвидности и многие другие аналитические методы.

3. Распределение и использование прибыли на предприятии

Главное требование, которое предъявляется сегодня к системе распределения прибыли, остающейся на предприятии, заключается в том, что она должна обеспечить финансовыми ресурсами потребности расширенного воспроизводства на основе установления оптимального соотношения между средствами, направляемыми на потребление и накопление [10, с. 176].

При распределении прибыли, определении основных направлений ее использования, прежде всего, учитывается состояние конкурентной среды, которая может диктовать необходимость существенного расширения и обновления производственного потенциала предприятия. В соответствии с этим определяются масштабы отчислений от прибыли в фонды производственного развития, ресурсы которых предназначаются для финансирования капитальных вложений, увеличения оборотных средств, обеспечения научно-исследовательской деятельности, внедрения новых технологий, перехода на прогрессивные методы труда и т.п. Общая схема распределения прибыли предприятия: 

	Чистая прибыль
	=
	Резервный фонд
	+
	Фонд накопления
	+
	Фонд потребления


Объектом распределения на предприятии является балансовая прибыль. Под ее распределением понимается направление прибыли в бюджет  и по статьям использования на предприятии. Законодательно регулируется только часть прибыли поступающая в бюджет. Определение направлений расходования прибыли остающейся в распоряжении предприятия находится в его компетенции. Таким образом, прибыль распределяется между государством, предприятием и собственниками. Налоговые платежи не должны влиять на заинтересованность предприятия в результатах деятельности. Распределение между предприятием и собственниками должно учитывать не только современное положение предприятия, но и перспективы его развития.

Формирование фондов и резервов вышестоящих организаций (холдингов, консорциумов) за счет прибыли входящих в них предприятий осущест​вляется по нормативам, устанавливаемым вышестоящим органом управления. Эти нормативы носят индивидуальный характер и зависят от финансового положения хозяйствующего субъекта.

На предприятии распределению подлежит чистая прибыль, т.е. прибыль, оставшаяся в распоряжении предприятия после уплаты налогов и других обязательных платежей. Из нее взыскиваются санкции, уплачиваемые в бюджет и некоторые внебюджетные фонды. Распределение чистой прибыли отражает процесс формирования фондов и резервов предприятия для финансирования потребностей производства и развития социальной сферы.

Государство напрямую не вмешивается в процесс распределения чистой прибыли, но посредством предоставления налоговых льгот может стимулировать направление ресурсов на капитальные вложения, на благо​творительные цели, финансирование природоохранных мероприятий, на проведение научно-исследовательских работ. Законодательно установлен размер резервного капитала для акционерных обществ, регулируется порядок создания резерва по сомнительным долгам.

Распределение прибыли регламентируется в уставных документах предприятия. В соответствии с уставом создаются фонды: потребления, накопления, социальной сферы. Если фонды не создаются, то в целях планового расхо​дования средств составляются соответствующие сметы на развитие производства, социальные нужды, материальное поощрение работников, благотворительные цели.

К расходам связанным с развитием производства относятся  расходы на научно-исследовательские, проектные, опытно-конструкторские и технологические работы, финансирование разработок и освоение новой продукции и технологических процессов, затраты связанные с техническим перевооружением производства, расширением предприятия, проведением природоохран​ных мероприятий, расходы по погашению долгосрочных кредитов. Накоп​ленная прибыль может быть направлена в уставные капиталы других предприятий, долгосрочные и краткосрочные финансовые вложения, а также может перечисляться вышестоящим организациям, концернам, ассоциациям, союзам.

Резервный фонд создается хозяйствующими субъектами на случай прекращения их деятельности для покрытия кредиторской задолженности. Он является обязательным для акционерных обществ, кооперативов, предприятий с иностранными инвестициями. Акционерные общества зачисляют в резервный фонд также эмиссионный доход, т.е. сумму разницы между продажной и номинальной стоимостью акций, вырученную при их реализации по цене, превышающей их номинальную стоимость. Эта сумма не подлежит какому-либо использованию или распределению, кроме случаев реализации акций по цене ниже номинальной стоимости. Резервный фонд акционерного общества используется на выплату процентов по облигациям и дивидендов по привилегированным акциям в случае недостаточности чистой прибыли для этих целей. Его размер должен составлять не менее 15 % уставного капитала. Ежегодно резервный фонд пополняется за счет отчислений, составляющих практически не менее 5% прибыли, остающейся в распоряжении предприятия. Кроме покрытия возможных убытков от деловых рисков финансовый резерв может быть использован на дополнительные затраты по расширению производства и социальному развитию, разработку и внедрение новой техники, прирост собственных оборотных средств и т.д.

Фонд накопления (ФН) формируется для будущих инвестиционных программ. Фонд накопления - средства, направленные на производственное развитие предприятия, техническое перевооружение, реконструкцию, расширение, освоение производства новой продукции, на строительство и обновление основных производственных фондов, освоение новой техники и технологий в действующих организациях и иные аналогичные цели, предусмотренные учредительными документами предприятия (на создание нового имущества предприятия). Фонд накопления  показывает рост имущественного состояния хозяйствующего субъекта, увеличение собственных его средств. Вместе с тем операции по приобретению и  созданию нового имущества хозяйствующего субъекта не затрагивают фонд накопления. Фонд накопления уменьшается только при использовании его средств на погашение убытков отчетного года, а также в результате списания за счет накопительных фондов расходов, не включенных в первоначальную стоимость вводимых в эксплуатацию объектов основных средств.

Фонд потребления (ФП) формируется для: 

1. Выплат дивидендов акционерам.

2. Выплат доходов акционерам.

3. Оказания социальной помощи.

Фонд потребления – средства, направляемые на осуществление мероприятий по социальному развитию (кроме капитальных вложений), материальному поощрению коллектива предприятия, приобретение проездных билетов, путевок в санатории, единовременном премировании и иных аналогичных мероприятий и работ, не приводящих к образованию нового имущества предприятия [12, с. 204].

Фонд потребления складывается из двух частей: фонд оплаты труда и выплаты из фонда социального развития. Фонд оплаты труда является источником оплаты по труду, любых видов вознаграждения и стимулирования работников предприятия. Выплаты из фонда социального развития расходуются на проведение оздоровительных мероприятий, частичное погашение кредитов за кооператив, индивидуальное жилищное строительство, беспроцентные ссуды молодым семьям и другие цели, предусмотренные мероприятиями по социальному развитию трудовых коллективов.

Законодательно распределение прибыли регулируется в той ее части, которая поступает в бюджеты разных уровней в виде налогов и других обязательных платежей.

Определение направлений расходования прибыли, остающейся в распоряжении предприятия, структуры статей ее использования находится в компетенции предприятия.

Принципы распределения прибыли можно сформулировать следующим образом:

· прибыль, получаемая предприятием в результате производственно-хозяйственной и финансовой деятельности, распределяется между государством и предприятием как хозяйствующим субъектом;

· прибыль для государства поступает в соответствующие бюджета в виде налогов и сборов, ставки которых не могут быть произвольно изменены. Состав и ставки налогов, порядок их исчисления и взносов в бюджет устанавливаются законодательно;

· величина прибыли предприятия, оставшейся в его распоряжении после уплаты налогов, не должна снижать его заинтересованности в росте объема производства и улучшении результатов производственно-хозяйственной и финансовой деятельности;

· прибыль, остающаяся в распоряжении предприятия, в первую очередь направляется на накопление, обеспечивающее его дальнейшее развитие, и только в остальной части – на потребление.

Глава 25 Налогового кодекса РФ «Налог на прибыль организаций введена в действие Федеральным законом от 06.08.2001 №110-ФЗ. В этой главе государство регулирует величину прибыли, той прибыли которая останется у предпринимателя после всех выплат в бюджет налоговых сборов установленных на прибыль. Данная глава состоит из 91 статьи и каждая по своему важна, как для государства, так и для предпринимателя. Здесь очень много переработано, что-то исключено, а что-то наоборот добавлено или изменено от 29.05.2002 именно тогда произошли очередные изменения в частности главы 25 НК РФ. До этого изменения налоговая ставка была равна 35%, а теперь как мы видим из статьи 284 «Налоговые ставки»: налоговая ставка по налогу на прибыль организаций устанавливается в размере 24 процентов. В главе 25 существенно сокращен перечень льгот по налогу на прибыль и пересмотрен порядок применения многих из тех льгот, которые остались. 
В современных условиях хозяйствования государство не устанавливает каких-либо нормативов распределения прибыли, но через порядок предоставления налоговых льгот стимулирует направление прибыли на капитальные вложения производственного и непроизводственного характера, на благотворительные цели, финансирование природоохранных мероприятий, расходов по содержанию объектов и учреждений социальной сферы и др. Законодательно ограничивается размер резервного фонда предприятий, регулируется порядок формирования резерва по сомнительным долгам.

Распределение чистой прибыли - одно из направлений внутрифирменного планирования, значение которого в условиях рыночной экономики возрастает. Порядок распределения и использования прибыли на предприятии фиксируется в уставе предприятия и определяется положением, которое разрабатывается соответствующими подразделениями экономических служб и утверждается руководящим органом предприятия.

Смета расходов, финансируемых из прибыли, включает расходы на развитие производства, социальные нужды трудового коллектива, на материальное поощрение работников и благотворительные цели.

К расходам, связанным с развитием производства, относятся расходы на научно-исследовательские, проектные, конструкторские и технологические работы, финансирование разработки и освоения новых видов продукции и технологических процессов, затраты по совершенствованию технологии и организации производства, модернизации оборудования, затраты, связанные с техническим перевооружением и реконструкцией действующего производства, расширением предприятий. В эту же группу расходов включаются расходы по погашению долгосрочных ссуд банков. Здесь же планируются затраты на проведение природоохранных мероприятий и др. Взносы предприятий из прибыли в качестве вкладов учредителей в создание уставного капитала других предприятий, средства, перечисляемые союзам, ассоциациям, концернам, в состав которых входит предприятие, также считаются использованием прибыли на развитие.

Распределение прибыли на социальные нужды включает расходы по эксплуатации социально-бытовых объектов, находящихся на балансе предприятия, финансирование строительства объектов непроизводственного назначения, организации и развития подсобного сельского хозяйства, проведения оздоровительных, культурно-массовых мероприятий и т.п.

К затратам на материальное поощрение относятся единовременные поощрения за выполнение особо важных производственных заданий, выплата премий за создание, освоение и внедрение новой техники, расходы на оказание материальной помощи рабочим и служащим, единовременные пособия ветеранам труда, уходящим на пенсию, надбавки к пенсиям, компенсация работникам удорожания стоимости питания в столовых, буфетах предприятия в связи с повышением цен и др.

Вся прибыль, остающаяся в распоряжении предприятия, подразделяется на две части. Первая увеличивает имущество предприятия и участвует в процессе накопления. Вторая характеризует долю прибыли, используемой на потребление. При этом не обязательно всю прибыль, направляемую на накопление, использовать полностью. Остаток прибыли, не использованной на увеличение имущества, имеет важное резервное значение и может быть в последующие годы направлен для покрытия возможных убытков, финансирования различных затрат.

Нераспределенная прибыль в широком смысле как прибыль, использованная на накопление, и нераспределенная прибыль прошлых лет, свидетельствуют о финансовой устойчивости предприятия, о наличии источника для последующего развития.

4. Анализ формирования и распределения прибыли на ОАО «АРС»

Агропромышленное предприятие ОАО «АРС» является акционерным обществом открытого типа, сокращенное название ОАО «АРС». 

Юридический адрес: 658905, Алтайский край, Кулундинский район, пос. Октябрьский, ул. Советская, 13. Учредителями являются граждане Российской Федерации - физические лица: 22 человека. 

На предприятии существует линейно-функциональная структура управления, когда руководство фирмой осуществляется не только из центра, но и непосредственно на местах: в каждом хозяйственном подразделении ОАО «АРС» действует тщательно подобранный управленческий персонал, координирующий работу конкретного субъекта управления в соответствии с генеральной стратегией фирмы. Руководителей хозяйственных объектов характеризует большой опыт работы в своей сфере деятельности и глубокое знание специфики конкретного объекта. 

Предметом и цепью деятельности ОАО «АРС» является содействие наиболее полному удовлетворению потребностей народного хозяйства в продуктах питания и сельхозпродукции, в товарах народного потребления, а также более полного эффективного использования местных сырьевых и трудовых ресурсов.

В указанных выше целях ОАО «АРС» осуществляет:

· производство и реализацию продуктов питания и сельхозпродукции;

· организацию и строительство различных комплексов и предприятий по производству этих продуктов.

Таким образом, основной целью коммерческой деятельности фирмы является получение средней и повышенной нормы прибыли от реализации собственной и закупаемой на стороне высококачественной продукции по ценам значительно ниже рыночных. 

Для проведения исследования формирования и распределения прибыли руководством ОАО «АРС» была предоставлена исчерпывающая информация.

Анализ движения денежных средств проводится прямым и косвенным методами. Рассмотрим  анализ движения денежных средств прямым методом по предприятию ОАО «АРС» за 2007 год.

По данным таблиц 1.1 можно сделать следующие выводы. Приток денежных средств в результате текущей деятельности предпри​ятия ОАО «АРС» составил 2188050 тыс. руб. При этом сумма поступлений в рамках рассматриваемого вида деятельности - 6450150 тыс. руб., из них поступления от покупателей 5820150 тыс. руб. (5820000 + 150), т. е. примерно 90 % общей суммы притока денежных средств от текущей деятельности. Соответственно около 10 % поступлений денежных средств от текущей деятельности носили случайный, разовый характер.

Наибольшие суммы оттока денежных средств в анализируемом периоде были  связаны с приобретением средств долгосрочного использования (2093100 тыс. руб.), к которым относятся основные средства, нематериальные активы и капитальные вложения. 

Общий недостаток денежных средств  для инвестиционной (2041350 тыс. руб.) и финансовой (149700 тыс. руб.) деятельностей  предприятия был не полностью покрыт за счет притока денежных средств от текущей деятельности, т.к. общее изменение денежных средств за период составило -3000 тыс. руб..

Таблица 1.1

Движение денежных средств па предприятии (прямой метод)
	Номер строки
	Показатели
	Источник информации
	Сумма тыс.руб.

	
	1.Текущая деятельность
	

	1.1

1.2
	Приток денежных средств (поступления):

выручка от реализации продукции, работ, услуг 

авансы, полученные от покупателей и прочих контрагентов

прочие поступления (возврат средств от по​ставщиков; сумм, выдан​ных ранее подотчетным лицам; средства по це​левому финансирова​нию и др.)

Отток денежных средств:

платежи по счетам по​ставщиков и подрядчиков

выплата заработной платы (основной и до​полнительной)

отчисления в фонды со​циального страхования и обеспечения, внебюд​жетные фонды

расчеты с бюджетом

 авансы выданные

уплата процентов по кредиту

выплаты по фонду потребления

прочие платежи

Итого приток (отток) де​нежных средств от теку​щей деятельности
	Оборот по кредиту сч. 62, кредиту сч. 46 в корреспонденции со счетами учета денежных средств

Оборот по кредиту сч. 64, 76
Главная книга, операции по дебету сч. 50, 51; 52 в коррес​понденции со сч. 60, 61, 71, 76, 96 и др.

Оборот по дебету сч. 60
Главная книга, операции по дебету сч. 70 в корреспонден​ции со сч. 50
Оборот по дебету сч. 67, 69
Оборот но дебету сч. 68

 Оборот' но дебету сч. 61 

Операции по дебету сч. 26, 88 (81)
Оборот по дебету сч. 88, суб​счет "Фонд потребления “

Оборот по дебету сч. 76, 96 и др.

Расчетно (стр. 1. 1 – стр. 1. 2
	5820000

150

630000

1495003

289597

111495

765300

20005

-

-

1580700

+2188050

	
	II. Инвестиционная деятельность
	

	2.1

2.2
	Приток:

Выручка от реализации активов долгосрочного характера использования

Отток:

Приобретение средств долгосрочного использования

Итого отток денежных средств в результате инвестиционной деятельности
	Оборот по кредиту сч.47,48. 

Аналитические данные к сч.47,48, а также к сч. 62 и 76  (для предприятий, учитывающих реализацию по моменту оплаты)

Оборот по дебиту сч. 01, 04, 08 (исключая внутренний оборот)

Расчетно (стр.2.1.- стр.2.2)
	51750

 2093100

-2041350



	
	III. Финансовая деятельность
	

	3.1

3.2.

3.3.
	Приток:

Полученные ссуды, займы, проценты по финансовым вложениям

Отток:

Финансовые вложения

 Возврат полученных ранее кредитов, прочие выплаты

Итого приток денежных средств от финансовой деятельности

Общее изменение денежных средств за период
	Оборот по кредиту сч. 90, 92, 93, 94, 95,76

Оборот по дебету сч. 06, 58

Оборот по дебету сч. 90,92, 93, 94, 95

Расчетно (стр. 3.1. – стр.3.2)

Расчетно (стр.1.3 + стр.2.3. + стр.3..3)
	312300

51000

411000

- 149700

- 3000


Анализ взаимосвязи прибыли, движение оборотного капитала и потока денежных средств.

Анализ денежных средств прямым методом дает возможность оценить ликвидность предприятия, поскольку детально раскрывает движение денежных средств на его счетах и позволяет делать оперативные выводы относительно достаточности средств для платежей по текущим обязательствам, для инвестиционной дея​тельности и дополнительных выплат.

В то же время этому методу присущ серьезный недостаток, поскольку он не раскрывает взаимосвязи полученного финансового результата и изменения денежных средств на счетах предприятия.

Как было выяснено, величина притока денежных средств существенным образом отличается от суммы полученной прибыли, и тому есть несколько причин. Назовем основные из них.

1. Прибыль (убыток), или финансовый результат, отражаемый в отчете о финансовых результатах и их использовании, форми​руется в соответствии с принципами бухгалтерского учета, согласно которым расходы и доходы признаются в том учетном периоде, в котором они были начислены (вне зависимости от реального движения денежных средств):

учет реализованной продукции по моменту ее отгрузки (вы​ставления расчетных документов покупателям) связан с расхож​дением величины отгрузки и поступления денежных средств от покупателей. Причина такого расхождения - изменение остатков дебиторской задолженности;

наличие расходов, имеющих отношение к будущим периодам, приводит к тому, что реальная сумма платежей отличается от себестоимости продукции, в которую, как известно, включаются расходы только отчетного периода;

наличие   отложенных платежей, т. е. начисленных, но не произведенных в отчетном периоде расходов, увеличивает себе​стоимость продукции на указанные расходы, а оттока денежных средств не происходит;

деление расходов на капитальные и текущие. Если текущие расходы напрямую относятся на себестоимость реализованной продукции, то капитальные возмещаются в течение длительного периода времени через амортизационные отчисления. Однако именно капитальные расходы сопровождаются зачастую наиболее значительным оттоком денежных средств.

2. Источником увеличения денежных средств не обязательно является прибыль (к примеру, приток денежных средств может быть обеспечен за счет их привлечения на заемной основе). Точно так же отток денежных средств зачастую не связан с уменьшением финансового результата.

3. Приобретение активов долгосрочного характера и связанный с этим отток денежных средств не отражаются на величине прибыли, а их реализация меняет совокупный финансовый резуль​тат на сумму результата от данной операции. Изменение денежных средств при этом определяется суммой полученной выручки от реализации.

4. На величину финансовых результатов оказывают влияние расходы, не сопровождающиеся оттоком денежных средств (напри​мер, амортизационные отчисления), и доходы, не сопровождающие​ся их притоком (например, при учете реализованной продукции по моменту ее отгрузки).

5. На расхождение финансового результата и прибыли непо​средственное воздействие оказывают изменения в составе собствен​ного оборотного капитала. Увеличение остатков по статьям текущих активов приводит к дополнительному оттоку денежных средств, сокращение — к их притоку. Деятельность предприятия, накапли​вающего запасы товарно-материальных ценностей, неизбежно со​провождается оттоком денежных средств; однако до того момента, пока запасы не будут отпущены в производство (реализованы), величина финансового результата не изменится.

6. Отток денежных средств, связанный с закупкой товарно-материальных ценностей, определяется характером расчетов с кре​диторами. Наличие кредиторской задолженности позволяет предприятию использовать запасы, которые еще не оплачены. Следовательно, чем больше период погашения кредитор​ской задолженности, тем большая сумма неоплаченных запасов находится в обороте предприятия и тем значительней расхождения между объемом материальных ценностей, отпущенных в производ​ство (себестоимостью реализованной продукции), и размером пла​тежей кредиторам.

Таким образом, для расчета прироста или уменьшения де​нежных средств в результате производственно-хозяйственной деятельности необходимо осуществить следующие операции:

1) Рассчитать оборотные активы и краткосрочные обязатель​ства, исходя из метода денежных потоков. При корректировке статей оборотных активов следует их прирост вычесть из суммы чистой прибыли, а их уменьшение за период, прибавить к чис​той прибыли. Это обусловлено тем, что оценивая оборотные ак​тивы по методу потока денежных средств, мы завышаем их сумму, то есть занижаем прибыль. На самом деле прирост обо​ротных средств не влечет за собой увеличения денежных средств в такой же степени что и прибыли.

При корректировке краткосрочных обязательств, наоборот, их рост следует прибавить к чистой прибыли, так как этот при​рост не означает оттока денежных средств; уменьшение кратко​срочных обязательств вычитается из чистой прибыли.

2) Корректировка чистой прибыли на расходы, не требую​щие выплаты денежных средств. Для этого соответствующие расходы за период необходимо прибавить к сумме чистой при​были. Примером таких расходов является амортизация матери​альных необоротных активов.

3) Исключить влияние прибылей и убытков, полученных от неординарной деятельности, таких как результаты от реализа​ции необоротных активов и ценных бумаг других компаний. Влияние этих операций, учтенное также при расчете суммы чис​той прибыли в отчете о прибыли, элиминируется во избежание повторного счета: убытки от этих операций следует прибавить к чистой прибыли, а прибыли — вычесть из суммы чистой прибы​ли. 

Анализ движения средств прямым методом не предполагает прямую увязку баланса движения денежных средств с бухгалтерским балансом. Соответствие между ними достигается за счет ос​татка денежных средств на начало и конец периода, которые должны быть идентичны в обоих балансах.

Второй метод —косвенный— позволяет "увязать" бухгалтерский баланс и баланс движения денежных средств по каждой статье и поэтому приобретает дополнительное анали​тическое значение.

Однако он имеет существенный недостаток: отрывается от реального оборота денег по счетам, кассе.

Рассмотрим методику составления такого баланса, исполь​зуя следующие данные по предприятию ОАО «АРС».

Таблица 1.2

Сокращенный бухгалтерский баланс предприятия ОАО "АРС" за 2007 год, тыс. руб.

	Разделы (статьи) актива баланса
	Остаток средств

	
	на начало года
	на конец года

	1. Внеоборотные активы

2. Оборотные активы

В том числе:

2.1. Запасы

2.2. Дебиторская задолженность

2.3. Краткосрочные финансовые 

вложения

2.4. Денежные средства

БАЛАНС
	2402100

2521350

1490250

991800

6300

33000

-

4923450
	2853400

3330200

1184000

2061000

55200

30000

-

6183600

	Разделы (статьи) пассива баланса
	
	

	3. Капитал и резервы

4. Долгосрочные пассивы

5. Краткосрочные пассивы

в том числе:

4.1. Заемные средства

5.2. Кредиторская задолженность

5.3. Прочие краткосрочные пас-

сивы (фонды и резервы)

БАЛАНС
	2691500

-

2231950

27450

2204500

4923450
	2945300

-

3238300

24450

323850

6183600


Таблица 1.3

Отчет о финансовых результатах предприятия ОАО "АРС"
	Показатели
	Сумма, млн. руб.

	1
	2

	1.Выручка (нетто) от реализации товаров, продукции,     

работ, услуг (за вычетом косвенных налогов) 

2.Себестоимость реализации товаров, продукции, работ, 

услуг (по переменным расходам) 

3. Коммерческие расходы

4. Управленческие расходы

5. Прибыль (убыток) от реализации (стр. 1-2-3-4)
6. Проценты к получению

7. Проценты к уплате

8. Доходы от участия в других организациях

9. Прочие операционные доходы

10. Прочие операционные расходы

11. Прибыль (убыток) от финансово-хозяйственной 

деятель​ности (стр. 5+6-7+8+9  10)
12. Прочие внереализационные доходы

13. Прочие внереализационные расходы

14. Прибыль (убыток) отчетного года (стр. 11 + 12 - 13)
15. Налог на прибыль

16. Другие отвлечения средств из прибыли

17. Нераспределенная прибыль (убыток) отчетного года 

(стр. 14 - 15 - 16)
	7503000

4501800

525210

600240

1875750

15750

-

-

38400

443400

1486500

585000

580500

1491000

540800

359200

591000




На основе таблиц 1.2. и 1.3  мы можем составить баланс движения денежных средств, в котором выделим четыре раз​дела:

1. Текущая (операционная) деятельность.

2. Инвестиционная деятельность.

3. Движение оборотного капитала.

4. Финансовая деятельность.

Таблица 1.4
Баланс движения денежных средств по предприятию ОАО "АРС" за 2007год, тыс. руб.

	Приток (поступление) средств
	Отток (использование ) средств

	1
	2

	1.Остаток денежных  средств на начало года

1.1.Текущая деятельность 

Выручка (нетто) от реализации товаров, продукции, работ, услуг.

1.2.Проценты полученные

1.3.Доходы от участия в других организациях

1.4.Прочие операционные доходы

1.5.Внереализационные доходы

Итого р.1

Баланс к разделу 1.                
	33000

7503000

15750

-

38400

585000

8142150

+950200
	1.Текущая деятельность

1.1.Себестоимость реализации товаров, продукции, работ, услуг

(по статьям перем. Расходов)

1.2.Коммерческие расходы

1.3.Управленческие расходы

1.4.Проценты уплаченные

1.5.Прочие операционные расходы

1.6.Внереализационные расходы

1.7.Налог на прибыль

Итого р.1
	4501800

525210

600240

-

443400

580500

540800

7191950



	2. Инвестиционная деятельность

2.1.Снижение внеоборотных активов

Итого р.2

Баланс к разделу 2
	-

-

-451300
	2.Инвесиционная деятельность

2.1.Прирост внеоборотных активов


	451300

	3.Движение оборотного капитала

3.1.Снижение запасов

 (1490250 – 1184000)

3.2.Погашение дебиторской задолженности

3.3.Прирост кредитов и займов

3.4.Прирост кредиторской задолженности 

(3213850 – 2204500)

Итого р.3

Баланс к разделу 3
	306250

-

-

1009350

1315600

+243400


	3.Движение оборотного капитала

3.1.Прирост запасов

3.2.Прирост дебиторской задолженности (991800-2061000)

3.3.Погашение кредитов и займов (24450-27450)

3.4.Погашение кредиторской задолженности

Итого р.3
	-

1069200

3000

-

1072200



	4.Финансовая деятельность

4.1.Увеличение уставного, добавочного, резервного капитала

4.2.Увеличение специальных фондов и целевого финансирования

4.3.Уменьшение краткосрочных финансовых вложений

4.4.Накопление краткосрочных пассивов (фондов и резервов)

4.5.Другие балансовые статьи

Итого р.4

Баланс к разделу 4.
	-

-

-

-

-

-

-745300


	4.Финансовая деятельность

4.1. Уменьшение уставного, добавочного, резервного капитала (2067300-2404500)

4.2.Уменьшение специальных фондов и целевого финансирования

4.3.Увеличение краткосрочных финансовых вложений 

(6300-55200)

4.4.Использование краткосрочных пассивов

(фондов и резервов)

4.5.Использование прибыли текущего года

Итого р.4 
	337200

-

48900

-

359200

745300

	Общий баланс по всем разделам

	8142150+1315600=9457750

9457750-9460750=-3000
	7191950+451300+1072200+745300=9460750

5.Остаток денежных средств на конец года 

33000-3000=30000

	Итоговый баланс

9457750+33000=9490750
	Итоговый баланс

9460750+30000=9490750


Положительные результаты (+) желательны по разделам 1 и 3, минусовые результаты возможны по разделам 2 и 4, однако обязательное условие — это превышение (или в край​нем случае — равновесие) между итогами 1 и 3 и итогами 2 и 4 разделов.

Итоги р. 1 + 3 ≥ Итоги р. 2 + 4 
В противном случае неизбежно уменьшение денежных средств на счетах предприятия, превышение оттока средств над их притоком. Предельная величина "разрыва" между притоком и оттоком денежных средств определяется остатком денег на счетах предприятия.

Оперативный анализ денежных потоков на предприятии предполагает также использование некоторых финансовых ко​эффициентов:

1. Коэффициента кругооборота = _______Выручка от реализации______
денежной наличности                Чистый приток денежных средств по текущим              

                                                                            операциям

2. Коэффициента покрытия            Денежные средства полученные от текущих    

                                                                                      операций

         обязательств                     =   —————————————————————
      текущими платежами                 Средняя величина краткосрочных обязательств

3. Коэффициента резервирования  =   Денежные средства на счетах и в кассе                   

             денежных средств                                Краткосрочные обязательства

4. Коэффициента покрытия         Чистый приток денежных средств по текущим                   

периодических выплат             =                                     операциям                                

                                                                         Периодические выплаты

Первый из этих коэффициентов — кругооборот денежной наличности — показывает число оборотов по притоку средств за анализируемый период.

Коэффициент покрытия обязательств и коэффициент резер​вирования средств отражают степень ликвидности по кратко​срочным долгам предприятия, рассчитанную по текущим по​ступлениям денег.

Коэффициент покрытия периодических выплат показывает обеспеченность поступлениями средств таких периодических выплат, как оплата труда, социальные отчисления, налоги, арендная плата к дате возникновения этих обязательств.

Повышение названных коэффициентов отражает положи​тельные тенденции в управлении потоком денежных средств на предприятии.


Финансовое состояние предприятия характеризуется размещением и использованием средств (активов) и источниками их формирования (собственного капитала и обязательств, т.е. пассивов). Эти сведения представлены в балансе предприятия. Аналитический баланс (см.таблицу 2 Приложения) получается из исходного баланса путем дополнения его показателями структуры и динамики. В ходе горизонтального анализа определяются абсолютные и относительные изменения величин различных статей баланса  за определенный период, а целью вертикального анализа является вычисление удельного веса нетто.


Характеристика финансового состояния ОАО «АРС» дана в пояснительной записке.


Чистые активы представляют фактическую стоимость имущества предприятия за вычетом его обязательств (долгов).

Чистые активы = Активы – обязательства.

Расчет чистых активов ведется по следующим статьям бухгалтерского баланса:

ЧА=стр.110+стр.120+стр.130+стр.140+стр.150+стр.210+стр.230+стр.240-стр.244+стр.250-стр.252+стр.260+стр.270-стр.460-стр.510-стр.610-стр.520-стр.620-стр.630-стр.660-стр.670.

Общая сумма активов увеличилась в 1,26 раза. Пассивы, исключаемые из стоимости активов тоже увеличились в 1,45 раза. Стоимость чистых активов, которая равна разности активов и пассивов согласно вышеуказанным балансовым статьям увеличилась в 1,08 раза по сравнению с началом года, что свидетельствует об улучшении имущественного состояния предприятия.
Расчет влияния факторов на изменение рентабельности чистых активов  делаем по трехфакторной модели методом цепных подстановок. 

Рентабельность чистых активов РЧА = ЧП/ЧА =(А/ЧА) х (ВП/А)х (ЧП/ВП), где 

А/ЧА - доля активов на 1 рубль чистых активов, ВП/А - коэффициент оборачиваемости активов,

ЧП/ВП - коммерческая рентабельность. 
1. Определим влияние на рентабельность чистых активов количественного фактора отношения всех активов к чистым активам А/ЧA -0,111х0,544х16,93=-1,0

2.Определим влияние оборачиваемости активов S/A на рентабельность чистых активов

0,807х2,149х16,93=+29,369

3. Определим влияние коммерческой рентабельности PN/S на рентабельность чистых активов -4,27х2,149х1,351=-12,3
1. Коэффициент финансовой независимости Кфн =  СК / А характеризует долю собственного капитала в общем объеме активов.

Кфн(н) = 2691500 / 4923450 = 0,547

Кфн(к) = 2945300 / 6183600 = 0,476

2. Долгосрочных заемных средств у ОАО "Арс" нет, следовательно коэффициент финансовой независимости = коэффициенту финансовой неустойчивости.

3.  Определим коэффициент задолженности, который равен  соотношения заемного капитала к собственному.

Кз(н) = 2231950 / 2691500 = 0,829

 Кз(к)= 3238300 / 2945300 = 1,099

Коэффициент задолженности  показывает долю заемного капитала в собственном капитале.

4. Коэффициент финансирования СК/ЗК показывает какая часть деятельности предприятия  финансируется за счет собственных средств.

Кф(н) = 2691500 / 2231950 = 1,206

Кф(к) = 2945300 / 3138300 = 0,91

5.Определим коэффициент инвестирования СК/ВА - показывает в какой степени собственный капитал покрывает производственные инвестиции.

Ки(н) = 2691500 / 2402100 = 1,12

Ки(к) = 2945300 / 2853400 =1,032

6. Коэффициент финансовой маневренности (СК-ВА) / СК

Кфм(н) = (2691500 –2402100 )/ 2691500 = 0,108х100 =10,8

Кфм(к) = ((2945300 – 2853400) / 2945300) х 100 =3,1

7. Коэффициент обеспеченности оборотных активов собственными средствами (СК-ВА) / ОА

Ко(н) = (2691500 –2402100 )/ 2521350 х100 =11,5

Ко(к)= ((2945300 – 2853400) / 3330200)  = 0,028х100 = 2,8

8. Определим долю собственного капитала в формировании оборотных активов

Начало года = 2691500 / 2521350 = 1,067

Конец года = 2945300 / 3330200 =0,884

9. Рассчитаем долю заемного капитала в формировании активов ЗК / А

Начало года = 2231950 / 4923450 = 45.33

Конец года = 3238300 / 6183600 =52.37

10. Определим долю заемного капитала в формировании оборотных активов ЗК /ОА. 

Начало года = 22319550 / 2521350 = 88,52

Конец года = 3238300 / 3330200 = 97,24

1. Коэффициент текущей ликвидности = оборотные активы / краткосрочные обязательства. Позволяет установить, в какой степени текущие активы покрывают краткосрочные обязательства

К тл(н) = 2521350/2231950 = 1,13

К тл(к) = 3330200/3238300 = 1,028

2. Коэффициент реальной текущей ликвидности (за минусом неликвидов)

Кртл(н) = (2521350-198515)/2231950 = 1,041

Кртл(н) = (3330200-225195)/3238300 = 0,959

3. Коэффициент критической ликвидности = (дебиторская задолженность  + краткосрочные финансовые вложения + денежные средства) / краткосрочные обязательства. Показывает, какая часть текущих обязательств может быть погашена не только за счет имеющихся денежных средств но и за счет ожидаемых поступлений.

Ккл(н) = 1031100/2231950 = 0,462

Ккл(к) = 2146200/3238300 = 0,663

4.Коэффициент реальной критической ликвидности (за минусом неликвидов)

Кркл(н) = (1031100-127615)/2231950 = 0,405

Кркл(к) = (2146200-116495)/3238300 = 0,627

5.Коэффициент абсолютной ликвидности = (краткосрочные финансовые вложения  + денежные средства) / краткосрочные обязательства

Кал(н) = (6300+33000) / 2231950 = 0,018

Кал(к) = (55200+30000) / 3238300 = 0,026

6.Коэффициент абсолютного покрытия дебиторской задолженности просроченной кредиторской задолженностью свыше 3-х месяцев Кап = нормальное дебиторская задолженность / кредиторская задолженность свыше 3-х месяцев (данные берем из формы 5 раздел 2)

Кап(н) = (991800-468600) / 871350 =0,6

Кап(к) = (2061000-1215750) / 1636650 =0,516

7.Определим коэффициент восстановления (утраты) платежности (см.п.7 табл.6)

Квос(утр)=((Ктл(к)+(Ктл(к)-Ктл(н)) хУ/Т) / 2 , где

У-период восстановления (утраты) платежеспособности;

Т- продолжительность отчетного периода в месяцах. 

В данном случае утрата платежеспособности, следовательно равна У=3 месяца, 

Т=9 месяцев.

Кутр=((1,028+(1,028-1,13))х3/9)/2=0,497

Из данных формы №5 р.2 следует, что величина дебиторской задолженности на начало года составила 991800 тыс. рублей, возникло обязательств за год 1890750 тыс.руб..

Удельный вес просроченной дебиторской задолженности к общей сумме задолженности составил 54,06%,т.е. более половины всей задолженности является просроченной. Из нее свыше 3-х месяцев составляет 582000 т.р., т.е. 37,35% от просроченной задолженности. В справке к разделу 2 указан перечень 7 организаций - дебиторов, имеющих наибольшую задолженность, которая составила 1153800 тыс. руб., из нее длительностью свыше 3-х месяцев 109500 тыс.руб.. Удельный вес погашенных обязательств в отчетном году составил 28,5 %, в том числе 21,98% просроченной задолженности, из нее 44,05% просроченная задолженность свыше 3-х месяцев. Напомним также, что согласно аудиторского заключения в статью 246 баланса  «Прочие дебиторы» необосновано включена сумма 58420 тыс.руб., истраченная в соответствии с режимом использования фонда потребления до утверждения общим собранием акционеров, что не соответствует общепринятой идеологии учета использования прибыли. Это значит, что краткосрочная дебиторская задолженность должна уменьшится на эту сумму, а удельный вес погашенных обязательств увеличится на 0,59 %. 

Краткосрочная кредиторская задолженность составила 4290700 тыс.руб., что в 1,49 раза больше краткосрочной дебиторской задолженности. Удельный вес просроченной кредиторской задолженности к общей сумме кредиторской задолженности составил 61,51 %, а свыше 3-х месяцев 73,96% к просроченной кредиторской задолженности. Это значит, что основная часть задолженности ОАО "АРС" является просроченной. Удельный вес погашенных обязательств  за 1999 г. составил всего 25,1 %, из них 16,11% просроченной кредиторской задолженности.
1. Рассчитаем средние остатки оборотных активов за отчетный год.

Средняя величина остатков = (остатки на начало года + остатки на конец года) / 2 СООА = (Оан + Оак) / 2 = (2521350+3330200) / 2 = 2925775 тыс. руб.

В том числе: а) средние остатки запасов, включая НДС:

(1278150+212100+927950+256050) / 2 = 1337125 тыс. руб.

б) средние остатки краткосрочной дебиторской задолженности:

(991800+2061000) / 2 = 1526400 тыс.руб. из нее просроченная: 

(468600+1215750) / 2 = 842175 тыс.руб.

в) средние остатки краткосрочных финансовых вложений: 

(6300+55200) / 2 = 30750 тыс.руб.

г)средние остатки денежных средств:

(33000+30000) / 2 = 31500 тыс.руб.

2. Рассчитаем продолжительность 1 оборота всех оборотных активов в днях за год (360дней) Дни = (средние остатки оборотных активов / выручка от продаж) х 360

Продолжительность оборота всех оборотных активов за прошлый год составила 151,4 дня, за отчетный год 140,4, следовательно оборачиваемость стала быстрее на 11 дней.

Это произошло за счет ускорения оборачиваемости:

 - запасов, включая НДС на 16,55 дней,

 - краткосрочных финансовых вложений на 0,09 дня,

 - денежных средств на 1,15 дней,

И за счет замедления оборачиваемости:

 - краткосрочной дебиторской задолженности на 6,79 дня,

 - из нее просроченной на 2,33 дня.
Сумма однодневного оборота = выручка от продаж / 360 дней = 7503000/360 = 20841,67 тыс.руб.

Определим сумму высвобожденных из оборота средств за счет ускорения оборачиваемости:

Эуо = (До - Дп) х (Sотч / 360) = (140,4 - 151,4) х 7503000 / 360 = 229258 тыс.руб.

До - оборот в днях отчетного периода

Дп - оборот в днях прошлого периода

Расчет влияния отдельных факторов на экономический результат определим по двухфакторной модели методом цепных подстановок. Первый фактор - остатки оборотных активов, второй - выручка от реализации.

Дни = (остаток оборотных активов/выручка от продаж) х 360 дней

(2925775/2950000) х 360 = 357,04 дня

(2925775/7503000) х 360 = 140,4 дня

дни х сумма однодневного оборота = остаток оборотных активов

205,64 х 20841,67 = 4285881,00

-216,64 х 20841,67 = -4515139,00
Влияние на прирост прибыли от продаж определим по трехфакторной модели методом цепных подстановок

1.Фактор - средние остатки оборотных активов ОАО
2.Фактор - коэффициент оборачиваемости оборотных активов: ВП (выручка от продаж) / ОА,
3.Фактор - рентабельность основной деятельности: П (прибыль)/ВП.
П = ОА х ВП/ОА х П/ВП 


Данные по таблице 11 (Приложение) мы берем из формы № 4 «Отчет о движении денежных средств» за 2004 год. Потоки денежных средств рассматриваются в разрезе трех видов деятельности : текущей, инвестиционной и финансовой. Приток по текущей деятельности увеличился в 2004 году на 1065150 тыс. руб. по сравнению с прошлым годом и составил 6450150 тыс. рублей, где 90,2 % составляет выручка от продаж. Отток по текущей деятельности уменьшился в отчетном году на 21,5 % и составил 4262100 тысяч рублей в т.ч. 35% - оплата приобретенных товаров, работ, услуг; 9,4% - оплата труда и отчисления на социальные нужды; 18% - расчеты с бюджетом; 0,5% на выдачу подотчетных сумм и 37% на прочие выплаты. Структурный анализ таблицы №11 показывает, то большая часть движения денежных средств приходится на текущую деятельность. Удельный вес притока по текущей деятельности в 2004 году уменьшился на 3,16% по сравнению с 2003 годом и составил 94,66%. Данное изменение обусловлено ростом удельного веса притока по финансовой деятельности на 3,06%, что свидетельствует о привлечении финансовых ресурсов. Удельный вес оттока по текущей деятельности уменьшился в отчетном году на 36,1% и составил 62,52%, в следствии увеличения оттока денежных средств по финансовой деятельности на 6,2% и значительного увеличения оттока по инвестиционной деятельности (на 29,9%) в связи с приобретением средств долгосрочного использования : основных средств; нематериальных активов, капвложений. Несмотря на увеличение рентабельности в отчетном году на 52,1% общая рентабельность по потоку денежных средств получилась отрицательной, т.к. отток денежных средств  больше притока на 3000 тысяч рублей, вследствии увеличения оттока по инвестиционной и финансовой деятельности . Следовательно, данные таблицы №11 однозначно свидетельствуют о том, что полученных денежных средств оказалось недостаточно для обеспечения всех расходов предприятия.

Определим влияние на изменения рентабельности собственного капитала по 4-х факторной модели методом цепных подстановок.
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 - отношения активов к заемному капиталу (финансовый рычаг),
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 - отношения заемного капитала к собственному (плечо финансового рычага),
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 - коэффициент оборачиваемость активов, отношения выручки от продаж к активам,


[image: image6.wmf]ВП

П

 - коммерческая рентабельность ,т.е. отношения прибыли к выручки от продаж.


Рентабельность активов показывает какую прибыль получает предприятие с каждого рубля, вложенного в активы . По данной таблице мы видим, что рентабельность активов выросла по сравнению с прошлым годом, что свидетельствует об увеличении прибыли на 7,9 % с каждого рубля, вложенного в активы. Рентабельность продаж показывает какую прибыль имеет предприятие с каждого рубля реализации. В данном случае она уменьшилась на 4,27% по сравнению с прошлым годом.


Влияние на изменения рентабельности активов определим по 3-х факторной модели методом цепных подстановок.
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 - коммерческая рентабельность ,т.е. отношения прибыли к выручки от продаж.


Рассчитаем коэффициент обеспеченности запасов собственными средствами (КОЗ) :

КОЗ = 
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Коэффициент оборачиваемости активов (КОА) :

КОА =Выручка от продаж / Средние остатки всех активов 

КОЗ = 
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Коэффициент оборачиваемости материальных оборотных средств:
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Рентабельность всех активов по балансовой прибыли:

РАб = Балансовая прибыль / Средние остатки всех активов

РАб = 
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Рентабельность основной деятельности = (Прибыль от продаж / Выручка от продаж) х 100 = (1875750 / 7503000) х 100 = 25%.


Пояснения: Для аналитических расчетов надо иметь в виду следующие идентификаторы кроме указанных в таблице:УС1 и УС2; УК1 и УК0; УУ1 и УУ0; R1 и R0 -удельные веса соответственно себестоимости, коммерческих и управленческих расходов, прибыли в выручке от реализации в отчетном и прошлом периодах.
Алгоритм расчета влияния факторов на изменение прибыли:

ΔПВ=(В1-В0)хR0:100=(7503000-2950000)х0,18=819540

ΔПс=В1х(УС1-УС0):100=7503000х0,05=375150

ΔПк=В1х(УК1-УК0):100=7503000х(-0,04)=-300120

ΔПу=В1х(УУ1-УУ0):100=7503000х(-0,08)=-600240


Как мы видим, из табл.17 прибыль отчетного периода увеличилась на 698250 тыс. руб. по сравнению с прошлым годом.


На изменение прибыли повлияли следующие факторы:

· изменение объема проданной продукции (+819540тыс.руб.)

· изменение себестоимости проданной продукции (-375150тыс.руб.)

· изменения величины коммерческих расходов (+300120тыс.руб.)

· изменения управленческих расходов (+600240тыс.руб.)

Общая сумма влияния факторов на изменения прибыли от продаж составила +1344750тыс.руб.

· сумма влияния факторов от прочей деятельности (-437250тыс.руб.)

· сумма влияния факторов от внереализационной деятельности (-209250 тыс. руб).

Следовательно, увеличение прибыли произошло за счет дохода от основной деятельности.

По прогнозным расчетам прибыль от реализации отчетного года может быть увеличина на 16% за счет мобилизации имеющихся у ОАО "АРС" ресурсов.

В данной таблице показан маржинальный анализ по системе direct costing. Эта система предполагает подразделение издержек производства на постоянные и переменные расходы.

Валовая моржа = Выручка от продаж – переменные расходы = прибыль от продаж + постоянные расходы.

Доля валовой моржи:

λ = Валовая моржа / Выручка от продаж = 2626050 / 7503000 = 0,35 

Прогнозируемая прибыль = Прибыль от продаж х 1.16 = 1875750 х 1,16 = 2175870 т.руб.


Выручка от продаж в точке равновесия = постоянные расходы / λ = 750300 / 0,35 = 2143714 тыс. руб.


Следовательно при выручке от продаж более 2143714 тыс.руб предприятие будет иметь прибыль , а менее – убыток. Точка перехода из одного состояния в другое называется критической точкой.


Выручка за критической точкой для отчетной ситуации составит 5359286 тыс.руб., для прогнозируемой ситуации 6216772 тыс.руб.. Чем дальше от критической точки, тем лучше, т.к. есть определенная безопасность. Маржиональный запас рентабельности для отчетной ситуации составит 250%, для прогнозируемой – 290%. 


Операционный рычаг = Валовая моржа / Прибыль от продаж = 2626050 / 1875750 = 1,4.


Операционный рычаг показывает, во сколько раз увеличится (уменьшится) прибыль при изменении выручки от продаж. Операционный рычаг всегда больше 1 и зависит от постоянных расходов: чем больше постоянные расходы, тем больше операционный рычаг.


Операционный рычаг является показателем финансового риска, т.е., чем он больше, тем больше риск т.к. при уменьшении выручки мы теряем большую прибыль. Знания операционного рычага помогает принимать правильные управленческие решения.


Фондоотдача = Выручка от продаж / Среднегодовая стоимость основных средств.


Это показатель характеризует, сколько выручки от продаж приходится на 1 рубль стоимости основных фондов. Фондоотдача – важнейший показатель использования основных фондов. Чем выше этот показатель, тем лучше. В данном случае фондоотдача в отчетном году повышалась на 69,12% по сравнению с прошлым годом.


Материалоотдача = Выручка от прибыли / материальные затраты, характеризует величину выручки от продаж, приходящуюся на 1 рубль материальных затрат. Материалоотдача увеличилась на 219,95% по сравнению с прошлым годом, что является положительным фактом.


Приведенные данные показывают, что качественный уровень использования ресурсов повысился, кроме рентабельности продаж.

Рассчитаем прирост ресурсов (активов) на 1% прироста продаж (коэффициента)

1. Прирост среднесписочной численности работников на 1% прироста продаж
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= 0,088 , следовательно доля влияния данного экстенсивного фактора составляет 8,8 %, а интенсивного 100-8,8 = 91,2%

2. Прирост среднегодовой стоимости основных средств на 1% прироста продаж:
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= 0,326, влияние экстенсивного фактора 32,6%, интенсивного 67,4%.

3. Прирост материальных затрат на 1 % прироста продаж. Материальные затраты у нас уменьшились по сравнению с прошлым годом на 20,58%, следовательно 
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= -0,133, влияние экстенсивного фактора 13,3%, интенсивного 113,3%.

4. Определим количественный показатель, показатель по чистой прибыли. Выручка от продаж = качественный показатель х количественный показатель

2,5434 = 0,7478 *Х, Х = 2,5434 /0,7478 = 3,4 или 3,4 х 100 = 340%, 240/154,34 = 1,555, влияние экстенсивного фактора 155,5%, интенсивного 55,5%.

Общее влияние всех экстенсивных факторов составила 45,9%, интенсивных 54,1%.

Чем больше влияние качественных факторов, тем лучше.

ЗАКЛЮЧЕНИЕ

В заключении можно сделать некоторые выводы.

Финансовое планирование необходимо для любого предприятия: крупного – так как ему трудно перестраиваться, нужно рассчитывать стратегию на годы; малого – так как оно менее защищено от внешних факторов: инфляции, экономических и политических колебаний. В данной ситуации огромное значение имеет опыт работы в области финансового планирования.

Западный опыт планирования прибыли зачастую не приемлем в России, это связано с различными подходами к планированию финансовых результатов.

В курсовой работе мною были рассмотрены теоретические аспекты планирования прибыли. 

Раскрыта экономическая сущность прибыли и даны ее характеристики как основной цели предпринимательской деятельности, как экономической базы для развития государства, как критерия эффективности производственной деятельности, как внутреннего источника формирования финансовых ресурсов предприятия, как источник удорожания рыночной стоимости предприятия, как важнейшего источника удовлетворения социальный потребностей общества и, конечно как основного защитного механизма, предохраняющего предприятие от банкротства.

Подробно рассмотрены методы планирования прибыли и их практическое применение. Расчеты произведены по данным конкретного предприятия. 

Распределение и использование прибыли являются важным хозяйственным процессом, обеспечивающим покрытие потребностей предпринимателей и формирование доходов России.

Механизм распределения прибыли должен быть построен таким образом, чтобы всемерно способствовать повышению эффективности производства, стимулировать развитие новых форм хозяйствования.

Прежде всего, валовая прибыль уменьшается на сумму: доходов от долевого участия в деятельности других предприятий, находящихся в пределах России; дивидендов и процентов, полученных по акциям, принадлежащим данному предприятию, а также с доходов по государственным ценным бумага РФ, субъектов РФ и органов местного самоуправления; доходов от сдачи в аренду и других видов использования имущества. Оставшаяся балансовая прибыль является объектом налогообложения. С этой прибыли уплачивается в бюджет налог на прибыль. После уплаты налога остается чистая прибыль. Эта прибыль находится в полном распоряжении предприятия и используется им самостоятельно. 

Для определения основных направлений увеличения прибыли были рассмотрены факторы, влияющие на ее величину, классифицируются по различным признакам. К внешним факторам относятся природные условия, государственное регулирование цен, тарифов, процентов, налоговых ставок и льгот, штрафных санкций и др. Эти факторы не зависят от деятельности предприятия, но могут оказывать значительное влияние на величину прибыли. 

Внутренние факторы делятся на производственные и внепроизводственные. Производственные факторы характеризуют наличие и использование средств и предметов труда, трудовых и финансовых ресурсов и, в свою очередь, подразделяются на экстенсивные и интенсивные. Экстенсивные факторы воздействуют на процесс получения прибыли через количественные изменения: объема средств и предметов труда, финансовых ресурсов, времени работы оборудования, численности персонала, фонда рабочего времени. Интенсивные факторы воздействуют на процесс получения прибыли через «качественные» изменения: повышение производительности оборудования и его качества, использование прогрессивных видов материалов и совершенствование технологии их обработки, ускорение оборачиваемости оборотных средств, повышение квалификации и производительности труда персонала, снижение трудоемкости и материалоемкости продукции, совершенствование организации труда и более эффективное использование финансовых ресурсов. К внепроизводственным факторам относятся снабженческо-сбытовая, природоохранная деятельность и др.

Финансовое планирование по-прежнему остается относительно новым видом деятельности. Однако его значение не стоит недооценивать. С его помощью предприятие не только сможет контролировать все денежные и материальные потоки, но оценивать пути выхода из возможных кризисных ситуаций, планировать прибыль и ее распределение.
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