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Введение.


Термин «экономика» имеет латинское происхождение и подобно другим заимствованиям многозначен. С одной стороны, он тождественен понятию «хозяйство», которое может быть домашним, коллективным, областным, национальным. С другой стороны, экономика – это наука, призванная показать, как с максимальной эффективностью использовать ограниченные ресурсы – природные запасы, капитал и труд, а также изучать экономическое поведение человека, социальной группы, общества в целом.


Экономическую теорию, созданную в XVIII – XIX вв., называют классической. Она отвечала потребностям развития индустриального общества, основанного на частной собственности и свободе экономического выбора.


Подобно другим отраслям знания экономика включает набор аксиом и доказательств, пригодных для анализа в любых конкретных условиях. И в этом узком смысле она не может быть национальной, так же как не может существовать американской физики или немецкой математики. Цены товаров повсюду определяются соотношением спроса и предложения, с ростом дохода происходит уменьшение потребляемой его части и возрастание накопляемой.

Как правило, экономику относят к наукам гуманитарным. Однако с этим вряд ли можно полностью согласиться. Развитие научной мысли – процесс сложный, противоречивый. Традиционным свидетельством прогрессирующего накопления знаний является углубление специализации, появление новых отраслей исследовательского поиска. Вместе с тем отчетливо обнаруживается и как бы противоположный процесс – смешение наук, межотраслевые вспышки творческой энергии. Появились физическая химия и астрофизика, генная инженерия и биоэнергетика. Не боясь упрощения, отметим, что сегодня экономики без математики просто не существует. Да и в далеком прошлом, когда термин «экономика» еще не распространился, этот предмет называли политической математикой. Что касается макроэкономики, то она специально изучает количественные и пространственные соотношения с помощью формул, графиков, геометрических фигур. Математика дает возможность упорядочить поток информации.


Попробуем классифицировать (принимая, разумеется, во внимание условность всякой классификации) составляющие национальной экономики:

1. Национальная экономика представляется в виде пространственно определенной и национально специфической организации экономической жизни; теория национальной экономики исследует экономический потенциал страны, его размещение, национальный рынок, место страны в мировой экономике;

2. Специфика проявления общих экономических причинно-следственных связей, таких, как рост производительности труда и снижение трудоемкости изделий; повышение доли сбережений по мере роста доходов; различное воздействие экспорта и импорта на экономический рост;
3. Степень и формы государственного вмешательства в экономику, создание национального экономического порядка;

4. Традиции и национальная психология, ответственные за поведенческие реакции членов общества;

5. Особенности решения социальных проблем – направление, являющееся предметом первостепенной важности, в котором аккумулируются все специфические национальные черты.

Это, так сказать, стропила, необходимые для возведения или перестройки здания – национальной экономической модели.


Многие исследователи полагают, что несущей конструкцией национальной модели являются традиции и менталитет, на них крепится общий формат – государственное регулирование, к ним приспосабливается инструментарий экономической политики.


В исследованиях экономической политики переходного периода обнаруживается присутствие как нормативного, так и позитивного компонентов, причем в различных сочетаниях и формах. В повествованиях на тему «как должно быть», рекомендациях по поводу реформ и «возвращения государства в экономику» недостатка не ощущается.
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1. Национальная экономика: ее сущность, структура и цели.

Макроэкономика как логическое понятие имеет два основных аспекта. С одной стороны, макроэкономика – это реальная экономика, национальный хозяйственный комплекс, в котором органически соединяются все звенья материального и нематериального производства. С другой стороны, макроэкономика – раздел экономической теории, изучающий поведение национальной экономики как единого целого, ее характер и результаты функционирования.

Главная цель макроэкономического анализа – исследование реальных макроэкономических процессов, закономерностей их проявления и взаимозависимости с точки зрения обеспечений условий устойчивого экономического роста, полной занятости ресурсов и минимизации уровня инфляции.


Состояние национальной экономики во многом определяется эффективностью деятельности фирм, функционирования отдельных рынков, поведения домашних хозяйств и т.д., то есть микроэкономическими показателями. В свою очередь макроэкономические факторы (например, уровень рыночной ставки процента, инфляции, безработицы) оказывают огромное влияние на решения домашних хозяйств и фирм о потребительских расходах, сбережениях, инвестициях и т.д.


Национальная экономика – совокупность всех экономических процессов, совершающихся в обществе на основе действующих в нем отношений собственности и организационных форм хозяйствования. Говоря другими словами, это экономическая деятельность всех хозяйственных субъектов в масштабе государства, направленная на удовлетворение потребностей наций.


Однако национальная экономика – не просто совокупность предприятий различных отраслей экономики, а сложная хозяйственная система, развивающаяся в соответствии со своими специфическими закономерностями. Центральное звено этой системы – человек, обладающий способностью к труду, знаниям и навыкам, владеющий экономическими ресурсами (капиталом, землей и другими природными ресурсами) и потребляющими товары и услуги.


Макроэкономический (агрегированный) взгляд на народное хозяйство различает в нем следующие экономические субъекты:

1. Сектор домашних хозяйств;

2. Предпринимательский сектор (бизнес);

3. Государственный сектор;

4. Заграница.

Все перечисленные составляющие национальной экономики взаимодействуют друг с другом через систему рынков, которые в макроэкономическом анализе также агрегируются. Множество рынков отдельных благ в макроэкономике рассматривается как единый рынок благ, которые могут использоваться и как предметы потребления, и как средства производства.


Конечной целью любой экономической системы является обеспечение оптимальных условий жизнедеятельности общества и каждого его члена на основе экономического роста. Реализация этой цели предлагает выбор определенной социально-экономической модели развития общества (экономической системы).


Долгосрочные цели направлены на реализацию выбранной обществом модели социально-экономического развития. В современных условиях в наиболее развитых странах мира распространена модель социально ориентированной рыночной экономики. Целью проводимых в России радикальных экономических реформ как раз и является построение такой модели.


Краткосрочные цели предполагают конкретизацию основной цели на каждый данный момент. В частности, для российской экономики такими целями являются достижение устойчивого экономического роста в реальном секторе экономики, оздоровление финансово-банковской и налоговой систем, дальнейшее развитие и совершенствование рыночных отношений, повышение уровня жизни населения.


В реальной экономике речь идет о дереве целей, то есть о целом комплексе взаимосвязанных друг с другом конкретных целей экономического развития общества, реализация которых обеспечивает условия для повышения благосостояния и всестороннего развития членов общества. К этим целям относятся:
1. Высокие и устойчивые темпы экономического роста, позволяющие повышать уровень жизни членов общества на основе роста национального продукта и совершенствования его качества;

2. Оптимальная занятость, которая предполагает, что все граждане, желающие работать, находят работу, затрачивая на ее поиски минимум времени;

3. Стабильный уровень цен, обеспечивающий одинаковую эффективность деятельности для всех хозяйственных субъектов;

4. Экономическая эффективность, предполагающая рациональное использование экономических ресурсов, позволяющее производить больше благ с меньшими затратами;

5. Экономическая обеспеченность, то есть обеспеченность всех граждан экономическими благами не ниже прожиточного минимума;

6. Внешнеторговый баланс, то есть равновесие международного экономического обмена страны с другими государствами, прежде всего равновесие между экспортом и импортом.

Реализация целей макроэкономического развития тесным образом связана со структурой национальной экономики.


Структура национальной экономики представляет собой совокупность пропорций и соотношений, которые сложились в ней в данный момент, и включает экономическую структуру и структуры обрамления.


Экономическая структура характеризует соотношение деятельности домашних хозяйств, фирм, отраслей, сфер, а также соотношение национального и мирового хозяйства.


Структуры обрамления характеризуют окружающую среду экономической деятельности, прежде всего социальные, политические, демографические, институциональные и ментальные структуры.

Сложившаяся экономическая структура национальной экономики является результатом общественного разделения труда и имеет огромное значение для сбалансированности народного хозяйства, его эффективного и устойчивого роста. Экономическая структура включает структуру производственной деятельности (отраслевую); воспроизводственную, социальную, региональную, а так же внешнеторговую структуру.


В структуре производственной деятельности выделяют прежде всего самые крупные сферы национальной экономики:

1. Первичный сектор – добывающая промышленность, сельское и лесное хозяйство, рыболовство;
2. Вторичный сектор – обрабатывающая промышленность;

3. Третичный сектор – сфера услуг.

Каждая крупная сфера национальной экономики имеет свою довольно сложную отраслевую структуру.

Отраслевая структура – совокупность пропорций и отношений между отдельными отраслями производственной деятельности, где отрасль рассматривается как совокупность предприятий и производств, однотипных в технологическом отношении. Изменения отраслевой структуры во второй половине XX в. были обусловлены бурным развитием производительных сил под влиянием НТР и выразились в развитых странах в следующих тенденциях:

1. Ускоренное развитие отраслей и производств, оказывающих непосредственное влияние на технический прогресс во всех сферах;

2. Высокая динамика наукоемких отраслей;

3. Снижение удельного веса традиционных наукоемких отраслей, а так же капиталоемких производств и сырьевых отраслей;

4. Быстрый рост сферы услуг.


В отраслевой структуре России в последнее десятилетие также произошли стремительные изменения. Значительно выросла доля сферы услуг в структуре ВВП: с 32,6% в 1990 г. до 53,0% в 2003 г. Одновременно снизилась доля сельского хозяйства и промышленности в структуре ВВП и увеличилась доля торговли (см. табл.).

Доля отдельных отраслей в производстве ВВП в России (в %).
	Отрасли
	1990 г.
	1995 г.
	1999 г.
	2000 г.
	2001 г.
	2002 г.

	Промышленность
	35,4
	27,0
	29,1
	28,0
	25,3
	24,4

	Сельское хозяйство
	15,4
	6,5
	6,2
	5,8
	5,9
	5,2

	Строительство
	8,9
	7,9
	5,4
	5,9
	6,6
	6,3

	Транспорт и связь
	9,3
	11,1
	9,3
	8,0
	8,0
	8,3

	Торговля и общественное питание
	4,3
	18,1
	20,0
	21,2
	19,9
	20,0

	Прочие отрасли
	26,7
	29,4
	30,0
	31,1
	34,3
	35,8



Несмотря на отмеченные структурные сдвиги, отраслевая структура национальной экономики России остается далеко не оптимальной в сравнении с развитыми странами мира. В России в последнее десятилетие ускоренно развивались отрасли, связанные с добычей природных ресурсов. Уступая в начале рыночных реформ (в 1991-1992 г.) США по общему объему ВВП в 5-7 раз, Россия имела минерально-сырьевой комплекс, по физическим объемам производства примерно равный аналогичному комплексу США, а по числу занятых в нем превосходила США почти в 2 раза. Обрабатывающая промышленность на протяжении 1990-х гг. находилась в состоянии глубокого спада, который продолжается в начале XXI в.

Важную роль играют также пропорции между отраслями, выпускающими продукцию, и элементами экономической системы, обеспечивающими функционирование этих отраслей, то есть инфраструктурой.

Инфраструктура подразделяется на производственную и непроизводственную. В первую группу включаются отрасли, обслуживающие материальное производство: энерго-, водо-, газоснабжение, автомобильные и железные дороги, складское хозяйство, природоохранные сооружения и др. Во вторую группу входят отрасли, обслуживающие воспроизводство рабочей силы и создание нормальных условий жизнедеятельности людей, - общее и профессиональное образование, здравоохранение, жилищно-коммунальное хозяйство, индустрия отдыха и др.


Отрасли инфраструктуры оказывают двоякое влияние на развитие экономики: с одной стороны, без их развития резко снижается эффективность всего общественного производства, а с другой – требуется все больше инвестиций для развития отраслей инфраструктуры, к тому же они не приносят быстрой и высокой прибыли тому, кто осуществляет инвестиции. Поэтому значительную долю капиталовложений в развитие инфраструктуры в современных условиях берет на себя государство. Надо сказать, неразумная экономика на вложениях в развитие инфраструктуры рано или поздно проявится в отставании технического уровня производства, что видно на примере России.

Структура производственной деятельности находится в тесной взаимосвязи с воспроизводственной структурой национальной экономики, отражающей возможности ее роста и эффективности. Наиболее важные в воспроизводственной структуре три соотношения – между подразделениями общественного производства, между потреблением и накоплением, между элементами основного капитала.

Региональная структура – совокупность пропорций, которые характеризуют размещение производительных сил по регионам. Она отражает территориальное разделение труда в рамках отдельной страны и может быть выражена долей отдельных территорий в произведенном ВВП.

В условиях глубокого общественного разделения труда возникают постоянно действующие связи по выпуску определенных видов продукции, то есть производственная кооперация. Целесообразно, чтобы кооперативные связи соответствовали географическому размещению производительных сил и обеспечивали минимальные затраты на грузоперевозки.


Внешнеторговая структура характеризуется соотношением различных товарных групп в экспорте и импорте. Она является своеобразным зеркалом структуры национальной экономики. Для промышленного развитых стран характерен высокий удельный вес экспорта промышленной продукции, в особенности конечной, высокотехнологичной и наукоемкой. Так, например, в структуре экспорта Японии в середине 1990-х гг. более 41% составили машины и оборудование, 22% - прочая продукция обрабатывающей промышленности, 14,5% - автомобили, а в структуре импорта 62% занимали сырье и топливо.


Структура экспорта России близка к структуре экспорта развивающихся стран. Основные товары, экспортируемые из России, - нефть, природный газ, металлы, минеральные продукты, продукция химической промышленности, драгоценные камни и изделия из них. Так, удельный вес этих товаров составил в 1999 г. 71,6% общей стоимости экспортируемых товаров, тогда как доля машин, оборудования и транспортных средств была на уровне 17,6%. В 2003 г. доля нефти, природного газа, минеральных продуктов, продукции химической промышленности, драгоценных камней и изделий из них в структуре экспорта России выросла до 81,9%, а удельный вес машин, оборудования и транспортных средств – до 9,0%. В структуре импортируемых товаров преобладают продовольственные товары и сельскохозяйственное сырье (21,1%), машины, оборудования и транспортные средства (37,3%), текстиль, текстильные изделия и обувь (4,8%).


Большое влияние на развитие национальной экономики оказывает соотношение между разными организационно-правовыми формами предпринимательства (формами хозяйствования).


Изменение структуры национальной экономики может осуществляться постепенно, под влиянием рыночных отношений (эволюционный процесс) или путем радикальных структурных изменений при активном государственном регулировании этого процесса. Второй путь более быстрый, с меньшими социальными издержками и значительными темпами роста производительности. Его преимущество продемонстрировали такие страны, как Япония и Южная Корея.

2. Экономические и социальные результаты функционирования национальной экономики.

Конечной целью любого производства на уровне как отдельного человека, так и общества в целом, является удовлетворение потребностей, то есть реализация экономических интересов отдельных субъектов хозяйственной деятельности. На уровне макроэкономики эти интересы тесно переплетаются, причем оказываются зависимыми друг от друга.

В систему интересов входят национальные интересы, интересы отдельных классов; социальных слоев и групп; отдельного человека. Национальное хозяйство может развиваться эффективно только в том случае, когда созданы условия для максимального удовлетворения всех названных интересов, ибо они всегда служили движущей силой экономического развития, стимулом экономического прогресса.
Экономические интересы иногда отождествляются с потребностями, поскольку в основе интересов действительно лежат потребности. Однако интерес не тождествен потребностям. Потребности объективны, возникают помимо воли и сознания человека под воздействием средств жизнедеятельности, но они осознаются человеком, и он ищет пути их удовлетворения. В человеческом обществе всегда имеется единственный путь удовлетворения потребностей — это труд, участие в общественном хозяйстве. Поэтому осознанная потребность и видение путей ее реализации формируют экономический интерес.
На макроуровне особую значимость приобретают национальные интересы, в которых можно выделить два аспекта — внутренний и внешний. Внутренний интерес основан на осознании общности интересов всех социальных групп и слоев общества и требует реализации через выработку и осуществление единой государственной экономической политики. Структура внутренних экономических интересов многообразна, поэтому при разработке экономической политики правительство должно исходить из наиболее значимых критериев: необходимости обеспечения условий, благоприятных для экономического роста и функционирования элементов экономической системы; сохранения и постоянного улучшения условий жизни каждого человека и общности людей в стране в целом.
Задача создания наилучших условий для развития национальной экономики остается актуальной и в современных условиях, представляя по сути важнейшую цель работы правительства в любой стране. Проводимые правительством налоговые, денежные, финансовые, кредитные и правовые реформы направлены на совершенствование всех сторон хозяйственной жизни.
Одновременно решается задача сохранения и развития условий, обеспечивающих жизнедеятельность нации, причем речь идет не только о материальном благосостоянии, но и о духовном развитии общества. Для этого разрабатывается социальная политика государства, позволяющая использовать результаты функционирования национального хозяйства для решения комплекса социальных проблем.
Внешний национальный экономический интерес связан с укреплением национальной экономики на мировом рынке, с развитием международных экономических связей и отношений, с защитой интересов страны и отдельных ее граждан за рубежом.
Внешний и внутренний экономические интересы взаимосвязаны и взаимообусловлены. Реализация внутренних национальных интересов, укрепление национальной экономики является основой для вхождения страны в мировой рынок, завоевания на нем определенных позиций, ибо эта задача под силу только конкурентоспособной экономике. В то же время успехи в международной экономической деятельности служат условием для дальнейшего экономического роста в данной стране, позволяют полнее обеспечивать условия жизни народа.
Условием реализации внутренних и внешних национальных интересов является достижение конкретных результатов функционирования национальной экономики, определенных качественных и количественных параметров, отражающих качественное и количественное состояние национального хозяйства как большой экономической системы. Качественные параметры характеризуются уровнем решения социальных проблем общества. Это связано с тем, что всегда конечной целью производства является потребление, а в современных условиях одной из характерных черт развития является социализация экономики, то есть ее направленность на решение социальных проблем.
Количественные параметры отражают результативность развития экономики. К ним относятся ВНП или ВВП, чистый национальный продукт, национальный доход. Развитие экономики характеризуют также структура материально-вещественного содержания совокупного продукта, ее соответствие структуре общественных потребностей. Многолетние результаты функционирования национальной экономики находят выражение в изменении благосостояния общества и в накопленном нацио​нальном богатстве.
Поскольку производство функционирует ради удовлетворения потребностей людей, то результатом этого производства выступает прежде всего совокупность определенных продуктов, удовлетворяющих потребности человека, то есть на первое место выступает потребительная стоимость производимых товаров. И это особенно важно в условиях рыночной экономики, так как рынок всегда работает на потребителя: выпускается и продается только тот товар, который используется спросом, который покупается.
Система общественных потребностей, лежащая в основе опроса, состоит из потребностей производственных и личных, физических и духовных, текущих и перспективных и т. п. На каждом историческом этапе развития система потребностей определяется прежде всего достигнутым уровнем развития производства. На современном этапе на динамику потребностей влияют развертывающаяся научно-техническая революция, культурно-образовательный уровень населения, развитие системы информации и некоторые другие факторы. Быстрое изменение потребностей предполагает соответствующие изменения и в структуре национального хозяйства, и в материально-вещественной структуре выпускаемого валового продукта, то есть требует наличия гибкого производства, быстро реагирующего на изменение потребностей. Мировая практика доказала, что таким производством может быть только производство, работающее в условиях рынка, ибо рыночный механизм заставляет каждого производителя чутко реагировать на изменение спроса под влиянием потребностей.
В силу того что имеется громадное многообразие потребностей, весь произведенный продукт делится на две части: предметы потребления (если продукт удовлетворяет индивидуальные потребности) и средства производства (если продукт удовлетворяет производственную потребность людей).
Марксистская экономическая теория ввела соответственно деление всего производства на два подразделения: первое подразделение, производящее средства производства, и второе подразделение, производящее предметы потребления. Был сформулирован закон преимущественного роста производства средств производства по сравнению с производством предметов потребления. Считалось, что увеличивать производство предметов потребления можно только тогда, когда производство средств производства растет более быстрыми темпами. Следовательно, чтобы постоянно наращивать потребительские блага для населения, нужно все больше производить средства производства. С учетом требований этого закона составлялись все пятилетние планы СССР. Отраслям второго подразделения уделялось недостаточно внимания, что породило усиление диспропорциональности в народном хозяйстве, дефицит и послужило одной из причин кризисного состояния экономики России.
Материально-вещественные результаты функционирования национальной экономики зависит и от НТП, его темпов и направлений. НТП определяет структуру выпускаемого продукта, долю новых товаров в выпуске, уровень качества товаров. Под воздействием НТР в последние годы в составе национального продукта возросло количество услуг (более 30% всего продукта), а в настоящее время все больший объем составляет продукция информационных отраслей.
Разнородные товары, произведенные национальным хозяйством, можно суммировать только на основе их общей характеристики — стоимости. Поэтому стоимостная оценка всех произведенных товаров по сути является интегральным показателем результатов функционирования национального хозяйства. Таким интегральным показателем выступает ВНП или ВВП.
Валовой национальный продукт характеризует результат, достигнутый производством за определенный период (как правило, за год). Как отмечалось ранее, ВНП рассчитывается по расходам, по доходам и по производству. Любой метод расчета должен дать одну и ту же величину. ВНП — прежде всего продукт, произведенный в течение года. Для его производства необходимы определенные ресурсы: капитал, сырье, материалы, оборудование, энергия, рабочая сила и т. п. Все собственники ресурсов получают доходы от их продажи, равные затратам на производство. В результате на полученные доходы продавца ресурсов могут купить весь произведенный продукт, так как затраты производителей легли в основу произведенных стоимостей.
Для того чтобы узнать, что же создано в стране за истекший год, необходимо определить величину ВНП на основе конечного продукта. Для этого из общей суммы стоимостей созданных товаров нужно вычесть все материальные затраты (естественно, измерение стоимостей проводится на основе рыночных цен).
Нужно иметь в виду, что в величине ВНП не всегда находит отражение повышение качества выпускаемой продукции. Дело в том, что рост качества нередко не сопровождается соответствующим ростом цен. Кроме того, в условиях инфляции рост цен вообще искажает динамику производимого продукта. И наконец, не исключен вариант, когда по качеству новый дешевый товар оказывается значительно лучше традиционного, а следовательно, он полезнее и имеет большую ценность для общества, хотя в валовом продукте это не отражается. С измерением ВНП практически во всех странах связана еще одна трудноразрешимая проблема — учет результатов функционирования теневой экономики. К теневой экономике относятся запрещенные законом виды предпринимательской деятельности (наркотики, проституция, рэкет и пр.) и уклонение от налогообложения. Причем в зависимости от метода оценки объем теневой экономики может составлять от 10 до 50% ВЫП. Однако в официальной статистике эти суммы не учитываются.
Второй важнейшей интегральный показатель результатов функционирования национального хозяйства — национальный доход. Он представляет собой ВНП и минусе амортизации и косвенные налоги. Различают произведенный и использованный национальный доход.
Произведенный национальный доход — это вновь созданная стоимость за отчетный период, которая воплощается в доходах участников производства. Если из этой величины исключить потери при транспортировке и хранении продукции, ущерб от стихийных бедствий и вычесть внешнеторговое сальдо, то получим использованный национальный доход. Национальный доход — это та материальная основа, которая позволяет решать социальные проблемы общества и совершенствовать национальное хозяйства.
Созданный ВНП используется для потребления, обеспечивая определенный уровень жизни населению данной страны. Рост уровня жизни — основная забота государства. Существующий уровень жизни определяется не только результатами текущего года, но и результативностью работы за многие предшествующие годы. Можно сказать, что многолетние результаты развития национальной экономики отражаются в реализации социальных целей общества.
Наиболее полно реализацию социальных целей отражает понятие качество жизни. Это сложное синтетическое понятие, включающее:
1) уровень занятости населения и условия труда;
2) состояние среды обитания, уровень образования, грамотности я культуры;
3) наличие и возможности использования свободного времени;
4) обеспеченность жильем и его благоустройство, безопасность граждан;
5) систему социальной обеспеченности и защиты и т. п.
Все эти факторы с трудом поддаются количественной, а тем более стоимостной оценке. Поэтому единого показателя качества жизни не существует, чаще всего здесь используются отдельные характеристики, имеющие скорее качественную, чем количественную определенность.
Качество жизни зависит не только от достигнутого уровня развития экономики данной страны. На его формирование оказывают влияние исторические традиции, обычаи народа, географические условия жизнедеятельности. Поэтому качество жизни народов стран экваториальной Африки и Скандинавских стран будет различаться не только потому, что это соответственно развивающиеся и развитые индустриальные страны. У народов и тех и других стран есть исторически сложившиеся представления об оптимальных жизненных параметрах, определяющих их существование. Кроме того, на уровень жизни накладывает определенный отпечаток время: то, что считалось высоким качеством жизни в 20—30 гг. XX в., сегодня не может удовлетворить, возможно, даже средние запросы населения.
Одним из основных количественных показателей качества жизни является уровень жизни. В международной статистике применяется индекс развития человеческого потенциала, рассчитываемый на основе трех показателей — уровня жизни, уровня образования и ожидаемой продолжительности жизни.
Под уровнем жизни населения понимается возможный уровень потребления произведенных благ и услуг. Для того чтобы определить уровень жизни, исчисляются показатели ВВП на душу населения, реального дохода на душу населения, потребления основных продуктов на душу населения.
Большое влияние на производительность работника оказывает состояние его здоровья, поэтому вложения в здравоохранение также считаются инвестициями в человеческий капитал. Во всем мире сейчас акцентируется внимание, на профилактической медицине, активизируется развитие системы обязательного и добровольного медицинского страхования, осуществляется постоянный контроль за параметрами среды обитания человека. Вся работа требует больших затрат, а поэтому в ней участвуют государство, частные предприниматели, отдельные физические лица. Вследствие предпринимаемых действий должны увеличиться общая продолжительность жизни, сократиться потери рабочего времени по болезни, возрасти производительность труда.
В России медицинское обслуживание находится в кризисном состоянии бюджетных денег не хватает на нормальное функционирование отрасли, рынок платных медицинских услуг не может развиваться, ибо население не в состоянии оплачивать эти услуги.
Всевозрастающее влияние на формирование человеческого капитала оказывает сфера услуг. Внимание к человеку превратило эту отрасль в лидирующую сферу деятельности. В конце XX в. 35—49% занятых в промышленности перешли на работу в сферу услуг. Для того чтобы человек, обладая необходимым образовательным, научно-техническим и культурным потенциалом, мог принимать решения в современном производстве, идти на риск и отвечать за него, он должен быть личностью. Формирование такой личности — основная задача сферы услуг.
Современная сфера услуг характеризуется следующими признаками:
1. Она является одновременно сферой производства и сферой потребления, так как в ней занята основная часть работающих, а клиентами выступают практически все члены общества.
2. Это сфера преимущественно духовного производства и духовного потребления, так как в ней занято абсолютное большинство людей, овладевших ценностями мировой науки и культуры.
3. В данной сфере происходит переплетение труда и свободного времени, поскольку производитель, создающий услугу, входит в тесный контакт с получающим ее клиентом. В результате время труда первого становится условием реализации времени второго и у обоих возникают однонаправленные интересы, некая общность.
3. Особенности трансформации российской экономики на современном этапе.
Процесс превращения российской экономики из административно-командной в рыночную специфичен.
Во-первых, начало перехода к рынку совпало с протекающим в стране экономическим и политическим кризисом, сопровождавшимся временами острой политической борьбой. Процесс реформирования начался в условиях одного государства (СССР), а продолжился уже в другом — России.
Во-вторых, в первой фазе трансформации усиливалась бюрократизация общества и одновременно произошло падение авторитета и роли государства как органа, призванного управлять процессом развития общества вообще и экономическими процессами, в частности.
В-третьих, процесс реформирования экономики, особенно его первая фаза, в России осуществлялся главным образом с помощью радикальных методов — «шоков» и конверсии, что способствовало усилению экономического спада, дальнейшему падению уровня жизни населения и социальным коллизиям.
Наличие этих и ряда других обстоятельств привело к тому, что процесс трансформации в России происходил в крайне сложных условиях. К началу реформ практически перестала действовать старая система управления экономикой, а российское общество многократно находилось на пороге гражданской войны. Естественно, для сохранения государства и создания нормальных условий для реформирования его экономики потребовалось укрепление роли государства в обществе.
Основными целями государства в экономической сфере в первой фазе переходного периода стали:
1) укрепление государства как органа власти, выражающего интересы большинства экономических субъектов;
2) восстановление управляемости макроэкономическими процессами;
3) преодоление экономического кризиса и создание предпосылок для начала экономического роста.
Достижение этих целей было сопряжено с использованием государством прямых форм вмешательства в экономику. Косвенные формы в это время находились пока на стадии становления и апробации. Правительством РФ в середине 1990-х гг. предпринимались попытки разработки среднесрочных прогнозов и программ социально-экономического развития.
На завершающем этапе первой фазы трансформационного периода роль государства несомненно возросла, увеличилась сила его воздействия на экономику. Но по ряду причин качество принимаемых законов и решений, как правило, было невысоким. Ошибки и недочеты в деятельности высших эшелонов власти способствовали принятию либо не всегда эффективных, либо противоречивых федеральных законов, законодательных актов в регионах. Эти и другие обстоятельства экономического и политического характера не способствовали нормальному ходу реформирования. Период трансформации в России оказался растянутым и сложным, реформы в некоторых сферах не были доведены до конца, а в некоторых они практически не начинались. Так, все еще не завершены реформы в банковском и страховом секторе, в начале пути находятся земельная и пенсионная реформы, а реформирование жилищно-коммунального хозяйства по сути еще и не начиналось.
Кроме этого у общества имеются весомые и оправданные претензии к качеству, формам и методам реализации уже осуществленных реформ. Так, широко распространена негативная оценка форм и результатов разгосударствления и приватизации. Существенные просчеты имели место и на первых этапах налогового реформирования. Большими материальными потерями для государства обернулось реформирование системы внешней торговли и т. д. Большие трудности испытывает до сих пор законотворческий процесс. Естественно, само создание законодательной базы рыночных отношений требует больших затрат сил и времени. Более того, в связи с неизбежным изменением обстоятельств в экономике и политике многие из уже принятых законов потребовали корректировки и дополнений, ряд законов даже по истечении нескольких лет со времени их принятия не могут быть полностью реализованы.
Завершение процесса создание основ рыночной экономики и начавшаяся ее стабилизация потребовали от государства постановки новых целей. Важнейшими из них являются:
1) закрепление достижений в реформировании экономики;
2) осуществление полноценных рыночных реформ в тех сферах и отраслях, где процессы реформирования еще требуют продолжения, и в тех, где они еще не начинались;
3) совершенствование рыночных отношений и придание им боль​шей социальной направленности;
4) поддержание экономической стабильности и ускорение экономи​ческого роста.
Изменения, произошедшие в российской экономике, и новые цели экономической политики стали находить отражение в наборе используемых государством функций. Так, постепенно начали терять смысл функции, связанные с организационной работой по переходу к рынку, сокращаются и размеры прямого участия государства в экономике. Для сокращения участия государства в экономике Правительство РФ в конце 2003 г. представило на утверждение Госдумы проекты законов, обязывающих все органы власти обосновать необходимость каждой из закрепленных за ним функций, в том числе экономических. В центральных органах власти началась работа по обоснованию выполняемых ими функций.
Новая фаза перехода к рынку характеризуется постепенным сокращением доли прямого участия государства в хозяйственной деятельности. Этот процесс проходит в форме продажи на аукционах собственности государственных компаний.
Вместе с тем уменьшение государственного присутствия в экономике на современном этапе развития не означает ухода государства на вторые роли. Сдавая свои позиции собственника и непосредственного участника экономических процессов, государство одновременно усиливает свои регулирующие функции. Используя инструменты косвенных форм регулирования экономических процессов, оно оказывает все более существенное влияние на сдерживание темпов инфляции и ограничение безработицы, на улучшение инвестиционного климата и ускорение экономического роста, на борьбу с бедностью и увеличение доходов населения, на интеграцию российской экономики в мировое экономическое сообщество.
Практикум

Экономика страны характеризуется следующими данными (в млрд. долл.): 

Личные потребительские расходы населения - 7000 

Валовые внутренние инвестиции частных фирм - 1500 

Государственные расходы - 1900 

Чистый экспорт - (-500) 

Амортизационные отчисления - 1000 

Оплата труда наёмных работников - 6000 

Косвенные налоги - 800 

Валовая прибыль корпораций - (прибыль, полученная от производства до вычета доходов от собственности)- 2100 

Валовые смешанные доходы малого бизнеса - 1000 

Доходы резидентов, полученные из-за границы - 3000 

Доходы нерезидентов, перечисленные за границу - 1000 

1. Рассчитайте показатели валового внутреннего продукта (ВВП) двумя методами (расходов и доходов). 

2. Определите объёмы валового национального дохода (ВНД), чистого внутреннего продукта (ЧВП) и чистого внутреннего дохода (ЧНД). 

Решение: 

1. Находим ВВП по методу конечного использования (расходов): ВВП=С+I+G+Nx =7000+1500+1900+(-500)=9900 млрд. долл. 

Находим ВВП по распределительному методу (доходов): 

ВВП=А+Б+? факторных доходов =1000+800+6000+2100+1000=10900 млрд. долл. 

Статистическое расхождение-1000 млрд. долл. 

2. Определяем объём ВНД: ВНД=ВВП+ (Доходы резидентов- Доходы нерезидентов)=9900+(3000-1000)=11900 млрд. долл. 

ЧВП=ВВП-ПОК (потребление основного капитала) =9900-1000=8900 млрд. долл. 

ЧНД=ВНД-ПОК=11900-1000=10900 млрд. долл. 

Заключение.


Подведем итоги. Место России в международном обороте товаров услуг и капитала претерпевает изменения. Распад Совета Экономической Взаимопомощи, который объединял на плановой основе взаимоотношения России со странами социалистического лагеря, имел свои негативные следствия. Россия непосредственно и по широкому фронту встретилась с международной конкуренцией, с активностью транснациональных монополий. Доступ на рынки восточноевропейских стран, на рынок вооружений стал затруднительным. Надо было постигать рыночные правила игры, подчиняться новым принципам торговли, иностранного инвестирования.

Ныне перед внешнеэкономической практикой России стоит целый ряд серьезных проблем, ждущих своего разрешения.
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