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3. Методичка 

ВВЕДЕНИЕ

С развитием рыночных отношений торговля занимает всё более значительное место в структуре общественного производства. Всё большее количество организаций, предпринимателей занимаются продажей товаров как собственного производства, так и приобретённых для перепродажи.

В настоящее время торговля является крупным сектором российской экономики, в котором трудится большая часть населения страны.                   Она представлена множеством крупных, средних и мелких предприятий. 

С точки зрения предпринимательства, торговля представляет собой вид деятельности, связанный с получением прибыли, где объектом действий является товарообмен, купля-продажа товаров, а также обслуживание покупателей в процессе продажи товаров, их доставки, хранения и подготовки к продажи.

Целью курсовой работы является описание реализации товаров за наличный и безналичный расчёт,  реализации товаров в кредит, реализации товаров по договору поставки, а также методов оценки покупной стоимости реализованных товаров.

В работе рассматривается учет товаров в розничной, оптовой и комиссионной торговле на примере предприятия ООО «Ивушка».

В первой части курсовой работы «Учет товаров в розничной, оптовой и комиссионной торговле» будут рассмотрены теоретические вопросы:

· Понятие товара;

· Учет товаров в розничной торговле;
· Учет товаров в оптовой торговле;
· Учет товаров в комиссионной торговле.
   Вторая часть курсовой работы посвящена рассмотрению учета товара в розничной и оптовой торговле на предприятии ООО «Ивушка».
   В третьей части предполагается решение сквозной задачи по учету фактов хозяйственной деятельности организации. Решение задачи предусматривает регистрацию фактов текущей, финансовой и инвестиционной деятельности в журнале хозяйственных операций, их обобщение на счетах Главной книги и составление оборотного и бухгалтерского баланса на примере промышленного предприятия – открытого акционерного общества (ОАО «Исток»).

УЧЕТ ТОВАРОВ В РОЗНИЧНОЙ, ОПТОВОЙ

 И КОМИССИННОЙ ТОРГОВЛЕ

1.1. Понятие товара.

   Торговля - это особая деятельность людей, связанная с осуществлением актов купли-продажи и представляющая собой совокупность специфических технологических и хозяйственных операций, направ​ленных на обслуживание процесса обмена. Торговля как отрасль общественного хозяйства представляет организацию рынка потребительских товаров, при которой продажа товаров становится предметом хозяйственной деятельности специальных предприятий - торговых, а текущее регулирование рынка потребительских товаров - функцией отрасли в целом

   Выступая в качестве организатора рынка и рыночных отношений, торговля осуществляет коммерческие операции. Благодаря торговле, про​дажа населению товаров становится предметом хозяйственной деятельно​сти специальных торговых организаций и других субъектов предпринима​тельской деятельности.

   Товары - часть материально-производственных запасов, которые приобретены или получены от других юридических и физических лиц и предназначены для продажи.

   Торговля обеспечивает товарами и услугами лич​ные потребности всех членов общества. Она охватывает область взаимо​отношений между предприятиями различных форм собственности, с одной стороны, и населением - с другой. Через сеть торговых организаций и пунктов реализации товаров население приобретает товары на свои де​нежные доходы. Эти товары в течение определенного времени могут нахо​диться в сфере обращения, но, в конечном счете, они попадают в личную собственность. Продажа потребительских товаров населению является ко​нечной и определяющей фазой их обращения. 

   Если рынок как экономическая категория охватывает экономиче​ские отношения производства, распределения, обмена и их взаимосвязь, то торговля выступает как форма этих отношений. 

   Торговля непосредственно участвует в установлении рыночных соотношений между мерой труда и мерой потребления. Она воздействует на величину реальных доходов населения, стимулирует его экономическую деятельность. Продажа товаров может осуществляться в режиме оптовой и розничной торговли.

   Государственный стандарт РФ ГОСТ Р  51303-99 “Торговля. Термины и определения”, утвержденный Постановлением Госстандарта России от 11.08.99 г. № 242-ст и введенный в действие с 1 января 2000 года, дает следующие определения торговли и ее видов:

торговля - вид предпринимательской деятельности, связанный с куплей-продажей товаров и оказанием услуг покупателям;

оптовая торговля - торговля товарами с последующей их перепродажей или профессиональным использованием;

розничная торговля - торговля товарами и оказание услуг покупателям для личного, семейного, домашнего использования, не связанного с предпринимательской деятельностью;

комиссионная торговля - торговля, предполагающая продажу комиссионерами товаров, переданных им для реализации третьими лицами-комитентами, по договорам комиссии.

   В основе формирования цены товара лежит денежное выражение стоимости товара и услуг по его реализации.

1.2  Учет товаров в розничной торговле.
Реализация товаров в организациях розничной торговли возможна за наличный и безналичный расчёт, в кредит с рассрочкой платежа, по кредитным картам.

Порядок учёта операций по реализации товаров за наличный расчёт при использовании учётных цен представлен на рисунке 1.



1
       5


4
 5


                     3                    5
                              рис.1 Порядок учёта операций по реализации товаров за наличный расчёт

1 – поступление в кассу выручки за товары (Дт 50 Кт 90-1);
2 – сдача выручки инкассаторам банка  (Дт 57 Кт 50);
3 – отражение выручки от продажи товаров (Дт 62 Кт 90) при их реализации «по отгрузке»;

4 – списание реализованных товаров (Дт 90 Кт 41-2);
5 – зачислена на расчётный счёт выручка, находящаяся «в пути» (Дт 51 Кт 57).
Оборот по реализации товаров (Кт 90-1) отражает сумму выручки, поступившую в кассу торговой организации, переданную инкассатору банка или на почту, а также начисленную, но ещё не полученную.

На выручку, сданную в кассу, составляют обычную запись (1). Выручка, сданная инкассатору или на почту, будет зачислена на расчётный счёт по истечении определённого времени (5), а до этого она учитывается на счёте 57 «Переводы в пути» (2).
При реализации товаров по кредитным картам (расчётным чекам банков) также возникает разрыв во времени между получением от покупателя расчётного чека и поступлением денежных средств на расчётный счёт торговой организации. В течение этого срока выручка за проданный товар отражается на счёте 50 «Касса», субсчёт 3 «Денежные документы».
Полученные расчётные чеки банков магазины сдают в банк, который и зачисляет сумму чеков на расчётный счёт торговой организации (Дт 51             Кт 50-3).

При безналичных формах расчётов факт реализации товаров признаётся и отражается в учёте по принципу начисления («по отгрузке»), т.е. признаётся совершённым при переходе права собственности на товар к покупателю независимо от момента поступления выручки от продажи.

Списание реализованных товаров ведётся по учётным ценам (4).                    В розничной торговле они могут быть, как покупными, так и продажными.

Независимо от вида оплаты и метода реализации по кредиту счёта 90-1 всегда отражается продажная (розничная) стоимость товара, по которой организации розничной торговли продают покупателю товар, предназначенный для личного, домашнего или иного использования, не связанного с предпринимательской деятельностью.

Продажная стоимость товара (С прод.) включает:

· покупную стоимость товара (С пок.), которая складывается из сумм фактических затрат организации на приобретение товара (ПБУ 5/2001), без НДС;

· торговую наценку (Т нац.);

· сумму НДС, входящую в продажную стоимость товара.

С прод. Определяется по формуле:
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организации розничной торговли исчисляют НДС, подлежащий взносу в бюджет, на основании данных кассовых чеков. Но далеко не все ККТ пробивают сумму НДС, входящую в отпускную стоимость товара. Поэтому сумму НДС определяют как сумму, пробитую на чеке, умноженную на ставку НДС и деленную на 100% + ставка НДС.
Рассмотрим процесс формирования продажной стоимости товара в организациях розничной торговли на условном примере.

Пример 1. ООО «Ивушка» приобрела у поставщика 10 диванов по цене 5 915 руб. за штуку с учётом НДС, равным 915 руб., всего — на сумму    59 150 руб., включая НДС — 9 150 руб. Расходы, свя​занные с приобретением всей партии товара, составили 4 720 руб., включая НДС — 720 руб. Торговая наценка установлена в размере 15%, ставка НДС — 18%.
Расчёт продажной стоимости товара.
Покупная стоимость всей партии товара:
1. без учёта НДС и затрат на приобретение составляет 50 000 руб.,
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2. без учёта НДС, включая затраты по приобретению — 54 000 руб.
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3. покупная стоимость единицы товара без учёта НДС, включая затраты по приобретению, составляет 5 400 руб. 
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4. торговая наценка на товар без учёта НДС составляет 8 100 руб.
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5. продажная стоимость товара без учёта НДС составляет 62 100 руб.

[image: image6.wmf](

)

8100

54000

+

;
6. НДС определяется на основе стоимости реализуемых товаров, исходя из применяемых цен без включения в них НДС, и составляет 11 178 руб.
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7. продажная стоимость товара с учётом НДС составляет 73 278 руб.
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8. продажная    стоимость    единицы    товара    составляет    7328    руб.
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Таким образом, продажная (розничная) стоимость товаров, отражаемая на счёте 90, включает: 
· покупную стоимость товаров 
[image: image10.wmf]С пок.

 вместе с затратами на приобретение (без учета НДС) — 54 000 руб.; 
· торговую наценку 
[image: image11.wmf].
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 — 8 100 руб.; 
· сумму НДС, исчисленную от продажной стоимости товара (без НДС) – 11 178руб.
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Если известны слагаемые продажной (розничной) цены товара, то нетрудно определить и НДС, входящий в продажную стоимость товара.
НДС, относимый на расчёты с бюджетом, в розничной торговле определяют на основе оборота по кредиту счёта 90-1 в следующем порядке:
1)
 производится расчёт отпускной цены товара без учёта НДС.
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2)
определяется НДС, входящий в продажную стоимость товара:
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где 
[image: image15.wmf]СтНДС

 — ставка НДС, принимаемая торговой организацией по данному виду товара.
Учёт товаров по продажным ценам считается удобным для розницы. В течение месяца суммы выручки (кредитовый оборот счёта 90 «Продажи», субсчёт «Выручка») и суммы списываемых реализованных товаров (дебетовый оборот счёта 90, субсчёт «Себестоимость продаж») являются то​ждественными, что позволяет лучше контролировать правильность этих операций, а следовательно, и сохранность как товаров, так и денежных средств в кассе.
Если розничная торговая организация в отдельных случаях продает товары по безналичному расчету юридическим лицам (включая предпринимателей без образования юридического лица) для последующего ис​пользования в предпринимательской деятельности, то независимо от количества проданного товара такую реализацию следует относить к оптовому обороту. В этом случае торговая организация должна вести раздель​ный учёт операций, связанных с осуществлением разных видов деятель​ности.
При учёте товара по покупным ценам порядок учёта реализации за наличный расчёт в основном соответствует системе учёта приведенной         на рис. 1. 
Стоимость реализованных товаров по покупным ценам, подлежащая списанию на дебет счёта 90, может быть определена по разному. Если в магазине применяется стоимостная схема учёта товаров, то стоимость реализованных товаров по покупным ценам (Р) рассчитывается по формуле:


[image: image16.wmf]к

н

О

П

О

Р

-

+

=

,

где  
[image: image17.wmf]н

О

 - остаток товаров на начало периода;
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 - поступление товаров за отчётный период;
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 - остаток товаров на конец периода.

Поступление товаров за отчётный период определяют в сумме дебетового оборота счёта 41 «Товары» на основании приходных документов.

Остаток товара в стоимостном выражении рассчитывается в два этапа:

1) на основании инвентаризации определяют остатки товаров в натуральных показателях (кг., шт., и т.д.) и записывают их в инвентаризационную опись, которую затем передают в бухгалтерию;

2) бухгалтерия проставляет в описи цены на каждое наименование товара, исходя из применяемого на предприятии способа оценки товара. В этом случае запись делается только в конце отчётного периода. Им может быть месяц, квартал, год.

При учёте реализации товаров по продажным ценам валовая прибыль от реализации определяется расчётным путём.

Пользуясь правом, предоставленным ст. 317 ГК РФ, некоторые магазины указывают цены на товары в иностранной валюте (долларах США, евро и др.) или в условных денежных единицах (в дальнейшем  — в иностранной валюте).

Пересчёт стоимости товаров в рубли производится в узлах расчётов, оборудованных кассовыми терминалами (контрольно-кассовой техникой в комплекте с компьютером).

Перед началом рабочего дня в терминалы вводится курс рубля, установленный магазином самостоятельно, по отношению к иностранной валюте. По данному курсу автоматически рассчитывается стоимость покупки в рублях (после введения в терминал цены в иностранной валюте).                     По окончании рабочего дня терминалы выдают информацию о реализации товаров в рублях и иностранной валюте.

Магазины, в которых цены на товары установлены в иностранной валюте, ведут учёт наличия и движения товаров в двух оценках: в иностранной валюте и рублях по курсу Банка России на дату совершения операции.

Некоторые магазины, чтобы не иметь убытков от реализации импорт​ных товаров, заключают с инофирмами договоры консигнации. В этом слу​чае товары реализуются по ценам, установленным инофирмой, и оплата то​варов производится после их реализации.
Товары должны быть, промаркированы с указанием покупных валют​ных цен.

При продаже товаров должны выписываться мягкие чеки в двух экземплярах с указанием покупной и продажной валютных цен.  При безналичных расчетах покупателю выписывается счет с указанием наименования то варов, покупной и продажной валютных цен и других необходимых рекви​зитов.
На основании оплаченных мягких чеков составляется реестр с подсче​том его итогов в валюте (по покупным и продажным ценам) и рублях. Реестр со вторыми экземплярами чеков прилагается к товарному отчету.
Материально ответственные лица и работники бухгалтерии должны вести натурально-стоимостной учет товаров.
Для аналитического учета товаров в условиях ручной обработки данных можно использовать карточки количественно-суммового учета, в которых,         в частности, указывается покупная валютная цена и ее рублевый эквива​лент,     а также валютная продажная цена.
Для обеспечения сохранности товаров бухгалтерия должна не реже од​ного раза в месяц сверять данные бухгалтерского учета с данными учета материально ответственных лиц.
Учет реализации товаров в кредит
Некоторые непродовольственные товары длительного пользования — автомобили, компьютеры, мебель, радио и электробытовые товары и другие (по перечню, определяемому и уточняемому торговыми организациями) — могут продаваться в кредит, т.е. с рассрочкой платежа.
Организации розничной торговли обычно заключают договора с банка​ми,        в соответствии с которыми кредиты банков оформляются покупателям при покупке товаров в помещении магазина.
Количество месяцев рассрочки платежа связано со стоимостью приобретаемого в кредит товара и размером заработной платы. Рассрочка обычно не должна превышать таких размеров:
· на 6 месяцев, если стоимость приобретаемого в кредит товара не превышает двухмесячной заработной платы покупателя; 
· на 12 месяцев — не более 4-месячной зарплаты; 
· на 24 месяца — не более 8-месячной зарплаты;

·  на 36 месяцев — не более 12-месячной зарплаты; 
· на 48 месяцев — не более 18-месячной зарплаты; 
· до 60 месяцев — не более 24-месячной зарплаты.
При продаже товаров в кредит с покупателей в составе процентов за кредит в пользу магазина взимается плата с суммы предоставляемого кре​дита.          Размер процентов устанавливается банком с учетом действующих процентных ставок за банковские кредиты. Последующее изменение про​центных ставок за банковские кредиты обычно влечет за собой перерасчет по суммам, уплачиваемым в пользу магазина.
Стоимость товара в сумме предоставленного кредита погашается покупателем равными частями один раз в месяц в сроки, предусмотренные договором с банком.
За несвоевременное внесение очередных платежей за купленные в кредит товары с покупателей, погашающих задолженность самостоятельно в пользу банка, взимаются дополнительные суммы за каждый день просрочки.
Обычно при реализации товаров в кредит банк оформляет покупателю пластиковую кредитную карту. Погашение кредита происходит путем взно​сов денежных средств покупателем на счет этой карты в банке.
Банк по договору с магазином, предоставляет магазину кредит, который по своему размеру покрывает разницу между фактически уплаченными покупателями при покупке товаров суммами и суммой цен товаров, проданных в кредит.
Таблица 1
Корреспонденция счетов
фактически уплаченных покупателями
при покупке товаров по пластиковым картам сумм

	№п/п
	Содержание операции
	Дебет
	Кредит

	1
	Отражена в учете реализация товаров по кре​дитным картам (на продажную стоимость)
	62
	90-1

	2
	Начислен НДС
	90-3
	68

	3
	Списана покупная стоимость реализованного товара
	90-2
	41

	4
	Списана стоимость реализованного товара со счета покупателя
	57
	62

	5
	Поступили денежные средства за реализован​ные товары на расчетный счет продавца
	51
	57


1.3. Учет товаров в оптовой торговле.
   Оптовая торговля – продажа товаров или услуг партиями для последующей перепродажи или для производственного использования – является посреднической деятельностью, ибо осуществляет связь между производителями и потребителями товаров и услуг.

   С точки зрения Гражданского кодекса РФ и налогового законодательства, оптовая торговля имеет отличительные особенности, которые должны учитываться при формировании финансовой и налоговой политики предприятия.
 При организации и дальнейшей работе предприятия  в оптовой торговле учредители должны решать задачу о выборе и сочетании форм договорных отношений с другими коммерческими предприятиями.

   В соответствии с Гражданским кодексом РФ для оптовой торговли подходят следующие виды договоров: договор купли-продажи; договор мены; договор комиссии, договор поручения. 

1. Работа оптового предприятия по договору купли-продажи.  

	Содержание операций
	Корреспондирующие счета

	
	Дебет
	Кредит

	Оплачено поставщику по его отпускной цене
	60
	51

	Принят товар по отпускной цене поставщика без НДС
	41
	60

	НДС по приобретенному товару
	19/6
	60

	Отнесен на зачет с бюджетом
НДС по приобретенному товару
	68/2
	19/6

	Списан товар на реализацию по цене приобретения


	46
	41

	Начислен НДС от выручки
	46
	68/2

	Списаны на реализацию издержки обращения
	46
	44

	Предъявлен счет покупателю (по отпускной цене товара)
	62
	46

	Определен финансовый результат
	46
	80

	Получена выручка
	51
	62


   Учет товара  на  складе  оптового  предприятия  ведет материально

ответственное лицо.  Складской учет ведется в натуральных  показателях

по  номенклатурным  номерам  товаров  (тары).  Порядок учета товара на

оптовом складе может быть различен в зависимости от  способа  хранения

товара и от некоторых факторов, как: частота поступлений товаров на

склад,  совместимость товаров по  условиям  хранения,  их  натуральные

характеристики,  а  также объем и ассортимент товаров и т.д.  Возможны

партионный, сортовой или партионно - сортовой способы.

     Учет хранения   товаров   на  складе  осуществляется  материально

ответственными лицами (кладовщиком,  заведующим складом),  с  которыми

заключается соответствующий договор.

     На складах с небольшим  ассортиментом  товаров  и  незначительным

количеством  операций  материально ответственные лица могут вести учет

непосредственно в товарном отчете (при этом карточки и товарные  книги

не ведутся).

     В товарных отчетах указываются поставщики,  от  которых  получены

товары   за   отчетный  период,  покупатели  товаров,  даты  и  номера

документов, стоимость товаров по приходной и расходной частям отчета в

отдельности  по  каждому  документу.  Остаток товаров и тары на начало

отчетного   периода   берут   из    предыдущего    отчета    или    из

инвентаризационной  описи.  Остаток  на конец периода определяется как

остаток на начало периода плюс приход товара и тары за вычетом расхода

за   отчетный  период.  В  конце  отчета  прописью  указывается  число

приложенных документов.  Отчет подписывает  материально  ответственное

лицо.

     Товарные отчеты составляются в двух экземплярах. Первый экземпляр

вместе  с первичными документами передается в бухгалтерию под расписку

на втором экземпляре,  который остается у  материально  ответственного

лица.

     Таким образом,  в  условиях  небольшого  склада  с   ограниченным

ассортиментом   товаров   при   сортовом   способе   хранения  товаров

материально ответственные лица составляют  товарные  отчеты,  карточки

складского учета не составляют.
1.4. Учет товаров в комиссионной торговле.

   Комиссионная торговля в составе торговых операций занимает свою определенную позицию, поскольку является специфическим видом деятельности и осуществляется с учетом требований современного рыночного процесса. 

   Комиссионная торговля включает отношения между комиссионером и комитентом по договору комиссии, а также между комиссионером и покупателем при продаже непродовольственных товаров, принятых на комиссию.

   Под комиссионером понимается организация независимо от организационно-правовой формы, а также индивидуальный предприниматель, принимающие товары на комиссию и реализующие эти товары по договору розничной купли-продажи. Под комитентом понимается гражданин, сдающий товар на комиссию с целью продажи товара комиссионером за вознаграждение.

   Под покупателем понимается гражданин, имеющий намерение приобрести либо приобретающий или использующий товары исключительно для личных, семейных, домашних и иных нужд, не связанных с осуществлением предпринимательской деятельности.

   Товары на комиссию принимаются от граждан Российской Федерации, иностранных граждан, лиц без гражданства.

   За комитентом сохраняется право собственности на товар, принятый на комиссию, до момента его продажи (передачи) покупателю, если иной порядок перехода права собственности не предусмотрен гражданским законодательством.

   Комиссионер отвечает перед комитентом за утрату, недостачу или повреждение находящегося у него товара, переданного комитентом для продажи.

   Комиссионер обязан довести до сведения комитентов и покупателей фирменное наименование (наименование) своей организации, место ее нахождения (юридический адрес) и режим работы, размещая указанную информацию на вывеске организации.

   Если деятельность, осуществляемая комиссионером, подлежит лицензированию, то он обязан предоставить информацию о номере и сроке действия лицензии, а также об органе, ее выдавшем.

   Таким образом, в сфере комиссионной торговли происходит развитие отношений между комиссионером, комитентом и покупателем. Комиссионная деятельность предприятий направлена на удовлетворение граждан в услугах торговли товарами, принятыми на комиссию.

   Прием товаров на комиссию и их продажа производятся в соответствии с Правилами комиссионной торговли непродовольственными товарами, утвер​жденными Постановлением Правительства РФ от 06.06.98 № 569 (в редакции от 22.02.01). Кроме того, реализация отдельных товаров на условиях комиссии регулируется специальными законодательными актами (в зависимости от принадлежности товаров к той или иной группе).

При приеме товаров на комиссию в обязательном порядке составляет​ся договор комиссии, в соответствии с которым одна сторона - торговая организация (комиссионер) принимает товар на комиссию с целью реа​лизации за вознаграждение, а гражданин или организация (комитент) сдает товар торговому предприятию с целью его розничной продажи. До​говор комиссии полностью регулирует отношения между комитентом и комиссионером.

    При приеме вещи на комиссию товаровед комиссионного магазина или приемного пункта выписывает в двух экземплярах квитанцию установленной формы или комиссионное соглашение, которые подписываются товароведом и комитентом. 

Данные документы оформляются в двух экземплярах. Первые экземпляры договора и переч​ня вручаются комитенту, вторые - вместе с товарным отчетом передаются в бухгалтерию комиссионного магазина.

    Правила комиссионной торговли содержат перечень товаров, не принимаемых на комиссию, к которым относятся товары, изъятые из оборота, розничная продажа ко​торых запрещена или ограничена, товары, не подлежащие возврату или обмену (парфюмерно-косметические; товары бытовой химии; лекарст​венные средства; товары для профилактики и лечения заболеваний в до​машних условиях; предметы личной гигиены; изделия швейные и трико​тажные бельевые и др.).

Товары на комиссию принимаются:

-от граждан по предъявлении паспорта или иного документа, его заме​няющего, удостоверяющего личность;

-от юридических лиц по предъявлении накладной, оформленной и выданной в установленном порядке уполномоченному липу предпри​ятия, и его паспорта или документа, удостоверяющего личность.

   При приеме товаров на комиссию в некоторых компаниях на каждый товар прикрепляется товарный ярлык, а на мелкие недорогие вещи (канцелярские товары) - ценник с указанием номера документа, оформ​ленного при приемке товара и цены. Одновременно дается характеристика состояния товара (новый, бывший в употреблении, степень износа, указы​ваются и другие основные товарные признаки, недостатки), которая изла​гается в перечне товаров, принятых на комиссию, и товарном ярлыке.

   Цена товара согласуется между комиссионером и комитентом и указывается в прилагаемом к договору комиссии перечне товаров, принятых на комиссию, товарном ярлыке или ценнике.

   Принятые на комиссию веши в соответствии с перечнем записываются в реестр (опись), который составляется в двух экземплярах, и передаются мате​риально ответственному лицу для реализации. Материально ответственное лицо, приняв вещи, подписывает оба экземпляра реестра (описи). Первый экземпляр реестра (описи) подлежит передаче вместе с товарным отчетом в бухгалтерию, второй остается у материально ответственного лица.

   Если товар по вине комиссионера поступил в продажу позднее, чем на следующий день после его приема, комиссионер уплачивает комитен​ту неустойку в размере, определяемом договором комиссии. Комитент вправе в любое время потребовать от комиссионера возврата принятого на комиссию, но еще не проданного товара по предъявлении договора комиссий, паспорта или иного документа, его заменяющего, удостове​ряющего личность, возместив комиссионеру расходы по хранению товара.

   При возврате вещи комитент расписывается, за ее получении на оборотной стороне перечня товаров, принятых на комиссию, где одновременно указывается сумма, полученная с него за хранение этой вещи.

   Договор, перечень с распиской комитента в получении вещи и товарный ярлык остаются у материально ответственного лица и по реестру (описи) сдаются с товарным отчетом в бухгалтерию.

   Плата за хранение регистрируется на отдельном счетчике контрольно-кассовой машины.

   Кассир ежедневно на деньги, полученные за хранение вещей, составляет приходную ведомость. В конце дня итоги этой ведомости сверяются с показаниями счетчика контрольно-кассовой машины. На общую сум​му, полученную с комитентов за хранение вещей, выписывается приходный кассовый ордер.

   Приходная ведомость подписывается руководителем, кассиром и бухгалтером и вместе с приходным кассовым ордером прилагается к кассовому отчету.

Снятие с продажи вещей оформляется соответствующим актом,  составляемым представителями компании (руководителем, бухгалтером, материально ответственным лицом), с обязательным указанием причин (возврат комитенту, ремонт, химчистка, уценка и др.).

   Порядок и размеры уценки товаров, принятых на комиссию, согласовываются комиссионером и комитентом при заключении договора комиссии.

Способ уведомления комитента о предстоящем вызове и сроки его явки определяются соглашением сторон. При отказе комитента от уценки ему возвращается товар с возмещением комиссионеру расходов по хранению вещи, если это предусмотрено договором.

   Проведение оценок товара отражается в прилагаемом к договору перечне товаров, принятых на комиссию, товарном ярлыке и ценнике.

   Уценка товаров оформляется актом уценки, составляемым комиссионером в одном экземпляре, и фиксируется в перечне товаров, принятых на комиссию. Одновременно в товарном ярлыке, прикреплен​ном к вещи, проставляются новая цена и дата проведения уценки.

  К товарному отчету, сдаваемому в бухгалтерию, прикладываются соответствующие документы: договоры и перечни на принятые вещи с их реестром (описью); реестр (опись) на возврат вещей комитентам; товарные ярлыки; товарные чеки со штампом кассы «Оплачено» на проданные веши с их реестром (описью); справки; акты на уценку и снятие с продажи вещей.
УЧЕТ ТОВАРОВ В РОЗНИЧНОЙ, ОПТОВОЙ И КОМИССИОННОЙ ТОРГОВЛЕ НА ПРЕДПРИЯТИИ ООО «ИВУШКА»

ООО «Ивушка» специализируется на производстве и продаже корпусной и мягкой мебели на заказ. Продукция ООО «Ивушка» сертифицирована. Организация изготавливает мебель для гостиниц, офисов, детских учреждений – более 800 наименований только стандартных модулей мебели. Фирма осуществляет:

· изготовление мебели по вашим размерам по индивидуальному проекту;

· сборку, навеску, установку;

· доставку по Туле и Тульской области.

   Организация ООО «Ивушка» начала свое существование 1 июня 1996 г 

   Сбыт продукции в основном осуществляется через собственный магазин, а также через тульских партнеров.

   Так как в Туле существует несколько конкурентов, выпускающих подобную продукцию, то ООО «Ивушка» для успешной работы на рынке ставит важнейшими своими задачами снижение издержек, повышение качества и общий рост эффективности всего производственного процесса.

   Общество является юридическим лицом с момента его государственной регистрации, имеет расчетные и другие счета в кредитных учреждениях, круглую печать, содержащую его полное фирменное наименование на русском языке, указание на местонахождение общества. Общество вправе иметь штамп и бланки со своим наименованием, собственную эмблему, а также зарегистрированный в уставном порядке товарный знак и другие средства визуальной индивидуализации.

   В собственности  ООО «Ивушка» находится имущество (материальный ценности и финансовые ресурсы), учитываемые на его самостоятельном балансе. Имущество общества образуется за счет личных средств учредителей (участников), вложенных в Уставный капитал, из дополнительных взносов в имущество общества, спонсорских средств, доходов от производственно-хозяйственной деятельности, краткосрочных кредитов, продажи продукции, а также иных поступлений.

     Изложим порядок учета доходов от продажи товаров в организации ООО «Ивушка».

   Товарные накладные по отпущенным со склада товарам с подписями покупателей (представителей покупателей) сдаются кладовщиками по реестрам в бухгалтерию. Сотрудники бухгалтерии регистрируют товарные накладные в  журнале-ордере № 11, который является бухгалтерским регистром по Кредиту счета 90-1 «Продажи» субсчета «Выручка». Количество товаров по каждому наименованию должны совпадать с количеством по расходной части соответствующих партионных карт. Сопоставление количества в журнале-ордере и в партионных картах является еще одним средством контроля правильности учета. Если расход по счету 41 «Товары» отражается по стоимости приобретения товаров, то в ведомости эти же товары отражаются по ценам продажи без НДС, которые берутся из товарных накладных. Итог за месяц по ведомости является суммой следующей проводки:

Дебет сч. 62 «Расчеты с покупателями и заказчиками»

Кредит сч. 90-1 «Продажи» субсч. «Выручка»

   То есть сумма выручки является одновременно и дебетовым оборотом по счету учета дебиторской задолженности.

   Выручка от розничных продаж определяется на основании итогов кассовых лент за день. НДС выделяется путем умножения выручки на 18% / 118%. Кассовые ленты служат для документального подтверждения размера полученной выручки – денежной наличности. Эта сумма является кредитовым оборотом по счету 90-1 «Выручка» в корреспонденции со счетом 50 «Касса»:

Дебет сч. 50 «Касса»

Кредит сч. 90-1 «Продажи» субсч. «Выручка»

   Таким образом, обороты по счету 90-1 состоят из оптовой и розничной выручки. Но в месяц делается не две проводки, а гораздо больше. Самостоятельная проводка делается на каждый реестр товарных накладных, на отпуск товаров со склада и на сумму выручки по каждому кассовому аппарату за день. 

   Согласно  порядка ведения журналов учета выписанных счетов фактур, журналов учета поступивших счетов-фактур, книг покупок и книг продаж кассовые ленты за рабочий день регистрируются и подшиваются к книге продаж. Продажная стоимость реализованных товаров согласно  итогов кассовой ленты является базой для начисления НДС. Как уже было сказано, НДС начисляется путем «выделения» его из выручки с помощью ее умножения на 18% /118%. Согласно того же Порядка выдача покупателю кассового чека приравнивается к выдаче счета-фактуры.

   Итог НДС по книге продаж, начисленного с розничной выручки, является суммой проводки:

Дебет сч. 90-3 «Продажи» субсч. «НДС»

Кредит сч. 68-1 «Расчеты с бюджетом» субсч. «Расчеты по НДС»

   В отличие от начисления НДС по оптовой торговле, НДС с розничной выручки сразу включается в сумму начисленного налога, так как деньги уже получены организацией. Исключение из главы 21 Налогового кодекса РФ порядка начисления НДС «по отгрузке» никак не повлияет на исчисление НДС с розничных продаж.

   После осуществления всех указанных расчетов и проводок на синтетическом счете 90 «Продажи» оказывается полностью сформированной выручка и себестоимость продаж за текущий месяц. Разница между ними, т.е. разница между кредитовым и дебетовым оборотом является прибылью от торговых операций. Но в Отчете о прибылях и убытках коммерческие расходы показываются отдельно от себестоимости проданных товаров. Если дебетовый оборот больше кредитового, то организация получила убыток от реализации. Разница между кредитовым и дебетовым оборотом отражается по субсчету 9 «Прибыль/убыток от реализации» счета 90 «Продажи» в корреспонденции со счетом 99 «Прибыли и убытки».


Если получена прибыль от реализации:


Дебет сч. 90-9 «Продажи» субсч. «Прибыль/убыток от реализации»


Кредит сч. 99 «Прибыли и убытки»


Если получен убыток:


Дебет сч. 99 «Прибыли и убытки»


Кредит сч. 90-9 «Продажи» субсч. «Прибыль/убыток от реализации»

   Все обороты по каждому субсчету счета 90 «Продажи» являются либо только кредитовыми (субсчет 1 «Выручка»), либо только дебетовыми, как все остальные субсчета, кроме субсчета 9 «Прибыль/убыток от реализации». После определения финансового результата весь синтетический счет 90 «Продажи» оказывается закрытым. 

   Проводки осуществляются в журналах-ордерах. При выявлении финансового результата делается, фактически, одна итоговая проводка в месяц. Обороты переносятся в главную книгу. 

ЗАКЛЮЧЕНИЕ

В курсовой работе освещены теоретические аспекты учета товаров в розничной, оптовой и комиссионной торговле на предприятии в современных условиях. Дана общая характеристика предприятия ООО «Ивушка».

Во второй части дана общая характеристика рассматриваемого предприятия и анализ учета товаров на рассматриваемом предприятии. Также была изложена методика бухгалтерского и налогового учета продаж товаров в торговой организации оптовой, розничной торговли, начиная со складского учета и заканчивая процессом отражения выручки от реализации и начисления налогов.

 Можно сделать вывод, что основным (первичным) звеном торговли является предприятие. Торговое предприятие имеет условный капитал, самостоятельный  баланс, может вступать в договорные отношения с физическими и юридическими лицами. Специфика деятельности различных предприятий торговли и их структурных единиц их подразделений, а также систем торговли обуславливает особенности бухгалтерского учета. Кроме того, на особенности учета могут влиять и вид собственности, и форма реализации. 

   Факты хозяйственной жизни описываются в бухгалтерском учете по строго фиксированной системе (план счетов), в определенном порядке и определенных формулярах (форма бухгалтерского учета), с использованием техники регистрации (вычислительные машины). Вся эта работа выполняется определенным штатом счетных работников, составляющих бухгалтерский аппарат. 

   В целом порядок учета готовой продукции ООО «Ивушка» соответствует порядку, закрепленному в учетной политике, которая, в свою очередь, соответствует положениям действующих нормативных документов. 
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