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Введение
 Финансы являются одной из важнейших экономических категорий, отражающей экономические отношения в процессе создания и использования денежных средств. Их возникновение произошло в условиях перехода от натурального хозяйства к регулярному товарно-денежному обмену и было тесно связано с развитием государства и его потребностей в ресурсах. Одним из главных признаков финансов является их денежная форма выражения и отражение финансовых отношений реальным движением денежных средств. Реальное движение денежных средств происходит на второй и третьей стадиях воспроизводственного процесса - в распределении и обмене.

Финансы существенно отличаются от других экономических категорий, функционирующих на стадии стоимостного распределения: кредита, заработной платы и цены.

Первоначальной сферой возникновения финансовых отношений являются процессы первичного распределения стоимости общественного продукта, когда эта стоимость распадается на составляющие ее элементы и происходит образование различных форм денежных доходов и накоплений. Дальнейшее перераспределение стоимости между субъектами хозяйствования и конкретизация целевого ее использования тоже происходит на основе финансов.

Распределение и перераспределение стоимости с помощью финансов обязательно сопровождается движением денежных средств, принимающих специфическую форму финансовых ресурсов. Они формируются у субъектов хозяйствования и государства за счет различных видов денежных доходов, отчислений и поступлений, а используются на расширенное воспроизводство, материальное стимулирование работающих, удовлетворение социальных и других потребностей общества. Финансовые ресурсы выступают  материальными носителями финансовых отношений, что позволяет выделить финансы из общей совокупности категорий, участвующих в стоимостном распределении. Это происходит вне зависимости от общественно-экономической формации, хотя формы и методы, с помощью которых образуются и используются финансовые ресурсы, менялись в зависимости от изменения социальной природы общества.

 В данной работе  описаны условия становления российской финансовой науки в начале XIX в.. Изложены основные теории государственных финансов, государственного бюджета в трудах русских экономистов конца XIX- начала XX в. Аналитическая часть посвящена анализу  статистических показателей изменения финансовый системы и ее составляющих на примере ООО «Сервис», сделаны выводы и предложены некоторые рекомендации по стабилизации финансового положения предприятия.

Глава 1.

Возникновение финансов. Их связь с государством. Развитие товарно-денежных отношений.

Финансы появились одновременно с возникновением государства при расслоении общества на классы. В докапиталистических формациях большая часть потребностей государства удовлетворялась путем установления различного рода натуральных повинностей и сборов. Денежное хозяйство в тот период было развито только в армии. Главными расходами рабовладельческих и феодальных государств были затраты на ведение войн, содержание двора монаха, государственного аппарата, строительство общественных сооружений. Главными доходами являлись поступления от государственного имущества, военная добыча, дань с покоренных народов, натуральные денежные сборы и повинности, пошлины и займы. С разложением феодализма и развитием капиталистического способа производства все большее значение стали приобретать денежные доходы и расходы государства, а доля натуральных сборов и повинностей резко сократилась.

На ранних стадиях развития государства не существует разграничения между ресурсами государства и ресурсами его главы, поскольку монархи распоряжались средствами страны как своей собственностью. С выделением государственной казны и полным отделением ее от собственности монарха, возникают такие понятия как государственные финансы, государственный бюджет и госкредит. Государственные финансы послужили мощным рычагом для первоначального накопления капитала, происходившего в XVI-XVIII вв. Из колониальных стран притекали огромные богатства, которые в любой момент могли быть использованы в качестве капитала. Государственные займы широко использовались в производственных целях для создания первых капиталистических предприятий. Основные средства капиталистических государств стали концентрироваться в государственном бюджете. XX век характеризуется мощным развитием производственным сил, образованием монополистических объединений, слиянием государства с монополиями, расширением функции государства. Государства не только обеспечивало обороноспособность страны, но и стали участвовать в процессе производства, распределении и использовании общественного продукта. В структуре государственных расходов после. Второй Мировой войны произошли существенные изменения. Они выразились в том, что несмотря на огромный рост расходов на милитаризацию, удельный вес этих затрат по сравнению с концом XIX в. понизился и существенно увеличился удельный вес социальных расходов. Значительное развитие получили расходы по вмешательству государства в экономику. Это выразилось в том, что возросли капитальные государственные вложения в электроэнергетику, угольную, газую и другие отрасли промышленности. Огромные расходы вызвали необходимость увеличения налогов. В XX в. особенно возросло значение прямых налогов, главным из которых является Подоходный налог. Налогом на доходы физических лиц облагается практически все самодеятельное население. Вторым крупным прямым налогом является Налог на прибыль предприятий. Однако, несмотря на повышение налогов, доходов все-таки не хватает на покрытие постоянно возрастающих расходов.

Бюджеты капиталистических стран в годы после Второй Мировой войны характеризуются крупными хроническими дефицитами. Они покрываются государственными займами, выпуск которых влечет рост государственного долга. После Второй Мировой войны резко расширилась сфера финансовых отношений, значительное развитие получили местные финансы, внебюджетные фонды, финансы государственных предприятий.

Расцвет российской финансовой науки пришелся на конец XIX - начало XX вв.,  когда были опубликованы самые известные работы российских экономистов и юристов И. Янжула,  И. Озерова, И. Кулишера, Л.Ходского, В. Лебедева, С. Иловайского и др. Российские ученые-финансисты разрабатывали как теоретические, так и практические вопросы финансовой науки. В теории они были приверженцами прагматического подхода, сторонниками  теории "удовлетворения коллективных потребностей".
Изучение практики финансовых отношений дореволюционных российских финансистов вытекало из теоретических представлений.  Основное место занимало исследование государственных финансов.  При этом достаточно подробно исследовались вопросы доходов государства: система доходов, их развитие в различных государствах, порядок и формы взимания налогов в бюджет, контроль  за этими процессами со стороны государства, источники покрытия дефицита бюджета,  развитие государственного кредита. 
          В этот же период развивалось социал-демократическое течение в экономической науке, которое было представлено российскими последователями К. Маркса и Ф. Энгельса. Наиболее ярким представителем этого течения был В. Ленин (1870-1924). Общим для всех социал-демократов был поверхностный подход к исследованию явлений финансовой жизни, основанный на привязке теоретических разработок к сиюминутным потребностям политической борьбы за власть.
Развитие финансовой науки в советское время можно поделить на три периода. В первый период (1926-1931) в основном разрабатывались частные вопросы финансов, которые возникали в ходе выполнения первого пятилетнего плана. Но в то же время делались попытки обобщения новых явлений социалистической практики финансов. Это работы  Д. Кузовкова, Г. Тиктина, А. Буковецкого. Второй период развития советской финансовой науки (1931 - 1956 гг.) характеризуется становлением единых взглядов на предмет финансов. 
          Классиком этого периода является В. Дьяченко, в своих многочисленных работах разработавший основы теории финансов: сущность, функции и роль финансов в общественном воспроизводстве, место финансов в распределении национального дохода, состав финансовой системы и некоторые другие вопросы. Устранение догматических явлений в экономической теории положило конец единомыслию в советской финансовой науке. 
          В конце 1950 - начале 70-х гг. появляются многочисленные работы экономистов, посвященные теории финансов. Наиболее известные представители этого периода: А. Александров, А. Бирман, Э. Вознесенский, Г. Точильников, М. Шерменев. В целом, можно сделать вывод, что в годы советской власти в СССР разрабатывались в основном вопросы теории и практики государственных финансов. 
Систематизация  вопросов управления финансами предприятий в русле неоклассической теории финансов началась в постсоветской России сравнительно недавно - в 90-е годы XX в.  Обоснования  налогов как одного из воспроизводственных факторов содержатся в работах  русского экономиста начала XVIII века  В. Т. Посошкова и др. Позже эту идею в  России  развили известные налоговеды Н. И. Тургенев, В. Н. Твердохлебов, И. Х. Озеров,  И. М. Кулишер,  И. И.Янжул и др.

Основу классических принципов или "золотых правил" налогообложения составляют принципы, сформулированные отечественным налоговедом Н. И. Тургеневым. Эти принципы нацеливают все элементы налоговой среды на максимально продуктивный результат, который может быть принят обеими сторонами налогового процесса: субъектами сфер "бизнес" и "бюджет". Эти принципы служат ориентиром для совершенствования российской налоговой практики. Налоги Н.И. Тургенев связывал с целью, которую ставит перед собой общество. 
"Налоги, - писал он, - суть средства к достижению цели общества или государства, то есть той цели, которую люди себе предполагают при соединении своем в общество или при составлении государств". В советские годы в финансовой науке все определения налога свелись к идеологическому, классовому содержанию, к определению налога как инструмента эксплуатации в буржуазных государствах. Русская финансовая наука уделяла большое внимание проблеме исчисления тяжести налогового обложения. 
          В этом разделе финансовой науки необходимо отметить работы И. Горлова, А. А. Исаева, В. А. Лебедева, П. В. Микеладзе. Исчисление тяжести обложения неотделимо от самого его понятия. Надо обратить внимание на не тождественность понятий "налоговое бремя" и "тяжесть налогообложения" в русской финансовой науке начала XX века. К.Ф. Шмелев писал, что понятие тяжести обложения сводится к двум элементам: 
1) бремя обложения; 2) давление, производимое этим бременем в народном хозяйстве, или собственно тяжесть, испытываемая народным хозяйством в целом или отдельными единичными хозяйствами, его составляющими в результате принудительных (налоговых) изъятий. При исследовании сущности бюджета русская финансовая наука использовала междисциплинарный подход, основанный на сочетании экономической, финансовой и правовой наук. 
          Используя его, она пришла к выводу о триединой природе бюджета, которая определяется его финансовым содержанием - ведение финансового хозяйства государства; экономическим - плановое начало, которое находит выражение в росписи государственных доходов и расходов; правовым - государство имеет право получать и расходовать финансовые средства, предусмотренные в проекте росписи, только после утверждения этого проекта законодательными органами страны.
Историческое значение финансовых преобразований С.Ю. Витте 
В истории России конца ХIХ — начала ХХ вв. фигура Сергея Юльевича Витте (1849—1915 гг.) занимает исключительное  место.  Глава Министерства путей сообщения, многолетний министр финансов (1892—1903 гг.), председатель  Комитета министров (с 1903 г.), первый глава Совета министров  (1905—1909 гг.), член Государственного совета — таковы основные служебные посты, на  которых проходила его деятельность. Этот известнейший  сановник оказал  заметное, а во многих случаях и определяющее  влияние на различные направления внешней, но особенно  внутренней политики империи. Значение и  масштабы его исторической роли сравнимы только с личностью другого выдающегося администратора- преобразователя периода заката монархии — Петра Аркадьевича Столыпина. Он был человеком, чьёй естественной  стихией было практическое дело, которое но умен выполнять как никто. Он любил дело ради дела. Достижение поставленного дела увлекало его; и чем трудней  обширней была задача, тем с большей энергией посвящал он ей свои силы.

Окончание ХIХ века охарактеризовалось в России проведением крупнейшей финансовой реформы, качественно изменившей положение русской денежной единицы. Рубль стал одной из самых стабильных валют мира. Преобразования  1895—1897 гг. явились составной частью широкой программы  экономических нововведений 90-х годов. Они ускорили индустриальную модернизацию России и в последующем помогли народнохозяйственному организму выдержать тотальные потрясения русско- японской войны и революции  1905-1907 гг. Реформа отразила острую потребность государства преодолеть очевидную архаическую замкнутость, рыхлость и неэластичность многих основополагающих финансовых структур и , в первую очередь, самого рубля. Она способствовала интеграции  России в систему мирового рынка.

Это был прорыв из прошлого в будущее, неразрывно связанный с именем министра финансов С.Ю. Витте. Однако результативность его реформаторских усилий во многом была следствием двух взаимосвязанных обстоятельств. Во-первых, огромной подготовительной работы его предшественников на посту главы финансового ведомства. Но, пожалуй, еще в большей степени успех невиданного в истории России начинания обеспечивала несомненная и однозначная поддержка, которую получали конкретные предложения и проекты Витте на самом верху иерархической пирамиды.  Без покровительства же императора Николая II некоторые принципиальные предложения Витте не могли бы материализоваться. «Я имел за собой доверие Его величества. Благодаря его твердости и поддержке мне удалось совершить эту величайшую реформу». Единственный принцип, которому Витте никогда не изменял, было убеждение в необходимости сильной централизованной власти: «не будь неограниченного самодержавия, не было бы Российской великой империи.» Опоры вне трона у него не было, поэтому судьба реформы зависела не  от их важности и значимости. сколько от благорасположения государя.
Экономические воззрения

Славянофильская ориентация  С.Ю. Витте, которой он придерживался с молодых лет, объясняет большой интерес, проявленный им к учению немецкого экономиста первой половины ХIХ в. Фридриха Листа, разработавшего, в противовес «космополитической политической экономии»  теорию «национальной экономии». Взгляды Ф. Листа на роль национального хозяйства и его государственного регулирования составили основу программы российского министра финансов. Будучи сторонником жесткой протекционистской политики, Ф. Лист считал, и этот взгляд целиком разделял С.Ю.Витте, что важнейшей задачей государства является поощрение развития отечественной промышленности, при слабом развитии которой общий экономический прогресс страны невозможен, Согласно этим представлениям, индустрии надлежало играть роль локомотива всего народного хозяйства. Концепция базировалась на представлениях, что  «бедным странам» в целях экономической модернизации необходимо добиваться баланса экспорта и импорта с помощью таможенного покровительства, прочной кредитной системы и устойчивого денежного обращения. Эти меры должны были создать условия для развития внутреннего рынка и финансовой независимости от заграничных сырьевых и денежных источников.

Во главу угла ставилось развитие промышленности — только в этом случае можно будет на равных разговаривать с другими великими державами. Железнодорожное строительство стимулировало экономический рост: заводы и фабрики европейской России получили выход на огромные рынки Сибири, Закавказья и Средней Азии. Поощрялось создание русско-азиатских банков (Персидский для поощрения русско-иранской торговли; Русско-китайский банк в 1895 г. при активном участии правительства). Были предоставлены льготные условия для предпринимателей: своих и иностранных (низкие налоги и казенные заказы). Был подписан ряд торговых соглашений с Германией, Австро - Венгрией, Францией, предусматривающие тарифы, благоприятствующие российским национальным интересам и способствующие усилению авторитета и роли Минфина. Как писал Отто Бисмарк: «Я в первый раз встретил человека , который имеет силу характера, волю и знание, чего он хочет».

Само Министерство финансов в то время обладало огромными возможностям и воздействия на экономику. Наряду с финансами, оно управляло промышленностью, торговлей, торговым  мореплаванием, таможней, коммерческими и аграрными кредитами и специальным образованием.
Необходимость и возможность проведения реформ

Будучи  долгое время убежденным монархистом-славянофилом, С.Ю.Витте далеко не сразу осознал необходимость преобразования экономики России по западным образцам. Однако, став министром, довольно быстро уверился в том, что ускоренное промышленное развитие страны — залог государственной устойчивости.

При ближайшем участии С.Ю. Витте в империи были проведены крупные экономические преобразования, укрепившие государственные финансы и ускорившие промышленное развитие России. В их числе: введение казенной винной монополии (1894 г.), строительство Транссибирской железнодорожной магистрали, заключение таможенных договоров с Германией (1894 г. и 1904 г.), развитие сети технических и профессиональных училищ. Узловым же пунктом экономической программы стало проведение в середине 90-х годов денежной реформы, стабилизировавшей русский рубль и стимулировавшей  крупные инвестиции из-за границы в ведущие отрасли промышлености.

Сам Сергей Юльевич писал впоследствии, что «...Россия жила на денежной системе, основанной на  кредитных билетах. С Севастопольской войны, в течение десятков лет, все жившие в то время (в конце 80-х гг.) поколения не знали и  не видели металлического обращения». Это было действительно так. Крымская война тяжело отразилась на состоянии российских финансов. Не просто складывались дела в нашей экономике и финансах в первые десятилетия после проведения крестьянской реформы 1861 г. Современники отмечали «крайнюю бедность» в отношении свободных капиталов в нашем Отечестве, архаичность налогообложения, неразвитость банковской системы (первые акционерные коммерческие банки в России появились в 60-е гг. ХIХ века, а Европа их знала с ХУ- ХУI вв!). Расстроили денежное обращение и расходы на войну с турками в   1877-1878гг.

Рубль кредитный, ставший основой денежного обращения еще с середины ХIХ века, служил объектом беззастенчивых спекулятивных манипуляций за границей, а в Берлине  даже существовала специальная «рублевая биржа». Здесь в 1888—1890 гг. (благоприятные годы) курс был довольно высоким и составлял 81,8% номинала (за 100 рублей давали 265,2 марки), но уже в 1891 г., вследствие сильного неурожая, он упал до 59,3% (за 100 рублей давали уже менее 200 марок). Положение бумажных денег не было прочным и внутри страны. В 1870-I880-е годы курс  в среднем составил 64,3 копейки золотом.

И все-таки неумолимо наступало время, когда год от года все более напористо и динамично росла наша промышленность, быстро развивался финансовый рынок, а вместе с ним -  предприимчивость  и профессионализм российских финансистов. С 1 893 г бюджетные доходы превысил и расходы (профицит в этом  году составил 138,5 млн. руб., а в 1898 г. — 237,8 млн. руб.). Это достигнуто за счет роста косвенных налогов (доля прямых составила 17,4%, а косвенных 55,3%). С 1894 г. введена винная монополия, которая обеспечивала четверть всех бюджетных доходов.

В последние десятилетия  ХIХ в. рост капитализма в России сделал необходимым переход от  о6есцененных  бумажных денег к устойчивой золотой валюте. Развивавшиеся в это время быстрыми темпами  промышленность и торговля требовали прочной валюты, В связи с этим происходила борьба между промышленной буржуазией, заинтересованной в переходе к золотой валюте, и помещиками, отстаивавшими  бумажно-денежное обращение.
Глава 2.
Анализ финансового состояния

Финансовое состояние характеризируется системой показателей, отражающих состояние капитала в процессе его кругооборота и способность субъекта хозяйствования финансировать свою деятельность на фиксированный момент времени.

Финансовое состояние может быть устойчивым, неустойчивым и кризисным. 

Финансовое состояние характеризуется обеспеченностью финансовыми ресурсами, необходимыми для нормального функционирования предприятия, целесообразностью их размещения и эффективностью использования, финансовыми взаимоотношениями с другими юридическими и физическими лицами, платежеспособностью и финансовой устойчивостью.

  Способность предприятия своевременно производить платежи, финансировать свою деятельность на расширенной основе, поддерживать свою платёжеспособность в неблагоприятных обстоятельствах свидетельствуют о его устойчивом финансовом состоянии.


Главная цель финансовой деятельности сводится к одной стратегической задаче – к увеличению активов предприятия. Для этого оно должно постоянно поддерживать платёжеспособность и рентабельность, а также оптимальную структуру актива и пассива баланса.
Проведем анализ состава и структуры капитала, размещенного в имуществе ООО «Сервис».

Капитал – это средства, которыми располагает субъект хозяйствования для осуществления своей деятельности с целью получения прибыли.

Динамика состава и структуры капитала,

вложенного в имущество предприятия










Таблица 1
	Показатель
	Остатки по балансу, тыс.руб
	Структура, %

	
	на начало года
	на конец года
	изменения
	 на начало года
	на конец года
	изменения

	1
	2
	3
	4
	5
	6
	7

	1. Внеоборотные активы - всего

    В том числе:
	36100
	36600
	+500
	56,4
	59,5
	+3,1

	1.1. Нематериальные активы
	550
	360
	-190
	0,9
	0,6
	-0,3

	1.2. Основные средства
	34590
	35000
	+410
	54,0
	56,9
	2,9

	1.3. Незавершенное строительство 
	960
	1240
	+280
	1,5
	2,0
	0,5

	1.4. Долгосрочные финансовые вложения
	-
	-
	-
	-
	-
	-

	1.5. Прочие внеоборотные активы
	-
	-
	-
	
	-
	-

	2. Оборотные (текущие) активы – всего 

    В том числе:
	27900
	24900
	-3000
	43,6
	40,5
	-3,1

	2.1. Запасы

       Из них: 
	17360
	13200
	-4160
	27,1
	21,5
	-6,0

	2.1.1. Сырье, материалы и др. аналогичные ценности
	12800
	9200
	-3600
	1,8
	14,9
	13,1

	2.1.2. МБП
	-
	-
	-
	-
	-
	-

	2.1.3. Затраты в незавершенном производстве 
	2800
	2100
	-700
	4,4
	3,4
	-1,0

	2.1.4. Готовая продукция и товары
	1500
	1400
	-100
	2,3
	2,3
	-

	2.1.5. Расходы будущих периодов
	260
	500
	+240
	0,4
	0,8
	0,4

	2.1.6. Товары отгруженные
	-
	-
	-
	-
	-
	-

	2.2. НДС
	2560
	1840
	-720
	4,0
	3,0
	-1,0

	2.3. Дебиторская задолженность – всего 

       В том числе:
	4630
	8810
	+4180
	7,2
	14,3
	7,1

	2.3.1. покупателям и заказчикам
	2880
	7900
	+5020
	4,5
	12,8
	8,3

	2.3.2. авансы выданные 
	1650
	800
	-850
	2,6
	1,3
	-1,3

	2.3.3. прочие дебиторы 
	100
	110
	+10
	0,2
	0,2
	-

	2.4. Краткосрочные финансовые вложения
	300
	300
	-
	0,5
	0,5
	-

	2.5. Денежные средства – всего 

      В том числе:
	3050
	750
	-2300
	4,8
	1,2
	-3,6

	2.5.1. касса
	100
	100
	-
	0,2
	0,2
	-

	2.5.2. расчетный счет
	2950
	650
	-2300
	4,6
	1,1
	-3,5

	2.5.3. валютный счет
	-
	-
	-
	-
	-
	-

	2.5.4. прочие денежные средства
	-
	-
	-
	-
	-
	-

	2.6. Прочие оборотные активы
	-
	-
	-
	-
	-
	-

	      Итого активов
	64000
	61500
	-2500
	100
	100
	-


В таблице 1 постатейно записаны сведения о размещении капитала, имеющегося в распоряжении предприятия. На основании этих данных можно проследить за изменениями в  составе и структуре активов предприятия, откуда следует, что:

· К концу 2005 года сумма долгосрочных активов увеличилась на 500тыс.руб.(3,1%) за счет увеличения доли в их составе основных средств на 410тыс.руб. и незавершенного строительства на 280тыс.руб., однако в то же время доля нематериальных активов уменьшилась на 190тыс.руб, возможно, за счет их амортизации.

· Общая сумма оборотных активов к концу периода уменьшилась на 3000 тыс.туб.(3,1%) за счет значительного снижения в них суммы запасов – на 4160 тыс.руб., в частности: сырья, материалов (на 3600 тыс.руб.), и, соответственно, сокращение выпуска готовой продукции на 100 тыс.руб. Необходимо отметить и существенное снижение  в составе оборотного капитала и доли наличных денежных средств – на 2300 тыс.руб. (на 3,5%), а также сильно возросшую дебиторскую задолженность (на 4180 тыс.руб или 7,1%), особенно перед покупателями и заказчиками, что говорит об ухудшении общей финансовой ситуации на предприятии.

· Изменилось органическое строение капитала: на начало года отношение оборотного капитала к основному составляло 0,77, а на конец – 0,68, это свидетельствует о замедлении темпов его оборачиваемости, а это может быть свидетельством того, что вложенные в предприятие ресурсы используются неэффективно.

Далее дадим оценку динамики состояния текущих активов, как наиболее мобильной части капитала, от состояния которых в значительной степени зависит финансовое состояние предприятия. 

Динамика состояния текущих активов

и их классификация по степени риска









Таблица 2
	Группа риска
	Состав текущих активов
	Остатки по балансу, тыс.руб.
	Темпы роста (снижения), %
	Удельный вес в составе текущих активов

	
	
	на начало года
	на конец года
	
	на начало года
	на конец года

	Минимальная
	Денежные средства 
	3050
	750
	24,59
	10,93
	3,01

	
	Краткосрочные финансовые вложения
	300
	300
	-
	1,08
	1,20

	
	Итого
	3350
	1050
	31,30
	12,01
	4,22

	Малая 
	Дебиторская задолженность (за исключением сомнительной)
	4330
	6750
	155,90
	15,52
	27,11

	
	Готовая продукция (за исключением не пользующейся спросом)
	1460
	1320
	90,40
	5,23
	5,30

	
	Итого
	5790
	8070
	139,40
	20,75
	32,41

	Средняя
	Запасы с учетом НДС (за исключением неликвидов) 

(210+220-215-216- прил.к табл.1)
	18160
	12900
	71,04
	65,09
	51,81

	
	Итого
	18160
	12900
	71,04
	65,09
	51,81

	Высокая
	Сомнительная дебиторская задолженность 
	300
	2060
	686,70
	1,08
	8,27

	
	Неликвиды запасов вместе с НДС, приходящихся на них
	240
	720
	300,00
	0,86
	2,89

	
	Готовая продукция, не пользующаяся спросом
	40
	80
	200,00
	0,14
	0,32

	
	Незавершенное производство по снятой с производства продукции
	20
	20
	-
	0,07
	0,08

	
	Итого
	600
	2880
	480,00
	2,15
	11,57

	
	Всего текущие активы
	27900
	24900
	89,25
	100
	100



На основании этих данных можно сделать вывод о том, что удельный вес денежных средств к концу года в общей сумме текущих активов (3,01%), по сравнению с началом (10,93%) значительно уменьшился (на 75,41%), а значит, общая платежеспособность предприятия снизилась, но в то же время данный показатель относится к минимальной группе риска, значит его влияние на ликвидность предприятия не столь существенно, поэтому только на основании его нельзя давать заключение о финансовом состоянии ООО«Сервис».

Удельный вес дебиторской задолженности (за исключением сомнительной) вырос на 55,90%, это может свидетельствовать о неосмотрительной кредитной политике предприятия по отношению к покупателям, это опять-таки говорит о снижении платежеспособности предприятия.

Удельный вес запасов с учетом НДС (за исключением неликвидов) в общем объеме текущих активов уменьшился на 28,96%, удельный вес сомнительной дебиторской задолженности резко возрос на 586,70%,т.е. высока вероятность, что должники не смогут расплатиться по своим долгам с предприятием, что оказывает опять же отрицательное влияние на платежеспособность предприятия, положение усугубляется еще и тем, что это оборотный капитал с наибольшей степенью риска и его общая доля в составе текущих активов к концу года составила 51,81%+11,57%=63,38% (хотя на начало года она составляла 67,24%).
Проанализируем динамику состава и структуры капитала предприятия, сгруппированного по юридической принадлежности. 

Формируется капитал предприятия как за счет собственных (внутренних), так и за счет заемных (внешних) источников.

Основным источником финансирования является собственный капитал (I раздел пассива баланса). В его состав входят уставный капитал, накопленный капитал (резервный и добавочный капиталы, фонд накопления, нераспределенная прибыль) и прочие поступления (целевое финансирование, благотворительные пожертвования и др.). 
Заемный капитал– это кредиты банков и финансовых компаний, займы, кредиторская задолженность, лизинг, коммерческие бумаги и др. Он подразделяется на долгосрочный (более года) и краткосрочный (до года).
Динамика состава и структуры капитала, 

сгруппированного по юридической принадлежности











Таблица 3
	Показатель
	Остатки по балансу, тыс.руб
	Структура, %

	
	на на-чало года
	на ко-нец года
	изме-нения
	на на-чало года
	на ко-

 нец года
	изме-нения

	1
	2
	3
	4
	5
	6
	7

	1. Собственный капитал – всего 

    В том числе:
	44800
	43900
	-900
	70,0
	71,4
	+1,4

	1.1. Инвестированный капитал
	39570
	38490
	-1080
	61,8
	62,6
	0,8

	1.1.1. уставный капитал
	16200
	15120
	-1080
	24,9
	24,6
	-0,3

	1.1.2. добавочный капитал
	23370
	23370
	-
	36,5
	38,0
	1,5

	1.2. Накопленный капитал
	5230
	5410
	+180
	8,1
	8,8
	0,7

	1.2.1. резервный капитал
	2880
	3260
	+380
	4,5
	5,3
	0,8

	1.2.2. фонд социальной сферы
	2350
	2150
	-200
	3,7
	3,5
	-0,2

	1.2.3. нераспределенная прибыль
	-
	-
	-
	-
	-
	-

	1.2.4. прочий собственный капитал
	-
	-
	-
	-
	-
	-

	2. Заемный капитал – всего 

    В том числе:
	19200
	17600
	-1600
	30,0
	28,6
	-1,4

	2.1. Долгосрочные пассивы 
	-
	-
	-
	-
	-
	-

	2.2. Краткосрочные пассивы

    В том числе:
	1000
	900
	-100
	1,6
	1,5
	-0,1

	2.2.1. Краткосрочные кредиты
	1000
	900
	-100
	1,6
	1,5
	-0,1

	2.3. Кредиторская задолженность – всего 

    В том числе: 
	18200
	16700
	-1500
	28,4
	27,1
	-1,3

	2.3.1. поставщики и подрядчики
	9160
	9110
	-50
	14,3
	14,8
	0,5

	2.3.2. по оплате труда 
	4200
	3650
	-550
	6,6
	5,9
	-0,7

	2.3.3. по соц.страхованию и обеспечению
	1300
	1020
	-280
	2,0
	1,7
	-0,3

	2.3.4. задолженность перед бюджетом
	1840
	2400
	+560
	2,9
	3,9
	-1,0

	2.3.5. авансы полученные
	1500
	400
	-1100
	2,3
	0,7
	-1,6

	2.3.6. прочие кредиторы
	200
	120
	-80
	0,3
	0,2
	-0,1

	2.5. Прочие краткосрочные 
	-
	-
	-
	-
	-
	-

	Итого капитал
	64000
	61500
	-2500
	100
	100
	-


Пассив баланса, позволяет определить, какие изменения произошли в структуре собственного и заемного капитала, сколько привлечено в оборот предприятия долгосрочных и краткосрочных заемных средств, из каких источников. От того, насколько оптимально соотношение собственного и заемного капитала, во многом зависит финансовое положение предприятия и его устойчивость.

 Считается, что чем выше доля собственного капитала, тем меньше рисков, как для собственников, так и для кредиторов предприятия. Из данных таблицы 3 видно, что на данном предприятии основной удельный вес в источниках формирования активов занимает собственный капитал(70,0% в начале года и 71,4% - в конце), причем за отчетный период его доля в общей сумме капитала предприятия увеличилась на 1,4%, а заемного, соответственно, уменьшилась. Это положительно сказывается на финансовом положении предприятия, поскольку свидетельствует о снижении степени финансовой зависимости предприятия от внешних инвесторов и кредиторов.

Данные таблицы 3 показывают изменения в размере и структуре собственного капитала: уменьшилась сумма инвестированного капитала на 0,8% за счет уменьшения доли уставного капитала (на 1080тыс.руб.); увеличилась сумма накопленного капитала на 0,7% (в том числе объем резервного фонда вырос на 380тыс.руб., а фонд социальной сферы уменьшился на 200тыс.руб.); нераспределенной прибыли у предприятия нет. Общая сумма собственного капитала за отчетный год уменьшилась на 2%.


Большое влияние на финансовое состояние предприятия оказывает состав и структура заемных средств, т.е. соотношение долгосрочных, среднесрочных и краткосрочных финансовых обязательств. Из данных таблицы 6 следует, что за отчетный год сумма заемных средств уменьшилась на 1600тыс.руб. или на 8,3%. Произошли изменения в структуре заемного капитала: доля краткосрочных банковских кредитов в его составе уменьшилась на 0,1%. Уменьшилась доля кредиторской задолженности в общей сумме капитала предприятия на 1500тыс.руб, что свидетельствует о некотором повышении финансовой устойчивости предприятия.
Дадим характеристику динамики текущих расчетных отношений с дебиторами и кредиторами (используем данные приложения к бухгалтерскому балансу).

Динамика состояния текущих расчетных отношений с дебиторами 

и кредиторами по данным годовой отчетности









Таблица 4
	Показатель
	Остатки по балансу, тыс.руб
	Удельный вес в составе всей задолженности, %

	
	на на-чало года
	на ко-нец года
	изме-нения
	на на-чало года
	на ко-нец года
	Изме-нения

	1
	2
	3
	4
	5
	6
	7

	1. Дебиторская задолженность – всего 

    В том числе:

просроченная

из нее длительностью свыше 3-х месяцев
	4630

2480

450
	8810

5480

2060
	4180

3000

1610
	100

53,56

9,72
	100

62,20

23,38
	-

8,64

13,66

	2. Кредиторская задолженность – всего 

    В том числе:

просроченная

из нее длительностью свыше 3-х месяцев
	18160

7820

3900
	16700

9160

6200
	-1460

1340

2300
	100

43,06

21,48
	100

54,85

37,13
	-

11,79

15,65

	3. Соотношение дебиторской и кредиторской задолженностей:

а) непокрытие отвлеченных в дебиторы финансовых ресурсов привлеченными кредиторскими средствами

б) дополнительно используются в хозяйственном обороте предприятия за счет превышения привлеченных от кредиторов средств над отвлеченными в дебиторскую задолженность
	-

-13530
	-

-7890
	-

5640
	-

-
	-

-
	-

-


Большое влияние на оборачиваемость капитала, вложенного в текущие активы, а, следовательно, и на финансовое состояние предприятия оказывает изменение дебиторской задолженности.

Резкое увеличение дебиторской задолженности и ее доли в текущих активах может свидетельствовать о неосмотрительной кредитной политике предприятия по отношению к покупателям, либо об увеличении объема продаж, либо неплатежеспособности и банкротстве части покупателей. Дебиторская задолженность может уменьшиться, с одной стороны, за счет ускорения расчетов, а с другой – из-за сокращения отгрузки продукции покупателям. Следовательно, рост дебиторской задолженности не всегда оценивается отрицательно. Необходимо различать нормальную и просроченную задолженность. 

Анализ данных таблицы 4 показывает, что в течение года увеличилась просроченная дебиторская задолженность на 3000тыс.руб., а это создает финансовые затруднения, т.к. предприятие будет чувствовать недостаток финансовых ресурсов для приобретения производственных запасов, выплаты заработной платы и др. Кроме того, замораживание средств в дебиторской задолженности приводит к замедлению оборачиваемости капитала. Просроченная дебиторская задолженность означает также рост риска непогашения долгов и уменьшение прибыли. Поэтому каждое предприятие должно быть заинтересованно в сокращении сроков погашения причитающихся ему платежей. Необходимо отметить и то, что кредиторская задолженность уменьшилась на 1460тыс.руб., что положительно сказывается на финансовом состоянии предприятия, однако доля в ней просроченной задолженности увеличилась на 11,79%.
Сравним общий объем дебиторской и кредиторской задолженности:

В абсолютном выражении: 

На начало года: 18160 – 4630 = 13530 тыс. руб.

На конец года: 16700 – 8810 = 7890 тыс. руб.

В относительном выражении: 

На начало года: 18160 / 4630 = 3,92

На конец года: 16700 / 8810 = 1,90

Т.е. на начало года кредиторская задолженность существенно превышает дебиторскую (на 13530тыс.руб. или в 3,92 раза), на конец года это соотношение сокращается (до суммы в 7890тыс.руб. или 1,90 раз), а это значит, что финансовое состояние предприятия можно характеризовать как нестабильное, подобная ситуация может привести к несбалансированности денежных потоков.

Проведем анализ денежных потоков в целом по предприятию за год и в разрезе основных видов деятельности.


Управление наличными денежными средствами является важнейшим аспектом управления текущей деятельностью фирмы и имеет такое же значение, как и управление запасами и дебиторской задолженностью. Искусство управления текущими активами состоит в том, чтобы держать на счетах минимально необходимую сумму денежных средств, которые нужны для текущей оперативной деятельности. Сумма денежных средств, которая необходима хорошо управляемому предприятию, должна быть достаточной для производства всех первоочередных платежей.


Увеличение или уменьшение остатков денежной наличности на счетах в банке обусловливается уровнем несбалансированности денежных потоков, т.е. притоком и оттоком денег. Превышение положительного денежного потока над отрицательным денежным потоком приводит к нехватке денежных средств и увеличению потребности в кредите.


Движение денежных средств – это количество денежных средств, которое получает и выплачивает предприятие в течение отчетного или планового периода.

Аналитическая записка

Обобщенная информация о движении денежных средств на предприятии

	Показатели
	Сумма, тыс.руб

	Текущая деятельность

	Поступления:
	

	выручка от реализации продукции, работ, услуг
	314400

	авансы полученные
	56100

	Платежи:
	

	Оплата приобретенных товаров, работ, услуг
	133185

	Выдача подотчетных сумм
	290

	Авансы выданные
	48000

	Отчисления в государственные внебюджетные фонды
	36900

	Расчеты с бюджетом
	62900

	Оплата труда
	97300

	Итого
	-8075

	Инвестиционная деятельность

	Поступления:
	

	Выручка от реализации основных средств и иного имущества
	5890

	Платежи:
	

	Инвестиции
	-

	Итого
	5890

	Финансовая деятельность

	Приток:
	

	Кредиты, займы полученные
	200

	Отток:
	

	Оплата процентов по полученным кредитам, займам
	315

	Итого
	-115

	Общее изменение денежных средств
	-2300


Результаты данной таблицы показали, что:

1. Движение денежных средств в текущей деятельности предприятия имеет отрицательный результат, превышение оттока над притоком  8075тыс.руб.

2. Инвестиционная деятельность за 2005год составила 5890тыс.руб.

3. Результаты финансовой деятельности в текущем году -115тыс.руб.

В целом можно характеризовать деятельность предприятия как отрицательно влияющую на финансовое состояние и платежеспособность ООО «Сервис» и говорить о несбалансированности денежных потоков предприятия в текущем году. 

График движения денежной наличности ООО «Сервис» за 2005 год

	Показатели
	тыс.руб.

	Денежные поступления
	376590

	Денежные выплаты
	378890

	Чистые денежные средства
	-2300

	Остаток наличности на начало года
	3050

	Остаток наличности на конец года
	750


Налицо превышение отрицательных денежных потоков над положительными на сумму 2300 тыс. руб. (378890 – 376590), эта сумма покрывается за счет наличия достаточной суммы денежного остатка в начале отчетного года. 

Таким образом, предприятие в данном отчетном году смогло рассчитаться по своим обязательствам за счет инвестиционной деятельности, привлечения кредита, разницы авансовых платежей поступивших и направленных, а также за счет остатка денежных средств с прошлого года.

Бизнес в любой сфере деятельности начинается с определенной суммы денежной наличности, за счет которой приобретается необходимое количество ресурсов, организуется процесс производства и сбыт продукции. Капитал в процессе своего движения проходит последовательно три стадии кругооборота: заготовительную, производственную и сбытовую.

Рис.1. Стадии кругооборота капитала

Задержка движения средств на любой стадии ведет к замедлению оборачиваемости капитала, требует дополнительного вложения средств и может вызвать значительное ухудшение финансового состояния предприятия.

Дадим оценку эффективности использования капитала предприятия, для этого вычислим ряд показателей:

Расчет эффективности использования оборотного капитала










Таблица 5
	Показатель
	Предыдущий год
	Анализируемый год

	1
	2
	3

	1. Выручка от реализации, тыс.руб.
	258600
	262000

	2. Среднегодовые остатки оборотных активов, тыс.руб. 
	26435
	26400

	3. Оборачиваемость в днях (с точностью до 0,1 дня) Д=360
	36,8
	36,3

	4. Коэффициент оборачиваемости   (с точностью до 0,001).
	9,782
	9,924

	Результаты факторного анализа оборачиваемости 
	
	

	5. Коэффициент оборачиваемости при объеме реализации анализируемого периода и среднегодовых остатках предыдущего года
	-
	9,911

	6. Влияние на изменение коэффициента оборачиваемости: 

а) объема реализации (п.5 гр.2 – п.4 гр.1), тыс.руб.

б) среднегодовых остатков оборотных активов (п.4 гр.2 – п.5 гр.2), тыс.руб.
	х

х
	0,129

0,013

	7. Ускорение (-), замедление (+) оборачиваемости в днях 
	х
	-0,5

	8. Сумма высвобождения (-), привлечения (+) оборотных активов в результате изменения оборачиваемости (п.3 гр.2 – п.3гр.1) х п.1гр.2/360, тыс. руб.
	х
	-363,889


Среднегодовые остатки оборотных активов = (остаток оборотных средств на начало года – остаток оборотных средств на конец года) / 2, таким образом, в анализируемом году:

О.об.а. = 27900 + 24900 / 2 = 26400.

Оборачиваемость в днях (продолжительность оборота) = Средний остаток оборотных средств * Число дней анализируемого периода / Выручка от реализации продукции за анализируемый период, поэтому:

Предыдущий год: П.об = 26435 * 360 / 258600 = 36,8

Анализируемый год: П.об = 26400 * 360 / 262000 = 36,3

Т.е. продолжительность одного оборота в течение года уменьшилась на 0,5 дня.

Коэффициент оборачиваемости – характеризует размер объема выручки от реализации в расчете на 1руб оборотных средств. Он определяется как отношение суммы выручки от реализации продукции к среднему остатку оборотных средств.

Предыдущий год: К.об = 258600 / 26435 = 9,782

Анализируемый год: К.об = 262000 / 26400 = 9,924

Следовательно, выручка с 1руб оборотных средств в текущем году увеличилась на 0,142дня и составила 9,924дня.

Коэффициент оборачиваемости при объеме реализации анализируемого периода и среднегодовых остатках предыдущего года = 262000 / 26435 = 9,911

Влияние на изменение коэффициента оборачиваемости:

а) объема реализации:

    9,911 – 9,782 = 0,129 – т.е. за 2005год выручка от реализации увеличилась.

б) среднегодовых остатков оборотных активов:

    9,924 – 9,911 = 0,013 – т.е. в течение года среднегодовые остатки оборотных активов увеличились незначительно.

Ускорение (замедление) оборачиваемости в днях:

36,3 – 36,8 =  –0,5дня, т.е. продолжительность одного оборота всех оборотных средств сократилась.

Сумма высвобождения оборотных активов в результате изменения оборачиваемости:

-0,5 * 262000 / 360 = -363,889тыс.руб. – т.е. из оборота 363,89 тыс.руб высвобождено за счет ускорения оборачиваемости капитала на 0,5дня.

Эффективность использования оборотных средств определяется скоростью их движения - скоростью оборота, или оборачиваемостью. Чем быстрее совершается кругооборот оборотных средств, тем меньшая их сумма потребуется предприятию для успешного выполнения производственной программы. Однако эффективность использования оборотных средств заключается еще и в снижении себестоимости продукции за счет экономии натурально-вещественных элементов оборотных средств (запасов) и издержек обращения.

Произведем оценку доходности капитала ООО «Сервис». Вся деятельность предприятия должна быть направлена на увеличение суммы собственного капитала и повышение уровня его доходности.

Оценка доходности капитала предприятия и результаты факторного анализа











Таблица 6
	Показатель
	За предыдущий год
	За отчетный  год

	1
	2
	3

	1. Чистая прибыль, тыс. руб. (из формы 2)
	6825
	7046

	2. Среднегодовые остатки активов, тыс.руб.
	64000
	(64000+61500)/2=62750

	3. Среднегодовые остатки собственного капитала, тыс.руб.
	44800
	(44800+43900)/2=44350

	4. Рентабельность активов (всего капитала), % 
	10,66
	11,23

	5. Рентабельность собственного капитала, %
	15,23
	15,89

	6. Выручка от реализации продукции, товара, работ, услуг, тыс.руб.
	258600
	262000

	7. Коэффициент оборачиваемости 
	4,041
	4,175

	8. Чистая прибыль на 1 руб. реализации, (рентабельность продаж) %
	2,64
	2,69

	9. Коэффициент маневренности (отношение совокупного капитала к собственному)
	1,429
	1,415

	Результаты факторного анализа
	
	

	10. Изменение рентабельности всего капитала (активов), % пункта

за счет:
	-
	11,23 - 10,66 = 0,57

	коэффициента оборачиваемости, % пункта
	-
	0,35

	чистой прибыли на 1 руб. реализации, % пункта
	-
	0,21

	11. Изменение рентабельности собственного капитала, % пункта

за счет:
	-
	15,89 - 15,23 = 0,65

	коэффициента маневренности
	
	-0,15

	коэффициента оборачиваемости
	
	0,50

	чистой прибыли на 1 руб. реализации
	
	0,30


Эффективность использования капитала характеризуется его доходностью (рентабельностью) – отношение суммы прибыли к среднегодовой сумме основного и оборотного капитала.

Рентабельность характеризует эффективность использования активов предприятия.

Рентабельность активов = Чистая прибыль / Среднегодовая сумма капитала *100%
За предыдущий год: Ра =6825 / 64000 * 100 = 10,66%;

За отчетный год: Ра = 7046 / 62750 * 100 = 11,23 %

Т.е. рентабельность всего капитала увеличилась на 0,57%, это свидетельствует о том, что возрастает спрос на продукцию предприятия.

Рентабельность собственного капитала показывает эффективность использования капитала, инвестируемого фирмой за счет собственного источника финансирования.

Рентабельность собственного капитала = Чистая прибыль / Среднегодовая сумма собственного капитала *100%

За предыдущий год: Р.ск = 6825 / 44800 * 100 = 15,23%

За отчетный год: Р.ск = 7046 / 44350 * 100 = 15,89%

Увеличение данного показателя (на 0,66%) говорит об эффективности использования собственного капитала в текущем 2005 году, по сравнению с предыдущим. Динамика этого показателя оказывает положительное влияние на уровень котировки акций на фондовых биржах.

Коэффициент оборачиваемости капитала – характеризует интенсивность использования капитала. 

К.об.к = Выручка от реализации продукции, работ и услуг / Среднегодовая стоимость капитала.

За предыдущий год: К.об.к.= 258600 / 64000 = 4,04

За отчетный год: К.об.к. = 262000 / 62750 = 4,18

Значение коэффициента увеличилось на 0,14, т.е. скорость оборота всего капитала предприятия увеличилась.

Рентабельность продаж  - показывает, сколько прибыли приходится на единицу реализованной продукции.

Р.п. = Чистая прибыль от реализации продукции / Выручка от реализации продукции * 100% 
За предыдущий год: Р.п. = 6825 / 258600 * 100 = 2,64%

За отчетный год: Р.п. = 7046 / 262000 * 100 = 2,69%

Рост коэффициента  на 0,05% является следствием роста цен при постоянных затратах на производство реализованной продукции, работ, услуг или снижения затрат на производство при постоянных ценах.

Коэффициент маневренности. Км = совокупный капитал / Собственный капитал 

За предыдущий год: Км = 64000 / 44800 = 1,429

За отчетный год: Км = 62750 / 44350 = 1,415

Уменьшение этого коэффициента в отчетном году на 0,02 говорит о том, что возможность свободно маневрировать капиталом у предприятия уменьшилась за счет снижения среднегодового остатка собственного капитала.
Изменение рентабельности всего капитала за счет коэффициента оборачиваемости = (4,18 – 4,04) * 2,64 = 0,37

Изменение рентабельности всего капитала за счет чистой прибыли =(2,69 – 2,64) * 4,18 = 0,21

Итого: 0,35 + 0,21= 0,56%

Данные свидетельствуют о том, что доходность капитала за отчетный период выросла на 0,56% в основном за счет ускорения его оборачиваемости на 0,35%. В результате повышения рентабельности всего капитала, его доходность увеличилась по сравнению с прошлым периодом на 0,21%.


Изменение рентабельности собственного капитала за счет коэффициента маневренности = (1,415 – 1,429) * 4,04 * 2,64 = - 0,149

Изменение рентабельности собственного капитала за счет коэффициента оборачиваемости = (4,18 – 4,04) * 1,415 * 2,64 = 0,523

Изменение рентабельности собственного капитала за счет чистой прибыли =

= (2,69 – 2,64) * 1,415 * 4,18 = 0,296

Всего:  -0,149 + 0,523 + 0,296 = 0,670

Доходность собственного капитала повысилась на 0,670% в основном за счет ускорения его оборачиваемости на 0,523% и незначительно снизилась за счет коэффициента маневренности  на 0,149%.

Обобщающая оценка финансового состояния и использования капитала ООО «Сервис»:

Финансовое со​стояние – важнейшая характеристика экономической деятельности предприятия. Это показатель его финансовой конкурентоспособности, использования финансовых ресурсов и капитала, выполнения обязательств перед государством и другими хозяйствующими субъектами.

Главная цель финансовой деятельности сводится к одной стратегической задаче – к увеличению активов предприятия. Для этого оно должно постоянно поддерживать платёжеспособность и рентабельность, а также оптимальную структуру актива и пассива баланса.

Источником для анализа предприятия были отчетные данные бухгалтерской отчетно​сти за 2005год, включающей следующие типовые формы:

а) Бухгалтерский баланс – форма № 1;

б) Отчет о прибылях и убытках – форма № 2;

в) Отчет о движении денежных средств – форма № 4;

г) Приложение к бухгалтерскому балансу – форма № 5.

Проведенные расчеты показали, что финансовая ситуация в 2005 году была сопряжена с нарушением платежеспособности предприятия, при ко​тором тем не менее сохраняется возможность улучшения ситуации за счет пополнения источников собственных средств. Наличие собственных оборотных средств организации оказалось достаточным для ее финансовой устойчивости.

Соотношение собственных и заемных средств предприятия уменьшилось на 0,28, и, соответственно, сумма собственных средств, приходящихся на 1 рубль заемных снизилась на 0,161 рубля (на 1руб. заемных средств приходилось собственных средств 2,333руб. в начале года и 2,494руб. – в конце года), это положительно сказалось на финансовой устойчивости предприятия.

Руководство в формировании финансовых ресурсов придерживается агрессив​ной политики, т.е. берет новые кредиты (200тыс.руб.) для погашения части старых (в 2005 году погашено  краткосрочных кредитов банка на сумму 300тыс.руб.). В то же время 315тыс.руб. было направлено на оплату процентов по полученным кредитам и займам, это характеризует предприятие с положительной стороны поскольку оно находит собственные источники денежных средств для погашения своих обязательств перед кредиторами. В дальней​шем ООО «Сервис» целесообразно было бы пополнять финансовые ресурсы за счет собственных источников, не прибегая к заемным. 

Доля собственного капитала в общей валюте баланса повысилась и составила 71,4%, что положительно отразилось на степени финансовой устойчивости предприятия.

Таким образом, ООО «Сервис» в течение анализируемого периода являлось неплате​жеспособным, т.е. остро нуждалась в высоколиквидных активах и к концу года ситуация ухудшилась. Отсюда следует уменьшение коэффициента абсолютной ликвидности, который составлял на начало года – 0,174, а на конец года уже 0,060. Ко​эффициент промежуточной ликвидности к концу года несколько ухудшился на 1,35, а это свидетельствует о том, что предприятие краткосрочные обязательства покрывает в основном за счет краткосрочных финансовых вложений и дебиторской задолженности.

В общем можно сделать вывод, что коэффициенты ликвидности на начало анализируе​мого периода выше, чем на конец года. 

Эффективность использования оборотных средств определяется скоростью их движения - скоростью оборота, или оборачиваемостью. Чем быстрее совершается кругооборот оборотных средств, тем меньшая их сумма потребуется предприятию для успешного выполнения производственной программы. К концу анализируемого периода продолжительность одного оборота всех оборотных средств предприятия сократилась на 0,5 дня, что позволило высвободить оборотные активы на сумму 363,89тыс.руб. Эффективность использования капитала в первую очередь определяется его рентабельностью, поэтому необходимо отметить здесь положительную тенденцию: повышение рентабельности как активов предприятия, так и собственного капитала, а также рентабельности продаж.

Оценка деловой активности

Анализ деловой  активности предприятия  призван раскрыть механизм и  степень эффективности использования средств предприятия. Рассмотрим производственно-хозяйственную деятельность анализируемого предприятия в данном аспекте, и дадим количественную оценку позволяющую проанализировать, насколько эффективно предприятие использует свои ресурсы.

Для реализации данного направления могут быть рассчитаны различные показатели, характеризующие эффективность использования материальных, трудовых и финансовых ресурсов.

Таблица 7
Общие показатели для оценки деловой активности 

ООО «Сервис» в анализируемом периоде

	Показатель
	Абсолютное значение

	
	в 2005 г.
	принятые за базу сравнения

	1
	2
	3

	1. Коэффициент общей текущей ликвидности (на конец года)
	1,386
	1,0-2,0

	2. Коэффициент промежуточной (критической) ликвидности (на конец года)
	0,511
	>1,0

	3. Коэффициент срочной ликвидности (на конец года)
	0,560
	0,7-1,0

	4. Коэффициент абсолютной ликвидности (на конец года)
	0,060
	0,2-0,5

	5. Коэффициент восстановления платежеспособности
	0,733
	1,0

	6. Коэффициент утраты платежеспособности
	0,726
	1,0

	7. Коэффициент обеспеченности собственными оборотными средствами (на конец года)
	0,293
	>0,1

	8. Коэффициент финансовой устойчивости (на конец года)
	0,714
	>0,5

	9. Коэффициент финансирования (на конец года)
	2,494
	1,0

	10. Коэффициент инвестирования (на конец года)
	1,199
	>1,0

	11. Коэффициент независимости (автономности) (на конец года)
	0,714
	>0,6

	12. Коэффициент маневренности всего капитала (на конец года)
	0,166
	0,1-0,5

	13. Коэффициент оборачиваемости всех активов (среднегодовая)

(64000 + 61500)/2 = 62750; 262000/62750 = 4,175
	4,175
	-

	14. Коэффициент оборачиваемости оборотных активов (среднегодовая)
	9,924
	9,782

	15. Рентабельность всего капитала (активов) (среднегодовая)
	11,23
	10,66

	16. Рентабельность собственного капитала (среднегодовая)
	15,89
	15,23

	17. Рентабельность продаж (чистая прибыль на 1 руб. реализации) (среднегодовая) 
	2,69
	2,64

	18. Доля просроченной задолженности в общей дебиторской задолженности (на конец года) 5480/8810*100
	62,20
	53,56

	19. Доля просроченной задолженности в составе всей кредиторской задолженности (на конец года) 9160/16700*100
	54,85
	43,06

	20. Доля дебиторской задолженности, признанной сомнительной, в общей величине просроченной задолженности
	37,59
	18,15

	21. Доля кредиторской задолженности, признанной сомнительной, в общей величине просроченной задолженности
	67,69
	49,87

	22. Период погашения дебиторской задолженности, дни
	9,23
	9,03

	23. Соотношение дебиторской и кредиторской задолженности («+» превышение кредиторской над дебиторской, «-» превышение дебиторской над кредиторской) и влияние этого соотношения на финансовое состояние (на конец года)
	7 890
	13530

	24. Прирост прибыли от всей деятельности за отчетный период (10840 – 10500)
	340
	-

	25. Прирост прибыли от реализации товаров, продукции, работ, услуг
	400
	-

	26. Соотношение между притоком и оттоком денежных средств в отчетном периоде
	-2300
	-


Анализ платёжеспособности необходим не только для предприятия с целью оценки и прогнозирования финансовой деятельности, но и для внешних инвесторов (банков), которым важно знать финансовые возможности партнёра, если возникает вопрос о предоставлении ему коммерческого кредита или отсрочки платежа. Показатели платежеспособности отражают способность предприятия выполнять свои внешние обязательства, используя свои активы. Платежеспособность предприятия выступает в качестве внешнего проявления финансовой устойчивости, сущностью которой является обеспеченность оборотных активов долгосрочными источниками формирования. Для оценки ликвидности и платежеспособности в краткосрочной перспективе были рассчитаны такие показатели, как коэффициент текущей ликвидности, коэффициент промежуточной ликвидности, коэффициент абсолютной ликвидности. 

Коэффициент  общей текущей ликвидности удовлетворяет общепринятым требованиям, однако, в течение года он снизился, что говорит о возрастающей вероятности того, что предприятие не сможет погасить свою текущую задолженность. Мгновенную платежеспособность предприятия характеризует коэффициент абсолютной ликвидности, показывающий, какую часть краткосрочных обязательств может быть погашена за счет имеющейся денежной наличности. Чем выше его величина, тем больше гарантия погашения долгов. Вычисленный коэффициент показал, что предприятие не имеет достаточно денежных средств и финансовых вложений, чтобы покрыть необходимую часть краткосрочных обязательств, а к концу года этот показатель стал еще хуже. Коэффициент промежуточной ликвидности опять же говорит о том, что ООО «Сервис» не сможет быстро и вовремя погасить свою дебиторскую задолженность, из-за нехватки собственных денежных средств, причем коэффициент восстановления платежеспособности показал, что в ближайшие 6 месяцев нет возможности восстановить платежеспособность, и в то же время коэффициент утраты платежеспособности говорит о том, что за период 3 месяца предприятие может утратить свою платежеспособность.

Величина собственных оборотных средств характеризирует ту часть собственного капитала предприятия, которая является источником покрытия текущих активов. Величина собственных оборотных средств численно равна превышению текущих активов над текущими обязательствами. За отчетный год структура активов анализируемого предприятия несколько изменилась: увеличилась доля основного капитала в связи с возросшей суммой основных средств и незавершенного строительства, сумма нематериальных активов уменьшилась из-за их амортизации;  а доля оборотного капитала соответственно снизилась из-за уменьшения запасов к концу года, что повлекло меньший выпуск готовой продукции; сумма дебиторской задолженности значительно возросла; сумма денежной наличности сильно снизилась к концу года, что говорит об ухудшении финансовой ситуации на предприятии.

От состояния текущих активов в значительной степени зависит финансовое состояние предприятия. Удельный вес денежных средств к концу года в общей сумме текущих активов, по сравнению с началом значительно уменьшился, а значит, общая платежеспособность предприятия снизилась. Удельный вес дебиторской задолженности (за исключением сомнительной) вырос, это может свидетельствовать о неосмотрительной кредитной политике предприятия. Удельный вес сомнительной дебиторской задолженности значительно возрос, это говорит о том, что возможно что должники не смогут расплатиться по своим долгам с предприятием, а это оказывает отрицательное влияние на платежеспособность.

Коэффициент финансовой устойчивости (или долгосрочной финансовой независимости) свидетельствует о том, что предприятие в данный период времени финансово устойчиво. Динамика коэффициента финансирования (коэффициента покрытия долгов собственным капиталом), это характеризует достаточность финансирования в течение года и улучшение финансовой обстановки. Коэффициент независимости характеризует незначительное увеличение степени финансовой независимости предприятия от кредиторов. 

Маневренность функционирующего капитала характеризирует ту часть собственных оборотных средств, которая находится в мобильной форме, позволяющей относительно свободно маневрировать капиталом, этот коэффициент снижение доли наиболее мобильных средств, так как доля собственного капитала, находящегося в обороте, снизилась.

Деловая активность предприятия в финансовом аспекте проявляется, прежде всего, в скорости оборота его средств. Рентабельность предприятия отражает степень прибыльности его деятельности. Анализ деловой активности и рентабельности заключается в исследовании уровней и динамики разнообразных финансовых коэффициентов оборачиваемости и рентабельности, которые являются относительными показателями финансовых результатов деятельности предприятия. Коэффициент оборачиваемости оборотных активов выше принятого за базу сравнения, что говорит об эффективности использования оборотного капитала, эти же выводы подтверждает повышение рентабельности, как активов предприятия, так и собственного капитала, а также рентабельности продаж. Большое влияние на оборачиваемость капитала, вложенного в текущие активы, а, следовательно, и на финансовое состояние предприятия оказывает увеличение или уменьшение дебиторской задолженности. У ООО «Сервис» в течение года увеличилась просроченная дебиторская задолженность. Это создает финансовые затруднения, т.к. предприятие будет чувствовать недостаток финансовых ресурсов для приобретения производственных запасов, выплаты заработной платы и др. Кроме того, замораживание средств в дебиторской задолженности приводит к замедлению оборачиваемости капитала. Средний период погашения всей дебиторской задолженности вырос в течение года

Очевидно превышение отрицательных денежных потоков над положительными и предприятие выходит из положения за счет наличия достаточной суммы денежного остатка в начале отчетного года. 

В целом можно сказать, что деловая активность ООО «Сервис» находится на низком уровне. Поэтому  в дальнейшей деятельности необходимо  стремиться к улучшению показателей деловой активности с целью повышения эффективности работы предприятия.

Рекомендации по стабилизации финансового положения предприятия:

· По возможности сокращать задолженность предприятия, как дебиторскую, так и кредиторскую: несколько ужесточить политику предприятия к крупным дебиторам, высвобождая денежные средства, искать новые источники собственных средств для погашения кредиторской задолженности, не прибегая к заемным средствам и не затягивая предприятие в долговую яму.

· Контролировать состояние расчетов по просроченным задолженностям. В условиях инфляции всякая отсрочка платежа приводит к тому, что предприятие реально получает лишь часть стоимости выполненных работ, поэтому необходимо расширить систему авансовых платежей.

· Осуществлять экономию текущих затрат (на топливо, энергию, сырьё, материалы и т.д.) Переменные затраты возрастают, либо убывают пропорционально объему производства. Сокращение переменных издержек возможны за счет приобретения  материальных запасов и конструкций по более низким ценам, снижения транспортных расходов и т. д. Постоянные затраты не следуют за динамикой объёма производства. К таким затратам  относятся амортизационные отчисления, оклады управленческих работников, административные расходы и т. п. Снизить данные издержки возможно за счет пересмотра политики начисления  амортизации, связанной с увеличением срока службы основных средств.

· Стремиться к ускорению оборачиваемости капитала, а также к максимальной его отдаче, которая выражается в увеличении суммы прибыли на один рубль капитала. Повышение доходности капитала может быть достигнуто за счет рационального и экономного использования всех ресурсов, недопущения их перерасхода, потерь. В результате капитал вернется к своему исходному состоянию в большей сумме, т.е. с прибылью.

Глава 3.
Финансовая система.
Финансы выражают общественные отношения, большое разнообразие которых характерно в условиях рынка. Однако это разнообразие не исключает наличие между ними общих черт, а именно:

1) все финансовые отношения осуществляют распределение ВВП и НД;

2) все финансовые отношения участвуют в формировании фондов и денежных средств, в использовании их;

3) все финансовые отношения контролируют и регулируют распределительный процесс.

Эти общие черты создают единую финансовую категорию, включающую различные финансовые отношения, которые имеют свою специфику и выделяются из общей совокупности финансов.

Например, налоговые отношения являются частью финансовых отношений, но в то же время имеют свои особенности, которые выделяют их из общей совокупности финансовых отношений.

Именно эти специфические признаки позволяют сгруппировать отдельные финансовые отношения в определенные сферы и звенья, каждая из которых отличается особыми формами формирования и использования, и следовательно, играет решающую роль в процессе общественного воспроизводства.
Итак, финансовая система (рис. 1.) представляет собой совокупность различных финансовых отношений, в процессе которых разными методами и формами распределяются, используются фонды денежных средств хозяйствующих субъектов, домохозяйств и государства.
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рис. 1
 В условиях планово распределительной системы государство играло решающую роль в распределении материальных благ, трудовых и финансовых ресурсов. Это давало определенные положительные результаты.

Однако во второй половине ХХ столетия такая система перестала себя оправдывать. Финансовая эффективность использования ресурсов стала крайне низкой, что выражалось в огромном незавершенном строительстве, увеличении объема неустановленного оборудования, снижении качества строительно-монтажных работ. Полное огосударствление хозяйства вызвало масштабную монополизацию производства и сбыта продукции, которое нарушило сбалансированность национального хозяйства.

Подрывались принципы коммерческого расчета: средства высокорентабельных предприятий передавались в пользу убыточных. финансовые права хозяйствующих субъектов резко ограничивались. Инвестиционная деятельность ослаблялась кризисом неплатежей. За последнее десятилетие инвестиции в основной капитал ни разу не достигли в сопоставимых ценах уровня предыдущего года.

Финансовые отношения как на микро-, так и на макроуровне, не отвечали требованиям роста процесса производства.

Для финансовых отношений предприятий были характерны:

1) относительно низкие темпы роста прибыли в связи с нестабильностью экономического развития;

2) сравнительно низкий уровень амортизационного фонда, несмотря на ежегодную переоценку основных фондов;

3) сокращение размера оборотных средств в связи с отсутствием регулярной реализации товаров и оказания услуг;

4) слабое развитие фондового рынка, который оказался не- способен пополнить дополнительным капиталом предприятия;

5) дорогие и достаточно краткосрочные банковские ресурсы.

В связи с относительно невысокими доходами населения граждане РФ могли слабо поддержать инвестиционный процесс. Так, доля населения с денежными доходами выше прожиточного минимума составила в 1999 г. 29,9%, а к 2012 г., как предполагается, эта доля повысится только до 30%. Следовательно, широкое участие отдельных граждан своими средствами в капитальных затратах страны почти исключается.

Государственная инвестиционная деятельность, осуществляемая за счет бюджетных средств и внебюджетных фондов, также имеет тенденцию к сокращению. Общий объем уменьшения бюджетных ресурсов на капитальные затраты обусловлен прежде всего огромным дефицитом не только федерального, но и региональных бюджетов, значительными средствами, которые государство направляет на управление государственным долгом и на ведение локальных военных операций.

Перестройка финансовых отношений.
 Нежизнеспособность подобной системы, ее невосприимчивость к достижениям научно- технического прогресса (НТП) требовали коренных перемен в экономике. Конец 80-х годов ознаменовался началом рыночных реформ, перестройкой финансовых отношений на всех уровнях.  Изменения затронули финансовые отношения как предприятий, так и государства.

Возникли самостоятельные предприятия разных форм собственности, которые все больше основывались на принципах самофинансирования, самоокупаемости и материальной ответственности. Это создало определенные возможности предприятиям увеличивать собственные финансовые ресурсы (доходы, амортизационный фонд, устойчивые пассивы) и мобилизованные на рынке, проводить самостоятельную инвестиционную политику.,

Серьезные изменения произошли в области государственной инвестиционной политики. В результате перестройки экономики, ускорения НТП, повышения эффективности производства и роста жизненного уровня народа стало необходимым на макро- уровне межотраслевое и территориальное перераспределение ресурсов для выравнивания уровня экономического и социального развития.

Качественные изменения в инвестиционной политике нашли отражение в федеральном бюджете Российской Федерации на 2004 г. Эти изменения осуществляются в следующих направлениях.

1. Дальнейшая децентрализация инвестиционного процесса на основе многообразных форм собственности с уклоном к повышению роли собственных источников накопления предприятий для финансирования их инвестиционных проектов.

2. Выделение средств из бюджета приоритетным отраслям национального Хозяйства, в первую очередь энерготопливному комплексу, а также военным отраслям и социальной сфере.

3. Предоставление средств из бюджета преимущественно на условиях платности и возвратности, в соответствии с федёральными целевыми программами и исключительно на конкурсной основе.

4. Расширение практики долевого государственно-коммерческого финансирования инвестиционных проектов.

5. Активное привлечение иностранных капитальных вложений. В настоящее время правительство РФ одобрило экономическую программу России на десятилетний период. 
На п е р в о м этапе (охватывает полтора года) формируется законодательная база бюджетной реформы, в том числе и налоговой, осуществляются разграничение полномочий всех уровней бюджетной системы, инвентаризация бюджетных расходов, реализация Бюджетного кодекса РФ и ускоренное завершение перехода на казначейскую систему.

На в т о р о м этапе (2001 г.) предполагается трансформация социальной защиты, обеспечение прозрачности бюджетной системы, максимальная консолидация внебюджетных фондов.

В течение т р е т ъ е г о этапа (2002—2004 гг.) должен произойти переход к новой структуре бюджетных расходов, характеризующейся низкой долей субсидий экономике и высоким объемом социальных обязательств.

Ч е т в е р т ы й этап (2005—2010 гг.) означает переход к но- ному распределению полномочий бюджетов, дополнительное снижение налогового бремени.

Одновременно предусматривается удвоение расходов на здравоохранение, просвещение и социальное обеспечение. Причем эти расходы следует рассматривать как инвестиционные вложения, вызванные требованием научно-технической революции.

Вопросы государственных финансов, государственного и территориальных бюджетов, денежного обращения в стране всегда были в сфере научных и практических интересов российских экономистов.

Первой крупной работой по вопросам государственного бюджета, упорядочения его доходов и расходов следует считать подготовленный в 1809 г. М.М. Сперанским «План финансов», который стал программой преобразования российских финансов и оказал большое влияние на их развитие в будущем.
В 1818 г. появилась работа декабриста НИ. Тургенева «Опыт

теории налогов», которая положила начало российской науке о

государственных финансах.
Заключение

Финансы являются одной из важнейших экономических категорий, отражающей экономические отношения в процессе создания и использования денежных средств. Их возникновение произошло в условиях перехода от натурального хозяйства к регулярному товарно-денежному обмену и было тесно связано с развитием государства и его потребностей в ресурсах. 
На основании всего вышеизложенного можно дать следующее определение: финансы - это денежные отношения, возникающие в процессе распределения и перераспределения стоимости валового общественного продукта и части национального богатства в связи с формированием денежных доходов и накоплений у субъектов хозяйствования и государства, а также использованием их на расширенное воспроизводство, материальное стимулирование работающих, удовлетворение социальных и других потребностей общества. 

Условием функционирования финансов является наличие денег, а причиной появления финансов служит потребность субъектов хозяйствования и государства в ресурсах, обеспечивающих их деятельность. 

Финансы незаменимы потому, что позволяют приспособить пропорции производства к нуждам потребления, обеспечивая в сфере хозяйствования удовлетворение постоянно меняющихся воспроизводственных потребностей. Это происходит с помощью формирования денежных фондов целевого назначения. Развитие общественных потребностей приводит к изменению состава и структуры денежных (финансовых) фондов, создаваемых в распоряжении субъектов хозяйствования. 

С помощью государственных финансов происходит регулирование масштабов общественного производства в отраслевом и территориальном аспектах, защита окружающей среды и удовлетворение других общественных потребностей. 

Финансы объективно необходимы, так как обусловлены потребностями общественного развития. Государство же может, учитывая объективную необходимость финансовых отношений, разрабатывать различные формы их использования: вводить или отменять различные виды платежей, изменять формы использования финансовых ресурсов и т. д. Государство не может создавать то, что объективно не подготовлено ходом общественного развития. Оно устанавливает только формы проявления объективно назревших экономических отношений. 

Без финансов невозможно обеспечить индивидуальный и общественный кругооборот производственных фондов на расширенной основе, регулировать отраслевую и территориальную структуру экономики, стимулировать быстрейшее внедрение научно-технических достижений, удовлетворять другие общественные потребности. 

С помощью финансов распределительный процесс протекает во всех сферах общественной жизни - в материальном производстве, в сферах обращения и потребления. Финансовый метод распределения охватывает разные уровни управления экономикой: федеральный, территориальный, местный. Финансовому распределению присуща многоступенчатость, порождающая разные виды распределения - внутрихозяйственное, внутриотраслевое, межотраслевое, межтерриториальное. 

Финансы, связанные с движением стоимости общественного продукта, выраженной в денежной форме, обладают свойством количественно (через финансовые ресурсы и фонды) отображать воспроизводственный процесс в целом и различные его фазы. Движение финансовых ресурсов, происходящее как в фондовой, так и в нефондовой формах, составляет основу контрольной функции финансов. Поскольку финансы "пронизывают" все общественное производство, все его сферы и подразделения, все уровни хозяйствования, они выступают универсальным орудием контроля со стороны общества за производством, распределением и обращением совокупного общественного продукта. Благодаря контрольной функции финансов, общество знает о том, как складываются пропорции в распределении денежных средств, насколько своевременно финансовые ресурсы поступают в распоряжение разных субъектов хозяйствования, экономно и эффективно ли они ими используются и т. д. 

Распределительная и контрольная функции - это две стороны одного и того же экономического процесса. Только в их единстве и тесном взаимодействии финансы могут проявить себя в качестве категории стоимостного распределения. 

Инструментом реализации контрольной функции финансов выступает финансовая информация. Она заключена в финансовых показателях, имеющихся в бухгалтерской, статистической и оперативной отчетности. Финансовые показатели позволяют увидеть различные стороны работы предприятий и оценить результаты хозяйственной деятельности. На их основе принимаются меры, направленные на устранение выявленных негативных моментов. 

Контрольная функция, объективно присущая финансам, может реализоваться с большей или меньшей полнотой, которая во многом определяется состоянием финансовой дисциплины в народном хозяйстве. Финансовая дисциплина - это обязательный для всех предприятий, организаций, учреждений и должностных лиц порядок ведения финансового хозяйства, соблюдения установленных норм и правил, выполнения финансовых обязательств. 

В финансовой науке существует ряд дискуссионных вопросов и прежде всего вопрос об экономической природе и границах финансовых отношений. Одни ученые считают, что финансы возникают на второй стадии воспроизводственного процесса - при распределении и перераспределении стоимости общественного продукта; другие рассматривают финансы как категорию воспроизводства в целом, включая в состав финансов также денежные отношения на стадии обмена. 

Однако распределение и обмен - это разные стадии воспроизводства, имеющие свои, особые экономические формы выражения. Поэтому более правомерно считать, что разные виды денежных отношений выражаются в различных экономических формах: отношения, связанные с распределением денежной формы стоимости общественного продукта, составляют содержание категории финансов, а отношения, возникающие в процессе товарного обращения на основе систематически совершаемых актов купли-продажи, принимают форму расчетов, осуществляемых посредствам денег как всеобщего эквивалента и цены как денежного выражения стоимости. 

Тем не менее финансовые отношения, будучи распределительными по характеру, одновременно являются неотъемлемой составной частью всей системы производственных отношений, органически взаимосвязаны со всеми стадиями воспроизводственного процесса и могут оказывать воздействие на них. 

Большинство экономистов, разделяющих распределительную трактовку сущности финансов, возражают против ограничения финансов только перераспределительными отношениями, поскольку именно благодаря финансам осуществляется процесс первичного распределения стоимости на отдельные составные части, каждая из которых получает определенное целевое назначение. 

К числу дискуссионных относится вопрос о качественных признаках, определяющих специфику финансов как экономической категории. Споры идут в основном о том, включать или не включать в определение финансов такой их признак как императивность. Причем термин "императивность" трактуется учеными по-разному: одни видят в нем активную роль государства по организации финансовых отношений, другие причину, порождающую функционирование финансов. 

Если под императивностью понимается практическая деятельность государства, направленная на организацию финансовых отношений, выработку форм их проявления и использования, то такое употребление термина не вызывает возражений, но ничего не добавляет к характеристике сущности финансов. 

Однако в некоторых публикациях императивность трактуется как сущностная черта финансовых отношений. Подчеркивается, что при характеристике категории финансов без данной черты не обойтись, поскольку именно государство создает новые распределительные финансовые отношения, что непосредственной причиной возникновения и развития финансов является деятельность государства и его органов. Подобные утверждения неправомерны, ибо не сама деятельность государства, а объективные потребности общественного развития вызывают существование финансов. 

К числу дискуссионных относится также вопрос о функциях финансов. Многие экономисты считают, что финансы выполняют две функции - распределительную и контрольную. Хотя в литературе можно найти утверждения, что финансам, помимо этих двух функций, присущи и другие: производственная (разные авторы называют ее по-разному), стимулирующая, регулирующая и т. д. Но при этом происходит под-мена вопроса о функциях финансов вопросом об их роли в общественном воспроизводстве, так как это разные, хотя и взаимосвязанные вопросы. Конечно, финансы играют важную роль в общественном воспроизводстве, с их помощью может стимулироваться эффективное использование факторов производства, регулироваться стоимостные пропорции, обеспечиваться условия для проведения ре-жима экономии и т. д. Однако отождествлять эти результаты, достигаемые благодаря функционированию финансов, с их функциями неправомерно. 

Некоторые авторы не признают распределительной функции финансов, считая, что она не выражает их специфику, поскольку процессы стоимостного распределения обслуживаются разными экономическими категориями. Но сторонники распределительной функции отнюдь не считают, что она порождена самим фактом функционирования финансов на второй стадии воспроизводственного процесса, а наоборот, они связывают ее со специфическим общественным назначением финансов, подчеркивая, что ни одна другая категория, действующая на стадии стоимостного распределения, не является столь "распределительной", как финансы. 

Некоторые экономисты считают, что финансам присущи три функции: формирование денежных фондов (доходов), использование денежных фондов (доходов) и контрольная. Однако первые две, хотя реально существуют, но они больше напоминают механизм реализации распределительной функции, чем самостоятельный способ действия категории финансов. 

Наличие дискуссионных вопросов обуславливает необходимость дальнейшей разработки теоретических проблем сущности и функций финансов. Более глубокое знание экономической природы финансов и присущих им свойств позволит активнее разрабатывать пути лучшего использования данной категории в практике хозяйствования, научно обосновывать меры, направленные на финансовое оздоровление экономики и совершенствование системы финансовых взаимосвязей. 
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Приложение1.

Форма № 1

БУХГАЛТЕРСКИЙ БАЛАНС ООО «Сервис»

на 1 января 2005 г.

тыс.руб.

	АКТИВ
	Код стр.
	На начало года
	На конец года

	1
	2
	3
	4

	1. ВНЕОБОРОТНЫЕ АКТИВЫ



	Нематериальные активы (04, 05)
	110
	550
	360

	Основные средства (01, 02, 03)
	120
	34 590
	35 000

	Незавершенное строительство (07,08,61)
	130
	960
	1 240

	Долгосрочные финансовые вложения (06,82)
	140
	
	

	Прочие внеоборотные активы
	150
	
	

	Итого по разделу I
	190
	36 100
	36 600

	II. ОБОРОТНЫЕ АКТИВЫ



	Запасы 
	210
	17 360
	13 200

	в том числе


	сырье, материалы и другие аналогичные ценности (10,15,16)
	211
	12 800
	9 200

	
	затраты в незавершенном производстве (издержках обращения) (20,21,23,29,30, 36,44)
	214
	2 800
	2 100

	
	готовая продукция и товары для перепродажи (40,41)
	215
	1 500
	1 400

	
	товары отгруженные (45)
	216
	--
	--

	
	расходы будущих периодов (31)
	217
	260
	500

	
	прочие запасы и затраты 
	218
	--
	--

	Налог на добавленную стоимость по приобретенным ценностям (19)
	220
	2 560
	1 840

	Дебиторская задолженность (платежи по которой ожидаются более чем через 12 месяцев после отчетной даты)
	230
	--
	--

	Дебиторская задолженность (платежи по которой ожидаются в течение 12 месяцев после отчетной даты)
	240
	4 630
	8 810

	в том числе
	покупатели и заказчики (62,76,82)
	241
	2 880
	7 900

	
	авансы выданные (61)
	245
	1 650
	800

	
	прочие дебиторы 
	246
	100
	110

	Краткосрочные финансовые вложения (56, 58, 82)
	250
	300
	300

	в том числе
	прочие краткосрочные финансовые вложения
	253
	300
	300

	Денежные средства
	260
	3050
	750

	в том числе
	касса (50)
	261
	100
	100

	
	расчетные счета (51)
	262
	2 950
	650

	
	валютные счета (52)
	263
	--
	--

	
	прочие денежные средства (55,56,57)
	264
	--
	--

	Прочие оборотные активы
	270
	--
	--

	Итого по разделу II
	290
	27 900
	24 900

	БАЛАНС (сумма строк 190+290)


	399
	64 000
	61 500



	
	
	
	

	ПАССИВ


	Код стр.
	На начало года
	На конец года

	III. КАПИТАЛ И РЕЗЕРВЫ



	Уставный капитал (85)
	410
	16 200
	15 120

	Добавочный капитал (87)
	420
	23 370
	23 370

	Резервный капитал (86)
	430
	2 880
	3 260

	в том числе
	резервы, образованные в соответствии с учредительными документами
	432
	2 880
	3 260

	Фонд социальной сферы (88)
	440
	2350
	2150

	Целевые финансирование и поступления (96)
	450
	--
	--

	Нераспределенная прибыль прошлых лет (88)
	460
	--
	--

	Нераспределенная прибыль отчетного года
	470
	Х
	--

	Итого по разделу III
	490
	44 800
	43 900

	IV. ДОЛГОСРОЧНЫЕ ОБЯЗАТЕЛЬСТВА



	Заемные средства (92,95)
	510
	--
	--

	Прочие долгосрочные пассивы
	520
	--
	--

	Итого по разделу IV
	590
	--
	--


	V. КРАТКОСРОЧНЫЕ ОБЯЗАТЕЛЬСТВА



	Заемные средства (90,94)
	610
	1 000
	900

	в том числе
	кредиты банков
	611
	1 000
	900

	
	прочие займы
	612
	--
	--

	Кредиторская задолженность
	620
	18 200
	16 700

	в том числе
	поставщики и подрядчики (60,76)
	621
	9 160
	9 110

	
	по оплате труда (70)
	624
	4 200
	3 650

	
	по социальному страхованию и обеспечению (69)
	625
	1 300
	1 020

	
	задолженность перед бюджетом (68)
	626
	1 840
	2 400

	
	авансы полученные (64)
	627
	1 500
	400

	
	прочие кредиторы
	628
	200 
	120

	Задолженность участникам (учредителям) по выплате доходов (75)
	630
	--
	--

	Доходы будущих периодов (83)
	640
	--
	--

	Резервы предстоящих расходов  (89)
	650
	--
	--

	Прочие краткосрочные пассивы
	660
	--
	--

	Итого по разделу V
	690
	19 200
	17 600

	БАЛАНС (сумма строк 490+590+690)
	700
	64 000
	61 500




Приложение 2.

Форма № 2

ОТЧЕТ О ПРИБЫЛЯХ И УБЫТКАХ ООО «Сервис»
За   год    2005г.

тыс.руб.

	Показатель
	Код стр
	За отчетный период
	За аналогичный период прошлого года

	1
	2
	3
	4

	I. ДОХОДЫ И РАСХОДЫ ПО ОБЫЧНЫМ ВИДАМ ДЕЯТЕЛЬНОСТИ
	
	
	

	Выручка (нетто) от реализации товаров, продукции, работ, услуг (за минусом налога на добавленную стоимость, акцизов и аналогичных обязательных платежей)
	010
	262 000
	258 600

	Себестоимость реализации товаров, продукции, работ, услуг
	020
	191 000
	187 400

	Валовая прибыль
	029
	71000
	71200

	Коммерческие расходы
	030
	19 000
	19 200

	Управленческие расходы
	040
	41 000
	41 400

	Прибыль (убыток) от реализации (строки 010-020-030-040) 
	050
	11 000
	10 600

	II. ОПЕРАЦИОННЫЕ ДОХОДЫ И РАСХОДЫ 
	
	
	

	Проценты к получению 
	060
	18
	14

	Проценты к уплате
	070
	--
	--

	Доходы от участия в других организациях
	080
	--
	--

	Прочие операционные доходы
	090
	86
	68

	Прочие операционные расходы
	100
	160
	82

	III. ВНЕРЕАЛИЗАЦИОННЫЕ ДОХОДЫ И РАСХОДЫ 
	
	
	

	Прочие внереализационные доходы
	120
	196
	120

	Прочие внереализационные расходы
	130
	300
	220

	Прибыль (убыток) до налогообложения (строки 050+060-070+080+090-100+120-130)
	140
	10 840
	10 500

	Налог на прибыль
	150
	3 794
	3 675

	Прибыль (убыток) от обычной деятельности
	160
	7 046
	6 825

	IV. ЧРЕЗВЫЧАЙНЫЕ ДОХОДЫ И РАСХОДЫ
	
	
	

	Чрезвычайные доходы 
	170
	
	

	Чрезвычайчные расходы
	180
	
	

	Чистая прибыль (нераспределенная прибыль (убыток) отчетного периода) (строки (160+170-180))
	190
	7 046
	6 825


Приложение 3.

Форма № 4

ОТЧЕТ О ДВИЖЕНИИ ДЕНЕЖНЫХ СРЕДСТВ ООО «Сервис» 

За   год    2005г.

тыс.руб.

	Наименование показателя
	Код стр
	Сумма
	Из нее

	
	
	
	по теку-щей дея-тельности
	по инвестици-онной деятельности
	По финансовой деятельности

	1
	2
	3
	4
	5
	6

	1. Остаток денежных средств на начало  года ………………….
	010
	3 050
	х
	х
	х

	2. Поступило денежных средств – всего……………………….
	020
	376590
	
	
	

	в том числе:

выручка от продажи товаров, продукции, работ, услуг 
	030
	314 400
	314 400
	х
	х

	выручка от реализации осн. средств и иного имущества…..
	040
	5 890
	
	5 890
	

	авансы, полученные от покупателей (заказчиков) …….
	050
	56 100
	56 100
	х
	х

	Бюджетные ассигнования и иное целевое финансирование 
	060
	
	
	
	

	безвозмездно …………………..
	070
	
	
	
	

	кредиты, займы ………………. 
	080
	200
	
	
	200

	дивиденды, проценты по финансовым вложениям …...…
	090
	
	х
	
	

	прочие поступления ……….…
	110
	
	
	
	

	3. Направлено денежных средств – всего
	120
	378890
	
	
	

	в том числе:

на оплату приобретенных товаров, работ, услуг…
	130
	133185
	133185
	
	

	на оплату труда ……………….
	140
	97300
	х
	х
	х

	отчисления в государственные внебюджетные фонды ………
	150
	36900
	х
	х
	х

	на выдачу подотчетных сумм ..
	160
	290
	290
	
	

	на выдачу авансов ……………
	170
	48000
	48000
	
	

	на оплату долевого участия в строительстве …………………
	180
	--
	х
	
	х

	на оплату машин, оборудования и транспортных средств …………………………
	190
	--
	х
	
	х

	на финансовые вложения ……
	200
	--
	
	
	

	на выплату дивидендов, процентов ……………………..
	210
	--
	х
	
	

	на расчеты с бюджетом ………
	220
	62900
	62900
	х
	

	на оплату процентов по полученным кредитам, займам 
	230
	315
	
	
	315

	прочие выплаты, перечисления      и т.п. ……………………………
	250
	
	
	
	

	4. Остаток денежных средств на конец отчетного периода ……
	260
	750
	х
	х
	х


Приложение 4.

Форма № 5

ПРИЛОЖЕНИЕ К БУХГАЛТЕРСКОМУ БАЛАНСУ  

ООО «Сервис»

за 2005 г.

1. Движение заемных средств

тыс.руб.

	Наименование показателя
	Код стр.
	Остаток на начало года
	Полу-чено
	Пога-шено
	Остаток на конец года

	1
	2
	3
	4
	5
	6

	Долгосрочные кредиты банков 
	110
	
	
	
	

	в том числе не погашенные в срок
	111
	
	
	
	

	Прочие долгосрочные займы 
	120
	
	
	
	

	в том числе не погашенные в срок
	121
	
	
	
	

	Краткосрочные кредиты банков
	130
	1 000
	200
	300
	900

	в том числе не погашенные в срок
	131
	
	
	
	

	Краткосрочные займы 
	140
	
	
	
	

	в том числе не погашенные в срок
	141
	
	
	
	


2. Дебиторская и кредиторская задолженность

	Наименование показателя
	Код стр.
	Остаток на начало года
	Полу-чено
	Пога-шено
	Остаток на конец года

	1
	2
	3
	4
	5
	6

	Дебиторская задолженность ………….
	
	
	
	
	

	краткосрочная …………………………
	210
	4 630
	65 880
	61 700
	8 810

	в том числе просроченная …………
	211
	2 480
	8 200
	5 200
	5 480

	из нее длительностью свыше 3 месяцев ……………………………... 
	212
	450
	4 240
	2 630
	2 060

	долгосрочная ………………………
	220
	
	
	
	

	в том числе просроченная …………
	221
	
	
	
	

	Кредиторская  задолженность:

краткосрочная …………………………
	230
	18 160
	65 260
	66 720
	16 700

	в том числе просроченная …………
	231
	7 820
	13 240
	11 900
	9 160

	из нее длительностью свыше                   3 месяцев ……………………………
	232
	3 900
	4 760
	2 460
	6 200

	долгосрочная ……………………….
	240
	
	
	
	

	в том числе просроченная …………….
	241
	
	
	
	


Производственные ресурсы
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