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1) Международное регулирование внешней торговли и Всемирная торговая организация.
Объективная потребность в международном регулировании торговли с  помощью единых норм и правил начала ощущаться уже в 30-х годах, когда  односторонние протекционистские действия национальных правительств   резко сузили возможности мировой торговли. Основу международной торговли в тот период составляли двусторонние, торговые договора. Их недостаток заключался в том, что они охватывали лишь узкий список товаров двусторонней торговли. Результаты же заключения двусторонних договоров оказывались неожиданными: от них выигрывали производители третьих стран, которые не предоставляли никаких уступок со своей стороны. После второй мировой войны были предприняты попытки создания международной торговой организации, призванной обеспечить глобальную координацию торговой стратегии. Более всех в этом были заинтересованы США, на долю которых приходилось около 40% мировой торговли; они особенно страдали от нарушения нормальных внешнеторговых поставок. Переговоры по созданию международной торговой организации в Гаване проходили в условиях острых разногласий между США и странами послевоенной Европы. Разногласия касались, в частности, количества голосов, предоставляемых странам-участницам. В противоположность европейскому подходу, предусматривавшему принцип «одна страна-один голос», США выступали за идею взвешенного голосования. Американцы считали, что количество голосов должно быть пропорционально доле страны в мировой торговле. Однако США не удалось отстоять свою позицию, и Конгресс отказался ратифицировать заключенное в процессе переговоров соглашение.

По поводу одного из разделов соглашения о создании международной организации, посвященного вопросам  тарифов, были  проведены  специальные переговоры в Женеве. Результатом их стало подписание временного соглашения по вопросам тарифов и торговли,  получившего  наименование  ГАТТ (General Agreement on Trade and Tariffs). В основу ГАТТ легли три принципа, рожденные многовековой историей международной торговли:
1) Все страны-участницы ГАТТ будут применять по отношению друг к другу одинаковые меры регулирования экспорта и импорта, не допуская дискриминации одной или нескольких стан по сравнению с другими;

2) Все страны будут стремиться к снижению таможенных пошлин, чтобы открыть путь для более полного и точного использования своего относительного превосходства и рационального международного разделения труда;
3) Страны-участницы ГАТТ откажутся от самой грубой формы защиты своих рынков - импортных  квот. 
Успех ГАТТ привел к созданию на его основе Всемирной торговой организации (ВТО).
Всемирная Торговая Организация (ВТО) - "World Trade Organization" начала действовать с 1-го января 1995 года. Ее создание - результат сложных и многоплановых международных торговых переговоров, в которых участвовало 125 государств. Переговоры, проводившиеся в рамках ГАТТ, получили название Уругвайский раунд (переговоры были открыты в городе Пунта-дель-Эсте, Уругвай, в сентябре 1986 года, почему и получили это название).
Всемирная Торговая Организация - это организационный межгосударственный механизм, задача которого обеспечить реализацию правовых документов, появившихся в итоге Уругвайского раунда, создать базу для дальнейших переговоров в сфере международной торговли товарами и услугами. Соглашение о ВТО и входящие в него договоренности предусматривают, что страны-члены ВТО должны были провести взаимные переговоры о снижении барьеров в торговле товарами и услугами. Перечни этих обязательств также входят в качестве составной части в общий пакет договоренностей. Они составляют несколько десятков объемных томов и носят сугубо конкретный характер. 
ВТО имеет статус юридического лица и пользуется всеми привилегиями и иммунитетами, предоставленными специализированным учреждениям ООН. Бюджет организации и размер взносов отдельных стран-участниц основывается на традиционной практике и правилах ГАТТ-1947.
Соглашение о ВТО предусматривает различные пути присоединения к нему. Страны-участницы Уругвайского раунда (не члены ГАТТ), чтобы стать членами ВТО, должны были сначала завершить переговоры о вступлении в ГАТТ-1947, предоставить перечень своих тарифных уступок по ГАТТ и конкретных обязательств по ГАТТ. Примерно в таком же положении находились развивающиеся страны, применявшие положения ГАТТ на так называемой фактической основе.
Помимо этого в июле 1993 года Комитет по торговым переговорам постановил, что страны и территории, ведущие переговоры в ГАТТ, но не имеющие статуса участника Уругвайского раунда, могли принимать участие в Раунде и начинать переговоры об условиях присоединения к ВТО.
В эту категорию вошло 19 стран. В середине 1994 года было учреждено 19 рабочих групп, в рамках которых велись переговоры о вступлении в ВТО Болгарии, Балтийских государств, Словении, Хорватии, Армении, Белоруссии, Молдовы, Украины и ряда других государств. Сейчас число стран, вступающих в ВТО, составляет более 30 государств. К этой же группе относится и Россия. В соглашении о ВТО говорится, что любое государство может присоединиться к ВТО на условиях, которые будут согласованы между этим государством и ВТО. Решение о присоединении принимает Министерская конференция двумя третями голосов членов ВТО.
Однако к началу ХХI столетия ВТО не удалось разрешить всех противоречий и проблем международной торговли. Напротив, появились новые проблемы, связанные, в частности, с глобализацией мировой экономики, которая помимо позитивных несет в себе и негативные черты. Свидетельством подобных негативных аспектов явился финансовый кризис 1997-1998 гг., потрясший ранее, казалось бы, наиболее благополучный регион развивающихся государств - новые индустриальные страны Восточной и Юго-Восточной Азии, а затем перекинувшийся на другие регионы мира. Для 2001 г. в целом характерна значительно худшая динамика мировой экономики, чем в 2000 г. 
2) Наиболее полно явление «бегство капитала» характеризуют:
А. Миграция капитала. капитала. 
Б. Нелегальный вывоз и ввоз краткосрочного 
В. Перемещение  капитала в иную национальную экономику вследствие его незаконного происхождения.

Г. Вывоз капитала из страны в целях его сохранности и безопасности.
Д. Вывоз капитала по причине его избытка в стране.
Ответ:

Наиболее полно явление «бегство капитала» характеризуют:
В. Перемещение капитала в иную национальную экономику вследствие его незаконного происхождения.

Г. Вывоз капитала из страны в целях его сохранности и безопасности.
Так как, согласно теории «бегство капитала», капитал уходит за границу вопреки интересам страны из-за неблагоприятных инвестиционных условий или из-за нелегального своего происхождения.
3) В стране А рабочий может произвести за 1 день 6 м шелка или 1 кг масла. В стране Б рабочий может изготовить за день 2 м шелка или 4 кг масла. 

1. Каковы относительные цены в странах при отсутствии торговли?

2. Что будет производить каждая страна после установления торговых отношений?

3. Если предположить, что до установления торговых отношений рабочий в стране А производил а день 4 м шелка и 1/3 кг масла, а в стране Б соответственно 0,5 м шелка и 3 кг масла, то каким будет общий прирост производства шелка и масла в результате 100%-ной специализации стран на выпуске относительно более дешевый продуктов?
Решение:
1) В стране А за день рабочий может произвести 6 м. шелка или 1 кг масла. При отсутствии торговли, цена 6 м. шелка будет в 6 раз дешевле, чем цена на 1 кг масла, так как затраты на производство 1 кг масла больше, чем затраты на производство 6 м. шелка.

В стране Б рабочий может изготовить за день 2 м. шелка или 4 кг масла. При отсутствии торговли, цена 4 кг масла будет в 2 раза дешевле, чем цена 2 м. шелка, так как затраты на производство 2 м. шелка больше, чем на производство 4 кг масла.

2)  После установления торговых отношений, страна А будет производить шелк, так как затрат на его производство меньше, чем на производство масла. А страна Б – масло.

3)   Теперь страна А производит, до установления торговых отношений, 4 м. шелка и 1/3 кг масла, страна Б соответственно 0,5 м. шелка и 3 кг масла.

	
	Страна

	Товар
	А
	Б

	Шелк (м.)
	4
	0,5

	Масло (кг)
	1/3
	3


Страна А: 1 м. шелка = 1/12 кг масла,1 кг масла = 12 м. шелка;

    Страна Б: 1 м. шелка = 6 кг масла, 1 кг масла =  0,17 м. шелка.

Следовательно: страна А обладает сравнительными преимуществами в производстве шелка, а страна Б – в производстве масла. В результате 100 %-ной специализации стран на выпуске относительно более дешевых продуктов в стране А общий прирост производства шелка возрастет в 24 раза; а в стране Б производство масла возрастет в 35 раз.

(согласовано с преподавателем)
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