1. Сущность понятия мировая экономика.

МЭ - продолжение экономической теории, она исследует эконом. Связи, взаимодействия между хозяйственными субъектами разной государственной принадлежности в области международного обмена товарами, движение факторов производства и формирование м/н эконом. Политики государств. МЭ как наука имеет микро- и макроэкономические аспекты. Микро- аспект - закономерности хозяйственных отношений между конкретными субъектами МЭ (т.е. физическими, юридическими лицами, государствами); по движению товаров, факторов производства, их рыночных характеристик (спроса, предложения, цены и др.)

Макро-аспект имеет дело с агрегированными величинами (общая сумма м/н торговли, расчетный и платежный балансы и их регулирование, общий индекс цен и т.д.)

Понятие МЭ отражает существенные стороны объективного мира со стороны экономики. Существует немало определений этого понятия. МЭ - это глобальный экономический организм, в котором сложились и возрастают взаимосвязь и взаимозависимость всех стран и народов земли. Это отражение характеризует усиливающуюся интернационализацию производительных сил и многообразие м/н  эконом. Отношений.

Во всемирном хозяйстве объективно выражается растущая целостность современного мира. Материальную основу всемирного хозяйства образует мировой рынок благ и услуг, капиталов, рабочей силы, ценных бумаг, валюты и т.д.

МЭ продолжает логику внутренней эконом. Цели – это максимизация полезности для потребителей и доходов для производителей.  Итогами развития МЭ является валовой национальный внутренний продукт, созданный во всемирном хозяйстве, т.е. это сумма валовых внутренних продуктов всех стран мира. Показателями развития МЭ является изменение объема ВВП, темпы его роста и особенно изменение ВВп в расчете на душу населения.

МЭ как система развивается на базе определенного порядка, основанного на нормах м/н публичного и частного права, которое регулирует эконом. Отношения между государствами, эконом. Объединениями, юридическими и физическими лицами разных стран. Контроль за соблюдением договоренности осуществляется каждым государством и м/н организациями. Эконом. Связи, прежде всего, устанавливаются в мировом хозяйстве между субъектами.

2. Природно-ресурсный потенциал мирового хозяйства.

Природные ресурсы составляют естественную базу производства. Минеральное сырье – это исходный материал любого производства. Удельный вес сырья широко колеблется  в зависимости от изготовляемой продукции (например, в стоимости машиностроения он составляет 10-12%, а в продукции механиз. синтеза 8-12%).

На долю добывающей промышленности приходится 5% стоимости мирового ВВП, а в промышленной продукции почти 15%.

Минеральные ресурсы играли значительную роль в экономиках многих стран, являясь одним из источников богатства и доходов.

До сегодняшнего дня  все большую роль стали играть в экономике – квалифицированные рабочие силы и капитальные ресурсы, которые стали все более значительными составляющими национального богатства.

Динамику потребления сырья определяют главным образом 2 фактора:

1- уровень материального производства, общий рост, которого действует в сторону абсолютного увеличения потребности в сырье.

2- НТП, воздействие которого проявляется в относительном снижении уровня и изменении структуры затрат на единицу конечной продукции.

Изменение структуры экономики в ходе научно-технологического прогресса в связи с опережающим  развитием отраслей промышленности, качественным совершенствованием продукции, сопровождается резким сокращением спроса на металл.

Редкометаллы – один из важнейших факторов НТП, а уровень их потребления – один из показателей научно-технического прогресса. Рациональное использование минерального сырья привело к значительному снижению темпов роста производства, а производство большинства его видов. Рост масштаба потребления усиливает давление на ресурсный потенциал планеты, что объективно действует в сторону обострения проблемы. Ресурсы земли небезграничны, они конечны и их предельная величина определяется общим содержанием того или иного элемента в земной коре или мирового океана, то есть теоритически существует возможность физического истощения минеральных ресурсов при их длительной и интенсивной разработки, но если исходить не из предельной величины, то содержание большинства элементов в земной коре в тысячи, в миллионы раз превышают уровень их потребления. С экономической точки зрения, в первую очередь, важны промышленные запасы полезных ископаемых, то есть наиболее качественные и хорошо рентабельные запасы при существующем уровне цен и знаний. Обычно, к ним относят достоверные, вероятные и в ряде случаев возможные  запасы. Ресурсы этой категории относительно ограничены. Подсчитано, с середины 90х годов,- железной руды хватит на 90 лет, алюминия -280 лет, меди- 60 лет, угля- 600 лет, природного газа-95 лет. Если растет добыча уменьшается количество лет. Если рассматривать в статистике - запасы быстро истощаются, а если в динамике, то в результате проведения геолого-разведочных работ – минеральные ресурсы возрастают быстрее их добычи. Благодаря этому в мире в целом промышленные запасы возросли по железной руде – в 2,2 раза, по нефти – в 11 раз, по алюминию – в 27 раз, по меди – в 6 раз. В целом в мире обеспеченность промышленными запасами минеральных ресурсов считается достаточной с точки зрения удовлетворения потребностей промышленности. Развитые страны обладают многими видами полезных ископаемых. На территории развивающихся стран сконцентрировано топливных минеральных ресурсов – 2/3 запасов нефти, Ѕ природного газа, > Ѕ запаса никелевых и медных руд. Вместе с тем эти запасы рассредоточены неравномерно между этими странами. Из 160 развивающихся стран только 30 имеют большую часть полезных ископаемых), раны персидского залива имеют большую часть нефти, на долю РФ приходится 13% мировых разведанных запасов нефти, 39% запасов природного угля, 1/3 железной руды. Минеральные ресурсы РФ в 3 раза больше, чем в США, и в 4,4 раза больше, чем в Китае. 
Значение. 

Имея возможность высокой обеспеченности ресурсами, расширять свои экономические связи в МЭ.

Запасы ресурсов в значительной мере определяют место страны в МРТ.

Богатые запасы этих ресурсов позволяют получать от их продажи валютные средства.

Вместе с тем, если страна специализируется на поставках на мировой рынок природных ресурсов, она очень сильно попадает под конъюктуру мирового рынка. 

Для страны очень важно иметь преимущество не только в природных ресурсах, а и в производстве готовых товаров.

3.Классификация стран по уровню социально-экономического развития. 

         Все страны неодинаково развиваются, имеют разный уровень социально-экономического развития. В мире существует 210 стран и государственных образований, в том числе192 страны числа ООН.

В рамках ООН страны делятся на 3 группы: индустриальные, развивающиеся, страны с переходной экономикой.

Индустриальные (31 страна) с высоким уровнем дохода, на их долю приходится 51% мирового ВВП, на душу населения в год 25700$ ВВП в этих странах, в то время как в среднем 5132$. В структуре ВВП ведущую роль занимает сфера услуг (более 60% ВВП), > 25% ВВП создается в промышленности и 3% в с/х. Эти страны обладают крупнейшим в мире научно-техническим потенциалом, являются крупнейшими в мире производителями и потребителями продукции высоких технологий  (36% в США наукоемкая продукция, 29% в Японии, 32% в Евросоюзе). На эти страны с середины 90-х годов приходится 54,6% ВВП, 70,8% мирового экспорта. Население этих стран = 17% от населения мира, получают 49% мирового дохода. Эти страны имеют высокоэффективную и хорошо организованную экономику, развиваются по типу социально-рыночного хозяйства. Их экономический механизм, имеющий высокую эластичность, позволяет гибко адаптироваться к мирохозяйственной конъюктуре.

Среди индустриальных стран наиболее существенную роль играет семерка. На их долю приходится 47% мирового ВВП и 5% международной торговли.

132 страны - развивающиеся, на их долю приходится > 40 %  мирового ВВП, 26 % мирового экспорта. Вместе с тем на их территории проживает 77% населения планеты. В 64% странах низкий уровень дохода, на душу населения < 725 $ в год.

Общим чертами в социально-экономическом развитии этих стран являются:

1. характер экономики, где преобладают нерыночные отношения и неэкономические рычаги организации хозяйства.

2. низкий уровень развития экономики, отсталость промышленности и с/х.

3. сырьевая специализация.

В составе развивающихся стран в то же время развиваются новые индустриальные страны. Среди них выделяются 4 малых дракона в Азии (Южная Корея, Тайвань, Сингапур, Гонг-Конг). Существуют группы Латинской Америки (Аргентина, Бразилия, Мексика). 2-ое поколение – Малазия, Тайланд, Индия, Чили. 3-е поколение – Кипр, Тунис, Турция, Индонезия. 4-ое поколение – Филиппины, Южные провинции Китая.

Ведущей отраслью в новых индустриальных странах является обрабатывающая нефтепромышленность, ориентированная на экспорт. У них происходит концентрация производства и капитала и появляется финансовая политика. У них формируется транснациональные корпорации, уровень их ВВП соответствует ЮАР, Турции, Португалии. Для всех этих стран характерно присутствие иностранных капиталов в экономике, причем его доля велика в наиболее развитых из этих стран. Темпы экономического роста в большинстве стран превышают  аналогичный показатель развивающихся стран, а в отдельных пунктах развитых. По отдельным видам продукции, в том числе наукоемкой, эти страны вышли на ведущую позицию в мире. В составе развивающихся стран входит группа самых бедных – их 48 (Афганистан, Конго, Эфиопия). Всего проживает  в этих странах 50 млн. человек- это 27% населения земли. В этих странах средневзвешенный доход < 950 $ в год, ожидаемая продолжительность жизни – 51 год, потребление электроэнергии на 1 жителя составляет не более 78 квт/час в год. Доля промышленности в составе ВВП составляет 17%. 3группа стран с переходной экономикой – 28 (не включая Китай, Вьетнам, почти все республики бывшего СССР, Польша, Румыния, Юг, Монголия). На долю этих стран приходится меньше 6% мирового ВВП, 3,2% мирового экспорта. Все эти страны очень разные. У них экономика еще не стала целостной, поскольку затруднены механизмы сбалансированного роста и состояния национальной экономики, поэтому не является стабильным и равновесным. В этих странах еще не сложился экономический строй, это видно, например, в разделе и передаче собственности. В этих странах сочетаются старые и новые хозяйственные структуры, которые часто имеют противоположные цели и способы реализации. Это все обуславливает острые социальные противоречия. Государства в этих странах каждая по своему пытается принять меры по стабилизации конкурентноспособности, пытается обеспечить становление новых рыночных форм хозяйствования. Первоочередной задачей этих стран является обеспечение конкурентности отдельных производств. В странах по разному ставятся акценты в оценке требований в эффективности производства. В ряде стран Восточной Европы эффективность рассматривается с позиций мирового рынка. В странах СНГ производство рассматривается с позиций того – нацелено оно или нет на отдельные потребности населения. Рыночные реформы в этих странах идут по 2 направлениям:

1-ое – эволюционное (постепенное) – Китай, Вьетнам, Белоруссия,  Туркмения, Узбекистан. 

2-ое – путь шоковой терапии (резкое вхождение в рынок связан с гиперинфляцией) – Монголия, Грузия, Киргизия, Казахстан, Болгария, Россия.

Россия производит 2,9 мирового ВВП. Все эти страны занимают определенное место в мировой экономике. Все эти процессы связаны с усилением хозяйственных связей и связаны определенной пропорцией между всемирным хозяйством и национальной экономикой.

4. М/Н разделение труда и его значение для развития мирового хозяйства.  

В основе образования МЭ лежит м/н разделение труда. МЭ сложилась еще в начале 20 века. М/н разделение труда – это форма общественного разделения труда, а общественное разделение труда – это обособление общественного разделение труда, трудовой деятельности. Оно послужило основой возникновения товарного производства. Общественное разделение труда имеет ряд функциональных видов:

1- общее разделение труда (разделение труда между крупными сферами, промышленность, строительства, связь)

2- частное разделение труда (внутри крупных сфер - легкая, тяжелая промышленность)

3- единичное разделение труда (разделение труда внутри одного предприятия).

Производственный процесс расчленяется на относительно-самостоятельные фазы, и концентрируются по отдельным стадиям производства на определенной территории в отдельных странах. Поэтому существует территориальное разделение труда, как форма общественного разделения труда (межрегиональное - внутри страны, м/н. разделение – это разделение труда между странами – ВНП). Развитие общественного территориального разделения труда между странами предусматривает устойчивую концентрацию производства определенной продукции в отдельных странах. ВРТ – предполагает устойчивое использование труда, материальных и финансовых ресурсов на изготовление товаров, услуг, для производства которых нация имеет или приобрела преимущества. Естественные преимущества выражаются в запасах природных ресурсов, специфических, климатических условиях. Они определяют профили работы страны.

Приобретенные преимущества связаны с промышленной революцией (18-19 в.в.), обусловившей переход к машинному производству. Особенно приобретенные преимущества имеют место в условиях научно-технической революции. Избыток машин и оборудования относительно других ресурсов стимулирует специализацию на производстве капитальных ресурсов.

М/Н разделение труда зависит от привычек и вкусов, от предпочтений в стране. Важную роль в МРТ играют объемы производства. Преимущества за теми странами, в которых начинают крупное производство, то есть эти страны очень сильно используют эффект масштаба. Общее разделение труда выступает, прежде всего, в форме специализации.

Специализация находит выражение в объективном процессе увеличения числа особых самостоятельных отраслей   народного хозяйства. Существует предметная, подетальная и технологическая специализация. Предметная специализация – это когда изготовляется продукция, готовая к непосредственному употреблению. Подетальная специализация – когда происходит специализация в производстве продукции по частям. Технологическая специализация – специализация по производству заготовок литых, кованных, штампованных. Специализация производства связана с техническим прогрессом. Подключение к системе м/н разделения труда, прежде всего сегодня выражается в специализации производства (особенно в подетальной, технологической)

Те формы специализации, которые существуют внутри стран остаются и для мировой экономики.

На основе специализации производства возникает м/н кооперирование – это основанный на м/н разделении труда устойчивый обмен между странами, продуктами, производимыми с наибольшей экономической эффективностью. М/н кооперирование – это необходимое условие налаживания узкоспециализированного производства и реализации крупномасштабных проектов, которые нередко не осуществимы усилиями одной страны. В условиях кооперации м/н торговля все более сводится к заранее согласованным поставкам товаров между участниками кооперации. В настоящее время внутринациональные и межнациональные кооперационные поставки составляют 50-60% стоимости продукции многих отраслей. На современном этапе росту специализации и кооперирования производства способствуют:

1. повышение роли минимальных размеров предприятия 

2. ускорение морального старения и, следовательно, обновляемости ассортимента промышленных изделий.

3.  создание новых видов продукции.

4. Современная техника и производство делают нерентабельными обеспечение потребности одной страны всеми видами промышленных изделий собственными силами без МРТ.

Значение МРТ и специализации для развития МЭ.

1. Процессы лежат в основе возникновения и развития мировой торговли и мирового рынка. 

2. Служат базой для развития производительных сил в странах на основе научно-технического прогресса. Происходит распространение достижений  современного МРТ. 

3.  Благодаря углублению МРТ и специализации повышается эффективность мировой экономики.

4. На основе МРТ, специализации, кооперирования усиливаются взаимосвязи  взаимозависимости национальных хозяйств. Усиливаются формирование и укрепление мировой экономики как таковой.

5. В теории существуют мнение, что этой проблеме не нужно уделять особое внимание, потому что при производстве продукта примерно 0,7 затрат приходится на затраты труда, значительная доля на затраты капиталов, а доли ресурсов невелики.

На самом деле природные ресурсы составляют естественную базу самого производства.

5. Виды внешнеторговой политики.

В любой стране одной из основных задач государства является создание условий национальным производителям для завоевания позиций на мировом рынке. Исторически сформировались два основных направления в такой политике - фритредерство и протекционизм.

Протекционизм - это теория и практика регулирования внешней торговли, направленная на защиту субъектов национальной экономики от иностранной конкуренции. Протекционизм как теория внешнеэкономического поведения утвердился в XIX в. в соперничестве с фритредерством (теорией и практикой свободной торговли). Особенно ожесточенно критиковались сторонниками протекционизма результаты свободной торговли между странами с различным уровнем экономического развития. Считалось, что в свободе торговли заинтересованы прежде всего развитые страны, но она мешает созданию национальной промышленности относительно отсталым государствам.

Свободная торговля - это политика невмешательства государства в международную торговлю (free trade - фритредерство). В этом случае последняя осуществляется и развивается в соответствии с международным разделением труда и современным вариантом теории сравнительных преимуществ. Считается, что такая политика ведет к наиболее эффективному распределению ресурсов в мировом масштабе и к максимизации мирового дохода. Несмотря на то что теория свободной торговли достаточно убедительна и привлекает многими достоинствами, политика невмешательства государства в международную торговлю практикуется очень осторожно.

Доля протекционизма и свободной торговли в объеме мировой торговли показывает их относительно равное соотношение (по правилам свободной торговли совершалось около 20% мирового обмена товарами).

Таможенная пошлина - это обязательные платежи, которые устанавливаются на экспорт или импорт товаров в соответствии с его количеством или стоимостью.

Импортная пошлина - это плата за ввоз товара в страну. В этом случае цена импортного товара на внутреннем рынке поднимается выше мировой, так как к мировой цене прибавляется величина тарифа на импорт. Тарифы защищают отечественных производителей, занятых в импортозамещающих отраслях, но отечественные потребители проигрывают. Этот факт становится очевидным при сравнении внутренних и мировых цен в условиях свободной торговли и протекционизма. При свободной торговле внутренние цены будут приближаться к цене равновесия на мировом рынке. Относительный дефицит на конкретную товарную группу покроется импортом. В условиях протекционизма введение тарифа на импорт повысит внутренние цены, сократит спрос и соответственно объемы импорта.

Импортно-экспортные квоты (контингент) - наиболее распространенный вид нетарифных ограничений. Квотирование (контингентирование) - ограничение в количественном или стоимостном выражении объема продукции, разрешенной к ввозу или вывозу из страны. Различают импортные и экспортные квоты.

К нетарифным ограничениям относятся также виды скрытого протекционизма, которые контролируют дотаможенное движение товаров, т.е. саму возможность участия товаров в импорте и экспорте - санитарно-технические стандарты, валютные ограничения импорта товаров.

В современных условиях отсутствие новой, упорядоченной международной валютной системы и продолжение валютного кризиса ужесточают валютные ограничения по импорту товаров, что приводит к возрождению клиринговых соглашений как формы компенсационной торговли. Такая торговля существует в различных формах:

1.
Встречные закупки - страна-экспортер обязуется в рамках соглашения закупить в импортирующей стране товары в пропорции, оговоренной в контракте о Продаже.

2.
Компенсация экспорта оборудования продукцией, произведенной с использованием этого оборудования.

3.
Офсетная сделка - компенсация посредством включения в экспортируемый материал элементов, производимых в стране-импортере.

4.
Специфическая форма компенсационной торговли - свитч, трехсторонняя коммерческая операция, при совершении которой на третью страну распространяется двустороннее соглашение о клиринге текущих счетов купли и продажи.

В последние годы все больше развиваются зоны свободной торговли - районы, не охваченные государственным таможенным режимом.

6. Процесс интернационализации современного мирового хозяйства.
Интернационализация – это процесс развития устойчивых экономических взаимосвязей между странами и выхода воспроизводства за рамки национального хозяйства. Процесс интернационализации начался давно более 100 лет назад. Интернационализация охватывает все сферы общественной жизни особое значение при этом имеет технический прогресс, сама логика, которой выводит овеществление производства на м/н уровень. При этом интернационализация развивается внутрь и вширь. Во-первых – ее развитие связано с углублением МРТ, с растущей дифференциацией различных видов деятельности. Во-вторых – она распространяется  на все новые страны и регионы, преодолевая барьеры между странами с различным социально-экономическим строем. Интернационализация хозяйственной жизни составляет основу развития всех форм м/н экономических отношений. Она включает отношения по поводу купли-продажи товаров и услуг, отношение по движению капитала, отношения по движению труда, отношения связанные с обменом валюты, ЦБ, достижений современного НТР.

Интернационализация возникла в эпоху перехода к машинному производству. Особенно толчок этому процессу был дан в конце 19 – началу 20вв. в связи с образованием м/н монополии, вывода капитала за границу, захват колоний. В современных условиях основное воздействие на интернационализацию хозяйственной жизни оказывает НТР, национальное хозяйство переходит ко все большей открытости. Внутреннее рынки стран становятся частью всемирного рынка. Такие параметры как оптимальные размеры предприятий, стандарты качества и технико-экономические показатели выпускаемой продукции во всевозрастающей степени определяются не внутри стран, а за их рамками. В условиях углубления м/н специализации и роста вовлеченности в МРТ в производстве большинства товаров участвует так или иначе зарубежные товаропроизводители, поставляют сырье. В современных условиях наблюдается новое явление и в самой интернационализации, формами которой становятся интеграция и транснационалиизация. Теперь развитие интеграции охватывает не только высоко развитые страны, но и те регионы,.. которые до недавнего времени составляли периферию всемирного хозяйства. Широкая интернационализация научно и технических исследований также свидетельствует о развитии этого процесса. Интернационализация создает основы для системы взаимозависимости между странами. Особенная экономическая взаимосвязь характерна для развитых стран, где они базируются на углубленном техническом разделении труда, основанным на потребностях НТР. В современных условиях складываются иные отношения между развитыми и развивающимися странами. Во все большей степени достижения производства и развития техники используется в развивающихся странах. Интернационализация ведет к снижению издержек производства стран, к росту производительности труда,. К большой и растущей экономике труда во всемирном хозяйстве, к выравниванию возможностей использования отдельными странами и предприятиями достижений НТР к формированию преимущественно экономики открытого типа. Вместе с тем в рамках мирового хозяйства в процессе его интернационализации имеет место неравномерность развития в странах. Есть процессы, которые задерживают интернационализацию. То есть нужно рассматривать как тенденцию во всемирном хозяйства. Неотъемлемой чертой интернационализации национального хозяйства является развитие мировой инфраструктуры. Вообще интернационализация – процесс непрерывный и он будет осуществляться как глобализация экономики.

7. Субъекты мирохозяйственных связей.   

Субъекты выступают как физические и юридические лица. С позиций принадлежности к национальной экономики субъекты разделены на резидентов и нерезидентов. Все резиденты и нерезиденты учитываются в системе национальных счетов и квалифицируются как институциональные единицы. Единицы - это физические и юридические лица, обладающие факторами производства и располагающие возможностями производить продукты или реализующие услуги от своего имени в системе национальных счетов. Все институциональные единицы разделены на 5 секторов эконом. Деятельности.

1-ый сектор – нефинансовые корпорации (т.е. фирмы, производящие товары и реализующие услуги  (нефинанс.) на рынке). 

2-ый сектор – домашнее хозяйство (т.е. физ. Лица, занятые эконом. Деятельностью, в том числе продажей на рынке труда, а также производящие и потребляющие продукт).

3-ий сектор – неприбыльные институты (юрид. лица, занятые оказанием нерыночных услуг домашним хозяйствам и физич. Лицам, действующие на принципе добровольного участия в домашнем хозяйстве).

4-ый сектор – правительственные учреждения

5-ый сектор – финансовые корпорации (фирмы, занятые как финансовые посредники и осуществляющие вспомогательные финансовые услуги, в том числе банковские, страховые, инвестиционные).

В качестве субъектов выступают и национальные институты. Особую роль среди них стали играть мировые финансовые центры (фондовые биржа Нью-йорка). В этих центрах ежедневно через рыночную конъюктуру определяется  реальная котировка национальных валют, устанавливаются мировые цены на товары, услуги, факторы производства. В качестве субъектов выступают в рамках м/н союзов собственные институты этих союзов, субъекты мирохозяйственных связей действуют как на макро - так и на микро - уровне. В развитии МЭ важнейшую роль играют государства.
8. М/нар труд. Миграция:прич.и направл.

Под м/нар.труд.миграцией понимается перемещение труд-ых ресурсов м/у странами и использования их за пределами нац.границ в теч.опред-ого вр.Она включ.в себя эмиграцию и иммиграцию.  Эмиграция-перемещение трудоспособного нас.данной страны за рубеж.Иммиграция- перемещение трудоспособного нас.из-за рубежа в принимающую страну.С точки зрения соблюдения норм действующего в стране законодательства различ.легальную и нелегальную труд.миграц. Для оценки масштабов труд.миграц.использ-ся различ. показатели.Среди них важнейшими сальдо миграц.или чистая миграц.-разница м/у числом прибытии и числом выбытии в стране в изучаемом периоде.Оно выраж-ся в относит.показателях(на100 или 1000жит.), а также в абсолют.величинах.Причина м/нар.труд.миграц.различны.Эк-ие прич.: разные уровни эк-го развития отдельных стран,разная степень обеспеченности стран труд-ми ресурсами,зарубежная деят-ть транснац-ых корпораций(ТНК),наличие безработицы в странах.М\нар.движ-ие труд-ых ресур-в порождается и неэк-ми факторами:полит-ми,религ-ми,эколог-ми, семейными,лучшими перспективами соц продвижен.Мир-ой рынок труда-система эк-их механизмов,норм,институтов, обеспеч-их взаимодействие спроса на труд и его предложение на межгос-ом уровне. Эк-ие последствия м/нар.труд.миграц. многообразны:эк-ие эффекты иммграции проявл.в след.:снижается сред.уровень з/п в следствии притока иммигрантов из-за рубежа.Иммигранты, как правило, больше зарабатывают на новом месте. Существенно влияет иммиграция на региональные рынки труда. М\народная трудовая миграция ведет к увеличению V ВНП в стране иммиграции и уменьшению в стране эмиграции. Чистые выгоды от иммиграции перераспределяются м/у странами путем денежных переводов иммигрантов родственникам в страну, к-ую они временно покинули. 8. Трудовая миграция. Ее причины.

- междунар. трудовая миграция – перемещение трудовых ресурсов между странами и мспольз-ие их за пределами  нац. границ в течение некот. времени.

- миграция рассматривается как следствие неравенства условий в странах-донорах и странах-реципиентах; трактуется как средство устранения  или смягчения диспропорций. В последние годы с перемещением челов. капитала связывают различия в темпах экон. роста

- мигр. процессы формируют понятие глобальной занятости – это все виды соц.-экон. деят-ости  междунар. рынка труда, за исключением противозаконной.

- междунар. миграция включает: 1. Иммиграция – перемещение трудоспособ. населения в данную страну из-за рубежа; 2. Эмиграция – перемещение из данной страны за рубеж с целью наиболее эффективного решения эк. и соц. проблем; 3. Реэмиграция – возвращение эмигрантов на постоянное место жительства

- различают легальную и нелегальную труд. миграцию

- показатели: масштабы выбытий, масштабы прибытий, сальдо миграций – разница между числом прибытий и выбытий, валовая миграция – сумма числа прибытий и выбытий в стране за определ. период

- от трудовой миграции  получают доходы: 1. налоги от фирм-посредников миграц. процесса; 2. денежные переводы субъекта в свою нац. эк-ку ; 3. личное инвестирование иммигрантов→ 

Плюсы и минусы трудовой миграции.

- общеэкон. последствия труд. миграции→влияют на уровень заработной платы и благосостояние, на рынок труда, объем произв-ва, на налоги и гос. расходы

- средний уровень зар. платы меняется вследствие притока иммигрантов из-за рубежа. Собственные наименее квалифиц. рабочие в стране иммиграции могут потерять часть дохода из-за конкуренции со стороны мигрантов→ухудшение благосостояния отдельных групп общества

- особо заметно влияние мигр. потоков на страны, где труд. ресурсы в избытке, часть населения оказыв-ся в рядах безработных→в данном случае эмиграция благоприятно отражается на рынке труда в стране-экспортере раб. силы

- существ. влияние иммиграция оказ. региональные рынки труда: наиболее активная раб. сила сосредоточив-ся в экономически важных центрах→обеспечивается перераспределение трудовых ресурсов в соответствии с потребностями общества

- реэмиграция  рабочих, получивших за рубежом высокую квалифик-цию, способств. росту ВНП в стране-доноре; но когда высококвалиф. иммигранты  надолго остаются в принимающей стране, то она выигрывает от этого

9.Глобализация мировой экономики.

В рамках процесса интернационализации существует две тенденции развития мировой экономики:

- количественный рост стран, объединенных в различные экономические союзы;

- глубокие качественные изменения, непрерывное совершенствование форм и методов реализации в мировой экономической интеграции. 

Вот эти процессы и говорят о глобализации. 

М/н  экономическая интеграция – это процесс хозяйственно- политического объединения стран на основе развития глубоких устойчивых взаимосвязей и разделения труда между национальными хозяйствами, взаимодействия их воспроизводственных структур на различных уровнях и в различных формах. На микро-уровне это развитие капиталов отдельных хозяйственных субъектов близлежащих стран путем формирования системы экономических соглашений между ними, создание финансов за границей. На макро-уровне интеграция происходит на основе формирования экономического объединения государств и согласование национальной экономики. Интеграция осуществляется определенными этапами и в определенных формах. 

1-ая форма (этап) – создается зона свободной торговли, в рамках которой меняются торговые ограничения между странами-участницами (прежде всего, отменяются таможенные пошлины);

2-ая форма – таможенный союз, он предполагает на ряду с функционированием зоны свободной торговли установление единого торгового тарифа и проведение единой внешнеторговой политики в отношении третьих стран.

В обоих случаях межгосударственные отношения касаются лишь сферы обмена с тем, чтобы обеспечить для стран – участниц одинаковые возможности в рамках взаимной торговли и финансовых расчетов.

3-ая форма – более сложная. Создается общий рынок, обеспечивающий ее участникам наряду со свободной взаимной торговлей и единым внешним тарифом – свободу передвижения капитала и рабочей силы, а также согласование экономической политики государств.

4-ая форма – это экономический, в том числе валютный союз стран, совмещающий все вышеуказанные формы с проведением общеэкономической и валютно-финансовой политики.

Что дает эконом. Интеграция?
1. Она дает товаропроизводителям стран более широкий доступ к ресурсам ( материальным, финансовым, трудовым, новейшим технологиям ) в масштабе региона и позволяет производить продукцию на емкий рынок интеграционной группировки;

2. Экономическое сближение стран в регионах создаются привилегированные условия для фирм стран-участниц эконом. интеграции, защищая их от конкуренции со стороны фирм третьих стран.

3. Позволяет совместно решать наиболее острые проблемы:

- выравнивание условий развития отсталых районов;

- смягчение положения на рынке труда;

- предоставление социальных гарантий малообеспеченным  семьям, дальнейшее развитие здравоохранения, охраны труда, социального обеспечения.

Решающую роль в м/н экономической интеграции играет м/н производственное сотрудничество. Наиболее развитой формой в м/н эконом. интеграции является Европейский союз, в который входят 15 стран Западной Европы. Евросоюз прошел в своем развитии 4 выше названных этапа и формы. В настоящее время в Евросоюзе завершилась создание основ единого рынка системы межгосударственного управления, и  страны подошли вплотную к формированию экономического, валютного и политического союзов. Управление Евросоюзом осуществляется общими национальными и межгосударственными органами.

1.Совет Министров – законодательный орган, играет главную роль в системе власти;

2. Евросовет, куда входят главы государств и правительств стран _ членов Евросоюза. В союзе обсуждаются вопросы принципиального характера и принимаются решения на основе консенсуса.;

3. Комиссия Евросообществ – это исполнительный орган, который приводит в соответствие национальное законодательство, стандарты и нормы.

4. Европарламент – контролирующий орган, взаимодействует с Советом Министров, комиссией Евросообществ, утверждает бюджет;

5. Суд Евросообществ – высший судебный орган Евросоюза, призванный обеспечивать выполнение договоров и реализацию основополагающих принципов Евросоюза.

ЕС имеет собственные финансовые средства. Доходная часть – собственные средства, которые откладываются из ввозных пошлин, компенсирующих разницу в ценах на с/х продукты в импортирующей стране и на внешнем рынке. В доходную часть бюджета входят 1/3 ВВП всех стран, входящих в ЕС.

 Интеграционные процессы протекают и в других частях земного шара. Европейская ассоциация свободной торговли (ЕАСТ) – это зона свободной торговли, в ее рамках происходит беспошлинный обмен только промышленными товарами. Между ЕС и ЕАСТ заключено соглашение. Это как зона свободной торговли между этими группировками.

В 1992 году США, Канада, Мексика создали торгово-политический блок северо-американская зона свободной торговли (НАФТА). В 1999 году на долю, НАФТА приходилось 20% мировой торговли. Под влиянием интеграционных процессов, происходящих в Западной Европе и НАФТА наступил новый этап объединения Латинской Америки. К 2010 году планируется создать полноценный северо-американский рынок. В Латинской Америке формируется и другие региональные объединения (МЕРКОСУР – торговый экономический союз Бразилии, Аргентины, Уругвая, Парагвая. С 1995 года здесь  существует договор о создании трансатлантической зоны свободной торговли, формируется центрально-американский общий рынок. Далее эти же процессы протекают и в азиатско-тихоокеанском регионе. Торговля в этом регионе с 90-х годов развивается за счет внутрирегионального обмена, причем она растет в 1,2 раза быстрее, чем весь мировой товарооборот. Здесь происходит интенсификация движения капиталов (особенно США). В рамках азиатско- тихоокеанского региона создаются региональные интеграционные объединения. АСЕАН – ассоциация стран в Восточной Азии. Существует соглашение о свободной торговле. В этом регионе создана организация стран Азиатско-тихоокеанского эконом. сотрудничества АТЭС, которое объединяет 40% населения земли, 40% мировых объемов торговли. В состав АТЭС входят США, Китай, Япония, с 1998 года - Россия, Вьетнам, Перу. АТЭС находится на начальных стадиях экономической интеграции. Это по сути дела наднациональный клуб, координирующий политику стран-участниц. Интеграционные процессы протекают и в странах СНГ. Все процессы интеграции сопровождаются усилением связи между странами, ведут к глобализации мировой экономики. 

Глобализация мировой экономики – высшая форма м/н интеграции. Она выражается в организации и деятельности межгосударственных экономических объединений, а также в появлении и развитии м/н эконом. институтов и транскорпораций. Если раним ступеням м/н интеграции была присуща лишь одна форма ее реализации – м/н торговля, то этап глобализации, наряду с этим предполагает в планетарном масштабе перемещение рабочей силы, капиталов, научно-технических знаний и информаций. Таким образом, на стадии глобализации м/н эконом. глобализация приобретает не только более значимые количественные характеристики, но и новые более развитые формы. Глобализация – это сложный и поступательно - развивающийся процесс, современный этап которого представляет лишь первоначальную ступень развития. Сегодня в рамках глобализации происходит формирование и организация м/н эконом. альянсов и наряду с этим м/н трнаснациональных компаний (ТНК) и финансовых центров. В конце 20 и начале 21 веков в процессе глобализации мировой экономики страны столкнулись с принципиально новыми глобальными проблемами, которые решить можно лишь всем миром. ( демографические – абсолютная перенаселенность всех стран, продовольственная, угроза экологической катастрофы, энергетические проблемы, угроза ядерной войны, борьба с болезнями – СПИД, рак, диабет.

10  М/н торговля, ее структура и динамика.

Базой формирования и развития в МЭ является мировой рынок, который интенсивно стал формироваться в годы промышленной революции, он сложился к концу 19 – началу 20 вв. Главной основой этого рынка является МТР и специализация производства в странах.

Мировой рынок – сфера устойчивых товарно-денежных отношений между странами, основанных на МТР. МР – это категория товарного производства, вышедшего в поисках сбыта своей продукции за национальные рамки. МР оптимизирует исполнение факторов производства, подсказывая производителю в каких отраслях и регионах они могут быть применены наиболее эффектно. МР выполняет санирующую роль, выбраковывая из м/н обмена товары и зачастую их производителей, которые не в состоянии обеспечить м/н стандарты качества при конкурентных ценах.

Товар или услуги находятся на МР в фазе обмена и выполняют информационную функцию, сообщая усредненные параметры современного спроса и  современного предложения через которые каждый из участников обмена могут оценить и адаптировать параметры своего производства. Современный мировой рынок включает несколько больших элементов, таких как – рынок товаров, рынок услуг, рынок труда, рынок капитала, рынок информации и инвестиций, рынок валюты, рынок ЦБ. Все эти элементы относительно самостоятельны и вместе с тем они сильно взаимосвязаны и взаимозависимы, изменения на одном из рынков отражаются на всех остальных рынках и в целом на мировом рынке. 

Внешнее проявление мирового рынка – мировая торговля (МТ). – это передвижение всех товаров и услуг между странами. В

 современных условиях внешняя торговля выступает как результат глубокого МТР в специализации различных стран, в производстве отдельных видов товаров и услуг в соответствие с уровнем технико-экономического развития страны и ее природно-географическими условиями. Применительно к одной стране употребляется термин- внешняя торговля государства. Применительно к торговле двух стран- межгосударственная, взаимная, двусторонняя торговля, а применительно к торговле всех стран друг с другом применяется термин - м/ н или мировая торговля. Во всем мире МТ является частью повседневной жизни. Люди даже не замечают какими товарами они пользуются. МТ по своей структуре состоит из 2-х встречных потоков товаров и услуг: экспорта и импорта, и характеризуются торговым сальдо и торговым оборотом. Экспорт – вывоз товара из страны для продажи и  использования в других странах. Экономическая эффективность экспорта определяется тем, что страна вывозит ту пропорцию, издержки производства которой ниже мировых. Размер выигрыша при этом зависит от состояния национальных и мировых цен данного товара. Импорт – ввоз в страну иностранных товаров и услуг из-за границы. При импорте страна приобретает товары, производство которых в настоящее время экономике невыгодно. При расчете эффективности внешней торговли подсчитывается тот экономический выигрыш, который получает эта стран из-за быстрого удовлетворения своих потребностей в товарах за счет импорта и высвобождения ресурсов на производство подобных товаров в стране. Общая сумма экспорта и импорта страны составляет внешнеторговый товарооборот с зарубежными странами. Мировой товарооборот = сумме объемов экспорта всех государств ( $ ). Торговое сальдо = стоимостные объемы  экспорта минус стоимостные объемы импорта.

Важно, чтобы импорт не превышал экспорта. Мировая торговля самая древняя и самая развитая форма межстранового эконом. общения. Динамика мировой торговли развивается высокими темпами,  за последние 40 лет мировая торговля возросла в 37 раз. Внешняя торговля росла более быстрыми темпами, чем общие темпы внутрихозяйственного развития. ( Например, в 1997г. общемировой выпуск продукции вырос на 3%, а мирового экспорта на 10% ).

Географическая направленность МТ. В последние 30 лет доля развитых стран составила 70-75% от мирового экспорта от мирового,. Развивающихся стран – 20%, бывших соц. Стран – 10%. Ведущая  роль в МТ принадлежит 3 центрам: США, ЕС, Японии. На их долю приходится 50% мирового экспорта, в том числе более 47% на долю 7-ки. Существует тенденция к постоянному  росту удельного веса в мировом товарообороте развивающихся стран. Если в 70-е годы на их долю приходилось почти 22%, то к концу 90-х годов – 33%. С распадом СССР и совета экономической взаимопомощи – доля стран с переходной экономикой в мировом экспорте неуклонно снизилась. В 70-м г. – 6,9%, а к середине 90-х – 2,3%. Доля РФ в мировом экспорте – 1%, а в мировом импорте – 0,8%. Основной поток в МТ приходится на взаимную торговлю между самими промышленно – развитыми странами (61%). 27% МТ приходится на торговлю между развитыми и развивающимися странами, 5% - между странами с переходной экономикой. Товарная структура МТ – соотношение товарных групп в мировом экспорте. В современных условиях происходит диверсификация потока товара. Очень быстро меняется номеклатура. У развитых стран эта номенклатура большая ( США, Англия, Франция – 175 позиций, Япония – более 160, Германия – 180 ), поэтому ускоренно происходит обновление продукции. В машиностроении, приборостроении в течение 5 лет обновляется более 60% продукции. Особенность внешней торговли находится под влиянием НТР, поэтому увеличивается доля готовых товаров в экспорте. К концу 90-хг. В развитых странах более 80% экспорта приходилось на готовую продукцию, в развивающихся – 28%, в СНГ – 43,3%. Идет тенденция к сокращению доли сырья и  минеральных ресурсов в мировом экспорте. В 1937 году она была 9%, то сейчас – 12%, также снижается доля продовольствия ( 23% и 8% ). В 1974-1975гг. шел экономический кризис, который привел к сокращению роста роли текстиля, одежды в мировом экспорте, а сейчас вновь наметилась тенденция роста доли экспорта текстиля и одежды в МТ. В целом МТ представляет собой основу всех экономических отношений между странами и служит главным всевозрастающим источником удовлетворения потребности в товарах и услугах в странах мира.

11.Классические теории мир. торговли.

М\народная миграция капитала(ММК) – это движение капитала м/у странами, включ-щие экспорт, импорт и его функционирование за рубежом. Теории ММК получили развитие в рамках неоклассической теории м/народной торговли, теории эк-го роста, концепции развития м/народной корпорации. Классическая теория м/народной торговли (А.Смит, Д.Рикардо), обосновывая причины м/народной мобильности товаров и услуг, исходила из предпосылки, что факторы произ-ва, в том числе капитал, в м/народном плане не мобильны. Неоклассическая теория опиралась на воззрения Дж.Ст.Милля. осн-ые положения неоклассической теории изложены в трудах Э.Хекшера и Б.Олина. они разработали теорию факторных пропорций. Обеспеченность факторами, в том числе капиталом, в различных странах неодинакова. Избыток или недостаток капитала рассматривается как причина его м/народной миграции. Б.Олин считал, что капитал вывозится из мест, где его производит-ть низка в места, где она высока. Миграция капитала продолжается до выравнивания предельной произв-ти капитала в разных странах. Неокейнсианская теория считает одной из причин вывоза капитала превышение сбережений над инвестициями. Часть сбережений уходит за пределы нац границ. Другой причиной явл-ся состояние платежного баланса. При положительном сальдо положит-го баланса, когда экспорт товаров превышает их импорт, страна может стать экспортером капитала. Неокейнсианцы: Ф.Махлум, Д.Хоррод, Е.Домар анализировали разные аспекты движения капитала. Махлум пришел к выводу, что экспорт капитала сократит % потребления, а затем и нац дохода. Напротив, в странах, импортирующих капитал стимулируется рост инвестиций. Это увеличит потребление и рост нац дохода.
12. Современные теории мир. торговли.

А.Смит в своей книге «исследование о природе и причинах богатства народов»(1776) сформулировал теорию абсолютных преимуществ и показал, что страны заинтересованы в свободном развитие м/народ-ой торговли, т.к. могут выигрывать от нее независимо от того, явл-ся ли они экспортерами или импортерами. Д.Рикардо в работе «начала полит-ой экономии и налогового обложения» (1817) доказал, что принципы абсолютного преимущества явл-ся лишь частным случаем общего правила, и обосновал теорию сравнит-го преимущества. Теория сравнит-го преимуществ строится на основе трудовой теории стоимости. В современных условиях сравнит-ые преимущества определ-ся ч/з аьтернативные издержки, т.е затраты на произ-во одного товара определ-ся ч/з на др товар. Современные представления о том, чем опред-ся направление и структура м/народных потоков, базируются на работах Эли Хекшера и Бартиль Олина, давших объяснение сравнит-ых преимуществ, к-ми располагает та или иная страна в отношении предельных продуктов, на уровне обеспеченности факторами произ-ва. Они выдвинули теорему «выравнивание цен на факторы произ-ва». Ее суть в том, что нац-ые производ-ые различия определ-ся разной наделенностью факторами произ-ва- трудом, землей, капиталом. Дальнейшее развитие теории внешние торговли получила в работе амер экономиста русского происхождения В.Леонтьева под названием «парадокс Леонтьева», парадокс заключ-ся в том, что используя теорему Хекшера-Олина, Леонтьев показал, что амер эк-ка в послевоенный период специализировалась на тех видах произ-ва, к-ые требовали относительно большего труда, чем капитала, т.е. амер экспорт по сравнению с импортом был более трудоемок и менее капиталоемок. Самуэльсон и Столпер усовершенствовали доказат-во теоремы Хекшера-Олина, представив свою теорему: в случае однородности факторов произ-ва, идентичности техники, совершенной конкуренции и полной мобильности товаров м/народный обмен выравнивает цену факторов произ-ва м/у странами
13. Роль нац.гос-ва в междунар.эк. отнош-ях.

МЭО хар-ют формы общения и способы воздействия всех стран мира в сфере эк-ого сотрудничества в системе мир-го хоз-ва.В структуру междунар.эе-их отнош. входят след.процессы:-М/унар.торговля товарами и услугами;-М/унар.движ-е капиталов,технологий,зарубеж.инвестиций.;-М/унар.миграция раб.силы;-М/нар.торговля финансовыми инструментами(валюта,ценные бум.,кредиты)и м/нар.рассчеты;-М/нар. отнош. в сфере инфо(НИОКР);-Эк-ая потит.гос-ва.На фоне устойчивого роста безработицы, спада эк-ки, прав-ва ряда высокоразвитых стран(США, Великобритания,Германия и др.)вынуждены по-новому ставить задачи макроэк-ой стабилизации, используя традиционные для кейнсианских моделей регулирования методы (банковский %, кредит, зар.плату, гос.инвестиции и др.) и модернизировать их применительно к современным условиям. Совр.мир.эк., явл.смешено-рыночной, где гос. должно быть регулятором рыночной эк-ки. Гос.регулирование эк-ки возникло в ответ на то, что многие хоз-ые и соц. проблемы не могли быть решены автоматически в рамках свободной конкуренции. В наст.время гос-во активно влияет на воспроизводственный процесс в рыночных странах. Совершенствуются организационные формы воздействия гос-ва на хоз-ые процессы:-Стимулирование эк.роста;

     -Увеличение занятости;

· -Оздоровление платежного баланса;

· -Улучшение хоз-ой структуры;

· -Борьба с инфляцией;

· -Стимулирование экспорта;

· -Укрепление национальной валюты.

Выполнение этих условий стало оправданием растущей роли гос-ва в эк-ке, кот. стало вторгаться буквально во все сферы хоз-ой деят-ти – цены, трудовые отношен.,валютно-финансовые рынки, инфраструктуру, внешнеэк-ие связи, пром-сть и др. отрасли материального произв-ва. Начало глубокому и системат-му вмешательству гос-ва в эк-ку развитых стран в мир.вр.было положено антикризисным регулированием в усл-ях эк-го кризиса 1929-1933 гг. Осн-ми инструментами антикризис. пол-ки стали налоговая,кредитная,ценовая пол-ка. Большое влияние на развитие эк-ки гос-ва оказывает путем разработки и проведении научно-техн.пол-ки, глав. инсрументом  кот. явл-ся срества гос-го бюджета.В послевоенный период в раз-х странах стали складываться ф-мы долгов-го регулирования эк-ки, пол. назв. политики экон-го роста. Одной из форм такого регул-я яв-ся экон-ое программирование и прогнозирование. Индикативное планирование позволяет:обосновать приоритетные цели макроэк-ой и соц. пол-ки.; определить комплекс количеств-х показателей соц-но-эк-го развития; разработать целевые программы соц-но-эк-го развития;согласовать меры по регулированию эк-ки со стороны гос-х и негос-х орг. управ-я. В соврем. усл-ях получ. распространение стратегическая форма индикативного планирования, целью кторой яв-ся выбор глав. приоритетов развития нац. эк-ки.Одним из важн. инструментов гос-го воздействия на эк-ку раз-х стран яв-ся денежно-кредит. пол-ка. Ее проводят центр. банки гос-в,которые уменьшают %-е ставки с помощью дисконтной пол-ки. Ден-кредит. пол-ка испол. для ослабления циклических колебаний в развитии эк-ки и борьбы с инфляц-ми процессами. Налоговая пол-ка служит рычагом стимулирования деловой активности предприн-го сектора, структурной перестройки эк-ки и тер-го размещения произ-ва. Разновид-ю налоговой пол-ки яв-ся ускор-я амортизация. Фирмам разреш-ся списывать в амор-й фонд прибытие до пол. стоимости оборуд-я в теч. 3-х-4-х лет его эксплуатации.Это ускоряет накопление капитала.

14. Внешнеторговая политика государства и ее экономические инструменты.

Все государства мира связаны между собой торговыми отношениями (ТО) и все руководствуются одним принципам – иметь выгоду от внешней торговли (ВТ) для этого государство разрабатывает внешнеторговую политику. ВТ-ая политика – это система мероприятий государства, направленных на защиту внутреннего рынка, на стимулирование ВТ, изменение ее структуры и направления товарных потоков. Существует два вида ВТ-ой политики:

- протекционизм

- фратредерство.

Протекционизм характеризуется введением высоких таможенных пошлин на импортные товары, тем самым ограничивается их ввоз и в краткосрочным периоде протекционизм является выгодным, он дает возможность развиваться национальному производителю, поскольку он защищает от внешней конкуренции. Иногда существует таможенные пошлины и на экспорт с целью сдерживания товаропоставок за рубеж. Протекционизм выражается и в нетарифных ограничениях. Нетарифные ограничения в первую очередь более эффективно защищают национального товаропроизводителя от внешней конкуренции. 

Фратредерство- это свободная торговля и либеризация внешней торговли., это свободная, беспошлинная и с незначительными пошлинами, перемещение товаров из страны в страну. Каждая странавыбирает для себя сочетание обоих видов ВТ-ой политики. Обычно наиболее развитые страны, придерживающиеся фратредерства, но и они используют протекционизм. В целом все таки пробивает себе дорогу фратредерство.

Рассмотрим подробно протекционизм - в его рамках существует тарифные и нетарифные ограничения ВТ. Тарифные состоят из конкретных ставок, таможенных пошлин, которые используются для целей налогообложения ввозимых или вывозимых товаров. Таможенная пошлина – это обязательный взнос, взымаемый таможенным органами при импорте или экспорте товара, и являющийся условием импорта или экспорта товара. Таможенные пошлины классифицируются:

- по способу взимания:

1. адвалорные – происходит начисление % к таможенной стоимости облагаемых товаров, 

2. специфические – они начисляются в установленном размере за единицу облагаемого товара, эти пошлины устанавливаются на стандартную продукцию,

3. комбинированные – они сочетают 1 и 2. 

- по объекту обложения:

1. импортные – они преобладают и играют защитную роль,

2. транзитные – они накладываются на товары, перевозимые транзитом через территорию данной страны.

- по способу обложения:

1. сезонные – это обычно пошлины на продукцию с/х, 

2. антидемпенговые,

3. компенсационные – накладываются на импорт тех товаров при производстве которых использовались субсидии, если их импорт наносит ущерб национальным производителям.

- по происхождению пошлин:

1. автопошлины – они взимаются на  основе односторонних решений органов государственной власти страны,

2. конвенционные ( договорные ) – они устанавливаются на базе 2-хстороннего или многостороннего соглашения, особенно они определяются через всемирную торговую организацию.

- по типам ставок:

1. постоянные в подавляющем большинстве стран,

2. переменные – могут меняться в тех случаях, когда к этому прикладывает руку государство,

- по способу вычисления:

1. номинальные- те, которые указаны в таможенном тарифе,

2. эф-ные – это реальный уровень таможенного обмена на конечные товары, вычисляются с учетом уровня пошлин, наложенных на импортные узлы и детали этих товаров.

Уровень таможенного обложения: пошлина накладывается на таможенную стоимость товара, которая определяется в соответствии с законодательством каждой страны. Таможенная стоимость товара – это нормальная складывающаяся на открытом рынке между независимым продавцом и покупателем цена товара, по которой он может быть продан в стране назначения в момент подачи таможенной декларации. Причем, цены могут исчисляться на базе цены ФОБ и на базе цены СИФ.

Цена ФОБ исчисляется без учета страхования товара и стоимости транспортировки. Цена СИФ включает в себя цену ФОБ и стоимость страхования и транспортировки до порта назначения. Ценовой тариф несет в себе внутреннее противоречие, которое проявляется в несовпадении интересов местных производителей и потребителей. С одной стороны, производители заинтересованы в тарифе,, чтобы оградится от излишней м/н конкуренции, а с другой стороны – те же производители, которые выступают как потребители не заинтересованы в иностранном тарифе, поскольку под его влиянием растут внутренние цены. В разрешение этого противоречия осуществляется с помощью тарифной квоты – это разновидность переменных тарифных пошлин, ставок, которые зависят от объема импорта товаров:

При импорте в определенных количествах, он облагается по базовой внутриквотной ставке тарифа, а при превышении определенного объема импорт облагается по более высокой, сверхквотной ставке тарифа. Вот каковы инструменты во ВТ в протекционизме.

Нетарифные: наиболее  распространенной формой является квота или контингент – это количественная, внетарифная мера ограничения экспорта или импорта товара определенным количеством или суммой на определенный промежуток времени. Квота – это список. Существуют экспортные и импортные квоты. 

Следующий вид нетарифного : лицензирование ВЭД через разрешение, выдаваемое государственными органами на экспортные и импортные товары в установленных количествах в определенный промежуток времени.

Существуют добровольные ограничения экспорта. Они вводятся правительством, обычно под давлением более крупной импортирующей страны, которая угрожает применением односторонних ограничительных мер на импорт в случае отказа добровольно ограничивать экспорт, которая наносит ущерб ее местным производителям.

Количественное ограничение экспорта, основанное на обязательстве одного из партнеров о том, чтобы ограничить ил хотя бы не расширять  экспорт. Для импортирующей страны добровольное ограничение экспорта означает потерю не только эффективной защиты потребителя, но и эффективного дохода. Все названные формы ( внетарифные) протекционизма являются открытыми ограничениям. Открытым ограничением является и монополия на поставки и закупки товаров,,. То есть государство может предоставлять исключительное право отдельным организациям осуществлять те или иные операции на внешнем рынке. 

Скрытый протекционизм имеет несколько сотен видов, он представляет собой:

1. технические барьеры – это скрытые методы торговой политики, возникающие в силу того что национальные,. Технические, административные и другие нормы и правила построены так, чтобы препятствовать ввозу товара из-за границы.

( национальные стандарты, получение сертификатов качества, маркировка товаров и т.д.)

1. внутренние налоги и сборы – это мера, которая позволяет повышать цену, это налоги только на импорт.

2. политика в рамках государственных закупок – это скрытый механизм торговой политики, требующий от гос. органов и предприятий покупать товары только национальных фирм, даже если они дороже и хуже.

3. финансовый метод торговой политики:

а) субсидии национальным производителям – это прямые выплаты экспортеру, после совершения им продажи товаров. Эти выплаты осуществляются в сумме разницы его издержек и полученного им дохода. 

б) скрытые датирования экспортеров – через предоставление льгот по уплате налогов, установление льготных условий страхования, возврат импортных пошлин и т.д.

в) внутренняя субсидия – это наиболее замаскированный финансовый метод торговой политики и дискриминации импорта, предусматривающий бюджетное финансирование, производство внутри страны товаров конкурирующих с импортными.

Важнейшим методом – методом внетарифным ограничением является демпинг, его основное назначение – подавление конкурентов.  Это метод финансовой внетарифной торговой политики, заключающийся в продвижении товара на внешний рынок, за счет стандартного уровня цен существующих внутри страны. Существуют следующие виды демпинга:

1. спорадический демпинг – это эпизодическая продажа излишних товаров на внешнем рынке по заниженным ценам ( ниже внутренних)

2. преднамеренный – это временное умышленное снижение экспортных цен с целью вытеснения конкурента, то есть это продажа товаров на экспорт по ценам ниже цен своего внутреннего рынка и даже ниже издержек производства.

3. постоянный – это постоянный экспорт товаров по цене ниже справедливой – его использует Россия.

4. обратный демпинг – это встречная торговля двух стран одним и тем же товаром по заниженным ценам.

В целом в основе демпинга обычно лежит ситуация, при которой эластичность спроса по цене на внутреннем рынке ниже, чем на внешнем.

15. М/н организации и их роль в м/н экономических отношениях (МЭО).

Интернационализация хозяйственной жизни, рост взаимозависимости между странами в МЭ, возникновение и обострение глобальных проблем, объективно предопределили  необходимость целенаправленных м/н эконом. отношений, объединенными усилиями стран. Для этого еще с довоенных времен создаются м/н организации, которые выполняют регулирующую, контролирующую и оперативную функции. В первую очередь среди этих организаций выделяется ООН – это м/н организация, созданная после второй мировой войны на основе добровольного объединения суверенных государств в целях поддержания и укрепления м/н мира и  безопастности  в целях развития мирного сотрудничества между странами (192 страны).

Согласно уставу, ООН создана, чтобы избавить грядущее поколение от бедствий войны. Целями ООН являются поддержание м/н мира и безопастности, развитие дружественных отношений между нациями на основе уважения, принципа равноправия и самоопределения народов,  осуществление м/н сотрудничества в решении м/н проблем экономического, социального, культурного и гуманитарного характера, поощрение уважения к правам человека и основным свободам для всех без различия расы, пола, языка и религии. ООН должна быть центром для согласования действий нации и достижения общих целей.

Структура ООН: главный орган – Генеральная Ассоциация, Совет безопастности, Экономический и социальный совет, Совет по опеке, Секреториат, М/Н суд.

Экономический и социальный совет отвечает за осуществление целей и принципов ООН в экономических и социальных областях. Совет по опеке осуществляет функции ООН по отношению к подопечным территориям. В рамках ООН существуют различные  комиссии, ведущие экономическими и социальными процессами. Среди м/н эконом. организаций выделяется ГАТТ/ ВТО – м/н организация, действующая на базе межправительственного многостороннего соглашения, регулирующая торговлю и  тарифную политику стран – участниц. М/н банк реконструкции и развития – это межправительственная финансовая организация, предоставляющая долгосрочные займы, с целью стимулирования экономического развития стран – членов банка. Этот банк вместе с двумя его филиалами в целом составляет Всемирный Банк. М/н Валютный Фонд – МВФ – м/н валютно-финансовая организация, действующая с 1947 года, она призвана содействовать развитию м/н торговли и валютному сотрудничеству, посредством регулирования валютных курсов, поддержания устойчивых валютных паритетов, устранения валютных ограничений, предоставления кредитных ресурсов при валютных затруднениях стран – членов фонда.

МОТруда существует с 1919 года, с 1946 года является специальным учреждением ООН. Ее деятельность направлена на решение социально-экономических проблем труда. МОТ принимает участие в м/н правовом регулировании труда, осуществлении помощи отдельным странам в сфере занятости, условиях труда, в решении проблем профессионально- технического обучения и т. д. 

ЮНИДО – организация ООН по промышленному развитию с целью содействия промышленному развитию, созданию собственного научно – технического потенциала развивающихся стран.

ЮНКТАД – конференция ООН по торговле и развитию. Это орган генеральной ассамблеи  ООН включает в свой состав до 170 стран. В его работе принимают участие ряд национальных организаций. Высшими органами ЮНКТАД являются конфедерация и совет по торговле и развитию. Работа ЮНКТАД направлена на содействие развития м/н торговли, выработке принципов и механизма регулирования эконом. отношений.

Все те страны, которые состоят членами иной организации принимают самое активное участие в его работе. Они вырабатывают решения и правила отстаивания собственных государственных интересов. Эти правила после их принятия становятся в дальнейшем своеобразными законодательными актами для стран – членов организации.

16. Всемирное хозяйство и национальная экономика.

Всемирная экономика – взаимосвязанные между собой экономики практически всех цивилизованных стран мира (члены ООН). Экономическая основа всемирного хозяйства – это объективная целесообразность, обусловленная стремлением всех стран  к росту экономической эффективности, достигнутого за счет МРТ.

Каждая страна является частью целого мирового сообщества. Создание всемирного хозяйства вовсе не означает автоматического включения всех стран в него. Здесь имеется в виду 2 фактора:

- эффект или экономическая, а может быть и политическая выгода для стран участниц интеграционного процесса. Здесь главный критерий – это соблюдение национального интереса не только сегодня, но и в будущем. Вступая во всемирное хозяйство, каждая страна должна это учитывать.

- участие в мировой экономической интеграции для любой страны становится возможным при условии национальной адаптации хозяйственной и правовой базы государства, к унифицированным нормам и требованиям всемирного хозяйства. 

Главным условием участия в м/н эконом. Союзах является следущее:

1. политическая стабильность в стране;

2. отсутствие резких колебаний в состоянии национальной экономике;

3. открытость экономики.

Открытость экономики означает:

1. прозрачность экономики – то есть свободный доступ к национальным макроэкономическим действиям;

2. экономическая свобода внутри страны;

3. участие страны и ее экономических субъектов в мировой интеграции.

Экономическая свобода – соблюдение в стране трех основных принципов: свобода индивидуального выбора, свобода частного обмена и гарантия частной собственности. На деле открытая экономика – это такое национальное хозяйство, направление развития которого определяется тенденциями, действующими в мировом хозяйстве, а внешнеэкономические связи усиливаются при этом внешнеторговый оборот достигает такого уровня, когда он начинает стимулировать общеэкономический рост, то есть открытость национальной экономики характеризуется степенью ее участия в м/н экономических отношениях.

Примерно 25% и более ВВП, приходящиеся на внешнеторговый оборот, дает право считать страну с открытой экономикой. Существуют определенные уровни участия стран в мировом хозяйстве:

1. квота экспорта и импорта в составе стоимости ВНП;

2. объем экспорта и импорта на душу населения;

3.  структура экспорта, то есть соотношение экспортированных товаров по видам и степени их переработки.

Структура экспорта позволяет определить сырьевую или машинотехнологическую  направленность страны в м/н специализации.

4. Структура импорта, особенно соотношение объемов ввозимого в страну сырья и готовой продукции – этот показатель наиболее ясно характеризует зависимость экономики страны от внешнего рынка и уровня развития страны от внешнего уровня.

5. Сравнительное соотношение доли страны в мировом производстве ВВП и ее доля в мировом производстве автомобилей, компьютеров, телеаппаратуры составляет 10%, а ее доля в м/н торговле – 1,2%, то это может означать несоответствие производимых товаров в мировом уровне качества как следствие низкого развития этой отрасли.

6. Объем зарубежных инвестиций данной страны и их соотношение с ее национальным богатством. Страны с высоким уровнем экономического развития имеют больше возможности вкладывать капитал за рубежом.

7. Соотношение зарубежных прямых инвестиций с объемом иностранных прямых инвестиций на ее территории – это соотношение характеризует развитие интеграционных процессов и тесно связано с уровнем развития мировой экономики стран – субъектов инвестирования капиталов

8. Объем внешнего долга и его соотношение с ВВП данной страны считается опасным, если внешний долг составляет более 25% от ВВП.

9. Объем иностранной валюты в наличной форме к объему национальной валюты.

В создании развитого всемирного хозяйства в 1-ую очередь заинтересованы экономически развитые страны, для них участие в мировом экономическом процессе означает естественный переход и более высокую степень разделения труда и специализации производства. Наибольший вклад в создании современного мирового хозяйства приходится на развитые страны (7). Развивающимся странам не противопоказано вступление во всемирное хозяйство. Вхождение во всемирное хозяйство способствует углублению специализации данной страны, а значит и кооперации ее экономики, что дает возможность повышать эффективность производства. Страны, участвующие во всемирном хозяйстве получают преимущественное право пользования на льготных условиях ресурсами стран-союзниц. Процесс укрупнения всемирного хозяйства, укрепление связей между странами в его рамках ведет к интернационализации хозяйственной жизни.

17. Валютная система и ее эволюция. Европейская и ямайская валютные системы.

Валютная система – это совокупность валютного механизма и валютных отношений. Валютный механизм (ВМ) – это правовые нормы и инструменты их представляющие, как на национальном, так и на межгосударственном уровне. Валютные отношения (ВО) включают повседневные связи в которые вступают частные лица, фирмы, банки, государства – на валютных и денежных рынках, с целью осуществления м/н расчетов, кредитных и валютных операций.

Различают мировую (межгосударственную), региональную и национальную валютные системы. Мировая валютная система (ВС) базируется на национальных ВС. Существует следующие признаки национальной и мировой ВС.

Мировая:                                   

1. резервные валюты, м/н счетные денежные единицы

2. условие взаимной обратимости валют

3. унифицированный режим валютных паритетов

4. регламентация режима курсов валют

5. межгосударственное регулирование валютных ограничений в стране, валютный контроль                                                             ограничений

6.межгосударственное регулирование м/н валютной ликвидности

7. унификация правил использования м/н кредитных средств обращения                                                                                              

8. унификация основных форм м/н расчетов

9. режим мировых валютных рынков и рынков золота   

10. м/н организации, осуществляющие межгосударственное валютное регулирование.

Национальная:                                                                                                         
1. национальная валюта 

2. условия обратимости нац. Валюты

3. паритет нац. Валюты

4. режим курса нац. Валюты

5. наличие и отсутствие валютных ограничений

6. национальное регулирование м/н ликвидности страны

7. регламентация использования м/н кредитных средств обращения

8. регламентация м/н расчетов страны

9. режим национального валютного рынка и рынка золота

10. национальные органы, обслуживающие и регулирующие валютные отношения страны

Первая мировая ВС – это золотой стандарт. Она была принята парижским соглашением 1867г. Этим соглашением золото было признано единственной формой мировых денег. В этот период денежная и валютная системы совпадали, были тождественны как на национальном уровне, так и на м/н-ом. С той лишь только разницей, что попадая на мировой рынок – деньги как бы сбрасывали с себя свои национальные мундиры и принимались в платежи по весу, по мере перерастания капитала из свободного в монополистический (конец 19-нач.20в.) классический золотоносный стандарт перестал соответствовать масштабам хозяйственных связей. Он тормозил регулирование экономики, поэтому после первой мировой войны эта система была заменена другой мерой ВС – это был межгосударственный, золотодевизный стандарт, который базировался на золоте и ведущих валютах капиталистического мира. Девизы (это валюты ведущих стран) – это платежные средства в иностранной валюте, предназначенные для м/н расчетов. Вторая мировая ВС была оформлена межгосударственным соглашением на генуэзской конференции в 1922г. и она получила название генуэзская. В 30-е годы золото было вытеснено из обращения. Эта ВС просуществовала до 1944г. Она плохо работала и в силу того, что мировая экономика капитализма была в 1929-1933гг. охвачена экономическим кризисом. 

3-яя в 1944г. в США в г.БРЕТТОН-ВУДе. Ведущие державы основали новую мировую ВС – это тоже был золотодевизный стандарт, но в девизе, в м/н расчетах служили 2 валюты – американский доллар, английский фунт стерлинг. Эта система просуществовала до конца 60-х-начала 70-х годов, а затем окончательно утвердилась 4-ая мировая ВС – ЯМАЙСКАЯ. Новая ВС была юридически закреплена в 1976-1978г, действует до сегодняшнего дня. 

Европейская ВС стала действовать с марта 1979г. – это форма организации валютных отношений между странами- участницами общего рынка. Она была создана с целью уменьшения колебаний валютных курсов и стимулирование интеграционных процессов. Возникновение этой региональной ВС обусловлено с одной стороны растущей взаимозависимостью экономик европейских стран, и с другой стороны кризисом бреттон-вудской ВС. По замыслу инициаторов создание этой системы, а ими были ФРГ и Франция, сочетание различных объемов валютной системы должно было превратить общий рынок в зону европейской валютной стабильности в противовес японской ВС и оградить общий рынок от экспансии доллара США, вытеснив его из м/н расчетов западной Европы. Центральным объектом европейской ВС была европейская валютная единица – экю, приравненная по средней стоимости валютных стран, входящих в эту систему. Между валютами стран – членов ЕВС – средство расчетов между их центральными банками, а также она была счетной единицей в специальных учреждениях и фондах европейского экономического сообщества. В экю устанавливались единые с/х цены стран Европейского Экономического Сообщества.

В отличии от принципов Ямайской валютной системы – европейская ВС используется золото, в качестве частного обеспечения экю. Страны – члены ЕВС ориентировались на рыночную цену золота, для  регулирования эмиссии экю, это в объеме  резервов в Европейском фонде валютного сотрудничества. Этот фонд объединял 20% официальных золотых резервов. В настоящее время в Западной Европе – вместо расчетной денежной единицы существуют единые деньги, которые являются базой европейской единой системы – евро.

18. Валютный курс. Факторы, определяющие валютный курс.

Цена валюты одной страны в денежных единицах другой страны назы​вается валютным курсом. Каждая валюта выступает на валютном рынке со своей ценой, отражающей ее интернациональную стоимость.

Определение курса иностранной валюты называется котировкой. Коти​ровка валют в условиях свободы валютных операций происходит на бирже: при наличии валютных ограничений курсы валют устанавливаются соответст​вующими правительственными органами. Наряду с официальной котировкой нередко имеет место и неофициальная котировка на «черных рынках». Суще​ствует два основных метода котировки иностранной валюты - прямой и кос​венный. При наиболее распространенной прямой котировке единица ино​странной валюты выражается в национальной валюте. При косвенной котиров​ке, применяемой преимущественно в Англии, единица национальной валюты выражается в иностранной валюте.

Существует две цены на валюту: цена покупки и цена продажи; Разница между курсами продавца и покупателя называется «маржа».

Валютный курс, как средство «приспособления» валют при международ​ных расчетах, играет важную роль в мировом хозяйстве. Он необходим для: 

•   взаимного обмена валютами при торговле товарами и услугами;

•   при движении капиталов и кредитов;

•   сравнения цен мировых и национальных рынков, а также стоимостных по​казателей разных стран, выраженных в национальных или иностранных ва​лютах;

•   периодической переоценки счетов в иностранной валюте фирм и банков.

Долгосрочными фундаментальными факторами, определяющими движе​ние валютных курсов, являются процессы, происходящие в сфере националь​ного производства и обращения. Это, прежде всего, сравнительная производительность труда и из​держки производства, долгосрочные темпы роста ВНП, место и роль страны в мировой торговле и вывозе капитала. Относительно более быстрый рост про​изводительности труда в отдельной стране в долговременном плане ведет к повышению покупа​тельной способности национальных денег по отношению к товарам и соответ​ственно к увеличению валютного курса этой страны. Чем выше издержки производства и цены в стране по сравнению с мировыми, тем больше возрастает импорт по сравнению с экспортом, что ведет к обесцениванию национальной валюты, и наоборот. Этот фактор получил название «паритет покупательной способно​сти» (ППС) валют.

Рост национального дохода страны, ведущий к увеличению спроса на импортные товары, порождает спрос на валюту страны импортера и тенденцию к обесцениванию национальной валюты. Рост экспорта связанный с ростом национального дохода в другой стране, рождает тенденцию к повышению кур​са национальной валюты страны-экспортера.

В сфере обращения к факторам, определяющим долговременные тен​денции движения валютного курса, относится инфляция. Более высокие темпы нацио​нальной инфляции, при прочих равных условиях, ведут к снижению валютного курса данной страны по отношению к странам, имеющим относительно невы​сокие темпы обесценивания денег. Одним из факторов, определяющих движение валютных курсов, является относительный уровень реальных процентных ставок. Относительный уровень реальных процентных ставок регулирует потоки капиталов между странами. Увеличение процентных ставок делает страну привлекательной для вложения финансовых средств, в результате увеличивается предложение иностранной валюты и спрос на национальную валюту. Низкие процентные ставки ограни​чивают или вызывают отток капитала, в результате увеличивается спрос на иностранную валюту.
19.Регулирование вал.курса. 

На вал. рынке в рез-те взаимодействия спроса на валюту и ее предложения устанав-ся равновесный номи​нал. вал. курс. Механизм установления равновесия зависит от характера м/унар. вал. сист. Аль​тернативными яв-ся модели плавающих вал. курсов - равновесный номинал. вал. курс устанав-ся под воздействием свободных рыночных сил- и фиксированных вал. курсов - ва​л. курс формируется под жестким контролем гос-ва.Указанные модели имеют своих сторонников и противников, поск-ку кажд. из них обладает как достоинствами, так и не​достатками. Остановимся  на механизме установления номинал. равнов. вал. курса на вал. рын​ке (рис. 10.4 Модель плавающих валютных курсов).Вал. рынок находится в равновесии в точке Е1. При увеличении предложения фунтов стерлингов с М1 до Л2, что отображено смещением кривой предложения фунтов стерлин​гов из положения S1 в положение S2, обменный курс снижает​ся с Еn1 долларов за фунт стерлингов до Еп2 долларов за фунтстерлингов. Снижение курса фунтов стерлингов будет стимулировать экспорт англ. товаров, поск-ку они подешевеют и спрос на них у иностранцев возрастет отсюда повышение спроса на фунты стерлингов. На вал. рынке устан-ся новая точка равновесия Е2. Понижение равновес. вал. курса наз-ся обесценением валюты, а его повышение -удорожанием валюты.Теперь рассмотрим модель фиксиров. вал. курсов (рис. 10.5 Модель фиксированных валютных курсов).Курс нац. валюты устан-ся центр. банком в пределах его свободных колебаний. Если курс валюты приближается к допустимым границам, то центр. банк осуществляет интервенции, т.е. покупку или продажу нац. валюты в обмен на иностранную. Так, если курс фунта стерлингов снизится до уровня En1 долларов за фунт стерлин​гов, то центр. банк для поддержания курса фунта стер​лингов выкупит определенное их кол-во за доллары. Понижение вал. курса при дан. сист. наз-ся де​вальвацией, а повышение -ревальвацией. Эта модель вносит элемент стабилизации в эк-ку, но подвергается критике за недостаточную гибкость.Организационно вал. рынок представляет собой сово​купность финансовых учреждений, занимающихся торговлей валю​той. Они связаны м/у собой сетью соврем. коммуника​ц. средств. С их помощью банки связываются друг с др. и заключают сделки купли-продажи валюты по наиболее выгодному курсу как за свой счет, так и по поручению клиента. Осн. часть операций осущ-ся безналично, т.е. по банковским счетам.Нац. вал. рынки тесно взаимосвязаны и образуют един. мир. вал. рынок.
20. Положит. и отрицат. результаты м/унар. труд. миграции. 

Общеэк. последствия м/унар. труд. миграции влияют на уровень зар.платы и благосостояние, на рынок труда,объём пр-ва,на налоги и гос. расходы.1.Сред. уровень зар. платы снижается из-за притока иммигрантов из зарубежа. Их доходы учитываются в расчёте сред. дохода в принимающей стране.Кроме того благосостояние отд. групп об-ва уменьшается. При свободном перемещении рабочих из страны с менее выс. зар. платой иммиграция будет продолжаться до тех пор, пока зар. плата в этих странах не установится на одинаковом уровне.2.В трудоизбыточ. странах часть эконом-ки актив. нас. попадает в ряды безработных, живёт на трансфертные платежи за счёт др. рабочих,оказывает давление на рынок труда. В этом случае эмиграция благоприятно влияет на рынок труда в стране-экспортере раб. силы.Иммиграция оказывает влияние на регион. рынки труда. Наиболее актив., деятельная раб. сила сосредоточ-ся в эконом-ки важн. центрах. Обеспечивается перераспределение труд. ресурсов в соответствии с потребностями об-ва.3.М/унар. труд. миграция обусловливает движение межстрановых денеж. потоков. Денеж. переводы иммигрантов родственникам в страну приводят к увеличению объёма ВНП в стране иммиграции и его уменьшение в стране эмиграции. Реэмиграция рабочих, получивших за рубежом выс. квал-цию, м/т способствовать росту ВНП в стране. Однако часть высококвал-ых иммигрантов не спешит возвращаться домой, из-за чего принимающие страны выигрывают от «утечки мозгов».4.Налоговые поступления растут за счет высококвал-ых специалистов, т.к. доходы у них выше.Гос. расходов на их образование не требуется. Часть менее квалиф-ых мигрантов нуждается в гос. поддержке, что увеличивает гос. расходы. Положение нелегал. эмигрантов удерживает их от пользования соц. пособиями, благотворительными выплатами, поэтому гос. расходы незначительны. Страна, экспортирующая раб. силу, получит большие валют. поступления за счет переводов иммигрантов семьям, родственникам; в виде налогов,уплачиваемых фирмам-посредникам; прямые компенсации за утечку раб. силы, получаемые от стран, импортирующих её. В то же время отток избыточной раб. силы из страны экспортера улучшает ситуацию на рынке труда, уменьшает безработицу, снижает соц. напряжение. «Утечка умов» для страны-донора ведет к потере ценного науч. потенциала, но и вынуждена готовить замену выбывшим,осуществлять инвестиции в образование и проф-ую подготовку.  
21.Экономическое содержание торгового баланса.(ТБ).

        Исторически внешняя торговля выступает исходной формой м/н эконом. отношений (МЭО), связывающих национальные хозяйства в мировое хозяйство. Внешняя торговля предполагает наличие экспорта и импорта и соотношения между ними. Так как значительная часть ВТ осуществляется в кредит, то существенного различия между показателями торговли, платежей и поступлений, фактически произведенных за соответствующий период , в свое время возникло платежного баланса.(ПБ)

Экономическое значение ТБ: он может быть активным и пассивным. Активный ТБ – это когда экспорт превышает импорт, а пассивный наоборот – импорт превышает. Актив и пассив ТБ зависят от положения страны в мировом хозяйстве, от характера ее связей с партнерами и от общей экономической политики. Для стран отстающих от лидеров – важен активный ТБ, как источник валютных средств (в частности и для России). Для ряда промышленно-развитых стран активные сальдо ТБ служат средством создания второй экономики за рубежом. Пассивный ТБ считается нежелательным как признак слабости межхозяйственных позиций стран – это правильно, особенно для развивающихся стран. Для промышленно-развитых стран – это имеет несколько иное значение. Так дефицит ТБ в США в 1979 году был вызван тем, что на ее рынок хлынули товары из Западной Европы, Японии, Гонконга, Южной Кореи, причем товары большей сложности. В результате складывающегося МТР более эффективно использовались ресурсы в мировых масштабах. Отражением дефицита ТБ является активное сальдо по этим операциям у партнеров США, которые используют валютные поступления для заграничных КВ.

22. Предложение и спрос в мировой торговле.
Как и на внутреннем рынке и в мировой торговле существует определенный механизм, который включает спрос, предложение, цену, конкуренцию. 

Спрос на мировом рынке – платежеспособная потребность страны, а предложение – масса товаров и услуг, которые могут быть доставлены на мировой рынок. Как и на внутреннем рынке спрос и предложение относятся к отдельным товарам, но существует и современный спрос и современное предложение на мировом рынке. Современный спрос – сумма спроса во всех странах мира и спроса на внешнем рынке. Если рассмотреть спрос на мировом рынке, он равен сумме стоимостей импорта всех стран мира, а предложение на мировом рынке – сумме стоимости экспорта товаров и услуг всех стран. На  мировом рынке существует конкуренция между продавцами и покупателями, что влияет на объем спроса и предложения и на состояние спроса и предложение на мировом рынке. В условиях конкурентной борьбы спрос и предложение могут совпасть и при этом сформируется цена равновесия на мировом рынке. Для того, чтобы  определить существование на мировом рынке равновесия надо взять 2 страны, производящие один и тот же товар. Если внутри этих стран спрос и предложение полностью совпадают, то м/н торговли не будет, но если в одной стране спрос превышает предложение, то складываются торговые отношения между этими странами. Если в одной стране предложение превышает спрос на определенную величину, то при обмене товаров устанавливается равновесие на мировом рынке и складывается цена равновесия.

Мировой рынок – сфера м/н баланса спроса и предложения на товары и услуги, импортируемые и экспортируемые страной.

Объем экспорта определяется объемами избыточного предложения товара, а объем импорта – размерами избыточного спроса на товары.

Факт наличия избыточного спроса и предложения в процессах , происходящих на м/н рынках сравнений внутриравновесных цен на одинаковые товары в различных странах. Цена по которой осуществляется МТ находится между минимальными и максимальными внутренними ценами равновесия, существующими между странами до начала торговли.

С одной стороны изменение мировой цены ведет к изменению количества экспортируемых и импортируемых товаров на мировом рынке, с другой стороны – изменение количества экспортируемых и импортируемых товаров приводит к изменению мировых цен.

23. М/н регулирование внешней торговли и всемирная торговая организация (ВТО).

М/н организации, регулирующие мировую торговлю по критерию масштабности и профильности решаемых задач делятся на 2 группы:

1. м/н организации, занимающиеся вопросами мировой торговли в целом.

2. мировые организации, занимающиеся вопросами регулирования одним или несколькими связующими товарами.

1-ая группа – ГАТТ (ВТО), ЮНКТАД

2-ая группа – организации, специализирующиеся на регулировании мировой торговли отдельными видами товаров – это организация стран – экспортеров нефти; МОПЕМ – м/н организация, производителей и экспортеров металлов; АПЕФ – ассоциация стран-экспортеров железной руды; СИПЕК – меди, ЕЛУС – европейское объединение экспортеров угля и стали; МОКК – какао, м/н организация; МОК- кофе; МОНК – натуральный каучук; МОС – м/н организация по сахару. Среди всех организаций 1 и 2 группы выделяется ВТО. ВТО – является правопреемницей ГАТТ ( генерального соглашения по тарифам и товарам). ВТО существует на базе ГАТТ с 1 января 1997г. Его предшественица ГАТТ – сформировалась в 1947г. и деятельность ГАТТ, а значит и ВТО базируется на ряде принципов:

1. не дискриминация в торговле или принцип наибольшего благоприятствования в отношении экономических, импортных традиционных операций и связанных с ними таможенных пошлин и сборов. Этот принцип предполагает национальный режим по продаже импортных товаров с правилами отечественных товаров.

2. принцип использования преимуществ в тарифных средствах защиты национального рынка, а не политических ограничений

3. прогрессирующее снижение таможенных тарифов в ходе периодически проводимых раундов многосторонних торговых переговоров и их юридическое закрепление национальным законодательством.

4.взаимность представлений торгово-политических уступок

5. разрешение торговых споров путем проведения консультаций и переговоров, а в следствие невозможности достижения согласия – рассмотрением споров в специально создаваемых прететских группах.

За годы существования ГАТТ проведено 8 раундов многосторонних торговых переговоров. В ходе их рассмотрелись вопросы по снижению таможенных тарифов, об ограничении применения внетарифных методов, о приеме новых членов. СССР не входил туда, Россия и сейчас ведет переговоры с ВТО. Самые заметные раунды переговоров:

- токийский раунд 1973-1979гг. ( была расширена сфера регулирования ГАТТ, уточнена эта сфера)

- последним раундом был уругвайский раунд переговоров 1986-1994гг. ( он положил начало преобразования ГАТТ в ВТО, на нем список обсуждавшихся вопросов выходил за рамки обычных и охватил такие области как :

- национальная практика стран- членов в торговле услугами, банковскими, страховыми, туристическими, телекоммуникациями. На этом раунде рассматривались торговые аспекты интернациональной собственности и иностранных инвестиций. Также рассматривались старые накопившиеся проблемы: мировая торговля текстильными товарами, условия и правила введения защитных мер. На нем был создан механизм укрепления взаимодействия ГАТТ, МВФ и М/н Банка Реконструкции Развития, то есть уругвайский раунд продемонстрировал что это уже другая организация, занимается более широким кругом вопросов, поэтому и переименовали в ВТО.

В 1997г. завершился 1-ый информационный этап присоединения России к ВТО, партнер России по переговорам заинтересован с одной стороны в присоединении ее с емким рынком сбыта к ВТО, а с другой стороны, в увеличении ее обязательств по допуску на этот рынок. Требования в основном сводятся к  допуску иностранных компаний на рынок услуг в  России и к конкурсам на проведение государственных закупок, снижения или полная отмена пошлин на с/х продукцию и медицинское оборудование, компьютеры, мебель, пиво и другие товары, отказ государства от финансовой поддержки экспорта с/х продукции и соблюдения норм ВТО при датировании аграрного комплекса. При вступлении в ВТО решающее значение имеет способность России при переговорах добиваться постоянных и временных уступок с учетом переходного состояния экономики. Само вступление в ВТО может иметь отрицательные и положительные последствия: 

Минусы- :

1. снижение национальных пошлин, с нынешнего российского уровня в 13-14% до уровня среднемирового – 3-4%, будет сильным ударом по национальной экономике России.

2. с вступлением в ВТО существенно сократится федеральный бюджет РФ в связи со снижением импортных пошлин, придется повышать акцизы, ИДС и другие внутренние налоги.

3. вступление в ВТО ограничивает деятельность Рос. Правительства в регулировании внешней торговлей.

4. вступление может осложнить продвижение России по пути интеграции со странами СНГ.

Плюсы -:

1. Россия получит недискриминационные условия доступа для рос. Товаров и услуг на зарубежные рынки. Сейчас Россия дискриминируется почти по 60 позициям, в основном в области химической, металлургической, текстильной промышленности. Количество санкций против России растет. Если в 1992г. было 13 санкций, то сейчас более 150. От этого потери 1,5-2 млрд. долларов.

2. Россия получает доступ к механизму ВТО по разрешению торговых споров

3. вступив в ВТО, Россия получает информационно-консультативные услуги, которые очень важные в условиях перехода к рыночной экономике.

4. будут внедрены цивилизационные правила на внутрироссийском рынке. 

В целом ВТО очень сильно повлияли на либеризацию мировой торговли. Таможенные пошлины  промышленно- развитых стран – участниц снизились более, чем в 10 раз. На  доходы стран ВТО в мировой торговле приходится более 90% всей мировой торговли.

24. Платежный баланс и факторы, влияющие на него.

Отношения стран находят обобщающее выражение в балансах м/н расчетов (БМР). БМР – занимают в системе агрегатных экономических показателей важное место, так как в них отражаются перераспределение национального дохода между странами. Существуют следующие виды БМР:
1. расчетный баланс

2. баланс м/н задолженности

3. платежный баланс

БМР – это соотношение денежных требований и обязательств, поступлений и платежей одной страны по отношению к другим странам.

Расчетный баланс – это соотношение на какую дату, требований и обязательств данной страны по отношению к другим странам, независимо от сроков поступления платежей. Такие требования и обязательства возникают в результате экспорта и импорта товаров и услуг, предоставления получения кредитов и займов. Различают расчетные балансы за определенный период и на определенную дату. Активные статьи расчетного баланса за соответствующий период показывают сумму новых требований данной страны к иностранным государствам и его инвестициям за границей. Пассивные статьи баланса отражают вновь возникшие обязательства страны по кредитам и инвестициям иностранных стран. Расчетный баланс за определенный период показывает динамику требований и обязательств  одной страны по отношению к другим государствам, по этому балансу на определенный период нельзя выявить валютно-финансовое положение страны в целом. Для оценки м/н расчетной позиции страны важен расчетный баланс, отражающий доходы ( на начало и конец года), который показывает соотношение всех требований и обязательств данной страны к загранице, независимо от периода их возникновения и срока оплаты. Активное сальдо баланса отражает то обстоятельство, что страна больше предоставляла кредитов, чем привлекала кредитов и инвестиций, и как кредитор она будет получать валютные поступления в будущем. Пассивное сальдо на определенную дату характеризует позицию страны как чистого должника и показывает размер ее будущих платежей иностранным государствам, непокрытых поступлениями.

Платежный баланс – это соотношение суммы платежей, произведенных данной страной за границей и поступлений, полученных ею из-за границы за определенный период времени. Различают платежный баланс за определенный период ( год, квартал, месяц) и платежный баланс на определенную дату. Платежный баланс на определенную дату: активен, если валютные поступления превышают платежи и наоборот, он пассивен, если платежи превышают поступления. Первые три раздела платежного баланса следующие: 1. ТБ (касаются только товаров, не услуг); 2. баланс услуг и некоммерческих платежей или баланс невидимых операций; 3. баланс движения капиталов и кредита (долгосрочные и среднесрочные). Эти три раздела являются основными. Второй баланс услуг – это платежи по транспортировке, по перевозкам, по страхованию, платежи по электрической, телекосмической, телефонной и другим видам связи, по м/н туризму, по объему научной информацией и производственным опытом, платежи по экспертным услугам, по содержанию дипломатических, торговых и иных представительств за границей, платежи по передаче информации, платежи связанные с культурным и научным обменом, различные  комиссионные сборы, расходы на рекламу, на организацию и проведение м/н ярмарок и т. д. В раздел услуги входят доходы по инвестициям за границей и  % по м/н кредитам. В платежном балансе выделяются статьи в предоставлении помощи иностранным государствам, военные расходы за рубежом,,  они как бы примыкают к операциям услуг. По методике МВФ особые позиции в платежном балансе показываются односторонние переводы – трансферты, куда входят государственные операции ( это субсидирование других стран по линии экономической помощи, государственные пенсии, взносы в м/н организации. Вторая часть – частные операции – это переводы иностранных рабочих специалистов на родину. Все односторонние переводы всегда идут со знаком минус в платежном балансе, то есть они не работают на активный баланс. Перечисленные операции услуг, движение доходов от инвестиций, сделки военного характера и односторонние переводы называют невидимым операциями, то есть они не относятся к экспорту и импорту осязаемых товаров, ценностей.

25. Особенности современных мировых рынков труда.

Мир. рынок  труда – сист. эк-их механизмов, норм, инструментов, обеспеч-их взаимодействие спроса на труд и его предлож-я на межгос-ом уровне.

Особенности соврем. мир. рынка труда состоят в следующем:

1) Рост масштабов м/унар. труд. миграции.

2) Разнонаправл. осн.потоков мигр. рабочей силы. Это миграция в развитые страны из рав-хся стран; перекрестная труд. миграция в рамках развитых стран мира; труд-я мигр. м/у разв-ся странами; миграция высококвалиф-х кадров из развитых в разв-ся страны. Миграция переносит эк-ие и полит. проблемы из одной страны в др. 

3) Рост доли молодежи, женщин и детей в миграц-ом процессе. 

4) Увеличение продолжительности пребывания мигрантов в стране занятости. В Зап.Европе сред. продол-ть пребывания иммигрантов превышает 10 лет.

5) Снижение степени активности м/унар. труд. Миграции с 80-х гг., что было связано с переходом к пол-ке огранич. Этого прцесса и ухудшением эк-ой ситуации.

6) Миграция ученых, высококвалиф-х специалистов из различных регионов мира в развитые страны. М/унар. миграция высококвалиф-х  кадров получила назв. "утечки умов”. Формы утечки умов различны: 1.непосредственная эмиграция – выезд на постоян. местожит-во; 2.выезд за рубеж на контрактной основе; 3.наем на работу ученых и специалистов иностр-ми компаниями, совместными предприятиями с иностр-м участием, наход-ся на территории страны-донора. 4.полная аренда зарубежной фирмой науч. Центра, учреждения страны-донора. 

7) Изменение этической структуры иммиграции. Население стран  – реципиентов, сталкиваясь с безработицей, негативно относится к приему иммигрантов. Иммиграция способствует формир-ю других традиций, мировоззрений, культур.

8) Формир-е “черного” рынка труда в соврем. центрах притяжения иностр-ой раб. силы. “Черный” рынок труда  механизм использования нелегальной труд. миграции с целью увеличения прибылей путем использ-я дешевого труда.

9) Расширение масштабов участия России в м/унар. труд. миграции. Основными причинами привлечения иностр-х работников на российские предприятия – это нехватка рабочих отдельных профессий и специальностей, непривлекательность раб. мест для населения, нехватка труд-х ресурсов.

Общеэкономические последствия международной трудовой миграции многообразны, но больше всего они влияют на рынки труда и зарплату (средний ее уровень снижается из за притока иммигрантов).

26.Роль транснациональных корпораций в м/н экономических отношениях. 

ТНК относятся к категории м/н монополий. Это такая форма м/н объединения капиталов, когда головная кампания имеет свои отделения во многих странах, осуществляя координацию и интеграцию их деятельности. Страна, в которой располагается головная фирма, называется страной базирования. Согласно методике ООН к ТНК относятся фирмы с годовым оборотом, превышающим 100 млн. долларов и филиалами не менее чем в 6 странах. На основании этих признаков Комиссия по ТНК ООН определила, что ТНК – это компания:

- включающая единицы двух или более стран, независимо от юридической формы и поля деятельности;

- оперирующая в рамках системы принятием решений, позволяющих проводить согласованную политику и осуществлять общую стратегию через один руководящий центр или более;

- отдельные единицы которой связаны посредством собственности или каким-либо другим образом так, что одна из них (или более) могут оказывать значительное влияние на деятельность других, в частности, делить знания, ресурсы и ответственность с другими.

Основной целью ТНК является получение прибыли. Предпочтение получения ее за границей определяют различия экономических, политических, правовых, природных, социальных условий в различных странах, а также общие тенденции в развитии мирового хозяйства:

- разнообразие ресурсного потенциала ( природные, трудовые);

- различие вкусов у потребителей;

- наличие технологических преимуществ у фирмы данной страны перед аналогичными производствами других стран;

- действие положительного эффекта от масштаба;

- рост протекционизма в сфере традиционной м/н торговли;

 - разнообразие приорететов в эконом. политике разных стран ( налогообложение, экологические стандарты, стабильность нац. валюты и т.д.);

- наличие разной эконом. ситуации в странах размещения ТНК.

Реализовать эти условия ТНК могут благодаря своей гибкой организационной структуре. Она позволяет диверсифицировать деятельность, децентрализовать часть функций управления, консолидировать финансовую отчетность, перераспределять прибыль между компаниями, монополизировать рынок, добиться на нем лидерства. Все эти преимущества в той или иной мере определены современным уровнем развития НТП. Новая техника дает возможность объединения в одну корпорацию предприятий, специализирующихся на выпуске различных видов продукции, но связанных между собой узами производственной кооперации. Уровень информационного обеспечения позволяет управлять из одного центра предприятиями, находящимися в разных странах. В соответствии с меняющимися требованиями со стороны НТП происходят изменения в организационной структуре ТНК. В настоящее время принято делить ТНК на интернациональные, многонациональные и глобальные.

Интернациональные ТНК – нац. компании с зарубежными активами, имеют высокий уровень централизации принятия управленческих решений и контроля за деятельностью филиалов со стороны материнской компании.

Многонац. ТНК – это м/н корпорации, объединяющие нац. компании ряда государств на производственной и научно – технической основе.

Глобальные ТНК -. Это компании, создаваемые на основе интеграции хозяйственной деятельности, осуществляемой в разных странах. Одна из основных характеристик таких ТНК – осуществление глобальной стратегии ( м/н сбыт , использование местных преимуществ, координация и интеграция должна осуществляться в масштабах всего мира. Особенностями деятельности глобальных корпораций являются такие, как: осуществление конкуренции в мировом масштабе на основе планомерного видения рынков, раздел мировых рынков с немногими такими же ТНК, координация своих филиалов на основе новых информационных технологий, гибкая организация каждого отдельного производственного узла, адаптивность структуры корпораций, единообразная организация бухучета и аудита, объединение своих филиалов, заводов в единую сеть управления, осуществление эконом. и политического влияния на государства, в которых действуют компании и т. д. В настоящее время именно деятельностью ТНК определена система мирового хозяйства. По данным ООН, в середине 90-х годов в мире функционировало 40 тыс. таких корпораций. За пределами своих стран они управляли 250 тыс. дочерних компаний. ТНК контролируют до половины мирового производства, 69% внешней торговли; 4/5 мировых патентов и лицензий на новую технику и ноу-хау. На них работает каждый десятый в мире, исключая с/х.Основная часть ТНК сосредоточена в США (45%), странах ЕС (29%) и в Японии (14%). При этом меняется приорететы в географии размещения филиалов. Если в 40-50 годы это были в основном развивающиеся страны, то в 70-80 годы – это промышленно-развитые страны, обладающие существенным  НТП.В числе экономически отсталых стран привлекательными для ТНК в настоящее время остались те страны, которые обладают: дешевой рабочей силой, низким налогообложением, близостью к источникам сырья, слабым государственным регулированием, возможностью ввоза в них экологически вредных производств,. стабильной политической обстановкой и т. д. 

Положительным можно считать то, что деятельность ТНК способствует эконом. развитию или, экономическому просвещению принимающих стран. Происходит это за счет распространения новых товаров, технологий и знаний, усиления конкуренции, расширения м/н сотрудничества и т. д. При этом влияние может быть прямым, если дочерние компании ТНК более производительны, чем местные фирмы, и осуществляют передачу технологии и других активов. Оно может быть косвенным, так как вследствие развития конкуренции эффективность местных компаний может возрастать.

К негативным последствиям деятельности ТНК относят: вторжение в сферы гос. интересов принимающей страны, невыплаты в бюджеты стран-реципиентов за счет наличия широких возможностей ухода от налогов, монополизацию нац. рынка, концентрацию НИОКР в стране базирования при передаче принимающей стране отсталых технологий, дестабилизацию национальной валюты, возможное хищническое отношение к эксплуатации природных ресурсов и т. д.

Все отрицательные и положительные последствия  можно разделить на прямые и косвенные. Прямые определены непосредственной деятельностью ТНК с целью максимизации своих прибылей и последующего их перевода в страну базирования. Косвенные связаны с лоббированием мощными корпоративными структурами своих интересов в экономической политике принимающих стран. 

М/н значение ТНК определяется их воздействием на развитие мирового рынка капиталов. Вырастая из прямой формы инвестирования, ТНК стимулируют такие формы заимствования, которые в значительной мере оторваны от реального производства. Растущие потребности в обслуживании производства и  сбыта продукции порождают постоянно увеличивающийся спрос на финансовые ресурсы. Обеспечить этот спрос уже не в состоянии ни национальные, ни иностранные рынки. Основным следствием деятельности ТНК является принципиальное изменение мирового порядка, связанного с возникновением новой формой м/н капитала – транснационального капитала, движение которого осуществляется по  своим внутренним законам. Эти законы определяют особенности современного развития мирового рынка капиталов и обостряют проблему его регулирования.

27. Особенности соврем. м/унар. труд. миграции и ее регулирование. 

Премещение физ-го лица с геогр-го места происхождения к месту назнач. наз-ся миграцией. Мигр. приводит к изменению места жит-ва. наз-ся окончательной. Мигр. означ. перемещение нас. на короткий срок, предпол. возвращение нас. к пержнему месту постоян. жител. наз. временной. Миграция наз-ся добровольной, если перемещение за границу осущ. По причинам, зависящим от мигранта. Вынуж. миграция порожд. причинами,не зависящими от мигрантов. Под м/унар. труд. миграцией понимается перемещение труд. реурсов м/у странами и использование их за пределами нац. границ в течение опред-го времени. М/унар. миграция рабочей силы – межстрановое  перемещение трудоспособного нас. По причинам,не предполагающим окончательное местожительство.В последние годы м/унар. труд. Миграция исследуется в рамках теории челов-го капитала. М/унар. труд. миграция включ в себя иммиграц. и эмиграц. потоки.Иммиграция – перем. трудоспособного нас. из зарубежа в дан. страну. Эмиграция – перемещ. трудоспособного нас. из дан. страны зарубеж. Такое перемещ. осущ-ся с целью наиболее эффект. решения эк-их и соц. проблем иммигр. и эмигр. Реэмиграция – возвращение эмигрантов на постоян. местожит-во.Разл-ют легальную труд. Мигр. (без наруш. закон норм) и нелег. (с наруш.).Для оценки масштабов труд. мигр. испол-ся разл. показ.: масштабы выбытий – число эмигрантов,выбывших из страны зарубеж с целью уств-ва на работу; масштабы прибытий- эмиг. прибывшие в страну в поисках работы; сальдо мигр. – разница м/у чисом прибытий и числом выбытий в стране за опред. период; валовая мигр. – сумма числа прибытий и выбытий в стране. М/унар. труд. мигр. обусловлена эк-ми причинами:.разл. уровень экон-го развития отд. стран. Рабочая сила перемещ. Из стран с более низким уровнем ВВП на душу нас. В страны с более высоким уровнем жизни; различ. степень обеспечен. Стран труд-ми ресурсами.Она влияет на V-м прои-ва, на различие в уровнях зар. платы; зарубеж. дет-ть транснац. корпораций (ТНК).Проис-т перемещ. рабочих к рабочим местам в зарубеж. филиалы ТНК; наличие безработиы в стране (усил. труд-ю мигр.).
28.Особенности современной миграции капиталов. Проблемы валютных отношений и м/н-ого кредита.

Миграция капиталов стала ускорятся в последней трети 19в. и стал заметным явлением к концу 19-началу 20вв.

Процесс движения капиталов на мировом рынке развивается очень неравномерно. Лишь с 60-70х г. этот процесс получил широкое распространение.

Особенности вывоза капиталов в современных условиях.

1. 1. изменение соотношения между центрами притяжения мировых инвестиций. В данном случае особенность такова: индустриальные страны в 90-е годы стали в основном нетто-экспортерами капиталов (чистыми экспортерами), причем усилились взаимные потоки между самыми развитыми странами.

2. ускоряется процесс привлечения инвестиций развивающимися странами. 

3. усиливается конкуренция за привлечением иностранных капиталов между развивающимися странами, странами Восточной Европы (бывшие соц.страны),  а также Россией, но все равно основным объектом м/н движения капитала являются развитые страны.

2.   Изменение  в структуре форм и институтов инвестирования. Сейчас в общем объеме капиталов на мировом рынке преобладают портфельные инвестиции. 2/3 инвестиционных ресурсов приходится на облигации. Развитие портфельного инвестирования стимулирует в свою очередь развитие сферы деятельности институциональных инвесторов. В данном случае капитал сосредотачивается в учреждениях, фондах.

 3. Усиление взаимопроникновения м/н инвестирования, то есть происходит объединение рынков капитала и валютных рынков.

4. Более быстрый рост движения капитала, чем движения товара,-  так для  удвоения мирового товарооборота нужны были последние 17 лет, а для удвоения финансовых потоков всего 4 года.

Особенность движения капитала в современных условиях связана с электронными средствами связи, упрощением инфраструктуры рынка капиталов. В настоящее время почти отсутствует национальная принадлежность капитала и он носит преимущественно спекулятивный характер. За границей вкладывают в реальный сектор только единицы, остальные носят спекулятивный характер. 9/10 операций на фондовых биржах мира не имеют никакого отношения ни к торговле, ни  к долгосрочным инвестициям. В связи с разрастанием этого капитала, с усилением неуправляемости им, перед мировым обществом стала проблема усиления регулирования финансовой сферы, причем регулирования на национальном уровне и м/н регулирование.

29 Сущность, причины и формы миграций  капиталов.

М/н движения капитала (МДК) – означает легализацию капитала между странами, которая приносит доход их собственникам. Среди причин перемещения капитала за рубеж выделяется его относительная избыточность в собственной стране. Это позволяет размещать капитал за границей в поисках сравнительно большей прибыльности и получать при этом доход в форме дивидента и процента. По своему характеру и формам заграничные КВ могут быть различными, так по источникам их происхождения подразделяют капитал на государственный и частный. Государственные КВ в м/н практике ( их еще называют официальными) идут из средств гос. бюджета и направляются за рубеж или принимаются оттуда по решению либо непосредственно правительственных либо межправительственных организаций. Сюда относятся госзаймы, ссуды, помощь, м/н перемещение, которое определяется межправительственными соглашениями, сюда же входят кредиты МВФ. Но в любом случае – это деньги налогоплательщиков, хотя они идут по разным путям до получателя. 

Частные капиталы – это средства из негосударственных источников, помещенные за рубеж или принимаемые оттуда частными лицами – физическими и юридическими. Сюда относят инвестиции, торговые кредиты, межбанковское кредитование, хотя эти капиталы не могут быть из госбюджета, но, тем не менее, государство контролирует их движение.

По срокам размещения:

- вывозимые и ввозимые капиталы, они подразделяется на – краткосрочные (в течение года), средние – до 7,8 лет; долгосрочные 15 и более лет.

В группу долгосрочных КВ входят наиболее значимые КВ, так как к долгосрочным относятся все вложения предпринимательского капитала, в форме прямых и портфельных инвестиций, это преимущественно частные КВ, а также ссудный капитал.

По характеру использования: зарубежные КВ бывают ссудными и предпринимательскими. Ссудные инвестиции означают, предоставление средств взаймы ради получения прибыли в форме % - тов. В этой сфере активно выступают капиталы из гос. источников и вложения из частных источников.

Предпринимательские инвестиции прямо и косвенно вкладываются в производство и связаны с получением того или иного объема прав на получение прибыли в форме дивидендов, чаще речь идет о вложениях частного капитала.

По целям предпринимательские КВ делятся на прямые и портфельные инвестиции. Прямые – является вложение капитала во имя получения долгосрочного интереса, и обеспечивают этот интерес с помощью права собственности. Они являются частным предпринимательским капиталом. Портфельные инвестиции не обеспечивают контроля за объектом вложения, а дают лишь долгосрочное право на доход.

МВФ выделяет еще одну группу: прочие инвестиции,, которые в основном входят в м/н займы и банковские депозиты. 

30.М/на. Фин—кредит.институты и их роль в м/нар эк.отнош. М/нар.валютно-кредитные и фин-ые орг-ции условно можно наз.м/нар.фин инст.Эти орг-ии объед.общая целб —развит.сотруд-ва и обеспеч.целостности и стабилизации всемирного хоз-ва, регулирование МЭО, в том числе валютно-кредитных и финан-ых.К ним относятся:•Банк м/нар.расчетов;•М/нар. валют.фонд;•Всемир.банк; •региональные банки развит.К орг-ям, им-м всемир .значение,относятся, прежде всего, специализир-ые институты ООН — МВФ и Всемир.тор-ая ассоциация. МВФ осущ-ет краткосроч. Кредит-ие своих стран -членов при затруднениях,связан.с дефицитом плат.балансов.Он предоставляет кредиты центр.банкам в форме продажи иностр.валюты на нац. валюту стран-заемщиков.Кредиты погашаются путем выкупа нац.валюты за иностр.валюту.М/нар финан институты возникли после 2-ой мир.войны,за искл.Банка м/нар. расчетов(БМР1930г.) Функции межгос-ых фин-ых институт: •предоставлен.кредитов странам; •разработка принципов функционир-ия мир.I валют.сист. •осуществлен.межгос-ого регулир-ия, •м/нар.валютно-кред.и фин-ых  отнош.Цели институтов: •объединить усилия мир.сообщества в целях стабилизации м/нар.фин-ов и мир.эк-ки;•осуществлять межгос-ое валют.и кредитно-фин-вое регулир-ие;            

31.Мировой рынок капиталов: принципы ценообразования.

Поскольку вывоз капитала - это перемещение денег за границу либо с целью извлечения предпринимательской прибыли, либо с целью получения процентов, постольку принято различать вывоз капитала в двух формах: предпринимательской и ссудной.
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Вывоз предпринимательского капитала означает инвестиции в экономику той или иной страны, т.е. вложения с целью получения прибыли. Вывоз ссудного капитала - международные займы и кредиты (как правило, долгосрочные), приносящие ссудный процент стране-кредитору. Таким образом, можно говорить о мировом рынке капиталов, который в свою очередь является частью мирового финансового рынка. Последний, так же как и любой национальный рынок, помимо рынка капиталов включает в себя денежный рынок (рис.).

Мировой рынок капиталов регулирует движение долгосрочных активов в форме инвестиций и долгосрочных кредитов.

Долгосрочное кредитование - это кредиты банков, государства покупателям машин и оборудования, а также кредиты иностранных правительств и отдельных фирм.

Финансирование инвестиций предполагает вложение в создание за границей производственного капитала. Основными субъектами этого процесса являются частный бизнес и государство.

Наиболее представительны частные инвестиции. Инвесторами в данном случае выступают частные лица, банки, страховые, инвестиционные компании и т.п. Вложения осуществляются ими в двух формах: портфельных и прямых.

Портфельные инвестиции - это ценные бумаги, фигурирующие в портфеле страны, предоставившей капиталы. К ним прежде всего относятся акции и облигации, размещенные в крупных финансовых центрах. В этом случае при покупке ценных бумаг контроль не устанавливается.

Прямые инвестиции дают право инвестору контролировать управление на предприятиях заемщика. В большинстве случаев речь идет прежде всего об инвестициях за счет собственных средств. Среди них: инвестиции компаний; инвестиции граждан; инвестиции финансовых групп в иностранные компании.

Наряду с частными инвестициями значительное развитие получают государственные инвестиции. Они осуществляются государством, которое использует капитал за рубежом либо непосредственно, либо через правительство страны-заемщика в двух формах:

1)
прямых капиталовложений;

2)
межправительственных займов.

Прямые государственные инвестиции включают в себя:

•
предпринимательскую деятельность государства на иностранной территории;

•
покупку акций частных компаний с целью их контроля;

•
вложение капиталов в колониальные владения или протектораты.

Цена является одной из  сложных эконом. категорий. Важн. принципами ценообраз. яв-ся. 1. Научная обоснованность цен - необходимость учета в ценообраз. объектив. эк. законов.Научной обоснованности устанавливаемых цен способствует тщательный сбор и анализ инф-ции относит. действующих цен, уровней издержек, соотношении спроса и предложения, др рын. факторах. Особое значение приобретает прогнозирование макро- и микро-эконом. показателей. Полнота инф-го обеспечения процесса ценообраз. становится ключевым моментом в обосновании уровня цен 2. Принцип целевой направленности цен - предприятие д/о  определить, какие конкретные эк. и соц. задачи оно будет решать в результате использования выбранного подхода к ценообраз. 3. Принцип непрерывности процесса ценообраз. Согласно ему продукция на каждом этапе ее изготовления имеет свою цену. В реальной рын. ситуации вносятся постоянные изменения в уровень действующий на рынке цен.4. Принцип единства процесса ценообраз. и контроля за  соблюдением цен. Целью контроля яв-ся проверка правильности  применения установленных законодат-вом правил ценообраз.-это отношение к установлению цен на продукцию предприятий монополистов, а также на продукцию первой необходимости, имеющей большое соц знач. За нарушение, установленных гос-ом принципов ценообраз, предусматриваются администрат и эк. санкции

32.Междунар. инвестиции и сбережения.
- источник мир. и нац. инвест-ций (I)→ сбережения (S);  при равновесии мир. I и  S определ. мир. равновесную ставку % - это реальная ставка %, преобладающая на мир. рынке капиталов как основа оплаты инвест. услуг

- разница между  нац. I и S – счет движения капитала (CF) – избыток внутр. инвест. спроса над внутр. сбереж-ями

- если внутр. S малы→страна занимает средства для инвестиций за рубежом→импорт товаров становится больше, чем экспорт→страна на мир. арене как должник→имеет дефицит текущего счета платеж. баланса, положит. сальдо движения капитала

- если нац. S больше внутр.  I→избыточные S использ. для кредитования зарубеж. партнеров→страна выступ. как кредитор→дефицит счета движения капиталов и положит. сальдо текущих операций

- мировые инвест-ции, интенсивность миграции капитала  опередел-тся степенью открытости  эк-ки данной страны и величиной реально действующей в ней ставки % (r)

- 1. страна с закрытой эк-кой: приток капитала практически равен  0 для любой внутр. ставки %,



