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1.     Сущность и функции ФО
Организация (предприятие) — это самостоятельный хозяйствующий субъект, обладающий правами юридического лица, производящий продукцию, товары, оказывающий услуги, выполняющий работы, занимающийся различными видами экономической деятельности, цель которой — обеспечение общественных потребностей, извлече​ние прибыли и приращение капитала.
В процессе предпринимательской деятельности у организаций (предприятий) возникают определенные экономические отношения с ее контрагентами сопровождающиеся движением денежных средств.
Материальную основу финансов составляют деньги. Однако не​обходимое условие возникновения финансов — реальное движение денежных средств: их аккумуляция, расходование и использование на всех уровнях управления. 

Сущность финансов обычно выражается как совокупность экономических отношений, возникаю​щих при формировании, распределении и использовании фондов денежных средств. 

Финансы ор​ганизаций представляют собой совокупность денежных отношений, опосредующих экономические отношения, связанные с организацией производства и реализацией продукции, выполнением работ, оказанием услуг, формированием финансовых ресурсов, осу​ществлением инвестиционной деятельности.
В зависимости от экономического содержания финансовые от​ношения организаций можно сгруппировать по сле​дующим направлениям:
•   возникающие между учредителями в момент создания орга​низации;
•   между отдельными организациями;
•   между организациями и их подразделения​ми — филиалами, цехами, отделами, бригадами;
•   между организациями и их работниками;
•  между организациями и вышестоящими ор​ганизациями, внутри финансово-промышленных групп, внутри холдинга, с союзами и ассоциациями, членом которых явля​ется организация.  
•   между организациями и страховыми компа​ниями;
•   между организациями и инвестиционными институтами.
Функции финансов. 

Боль​шинство экономистов признают, что финансы предприятий выпол​няют три основные функции: 
формирования капитала и доходов ор​ганизации; 
распределения и использования доходов; 
контрольную.
Все функции тесно взаимодействуют между собой.
При выполнении финансами функции формирования капитала происходит формирование первоначального капитала организации его приращение; привлечение денежных средств из различных источников в целях формирования необходимого для предпринимательской деятельности объема финансовых ресурсов, сопровождающееся движением денежных средств. Распределение и использование доходов на уровне организаций проявляется в распределении выручки от реализации продукции и доходов от иной деятельности в стоимостном выраже​нии по направлениям использования,  обеспечении оптимального сочетания интересов отдель​ных товаропроизводителей, предприятий и организаций и государства в целом.
Объективная основа контрольной функции — стоимостный учет затрат на производство и реализацию продукции, выполнение работ, оказание услуг, формирование доходов и денежных фондов пред​приятия и их использование. С помощью этой функции осуществ​ляется контроль за своевременным поступлением выручки от реа​лизации продукции и оказания услуг, формированием и целевым использованием денежных фондов и в целом финансовых ресурсов организации, изменениями финансовых показателей, соблюдением налогового законодательства и т.п.
2.     Принципы организации финансов предприятия.
Финансовая деятельность организации строится на следующих принципах: 

Хозяйственная самостоятельность заключается в том, что неза​висимо от организационно-правовой формы хозяйствования орга​низация самостоятельно определяет свою экономи​ческую деятельность, направления вложений денежных средств в целях извлечения прибыли. Однако о полной хозяйственной самостоятельности говорить нельзя. Государство регламентирует отдельные стороны деятельности пред​приятий. Так, законодательно регламентируются взаимоотношения предприятий с бюджетами разных уровней, внебюджетными фонда​ми; государство определяет амортизационную и налоговую политику. Самофинансирование означает полную окупаемость затрат на производство и реализацию продукции, инвестирование в развитие производства за счет собственных денежных средств и, при необходимости, банковских и коммерческих кредитов. Реализация этого принципа — одно из основных условий предпринимательской деятельности, обеспечивающее конкурентоспособность организации. К основным собственным источникам финансирова​ния организаций в РФ относятся прибыль и амортизационные отчисления. Организации (предприятия) ряда отраслей народного хозяйства, вы​пуская продукцию и оказывая услуги, необходимые потребителю, по объективным причинам не могут обеспечить ее достаточную рентабельность. К ним относятся отдельные предприятия городско​го пассажирского транспорта, жилищно-коммунального хозяйства, сельского хозяйства, оборонной промышленности. Такие организа​ции (предприятия) получают ассигнования из бюджета на разных условиях.
Материальная ответственность означает наличие определен​ной системы ответственности за ведение и результаты хозяйствен​ной деятельности. В соответствии с российским законодательством организации (предприятия), нарушающие договорные обязательства (сроки, качество продукции), расчетную дисциплину, допускающие несвоевременный возврат краткосрочных и долгосрочных ссуд, несвоевременное погашение векселей, нарушение налогового законодательства, уплачивают пени, неустойки, штрафы. В случае неэффективной деятельности к организации (предприятию) может быть применена процедура банкротства. 

Заинтересованность в результатах деятельности определяется основной целью предпринимательской деятельности — извлечением прибыли. Заинтересованность в результатах хозяйственной деятель​ности в равной степени присуща работникам организации, самой организации и государству в целом. 

Обеспечение финансовых резервов связано с необходимостью их формирования для обеспечения предпринимательской деятельно​сти, которая всегда сопряжена с риском вследствие возможных ко​лебаний рыночной конъюнктуры. Финансовые резервы могут формироваться предприятиями всех организационно-правовых форм собственности из чистой прибыли, после уплаты налогов и других обязательных платежей в бюджет​ную систему. Вместе с тем денежные средства, направляемые в финансовый резерв, целесообразно хранить в ликвидной форме, чтобы они при​носили доход и при необходимости могли быть легко превращены в наличный капитал.
В основе осуществления контроля за финансово-хозяйственной деятельностью организации лежит контрольная функ​ция финансов. Контроль за финансово-хозяйственной деятельностью организации прежде всего осуществляется финансовой службой организации, которая проверяет финансовую деятельность, плановое и целевое использование финансовых ре​сурсов, выполнение основных финансовых показателей. Результаты такой проверки чрезвычайно важны для потенциальных инвесторов. В це​лом контроль способствует снижению затрат и соответственно росту доходов организации (предприятия).
3.     Характеристика финансового механизма предприятия.
Управление финансами организации (предприятия) осуществля​ется с помощью финансового механизма — части хозяйственного ме​ханизма, представляющей собой совокупность форм и методов управ​ления финансами организации (предприятия) в целях достижения максимальной прибыли. Финансовый механизм состоит из двух под​систем: управляющей и управляемой.
Система управления финансами предприятия включает в себя: финансовые методы, финансовые инструменты, правовое обеспе​чение, информационно-методическое обеспечение управления фи​нансами.
К финансовым методам, используемым в управлении финансами, относятся: финансовый учет, финансовый анализ, финансовое регули​рование, финансовое планирование, финансовый контроль, система расчетов, система финансовых санкций, кредитные операции (тра​стовые, залоговые, лизинг и т.д.), налоги, страхование и др. С помо​щью применения тех или иных финансовых методов осуществляется воздействие финансовых отношений на хозяйственные процессы, управление движением финансовых ресурсов и оценка эффективно​сти их использования на основе анализа финансовых показателей. 

Под финансовым инструментом понимают любой контракт, из кото​рого возникает финансовый актив для одного предприятия и фи​нансовое  обязательство  или  инструмент  капитального  характера (т.е. связанный с участием в капитале) для другого предприятия. С помощью финансовых инструментов осуществляются лю​бые операции на финансовом рынке. Без их применения невозмож​но привлечь дополнительный капитал,  осуществить финансовые инвестиции, расчеты с контрагентами и т.п. Финансовые инстру​менты подразделяются на первичные и вторичные (производные). К первичным финансовым инструментам относятся: дебитор​ская и кредиторская задолженность по текущим операциям, креди​ты, облигации, акции, векселя. К  вторичным, или производ​ным, финансовым инструментам относятся финансовые опционы, фьючерсы и форварды, процентные и валютные свопы.
Финансовый актив может быть в виде денежных средств, кон​трактного права на получение денежных средств или другого фи​нансового актива от другой организации (предприятия), контракт​ного права обмена на финансовый инструмент с другой организа​цией (предприятием), инструмент капитального характера другой организации (предприятия).
Финансовое обязательство — это любое контрактное обязательство:
•   передать денежные средства или иной финансовый актив дру​гой организации;
•   обменяться финансовыми инструментами с другой организа​цией (предприятием) на потенциально неблагоприятных усло​виях (вынужденная продажа дебиторской задолженности).
Операции с финансовыми инструментами всегда сопровожда​ются финансовыми рисками. Информационное обеспечение позво​ляет пользователям финансовой отчетности оценить степень риско​ванности финансовых инструментов.
Управление финансами организации (предприятия) невозможно и без информационного обеспечения — информации, необходимой для управления экономическими процессами и содержащейся в ба​зе данных информационных систем. 
Информационная база организации (предприятия) включает в себя экономические показатели ее деятельности, финансовую ус​тойчивость, платежеспособность, бухгалтерскую отчетность и дру​гие показатели, характеризующие финансовое состояние организа​ции. 
4.     Виды и методы финансово-хозяйственной деятельности предприятий.
Финансы предпринимательских организаций можно классифи​цировать по различным признакам.
По организационно-правовым формам: финансы полного това​рищества; финансы товарищества на вере; финансы открытого и закрытого акционерных обществ; финансы общества с ограничен​ной ответственностью; финансы общества с дополнительной от​ветственностью; финансы производственных кооперативов.
По отраслевой принадлежности. Финансы предприятий народ​ного хозяйства включают в себя финансы предприятий (фирм), осуществляющих промышленную, сельскохозяйственную, транс​портную, торговую, строительную, снабженческо-сбытовую, про​ектную деятельность и т.д. Основные принципы организации фи​нансов фирм всех отраслей едины, что обусловлено общими эко​номическими законами товарного производства, единой природой основных финансовых категорий. В то же время финансы фирм каждой отрасли имеют свои существенные особенности, обуслов​ленные технико-экономической спецификой отрасли.
Финансы промышленности занимают ведущее место в общей системе финансов фирм. Это определяется прежде всего тем, что они обслуживают такую отрасль народного хозяйства, в которой создается большая часть совокупного общественного продукта, на​ционального дохода и денежных накоплений. Однако промышлен​ные фирмы в процессе своей деятельности взаимодействуют с фирмами сельского хозяйства, строительства, транспорта, торгов​ли и др. Поэтому их финансы тесно связаны с финансами всех других отраслей народного хозяйства. Методы организации и пла​нирования финансов промышленности лежат в основе организа​ции и планирования финансов других отраслей с учетом особен​ностей их технологии и экономики. 

В зависимости от субъектов права собственности различают финансы коммерческих организаций, имущество которых нахо​дится в собственности граждан и юридических лиц РФ, Россий​ской Федерации, субъектов РФ, муниципальных образований, ино​странных граждан и в совместной собственности.
Первое и третье направления классификации оказывают влия​ние на организацию финансов фирмы, так как по-разному фор​мируют затраты на производство и реализацию продукции, вало​вой доход, прибыль и другие доходы, есть особенности в налого​обложении, образовании и использовании имущества.
5.     Содержание финансовых отношений предприятия, возникающих в процессе хозяйственной деятельности.
В процессе предпринимательской деятельности у организаций (предприятий) возникают определенные экономические отношения с ее контрагентами: поставщиками и покупателями; партнерами по совместной деятельности; объединениями и ассоциациями; финан​совой и кредитной системой и т.п., сопровождающиеся движением денежных средств.
Материальную основу финансов составляют деньги. Однако не​обходимое условие возникновения финансов — реальное движение денежных средств: их аккумуляция, расходование и использование на всех уровнях управления. Оно обусловлено взаимными расчета​ми между хозяйствующими субъектами, с бюджетной и кредитной системами, в процессе которых создаются и используются центра​лизованные и децентрализованные фонды денежных средств.
Финансы обычно выражается как совокупность экономических отношений, возникаю​щих при формировании, распределении и использовании фондов денежных средств. За последнее время появились и другие опреде​ления содержания финансов, приближенные к зарубежным. 

Объектом финансов служат не только процессы, возникающие при движении денежных средств, но и опосредствующие их экономические отношения. Финансы ор​ганизаций (предприятий) представляют собой совокупность денежных отношений, опосредующих экономические отношения, связанные с организацией производства и реализацией продукции, выполнением работ, оказанием услуг, формированием финансовых ресурсов, осу​ществлением инвестиционной деятельности.

В процессе хозяйственной деятельности организации возникают финансовые отношения, которые условно можно представить в виде нескольких групп:

1. Отношения, связанные с формированием уставного капитала хозяйствующего субъекта. За счет уставного капитала формируются основные и оборотные фонды, материальные активы и т.д.

2. Отношения, связанные с созданием новой стоимости. Выражаются ценой реализованной продукции. К ним относятся отношения поставщиков и покупателей, заказчиков и подрядчиков и т.д.

3. Отношения между организациями в связи с эмиссией и размещением ценных бумаг, т.е. с потенциальными покупателями ценных бумаг.

4. Отношения между организациями и их подразделениями, филиалами, вышестоящими организациями. Эти отношения возникают при выполнении взаимных финансовых обязательств. 

5. Отношения между организациями и работниками этих организаций. Возникают при распределении и использовании доходов, например, по выпуску и размещению акций, уплате дивидендов по ним и др. 

6. Отношения между организациями и государством по платежам в бюджет и внебюджетные фонды и по ассигнованиям из бюджета.

7. Отношения организаций с банками в процессе хранения денежных средств, получения и погашения кредитов, уплаты процентов по кредитам, покупке ценных бумаг и т.д.

8. Отношения между организациями и страховыми компаниями при страховании рисков, получении возмещения за убытки и т.д.  

 Все эти отношения носят двусторонний характер, при котором поток денежных средств осуществляется в одном и другом направлениях. 

Рациональное размещение средств, эффективное их использование, поиск длительных источников для финансирования – это главная задача организации финансов предприятия. 

6.     Состав и формирование денежных фондов и резервов.
Важной стороной финансовой деятельности фирмы является формирование и использование различных денежных фондов в процессе осуществления производственно-хозяйственной деятель​ности. С их помощью осуществляется обеспечение хозяйственной деятельности необходимыми денежными средствами, а также рас​ширенного воспроизводства; финансирование научно-техническо​го прогресса; освоение и внедрение новой техники; экономичес​кое стимулирование; расчеты с бюджетом, банками.
Формируемые на предприятиях денежные фонды можно поде​лить на четыре группы:
фонды собственных средств; 

фонды привлеченных средств; 

фонды заемных средств; 

оперативные денежные фонды.
К фондам собственных средств относятся: уставный капитал, добавочный капитал, резервный капитал, инвестиционный фонд, валютный фонд и прочие. Инвестиционный фонд является источ​ником увеличения уставного капитала фирмы, так как вложения в развитие производства увеличивают имущество фирмы. Валют​ный фонд формируется на предприятиях, получающих валютную выручку от экспортных операций и покупающих валюту для им​портных операций.
Фонды привлеченных средств включают в себя: фонд потреб​ления, расчеты по дивидендам, доходы будущих периодов, ре​зервы предстоящих расходов и платежей. Это фонды прочих средств. Они имеют двойственный характер. С одной стороны, эти средства находятся в обороте предприятия, а с другой — они принадлежат его работникам (дивиденды и фонд потребления).
Фонд потребления — это денежный фонд, образуемый за счет чистой прибыли фирмы. Он предназначен в основном на удовлет​ворение материальных потребностей работников фирмы, на вып​лату дивидендов (в акционерных обществах), на уплату в ряде случаев штрафов, пени за нарушения по вине фирмы.
Фонды заемных средств — это кредиты банков, коммерческие кредиты, факторинг, лизинг и прочие заемные средства. В условиях рыночной экономики ни одно предприятие не может обходиться без заемных средств. Многообразие фондов дает возможность ис​пользовать их в различных ситуациях.
Оперативные денежные фонды фирмы, образующие четвертую группу денежных фондов, создаются периодически. К этой группе относятся следующие фонды: для выплаты заработной платы, для выплаты дивидендов, для платежей в бюджет и пр. Дважды или один раз в месяц формируется фонд для выплаты заработной платы. Обычно один раз в год (реже один раз в квартал) должен быть образован фонд для выплаты акционерам дивидендов по акциям. Периодически фирма организует фонд для платежей в бюджет различных отчислений.
Кроме указанных на фирме могут создаваться и другие фонды денежных средств: для погашения кредитов банков, освоения но​вой техники, научно-исследовательских работ, отчислений выше​стоящей организации.
7.     Собственные финансовые ресурсы предприятия. Состав и условия формирования.
Финансовые ресурсы организации (предприятия) — это совокуп​ность собственных денежных доходов в наличной и безналичной форме и поступлений извне (привлеченных и заемных), аккумули​руемых организацией (предприятием) и предназначенных для вы​полнения финансовых обязательств, финансирования текущих за​трат и затрат, связанных с развитием производства.
Следует выделить понятие «капитал» — часть финансовых ре​сурсов, вложенных в производство и приносящих доход по завер​шении оборота. 

По источникам образования финансовые ресурсы подразделя​ются на собственные (внутренние) и привлеченные на разных усло​виях (внешние), мобилизуемые на финансовом рынке и поступаю​щие в порядке перераспределения.
Основную долю в собственных финансовых ресурсах составляет прибыль, остающаяся в распоряжении организации (предприятия) и распределяемая решением руководящих органов управления. В зависимости от финансовой политики организации (предприятия) прибыль, остающаяся в ее распоряжении, может быть использована следующим образом:
•   направлена на потребление в полном объеме;
•   инвестирована полностью в другие проекты, не связанные с деятельностью организации;
•   реинвестирована в развитие организации в полном объеме;
•   распределена по первым трем направлениям.
Вторым по значимости источником собственных финансовых ресурсов служат амортизационные отчисления — денежное выраже​ние стоимости износа основных производственных фондов и нема​териальных активов. Они имеют двойственный характер, так как включаются в состав затрат на производство продукции и затем в составе выручки от реализации продукции поступают на расчетный счет предприятия, становясь внутренним источником финансирования как простого, так и расширенного воспроизводства. Накопленные амортизационные отчисления образуют аморти​зационный фонд, предназначенный для воспроизводства изношен​ных основных фондов.
Не вся прибыль остается в распоряжении организации (пред​приятия), часть ее в виде налогов и других обязательных платежей поступает в бюджетную систему. Прибыль, остающаяся в распоряжении организации (предприятия), распределяется решением руко​водящих органов управления на цели накопления и потребления и резервы. Прибыль, направляемая на накопление, используется на развитие производства и способствует росту имущества предприятия. Прибыль, направляемая на потребление, используется для решения социальных задач.
8.     Внешние источники финансовых ресурсов.
Финансовые ресурсы организации (предприятия) — это совокуп​ность собственных денежных доходов в наличной и безналичной форме и поступлений извне (привлеченных и заемных), аккумули​руемых организацией (предприятием) и предназначенных для вы​полнения финансовых обязательств, финансирования текущих за​трат и затрат, связанных с развитием производства.
По источникам образования финансовые ресурсы подразделя​ются на собственные (внутренние) и привлеченные на разных усло​виях (внешние), мобилизуемые на финансовом рынке и поступаю​щие в порядке перераспределения.
Привлеченные, или внешние, источники формирования финансо​вых ресурсов можно разделить на собственные, заемные, посту​пающие в порядке перераспределения и бюджетные ассигнования. Это деление обусловлено формой вложения капитала. На рынке капиталов возможны два варианта привлечения денежных средств: долевое и долговое финансирование. При долевом финансировании осуществляется эмиссия и размещение своих акций на фондовом рынке. Второй вариант предполагает выпуск и размещение облига​ций (срочных ценных бумаг), т.е. предоставление капитала на осно​ве облигационного займа. Если внешние инвесторы вкладывают денежные средства в качестве предпринимательского капитала, то результатом такого вложения становится образование привлеченных собственных финансовых ресурсов.
Предпринимательский капитал представляет собой капитал, вложенный в уставный капитал другой организации (предприятия) в целях извлечения прибыли или участия в управлении организацией (предприятием).
Ссудный капитал передается организации (предприятию) во временное пользование на условиях платности и возвратности в ви​де кредитов банков, выданных на разные сроки, средств других ор​ганизаций (предприятий) в виде векселей, облигационных займов.
Средства, мобилизуемые на финансовом рынке, включают сред​ства от продажи собственных акций и облигаций, а также других видов ценных бумаг.
К средствам, поступающим в порядке перераспределения, отно​сятся страховое возмещение по наступившим рискам, финансовые ресурсы, поступающие от концернов, ассоциаций, головных ком​паний, дивиденды и проценты по ценным бумагам других эмитен​тов, бюджетные субсидии.
Бюджетные ассигнования могут использоваться как на безвоз​вратной, так и на возвратной основе. Как правило, они выделяются для финансирования государственных заказов, отдельных инвести​ционных программ или в качестве краткосрочной государственной поддержки организаций (предприятий), продукция которых имеет общегосударственное значение.
Финансовые ресурсы используются организацией (предприяти​ем) в процессе производственной и инвестиционной деятельности. Они находятся в постоянном движении и пребывают в денежной форме лишь в виде остатков денежных средств на расчетном счету в коммерческом банке и в кассе организации (предприятия).
9.     Государственное регулирование финансов организации.
Правовое обеспечение финансового управления составляет дей​ствующее законодательство, регулирующее предпринимательскую деятельность. Сложность финансовой деятельности предпринима​тельских фирм в условиях становления рыночной экономики вы​зывает необходимость ее государственного регулирования, которое осуществляется по следующим направлениям:

- регулирование финансовых аспектов создания предприниматель​ских организаций;
- налоговое регулирование;
- регулирование порядка амортизации основных средств и нема​териальных активов;
- регулирование денежного обращения и форм расчетов между фирмами и организациями;
- регулирование валютных операций, осуществляемых фирмами;
- регулирование инвестиционной деятельности фирм;
- регулирование кредитных операций;
- регулирование процедур банкротства фирм.
Законодательство, регулирующее финансовую деятельность фир​мы, включает в себя: законы, указы Президента, постановления Правительства, приказы и распоряжения министерств и ведомств, инструкции, методические указания и др. Современное отечественное финансовое право насчитывает свыше тысячи законодатель​ных и иных нормативных актов. В силу специфики переходного периода эти акты подвержены частой корректировке, тем не ме​нее, в целом они создают основу государственного регулирования различных аспектов финансовой деятельности предприниматель​ских фирм.
10.   Задачи и функции финансовой службы.
Финансовая служба является частью единого механизма управления хозяйственной деятельностью и поэтому она тесно связана с другими службами предприятия. 

С развитием рыночных отношений, основанных на многообразии форм собственности, перед финансовой службой ставится качественно новая задача. Это организация эффективного управления финансовыми ресурсами методами, адекватными рыночной экономике.

Требования к финансовой службе предприятия:

1. Финансовая служба должна подготавливать финансовые документы быстро, по содержанию – качественно и в объеме, необходимом для принятия руководством предприятия эффективных управленческих решений.

2. Она должна быть службой, которая может координировать и направлять деятельность всех подразделений для достижения главной цели предприятия. 

3. Она должна быть службой, которая несет ответственность за качественное составление финансовых планов предприятия. 

4. Она должны быть службой, без которой невозможно нормальное функционирование предприятия в рыночных условиях хозяйствования. 

Важнейшими направлениями финансовой работы на предприятии являются:

1. Финансовое планирование.

a.
Разработка проектов финансовых, кредитных планов со всеми необходимыми расчетами. 

b.
Определение потребности в собственном оборотном капитале. 

c.
Выявление источников финансирования хозяйственной деятельности. 

d.
Разработка планов капитальных вложений с необходимыми расчетами.

e.
Участие в разработке бизнес-плана. 

f.
Составление кассовых планов предприятия.

g.
Участие в составлении планов реализации продукции и определение плановой суммы прибыли на год и по кварталам. 

h.
Определение показателей рентабельности.

2. Оперативная работа.

i.
Обеспечение в установленные сроки платежей в бюджет, выплат процентов по ссудам банка, выдача заработной платы работникам и другие кассовые операции.

j.
Обеспечение финансирования затрат плана.

k.
Оформление кредитов в соответствии с договором.

l.
Ведение ежедневного оперативного учета: реализации продукции, прибыли от реализации, других показателей финансового плана. 

m.
Составление сведений о поступлении средств и справок о ходе выполнения показателей, финансового плана и финансового состояния предприятия. 

3. Контрольно-аналитическая.

n.
Постоянный контроль за выполнением показателей финансового, кассового, кредитных планов, планов по прибыли и рентабельности.

o.
Контроль за использованием по назначению собственного и заемного оборотного капитала, за целевым использованием банковского кредита и т.д.

11.   Структура финансовой службы.
Внутренняя организация фи​нансовой службы в значительной степени определяется размерами предпринимательской фирмы. На малых предприятиях с неболь​шим объемом финансовой деятельности функции финансового управления, как правило, осуществляет собственник предприятия или генеральный директор.
На отдельных малых и средних предприятиях финансовая служ​ба представлена в организационной структуре отделом бухгалте​рии. В обязанности этого отдела входит сбор бухгалтерской инфор​мации и предоставление ее директору фирмы, осуществляющему управление финансами.  По мере расширения предприниматель​ской фирмы и увеличения объема финансовой деятельности гене​ральная дирекция создает финансовую службу и передает ей часть своих  полномочий  и  обязанностей,   связанных  с  управлением финансовой деятельностью фирмы. Как правило, в данном случае финансовая служба представлена финансовым отделом или фи​нансово-экономическим отделом. 

Для работы в финансовом отделе на малых и средних фирмах, как правило, привлекаются финансовые менеджеры широкого про​филя — работники, осуществляющие практически все функции финансового управления фирмой.
На крупных предпринимательских фирмах структура финансо​вой службы более сложная, так как финансовые потоки таких фирм связаны не только с производственной и финансовой деятельнос​тью, но и с участием в капитале других предпринимательских орга​низаций. 

На крупных фирмах финансовая служба представлена, как пра​вило, финансовым департаментом, который включает в себя не​сколько специализированных отделов.
При такой организации финансовой службы каждый отдел вы​полняет определенные функции, а общее руководство финансо​вым менеджментом осуществляет финансовый директор, который:
- определяет политику и общее направление развития фирмы в области финансов; 

- работает в составе высшего руководства по общему управлению деятельностью фирмы;
- обеспечивает соблюдение законодательства, регулирующего фи​нансовую деятельность фирмы;
- разрабатывает принципы и правила управления финансами фирмы;
- обеспечивает общее руководство финансовым планированием; 

- готовит общие аналитические отчеты руководству фирмы для принятия стратегических решений в области финансов;
- работает в тесном взаимодействии с непосредственными под​отчетными ему начальниками финансовых отделов, входящих в структуру финансовой службы фирмы, и т.п.
Отдел по работе с инвестициями занимается разработкой общей инвестиционной политики фирмы; проводит анализ и отбор ин​вестиционных предложений; осуществляет анализ инвестицион​ных проектов и управление портфелем ценных бумаг фирмы; оп​ределяет необходимые объемы финансовых средств для осуществ​ления инвестиционной деятельности и др.
Плановый отдел осуществляет планирование финансовой дея​тельности фирмы на предстоящий период; разрабатывает долго​срочную стратегию финансирования фирмы и занимается поис​ком новых источников финансирования основной и финансовой деятельности фирмы; планирует налоговые платежи фирмы.
Отдел финансового анализа проводит детальный финансовый анализ деятельности фирмы; осуществляет анализ финансовых по​казателей деятельности фирмы; готовит для руководства фирмы аналитические отчеты, необходимые для принятия стратегических решений; выявляет возможности использования льготного налого​обложения и др.
Отдел финансового контроля содействует организации единой системы планирования,  основанной на координации всех сфер деятельности фирмы; осуществляет контроль за основной и фи​нансовой деятельностью фирмы, а также за соблюдением фирмой всех требований законодательства в сфере предпринимательской деятельности; определяет соответствие оперативных планов стра​тегическим; обеспечивает оперативное сравнение плановых и фак​тических показателей; следит за правильностью и полнотой начис​ления налоговых платежей в бюджет и внебюджетные фонды и т.п. 

12.   Характеристика основных направлений работы финансовой службы.
К важнейшим направлениям деятельности финансовой службы коммерческой организации относятся: финансовое планирование, оперативная и контрольно-аналитическая работа.
1) В ходе фи​нансового планирования каждая организация всесторонне оцени​вает свое финансовое состояние, определяет возможность увели​чения финансовых ресурсов и выявляет направления наиболее эффективного их использования. Финансовое планирование осу​ществляется на основе анализа информации о финансах хозяйст​вующего субъекта, получаемой из бухгалтерской, статистической и управленческой отчетности.
В области планирования финансовая служба обеспечивает вы​полнение следующих задач:
•   разработка проектов финансовых и кредитных планов со все​ми необходимыми расчетами;
•   определение потребности в собственном оборотном капитале;
•   выявление источников финансирования хозяйственной дея​тельности;
•   разработка плана капитальных вложений с необходимыми рас​четами;
•   участие в разработке бизнес-плана;
•   составление кассовых планов, предоставляемых в учреждения банка;
•   участие в составление планов реализации продукции в денеж​ном выражении и определение плановой суммы балансовой прибыли на год и по кварталам и показателей рентабельности.
2) В области оперативной работы финансовая служба решает мно​гочисленные задачи, основные из которых:
•   обеспечение в установленные сроки платежей в бюджет и внебюджетные фонды, выплат процентов по краткосрочным и долгосрочным ссудам банков, выдачи заработной платы ра​ботникам и других кассовых операций, оплаты счетов по​ставщиков за отгруженные товарно-материальные ценности, услуги и работу;
•   обеспечение финансирования затрат производственного плана;
•   оформление кредитов в соответствии с договорами; •   ведение ежедневного оперативного учета: реализации продук​ции, прибыли от реализации, других показателей финансово​го плана;
•   составление сведений о поступлении средств и справок о ходе выполнения показателей финансового плана и финансового состояния.
3) Большое значение в коммерческой организации должно уде​ляться контрольно-аналитической работе, так как ее эффективность во многом определяет финансовый результат деятельности пред​приятия. Финансовые службы осуществляют постоянный контроль за выполнением показателей финансового, кассового и кредитного планов, планов по прибыли и рентабельности, следят за использо​ванием по назначению собственного и заемного капиталов, за це​левым использованием банковского кредита. В осуществлении кон​трольно-аналитической работы финансовой службе большую помощь оказывает бухгалтерия, совместно с которой проверяется правиль​ность составления смет, расчет окупаемости капитальных вложе​ний, анализируются все виды отчетности, контролируется соблюде​ние финансовой и плановой дисциплины.
13.   Мониторинг финансового состояния предприятия.
Одним из важнейших условий успешного управления финансами организаций являются оценка и анализ финансового состояния. 

Основное содержание оценки и анализа финансового состояния предприятия составляет комплексное системное изучение финансового состояния организации и факторов, влияющих на него – с целью прогнозирования уровня доходности, прибыльности предприятия и выявления возможностей повышения эффективности его функционирования.

Способность предприятия успешно функционировать и развиваться, а также сохранять равновесие своих активов и пассивов, постоянно поддерживать свою платежеспособность и финансовую устойчивость свидетельствует об устойчивом финансовом состоянии и наоборот. 

Анализ финансового состояния фирмы необходим для:
- выявления факторов, влияющих на ее финансовое состояние;
- выявления изменений показателей финансового состояния;
- оценки количественных и качественных изменений финансово​го состояния;
- оценки финансового положения фирмы на определенный мо​мент времени;
- определения тенденций изменений финансового состояния фирмы.
В соответствии с этим анализ финансового состояния представля​ет собой существенный элемент управления предпринимательской фирмой. В рыночной экономике финансовое состояние предприятия по сути дела отражает конечные результаты его деятельности, кото​рые интересуют не только работников самой фирмы, но и его партнеров по экономической деятельности, государственные, финансовые, налоговые органы. Практически все пользователи финансовых Отчетов фирмы используют методы анализа финансового состояния фирмы для принятия решений по оптимизации своих интересов.

Собственники анализируют финансовое состояние фирмы для обеспечения стабильности положения фирмы на рынке и повыше​ния доходности ее капитала. Кредиторы и инвесторы анализируют финансовые отчеты для минимизации своих рисков по вкладам и займам. Таким образом, субъектами анализа могут выступать как Непосредственно, так и опосредованно заинтересованные в дея​тельности фирмы пользователи информации.
Устой​чивое финансовое состояние является результатом грамотного и рационального управления всем комплексом факторов, определя​ющих результаты финансово-хозяйственной деятельности предпри​нимательской фирмы.
Основная цель анализа финансового состояния — получение небольшого числа ключевых, т.е. наиболее информативных, пока​зателей, дающих объективную и точную картину финансового со​стояния предприятия, его прибылей и убытков, изменений в структуре активов и пассивов, в расчетах с дебиторами и креди​торами. 

Основные функции анализа финансового состояния: 

- своевременная и объективная оценка финансового состояния фирмы, установление ее «болевых точек» и изучение причин их образования;
- выявление факторов и причин достигнутого состояния; 

- подготовка и обоснование принимаемых управленческих реше​ний в области финансов;
- выявление и  мобилизация резервов улучшения  финансового состояния фирмы и повышения эффективности всей хозяйствен​ной деятельности, прогнозирование возможных финансовых ре​зультатов и разработка моделей финансового состояния при раз​нообразных вариантах использования ресурсов.
14.   Особенности организации финансов малого бизнеса.
Особенности функционирования малых предприятий связаны с закономерностями и тенденциями  социально-экономического развития и рыночного хозяйствования в РФ. Среди них возможность гибкого реагирования на изменение конъюнктуры рынка; быстрый переход на новые виды товаров и услуг; эффективность использования сырья, трудовых ресурсов, отходов производства и т.д.

Малые предприятия вносят значительный вклад в развитие экономики регионов и способствуют формированию стабильных налоговых поступлений в бюджет всех уровней.

В соответствии с ФЗ от 14.06.1995 года №88ФЗ «О государственной поддержке малого предпринимательства в РФ», дается определение субъектов малого предпринимательства. К ним относятся:

1. Коммерческие организации, для которых установлены рамки по доле участия различных лиц в уставном капитале по численности работников. Так коммерческие организации являются малым предприятием, если:

a.
В ее уставном капитале доля участия РФ, субъектов РФ, общественных, религиозных организаций, благотворительных и иных фондов, одного или нескольких юридических лиц, не являющихся субъектами малого предпринимательства, не превышает 25%.

b.
Средняя численность работников за отчетный период не превышает предельных уровней: в промышленности 100 человек, в строительстве 100 человек, на транспорте 100 человек, в сельском хозяйстве 60 человек, в научно-технической сфере 60 человек, в оптовой торговле 50 человек, в розничной торговле и бытовом обслуживании населения 30 человек и в остальных областях 50 человек.

2. Физические лица, занимающиеся предпринимательской деятельностью без образования юридического лица. 

На малых предприятиях с неболь​шим объемом финансовой деятельности функции финансового управления, как правило, осуществляет собственник предприятия или генеральный директор.
На отдельных малых и средних предприятиях финансовая служ​ба представлена в организационной структуре отделом бухгалте​рии. В обязанности этого отдела входит сбор бухгалтерской инфор​мации и предоставление ее директору фирмы, осуществляющему управление финансами. Для работы в финансовом отделе на малых и средних фирмах, как правило, привлекаются финансовые менеджеры широкого про​филя — работники, осуществляющие практически все функции финансового управления фирмой.
15.   Особенности финансов подрядных организаций.
Специфика финансов, обусловленная технико-экономическими особенностями данной отрасли.
1. Для строительного производства характерен более продолжи​тельный производственный цикл, что влияет на объем незавершен​ного производства, покрываемый оборотными средствами. Поэтому в структуре оборотных средств большой удельный вес занимает не​завершенное производство.
2.  Строительство объектов осуществляется в различных клима​тических и территориальных зонах, что отражается на их индивиду​альной стоимости.
3.  Финансирование строительства производится в пределах смет​ной стоимости, которая устанавливается на основе договоров на строительство с заказчиками, а также договоров, заключенных с поставщиками материально-технических ресурсов.
4. Раз​личная степень материалоемкости и трудоемкости выполняемых работ в отдельные периоды строительства, что определяет неравно​мерную потребность в оборотных средствах. 

5.  Цена определяется в каждом отдельном случае. Сметная стоимость строительства включает в себя прямые затраты, накладные расходы и плановые накопления. Такой поря​док построения цены определяет нормативный метод планирования прибыли. 
Финансы строительства выключают в себя финансы заказчика, финансы подрядных организаций и финансы проектных организа​ций. Финансам заказчика принадлежит ведущее место в финансах строительства. От состояния финансов заказчика, его платежности зависит объем строительного производства и финансового состоя​ния подрядных и проектных строительных организаций.
Все этапы строительного процесса выполняются специализиро​ванными организациями. Финансирование осуществляется за счет средств заказчиков.
Основными организационными формами капитального строи​тельства являются два способа строительства — хозяйственный и подрядный.
Хозяйственным способом строительство объектов осуществляется силами заказчика или инвестора. Такой способ имеет как свои пре​имущества, так и недостатки.
Он обычно применяется при ре​конструкции или расширении действующих организаций (предпри​ятий), при строительстве на территории существующего организа​ции (предприятия) небольших объектов.
Подрядным способом строительство объектов осуществляется по​стоянно действующими строительными и монтажными организа​циями (подрядчиками). Эти организации имеют собственную мате​риально-техническую базу, высокопроизводительную технику, спе​циализированные кадры высокой квалификации, что обеспечивает значительно более высокую производительность труда по сравне​нию с хозяйственным способом строительства. 
Себестоимость строительных работ, выполненных строительной организацией собственными силами, складывается из затрат, связан​ных с использованием в процессе производства материалов, топлива, энергии, основных средств, трудовых ресурсов, а также других затрат.
Затраты на производство строительных работ включаются в се​бестоимость работ того периода, к которому они относятся, незави​симо от времени их возникновения.
С этой целью затраты на производство работ подразделяются на:
•   текущие, т.е. постоянные производственные затраты;
•   единовременные, т.е. однократные или периодически произво​димые.
По способам включения в себестоимость работ затраты подразде​ляются на прямые и накладные (косвенные).
Под прямыми затратами понимаются расходы, связанные с производством строительных работ, которые можно прямо и непо​средственно включать в себестоимость работ по соответствующим объектам учета. К ним относятся: затраты на приобретение и дос​тавку материалов, деталей, конструкций, основная заработная плата рабочих, расходы по эксплуатации строительных машин и меха​низмов, прочие прямые затраты.
Под накладными (косвенными) затратами понимаются расходы, связанные с организацией и управлением производством строитель​ных работ, относящиеся к деятельности строительной организации в целом. К накладным расходам относятся: административно-хозяйственные расходы, расходы по обслуживанию рабочих, по организации и про​изводству работ и прочие.
16.   Особенности финансов предприятий сельского хозяйства.
Сельскохозяйственное производство по своей природе отлича​ется от других отраслей экономики тем, что производит продукцию животного и растительного происхождения и использует в процессе труда землю в качестве главного, ничем другим не заменимого сред​ства производства. Поэтому воспроизводство в сельском хозяйстве и функционирование финансов сельскохозяйственных организаций (предприятий) обладают рядом особенностей, которые определяются природно-климатическими и естественно-биологическими условия​ми, технологическими факторами и социально-экономическими от​ношениями. Эти особенности можно объединить в следующие группы. 

Природно-климатические и естественно-биологические:
•   почвенно-климатические особенности, определяющие зональ​ную специализацию, длительность рабочих периодов в произ​водстве, различия в продуктивности и доходности хозяйства, дифференциацию в себестоимости и рентабельности отдель​ных видов продукции;
•   погодные условия, влияющие на время проведения и темпы работ, объем и качество продукции, вызывающие необходи​мость создания в сельскохозяйственных организациях (предпри​ятиях) натуральных и денежных страховых и резервных фондов;
•   природный, естественно-биологический цикл развития расте​ний и животных, определяющий кругооборот финансовых ре​сурсов (от урожая к урожаю). Необходимость концентрации материальных, денежных и трудовых ресурсов возникает к оп​ределенным периодам, что вызывает привлечение кредитов.
Технологические и организационные:
•   сочетание в сельском хозяйстве двух взаимодополняющих от​раслей — растениеводства и животноводства. Поэтому осуще​ствляется раздельное планирование, учет и финансирование по этим отраслям;
•   наличие внутрихозяйственного оборота большей части сель​скохозяйственной продукции. Он необходим для обеспечения непрерывности производственного цикла (выращенный рабо​чий и продуктивный скот, семена, корма и др.). Эта часть про​дукции, хотя и получает стоимостную оценку, но в процесс реа​лизации не вступает.
Социально-экономические:
•   право собственности. В связи с наличием многообразных форм собственности (частная, государственная, муниципальная, сме​шанная) в сельском хозяйстве функционируют различные типы организаций (предприятий), которые условно можно сгруппи​ровать в две относительно однородные группы: предприятия акционерного и корпоративного типов.
Группы производителей продукции земледелия и жи​вотноводства:
•   сельскохозяйственные предприятия новых организационно-правовых форм (включая оставшиеся колхозы и совхозы) на​считывают около 21 тыс.;
•   крестьянские (фермерские) хозяйства; 

•    хозяйства населения; 
Особенности сельского хозяйства предопределяют специфику планирования издержек производства сельскохозяйственной продукции. Сельскохозяйственный год охва​тывает периоды, относящиеся к двум календарным годам. При оп​ределении себестоимости затраты данного календарного года рас​пределяются между продукцией этого года и продукцией будущего года. Кроме того, сезонность сельскохозяйственных работ обуслов​ливает необходимость исчисления себестоимости не только по ви​дам продукции, но и по видам работ. Планирование осуществляет​ся в такой последовательности: сначала определяются затраты по видам работ на 1 га посева и на голову скота, а затем с учетом уро​жайности и продуктивности определяется себестоимость отдельных видов продукции.
Плановую себестоимость продукции определяют на основе техноло​гических карт по отдельным культурам и видам скота, по статьям за​трат с учетом необходимого перечня работ, почвенно-климатических условий хозяйства, обоснованных норм расхода материальных ресур​сов и нормативов затрат труда и финансовых средств и рационального использования земли и основных фондов, применения прогрессивных агрозоотехнических и организационных мероприятий.
Прибыль сельскохозяйственных предприятий. Все затраты, связан​ные с производством и реализацией сельскохозяйственной продук​ции, возмещаются через выручку от реализации.
Затраты на расширение основных и оборотных средств, а также на покрытие непроизводственных расходов осуществляются,  как правило, за счет прибыли, а в ряде случае — за счет бюджета и дру​гих источников.
Основной и оборотный капитал сельскохозяйственных организаций. В условиях рыночной экономики первоначальное формирование основных фондов в сельском хозяйстве, их функционирование и расширенное воспроизводство осуществляются при непосредствен​ном участии финансов, с помощью которых образуются и исполь​зуются денежные фонды целевого назначения, опосредующие при​обретение, эксплуатацию и восстановление средств труда.
17.   Особенности финансов организаций торговли.
Специфика финансов сферы товарного обращения состоит в том, что предприятия и организации торговли, будучи связующим звеном между производством продукции и ее потреблением, способ​ствуют завершению кругооборота общественного продукта в товар​ной форме и тем самым обеспечивают его непрерывность. Поэтому от того, как осуществляются издержки обращения в зависимости от длительности времени реализации товаров покупателю, зависит фи​нансовое состояние торговых организаций.
Особенность функционирования торговых организаций заклю​чается в том, что в их деятельности сочетаются операции производ​ственного характера (закупка, хранение, фасовка, упаковка и т.д.) с операциями непроизводственного характера, связанными со сменой форм собственности, т.е. непосредственно с реализацией продук​ции. Торговые организации как самостоятельно хозяйствующие субъекты рынка в зависимости от характера их деятельности и на​значения подразделяются на два крупных вида: предприятия опто​вой торговли и предприятия розничной торговли, имеющие свои особенности в формировании финансовых ресурсов.
Система торговли в России в настоящее время состоит из госу​дарственной и муниципальной, кооперативной и частной торговли.
Для торговли характерно то, что в ней не создаются дополнитель​ные потребительские стоимости. Стоимость товара увеличивается в результате затрат дополнительного общественного труда на опера​ции производственного характера и реализацию товаров. Эти затраты внутри отрасли составляют издержки обращения, проблема сокра​щения которых имеет важное значение.
Особенность торговли заключается также в том, что в структуре основных фондов на долю фондов торгово-производственного на​значения приходится 80, в структуре оборотных средств 90% зани​мают товарные запасы и товары отгруженные.
Наряду с крупными и специализированными магазинами суще​ствуют сети средних и мелких магазинов. Кроме того, в отличие от других отраслей экономики выручка от реализации товаров поступает, как правило, в налично-денежной форме, что заставляет усиливать контроль за правильным ее использованием.
Особенности издержек обращения торговых организаций. Издерж​ки обращения торговых организаций представляют собой различные затраты живого и овеществленного труда, выраженные в денежной форме и связанные с процессом движения товаров от мест произ​водства до потребления.
В издержки обращения входят расходы на транспортирование, хранение, доработку, фасовку товаров, заработная плата торговых работников, отчисления в государственные внебюджетные фонды социального назначения, амортизация основных фондов и немате​риальных активов и др.
Отличие издержек обращения от себестоимости заключается в том, что в затратах торговой организации отсутствуют стоимость закупае​мых товаров. 
Источником финансирования издержек обращения является ва​ловой доход.
Осуществление предпринимательской деятельности в торговле связано с формированием и использованием основного и оборотного капитала, которые необ​ходимы для продвижения, хранения и реализации товаров и услуг.
Основной капитал охватывает все объекты, предназначенные для постоянного пользования на предприятии; основные фонды, нема​териальные активы и финансовые вложения.
Средства труда, функционирующие в сфере товарного обраще​ния, образуют основные фонды торговой организации. 
Структура основных фондов торговой организации отличается от структуры основных фондов промышленных организаций, где удельный вес машин и оборудования значительно выше — около 35, а в торговле — 10%. В основных фондах торгового предприятия удельный вес зданий, сооружений и передаточных устройств со​ставляет свыше 80%. С учетом арендуемых и безвозмездно предос​тавляемых помещений удельный вес зданий окажется выше, а ма​шин и оборудования — ниже.
Особенность оборотных активов торговых организаций. В отличие от других отраслей экономики в составе и структуре оборотных средств торговли наибольший удельный вес занимают товарные за​пасы. 
Формирование финансовых результатов. Конечный финансовый результат (прибыль или убыток) определяется по методике, анало​гичной применяемой в организациях промышленности.
Валовой доход торговой организации представляет собой сумму всех доходов, полученных от реализации товаров, так и от оказания услуг по другим видам деятельности. Основная часть валового до​хода формируется за счет разницы между розничной ценой без на​лога на добавленную стоимость и ценой приобретения товаров без налога на добавленную стоимость в виде торговых наценок. 

Формирование, распределение и использование прибыли в торгов​ле. В процессе производственно-финансового плана результатов ра​боты торговой организации применяются различные показатели прибыли: прибыль (убыток) от реализации товаров; прибыль от реализации основных фондов и иного имущества; валовая (балан​совая) прибыль; чистая прибыль (прибыль, остающаяся в распоря​жении предприятия). Различия понятий прибыли определяются их экономическим содержанием и положениями законодательства о налогообложении прибыли организации.
Прибыль (убыток) от реализации товаров определяется как раз​ность между валовым доходом от реализации товаров (без учета на​лога на добавленную стоимость) и издержками обращения.
При определении прибыли от реализации основных фондов и иного имущества учитывается разница (превышение) между про​дажной ценой (без налога на добавленную стоимость) и остаточной (первоначальной) стоимостью этих фондов и имущества, увеличен​ной на индекс инфляции, который исчисляется в порядке, установ​ленном Правительством РФ. Понятие «остаточная стоимость иму​щества» рассматривается применительно к основным фондам, не​материальным активам, малоценным и быстроизнашивающимся предметам, а первоначальная стоимость — для прочего имущества. Взаимоотношения с бюджетом и распределение прибыли аналогич​ны тем, что существуют в промышленности.
18.   Особенности финансов транспортных организации.
Специфика организации финансов транспорта основана на осо​бенностях его экономики и организации производства и управления, обусловленных производственным процессом.
Как отрасль экономики транспорт имеет следующие особенности:
•   продукция транспорта не имеет вещественной формы: транс​порт не производит новые вещи, а лишь перемещает товары, продукцию, созданные в других отраслях экономики;
•   транспорту не принадлежит предмет его труда — перевозимые грузы, он принадлежит отправителям и получателям грузов;
•   цены на транспортную продукцию складываются на основе тарифов на грузовые и пассажирские перевозки;
•   в качестве единицы измерения транспортной продукции ис​пользуют: тонно-километры, отправленные тонны грузообо​рота и количество пассажиров;
•   продукцию транспорта нельзя накопить, отложив в запас, по​этому транспорт не может работать без резерва локомотивов и вагонов и должен учитывать пропускную способность на дорогах;
•   транспорт не создает и не добавляет ничего вещественного к перевозимому товару. Отсюда вытекает и особенность круго​оборота средств труда — из формы кругооборота капитала выпадает товар в виде вещи, так как на транспорте прода​ется сам производственный процесс, т.е. перевозка;
•   в составе средств производства на транспорте нет сырья, стои​мость которого весьма значительна на промышленных пред​приятиях;
•   характеризуется неравномерностью использования в течение года транспортных средств (т.е. наличием сезонных пиков).
Транспорт используется для осуществления не только внешних перевозок, но и для перевозок внутри производства. Поэтому кроме транспорта общего пользования в народном хозяйстве имеется внутрипроизводственный (ведомственный).
Транспорт — составная часть всех стадий производства продук​ции предприятий отраслей экономики. Ведущее место в транспортной системе страны занимает железно​дорожный транспорт, позволяющий обеспечить устойчивые и регу​лярные грузовые и пассажирские перевозки между районами страны.
Особенности планирования себестоимости перевозок. В себестои​мости перевозок высокий удельный вес занимают заработная плата, а также затраты на топливо, электрическую энергию, амортизацию, ремонт, что обусловлено спецификой транспорта, где преобладаю​щая часть основных фондов находится в движении.
Основными показателями себестоимости перевозок служат: об​щая сумма расходов по основным видам затрат на вес объема пере​возок по видам транспорта, экономия от снижения себестоимости, себестоимость десяти приведенных тоннокилометров (тонномиль).
Расчеты себестоимости ведутся по следующим статьям затрат: заработная плата, отчисления на социальное страхование, топливо, горючее и смазочные материалы, электроэнергия, материалы, амор​тизация, прочие расходы.
Прибыль от основной деятельности. Выручка транспортных пред​приятий включает доходы, полученные от перевозочного процесса, выполнения погрузочно-разгрузочных операций, экспедирования, прочих работ и услуг. Основную часть доходов предприятия транс​порта получают от перевозок грузов и пассажиров.
Доходы от перевозок зависят от объема оказываемых услуг, та​рифа за перевозку, договорных цен за перевозку. В основу транс​портного тарифа положены вид транспорта, класс перевозимого груза, расстояние перевозки. 

Группы ценообразующих факторов: общеэкономические и отраслевые.
Распределение прибыли организации железнодорожного транспорта осуществля​ется по тем же принципам, что и в промышленности. Платежи в бюджет по основной деятельности железных дорог определяются централизованно.
В финансовый план железнодорожного транспорта наряду с до​ходами и расходами по основной деятельности включаются сметы бюджетных учреждений, обслуживающих работников железных до​рог, — больниц, учебных заведений и др.
19.   Роль оборотного капитала в обеспечении финансовой устойчивости предприятия.
Залогом выживаемости и основой стабильности положения предприятия служит его устойчивость. Финансовая устойчивость является отражением стабильного пре​вышения доходов над расходами, обеспечивает свободное маневри​рование денежными средствами предприятия и путем эффективного их использования способствует бесперебойному процессу производства и реализации продукции. Иными словами, финансовая устойчивость фирмы — это состояние ее финансовых ресурсов, их распределение и использование, которые обеспечивают развитие фирмы на основе роста прибыли и капитала при сохранении платежеспособности и кре​дитоспособности в условиях допустимого уровня риска. Поэтому финансовая устойчивость формируется в процессе всей производст​венно-хозяйственной деятельности и является главным компонентом общей устойчивости предприятия.
Наличие у предприятия собственного оборотного капитала, его состав и структура, скорость оборота и эффективность ис​пользования оборотного капитала во многом предопределяют финансовое состояние предприятия и устойчивость его поло​жения на финансовом рынке, а именно:
•     платежеспособность, т. е. возможность погашать в срок свои долговые обязательства;
•     ликвидность — способность в любой момент совершать необходимые расходы;
•     возможности дальнейшей мобилизации финансовых ре​сурсов.
Эффективное использование оборотного капитала играет большую роль в обеспечении нормализации работы предпри​ятия, повышении уровня рентабельности производства и зави​сит от множества факторов. 

Предприятия имеют внутренние резервы повыше​ния эффективности использования оборотных средств, на ко​торые оно может активно влиять. К ним относятся:
- рациональная организация производственных запасов (ресурсосбережение, оптимальное нормирование, использова​ние прямых длительных хозяйственных связей);
- сокращение пребывания оборотных средств в незавершен​ном производстве (преодоление негативной тенденции к сни​жению фондоотдачи, внедрение новейших технологий, особен​но безотходных, обновление производственного аппарата, при​менение современных более дешевых конструкционных мате​риалов);
- эффективная организация обращения (совершенствование системы расчетов, рациональная организация сбыта, прибли​жение потребителей продукции к ее изготовителям, системати​ческий контроль за оборачиваемостью средств в расчетах, вы​полнение заказов по прямым связям).
Обобщающим показателем эффективности использования оборотного капитала является показатель его рентабельности, рассчитываемый как соотношение прибыли от реализа​ции продукции (ПРП) или иного финансового результата к ве​личине оборотного капитала (СОК). Этот показатель характеризует величину прибыли, получае​мой на каждый рубль оборотного капитала, и отражает финан​совую эффективность работы предприятия, так как именно оборотный капитал обеспечивает оборот всех ресурсов на предприятии.
В российской хозяйственной практике оценка эффективно​сти использования оборотного капитала осуществляется через показатели его оборачиваемости. Поскольку критерием оценки эффективности управления оборотными средствами является фактор времени, используются показатели, отражающие, во-первых, общее время оборота, или длительность одного оборота в днях, и, во-вторых, скорость оборота.

Длительность одного оборота: ОБок=Д/Коб

Д – длительность периода в днях

Коб – количество оборотов

Скорость оборота (характеризуется прямым коэффициентом оборачиваемости – количеством оборотов): Коб=РП/Сок

РП – объем реализации

Сок – оборотный капиталл 

20.   Определение потребности предприятия в оборотном капитале.
Эффективность деятельности организации во многом зависит от правильного определения потребности в оборотных средствах.
Завышение потребности в оборотных средствах ведет к излиш​нему их отвлечению в запасы, к замораживанию и омертвлению ре​сурсов, замедлению оборачиваемости. Кроме того, это дорого обхо​дится хозяйствующему субъекту, поскольку возникают дополни​тельные затраты на хранение и складирование и растет налог на имущество.
Занижение может привести к перебоям в производстве и реализа​ции продукции, несвоевременному выполнению организацией сво​их обязательств, и в конечном счете — к потере прибыли. И в том и в другом случае следствием становится нерациональное использова​ние ресурсов, приводящее к потере финансовой устойчивости.
Конкретные размеры оборотных средств определяются текущей потребностью и зависят от характера и сложности производства, длительности производственного цикла, сезонности производства, темпов роста производства, изменения условий материально-технического снабжения и сбыта продукции, порядка расчетов и организации расчетно-кассового обслуживания, финансовых воз​можностей организации, периодичности и сроков поступления пла​тежей и т.п.
Текущая потребность организации в оборотных средствах опре​деляется с помощью их нормирования.
Нормирование представляет собой процесс установления опти​мального размера оборотных средств, необходимых для осуществ​ления нормальной хозяйственной деятельности организации. 

Нормирование осуществляется с помощью расчета норм и нор​мативов по каждому элементу оборотных средств.
Норма — это относительный показатель, выражающий объем за​пасов материальных ценностей, необходимых для обеспечения нор​мальной работы, и исчисляемый в днях запаса, рублях и процентах.
Норматив оборотных средств — это денежное выражение запаса материальных ценностей, минимально необходимых для ритмичной работы хозяйствующего субъекта.
Существуют несколько методов расчета нормативов оборотных средств: аналитический, коэффициентный и метод прямого счета.
Аналитическим (опытно-статистический) методом проводится укрупненный расчет оборотных средств в размере их средних фак​тических остатков. Этот метод используется в тех случаях, когда не предполагаются существенные изменения в условиях работы орга​низации и когда средства, вложенные в материальные ценности и запасы, имеют большой удельный вес. Коэффициентный метод основан на определении нового нор​матива оборотных средств на базе имеющегося с учетом попра​вок на планируемое изменение объемов производства и сбыта про​дукции, на ускорение оборачиваемости оборотных средств. 
Метод прямого счета наиболее точный, обоснованный, но вместе с тем довольно трудоемкий. Он основан на определении научно обосно​ванных норм запаса по отдельным элементам оборотных средств и норматива оборотных средств, т.е. стоимостного выражения запаса, который рассчитывается как в целом, так и по каждому элементу нор​мируемых оборотных средств. Метод прямого счета — основной метод определения плановой потребности в оборотных средствах.

21.   Экономическое содержание и основы организации оборотного капитала на предприятии.
Оборотные средства — это денежные средства, авансируемые организацией для обслуживания текущей хозяйственной деятельно​сти и участвующие одновременно в процессе производства и реали​зации продукции. Цель авансирования — создание необходимых материальных запасов, заделов незавершенного производства, гото​вой продукции и условий для ее реализации.
Авансирование означает, что использованные денежные средства возвращаются организации после завершения каждого производст​венного цикла или кругооборота, включающего снабжение, произ​водство и реализацию готовой продукции, т.е. получение выручки от продаж. 

Основное назначение оборотных средств состоит в обеспечении непрерывности и ритмичности процессов производства и обраще​ния продукции.
Экономическая природа оборотных средств имеет двойственное содержание. С одной стороны, будучи частью авансированного капи​тала и представляя собой сумму финансовых источников формирования оборотных средств предприятия, они отражаются в пассиве баланса и обеспечивают непрерывность финансово-хозяйственной деятельности предприятия. С другой — являются частью имущества организации, вложенной в его текущие (или оборотные) активы: материально-производственные запасы, дебиторскую задолженность, краткосрочные финансовые вложения, свободные денежные средства. 
При недостатке оборотных средств или неэффективном их ис​пользовании замедляется их оборачиваемость, ухудшается финансо​вое положение организации, что непосредственно отражается на ее платежеспособности, а следовательно, финансовой устойчивости, и нередко приводит к финансовой несостоятельности.
Рациональное управление оборотным капиталом заключается в воздействии на объем и структуру оборотного капитала, источники его формирования в целях повышения эффективности использования.
Из множества направлений повышения эффективности опре​деляющую роль играет организация оборотных средств, которая включает:
•   определение состава и структуры оборотных средств;
•   установление потребности в оборотных средствах;
•   выявление источников формирования оборотных средств;
•   распоряжение оборотными средствами и их эффективное ис​пользование.
На практике различают состав и структуру оборотных средств организации.
Оборотные средства организации включают: сырье, материалы, незавершенное производство, готовую продукцию, товары для перепродажи, дебиторскую задолженность, краткосрочные финан​совые вложения, денежные средства. Информация об общей величи​не оборотных средств содержится в бухгалтерском балансе.
Структура оборотных средств характеризует удельный вес каж​дой статьи в их общем объеме, В различных отраслях хозяйства она не одинакова и складывается под влиянием ряда факторов:
•   производственных — типа производства (массовое, серийное, единичное и т.п.), длительности производственного цикла, характера изготавливаемой продукции, состава затрат на про​изводство;
•   особенностей материально-технического обеспечения произ​водства - периодичности и регулярности поставок, удельного веса комплектующих изделий;
•   организации расчетов;
•   учетной политики предприятия.
Создание наиболее рациональной структуры оборотных средств создает важные предпосылки эффективного управления ими. 

22.   Состав оборотного капитала и его размещение по стадиям кругооборота.
Экономическая сущность оборотных средств определяется их ролью в обеспечении непрерывности производственного процесса, в ходе которого фонды (оборотные производственные и обращения) проходят как стадию производства, так и стадию обращения. Находясь в постоянном движении, оборотные средства совершают непрерывный кругооборот и проходят последовательно три фазы, меняя при этом натуральную форму и с каждым оборотом возвращаясь предприятию:

1. Деньги – товар. Эта стадия начинается с авансирования денежных средств на приобретение производственных запасов (сырья, материалов, топлива). В этой стадии оборотные средства из формы денежных средств превращаются в форму производственных запасов, а авансированная стоимость из денежной превращается в производительную. Завершением первой стадии прерывается товарное обращение, но не кругооборот. 

2. Товар - Производство-Товар’. Эта фаза совершается в процессе производства. Она состоит в передаче в производство купленных материальных ценностей, а также в соединении средств и предметов труда с рабочей силой и в создании нового продукта (включающего переменную и вновь созданную стоимость). На этой стадии авансированная стоимость снова меняет свою форму. Из производительной она переходит в товарную. Оборотные средства по вещественному составу превращаются в незавершенное производство, полуфабрикаты, готовы изделия.  

3. Товар’ - Деньги’. Эта стадия состоит в реализации изготовленной продукции и получении денежных средств. При этом оборотные средства переходят из стадии производства в стадию обращения и снова принимают форму денежных средств.  Разность Д’-Д составляет величину денежных доходов и накоплений предприятия.

Закончив один кругооборот, оборотные средства вступают в новый, т.е. оборот осуществляется непрерывно. 

23.   Особенности формирования оборотного капитала и финансирование его прироста.
Источники, из которых формируются оборотные средства, отра​жаются в пассиве бухгалтерского баланса. Традиционные источники формирования оборотного капитала организации можно разделить на следующие группы:
•   собственные источники — собственный капитал;
•   средства, приравненные к собственным, — устойчивые пассивы;
•   заемные источники — краткосрочные кредиты банков;
•   товарный кредит;
•   привлеченные средства — кредиторская задолженность пред​приятия.
Собственный оборотный капитал обеспечивает имущественную и оперативную самостоятель​ность и формируется из средств уставного капитала, добавочного капитала, резервного капитала, а также целевых поступлений и фи​нансирования, а также нераспределенной прибыли.
Первоначально формирование собственного капитала осуществ​ляется в момент создания организации. Она обеспечивается основ​ными и оборотными средствами, необходимыми для осуществления коммерческой деятельности в размерах, определенных учредитель​ными документами. 
Часть средств, инвестированных учредителями, направляется на приобретение производственных запасов, поступающих в производ​ство для изготовления товарной продукции, выполнения работ, оказания услуг. Вплоть до поступления выручки от реализации продукции (работ, услуг) оборотные средства служат источником финансирования текущих производственных затрат.
В дальнейшем пополнение оборотных средств, авансируемых организацией на возобновление производственного цикла, может осуществляться за счет полученной выручки от продажи продукции и собственных средств, полученных организацией в процессе ее деятельности, главным образом за счет части нераспределенной прибыли, которая направляется на пополнение оборотных средств и финансирование их прироста. Это зависит как от накопленной не​распределенной прибыли прошлых лет, финансовых результатов те​кущего года, намечаемых направлений использования прибыли, так и от изменения норматива оборотных средств, от возможностей привлечения иных источников.
В условиях полной хозяйственной самостоятельности, когда ор​ганизации наделены широкими полномочиями в распоряжении собственным имуществом, в том числе и денежными средствами, в их обороте могут находиться прочие собственные средства в виде временно не используемых фондов денежных средств.
Кроме собственных источников пополнения оборотных средств каждый хозяйствующий субъект располагает средствами, приравнен​ными к собственным. Это так называемые устойчивые пассивы, кото​рые не принадлежат организации, но, в силу установленного порядка расчетов, постоянно находятся в ее обороте и используются на вполне законных основаниях. 

К устойчивым пассивам относятся:
•   минимальная переходящая задолженность по оплате труда, которая обусловлена естественным расхождением между сро​ком начисления и датой выплаты заработной платы;
•   задолженность бюджету по некоторым видам налогов, начис​ление которых происходит раньше срока платежа;
•   минимальная задолженность по резервам на покрытие пред​стоящих расходов и платежей;
•   минимальная задолженность покупателей по залогам за тару;
•   задолженность заказчикам по авансам и частичной оплате (предоплате) продукции.
Кроме собственных и приравненных к ним финансовых ресур​сов в обороте организации находятся заемные средства, основу ко​торых составляют краткосрочные кредиты банков и займы (коммерческие кредиты).
24.   Показатели эффективности использования оборотных средств.
Наличие у предприятия собственного оборотного капитала, его состав и структура. От скорости оборота и эффективности ис​пользования оборотного капитала во многом предопределяют финансовое состояние предприятия и устойчивость его поло​жения на финансовом рынке, а именно:
•     платежеспособность, т. е. возможность погашать в срок свои долговые обязательства;
•     ликвидность — способность в любой момент совершать необходимые расходы;
•     возможности дальнейшей мобилизации финансовых ре​сурсов.
Эффективное использование оборотного капитала играет большую роль в обеспечении нормализации работы предпри​ятия, повышении уровня рентабельности производства и зави​сит множества факторов. 

Обобщающим показателем эффективности использования оборотного капитала является показатель его рентабельности, рассчитываемый как соотношение прибыли от реализа​ции продукции (ПРП) или иного финансового результата к ве​личине оборотного капитала (СОК). Этот показатель характеризует величину прибыли, получае​мой на каждый рубль оборотного капитала, и отражает финан​совую эффективность работы предприятия, так как именно оборотный капитал обеспечивает оборот всех ресурсов на предприятии. 

В российской хозяйственной практике оценка эффективно​сти использования оборотного капитала осуществляется через показатели его оборачиваемости.

Оборачиваемость оборотных активов определяется исходя из времени, в течение которого денежные средства совершают полный оборот, начиная с приобретения производственных запасов, нахож​дения их в процессе производства, до выпуска и реализации гото​вой продукции и поступления денег на счета организации.
Поскольку критерием оценки эффективности управления оборотными средствами является фактор времени, используются показатели, отражающие, во-первых, общее время оборота, или длительность одного оборота в днях, и, во-вторых, скорость оборота.

Длительность одного оборота: ОБок=Д/Коб

Д – длительность периода в днях

Коб – количество оборотов 

При прочих равных условиях чем короче период обращения или один оборот оборотного капитала, тем организации требуется меньше оборотных средств. Чем быстрее оборотные средства совершают кру​гооборот, тем лучше и эффективней они используются. 
Скорость оборота (характеризуется прямым коэффициентом оборачиваемости – количеством оборотов): Коб=РП/Сок

РП – объем реализации

Сок – оборотный капитал 

Длительность оборота денежных средств показывает время с мо​мента оплаты предприятием производственных запасов до момента получения выручки от реализации продукции или это период между платежами за сырье и рабочую силу и погашением дебиторской за​долженности.
Каждый хозяйствующий субъект ставит перед собой задачу со​кратить длительность оборота денежных средств, что позволит ему увеличить прибыль и уменьшить потребность в дополнительных финансовых ресурсах.
Высвобождение оборотных средств в результате ускорения их оборачиваемости может быть абсолютным и относительным. 

Абсо​лютное высвобождение — это прямое уменьшение потребности в оборотных средствах для выполнения планового объема производ​ства продукции. 

Относительное высвобождение оборотных средств происходит в тех случаях, когда при наличии оборотных средств в пределах плановой потребности обеспечивается перевыполнение плана производства продукции. При этом темп роста объема произ​водства опережает темп роста остатков оборотных средств.
25.   Сущность и виды инвестиций.

Согласно Федеральному закону «Об инвестиционной деятельно​сти в Российской Федерации, осуществляемой в форме капитальных вложений» от 25 февраля 1999 г. № 39-ФЗ, инвестиции — это денеж​ные средства, ценные бумаги, иное имущество, в том числе имуще​ственные и иные права, имеющие денежную оценку, вкладываемые в объекты предпринимательской и (или) иной деятельности в целях получения прибыли и (или) достижения иного полезного эффекта.
Общепринятым признаком классификации служит объект вло​жения. В соответствии с ним инвестиции делятся на реальные, фи​нансовые, интеллектуальные.
Реальные инвестиции — это долгосрочные вложения материаль​ных, трудовых и финансовых ресурсов в отрасли материального производства, направленные на формирование и расширенное вос​производство основных фондов.
Финансовые инвестиции — это вложения капитала в различные финансовые инструменты, долгосрочные ценные бумаги (акции, облигации и др.) в целях получения дохода.
Интеллектуальные инвестиции чаще всего отождествляются с вложениями на формирование нематериальных активов инноваци​онного характера, связанных напрямую с операционной деятельно​стью организации.
Классификация инвестиций по объекту вложения не только по​казывает сферы инвестиционной деятельности, но и определяет ме​тод анализа для выбора наилучшего инвестиционного решения.
По участию в инвестиционном процессе инвестиции подразделя​ются на прямые и непрямые.
К прямым относятся инвестиции, осуществляемые юридическими и физическими лицами, владеющими организациями или имеющими право на участие в их управлении. Они подразделяются на взносы в уставный капитал и на приобретение долгосрочных ценных бумаг.
К непрямым относятся инвестиции, осуществляемые через фи​нансовых посредников.
Инвестирование организации проводится в течение всего ее жизненного цикла. Анализ тенденций инвестиционной активности на отдельных этапах жизненного цикла позволяет оценить эффек​тивность принимаемых инвестиционных решений и выбрать буду​щую стратегию инвестирования. Для этого может быть использова​на предлагаемая рядом экономистов классификация инвестиций по характеру осуществляемых мероприятий:
•   нетто-инвестиции, проводимые в начале жизненного цикла организации при ее образовании;
•   реинвестиции — полученные денежные средства в результате продажи продукции (работ, услуг), вновь направляются на вос​производство основных фондов, повышение технического уров​ня предприятия и освоение новой продукции и новых рынков;
•   брутто-инвестицш — суммы нетто-инвестиций и реинве​стиций.
Для принятия правильных решений при анализе и планирова​нии инвестиций необходимо учитывать то, что они могут влиять друг на друга в процессе реализации и важно определить степень этого влияния. Поэтому в зависимости от возможной взаимосвязи инвестиционных решений инвестиции можно рассматривать в виде:
•   независимых друг от друга, когда одно инвестиционное реше​ние не исключает другого;
•   зависимых друг от друга;
•   альтернативных, когда необходимо выбрать одно из несколь​ких инвестиционных решений;
•   взаимодополняющих, требующих постоянного дополнитель​ного вложения средств после принятия основного инвестици​онного решения;
•   безвозвратных, осуществляемых на проекты, не давшие поло​жительного результата.
Для обеспечения соответствия инвестиционной политики орга​низации ее стратегии инвестиции можно сгруппировать по основным направлениям их осуществления:
•   сохранения позиций на рынке путем повышения качества, расширение ассортимента производимой продукции;
•   снижения затрат на производство продукции;
•   освоения новой продукции, завоевания новых рынков.
26.   Источники и методы инвестиций.

Финансирование прямых инвестиций — это порядок предоставления денежных средств, система расходования и контроля за целевым и эффективным их использованием.
В настоящее время финансирование прямых инвестиций осуще​ствляется за счет:
•   собственных  финансовых ресурсов  и  внутрихозяйственных резервов;
•   заемных денежных средств;
•   привлеченных денежных средств, получаемых от эмиссии j ценных бумаг, паевых и иных взносов юридических и физических лиц;
•   денежных средств, поступающих в порядке перераспределе​ния из централизованных инвестиционных фондов концернов, ассоциаций и других объединений;
•   средств внебюджетных фондов;
•   ассигнований  из бюджетов различных уровней,  предостав​ляемых на безвозвратной основе;
•   средств иностранных инвесторов.
Собственные финансовые ресурсы организации включают первона​чальные взносы учредителей в момент ее формирования и часть де​нежных средств, полученных в результате хозяйственной деятельности.
Собственные источники финансирования прямых инвестиций подразделяются на две группы — источники от проведения работ хозяйственным способом и источники от результатов основной дея​тельности организации.
Прибыль от основной деятельности служит важным источником финансирования реальных инвестиций организаций (предприятий). Сумма прибыли, предназначаемая на финансирование инвестиций в основной капитал, определяется при ее распределении в финансо​вом плане. При недостатке собственных источников финансирова​ния инвестиций организации используют внешние заимствования.
К заемным денежным средствам относятся долгосрочные креди​ты банков. Источником финансирования воспроизводства основ​ных фондов являются также заемные средства других организаций. Организациям могут предоставляться также займы индивидуальны​ми инвесторами (физическими лицами).
В последнее время получает распространение такой источник заемных средств, как ссуды из федерального и региональных бюд​жетов на финансирование быстроокупаемых коммерческих проек​тов. Эти ссуды размещаются на конкурсной основе.
Средства из федерального и региональных бюджетов и из отрас​левых и межотраслевых внебюджетных фондов выделяются на фи​нансирование федеральных, региональных или отраслевых целевых
программ.
Привлечение иностранных инвестиций обеспечивает развитие международных экономических связей и освоение передовых науч​но-технических достижений. Основной формой участия иностран​ного капитала в виде прямых инвестиций продолжает оставаться создание на территории России предприятий с иностранными ин​вестициями. Однако объемы привлекаемых инвестиций пока неве​лики.
Источником финансирования реальных инвестиций служат при​влеченные средства.
Выпуск ценных бумаг — облигаций, векселей — и их размещение на финансовом рынке.
Лизинг — вид инвестиционной деятельности по приобретению имущества и передаче его на основании договора лизинга физическим или юридическим лицам за определенную плату, на определенный срок и на определенных условиях, обусловленных договором, с пра​вом выкупа имущества лизингополучателем.
27.   Финансовые инвестиции предприятий, их цель, виды и способы осуществления.
Вложения в ценные бу​маги разного вида, разного срока действия и разной ликвидности, управляемые как единое целое, формируют портфель ценных бумаг.
Любой инвестиционный портфель представляет собой опреде​ленный набор акций, облигаций и других ценных бумаг с различ​ной степенью обеспечения, риска и доходности. Доходы представ​ляют собой прибыль, полученную по всей совокупности бумаг дан​ного портфеля.
Разрабатывая инвестиционную финансовую политику, органи​зации могут ставить перед собой разные цели. В общем виде это по​лучение процента, сохранение капитала, обеспечение его прироста.
Эти цели могут быть альтернативными и соответствовать разным типам портфелей ценных бумаг. 

С изменениями условий цели портфеля могут видоизменяться и выглядеть следующим образом:
•   сохранность и приращение капитала (в отношении ценных бумаг с растущей курсовой стоимостью);
•   приобретение ценных бумаг, которые по условиям обращения могут заменять наличность;
•   доступ через приобретение ценных бумаг к дефицитным ви​дам продукции и услуг, имущественным и неимущественным
правам;
•   расширение сферы влияния и перераспределение собственно​сти, создание холдинговых и цепных структур;
•   спекулятивная' игра на колебаниях курсов в условиях неста​бильного рынка ценных бумаг;
•   производные цели (зондирование рынка, страхование от из​лишних рисков, регулирование денежной наличности и т.д.).

Исходя из выбранных для себя целей, организации могут форми​ровать разные типы портфелей ценных бумаг. Тип портфеля — его характеристика с позиций целей, перед ним поставленных.
Портфель ценных бумаг, ориентированный на получение доходов (доходный портфель), создается ради получения текущих доходов, приемлемый размер которых соответствовал бы степени риска, воз​можной для инвестора. 

Портфель роста ориентирован на акции с быстрорастущей кур​совой стоимостью на рынке ценных бумаг. Цель такого портфеля — приращение капитала, поэтому инвестор не ориентируется на те​кущую выплату дивидендов.
Портфель рискованных вложений состоит преимущественно из ценных бумаг молодых компаний или предприятий «агрессивного» типа, выбравших стратегию быстрого расширения на основе новых технологий и выпуска новой продукции.
Сбалансированный портфель состоит из ценных бумаг с быстро​растущей курсовой стоимостью и из высокодоходных. 

Виды ценных бумаг. Денежные документы, удостоверяющие иму​щественные права или отношения займа владельца ценной бумаги по отношению к эмитенту, называют ценными бумагами.
Известны следующие основные виды ценных бумаг: облигации, акции, векселя, казначейские обязательства.
Чтобы удостовериться в инвестиционных качествах ценной бу​маги, инвестор должен получить следующую информацию: чем за​нимается компания; какова ее прибыль; какова цена бумаги и тен​денция ее роста; располагает ли эмитент резервами и есть ли источ​ники их пополнения; велико ли доверие к эмитенту; есть ли планы развития компании.
28.   Формирование инвестиционной политики предприятия.
Реализация стратегического управления осуществляется путем выработки механизма деятельности, ведущего к достижению по​ставленной цели наиболее эффективным способом в условиях не​определенности внешней среды. Это означает, что основу стратеги​ческого управления составляет правильный выбор цели развития организации (предприятия) на перспективу.

Уровень развития инвестиционной политики организации зависит от особенностей инвестиционной политики государства, поэтому на ее формирование оказывают влияние факторы, сдерживающие инвести​ционную активность российской экономики. К ним относятся:
•   относительно высокий уровень инфляции;
•   достаточно высокий уровень налогов;
•   неполное финансирование государственных инвестиционных программ;
•   низкая эффективность инвестиционных вложений;
•   недостаток собственных средств у организаций для обновле​ния основного капитала и трудности в получении коммерческих кредитов из-за неустойчивого их финансового положе​ния и высоких процентных ставок кредита;
•   высокий инвестиционный риск.
Содержание инвестиционной политики организации состоит в определении объема, структуры и направлений использования ин​вестиций для достижения полезного эффекта.
Таким образом, для разработки и осуществления инвестицион​ной политики организации необходимы постоянный анализ внут​ренней и внешней его среды для формирования потребности в ин​вестициях, поиск их источников, разработка и реализация инвести​ционных предложений.
К основным факторам, которые следует учитывать при разра​ботке инвестиционной политики, относятся:
•   соответствие инвестиционных предложений законодательству РФ;
•   эффективность инвестиционных предложений, включая не только экономический, но и другие эффекты (экологический, информационный, социальный и т.д.);
•   возможность использования государственной поддержки;
•   вероятность привлечения иностранных инвестиций;
•   особенности, текущее и перспективное состояние рынка про​дукции и услуг, производимых организацией;
•   текущее финансово-экономическое состояние организации;
•   технико-технологический и организационный уровень орга​низации;
•   условия инвестирования на рынке капиталов;
•   возможность и условия лизинга имущества;
•   условия страхования инвестиционных рисков.
Основная цель инвестиционной политики организации заклю​чается в наиболее эффективном вложении капитала. В зависимости от условий деятельности организации (предприятия) можно исполь​зовать два направления вложения инвестиций: капиталообразующие и портфельные.
Разработка инвестиционной политики индивидуальна для каждой организации и определяется рядом факторов:
•   динамикой спроса и предложения на рынке продукции, про​изводимой организацией, качеством и ценой этой продукции и продуктов-заменителей;
•   особенностями общей стратегии организации;
•   финансово-экономическим положением организации, в част​ности соотношением собственных и заемных средств;
•   техническим уровнем производства в организации;

 •   финансовыми условиями инвестирования на рынке капи​талов;
•   возможностью получения государственной поддержки;
•   нормой прибыли от реализации инвестиционных проектов с участием организации;
•   условиями страхования и получения гарантий от некоммерче​ских рисков;
•   состоянием фондового рынка.
Исходной базой в процессе выра​ботки общей производственной стратегии организации, а также на​правлений инвестирования служит анализ рынка. Проведение ана​лиза рынка осуществляется по следующим позициям:
•   выявляются предприятия-конкуренты;
•   определяются географические границы реализации продук​ции организации совместно с другими организациями-конку​рентами, а также регионы исключительного положения орга​низации и ее конкурентов;
•   выявляется территориальная структура продаж организации и конкурентов;
•   проводятся такие же исследования относительно продуктов-аналогов и заменителей;
•   оценивается общий объем реализации продукции организа​цией, в том числе аналогичной продукции и товаров-замени​телей, производимых организациями-конкурентами в течение трех предшествующих лет;
•   прогнозируется динамика потребительского спроса на период выработки, уточнения и корректировки стратегий и инвести​ционной политики организации;
•   определяются перспективы роста организации;
•   оценивается конкурентоспособность продукции организации;
•   выявляются возможности повышения конкурентоспособности продукции организации и расширение ее рынка сбыта в про​цессе реализации инвестиционной политики.

Результаты анализа рынка позволяют выбрать направление как капиталообразующих, так и портфельных инвестиций.
Общность используемой информации для корректировки и пе​реориентации стратегии организации и формирование ее инвести​ционной политики дают возможность оценивать их взаимосвязь.
29.   Источники финансирования капитальных вложений производственного и непроизводственного назначения.
Финансирование прямых инвестиций — это порядок предоставления денежных средств, система расходования и контроля за целевым и эффективным их использованием.
В настоящее время финансирование прямых инвестиций осуще​ствляется за счет:
•   собственных  финансовых ресурсов  и  внутрихозяйственных резервов;
•   заемных денежных средств;
•   привлеченных денежных средств, получаемых от эмиссии j ценных бумаг, паевых и иных взносов юридических и физических лиц;
•   денежных средств, поступающих в порядке перераспределе​ния из централизованных инвестиционных фондов концернов, ассоциаций и других объединений;
•   средств внебюджетных фондов;
•   ассигнований  из бюджетов различных уровней,  предостав​ляемых на безвозвратной основе;
•   средств иностранных инвесторов.
Собственные финансовые ресурсы организации включают первона​чальные взносы учредителей в момент ее формирования и часть де​нежных средств, полученных в результате хозяйственной деятельности.
Собственные источники финансирования прямых инвестиций подразделяются на две группы — источники от проведения работ хозяйственным способом и источники от результатов основной дея​тельности организации.
Прибыль от основной деятельности служит важным источником финансирования реальных инвестиций организаций (предприятий). Сумма прибыли, предназначаемая на финансирование инвестиций в основной капитал, определяется при ее распределении в финансо​вом плане. При недостатке собственных источников финансирова​ния инвестиций организации используют внешние заимствования.
К заемным денежным средствам относятся долгосрочные креди​ты банков. Источником финансирования воспроизводства основ​ных фондов являются также заемные средства других организаций. Организациям могут предоставляться также займы индивидуальны​ми инвесторами (физическими лицами).
В последнее время получает распространение такой источник заемных средств, как ссуды из федерального и региональных бюд​жетов на финансирование быстроокупаемых коммерческих проек​тов. Эти ссуды размещаются на конкурсной основе.
Средства из федерального и региональных бюджетов и из отрас​левых и межотраслевых внебюджетных фондов выделяются на фи​нансирование федеральных, региональных или отраслевых целевых
программ.
Привлечение иностранных инвестиций обеспечивает развитие международных экономических связей и освоение передовых науч​но-технических достижений. Основной формой участия иностран​ного капитала в виде прямых инвестиций продолжает оставаться создание на территории России предприятий с иностранными ин​вестициями. Однако объемы привлекаемых инвестиций пока неве​лики.
Источником финансирования реальных инвестиций служат при​влеченные средства.
Выпуск ценных бумаг — облигаций, векселей — и их размещение на финансовом рынке.
Лизинг — вид инвестиционной деятельности по приобретению имущества и передаче его на основании договора лизинга физическим или юридическим лицам за определенную плату, на определенный срок и на определенных условиях, обусловленных договором, с пра​вом выкупа имущества лизингополучателем.
30.   Капитальные вложения как форма осуществления прямых инвестиций, порядок их планирования.

Реальные инвестиции представляют собой затраты на создание но​вых объектов основного капитала, расширение, реконструкцию и тех​ническое перевооружение действующих объектов основного капитала. Соотношение затрат по этим направлениям называют воспроиз​водственной структурой прямых инвестиций.
К затратам на новое строительство относятся затраты по соору​жению объектов на новых площадках, формирующих новый иму​щественный комплекс.
Расширение представляет собой строительство вторых и после​дующих очередей организации, дополнительных производственных комплексов и производств, сооружение новых либо расширение существующих цехов основного назначения.
Реконструкция — это полное или частичное переоборудование и переустройство организации без строительства новых и расшире​ния действующих цехов основного производственного назначения, вспомогательных служб. В результате реконструкции достигается увеличение объема производства на базе новой, более современной технологии, расширение ассортимента или повышение качества продукции, улучшение ее конкурентоспособности на рынке. Рекон​струкция может осуществляться и в целях изменения профиля предприятия и организации производства новой продукции на имею​щихся производственных площадях.
Техническое перевооружение представляет собой комплекс ме​роприятий (без расширения производственных площадей) по по​вышению технического уровня отдельных участков производства, агрегатов, установок путем внедрения новой техники и технологии, механизации автоматизации производственных процессов, модер​низации и замене устаревшего и физически изношенного оборудо​вания новым, более производительным; устранению узких мест, со​вершенствованию организации и структуры производства.
Работы по строительству объектов, сооружений выполняются либо непосредственно силами хозяйственных организаций, осуществляющих капитальные вложения (хозяйственный способ строительства), либо специальными строительными и монтажными организациями по договорам с заказчиками (подрядный способ строительства).
При хозяйственном способе строительства в каждой организации создаются строительные подразделения, для них приобретают меха​низмы и оборудование, привлекают строителей, формируют произ​водственную базу.
Подрядный способ означает, что работы по строительству выпол​няются созданными для этой цели строительными и монтажными организациями на основании договоров с заказчиками. Выполне​ние работ по договорам обеспечивает взаимный контроль заказчика и подрядчика, способствует более эффективному, экономному использованию материальных, трудовых и денежных ресурсов.
31.   Экономическая природа. Состав и оценка вложений в основные фонды предприятия.
Основной капитал характеризует материальную базу, технический уровень производства. К основным фондам относятся материальные ценности, исполь​зуемые в качестве средств труда при производстве продукции, вы​полнении работ или оказании услуг либо для управленческих нужд организации в течение периода, превышающего 12 месяцев их по​лезного использования. Срок полезного использования — период, в течение которого использование объекта основных средств призва​но приносить доход организации или служить для выполнения це​лей деятельности организации.
К основным фондам относятся здания, сооружения, рабочие и силовые машины и оборудование, измерительные и регулирующие приборы и устройства, вычислительная техника, транспортные сред​ства, инструмент, производственный и хозяйственный инвентарь и принадлежности, рабочий, продуктивный и племенной скот, мно​голетние насаждения и прочие основные средства. В составе основ​ных фондов учитываются находящиеся в собственности организации земельные участки, объекты природопользования (вода, недра и другие природные ресурсы).
Производственные основные фонды прямо или косвенно участ​вуют в производстве материальных ценностей. К ним относятся здания, сооружения, рабочие машины и оборудование и т.д. 

Непро​изводственные основные фонды включают жилые дома, клубы, са​натории, поликлиники, детские сады и другие основные средства нематериальной сферы.
По участию в процессе производства различают активные и пассивные основные фонды. 

Активные основные фонды принима​ют непосредственное участие в процессе производства товаров, ра​бот или услуг. 

Пассивные основные фонды непосредственно не участвуют в переработке и перемещении сырья, материалов, полуфабрикатов, но создают необходимые для производства условия. Это здания, сооружения и т.п.
Основные фонды имеют следующие виды денежной оценки:
•   первоначальную стоимость, по этой стоимости они прини​маются к бухгалтерскому учету;
•   восстановительную стоимость, которую они имеют в период воспроизводства, с учетом морального износа и переоценки;
•   остаточную стоимость, которая представляет первоначальную или восстановительную стоимость основных средств за мину​сом износа.
Стоимость основных фондов, по которой они приняты к бухгал​терскому учету, не подлежит изменению. Изменение первоначальной стоимости основных фондов допускается в случаях достройки, до​оборудования, реконструкции и частичной ликвидации соответст​вующих объектов. Организация имеет право не чаще одного раза в год переоценивать объекты основных фондов по восстановительной стоимости путем индексации или прямого пересчета по докумен​тально подтвержденным рыночным ценам.
Эффективность использования основных фондов характеризует​ся натуральными и стоимостными показателями.
Стоимостные показатели отражают в денежном выражении эф​фективность использования основных фондов организаций, отрас​лей экономики и являются обобщающими.
Степень использования основных фондов в денежном выраже​нии определяют следующие показатели:
фондоотдача — отражает сумму реализуемой продукции на рубль среднегодовой стоимости основных производственных фондов;

фондоемкость — выражается отношением стоимости основных производственных фондов к стоимости продукции;
фондовооруженность — характеризуется стоимостью основных производственных фондов, приходящейся на одного работника ор​ганизации или отрасли в целом.
32.   Источники формирования основных фондов производственного и непроизводственного назначения.
Финансирование процесса формирования основных средств мо​жет осуществляться за счет следующих основных источников:
средств учредителей, передаваемых в момент создания фирмы или уже в процессе ее функционирования;
собственных ресурсов предприятия, созданных в процессе его уставной деятельности;
средств, полученных предприятием на заемной основе в форме целевых банковских ссуд;
ассигнований из бюджетов различных уровней и внебюджетных фондов.
Кроме указанных, в современных условиях широко применяет​ся такой метод формирования основных средств фирмы, как арен​да (применяемая в основном для получения производственных и иных площадей) и ее разновидность — лизинг (удовлетворяющий потребности, прежде всего в технологическом оборудовании и дорогостоящих транспортных средствах).
Источники финансирования воспроизводства основных средств подразделяются на собственные и привлеченные.
Собственные источники основных средств фирмы:
амортизация;
износ нематериальных активов;
прибыль, остающаяся в распоряжении фирмы. Привлеченные источники основных средств:
кредиты банков;
заемные средства других предприятий и организаций;
денежные средства, получаемые от эмиссии ценных бумаг, па​евых и иных взносов юридических и физических лиц;
денежные средства, поступающие в порядке перераспределе​ния из централизованных инвестиционных фондов концернов и других объединений;
средства внебюджетных фондов;
ассигнования из бюджетов различных уровней, предоставляе​мые на возвратной и безвозвратной основе;
средства иностранных инвесторов.
Достаточность источников средств для воспроизводства основ​ных средств имеет решающее значение для финансового состоя​ния фирмы.
33.   Восстановление и ремонт основных фондов. Источники финансирования ремонта основных фондов.
Основные фонды организаций в процессе эксплуатации изнашиваются. Ремонт основных фондов удлиняет срок их службы, повышает производи​тельность, уменьшает потребность в прямых инвестициях на создание новых основных фондов.
Различают текущий, средний и капитальный ремонт. При текущем ремонте происходит ликвидация мелких поломок, замена отдельных деталей. Как правило, он носит случайный характер. Средний или планово-предупредительный ремонт связан с заме​ной отдельных элементов, деталей и узлов, проверкой работы всех агрегатов. Средний ремонт может проводиться несколько раз в год.
При капитальном ремонте машин и оборудования, осуществ​ляемом с периодичностью более года, как правило, проводятся раз​борка агрегата, замена или восстановление изношенных деталей и узлов, ремонт базовых деталей. Капитальный ремонт зданий и со​оружений предусматривает замену изношенных конструкций и де​талей более прочными и экономичными, улучшающими эксплуата​ционные показатели ремонтируемых объектов.
Экономическая целесообразность капитального ремонта опре​деляется сопоставлением затрат на капитальный ремонт со стоимо​стью ремонтируемых объектов.
С проведением рыночных преобразований у организаций изме​нился порядок финансирования ремонта объектов основных фондов. В настоящее время организации самостоятельно определяют как общие объемы ремонтных работ, так и их структуру по видам. План ремонта составляется на год в целом по организации на основе сметно-финансовых расчетов по ремонту отдельных объектов с уче​том действующих норм, цен, тарифов и утверждается руководите​лем организации (предприятия).
Все организации независимо от подчиненности и форм собст​венности включают расходы на все виды ремонта объектов основ​ных средств в состав затрат на производство и реализацию продук​ции. Но организациям (предприятиям) дано право самостоятельно выбирать вариант отнесения на себестоимость затрат на ремонт. Они могут:
•  включать в себестоимость фактические затраты на проведе​ние ремонта непосредственно после его осуществления. Этот способ имеет ряд недостатков. Если у организации возникают сезонные колебания в проведении ремонтных работ, то у нее будут значительные колебания в себестоимости по отдельным периодам, это усложнит расчет прибыли и определение пла​тежей в бюджет; 

•  создавать ремонтный фонд (резерв денежных средств). На осно​ве технико-экономических расчетов определяют общий объем ремонтных работ и норму формирования ремонтного фонда. Нормы отчислений в ремонтный фонд должны учитывать и затраты на модернизацию оборудования, если она не прово​дится при реконструкции и техническом перевооружении. В этом случае затраты по модернизации объектов основного капитала покрываются за счет источников финансирования прямых инвестиций. На основе утвержденных норм органи​зации ежемесячно проводят начисление ремонтного фонда и включают его в себестоимость равными долями, расходование же средств из этого фонда происходит по мере необходимо​сти. Это вносит определенную стабильность в формирование затрат на производство и реализацию продукции и прибыли организации;

 •  в случае необходимости относить фактические затраты по ре​монту объектов основного капитала на расходы будущих пе​риодов с последующим их ежемесячным списанием на про​изводственные затраты. Финансирование всех видов ремонта непроизводственных эле​ментов основного капитала проводится из прибыли, остающейся в распоряжении предприятия.
Порядок финансирования ремонта зависит от способа его про​ведения. При выполнении ремонтных работ подрядным способом расчеты между подрядчиком и заказчиком проводятся за закончен​ные этапы работ или объект в целом. Расчеты по ремонту, осущест​вляемому хозяйственным способом, проводятся по отдельным эле​ментам затрат.
34.   Амортизация и ее роль в воспроизводственном процессе.
Амортизация представляет собой денежное выра​жение износа основных фондов в процессе их производительного функционирования. Одновременно амортизация — это процесс пе​ренесения стоимости изнашиваемых основных фондов на произве​денный с их помощью продукт.
Постепенное перенесение стоимости основных производствен​ных фондов на производимую продукцию приводит к тому, что одна часть этой стоимости сохраняет потребительную форму основных фондов, а другая совершает оборот как часть стоимости вновь соз​данной продукции, которая по мере реализации продукции перехо​дит из товарной формы в денежную и аккумулируется в обороте в виде амортизационных отчислений. 

Назначение амортизационных от​числений состоит в накоплении денежных средств в размерах, не​обходимых для воспроизводства в натуральной форме выбывающих из производства по истечении нормативного срока службы основ​ных фондов или по истечении срока их полезного использования.
Амортизируемые основные фонды распределяются по аморти​зационным группам в соответствии со сроком их полезного исполь​зования — периодом, в течение которого объект основных средств служит целям деятельности организации. Срок полезного использо​вания определяется организацией самостоятельно на дату ввода в эксплуатацию данного объекта основных средств на основании их классификации, определенной Правительством РФ.
Основные средства включаются в состав амортизируемого иму​щества с 1-го числа месяца, следующего за месяцем, в котором они введены в эксплуатацию.
Амортизация объектов основных фондов вычисляется одним из следующих методов начисления амортизационных начислений:
•   линейным;
•   уменьшаемого остатка;
•   списания стоимости по сумме чисел лет срока полезного ис​пользования;
•   списания  стоимости  пропорционально  объему продукции
(работ).
Организации применяют линейный метод начисления аморти​зации к зданиям, сооружениям, передаточным устройствам, входя​щим в 8—10-ю амортизационные группы. К остальным основным средствам организация вправе применять один из названных ме​тодов.
Линейным методом амортизация начисляется равномерно исходя из первоначальной или восстановительной стоимости объекта основ​ных фондов и нормы амортизации, исчисленной из срока полезно​го использования этого объекта.
Любым способом начисление амортизации проводится ежеме​сячно исходя из 1/12 годовой суммы амортизационных отчислений.
По объектам основных фондов, полученным по договору даре​ния и безвозмездно в процессе приватизации, жилищному фонду, объектам внешнего благоустройства и другим аналогичным объек​там лесного хозяйства, дорожного хозяйства, специализированным сооружениям судоходной обстановки и т.п. объектам, продуктив​ному скоту, многолетним насаждениям, не достигшим эксплутаци-онного возраста, а также приобретенным изданиям (книгам, бро​шюрам и т.п.) амортизация не начисляется.
Не подлежат амортизации объекты основных фондов, потреби​тельские свойства которых с течением времени не изменяются (зе​мельные участки и другие объекты природопользования).
35.   Порядок планирования, начисления и использования амортизационных отчислений.

Амортизация представляет собой денежное выра​жение износа основных фондов в процессе их производительного функционирования. Одновременно амортизация — это процесс пе​ренесения стоимости изнашиваемых основных фондов на произве​денный с их помощью продукт.
Амортизация объектов основных фондов вычисляется одним из следующих методов начисления амортизационных начислений:
•   линейным;
•   уменьшаемого остатка;
•   списания стоимости по сумме чисел лет срока полезного ис​пользования;
•   списания  стоимости  пропорционально  объему продукции
(работ).
Организации применяют линейный метод начисления аморти​зации к зданиям, сооружениям, передаточным устройствам, входя​щим в 8—10-ю амортизационные группы. К остальным основным средствам организация вправе применять один из названных ме​тодов.
Выбранный организацией метод начисления амортизации при​меняется в отношении объекта амортизируемого имущества, вхо​дящего в состав соответствующей амортизационной группы, и не может быть изменен в течение всего периода начисления амортиза​ции по этому объекту.
Начисление амортизации в отношении объекта амортизируемо​го имущества осуществляется в соответствии с нормой амортиза​ции, определенной для данного объекта исходя из его срока полез​ного использования.
Амортизационные отчисления по объекту основных фондов на​чинаются с 1-го числа месяца, следующего за месяцем принятия этого объекта к учету, и начисляются до полного погашения стои​мости этого объекта либо списания этого объекта с учета в связи с прекращением права собственности или иного вещного права.
Амортизационные отчисления по объекту основных фондов прекращаются с 1-го числа месяца, следующего за месяцем полного погашения стоимости этого объекта или списания этого объекта с
учета.
Начисление амортизации не производится во время реконст​рукции основных фондов, их модернизации, а также перевода в установленном порядке на консервацию (на срок не менее трех месяцев). Также не начисляется износ в случае проведения пред​приятием ремонта основных средств (текущего, среднего, капи​тального), если его продолжительность превышает 12 месяцев. Кроме того, амортизация не начисляется по:
- объектам основных средств, полученным по договору дарения и безвозмездно в процессе приватизации; жилищному фонду;
- объектам внешнего благоустройства и аналогичным объектам лесного хозяйства, дорожного хозяйства, специализированным со​оружениям судоходной обстановки и другим объектам;
продуктивному скоту, буйволам, волам и оленям;

- многолетним насаждениям, не достигшим эксплуатационного возраста;

- приобретенным изданиям (книги, брошюры и т.п.).
Не подлежат амортизации объекты основных средств, потреби​тельские свойства которых с течением времени не изменяются (земельные участки, объекты природопользования). Если объект основных средств был приобретен с использова​нием бюджетных ассигнований, то амортизацию следует начис​лять только исходя из сумм собственных использованных средств (стоимость объекта за минусом величины полученных сумм).
Начисление амортизации объектов основных средств и немате​риальных активов производится независимо от результатов деятельности организации в отчетном периоде.
36.   Методы начисления амортизации.
Амортизация объектов основных фондов вычисляется одним из следующих методов начисления амортизационных начислений:
•   линейным;
•   уменьшаемого остатка;
•   списания стоимости по сумме чисел лет срока полезного ис​пользования;
•   списания  стоимости  пропорционально  объему продукции
(работ).
Организации применяют линейный метод начисления аморти​зации к зданиям, сооружениям, передаточным устройствам, входя​щим в 8—10-ю амортизационные группы. К остальным основным средствам организация вправе применять один из названных ме​тодов.
Выбранный организацией метод начисления амортизации при​меняется в отношении объекта амортизируемого имущества, вхо​дящего в состав соответствующей амортизационной группы, и не может быть изменен в течение всего периода начисления амортиза​ции по этому объекту.
Начисление амортизации в отношении объекта амортизируемо​го имущества осуществляется в соответствии с нормой амортиза​ции, определенной для данного объекта исходя из его срока полез​ного использования.
Линейным методом амортизация начисляется равномерно исходя из первоначальной или восстановительной стоимости объекта основ​ных фондов и нормы амортизации, исчисленной из срока полезно​го использования этого объекта.
Методом уменьшаемого остатка годовая сумма амортизационных отчислений определяется исходя из остаточной стоимости основных фондов на начало года и нормы амортизационных отчислений, ис​численной исходя из срока полезного использования этого объекта.
Суть применяемого метода состоит в том, что доля амортизаци​онных отчислений, относимых на себестоимость продукции, будет уменьшаться с каждым последующим годом эксплуатации указан​ного объекта.
С месяца, следующего за месяцем, в котором остаточная стои​мость объекта амортизируемого имущества достигнет 20% первона​чальной (восстановительной) стоимости этого объекта, амортизация по нему исчисляется в следующем порядке:
1)   остаточная стоимость объекта амортизируемого имущества в целях исчисления амортизации фиксируется как базовая стоимость для дальнейших расчетов;
2)   сумма начисленной за один месяц амортизации в отношении данного объекта амортизируемого имущества определяется путем де​ления базовой стоимости данного объекта на число месяцев, остав​шихся до истечения срока полезного использования данного объекта.
Методом списания стоимости по числу лет полезного использова​ния годовая сумма амортизационных отчислений определяется ис​ходя из первоначальной стоимости объекта основных фондов и со​отношения числа лет, оставшихся до конца срока службы объекта, и числа лет срока службы объекта. Ликвидационная стоимость в этом методе не используется, так как объект основных фондов полностью переносит свою стоимость за период полезного использования.
Этот метод с точки зрения финансового планирования предпоч​тителен тем, что позволяет уже в начале эксплуатации списать большую часть стоимости основных фондов. Далее темп списания замедляется, что обеспечивает снижение себестоимости продукции.
Методом списания стоимости пропорционально объему продукции (работ) начисление амортизационных отчислений проводится исхо​дя из натурального показателя объема продукции (работ) в отчет​ном периоде и соотношения первоначальной стоимости объекта основных фондов и предполагаемого объема продукции (работ) за весь период полезного использования объекта основных фондов.

Применение этого метода позволяет организациям учитывать физический износ, режим использования объекта.
Любым способом начисление амортизации проводится ежеме​сячно исходя из 1/12 годовой суммы амортизационных отчислений.
37.   Классификация расходов.
Под расходами организации (предприятия) признается умень​шение экономических выгод в результате выбытия денежных средств, иного имущества и (или) возникновения обязательств, приводящее к уменьшению капитала.
В целях управления затратами используются различные клас​сификаторы затрат. Все денежные затраты предприятия группируются по трем при​знакам:
1) расходы, связанные с извлечением прибыли;
2) расходы, не связанные с извлечением прибыли;
3) принудительные расходы.
Расходы, связанные с извлечением прибыли, включают в себя за​траты на производство и реализацию продукции (работ, услуг) и инвестиции.
Затраты на производство и реализацию продукции (работ, ус​луг) — это расходы, связанные с созданием товара (продукции, ра​бот, услуг), в результате продажи которых предприятие получит финансовый результат в виде прибыли или убытка.
Инвестиции — это капитальные вложения, имеющие целью рас​ширение объемов собственного производства, а также извлечение доходов на финансовых и фондовых рынках.
Расходы, не связанные с извлечением прибыли, это расходы на по​требление, социальную поддержку работников, благотворительность и другие гуманитарные цели. Такие расходы поддерживают общест​венную репутацию предприятия, способствуют созданию благоприятного социального климата в коллективе и, в конечном итоге, спо​собствуют повышению производительности и качества труда.
Принудительные расходы — это налоги и налоговые платежи, от​числения на социальное страхование, расходы по обязательному личному и имущественному страхованию, созданию обязательных резервов, экономические санкции.
При составлении Отчета о прибылях и убытках расходы класси​фицируются следующим образом:
•   расходы по обычным видам деятельности;
•   операционные;
•   внереализационные;
•   чрезвычайные.
Расходами по обычным видам деятельности признаются расходы, связанные с изготовлением и продажей продукции, приобретением и продажей товаров, а также расходы, осуществление которых свя​зано с выполнением работ, оказанием услуг. Сюда же относятся управленческие и коммерческие расходы.
Операционными расходами являются:
•   расходы, связанные с предоставлением за плату во временное пользование (временное владение и пользование) активов ор​ганизации;
•   расходы, связанные с предоставлением за плату прав, возни​кающих из патентов на изобретения, промышленные образцы и других видов интеллектуальной собственности;
•   расходы, связанные с участием в уставных капиталах других организаций;
•   расходы, связанные с продажей, выбытием и прочим списа​нием основных средств и иных активов, отличных от денеж​ных средств (кроме иностранной валюты), товаров, продукции;
•   проценты, уплачиваемые организацией за предоставление ей в пользование денежных средств (кредитов, займов);
•   расходы, связанные с оплатой услуг, оказываемых кредитными организациями;
•   прочие операционные расходы. Внереализационными расходами являются:
•   штрафы, пени, неустойки за нарушение условий договоров;
•   возмещение причиненных организацией убытков;
•   убытки прошлых лет, признанные в отчетном году;
•   суммы дебиторской задолженности, по которой истек срок исковой давности, других долгов, нереальных для взыскания;
•   курсовые разницы;
•   сумма уценки активов (за исключением внеоборотных активов);
•   прочие внереализационные расходы.
В составе чрезвычайных расходов отражаются расходы, возникаю​щие как последствия чрезвычайных обстоятельств хозяйственной деятельности (стихийного бедствия, пожара, аварии, национализа​ции имущества и т.п.).
38.   Состав и классификация затрат предприятия на производство и реализацию продукции.
Эти расходы включают:
•   материальные затраты, т.е. стоимость потребленных в процессе производства товарной продукции, работ, услуг материальных ресурсов;
•   затраты на оплату труда;
•   расходы, связанные с управлением производственным про​цессом;
•   стоимость использованных в процессе производства внеобо​ротных активов (основных фондов, нематериальных активов).
В соответствии с признаком однородности затраты по основной деятельности группируются по элементам на:
•   материальные;
•   затраты на оплату труда;
•   отчисления на социальные нужды (социальный налог);
•   амортизацию;
•   прочие.
По отношению к объему производства на постоянные и пере​менные.
Постоянными называются затраты, величина которых не зависит от объема производства. Они возможны даже тогда, когда предпри​ятие простаивает или только что организовалось. К таким затратам относятся, например, арендная плата по взятым в аренду основным фондам, амортизация собственных основных фондов, зарплата ад​министрации и обслуживающего персонала, коммунальные услуги, почтово-телеграфные услуги, налоги и другие.
Переменные затраты — это затраты на сырье, материалы, ком​плектующие изделия и полуфабрикаты, топливо и энергия на техно​логические цели, зарплата основных рабочих, затраты на ремонт и обслуживание оборудования. Эти затраты зависят от выпуска про​дукции: увеличиваются с ростом выпуска продукции, уменьшаются со снижением выпуска продукции.
По порядку отнесения затрат на период генерирования прибы​ли — на затраты на продукт и на период.
Затраты на продукт непосредственно связаны с производством продукции (товаров, работ, услуг). Это прямые расходы, обуслов​ленные технологией производства.
Затраты на период зависят не от количества выпущенной про​дукции, а только от того, что закончился некий период времени, за который начисляются платежи.
По способу отнесения на себестоимость объектов затраты делят на прямые и косвенные (накладные).
В системе бухгалтерского учета к прямым относятся расходы, которые можно прямо, по первичному документу, отнести на себе​стоимость единицы изделия (например, материалы, из которых из​готавливаются конкретные изделия). К косвенным (накладным) расходам относятся расходы, которые невозможно в момент их возникновения соотнести с конкретными видами изделий. Такие рас​ходы предварительно накапливаются на отдельных счетах, затем, в конце отчетного периода, они распределяются между видами про​дукции пропорционально выбранной базе (например, основной за​работной плате рабочих, или прямым материальным затратам).
39.   Понятие и состав себестоимости, факторы влияющие на их величину.
Себестоимость — денежное выражение затрат организации на производство продукции, вклю​чающее в себя прямые затраты труда, сырья, ма​териалов, а также накладные затраты, связанные непосредственно с превращением сырья и материалов в готовую продукцию. Различа​ют производственную себестоимость и полную себестоимость. Про​изводственная себестоимость включает в себя валовые затраты с учетом изменения остатков незавершенного производства, расходов будущих периодов и резервов предстоящих расходов и платежей. Полная себестоимость состоит из производственной себестоимости, внепроизводственных (коммерческих расходов) и управленческих расходов. В соответствии с выбранным методом учетной политики управленческие расходы могут включаться в производственную се​бестоимость. Тем не менее предпочтительнее формировать произ​водственную себестоимость только из переменных затрат, раздельно ведя учет постоянных расходов.
На себестоимость оказывают влияние разные факторы. Если в структуре себестоимости большой удельный вес имеют материаль​ные затраты, значит производство материалоемкое. Если оплата труда с начислением социального налога занимает наибольший удельный вес в себестоимости, то это — трудоемкое производство. Если амортизация основных фондов составляет значительную долю в структуре себестоимости, то это производство — фондоемкое. 

На себестоимость готовой продукции оказывает влияние изме​нение остатков незавершенного производства и расходов будущих пе​риодов, а также создание резервов предстоящих расходов и платежей. 

Это влияние заключается в следующем.
1. Незавершенное производство (НП) — это продукция, процесс изготовления которой еще не закончен. Когда планируется себе​стоимость выпуска продукции в планируемом периоде, то учитыва​ется, что на начало планируемого года на предприятии есть остатки незавершенного производства (входные остатки. Поэтому накопившиеся в незавершенном производстве затраты переходят на следующий год, чтобы в новом пе​риоде превратиться в готовую продукцию (выходные остатки). Но и на конец планируемого периода следует предусмотреть часть затрат которая перейдет уже на следующий период в качестве незавершенного производства. Таким образом, сохраняется непрерывность производ​ства и отгрузки готовой продукции.
2. Расходы будущих периодов (РБП) — это расходы, которые не​сет организация в данном периоде, но будет включать в себестои​мость в следующих периодах — в тех, к которым они относятся по своему отношению к производственному процессу. 
3.  Создание резервов предстоящих расходов и платежей увели​чивает себестоимость, поскольку эти резервы создаются для осу​ществления расходов, обычно включаемых в себестоимость. Так, резервы создаются под предстоящий крупный ремонт основных средств, под оплату предстоящих отпусков рабочим, под сезонную закупку товаров и сезонные затраты. В планировании затрат в це​лом на год и на период больше года, создание резервов предстоя​щих расходов и платежей практически не влияют на величину се​бестоимости, поскольку эти резервы должны быть использованы в течение одного финансового года. Но при планировании поквар​тально или помесячно их создание и использование может повли​ять на себестоимость готовой продукции внутри каждого из квар​талов или месяцев.
40. Переменные и постоянные расходы, их роль в планировании себестоимости продукции.

По отношению к объему производства затраты делятся  на постоянные и пере​менные.
Постоянными называются затраты, величина которых не зависит от объема производства. Они возможны даже тогда, когда предпри​ятие простаивает или только что организовалось. К таким затратам относятся, например, арендная плата по взятым в аренду основным фондам, амортизация собственных основных фондов, зарплата ад​министрации и обслуживающего персонала, коммунальные услуги, почтово-телеграфные услуги, налоги и другие.
Переменные затраты — это затраты на сырье, материалы, ком​плектующие изделия и полуфабрикаты, топливо и энергия на техно​логические цели, зарплата основных рабочих, затраты на ремонт и обслуживание оборудования. Эти затраты зависят от выпуска про​дукции: увеличиваются с ростом выпуска продукции, уменьшаются со снижением выпуска продукции.
Планирование затрат на производство и реализацию продукции осуществляется разными методами. При учете затрат в разрезе постоянных и переменных расходов планирование осуществляется в отношении переменных затрат. Планируемая сумма переменных затрат (С) определяется как произве​дение удельных затрат на единицу продукции (Н) на планируемый объем выпуска продукции в натуральном выражении (В):
С = Н*В
Если на момент планирования можно опираться на фактиче​ские данные отчетного периода, то планируемая сумма переменных затрат может быть рассчитана следующим образом:
С = Впл/(Сф*Вф)

где Сф — фактическая сумма переменных затрат в отчетном периоде; 

Впл — плановый объем выпуска в натуральном выражении; 

Вф — фактический объем выпуска в отчетном периоде в натуральном выражении.
В планировании применяется метод формирования плановой себестоимости на основе сметы затрат. Смета составляется по элементам затрат. По каждому элементу осуществляются разработ​ки и планируются затраты исходя из потребностей производства с учетом использования факторов снижения себестоимости.
Совокупность затрат по элементам формирует валовые затраты (всего затраты на производство). На себестоимость оказывают влияние разные факторы. В структуре себестоимости в зависимости от того какие затраты имеют больший вес  производство может быть: материалоемкое, трудоемкое, фондоемкое(амортизация). 
Себестоимость — денежное выражение затрат организации (предприятия) на производство продукции (работ, услуг), вклю​чающее в себя прямые затраты труда (заработная плата), сырья, ма​териалов, а также накладные затраты, связанные непосредственно с превращением сырья и материалов в готовую продукцию.
41.   Планирование затрат и формирование себестоимости продукции
Планирование затрат на производство и реализацию продукции осуществляется разными методами, выбор которых зависит от об​щеэкономических условий, размеров предприятия, масштабов его деятельности, учетных возможностей.
При учете затрат в разрезе постоянных и переменных расходов планирование осуществляется в отношении переменных затрат. Планируемая сумма переменных затрат (С) определяется как произве​дение удельных затрат на единицу продукции (Н) на планируемый объем выпуска продукции в натуральном выражении (В):
С = Н*В
Если на момент планирования можно опираться на фактиче​ские данные отчетного периода, то планируемая сумма переменных затрат может быть рассчитана следующим образом:
С = Впл/(Сф*Вф)

где Сф — фактическая сумма переменных затрат в отчетном периоде; 

Впл — плановый объем выпуска в натуральном выражении; 

Вф — фактический объем выпуска в отчетном периоде в натуральном выражении.
В планировании применяется метод формирования плановой себестоимости на основе сметы затрат. Смета составляется по элементам затрат. По каждому элементу осуществляются разработ​ки и планируются затраты исходя из потребностей производства с учетом использования факторов снижения себестоимости.
Совокупность затрат по элементам формирует валовые затраты (всего затраты на производство). Из этих затрат исключаются затра​ты, списываемые на непроизводственные счета. Это затраты, свя​занные с обслуживанием хозяйства или выполнением и оказанием услуг, отдельно возмещаемых сверх цены товарной продукции.
На себестоимость оказывают влияние разные факторы. В структуре себестоимости в зависимости от того какие затраты имеют больший вес  производство может быть: материалоемкое, трудоемкое, фондоемкое(амортизация). 
Себестоимость — денежное выражение затрат организации (предприятия) на производство продукции (работ, услуг), вклю​чающее в себя прямые затраты труда (заработная плата), сырья, ма​териалов, а также накладные затраты, связанные непосредственно с превращением сырья и материалов в готовую продукцию. Различа​ют производственную себестоимость и полную себестоимость. Про​изводственная себестоимость включает в себя валовые затраты с учетом изменения остатков незавершенного производства, расходов будущих периодов и резервов предстоящих расходов и платежей. Полная себестоимость состоит из производственной себестоимости, внепроизводственных (коммерческих расходов) и управленческих расходов. В соответствии с выбранным методом учетной политики управленческие расходы могут включаться в производственную се​бестоимость. Тем не менее предпочтительнее формировать произ​водственную себестоимость только из переменных затрат, раздельно ведя учет постоянных расходов.
42.   Понятие не материальных активов, их состав, источники поступления, порядок начисления амортизации.
Нематериальные активы представляют собой права на получе​ние прибыли в будущем. Отличительным признаком этих активов (который характерен не только для них) является то, что они не имеют физической формы и зависят от ожидаемой прибыли. Ос​новные категории нематериальных активов:
деловая репутация фирмы — «гудвилл»;
патенты, авторские права и торговые марки;
права собственности на арендованное имущество и его усовер​шенствование;
права на разработку и затраты на разработку природных ресур​сов;
формулы, технологии и образцы (например, программное обес​печение);
ноу-хау — совокупность технических, технологических, управ​ленческих, коммерческих и других значений, оформленных в виде технической документации, описания, накопленного производ​ственного опыта, являющихся предметом инноваций, но не запа​тентованных;
товарный знак — эмблема, рисунок или символ, зарегистриро​ванные в установленном порядке, служащие для отличия товаров данного изготовителя от других аналогичных товаров;
лицензии;
другие аналогичные виды имущественных ценностей фирмы.
Нематериальные активы числятся в составе активов организа​ции в течение срока их полезного использования, и в течение этого срока происходит их амортизация.
Для постановки на учет необходимо провести стоимостную оценку нематериальных активов. 

Нематериальные активы могут поступать в организацию безвоз​мездно, в качестве подарка, в виде вклада в уставный капитал или в обмен на акции, распространяемые по подписке. 

Стоимость нематериальных активов, внесенных в качестве вклада в уставный капитал одним из учредителей, определяется по соглаше​нию всех учредителей, зафиксированных в учредительном договоре данной организации.
Срок полезного использования нематериальных активов опреде​ляется из срока действия патента, свидетельства и из других ограни​чений сроков использования объектов интеллектуальной собственно​сти в соответствии с законодательством Российской Федерации или применимым законодательством иностранного государства, а также исходя из полезного срока использования нематериальных активов, обусловленного соответствующими договорами. По нематериаль​ным активам, по которым невозможно определить срок полезного использования объекта нематериальных активов, нормы амортиза​ции устанавливаются в расчете на десять лет (но не более срока дея​тельности организации).
Состав источников финансирования приобретения нематери​альных активов в основном идентичен источникам финансирова​ния капитальных вложений.
Стоимость объектов нематериальных активов также погашается путем начисления амортизации в течение установленного срока их полезного использования. Стоимость объектов нематериальных ак​тивов погашается путем начисления амортизации в течение уста​новленного срока их полезного использования. По объектам, по которым производится погашение стоимости, амортизационные отчисления определяются одним из следующих способов:
линейный способ исходя из норм, исчисленных организацией на основе срока их полезного использования;
способ списания стоимости пропорционально объему продук​ции (работ, услуг).
По нематериальным активам, по которым невозможно опреде​лить срок полезного использования, нормы амортизационных от​числений устанавливаются в расчете на десять лет (но не более срока деятельности организации). По нематериальным активам, полученным по договору дарения и безвозмездно в процессе при​ватизации, приобретенным с использованием бюджетных ассиг​нований и иных аналогичных средств (в части стоимости, прихо​дящейся на величину этих средств), и нематериальным активам бюджетных организаций амортизация не начисляется.
43.   Влияние учетной политики на финансовый результат деятельности.

Учетная политика это совокупность способов ведения бухгалтерского учета. 

Функциями учетной политики являются:

1. Контроль за сохранностью материальных ценностей и денежных средств, составом производственных затрат, составом прибыли и убытков.

2. Управление:

a. Себестоимостью

b. Рентабельностью

c. Обязательствами, включая капитал и фонды.

Основными методическим аспектами учетной политики являются:

1. Порядок начисления амортизации по основным средствам

2. Порядок начисления износа по нематериальным активам

3. Метод оценки материальных ресурсов

4. Метод определения выручки от реализации продукции

5. Порядок создания резервов по долгам

6. Варианты распределения чистой прибыли

7. Порядок отражения в учета выплаты дивидендов и т.д.

На финансовый результат существенное влияние оказывает учетная политика организации. Поскольку прибыль — это разница между доходами и расходами, то выбор метода признания доходов и расходов увеличивает или уменьшает конечный финансовый ре​зультат. На доходы оказывает влияние факт признания дохода в результате реализации. В некоторых случаях доход может не призна​ваться как реализация, если не подписан акт о выполнении работ, хотя работа принята и ее результатами пользуется заказчик. Товары или продукция могут не признаваться реализованными, если не выполнены все условия договора (например, товары не оплачены).
В отношении расходов влияние учетной политики на сумму прибыли существенно выше. Это связано с тем, что расходы могут учитываться разными методами по разному. Оценка стоимости за​трат также может существенно варьироваться в зависимости от вы​бранной учетной политики. Это касается стоимости товаров, материальных  запасов,  оценки  амортизируемого  имущества,  методов исчисления амортизации, оценки ценных бумаг, прочих расходов. Например, амортизация внеоборотных активов может начисляться несколькими способами. Одни из них равномерно переносят стои​мость амортизируемого имущества (линейный метод), другие позво​ляют существенно увеличить размер амортизационных отчислений в первые годы эксплуатации активов, что приведет к уменьшению прибыли. Выбор метода оценки стоимости материально-производ​ственных запасов (ФИФО, ЛИФО, средней стоимости) позволяет увеличивать или уменьшать прибыль отчетного года. Грамотное, взвешенное применение различных способов управления прибылью с помощью учетной политики позволяет планировать такие показа​тели, как рентабельность, ликвидность, доходность.
44.   Порядок формирования и использования доходов от реализации продукции.
В процессе осуществления своей экономической деятельности организация (предприятие) получает доход. Доход в виде денежного потока классифицируется в зависимости от направлений деятельно​сти организации (предприятия): основной (обычной), инвестици​онной и финансовой.
Выручка от основной деятельности — это выручка от реализации (продажи) продукции (выполненных работ, оказанных услуг).
Выручка от инвестиционной деятельности — это финансовый ре​зультат от продажи внеоборотных активов, реализации ценных бумаг.
Выручка от финансовой деятельности включает в себя результат от размещения среди инвесторов облигаций и акций предприятия.
Выручка от реализации включает суммы денежных средств, посту​пившие в счет оплаты продукции, товаров, выполненных работ, ока​занных услуг. Выручка от реализации продукции (товаров, работ, ус​луг) служит основным источником денежных потоков на предприятии.
Поступая на предприятие, выручка от реализации распределяет​ся по направлениям возмещения потребленных средств производст​ва, а также формирует валовой и чистый доход. Выручка от реали​зации должна покрывать совокупные затраты предприятия и при​носить ему прибыль.
Поступление выручки на денежные счета организации заверша​ет кругооборот средств. Дальнейшее использование поступивших средств — это начало нового кругооборота. Одновременно происхо​дит распределение чистого дохода в интересах предприятия, физи​ческих лиц, государства, других заинтересованных лиц. В первую очередь выручка используется на оплату счетов по​ставщиков сырья, материалов, покупных полуфабрикатов, комплек​тующих изделий, запасных частей для ремонта, топлива, энергии. Остаток выручки после возмещения стоимости израсходованных материальных ресурсов и возмещения амортизации внеоборотных активов формирует валовой доход. Из выручки выплачивается зара​ботная плата, начисляется социальное страхование, формируется прибыль организации (предприятия).
Немалое значение для организации (предприятия) имеют и дохо​ды от реализации имущества, в частности основных фондов. Доходы
от реализации имущества отражаются как операционные доходы, а остаточная стоимость и расходы, связанные с реализацией, — как операционные расходы.
Если организация считает сдачу в аренду или лизинг своего иму​щества основной деятельностью, то арендная плата и лизинговые платежи становятся выручкой от основной деятельности. В осталь​ных случаях получение арендной платы или результата от продажи имущества считается выручкой от инвестиционной деятельности.
Финансовая деятельность приносит организации выручку в виде эмиссионного дохода и средств от размещения акций или облигаций.
45.   Выручка от реализации продукции как основной финансовый источник деятельности организации.
В процессе осуществления своей экономической деятельности организация получает доход. Доход в виде денежного потока классифицируется в зависимости от направлений деятельно​сти организации: основной, инвестици​онной и финансовой.
Выручка от основной деятельности — это выручка от реализации продукции (выполненных работ, оказанных услуг).
Выручка от инвестиционной деятельности — это финансовый ре​зультат от продажи внеоборотных активов, реализации ценных бумаг.
Выручка от финансовой деятельности включает в себя результат от размещения среди инвесторов облигаций и акций предприятия.
Выручка от реализации включает суммы денежных средств, посту​пившие в счет оплаты продукции, товаров, выполненных работ, ока​занных услуг. Выручка от реализации продукции (товаров, работ, ус​луг) служит основным источником денежных потоков на предприятии.
Понятие «выручка от реализации» и методы определения момен​та реализации имеют существенное значение для расчета финансо​вых показателей.
В отечественной практике применяются два метода определения момента реализации:
•   по отгрузке — метод начислений;
•   по оплате — кассовый метод.
Все организации, кроме малых, должны применять метод на​числений и учитывать выручку от реализации продукции по факту отгрузки продукции, товаров, выполнения работ, оказания услуг. Выручкой считается и поэтапная оплата выполненных работ с дли​тельным производственным циклом по мере готовности этапов в отраслях строительства, научно-исследовательские и опытно-кон​структорские работы.
Малые предприятия могут отражать в учете выручку от реализа​ции по мере ее оплаты. К таким относятся организации, у которых на дату определения дохода (осуществления расхода), в среднем за предыдущие четыре квартала сумма выручки от реализации товаров (работ, услуг) без учета налога на добавленную стоимость не превы​сила одного миллиона рублей за каждый квартал.
Если организация признает выручку от реализации по факту от​грузки продукции, товаров, выполнения работ, оказания услуг, то обязательства по уплате налогов возникают независимо от факта получения денег от покупателей (дебиторов). В таких случаях орга​низация имеет право на создание резерва по сомнительным долгам, который создается из прибыли до налогообложения. Сомнительным долгом считается дебиторская задолженность, не обеспеченная га​рантиями, срок погашения которой истек.
Выбор метода признания выручки от реализации имеет большое значение для оценки финансового состояния организации. При выборе метода начислений организация должно учитывать необходимость иметь оборотные средства для уплаты начисленных налогов еще до того, как будут получены денежные средства от покупателей. Кассовый метод снимает эту про​блему, но не позволяет создавать резерв по сомнительным долгам.
Размер выручки от реализации, равный совокупным затратам, на​зывается критическим объемом реализации. Если организация будет получать выручку меньше критического объема, то это приведет к получению убытка, получение выручки в размере большем критического объема реализации принесет предприятию прибыль. 

46.   Показатели рентабельности и их использование в финансовом планировании.
Для доказательства эффективности принимаемых решений осо​бое значение имеют показатели рентабельности — это относитель​ные величины, производные от прибыли.
При принятии решений, связанных с управлением процессами формирования прибыли, используются показатели: рентабельность капитала, издержек, продаж и др.
Рентабельность продукции характеризует прибыль в процессе реализации продукции на единицу издержек в основной деятельно​сти организации.

Р=Пр/ПС*100 (Пр – прибыль от реализации, ПС – полная себестоимость)
Рентабельность продаж характеризует доходность основной дея​тельности предприятия. Менеджеры используют этот показатель для контроля над взаимосвязью цены, количеством реализованного товара и величиной издержек производства и реализации продукции.

ROS=Пр/В*100 (В – выручка от реализации продукции без налогов)
Рентабельность активов служит для определения эффективно​сти использования капиталов на разных предприятиях и в отраслях, поскольку дает общую оценку доходности вложенного в производ​ство капитала как собственного, так и заемного, привлекаемого на долгосрочной основе.

ROA=Пб/Аср*100 (Пб – балансовая прибыль, Аср – средняя величина активов за период)
Рентабельность текущих активов характеризует прибыль, полу​ченную с каждого рубля, вложенного в текущие активы.

Рта=Пч/Ат.ср*100 (Пч – чистая прибыль, Ат.ср – средняя величина текущих активов)
Рентабельность собственного капитала занимает особое место среди показателей рентабельности и характеризует эффективность использования собственных средств акционеров, т.е. прибыль, остаю​щуюся в распоряжении организации (предприятия), полученную на каждый рубль вложений акционеров в данное предприятие.

ROE=Пч/Кс.ср*100 (Кс.ср – средняя величина собственного капитала)

Значе​ние этого показателя отражает степень привлекательности объекта для вложений средств акционеров. Чем выше этот показатель тем больше прибыли приходится на одну акцию, тем выше потенци​альные дивиденды.
Показатели — рентабельности продукции и рентабельности продаж —  взаимосвязаны  и характеризуют изменение текущих затрат на производство и реализацию как всей продукции, так и отдельных ее видов. В связи с этим при планировании ассортимен​та производимой продукции учитывается,  насколько рентабель​ность отдельных видов будет влиять на рентабельность всей про​дукции. Очень важно сформировать структуру производимой про​дукции в зависимости от изменения удельных весов изделий с большей  или  меньшей рентабельностью с тем,  чтобы  в целом повысить эффективность производства и получить дополнительные возможности увеличения прибыли.
Рост любого показателя рентабельности обусловлен позитивны​ми экономическими явлениями и процессами. Это — прежде всего совершенствование системы управления производством в условиях рыночной экономики на основе преодоления кризиса в финансо​во-кредитной и денежной системах. Это — повышение эффектив​ности использования ресурсов предприятиями на основе стабили​зации взаимных расчетов и системы расчетно-платежных отноше​ний. Это — индексация оборотных средств и четкое определение источников их формирования.
Важным фактором роста рентабельности является работа пред​приятий по ресурсосбережению, что ведет к снижению себестои​мости, а следовательно — росту прибыли. Дело в том, что разви​тие производства за счет экономии ресурсов на переходном этапе намного дешевле, чем разработка новых месторождений и вовле​чение в производство новых ресурсов.
47.   Планирование доходов от продаж.
Планирование выручки от реализации осуществляется одним из двух методов:
1) методом прямого счета. 

Выручка от реализации (В) определя​ется как произведение цены без налогов в виде надбавок к цене (Ц) и объема реализованной продукции (выполненных работ) в нату​ральном выражении (Р)
В = Р X Ц;
2) расчетным методом. Этим методом учитываются выпуск то​варной продукции (Т), остатки готовой продукции на складе и в то​варах, отгруженных на начало (Он) и конец (Ок) планируемого года:
В = Он + Т - Ок.
Расчет осуществляется в ценах продаж, остатки на начало пла​нируемого года оцениваются по ценам предыдущего года, товарный выпуск и остатки на конец планируемого года в плановых ценах.
Стоимость остатков готовой продукции на конец года рассчи​тывается в двух оценках: по ценам продаж (оптовым) и по произ​водственной себестоимости. Для расчета стоимости остатков ис​пользуются данные о планируемых объемах производства в IV квар​тале планируемого года, так как очевидно, что в остатках будет продукция, произведенная в последнем квартале года. Определяется однодневный оборот по ценам продаж и по производственной себе​стоимости (С) в квартале и умножается на количество дней запаса.
48. Анализ факторов роста, денежных доходов предприятия.

В условиях рыночных отношений цель предпринимательской деятельности состоит в получении прибыли. Прибыль обеспечивает предприятию возможности самофинансирования, удовлетворения материальных и социальных потребностей собственника капитала и работников предприятия, на основе налога на прибыль обеспечива​ется формирование бюджетных доходов. Поэтому прибыль есть ко​нечный результат деятельности предприятия. 

Анализ прибыли находится в непосредственной связи с поряд​ком ее формирования.
Общая сумма прибыли (балансовая прибыль), полученная пред​приятием за определенный период, состоит из: 

1)Прибыль (убыток) от реализации продукции, услуг, выполненных работ рассчитывается как разность между суммой выручки от реа​лизации продукции в действующих ценах (без налога на добавлен​ную стоимость и акцизов) и величиной затрат на производство и реализацию продукции, услуг, работ, включаемых в себестоимость.
2)Прибыль (убыток) от прочей реализации определяется как раз​ность между рыночной ценой за проданные имущество, материаль​ные ценности, принадлежащие предприятию, и их первоначальной или остаточной стоимостью.
3)Прибыль (убыток) от внереализационных операций рассчитывается как разность между доходами и расходами по внереализационным операциям, т.е. доходами и расходами, не связанными с производст​вом продукции, услугами, выполнением работ, продажей имущества.

Исходя из порядка формирования прибыли предприятия ведет​ся ее факторный анализ, цель которого — оценка динамики показа​телей балансовой и чистой прибыли, выявление степени влияния на финансовые результаты предприятия ряда факторов, в том числе роста (снижения) себестоимости продукции; роста (снижения) объ​ема ее реализации; повышения ее качества и расширения ассорти​мента; анализ показателей рентабельности; выявление резервов уве​личения прибыли и др.
Анализ финансовых результатов предприятия начинается с оцен​ки динамики показателей балансовой и чистой прибыли за отчетный период. При этом сравниваются основные финансовые показатели за прошлый и отчетный периоды, рассчитываются откло​нения от базовой величины показателя и выясняется, какие показа​тели оказали наибольшее влияние на балансовую и чистую прибыль.
Затем проводится количественная оценка влияния на изме​нение прибыли от реализации продукции следующих основных факторов.
1.  Влияние на прибыль изменений отпускных цен на реализо​ванную продукцию ±И1.
±И1 = Р1 - Р2,  где   Р1 — реализация в отчетном году в ценах отчетного периода; 

Р2 — реализация в отчетном году в ценах базисного периода.
2.  Влияние на прибыль изменений в объеме продукции ±И2:
±И2 = П0*К1 – П0, где   По — прибыль базисного периода;
К1 — коэффициент роста объема реализованной продукции.
К1 = С1.0/С0,  где   С0   — себестоимость реализованной продукции базисного периода; 

С1.0 — себестоимость реализованной продукции за отчетный период в ценах базисного периода.
3.   Влияние на прибыль изменений в объеме продукции, обу​словленных изменениями в структуре продукции ±И3:
±И3 = П0(К2-К1),  где К2 — коэффициент роста объема реализации в оценке по отпускным ценам:
К2 = Р1.0/Р0, где  Р0   — реализация в базисном периоде;
Р1.0 — реализация в отчетном периоде по ценам базисного периода.
4.  Влияние на прибыль экономии от снижения себестоимости продукции ±И4:
±И4 = С1.0 – С1,
5.  Влияние на прибыль изменений себестоимости за счет струк​турных сдвигов в составе продукции ±И5:

±И5 = С0К2 – С1.0
Сложив значения показателей влияния на прибыль всех изме​нений, получим суммарное выражение влияния всех факторов на прибыль от реализации продукции ±И
49. Определение финансового результата от продаж.

Основным доходом является выручка от продаж. Понятие «вы​ручка от продаж» включает суммы денежных средств, поступив​шие в счет оплаты продукции, товаров, выполненных работ, оказанных услуг и (или) величина дебиторской задолженности. Та​ким образом, базой для определения выручки от продаж является только факт отгрузки (продажи). Если продажа продукций осуществ​лена на условиях коммерческого кредита, то выручкой считается пол​ная сумма дебиторской задолженности независимо от продолжитель​ности рассрочки и отсрочки. Если произведена неполная оплата от​груженной продукции, то выручка определяется как сумма поступления и дебиторской задолженности (в частности, не покры​той поступлением). Выручкой считается и поэтапная оплата выпол​ненных работ с длительным произведенным циклом по мере готов​ности (строительство, научно-исследовательская работа и др.).
Для определения финансовых результатов деятельности пред​приятия имеет важное значение тот факт, что учет всех доходов и расходов относится к тому отчетному периоду, в котором они име​ли место, независимо от времени фактической выплаты денежных средств или иной формы осуществления.

Ф№2 – «Отчет о прибылях и убытках»

Валовый доход делится:

- з/п.

- налоги

- затраты

В итоге получается чистая прибыль которая в свою очередь делится на:

- налоги с чистой прибыли;

- нераспределенная прибыль: выплата дивидендов, увеличение резервов и т.д.
50.   Методы финансового планирования.
Планирование — это процесс разработки и принятия целевых ус​тановок в количественном и качественном выражении, а также опре​деление путей их наиболее эффективного достижения.

В практике финансового планирования применяются следую​щие методы: экономического анализа, нормативный, балансовых расчетов, денежных потоков, метод многовариантности, экономи​ко-математическое моделирование.
Метод экономического анализа позволяет определить основные закономерности, тенденции в движении натуральных и стоимост​ных показателей, внутренние резервы предприятия.
Сущность нормативного метода заключается в том, что на осно​ве заранее установленных норм и технико-экономических нормативов рассчитывается потребность хозяйствующего субъекта в финан​совых ресурсах и их источниках. Такими нормативами служат став​ки налогов и сборов, нормы амортизационных отчислений и др. Существуют и нормативы хозяйствующего субъекта — это нормати​вы, разрабатываемые непосредственно на предприятии и исполь​зуемые им для регулирования производственно-хозяйственной дея​тельности, контроля за использованием финансовых ресурсов, дру​гих целей по эффективному вложению капитала. Современные методы калькулирования затрат стандарт-кост и маржинал-костинг основаны на использовании внутрихозяйственных норм.
Использование метода балансовых расчетов для определения бу​дущей потребности в финансовых средствах основывается на прогнозе поступления средств и затрат по основным статьям баланса на определенную дату в перспективе. Очень важно точно выбрать дату: она должна соответствовать периоду нормальной эксплуата​ции предприятия.
Метод дисконтированных денежных потоков при составлении финансовых планов универсален; это инструмент прогнозирования размеров и сроков поступления необходимых финансовых ресурсов. Теория прогноза денежных потоков основывается на ожидаемых поступлениях средств на определенную дату и бюджетировании всех издержек и расходов. Этот метод даст более объемную информацию, чем метод балансовой сметы.
Метод многовариантности расчетов состоит в разработке аль​тернативных вариантов плановых расчетов, чтобы выбрать из них оптимальный, при этом могут задаваться разные критерии выбора.
Например, в одном варианте может быть заложен продолжающий​ся спад производства, инфляция и слабость национальной валюты, а в другом — рост процентных ставок и, как следствие, замедление тем​пов роста мировой экономики и снижение цен на продукцию.
Методы экономико-математического моделирования позволяют количественно выразить тесноту взаимосвязи между финансовыми показателями и основными факторами, их определяющими.
51.   Понятие и содержание финансового планирования на предприятии. Эффективное управление финансами организации возможно лишь при планировании всех финансовых ресурсов, их источников, отношений хозяйствующего субъекта. Планирование — это процесс разработки и принятия целевых ус​тановок в количественном и качественном выражении, а также опре​деление путей их наиболее эффективного достижения. Эти цели разрабатываются в виде «дерева целей» и отражают желаемое будущее, выраженное стоимостными или количественны​ми показателями, ключевыми для данного уровня управления. Цели финансового планирования тождественны целям финансового ме​неджмента.
Большие возможности для осуществления эффективного фи​нансового планирования имеют крупные компании. Они обладают достаточными финансовыми средствами для привлечения высоко​квалифицированных специалистов, обеспечивающих проведение широкомасштабной плановой работы в области финансов. На небольших предприятиях, как правило, для этого нет средств, хотя потребность в финансовом планировании больше, чем у крупных. Мелкие фирмы чаще нуждаются в привлечении заемных средств для обеспечения своей хозяйственной деятельности, в то время как внешняя среда таких предприятий менее поддается контролю и бо​лее агрессивна. И как следствие — будущее небольшого предпри​ятия более неопределенно и непредсказуемо.
Для хозяйствующего субъекта финансовое планирование:
•   воплощает выработанные стратегические цели в форму кон​кретных финансовых показателей;
•   обеспечивает финансовыми ресурсами заложенные в произ​водственном плане экономические пропорции развития;
•   дает   возможность   определить   жизнеспособность   проекта предприятия в условиях конкуренции;
•   служит инструментом получения финансовой поддержки от внешних инвесторов.
Планирование связано, с одной стороны, с предотвращением ошибочных действий в области финансов, с другой — с уменьше​нием числа неиспользованных возможностей.
Практика хозяйствования в условиях рыночной экономики вы​работала определенные подходы к планированию развития отдель​ного предприятия в интересах ее владельцев и с учетом реальной обстановки на рынке.
Основные задачи финансового планирования на предприятии следующие:
•   обеспечение необходимыми финансовыми ресурсами произ​водственной, инвестиционной и финансовой деятельности;
•   определение путей эффективного вложения капитала, оценка степени рационального его использования;
•   выявление внутрихозяйственных резервов увеличения прибы​ли за счет экономного использования денежных средств;
•   установление рациональных финансовых отношений с бюд​жетом, банками и контрагентами;
•   соблюдение интересов акционеров и других инвесторов;
•   контроль за финансовым состоянием, платежеспособностью и кредитоспособностью предприятия.
Финансовый план должен быть направлен на обеспечение фи​нансовыми ресурсами предпринимательского плана хозяйствующего субъекта; он оказывает большое влияние на экономику предприятия. Это обусловлено рядом обстоятельств. Во-первых, в финансовых планах происходит соизмерение намечаемых затрат для осуществления деятельности с реальными возможностями и в результате корректи​ровки достигается материально-финансовая сбалансированность.
Во-вторых, статьи финансового плана связаны со всеми эконо​мическими показателями работы предприятия и увязаны с основ​ными разделами предпринимательского плана: производством продукции и услуг, научно-технического развития, совершенствованием производства и управления, повышением эффективности производ​ства, капитального строительства, материально-технического обеспе​чения, труда и персонала, прибыли и рентабельности, экономическо​го стимулирования и т.п. 

52.   Виды финансовых планов и их роль в бизнес-планировании.
Финансовые планы не только тесно связаны с бизнес-планами организации, но и составляют важнейший его элемент. В мировой практике комплексным документом, отражающим основные цели и содержание стратегического планирования развития организации и обеспечивающим максимальную эффективность принимаемых ре​шений, является бизнес-план. 

Необходимость повышения качества управления финансами ор​ганизаций и преобразования финансового планирования обуслови​ла необходимость широкого использования бизнес-планирования в целях улучшения рыночного функционирования российских пред​приятий. Бизнес-планы в основном предназнача​ются для того, чтобы способствовать выходу на рынок высококон​курентных новых видов товаров и услуг.
Цель разработки бизнес-плана состоит в планировании произ​водственно-экономической деятельности организации на кратко​срочную и долгосрочную перспективу с учетом потребности рынка и возможности получения необходимых финансовых ресурсов.
В разработке бизнес-плана принимают участие все основные структурные подразделения предпринимательской фирмы, в том числе финансовый отдел или департамент. Бизнес-план отражает все стороны производственной, коммерческой и финансовой деятельности фирмы.
Важнейшей частью бизнес-плана является финансовый план, обобщающий материалы предыдущих разделов и представляющий их в стоимостном выражении. 

Финансовый план бизнес-плана включает ряд разрабатываемых документов, в числе которых:
прогноз объемов реализации;
прогноз доходов и расходов;
прогноз денежных поступлений и выплат;
сводный баланс активов и пассивов;
план по источникам и использованию средств;
расчет точки достижения безубыточности (самоокупаемости).
Прогноз объемов реализации разрабатывается с учетом показате​лей плана маркетинга (входящего в состав бизнес-плана) и осно​вывается на информации о предполагаемых объемах реализации по каждому товару и ожидаемой цене единицы каждого товара. 

Прогноз доходов и расходов составляется с целью показать, как будет формироваться и изменяться прибыль, и разрабатывается, как правило, на первые три года, причем данные за первый год должны быть представлены в помесячной разбивке. 

Разработка данного документа позволяет предпринимательской фирме выявить такие важнейшие моменты в ее деятельности, как доходность выпуска продукции, ее рентабельность, уровень про​изводственных и непроизводственных издержек, взаимоотношения фирмы с бюджетной системой,  объем  предполагаемой чистой прибыли и др.
Прогноз денежных поступлений и выплат оценивает потребно​сти предпринимательской фирмы в денежных средствах для ее нормального функционирования. Он разрабатывается также для проверки синхронности денежных поступлений и выплат, ликвид​ности фирмы, т.е. наличия на ее счете денежных средств, необхо​димых для погашения финансовых обязательств. После составления прогноза доходов и расходов и прогноза поступления денежных поступлений и выплат на основе содержа​щихся в них показателей может быть разработан сводный баланс активов и пассивов предпринимательской фирмы. В заключительной части финансового раздела бизнес-плана из​лагается стратегия финансирования намеченного к осуществлению бизнес-плана. В этой части разработчикам плана необходимо осве​тить следующие вопросы:
сколько всего необходимо средств для осуществления меропри​ятия;
каковы источники получения этих средств; когда можно ожидать полного возврата заемных средств и по​лучения инвесторами дохода; каков будет доход?
Следует отметить необходимость учета реальных экономических условий и финансовой политики государства при разработке фи​нансового раздела бизнес-плана, в противном случае полученные результаты могут быть далеки от реальных.
53.   Особенности оперативного финансового планирования и составления кассового бюджета.
В целях контроля за поступлением фактической выручки на расчетный счет и расходованием наличных финансовых ресурсов предприятию необходимо оперативное планирование, которое дополняет текущее. Это связано с тем, что финансирование пла​новых мероприятий должно осуществляться за счет заработанных предприятием средств, что требует эффективного контроля за формированием и использованием финансовых ресурсов. Система оперативного планирования финансовой деятельности заключает​ся в разработке комплекса краткосрочных плановых заданий по финансовому обеспечению основных направлений хозяйственной деятельности фирмы.
Оперативное финансовое планирование включает составление и исполнение платежного календаря, кассового плана и расчет потребности в краткосрочном кредите.
В процессе составления платежного календаря решаются следу​ющие задачи:
- организация учета временной стыковки денежных поступлений и предстоящих расходов предприятия;
- формирование информационной базы о движении денежных потоков и оттоков;
- ежедневный учет изменений в информационной базе;
- анализ неплатежей (по суммам и источникам возникновения) и организация конкретных мероприятий по их преодолению;
- расчет потребности в краткосрочном кредите в случаях времен​ной «нестыковки» денежных поступлений и обязательств и опера​тивное приобретение заемных средств;
- расчет (по суммам и срокам) временно свободных денежных средств фирмы;
- анализ финансового рынка с позиции наиболее надежного и выгодного размещения временно свободных денежных средств фирмы.
Платежный календарь составляется на квартал с разбивкой по месяцам и более мелким периодам. Правильно составленный платежный календарь позволяет выявить финансовые ошибки, недостаток средств, вскрыть причину такого положения, наметить соответ​ствующие мероприятия и, таким образом, избежать финансовых затруднений.
Процесс составления платежного календаря можно разделить на пять этапов:
- выбор периода планирования. (квартал или месяц);

- расчет объема возможных денежных поступлений (доходов);
- оценка денежных расходов, ожидаемых в плановом периоде;
- определение денежного сальдо;
- подведение итогов.
Превышение планируемых расходов над ожидаемыми поступле​ниями означает недостаточность собственных возможностей для их покрытия и может являться признаком ухудшения финансового состояния. 
Кроме платежного календаря на предприятии должен состав​ляться кассовый план — план оборота наличных денежных средств, отражающий поступление и выплаты наличных денег через кассу. Кассовый план необходим для контроля за поступлением и рас​ходованием наличных средств.
Исходные данные для составления кассового плана: 

- предполагаемые выплаты по фонду заработной платы и фонду потребления в части денежных средств;
- информация о продаже материальных ресурсов или продукции работникам;
- сведения о командировочных расходах;
- сведения о прочих поступлениях и выплатах наличными деньгами. 

Кассовый план должен представляться всеми предприниматель​скими фирмами за 45 дней до начала планируемого квартала в банк, с которым фирма заключила договор о расчетно-кассовом обслуживании.
Кассовый план необходим фирме для того, чтобы по возмож​ности более точно представлять размер обязательств перед работ​никами фирмы по заработной плате и размер других выплат. Банку, обслуживающему предпринимательскую фирму, также необходим его кассовый план, чтобы составить сводный кассовый план на обслуживание своих клиентов в установленные сроки.
54.   Экономическое содержание, функции и виды прибыли.
Экономическая сущность прибыли — одна из сложных и дискусси​онных проблем в современной экономической теории.
С экономической точки зрения прибыль — это разность между денежными поступлениями и денежными выплатами. С точки зре​ния хозяйственной прибыль — это разность между имущественным состоянием предприятия на конец и начало отчетного периода.
Изучение всех аспектов, связанных с прибылью, привело к по​ниманию того, что прибыль, исчисленная в бухгалтерском учете, не отражает действительного результата хозяйственной деятельности. Поэтому следует четко разграничивать понятия «бухгалтерская при​быль» и «экономическая прибыль». Первая — результат реализации товаров и услуг, вторая — результат «работы» капитала.
Неопределенность в отношении прибыли приводит к искажению самого понятия, следствием чего становятся ошибки в распределе​нии прибыли. Известно, что распределить и использовать можно нечто конкретное, реально существующее. Но зачастую то, что обычно называют прибылью, таковой в реальности не является. За прибыль часто принимают безусловную заработную плату, ренту, процент, валовой доход, даже убытки (когда расходы не уменьшают доходов, ради которых они произведены) и многое другое. Общеупотребителен самый простой подход к понятию прибыли: прибыль — это пре​вышение расходами доходов:
Доходы — Расходы — Прибыль.
Обратное положение называется убытком. Но если вникнуть в суть прибыли как источника прироста капитала, то такая прибыль должна реально принести увеличение богатства. То есть эквивален​том прибыли у тех, кто ее получает, должен быть прирост товаров, имущества, услуг у тех, кто их покупает и оплачивает.
Прибыль — это часть добавленной стоимости, которая получена в результате реализации продукции (товаров), выполнения работ, оказания услуг.
Реализация других активов, поступления от внереализационных операций и прочие поступления формируют доход. Такой подход требует новой концепции налогообложения, заключающейся в раз​дельном налогообложении прибыли и дохода. Тем не менее в дейст​вующей системе налогообложения такое разделение не предусмотре​но. Все поступления доходов фактически признаются образующими прибыль за исключением расходов.
В рыночной экономике признание доходов и расходов не зави​сит от факта получения или уплаты денежных средств. Денежные потоки обособляются от движения и оценки активов.
Принято различать экономическую и бухгалтерскую прибыль. Они отличаются друг от друга на сумму принимаемой оценки акти​вов. В российской практике бухгалтерская прибыль корректируется на сумму вмененных издержек, в результате чего получается эконо​мическая прибыль.
Прибыль предприятия выполняет ряд важнейших функций:
•   служит критерием и показателем эффективности деятельно​сти организации (предприятия);
•   выполняет стимулирующую функцию;
•   служит   источником   формирования   бюджетов   различных уровней;
•   служит источником развития организации (предприятия) и при​роста акционерного капитала.
Прибыль организации — основной фактор экономического и социального развития как самого предприятия, так и общества в целом.
В состав конечного финансового результата — прибыли органи​зации за финансовый период включаются прибыль от реализации продукции (товаров, работ, услуг), операционные, внереализацион​ные и другие прочие доходы за вычетом операционных, внереализа​ционных и чрезвычайных расходов
55.   Основные принципы и задачи финансового планирования.
Планирование — это процесс разработки и принятия целевых ус​тановок в количественном и качественном выражении, а также опре​деление путей их наиболее эффективного достижения. 

Эти цели разрабатываются в виде «дерева целей» и отражают желаемое будущее, выраженное стоимостными или количественны​ми показателями, ключевыми для данного уровня управления. Цели финансового планирования тождественны целям финансового ме​неджмента.
Основные задачи финансового планирования на предприятии следующие:
•   обеспечение необходимыми финансовыми ресурсами произ​водственной, инвестиционной и финансовой деятельности;
•   определение путей эффективного вложения капитала, оценка степени рационального его использования;
•   выявление внутрихозяйственных резервов увеличения прибы​ли за счет экономного использования денежных средств;
•   установление рациональных финансовых отношений с бюд​жетом, банками и контрагентами;
•   соблюдение интересов акционеров и других инвесторов;
•   контроль за финансовым состоянием, платежеспособностью и кредитоспособностью предприятия.
Отечественная финансовая наука выработала ряд принципов фи​нансового планирования.
1. Научность финансового планирования отражает состояние раз​вития финансовой науки и требует совершенствования методов раз​работки финансовых планов. На этой основе возможно неуклонное повышение качества финансовых планов и их роли в эффективном управлении финансами организаций. Более полный учет реальных
экономических условий, объективных законов рыночной экономи​ки, силы их воздействия в конкретных ситуациях ведет к появле​нию новых схем и моделей финансового планирования, позволяю​щих более полно учесть специфику финансов различных отраслей экономики и даже отдельных хозяйствующих субъектов.
2.  Целевая направленность финансового планирования — один из основных принципов организации управления финансами. В со​ответствии с ним необходимо прежде всего четко сформулировать миссию организации и определить те стратегические цели, в реше​нии которых большое значение отводится финансовым планам. Це​левая направленность не остается неизменной: она меняется на ка​ждом этапе жизненного цикла организации.
3.  Системный характер планирования состоит в том, что финан​совое планирование представляет собой совокупность взаимосвя​занных элементов (финансовые планы или бюджеты всех структур​ных подразделений хозяйствующего субъекта), которые направлены на достижение стратегической цели организации.
4.  Координация финансовых планов заключается в том, что фи​нансовые планы всех структурных подразделений взаимосвязаны и
взаимозависимы.
5.  Непрерывность и гибкость процесса финансового планирова​ния — это важнейшая предпосылка эффективного управления фи​нансами, состоит в систематической разработке и корректировке всех планов организации (план продаж — план производства — план
закупок).
6.  Соответствие источников финансирования цели их привле​чения. Инструмент должен соответствовать цели. Например, для модернизации основных фондов целесообразно привлекать долго​срочные источники финансирования, для покупки дополнительных оборотных средств — краткосрочные.
7.  Обеспечение ликвидности и финансовой устойчивости органи​зации при финансовом планировании ее деятельности. Например, сумма оборотных средств организации должна всегда превышать сумму его краткосрочной задолженности.
56.   Экономическая сущность прибыли предприятия.
Экономическая сущность прибыли — одна из сложных и дискусси​онных проблем в современной экономической теории.
С экономической точки зрения прибыль — это разность между денежными поступлениями и денежными выплатами. С точки зре​ния хозяйственной прибыль — это разность между имущественным состоянием предприятия на конец и начало отчетного периода.
Изучение всех аспектов, связанных с прибылью, привело к по​ниманию того, что прибыль, исчисленная в бухгалтерском учете, не отражает действительного результата хозяйственной деятельности. Поэтому следует четко разграничивать понятия «бухгалтерская при​быль» и «экономическая прибыль». Первая — результат реализации товаров и услуг, вторая — результат «работы» капитала.
Неопределенность в отношении прибыли приводит к искажению самого понятия, следствием чего становятся ошибки в распределе​нии прибыли. Известно, что распределить и использовать можно нечто конкретное, реально существующее. Но зачастую то, что обычно называют прибылью, таковой в реальности не является. За прибыль часто принимают безусловную заработную плату, ренту, процент, валовой доход, даже убытки (когда расходы не уменьшают доходов, ради которых они произведены) и многое другое. Общеупотребителен самый простой подход к понятию прибыли: прибыль — это пре​вышение расходами доходов:
Доходы — Расходы — Прибыль.
Обратное положение называется убытком. Но если вникнуть в суть прибыли как источника прироста капитала, то такая прибыль должна реально принести увеличение богатства. То есть эквивален​том прибыли у тех, кто ее получает, должен быть прирост товаров, имущества, услуг у тех, кто их покупает и оплачивает.
Прибыль — это часть добавленной стоимости, которая получена в результате реализации продукции (товаров), выполнения работ, оказания услуг.
Реализация других активов, поступления от внереализационных операций и прочие поступления формируют доход. Такой подход требует новой концепции налогообложения, заключающейся в раз​дельном налогообложении прибыли и дохода. Тем не менее в дейст​вующей системе налогообложения такое разделение не предусмотре​но. Все поступления доходов фактически признаются образующими прибыль за исключением расходов.
В рыночной экономике признание доходов и расходов не зави​сит от факта получения или уплаты денежных средств. Денежные потоки обособляются от движения и оценки активов.
Принято различать экономическую и бухгалтерскую прибыль. Они отличаются друг от друга на сумму принимаемой оценки акти​вов. В российской практике бухгалтерская прибыль корректируется на сумму вмененных издержек, в результате чего получается эконо​мическая прибыль.
Прибыль предприятия выполняет ряд важнейших функций:
•   служит критерием и показателем эффективности деятельно​сти организации (предприятия);
•   выполняет стимулирующую функцию;
•   служит   источником   формирования   бюджетов   различных уровней;
•   служит источником развития организации (предприятия) и при​роста акционерного капитала.
Прибыль организации — основной фактор экономического и социального развития как самого предприятия, так и общества в целом.
В состав конечного финансового результата — прибыли органи​зации за финансовый период включаются прибыль от реализации продукции (товаров, работ, услуг), операционные, внереализацион​ные и другие прочие доходы за вычетом операционных, внереализа​ционных и чрезвычайных расходов
57. Состав балансовой прибыли. Факторы, влияющие на ее величину.

Общая сумма прибыли (балансовая прибыль), полученная предприятием за определенный период, состоит из: 

1) прибыли (убытка) от продукции, 

2) прибыли (убытка) от прочей реализации, 

3) прибыли (убытка)от внереализационные операций. 

Прибыль (убыток) от реализации продукции, услуг выполненных работ рассчитывается как разность между суммой выручки от реализации продукции в действующих ценах и величиной затрат на производство и реализацию продукции, включаемых в себестоимость.  

Прибыль (убыток) от прочей реализации определяется как разность между рыночной ценой за проданное имущество, материальные ценности и их первоначальной стоимостью. 

Прибыль (убыток) от внереализационных операций  рассчитывается как разность между доходами и расходами  по внереализационным операциям, т.е. доходами и расходами, не связанными  с производством продукции. продажей  имущества. В состав доходов  от внереализационных операций  входят доходы от финансовых вложений предприятий в ц/б, доходы от сдаваемого в аренду имущества, сальдо полученных штрафов и неустоек, положительные курсовые разницы по валютам, прибыль прошлых лет, проценты полученные по денежным счетам предприятия. В состав внереализационных расходов входят недостачи и убытки от потери материальных ценностей, отрицательные курсовые разницы, убытки прошлых лет, списание дебиторской задолженности. Полученная предприятием балансовая прибыль распределяется между государством  и предприятием. После внесения налога на прибыль в федеральный, региональный и местные бюджеты в распоряжении предприятий остается чистая прибыль, которая направляется в фонды накопления, потребления и резервный. Исходя из порядка формирования прибыли на предприятии ведется ее факторный анализ, цель которого – оценка динамики показателей балансовой и чистой прибыли; выявление степени влияния на фин результаты предприятия ряда факторов, в т.ч. роста (снижения) себестоимости продукции, роста (снижения) объема ее реализации. Повышения ее качества и расширения ассортимента, анализ показателей рентабельности, выявление резервов увеличения прибыли.

58.   Методы планирования прибыли.
В планировании прибыли используются методы:
1. Метод прямого счета. В основе его лежит поассортиментный расчет прибыли от выпуска и реализации продукции.
Более простой вариант этого метода — укрупненный расчет по позициям плана.

1-й  шаг. Рассчитаем прибыль от продажи (реализации) про​дукции.
Прибыль = Выручка — Себестоимость 

2-й шаг. Подсчитаем прибыль (убыток) планируемого года:
Прибыль (убыток) — Прибыль от продажи + Операционные доходы —
- Операционные расходы + Внереализационные доходы -  Внереализационные расходы 
2. Аналитический метод. Этот метод используется при незначи​тельных изменениях в ассортименте выпускаемой продукции. При​меняется при отсутствии инфляционного роста цен и себестоимости. При использовании аналитического метода расчет ведется раз​дельно по сравнимой и несравнимой товарной продукции. Сравни​мая продукция выпускается в базисном году, который предшествует планируемому, поэтому известны ее фактическая полная себестоимость и объем выпуска.
Расчет ведется в определенной последовательности.
1.  С помощью базовой рентабельности ориентировочно рассчи​тывается прибыль планируемого года на объем товарной продукции планируемого года, но по базисной себестоимости.
2.  Рассчитывается изменение (+, —) себестоимости продукции в планируемом году.
3.  Определяется влияние изменения ассортимента, качества, сорт​ности продукции. Такие расчеты выполняются в специальных таб​лицах на основе плановых данных об ассортименте продукции, ее качестве, сортности. 

4.  После обоснования цены на готовую продукцию планируемо​го года определяется влияние роста (или снижения) цен.
5.  Влияние на прибыль всех перечисленных факторов суммирует​ся. Прибыль от производства сравнимой продукции в планируемом году определяется с учетом прибыли, исчисленной на этапе 1, и по​следующих этапов.
6.  Далее учитывается изменение прибыли в нереализованных ос​татках готовой продукции на начало и конец планируемого периода.
Аналитический метод имеет то преимущество, что показывает влияние различных факторов на сумму прибыли, но это проявля​ется в основном только при наличии стабильных условий хозяйст​вования.
3. Метод, основанный на эффекте производственного (операцион​ного) рычага (CVP-анализ). Этот метод планирования прибыли ба​зируется на принципе разделения затрат на постоянные и переменные. С помощью этих данных рассчитывается маржинальная прибыль.
Для коммерческих организаций (предприятий) очень важно оп​ределить порог окупаемости затрат, после которого они начнут по​лучать прибыль. Для этого следует определить критический объем реализации, при котором коммерческое предприятие способно по​крыть все свои расходы не получая прибыль, но и без убытка. Уве​личение объема продаж сверх критического объема реализации приносит предприятию прибыль. Объем реализации ниже критиче​ского приносит предприятию убытки. С помощью теории «точки безубыточности» рассчитывают эффект операционного рычага — из​менение прибыли при изменении объема реализации. Эффект опе​рационного рычага состоит в том, что любое изменение выручки от реализации приводит к еще более сильному изменению прибыли. 

1.  Рассчитаем точку безубыточности (Тб) по формуле
Тб = Пос/ Доля маржинальной прибыли в выручке , % • 100 

2.  Определим эффект операционного рычага:
Э = М/Пр

Зная сумму выручки в точке безубыточности, можно определить запас прочности (Зп):
Зп = (Вфакт - Вкрит)Вфакт*100

Чем выше запас прочности, тем лучше
4. Метод на основе бюджетирования. На основе бюджетирования разрабатываются компьютерно-ориентированные модели финансо​вого планирования прибыли. Алгоритм планирования прибыли ос​нован на поэтапной подготовке исходных данных для финансового планирования. Здесь осуществляется взаимосвязь организационного, производственного и финансового планирования.
Первый этап — организационный. 

Второй этап — производственное планирование

Третий этап связан со вторым, он включает в себя плани​рование издержек производства (производственной себестоимости). 

Четвертый этап — планирование прибыли от реализации продукции. 

Пятый   этап   — проектирование прибыли организации. 

59.   Методы и выбор путей, обеспечивающих максимизацию прибыли.
Наибольшее распространение в отечественной практике полу​чила конечная цель бизнеса — максимизация прибыли. Определен​ную роль в этом сыграла нацеленность любого бизнеса прежде все​го на достижение высоких показателей прибыли и рентабельности. Кроме того, эти показатели понятны и привычны менеджерам лю​бого уровня; они легко рассчитываются на основании данных бух​галтерского учета.
Впервые в качестве стратегической цели максимизация прибы​ли была выдвинута в 1838 г. известным французским ученым Анри Курно, который сформулировал ее первоначально только для мо​нополии. Позже западные ученые распространили эту теорию и на другие типы конкурентного рынка. Между тем цель бизнеса, сформулированная таким образом, крайне противоречива. Предположение о том, что производители всегда пытаются максимизировать свою прибыль, верно только отчасти. Рассматривая небольшие промежутки времени, можно легко убедиться в том, что многие предпри​ятия не пытаются получить максимальную прибыль, вполне довольствуясь доходом, достаточным для возмещения затрат и начисления «нормальных» дивидендов на акции. Во многом это объясняется тем, что максимизация прибыли в краткосрочном аспекте вступает в противоречие с максимизацией прибыли на перспективу. Среднее или крупное предприятие проявляет готовность снизить уровень текущей прибыли, для того чтобы получить большие прибыли в бу​дущее. Для этого ему необходимо закрепиться в определенной ни​ше рынка, по возможности расширить ее, постоянно обновляя ос​новные средства и увеличивая оборотные. Все это несовместимо с политикой, направленной на увеличение краткосрочной прибыли. 

В процессе планирования прибыли важно определить, какие факторы ведут к ее росту или снижению. В период высоких темпов инфляции рост прибыли обеспечи​вался за счет ценового фактора. Замедление инфляционных процес​сов, насыщение рынка товарами, развитие конкуренции ограничили возможности производителей повышать цены и получать прибыль посредством этого фактора. На очередь приходит метод снижения затрат.

1. Объем продаж - При высоком удельном весе постоянных расходов в себестоимости продукции рост объема реализации приведет к еще большему росту прибыли за счет сни​жения доли постоянных расходов, приходящихся на единицу продукции.

2. Рост цен - В период высоких темпов инфляции рост прибыли обеспечивался за счет ценового фактора. Замедление инфляционных процессов, насыщение рынка товара​ми, развитие конкуренции ограничили возможности производителей повышать цены и получать прибыль посредством этого фактора.

3. Снижение себестои​мости - Снижение затрат без негативного влияния на качество выпускаемой продукции. Достигается за счет большей управляемости и контроля в области расходов. 

4. Обновление ассор​тимента и номенкла​туры выпускаемой продукции - Прибыль в рыночной экономике — движущая сила обновления как производственных фондов, так и вы​пускаемой продукции. Характерно проявление этой силы в концепции жизненного цикла продукции.
60.   Организация работы по составлению финансовых планов.
Финансовое планирование занимает важное место в организации финансовой деятельности хозяйствующего субъекта. В ходе фи​нансового планирования каждая организация всесторонне оцени​вает свое финансовое состояние, определяет возможность увели​чения финансовых ресурсов и выявляет направления наиболее эффективного их использования. Финансовое планирование осу​ществляется на основе анализа информации о финансах хозяйст​вующего субъекта, получаемой из бухгалтерской, статистической и управленческой отчетности.
В области планирования финансовая служба обеспечивает вы​полнение следующих задач:
•   разработка проектов финансовых и кредитных планов со все​ми необходимыми расчетами;
•   определение потребности в собственном оборотном капитале;
•   выявление источников финансирования хозяйственной дея​тельности;
•   разработка плана капитальных вложений с необходимыми рас​четами;
•   участие в разработке бизнес-плана;
•   составление кассовых планов, предоставляемых в учреждения банка;
•   участие в составление планов реализации продукции в денеж​ном выражении и определение плановой суммы балансовой прибыли на год и по кварталам и показателей рентабельности.
Финансовая служба — часть единого механизма управления хо​зяйственной деятельностью, и поэтому она тесно связана с другими службами организации. Так, в результате тесных контактов с бухгал​терией финансовой службе предоставляются планы продаж и произ​водства, списки кредиторов и дебиторов, документы по выплате зара​ботной платы работникам и др. В свою очередь, финансовая служба знакомит бухгалтерию с финансовыми планами и аналитическими отчетами об их выполнении.
От отдела маркетинга финансовая служба получает планы по сбы​ту продукции для планирования доходов и составления оперативных финансовых планов, смету расходов на обеспечение денежными средствами системы ФОССТИС. Для проведения успешной маркетинго​вой кампании финансовая служба утверждает систему уступок в цене контракта, анализирует сбытовые и маркетинговые издержки, создавая таким образом условия для заключения крупных сделок.
На некоторых предприятиях малого бизнеса с нерегулярным и небольшим объемом продаж, а также малочисленным персоналом отсутствует глубокое разделение управленческих функций и финан​совый менеджмент осуществляет сам руководитель фирмы с помо​щью бухгалтера.
На большинстве же российских предприятий малого бизнеса финансовая служба растворена внутри других служб. Чаще всего обязанности финансового менеджера совмещает главный бухгалтер. Но объединять в одном лице эти две должности крайне нецелесооб​разно. Дело в том, что человеческие качества, необходимые в этих должностях, не только различны — они противоположны. Если хо​роший бухгалтер должен быть педантичным, усидчивым, терпеливым и аккуратным в работе с первичными документами, то финансовый менеджер по роду своей деятельности должен быть человеком твор​ческим, склонным к риску и способным верно его оценивать, чутко воспринимающим все новое в быстротекущей экономической жизни.
По мере расширения деятельности предприятия организацион​ная структура финансовой службы усложняется за счет увеличения числа входящих в нее специализированных подразделений и расши​рения их функций.
Между тем присутствие на предприятии специалиста по управле​нию финансами — финансового менеджера — не только оправданно, но и играет важную роль.
61. Определение прибыли на основе эффекта производственного рычага.

Планирование прибыли строится на основе эффекта операционного производственного рычага , т.е. того запаса финансовой прочности, при котором предприятие может себе позволить снизить объем реализации, не приводя к убыточности. Эффект производственного рычага состоит в том, сто любое изменение выручки от реализации приводит к еще более сильному изменению прибыли. Эффект производственного рычага рассчитывается как отношение маржинальной прибыли к прибыли. Маржин прибыль включает в себя прибыль и пост расходы. Чем выше доля условно-постоянных расходов  в себестоимости продукции, тем сильнее воздействие операционного рычага. И наоборот, при росте объема продаж доля условно-постоянных расходов в себестоимости падает, и воздействие рычага уменьшается.

Определив влияние структуры затрат на прибыль с помощью воздействия операционного рычага, можно сделать вывод: чем выше удельный вес постоянных затрат и, соответственно, ниже удельный вес переменных затрат при неизменном объеме продаж, тем силь​нее влияние операционного рычага. Однако если бесконтрольно увеличивать постоянные расходы, то резко увеличивается предпри​нимательский риск — при сокращении выручки от реализации про​дукции предприятие понесет большие потери в прибыли.
Прежде всего определяется так называ​емая точка безубыточности производства и реализации продукции. Точка безубыточности соответствует такому объему продаж, при котором фирма покрывает все постоянные и переменные затраты, не имея прибыли. С помощью точки безубыточности определяется порог, за которым объем продаж обеспечивает рен​табельность, т.е. прибыльность продукции. Объем продаж, соответствующий точке безубыточности (Б), определяется как отношение постоянных затрат (Пз) к разности между единицей и частным от деления переменных затрат (Зп) на объем продаж в стоимостном выражении (Р). Следовательно, точка безубыточности может быть исчислена по формуле:
Б = Пз/(1-Зп/Р).

Подобные расчеты весьма актуальны, так как предприятия могут прогнозировать безубыточную деятельность. Более того, при опреде​лении стратегии фирма должна учитывать запас финансовой проч​ности (Ф), т.е. оценивать объем продаж сверх уровня безубыточно​сти. Для этого объем продаж (Р), за исключением объема продаж в точке безубыточности (Б), следует разделить на объем продаж.
Оценка запаса финансовой прочности производится по фор​муле
Ф=(Р-Б)/Р*100.
Сила воздействия опер рычага = марж прибыль/прибыль Любое изменение выручки влечет за собой изменение прибыли в пропорциях. При снижении выручки от реализации сила опер рычага  возрастает, что влечет за собой серьезное снижение прибыли

62.   Принципы распределения прибыли предприятия. Управление формированием, распределением и использованием прибыли.
Получая прибыль, организация решает задачи ее использования. Характер направлений использования прибыли от​ражает стратегические задачи организации. Выпла​чивая дивиденды, предприятие стимулирует рост стоимости своих акций, оставляя прибыль на предприятии, акционеры инвестируют развитие производства. Распределение прибыли — составная и неразрывная часть об​щей системы распределительных отношений.
По сути, распределение прибыли следует рассматривать в трех направлениях.
Прибыль распределяется между государством, собственниками предприятия и самой организацией (предприятием). 

Взаимоотношения хозяйствующих субъектов и государства по по​воду прибыли строятся на основе налогообложения прибыли.
Прибыль, остающаяся в распоряжении предприятия после упла​ты налога на прибыль, принято называть чистой прибылью. Этот термин используется в финансовом анализе, планировании. В бух​галтерском учете чистую прибыль именуют нераспределенной прибы​лью. Термин этот не вполне точен, так как в бухгалтерском учете одним и тем же термином называют прибыль и до и после выплаты дивидендов.
Оставшиеся две трети полученной организацией прибыли могли бы быть распределены между собственниками (акционерами и уч​редителями) и самим предприятием. 

В организации распределению подлежит прибыль после уплаты налогов и выплаты дивидендов. Из этой прибыли также уплачиваются некоторые налоги в местные бюджеты и взы​скиваются экономические санкции.
Распределение этой части прибыли отражает процесс формиро​вания фондов и резервов предприятия для финансирования потреб​ностей производственного и социального развития.
В условиях рыночного хозяйства государство не вмешивается в процесс распределения прибыли, остающейся в распоряжении орга​низации (предприятия) после уплаты налогов. Тем не менее посред​ством предоставления налоговых льгот оно стимулирует направление прибыли на капитальные вложения производственного назначения и строительство жилья, на благотворительные цели, финансирование природоохранных мероприятий, расходов на содержание объектов и учреждений социальной сферы, на проведение научно-исследовательских работ. 
К расходам, связанным с развитием производства и финансируе​мым из прибыли, относятся расходы: на научно-исследовательские, проектные,   опытно-конструкторские   и   технологические   работы; финансирование разработки и освоения новой продукции и техно​логических процессов и т.д. В эту же группу расходов относят расходы по пога​шению долгосрочных кредитов банков и процентов по ним. Накоп​ленная прибыль организации (предприятия) может быть вложена им в уставные капиталы других организаций, долгосрочные и кратко​срочные финансовые вложения, перечисляться вышестоящим орга​низациям, союзам, концернам, ассоциациям и пр. Эти направления также считаются использованием прибыли на развитие.

Также прибыль распределяется на социальные нужды, на материальное поощрение работников. 
Вся прибыль, остающаяся в распоряжении организации (пред​приятия), разделяется на прибыль, увеличивающую стоимость иму​щества, т.е. участвующую в процессе накопления, и прибыль, направ​ляемую на потребление, не увеличивающую стоимости имущества.
Если прибыль не расходуется на потребление, то она остается в ор​ганизации как нераспределенная прибыль прошлых лет и увеличивает размер собственного капитала. Наличие нерас​пределенной прибыли увеличивает финансовую устойчивость организации, свидетельствует о наличии источника для последующего развития.

63.   Виды и формы денежных расчетов на предприятии.
Осуществляя хозяйственную деятельность, организация сталкива​ется с необходимостью проводить расчеты как внутри организации, так и вне ее. Внутренние расчеты связаны с выплатой заработной платы и подотчетных сумм работникам, дивидендов акционерам и др. Внешние расчеты обусловлены финансовыми взаимоотношения​ми по поводу поставок продукции, выполнения работ, оказания ус​луг, закупки сырья и материалов, уплаты налогов, взносов во вне​бюджетные фонды, получения и возврата кредита и др.
Все расчеты организации можно разделить на две группы:
•   платежи по товарным операциям — операции, связанные с движением товара (расчеты с поставщиками и подрядчиками, покупателями и заказчиками, комиссионерами и комитентами);
•   расчеты по нетоварным операциям — операции, не обуслов​ленные движением товара и связанные лишь с движением денежных средств (расчеты с бюджетом и внебюджетными фондами, учредителями, акционерами, подотчетными лицами, доверителями и поверенными, кредитными организациями).
Расчеты по товарным операциям осуществляются следующими видами платежей:
•    платежными поручениями;
•    плановыми платежами;
•    платежными требованиями-поручениями;
•    аккредитивами;
•    расчетными чеками;
•    зачетом взаимных требований;
•    векселями;
•    встречным движением товара (товарообменные операции). По нетоварным операциям расчеты осуществляются только с по​мощью платежных поручений.
Наличная и безналичная формы расчетов. Внутрифирменные рас​четы и некоторые из внешних могут осуществляться наличными деньгами через кассу организации. Наличные расчеты с юридическими лицами ограничены суммами, устанавливаемыми Центральным банком РФ.
Внешние расчеты ведутся, как правило, в безналичной форме. Посредником в таких расчетах служит коммерческий банк. Органи​зация открывает в коммерческих банках следующие счета.
1.  Расчетные счета, предназначенные для осуществления теку​щих платежей по распоряжению организации и зачисления поступ​лений денежных средств в адрес организации.
Количество расчетных счетов, открываемых организации раз​личными коммерческими банками, законодательно не ограничено. Однако если организация служит недоимщиком по платежам в бюд​жет, то она должна выбрать по своему усмотрению один счет (так называемый счет недоимщика), на который должны аккумулиро​ваться все суммы, поступающие в адрес этой организации во все другие банки.
Для открытия расчетного счета требуется разрешение налоговой инспекции, которое выдается по заявлению организации.
2.   Текущие счета, открывающиеся для некоммерческих учреж​дений и организаций, не являющихся юридическими лицами (на​пример, филиалов). Перечень операций по текущему счету ограни​чен, а распоряжаться средствами с текущего счета можно лишь в строгом соответствии с утвержденной сметой.
3.  Специальные счета, применяемые для хранения средств строго целевого назначения.
4.  Валютные счета, предназначенные для расчетов в иностран​ной валюте. Эти счета открываются в коммерческих банках, имею​щих лицензию Центрального банка РФ на ведение валютных опе​раций. Счета могут открываются в любой из свободно конвертируемых валют, причем на каждый вид валюты — отдельный счет. Кроме того, организация может иметь счета в евро, в замкнутых (национальных) валютах в пределах установленных квот на экспорт товаров (работ, услуг) или в валюте клиринговых расчетов. В соот​ветствии с валютным законодательством организации открывается одновременно с валютным счетом и транзитный счет, на который предварительно зачисляется валютная выручка. С этого счета орга​низация в обязательном порядке продает на внутреннем рынке 10% валютной выручки по курсу.
64.   Контроль над полнотой и своевременностью расчетов на предприятии.
Обязанность осуществлять контроль за полнотой и своевремен​ностью расчетов лежит в первую очередь на самой организации. Для этих целей в структуре управленческого персонала предусмат​ривается подразделение в составе финансовой службы. Государство также включилось в контрольный процесс. Основным актом, регулирующим порядок расчетов между предприятиями внутри страны, является Указ Президента Российской Федерации от 20 де​кабря 1994 г. № 2204 «Об обеспечении правопорядка при осуществле​нии платежей по обязательствам за поставку товаров (выполнение ра​бот или оказание услуг)». Этим Указом установлено, что обязательным условием договоров, предусматривающих поставку товаров (выполне​ние работ или оказание услуг), является определение срока исполне​ния обязательств по расчетам за поставленные по договору товары (выполненные работы, оказанные услуги). Предельный срок исполне​ния обязательств по договорам поставки, установленный этим Указом, равен трем месяцам с момента фактического получения товаров (вы​полнения работ, оказания услуг). Суммы неистребованной кредитора​ми задолженности подлежат списанию по истечении четырех месяцев со дня фактического получения предприятием-должником товаров (выполнения работ, оказания услуг) как безнадежная дебиторская задолженность на убытки предприятия-кредитора, за исключением случаев, когда в его действиях отсутствует умысел. Понесенные кре​дитором убытки от списания безнадежной дебиторской задолжен​ности не уменьшают налогооблагаемой прибыли.
Финансовые службы организации должны вести тщательный учет движения дебиторской и кредиторской задолженности во избежание незапланированных потерь и завышенных платежей в бюджет. Для этого при возникновении сомнительной дебиторской задолженности должны подготавливаться документы для взыскания долга через суд. В случае отказа суда в принятии иска по уважительным причинам или же признания должника несостоятельным, убытки от списания безнадежной дебиторской задолженности уменьшат налогооблагае​мую базу по налогу на прибыль.
В целях обеспечения устойчивого финансового положения орга​низации могут создавать резерв по сомнительным долгам за счет от​числений от прибыли. Этот резерв используется для покрытия убыт​ков от списания просроченной дебиторской задолженности, не обес​печенной гарантиями.
65.   Организация и основные формы безналичных денежных расчетов.
Безналичные расчеты осуществляются в соответствии со следую​щими правилами.
Банк принимает на себя обязательство хранить денежные средст​ва клиента, зачислять на его расчетный и другие счета поступающие суммы, выполнять распоряжения клиента о перечислении средств и выдаче их наличными.
Средства с расчетного счета списываются на основании докумен​тально оформленного распоряжения владельца счета.
Без распоряжения клиента денежные средства списываются лишь по решению суда и в других законодательно установленных случаях.
При наличии на счете клиента денежных сумм, достаточных для удовлетворения всех требований, предъявленных счету, средства спи​сываются в соответствии с распоряжениями клиента и других доку​ментов на списание в порядке календарной очередности, если иное не предусмотрено законом.
При недостаточности денежных средств на счете для удовлетво​рения всех предъявленных к нему требований списание сумм в по​крытие обязательств организации осуществляется в очередности, установленной законом:
•   в первую очередь списывают суммы, присужденные судом и оформленные исполнительными листами, 
•   во вторую очередь списывают по исполнительным докумен​там, 

•   в третью очередь списывают по платежным документам, 

•   в четвертую очередь списывают суммы по платежным доку​ментам, 

•   в пятую очередь списывают по исполнительным документам, предусматривающим удовлетворение других денежных требо​ваний;
•   в шестую очередь списывают по другим платежным докумен​там в порядке календарной очередности поступления доку​ментов.
Средства списываются со счета по требованиям, относящимся к одной очереди, в порядке календарной очередности поступления до​кументов.
Формы расчетов между плательщиком и получателем средств оп​ределяются в договоре.
Расчеты платежными поручениями — широко распространенная форма расчетов по товарным и нетоварным операциям. Как прави​ло, ими оформляются предварительная оплата товаров и услуг. В таком случае составляется платежное поручение на сумму предва​рительного взноса, а после выполнения условий договора вносится остаток суммы сделки. Допустимая сумма предварительной оплаты не должна превышать 50% суммы договора, в этом случае сохраня​ется паритет сторон. 

Расчеты плановыми платежами используются при наличии дол​говременных хозяйственных связей между поставщиками и покупа​телями, связанных с равномерными и постоянными поставками то​варов и услуг. 
Платежные требования представляют собой требование постав​щика к покупателю оплатить на основании приложенных докумен​тов (счета-фактуры, накладных, товарно-транспортных накладных и др.) стоимость товаров и услуг. 

Аккредитивная форма используется только при иногородних рас​четах. Аккредитив — это поручение банка покупателя банку по​ставщика оплатить сумму, предусмотренную в аккредитивном заяв​лении на условиях предоставления поставщиком соответствующих документов. Аккредитивы бывают покрытыми (депонированными) и непокрытыми (гарантированными). Покрытые аккредитивы пред​полагают предварительное депонирование средств плательщика на специальном счете в банке. На каждом ак​кредитиве указывается его вид — отзывный или безотзывный. 
Расчетные чеки используются при расчетах в момент соверше​ния хозяйственных операций. 
66.   Общая характеристика налогов уплачиваемых предприятием.
Под налогом понимается обязательный, индивидуальный, безвозмездный платеж, взимаемый с организаций (предприятий) и физических лиц в форме отчуждения принадлежащих им на праве собственности, хозяйственного ведения или оперативного управления денежных средств в целях обеспечения деятельности госу-1рства и (или) муниципальных образований. Под сбором понимается обязательный взнос, взимаемый с организаций и физических лиц, уплата которого является одним из условий совершения в отношении плательщиков сборов государственными органами, органами местного самоуправления, иными уполномоченными органами и должностными лицами юридически значимых действий, включая предоставление определенных прав или выдачу разрешений (лицензий).
Каждое лицо (юридическое и физическое) должно уплачивать законно установленные налоги и сборы, которые не могут иметь дискриминационный характер. 
В соответствии с налоговым законодательством в РФ устанавли​ваются следующие виды налогов и сборов: федеральные налоги и сборы, налоги и сборы субъектов РФ (региональные налоги и сборы) и местные налоги и сборы. 

Федеральными являются налоги и сборы, обязательные к уплате на всей территории РФ, регио​нальными — обязательные к уплате на территориях соответствую​щих субъектов РФ, а муниципальными — обязательные к уплате на территориях соответствующих муниципальных образований.
Федеральные налоги и сборы. К ним относятся следующие нало​ги и сборы:
1)   налог на добавленную  стоимость;
2)   акцизы на отдельные виды товаров (услуг) и отдельные виды минерального сырья;
3)   налог на  прибыль  (доход)  организаций;
4)   налог на доходы от капитала;
5)   подоходный  налог с физических лиц;
6)   единый социальный налог;
7)   государственная пошлина;
8)   таможенная пошлина и таможенные сборы;
9)   налог на пользование недрами;
10)   налог на воспроизводство минерально-сырьевой базы;
11)  налог на дополнительный доход от добычи углеводородов;
12)  сбор за право пользования объектами животного мира и водными биологическими ресурсами;
13)   лесной  налог;
14)   водный  налог;
15)   экологический   налог;
16)  федеральные лицензионные сборы.
Региональные налоги и сборы. В соответствии с частью первой На​логового кодекса РФ к региональным налогам и сборам относятся:
1)   налог на имущество организаций  (предприятий);
2)   налог на  недвижимость;
3)   дорожный   налог;
4)   транспортный  налог;
5)   налог  с  продаж;
6)   налог на игорный бизнес;
7)   региональные лицензионные сборы.
При введении в действие налога на недвижимость прекращает​ся действие на территории соответствующего субъекта РФ налога на имущество предприятий, налога на имущество физических лиц и земельного налога.
Местные налоги и сборы. К ним в соответствии с частью первой Налогового кодекса РФ относятся следующие налоги и сборы:
1)   Земельный налог;
2)   налог на имущество физических лиц;
3)   налог на рекламу;
4)   налог на  наследование  и дарение;
5)   местные лицензионные  сборы.
67. Характеристика источников налогов, уплачиваемых предприятием.

Под налогом понимается обязательный, индивидуальный, безвозмездный платеж, взимаемый с организаций (предприятий) и физ. лиц в форме отчуждения принадлежащих им а праве собственности, хоз. ведения или оперативного управления денежных средств в целях обеспечения деятельности государства и (или) муниципального образования.

Налоги классифицируются по источникам уплаты:

1. Налоги, взимаемые с выручки от реализации продукции.

a. НДС

b. Акцизы

c.
Экспортная таможенная пошлина

2. Налоги, включаемые в себестоимость продукции (товаров и услуг)

d. Земельный налог

e. Единый социальный налог

f. Экологические налоги (водный, лесной и т.д.)

g. Транспортный налог

h. Налог на воспроизводство минерально-сырьевой базы.

i. Налог на пользование недрами

3. Налоги, относимые на финансовые результаты

j. Налог на имущество предприятий

k. Налог на рекламу

4. Налоги, уплачиваемые из прибыли

l. Налог на прибыль

m. Единый налог на вмененный доход для предприятий малого бизнеса

n. Местные налоги, вносимые за счет чистой прибыли

5. Налоги за счет заработной платы

o. Налог на доходы физических лиц

