                       Расчетная часть
Финансовый менеджер компании оценивает сбытовую политику. Предстоит оценить систему доходов, затрат и финансовых результатов компании, сделать заключение о структуре затрат и спрогнозировать возможное изменение прибыли.

1. На основе аналитических данных за отчетный год определить:

· Прибыль от реализации;

· Налогооблагаемую прибыль;

· Рентабельность продукции;

· Налог на прибыль, подлежащий перечислению в бюджет;

· НДС, подлежащий перечислению в бюджет;

2. Оценить эффект производственного рычага, рассчитать порог рентабельности и запас финансовой прочности предприятия; интерпретировать полученные результаты.

3. Построить прогнозную финансовую отчетность на конец планового периода, при условии роста выручки от реализации на 10%.
  ТАБЛИЦА 1.1.

Сведения о доходах и затратах компании в отчетном году, тыс. руб.
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Выручка от реализации продукции, 

включая НДС

339840

Затраты предприятия на производство:

расход основных материалов на 

производство изделий25386

Переменные накладные расходы:32240

расход топлива на отопление помещений

оплата эл. Энергии

заработная плата рабочим-сдельщикам80600

заработная плата, начисленная по 

повреьенной системе обслуживающему 

персоналу и аппарату управления34000

амортизация основных фондов и 

нематериальных активов13000

командировачные расходы

отчисления в целевые фонды на соц. 

Нужды

прочие налоги вкл. в себестоимость1200

Транспортный налог

Налог на землю

уплата % по крвткосрочной ссуде

оплата услуг транспортной организации

расходы на технологические нужды

штрафы, уплаченные покупателю за срыв 

сроков поставки полуфабрикатов

прочие переменные расходы, 

включаемые в себестоимость12800

прочие постоянные расходы, включаемые 

в себестоимость (расходы на продажу)

24000

Доходы от аренды складских помещений

Расходы от аренды складских помещений1400

Страхование2800

Реклама4400

Доходы от долевого участия в СП

Доходы от дооценки товаров

Прибыль прошлых лет, выявленная в 

отчетном году36956

Убытки по операциям пршлых лет, 

выявленных в отчетном году


Продолжение таблицы 1.1.                          
                            
[image: image2.emf]Проценты по дипозитному вкладу

Полная себестоимость товарной продукйии218200

 продукция в отпускных ценах без НДС288000


Состояние активов и пассивов предприятия на начало прогнозного периода представлено в виде баланса, статьи которого агрегированы.

Агрегированный баланс на начало прогнозного периода

                                                            Таблица 1.2.
         
[image: image3.emf]Активы

Оборотные средства:

Денежные средства76574

Дебиторская задолженность21600

Материальные запасы554

Запасы готовой продукции4300

Итого оборотных средств103028

Основные средства:

Земля50000

Здания и оборудование200000

Накопленный износ73000

Итого основных средств177000

Итого активов

280028

Пассивы

Краткосрочные и долгосрочные 

обязательства:

Счета к оплате3272

Налог, подлежащий оплате16752

Итого краткосрочных и долгосрочных 

обязательств20024

Собственный капитал:

Обыкновенные акции170000

Нераспределенная прибыль90004

Итого собственного капитала260004

Итого пассивов

280028

    
Отчет о прибылях и убытках (форма №2)
                                                  Таблица 1.3.
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Переменные комерческие и 

управленческие расходы
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Постоянные расходы

Производственные накладные 

расходы
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расходы
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Итого постоянных расходов
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Итого расходов
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Прибыль от продаж

69800

Расходы на выплату, %0

Прибыль до налогооблажения69800

Налог на прибыль16752

Чистая прибыль53048

Ставка налогооблажения прибыли, %24,00


                                        I
1) Определим прибыль от реализации  (табл. 1.1.):
Прибыль от реализации = Выручка от реализации – Себестоимость реализованной продукции;

                                288000 – 218200 = 69800

2) Определим налогооблагаемую прибыль: 

Налогооблагаемая прибыль = прибыль от продаж + прибыль по операционной деятельности + прибыль по внереализационной деятельности;

                           69800 + 0 + 0 = 69800

3) Определим рентабельность продукции:

рентабельность продукции = PS / (FC + VC) * 100%

                         69800 / 218200 * 100% = 32%

рентабельность продаж = PC / S *100%

                          69800 / 288000 * 100% = 24%

4) Определим налог на прибыль, подлежащий перечислению в бюджет (ставка 24%):

                                    НП = PC * 24%

                                  69800*24% = 16750

5) 5) Определим НДС, подлежащий перечислению в бюджет (ставка 18%):

                                288000 * 18% = 339840

                               339840 – 288000 = 51840
                                       II
1) Оценим эффект производственного рычага:

Эффект производственного рычага проявляется в силе его воздействия, которая определяется по формуле:

                  OL = (PS + FC) / PS, или OL = (S – VC) / PS
                  OL = (69800 + 67800) / 69800 = 1,9713467

                   Плечо OL = 1,9713467 – 1 = 0,971

Следовательно, при увеличении выручки на 10%, прибыль увеличится на : 

                   10% * 1,9713467 = 19,713467 

2) Рассчитаем порог рентабельности:

                              Sb = FC * S / (S – VC)

              Sb  = 67800 * 288000 / 137600 = 141907 р. Или  

              141907 / 90 = 1577 шт.

3) Рассчитаем запас финансовой прочности предприятия:

Запас финансовой прочности = FS = S - Sb
               FS = 288000 – 141907 = 146093р. Или 

                3200 – 1577 = 1623 шт.

Проанализировав полученные результаты, можно сделать выводы, что данное предприятие при рентабельности продукции – 32% и рентабельности продаж – 24% имеет положительные тенденции в развитии при росте объемов реализации.
В структуре затрат преобладают переменные издержки – 68%, что является плюсом, т. к. именно они влияют на объемы производства и реализации. Постоянные издержки составляют – 32% всех затрат и очень сильно влияют на прибыль, особенно при ее снижении. Поэтому их рост не желателен в этом случае.

Расчет эффекта финансового рычага показал, что при увеличении объемов реализации всего на 10%, прибыль увеличится на 19,71%, т.е. почти а 2-а раза, что также является положительным моментом

Расчет точки безубыточности показал, что предприятию достаточно реализовывать продукции в размере 49% то объема реализации на сумму – 141907р. Чтобы находиться в зоне безубыточности.
Предприятие имеет высокий запас финансовой прочности – 51% от объема реализации – 146093р., или 1623шт.

Стоит отметить, что при снижении выручки на 5%, происходит снижение прибыли на те же 19,7%:

1) 288000 / 1,05 = 274285;

2) 274285 – 150400 – 67800 = 56085,71;

3) 69800 – 56085,71 = 13714,29;

4) 13714,29 / 69800 * 100% = 19,64797;

Таким образом, для данного предприятия не желательно даже значительное снижение выручки от реализации, тюк. Это приведет к еще большему снижению прибыли т.е. росту эффекта производственного рычага.

           Рис 1. Определение точки безубыточности.


[image: image5]
                                   III
НА предприятии начата подготовка генерального бюджета на следующий прогнозный период – 1 год с поквартальной разбивкой. Прогнозные показатели функционирования предприятия представлены в таблице 1.4.
                                              Таблица 1.4.

Прогнозные показатели функционирования предприятия
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123456

Прогнозный объум реализации в 

натуральных единицах

8808808808803520

Прогнозная цена реализации ед. изделия90909090

Процент квартального объема реализации, 

оплачиваемый в квартале реализации

Процент квартального объема реализации, 

оплачиваеьый в следующем квартале

30

Показатель

кварталы

Итого

70


Продолжение таблицы 1.4.
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изделия в натуральных ед.

4444

Процент от количества материала, 

необходимого для производства в следующем 

квартале для запаса на конец текущего 

квартала

Запас материала на конец прогнозного 

периода в натеральных ед.

Цена ед. материала2222

Процент квартальных закупок, оплачиваемых 

в следующем квартале

Процент квартальных закупок, оплачиваемых 

в квартале закупок

Величина прямых затрат на ед. изделия в 

часах

5555

Стоимость прямых затрат труда (в часах)5555

Переменная ставка накладных расходов2222

Общая величина прогнозныхпостоянных 

накладных расходов
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Величина амортизации325032503250325013000

Переменные комерческие и управленческие 

расзоды на ед. продукции

4444

Постоянные комерческие и управленческие 

расходы постатейно

12750995011150995043800

Реклама1100110011001100

4400

Страхование28002800

Заработная плата850085008500850034000

Аренда350350350350

1400

Налоги1200

1200

Вличина денежных средств, необходимая для 

закупки оборудования

0000

0

Величина кредитования

Годовая процентная ставка за банковский 

кредит

Ставка налогооблажения прибыли

10

100

10

360

50%

50%

24%

15%


Дополнительное внешнее финансирование может использоваться только случае отрицательного значения величины денежных средств на конец прогнозного квартала. Дополнительной закупки оборудования не требуется.
            Построение бюджета реализации

Процесс бюджетирования начинается с составления бюджета реализации. Бюджет реализации – это операционный бюджет, в котором содержится информация о прогнозе объема реализации в натуральных показателях, ценах и ожидаемом объеме выручки от реализации готовой продукции.

Цель данного бюджета – расчет прогнозного объема реализации по предприятию. Исходя из стратегии развития предприятия, его производственных мощностей и прогнозов в отношении емкости рынка сбыта, определяется количество

Потенциально реализуемой продукции в натуральных единицах. Прогнозные отпускные цены используются для оценки объема реализации в стоимостном выражении.

· Прогнозный объем реализации в натуральных единицах – Х11-880, Х12-880, Х13-880, Х14-880.
· Прогнозная цена реализации – Х21-90, Х22-90, Х23-90, Х24-90.
                      Таблица 2. Построение бюджета реализации.
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1

Прогнозируемый объем 

реализации в ед.

8808808808803520

2Цена реализации ед.90909090

3Индекс цен,%

4

Прогнозируемый объем 

реализации в ден. ед.
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№

100

ПоказательИтого

Квартал


На основании бюджета реализации строится прогноз поступления денежных средств, т.е. прогноз оплаты реализованной продукции. Прогноз поступления денежных средств рассчитывается поквартально, исходя из условий оплаты продукции. Реализованная продукция может быть оплачена следующими видами платежей: предоплата, оплата по факту получения продукции и продажа с временной отсрочкой платежа (кредит). При условии, что дебиторская задолженность на начало прогнозного периода будет оплачена в первом квартале, осуществляется по формуле:    

                         Дi  = ЗД + Вi  *К1       
Расчет поступлений денежных средств во втором и последующих кварталах определяется по формуле:

                          Дt  = Вt  - 1 + Вt  *  К1
Где: Д – Величина поступлений денежных средств;

ЗД – дебиторская задолженность;

В – выручка от реализации товарной продукции;

К1 – коэффициент инкассации, т.е. процент квартального объема реализации, оплачиваемый в квартале реализации;

К2 - коэффициент инкассации, т.е. процент квартального объема реализации, оплачиваемый в следующем квартале;

Величина дебиторской задолженности на начало прогнозного периода переносится из формы баланса на начало прогнозного периода – Z11.

Процент квартального объема реализации, оплачиваемый в квартале реализации – Х17 – 70%

Процент квартального объема реализации, оплачиваемый в следующем квартале – Х18 - 30%.

  Таблица 2.1. Прогноз поступления денежных средств
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  Построение производственного бюджета

Производственный бюджет – это программа, которая определяет номенклатуру и объем производства в прогнозном периоде. Цель построения данного бюджета – расчет прогнозного объема производства с учетом наличия производственных мощностей, исходя из результатов расчета бюджета реализации и целевого остатка произведенной, но не реализованной продукции (запасов готовой продукции).

Запас готовой продукции на конец прогнозного периода принято выражать в процентах относительно объема продаж следующего периода. Следовательно, запас готовой продукции в натуральных единицах на конец прогнозного периода рассчитывается:

                     ЗГП = ГПt+1 * b
Где: ГП – величина готовой продукции в натуральных единицах;

ЗГП - запас готовой продукции в натуральных единицах;

b – процент от реализации продукции следующего квартала для запаса на конец текущего квартала.

Ежеквартально необходимый общий объем производства готовой продукции в натуральных единицах определяется как планируемый объем реализации плюс, желаемый запас продукции на конец периода минус запасы готовой продукции:
                 ОГПt = ЗГПt+1 + ГПt - ЗГПt
Где: ОГП – Общий объем производства готовой продукции в натуральных единицах;

· Процент от реализации следующего квартала для запаса на конец текущего квартала – Х51 – 10%.

· Запас готовой продукции на конец прогнозного периода – Х61 – 100%.
                        Таблица 2.2. Производственный бюджет.
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                                       IV
Построение бюджета прямых затрат на материалы.
Бюджет прямых затрат сырья и материалов - это количественное выражение планов относительно прямых затрат предприятия на приобретение основных видов сырья и материалов. Прямые затраты на сырье и материалы – это затраты на сырье и материалы, из которых производится конечный продукт.
Бюджет составляется на основе данных об объеме производства, нормативных затрат сырья на единицу производимой продукции, целевых запасах сырья на начало и конец прогнозного периода, ценах на сырье и материалы. Цель построения бюджета состоит в определении потребности в сырье и материалах,  объеме закупок и общей величины расходов на их приобретение. Данные формируются как в натуральных единицах, так и в денежном выражении. 
             Таблица 2.4. Бюджет прямых затрат на материалы
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необходимого для производства в 

следующем квартале для запаса на 

конец текущего квартала

10

Запас материала на конец 

прогнозного периода

10

360

№п/

п

Показатели

Квартал

Итого


                                V
Построение прогноза расходования денежных средств
В дополнение к бюджету прямых затрат сырья и материалов составляется график оплаты приобретенных материалов с учетом сроков и порядка погашения кредиторской задолженности. Часть счетов, выставленных за сырье и материал, оплачивается в катале закупок, т.е. по факту поставки, часть – в последующем квартале, т.е. сырье и материал приобретаются в кредит. Если кредиторская задолженность, которая существует на начало прогнозного периода, гасится в первом квартале, расчет величины денежных средств, необходимых для закупки материала в первом квартале прогнозного периода, проводится по формуле:
                     РД1 = Зк + СОМI* n1
Величина денежных средств, необходимых для закупки материала во втором и последующих кварталах, проводится по формуле:

               РДt = СОMt-1 * n2 + СОМt * n1

Таблица 2.5. Прогноз расходования денежных средств
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Кредиторская задолженость на 

начало прогнозного периода

32723272

2

Закупка материала в I квартале355535557110

3Закупка материала в II квартале352035207040

4

Закупка материала в III квартале352435247048

5

Закупка материала в IV квартале3564

3564

6

Итого выплат6827707570447088

28034

7

Процент квартальных закупок, 

оплачиваемых в квартале закупок

8

Процент квартальных закупок, 

оплачиваемых в следующем 

квартале 

50

50
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п/п

Показатели

Квартал
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                                VI
Построение бюджета прямых затрат на оплату труда
 Бюджет прямых затрат на оплату труда – это количественное выражение плана относительно затрат предприятия на оплату труда производственного персонала. Цель данного бюджета расчет в стоимостном выражении общих затрат на привлечение трудовых ресурсов, занятых непосредственно в производстве. Исходными данными для составления бюджета прямых затрат на оплату труда являются результаты расчета объемов производства. Алгоритм расчета зависит от многих факторов, в том числе от систем нормирования труда и оплаты работников. В частности, если компонентов, а также тарифная ставка за час работы, то можно рассчитать прямые затраты труда по следующей формуле:
                СТЗt = ПЗТt * ГПt * сЗПt

   Таблица 2.6. бюджет прямых затрат на оплату труда
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Прямые затраты труда в часах 

на ед.

5555

2

Итого часов435044004400445017600

3

Стоимость прямых затат 

труда в час

5555

4

Общая стоимость прямых 

затрат труда

2175022000220002225088000
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                               VII
Построение бюджета производственных накладных расходов

Бюджет производственных накладных расходов – Это количественное выражение планов относительно затрат, связанных с производством готовой продукции за исключением прямых затрат на материалы и оплату труда.
Расчет ведется по статьям накладных расходов (амортизация, элю энергия, прочие общецеховые расходы). Производственные накладные расходы включают постоянную и переменную части.

Таблица 2.7. бюджет производственных накладных расходов
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Переменная ставка накладных 

расходов

2222

2

Прогнозируемые переиенные 

накладные расходы

8700880088008900

35200

3

Прогнозируемые постоянные 

накладные расходы, включая 

амортизацию

600060006000600024000

4Амортизация325032503250325013000

5

Общие прогнозируемые 

накладные расходы, включая 

амортизацию

1470014800148001490059200

6

Выплаты денежных средств по 

накладным расходам

11450115501155011650

46200

№п/пПоказатели

Квартал

Итого


                               VIII
Построение бюджета товарно-материальных запасов на конец прогнозного периода
Бюджет товарно-материальных запасов отражает планируемые запасы сырья, материалов и готовой продукции. Бюджет подготавливается в стоимостном выражении. Исходными данными  для формирования бюджета товарно-материальных запасов служат: целевые остатки запасов готовой продукции в натуральных единицах, сырья и материалов, данные о ценах за единицу сырья и материалов, а также о себестоимости готовой продукции. Целью построения бюджета является расчет переменной себестоимости изготовления единицы готовой продукции.
Показатели данного бюджета переносятся из ранее сформированных бюджетов. Итоги рассчитываются автоматически. 
Таблица 2.8. бюджет товарно-материальных запасов на конец прогнозного периода


[image: image15.emf]ПоказателиЕдиницы

Цена за 

единицу

Итого

1234

Основные производственные 

материалы

3602720

Готовая продукция10043

4300

Основные производственные 

материалы

428

Затраты труда5525

Переменная ставка накладных 

расходов

5210

Общая переменная стоимость 

изготовления

43


                                IX
Построение бюджета коммерческих и управленческих расходов
Бюджет управленческих и коммерческих расходов – это плановый документ, в котором отражаются расходы, непосредственно не связанные с производством продукции. Бюджет управленческих и коммерческих расходов позволяет рассчитать прогнозную оценку общезаводских накладных расходов. Большинство управленческих и коммерческих расходов носит постоянный характер, как правило, отводится объему реализованной продукции. Постатейный состав расходов  определяется отраслевой спецификой предприятия.  В общем случае к постоянным коммерческим и управленческим расходам относятся:

1. Заработная плата;

2. Арендная плата;

3. Налоги;

4. Страховые премии;

5. Расходы на рекламу  
Таблица 2.9. бюджет коммерческих и управленческих расходов
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1

Переменные комерческие и 

управленческие расходы на ед. 

продукции

4444

2Прогнозные переменные расходы352035203520352014080

3Постоянные комерческие расходы12750995011150995043800

4

Реклама11001100110011004400

5

Страхование28002800

6

Заработная плата8500850085008500

34000

7

Аренда3503503503501400

8

Налоги1200

1200

9

Общие прогнозные и комерческие и 

управленческие расходы

1627013470146701347057880

№п/пПоказатели

Квартал
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                                 X
Построение бюджета денежных средств
Бюджет денежных средств – это плановый документ, отражающий будущие денежные поступления  и платежи. Приход денежных средств классифицируется по источнику поступления, расход – по направлениям использования .

Прогнозный вариант бюджета рассчитывается различными способами. В данном примере оценивается величина денежных поступлений от реализации готовой продукции. Полученная величина сравнивается с величиной выплат по всем операциям. 

Прогнозное сальдо на конец периода сравнивается с минимальной суммой денежных средств, которая должна постоянно поддерживаться в наличии. Разность представляет собой либо неизрасходованный излишек, либо недостаток денежных средств. В случае дефицита денежных средств необходимо рассмотреть вариант внешнего и, или внутрифирменного дополнительного финансирования, либо внести корректировку в предыдущие бюджеты (изменение объема производства и реализации, изменение отпускных цен и т.д.). К внешним источникам финансирования относятся: 
   Банковская ссуда;
Выпуск долговых ценных бумаг;

Эмиссия акций;

Торговый кредит;
Просроченная задолженность поставщикам;
Факторинг (продажа дебиторской задолженности).

К внутренним источникам дополнительного финансирования относятся:
 Нераспределенная прибыль;

Амортизация;

Реализация неиспользуемых активов и др.

В случае возникновения необходимости приобретения дополнительного оборудования строится бюджет капиталовложений определяет: когда и какие долгосрочные активы необходимо приобрести или построить. При этом должны быть учтены принятые планы финансирования за счет собственных средств или долгосрочных кредитов или другие проекты, требующие денежных расходов.
                         Таблица 3. Бюджет денежных средств
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1

Денежные средства на начало 

прогнозного периода

765748056510567012960676576

2Поступления от покупателей77040792007920079200314640

3

Итого ден.средств в наличии153614159765184870208806391214

4

Основные производственные 

материалы

682770757044708828034

5

Оплата труда 

производственным рабочим

2175022000220002225088000

6

Произв.накладные расходы11450115501155011650

46200

7

Комерческие и накладные 

расходы

1627013470146701347057880

8

Закупка оборудования

9Налог на прибыль1675216752

10

Итого выплат73049540955526454458

236866

11

Излишки(дефицит)ден.средств

80565105670129606154348154348

12

Кредитование

13Погашение долгов

14Проценты

15

Итого финансирования

16

Денежные средства на конец 

прогнозного периода

80565105670129606154348154348

17

Годовая ставка прцента за 

банковский кредит

Выплаты

Финансирование

15,00%
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                                XI
Построение прогноза о прибылях и убытках
Прогнозный отчет о прибылях и убытках – это форма финансовой отчетности, составленная до начала планового периода, которая отражает результаты прогнозируемой деятельности. Прогнозный отчет о прибылях и убытках формируется на основе расчета следующих прогнозных значений: объема реализации, себестоимости реализованной продукции, коммерческих и управленческих расходов, расходов финансового характера (проценты к выплате по ссудам и займам), налогов к уплате и т.д. Большая часть исходных данных формируется в процессе построения операционных бюджетов. При этом добавляется информация о величине налога на прибыль. Прогнозный отчет о прибылях и убытках  обобщает данные о прибыльных операциях предприятия. Если значение чистой прибыли мало по сравнению с объемом продаж или собственным капиталом, то необходим пересмотр всех составляющих отчета, следовательно, пересмотр всех ранее составленных операционных бюджетов.
        Таблица 3.1. прогнозный отчет о прибылях и убытках
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                             XII
               Построение прогнозного баланса
Прогнозный баланс – это форма финансовой отчетности, которая содержит информацию о финансовом состоянии предприятия на конец прогнозного периода.

В процессе построения прогнозного баланса формируются остатки по основным балансовым статьям: денежные средства, дебиторская задолженность, запасы, внеоборотные активы, кредиторская задолженность, долгосрочные пассивы и пр.
Фактически остатки по основным статьям баланса формируются в процессе составления бюджетов и на последнем этапе автоматически переносятся в форму баланса.
                     Таблица 3.2. Прогнозный баланс на 2005 год 
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		Валовая маржа		151360

		Постоянные расходы

		Производственные накладные расходы		24000

		Переменные комнрческие и управленческие расходы		43800

		Итого постоянных расходов		67800

		Итого расходов		233240

		Прибыль от продаж		83560

		Расходы на выплату,  %		0

		Прибыль до налогооблажения		83560

		Налог на прибыль		20054.4

		Чистая прибыль		63505.6

		Ставка налогооблажения прибыли, %		24.00






_1210076327.xls
Лист1

		Активы

		Оборотные средства

		Денежные средства		154348

		Дебиторская задолженность		23760

		Материальные запасы		720

		Запасы готовой продукции		4300

		Итого оборотных средств		183128

		Основные средства

		Земля		50000

		Здания и оборудование		200000

		Накопленный износ		86000

		Итого основных средств		164000

		Итого активов		347128

		Пассивы

		Краткосрочные и долгосрочные обязательства

		Счета к оплате		3564

		Налог, подлежащий оплате		20054.4

		Итого краткосрочных и долгосрочных обязательств		23618.4

		Собственный капитал

		Обыкновенные акции		170000

		Нераспределенная прибыль		153509.6

		Итого собственного капитала		323509.6

		Итого пассивов		347128






_1210054826.xls
Лист1

		№п/п		Показатели		Квартал								Итого

						I		II		III		IV

		1		2		3		4		5		6		7

		1		Переменные комерческие и управленческие расходы на ед. продукции		4		4		4		4

		2		Прогнозные переменные расходы		3520		3520		3520		3520		14080

		3		Постоянные комерческие расходы		12750		9950		11150		9950		43800

		4		Реклама		1100		1100		1100		1100		4400

		5		Страхование		2800								2800

		6		Заработная плата		8500		8500		8500		8500		34000

		7		Аренда		350		350		350		350		1400

		8		Налоги						1200				1200

		9		Общие прогнозные и комерческие и управленческие расходы		16270		13470		14670		13470		57880
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Лист1

		Показатели		Единицы		Цена за единицу		Итого

		1		2		3		4

		Основные производственные материалы		360		2		720

		Готовая продукция		100		43		4300

		Основные производственные материалы		4		2		8

		Затраты труда		5		5		25

		Переменная ставка накладных расходов		5		2		10

		Общая переменная стоимость изготовления						43






_1209909855.xls
Лист1

		№п/п		Показатели		Квартал								Итого

						I		II		III		IV

		1		2		3		4		5		6		7

		1		Потребность в материале на ед., изделия		4		4		4		4

		2		Потребность в материале на производство		3480		3520		3520		3560		14080

		3		Запас материала на конец прогнозного периода		352		352		356		360		360

		4		Общая потребность в материале		3832		3872		3876		3920		14440

		5		Запас материала на начало прогнозного периода		277		352		352		356		277

		6		Материалы, подлежащие закупки		3555		3520		3524		3564		14283

		7		Цена ед.товара		2		2		2		2

		8		Стоимость закупок		7110		7040		7048		7128		28326

		9		Процент от ко-ва материала, необходимого для производства в следующем квартале для запаса на конец текущего квартала		10

		10		Запас материала на конец прогнозного периода		360






_1209913205.xls
Лист1

		№п/п		Показатели		Квартал								Итого

						I		II		III		IV

		1		2		3		4		5		6		7

		1		Прямые затраты труда в часах на ед.		5		5		5		5

		2		Итого часов		4350		4400		4400		4450		17600

		3		Стоимость прямых затат труда в час		5		5		5		5

		4		Общая стоимость прямых затрат труда		21750		22000		22000		22250		88000






_1209909429.xls
Лист1

		№		Показатели		Кварал								Итого

						I		II		III		IV

		1		Запас готовой продукции на конец прогнозного периода		90		90		90		100		370

		2		Общая потребность в изделиях		970		970		970		980		3890

		3		Запас готовой продукции на начало прогнозного периода		100		90		90		90		370

		4		Количество ед., подлежащих изготовлению		870		880		880		890		3520

		5		Процент от продаж следующего квартала для запаса на конец текущего квартала		10

		6		Запас готовой продукции на конец прогнозного периода		100






_1208860202.xls
Лист1

		Объем реализации (выручка от продаж без НДС)		288000

		Переменные расходы:

		переменная стоимость продаж		137600

		Переменные комерческие и управленческие расходы		12800

		Итого переменных расходов		150400

		Валовая маржа		137600

		Постоянные расходы

		Производственные накладные расходы		24000

		Комерческие и управленческие расходы		43800

		Итого постоянных расходов		67800

		Итого расходов		218200

		Прибыль от продаж		69800

		Расходы на выплату, %		0

		Прибыль до налогооблажения		69800

		Налог на прибыль		16752

		Чистая прибыль		53048

		Ставка налогооблажения прибыли, %		24.00






_1208867490.xls
Лист1

		1		2		3		4		5		6

		Процент от реализации следующего квартала для запаса на конец теуущего квартала		10

		Запас готовоц продукции на конец прогнозного периода в натуральных единицах		100

		Величина потребности в материале на ед. изделия в натуральных ед.		4		4		4		4

		Процент от количества материала, необходимого для производства в следующем квартале для запаса на конец текущего квартала		10

		Запас материала на конец прогнозного периода в натеральных ед.		360

		Цена ед. материала		2		2		2		2

		Процент квартальных закупок, оплачиваемых в следующем квартале		50%

		Процент квартальных закупок, оплачиваемых в квартале закупок		50%

		Величина прямых затрат на ед. изделия в часах		5		5		5		5

		Стоимость прямых затрат труда (в часах)		5		5		5		5

		Переменная ставка накладных расходов		2		2		2		2

		Общая величина прогнозныхпостоянных накладных расходов		6000		6000		6000		6000		24000

		Величина амортизации		3250		3250		3250		3250		13000

		Переменные комерческие и управленческие расзоды на ед. продукции		4		4		4		4

		Постоянные комерческие и управленческие расходы постатейно		12750		9950		11150		9950		43800

		Реклама		1100		1100		1100		1100		4400

		Страхование		2800								2800

		Заработная плата		8500		8500		8500		8500		34000

		Аренда		350		350		350		350		1400

		Налоги						1200				1200

		Вличина денежных средств, необходимая для закупки оборудования		0		0		0		0		0

		Величина кредитования

		Годовая процентная ставка за банковский кредит		15%

		Ставка налогооблажения прибыли		24%






_1208869094.xls
Лист1

		№		Показатель		Квартал								Итого

						I		II		III		IV

		1		Прогнозируемый объем реализации в ед.		880		880		880		880		3520

		2		Цена реализации ед.		90		90		90		90

		3		Индекс цен,%		100

		4		Прогнозируемый объем реализации в ден. ед.		79200		79200		79200		79200		316800






_1208865532.xls
Лист1

		Показатель		кварталы								Итого

				I		II		III		IV

		1		2		3		4		5		6

		Прогнозный объум реализации в натуральных единицах		880		880		880		880		3520

		Прогнозная цена реализации ед. изделия		90		90		90		90

		Процент квартального объема реализации, оплачиваемый в квартале реализации		70

		Процент квартального объема реализации, оплачиваеьый в следующем квартале		30






_1206692493.xls
Лист1

		Проценты по дипозитному вкладу

		Полная себестоимость товарной продукйии		218200

		продукция в отпускных ценах без НДС		288000






_1208859466.xls
Лист1

		Активы

		Оборотные средства:

		Денежные средства		76574

		Дебиторская задолженность		21600

		Материальные запасы		554

		Запасы готовой продукции		4300

		Итого оборотных средств		103028

		Основные средства:

		Земля		50000

		Здания и оборудование		200000

		Накопленный износ		73000

		Итого основных средств		177000

		Итого активов		280028

		Пассивы

		Краткосрочные и долгосрочные обязательства:

		Счета к оплате		3272

		Налог, подлежащий оплате		16752

		Итого краткосрочных и долгосрочных обязательств		20024

		Собственный капитал:

		Обыкновенные акции		170000

		Нераспределенная прибыль		90004

		Итого собственного капитала		260004

		Итого пассивов		280028






_1206560421.xls
Лист1

		Показатель		Сумма

		1		2

		Выручка от реализации продукции, включая НДС		339840

		Затраты предприятия на производство:

		расход основных материалов на производство изделий		25386

		Переменные накладные расходы:		32240

		расход топлива на отопление помещений

		оплата эл. Энергии

		заработная плата рабочим-сдельщикам		80600

		заработная плата, начисленная по повреьенной системе обслуживающему персоналу и аппарату управления		34000

		амортизация основных фондов и нематериальных активов		13000

		командировачные расходы

		отчисления в целевые фонды на соц. Нужды

		прочие налоги вкл. в себестоимость		1200

		Транспортный налог

		Налог на землю

		уплата % по крвткосрочной ссуде

		оплата услуг транспортной организации

		расходы на технологические нужды

		штрафы, уплаченные покупателю за срыв сроков поставки полуфабрикатов

		прочие переменные расходы, включаемые в себестоимость		12800

		прочие постоянные расходы, включаемые в себестоимость (расходы на продажу)		24000

		Доходы от аренды складских помещений

		Расходы от аренды складских помещений		1400

		Страхование		2800

		Реклама		4400

		Доходы от долевого участия в СП

		Доходы от дооценки товаров

		Прибыль прошлых лет, выявленная в отчетном году		36956

		Убытки по операциям пршлых лет, выявленных в отчетном году






