	1. Формы объединений предприятий и их цели.некоммер орг ( кооператив, фонд, учреждения, религиоз, аасоциации. ) и  Комер орг   хоз товарищ и об-ва ( хоз товарищ и об-ва, хоз товарищ. Хоз об-ва с огр отв, полные хоз товарищ, хоз товарищ на вере), произ кооп, гос и муницип унитар предпр на хоз и оператив ведении. 

 1. Хоз товарищества – Объединения лиц для совместного ведения хозяйственной деятельности (бизнеса). Лица – учредители, они вносят определенные вклады и каждый из них несет полную материальную ответственность не зависимо от вклада. Существуют полные товарищества и товарищества на вере (коммандитные), вторые отличаются наличием таких участников, γ не принимают участия в производстве и риск убытков γ ограничивается только из вкладов. 2. Хоз общества – общество учрежденное 1 или несколькими лицами, уставной капитал γ разделен на доли (учредительный док-т). Участники не отвечают по обязательствам общества, а риск убытков несут только в объеме вложенных вкладов. 3. Унитарные предприятия – государственные или муниципальные коммерческие организации не наделенные правом собственности на закрепленное за ними имущество. 4. Производственные кооперативы. – для совместной производственной или иной хозяйственной деятельности. Обязательным в кооперативе является личное или иное участие в деятельности кооператива, а так же объединение имущества на основе паевых взносов.

По организационно-экономическим формам: (Концерн, Ассоциация, Консорциум, Картель, Синдикат, ФПГ) Одна из задач структурной надстройки предприятий – создание конкурентно-способных предприятий, интегрированных в мировую экономику. Интеграция предприятий на временной или постоянной основе осуществляется на основе кооперации и концентрации.

Кооперация – объединение на договорной основе усилий без создания общего органа управления с сохранением участниками свое хоз и юр самостоятельности.

Концентрация – это интеграция предприятия на основе централизации и объединении их хоз средств или частично от своей хоз-фин самостоятельности в пользу др предприятия или вновь созданного органа управления.

Участники Картеля договариваются о рынке сбыта, о ценах, долях общ объема производства.

Синдикат – одна из форм монополии, объединение сбыта продукции.

Хоз ассоциации – объединения не долговечны для решения новой крупной задачи.

По отраслевой принадлежности: А) хар-р используемого сырья: обрабатывающаяся промышленность, добывающая промышленность. Б) по назначению и характеру готовой продукции: производящие СП, предметы потребления. В) по технической и технологической общности: с непрерывным производственным циклом, с дискретным производственным циклом. Г) по времени работы в течении года: сезонные, круглогодичные. Д) по степени специализации: Специализированные, Диверсифиц., Комбинированные. Е) по размерам: крупные, средние, мелкие.

Предприятия мелкого и среднего бизнеса относятся к малому предпринимательству. Цель деятельности предприятия – удовлетворение общественных потребностей и получение прибыли.

Современное предприятие – сложная организационная структура. В условиях рыночной экономики возрастает значение трех основных направлений организации промышленного предприятия: 1.) научная организация производства имеет целью создание оптимальной технико-технологической системы на предприятии. Это надежно  и эффективно функционирующее производственное оборудование и технология, упорядоченные технико-организационные взаимосвязи работников. 2) Задача научной организации труда – построение здоровых формальных отношений в коллективе работников. Она включает систему мер по созданию условий для высокопроизводительного, эффективного творческого труда. Но возможности научной организации труда ограничены технико-технологическим состоянием предприятия , его финансовыми и экономическими активами. 3) Научная организация управления – это система технических, экономических и гуманитарных средств, обеспечивающих целенаправленность воздействия на материальную и человеческую подсистемы предприятия. Она способствует их взаимодействию в целях достижение наилучшего материально – технического и экономического эффекта


	2Пути роста производительности труда и снижения трудоемкости

Производительность труда, характеризуя эффективность затрат труда в материальном производстве, определяется кол-вом продукции, произведенной в единицу рабочего времени, или затратами труда на единицу продукции. Различают производительность живого труда и производительность совокупного, общественного труда. Производительность живого труда определяется затратами рабочего времени в данном производстве, на данном предприятии, а производительность общественного труда – затратами живого и общественного труда.Уровень производительности труда характеризуется двумя показателями:

-Выработкой продукции в единицу времени (прямой показатель): b=В/Т

-Трудоемкостью изготовления продукции (обратный показатель): t=T/B, где b-выработка продукции в ед времени; t – трудоемкость изготовления продукции; В – объем произведенной продукции в руб.; Т – затраты живого труда на производство продукции, руб.

Трудоемкость продукции – выражает затраты рабочего времени на производстве единицы продукции. Пути повышения производительности труда:

1. Повышение технического уровня производства:

механизация и автоматизация производства;

внедрение  новых видов оборудования; 

внедрение новых технологических процессов;

улучшение конструктивных свойств изделий;

повышение качества сырья и новых конструктивных материалов. 

2. Улучшение организации производства и труда:

повышения норм и зон обслуживания;

уменьшение числа рабочих, не выполняющих нормы;

упрощение структуры 

3. Изменение внешних, природных условий: изменение горно-геологических условий добычи угля, нефти, руд, торфа.

4. Структурные изменения в производстве:

изменение удельных весов отдельных видов продукции;

изменение трудоемкости производственной программы;

изменение доли покупных полуфабрикатов и комплектующих изделий;

изменение удельного веса новой продукции

3Понятие и основные признаки предприятия как самостоятельного хозяйствующего субъекта

Предприятие явл первичным звеном общественного производства.

Предприятие – самостоятельный хозяйствующий субъект, на γ производится продукция, услуги в ценах удовлетворения общественных потребителей и получения прибыли.

Так же  предприятие явл юридическим лицом и предприятие самостоятельно распоряжается  своей деятельностью, продукцией и прибылью после получения оплаты налогов и др платежей.

Признаки предприятия:

1) Предприятие обладает организационным единством, т.е. определенный коллектив со своей внутренней структурой, порядком управления, закрепленный в учредительных документах.

2) Обособленное имущество: предприятие имеет обособленное имущество в собственности, хоз-ом ведении или оперативном управлении (ГК РФ)

обособленное имущество дает основу для деятельности предприятию  

3) Способность отвечать имуществом по своим обязательствам: во взаимоотношениях с государством и др.

4) Способность выступать в хоз обороте от своего имени

5) Право предприятия быть истцом, т.е предъявить иск и быть ответчиком, если оно нарушит свои обязательства.

6) Предприятие должно иметь самостоятельный баланс или смету.

Предприятие подлежит гос регистрации и действует на основании учредительных документов. Устава и учредительного договора.

Устав – отражает организационно-правовую форму предприятия; наименование предприятия, юридический адрес, предмет и цели деятельности, уставной фонд, порядок распределения прибыли, местонахождение структурные единиц фирмы, условия реорганизации и ликвидации.

Учредительный договор – включает наименование, местонахождения, порядок управления, размер – состав складочного, уставного капитала, реестр и порядок изменения долей участников, размер, сроки и порядок внесения вкладов и ответственность участников за нарушение обязанностей по внесению вкладов.

Уставной фонд – это зафиксированная сумма основного и оборотного капитала в момент создания предприятия.


	4. Пок-ли оборачиваемости оборот средств. Методика их расчета.    

К ним относятся денежные средства, необходимые предприятию для создания производственных запасов для расчетов с партнерами, бюджетом для выплаты заработной платы.. Величина оборотных средств, занятых в производстве, определяется в основном длительностью производственных циклов изготовления изделия, уровнем техники, совершенством технологии и организации труда. Сумма средств обращения зависит от условий реализации продукции, уровня организации системы снабжения и сбыта продукции. Оборотные средства, обслуживающие процесс обращения продукции, представляют собой фонды обращения. К ним относится готовая к реализации продукция, находящаяся на складах предприятия, продукция, отгруженная, но не оплаченная потребителем, денежные средства предприятия, средства в расчетах. Соотношение между отдельными элементами оборотных средств, выраженное в процентах, называется структурой оборотных средств. 

К об. ф. относят сырье, осн. и вспомогат. мат-лы, топливо и прочее, т.е. предм. труда, кот. потребляются в одном пр-венном цикле и полностью переносят свою ст-ть на создаваемый пр-т. Состав об. ф. во многом опред. особенностями отд. отраслей. Наличие об. ф. в денежном выраж. х-ется моментными и интервальными пок-лями. Инт. пок-ли в завис. от имеющейся инф-ии могут рассчит. по ср.-арифметической и ср.-хронологической. Состав об. ф. изучают с пом. стат. группировок, среди кот.: групп. по источн. образования (за счет собственных и привлеченных ср-в), по видам об. ф.. Использ. об. ф. х-ется сист. пок-лей: 1)коэф. оборачиваемости х-ет число оборотов среднего остатка об. пр-венных ф. за период. 2)коэф. закрепления об. ф.  х-ет средний остаток об. ф. приходящийся на 1000 рублей их оборота. 3)средняя продолжит. 1-го оборота в днях. В практике принято при расчете этих пок-лей исходить из продолжит. года 360 дней, месяца -  30 дней. В кач-ве пок-ля х-щего сумму обернувшихся ср-в исп. пок-ль объема реализации. Р – реализация прод-ии или услуг;(О – средний остаток об. ф. или ср-в; D – продолжит. отчетного пер. в днях; n – коэф. оборачиваемости   n = P/(O. Кз – коэф. закрепления  Кз = 1/n, Кз = (О/Р. Продолжит. 1-го оборота в днях t   t = D/n. Ст. рассчит. сумму ср-в высвобождения из оборота вследствии ускорения оборачиваемости об. ф. по формуле: (t1 – t0)P1/D, (t1 – t0) – раз-ть между отч. и баз. периодом. Для оценки эф-ти исп. об. ф. применяют пок-ль материалоемкости, т.е. расход мат. ресурсов на единицу результата пр-ва.
5.  Цели, задачи и функции предприятия в рыночной экономике

Предприятие – это самостоятельны хозяйствующие субъект, созданный предпринимателем или объединением предпринимателей для производства продукции, выполнения работ и оказания услуг с целью удовлетворения общественных потребностей и получения прибыли.

Цель деятельности предприятия – удовлетворение общественных потребностей и получение прибыли.

Современное предприятие – сложная организационная структура. В условиях рыночной экономики возрастает значение трех основных направлений организации промышленного предприятия: 

научная организация производства имеет целью создание оптимальной технико-технологической системы на предприятии. Это надежно  и эффективно функционирующее производственное оборудование и технология, упорядоченные технико-организационные взаимосвязи работников.

Задача научной организации труда – построение здоровых формальных отношений в коллективе работников. Она включает систему мер по созданию условий для высокопроизводительного, эффективного творческого труда. Но возможности научной организации труда ограничены технико-технологическим состоянием предприятия , его финансовыми и экономическими активами. 

Научная организация управления – это система технических, экономических и гуманитарных средств, обеспечивающих целенаправленность воздействия на материальную и человеческую подсистемы предприятия. Она способствует их взаимодействию в целях достижение наилучшего материально – технического и экономического эффекта
	6. Бизнес план предприятия, его понятие и содержание

Бизнес-план - подробный план предпринимательской деятельности на определенный период, устанавливающий показатели, которые должно достичь предприятие. Для новых предприятий бизнес-план является обязательным документом, помогающим мобилизовать капитал или получить кредит.

План развития предприятия содержит следующие основные разделы:

план производства промышленной продукции (производственная программа); план развития науки и техники; план повышения экономической эффективности производства; план капитальных вложений и капитального строительства; план материально-технического обеспечения; план по труду и кадрам; план по издержкам производства и реализации продукции; финансовый план;

план социального развития коллективов предприятий и объединений; план мероприятий по охране природы и рациональному использованию природных ресурсов.

Содержание бизнес плана:

Цели и задачи предпринимательской сделки (проекта) , 

Обобщенное резюме, основные параметры и показатели бизнес-плана; – описание осн. Направления и сферы деятельности, указание целей, к которым стермится фирма, отражает осн финансовые результаты, 

Характеристикапродуктов, товара, услуг,-  какие потребности может удовлетворить, какой потребит эффект ожидается, осн отличия от товаров – конкурентов, внешний вид, система обслуживания, система упаковки, анализ рынка сбыта ( обоснование рынка товаров потенциальных потребителей, изучение их вкусов, возможности сбыта, 

Стратегия маркетинга – изучение рынка потребителей, система продвижения товара, схема его распределения, методы ЦО, методы стимулирования потребителей, рекламная компания.\

план производства – описывается произ-ный процесс, цель – подтверждение расчетами произ-ва необходимого кол-ва продукции или услуг, конкретные сроки с конкретными пок-ми качества, орг-ный план – необходимость специалистов, на каких условиях принимаются на работу, орг-ция их труда и отдыха.  

Орг-ный план – необходимость специалистов, на каких условиях принимаются на работу, организация их труда и отдыха.

Финансовый план -  обобщает в стоимостном выражении возможные результаты управленческих решений по всем предыдущим разделам, в нем должны быть отражены такие вопросы, как объемы инвестиции % использования собственных и заемных средств, их источники финансирования, сроки погашения кредитов. Срок окупаемости вложений, сроки начала выплаты дивидентов, издержки произ-ва и обращения. Общая сумма прибыли, достижение точки безубыточности: она хар-ет объем продаж, при котором выручка от реализации совпадает с издержками. 

7Понятие себестоимости продукции, её значение для предприятия

Себестоимость продукции - совокупность прямых издержек, связанных с производством изделия; все виды затрат, понесенных при производстве и реализации определенного вида продукции. 

Себестоимость включает в себя: 

затраты на материалы; 

 прямые затраты на рабочую силу;

 переменные издержки: материальные затраты, амортизация основных средств, заработная плата основного и вспомогательного персонала, накладные расходы, непосредственно связанные с производством и реализацией.

Различают производственную и полную себестоимости.

Отношение чистого дохода (прибыли) к себестоимости продукции выражает рентабельность производства. Исчисляется себестоимость всей продукции, а также единицы изделия.

Полная себестоимость - совокупность учетных затрат предприятия на производство и реализацию продукции, выраженная в денежной форме. 
Полная себестоимость - производственная себестоимость плюс коммерческие расходы, связанные с реализацией продукции


	8Предпринимат деятельность орг-ции.  

В условиях рыночной экономики любое предприятие занимающееся деяетльностью являестя предпринимателем. Предприниматели (хоз субъекты), функцией которых является реализация нововедени. Осущетсвление новых комбинаций. 

Предприн. – деятельность, осуществляемая частными лицами, предприятиями или организациями по произ-ву, оказанию услуг или приобретению и продаже товаров в обмен на др товары или деньги к взаимной выгоде заинтересованных лиц или предприятия, субъекты предпринимат – отдельные частные лица и объединения партнеров. Частные лица  - субъекты предпринимат, объединения партнеров ООО, ЗАО,
Хоз ассоциация – договорное объединение предпр, созданное в целях координации произ-но – хоз-ной деятельности для решения определенных задач. Черты предпринима- самостоятельность и независимость хоз субъектов, любой предприниматель – свободен в принятии решений. Экономич. Заинтересованность – гл. цель предприним. – получение прибыли максимально возможной и достижение общественного интереса.

Хозяйственный риск и ответственность – при любых расчетах.

Экономич. условия – предложения товаров и спрос на них, виды товаров (избыток / недостаток раб. мест).

Инфраструктура рынка – банки, спец фирмы и учреждения, учеб заведения, прочие агенства, социальные условия формирования предприним  Предприним среда – в правовой среде обучение персовнала. Предотвращение недобросовестной конкуренции. 

9Инновационная деятельность орг-ции. 
Система мероприятий по использованию НТ потенциала с целью получения нового или улучшенного продукта. Деят. Включает научно-исследоват и конструкторские работы их проведения, по разработке идеиё новшества, разработку новых видов сырья и материалов для изготовления новой продукции, новых тех. Процессов, проектирования, изготовления и испытание образцов, подготовка и переобучение кадров. Цель политики – повышение рентабельности произ-ва получение конкуретных преимуществ. 

Пок-ли инновации – абсолют и относит новизна товаров, уровень унификации и стандартиз. Товара, конкурентоспособность, мобильность, способность товара к модификации. Инно делятся на: абсолютно новые (не имеющие аналогов) и относит новизны. 

 Инно проходят ряд  стадий, которые вкючают зарождение идеи новшества, на этой стадии выполняется объем научно-исследоват работ, при возможности идет создание опытной партии.

1 . Стадия роста – пром освоение с выходом конкретного продукта на рынок – высокий кровень расходов на освоение произ-ва. Незагруженность произ-ных мощностей. 

2. Стадия зрелости – массовое произ-во макс объем продаж, Медленное наращивание объемов произ-ва, высокая трудоемкость и себестоимость 

3. Стадия насыщения рынка – стабильность объемов выпуска и продаж. Полное освоение произ-ных мощностей. Затраты окупаются.

4. Стадия упадка – сворачивание и перепрофилирование произ-ва. Резкое снижение произ-ти труда, рост объемов незаверш произ-ва. 

Совокупность  управленчесикх, технологич, эеономич методов и экологич , обеспечивающих разработку создания внедрения и нововведения. Инновационная политика предприятий. Цель – получение конкурентных преимуществ.  Эконосмич. Эффективность инно не всегда определяется с помощью стоимостных оценок. Поэтому применяются 2 метода оценки эффективности: 1. Интегральный пок-ль качества новшества и критерий минимума приведенных затрат. 



	10Экономич. Сущность и состав осн фондов орг-ции.Основные фонды – это материально-вещественные ценности, используемые в качестве средств труда, находятся в эксплуатации длительное время не изменяют свою натуральную форму и утрачивают свою стоимость по частям. Производственные фонды участвуют в сфере материального производства и непосредственно участвуют в создании стоимости товара: промышленность, строительство, транспорт, связь. ОПФ явл материально технической базой предприятия, и их можно оценить. Виды ОПФ по видам: Земля и объекты природопользования (вода, недры и др.); здания (служебные, произодвтсвенно- технические); сооружения; передаточные устройства; машины, оборудование, вычислительная техника; транспорт; инструменты и оборудования стоимостью больше 100 мрот; производственный и хозяйственный инвентарь; внутри хоз дороги; Капитальные вложения на улучшение земель и др объекты ОФ.ОПФ по форме принадлежности: собственные; арендованные.ОПФ по признаку использования: девствующие, не консервации, находящиеся на реконструкции и техническом перевооружении, находящиеся в резерве.Виды структур ОПФ: производственная, технологическая, отраслевая.ОПФ делятся на активные (машины, оборудование) и пассивные (здания, сооружения, инвентарь).Для учета ОПФ используются натуральная и денежная оценка.При натуральной оценке в результате инвентаризации и паспортизации, устанавливается число машин, их производительность, мощность, размер производственной мощности.Денежная оценка необходима для планирования размерного ОПФ, определенной степени износа и размера амортизационных отчислений.Существует несколько видов денежной оценки вязаной с деятельностью и участие в производстве постепенном снашивании (потерей потребительской способности)  и изменений за этот период  условий воспроизводства: первоначальная; восстановленная; остаточная; ликвидационная стоимость ОПФ.Первоначальная стоимость – это сумма затрат предприятия на изготовление/приобретение фондов, из доставку, монтаж. Она применятся для определения нормы амортизации, размеров амортизационных отчислений, прибыльности и рентабельности активов предприятия.Восстановленная стоимость – это затраты на воспроизведение ОФ в современных условиях (влияние НТП, информации) Переоценка ОФ имеет цели: создание для предприятия необходимых условий формирования обоснования накоплений денежных средств обновления ОФ

создание экономических обновлений исходной стоимости базы для оценки имущества в период его приватизации.

1Осуществлять индексацию норм амортизации на полное восстановление ОПФ.

Остаточная стоимость – определяется исключением из первоначальной (восстановленной) стоимости износа части ОФ.Ликвидационная стоимость – это стоимость реализации изношенных, снятых с производства ОФ.Среднегодовая стоимость ОПФ: 

15Имущество орг-ции. Уставный капитал орг-ции и источники его уичения. 

Совокупность материальных, финансовых и нематериальных активов. Которые являются собственные предприятия и необходимы для  хоз-ной деятельности.

 Нематериальные – патенты, лицензии, товарные марки и знаки, изображения, наименования  фирмы, ее репутация, различные виды ноц-хау. Имущество предприятия создается за счет имуществ учредителей и увеличивается в процессе деятельности.   Основной признак орг-ции – наличие обособленного имущества в собственности хоз-вом ведении или оперативном управлении. 

Уставный капитал – сумма денеж средств, также стоимость материальных и нематериальных активов. Представляемых учредителями при создании предприятий. Его величина определяется в зависимости от вида деятельности и отражается в документах гос. Регистрации.  В ОАО размер уставного капитала не может быть меньше 1000 МРОТ,  ЗАО – не менее 100 МРОТ. Роль уставного капитала заключается в том, что он предприятию придает финансовую устойчивость. Показателями эффективности УК – рентабельность – чистая прибыль, сумма уставного капитала или годовой доход, сумма уставного капитала.     

19. Связь себестоимости продукции с ценой и прибылью. Значение снижения себестоимости в соврем. условиях.  

Себестоимость продукции, денежные (ресурсные) издержки социалистических предприятий на производство и реализацию продукции, выражающие часть её стоимости (стоимость потребленных средств производства и стоимость необходимого продукта). С. п. — один из важных обобщающих качественных показателей эффективности социалистического производства в условиях хозяйственного расчёта, позволяющий осуществлять контроль над затратами живого и овеществленного труда и оценивать результаты хозяйственной деятельности предприятия. Отношение чистого дохода (прибыли) к С. п. выражает рентабельность производства.

В практике планирования исчисляется себестоимость всей продукции (по экономическим элементам затрат) и единицы изделия (по калькуляционным статьям расходов). Экономические элементы затрат отражают стоимость израсходованных средств производства и стоимость необходимого продукта, идущую на оплату труда. Они включают: сырьё и основные материалы (за вычетом отходов), покупные комплектующие изделия и полуфабрикаты, вспомогательные материалы, топливо и энергию, амортизацию основных производственных фондов, заработную плату (основную и дополнительную), отчисления на социальное страхование. Соотношение отдельных видов затрат образует структуру С. п., которая резко отличается как по отдельным отраслям народного хозяйства (см. табл.), так и внутри них.

Все расходы предприятия, связанные с изготовлением продукции, являются производственными и в совокупности образуют фабрично-заводскую себестоимость. В процессе хозяйственной деятельности предприятие несёт и внепроизводственные расходы: затраты на реализацию продукции (в т. ч. транспортные расходы), содержание вышестоящих организаций и др. Фабрично-заводская себестоимость с добавлением всех внепроизводственных расходов образует полную С. п.

Различают плановую и отчётную (фактическую) С. п. Основные плановые показатели С. п.: затраты на 1 руб. товарной (реализованной) продукции; себестоимость отдельных видов (групп) продукции и услуг; уровень и структура С. п. по элементам затрат (смета затрат на производство); снижение себестоимости сравнимой товарной продукции и конкретных видов её. Отчётность по С. п. предусматривает показатель фактических затрат на 1 руб. товарной продукции и итоговые данные себестоимости товарной продукции (в т. ч. сравнимой).

С. п. формируется непосредственно на предприятии. Она отражает индивидуальные затраты и условия производства, конкретные результаты хозяйствования данного производственного коллектива. Поэтому себестоимость одного и того же вида продукции на разных предприятиях неодинакова. При ценообразовании в качестве базы берётся, как правило, среднеотраслевая себестоимость, представляющая собой средневзвешенную величину затрат на производство данного вида продукции в масштабах отрасли. В некоторых отраслях промышленности (например, в добывающих) при обосновании оптовых ценориентируются на среднюю зональную С. п.

С. п. позволяет сравнивать и сопоставлять экономическую эффективность работы предприятий, выпускающих различную продукцию и находящихся в разных технико-экономических условиях. Анализ динамики С. п. выявляет присущую социализму объективную закономерность систематического снижения общего уровня издержек производства. Изменение затрат на 1 руб. товарной продукции промышленности (в % к предыдущему году, в сравнимых ценах) характеризуется следующими данными:

Благодаря снижению уровня С. п. увеличиваются внутрипроизводственные источники накоплений, ускоряются темпы расширенного воспроизводства, роста производительных сил. Вместе с тем снижение С. п. является базой планомерного снижения оптовых и розничных цен, роста доходов трудящихся и, следовательно, неуклонного повышения материального и культурного уровня их жизни.

26. Пути ускорения оборачиваемости оборотных средств.

Оборотные средства – это оборотные фонды и фонд обращения в денежной форме.Фонды обращения связаны с обращением продукции и вкл в себя: 1. Годовую продукцию на складе; 2. Продукцию отгруженную но не оплаченную; 3) Все денежные средства предприятия; 4) Средства в расчетах.

По источникам формирования оборотные средства делятся на собственные и заемные.

Заемные оборотные средства – это предметы банка, кредиторская задолжность и проч пассивы.

Эффективность использования обортных средства характеризуется 3 мя показателями:

1.Коэффициент борачиваемос
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Он показывает объем реализуемой продукции приходящейся на 1 руб. оборотных средств.

2. Коэффициент загрузки оборотных средств: 
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Он характеризует сумму оборотных средств затраченных на 1 руб реализованной продукции.

3. Длительность одного оборота (в днях): 
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Чем меньше длительность оборота средств, тем меньше требуется оборотных средств. 

Ускорение оборачиваемости оборотных средств достигается:

-на стадии создания производственных запасов – внедрение экономически обоснованных норм запаса; приближение поставщиков сырья, полуфабрикатов, комплектующих изделий и др. к потребителям; широкое использование прямых длительных связей; расширение складской системы матер –техн обеспечения, а также оптовой торговли материалами и оборудованием; комплексная механизация и автоматизация погрузочно-разгрузочных работ.

-на стадии незавершенного производства – внедрение прогрессивной техники и технологии, особенно безотходной и малоотходной, роботизированных комплексов. Роторных линий, химизация производства (ускорение НТП); развитие стандартизации, унификации, типизации; совершенствование форм организации промышленного производства, применение белее дешевых конструкционных материалов; совершенствование системы экономического стимулирования экономного использования сырьевых и топливно-энергетических ресурсов; увеличение удельного веса продукции, пользующейся повышенным спросом.

-на стадии обращения – приближеие потребителей продукции к ее изготовителям; совершенствование системы расчетов; увеличение объема реализованной продукции вследствие выполнения заказов по прямым связям, досрочного выпуска продукции, изготовления продукции из сэкономленных материалов; тщательная и своевременная подборка отгружаемой продукции по партиям, ассортименту, транзитной норме, отгрузка в строгом соответствии с заключенными договорами.

27. Трудовые ресурсы  орг-ции
Кадры предприятия –совокупность всех работников, участвующих в процессе создания и реализации продукции, также занятых обслуживанием производства. Совокупность работников различных профессионально квалификационных групп, которые заняты на данном предприятии и входят в его списочный состав. В зависимости от участия в создании стоимости товара работкики делятся на пром-но-производственный и непромышленный персонал (помогают нормально функционировать –медсанчасть, кафе).

ППП в зависимости от выполняемых функций делятся на рабочих, служащих, специалистов. Руководителей, младший обслуживающий персонал, охрана. Персонал распределяется по квалификации. Профессия- совокупность теоретич и практич навыков для выполнения определенных видров работ.  Специальность – деление внутри профессии с дополнительными знаниями. Квалификация  совокупность спец знаний и практичесикх навыков, позволяющих выполнить работы определенной степени сложности.

По уровню квалификации- неквалификац, малоквалиф. Высококвалиф. Специалисты по категориям – управленцы, -по структуре управления, звеньям- низшие, высшие, средние. В списочный состав включаются все работники, принятые на работу – состав имеет колич и кач хар-ки.

Кол-ные – хар-ся – явочное число, списочное, среднесписочное.

Явочное – кол-во работ по списку. Среднесписочное – суммировнаие кол-ва работников списочного состава за каждый день месяца + вых и праздники и деление его на кол-во календарных дней месяца. Кач-ная –проф пригодность работников степень для выполнения определенных заданий и целей предприятия. 

36. Осн источники экономии матер ресурсов в орг-ции. 

Источники экономии материальных ресурсов: 1)снижение веса машин и изделий; 2) уменьшение производственных потерь и отходов; 3) максимальное использование __________________ отходов; 4) высвобождение дорогостоящих и дефицитных материалов; 5) повторное использование материала.

Пути экономии материальных ресурсов: 1) улучшение конструкции машин и изделий; 2) внедрение нов техники и технологий; 3) развитие методов комплексной проработки сырь и материала; 4) не допущение и ликвидация брака; 5) применение нов экономичных материалов; 6) улучшение операции производства и труда; 7) материальные поощрения за экономию ресуров.

Значение экономии оборотных фондов заключается в следующем: 1. Это экономия позволяет предприятию увеличить объемы (масштабы) производства. 2. Она заставляет предприятие внедрять новую технику и технологии. 3. Она способствует снижению с/с продукции. 4. она положительно влияет на финансовое состояние предприятия.

Экстенсивный- использование сон. Фондов по времени и составу: - 1. макс фонд времени работы оборудования рассчит исходя из календарного за минусом регламентированных простоев, 2. Режимный фонд времени работы оборудования – макс фонд с чуетом плановых простоев оборудования, 3.  коэф сменности работы – обрудование определяется как отношение времени работы оборудования за каждого смену к общему числу установленного оборудования, характеризует  во сколько смен за год отработала каждая единица оборудования.

Интенсивный  хар-ет использование осн фондов по их производительности., пок-ль фондоотдачи – определяют соотношением объема произведенной продукции/ среднегодовая стоимость средств, фондоемкость – 1/ объем выпущенной продукции. Фондовооруженность труда – соотношение стоимости осн средств / среднеспис численность осн. работников.

37Формы воспроизводства основных фондов в современных условиях

Существуют различные формы простого и расширенного воспроизводства основных фондов. Формы простого воспроизводства – замена устаревшего средства труда и капитальный ремонт., Расширенного – новое строительство, расширение действующих предприятий, их реконструкция и техническое перевооружение, модернизация оборудования.

Каждая из этих форм решает определенные задачи, имеет преимущества и недостатки. За счет нового строительства вводятся в действие новые предприятия, на ( все элементы основных фондов соответствуют современным требованиям технического прогресса, решается проблема провального размещения производительных сил по территории страны. Однако в период перехода к рыночной экономике, когда происходит спад производства и многие предприятия прекращают свою деятельность, предпочтение должно быть отдано реконструкции и техническому перевооружению действующих предприятий. При реконструкции основная часть капитальных вложений направляется на совершенствование активной части фондов при использовании старых производственных зданий, сооружений. Увеличение доли затрат на оборудование дает возможность при том же объеме капитальных вложений получить больший прирост производства и на этой основе увеличить производительность труда, снизить себестоимость продукции. 

38. Класфикация затар на произ-во. Элементы затрат на статьи калькуляции. Существует следующая классификация:-по виду производства – основное и вспомогательное;-по виду продукции –отельное изделие, группа однородных изделий, заказ, передел, работы, услуги.-по виду расходов – статьи калькуляции (для калькулирования себестоимости продукции и организации аналитического учета) и элементы затрат (для составления проектной сметы затрат и отчета затрат на производства);-по месту возникновения затрат – участок, цех, производство, хозрасчетная бригада.В нынешних условиях перехода на рыночную экономику на многих малых и средних предприятиях используют сокращенную номенклатуру калькуляционных статей, включающую:-материальные затраты (сырье материалы, топливо и энергия на технологические цели) в прямом исчислении;-затраты на оплату труда (в прямом исчислении);-прочие прямые затраты;затраты по управлению и обслуживанию производства (косвенные).Перед предприятиями стоит задача получения быстрой и как можно более достоверной информации об издержках производства. Нередко предпринимателю приходится составлять калькуляции на базе определенных предложений. При этом назначение калькуляции затрат – получение информации индикативного характера, позволяющей выявить отклонения от заданных норм, планов, заранее установленных стандартов, определить причину этих отклонений и принять необходимые меры по устранению или сокращению подобных отклонений

	11Принципы функионирования орг-ции в рыноч экономике. 

Социально-экономическая роль предприятия в условиях рынка существенно меняется:

А) Предприятие должно ориентироваться на получение прибыли (доход ›расход)

Б) Наращивать объемы производства только в условиях сбыта продукции.

В) Предприятие приобрело возможность несостоятельности (банкротства).

Взаимодействие предприятия с внешней средой (открытая система)
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(2) Предприятие получает из внешней среды ресурсы

(3) Оно выпускает готовую продукцию, выполняет работы, оказывает услуги.

(4) Оно взаимодействует с социальной средой: гос-во, муниципальные органы, законодательство

(5) Оно получает из природной среды воду, полезные ископаемые.

(6) Взаимодействует с рынком

Соотношение ресурсов на входе выходе образует эк-ку предприятий.

Для осуществления своей деятельности предприятие формирует имущество. Источником имущества предприятия является:

1Ден и материальные взносы учредителей

Доходы от реализации Т и У

Ценные бумаги идоходы от них

Капитальные вложения и дотации от бюджетов (разн уровня)

Безвозмездные или благотворительные взносы, пожертвования.

Выходы имущества гос предприятий путем конкурса, аукцион

Выходы имущества гос предприятий путем ?аку-ий? И т.д.


Конкурентоспособность продукции в условиях ынка зависит от цены и качества.

Цдог = издержки + прибыль

Цдог = спрос – предложение

Цдог = Цj< Цi<Цn
Кач-во товара означает надежность, эстетичность, безопасность, экономичность, эргономичность.

Кач-во должно вялятся не одним из направлений деятельности фирмы, а непрерывным процессом, затрагивающим все функции предприятия.

Цель предприятия – получать прибыль. Чтобы максимизировать прибыль предприятие может: устанавливать цены; формировать затраты; определять объемы производства; выбирать номенклатуру и ассортимент продукции

Причем выбирая свое поведение на рынке фирма должна учитывать поведение конкурентов.

В общем виде: Прибыль – есть разница м\у выручкой от реализации тов и усл и затратами на ее производства и реализацию.

Производства – это деятельность осуществляемая частными лицами и предприятиями по производству, оказанию услуг, приобретению и продажи товаров в обмен на др товары или деньги приводящие к взаимной выгоде заинтересованных лиц и предприятий.

16. Понятие конкурентоспособности продукции.Факторы курентоспособности. 

В условиях конкуренции положение любой фирмы определяется ее способностью к выживанию, эта способность связана в том числе и с ценой и с качеством продукции. поэтому в условиях конкуренции на качество обращают особое внимание. Качество – совокупность свойств объекта, обуславливающих его пригодность. Продукция технич назначения – хар-ка качества, основанная на сопоставлении значений показателей качества. Определяющих технич совершенство оцениваемой продукции., соответствующими базовыми пок-ми.  Последствия недостаточного качества –излишние потери материальных и трудовых ресуров, израсходованных на изготовление, транспортировку и хранение продукции, вышедшей из строя раньше сроков.  Пок-ли кач-ва продукции – кол-ная хар-ка 1 или нескольких свойств продукции, составляющих кач-во данной продукции рассматриваемых применительно в к определенным условиям ее создания. 

Единичные – хар-ся только одним св-вом продукции, н/р пок-ль надежности хар-ет св-ва изделия. Сохранять свои параметры в течение эксплуатации, хранения и транспортировки.   Пок-ли назначения ъзар-ют степень соответствия изделия своему назначению и область применения, пок-ль экономичности хар-ет степень взаимодействия человека с изделием .Пок-ль экологичности – хар-ет уровень вредного воздействия на окр среду, коорая может возникнуть при эксплуатации или потреблении продукции. Пок-ль безопасности – хар-ет особенности продукции для безопасности пок-ля и обслуживающего персонала.Комплексные пок-ли хар-ют несколько простых свойств или 1 сложное. Интегральные пок-ли – явл-ся обобщающим и определяется кА отношение полезного эффекта от продукции к суммарным затратам на ее создание, эксплуатацию и потребление. Одним из элементом качества – стандартизация- деятельность направленная на достижение необходимых норм Цель – обеспечить совместимость продукции.  Стандарт- документ. Устанавливающий правила и нормы для продукции. Сертификация – обязательная процедура подтверждения и 
20. Пок-ли эффективность использования осн фондов. Осн. Направления улучшения этих пок-лей.  

Экстенсивный- использование сон. Фондов по времени и составу: - 1. макс фонд времени работы оборудования рассчит исходя из календарного за минусом регламентированных простоев, 2. Режимный фонд времени работы оборудования – макс фонд с чуетом плановых простоев оборудования, 3.  коэф сменности работы – обрудование определяется как отношение времени работы оборудования за каждого смену к общему числу установленного оборудования, характеризует  во сколько смен за год отработала каждая единица оборудования.

Интенсивный  хар-ет использование осн фондов по их производительности., пок-ль фондоотдачи – определяют соотношением объема произведенной продукции/ среднегодовая стоимость средств, фондоемкость – 1/ объем выпущенной продукции. Фондовооруженность труда – соотношение стоимости осн средств / среднеспис численность осн. работников.

Существуют экстенсивные и интенсивные факторы улучшения использования ОФ. коэффициент экстенсивного использования (характеризует использование по времени):
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, Т(факт) – фактическое время работы оборудования, Т(календ) – рабочее время.

Коэффициент интенсивного использования оборудования характеризует использование оборудования по мощности.
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, Vф – фактический объем производства, Vm – мах возможный объем производства.

Обобщающие показатели:

Фондоотдачи (руб)– это отношение годового выпуска продукции (ВП, ТП) в денежном выражении к среднегодовой стоимости ОФ. Она показывает сколько продукции выпущено на 1 рубль.
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 - показывает долю стоимости ОФ, приходящ на каждый рубль выпускаемой продукции.

21. Производительность  труда как фактор роста произ-ва и снижения себестоимости продукции. 
ПТ – пок-ль эффективности деятельности работников, хар-ет оъем выполненной работы за 1 ед времени, измеряется двумя пок-ми выработкой и трудоемкостью.

 Вырабтка = объем / срелднеспис численность работников . Трудоемкость = 1/ ПТ время затраченное на произ-во определенного кол-ва. 

ПТ можно измерить след методами: 1.  натур метод, применятеся при выпуске однородной продукции (км, кг). 1. Стоимостный метод – все виды и объем работ выражаются в стоимостной форме производит труда можно определить как ПТ= объем *оптовая цена. 3. Трудовой метод – применяют при определении произ труда осн рабочих и определяется как объем работ * норму времени.

Трудоемкость бывает 1. Технологическая – затраты труда осн рабочих, 2. обслуживание – затраты труда вспом рабочих, 3ю полная  трудоемкость – затраты труда всего ППП, 4. произ труда – затары труда осн и вспом рабочих. 5. Трудоемкость у-я – затраты труда специалистов и служащих. 

ПТП изменяется под воздействием след факторов: 1. Орг-ные факторы – наличие транспортных связей, положение предприятия в отрасли, МТС, виды и качества планироания, орг-ция труда. 2. МТехнические факторы уровень механизации и автоматизации произ-ва, увеличение меощности оборудования, внедрение новых технологий, снижение ресурсоемкости, 3. Соц-экон факторы форма собственности предприятия, моральна и материальная заинтересованность работников, их уровенть квалификации., отношение к труду. 

28. Ценовая политика организации

Рыночные цены балансируют спрос и предложение. Равновесная цена устраняет как дефицит, та и избыток товаров сдерживает рост или падение цен. В случае дисбаланса рынков используется гос регулирование цен. Цены оказывают воздействие на платежеспособный  спрос, уровень доходов, направления денежных потоков, инвестиционную активность предприятия. Ценовая система-  единая упорядоченная совокупность различных видов цен, регулирующий экономич отношение между различными участниками нац. И мирового рынков.

 Оптовые цены на продукцию  пром-ти – цены., по которым пром продукция реализуется всем категориям потребителей. Закупочные цены – цены, по которым регулируется /х продукция колхозам Экспортные, импортные. Постепени участия гос-ва в ЦО – рыночные, свободные, монопольные, демпинговые, фиксированные.

По стадиям ЦО –оптовые цены изготовителя, оптовые отпускные цены, оптовые цены закупки, розничные цены.  По транспортной составляющей цене.   По хар-ру ценовой инфо-  цены фактич сделок аукционные цены, биржевые цены. Справочные цены. 

Рыночные цены – складываются в процессе взаимоотношения субъектов ЦО на рынке под влиянием конюнктуры. Регулируемые цены – цены, складывающиеся на рынке в процессе прямого гос  воздействия. 

29. Амортизация, ее назначение. Методы расчете амортизационных отчислений. 
Виды износа осн. Фондов – физич  (постепенная утрата осн. Фондами своей первонач. Стоимости под воздействием ряда факторов – при длительной работе, от вида конструкции)и моральный ( 1- под действием НТП, 2 – при уменьшении стоимости сомого оборудования).  Физ износ = нормативный срок службы / фактический срок службы%  Осн. Источник покрытия затрат, идущих на обновление произ-во – собственные средства предприятия, они накапливаются в течение всего срока службы в виде амортизационных отчислений. Амортизация-  денежное выражение износа осн. Фондов путем  включения части их стоимости в зататы на выпуск продукции, осуществляется в целях полной или частичной замены осн. Фондов при их выбытии Сума отчислений зависит от срока службы осн. Фондов и от их стоимости Для того, чтобы правильно  рассчитать сумму амортизации – норму амортизации рассчитать. Сущ. 10 амортизац. Групп – аморт имущество 1-3 года, до 5 лет, до 7 лет, от 20 лет и выше. Линейный – всегда списывается одна и та же сумма, нелинейный – ускоренный.  А.морт зависит от отрасли, специфики, высшая амор – в Эл/ эн.

Норма амор – отношение годовой суммы амор к стоимости осн фондов.  Норма А= 1/т %,   Нам=( стоимость первонач – стоимость ликвидации)/ (срок службы*стоимость первонач). Нелинейная ам = Нам= 2/Т, Н ам= 3/Т.   В 2 раза выше – разрешается для  А имущ по лизингу или в малых предприятиях, + 300% - редко для особыо вредных предприятий для машин оборудования. За первые 2 года практически всю стоимость имущества списывают. Ам = Нам*Фпер стоимость аморт имущества. 

Простое и расширенное – 2 формы воспроизводства осно фондов – простая   замена устаревших средств труда и их капитальный ремонт, расширенное – модернизация оброрудования  и конструкция предприятий, технич перевооружение и расширение.

39Значение экономии материальных ресурсов на предприятии

Экономия материальных ресурсов возможно за счет: уменьшение материалоемкости; составление материальных балансов (система показателей, характеризующих ресурсы какого-либо продукта в сопоставлении с потребностями в нём); типизация (обоснованное сведение многообразия избранных типов конструкций машин, оборудования, приборов, зданий, сооружений, технологических процессов и т. п. к небольшому числу).

Обобщающей характеристикой расхода материальных ресурсов явл материалоемкость продукции.

Материалоемкость – это сумма материальных затрат в стоимостном выражении или кол-во разных израсходованных видов материалов натуральном выражении на принятый показатель выпуска продукции. В целом по национальному хоз-ву материалоемкость определяется как стоимость материальных затрат на 1 руб нац. Дохода. Различают 3  показателя материалоемкости: общая, удельная, относительная.Общая – это материальные затраты на весь объем продукции.

Удельная – это расход материальных ресурсов на принятую единицу измерения продукции.

Относительная – показывает уровень использования материальных ресурсов на определенный показатель основной эксплуатационной характеристики изделия.

       Материалоемкость=1/объем расхода метер затрат                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                  

Частные пок-ли, хар-щие использование уровень использования материальных ресурсов: 1. Коэф относительно материалоемкости= чистый вес материала / главную эксплуатационную хар-ку оборудования. Ом=ЧВм/ Rэ. /Rэ= ЧВм*объем/ валовый расход данного материала. 

Им (интегральный пок-ль материалоемкости  обобщающий)= Оматериалоемкости относит / коэф использования.

40. Малое предпринимат и значение его развития.

В н 90-г образовывались малые предприятия от гос предприятий, в 91 г – товарищества с огранич ответственностью. Виды малых предпринимат. – коммунанты- изготовление отд узлов, патенты  специализир на готовой продукции,  эксплеренты занимаются научными разработками. Малое предпрт обладает самостоятельностью в осуществлении хоз деятельности. Главное –прибыль, мал. Предпр самостоятельно планирует деятельность. Основа планов – договоры, заключенные самостоятельно с потребителями. Источники формирования фин ресурсов – прибыль, амортизац отчисления, средства, получ от продажи акций.Для хранения денеж средств и осуществления всех видов операций открытысчета в банках. Малые предприятия –неустойчивая предпринимат струкцтура, зависимая от колебания рынка. Кредитоарие – под залог, поручительство. Малый бизнес в РФ, пути преодоления проблем – недостаточно ресурсная база матер технологии финансироаания

	12. Понятие и виды произ-ти труда. 

ПТ – пок-ль эффективности  деятельности работников, хар-ет объем выполненной работы за 1 ед времени, измеряется двумя по-ми: выработком и трудоемкостью.  Выработка = объем/ среднеспис  численность работников, трудоемкость – 1/ПТ, время, затраченное на произ-во определенного кол-ва.  ПТ можно измерить след методами: 1. натур метод, применяется при выпуске однородной продукции (км, шт, кг), 

2. Стоимостный метод – все виды и объем работ выражаются в стоимостной форме, ПТ= объем на оптовую цену.

3. Трудовой метод – применяют при определении произ труда осн рабочих и определяется как объем работ  умножить на норму времени.

Трудоемкость бывает -1. Технологич – затраты труда основных рабочих, 2 обслужиание – затраты труа вспомогат рабочих, 3 полная трудоемкость – затраты труда всего ППП., 4 производ труд – затраты труда осн и вспомогат рабочих, 5 трудоемкость управления – затраты труда специалистов и служащих. 

ПТП изменяется под воздействием след факторов: 1. Орг-но факторы: наличие транспортных связей, положение предприятия в отрасли МТс снабжения, виды и качества планирования, орг-ция труда.

2. МТ факторы – уровень механизации и автоматизации, произ-ва, увеличение мощности оборудования , внедрение новых технологий, снижение ресурсоемкости , 3. Соц-экон факторы- форма собственности предприятия моральная и материальная заинтересованность работников, их уровень квалификации, отношение к труду. 

13. Понятие и роль оборот фондов в экон орг-ции. Для обеспечения бесперебойного процесса производства наряду с основными производственными фондами необходимы предметы труда и материальные ресурсы. Предметы труда вместе со средствами труда участвуют в  создании продукта труда и образовании его стоимости. Оборот вещественных элементов оборотных производственных фондов, т.е. предметов труда органически связан с процессом труда и основными производственными фондами. 

Обор фонды - это часть средств производства, вещественные элементы которых в процессе труда, в отличие от основных производственных фондов, расходуются в каждом производственном цикле и их стоимость переносится на продукт труда целиком и сразу. 

Вещественные элементы оборотных фондов в процессе труда претерпевают изменение своей натуральной формы и физико-химических свойств. Они теряют свою потребительскую стоимость по мере их производственного потребления. Новая потребительская стоимость возникает в виде выработанной из них продукции. Оборотные производственные фонды предприятий состоят из трех частей:Производственные запасыНезавершенноепроизводство и полуфабрикаты собственного изготовления

Расходы будущих периодов.роизводственные запасы это предметы труда, подготовленные для запуска в производственный процесс. Состоят из сырья, материалов, топлива, покупных полуфабрикатов и комплектующих изделий, тары, запасных частей для ремонта основных фондов

Незавершенное производство и полуфабрикаты собственного изготовления это предметы труда, вступившие в производственный процесс, материалы, детали, узлы, изделия, находящиеся в процессе доработки и сборки, а так же полуфабрикаты собственного изготовления, незаконченные полностью и подлежащие доработке в других цехах одного и того же предприятия. Расходы будущих периодов это невещественны элементы оборотных фондов, включающие затраты на подготовку и освоение новой продукции, которая производится в данном периоде, но относится на продукцию будущего периода.  

Оборотные производственные фонды в своем движении связаны с фондами обращения, обслуживающими сферу обращения. Они включают готовую продукцию на складах, товары в пути, денежные средства и средства в расчетах с потребителями продукции, в частности дебеторскую задолженность. Совокупность денежных средств предприятия, предназначенных для образования оборотных фондов и фондов обращения, составляют оборотные средства предприятия. Соотношение между отдельными элементами оборотных фондов и их составными частями, выраженное в процентах, называется структурой оборотных фондов. Экономическое значение экономии оборотных фондов.

Снижение удельных расходов сырья, материалов, топлива обеспечивает производству экономические выгоды, дает возможность из данного количества материальных ресурсов выработать больше готовой продукции и расширить масштабы производства.Экономия материальных ресурсов, внедрение в производство более экономичных материалов способствует установлению более прогрессивных пропорций между отраслями и достижению более совершенной отраслевой структуры. 

Стремление к экономии материальных ресурсов способствует внедрению новой техники и совершенствованию технологических процессов. Экономия ресурсов и материалов снижает себестоимость продукции, способствует технологического уровня производства и снижению издержек производства.Существенно влияя на снижение себестоимости, экономия 

22. Орг-ция и оплата труда в соврем условиях.

 Расходы на оплату труда – один из элементов затрат работодателя.  Их источников является либо себестоимость продукции, либо прибыль. Осн. Часть расходов относится на себестоимость продукции из прибыли, выплачивается только та часть, что по действующему законодательству нельзя отнести на себестоимость. Фонд оплаты труда используют по 3 направлениям. 

1Оплата за отработанное время, включает з/п по тарифным ставкам и окладам по сдельным расценкам. , стоимость продукции выданной в порядке натур оплаты, премии и вознаграждении. Непосредственно связанные с оплатой труда. , стимулирующие доплаты, надбавки к тарифным ставкам, н/р за профмастрество или за совмещение профессий. Компенсационные выплаты, н/р за работу в ночное время, в особо тяжелых условиях. 

2. Оплата за неотработанное время  ежегодные и доп отпуска, льготные часы подростков, простои не по вине работников, вынужденные прогулы.

 3. Единовременные поощрительные выплаты, премии, вознаграждения  по итогам работы за год, денежная компенсация за использование отпуска, матер помощь, стоимость бесплатно выдаваемых работникам акций предприятий в качестве поощрения или льгот по их приобретению Из множества форм и систем оплаты труда предприятие выбирает наиболее соответствующее по условиям произ-ва, т. Е хар-ру и назначению выпускаемой продукции, хар-ру технологич процессов.

Сущ 4 базовых элемента орг-ции, оплата труда: фонд оплаты труда – размер его, нормироание труда. Тариф система или бестарифная, формы и виды оплаты труда всех категорий работников.

Определение размра фонда оплаты предполагает 1 определение мин размера выручки от реализации продукции.  2. Установление соответствующего размера фонда оплаты труда, позволяющего получить необходимую прибыль. 3 . расчет необходимой численности персонала для обеспечения запланированного объема выпуска продукции, 4. Нормирование труда представоляет процесс установления затрат труда на каждую технологич. Операцию Результатом нормирования труда явл-ся установление необходимой численности всего персонала, также просчет нормы времени для исчисления трудоемкости изготовления. 

Цель тариф сетки – соизмерение разных видов труда по их сложности.  Тарифная сетка – установление дифференциации в оплате труда с учетом разряда работ., тарифно-квалификац справочники – подразделяющие виды работ на соответствующие группы в зависимости от их сложности., тариф коэф – определеяющие мультипликациооность соответствующего разряда работ от простого труда 1 разряда. 

Тарифная система – простая. Премиальная,

Сдельная – прямая, аккордная, премиальная, прогрессивная. 

Прамая сдельная –расценка сдельная за единицу продукции, сдельно-прогресивная – в пределах 100% выполнения норм оплата тпроизводится по сдельным расценкам, свыше 100% - по повышенному. Косвенная – при оплате труда вспомогат рабочих в проямой зависимости от результатов деятельности осн произ фондов.

Аккордная – расценки устанавливаются сразу на весь объем работ, сдельно-премивальная – оплата по сделке + вознаграждение. Повременная – фиксированная оплата труда, независимо от его результатов. 

Сущность бестарифной системы – размер оплаты труда зависит от коэф труд участия учитывающего помимо отработанногот времени и стаж работы. Наличие квалиыфикации., участие в олбщественной жизни коллектива.

30. Система планирования деятельности орг-ции в рыночной экономике. Виды планов.

Планиование – разработка и корректировка планов предприятия, включающего предвидение, обоснование, конкретиз. И описание деятельности предпр. На ближ. И отдадлен. Определяющую перспективу. 

 Основа плпнов – договора, заключаемые с потребителями, поставщиками ресурвос, с гос. Органами власти и управления. В зависимости от отдаленности планов различают стратегическое планирование. Долгосрочное, среднесрочное, оперативное, краткосрочное. 

1Стратегическое – видение предприятий в будущем, его осн. средства, осн. пути решения проблем. По существу – это поиск решений и методов их обеспечивающих для определенного ресурсного обеспечения, здесь необходимо предугадать дальнейшее развитие, как внешней так и внутренней среды.  Устанавливается на срок до 15 лет. Это прерогатива – является высшего звена управления фирмой. 

2На базе стратегического строится долгосрочное планирование  и поэтому, установки сделанные в предыдущем плане здесь получают экономич. Обоснование и уточнение с учетом изменений хоз-ной деятельности организации. 3. Среднесрочное планирование на основе предыдущего и предполагает выбор конкретных средств и пути эффективного использования этих средств для выполнения реальных целей предприятий. 4. краткосрочное планироание  план развития предприятия от 1 года до 3 лет. Его показатели разбиваются поквартально для текущего отслежиания изменений, происходящих в инфраструктцре предприятия. 5оперативное планировнаие подекадная корректировка планов с целью своевременного обеспечения потребителей и заказчиков продукции и услугами в соответствии с заключенными договорами. 

31.себестоимости продукции, факторы ее определяющие по отраслям промЗатраты Затраты образующие себестоимость продукции группируются в соответствии с их экономическим содержанием по следующим общепринятым элементам: материальные затраты (за вычетом стоимости возвратных отходов); затраты на оплату труда; отчисления на социальные нужды; амортизация основных фондов; прочие затраты.Себестоимость продукции, денежные (ресурсные) издержки предприятий на производство и реализацию продукции, выражающие часть её стоимости (стоимость потребленных средств производства и стоимость необходимого продукта). С. п. - один из важных обобщающих качественных показателей эффективности производства, позволяющий осуществлять контроль над затратами живого и овеществленного труда и оценивать результаты хозяйственной деятельности предприятия. Отношение чистого дохода (прибыли) к С. п. выражает рентабельность производства.В практике планирования исчисляется себестоимость всей продукции (по экономическим элементам затрат) и единицы изделия (по калькуляционным статьям расходов). Экономические элементы затрат отражают стоимость израсходованных средств производства и стоимость необходимого продукта, идущую на оплату труда. Они включают: сырьё и основные материалы (за вычетом отходов), покупные комплектующие изделия и полуфабрикаты, вспомогательные материалы, топливо и энергию, амортизацию основных производственных фондов, заработную плату (основную и дополнительную), отчисления на социальное страхованиеСоотношение отдельных видов затрат образует структуру С. п., которая резко отличается как по отдельным отраслям народного хозяйства (см. табл.), так и внутри них.Под влиянием научно-технического прогресса, в результате роста производительности труда в структуре С. п. увеличиваются удельные затраты материальных ресурсов и уменьшается доля денежных расходов на оплату труда. Группировка затрат по калькуляционным статьям расходов даёт возможность определить себестоимость единицы продукции и выявить факторы, влияющие на формирование уровня С. п., вскрыть резервы её снижения (см. Калькуляция).Все расходы предприятия, связанные с изготовлением продукции, являются производственными и в совокупности образуют фабрично-заводскую себестоимость. В процессе хозяйственной деятельности предприятие несёт и внепроизводственные расходы: затраты на реализацию продукции (в т. ч. транспортные расходы), содержание вышестоящих организаций и др. Фабрично-заводская себестоимость с добавлением всех внепроизводственных расходов образует полную С. п.Структура затрат на производство промышленной продукции по отраслям промышленности за 1974 (в действовавших ценах, в % к итогу

Различают плановую и отчётную (фактическую) С. п. Основные плановые показатели С. п.: затраты на 1 руб. товарной (реализованной) продукции; себестоимость отдельных видов (групп) продукции и услуг; уровень и структура С. п. по элементам затрат (смета затрат на производство); снижение себестоимости сравнимой товарной продукции и конкретных видов её. Отчётность по С. п. предусматривает показатель фактических затрат на 1 руб. товарной продукции и итоговые данные себестоимости товарной продукции (в т. ч. сравнимой
41. Виды оценки осн произ-нх фондов. 

Для учета ОПФ используются натуральная и денежная оценка.

При натуральной оценке в результате инвентаризации и паспортизации, устанавливается число машин, их производительность, мощность, размер производственной мощности.

Денежная оценка необходима для планирования размерного ОПФ, определенной степени износа и размера амортизационных отчислений.

Существует несколько видов денежной оценки вязаной с деятельностью и участие в производстве постепенном снашивании (потерей потребительской способности)  и изменений за этот период  условий воспроизводства: первоначальная; восстановленная; остаточная; ликвидационная стоимость ОПФ.

Первоначальная стоимость – это сумма затрат предприятия на изготовление/приобретение фондов, из доставку, монтаж. Она применятся для определения нормы амортизации, размеров амортизационных отчислений, прибыльности и рентабельности активов предприятия.

Восстановленная стоимость – это затраты на воспроизведение ОФ в современных условиях (влияние НТП, информации)Переоценка ОФ имеет цели: создание для предприятия необходимых условий формирования обоснования накоплений денежных средств обновления ОФсоздание экономических обновлений исходной стоимости базы для оценки имущества в период его приватизации.Осуществлять индексацию норм амортизации на полное восстановление ОПФ.Остаточная стоимость – определяется исключением из первоначальной (восстановленной) стоимости износа части ОФ.Ликвидационная стоимость – это стоимость реализации изношенных, снятых с производства ОФ.Среднегодовая стоимость ОПФ:
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ОФп – ОФ на начало года (балансовая)ОФв – стоимость введенных ОФОФл – ликвидационная стоимость ОФn 1 –кол-во мес с момента ввода (полных)n 2 – кол-во мес с момента ликвидации (полных)

44. Влияние НТП на совершенствование всех эл-ов произ-ва. 

НТП – матер основа повышения эффективности любого произ-ва, процесс непрерывного развития науки, техники. Его задачи – улучшение условий труда, снижение монотонности труда, охрана труда.  Сущ 2 формы развития НТП – эволюц, революц. 

Эволюц – постепенное усовершенствование применяемых технологич средств и технологий. Такой процесс длится долго и обеспечит при этом экономич результаты. 

Революц форма – резкое развитие, когда на определенном этапе копятс ятехнич новшества, т к с одной стороны они не эффективные, с другой – создана база для преобразований.  НТР часть НТП, сущ несколь напрвлений НТП – электрификация. Механизац, химизация, электрификация. 

Коэф электровооружен  - соотношение кол-ва потребленной Эл/эн к числу работников.
Коэф электрификации произ-ва – отношение кол-ва потребленной в тех процессах в общем объеме всей потребленной Эл/эн. 

Комплексная механизация – внедрение Манин и мех-мов для замены ручного труда или в отрасль или  в произ-во. 

Механизация –полная, частичная. 

Автоматизация -  применение технич средств с целью полной или частичной замены участие человека. (частичная – только отдкльные операции, полная – произ-во. Комплексная – весь цикл работ). 

Уровень механизации и автоматизации определяется – коэф  механизации труда – число рабочих с мех трудом / общее число рабочих, коэф механизации прои-зва объем работ с помощью мех-мов / общий объем работ данного вида. ), коэф автоматизации произ-ва – отношение объема продукции произведенной  автоматич оборудованием к общему объему продукции данного вида. ) химизация –применение хим способов материалов. Технологий и методов произ-ва  ее цели – получение новых видов продукции, повышение качества продукции. (коэф химизации = отношение веса потребленных хим материалов к общему весу всех потребленных на предпрятии материалов. 


	14. состав и структура обор фондов в экономике орг-ции. 

Состав оборотных фондов.
Для обеспечения бесперебойного процесса производства наряду с основными производственными фондами необходимы предметы труда и материальные ресурсы. Предметы труда вместе со средствами труда участвуют в создании продукта труда и образовании его стоимости. Оборот вещественных элементов оборотных производственных фондов, т.е. предметов труда органически связан с процессом труда и основными производственными фондами. К оборотным производственным фондам относится часть средств производства, вещественные элементы которых в процессе труда, в отличие от основных производственных фондов, расходуются в каждом производственном цикле и их стоимость переносится на продукт труда целиком и сразу. Вещественные элементы оборотных фондов в процессе труда претерпевают изменение своей натуральной формы и физико-химических свойств. Они теряют свою потребительскую стоимость по мере их производственного потребления. Новая потребительская стоимость возникает в виде выработанной из них продукции. Оборотные производственные фонды предприятий состоят из трех частей:

Производственные запасы

Незавершенное производство и полуфабрикаты собственного изготовления

Расходы будущих периодов. 

Производственные запасы это предметы труда, подготовленные для запуска в производственный процесс. Состоят из сырья, материалов, топлива, покупных полуфабрикатов и комплектующих изделий, тары, запасных частей для ремонта основных фондов.

Незавершенное производство и полуфабрикаты собственного изготовления это предметы труда, вступившие в производственный процесс, материалы, детали, узлы, изделия, находящиеся в процессе доработки и сборки, а так же полуфабрикаты собственного изготовления, незаконченные полностью и подлежащие доработке в других цехах одного и того же предприятия. Расходы будущих периодов это невещественны элементы оборотных фондов, включающие затраты на подготовку и освоение новой продукции, которая производится в данном периоде, но относится на продукцию будущего периода.  Оборотные производственные фонды в своем движении связаны с фондами обращения, обслуживающими сферу обращения. Они включают готовую продукцию на складах, товары в пути, денежные средства и средства в расчетах с потребителями продукции, в частности дебеторскую задолженность. Совокупность денежных средств предприятия, предназначенных для образования оборотных фондов и фондов обращения, составляют оборотные средства предприятия. Соотношение между отдельными элементами оборотных фондов и их составными частями, выраженное в процентах, называется структурой оборотных фондов. 

Экономическое значение экономии оборотных фондов.

Снижение удельных расходов сырья, материалов, топлива обеспечивает производству экономические выгоды, дает возможность из данного количества материальных ресурсов выработать больше готовой продукции и расширить масштабы производства.

Экономия материальных ресурсов, внедрение в производство более экономичных материалов способствует установлению более прогрессивных пропорций между отраслями и достижению более совершенной отраслевой структуры. 

Стремление к экономии материальных ресурсов способствует внедрению новой техники и совершенствованию технологических процессов. 

Экономия ресурсов и материалов снижает себестоимость продукции, способствует технологического уровня производства и снижению издержек производства.

Существенно влияя на снижение себестоимости, экономия материальных ресурсов оказывает положительное воздействие на финансовое состояние предприятия. 

Таким образом экономическая эффективность улучшения использования и экономия оборотных фондов оказывает положительное воздействие на все стороны производственной деятельности предприятий.

.

23. Оборот средства орг-ции: назначение, состав, структура. 

Оборот средства – совокупность ден средств, авансируемых для  создания оборотных производственных фондов и фондов обращения, обеспечивающих из непрерывный кругооборот.  

Фонды обращения  - средства предприятия, вложенные в запасы готовой продукции, товары отгруженные, но не оплаченные, средства в кассе и на счетах. Оборотные средства, обеспечивающие непрерывность производства и реализации продукции предприятия. Оборотные производственные фонды вступают в производство в натур форме и в процессе изгот продукции целиком потребляются, они переносят свою стоимость на создаваемый продукт (выручка от реализации).Стадии – денежная (подготовка произ-ва), производит ( готовая продукция), товарная 

( превращение денеж средств в произ запасы). Оборот средства при движении находятся одновременно на всех стадиях и во всех формах для непрерывного процесса.

Ритмичность зависит от размеров оборот средств.  Норматив оборот средств устанавливает мин расчет сумму для работы предприятия. Для формирования обор средств предприятие использует собственные и приравненные к ним средства, а также привлеченные и заемные ресурсы. Источники формирования обор средств: прибыль, кредиты, бюджетные средства. 

К  ним относятся денежные средства, необходимые предприятию для создания производственных запасов для расчетов с партнерами, бюджетом для выплаты заработной платы.

Различают структуру и состав оборотных средств. 

Соста оборотных средств - совокупност элементов, образующих оборотные средства. Деление оборотных средств на оборотные производственные фонды и фонды обращения определяется особенностями их использования и распределения в сферах производства продукции и ее реализации. Величина оборотных средств, занятых в производстве, определяется в основном длительностью производственных циклов изготовления изделия, уровнем техники, совершенством технологии и организации труда. 

Сумма средств обращения зависит от условий реализации продукции, уровня организации системы снабжения и сбыта продукции. Оборотные средства, обслуживающие процесс обращения продукции, представляют собой фонды обращения. К ним относится готовая к реализации продукция, находящаяся на складах предприятия, продукция, отгруженная, но не оплаченная потребителем, денежные средства предприятия, средства в расчетах. Соотношение между отдельными элементами оборотных средств, выраженное в процентах, называется структурой оборотных средств. 

Источники формирования оборотных средств.

По источникам формирования оборотные средства подразделяются на собственные и заемные. Собственные – это средства, постоянно находящиеся в распоряжении предприятия и формируемые за счет прибыли. В процессе движения собственные оборотные средства могут замещаться средствами, являющимися частью собственных, авансируемыми на оплату труда, но временно свободными. Эти средства называются приравненными к собственным ли устойчивым пассивом. 

Заемные – это кредиты банков, кредиторская задолженность, коммерческий кредит и прочие пассивы.  

Эффективная работа предприятия это достижение максимальных результатов при минимальных затратах. В свою очередь минимизация затрат это оптимизация структуры источников формирования оборотных средств предприятия, то есть рациональное сочетание собственных и заемных ресурсов. 

Оборотные средства предприятия постоянно находятся в движении, совершая кругооборот. Время, в течение которого оборотные средства совершают полный кругооборот, т.е. проходят период производства и период обращения называется периодом оборота оборотных средств. Этот показатель характеризует среднюю скорость движения средств на предприятии или в отрасли. Он не совпадает с фактическим сроком производства и реализации продукции. 

Экономическое значение экономии оборотных фондов.

Снижение удельных расходов сырья, материалов, топлива обеспечивает производству экономические выгоды, дает возможность из данного количества материальных ресурсов выработать больше готовой продукции и расширить масштабы производства.Экономия материальных ресурсов, внедрение в производство более экономичных материалов способствует установлению более прогрессивных пропорций между отраслями и достижению более совершенной отраслевой структуры. Стремление к экономии материальных ресурсов способствует внедрению новой техники и совершенствованию технологических процессов. Экономия ресурсов и материалов снижает себестоимость продукции, способствует технологического уровня производства и снижению издержек производства.  Существенно влияя на снижение себестоимости, экономия материальных ресурсов оказывает положительное воздействие на финансовое состояние предприятия. 

32. Валовая, тоарная, реализованная продукция, их состав, методика расчета. 
Валовая продукция – охватывает весь объем продукции, произведенной за определенный период с учетом незаверш произ-ва. Валовая продукция = товарная продукция- незаверш произ-во нач периода + незавер проз-во кон периода. Товарная продукция  включает в себя работы и продукцию, предназначенное к отпуску за пределы предприятия, В нее входят готовая продукция, п/ф собственного изготовления, предназначенные к отпуску за пределы предприятия, также продукция своему капиталу строительству и непромыш хоз-вам, находящимся на балансе предприятия. Реализованная продукция продукция, отпущенная потребителем ими оплатченная, включающая остатки готовой продукции, находящейся на складе. РП=ТП+Он-Ок

Объем чистоц продукции вычитание из товарной продукции матер зататр и суммы амортизации. Чистая продукция  - вновь созданная стоимость, включающая оплату труда не выплаченную, но вошедшую в стоимость товара в виде налогов и начислений и нормальную прибыль ЧП=ТП-МЗ-Ам.

Условно чистая продукция – товарная продукция минус матер затраты. 

33. Понятие и разделы, пок-ли производ программы орг-ции.   Является одним из разделов бизнес-плана и представляет собой конкретное производственное задание по объему произ-ва ассортименту, качетсу, также сролкам поиз-ва и реализации. Ее основа – перспективный план выпуска продукции, разработанный в результате изученной конюнктуры рынка и объемов сбыта. С ее помощью можно выяснить потребности населения или организации потребителей.  Основные разделы произ программы-   1. Пои-во продукции в натур выражении,2. объеимные пок-ли в стоимостной форме,3. Кооперативные постаки.

Производственная программа разбивается по подразделениям отдельно и по предприятиям в целом. Обязательно рассчитывают объем валовой, товарной , реализованной продукции. 

Валовая продукция – охватывает весь объем продукции, произведенной за определенный период с учетом незаверш произ-ва. Валовая продукция = товарная продукция- незаверш произ-во нач периода + незавер проз-во кон периода. Товарная продукция  включает в себя работы и продукцию, предназначенное к отпуску за пределы предприятия, В нее входят готовая продукция, п/ф собственного
 изготовления, предназначенные к отпуску за пределы предприятия, также продукция своему капиталу строительству и непромыш хоз-вам, находящимся на балансе предприятия. Реализованная продукция продукция, отпущенная потребителем ими оплатченная, включающая остатки готовой продукции, находящейся на складе. РП=ТП+Он-Ок

Объем чистоц продукции вычитание из товарной продукции матер зататр и суммы амортизации. Чистая продукция  - вновь созданная стоимость, включающая оплату труда не выплаченную, но вошедшую в стоимость товара в виде налогов и начислений и нормальную прибыль ЧП=ТП-МЗ-Ам.

Условно чистая продукция – товарная продукция минус матер затраты
34. Прибыль и рентабельность, их понятия, расчет пути увеличения. 

Прибыль, экономическая категория, характеризующая конечные финансовые результаты хозяйственной деятельности в процессе расширенного воспроизводства.Прибыль исчисляется как разность между выручкой от реализации продукта хозяйственной деятельности и суммой затрат факторов производства на эту деятельность в денежном выражении. Прибыль= выручка – сумма затрат факторовОтносительным показателем П. выступает рентабельность предприятия (объединения), отрасли. Рентабельность - показатель эффективности деятельности предприятия, характеризующий уровень отдачи от затрат и степень использования средств. Рентабельность = прибыль на затратыДля рентабельной работы на принципах полного хозрасчёта предприятия должны возмещать издержки производства за счёт выручки от реализации продукции и получать П. в размерах, достаточных как для внесения в бюджет первоочередных платежей, так и для уплаты процентов банку и образования хозрасчётных фондов. При этом низшей границей рентабельности служит такой её уровень, который обеспечивает предприятию: а) внесение платы за фонды; б) отчисления П. в фонды экономическог имулирования.Важнейшими факторами роста П. и повышения рентабельности являются расширение производства, рост. производительности труда, снижение себестоимости продукции (см. Себестоимость продукции) и улучшение её качества. На величину П. оказывают существенное влияние народнохозяйственные факторы: ускорение научно-технического прогресса, специализация и кооперирование производства, рациональное размещение производительных сил, повышение эффективности капитальных вложений. П. и рентабельность теснейшим образом связаны с показателями фондоотдачи, материалоёмкости и качества продукции. П. зависит также от ассортимента производимой продукции и от уровня цен. 

	17. Материалоемкость  продукции: понятие виды. Влияние на  эффективность произ-ва. 

Обобщающей характеристикой расхода материальных ресурсов явл материалоемкость продукции.

Материалоемкость – это сумма материальных затрат в стоимостном выражении или кол-во разных израсходованных видов материалов натуральном выражении на принятый показатель выпуска продукции. В целом по национальному хоз-ву материалоемкость определяется как стоимость материальных затрат на 1 руб нац. Дохода. Различают 3  показателя материалоемкости: общая, удельная, относительная.Общая – это материальные затраты на весь объем продукции.

Удельная – это расход материальных ресурсов на принятую единицу измерения продукции.

Относительная – показывает уровень использования материальных ресурсов на определенный показатель основной эксплуатационной характеристики изделия.

       Материалоемкость=1/объем расхода метер затрат                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                  

Частные пок-ли, хар-щие использование уровень использования материальных ресурсов: 1. Коэф относительно материалоемкости= чистый вес материала / главную эксплуатационную хар-ку оборудования. Ом=ЧВм/ Rэ. /Rэ= ЧВм*объем/ валовый расход данного материала. 

Им (интегральный пок-ль материалоемкости  обобщающий)= Оматериалоемкости относит / коэф использования
18.Главные факторы обеспечения конкурентоспособности предприятия

Конкурентоспособность продукции в условиях рынка зависти от: цены, качества.

Цдог=Издержки + прибыль Цдог=Спрос – предложение Цдог= Цj < Цi < Цn -  конкуренты

Качество товара означает надежность, эстетичность, безопасность, экономичность, эргономичность.Качество должно являться не одним из направлений деятельности фирмы, а непрерывным процессом, затрачивающим все функции предприятия.Цель предприятия – получить прибыль. Чтобы мах-ть прибыль предприятие может: устанавливать цены; формировать затраты; определять объемы производства; выбирать номенклатуру и ассортимент продукции.

Причем выбирая свое поведение на рынке фирма должна учитывать поведение конкуренов

Конкуренция – экономич состязание изготовителей одинаковых товаров на рынке за привлечение как можно большего числа покупателей и получение благодаря этому максимальной выгоды. 

 Конкуренция заставляет предприятие удовлетворять желания клиентов., вызывая расширение производства и снижение цены продукта до уровня, соответтсвующего издержкам произ-ва. 

Монополия - один покупатель и 1 продавец- назначает высокую цену. Крупные перемены  редко идут на перемены, не в состоянии уследить за всеми товарами. Малые фирмы – часто предлагают новое. гибкие. 

24. Резервы и пути снижения себестоимости продукции в орг-ции.

Производственная мощность предприятия – это наиболее мах возможный выпуск продукции различной номенклатуры и технологий и ассортимента при наиболее рациональном использовании орудия труда, при применении прогрессивной технологий, прогрессивных методов организации производства и труда и соответсв кач-во продукцииМаксимально возможный годовой выпуск продукции заданного качества при конкретном объеме и ассортименте продукции. Производственная мощность устанавливается на 1 год по мощности ведущих участков, агрегато к ведущим относятся такие, которые задействованы на основных технолоич. Операциях по выпуску продукции и выполнению наибольшего объема работ по мощности и трудоемкости. Производственная мощность всей отрасли – производственная мощность суммарной в нее входящей. Сущ 4 вида производственных мощностей, 1. входная – мощность определяемая на начало календарного года, 2 выходная мощность – мощность на конец календарного года определяется как сумма входящей и вновь водимой мощностей за минусом выбывающим в этом периоде. 3.. Проектная мощность предусмотренная проектом – строительством, 4. среднегодовая – которая располагала предприятие в среднем за год с учетом прироста и выбытие наличных отраслей. Сред мощность = мощность нач года+ (мощность входная*кол-во дней до конца года/12)- (Мвыходная*кол-во месяцев с момента вывода до конца года/12). Уровень использования среднегодовой произ-ной мощности хар-ся коэф использования, который определяется как отношение коэф исп мощности= фактич объем произ продукции/среднегод произ мощность. Мощность цеха= кол—во ведущего оборуд*макс фонд времени его работы/норма трудоемкости обработки 1 изд). Чем полнее используется производственная мощность предприятия. Тем больше объем выпуска продукции, ниже себестоимость и выше объем прибыли.Для использования произ мощности сущ 2 пути: экстенсивный и интенсивный. Экс- увеличение степени качества обслуживания оборудования и увеличение загрузки оборудования на 1 ед времени направлениями для улучшения использования производственной мощности является сокращение и ликвидация внутрисменных простоев оборудования, увеличение к смен, также ликвидация излишнего и малоиспользуемого оборудовани. 

25. производственная мощность организации, ее виды, показатели использования. 

Производственная мощность предприятия – это наиболее мах возможный выпуск продукции различной номенклатуры и технологий и ассортимента при наиболее рациональном использовании орудия труда, при применении прогрессивной технологий, прогрессивных методов организации производства и труда и соответсв кач-во продукцииМаксимально возможный годовой выпуск продукции заданного качества при конкретном объеме и ассортименте продукции. Производственная мощность устанавливается на 1 год по мощности ведущих участков, агрегато к ведущим относятся такие, которые задействованы на основных технолоич. Операциях по выпуску продукции и выполнению наибольшего объема работ по мощности и трудоемкости. Производственная мощность всей отрасли – производственная мощность суммарной в нее входящей. Сущ 4 вида производственных мощностей, 1. входная – мощность определяемая на начало календарного года, 2 выходная мощность – мощность на конец календарного года определяется как сумма входящей и вновь водимой мощностей за минусом выбывающим в этом периоде. 3.. Проектная мощность предусмотренная проектом – строительством, 4. среднегодовая – которая располагала предприятие в среднем за год с учетом прироста и выбытие наличных отраслей. Сред мощность = мощность нач года+ (мощность входная*кол-во дней до конца года/12)- (Мвыходная*кол-во месяцев с момента вывода до конца года/12). Уровень использования среднегодовой произ-ной мощности хар-ся коэф использования, который определяется как отношение коэф исп мощности= фактич объем произ продукции/среднегод произ мощность. Мощность цеха= кол—во ведущего оборуд*макс фонд времени его работы/норма трудоемкости обработки 1 изд). Чем полнее используется производственная мощность предприятия. Тем больше объем выпуска продукции, ниже себестоимость и выше объем прибыли.

Для использования произ мощности сущ 2 пути: экстенсивный и интенсивный. Экс- увеличение степени качества обслуживания оборудования и увеличение загрузки оборудования на 1 ед времени направлениями для улучшения использования производственной мощности является сокращение и ликвидация внутрисменных простоев оборудования, увеличение к смен, также ликвидация излишнего и малоиспользуемого оборудования

35. Система пок-лей эффективности работы орг-ции. Осн. направления улучшения этих пок-лей. 

Система показателей эффективности работы предприятия включает: оценочные показатели; показатели издержек производства ; относительные показатели хоз деятельностиСреди оценочных показателей наиболее важные: оборот (товарооборот или объемы продаж) – стоимость товаров и услуг, реализованных потребителям; валовая прибыль – разница м/у оборотом и затратами на производство (ст-ть сырья, материалов, полуфабрикатов, размера оплаты труда работникам); условно-чистая  прибыль – разница м/у валовой прибылью и накладными расходами и суммой амортизационных отчислений; условно-чистая продукция – условно-чистая прибыль + издержки на з/п рабочих и служащих; прибыль после уплаты процентов по займам и кредитам; прибыль после уплаты налогов; прибыль после выплаты всех дополнительных платежей; ликвидность после осуществления новых капиталовложений; ликвидность после уплаты дивидендов.  пол
К показателям второй группы – издержек производства – можно отнести затраты на оплату труда, амортизацию, затраты на материально-энеогетическое снабжение и др.

Относительные показатели: индекс отдачи (полученной прибыли) на вложенный капитал – рассчитывается как получ прибыль  до налогооблож /(акион кап+ фин резерв+ нераспред прибыль)
Или  условно чистая продукция / акц капитал + сумма долевого займа
Остальные показатели хозяйственной деятельность делятся на 2 основные группы: показатели эффективности производства и показатели структуры издержек. 

Показатели эффективности производства: доля валовой или чистой прибыли в обороте предприятия, условно-чистая продукция в обороте фирмы, отношение величины условно-чистой продукции в обороте фирмы, отношение величины условно-чистой продукции к издержкам на з/п. Показатели структуры издержек – это доля авансированного капитала и условно-чистой продукции в обороте Фирмы, доля основного капитала ав объеме продаж, доля запасов в общей стоимости потребляемых материалов и полуфабрикатов.Обобщающий показатель эффективности производства – индекс совокупной факторной производительности (СФП). Считается, что это наиболее точные критерий в долгосрочном плане. 
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,Где УЧП – объем условно-чистой продукции;

V –стоимость рабочей силы;

А – сумма амортизационных отчислений текущего года в неизменных центах того года, когда было приобретено оборудование (по всем видам оборудования);

М – стоимость сырья, материалов и услуг, купленных на стороне.

Следует отметить, что динамика СФП и межфирменные сопоставления предприятий по уровню этого показателя позволяют руководству компании судить о конкурентоспособности фирмы, эффективности использования всех видов ресурсов.



	42. Пок-ли использования оборот фондов орг-ции

Обобщающей характеристикой расхода материальных ресурсов явл материалоемкость продукции.

Материалоемкость продукции – это сумма материальных затрат в стоимостном выражении или кол-во материальных ресурсов в натуральном выражении на принятый показатель выпуска продукции.

В целом по нац хоз-ву материалоемкость определяется как стоимость материальных затрат на 1 руб нац дохода (руб ВНП или руб. ВВП)

Различают 3 показателя материалоемкости: Общая, удельная, относительная.

Общая – это мат затраты на весь объем продукции

Удельная – это расход мат ресурсов на принятую единицу измерения продукции.

Относительная – уровень использования мат ресурсов на определенный показатель основной эксплуатационной характеристики изделия.

Уровень использования материала в машино-стоимости характеризуется 3мя показателями материалоемкости:

на стадии конструирования машины рассчитывается относительная материалоемкость: 
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, где rВМ – чистый вес металла (в тоннах, кг), Кэм – кол-во единиц осн эксплуатац характеристики машины.

на стадии изготовления машины применяется коэффициент использования металла: 
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 , где Vi – объем производства, BPn – каловый расход материала на весь выпуск продукции в наименовании каждого изделия.

интегрированный показатель 
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Коэффициент отходов равен отношению фактических отходов к валовому расходу материала в процентах
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43. Аренда и лизинг осн произ-ных фондов.

Аренда – имущественный наем, основанный на договоре о предоставлении имущества во временное пользование за определенную плату. Аренда предприятия – аренда имущества самостоят предприятия, участков.

 Со сдачей гос предприятия в аренду изготавливаемая продукция становится собственностью арендного предприятия, т е коллективной собственностью. Лизинг – долгосрочнаЯ аренда оборот фондов, купленных арендодателем для арендатора с целью их произ-ного исполдьзования при сохранении собственность на них за арендодателем на весь срок договора аренды. При взятии в аренду матер ценностей арендатор не становится собственником этих средств и не приобретает правовых обязанностей по отношению и этой собствнности. Лизингополучатель принимает обязанности, вытекающие из права собственности (ответственность за риск случ гибели и техгничч обслуживания объекта лизинга, лизингополучатель выплачивает полную сумму амортизационных отчислений. Реннинг – аренда на срок от нескольких дней до месяца. Хайринг – аренда отнескольких месяцев до года. Собственно лизинг – аренда на срок от года до нескольких лет. 


	
	
	
	

	
	
	
	
	

	45. Направление улучшения использования осн произ фондов. 

Экстенсивный- использование сон. Фондов по времени и составу: - 1. макс фонд времени работы оборудования рассчит исходя из календарного за минусом регламентированных простоев, 2. Режимный фонд времени работы оборудования – макс фонд с чуетом плановых простоев оборудования, 3.  коэф сменности работы – обрудование определяется как отношение времени работы оборудования за каждого смену к общему числу установленного оборудования, характеризует  во сколько смен за год отработала каждая единица оборудования.

Интенсивный  хар-ет использование осн фондов по их производительности., пок-ль фондоотдачи – определяют соотношением объема произведенной продукции/ среднегодовая стоимость средств, фондоемкость – 1/ объем выпущенной продукции. Фондовооруженность труда – соотношение стоимости осн средств / среднеспис численность осн. работников.

Существуют экстенсивные и интенсивные факторы улучшения использования ОФ. коэффициент экстенсивного использования (характеризует использование по времени):
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, Т(факт) – 
фактическое время работы оборудования, Т(календ) – рабочее время.

Коэффициент интенсивного использования оборудования характеризует использование оборудования по мощности.
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, Vф – фактический объем производства, Vm – мах возможный объем производства.

Обобщающие показатели:

Фондоотдачи (руб)– это отношение годового выпуска продукции (ВП, ТП) в денежном выражении к среднегодовой стоимости ОФ. Она показывает сколько продукции выпущено на 1 рубль.
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Фондоемкость - 
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 - показывает долю стоимости ОФ, приходящ на каждый рубль выпускаемой продукции.


	46. Фондоотдача и фондоемкость продукции. Пути повышения фондоотдачи. 

Обобщающие показатели:

Фондоотдачи (руб)– это отношение годового выпуска продукции (ВП, ТП) в денежном выражении к среднегодовой стоимости ОФ. Она показывает сколько продукции выпущено на 1 рубль.
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Фондоемкость - 
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 - показывает долю стоимости ОФ, приходящ на каждый рубль выпускаемой продукции.

Фондовооруженность 
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, N – число производственных работников предприятия.

Осн. пок-лем х-щим эфф. использ. осн. ф. явл. пок-ль фондоотдачи,  предст. собой отнош. ст-ти произвед. прод-ии или оказ. услуг за период к средней ст-ти осн. ф. за тот же период. Обратный пок-ль ф-отдачи – пок-ль фондоемкости, рассчит. как отнош. ср.-годовой ст-ти осн. ф. к объему произвед. прод-ии и оказ. услуг. Рассчит. ф-отдача всех осн. пр-венных ф. и ф-отдача их активной части.

Ф-отдача будет расти, если пр-тельность труда будет опережать рост ф-вооруженности. Но если рост пр-тельности труда ниже, чем рост ф-вооруженности, то ф-отдача падает.

49. Планирование снижения издержек произ-ва по технико –экон факторам 

Бух издержки – на произ-во и реализацию продукции, относимые на себестоимость продукции, формируются в соответствии с положением. В состав затрат входят – матер затраты, затраты на оплату труда, отчисления на соц нужды, амортизация осн фондов и прочие затраты. Предпринимат издержки  предприятие должно нести большие расходы связанные с пооиз-вом (бух издержки,, + прибыль предпринимат+ НДС + таможенные пошлины + вмененные издержки). При расчете вмененных издержек в условиях инфляции большое значение для хоз субъекта приобретает оценка влияния инфляц ожидания). Задача определенияоптимального объема продаж продукции. выпускаемой на его предприятии. Различные объемы выпуска товаров требуют разных по объему и структуре издержек. Валовые издержки – постоянные, переменные. Пост издержки не зависят от объема выпуска продукции в короткие промежутки времени и могут контролироваться в долговременном периоде. Являются затратами на создание условий для конкрет деятельности. Это расходы по содержанию зданий, помещений, аранедная плата. 

Перемен издержки   -  меняются вместе с объемом выпуска продукции и обычно определяются этим объемом. Экономич природа перемен издержек –затарты на практич  осущ деятельности, ради которой создана фирма. Затраты на сырье, материалы, газ.

Точка безубыточности – предел безопасности. Сущность расчете точки стостоит –в анализе взаимосдействия спроса и предложения по конкретному товару фирмы своим предложением или фирма моет управлять. Совокупные издержки – предст собой все предпринимат расходы, связанные вс вал вып продукции, это сумма пост и переем издержек предприятия. 


	48. Виды и формы предпринимат дечтельности

Вид предприн деят – производсвтенная, коммерческая, ф инансовая., консультативная. По форме собственности имущество прредпр – частное, гос, муниципальное. , собстенность общественных объединений.  Кол-во собственников – индивидуальное, коллективное.( собственность принадлежит нескольким субъектам. ). 

1. Производственное предпринимат – осуществляется производство, продукции, товаров. Оказываются услуги. – относят –инновационная, научно-технич деятельность, непосредственно произ-во товаров и услуг, информация. Далее маркетинговая деятельность – факторы произ-ва – осн произ фонды (осн и оборот) осн (транспорт, оборудование, здания), раб сила, информация. , оборот – это сырье, вспомогат матер, топливо., расходы будущего периода – обеспечить повышенные расходы на первых порах освоения новой продукции. 

Потребность в финансовых средствах, результативность производ деятельности -  реализация продукции и выручка денег. Выручка минус издержки = прибыль валовая прибыль – деньги  после оплаты всех затрат. Остаточная – валовая прибыль  минус налоги. Отчисления.

Венчурный бизнес рисковый бизнес – нововведения. – высокая гибкость, динамизм. 

2Коммерческое предпринимательство.   А) товарные биржи – разновидность оптового товарного рынка без осмотра покупателем образцов и заранее установленных минимальных партий товаров.  Объединение коммерческих посредников и служащих для проведения торгоавых операций. Цель – создать механизм управления свободной конкуренции фьючерская сделка – уплата денежной суммы после заключ договора через определенное время. Б)операции по купле-продаже – вместопроиз-ва продукции получают готовый продукт. Сначала маркетинг – система организации и управления всеми сторонами хоз деятельности фирмы. 

3Финансовое предпринимательство   Коммерческий банк – финансово кредитное учреждение акционерного типа, кредитующее на платной основе коммерческие организации, осуществляет прием денежных вкладов. Источник доходов – разница между % ставкоми и ссудных средств. Операции бывают 3 видов _ 1. пассивные (привлечение средств),2. активные (размещение средств), комисионно –посреднические (выполнение различных операций по поручению клиентов с уплатой комиссонных). Фондовая биржа – организационно оформленный функционирующий рынок ценных бумаг для мобильости капитала. Принцип функционирования  -  оперативное регулирование спроса и предложения. 

4консультативное предпринимательство.   – консалтинг -  предоставление независимых советов и помощи по вопросам управления. Методы консультирования – экспретное –консультант самостоятельно осуществляет диагностику, разработку решений. Клиент обеспечивает информацией. . процессное  совместное обсуждение проблемы с клиентом, обучающее семинары. Орг-ция выполнения консультационногопроекта  - контакт. Информация о фирме-клиенте,составлене плана работ, сроки. 

5.Орг-но – правовые и орг-экономич формы предпринимательства.  Товарищество  - объединение лиц для осущ предпринимат деят, 2 и больше партнеров, возможность привлечения доп капитала, у каждого равная ответственность материальная, независимо от вклада.. полные – с неогранич ответственностью, коммандитные – с огранич ответ.

6.АО  - ответственновть в пределах акций.,7 кооператив овместное прозвод деятельность, 8 концерн – АО приобретение кронтрольного пакета акций  у дочерних компаний. , 9 Ассоциации – добровольное объединение фирм, входящих одновременно в другие орг-ции. ,10 консорциум –объединение предпринимателей с целью совместного проведения крупной финансовой операции, возможность вложения средства в крупный проект, 11синдикат – объединение сбыта продукции предпринимателями одной отрасли с целью уменьшения конкуренции,  12 каретль – соглашение между предприятиями одной отрасли о ценах на услуги. 13 финансово-пром группы – объединение пром, банковского, страхового, торг капитала. ,14 –ЧП -, партнерство – фирма – с несколькими лицами, совместно владеющими ею. , разделение функций, 15 копрорация – фирма юр лицо , где ответственность каждого собственника ограничена  его вкладом. , об-во основанное на паях., хоз товарищества – полное – заключение договора о создании предприятия для совместного ведения хоз деятельности, хоз об-во – ООО, одо, ТОО-1 или несколько лиц, Ук на доли разделен, ОДО – несут ответственность по всем имуществам.  В одиниковом рамере. ,. Унитарное предприятие – коммерч орг-кция, не надленная правом собстаенности. 


	50. Факторы развития орг-ции. Роль инно –инве факторов.                                                                                                                                                                                                                                                                   

Система мероприятий по использованию НТ потенциала с целью получения нового или улучшенного продукта. Деят. Включает научно-исследоват и конструкторские работы их проведения, по разработке идеиё новшества, разработку новых видов сырья и материалов для изготовления новой продукции, новых тех. Процессов, проектирования, изготовления и испытание образцов, подготовка и переобучение кадров. Цель политики – повышение рентабельности произ-ва получение конкуретных преимуществ. 

Пок-ли инновации – абсолют и относит новизна товаров, уровень унификации и стандартиз. Товара, конкурентоспособность, мобильность, способность товара к модификации. Инно делятся на: абсолютно новые (не имеющие аналогов) и относит новизны. 

Инно проходят ряд  стадий, которые вкючают зарождение идеи новшества, на этой стадии выполняется объем научно-исследоват работ, при возможности идет создание опытной партии.

1 . Стадия роста – пром освоение с выходом конкретного продукта на рынок – высокий кровень расходов на освоение произ-ва. Незагруженность произ-ных мощностей. 

. Стадия зрелости – массовое произ-во макс объем продаж, Медленное наращивание объемов произ-ва, высокая трудоемкость и себестоимость. 

3. Стадия насыщения рынка – стабильность объемов выпуска и продаж. Полное освоение произ-ных мощностей. Затраты окупаются.

4. Стадия упадка – сворачивание и перепрофилирование произ-ва. Резкое снижение произ-ти труда, рост объемов незаверш произ-ва. 

Совокупность  управленчесикх, технологич, эеономич методов и экологич , обеспечивающих разработку создания внедрения и нововведения. Инновационная политика предприятий. Цель – получение конкурентных преимуществ.  Эконосмич. Эффективность инно не всегда определяется с помощью стоимостных оценок. Поэтому применяются 2 метода оценки эффективности: 1. Интегральный пок-ль качества новшества и критерий минимума приведенных затрат. 

ИНВЕ По закону об инве деятельости по определению федерал закона, инве – это денеж средства, по инве акции, облигации, ценные бумаги, технологии, машины, оборудование, которые вкладываются в объекты предпринимат деят в целях получения доходов. Представляют собой использование финанс ресурсов в форме  кратко и долго сроч капиталовложений. 

Виды -1. прямые – вложения в УК, 2 портфельные – совокупность различных инве ценностей, предосталяющих собой приобретение ценных бумаг др предприятий, 3 венчурные – вложения – в форме выпуска новых акций, вновь созданных малых инноваций предприятий в новых сферах деятельности, связанных с высоким риском для вложения капитала, расчет на очень быструю окупаемость вложенных средств и получение сверхприбыли., 4 Ануитеты – вложение приносящие своему вкладчику регулярный доход через регулярныепромежутки времени ПФ и страх компании. Капительные вложения – основная чать инвестиций являющихся долгосрочными. Это затраты направленные на расширение воспроизводства осн фондов. В составе капитальных вложений включаются затраты на строительно- монтажные работы, приобретение осн средств. К реконструкции действующего предприятия относятся частичное переустойство предприятия, с заменой морального или физ изношенного оборудования. Также механизация и автоматизация поиз-ва. К расширению действующего предприятия относятся строительство новых доп сооружений, вспомогат и обслуживающих объектов, в достаточно краткие сроки, при минимальных удельных затратах. К технич перевооружению относятся оснащение отдельных участков произ-ва доп оборудования, также произ-ное оборудование. Цель – тех преревооружения – повышение уровня произ-ва, исчточники –финансирования – осбственные средства предприятия, из амортизац отчислений, прибыли. Фонда накоплдения, 2 заемные средства – банковские и гос кредиты, 3 привлеченные средства – из паевых взносов участников средств, полученных от продажи акций, иностранные инвестиции. 

Экономич. Эффективность инве оцениваетс яс помощью критерия привелденных затрат. Расчет при сопоставлении разлиных вариантов новой техики и технологии. Вел затарт = себестоимость + норматив коэф эффективности + сумма капитал вложений. 

Нормативный коэф экономич эффективности – нижний предел получения дохода, с каждого рубля капиталовложений, т е это кол-ный параметр минимально допустимой границы эффективности кап вложений. Ток=1/Ен, Период окупаемости различен по различ видам деятельности. По формуле приведенных затрат рассчитывают экономич эффект от внедрения новой техники и технологии, сравнивая различные варианты решений. 
	51 Физ и моральный износ осн фондов. Их влияние на экономику орг-ции. 

Виды износа осн. Фондов – физич  (постепенная утрата осн. Фондами своей первонач. Стоимости под воздействием ряда факторов – при длительной работе, от вида конструкции)и моральный ( 1- под действием НТП, 2 – при уменьшении стоимости сомого оборудования).  Физ износ = нормативный срок службы / фактический срок службы%  Осн. Источник покрытия затрат, идущих на обновление произ-во – собственные средства предприятия, они накапливаются в течение всего срока службы в виде амортизационных отчислений. Амортизация-  денежное выражение износа осн. Фондов путем  включения части их стоимости в зататы на выпуск продукции, осуществляется в целях полной или частичной замены осн. Фондов при их выбытии Сума отчислений зависит от срока службы осн. Фондов и от их стоимости Для того, чтобы правильно  рассчитать сумму амортизации – норму амортизации рассчитать. Сущ. 10 амортизац. Групп – аморт имущество 1-3 года, до 5 лет, до 7 лет, от 20 лет и выше. Линейный – всегда списывается одна и та же сумма, нелинейный – ускоренный.  А.морт зависит от отрасли, специфики, высшая амор – в Эл/ эн.

Норма амор – отношение годовой суммы амор к стоимости осн фондов.  Норма А= 1/т %,   Нам=( стоимость первонач – стоимость ликвидации)/ (срок службы*стоимость первонач). Нелинейная ам = Нам= 2/Т, Н ам= 3/Т.   В 2 раза выше – разрешается для  А имущ по лизингу или в малых предприятиях, + 300% - редко для особыо вредных предприятий для машин оборудования. За первые 2 года практически всю стоимость имущества списывают. Ам = Нам*Фпер стоимость аморт имущества. 

Простое и расширенное – 2 формы воспроизводства осно фондов – простая   замена устаревших средств труда и их капитальный ремонт, расширенное – модернизация оброрудования  и конструкция предприятий, технич перевооружение и расширение.

52. Понятие и содержание НТП. Роль НТП в повышении эффективности ощественного производства. 

НТП – матер основа повышения эффективности любого произ-ва, процесс непрерывного развития науки, техники. Его задачи – улучшение условий труда, снижение монотонности труда, охрана труда.  Сущ 2 формы развития НТП – эволюц, революц. 

Эволюц – постепенное усовершенствование применяемых технологич средств и технологий. Такой процесс длится долго и обеспечит при этом экономич результаты. 

Революц форма – резкое развитие, когда на определенном этапе копятс ятехнич новшества, т к с одной стороны они не эффективные, с другой – создана база для преобразований.  НТР часть НТП, сущ несколь напрвлений НТП – электрификация. Механизац, химизация, электрификация. 

Коэф электровооружен  - соотношение кол-ва потребленной Эл/эн к числу работников.
Коэф электрификации произ-ва – отношение кол-ва потребленной в тех процессах в общем объеме всей потребленной Эл/эн. 

Комплексная механизация – внедрение Манин и мех-мов для замены ручного труда или в отрасль или  в произ-во. 

Механизация –полная, частичная. 

Автоматизация -  применение технич средств с целью полной или частичной замены участие человека. (частичная – только отдкльные операции, полная – произ-во. Комплексная – весь цикл работ). 



	53. Инвестиционная деятельность орг-ции. 

ИНВЕ По закону об инве деятельости по определению федерал закона, инве – это денеж средства, по инве акции, облигации, ценные бумаги, технологии, машины, оборудование, которые вкладываются в объекты предпринимат деят в целях получения доходов. Представляют собой использование финанс ресурсов в форме  кратко и долго сроч капиталовложений. Виды -1. прямые – вложения в УК, 2 портфельные – совокупность различных инве ценностей, предосталяющих собой приобретение ценных бумаг др предприятий, 3 венчурные – вложения – в форме выпуска новых акций, вновь созданных малых инноваций предприятий в новых сферах деятельности, связанных с высоким риском для вложения капитала, расчет на очень быструю окупаемость вложенных средств и получение сверхприбыли., 4 Ануитеты – вложение приносящие своему вкладчику регулярный доход через регулярныепромежутки времени ПФ и страх компании. Капительные вложения – основная чать инвестиций являющихся долгосрочными. Это затраты направленные на расширение воспроизводства осн фондов. В составе капитальных вложений включаются затраты на строительно- монтажные работы, приобретение осн средств. К реконструкции действующего предприятия относятся частичное переустойство предприятия, с заменой морального или физ изношенного оборудования. Также механизация и автоматизация поиз-ва. К расширению действующего предприятия относятся строительство новых доп сооружений, вспомогат и обслуживающих объектов, в достаточно краткие сроки, при минимальных удельных затратах. К технич перевооружению относятся оснащение отдельных участков произ-ва доп оборудования, также произ-ное оборудование. Цель – тех преревооружения – повышение уровня произ-ва, исчточники –финансирования – осбственные средства предприятия, из амортизац отчислений, прибыли. Фонда накоплдения, 2 заемные средства – банковские и гос кредиты, 3 привлеченные средства – из паевых взносов участников средств, полученных от продажи акций, иностранные инвестиции. Экономич. Эффективность инве оцениваетс яс помощью критерия привелденных затрат. Расчет при сопоставлении разлиных вариантов новой техики и технологии. Вел затарт = себестоимость + норматив коэф эффективности + сумма капитал вложений. Нормативный коэф экономич эффективности – нижний предел получения дохода, с каждого рубля капиталовложений, т е это кол-ный параметр минимально допустимой границы эффективности кап вложений. Ток=1/Ен, Период окупаемости различен по различ видам деятельности. По формуле приведенных затрат рассчитывают экономич эффект от внедрения новой техники и технологии, сравнивая различные варианты решений. 

54. Определение и методика расчета среднегодовой производственной мощности.Производственная мощность предприятия – это наиболее мах возможный выпуск продукции различной номенклатуры и технологий и ассортимента при наиболее рациональном использовании орудия труда, при применении прогрессивной технологий, прогрессивных методов организации производства и труда и соответсв кач-во продукцииМаксимально возможный годовой выпуск продукции заданного качества при конкретном объеме и ассортименте продукции. Производственная мощность устанавливается на 1 год по мощности ведущих участков, агрегато к ведущим относятся такие, которые задействованы на основных технолоич. Операциях по выпуску продукции и выполнению наибольшего объема работ по мощности и трудоемкости. Производственная мощность всей отрасли – производственная мощность суммарной в нее входящей. Сущ 4 вида производственных мощностей, 1. входная – мощность определяемая на начало календарного года, 2 выходная мощность – мощность на конец календарного года определяется как сумма входящей и вновь водимой мощностей за минусом выбывающим в этом периоде. 3.. Проектная мощность предусмотренная проектом – строительством, 4. среднегодовая – которая располагала предприятие в среднем за год с учетом прироста и выбытие наличных отраслей. Сред мощность = мощность нач года+ (мощность входная*кол-во дней до конца года/12)- (Мвыходная*кол-во месяцев с момента вывода до конца года/12). Уровень использования среднегодовой произ-ной мощности хар-ся коэф использования, который определяется как отношение коэф исп мощности= фактич объем произ продукции/среднегод произ мощность. Мощность цеха= кол—во ведущего оборуд*макс фонд времени его работы/норма трудоемкости обработки 1 изд). Чем полнее используется производственная мощность предприятия. Тем больше объем выпуска продукции, ниже себестоимость и выше объем прибыли.Для использования произ мощности сущ 2 пути: экстенсивный и интенсивный. Экс- увеличение степени качества обслуживания оборудования и увеличение загрузки оборудования на 1 ед времени направлениями для улучшения использования производственной мощности является сокращение и ликвидация внутрисменных простоев оборудования, увеличение к смен, также ликвидация излишнего и малоиспользуемого оборудования. 


	55. пути улучшения использования произод мощности орг-ции. 

Для использования произ мощности сущ 2 пути: экстенсивный и интенсивный. Экс- увеличение степени качества обслуживания оборудования и увеличение загрузки оборудования на 1 ед времени направлениями для улучшения использования производственной мощности является сокращение и ликвидация внутрисменных простоев оборудования, увеличение к смен, также ликвидация излишнего и малоиспользуемого оборудования. 

56. Пок-ли эффективности использования оборотных средств. 

Оборотные средства – это оборотные фонды и фонд обращения в денежной форме.

Фонды обращения связаны с обращением продукции и вкл в себя: 1. Годовую продукцию на складе; 2. Продукцию отгруженную но не оплаченную; 3) Все денежные средства предприятия; 4) Средства в расчетах.

По источникам формирования оборотные средства делятся на собственные и заемные.

Заемные оборотные средства – это предметы банка, кредиторская задолжность и проч пассивы.

Эффективность использования обортных средства характеризуется 3 мя показателями:

1. Коэффициент оборачиваемости
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Он показывает объем реализуемой продукции приходящейся на 1 руб. оборотных средств.

2. Коэффициент загрузки оборотных средств: 
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Он характеризует сумму оборотных средств затраченных на 1 руб реализованной продукции.

3. Длительность одного оборота (в днях): 
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Чем меньше длительность оборота средств, тем меньше требуется оборотных средств. 

Ускорение оборачиваемости оборотных средств достигается:

-на стадии создания производственных запасов – внедрение экономически обоснованных норм запаса; приближение поставщиков сырья, полуфабрикатов, комплектующих изделий и др. к потребителям; широкое использование прямых длительных связей; расширение складской системы матер –техн обеспечения, а также оптовой торговли материалами и оборудованием; комплексная механизация и автоматизация погрузочно-разгрузочных работ.

на стадии незавершенного производства – внедрение прогрессивной техники и технологии, особенно безотходной и малоотходной, роботизированных комплексов. Роторных линий, химизация производства (ускорение НТП); развитие стандартизации, унификации, типизации; совершенствование форм организации промышленного производства, применение белее дешевых конструкционных материалов; совершенствование системы экономического стимулирования экономного использования сырьевых и топливно-энергетических ресурсов; увеличение удельного веса продукции, пользующейся повышенным спросом.

на стадии обращения – приближение потребителей продукции к ее изготовителям; совершенствование системы расчетов; увеличение объема реализованной продукции вследствие выполнения заказов по прямым связям, досрочного выпуска продукции, изготовления продукции из сэкономленных материалов; тщательная и своевременная подборка отгружаемой продукции по партиям, ассортименту, транзитной норме, отгрузка в строгом соответствии с заключенными договорами.
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