1. Формы объединений предприятий и их цели
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По организационно-правовым формам: 1. Хоз товарищества – Объединения лиц для совместного ведения хозяйственной деятельности (бизнеса). Лица – учредители, они вносят определенные вклады и каждый из них несет полную материальную ответственность не зависимо от вклада. Существуют полные товарищества и товарищества на вере (коммандитные), вторые отличаются наличием таких участников, γ не принимают участия в производстве и риск убытков γ ограничивается только из вкладов. 2. Хоз общества – общество учрежденное 1 или несколькими лицами, уставной капитал γ разделен на доли (учредительный док-т). Участники не отвечают по обязательствам общества, а риск убытков несут только в объеме вложенных вкладов. 3. Унитарные предприятия – государственные или муниципальные коммерческие организации не наделенные правом собственности на закрепленное за ними имущество. 4. Производственные кооперативы. – для совместной производственной или иной хозяйственной деятельности. Обязательным в кооперативе является личное или иное участие в деятельности кооператива, а так же объединение имущества на основе паевых взносов.

По организационно-экономическим формам: (Концерн, Ассоциация, Консорциум, Картель, Синдикат, ФПГ) Одна из задач структурной надстройки предприятий – создание конкурентно-способных предприятий, интегрированных в мировую экономику. Интеграция предприятий на временной или постоянной основе осуществляется на основе кооперации и концентрации.

Кооперация – объединение на договорной основе усилий без создания общего органа управления с сохранением участниками свое хоз и юр самостоятельности.

Концентрация – это интеграция предприятия на основе централизации и объединении их хоз средств или частично от своей хоз-фин самостоятельности в пользу др предприятия или вновь созданного органа управления.

Участники Картеля договариваются о рынке сбыта, о ценах, долях общ объема производства.

Синдикат – одна из форм монополии, объединение сбыта продукции.

Хоз ассоциации – объединения не долговечны для решения новой крупной задачи.

По отраслевой принадлежности: А) хар-р используемого сырья: обрабатывающаяся промышленность, добывающая промышленность. Б) по назначению и характеру готовой продукции: производящие СП, предметы потребления. В) по технической и технологической общности: с непрерывным производственным циклом, с дискретным производственным циклом. Г) по времени работы в течении года: сезонные, круглогодичные. Д) по степени специализации: Специализированные, Диверсифиц., Комбинированные. Е) по размерам: крупные, средние, мелкие.

Предприятия мелкого и среднего бизнеса относятся к малому предпринимательству. По данным статистической отчетности в России 6,3 млн чел. Трудятся в малом и среднем бизнесе. Малые предприятия создают около 10-12% ВВ России в США - 40 %.  

Цель деятельности предприятия – удовлетворение общественных потребностей и получение прибыли.

Современное предприятие – сложная организационная структура. В условиях рыночной экономики возрастает значение трех основных направлений организации промышленного предприятия: 1.) научная организация производства имеет целью создание оптимальной технико-технологической системы на предприятии. Это надежно  и эффективно функционирующее производственное оборудование и технология, упорядоченные технико-организационные взаимосвязи работников. 2) Задача научной организации труда – построение здоровых формальных отношений в коллективе работников. Она включает систему мер по созданию условий для высокопроизводительного, эффективного творческого труда. Но возможности научной организации труда ограничены технико-технологическим состоянием предприятия , его финансовыми и экономическими активами. 3) Научная организация управления – это система технических, экономических и гуманитарных средств, обеспечивающих целенаправленность воздействия на материальную и человеческую подсистемы предприятия. Она способствует их взаимодействию в целях достижение наилучшего материально – технического и экономического эффекта.

2. Понятие, назначение и состав основных фондов предприятия.

Первый признак хоз-ва – наличие обособленного имущества. Основным составляющим элементом любой организации явл. ОФ.

ОФ – это материально-вещественные ценности, используемые в качестве средств труда, γ находятся в эксплуатации длительное время и не изменяют свою натуральную форму и утрачивают свою стоимость по частям.

С 01.01.97 в РФ к ОФ относят предметы стоимостью, не менее 100 кратного МРОТ, независимо от срока службы (450 руб).

ОФ делятся на производственные и непроизводственные.

1)производственные – в сфере материального производства и непосредственно участвуют в создании стоимости товара:

2) непроизводственные  - не участвуют в процессе производства, не переносят стоимости на продукт, находятся на балансе предприятия и возмещаются а счет ?нац? дохода общества: жилые дома, детские, спортивные сооружения и др.

ОПФ по видам: 1. земля и объекты природопользования (вода, недры и др); 2. Здания (служебные, производственно-технические); 3 Сооружения; 4 Передаточные устройства; 5 машины, оборудование, лабораторное оборудование. 6. Выч техника; 7 Транспорт; 8 Инструменты и оборудование, стоимостью > 100 МРОТ; 9 Произв и хоз инвентарь; 10 Внутрихоз дороги; 11 капитальные вложения на улучшение земель и др. объекты ОФ.

ОПФ по форме принадлежности: собственные; арендованные

ОПФ по принципу использования: действующие; на консервации; находятся на реконструкции и техн перевооружении; находятся в резерве.

3. Пути роста производительности труда и снижения трудоемкости

Производительность труда, характеризуя эффективность затрат труда в материальном производстве, определяется кол-вом продукции, произведенной в единицу рабочего времени, или затратами труда на единицу продукции. Различают производительность живого труда и производительность совокупного, общественного труда. Производительность живого труда определяется затратами рабочего времени в данном производстве, на данном предприятии, а производительность общественного труда – затратами живого и общественного труда.

Уровень производительности труда характеризуется двумя показателями:

-Выработкой продукции в единицу времени (прямой показатель): b=В/Т

-Трудоемкостью изготовления продукции (обратный показатель): t=T/B, где b-выработка продукции в ед времени; t – трудоемкость изготовления продукции; В – объем произведенной продукции в руб.; Т – затраты живого труда на производство продукции, руб.

Трудоемкость продукции – выражает затраты рабочего времени на производстве единицы продукции. Пути повышения производительности труда:

1. Повышение технического уровня производства:

· механизация и автоматизация производства;

· внедрение  новых видов оборудования; 

· внедрение новых технологических процессов;

· улучшение конструктивных свойств изделий;

· повышение качества сырья и новых конструктивных материалов. 

2. Улучшение организации производства и труда:

· повышения норм и зон обслуживания;

· уменьшение числа рабочих, не выполняющих нормы;

· упрощение структуры 

3. Изменение внешних, природных условий: изменение горно-геологических условий добычи угля, нефти, руд, торфа.

4. Структурные изменения в производстве:

· изменение удельных весов отдельных видов продукции;

· изменение трудоемкости производственной программы;

· изменение доли покупных полуфабрикатов и комплектующих изделий;

· изменение удельного веса новой продукции.

4. Понятие и основные признаки предприятия как самостоятельного хозяйствующего субъекта

Предприятие явл первичным звеном общественного производства.

Предприятие – самостоятельный хозяйствующий субъект, на γ производится продукция, услуги в ценах удовлетворения общественных потребителей и получения прибыли.

Так же  предприятие явл юридическим лицом и предприятие самостоятельно распоряжается  своей деятельностью, продукцией и прибылью после получения оплаты налогов и др платежей.

Признаки предприятия:

1) Предприятие обладает организационным единством, т.е. определенный коллектив со своей внутренней структурой, порядком управления, закрепленный в учредительных документах.

2) Обособленное имущество: предприятие имеет обособленное имущество в собственности, хоз-ом ведении или оперативном управлении (ГК РФ)

///  обособленное имущество дает основу для деятельности предприятию   ///

3) Способность отвечать имуществом по своим обязательствам: во взаимоотношениях с государством и др.

4) Способность выступать в хоз обороте от своего имени

5) Право предприятия быть истцом, т.е предъявить иск и быть ответчиком, если оно нарушит свои обязательства.

6) Предприятие должно иметь самостоятельный баланс или смету.

Предприятие подлежит гос регистрации и действует на основании учредительных документов. Устава и учредительного договора.

Устав – отражает организационно-правовую форму предприятия; наименование предприятия, юридический адрес, предмет и цели деятельности, уставной фонд, порядок распределения прибыли, местонахождение структурные единиц фирмы, условия реорганизации и ликвидации.

Учредительный договор – включает наименование, местонахождения, порядок управления, размер – состав складочного, уставного капитала, реестр и порядок изменения долей участников, размер, сроки и порядок внесения вкладов и ответственность участников за нарушение обязанностей по внесению вкладов.

Уставной фонд – это зафиксированная сумма основного и оборотного капитала в момент создания предприятия.

5. Признаки оборачиваемости оборотных средств

Оборачиваемость оборотных средств, постоянно возобновляемое движение оборотных средств в сфере производства и обращения. О. о. с. обеспечивает непрерывность воспроизводственного процесса хозрасчётного предприятия, объединения, хозяйственной организации. Под О. о. с. понимается длительность одного оборота оборотных средств. Оборачиваемость является важным показателем эффективности использования оборотных средств, поскольку характеризует скорость их оборота от момента оплаты материальных ценностей до возвращения денежных сумм за реализованную продукцию на банковский счёт. О. о. с. характеризуется числом оборотов оборотных средств (ЧО), которое определяется как частное от деления стоимости реализованной продукции (С) на среднюю сумму оборотных средств (ОС), находящихся в распоряжении предприятия (объединения) в течение одного и того же периода времени (год, квартал и т.п.); длительностью одного оборота оборотных средств в днях (ДО), определяемой как частное от деления средней суммы оборотных средств, умноженной на количество дней в периоде (год - 360, месяц - 30) (t), на стоимость объёма реализации продукции в оптовых ценах в том же периоде CР. 
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Сумму оборотных средств исчисляют, исходя из их общего размера за вычетом остатка денежных средств на банковском счёте предприятия. С ускорением оборота при том же объёме реализуемой продукции предприятию требуется меньше оборотных средств. Ускорение О. о. с. имеет большое народно-хозяйственное значение, т.к. уменьшает потребность предприятий в оборотных средствах, позволяет использовать денежные и материальные ресурсы более эффективно. Высвобожденные из производства оборотные средства могут быть использованы в др. отраслях производства. Т. о., в показателе О. о. с. отражается вся совокупность хозяйственных процессов: ускорение темпов роста производительности труда, снижение фондоёмкости производства и т.п.

Основными факторами ускорения О. о. с. являются: сокращение общей длительности технологического цикла; совершенствование технологии и организации производства; улучшение условий снабжения предприятий и сбыта продукции; чёткая организация платёжно-расчётных отношений.

6. Цели, задачи и функции предприятия в рыночной экономике

Предприятие – это самостоятельны хозяйствующие субъект, созданный предпринимателем или объединением предпринимателей для производства продукции, выполнения работ и оказания услуг с целью удовлетворения общественных потребностей и получения прибыли.

Цель деятельности предприятия – удовлетворение общественных потребностей и получение прибыли.

Современное предприятие – сложная организационная структура. В условиях рыночной экономики возрастает значение трех основных направлений организации промышленного предприятия: 

· научная организация производства имеет целью создание оптимальной технико-технологической системы на предприятии. Это надежно  и эффективно функционирующее производственное оборудование и технология, упорядоченные технико-организационные взаимосвязи работников.

· Задача научной организации труда – построение здоровых формальных отношений в коллективе работников. Она включает систему мер по созданию условий для высокопроизводительного, эффективного творческого труда. Но возможности научной организации труда ограничены технико-технологическим состоянием предприятия , его финансовыми и экономическими активами. 

· Научная организация управления – это система технических, экономических и гуманитарных средств, обеспечивающих целенаправленность воздействия на материальную и человеческую подсистемы предприятия. Она способствует их взаимодействию в целях достижение наилучшего материально – технического и экономического эффекта.

7. Бизнес план предприятия, его понятие и содержание

Бизнес-план - подробный план предпринимательской деятельности на определенный период, устанавливающий показатели, которые должно достичь предприятие. Для новых предприятий бизнес-план является обязательным документом, помогающим мобилизовать капитал или получить кредит.

План развития предприятия содержит следующие основные разделы:

план производства промышленной продукции (производственная программа);

план развития науки и техники;

план повышения экономической эффективности производства;

план капитальных вложений и капитального строительства;

план материально-технического обеспечения;

план по труду и кадрам;

план по издержкам производства и реализации продукции;

финансовый план;

план социального развития коллективов предприятий и объединений; 

план мероприятий по охране природы и рациональному использованию природных ресурсов.

Содержание бизнес плана:

1. Цели и задачи предпринимательской сделки (проекта);

2. Обобщенное резюме, основные параметры и показатели бизнес-плана;

3. Характеристика продуктов, товара, услуг, предоставляемых предпринимателем потребителю; 

4. Анализ оценки конъюнктуры рынка сбыта, спроса, объемов продаж

5. План (программа) действий и организационные меры;

6. Ресурсное обеспечение сделки;

7. Эффективность сделки (проекта)

8. Понятие себестоимости продукции, её значение для предприятия

Себестоимость продукции - совокупность прямых издержек, связанных с производством изделия; все виды затрат, понесенных при производстве и реализации определенного вида продукции. 

Себестоимость включает в себя: 

· затраты на материалы; 

·  прямые затраты на рабочую силу;

·  переменные издержки: материальные затраты, амортизация основных средств, заработная плата основного и вспомогательного персонала, накладные расходы, непосредственно связанные с производством и реализацией.

Различают производственную и полную себестоимости.

· Отношение чистого дохода (прибыли) к себестоимости продукции выражает рентабельность производства. Исчисляется себестоимость всей продукции, а также единицы изделия.

· Полная себестоимость - совокупность учетных затрат предприятия на производство и реализацию продукции, выраженная в денежной форме. 
Полная себестоимость - производственная себестоимость плюс коммерческие расходы, связанные с реализацией продукции.

9. Классификация предприятий

Производственные  
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По организационно-правовым формам:

1. Хоз товарищества – Объединения лиц для совместного ведения хозяйственной деятельности (бизнеса). Лица – учредители, они вносят определенные вклады и каждый из них несет полную материальную ответственность не зависимо от вклада. Существуют полные товарищества и товарищества на вере (коммандитные), вторые отличаются наличием таких участников, γ не принимают участия в производстве и риск убытков γ ограничивается только из вкладов.

2. Хоз общества – общество учрежденное 1 или несколькими лицами, уставной капитал γ разделен на доли (учредительный док-т). Участники не отвечают по обязательствам общества, а риск убытков несут только в объеме вложенных вкладов.

3. Унитарные предприятия – государственные или муниципальные коммерческие организации не наделенные правом собственности на закрепленное за ними имущество.

4. Производственные кооперативы. – для совместной производственной или иной хозяйственной деятельности. Обязательным в кооперативе является личное или иное участие в деятельности кооператива, а так же объединение имущества на основе паевых взносов.

По организационно-экономическим формам: (Концерн, Ассоциация, Консорциум, Картель, Синдикат, ФПГ)

Одна из задач структурной надстройки предприятий – создание конкурентно-способных предприятий, интегрированных в мировую экономику.

Интеграция предприятий на временной или постоянной основе осуществляется на основе кооперации и концентрации.

Кооперация – объединение на договорной основе усилий без создания общего органа управления с сохранением участниками свое хоз и юр самостоятельности.

Концентрация – это интеграция предприятия на основе централизации и объединении их хоз средств или частично от своей хоз-фин самостоятельности в пользу др предприятия или вновь созданного органа управления.

Участники Картеля договариваются о рынке сбыта, о ценах, долях общ объема производства.

Синдикат – одна из форм монополии, объединение сбыта продукции.

Хоз ассоциации – объединения не долговечны для решения новой крупной задачи.

По отраслевой принадлежности:

А) хар-р используемого сырья: обрабатывающаяся промышленность, добывающая промышленность.

Б) по назначению и характеру готовой продукции: производящие СП, предметы потребления.

В) по технической и технологической общности: с непрерывным производственным циклом, с дискретным производственным циклом.

Г) по времени работы в течении года: сезонные, круглогодичные.

Д) по степени специализации: Специализированные, Диверсифиц., Комбинированные.

Е) по размерам: крупные, средние, мелкие.

Предприятия мелкого и среднего бизнеса относятся к малому предпринимательству. По данным статистической отчетности в России 6,3 млн чел. Трудятся в малом и среднем бизнесе.

Малые предприятия создают около 10-12% ВВ России в США - 40 %. 

Вклад малых предприятий в бюджет России около 36,8 млн. руб.

Преимущества малых предприятий: 1) близость к местным рынками и гибкость приспособляемости к запросам потребителей. 2)Производство малыми партиями; 3) Исключение лишних звеньев управления; 4)Развивается конкурентная среда, лучше используются материальные и сырьевые ресурсы; 5)Создаются новые рабочие места; 6)Рынок насыщается Т и У

В России принят закон о гос поддержки  малого предпринимательства в РФ. Он определяет признаки малого предпринимательства, инфраструктуру поддержки и развития малого предпринимательства.

Формы гос поддержки малого бизнеса: 1)финансовая (наличие многочисленных доступных источников рискового капитала); 2)материально-техническая база (сдача в аренду); 3)доступ к информационному обеспечению; 4)консультативная база; 5)законодательная помощь

Рыночная модель предприятия основные черты

Социально-экономическая роль предприятия в условиях рынка существенно меняется:

А) Предприятие должно ориентироваться на получение прибыли (доход ›расход)

Б) Наращивать объемы производства только в условиях сбыта продукции.

В) Предприятие приобрело возможность несостоятельности (банкротства).

Взаимодействие предприятия с внешней средой (открытая система)

[image: image9.png]5
MapKETHH
Ha Bxofe

28bX0A
3aTpatel

4 Coujcpena

Dpenpusate. 1
fpeatpasyeT pecypcel
(Tpya, 3emnA, kanuran)

7 ﬂpwpm

cpefa

3 BbiXOd
BbIMYCK

MapreTuHr
Ha Bbioae




(2) Предприятие получает из внешней среды ресурсы

(3) Оно выпускает готовую продукцию, выполняет работы, оказывает услуги.

(4) Оно взаимодействует с социальной средой: гос-во, муниципальные органы, законодательство

(5) Оно получает из природной среды воду, полезные ископаемые.

(6) Взаимодействует с рынком

Соотношение ресурсов на входе выходе образует эк-ку предприятий.

Для осуществления своей деятельности предприятие формирует имущество. Источником имущества предприятия является:

1. Ден и материальные взносы учредителей

2. Доходы от реализации Т и У

3. Ценные бумаги и доходы от них

4. Капитальные вложения и дотации от бюджетов (разн уровня)

5. Безвозмездные или благотворительные взносы, пожертвования.

6. Выходы имущества гос предприятий путем конкурса, аукциона

7. Выходы имущества гос предприятий путем ?аку-ий?

 И т.д.


Конкурентоспособность продукции в условиях рынка зависит от цены и качества.

Цдог = издержки + прибыль

Цдог = спрос – предложение

Цдог = Цj< Цi<Цn

Кач-во товара означает надежность, эстетичность, безопасность, экономичность, эргономичность.

Кач-во должно вялятся не одним из направлений деятельности фирмы, а непрерывным процессом, затрагивающим все функции предприятия.

Цель предприятия – получать прибыль. Чтобы максимизировать прибыль предприятие может: устанавливать цены; формировать затраты; определять объемы производства; выбирать номенклатуру и ассортимент продукции

Причем выбирая свое поведение на рынке фирма должна учитывать поведение конкурентов.

В общем виде: Прибыль – есть разница м\у выручкой от реализации тов и усл и затратами на ее производства и реализацию.

Производства – это деятельность осуществляемая частными лицами и предприятиями по производству, оказанию услуг, приобретению и продажи товаров в обмен на др товары или деньги приводящие к взаимной выгоде заинтересованных лиц и предприятий.

10. Трудоемкость продукции, понятие, виды, измерение.

Трудоёмкость, показатель, характеризующий затраты рабочего времени на производство определённой потребительной стоимости или на выполнение конкретной технологической операции; показатель Т. является обратным показателю производительности труда, определяет эффективность использования одного из главных производственных ресурсов - рабочей силы. На величину Т. влияет ряд факторов: технический уровень производства (фондовооружённость труда и энерговооружённость труда, полезные свойства предметов труда, технология), квалификация работников, организация и условия труда, сложность изготовляемой продукции и др.

В узком смысле под Т. понимаются средние затраты живого труда на единицу или на весь объём изготовленной продукции. Мера измерения Т. - рабочее время. 

Т. единицы продукции = рабочее время \ количество выпускаемой продукции

Использование достижений научно-технического прогресса в производстве сопровождается снижением Т., то есть экономией времени (см. Экономии времени закон). Различают Т. индивидуальную, то есть затраты труда отдельного рабочего на единицу конкретной продукции, и групповую (цеховую, заводскую или отраслевую).

В широком смысле под Т. (полной или народнохозяйственной) понимаются совокупные затраты живого и овеществленного труда. Такой показатель используется для того, чтобы установить, сколько рабочего времени затрачено во всех звеньях производства на изготовление данного вида продукции. Он включает затраты рабочего времени всего производственного персонала, непосредственно занятого изготовлением продукции, а также затраты труда, овеществленного в сырье, топливе, оборудовании и др. израсходованных средствах производства. С помощью показателя полной Т. получают чёткую количественную характеристику общественного затрат на создание материальных благ или оказание конкретных услуг.

Среднеотраслевая полная Т. представляет собой норматив общественно необходимых затрат труда, то есть важную качественную и количественную характеристику социальных условий производства данного вида материальных благ или услуг (см. Общественно необходимый труд).

Качественную сторону затрат труда характеризует конкретный труд и создаваемая им потребительная стоимость. Поэтому норматив общественно необходимой Т. тесно связан с полученными результатами, созданной потребительной стоимостью. Снижение Т. может выражаться как в повышении качества при тех же затратах рабочего времени, так и в экономии времени на единицу полезного эффекта. Единство качества и общественной Т. непосредственно вытекает из открытого К. Марксом двойственного характера труда (см. Товар).

Количественно норматив общественно необходимой Т. характеризует величину затрат рабочей силы вообще (энергии, нервов, мускулов и т.п.), то есть затраты абстрактного труда. Такой норматив формируется поэтапно. Сначала определяются межотраслевые пропорции распределения совокупных ресурсов рабочего времени в соответствии со структурой общественных потребностей. Поскольку соотношения потребностей в металле, химических продуктах, стройматериалах, машинах и оборудовании, продуктах питания и др. видах продукции определяют макроструктуру общественного производства, они же в конечном счёте обусловливают и пропорции распределения рабочей силы между отраслями. В условиях капитализма такие пропорции устанавливаются стихийно. Они регулируются рыночным механизмом, законом стоимости. В социалистическом хозяйстве формирование условий распределения труда осуществляется планомерно, с учётом необходимости обеспечения быстрого и сбалансированного достижения намеченных целей по повышению благосостояния и созданию материально-технической базы коммунизма (см. Баланс трудовых ресурсов).

На следующем этапе определяется среднеотраслевой норматив Т., связанный с удовлетворением конкретной потребности человека при различных взаимозаменяемых вариантах производства. Его величина формируется в нормальных условиях при среднем уровне умелости и интенсивности труда на предприятиях, изготовляющих основную массу продукции. Иными словами, такой норматив является усреднённым на уровне отрасли. При этом усредняется и качество отдельных видов взаимозаменяемой продукции и уровень затрат на их производство. В конце 60-х - начале 70-х гг. советские экономисты разработали методику определения полной Т. продукции, на основе которой достигли положительных результатов при проведении практических расчётов.

11. Понятие и роль оборотных фондов в экономике предприятия

Оборотные фонды – это часть производственных фондов, γ расходуются в каждом производственном цикле и стоимость свою переносят на готовою продукт сразу в течении каждого кругооборота. Вещественные элементы обор. Фондов это материальные ресурсы, т.е. сырье (нефть, угль, газ), материалы (дерево, железо), топливо, энергия и т.д.

/// Оборотные фонды – в натуральном выражении; Оборотные средства – в денежном выражении///

Оборотные средства вкл оборотные фонды в денежном выражении и фонды обращения или оборотные средства – это деньги предприятия для приобретения оборотных фондов и фондов обращения.

Стр-ра оборотных фондов: 1) Производственные запасы; 2) Незавершенное производство и полуфабрикаты собственного изготовления; 3) Расходы будущих периодов.

Производственные запасы – состоят из сырья, основы вспомогательных материалов, топлива, горючее, покупные полуфабрикаты, комплектующие изделия, тара, запасные части для текущего ремонта.

Незавершенное производство и полуфабрикаты собственного изготовления – та часть оборотных фондов, γ находится в процессе производства (обработки или сборки) и полуфабрикаты не законченные полностью

Расходы будущих периодов – невещественных элементы оборотных фондов, включающие затраты на подготовку и освоение новой продукции, γ производится в данном периоде, но относится к продукции будущих периодов.

Итак структура оборотных фондов = это соответствие в % между группами  и элементами фондов.

12. Связь себестоимости продукции с ценой и прибылью. Значение снижения себестоимости в современных условиях.

Себестоимость продукции, денежные (ресурсные) издержки социалистических предприятий на производство и реализацию продукции, выражающие часть её стоимости (стоимость потребленных средств производства и стоимость необходимого продукта). С. п. — один из важных обобщающих качественных показателей эффективности социалистического производства в условиях хозяйственного расчёта, позволяющий осуществлять контроль над затратами живого и овеществленного труда и оценивать результаты хозяйственной деятельности предприятия. Отношение чистого дохода (прибыли) к С. п. выражает рентабельность производства.

В практике планирования исчисляется себестоимость всей продукции (по экономическим элементам затрат) и единицы изделия (по калькуляционным статьям расходов). Экономические элементы затрат отражают стоимость израсходованных средств производства и стоимость необходимого продукта, идущую на оплату труда. Они включают: сырьё и основные материалы (за вычетом отходов), покупные комплектующие изделия и полуфабрикаты, вспомогательные материалы, топливо и энергию, амортизацию основных производственных фондов, заработную плату (основную и дополнительную), отчисления на социальное страхование. Соотношение отдельных видов затрат образует структуру С. п., которая резко отличается как по отдельным отраслям народного хозяйства (см. табл.), так и внутри них.

Все расходы предприятия, связанные с изготовлением продукции, являются производственными и в совокупности образуют фабрично-заводскую себестоимость. В процессе хозяйственной деятельности предприятие несёт и внепроизводственные расходы: затраты на реализацию продукции (в т. ч. транспортные расходы), содержание вышестоящих организаций и др. Фабрично-заводская себестоимость с добавлением всех внепроизводственных расходов образует полную С. п.

Различают плановую и отчётную (фактическую) С. п. Основные плановые показатели С. п.: затраты на 1 руб. товарной (реализованной) продукции; себестоимость отдельных видов (групп) продукции и услуг; уровень и структура С. п. по элементам затрат (смета затрат на производство); снижение себестоимости сравнимой товарной продукции и конкретных видов её. Отчётность по С. п. предусматривает показатель фактических затрат на 1 руб. товарной продукции и итоговые данные себестоимости товарной продукции (в т. ч. сравнимой).

С. п. формируется непосредственно на предприятии. Она отражает индивидуальные затраты и условия производства, конкретные результаты хозяйствования данного производственного коллектива. Поэтому себестоимость одного и того же вида продукции на разных предприятиях неодинакова. При ценообразовании в качестве базы берётся, как правило, среднеотраслевая себестоимость, представляющая собой средневзвешенную величину затрат на производство данного вида продукции в масштабах отрасли. В некоторых отраслях промышленности (например, в добывающих) при обосновании оптовых ценориентируются на среднюю зональную С. п.

С. п. позволяет сравнивать и сопоставлять экономическую эффективность работы предприятий, выпускающих различную продукцию и находящихся в разных технико-экономических условиях. Анализ динамики С. п. выявляет присущую социализму объективную закономерность систематического снижения общего уровня издержек производства. Изменение затрат на 1 руб. товарной продукции промышленности (в % к предыдущему году, в сравнимых ценах) характеризуется следующими данными:

Благодаря снижению уровня С. п. увеличиваются внутрипроизводственные источники накоплений, ускоряются темпы расширенного воспроизводства, роста производительных сил. Вместе с тем снижение С. п. является базой планомерного снижения оптовых и розничных цен, роста доходов трудящихся и, следовательно, неуклонного повышения материального и культурного уровня их жизни.

13. Система показателей эффективности работы предприятия

Система показателей эффективности работы предприятия включает: оценочные показатели; показатели издержек производства ; относительные показатели хоз деятельности.

Среди оценочных показателей наиболее важные: оборот (товарооборот или объемы продаж) – стоимость товаров и услуг, реализованных потребителям; валовая прибыль – разница м/у оборотом и затратами на производство (ст-ть сырья, материалов, полуфабрикатов, размера оплаты труда работникам); условно-чистая  прибыль – разница м/у валовой прибылью и накладными расходами и суммой амортизационных отчислений; условно-чистая продукция – условно-чистая прибыль + издержки на з/п рабочих и служащих; прибыль после уплаты процентов по займам и кредитам; прибыль после уплаты налогов; прибыль после выплаты всех дополнительных платежей; ликвидность после осуществления новых капиталовложений; ликвидность после уплаты дивидендов. 

К показателям второй группы – издержек производства – можно отнести затраты на оплату труда, амортизацию, затраты на материально-энеогетическое снабжение и др.

Относительные показатели: индекс отдачи (полученной прибыли) на вложенный капитал – рассчитывается как
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Или 
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Остальные показатели хозяйственной деятельность делятся на 2 основные группы: показатели эффективности производства и показатели структуры издержек. 

Показатели эффективности производства: доля валовой или чистой прибыли в обороте предприятия, условно-чистая продукция в обороте фирмы, отношение величины условно-чистой продукции в обороте фирмы, отношение величины условно-чистой продукции к издержкам на з/п. Показатели структуры издержек – это доля авансированного капитала и условно-чистой продукции в обороте Фирмы, доля основного капитала ав объеме продаж, доля запасов в общей стоимости потребляемых материалов и полуфабрикатов.

Обобщающий показатель эффективности производства – индекс совокупной факторной производительности (СФП). Считается, что это наиболее точные критерий в долгосрочном плане. 
[image: image12.emf]СФП=УЧП/VАМ

,

Где УЧП – объем условно-чистой продукции;

V –стоимость рабочей силы;

А – сумма амортизационных отчислений текущего года в неизменных центах того года, когда было приобретено оборудование (по всем видам оборудования);

М – стоимость сырья, материалов и услуг, купленных на стороне.

Следует отметить, что динамика СФП и межфирменные сопоставления предприятий по уровню этого показателя позволяют руководству компании судить о конкурентоспособности фирмы, эффективности использования всех видов ресурсов.

14. Состав и структура оборотных фондов предприятия

Оборотные фонды – это часть производственных фондов, γ расходуются в каждом производственном цикле и стоимость свою переносят на готовою продукт сразу в течении каждого кругооборота. Вещественные элементы обор. Фондов это материальные ресурсы, т.е. сырье (нефть, угль, газ), материалы (дерево, железо), топливо, энергия и т.д.

/// Оборотные фонды – в натуральном выражении; Оборотные средства – в денежном выражении///

Оборотные средства вкл оборотные фонды в денежном выражении и фонды обращения или оборотные средства – это деньги предприятия для приобретения оборотных фондов и фондов обращения.

Стр-ра оборотных фондов: 1) Производственные запасы; 2) Незавершенное производство и полуфабрикаты собственного изготовления; 3) Расходы будущих периодов.

Производственные запасы – состоят из сырья, основы вспомогательных материалов, топлива, горючее, покупные полуфабрикаты, комплектующие изделия, тара, запасные части для текущего ремонта.

Незавершенное производство и полуфабрикаты собственного изготовления – та часть оборотных фондов, γ находится в процессе производства (обработки или сборки) и полуфабрикаты не законченные полностью

Расходы будущих периодов – невещественных элементы оборотных фондов, включающие затраты на подготовку и освоение новой продукции, γ производится в данном периоде, но относится к продукции будущих периодов.

Итак структура оборотных фондов = это соответствие в % между группами  и элементами фондов.

15. Имущество предприятия, источники его формирования

Для осуществления своей деятельности предприятие формирует имущество. Источником имущества предприятия является:

8. Ден и материальные взносы учредителей

9. Доходы от реализации Т и У

10. Ценные бумаги и доходы от них

11. Капитальные вложения и дотации от бюджетов (разн уровня)

12. Безвозмездные или благотворительные взносы, пожертвования.

13. Выходы имущества гос предприятий путем конкурса, аукциона

14. Выходы имущества гос предприятий путем ?аку-ий?

 И т.д.


16. Виды производительности труда, методы расчета

Производительность труда, характеризуя эффективность затрат труда в материальном производстве, определяется кол-вом продукции, произведенной в единицу рабочего времени, или затратами труда на единицу продукции. Различают производительность живого труда и производительность совокупного, общественного труда. Производительность живого труда определяется затратами рабочего времени в данном производстве, на данном предприятии, а производительность общественного труда – затратами живого и общественного труда.

Уровень производительности труда характеризуется двумя показателями:

-Выработкой продукции в единицу времени (прямой показатель): b=В/Т

-Трудоемкостью изготовления продукции (обратный показатель): t=T/B, где b-выработка продукции в ед времени; t – трудоемкость изготовления продукции; В – объем произведенной продукции в руб.; Т – затраты живого труда на производство продукции, руб.

Трудоемкость продукции – выражает затраты рабочего времени на производстве единицы продукции. 

17. Материалоемкость продукции, понятие виды.

Обобщающей характеристикой расхода материальных ресурсов явл материалоемкость продукции.

Материалоемкость – это сумма материальных затрат в стоимостном выражении или кол-во разных израсходованных видов материалов натуральном выражении на принятый показатель выпуска продукции.

В целом по национальному хоз-ву материалоемкость определяется как стоимость материальных затрат на 1 руб нац. Дохода.

Различают 3  показателя материалоемкости: общая, удельная, относительная.

Общая – это материальные затраты на весь объем продукции.

Удельная – это расход материальных ресурсов на принятую единицу измерения продукции.

Относительная – показывает уровень использования материальных ресурсов на определенный показатель основной эксплуатационной характеристики изделия.

18. Главные факторы обеспечения конкурентоспособности предприятия

Конкурентоспособность продукции в условиях рынка зависти от: цены, качества.

Цдог=Издержки + прибыль

Цдог=Спрос – предложение

Цдог= Цj < Цi < Цn -  конкуренты

Качество товара означает надежность, эстетичность, безопасность, экономичность, эргономичность.

Качество должно являться не одним из направлений деятельности фирмы, а непрерывным процессом, затрачивающим все функции предприятия.

Цель предприятия – получить прибыль. Чтобы мах-ть прибыль предприятие может: устанавливать цены; формировать затраты; определять объемы производства; выбирать номенклатуру и ассортимент продукции.

Причем выбирая свое поведение на рынке фирма должна учитывать поведение конкуренов.

19. Производительность труда, как фактор роста производства и снижения себестоимости продукции

Производительность труда, характеризуя эффективность затрат труда в материальном производстве, определяется кол-вом продукции, произведенной в единицу рабочего времени, или затратами труда на единицу продукции. Различают производительность живого труда и производительность совокупного, общественного труда. Производительность живого труда определяется затратами рабочего времени в данном производстве, на данном предприятии, а производительность общественного труда – затратами живого и общественного труда.

Уровень производительности труда характеризуется двумя показателями:

-Выработкой продукции в единицу времени (прямой показатель): b=В/Т

-Трудоемкостью изготовления продукции (обратный показатель): t=T/B, где b-выработка продукции в ед времени; t – трудоемкость изготовления продукции; В – объем произведенной продукции в руб.; Т – затраты живого труда на производство продукции, руб.

Трудоемкость продукции – выражает затраты рабочего времени на производстве единицы продукции. Пути повышения производительности труда:

20. Структура основных производственных фондов предприятия, формы ее определения

Основные фонды – это материально-вещественные ценности, используемые в качестве средств труда, γ находятся в эксплуатации длительное время не изменяют свою натуральную форму и утрачивают свою стоимость по частям. Основные фонды бывают: производственные , непроизводственные.

Производственные фонды участвуют в сфере материального производства и непосредственно участвуют в создании стоимости товара: промышленность, строительство, транспорт, связь. ОПФ явл материально технической базой предприятия, и их можно оценить.

Виды ОПФ по видам: Земля и объекты природопользования (вода, недры и др.); здания (служебные, произодвтсвенно- технические); сооружения; передаточные устройства; машины, оборудование, вычислительная техника; транспорт; инструменты и оборудования стоимостью больше 100 мрот; производственный и хозяйственный инвентарь; внутри хоз дороги; Капитальные вложения на улучшение земель и др объекты ОФ.

ОПФ по форме принадлежности: собственные; арендованные.

ОПФ по признаку использования: девствующие, не консервации, находящиеся на реконструкции и техническом перевооружении, находящиеся в резерве.

Виды структур ОПФ: производственная, технологическая, отраслевая.

ОПФ делятся на активные (машины, оборудование) и пассивные (здания, сооружения, инвентарь).

Для учета ОПФ используются натуральная и денежная оценка.

При натуральной оценке в результате инвентаризации и паспортизации, устанавливается число машин, их производительность, мощность, размер производственной мощности.

Денежная оценка необходима для планирования размерного ОПФ, определенной степени износа и размера амортизационных отчислений.

Существует несколько видов денежной оценки вязаной с деятельностью и участие в производстве постепенном снашивании (потерей потребительской способности)  и изменений за этот период  условий воспроизводства: первоначальная; восстановленная; остаточная; ликвидационная стоимость ОПФ.

Первоначальная стоимость – это сумма затрат предприятия на изготовление/приобретение фондов, из доставку, монтаж. Она применятся для определения нормы амортизации, размеров амортизационных отчислений, прибыльности и рентабельности активов предприятия.

Восстановленная стоимость – это затраты на воспроизведение ОФ в современных условиях (влияние НТП, информации)

Переоценка ОФ имеет цели: 

1) создание для предприятия необходимых условий формирования обоснования накоплений денежных средств обновления ОФ

2) создание экономических обновлений исходной стоимости базы для оценки имущества в период его приватизации.

3) Осуществлять индексацию норм амортизации на полное восстановление ОПФ.

Остаточная стоимость – определяется исключением из первоначальной (восстановленной) стоимости износа части ОФ.

Ликвидационная стоимость – это стоимость реализации изношенных, снятых с производства ОФ.

Среднегодовая стоимость ОПФ:
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, где

ОФп – ОФ на начало года (балансовая)

ОФв – стоимость введенных ОФ

ОФл – ликвидационная стоимость ОФ

n 1 –кол-во мес с момента ввода (полных)

n 2 – кол-во мес с момента ликвидации (полных)

21. Оборотные средства предприятия, прозрачность, состав, структура

Оборотные средства – это оборотные фонды и фонд обращения в денежной форме.

Фонды обращения связаны с обращением продукции и вкл в себя: 1. Годовую продукцию на складе; 2. Продукцию отгруженную но не оплаченную; 3) Все денежные средства предприятия; 4) Средства в расчетах.

По источникам формирования оборотные средства делятся на собственные и заемные.

Заемные оборотные средства – это предметы банка, кредиторская задолжность и проч пассивы.

Эффективность использования обортных средства характеризуется 3 мя показателями:

1. Коэффициент оборачиваемости:
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Он показывает объем реализуемой продукции приходящейся на 1 руб. оборотных средств.

2. Коэффициент загрузки оборотных средств: 
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Он характеризует сумму оборотных средств затраченных на 1 руб реализованной продукции.

3. Длительность одного оборота (в днях): 
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Чем меньше длительность оборота средств, тем меньше требуется оборотных средств.

22. Резервы и пути снижения с/с продукции на предприятии

23. Структура с/с продукции, факторы ее определения по отраслям промышленности

Затраты образующие себестоимость продукции группируются в соответствии с их экономическим содержанием по следующим общепринятым элементам: материальные затраты (за вычетом стоимости возвратных отходов); затраты на оплату труда; отчисления на социальные нужды; амортизация основных фондов; прочие затраты.

Себестоимость продукции, денежные (ресурсные) издержки предприятий на производство и реализацию продукции, выражающие часть её стоимости (стоимость потребленных средств производства и стоимость необходимого продукта). С. п. - один из важных обобщающих качественных показателей эффективности производства, позволяющий осуществлять контроль над затратами живого и овеществленного труда и оценивать результаты хозяйственной деятельности предприятия. Отношение чистого дохода (прибыли) к С. п. выражает рентабельность производства.

В практике планирования исчисляется себестоимость всей продукции (по экономическим элементам затрат) и единицы изделия (по калькуляционным статьям расходов). Экономические элементы затрат отражают стоимость израсходованных средств производства и стоимость необходимого продукта, идущую на оплату труда. Они включают: сырьё и основные материалы (за вычетом отходов), покупные комплектующие изделия и полуфабрикаты, вспомогательные материалы, топливо и энергию, амортизацию основных производственных фондов, заработную плату (основную и дополнительную), отчисления на социальное страхование. 

Соотношение отдельных видов затрат образует структуру С. п., которая резко отличается как по отдельным отраслям народного хозяйства (см. табл.), так и внутри них.

Под влиянием научно-технического прогресса, в результате роста производительности труда в структуре С. п. увеличиваются удельные затраты материальных ресурсов и уменьшается доля денежных расходов на оплату труда. Группировка затрат по калькуляционным статьям расходов даёт возможность определить себестоимость единицы продукции и выявить факторы, влияющие на формирование уровня С. п., вскрыть резервы её снижения (см. Калькуляция).

Все расходы предприятия, связанные с изготовлением продукции, являются производственными и в совокупности образуют фабрично-заводскую себестоимость. В процессе хозяйственной деятельности предприятие несёт и внепроизводственные расходы: затраты на реализацию продукции (в т. ч. транспортные расходы), содержание вышестоящих организаций и др. Фабрично-заводская себестоимость с добавлением всех внепроизводственных расходов образует полную С. п.

Структура затрат на производство промышленной продукции по отраслям промышленности за 1974 (в действовавших ценах, в % к итогу)


Размер издержек по убыванию


1
2
3
4
5
6


сырье и основные матери-
алы
вспомогательные матери-
алы
топливо
энергия
аморти-
зация
Заработная плата с отчисле-
ниями

Вся промышленность
сырье и основные материалы 
Заработная плата с отчислениями 
амортизация 
вспомогательные материалы 
топливо 
энергия 

Электроэнергетика

топливо 
амортизация 
Заработная плата с отчислениями 
вспомогательные материалы 
энергия 

Нефтедобывающая промышленность

амортизация 
энергия 
Заработная плата с отчислениями 
вспомогательные материалы 
топливо 

Газовая промышленность
сырье и основные материалы 
амортизация 
Заработная плата с отчислениями 
энергия 
вспомогательные материалы 
топливо 

Угольная промышленность
сырье и основные материалы 
Заработная плата с отчислениями 
амортизация 
вспомогательные материалы 
энергия 
топливо 

Чёрная металлургия
сырье и основные материалы 
амортизация 
Заработная плата с отчислениями 
топливо 
вспомогательные материалы 
энергия 

Машиностроение и металлообработка
сырье и основные материалы 
Заработная плата с отчислениями 
амортизация 
вспомогательные материалы 
энергия 
топливо 

Лёгкая промышленность
сырье и основные материалы 
Заработная плата с отчислениями 
вспомогательные материалы 
амортизация 
топливо 
энергия 

Пищевая промышленность
сырье и основные материалы 
Заработная плата с отчислениями 
вспомогательные материалы 
амортизация 
топливо 
энергия 

Различают плановую и отчётную (фактическую) С. п. Основные плановые показатели С. п.: затраты на 1 руб. товарной (реализованной) продукции; себестоимость отдельных видов (групп) продукции и услуг; уровень и структура С. п. по элементам затрат (смета затрат на производство); снижение себестоимости сравнимой товарной продукции и конкретных видов её. Отчётность по С. п. предусматривает показатель фактических затрат на 1 руб. товарной продукции и итоговые данные себестоимости товарной продукции (в т. ч. сравнимой).

24. Производственная мощность предприятия, ее виды, показатели использования

Производственна мощность предприятия (ПМ) – это наиболее max возможный выпуск продукции различной номенклатуры, технологий и ассортимента при наиболее рациональном использовании орудия труда, применении прогрессивной технологии, передовых методов организации производства и труда и соответствующее качество продукции.

ПМ измеряется готовой продукцией выраженной в натуральных единицах.

ПМ предприятия определяется в расчете на год по мощности ведущих цехов.

Величина ПМ изменяется. Определяется несколько видов ПМ: 1) выходная мощность – это производственная мощность не начало года; 2) Выходная мощность – это производственная мощность на конец года, она определяется путем суммирования входной  и вводимой мощности за вычетом выбывающей в течении планового года. 3) Проектная мощность – это ПМ предусмотренная проектом строительства реконструкции и расширения предприятия.

Существует формула для исчисления среднегодовой ПМ. Она определяется путем прибавления к мощности на начало года и среднегодового ввода мощности и вычитания среднегодового выбытия.
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n1 – кол-во месяцев (полных) с введенной мощностью

n2 – кол-во после выведения мощности

Показатели использования ПМ:

1. Фактический выпуск продукции  в натуральном или стоимостном выражении за отчетный период

2. Выпуск продукции на единицу оборудования производственной площади

3. Коэффициент сменности

4. Средний процент загрузки оборудования

5. Коэффициент использования производственной мощности, определяется отношением фактически выпущенной продукции к среднеговодвой производственной мощности.

25. Пути ускорения оборачиваемости оборотных фондов

Оборотные средства – это оборотные фонды и фонд обращения в денежной форме.

Фонды обращения связаны с обращением продукции и вкл в себя: 1. Годовую продукцию на складе; 2. Продукцию отгруженную но не оплаченную; 3) Все денежные средства предприятия; 4) Средства в расчетах.

По источникам формирования оборотные средства делятся на собственные и заемные.

Заемные оборотные средства – это предметы банка, кредиторская задолжность и проч пассивы.

Эффективность использования обортных средства характеризуется 3 мя показателями:

1. Коэффициент оборачиваемости:
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Он показывает объем реализуемой продукции приходящейся на 1 руб. оборотных средств.

2. Коэффициент загрузки оборотных средств: 
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Он характеризует сумму оборотных средств затраченных на 1 руб реализованной продукции.

3. Длительность одного оборота (в днях): 
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Чем меньше длительность оборота средств, тем меньше требуется оборотных средств. 

Ускорение оборачиваемости оборотных средств достигается:

-на стадии создания производственных запасов – внедрение экономически обоснованных норм запаса; приближение поставщиков сырья, полуфабрикатов, комплектующих изделий и др. к потребителям; широкое использование прямых длительных связей; расширение складской системы матер –техн обеспечения, а также оптовой торговли материалами и оборудованием; комплексная механизация и автоматизация погрузочно-разгрузочных работ.

-на стадии незавершенного производства – внедрение прогрессивной техники и технологии, особенно безотходной и малоотходной, роботизированных комплексов. Роторных линий, химизация производства (ускорение НТП); развитие стандартизации, унификации, типизации; совершенствование форм организации промышленного производства, применение белее дешевых конструкционных материалов; совершенствование системы экономического стимулирования экономного использования сырьевых и топливно-энергетических ресурсов; увеличение удельного веса продукции, пользующейся повышенным спросом.

-на стадии обращения – приближение потребителей продукции к ее изготовителям; совершенствование системы расчетов; увеличение объема реализованной продукции вследствие выполнения заказов по прямым связям, досрочного выпуска продукции, изготовления продукции из сэкономленных материалов; тщательная и своевременная подборка отгружаемой продукции по партиям, ассортименту, транзитной норме, отгрузка в строгом соответствии с заключенными договорами.

26. Пути достижения основных целей предприятия в рыночных условиях

27. Показатель использования оборотных фондов на предприятии 

Обобщающей характеристикой расхода материальных ресурсов явл материалоемкость продукции.

Материалоемкость продукции – это сумма материальных затрат в стоимостном выражении или кол-во материальных ресурсов в натуральном выражении на принятый показатель выпуска продукции.

В целом по нац хоз-ву материалоемкость определяется как стоимость материальных затрат на 1 руб нац дохода (руб ВНП или руб. ВВП)

Различают 3 показателя материалоемкости: Общая, удельная, относительная.

Общая – это мат затраты на весь объем продукции

Удельная – это расход мат ресурсов на принятую единицу измерения продукции.

Относительная – уровень использования мат ресурсов на определенный показатель основной эксплуатационной характеристики изделия.

Уровень использования материала в машино-стоимости характеризуется 3мя показателями материалоемкости:

1. на стадии конструирования машины рассчитывается относительная материалоемкость: 
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, где rВМ – чистый вес металла (в тоннах, кг), Кэм – кол-во единиц осн эксплуатац характеристики машины.

2. на стадии изготовления машины применяется коэффициент использования металла: 
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 , где Vi – объем производства, BPn – каловый расход материала на весь выпуск продукции в наименовании каждого изделия.

3. интегрированный показатель 
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Коэффициент отходов равен отношению фактических отходов к валовому расходу материала в процентах
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28. Виды износа основных фондов. Влияние износа на экономику предприятия 

Износ ОПФ: физический, моральный

Физический износ – постоянная утрата ОФ своей потребительской стоимости происходит не только в процессе их функционирования, но и бездействия

Моральный износ – происходит под влиянием сокращения общ необходимых затрат на из воспроизводство

· уменьшает стоимость ОПФ в результате внедрения нового прогрессивного, эффективного оборудования.

Физический износ происходит неравномерно. Различают: полный износ (действующие фонды заменяются новыми) и частичный (возмещаются за счет ремонта)

Физический износ исчисляется отношением фактического срока службы к нормативному в %.

Моральный износ делает эк целесообразным замену старых фондов еще до их физического износа.

29. Амортизация, ее назначение, методы расчета

Амортизация – ден возмещение износа ОФ путем включения части их стоимости в затраты на выпуск продукции.

После реализации продукции часть денежной суммы соответственно перенесенной стоимости ОФ поступает в амортизационный фонд.

Норма амортизации – это установленный в % от балансовой стоимости размер амортизации за определенный период времени по конкретному виду ОФ
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, где ТА – период службы ОФ, ОФn – первоначальная стоимость ОФ; ОФл – ликвидационная стоимость ОФ

Норма амортизации позволяет увеличить срок и соотв увеличить прибыль и рентабельность.

Зная Норму амортизации можно определить годовую сумму амортизации
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различают: равномерную; ускоренную; неравномерную амортизацию.

К формам регрессионного воспроизводства ОФ относ: новое строительство; расширение действующего производства, их реконструкции и техн перевооружение; модернизация оборудования.

Расширенное воспроизводство эффективно, если: возрастает годовой объем производства; увеличивается производительность труда; снижается с/с продукции; увеличивается рентабельность приозводсва

30. Валовая, товарная реализация продукции. Их состав. Методика расчета

В отличие от валовой продукции промышленного предприятия, в Т. п. не включается стоимость прироста или убыли остатков полуфабрикатов собственного производства, предназначенных для переработки внутри предприятия, величина изменения остатков незавершённого производства. Реализованная Т.п. включает продукцию, кот находится на складе предприятия и не отгружена потребителю, или отгружена, но деньги за нее еще не поступили на счет предприятия. Т. п. может быть и меньше реализованной продукции, если в отчётном периоде реализуется произведённая ранее продукция

Т. п. исчисляется: в фактически действующих оптовых ценах предприятий (без налога с оборота), а также в сопоставимых с предыдущим годом ценах. Этот показатель используется в расчётах плана по себестоимости и прибыли, при определении фактической прибыли в различного рода балансовых расчётах. Кроме того, для сопоставления отчётных данных о выпуске Т. и. с плановыми заданиями она исчисляется в оптовых ценах предприятия, принятых в плане, и для характеристики динамики производства, производительности труда, фондоотдачи и др. экономических показателей в тех отраслях, где Т. п. используется для оценки общего объёма промышленного производства, в сопоставимых ценах на 1 июля 1967.

Т. п. сельского хозяйства включает с.-х. продукты, проданные государству, кооперации, рабочим и служащим совхозов и подсобных хозяйств, колхозникам, а также населению на колхозных рынках. Определяющую часть Т. п. составляют государственные закупки с.-х. продуктов (см. Закупки сельскохозяйственных продуктов). Их объём — важнейший показатель государственного плана развития с.-х. производства. Т. п. отличается от валовой (см. Валовая продукция сельского хозяйства) тем, что в неё не включается внутриотраслевой (внутри-деревенский) оборот, то есть непосредственная продажа или обмен продуктами сельского хозяйства между отдельными с.-х. предприятиями или хозяйствами и населением.

Валовая продукция промышленного предприятия (В.п.п.п.), объём продукции, произведённой на промышленном предприятии за определённый период, в денежном измерении. В. п. п. п. учитывается по заводскому методу, то есть без стоимости продукции собственного производства, израсходованной на нужды внутри данного предприятия. В её состав, рассчитанный по данному методу, включаются: стоимость готовых изделий, выработанных за отчётный период всеми цехами предприятия как из своего сырья и материала, так и из сырья и материала заказчика; стоимость полуфабрикатов своей выработки и продукции вспомогательных и подсобных производств, отпущенных за отчётный период на сторону, своему капитальному строительству, для капитального ремонта зданий и сооружений, своему коммунальному хозяйству, своим подсобным с.-х. предприятиям и на разные непромышленные нужды предприятия; стоимость оборудования собственного производства, которое предназначено к установке на данном предприятии, а также стоимость инструментов и приспособлений собственного производства, если они зачислены в основные средства; стоимость работ промышленного характера, выполненных по заказам со стороны или непромышленных хозяйств и организаций своего предприятия; стоимость прироста (со знаком плюс) или убыли (со знаком минус) остатков полуфабрикатов собственного производства, а также стоимость изменения остатков инструментов, штампов, опок, моделей и приспособлений специального назначения, изготовленных предприятием для собственных нужд; стоимость прироста (со знаком плюс) или убыли (со знаком минус) остатков незавершённого производства по машиностроительным, ремонтным заводам и предприятиям по производству металлоконструкций.

В порядке отступления от заводского метода учёта в В. п. п. п. включается стоимость следующих видов продукции собственною производства, передаваемых для дальнейшей переработки внутри того же предприятия: продукции убойно-разделочных цехов мясоперерабатывающих предприятий (мяса, субпродуктов, жира), идущей для выработки колбасных изделий, консервов, полуфабрикатов и др.; растительного масла, расходуемого для производства саломаса, олифы, а также для производства маргариновой продукции, мыла, олеиновой кислоты и стеарина; сахарного песка, расходуемого для производства сахара-рафинада; древесины своей заготовки, потребляемой на промышленно-производственные и собственные нужды в данном предприятии. Отступления от заводского метода учёта при исчислении 

31. Понятия, показатели производственных программ предприятия.

I Производственная программа – это комплексные данные по выпуску и реализации продукции определенного вида и качества в натуральных или стоимостных показателях ориентированные на достижение цели предприятия. Последовательность разработки производственной программы.

II На основе поставок определяется объем производства каждого изделия в натуральном выражении.

III  Объем производства обосновывается расчетом производственных мощностей

IV  Рассчитываются стоимостные показатели:

А) товарной, б) валовой, в) реализационный, г) чистой

Продукции. Исходный показатель – товарная продукция.

Важная задача – это определение единицы измерения плана выпуска продукции в натуральном выражении.

Выбор единиц измерения зависит от характера продукции объемов ее производства и характера потребления.

Товарная продукция

Это стоимость продукции, работ и услуг предназначенных к отпуску за пределы основной деятельности предприятия в планируемом периоде.

В объем тов продукции включается 

I стоимость произведенных в данном периоде (сданных на склад и предназначенных для реализации на сторону) готовых изделий.

II стоимость работ и услуг промышленного характера по заказам со стороны

III стоимость полуфабрикатов своего производства для реализации на сторону

IV стоимость полуфабрикатов и продукции для непромыш хоз своего предприятия.

V стоимость нестандартного оборудования, приспособлений зачисляемого в основные фонды предприятия и реализуемые на сторону (своего производства)

VI стоимость работ и услуг для непромышленных хоз своего предприятия.

Реализованная продукция

Это продукция изготовленная, отгруженная и оплаченная потребителем.

РП=ТП+Он-Ок

О – остатки нереализованной продукции планового периода

Остатки нереализованной продукции - это продукция на складе, в том числе отгруженные товары, документы за γ не переданы в банк. В том числе товары отгруженные, но не оплаченные в срок; товары, срок оплаты γ не наступил и товары на ответственном хранении у покупателя.

Валовая продукция

Это стоимость все  продукции  предприятия не зависимо от степени ее готовности, т.е. это стоимость общего результата деятельности предприятия за планируемый период.

ВП=ТП-,НЗН+НЗК

НЗ – незавершенное производство в плановом периоде

Валовая продукция рассчитанная с помощью соответствующих цен.

Чистая продукция 

Она характеризует вновь созданную коллективом предприятия стоимость. Она вычисляется путем вычитания из тов. Продукции материальных затрат и сумм ……………..

32. Значение экономии материальных ресурсов на предприятии

Экономия материальных ресурсов возможно за счет: уменьшение материалоемкости; составление материальных балансов (система показателей, характеризующих ресурсы какого-либо продукта в сопоставлении с потребностями в нём); типизация (обоснованное сведение многообразия избранных типов конструкций машин, оборудования, приборов, зданий, сооружений, технологических процессов и т. п. к небольшому числу).

33. Прибыль и рентабельность, их понятие, расчет, пути увеличения

Прибыль, экономическая категория, характеризующая конечные финансовые результаты хозяйственной деятельности в процессе расширенного воспроизводства.

Прибыль исчисляется как разность между выручкой от реализации продукта хозяйственной деятельности и суммой затрат факторов производства на эту деятельность в денежном выражении. 
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 Относительным показателем П. выступает рентабельность предприятия (объединения), отрасли. Рентабельность - показатель эффективности деятельности предприятия, характеризующий уровень отдачи от затрат и степень использования средств. 
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.Для рентабельной работы на принципах полного хозрасчёта предприятия должны возмещать издержки производства за счёт выручки от реализации продукции и получать П. в размерах, достаточных как для внесения в бюджет первоочередных платежей, так и для уплаты процентов банку и образования хозрасчётных фондов. При этом низшей границей рентабельности служит такой её уровень, который обеспечивает предприятию: а) внесение платы за фонды; б) отчисления П. в фонды экономического стимулирования.

Важнейшими факторами роста П. и повышения рентабельности являются расширение производства, рост. производительности труда, снижение себестоимости продукции (см. Себестоимость продукции) и улучшение её качества. На величину П. оказывают существенное влияние народнохозяйственные факторы: ускорение научно-технического прогресса, специализация и кооперирование производства, рациональное размещение производительных сил, повышение эффективности капитальных вложений. П. и рентабельность теснейшим образом связаны с показателями фондоотдачи, материалоёмкости и качества продукции. П. зависит также от ассортимента производимой продукции и от уровня цен. 

34. Основные источники экономии материальных ресурсов на предприятии

Источники экономии материальных ресурсов: 1)снижение веса машин и изделий; 2) уменьшение производственных потерь и отходов; 3) максимальное использование __________________ отходов; 4) высвобождение дорогостоящих и дефицитных материалов; 5) повторное использование материала.

Пути экономии материальных ресурсов: 1) улучшение конструкции машин и изделий; 2) внедрение нов техники и технологий; 3) развитие методов комплексной проработки сырь и материала; 4) не допущение и ликвидация брака; 5) применение нов экономичных материалов; 6) улучшение операции производства и труда; 7) материальные поощрения за экономию ресуров.

Значение экономии оборотных фондов заключается в следующем: 1. Это экономия позволяет предприятию увеличить объемы (масштабы) производства. 2. Она заставляет предприятие внедрять новую технику и технологии. 3. Она способствует снижению с/с продукции. 4. она положительно влияет на финансовое состояние предприятия.

35. Формы воспроизводства основных фондов в современных условиях

Существуют различные формы простого и расширенного воспроизводства основных фондов. Формы простого воспроизводства – замена устаревшего средства труда и капитальный ремонт., Расширенного – новое строительство, расширение действующих предприятий, их реконструкция и техническое перевооружение, модернизация оборудования.

Каждая из этих форм решает определенные задачи, имеет преимущества и недостатки. За счет нового строительства вводятся в действие новые предприятия, на  все элементы основных фондов соответствуют современным требованиям технического прогресса, решается проблема провального размещения производительных сил по территории страны. Однако в период перехода к рыночной экономике, когда происходит спад производства и многие предприятия прекращают свою деятельность, предпочтение должно быть отдано реконструкции и техническому перевооружению действующих предприятий. При реконструкции основная часть капитальных вложений направляется на совершенствование активной части фондов при использовании старых производственных зданий, сооружений. Увеличение доли затрат на оборудование дает возможность при том же объеме капитальных вложений получить больший прирост производства и на этой основе увеличить производительность труда, снизить себестоимость продукции. 

36. Классификация затрат на производство. Элементы затрат и статьи калькуляции.

Существует следующая классификация:

-по виду производства – основное и вспомогательное;

-по виду продукции –отельное изделие, группа однородных изделий, заказ, передел, работы, услуги.

-по виду расходов – статьи калькуляции (для калькулирования себестоимости продукции и организации аналитического учета) и элементы затрат (для составления проектной сметы затрат и отчета затрат на производства);

-по месту возникновения затрат – участок, цех, производство, хозрасчетная бригада.

В нынешних условиях перехода на рыночную экономику на многих малых и средних предприятиях используют сокращенную номенклатуру калькуляционных статей, включающую:

-материальные затраты (сырье материалы, топливо и энергия на технологические цели) в прямом исчислении;

-затраты на оплату труда (в прямом исчислении);

-прочие прямые затраты;

затраты по управлению и обслуживанию производства (косвенные).

Перед предприятиями стоит задача получения быстрой и как можно более достоверной информации об издержках производства. Нередко предпринимателю приходится составлять калькуляции на базе определенных предложений. При этом назначение калькуляции затрат – получение информации индикативного характера, позволяющей выявить отклонения от заданных норм, планов, заранее установленных стандартов, определить причину этих отклонений и принять необходимые меры по устранению или сокращению подобных отклонений.

37. Показатели использования основных производственных фондов. Формы определения их уровня.

Существуют экстенсивные и интенсивные факторы улучшения использования ОФ. Коэффициент экстенсивного использования (характеризует использование по времени):
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, Т(факт) – фактическое время работы оборудования, Т(календ) – рабочее время.

Коэффициент интенсивного использования оборудования характеризует использование оборудования по мощности.
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, Vф – фактический объем производства, Vm – мах возможный объем производства.

Обобщающие показатели:

Фондоотдачи (руб)– это отношение годового выпуска продукции (ВП, ТП) в денежном выражении к среднегодовой стоимости ОФ. Она показывает сколько продукции выпущено на 1 рубль.
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Фондоемкость - 
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 - показывает долю стоимости ОФ, приходящ на каждый рубль выпускаемой продукции.

Фондовооруженность 
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, N – число производственных работников предприятия.

38. Экстенсивные показатели использования ОПФ. Методика расчета

Экстенсивные показатели использования ОПФ – характеризуют использование оборудования по составу, кол-ву, времен-кол-во сверено с регистратором через агентаи.

По составу: наличное, установленное, работающее по плану, фактически работающее

Коэффициент экстенсивного использования (характеризует использование по времени): 
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, Т(факт) – фактическое время работы оборудования, Т(календ) – рабочее время.

Коэффициент сменности – показывает сколько смен в среднем в течении суток работало установленное оборудование. 
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, Т(1,2,3) – время работы оборудования в 1,2,3 смене, Т(н) время работы оборудования в наибольшей смене.

Упрощенный способ расчета коэффициента сменности:
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, Т(уст) – число установленного оборудования.

39. Интенсив показателей использования ОПФ. Методика расчета

Существуют экстенсивные и интенсивные факторы улучшения использования ОФ.

Коэффициент интенсивного использования оборудования характеризует использование оборудования по мощности.
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, Vф – фактический объем производства, Vm – мах возможный объем производства.

Vm = норма выпуска продукции в единицу времени (производительность труда) х календарное время работы оборудования.

Коэффициент интегральный
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40. Направление улучшения использования ОПФ

Существуют экстенсивные и интенсивные факторы улучшения использования ОФ.

Экстенсивный путь – за счет вовлечения дополнительных ресурсов.

Экстенсивное улучшение использования ОПФ означает: увеличение времени работы действующего оборудования; повышение удельного веса действующего оборудования в составе всего оборудования имеющегося в производстве.

Интенсивное улучшение – за счет повышения степени загруженности оборудования в единицу времени: за счет модернизации оборудования; за счет оптимизации режима работы; повышения квалификации работников, научная организация труда.

 Основные направление улучшения ОПФ явл совершенствование их структуры (увеличение в активной части будет способствовать увеличению фондоотдачи) 

41. Фондоотдача и фондоемкость продукции. Пути повышения фондоотдачи

Обобщающие показатели:

Фондоотдачи (руб)– это отношение годового выпуска продукции (ВП, ТП) в денежном выражении к среднегодовой стоимости ОФ. Она показывает сколько продукции выпущено на 1 рубль.
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Фондоемкость - 
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 - показывает долю стоимости ОФ, приходящ на каждый рубль выпускаемой продукции.

Фондовооруженность 
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, N – число производственных работников предприятия.

42. Планирование понижения издержек по технико- экономическим факторам

43. Определение величины производственных фондов, мощности предприятия. Методика расчета ср годовой производственной мощности

Основные элементы для расчета производственной мощности:

1) состав оборудования и его кол-во по видам

2) Прогрессивные нормы использования каждого вида оборудования 

3) Номенклатура, ассортимент продукции и трудоемкость изготовления

4) Фонд  времени работы оборудования

5) Производственные площади основных цехов предприятия

Оборудование длится н установленное  и не установленное.

К установленному относ: оборудование в эксплуатации, ремонте, на модернизации, бездействующие, неисправное, резервное

Режим работы предприятия включает число смен, продолжительность рабочего дня и рабочей недели. Различают календарный (= кол-во календарных дней в плановом периоде умноженном на 24 часа), режимный (= произведению рабочих дней в плановом периоде на число часов в рабочих сменах) и действительный (=режимному за вычетом времени на планово-предупредительный ремонт оборудования) фонд времени.
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n или N – число единиц ведущего оборудования

Фр – действ-ий фонд раб. Времени ед оборудования (в.ч.)

Нтруд – норма трудоемкости ед-цы работы

Нпр – норма производительности ед-цы работы оборудования (натур. Ед.)

44. Резервы и пути улучшения использования производственной мощности предприятия.

Производственная мощность предприятия – это наиболее мах возможный выпуск продукции различной номенклатуры и технологий и ассортимента при наиболее рациональном использовании орудия труда, при применении прогрессивной технологий, прогрессивных методов организации производства и труда и соответсв кач-во продукции.
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