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Введение

 Развитие рыночной экономики в России тесно связано с созданием и эффективным функционированием малого предпринимательства. 

Тема моей курсовой работы очень актуальна, так как для современной экономики характерна сложная комбинация различных по масштабам производств – крупных, с тенденцией к монопольным структурам, и небольших, создание которых определяется многими факторами.

В последнее время выявился небывалый рост малого и среднего предпринимательства, особенно в сферах, где пока не требуется значительных капиталов, больших объемов оборудования.

Также можно отметить, что развитие малого и среднего предпринимательства создает прекрасные условия для оздоровления экономики в целом: развивается конкурентная среда, создаются дополнительные рабочие места, расширяется потребительский сектор и т.д.

Целью исследования в работе являются финансы малого предприятия.

Для достижения заданной цели были поставлены следующие задачи:

· Изучить сущность и критерии малого предпринимательства;

· Рассмотреть организацию финансов малого предприятия;

· Проанализировать способы государственной поддержки малого предпринимательства.

Во второй главе работы был проведен анализ финансов предприятия. Объектом данного исследования является предприятие «Благовест-лада».

При написании курсовой работы использовались учебники, периодические издания, правовые документы.

Глава 1. Сущность и критерии малого предпринимательства.

1.1 Понятие предпринимательства

Предпринимательство – это особый вид экономической активности (под которой мы понимаем целесообразную деятельность, направленную на извлечение прибыли), которая основана на самостоятельной инициативе, ответственности и инновационной предпринимательской идее.

Предпринимательство характеризуется обязательным наличием инновационного момента – будь то производство нового товара, смена профиля деятельности или основание нового предприятия. Новая система управления производством, качеством, внедрение новых методов организации производства или новых технологий – это тоже инновационные моменты.

Основным субъектом предпринимательской активности выступает предприниматель.

Государство же как субъект предпринимательского процесса может играть различную роль в зависимости от общественных условий, ситуаций, складывающихся в сфере деловой активности, и тех целей, которые ставит перед собой государство.

В зависимости от конкретной ситуации государство может быть:

· тормозом развития предпринимательства, когда оно создает крайне неблагоприятную обстановку для развития предпринимательства или даже запрещает его;

· посторонним наблюдателем, когда государство прямо не противодействует развитию предпринимательства, но в то же время и не способствует этому развитию;

· ускорителем предпринимательского процесса, когда государство ведет постоянный и активный поиск мер по вовлечению в предпринимательский процесс новых экономических агентов (нередко такая целенаправленная деятельность государства вызывает «взрыв» предпринимательской активности и приводит к «буму» предпринимательства).

Каковы же функции государства как ускорителя предпринимательского процесса? 

Во-первых, государство берет на себя образовательные функции, т.е. функции по профессиональной подготовке и воспитанию предпринимательских кадров. При этом во внимание принимается тот факт, что осуществление предпринимательской деятельности в современной ситуации возможно лишь при условии умелого сочетания, по крайней мере, трех основных элементов и их эффективного использования в практической деятельности:

1. общеэкономической теории;

2. конкретных экономических (предпринимательских) знаний;

3. количественных методов в предпринимательстве, т.е. умения осуществлять предпринимательские расчеты применительно к любой планируемой сделке или операции, а также умения предусмотреть движение средств на счетах своего предприятия при планировании и осуществлении какой-либо сделки.

Во-вторых, государство поддерживает в финансовом отношении только что вступивших или вступающих в сферу деловой активности предпринимателей. Обычно с этой целью государством разрабатываются специальные программы поддержки предпринимателей, в которых учитываются меры по льготному кредитованию. Особые льготы предоставляются тем, кто берется за реализацию каких либо предпринимательских проектов.

В-третьих, государство обычно также берет на себя функции создания для предпринимателей требуемой предпринимательской инфраструктуры, т.е. всех тех вспомогательных структур, которые могли бы оказать предпринимателю услуги, необходимые для эффективной реализации проектов. Государство обычно снабжает предпринимателя необходимой (чаще всего маркетинговой) информацией, берет на себя также расходы по ведению научных, научно-технических, проектно изыскательских и иных работ с предоставлением их результатов предпринимателям на безвозмездной или льготной основе. Государство также стремится к учреждению консультационных, юридических и иных фирм, облегчающих деятельность предпринимателей, а также берет на себя функции по подготовке кадров нужной квалификации для предпринимательских структур.

1.2. Понятие субъектов малого предпринимательства в российском законодательстве

Конституцией Российской Федерации установлены права граждан на свободное использование своих способностей и имущества для осуществления предпринимательской и иной не запрещенной законом деятельности.

Отношения между лицами, осуществляющими предпринимательскую деятельность, или с их участием, регулирует гражданское законодательство.

Участниками регулируемых гражданским законодательством отношений являются граждане и юридические лица. В регулируемых гражданским законодательством отношения могут участвовать также Российская Федерация, субъекты Российской Федерации и муниципальные образования (ст. 124 Гражданского кодекса).

Правила, установленные гражданским законодательством, применяются также к отношениям с участием иностранных граждан, лиц без гражданства и иностранных юридических лиц.

В соответствии с Федеральным законом РФ от 14.06.1995 г. № 88-ФЗ «О государственной поддержке малого предпринимательства в Российской Федерации», под субъектами малого предпринимательства понимаются физические лица, занимающиеся предпринимательской деятельностью без образования юридического лица, и коммерческие организации, одновременно удовлетворяющие следующим требованиям:

· Доля участия РФ, субъектов РФ, общественных и религиозных организаций и объединений, благотворительных и иных фондов в уставном капитале не превышает 25%;

· Доля уставного капитала, принадлежащая одному или нескольким юридическим лицам, не являющимся субъектами малого предпринимательства, не превышает 25%;

· Средняя численность работников за отчетный период в зависимости от вида деятельности не превышает предельного уровня, указанного в таблице 1.

Таблица 1 Виды деятельности и предельная численность работников. 

	Виды деятельности
	Предельная численность работников для отнесения предприятий к субъектам малого предпринимательства, человек

	промышленность
	100

	Строительство
	100

	Транспорт
	100

	Сельское хозяйство
	60

	Научно-техническая сфера
	60

	Оптовая торговля
	50

	Розничная торговля и бытовое обслуживание населения
	30

	Прочие виды деятельности
	50


В целях налогообложения данное определение субъектов малого предпринимательства действует с начала 1996 г. – после введения в основные налоговые законы ссылки на Федеральный закон РФ «О поддержке малого предпринимательства в Российской Федерации».

Средняя за отчетный период численность работников малого предприятия определяется с учетом всех его работников, в том числе работающих по договорам гражданско-правового характера и по совместительству с учетом реально отработанного времени, а также работников представительств, филиалов и других обособленных подразделений данного предприятия.

В случае превышения малым предприятием установленной численности указанное предприятие лишается льгот, предусмотренных действующим законодательством, на период, в течение которого допущено указанное превышение, и на последующие три месяца.

1.3. Развитие малого бизнеса в Российской Федерации

В реформировании российской экономики еще со времен перестройки малые предприятия взяли на себя роль создателя почвы для новой системы хозяйствования. 

К настоящему времени, по официальным данным, на долю частных субъектов малого предпринимательства в общем количестве частных, государственных и муниципальных, общественных малых предприятий приходится 84%. Также малые предприятия являются самым угнетаемым элементом в российской бизнессистеме, тогда как в цивилизованном мире малые предприятия – основа экономики. В России малые предприятия составляют 12%, а в развитых странах этот показатель больше 50%. Это говорит о широких, но еще далеко не полностью раскрытых внутренних возможностях развития малого предпринимательства.

В 90 – е годы стабильно росла доля малого предприятия в общем объеме ВВП. Это весомый факт, особенно на фоне продолжающегося спада практически во всех сферах российской экономики. По официальным статистическим данным Госкомстата РФ, на 01.01.1996 г в России насчитывалось 877 тыс. малых предприятий, на которых было занято 8,9 млн. человек, а с учетом вторичной занятости – 13,8 млн.человек. 

1992 год – год шоковой терапии – характеризовался самыми высокими с середины 80-х годов темпами роста числа малых предприятий и численности занятых в них. Статистические данные показывают, что абсолютным лидером по увеличению числа малых предприятий стала тогда сфера науки и научного обслуживания. В ней число малых предприятий возросло в 3,4 раза. Количество малых предприятий в сфере сельского хозяйства увеличилось в 3,1 раза. 

В то же время в 1992 году в общей структуре российского малого предпринимательства произошло резкое уменьшение доли малого предпринимательства в сфере материального производства. 

Феноменальный рост числа малых предприятий в 1992 году имеет свое объяснение. Бурное развитие торгово-посреднического малого предпринимательства стало ответной реакцией на подрыв первоначальной финансовой базы. Либерализация торговли еще в условиях бывшего СССР и снятие запретов на частную торговлю внутри страны создали благоприятные условия для любой торговой деятельности.

Падение потребительского спроса торговое малое предпринимательство активно компенсировало импортом товаров, хотя и не очень качественных (типа продукции китайского производства), но пользовавшихся ажиотажным спросом у российского потребителя. Быстрая оборачиваемость мелких торговых капиталов быстро превращала их в капиталы средних размеров. Более того, мелкая торговля очень быстро реагировала на нарастающую социально-экономическую дифференциацию российского общества, группируясь в нишах обслуживания, как массовых потребителей, так и потребителей с высоким уровнем доходов. Достаточно быстро рядом с мелкими торговыми точками стали вырастать элитные торговые центры, владельцы которых нередко начинали с «челночной» деятельности. 

Рывок малого предпринимательства в сторону торговли и посреднической деятельности стал закономерной реакцией на введенный правительством налоговый прессинг. Налоговая политика Правительства РФ была направлена на изъятие 70-90% доходов малых предприятий. При этом правительство не надеялось на то, что кто-нибудь будет платить налоги в полной мере, подталкивая тем самым предпринимателей к тому, чтобы искать и находить способы сокрытия доходов. Торговля и посредничество, ориентированные на работу с трудно контролируемыми наличными средствами, открывали большие возможности для ухода от налогов.

В экономике России получил развитие процесс поглощения предприятий. Часто наиболее рентабельные малые предприятия становились первой жертвой поглощений. Например, в Москве на месте еще недавно многочисленных индивидуальных торговых точек возникли хорошо оформленные торговые павильоны принадлежащие той или иной крупной фирме. Менее рентабельные малые предприятия не выдерживали конкуренции со средними и крупными фирмами, поэтому вынуждены были прекратить свою деятельность. 

На кардинальное замедление роста числа малых предприятий в 1994-1995 гг. повлияло и завершение перерегистрации малых предприятий, созданных еще по законам бывшего СССР. Действующие малые предприятия в ходе перерегистрации принимали новые организационные формы, а прекратившие свою деятельность просто ликвидировались. Фактор перерегистрации и ликвидации неработающих предприятий проявил себя в полной мере в 1995 году в связи с введением в практику хозяйственной деятельности нового Гражданского кодекса. В соответствии с положениями его первой части малые предприятия, имеющие формы товариществ (а это очень распространенная форма малых предприятий), должны переоформить свои учредительные документы, приняв другие, предусмотренные Гражданским кодексом хозяйственные формы.

Наиболее существенным негативным моментом была и остается криминализация малого предпринимательства. Криминальность продолжает оставаться существенным фактором, препятствующим нормальному развитию российского малого предпринимательства.

Для закрепления и развития позитивных тенденций роста малого предпринимательства требуется активизация государственной поддержки малого предпринимательства на всех уровнях. В первую очередь в поддержке нуждается сфера кредитования и страхования малого бизнеса, стимулирование его инвестиционной деятельности. Настоятельной необходимостью является декриминализация малого бизнеса. Чрезвычайно важно также расширение инновационной и научной деятельности малого предпринимательства в интересах развития всех сфер российской экономики.  

1.4. Преимущества и недостатки малого предпринимательства

Малое предпринимательство играет большую роль в экономике любых стран, так как ему свойственны определенные преимущества:

· более быстрая адаптация к местным условиям хозяйствования;

· независимость действий субъектов малого предпринимательства;

· гибкость и оперативность в принятии и выполнении принимаемых решений;

· относительно не высокие расходы на осуществление деятельности, особенно затраты на управление;

· большая возможность для реализации своих идей, проявления способностей;

· возможность быстро вводить изменения в продукцию и процесс производства в ответ на требования местных рынков;

· относительно более высокая оборачиваемость собственного капитала.

Собственники малых предприятий более склонны к сбережениям и инвестированию, у них всегда высокий уровень личной мотивации в достижении успеха, что положительно сказывается в целом на деятельности предприятий. Субъекты малого предприятия лучше знают уровень спроса на местом рынке, часто товары производят по заказу конкретных потребителей, дают средства к существованию большому числу наемных работников. Малые предприятия способствуют занятости большего количества работников по сравнению с крупными предприятиями, тем самым содействуют подготовке профессиональных кадров и распространению практических знаний. В большинстве стран малые и средние предприятия по сравнению с крупными занимают доминирующее положение, как по их числу, так и по удельному весу в производстве товаров, выполнению работ, указанию услуг.

В то же время субъектам малого предпринимательства свойственны и недостатки, среди которых выделяют самые существенные:

· более высокий уровень риска, поэтому более неустойчивое положение на рынке;

· зависимость от крупных компаний;

· недостатки в управлении делом;

· слабая компетентность руководитель, высокая чувствительность к изменению форм хозяйствования;

· трудности в заимствовании дополнительных финансовых средств и получении кредитов.

 В регулярных опросах проводимых в США главными причинами неудач в  деятельности малого предприятия чаще всего называют:

· некомпетентность;

· несбалансированный опыт (например, опытный инженер, но неопытный коммерсант);

· нехватка опыта в коммерции, финансах, поставках, производстве, управлении в единоличных формах владения и в товариществах, неумение заводить и поддерживать деловые связи и контакты.

Другими причинами банкротств малых фирм являются: запущенность бизнеса, катастрофы, пожары, воровство, мошенничество.

Шансы фирмы на успех повышаются по мере ее взросления. Фирмы, долго существующие при одном владельце, приносят более высокий и стабильный доход, чем фирмы, которые часто меняют владельцев. Американская статистика показывает, что женщины – владельцы более удачливы в бизнесе, чем мужчины. В ходе исследований отмечается, что преуспевают те малые предприниматели, которые много работают, но в то же время не переходят рамки здравого смысла.

На неудачах малого бизнеса сказывается невысокая квалификация предпринимателей. Предприниматели, уже накопившие опыт ведения дел в маленьких фирмах, как правило, более удачливы. Если в управлении фирмы участвует не один человек, а предпринимательская команда, которая состоит из двух, трех или четырех лиц, шансы на выживание выше, так как коллективное принятие решений более профессионально. На деятельность малых фирм также оказывает влияние финансирование на первом этапе. Чем выше первоначальный капитал, вложенный в малую фирму, тем больше у неё больше возможности сохранения деятельности в кризисных ситуациях. 

Также к основным проблемам малого предпринимательства относится несовершенство налогового законодательства, что является одной из причин, по которым в последние годы рост числа малых предприятий приостановился и даже сократился. Тяжелый налоговый пресс привел к тому, что большая часть отечественного малого бизнеса находится в теневой сфере экономики. По данным экспертов, около 50% от  всего объема движения денежных средств находятся в «тени».
 Сегодня очевидно, что без реформирования системы налогообложения малых предприятий не обойтись.

Подавляюще число предпринимателей жалуются на величину налогов, которые, по их мнению, не дают малому бизнесу не только развиваться, но и выживать. Поэтому, как уже отмечалось ранее очень высокая заинтересованность в снижении налогов и специальных налоговых льготах для малого бизнеса, которые сейчас достаются только отдельным предприятиям в особых случаях.

Среди налогов многие предприниматели считают существенным снижение налога на добавленную стоимость, который ограничивает возможности реализации продукции и услуг. Также необоснованно жестокое налогообложение заработной платы, мешающее «нормально» платить работникам. Предпринимателям, поскольку они как раз и создают новые рабочие места, кажется несправедливым необходимость уплаты отчислений в Фонд занятости. Поэтому многие были обрадованы введению Единого социального налога (гл.25, ст. 286-293 НК). 

Объектом критики стала и налоговая система в целом.

Прежде всего, это нестабильность налогового законодательства, постоянные изменения в практике взимания налоговых платежей, штрафов и т.п. При этом некоторые изменения часто вводятся «задним числом». 

Стабильность системы налогообложения предприниматели считаю одним из важных факторов нормального развития малого бизнеса, общей стабильности и предсказуемости экономики.

Негативно воспринимается и практика различного рода местных налогов, список которых постоянно растет. Здесь широкое поле для произвола чиновников, которое практически не контролируется федеральными властями и не регулируется законодательством.

Некоторые руководители жаловались на механизм взимания налогов. Видов налогов много, постоянно вводятся новые, их расчет и оплата ведутся по-разному. Для совсем небольших предприятий, особенно начавших свое дело с нуля, приспособиться и понять этот механизм трудно. Предприниматели заинтересованы в том, чтобы система налогообложения была понятной и начинающему.

Существенным особенно для малого бизнеса становится вопрос о своевременном информировании, об изменениях налогового законодательства, порядка взимания налогов. Сейчас никто, в том числе и налоговые службы, не предоставляют малым предприятиям подробной информации. 

Обычно предприниматели сами отслеживают информацию, пользуясь периодикой. К платным консультациям по налогам и финансовым вопросам прибегают редко. Многим они не нужны, у других нет средств. Последние поэтому обращаются к помощи знакомых, работников государственных предприятий, коллег-предпринимателей. Наличие проблем с бухгалтерией более характерно для небольших предприятий, новичков бизнесе. 

  Глава 2. Организация финансов малого предприятия

2.1. Денежные фонды и резервы предприятий

  Формирование денежных фондов предприятия начинается с момента его организации. Предприятие в соответствии с законодательством создает уставной капитал.

Уставной капитал – основной первоначальный источник собственных средств предприятия. Формируют основной и оборотный капитал, которые в свою очередь направляются на приобретение основных производственных фондов, нематериальных активов, оборотных средств.

К числу денежных фондов предприятия относится добавочный капитал. Он создается за счет: прироста стоимости имущества в результате переоценки основных фондов, эмиссионного дохода (превышения продажной цены акций над номинальной); безвозмездно полученных денежных и материальных ценностей на производственные цели.

Результатом предпринимательской деятельности являются доходы, которые выступают в форме выручки от реализации, которая поступает на расчетный счет предприятия. Выручка это прежде всего источник возмещения затрат на производство, продвижение на рынок и реализацию товаров (работ, услуг). 

Результатом и конечной целью деятельности предприятия является получение прибыли. После налоговых выплат образуется прибыль, остающаяся в распоряжении предприятия, из которой в дальнейшем формируются резервный капитал и другие аналогичные резервы, а также фонд накопления и фонд потребления.

Резервный капитал – денежный фонд предприятия, который образуется в соответствии с законодательством Российской Федерации и учредительными документами. Источником его формирования являются отчисления из прибыли, остающейся в распоряжении предприятия. Он предназначен для покрытия убытков отчетного года, выплаты дивидендов при отсутствии или недостаточности прибыли отчетного года для этих целей. 

Фонд накопления – денежные средства, предназначенные для развития производства. Использование этих средств связано как с развитием основного производства в целях увеличения имущества предприятия, так и с финансовыми вложениями для извлечения прибыли.

Фонд потребления – денежные средства, направляемые на социальные нужды, финансирование объектов непроизводственной сферы, единовременное поощрение, выплаты компенсационного характера и другие аналогичные цели.

2.2. Финансовые ресурсы предприятия

Финансовые ресурсы предприятия – это совокупность собственных денежных доходов и поступлений извне, предназначенные для выполнения финансовых обязательств предприятия, финансирования текущих затрат и затрат, связанных с расширением производства.

Финансовые ресурсы предприятия по своему происхождению разделяются на собственные (внутренние) и привлеченные на различных условиях (внешние).

Собственные финансовые ресурсы включают в себя прибыль и амортизационные отчисления.

Амортизационные отчисления представляют собой денежное выражение стоимости износа основных производственных фондов и нематериальных активов. Они имеют двойственный характер, так как включаются в себестоимость продукции и в составе выручки от реализации продукции возвращаются на расчетный счет предприятия, становясь внутренним источником финансирования как простого, так и расширенного воспроизводства.

Привлеченные, или внешние, источники формирования финансовых ресурсов можно также разделить на собственные, заемные и бюджетные ассигнования. Это деление обусловлено формой вложения капитала. 

Ссудный капитал передается предприятию на условиях платности и возвратности в виде кредитов банков, выданных на разные сроки, средств других предприятий в виде векселей и облигационных займов. 

Бюджетные ассигнования могут использоваться как на безвозвратной так и на возвратной основе. Как правило, они выделяются для финансирования государственных заказов, отдельных инвестиционных программ или в качестве краткосрочной государственной поддержки предприятий, производство продукции которых имеет общегосударственное значение.

Использование привлеченных финансовых ресурсов чаще используется крупными предприятиями, чем мелкими или средними. 

Финансовые ресурсы используются предприятием в процессе производственной и инвестиционной деятельности. Они находятся в постоянном движении и пребывают в денежной форме лишь в виде остатков денежных средств на расчетном счете и в кассе предприятия.

2.3.Принципы организации финансов

Организация финансов предприятия строится на определенных принципах: хозяйственной самостоятельности, самофинансировании, материальной ответственности, заинтересованности в результатах деятельности, формировании финансовых резервов.

1. принцип хозяйственной самостоятельности предполагает, что предприятие самостоятельно независимо от организационно-правовой формы хозяйствования определяет свою экономическую деятельность, направления вложений денежных средств в целях извлечения прибыли.

2. Принцип самофинансирования означает полную окупаемость затрат на производство и реализацию продукции, инвестирование в развитие производства за счет собственных денежных средств. Реализация этого принципа – одно из основных условий предпринимательской деятельности , обеспечивающее конкурентоспособность предприятия.

3. Принцип материальной ответственности означает наличие определенной системы ответственности за ведение и результаты хозяйственной деятельности. Финансовые реализации этого принципа различны для отдельных предприятий, их руководителей и работников предприятий. В соответствии с российским законодательством предприятия, нарушающие договорные обязательства (сроки, качество продукции), расчетную дисциплину, допускающие несвоевременный возврат краткосрочных и долгосрочных ссуд, погашение векселей, нарушение налогового законодательства уплачивают пени, неустойки, штрафы. В случае неэффективной деятельности к предприятию может быть применена процедура банкротства. Для руководителей предприятия применяется система штрафов, лишение премий, увольнение с работы в случаях нарушения трудовой дисциплины, допущенного брака.

4. Принцип заинтересованности в результатах деятельности определяется основной целью предпринимательской деятельности – извлечение прибыли. Заинтересованность в результатах хозяйственной деятельности в равной степени присуща работникам предприятия, самому предприятию и государству в целом. На уровне отдельных работников реализация этого принципа должна быть обеспечена достойной оплатой труда за счет фонда оплаты труда и прибыли, направляемой на потребление в виде премий, вознаграждений по итогам работы за год, за выслугу лет, материальной помощи и других стимулирующих выплат. Для предприятия данный принцип может быть реализован в результате проведения государством оптимальной налоговой политики и соблюдением экономически обоснованных пропорций в распределении чистой прибыли на фонд потребления и фонд накопления. Интересы государства обеспечиваются рентабельностью деятельности предприятия.

5. Принцип обеспечения финансовых резервов связан с необходимостью формирования финансовых резервов для обеспечения предпринимательской деятельности, которая сопряжена с риском вследствие возможных колебаний рыночной конъюнктуры. В рыночной экономике последствия риска ложатся непосредственно на предпринимателя, который самостоятельно принимает решения, реализует разработанные программы с риском невозврата вложенных денежных средств. 

Финансовые резервы могут формироваться предприятиями всех форм организационно – правовых форм собственности из чистой прибыли, после уплаты налогов и других обязательных платежей.

Вместе с тем денежные средства, направляемые в финансовый резерв, целесообразно хранить в ликвидной форме, чтобы они приносили доход и при необходимости могли легко быть превращены в наличный капитал.

2.4. Результаты финансовой деятельности малого предприятия

Организацию финансов малого предприятия рассмотрим на примере ООО «Благовест – лада», действующего с 2004 года. Это предприятие занимается розничной торговлей автомобилей. Количество сотрудников, работающих на предприятии 13.

	
	
	
	
	
	

	I. Анализ имущественного положения ООО "Благовест-лада"

	
	
	
	
	
	

	  Аналитический баланс

	
	
	
	
	
	

	Актив (млн.руб.)
	Пассив (млн.руб.)

	Показатели
	 01.01.01
	 01.01.02
	Показатели
	 01.01.01
	 01.01.02

	1.Внеоборотные активы,              в том числе:
	151,4
	173,5
	3.Капиталы и резервы,                   в том числе:
	175,4
	177,9

	а) Нематериальные активы
	1
	1,5
	а) Уставный капитал
	86
	86

	б) основные средства 
	150,4
	172
	б) Резервный капитал
	1,2
	1,8

	в) незаверенное строительство
	 
	 
	в) Добавочный капитал
	75
	75

	г) долгосрочные финансовые вложения  
	 
	 
	г) Нераспределенная прибыль
	13,2
	15,1

	д) прочие активы 
	0
	0
	д) Непокрытый убыток
	 
	 

	2.Оборотные активы                                         в том числе:
	131,6
	117,6
	4.Долгосрочные обязательства
	8,9
	6,3

	а)запасы 
	98
	85
	5.Краткосрочные обязательства,              в том числе:
	98,7
	106,9

	б) долгосрочная дебиторская задолженность 
	0
	0
	а) Краткосрочные займы и кредиты
	3,2
	4,5

	в) краткосрочная дебиторская задолженность 
	21,3
	18,2
	б) Кредиторская задолженность
	95,5
	102,4

	г)краткосрочные финансовые вложения 
	2
	2
	 
	 
	 

	д) денежные средства 
	10,3
	12,4
	
	
	

	БАЛАНС
	283
	291,1
	БАЛАНС
	283
	291,1

	
	
	
	
	
	


	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Анализ имущественного положения ООО "Благовест-лада"

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Показатели
	 01.01.01
	 01.01.02
	Абсолютное изменение, т.руб.
	Темп прироста или снижения, %
	
	

	
	
	
	2002
	2002
	
	

	Стоимость имущества (валюта баланса)
	283
	291,1
	8,1
	2,86%
	
	


Вывод:   Стоимость имущества ООО "Благовест-лада" на конец анализируемого периода  увеличилась на 8,1млн.руб. или на 2,86% по сравнению с 2001г., что может свидетельствовать о расширении хозяйственного оборота.

	Анализ структуры внеоборотных активов (анализ I раздела аналитического баланса)
	

	
	
	
	
	
	
	

	Показатели
	Абсолютное значение, млн.руб.
	Удельный вес в общей величине активов ,%
	Отклонение %
	

	
	 01.01.01
	 01.01.02
	 01.01.01
	 01.01.02
	2002
	

	1.Нематериальные активы
	1
	1,5
	1%
	1%
	50%
	

	2.Основные средства
	150,4
	172
	99%
	99%
	14,4%
	

	3.Незавершеное строительство
	0
	0
	0%
	0%
	0%
	

	4.Долгосрочные финансовые вложения
	0
	0
	0%
	0%
	0%
	

	5.Прочие необоротные активы
	0
	0
	0%
	0%
	0%
	

	Итого стоимость имущества (активов)
	151,4
	173,5
	100%
	100%
	14,6%
	

	Вывод:  На конец анализируемого периода внеоборотные активы составили 173,5 млн.руб., что на 14,6% больше, чем на начало периода. 

Рост внеоборотных активов предприятия обусловлен увеличением размера основных средств, которые на конец периода составили 172,0 млн.руб., что на 14,4% или на 21,6 млн.руб. больше, чем на начало периода. Нематериальные активы на конец периода сост. 1,5 млн.руб., т.е. возросли на 0,5 млн.руб., или на 50%, вследствие чего можем предположить, что на предприятии действует инновационная стратегия, т.е. предприятие периодически вкладывает средства в патенты и лицензии.                                                                                                                                                                                                                                                                                     Сдвигов в структуре внеоборотных активов не произошло; как на начало, так и на конец периода доля нематериальных активов и основных средств составляла 1% и 99% соответственно.

Анализ структуры оборотных активов (анализ II раздела аналитического баланса)
	

	
	
	
	
	
	
	

	Показатели
	Абсолютное и значение, (млн.руб.)
	Удельный вес в общей величине активов, %
	Изменение удельного веса на конец периода, %
	

	
	 01.01.01
	 01.01.02
	 01.01.01
	 01.01.02
	2002
	

	1.Запасы
	98
	85
	74%
	72%
	-2%
	

	2.Долгосрочная дебиторская задолженность
	0
	0
	0%
	0%
	0%
	

	3.Краткосрочная дебиторская задолженность
	21,3
	18,2
	16%
	15%
	-1%
	

	4.Краткосрочные финансовые вложения
	2
	2
	2%
	2%
	0%
	

	5.Денежные средства
	10,3
	12,4
	8%
	11%
	3%
	

	Итого стоимость имущества (активов)
	131,6
	117,6
	100%
	100%
	Х
	

	
	
	
	
	
	
	

	Вывод:  На конец анализируемого периода размер оборотных активов составил 117,6 млн.руб., что на 14,0 млн.руб. или 10,6% меньше, чем на начало. Общее изменение произошло в основном из-за снижения размера запасов на 13,0 млн.руб. или на 13%. Так же имеем уменьшение дебиторской задолженности на 3,1 млн.руб. Но на предприятии возрос на 20,4%  размер денежных средств и составил 12,4 млн.руб. За анализируемый период на предприятии изменилась структура оборотных активов, т.к. уменьшилась доля запасов (на 2%) и доля дебиторской задолженности (на 1%), составив  72% и 15% соответственно, к общему итогу. Доля денежных средств  возросла на 3% и сост. 11% от общей стоимости активов. Доля краткосрочных финансовых вложений не изменилась.


	V. Анализ финансовых результатов 
	

	ООО "МЕГА"
	

	
	
	
	
	
	

	
	Выписка из отчета о прибылях и убытках
	

	
	
	
	
	
	

	
	Показатель
	2001г.
	2002г.
	В % к 2001г.
	

	
	1.Выручка от продажи продукции
	339,6
	409,6
	120,6
	

	
	2.Себестоимость  реализованной продукции 
	230,1
	322,5
	140,2
	

	
	Коммерческие расходы
	3,8
	4,9
	128,95
	

	
	Управленческие расходы
	17,7
	20,9
	118,08
	

	
	3.Прибыль от реализации продукции
	88,0
	61,3
	            69,66   
	

	
	
	
	
	
	

	
	Изучение финансовых результатов с анализа выручки от продажи товаров. Изменение выручки от продажи товаров может объясняться как динамикой цен, так и изменением объёма продаж.

	
	
	
	
	
	

	
	Показатель
	Значение
	Расчет

	
	1. Выручка от продаж за отчетный год в действующих ценах (млн.руб.)
	409,6
	 

	
	2. Выручка от продаж за отчетный год в ценах предыдущего года (млн.руб.)
	365,7
	 

	
	3.Выручка от продажи продукции за предыдущий год (млн.руб.)
	339,6
	 

	
	4. Индекс изменения выручки от продажи товаров
	1,077
	=П2/П3

	
	5. Изменение выручки (млн.руб.)
	70
	 

	
	5.1                                                       - изменение объёма продаж
	26,1
	=П3*П4-П3

	
	5.2                                                                             - динамики цен
	43,9
	=П5-П5.1

	
	На данном предприятии произошел рост выручки на 70 млн.руб. Этот рост произошел в основном за счет изменения динамики цен почти на 44 млн.руб. также и за счет роста объёма продаж в текущем периоде на 26,1 млн.руб.


	VI.  Оценка рентабельности
	
	
	
	

	ООО "МЕГА"
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	

	
	 Расчет показателей рентабельности
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	

	Показатель
	Расчет
	2001
	2002
	изменение
	
	

	1. Прибыль от продаж, млн. руб.
	 
	88
	61,3
	-26,7
	
	

	2. Выручка от продажи товаров, млн. руб.
	 
	339,6
	409,6
	70
	
	

	3. Активы, млн. руб.
	 
	283
	291,1
	8,1
	
	

	4. Собственный капитал, млн. руб.
	 
	175,4
	177,9
	2,5
	
	

	5. Рентабельность продаж, % 
	Отношение прибыли (убытка) от продаж к выручке от продаж
	25,91
	14,97
	-10,95
	
	

	6. Рентабельность активов %
	Отношение балансовой прибыли (убытка) к имуществу предприятия
	31,10
	21,06
	-10,04
	
	

	7. Рентабельность собственного капитала, % 
	Отношение балансовой прибыли (убытка) к собственному капиталу
	50,17
	34,46
	-15,71
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	

	Вывод: Все анализируемые показатели свидетельствуют о снижении прибыли 

за прошедший период. Рентабельность продаж снизилась и составила за 

отчетный период 14,96%  это показывает , что в каждом рубле выручки от продаж размер прибыли снизился на 10,95% или на 11  копеек. Также сократилась рентабельность активов, т.е. на каждые 100 рублей  активов  размер прибыли составил на 10,04 % или на 10 рублей меньше чем в предыдущем периоде. Снижение рентабельности собственного капитала показало, что размер прибыли на каждые 100 рублей, вложенных владельцами капитала в бизнес, сократился на 15,71% или на 16 рублей  и за отчетный период составил 34,46%.
	

	
	
	
	
	
	
	


Глава 3.  Способы государственной поддержки малого предпринимательства.

3.1. Экономическое обоснование льгот, предоставляемых малым предприятиям

Для эффективного функционирования рыночного хозяйства необходимым условием является формирование конкурентоспособной среды путем развития предпринимательства, в том числе малого бизнеса. Подобная форма предпринимательства обладает определенными достоинствами: это гибкость и быстрая приспособляемость  к конъюнктуре рынка, способность оперативно изменять структуру производства, в короткие сроки создавать и оперативно применять новые технологии и научные разработки; это также дух инициативы, предприимчивость и динамизм. Малые предприятия играют большую роль не только в создании рабочих мест, но и в том, что они представляют эти места более эффективно, чем крупные компании.

Однако малый бизнес проигрывает в конкурентной борьбе с крупными предприятиями в силу ряда факторов. Сюда можно отнести меньшую производственную мощь, меньший объем финансов. Крупные фирмы имеют постоянный рынок сбыта, более устойчивы к неблагоприятным ситуациям. Крупные фирмы диктуют свои правила на рынке, они устанавливают уровень цен, имеют больший ассортимент товаров. Кроме того, крупные предприятия более конкурентоспособны в силу того, что они могут снижать продажную цену товара до минимума и получать прибыль за счет огромных продаж.

Малый бизнес не обладает таким набором средств. Именно поэтому, для того чтобы хоть как - то выровнять положение малых предприятий по сравнению с крупными фирмами, появляется необходимость льгот для малого бизнеса. 

Существенно возрастет роль малых предприятий, если они получат государственную поддержку на этапах своего становления и развития. Необходимость данной поддержки была осознана развитыми странами уже в конце 70-х – начале 80-х годов. В эти годы в США, Великобритании, Франции появляются специализированные государственные органы по поддержке малого бизнеса, активно развивается финансовая структура обслуживания малых предприятий.

В России также понимается необходимость льгот, и поэтому создаются государственные структуры по поддержке малого бизнеса. Так, в июне 1995 года был создан Государственный комитет по поддержке и развитию малого предпринимательства, главной задачей которого является разработка способов поддержки малого бизнеса. Политика государственной поддержке малого бизнеса осуществляется на базе налоговых льгот и упрощения системы учета и отчетности, создания цивилизованного законодательного пространства, информационной поддержки, обучения кадров, создание фондов финансовой поддержки.

3.2. Налоговые льготы

Российское налоговое законодательство предусматривает определенные льготы для малых предприятий. В настоящее время вопросы налогообложения предпринимательской деятельности регулируются федеральным законодательством о налогах и сборах, а именно Налоговым кодексом РФ. При этом некоторые положения, касающиеся налогообложения субъектов малого предпринимательства, содержатся в Федеральном законе от 14.06.1995 г. «О государственной поддержке малого предпринимательства в Российской Федерации». По отдельным видам налогов Налоговый кодекс предоставляет возможность местным властям устанавливать льготы для тех или иных категорий налогоплательщиков или принимать расширенные перечни льгот.

Четырехлетний мораторий

Согласно ст.9 Закона № 88-ФЗ, в случае, если в изменения налогового законодательства создают менее благоприятные условия для субъектов малого предпринимательства по сравнению с ранее действующими условиями, указанные субъекты в течении первых четырех лет своей деятельности подлежали налогообложению в том же порядке, который действовал на момент их государственной регистрации. 

Налог на прибыль

Льготы по налогу на прибыль упразднены с01.01.2002 года (даты введения в действие гл.25 «Налог на прибыль организации» Налогового кодекса РФ). Вместе с тем ст.2 Федерального закона от 06.08.2001 года № 110-ФЗ указано, что предусмотренные п.4 ст.6 ранее действовавшего Закона РФ от 27.12.1991 года № 2116-1 «О налоге на прибыль предприятий и организаций» льготы по налогу, срок действия которых не истек на день вступления в силу Закона № 110-ФЗ, применяются малыми предприятиями до истечения срока, на который они были предоставлены. Тем же законом о налоге на прибыль малым предприятиям была предоставлена льгота, в соответствии с которой в первые два года работы освобождаются от уплаты налога на прибыли малые предприятия, занимающиеся производством и переработкой сельхозпродукции, производством продовольственных товаров, товаров народного потребления, медицинской техники, лекарственных средств и изделий медицинского назначения, предприятия, занятые в строительстве объектов жилищного, производственного, социального и природоохранного назначения при условии, что выручка от этих видов деятельности не составляет 70% от общей суммы выручки от реализации продукции. При этом днем начала работы предприятия считается день его государственной регистрации. 

В третий и четвертый год работы такие предприятия уплачивают налог в размере 25% и 50% соответственно от установленной ставки налога на прибыль, при условии, что выручка от этих видов деятельности составляет менее 90% от общей суммы выручки от реализации продукции (работ, услуг).

Льготные режимы налогообложения

Помимо традиционной системы налогообложения Налоговым кодексом предусмотрены так называемые специальные налоговые режимы – упрощенная система налогообложения и система в виде уплаты единого налога на вмененный доход для отдельных видов деятельности.

          Упрощенная система налогообложения

Одной из форм совершенствования налоговой системы Российской Федерации является принятие Федерального закона РФ от 20.12.1995 г. № 222-ФЗ «Об упрощенной системе налогообложения, учета и отчетности субъектами малого предпринимательства», который вступил в силу с 01.01.1996 года.

Перейти на упрощенную систему налогообложения могут как организации, так и индивидуальные предприниматели. Но законодательством установлен перечень лиц, которые не вправе применять упрощенную систему налогообложения. Это:

· организации и индивидуальные предприниматели, средняя численность работников которых за налоговый период, по статистике не превышает 100 человек;

· организации, у которых остаточная стоимость основных средств и нематериальных активов, превышает 100 млн. руб. 

Кроме того, для перехода на упрощенную систему налогообложения необходимо, чтобы по итогам девяти месяцев того года, в котором организация подает заявление о переходе на упрощенную систему налогообложения, доход от реализации, определяемый в соответствии со ст. 249 Налогового кодекса РФ, не превышал 11 млн. руб. Индивидуальные предприниматели вправе перейти на упрощенную систему налогообложения независимо от размера полученных ими доходов от предпринимательской деятельности за указанный период.

Единый налог на вмененный доход

Альтернативным подходом к налогообложению малого бизнеса является введение единого налога на вмененный доход.

Вмененный доход является потенциально возможным доходом организации или предпринимателя. Рассчитывается он на очередной календарный год. Основная особенность данного порядка налогообложения состоит в том, что он опирается на натуральные показатели.

Основой для его расчета является базовый тариф, например доходность 1 м2  занимаемой площади или единицы основных средств (1 посадочное место, 1 телефонная линия и пр.). Базовый тариф повышается или понижается при помощи соответствующих коэффициентов в зависимости от месторасположения, качества занимаемого помещения и т.д.

По мнению разработчиков этой системы налогообложения, номинальная   налоговая нагрузка на предприятие снижается, а доходы бюджета растут за счет расширения налогооблагаемой базы. А так как все, что предприниматель зарабатывает сверх фиксированной суммы налога, остается в его распоряжении, то вмененный налог выгоден предпринимателям. Но это в идеальных условиях.

Система налогообложения на основе вмененного дохода имеет несколько узких мест, связанных с недоработкой системы оценки вмененного дохода, результатом чего может стать рост злоупотреблений, как со стороны государственных чиновников, так и со стороны налогоплательщиков.

3.3.  Направления и формы государственной поддержки малого предпринимательства

В соответствии с федеральным законодательством государственная поддержка малого предпринимательства должна осуществляться по следующим направлениям:

· формирование инфраструктуры поддержки и развития малого предпринимательства;

· создание льготных условий использования субъектами малого предпринимательства государственных финансовых, материально-технических и информационных ресурсов, а также научно-технических разработок и технологий;

· установление упрощенной системы порядка регистрации субъектов малого предпринимательства, лицензирования их деятельности, сертификации их продукции, представления государственной статистической и бухгалтерской отчетности;

· поддержка внешнеэкономической деятельности субъектов малого предпринимательства, включая развитию их торговых, научно-технических, производственных, информационных связей с зарубежными государствами;

· организация подготовки, переподготовки и повышения квалификации кадров для малых предприятий.

Важную роль в механизме поддержки малых предприятий должны сыграть общества взаимного кредитования субъектов малого предпринимательства, создаваемые для сосредоточения денежных средств его участников, пожертвований и иных поступлений для оказания взаимной финансовой помощи и предоставления льготных кредитов.

Развитие малого предпринимательства во многом зависит от материально-технической поддержки субъектов малого предпринимательства, предоставления органами самоуправления на льготных условиях в аренду нежилых помещений, в лизинг оборудования. В современных экономических условиях важное значение в развитии предпринимательства имеет предоставление его субъектам оборудования в лизинг на определенный срок с правом выкупа на льготных условиях. 

Глава 4. Расчетная часть (смета № 1.1)

	
	
	
	
	
	

	
	
	
	Таблица    

        № 1
	
	
	
	

	       Смета I затрат на производство продукции общества с ограниченной ответственностью
	
	
	
	

	
	
	
	
	

	
	
	
	тыс.руб.
	
	
	
	

	№ строки
	      Статья затрат
	Вариант I
	
	
	
	

	
	
	  всего на год
	в т.ч. на IV квартал
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	

	1
	2
	3
	4
	
	
	
	

	1
	Материальные затраты (за вычетом возвратных отходов)
	36540
	9135
	
	
	
	

	2
	Затраты на оплату труда
	17608
	4402
	
	
	
	

	3
	Амортизация основных фондов *
	1910
	478
	
	
	
	

	4
	Прочие расходы - всего
	6253
	1562
	
	
	
	

	 
	в том числе:
	 
	 
	
	
	
	

	5
	а) уплата процентов за краткосрочный кредит
	430
	110
	
	
	
	

	6
	б) налоги, включаемые в себестоимость
	5567
	1392
	
	
	
	

	 
	в том числе:
	 
	 
	
	
	
	

	7
	   социальный налог (26%)*
	4578
	1145
	
	
	
	

	8
	    прочие налоги
	989
	247
	
	
	
	

	9
	в) арендные платежи и другие расходы
	256
	60
	
	
	
	

	10
	Итого затрат на производство*
	62311
	15577
	
	
	
	

	11
	Списано на непроизводственные счета
	10238
	2560
	
	
	
	

	12
	Затраты на валовую продукцию *
	52073
	13017
	
	
	
	

	13
	Изменение остатков незавершенного производства
	442
	110
	
	
	
	

	14
	Изменение остатков по расходам будущих периодов
	-12
	-3
	
	
	
	

	15
	Производственная себестоимость товарной продукции *
	51643
	12910
	
	
	
	

	16
	Внепроизводственные (коммерческие) расходы (Расходы на продажу)
	5261
	1315
	
	
	
	

	17
	Полная себестоимость товарной продукции *
	56904
	14225
	
	
	
	

	18
	Товарная продукция в отпускных ценах (без НДС и акцизов) 
	85200
	21550
	
	
	
	

	
	*рассчитано
	
	
	
	
	
	


1. Амортизация основных фондов рассчитана в таблице №1 "Расчет плановой суммы амортизационных отчислений, ее распределение", в том числе на IV квартал 1910/4=478

2. Для расчета прочих расходов необходимо определить сумму налогов включаемых в себестоимость продукции, в том числе социальный налог по ставке 26%.

ЕСН = затраты на оплату труда *26%=17608*0,26=4578
,аналогично рассчитываем ЕСН для IV квартала.


Сумма налогов включаемых в себестоимость: ЕСН + прочие налоги=4578+989=5567

рассчитаем прочие расходы, всего = 5а+6б+9в=430+5567+256=6253   ,аналогично рассчитываем для IV квартала (прочие расходы 60+1392+110=1562)
3. Итого затрат на производство = Материальные затраты (за вычетом возвратных отходов)+Затраты на оплату труда +Амортизация основных фондов +Прочие расходы: 36540+17608+1910+6253=62311

Аналогично рассчитываем для IV квартала (Итого затрат на производство=9135+4402+478+1562=15577)







4. Затраты на валовую продукцию = Итого затрат на производство -Списано на непроизводственные счета=62311-10238=52073,аналогично рассчитываем для IV квартала (Затраты на валовую продукцию = 15576-2560=13016) 

5.  Произведем расчет "Производственной себестоимости товарной продукции", для этого осуществляется корректировка затрат на валовую продукцию в связи с изменением остатков незавершенного производства и расходов будущих периодов. Прирост этих остатков вычитается, а снижение этих остатков  - прибавляется.  


Производственная себестоимость товарной продукции = 52073-442+12=51643

Аналогично рассчитываем для IV квартала (Производственная себестоимость товарной продукции = 13017-110+3=12910)

6. Полная себестоимость товарной продукции рассчитывается как сумма "Производственной себестоимости товарной продукции" и "Внепроизводственных (коммерческих) расходов (Расходов на продажу)"

Полная себестоимость товарной продукции =51643+5261=56904

Аналогично рассчитываем для IV квартала (Полная себестоимость товарной продукции = 12910+1315=14225)




	
	
	
	
	Таблица № 2.
	

	Данные к расчету амортизационных отчислений на основные производственные фонды
	

	
	

	
	
	
	
	
	
	

	
	Стоимость основных фондов, на которые начисляется амортизация на начало года - 15530 тыс.руб.

	
	

	
	 
	I кв
	 II кв
	III кв.
	IV кв.
	

	
	Плановый ввод в действие основных фондов,  тыс.руб.
	4100
	 
	 
	3600
	

	
	Плановое выбытие основных фондов,  тыс.руб. 
	 
	6360
	1070
	 
	

	
	Среднегодовая стоимость полностью амортизированного оборудования 

	
	(в действующих ценах) - 1030 тыс.руб.
	
	
	
	

	
	Средневзвешенная норма амортизационных отчислений:
	13,5
	

	
	
	
	
	
	
	


                                                                                      Таблица №3

	Расчет плановой суммы амортизационных отчислений и ее распределение

	
	
	

	N строки
	Показатель
	Сумма, тыс.руб.

	1
	2
	3

	1
	Стоимость амортизируемых основных производственных фондов на начало года*
	15530

	2
	Среднегодовая стоимость вводимых основных фондов
	3717

	3
	Среднегодовая стоимость выбывающих основных производственных фондов
	4067

	4
	Среднегодовая стоимость полностью амортизированного оборудования ( в действующих ценах)
	1030

	5
	Среднегодовая стоимость амортизируемых основных фондов ( в действующих ценах) - всего
	14150

	6
	Средняя норма амортизации*
	13,5

	7
	Сумма амортизационных отчислений - всего
	1910

	8
	Использование амортизационных отчислений на капитальные вложения
	1910

	
	
	

	*исходные данные (Таблица №3 методических указаний)



1. Рассчитаем среднегодовую стоимость вводимых основных фондов. 
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, где С - первоначальная стоимость объекта,                                                                                                                                                                                               n-количество месяцев в течении которых будет начисляться амортизация
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2. Рассчитываем среднегодовую стоимость выбывающих основных производственных фондов.
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, где n'-количество месяцев в течении которых  амортизация начисляться не будет
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3. Рассчитаем среднегодовую стоимость амортизируемых основных фондов ( в действующих ценах):

[image: image6.emf]С
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4. Рассчитаем сумму амортизационных отчислений - всего:
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4. Предполагаем, что сумма амортизационных отчислений полностью будет направлена на капитальные вложения.

	
	Таблица № 4
	
	
	
	

	Данные к расчету объема реализации и прибыли
	
	
	
	

	
	
	 тыс.руб.
	
	
	

	N строки
	Показатель
	 
	
	
	
	

	1
	2
	3
	
	
	
	

	1
	Фактические остатки нереализованной продукции на начало года:
	 
	
	
	
	

	2
	а) в ценах базисного года без НДС и акцизов
	2500
	
	
	
	

	3
	б) по производственной себестоимости
	1950
	
	
	
	

	4
	Планируемые остатки нереализованной продукции на конец года:
	 
	
	
	
	

	5
	а) в днях запаса
	7
	
	
	
	

	6
	б) в действующих ценах без НДС и акцизов
	1676
	
	
	
	

	7
	в) по производственной себестоимости
	1004
	
	
	
	

	 
	Прочие доходы и расходы
	 
	
	
	
	

	 
	Операционные доходы
	 
	
	
	
	

	8
	Выручка от реализации выбывшего имущества
	7600
	
	
	
	

	9
	Доходы, полученные по ценным бумагам (облигациям)
	920
	
	
	
	

	10
	Прибыль от долевого участия в деятельности других предприятий
	856
	
	
	
	

	 
	Операционные расходы
	 
	
	
	
	

	11
	Расходы по реализации выбывшего имущества
	5340
	
	
	
	

	12
	Расходы на оплату услуг банков
	70
	
	
	
	

	 
	Внереализационные доходы
	 
	
	
	
	

	13
	Доходы от прочих операций 
	10876
	
	
	
	

	 
	Внереализационные расходы
	 
	
	
	
	

	14
	Расходы по прочим операциям 
	9100
	
	
	
	

	15
	Налоги, относимые на финансовые результаты
	1534
	
	
	
	

	16
	Содержание объектов социальной сферы - всего
	1220
	
	
	
	

	 
	в том числе:
	 
	
	
	
	

	17
	а) учреждения здравоохранения
	200
	
	
	
	

	18
	б) детские дошкольные учреждения
	730
	
	
	
	

	19
	в) содержание пансионата 
	290
	
	
	
	

	20
	Расходы на проведение научно-исследовательских и опытно-конструкторских работ
	200
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	


1. Рассчитаем планируемые остатки нереализованной продукции на конец года в действующих ценах (без НДС и акцизов). Для этого товарная продукция в отпускных ценах(без НДС и акцизов) за IV квартал / на 90 дней * на планируемые остатки нереализованной продукции на конец года в днях запаса = 21550/90*7=1676

2. Рассчитаем планируемые остатки нереализованной продукции на конец года по производственной себестоимости. Для этого производственная себестоимость товарной продукции за IV квартал / на 90 дней * на планируемые остатки нереализованной продукции на конец года в днях запаса = 12910/90*7=1004

	
	
	Таблица № 5.
	

	
	Расчет объема реализуемой продукции и прибыли
	
	

	
	
	
	

	N строки
	Показатель
	Сумма (тыс.руб)
	

	1
	Фактические остатки нереализованной продукции на начало года:
	 
	

	2
	а) в ценах базисного года без НДС и акцизов
	2500
	

	3
	б) по производственной себестоимости
	1950
	

	4
	в) прибыль
	550
	

	5
	Выпуск товарной продукции (выполнение работ, оказание услуг):
	 
	

	6
	а) в действующих ценах без НДС и акцизов (данные из сметы)
	85200
	

	7
	б) по полной себестоимости (данные из сметы)
	56904
	

	8
	в) прибыль
	28296
	

	9
	Планируемые остатки нереализованной продукции на конец года:
	 
	

	10
	а) в днях запаса
	7
	

	11
	б) в действующих ценах без НДС и акцизов (См. Таб. 5)
	1676
	

	12
	в) по производственной себестоимости (См. Таб. 5)
	1004
	

	13
	г) прибыль
	672
	

	14
	Объем продаж продукции в планируемом году:
	 
	

	15
	а) в действующих ценах без НДС и акцизов
	86024
	

	16
	б) по полной себестоимости
	57850
	

	17
	в) прибыль от продажи товарной продукции (работ, услуг)
	28174
	

	
	
	
	


1.Фактические остатки нереализованной продукции на начало года по прибыли рассчитывается как разница Фактических остатков нереализованной продукции на начало года в ценах базисного года без НДС и акцизов и фактических остатков нереализованной продукции на начало года по производственной себестоимости = 2500-1950=550

2.Выпуск товарной продукции (выполнение работ, оказание услуг) по прибыли рассчитывается как разница выпуска товарной продукции (выполнения работ, оказания услуг) в действующих ценах  без НДС и акцизов и выпуска товарной продукции (выполнения работ, оказания услуг) по полной себестоимости = 

85200-56904=28296

3.Планируемые остатки нереализованной продукции на конец года по прибыли рассчитывается как разница планируемых остатков нереализованной продукции на конец года в действующих ценах  без НДС и акцизов и планируемых остатков нереализованной продукции на конец года по производственной себестоимости = 1676-1004=672

4.Объем продаж продукции в планируемом году в действующих ценах без НДС и акцизов определяется как сумма фактических остатков нереализованной продукции на начало года в ценах базисного года без НДС и акцизов и выпуска товарной продукции (выполнения работ, оказания услуг) в действующих ценах без НДС и акцизов за минусом планируемых остатков нереализованной продукции на конец года в действующих ценах без НДС и акцизов = 2500+85200-1676=86024

5.Объем продаж продукции в планируемом году по полной себестоимости  определяется как сумма фактических остатков нереализованной продукции на начало года по производственной себестоимости и выпуска товарной продукции (выполнения работ, оказания услуг) по полной себестоимости за минусом планируемых остатков нереализованной продукции на конец года по производственной себестоимости = 1950+56904-1004=57850

6.Объем продаж продукции в планируемом году по прибыли от продажи товарной продукции (работ, услуг) рассчитывается как разница объема продаж продукции в планируемом году  в действующих ценах  без НДС и акцизов и объема продаж продукции в планируемом году  по полной себестоимости = 

86024-57850=28174.

	
	
	Таблица № 6.

	Показатели по капитальному строительству, тыс.руб.
	

	N N
	Показатели
	 
	

	1
	Капитальные затраты произв. назначения
	8100
	

	 
	в том числе:
	 
	

	2
	объем строительно-монтажных работ. выполняемых хозяйственным способом
	3500
	

	3
	Капитальные затраты непроизводственного назначения
	3120
	

	4
	Норма плановых накоплений по смете на СМР, выполняемых хозяйственным способом, %
	9,41
	

	5
	Средства, поступающие в порядке долевого участия в жилищном строительстве
	710
	

	6
	Ставка процента за долгосрочный кредит, направляемый на капитальные вложения, %
	25
	

	
	
	Таблица № 7.

	
	Данные к расчету потребности в оборотных средствах

	N 

строки

                                               
	Показатели
	тыс.руб.
	

	
	
	 
	

	1
	Изменение расходов будущих периодов 
	-12
	

	2
	Прирост устойчивых пассивов
	230
	

	3
	Норматив на начало года:
	 
	

	3.1.
	    Производственные запасы.
	3935
	

	3.2.
	    Незавершенное производство
	236
	

	3.3.
	    Расходы будущих периодов
	15
	

	3.4.
	    Готовая продукция
	501
	

	4
	Нормы запаса в днях:
	 
	

	4.1.
	    производственные запасы
	45
	

	4.2.
	    незавершенное производство
	4
	

	4.3.
	    готовые изделия
	7
	

	
	
	
	


	
	
	
	Таблица № 8.

	Расчет источников финансирования капитальных вложений

	
	
	
	

	
	
	
	         тыс.руб.

	N строки
	       Источник
	Капитальные вложения производственного назначения
	Капитальные вложения непроизводственного назначения

	1
	Ассигнования из бюджета 
	 
	 

	2
	Прибыль, направляемая на капитальные вложения
	2750
	2250

	3
	Амортизационные отчисления на основные производственные фонды
	1910
	 

	4
	Плановые накопления по смете на СМР, выполняемые хозяйственным способом
	329
	 

	5
	Поступление средств на жилищное строительство в порядке долевого участия
	 
	710

	6
	Прочие источники
	 
	 

	7
	Долгосрочный кредит банка
	3110
	160

	8
	Итого
	8100
	3120

	9
	Проценты к уплате (ставка 25% годовых)
	778
	40


	
	
	
	
	
	
	Таблица № 9.
	

	
	
	      Расчет потребности предприятий в     

                 оборотных средствах
	
	
	

	N N п/п
	Статьи затрат
	Норматив на начало года, тыс.руб.
	Затраты IY кв. тыс.руб.- всего
	Затраты IY кв. тыс.руб.- в день
	Нормы запасов, в днях
	Норматив на конец года, тыс.руб.
	Прирост (+), снижение (-)
	

	1
	2
	3
	4
	5
	6
	7
	8
	

	1
	Производственные запасы
	3935
	9135
	102
	45
	4568
	633
	

	2
	Незавершенное производство
	236
	13017
	145
	4
	579
	343
	

	3
	Расходы будущих периодов 
	15
	 
	 
	 
	3
	-12
	

	4
	Готовые изделия 
	501
	12910
	143
	7
	1004
	503
	

	5
	Итого 
	4687
	 
	 
	 
	6153
	1466
	

	 
	Источники прироста
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	

	6
	Устойчивые пассивы
	 
	 
	 
	 
	 
	230
	

	7
	Прибыль
	 
	 
	 
	 
	 
	1236
	


1."Нормативы  на начало года" и  "Нормы запасов, в днях" берем из таблицы № 6 "Данные к расчету потребности в оборотных средствах", а Затраты IY кв. из таблицы №2 "Смета затрат на производство продукции".

2."Затраты IY кв. тыс.руб. в день" находятся как отношение "затрат IV кв.всего"  90дн.  




Затраты IY кв. тыс.руб. в день на производственные запасы =9135 / 90дн.= 102тыс.руб. в день  

Затраты IY кв. тыс.руб. в день на незавершенное производство =13016 / 90дн.= 145тыс.руб. в день  


3."Норматив на конец года" рассчитывается как произведение "Затрат IY кв. тыс.руб. в день" на "Норму запаса"


Норматив на конец года (производственные запасы)= 102*45=4568 тыс.руб.

Норматив на конец года (незавершенное производство)= 145*4=579 тыс.руб.




4. Рассчитаем "Прирост (+), снижение (-) производственных запасов" как разницу норматива на конец года и норматива на начало года.

Прирост (+) , снижение (-) производственных запасов = 4568-3935=633





5. Рассчитаем "Прирост (+) , снижение (-) незавершенного производства" как разницу норматива на конец года и норматива на начало года.

Прирост (+) , снижение (-) незавершенного производства=579-236=343





6. "Норматив на конец года по расходам будущих периодов" рассчитывается как норматив на начало года с учетом снижения (См. Смету), т.е. 15-12=3

7. Затраты IY кв. тыс.руб. в день на готовые

изделия =12910 / 90дн.= 143 тыс.руб.в день  



8. Норматив на конец года (готовая продукция)= 143*7=1004 тыс.руб.

9. Прирост (+) , снижение (-) готовых изделий = 1004-501=503

10. Прибыль рассчитывается как разница между Итого статей затрат и устойчивых пассивов, т.е. 1467-230=1237

	
	
	Таблица № 10.

	Данные к  распределению  прибыли, тыс.руб.
	

	N N п/п
	Показатель
	 
	

	1
	Отчисления в резервный фонд
	3000
	

	2
	Реконструкция цеха
	2750
	

	3
	Строительство жилого дома
	2250
	

	4

 
	Отчисления в фонд потребления - всего

в том числе:
	3020

 
	

	
	
	
	

	5
	а) на выплату материальной помощи работникам предприятия
	1120
	

	6
	б) удешевление питания в столовой
	1000
	

	7
	в) на выплату вознаграждения по итогам года
	900
	

	13
	Налоги из прибыли
	980
	

	14
	Налог на прибыль
	4703
	

	15
	Налог на прочие доходы 6%
	107
	

	
	
	Таблица № 11.

	Данные к расчету источников финансирования социальной сферы и НИОКР
	

	
	
	тыс.руб.

	№ п/п
	Показатель
	 
	

	1
	Средства родителей на содержание детей в дошкольных учреждениях
	50
	

	2
	Средства целевого финансирования
	100
	

	3
	Собственные средства, направляемые на содержание детских дошкольных учреждений
	730
	

	4
	Средства заказчиков по договорам на НИОКР
	200
	

	5
	Собственные средства, направляемые на НИОКР
	200
	


	
	
	Таблица 12

	
	Проект отчета о прибылях и убытках

	N строки
	Показатель
	Сумма тыс.руб

	1
	2
	3

	 
	1. Доходы и расходы по обычным видам деятельности
	 

	1
	Выручка (нетто) от продажи продукции в планируемом году:
	86024

	2
	Себестоимость реализуемой продукции в планируемом году
	57850

	3
	Прибыль (убыток) от продажи 
	28174

	П. Операционные доходы и  расходы

	4
	Проценты  к получению (из табл. 5)
	920

	5
	Проценты  к уплате
	818

	6
	Доходы от участия в других организациях
	856

	7
	Прочие операционные доходы
	7600

	8
	Прочие операционные расходы
	5410

	 
	Ш. Внереализационные доходы и расходы
	 

	9
	Внереализационные доходы
	10876

	10
	Внереализационные расходы, всего, в том числе
	12054

	11
	а) содержание  учреждений здравоохранения
	200

	16
	б) содержание детских дошкольных учреждений
	730

	15
	в) содержание пансионата
	290

	16
	г) расходы на проведение научно-исследовательских и опытно-конструкторских работ
	200

	17
	д)  налоги, выплачиваемые из прибыли
	1534

	18
	Прибыль (убыток) планируемого года
	30144


	
	
	Таблица №13.

	
	Распределение  прибыли
	
	

	N строки
	Показатель
	Сумма, тыс.руб.

	1
	Отчисления в резервный фонд
	3000
	

	2
	Реконструкция цеха
	2750
	

	3
	Строительство жилого дома
	2250
	

	4
	Отчисления в фонд потребления - всего
	3020
	

	
	в том числе:
	
	

	5
	а) на выплату материальной помощи работникам предприятия
	1120
	

	6
	б) удешевление питания в столовой
	1000
	

	7
	в) на выплату вознаграждения по итогам года
	900
	

	13
	Налоги , выплачиваемые из прибыли
	980
	

	14
	Налог на прибыль 
	4703
	

	15
	Налог на прочие доходы
	107
	

	16
	Погашение долгосрочных кредитов
	996
	

	17
	Выплата дивидендов
	4000
	


	                  Расходы                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                    Доходы
	Выручка от продажи
	 Средства целевого финансирования
	  Поступления от родителей за содержание детей в дошкольных учреждениях
	Прирост устойчивых пассивов
	Операционные доходы
	Доходы от внереализационных операций
	Накопления по строительно-монтажным работам, выполняемым хозяйственным способом
	Средства, поступающие от заказчиков по договорам на НИОКР
	Средства, поступающие в порядке долевого участия в жилищном строительстве
	Высвобождение  средств из оборота (мобилизация)
	получение новых займов, кредитов
	Прибыль
	Итого расходов

	Затраты 
	50373
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	50373

	Платежи в бюджет - всего
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	0

	в том числе:
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	0

	     Налоги, включаемые в себестоимость продукции
	5567
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	5567

	     Налог на прибыль и доходы
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	4809
	4809

	     Налоги, уплачиваемые из прибыли
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	980
	980

	Налоги, относимые на финансовые результаты
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	0

	Выплаты из фонда потребления (материальная помощь и др.)
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	3020
	3020

	Прирост собственных оборотных средств
	 
	 
	 
	230
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	1237
	1467

	Капитальные вложения производственного назначения
	1910
	 
	 
	 
	 
	 
	329
	 
	 
	 
	3110
	2750
	8100

	Капитальные вложения непроизводственного назначения
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	710
	 
	160
	2250
	3120

	Затраты на проведение НИОКР
	 
	 
	 
	 
	 
	200 
	 
	200
	 
	 
	 
	 
	400

	Операционные расходы
	 
	 
	 
	 
	5410
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	5410

	Расходы по внереализационным операциям
	 
	 
	 
	 
	 
	9100
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	9100

	Содержание объектов социальной сферы
	 
	100
	50
	 
	 
	1220 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	1370

	Погашение долгосрочных кредитов
	 
	 
	 
	 
	
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	5480
	5480

	Уплата процентов по долгосрочным кредитам
	 
	 
	 
	 
	818 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	818

	Выплата дивидендов
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	6617
	6617

	Отчисления в резервный фонд
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	3000
	3000

	Прибыль 
	28174
	 
	 
	 
	-162
	-888
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	

	Итого доходов
	86024
	100
	50
	230
	9376
	10876
	329
	200
	710
	 
	3270
	23046
	134212


	
	
	Таблица(16) №14

	
	Баланс доходов и расходов (финансовый план)
	

	Шифр строки
	Разделы и статьи баланса
	Сумма, тыс.руб.

	001
	I. Поступления (приток денежных средств)
	 

	002
	А. От текущей деятельности
	 

	003
	Выручка от реализации продукции, работ, услуг (без НДС, акцизов и таможенных пошлин)
	86024

	004
	Прочие поступления:
	 

	005
	 средства целевого финансирования
	100

	006
	  поступления от родителей за содержание детей в дошкольных учреждениях
	50

	007
	Прирост устойчивых пассивов
	230

	008
	Итого по разделу  А
	86404

	009
	Б. От инвестиционной деятельности
	 

	010
	Выручка от прочей реализации (без НДС)
	7600

	 
	Прочие операционные доходы
	 

	011
	Доходы от внереализационных операций
	10876

	012
	Накопления по строительно-монтажным работам, выполняемым хозяйственным способом
	329

	013
	Средства, поступающие от заказчиков по договорам на НИОКР
	200

	014
	Средства, поступающие в порядке долевого участия в жилищном строительстве
	710

	015
	Высвобождение средств из оборота (мобилизация)
	 

	015
	Итого по разделу  Б
	19715

	016
	В. От финансовой деятельности
	 

	017
	Увеличение уставного капитала
	 

	018
	Доходы от финансовых вложений
	1776

	019
	Увеличение задолженности, в том числе:
	 

	020
	получение новых займов, кредитов
	3270

	021
	выпуск облигаций
	 

	022
	Итого по разделу В
	5046

	023
	Итого доходов
	111166

	 
	 
	 

	024
	II. Расходы (отток денежных средств)
	 

	025
	А. По текущей деятельности
	 

	026
	Затраты на производство реализованной продукции (без амортизационных отчислений и налогов, относимых на себестоимость)
	50373

	027
	Платежи в бюджет - всего
	12891

	 
	в том числе:
	 

	 
	     Налоги, включаемые в себестоимость продукции (см. смету)
	5567

	028
	     Налог на прибыль и налог на прочие доходы =4703+107
	4810

	029
	     Налоги, уплачиваемые за счет прибыли, остающейся в распоряжении предприятия
	980

	030
	     Налоги, относимые на финансовые результаты (Таб. 3)
	1534

	032
	Выплаты из фонда потребления (материальная помощь и др.)
	3020

	033
	Прирост собственных оборотных средств 
	1467

	034
	Итого по разделу А
	67751

	035
	Б. По инвестиционной деятельности
	 

	036
	Инвестиции в основные фонды и нематериальные активы - всего
	11620

	 
	из них:
	 

	037
	Капитальные вложения производственного назначения
	8100

	038
	Капитальные вложения непроизводственного назначения
	3120

	039
	Затраты на проведение НИОКР
	400

	040
	Платежи по лизинговым операциям
	 

	041
	Долгосрочные финансовые вложения
	 

	042
	Расходы по прочей реализации   =5340+70 
	5410

	043
	Расходы по внереализационным операциям
	9100

	044
	Содержание объектов социальной сферы
	1220

	045
	Прочие расходы
	150

	046
	Итого по разделу Б
	27500

	047
	В. От финансовой деятельности
	 

	048
	Погашение долгосрочных кредитов
	1000

	049
	Уплата процентов по долгосрочным кредитам
	818

	050
	Краткосрочные финансовые вложения
	 

	051
	Выплата дивидендов
	4000

	052
	Отчисления в резервный фонд
	3000

	053
	Прочие расходы
	 

	054
	Итого по разделу В
	8818

	055
	Итого расходов
	104068

	056
	Превышение доходов над расходами (+)
	7098

	057
	Превышение расходов над доходами (-)
	 

	058
	Сальдо по текущей деятельности
	18653

	059
	Сальдо по инвестиционной деятельности
	-7785

	060
	Сальдо по финансовой деятельности
	-3771


Выводы по расчетной части

В результате предпринимательской деятельности предприятием был получен доход в сумме 111 166 тыс.руб. В том числе за счет :

1. От текущей деятельности -  86 404 тыс.руб. Данный доход сформирован в основном за счет выручки от реализации продукции.

2. От инвестиционной деятельности - 19715 тыс.руб. Больше половины этих доходов (55%) формируется за счет доходов от внереализационных операций и выручки от прочей реализации (38%).

3. От финансовой деятельности -  5046 тыс.руб. Данный вид дохода формируется за счет привлеченных кредитов и займов.

104068 тыс.руб. - сумма   расходов предприятия. 

Выплаты денежных средств осуществляются по трем направлениям:

1. 67751 тыс.руб. – сумма расходов по текущей деятельности.  Они формируют большую часть всех расходов предприятия. В большей части это затраты на производство продукции.

2. расходы по инвестиционной деятельности составляют 27500 тыс.руб. и представляют собой инвестиции в основные фонды и нематериальные активы; вложения во внеоборотные активы производственного назначения и расходы по прочей реализации.

3. расходы от финансовой деятельности составляют меньшую часть всех расходов – 8818 тыс.руб. Большую часть этих расходов составляют отчисления в резервный фонд – 3000тыс.руб. и выплаты дивидендов акционерам в размере 4000 тыс.руб.

В ходе деятельности у предприятия возникают финансовые отношения: взаимоотношения с кредитной системой ( с кредитными организациями, коммерческими банками) осуществляются за счет получения долгосрочного кредита в сумме 3270 тыс.руб., его погашения и уплаты процентов по нему; взаимоотношения с бюджетом осуществляются через систему налогообложения. Предприятие уплачивает налоги, которые относятся на себестоимость: ЕСН, в размере 26% от затрат на оплату труда, и прочие налоги, а также налог на прибыль.

Основными источниками финансирования капитальных вложений являются: прибыль, амортизационные отчисления на основные производственные фонды, заемные денежные средства, плановые накопления по смете на СМР.

Прибыль на предприятии распределяется по двум направлениям:

Прибыль, которая направляется в бюджет государства, в виде налогов: налога на прибыль, на прочие доходы; и прибыль, которая остается в распоряжении фирмы. На предприятии создаются фонды: потребления, накопления, финансирования социальной сферы, резервный фонд.

Обеспечение финансовыми ресурсами у рассмотренной фирмы происходит за счет собственных внутренних активов – чистая прибыль и амортизационные отчисления, и за счет заемных средств.

             Доходы предприятия превышают расходы, то есть предприятие прибыльно. Нераспределенная прибыль составляет 7098 тыс.руб.

Заключение

Сегодня малый бизнес – это в большей степени сфера услуг, переработка и торговля, в меньшей степени производство. В современных условиях рыночной экономики любой предприниматель, а тем более представители малого бизнеса сталкиваются с множеством проблем. 

Первая из них – найти себя в хозяйственном пространстве или, как говорят найти свою «нишу». Предпринимателю предстоит изучить состояние рынка, предложение и спрос на те или иные товары в интересующей его отрасли. Необходимо изучить возможность получения льгот – заемных, налоговых и других. Таким образом, определить общие условия вложения средств.

Вторая – это вопросы налогообложения. Предпринимателей не устраивает величина налогов, которая, по их мнению, не дает возможности нормально развиваться. Необходимо снижать уровень налогообложения, либо вводить налоговые льготы. Существенным вопросом именно для малого бизнеса, является вопрос о своевременном информировании налогового законодательства, взимания налогов. 

В развитии малого бизнеса страны наступает качественно новый этап, когда основное значение приобретает эффективность деятельности малых предприятий, формирование для этого необходимой общеэкономической, правовой и институциональной среды. С принятием Федерального закона «О государственной поддержке малого бизнеса», созданием Государственного комитета Российской Федерации по поддержке и развитию малого бизнеса сложились благоприятные предпосылки для усиления государственной поддержки малого бизнеса в ходе реализации Федеральной программы государственной поддержки малого бизнеса.

Важную роль в механизме поддержки малых предприятий должны сыграть общества взаимного кредитования субъектов малого предпринимательства, создаваемые для сосредоточения денежных средств его участников, пожертвований и иных поступлений для оказания взаимной финансовой помощи и предоставления льготных кредитов.
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