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1. Классификация цен в зависимости от обслуживаемой сферы товарного обращения. XE "1. Классификация цен в зависимости от обслуживаемой сферы товарного обращения." 
Цена является фундаментальной экономической категорией. Она содержит все элементы затрат на единицу продукции, работ, услуг. На основе цены принимаются важные управленческие решения – стоит ли развивать то или иное производство, следует ли прекратить выпуск той или иной продукции.

Цены различаются между собой рядом признаков и подразделяются на отдельные виды.

Рассмотрим виды цен в зависимости от сферы торговли.

На цены оказывает влияние вид торговли, посредством которого реализуются товары. При этом можно отметить масштабы торговых операций и характер реализуемого товара. [1; c. 25]
По этим признакам цены подразделяются на:

Оптовые – цены, по которым продукция реализуется крупными партиями в условиях оптовой торговли.

Розничные – цены, по которым товары продаются в розничной торговой сети покупателям при относительно небольшом объеме каждой продажи. Розничная цена обычно выше оптовой на величину торговой надбавки, за счет которой компенсируются издержки обращения и создается прибыль в розничной торговле.
Закупочные –это цены государственных закупок продукции у предприятий и населения.

Цены на услуги – обладают определенной спецификой и отражают виды деятельности, при которых не создается конкретный материально-вещественный продукт, а изменяется качество имеющегося продукта в результате оказания услуг. Чаще всего производство услуги совпадает с моментом ее потребления. Цены на услуги называются тарифами (расценками). При установлении тарифов на услуги учитывается не только объем работ, но и временной фактор, а также качество оказываемых услуг. 

Оптовая цена промышленности – это цена, по которой предприятия и организации-потребители оплачивают продукцию снабженческо-сбытовым (оптовым) организациям.

Оптовая цена промышленности помимо отпускной цены включает в себя снабженческо-сбытовую наценку или скидку и налог на добавленную стоимость. Снабженческо-сбытовая наценка или скидка – это цена на услугу по снабжению и сбыту, которая должна компенсировать издержки снабженческо-сбытовых или оптовых организаций и обеспечивать им прибыль.
Разновидностью оптовой цены промышленности является цена биржевого товара или биржевых сделок. 

Цена биржевого товара – это цена, формирующаяся на базе биржевой котировки и надбавок или скидок с нее в зависимости от качества товара, расстояния доставки товара от места поставки до места реализации, предусмотренного биржевым контрактом.

Таким образом, в зависимости от стадии товародвижения (предприятие – оптовая торговля; оптовая торговля – розничная торговля; розничная торговля – потребители), можно различить оптовую цену предприятия (отпускная цена или цена изготовителя), оптовую цену промышленности и розничную цену.
Закупочная цена – это цена (оптовая), по которой реализуется сельскохозяйственная продукция сельскохозяйственными предприятиями, фермерами и населением. 

Тарифы грузового и пассажирского транспорта представляют собой плату за перемещение грузов и пассажиров, взимаемую транспортными организациями с отправителей грузов и населения. Составными элементами тарифа являются издержки, прибыли транспортных организаций и НДС. 
Существуют также тарифы на услуги жилищно-коммунального хозяйства. Их формирование также связано с определением затрат на производство продукции (воды, тепло- и электроэнергии и т.д.), и прибыли организаций, их отпускающих, с учетом НДС.

В состав розничной цены входят оптовая цена промышленности, НДС и торговая надбавка (или скидка), которая состоит из издержек торговых организаций и их прибыли для продолжения их деятельности. [1; c. 27]
Схематично весь процесс ценообразования можно представить следующим образом (рис 1).

	Издержки предприятия
	Прибыль
	Снабженческо-сбытовая или оптовая наценка (скидка)
	Торговая надбавка (скидка)

	Оптовая (отпускная) цена предприятия
	Издержки
	Прибыль
	Издержки
	Прибыль

	Оптовая (отпускная) цена предприятия
	

	Оптовая цена промышленности
	

	Розничная цена


Рис. 1. Процесс ценообразования

Можно отметить, что каждый последующий вид цены включает в себя предыдущий, а также, что в каждый последующий вид цены включается дополнительно НДС, а также акциз (по подакцизным товарам). 

Разновидностью розничной цены является аукционная цена.

Аукционная цена – цена товара, проданного на аукционе. Она может существенно отличаться от рыночной цены, поскольку отражает уникальные и редкие свойства товаров и в значительной степени зависит от уровня профессионализма лица, проводящего аукцион.

В условиях рынка важную роль при формировании цены играет полезность продукции, т.к. покупателя интересует не сама продукция, а то, в какой степени она будет удовлетворять его потребности, т.е. ее полезность. Обычно покупают не товар или продукцию, услугу, а пользу, которую можно из них извлечь.

Все действующие в экономике цены взаимоувязаны и образуют единую систему, которая находится в постоянном движении под воздействием множества рыночных факторов. Основными блоками единой системы цен являются оптовые, закупочные и розничные цены, а также тарифы на различные услуги (транспорта, предприятий жилищно-коммунального хозяйства).

Основные блоки цен содержат в свою очередь ряд подблоков. Например, блок оптовых цен подразделяется на два подблока – оптовые (отпускные) цены предприятия и оптовые цены промышленности. Блок транспорта состоит из нескольких подблоков – тарифы железнодорожного транспорта, морского транспорта и т.д.

В основе взаимосвязи всех цен, образующих единую систему, лежит принцип «сообщающихся сосудов»: изменение цен в одном из основных блоков данной системы непременно оказывает влияние на все другие блоки цен. Ведущую и определяющую роль во всей системе цен играют цены на продукцию базовых отраслей промышленности. Например, изменение цен на энергоносители находит быстрое отражение в уровне цен всех отраслей экономики. Большое влияние на цены в отраслях легкой и пищевой промышленности оказывает динамика цен на продукцию сельского хозяйства.

Следует отметить также существование тесной связи между системой цен и экономической средой, в которой действуют цены. Эта среда включает товарное производство, различные формы собственности, конкуренцию, что и составляет основу рыночной экономики. Система цен характеризуется такими показателями, как уровень, структура и динамика цен.

2. Экспортные и импортные цены и особенности их формирования. XE "2. Экспортные и импортные цены и особенности их формирования." 
Экспортная стоимость товара – стоимость, которая определяется по счету, предъявленному иностранному покупателю, за вычетом прямых накладных расходов в иностранной валюте, связанных с реализацией этого товара.
Импортная стоимость товара – это цена импортного товара, основой определения которой является переведенная в рубли контрактная или мировая цена, получающая при пересечении товаром таможенной границы получает название «таможенная стоимость».

Механизм формирования экспортных и импортных цен находит конкретное отражение в таможенной политике.

Определение экспортных цен.
При определении экспортных цен необходимо собрать и обработать полученную информацию о конкурентах, производстве, затратах, соотношение между выручкой от продажи товаров и прибылью. [3; c. 548]
Фирма, прежде всего, должна провести комплексное исследование рынка и изучить:

- конъюнктуру рынка данного товара, т.е. выявить существующий и ожидаемый спрос на него, на базе имеющихся источников информации определить уровень цен, по которым товар может быть предложен на рынке, тенденции их изменения:

- торгово-политические, транспортные и правовые условия работы на рынке, в частности содержание межправительственных соглашений, регулирующих ввоз товара, систему государственного регулирования внешней торговли  стране-импортере и т.д.;

- запреты и ограничения, порядок использования квот и получения лицензий, требования к сертификации товара, тарифы железных дорог  и т.д.

- информацию о ценах (каковы цены конкретных товаров; имеется ли товар, занимающий лидирующее положение по цене; каковы особенности рынка в отношении цен и их структуры: скидки, возможности представления кредита, мероприятия по стимулированию сбыта и пр.) 
Особенностью расчетов экспортных цен является наличие дополнительных расходов, связанных с поставками товаров в страны дальнего зарубежья. В состав таких расходов могут быть включены комиссионные вознаграждения продавцов и представителей (покупателей); импортные таможенные расходы в стране покупателя; транспортные издержки; расходы по оформлению сертификатов и прочих необходимых документов при пересечении таможенной границы. [2; c. 136]
Можно рассмотреть следующие виды цен.
Справочные цены представляют собой цены товаров во внутренней оптовой или внешней торговле, публикуемые в различных печатных изданиях.

Биржевая цена или биржевая котировка – цена товара, являющегося объектом биржевой торговли. Такие цены в основном отражают фактические сделки.

Средние экспортные или импортные цены исчисляются на основе данных внешнеторговой статистики путем деления стоимости товарной массы на ее физический объем.

Цены фактических сделок являются наиболее обстоятельным критерием для определения уровня цены. Сопоставление цен фактических сделок со справочными позволяют более правильно установить уровень цены в контракте.

Также применяют некоторые модификации цен, связанные с условиями оплаты транспортных расходов – это цены ФОБ, КАФ, СИФ. 

Цена КАФ – это вид цен, включающий расходы на транспорт до обусловленного разгрузочного порта или до оговоренного места внутри страны при продаже на местном рынке. Цена КАФ используется в случаях, когда производитель стремиться увеличить объем продаж.
Цены СИФ в основном используются во внешней торговле. Кроме оптовой цены сюда включается страховка и фрахт до обозначенного разгрузочного порта. Цены СИФ предпочтительны для потребителя, т.к. им облегчаются условия по организации перевозок в наиболее сложной их части и ответственность за качество товара остается за поставщиком до момента получения товара в установленном пункте. [2; c.139]
Кроме рассмотренных цен существуют и различные ценовые скидки.

Например, скидка за платеж наличными – уменьшение цены для покупателей, оперативно оплативших счета наличными средствами (2-3% от суммы платежа).

Определение импортных цен.

Цены устанавливаются самостоятельно предприятиями, осуществляющими импортные закупки. При этом порядок расчета цен зависит от того, комму непосредственно реализуются товары – другим предприятиям или населению.
Если предприятие-импортер закупило товар, и реализует его другому предприятию, то  цены устанавливаются на основе импортной (контрактной) стоимости с включением расходов по закупке и доставке товаров до границы в валюте страны экспортера. Затем на территории России импортная стоимость пересчитывается в рубли по официальному курсу Центрального банка. К ней добавляют налог на импорт, таможенная пошлина, акцизы, НДС и другие платежи. 
Розничные цены на импортные потребительские товары устанавливаются как правило, свободными, исходя из соотношения спроса и предложения. [4]
Импортные и экспортные цены различаются в зависимости от того, какие дополнительные расходы в них включаются по мере движения товаров от экспортера к импортеру: пребывание на складе страны-экспортера, нахождение в порту, путь за границу, складирование за рубежом и т.д. [5] 
Экспортные и импортные цены – это цены, обслуживающие внешнеторговый оборот. Они обладают следующими специфическим чертами:

1. Отражают внешнеэкономические связи государства с другими странами;
2. Находятся в зависимости от цен мировых рынков, отражающих условия производства и реализации мирового хозяйства. Эти цены находятся под значительным влиянием государства, которое проводит регулирование внешнеэкономической деятельности через лицензирование, квотирование, субсидирование экспорта и импорта. Также оказывает большое влияние инфляция.

Задача 1. XE "Задача 1." 
Условие задачи.
Определите повышение цены (в %) за время, прошедшее с момента подписания контракта до фактической поставки станка при условии, что за этот период заработная плата рабочих, обслуживающих этот станок, повысилась с 1200 до 1500 руб., а стоимость стали, из которой изготавливается станок, - с 1500 до 1600 руб. Следует иметь ввиду, что цена 1500 руб. за 1 т стали установлена в зависимости от содержания в ней углерода (4 %). Продавец поставляет сталь, содержащую 4,8 % углерода. Базисная продажная цена станка на день подписания контракта составляла 150 000 руб.

Необходимо учесть, что при определении цены наиболее существенными факторами, влияющими на величину затрат, являются заработная плата (40 % цены) и определенный сорт стали (25 % цены).

Решение задачи.

Заработная плата в базисной цене: 150 000 * 40% = 60 000 руб.

Численность рабочих: 60 000/1200 = 50 чел.

Заработная плата в новой цене: 50 * 1500 = 75 000 руб.

Стоимость стали в базисной цене: 150 000 * 25% = 37 500 руб.
Количество стали на станок: 37 500/1500 = 25 т

Содержание углерода 4% стоимости 1500 руб.

Т.к. содержание углерода в поставляемой стали 4,8%, то стоимость 1 т стали в базовом варианте уменьшится: 1500 * 4%/4,8% = 1250 руб.

Стоимость 1 т стали в новом варианте: 1250 * 1600/1500 = 1333 руб

(т.к. базовая цена выросла с 1500 до 1600 руб).

Стоимость стали в новой цене: 25 * 1333 = 33 333 руб.

Доля прочих затрат в цене: 100% - 40% -25% = 35%

Прочие затраты в базисной цене: 150 000 * 35% = 52 500 руб.

Новая цена станка: 75 000 + 33 333 + 52 500 = 160 833 руб.

Повышение цены составило: (160 833 – 150 000) /150 000*100% = 7,22%.

Задача 2.
Условие задачи.

1. Определите:

А) свободную розничную цену изделия при условии, что товар поступает в розничную торговую сеть через оптовую базу;

Б) прибыль промышленного предприятия от реализации изделия по свободным ценам;

В) рентабельность производства продукции.

2. Оставьте структуру свободной розничной цены, если известны:

А) себестоимость изделия – 7,1 руб.;

Б) ставка акциза – 45% к свободной отпускной цене (без НДС);

В) НДС – 20% к свободной отпускной цене (без НДС);

Г) свободная отпускная цена (с НДС) – 21,4 руб.;

Е) торговая надбавка – 25% к свободной цене.

Решение задачи.

	Показатель
	Ед.изм.
	Формула
	Сумма
	Расчет

	Полная себестоимость
	руб
	СС 
	7,10
	дано

	Прибыль
	руб
	П = Ц* - СС
	5,20
	 = 12,3 - 7,1

	Отпускная цена без акцизов и НДС
	 
	Ц1 = Ц / (1+А%)
	12,30
	 = 17,83 / ( 1 + 0,45 )

	Акциз
	%
	А%
	45%
	дано

	Акциз
	руб
	А = Ц - Ц*
	5,53
	 = 17,83 - 12,3

	Отпускная цена без НДС
	руб
	Ц = Цо / (1+НДС%)
	17,83
	 = 21,4 / ( 1 + 0,2 )

	Ставка НДС
	руб
	НДС%
	20%
	дано

	Отпускная цена с акцизами и НДС
	руб
	Цо
	21,40
	дано

	Снабженческо-сбытовая надбавка
	%
	ССН%
	6%
	дано

	Снабженческо-сбытовая надбавка
	руб
	ССН = Цо * ССН%
	0,01
	 = 21,4 * 0,06

	НДС
	руб
	НДС1 = ССН * 20%
	0,00
	 = 0,01 * 0,2

	Цена закупки
	руб
	Цз = Цо + ССН + НДС1
	21,42
	 = 21,4 + 0,01 + 0


	Торговая надбавка
	%
	ТН%
	25%
	дано

	Торговая надбавка
	руб
	ТН = Цз * ТН%
	0,05
	 = 21,4 * 0,25

	НДС
	руб
	НДС2 = ТН * 20%
	0,01
	 = 0,05 * 0,2

	Свободная розничная цена
	руб
	Цс = Цз + ТН + НДС2
	21,48
	 = 21,42 + 0,05 + 0,01


 XE "Задача 2." 
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