7. Главные факторы обеспечения конкурентоспособности предприятия Конкурентоспособность продукции в условиях рынка зависти от: цены, качества. Цдог=Издержки + прибыль Цдог=Спрос – предложение Цдог= Цj < Цi < Цn -  конкуренты Качество товара означает надежность, эстетичность, безопасность, экономичность, эргономичность. Качество должно являться не одним из направлений деятельности фирмы, а непрерывным процессом, затрачивающим все функции предприятия. Цель предприятия – получить прибыль. Чтобы мах-ть прибыль предприятие может: устанавливать цены; формировать затраты; определять объемы производства; выбирать номенклатуру и ассортимент продукции. Причем выбирая свое поведение на рынке фирма должна учитывать поведение конкурентов.
38.Пути роста производительности труда и снижения трудоемкости Производительность труда, характеризуя эффективность затрат труда в материальном производстве, определяется кол-вом продукции, произведенной в единицу рабочего времени, или затратами труда на единицу продукции. Различают производительность живого труда и производительность совокупного, общественного труда. Производительность живого труда определяется затратами рабочего времени в данном производстве, на данном предприятии, а производительность общественного труда – затратами живого и общественного труда.Уровень производительности труда характеризуется двумя показателями: -Выработкой продукции в единицу          времени (прямой показатель): b=В/Т-Трудоемкостью изготовления продукции (обратный показатель): t=T/B, где b-выработка продукции в ед времени; t – трудоемкость изготовления продукции; В – объем произведенной продукции в руб.; Т – затраты живого труда на производство продукции, руб. Трудоемкость продукции – выражает затраты рабочего времени на производстве единицы продукции. Пути повышения производительности труда: 1.Повышение технического уровня производства: механизация и автоматизация производства; внедрение  новых видов оборудования;  внедрение новых технологических процессов; улучшение конструктивных свойств изделий; повышение качества сырья и новых конструктивных материалов. 2.Улучшение организации производства и труда: повышения норм и зон обслуживания; уменьшение числа рабочих, не выполняющих нормы; упрощение структуры 3.Изменение внешних, природных условий: изменение горно-геологических условий добычи угля, нефти, руд, торфа. 
27.Понятие и основные признаки предприятия как самостоятельного хозяйствующего субъекта Предприятие явл первичным звеном общественного производства. Предприятие – самостоятельный хозяйствующий субъект, на γ производится продукция, услуги в ценах удовлетворения общественных потребителей и получения прибыли. Так же  предприятие явл юридическим лицом и предприятие самостоятельно распоряжается  своей деятельностью, продукцией и прибылью после получения оплаты налогов и др платежей. Признаки предприятия: 1)Предприятие обладает организационным единством, т.е. определенный коллектив со своей внутренней структурой, порядком управления, закрепленный в учредительных документах.2)Обособленное имущество: предприятие имеет обособленное имущество в собственности, хоз-ом ведении или оперативном управлении (ГК РФ)/// обособленное имущество дает основу для деятельности предприятию  ///3)Способность отвечать имуществом по своим обязательствам: во взаимоотношениях с государством и др.4)Способность выступать в хоз обороте от своего имени 5)Право предприятия быть истцом, т.е предъявить иск и быть ответчиком, если оно нарушит свои обязательства. 6)Предприятие должно иметь самостоятельный баланс или смету. Предприятие подлежит гос регистрации и действует на основании учредительных документов. Устава и учредительного договора. Устав – отражает организационно-правовую форму предприятия; наименование предприятия, юридический адрес, предмет и цели деятельности, уставной фонд, порядок распределения прибыли, местонахождение структурные единиц фирмы, условия реорганизации и ликвидации. Учредительный договор – включает наименование, местонахождения, порядок управления, размер – состав складочного, уставного капитала, реестр и порядок изменения долей участников, размер, сроки и порядок внесения вкладов и ответственность участников за нарушение обязанностей по внесению вкладов.Уставной фонд – это зафиксированная сумма основного и оборотного капитала в момент создания предприятия.
55.Цели, задачи и функции предприятия в рыночной экономике Предприятие – это самостоятельны хозяйствующие субъект, созданный предпринимателем или объединением предпринимателей для производства продукции, выполнения работ и оказания услуг с целью удовлетворения общественных потребностей и получения прибыли. Цель деятельности предприятия – удовлетворение общественных потребностей и получение прибыли. Современное предприятие – сложная организационная структура. В условиях рыночной экономики возрастает значение трех основных направлений организации промышленного предприятия: научная организация производства имеет целью создание оптимальной технико-технологической системы на предприятии. Это надежно  и эффективно функционирующее производственное оборудование и технология, упорядоченные технико-организационные взаимосвязи работников. Задача научной организации труда – построение здоровых формальных отношений в коллективе работников. Она включает систему мер по созданию условий для высокопроизводительного, эффективного творческого труда. Но возможности научной организации труда ограничены технико-технологическим состоянием предприятия , его финансовыми и экономическими активами. Научная организация управления – это система технических, экономических и гуманитарных средств, обеспечивающих целенаправленность воздействия на материальную и человеческую подсистемы предприятия. Она способствует их взаимодействию в целях достижение наилучшего материально – технического и экономического эффекта.
2.Бизнес план предприятия, его понятие и содержание Бизнес-план - подробный план предпринимательской деятельности на определенный период, устанавливающий показатели, которые должно достичь предприятие. Для новых предприятий бизнес-план является обязательным документом, помогающим мобилизовать капитал или получить кредит. План развития предприятия содержит следующие основные разделы: план производства промышленной продукции (производственная программа); план развития науки и техники; план повышения экономической эффективности производства; план капитальных вложений и капитального строительства; план материально-технического обеспечения; план по труду и кадрам; план по издержкам производства и реализации продукции; финансовый план; план социального развития коллективов предприятий и объединени; план мероприятий по охране природы и рациональному использованию природных ресурсов. Содержание бизнес плана: Цели и задачи предпринимательской сделки (проекта); Обобщенное резюме, основные параметры и показатели бизнес-плана; Характеристика продуктов, товара, услуг, предоставляемых предпринимателем потребителю; Анализ оценки конъюнктуры рынка сбыта, спроса, объемов продаж  План (программа) действий и организационные меры;  Ресурсное обеспечение сделки; Эффективность сделки (проекта)
31. Понятие себестоимости продукции, её значение для предприятия Себестоимость продукции - совокупность прямых издержек, связанных с производством изделия; все виды затрат, понесенных при производстве и реализации определенного вида продукции.  Себестоимость включает в себя: затраты на материалы;  прямые затраты на рабочую силу; переменные издержки: материальные затраты, амортизация основных средств, заработная плата основного и вспомогательного персонала, накладные расходы, непосредственно связанные с производством и реализацией. Различают производственную и полную себестоимости. Отношение чистого дохода (прибыли) к себестоимости продукции выражает рентабельность производства. Исчисляется себестоимость всей продукции, а также единицы изделия. Полная себестоимость - совокупность учетных затрат предприятия на производство и реализацию продукции, выраженная в денежной форме. Полная себестоимость - производственная себестоимость плюс коммерческие расходы, связанные с реализацией продукции.
18. Определение и методика расчета среднегодовой производственной мощности. среднегодовая ПМ. Она определяется путем прибавления к мощности на начало года и среднегодового ввода мощности и вычитания среднегодового выбытия. 
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       n1 – кол-во месяцев (полных) с введенной мощностью; n2 – кол-во после выведения мощности.

35.Производительность труда, как фактор роста производства и снижения себестоимости продукции Производительность труда, характеризуя эффективность затрат труда в материальном производстве, определяется кол-вом продукции, произведенной в единицу рабочего времени, или затратами труда на единицу продукции. Различают производительность живого труда и производительность совокупного, общественного труда. Производительность живого труда определяется затратами рабочего времени в данном производстве, на данном предприятии, а производительность общественного труда – затратами живого и общественного труда. Уровень производительности труда характеризуется двумя показателями: -Выработкой продукции в единицу времени (прямой показатель): b=В/Т -Трудоемкостью изготовления продукции (обратный показатель): t=T/B, где b-выработка продукции в ед времени; t – трудоемкость изготовления продукции; В – объем произведенной продукции в руб.; Т – затраты живого труда на производство продукции, руб. Трудоемкость продукции – выражает затраты рабочего времени на производстве единицы продукции. Пути повышения производительности труда
49.Структура с/с продукции, факторы ее определения по отраслям промышленности Затраты образующие себестоимость продукции группируются в соответствии с их экономическим содержанием по следующим общепринятым элементам: материальные затраты (за вычетом стоимости возвратных отходов); затраты на оплату труда; отчисления на социальные нужды; амортизация основных фондов; прочие затраты. Себестоимость продукции, денежные (ресурсные) издержки предприятий на производство и реализацию продукции, выражающие часть её стоимости (стоимость потребленных средств производства и стоимость необходимого продукта). С. п. - один из важных обобщающих качественных показателей эффективности производства, позволяющий осуществлять контроль над затратами живого и овеществленного труда и оценивать результаты хозяйственной деятельности предприятия. Отношение чистого дохода (прибыли) к С. п. выражает рентабельность производства.В практике планирования исчисляется себестоимость всей продукции (по экономическим элементам затрат) и единицы изделия (по калькуляционным статьям расходов). Экономические элементы затрат отражают стоимость израсходованных средств производства и стоимость необходимого продукта, идущую на оплату труда. Они включают: сырьё и основные материалы (за вычетом отходов), покупные комплектующие изделия и полуфабрикаты, вспомогательные материалы, топливо и энергию, амортизацию основных производственных фондов, заработную плату (основную и дополнительную), отчисления на социальное страхование.  Соотношение отдельных видов затрат образует структуру С. п., которая резко отличается как по отдельным отраслям народного хозяйства (см. табл.), так и внутри них. Под влиянием научно-технического прогресса, в результате роста производительности труда в структуре С. п. увеличиваются удельные затраты материальных ресурсов и уменьшается доля денежных расходов на оплату труда. Группировка затрат по калькуляционным статьям расходов даёт возможность определить себестоимость единицы продукции и выявить факторы, влияющие на формирование уровня С. п., вскрыть резервы её снижения (см. Калькуляция). Все расходы предприятия, связанные с изготовлением продукции, являются производственными и в совокупности образуют фабрично-заводскую себестоимость. В процессе хозяйственной деятельности предприятие несёт и внепроизводственные расходы: затраты на реализацию продукции (в т. ч. транспортные расходы), содержание вышестоящих организаций и др. Фабрично-заводская себестоимость с добавлением всех внепроизводственных расходов образует полную С. п.
Различают плановую и отчётную (фактическую) С. п. Основные плановые показатели С. п.: затраты на 1 руб. товарной (реализованной) продукции; себестоимость отдельных видов (групп) продукции и услуг; уровень и структура С. п. по элементам затрат (смета затрат на производство); снижение себестоимости сравнимой товарной продукции и конкретных видов её. Отчётность по С. п. предусматривает показатель фактических затрат на 1 руб. товарной продукции и итоговые данные себестоимости товарной продукции (в т. ч. сравнимой).

34. Прибыль и рентабельность, их понятие, расчет, пути увеличения Прибыль, экономическая категория, характеризующая конечные финансовые результаты хозяйственной деятельности в процессе расширенного воспроизводства. Прибыль исчисляется как разность между выручкой от реализации продукта хозяйственной деятельности и суммой затрат факторов производства на эту деятельность в денежном выражени
[image: image2.wmf]ва

производст

факторов

затрат

продукции

реализация

выручк

Прибыль

_

_

)

_

(

å

-

=

Относительным показателем П. выступает рентабельность предприятия (объединения), отрасли. Рентабельность - показатель эффективности деятельности предприятия, характеризующий уровень отдачи от затрат и степень использования средств. 
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Для рентабельной работы на принципах полного хозрасчёта предприятия должны возмещать издержки производства за счёт выручки от реализации продукции и получать П. в размерах, достаточных как для внесения в бюджет первоочередных платежей, так и для уплаты процентов банку и образования хозрасчётных фондов. низшей границей рентабельности служит такой её уровень, который обеспечивает предприятию: а) внесение платы за фонды; б) отчисления П. в фонды экономического стимулирования. Важнейшими факторами роста П. и повышения рентабельности являются расширение производства, рост. производительности труда, снижение себестоимости продукции (см. Себестоимость продукции) и улучшение её качества. На величину П. оказывают существенное влияние народнохозяйственные факторы: ускорение научно-технического прогресса, специализация и кооперирование производства, рациональное размещение производительных сил, повышение эффективности капитальных вложений. П. и рентабельность теснейшим образом связаны с показателями фондоотдачи, материалоёмкости и качества продукции. П. зависит также от ассортимента производимой продукции и от уровня цен. 

45.Система планирования деятельности организации в рыночной экономике, виды планов. Основные направления совершенствования методологии планирования: повышение научно-технического и расчетно-экономического обоснования планов; широкое применение системы прогрессивных технико-экономических нормативов и норм; дальнейшее улучшение системы показателей в целях повышения эффективности производства – снижения материалоемкости и фондоемкости, рост производительности труда, увеличение выпуска высококачественной продукции, обеспечение напряженности и тщательной сбалансированности планов. Обоснование планов осуществляется на основе технико-экономических нормативов и норм. Норма – максимально допустимая величина абсолютно расхода сырья, материала, топлива, энергии и т.д. на изготовление единицы продукции установленного качества. Норматив – относительная величина, характеризующая степень использования орудий, предметов труда, и их расходование на единицу площади, веса, объема и т.д. (например – показатель фондоотдачи – выпуск продукции на 1 рубль ОФ). При разработке технико-экономических норм необходимо учитывать современный уровень развития науки и техники, наиболее полно использовать производственные мощности. Наиболее совершенный метод разработки норм – расчетно-аналитический (нормы и нормативы технически обосновываются при помощи всестороннего критического анализа состояния производства, возможных изменений в нем, изучения влияния различных факторов. 

8. Значение экономии материальных ресурсов в орг-ии: 1)ресурсосбережение позволяет из того же кол-ва материальных ресурсов изготовить больше продукции 2)стремление к ресурсосбережению заставляет предприятие «дружить» с НТП 3)экономия материальных ресурсов способствует снижению себестоимости продукции. (потому что значительный удельный вес занимают материальные затраты) 4) ресурсосбережение оказывает положительное воздействие на финансовое состояние предприятия.

44. связь себестоимости продукции с ценой и прибылью. Значение снижения себестоимости в современных условиях. Себестоимость продукции, денежные (ресурсные) издержки социалистических предприятий на производство и реализацию продукции, выражающие часть её стоимости (стоимость потребленных средств производства и стоимость необходимого продукта). С. п. — один из важных обобщающих качественных показателей эффективности социалистического производства в условиях хозяйственного расчёта, позволяющий осуществлять контроль над затратами живого и овеществленного труда и оценивать результаты хозяйственной деятельности предприятия. Отношение чистого дохода (прибыли) к С. п. выражает рентабельность производства. В практике планирования исчисляется себестоимость всей продукции (по экономическим элементам затрат) и единицы изделия (по калькуляционным статьям расходов). Экономические элементы затрат отражают стоимость израсходованных средств производства и стоимость необходимого продукта, идущую на оплату труда. Они включают: сырьё и основные материалы (за вычетом отходов), покупные комплектующие изделия и полуфабрикаты, вспомогательные материалы, топливо и энергию, амортизацию основных производственных фондов, заработную плату (основную и дополнительную), отчисления на социальное страхование. Соотношение отдельных видов затрат образует структуру С. п., которая резко отличается как по отдельным отраслям народного хозяйства (см. табл.), так и внутри них. Все расходы предприятия, связанные с изготовлением продукции, являются производственными и в совокупности образуют фабрично-заводскую себестоимость. В процессе хозяйственной деятельности предприятие несёт и внепроизводственные расходы: затраты на реализацию продукции (в т. ч. транспортные расходы), содержание вышестоящих организаций и др. Фабрично-заводская себестоимость с добавлением всех внепроизводственных расходов образует полную С. п. Различают плановую и отчётную (фактическую) С. п. Основные плановые показатели С. п.: затраты на 1 руб. товарной (реализованной) продукции; себестоимость отдельных видов (групп) продукции и услуг; уровень и структура С. п. по элементам затрат (смета затрат на производство); снижение себестоимости сравнимой товарной продукции и конкретных видов её. Отчётность по С. п. предусматривает показатель фактических затрат на 1 руб. товарной продукции и итоговые данные себестоимости товарной продукции (в т. ч. сравнимой). С. п. формируется непосредственно на предприятии. Она отражает индивидуальные затраты и условия производства, конкретные результаты хозяйствования данного производственного коллектива. Поэтому себестоимость одного и того же вида продукции на разных предприятиях неодинакова. При ценообразовании в качестве базы берётся, как правило, среднеотраслевая себестоимость, представляющая собой средневзвешенную величину затрат на производство данного вида продукции в масштабах отрасли. В некоторых отраслях промышленности (например, в добывающих) при обосновании оптовых ценориентируются на среднюю зональную С. п.С. п. позволяет сравнивать и сопоставлять экономическую эффективность работы предприятий, выпускающих различную продукцию и находящихся в разных технико-экономических условиях. Анализ динамики С. п. выявляет присущую социализму объективную закономерность систематического снижения общего уровня издержек производства. Изменение затрат на 1 руб. товарной продукции промышленности (в % к предыдущему году, в сравнимых ценах) характеризуется следующими данными: Благодаря снижению уровня С. п. увеличиваются внутрипроизводственные источники накоплений, ускоряются темпы расширенного воспроизводства, роста производительных сил. Вместе с тем снижение С. п. является базой планомерного снижения оптовых и розничных цен, роста доходов трудящихся и, следовательно, неуклонного повышения материального и культурного уровня их жизни.
46.Система показателей эффективности работы предприятия Система показателей эффективности работы предприятия включает: оценочные показатели; показатели издержек производства ; относительные показатели хоз деятельности. Среди оценочных показателей наиболее важные: оборот (товарооборот или объемы продаж) – стоимость товаров и услуг, реализованных потребителям; валовая прибыль – разница м/у оборотом и затратами на производство (ст-ть сырья, материалов, полуфабрикатов, размера оплаты труда работникам); условно-чистая  прибыль – разница м/у валовой прибылью и накладными расходами и суммой амортизационных отчислений; условно-чистая продукция – условно-чистая прибыль + издержки на з/п рабочих и служащих; прибыль после уплаты процентов по займам и кредитам; прибыль после уплаты налогов; прибыль после выплаты всех дополнительных платежей; ликвидность после осуществления новых капиталовложений; ликвидность после уплаты дивидендов.К показателям второй группы – издержек производства – можно отнести затраты на оплату труда, амортизацию, затраты на материально-энеогетическое снабжение и др.Относительные показатели: индекс отдачи (полученной прибыли) на вложенный капитал – рассчитывается как
[image: image4.wmf]прибыль

ленная

нераспреде

резервы

финанс

капитал

й

акционерны

жения

налогообло

до

прибыль

полученная

_

.

.

_

)

_

(

_

+

+

Или 
[image: image5.wmf]å

+

-

ыхзаймов

долгосрочн

йкапитал

акционерны

ыль

чистаяприб

условно

 Остальные показатели хозяйственной деятельность делятся на 2 основные группы: показатели эффективности производства и показатели структуры издержек. Показатели эффективности производства: доля валовой или чистой прибыли в обороте предприятия, условно-чистая продукция в обороте фирмы, отношение величины условно-чистой продукции в обороте фирмы, отношение величины условно-чистой продукции к издержкам на з/п. Показатели структуры издержек – это доля авансированного капитала и условно-чистой продукции в обороте Фирмы, доля основного капитала ав объеме продаж, доля запасов в общей стоимости потребляемых материалов и полуфабрикатов.Обобщающий показатель эффективности производства – индекс совокупной факторной производительности (СФП). Считается, что это наиболее точные критерий в долгосрочном плане. 
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, Где УЧП – объем условно-чистой продукции; V –стоимость рабочей силы; А – сумма амортизационных отчислений текущего года в неизменных центах того года, когда было приобретено оборудование (по всем видам оборудования); М – стоимость сырья, материалов и услуг, купленных на стороне. Следует отметить, что динамика СФП и межфирменные сопоставления предприятий по уровню этого показателя позволяют руководству компании судить о конкурентоспособности фирмы, эффективности использования всех видов ресурсов.
10. Интенсивные показатели эффективного использования ОПФ

К сист. взаимосвязанных показателей, непосредственно харак-щих уровень использования актив. части ОПФ и производствен. мощностей, а также раскрывающих резервы возможного улучшения их использов., отн-ся: коэффициент экстенсивного использования (Кд), который харак-ет уровень использования актив. части ОПФ во времени: Кэ = Тф/Треж, где Тф – фактич. время работы машин и оборудования. Треж – режимный фонд времени работы машин и оборудования. Коэффициент интенсивного использования (Ки), который харак-ет уровень использования машин и оборудованиия по мощности: Ки = Пф/Пв,  где  Пф – фактич. производит-сть машин и оборуд., Пв – возможная производити-сть машин и оборуд. Интегральный коэффициент (Кинт), который харак-ет уровень использования машин и оборуд.как во времени, так и по мощности и опред-ся по формуле: К инт = Кэ Ки. К числу важн. показателей, харак-щих уровень использования ОПФ во времени, относится коэффициент сменности (Ксм). Он м/б определен по формуле: Ксм = МС1+МС2+ МС3/ N уст, где МС1- кол-во машино-смен работы оборудов только в 1 смену; МС2 - кол-во машино-смен работы оборудов только в 2 смены; МС3 - кол-во машино-смен работы оборудов только в 3 смены; N уст – кол-во установл. оборуд.

21 Основ.  направления сворем.  этапа НТП. Направления:  1.комплекс. механизация и автоматизация.- это широк. внедрение взаимосвяз. и взаимодопол. сис-м машин, аппаратов, приборов, оборудования на всех участках пр-ва, операциях и видах работ. Она способствует интенсификации пр-ва, росту произ-ти труда, сокращению, доли ручн. труда в пр-ве, облегчению и улучшению условий труда, снижению трудоемкости пр-ии. Механизация – вытеснение ручн. труда и замена его машиным в тех звеньях, где он еще до сих пор остается. Автоматизация пр-ва – применение технич. ср-в с целью полной или чатсич. замены участия чел-ка в процесах получения, преобразования, передачи и использования энергии, материалов или инф-ции. 2.Химизация пр-ва – предусматрив. совереш-ие пр-ва в рез-те внедрения хим. технологий, сырья, материалов, изделий в целях интенсификации, получения нов. видов пр-ии и повышения их кач-ва, повышения эф-ти и содержат-ти труда, облегчения его условий. Направления развития химизации пр-ва: внедрение нов. конструкцион. и  электроизоляц. материалов, расширение потребления синетет. смол и пластмасс, реализация прогресив. химико-технол. процесов, расширение  выпуска и повсемест. применения разнообраз. хим. материлов, обладающ. спец. св-ми. Значит. расшир. сырьев. база народ. хоз-ва в рез-те более полного и комплекс. использования сырьев. ресурсов, получения искуст. путем многих видов сырья, материалов, топлива, кот. играют больш. роль в эк-ке. 3Электрофикация пр-ва предс. собой процес широк. внедрения эл. энергии как источника питания производственого силов. аппарата в технол. процесы, ср-ва управления и контроля хода пр-ва. на основе эл-ции пр-ва осущ-ся комплекс. механизация и автоматизация пр-ва, внедряется прогресив. технология. Она обеспечивает в пром-ти замену ручн. труда машиным, расширяет воздействие эл. энергии в техноген. процесах, технич. ср-ах автоматизации пр-ва и управления, инженер. расчетах, обработке инф-ции, в счетно-вычис. работах и др. По выработке эл. энергии РФ заним. 1–е место в Европе и 2-е в мире. Разграничение перечис. направлений относительно, т.к. процесс в одной области опирается на достижения в других.
33. Понятие, разделы, показатели производственной программы орг-ии. Производственная программа (или план производства и реализации продукции) это комплексное задание по выпуску и реализации продукции определенного ассортимента и качества в натуральных и стоимостных показателях ориентированных на достижение целей орг-ии. разработка начинается с маркетинговых исследований. Направления маркетинга: 1)комплексное изучение  и прогнозирование рынка. Коньюктура соотношения между спросом и предложением: С бол П; С мен П;С=П 2)формирование и изучение товарной политики предприятия. О номенклатуре и ассортименте продукции востребованные рынком конкур. 3)формирование и изучение товарной политики предприятия. 4)формирование и изучение ценовой политики. Нужно наладить коммуникации чтобы продвигать товар на рынке. 5)разработка и осуществление политики продаж. ФОССТИС- формирование спроса и стимулирование сбыта. Важнейшими стоимостными показателями производственной продукции явл-ся: 1)товарная продукция это ст-ть готовой продукции предприятия к отпуску (реализации) за пределы основной деят-ти предприятия в плановом периоде как правило за год, базовая) 2)реализованная продукция это продукция изготовленная отгруженная и оплаченная потребителем. Связь между товарной и реализ продукцией РП=ТП. РП=ТП +ОНн (остатки нереализованной продукции на начало года) –ОНк (на конец года) 3)валовая продукция это ст-ть всей продукции предприятия независимо от ее готовности т.е. это ст-ть общего рез-та предприятия за год. ВП= ТП (этого года) –НЗн (незавершенное производство на начало года) +НЗк 4)чистая продукция это показатель кот-ый выражает вновь созданную коллективом предприятия ст-ть. ЧП= ТП +МЗ (материальные затраты) –А (амортизация) 5)условно чистая продукция УЧП= ТП- МЗ.

54.Формы объединений предприятий и их цели Производственные
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По организационно-правовым формам: 1. Хоз товарищества – Объединения лиц для совместного ведения хозяйственной деятельности (бизнеса). Лица – учредители, они вносят определенные вклады и каждый из них несет полную материальную ответственность не зависимо от вклада. Существуют полные товарищества и товарищества на вере (коммандитные), вторые отличаются наличием таких участников, γ не принимают участия в производстве и риск убытков γ ограничивается только из вкладов. 2.Хоз общества – общество учрежденное 1 или несколькими лицами, уставной капитал γ разделен на доли (учредительный док-т). Участники не отвечают по обязательствам общества, а риск убытков несут только в объеме вложенных вкладов. 3.Унитарные предприятия – государственные или муниципальные коммерческие организации не наделенные правом собственности на закрепленное за ними имущество. 4.Производственные кооперативы. – для совместной производственной или иной хозяйственной деятельности. Обязательным в кооперативе является личное или иное участие в деятельности кооператива, а так же объединение имущества на основе паевых взносов. По организационно-экономическим формам: (Концерн, Ассоциация, Консорциум, Картель, Синдикат, ФПГ) Одна из задач структурной надстройки предприятий – создание конкурентно-способных предприятий, интегрированных в мировую экономику. Интеграция предприятий на временной или постоянной основе осуществляется на основе кооперации и концентрации. Кооперация – объединение на договорной основе усилий без создания общего органа управления с сохранением участниками свое хоз и юр самостоятельности. Концентрация – это интеграция предприятия на основе централизации и объединении их хоз средств или частично от своей хоз-фин самостоятельности в пользу др предприятия или вновь созданного органа управления. Участники Картеля договариваются о рынке сбыта, о ценах, долях общ объема производстваСиндикат – одна из форм монополии, объединение сбыта продукции. Хоз ассоциации – объединения не долговечны для решения новой крупной задачи. По отраслевой принадлежности: А)хар-р используемого сырья: обрабатывающаяся промышленность, добывающая промышленность. Б)по назначению и характеру готовой продукции: производящие СП, предметы потребления. В)по технической и технологической общности: с непрерывным производственным циклом, с дискретным производственным циклом. Г)по времени работы в течении года: сезонные, круглогодичные. Д)по степени специализации: Специализированные, Диверсифиц., Комбинированные. Е)по размерам: крупные, средние, мелкие. Предприятия мелкого и среднего бизнеса относятся к малому предпринимательству. Цель деятельности предприятия – удовлетворение общественных потребностей и получение прибыли. Современное предприятие – сложная организационная структура. В условиях рыночной экономики возрастает значение трех основных направлений организации промышленного предприятия: 1.)научная организация производства имеет целью создание оптимальной технико-технологической системы на предприятии. Это надежно  и эффективно функционирующее производственное оборудование и технология, упорядоченные технико-организационные взаимосвязи работников. 2)Задача научной организации труда – построение здоровых формальных отношений в коллективе работников. Она включает систему мер по созданию условий для высокопроизводительного, эффективного творческого труда. Но возможности научной организации труда ограничены технико-технологическим состоянием предприятия , его финансовыми и экономическими активами. 3)Научная организация управления – это система технических, экономических и гуманитарных средств, обеспечивающих целенаправленность воздействия на материальную и человеческую подсистемы предприятия. Она способствует их взаимодействию в целях достижение наилучшего материально – технического и экономического эффекта.
. 

1. Амортизация ее назначение. Методы расчета амортизационных отчислений. Амортизация это денежное возмещение износа ОФ путем вкл части их ст-ти в затраты на выпуск продукции. Амортизационные отчисления это денежные выражения перенесенной ст-ти вкл в себестоимость продукции по установленным нормам амортизации. Норма амортизации это установленный в % от балансовой ст-ти размер амортизации за определенный период времени по конкретному виду ОФ. 
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В практике хозяйствования используется след виды начисления амортизации: 1)линейный равномерный способ начисления амортизации Аг= На* ОПФп (первоначальной ст-и). 2)по остаточному методу (МНК) Аг= На* ОПФо (остаточной ст-ти) 3)по числу лет срока полезного использования оборудования Аг= (То/Тс)* ОПФп; То- число лет оставшиеся до конца срока службы оборудования, Тс- сумма чисел амортизационных лет срока службы оборудования(1+2+3- 3 года) 4)метод амортизации пропорционально объему производства

53  Формы воспроизводства ОФ в современных усл-ях. Существует простое и расширенное воспроизводство ОФ. Простое воспроизводство в том же объеме (за счет ремонта) Формы простого воспроизводства: 1)капитальный ремонт 2)замена устаревшего средства труда. Расширенное воспроизводство. Его формы: 1)новое строительство 2)расширение действующих предприятий 3)реконструкция и техническое перевооружение 4)модернизация оборудования. Расширенное воспроизводство эффективно, если: возрастает годовой объем производства; увеличивается производительность труда; снижается с/с продукции; увеличивается рентабельность производства.

15.(направления улучшения использования ОФ) Показатели эффективности использования ОПФ Оснна правления улучшения этих показателей. 1)Экстенсивные хар-ют использование ОФ по составу кол-ву и времени.а)отношение фактически работающего оборудования ко всему оборудованию в цехе. б)коэф-т сменности хар-ет использование оборудования по времени, показывает какое кол-во смен в сутки работает оборудование: Ксм=О1+ О2+О3 ….(кол-во оборудования по сменам)/все установленное в цехе оборудование; Ксм= время работы по сменам наибольшее время оборудования в смену.  2)обобщающие 3)интенсивные а)коэф-т использования мощности б)выпуск продукции на ед оборудования или на м2 площади; Фондоотдача. Фотд хар-ет объем продукции в стоимостном выражении приходящийся на рубль затраченных фондов (в увелич): Фотд= ТП(ВП)/ ОПФсрг. Фондоемкость Фемк= ОПФсрг/ТП(ВП). сколько ОФ приходится на рубль товарной продукции (в сниж). Фондовооруженность. Сколько ОФ приходится на одного рабочего Фвоор= ПОФсрг/ ЧПП (численность производственного персонала)
47 Состав и структура оборотных фондов. Оборотные фонды это часть материальных ресурсов орг-ии кот-ая в отличие от ОПФ расходуется в каждом производственном ЦИКе и ст-ть свою переносит на изготовленный продукт сразу в течении одного круговорота. Оборотные средства это денежные средства предприятия предназначенные для приобретения оборотных фондов и фондов обращения (качественные отличия). Оборотные фонды предприятия состоят из: 1)производственные запасы (структура их доля по промышленности 70%) - это предметы труда подготовленные для запуска в производственный процесс, они нах-ся на складе: состоят из сырья, топлива, горючее, покупные полуфабрикаты, комплектующие изделия 2)Незавершенное производство и полуфабрикаты собственного изготовления (25%) – это предметы труда кот-ые уже вступили в производственный процесс но еще не вышли из него в виде готовой продукции. 3)Расходы будущих периодов (5%) – в виде денег  это затраты на подготовку и освоение новой продукции кот-ые производятся в данном периоде но относятся на продукцию будущего периода. 

23. Показатели использования оборотных фондов орг-ии. Материалоемкость. Обобщающим показателем характеризующим использование ресурсов  в орг-ии явл-ся материалоемкость продукции. Материалоемкость продукции – это сумма материальных затрат в стоимостном выражении или кол-во материальных ресурсов в натуральном выражении на принятый показатель выпуска продукции. Мемк =МЗ(материальные затраты в стране в целом) / НД (национальный доход) Хар-ет сколько материальных затрат на 1 руб нац дохода (руб ВНП или руб. ВВП). На уровне одного предприятия  Мемк= МЗ/ ТП(ВП) это обобщающий показатель кот-ый показывает эффективность использования оборотных фондов. Виды материалоемкости по эк-кому содержанию: 1)Общая это материалоемкость  всего объема произведенного на предприятии продукции. 2)удельная это расходы мат ресурсов на принятую единицу измерения продукции 3)относительная. хар-ет уровень использования мат ресурсов на определенный показатель основной эксплуатационной характеристики изделия. Машиностроение (рассчитывается на стадии производств): 1)коэффициент использования металла Ким= ЧВм (чистый вес метала)/ВРм (валовый расход метала) 2)относительная материалоемкость на стадии конструирования машины Ом= ЧВм/ ЭХ (эксплуатационная хар-ка изделия) 3)интегрированный показатель Ип= Ом/Ким

20 Основные источники экономии материальных ресурсов в орг-ии. Источники экономии показывают за счет чего может быть достигнута экономия. Пути экономии материальных ресурсов показывают при помощи каких мероприятий может быть достигнута экономия. Источники: 1)снижение веса машин изделий 2)всемерное уменьшение производственных потерь и отходов 3)использование неизбежных отходов производства 4)высвобождение дорогостоящих дефицитных ресурсов 5)повторное использование материалов. Пути 1)улучшение конструкций машин и изделий. 2)внедрение новой техники и прогрессивной технологии 3)текущая рационализация применяемых технологических процессов. 4)развитие методов комплексной переработки сырья и материалов 5)улучшение орг-ии производства и труда, материальное поощрение. 

17. Оборотные средства орг-ии: назначение состав структура. Оборотные средства это денежные средства предприятия предназначенные для приобретения оборотных фондов и фондов обращения (качественные отличия). Оборотные средства фонды обращения Состав: 1)готовая продукция на складе 2)продукция отгруженная но не оплаченная потребителем 3)денежные средства предприятия 4)средства в расчетах.  Оборотные средства делятся на: 1)собственные- формируются за счет собственных ресурсов предприятия 2)заемные это кредиты банка и т.д. 1)коэф-т оборачиваемости оборотных средств Коб=РП/О; РП- реализованная продукция, О -оборотные средства; сколько реализованной продукции (в данном выражении) приходится на рубль оборотных средств (предприятия заинтересованно в увеличении числа оборотов) 2)коэф-т загрузки оборотных средств Кзагр= О/РП ; кол-во оборотных средств затраченных на рубль реализованной продукции (в сниж) 3)продолжительность времени одного оборота Тобор=365(90дней) продолжит/ Коб (в умен)

26. Показатели оборачиваемости оборотных средств: методика их расчета. Оборотные средства это денежные средства предприятия предназначенные для приобретения оборотных фондов и фондов обращения (качественные отличия). Оборотные средства делятся на: 1)собственные- формируются за счет собственных ресурсов предприятия 2)заемные это кредиты банка и т.д. 1)коэф-т оборачиваемости оборотных средств Коб=РП/О; РП- реализованная продукция, О -оборотные средства; сколько реализованной продукции (в данном выражении) приходится на рубль оборотных средств (предприятия заинтересованно в увеличении числа оборотов) 2)коэф-т загрузки оборотных средств Кзагр= О/РП ; кол-во оборотных средств затраченных на рубль реализованной продукции (в сниж) 3)продолжительность времени одного оборота Тобор=365(90дней) продолжит/ Коб (в умен)

39 Пути ускорения оборачиваемости оборотных средств Ускорение оборачиваемости оборотных средств достигается: 1)на стадии создания производственных запасов: а)внедрение эк-ки обоснованных норм запасов. б)приближение поставщиков ресурсов потребителем. в)использование прямых длительных связей г)механизация автоматизации погрузочных разгрузочных работ склада. 2)на стадии незавершенного производства а)ускорение НТП 3)на стадии обращения (реализации продукции) а)совершенствование сис-мы расчетов б)своевременная подборка отгружаемой продукции по партиям ассортимент

5. Виды производительности труда. Методика расчета

Труд м/б производит. и менее производит. Показателем эффективности труда явл-ся его производит-сть. Сущ-ет много показателей эффектив-ти произв-ва, но производит-ть труда считается важн. из них. Повышение производит-сти труда имеет большое эконом. и соц. значение, которое необходимо рассматривать на макро- и микроуровне. С народнохоз-ой т.з. повышение производит-сти труда означает:  • рост ВВП и ВНП, нац-го дохода; • рост фонда накопления и фонда потребления;  • основу для расширенного воспроизв-ва; • основу для повыш. уровня жизни граждан страны и реш. соц. проблем;  • основу для развития страны и роста эконом. могущества гос-ва. Для измерения производит-сти труда, эффектив-сти использов. труд. ресурсов в промыш-ти исп-ся 2 осн.показателя: выработка и трудоемкость. Выработка измеряется кол-вом продукции, произведенной в единицу раб. времени или приходящейся на одного среднесписочного работника или рабочего в год (квартал, месяц). Это распростран. и универсал. показатель производит-сти труда. Разл-ют 3 метода определения выработки: натуральный, стоимостный (денеж.) и трудовой. Выработка в натуральном или стоимостном выражении опред-ся по формуле: Выработка= V тов. (валовой или реализован.) продукции/Среднесписочная числен. работников. Трудоемкость — это затраты раб. времени на произв-во единицы продукции. В зависимости от состава включаемых в нее труд. затрат разл-ют, технолог. трудоемкость, трудоемкость обслуживания произв-ва, производств. трудоемкость и трудоемкость управл. произв-ом. Для расчета роста производит-сти труда на предпр-ии принята класс-ция факторов ее роста: 1. Техн. прогресс, включающий механизацию и автоматизацию производств. процессов и внедрение передовой технологии на базе нов. оборудования; модернизацию действующего оборудования; измен. качества сырья, применение нов. видов материалов и топлива; повыш. кач-ва продукции. 2. Улучш. организации произв-ва, труда и управления, в т.ч.: увеличение норм и зон обслуживания; изменение специализации произв-ва; совершенствование управления произв-ом (укрепление цехов, переход на бесцеховую структуру и т.п.); сокращ. потерь раб. времени; снижение брака и отклонений от норматив. условий работы. 3. Влияние прир. условий: залегание угля, нефти и др. минер. сырья; содержание полезного компонента в рудах; изменение глубины разработки и др. 4. Изменение объема произв-ва и относит. уменьш. числен. ППП (рабочих, руководит., специалистов и служащих). 5. Изменение структуры произв-ва в т.ч.: измен. удельного веса полуфабрикатов и кооперированных поставок; измен. доли продукции разной трудоемкости; измен. доли разл. методов произв-ва, способов добычи полезных ископаемых; измен. доли вновь осваиваемой продукции.

6, 16, 21, 29, 30, 50 НТР и НТП

НТП — это непрерывный процесс внедрения нов. техники и технологии, организации произв-ва и труда на основе достижений и реализации науч. знаний. Научно-техн. революция — это составная часть НТП. НТР — это высшая ступень НТП, означает коренные изменения в науке и технике, оказывающие существ. влияние на обществ. произв-во. Т. о., НТР — это составная и более существенная по значимости часть НТП. Но если НТП м/т развиваться как на эволюционной, так и революционной основе, то НТР — это скачкообразный процесс. 

Различают макро- и микрореволюцию. Макро — революция, рез-ты которой самым коренным образом затрагивают все обществ. произв-во или мн. его сферы: электрификация, внедрение ЭВМ, радиофикация и др.; Микро — революция, рез-ты которой затрагивают только отд. отрасли нар. хоз-ва или промыш-ти:  бездоменное получение стали в черной металлургии, ГПС в машиностроении и др.  Осн. отличиями макро- от микрореволюции явл-ся масштабность распространения и значимость рез-тов НТР. За все время существования и развития челов-ва происходило много научно-техн. революций, и этапы этого развития наз-ся по эволюции применяемых орудий труда: каменный век, бронзовый век, железный век. Совр. НТР отл-ся от предшествующих, особенности: 1.  превращение науки в производит. силу обва. Известно, что к производит. силам отн-ся ср-ва произв-ва (орудия + предметы труда) и рабочая сила. Наука влияет на каждый из этих элементов в качеств. плане, тем самым усиливая кажд. из них; 2.  сокращение временного интервала с момента появл. открытий и изобретений до их реализации на практике. Н-р, челов-ву потребовалось 112 лет, чтобы фото из науч. сферы стала применяться на практике, для электродвигателя — 56 лет; 3. опережение развития науки, т.е. теория, опережает практику; 4.  расширение границ проникновения современной НТР и ее масштабность; совр. наука все глубже проникает в познание космоса, земли и океана, атома и чел-ка и др. сфер.

Любое гос-во, чтобы обеспечить эффект. эк-ку и не отстать в своем развитии от др. стран, д/о проводить единую гос. научно-техн. политику— система целенаправленных мер, обеспечивающих комплексное развитие науки и техники и внедрение их рез-тов в эк-ку. Гос-во на каждом этапе своего развития д/о определять осн. направления НТП, обеспечивать условия для их внедрения. Осн. направл. НТП — это такие направления развития науки и техники, реализация которых на практике обеспечит в самый короткий срок максимум эконом. и соц. эффек-сти. Разл-ют общегос. (общие) и отрасл. (частные) направления НТП. Общегос. — направ. НТП, которые на данном этапе и на перспективу явл-ся приоритетными для страны или гр. стран. Отраслевые направл. —явл-ся   важн. для отдел. отраслей нар. хоз-ва и промыш-ти. Общегос. направл. - Электрификация — процесс произв-ва и широкого использования электроэнергии в обществ. произв-ве и быту. Сущность электрификации состоит в органическом единстве произв-ва электроэнергии и замены ею др. форм энергии в разл.сферах обществ. произв-ва, в той или иной мере использующих энергию. Значение электрификации закл-ся в том, что она явл-ся основой для механизации и автоматизации произв-ва, а также химизации произв-ва, способствует повышению эффективности произв-ва: увеличению производит-сти труда, улучшению кач-ва продукции, снижению ее себестоимости, увеличению объема произв-ва и прибыли на предприятии. Др. важн. направл. НТП явл-ся: Механизация и автоматизация производств. процессов — это комплекс мероприятий, предусматривающих широкую замену ручных операций машинами и механизмами, внедрение автоматич.станков, отдельных линий и произв-в. Механизация производств. процессов означает замену ручного труда машинами, механизмами и др. техникой.В механизиров. произв-ве значит. часть труд. операций выполняется машинами и механизмами, меньшая — вручную.  Высшей степенью механизации явл-ся автоматизация производственных процессов. Автоматизация — это нов. тип произв-ва, который подготовлен совокупным развитием науки и техники, переводом произв-ва на электронную основу, с помощью применения электроники и нов. совершен. техн. ср-в. Осн. ступенями автоматизации произв-ва явл-ся: полуавтоматы, автоматы, автоматич. линии, участки- и цехи-автоматы, заводы- и фабрики-автоматы.  Химизация — процесс произв-ва и применения химич.продуктов в нар. хоз-ве и быту, внедрение химич. методов, процессов и материалов в нар. хоз-во. Химизация как процесс развивается по 2 направл.: применение при произв-ве различной продукции прогрессивных химич. технологий; произв-во и широкое применение химич. материалов в нар.хоз-ве и быту. Осн. показатели уровня химизации подразд-ся на: Частные показатели отражают отд. стороны процесса химизации сферы материал. произв-ва и быта. В числе этих показателей можно назвать такие: 1.доля синтетич. каучука, химич. волокон, синтетич. моющих средств и др.в общем их балансе; 2. расход химич. средств (кормовых препаратов, минерал. удобрений, химич. ср-в защиты и т.д.) на единицу продукции животноводства, птицеводства, на гектар полезной площади; 3. затраты химикатов и строит. деталей, конструкций из химич. материалов на 1 млн строительно-монтаж.работ производств., культурно-бытового и жилищного строит-ва; 4.произв-во пластических масс и синтетич. смол в % к произв-ву стали по весу и объему и др. Общие показатели харак-ют уровень развития химизации в целом по стране, к ним отн-ся: 1. доля продукции хим. промыш-ти в общем объеме пром. произв-ва; 2.  произв-во пластических масс и синтетич. смол на душу нас.; 3. доля искусств. и синтетич.материалов в общем объеме потребленных материалов; 4. доля продукции, производимой с использованием хим. технологий, и др.
11. Классификация затрат на производство. Элементы затрат и статьи калькуляции

Однородные по своему эконом. содержанию затраты наз-ся эконом-ми элементами независимо от того, где они расходуются и на какие цели. Все затраты, образующие себестоимость продукции, группируются по след. элементам: 1) материал. затраты (за вычетом стоимости возврат. отходов) - сырье и осн. материалы, в т.ч. покупные полуфабрикаты и комплектующие изделия; вспомогат. материалы; топливо и энергия; износ малоценных и быстроизнашивающихся предметов и др.; 2) затраты на оплату труда; 3) отчисления на соц. нужды- осущ-я по определ. нормативам от фонда оплаты труда: в Пенсион. фонд — 28%; в Фонд соц. страх. — 5,4%; в Фонд занятости — 1,5%, в Фонд обяз. медиц. страхования — 3,6%.; 4) амортизация осн. фондов- отн-ся все амортизац. отчисления по осн. средствам за отчет. период; 5) пр. затраты—платежи по %, износ нематериал. активов, командировочные расходы, представит. расходы, расходы на рекламу, расходы на подготовку кадров и др. Для исчисления себестоимости отдел. видов продукции затраты предпр-ия группируются по статьям калькуляции. Осн. положениями по планированию, учету и калькулированию себестоимости продукции на промыш. предпр-ях установлена типовая группировка затрат по статьям калькуляции, которую м/о представить в  виде: 1. Сырье и материалы. 2. Возвратные отходы (вычитаются). 3. Покупные изделия, полуфабрикаты и услуги производств. хар-ра сторонних предпр-ий и организаций. 4. Топливо и энергия на технолог. цели. 5. Заработная плата производств. рабочих. 6. Отчисления на соц. нужды. 7. Расходы на подготовку и освоение произв-ва. 8. Общепроизводств. расходы. 9. Общехоз. расходы. 10. Потери от брака. 11. Прочие производств. расходы. 12. Коммерч. расходы. Итог первых 11 статей образует производств. 

себестоимость продукции, итог всех 12 статей — полную себестоимость продукции.
12. Классификация предприятий

Предпр-ие – это самостоят. хозяйствующ. субъект, созданный предпринимат. или объединением предпринимат. для произв-ва продукции, выполнения работ и оказания услуг с целью удовлетворения обществ. потребностей и получения прибыли. Группировка носит усл. характер, т.к одно и то же пр-тие относится к различным группам. Пр-тия различаются: 1. по сфере деят-т:  а).материального; б). нематериального произв-ва. 2. по отраслевой принадлежности: а).промыш-сти; б).с/х. 3. по эконом. назначению: а). произв-во ср-в произв-ва; б). произв-во предметов потребления. 4. по хар-ру воздействия на предметы труда: а). добывающие (угольные, газодобыча); б). перерабатывающие (обрабатывающие - станкостроение, машиностроение). 5. по типу произв-ва: а). единичного (харак-ся широким ассортиментом продукции и малым объемом выпуска изделий - судостроение, прокатный стан, др. уникальное оборудование); б). серийного (изготовление ограничен. ассортимента продукции - пищевые, химич., компрессорные пр-тия); в). массового произв-ва (изготовление отд. видов продукции в больших кол-вах - обувные фабрики, моторные заводы). 6. по кол-ву видов производимой продукции: а). специализированные - выпускающие огранич. число товаров; б). многопрофильные - производящие разные товары- комбинаты. 7. по уровню специализации: а). узкоспециализированные (спец-ция м/б предметная - тракторный завод; подетальная – произв-во подшипников; технолог.- произв-во кислот в хим. пром-ти); б). многопрофильные – металлургич., химич., целлюлозно-бумажные комбинаты. 8. в завис-сти от размеров (размер пр-тия опред-ся числен. занятых на нем работников): а). крупные (от 1000 чел.); б). средние (100-1000 чел); в). мелкие ( до 100 чел); г). пр-тия-монополии. В странах с рыночной эк-кой доля крупных пр-тий невелика 20-25%, но их доля в ВНП 70-80%. Крупные пр-тия имеют ряд «+»: 1. больше преимуществ для разделения труда, что обеспечивает кач-во и произв-сть труда; 2. Имеют возм-ть покупать ресурсы в больших объемах, что обеспечивает опт. скидки на товары; 3. Круп. пр-тия имеют возм-сть вкладывать ср-ва в НИОКР, что снижает издержки произв-ва, повышает кач-во, а следовательно и прибыль. «+» малого бизнеса закл-ся в гибкости, высокой адаптивной способности к изменениям на рынке, он оперативнее реагирует на изменение потребит. спроса, облегчает отраслевой перелив раб. силы и капитала. Многочислен.малых фирм создает возможности для шир. развития конкуренции. Выживают те пр-тия, которые действуют эффективно. Малые пр-тия создают здоровую конкуренцию на рынке товаров и услуг, что в целом благоприятно влияет на эконом. и соц.обстановку в стране. 1. по степени механизации – автоматизированные; комплексной механизации; частично-механизированные; машиноручные и ручные произв-ва (художеств. промыслы). 2. по степени прерывности - с прерывным режимом работы; с непрерывным режимом (сталелитейное произв-во)
13. Материалоемкость продукции: понятие, виды. Влияние на эффективность производства

Важн. обобщающим показателем уровня использования всех материал. ресурсов на предпр-ии явл-ся материалоемкость продукции; обратный показатель материалоемкости продукции — материалоотдача. Материалоемкость (Mе и материалоотдача продукции (Мо) опред-ся по формулам Ме = МЗ/ТП; Мо = ТП/МЗ; Ме = МЗ/Vp; Мо = Vp/МЗ,  где МЗ – кол-во израсходованных матер. ресурсов на предпр-ии; ТП – выпуск товарной продукции на предпр-ии; Vp – объем реализованной продукции. К част.  показателям материалоемкости продукции отн-ся металлоемкость, электроемкость и энергоемкость. Показатель металлоемкости продукции (Mмет) опред-ся по формуле: М мет = Кол-во израсходован.металла/ Выпуск товар. (реализован.) продукции. Электроемкости – М м = кол-во израсходован. электроэнергии/ Выпуск товар. (реализован.) продукции. Энергоемкости – М м = кол-во потреблен. всех видов энергии/ Выпуск товар. (реализован.) продукции. Все эти част. показатели м/б определены как в натур., так и в стоимостном исчислении. Снижение материалоемкости продукции позволит предпр-ию: 1. существенно улучшить свое финанс. положение за счет снижения себестоимости продукции и увел. прибыли, остающейся в его распоряжении; 2. увеличить выпуск продукции из одного и того же кол-ва сырья и материалов; 3. более успешно -конкурировать с др. фирмами на рынке продаж, за счет снижения продажной цены на свою продукцию; 4.  уменьшить норматив. величину оборот. ср-в, необходимых предпр-ию для норм.функционирования; 5. накопить достаточные собств. финанс. ср-ва для внедрения новой техники и технологии и расширенного воспроизв-ва; 6. существенно снизить риск своего банкротства. Решение проблемы снижения материалоемкости продукции имеет и многие др. позитивные моменты, в т.ч. и морального аспекта. Рац-ое использов. материал. ресурсов —воспитание коллектива в духе бережного и рачительного отнош. ко всем ресурсам предпр-ия. Возможны след. пути улучш. использования материал. ресурсов на предпр-ии: 1. внедрение малоотходной и безотходной технологии произв-ва;  2. комплексное использов. сырья на предпр-ии; 3. широкое применение искусств.и синтетич. материалов; 4.  улучшение кач-ва продукции; 5. более качествэ подготовка сырья и материалов к

 произв-ву; 
37. Пути достижения основной цели предпрития в рыночных условиях

Предпр-ие – это самостоят. хозяйствующ. субъект, созданный предпринимат. или объединением предпринимат. для произв-ва продукции, выполнения работ и оказания услуг с целью удовлетворения обществ. потребностей и получения прибыли. Цель деят-ти предпр-ия – удовлетворение обществ. потребностей и получение прибыли. Совр. предпр-ие – сложная организац. структура. В усл. рыноч. эк-ки возрастает значение 3 осн. направлений организации промыш. предпр-ия: 1. научн. организация произв-ва имеет целью создание оптимал. технико-технолог. сист. на предпр-ии. Это надежно  и эффективно функционирующее производств. оборудование и технология, упорядоченные технико-организац. взаимосвязи работников. 2. задача научн. организации труда – построение здоровых формал. отнош. в коллективе работников. Она вкл-ет сист. мер по созданию условий для высокопроизводит., эффектив. творч. труда. Но возможности науч. организации труда ограничены технико-технолог. сост. предпр-ия , его финансовыми и эконом. активами.  3. научн. организация управления – это сист. технич., эконом. и гуманитар. ср-в, обеспечивающих целенаправленность воздействия на материал. и челов. подсистемы предпр-ия. Она способствует их взаимодействию в целях достижение наилучшего материально – технич. и эконом. Эффекта
14. Методика расчет экономической эффективности инноваций

Важн. значение при инвестировании имеет вопрос об эффектив-сти инвестирования. При этом необходимо сравнивать издержки при осуществлении проекта и доходы, которые м/б получены от реализации дан. проекта. Эффектив-сть инвестиций на уровне отдел. эконом. проекта предпр-ия опред-ся в виде отнош.:Э=ПР/К, ПР- прибыль, полученная за счет вложения капитала, К- объем вложений капитала. При инвестировании необходимо учитывать инфляц. процессы. Для этого прим-ся дисконтирование- сравнение текущего потребления с будущим. Это сопоставление затрат и доходов, возникающих в разные периоды времени. Дисконтирование –это технич. прием, для измерения текущей и будущей стоимости, сопоставление затрат и доходов, возникающих в разное время.При инвестировании необходимо учитывать риски. Риск- это вероятность того или иного исхода (н-р, получение убытка) от данного вложения капитала. Чем выше неопределенность хоз. ситуации, тем дольше срок реализации проекта, тем выше степень риска. Для стоимостной оценки результатов и затрат м/т использ-ся разл. цены. Под базисной понимается цена, сложившаяся в нар. хоз-ве на опред. момент времени. Базисная цена на любую продукцию или ресурсы считается неизменной в теч. всего расчетного периода. Прогнозная цена (Цt) продукции или ресурса в конце t-го шага расчета опред-ся по формуле Ц t = Цб х I (t, tк), где Цб – базисная цена продукции или ресурса; I (t, tк),  - коэф-т (индекс) изменения цен продукции или ресурсов соответствующей гр. в конце t –го шага по отнош. к нач. моменту расчета (в котором известны циклы). Расчетная цена исп-ся для вычисления интегральных показателей эффек-сти, если текущие значения затрат и рез-тов выражаются в прогнозных ценах. Это необходимо, чтобы обеспечить сравнимость рез-тов, полученных при разл. уровнях инфляции. При оценке эффек-сти инвестиц. проекта соизмерение разновременных показателей осущ-ся путем приведения (дисконтирования) их к ценности в нач. периоде. Для приведения разноврем. затрат, рез-тов и эффектов испол-ся норма дисконта (Е), равная приемлемой для инвестора норме дохода на капитал.Технически приведение к базисному моменту времени затрат, рез-тов и эффектов, имеющихся на t-м шаге расчета реализации проекта, удобно производить путем их умножения на коэффициент дисконтирования (аt), определяемый для постоян. нормы дисконта (Е) как: а t = 1 / (1 +Е) t, где t – номер шага расчета (t=0,1 2,…, Т), а Т – горизонт расчета. Если же норма дисконта меняется во времени и на t-м шаге расчета равна Е, то коэффициент дисконтирования равен: ао = 1 и аt = 1/ П (1+ Е к), при t>0. Сравнение разл. инвестиц. проектов (или вариантов проекта) и выбор лучшего из них рекомендуется производить с использов. разл. показателей, к которым относятся: Чистый дисконтированный доход (ЧДД), или чистая приведенная стоимость (NPV), пред-ет собой оценку сегодняшней стоимости потока буд. дохода. Он опред-ся как сумма текущих эффектов за весь расчетный период, приведенная к нач. шагу, или как превышение интегральных рез-тов над интегральными затратами. Если в течение расчет. периода не происходит инфляц.  изменения цен или расчет производится в базисных ценах, то величина ЧДД для постоянной нормы дисконта (Эдп) вычисл-ся по формуле: Э дп = ЧДД = (Rt-Зt)х 1/(1+ Е к), где Rt – рез-ты, достигаемые на t-м шаге расчета; Зt – затраты, осуществляемые на этом же шаге; Т -  горизонт расчета (равный номеру шага расчета,

 на котором производится ликвидация объекта). (Rt-Зt)= Эt - эффект, достигаемый на шаге. 


32. Понятие, значение состав основных фондов предпрития.

Первый признак хоз-ва – наличие обособленного имущ-ва. Осн. составляющим элементом любой организации явл-ся ОФ – это материально-веществен. ценности, используемые в кач-ве ср-в труда,  находятся в эксплуатации длит. время и не изменяют свою натурал. форму и утрачивают свою стоимость по частям. ОФ делятся на: 1) производственные – в сфере материал. произв-ва и непосредственно участвуют в создании стоимости товара: 2) непроизводственные - не участвуют в процессе произв-ва, не переносят стоимости на продукт, нах-ся на балансе предпр-ия и возмещаются а счет нац-го дохода об-ва: жилые дома, детские, спорт. сооружения и др. ОПФ по видам: 1. земля и объекты природопользования (вода, недры и др); 2. здания (служебные, производственно-техн.); 3. Сооружения; 4. Передаточные устройства; 5. машины, оборудование, лабораторное оборудование. 6. Выч. техника; 7. Транспорт; 8. Инструменты и оборудование, стоимостью > 100 МРОТ; 9. Произ-во и хоз. инвентарь; 10. Внутрихоз. дороги; 11. капитал. вложения на улучшение земель и др. объекты ОФ. ОПФ по форме принадлежности: собственные; арендованные. ОПФ по принципу использования: действующие; на консервации; находятся на реконструкции и техн. перевооружении; находятся в резерве.
19. Организационно-правовые формы предприятия в эк-ке России

Формы предпри​ним-ва м/о подразделить на организационно-правовые (товарищества, об-ва, кооперативы) и организационно-эконом (концерны, ассоциации, синдикаты, картели). 1. Товарищ-во - объединение лиц, созданное имя осуществл. предпринимат. деят-ти. Они созд-ся когда в организации предпр-ия ре​шают принять участие 2 или более партнера. Важ. «+» товарищ-ва — возможность привлечения дополнит. капитала, наличие неско-их владельцев позволяет осущ-ть специализацию внутри предпр-ия на основе знаний и умений кажд. из партнеров. «-»: каждый из участ. несет равную матер. ответств-ть независимо от размеров его вклада. Участ. товарищ-ва подразд-ся на 2 гр.: полные товарищи (товарищ-во с неогранич. ответств-тью) и коммандитные товарищи (товарищ-во с огранич. ответств-тью). Об-во созд-ся по соглашению не менее 2 граждан ли​бо юрид. лиц путем объединения их вкладов (как в ден., так и в натур. форме) в целях осуществ. хоз. деят-ти. Участ. ООО не отвечают по его обязат-вам. Они несут ответ​ств-ть в пределах стоимости внесенных ими вкладов. Акционерные об-ва - им предоставлено право привлекать необход. ср-ва путем выпуска цен. бумаг — акций. При этом участ. АО несут ответств-сть за рез-ты его деят-ти в пределах стоимости принадлеж. им акций. Предпр-ие, созданное группой лиц для совмест. производств. или др. хоз. деят-ти, называется коопе​ративным. Обязательным явл-ся личное трудовое и др. участие его членов в деят-ти кооператива, а также объе​динение имуществ. паевых взносов его участ. 2. Концерн — это многоотраслевое АО, кон​тролирующее предпр-ия ч/з сист. участия. Концерн приоб​ретает контрол. пакет акций различ. компаний, явл-ся по отнош. к нему дочерними. Ассоциации — мягкая форма добровол. объединения эконо​м-ки самостоят. предпр-ий, организаций, которые  м/т входить в др. образования. В состав ассоциации входят односпециализиров. предпр-ия и органи​зации, располож. на определ. терр. Синдикат — объединение сбыта продукции предпринимателями одной отрасли с целью устранения излишней конкуренции м/у ними. Картель означает соглашение м/у предпр-ями одной отрасли о ценах на продукцию, услуги, о разделе рынков сбыта, долях в общем объеме произв-ва и др. Партнерство — это предпр-ие, фирма, организованная не​ско-ми лицами, совместно владеющими и управляющими ею. Важн. права принадлежат всем партнерам. В усл. партн-ва легче решить финанс. вопросы, связанные с началом и продолжением деят-ти предпр-ия, фирмы. В рез-те возни​к. противоречий или выхода из дела 1 или неско-их партнеров возникает угроза распада партн-ва. Корпорация – предпр-ие, фирма, имеющая форму юрид. лица, где ответств-сть каждого собствен​ника ограничена его вкладом в данное предпр-ие. Это об-во, основанное на паях. Приобретая акции об-ва, отд. лица становятся собственниками корпорации. Держатели акций рискуют только той суммой, которую заплатили при покупке акций. 
36. Производственная мощность предпрития, ее виды, показатели использования.

Производств. мощность предпр-ия (ПМ) – это наиболее max возможный выпуск продукции различной номенклатуры, технологий и ассортимента при рац-ном использов.орудия труда, применении прогрессивной технологии, передовых методов организации произв-ва и труда и соответствующее кач-во продукции. ПМ измеряется готовой продукцией выраженной в натуральных единицах. ПМ предпр-ия опред-тся в расчете на год по мощности ведущих цехов. Величина ПМ изм-ся. Опред-ся неско-ко видов ПМ: 1) выходная мощность – это производств. мощность не начало года; 2) Выходная мощность – это производств. мощность на конец года, она опред-ся путем суммирования входной и вводимой мощности за вычетом выбывающей в теч. планового года. 3) Проектная мощность – это ПМ предусмотренная проектом строит-ва реконструкции и расширения предпр-ия. Сущ-ет формула для исчисления среднегодовой ПМ. Она опред-ся путем прибавления к мощности на начало года и среднегод. ввода мощности и вычитания среднегод. выбытия. Мсрр = Мн + (Мее х n1)/ 12 – (Мыве х n2)/12, n1 – кол-во месяцев (полных) с введенной мощностью, n2 – кол-во после выведения мощности. Показатели использов. ПМ: 1. Фактич. выпуск продукции  в натур. или стоимост. выражении за отчетный период; 2. Выпуск продукции на единицу оборудования производств. площади; 3. Коэффициент сменности; 4. Сред. % загрузки оборудов.; 5. Коэффициент использования производств. мощности, опред-ся отнош.

 фактически выпущенной продукции к среднегод. производств. мощности.
25. Показатели металлоемкости в машиностроении. Методика расчета

К част.  показателям материалоемкости продукции отн-ся металлоемкость, электроемкость и энергоемкость. Показатель металлоемкости продукции (Mмет) опред-ся по формуле: М мет = Кол-во израсходован.металла/ Выпуск товар. (реализован.) продукции. Электроемкости – М м = кол-во израсходован. электроэнергии/ Выпуск товар. (реализован.) продукции. Энергоемкости – М м = кол-во потреблен. всех видов энергии/ Выпуск товар. (реализован.) продукции. Все эти част. показатели м/б определены как в натур., так и в стоимостном исчислении. Для любого предпр-ия, особенно для машиностроит-го, важно знать, наско-ко рационально исп-ся металл. С этой целью испол-ся такие показатели уровня использования металла, как коэффициент относит. металлоемкости, коэффициент использов. металла и интегральный коэффициент использов. металла. Коэффициент относит. металлоемкости (Ко.м.) харак-ет уровень использования металла на стадии проектирования и конструирования машин и оборудования и показывает, наско-ко совершенна та или иная конструкция со стороны рац-го использов. металла, опред-ся по формуле: Ко.м. = Чисый вес изд./Числен. значение важн. параметра изд. В кач-ве параметра м/т выступать, н-р, мощность трактора в лошадиных силах, мощность двигателя в кВт, грузоподъемность автомобиля в тоннах и т.д. Коэффициент использов. металла (К дм) опред-ся по формуле: Кк.м. = Чистый  вес детали (изд.)/Черновой вес, или норма. Он харак-ет уровень использования металла на стадии изготовления машин, оборудования или конструкций. Для обобщающей харак-ки использов. металла как на стадии проектирования и конструирования машин и оборудования, так и на стадии их изготовления прим-ся интегральный коэффициент использов. металла (Кинт), который опред-ся по формуле:

Кинт = Ка.м./К к.м. Чем меньше величина этого показателя, тем более совершенна конструкция и лучше испол-ся металл при изготовлении продукции на предприятии.
28. Понятие и роль оборотных фондов в эк-ке предпрития

Разл-ют два понятия: оборот. ср-ва и оборот. фонды. Под оборот. фондами понимается часть ср-в произв-ва, которые единожды участвуют в производств. процессе и свою стоимость сразу и полностью переносят на производимую продукцию. К ним отн-ся: сырье, осн. и вспомогат. материалы, комплектующие изделия, не законченная произв-ом продукция, топливо, тара и др. предметы труда. Оборот. ср-ва складываются из оборот. фондов и фондов обращения. К фондам обращения отн-ся сре-ва, обслуживающие процесс реализации продукции: гот. продукция на складе, товары, отгруженные заказчикам, но еще не оплаченные ими, ср-ва в расчетах, ден. ср-ва в кассе предпр-ия и на счетах в банках. Фонды обращения связаны с обращением продукции и включают в себя: 1. Годовую продукцию на складе; 2. Продукцию отгруженную но не оплаченную; 3) Все ден. ср-ва предпр-ия; 4) Ср-ва в расчетах. По источникам формирования оборот. ср-ва делятся на собственные и заемные. Заемные оборотные средства – это предметы банка, кредиторская задолжность и проч пассивы. Эффект-сть использования оборот. ср-ва харак-ся 3 мя показателями: 1. Коэффициент оборачиваемости: Коборах = РП/СО, РП- реализуема продукция, СО- сред. остаток оборот. ср-в.  Он показывает объем реализуемой продукции приходящейся на 1 руб. оборот. средств. 2. Коэффициент загрузки оборотных средств: Кд = СО/РП. Он характеризует сумму оборотных средств затраченных на 1 руб реализованной продукции. 3. Длит-ть одного оборота (в днях):.Т = Д/Коборах х Т. Чем меньше длит-сть оборота средств, тем меньше требуется оборот. средств. Т.о, оборот. средства — это ден. ср-ва предпр-ия, предназначенные для образования оборот. производств. фондов и фондов обращения. 
40. Пути экономии оборотных фондов на предприятии

Эконом. знач.  экономии оборотных фондов: 1. Снижение удельных расходов сырья, материалов, топлива обесп-ает произв-ву эконом. выгоды, дает возможность из данного кол-ва материал. ресурсов выработать больше гот. продукции и расширить масштабы произв-ва. 2. Экономия материал. ресурсов, внедрение в произв-во более эконом. материалов способствует установлению более прогрессивных пропорций м/у отраслями и достижению более совершенной отраслевой структуры. 3. Стремление к экономии материал. ресурсов способствует внедрению нов. техники и совершенствов.технолог. процессов. 4. Экономия ресурсов и материалов снижает себестоимость продукции, способствует увеличению технолог. уровня произв-ва и снижению издержек произв-ва. 5. Существенно влияя на снижение себестоимости, экономия материал. ресурсов оказывает положит. воздействие на финанс. состояние предпр-ия. Т.о. эконом. эффект-сть улучшения использования и экономия оборот. фондов оказывает положит. воздействие на все стороны производств. деят-ти предпр-ий.
41. Резервы и пути снижения себестоимости продукции на пред-ии

Себестоимость продукции пред-ет выраженные в ден. форме текущие затраты предпр-ий на произв-во и реализацию продукции (работ, услуг). Себестоимость продукции выполняет ряд важн. ф-ций: • учет и контроль всех затрат на выпуск и реализацию продукции; • база для формирования оптовой цены на продукцию предпр-ия и определ. прибыли и рентабельности; • эконом. обоснование целесообразности вложения реал. инвестиций на реконструкцию, техн. перевооружение и расширение действующего предпр-ия; • определение оптимал. размеров предпр-ия; • эконом. обоснование и принятие любых управленч. решений и др. Разл-ют след. виды себе-сти: Цеховая себестоимость пред-ет затраты цеха, связанные с произв-вом продукции. Производств. себе-сть помимо затрат цехов вкл-ет общепроизводств. и общехоз. расходы. Полная себе-сть отражает все затраты на произв-во и реализацию продукции, слагается из производств. себе-сти и внепроизводствен. расходов (расходы на тару и упаковку, транспортировку продукции, пр. расходы). Разл-ют: Индивидуал.  себе-сть обусловливается конкрет. условиями, в которых действует то или др. предпр-ие. Среднеотраслевая себе-сть опред-ся как средневзвешенная величина и харак-ет средние затраты на единицу продукции по отрасли, поэтому она находится ближе к общественно необходимым затратам труда. В усл-х перехода к рыноч. эк-ке роль и значение себе-сти продукции для предпр-ия резко возрастают. Значение снижения себестоимости продукции для предпр-ия закл-ся:  1. в увеличении прибыли, остающейся в распоряжении предпр-ия, в появлении возможности в простом и расширенном воспроизв-ве; 2. в появлении большей возможности для материал. стимулирования работников и реш. соц. проблем коллектива предпр-ия; 3. в улучшении финанс. сост. предпр-ия и снижении степени риска банкротства; 4. в возможности снижения продажной цены на свою продукцию, что позволяет повысить конкурентоспособность продукции и увеличить объем продаж; 5. в снижении себестоимости продукции в АО, что явл-ся хорошей предпосылкой для выплаты дивидендов и повышения их ставки. Из всего сказанного вытекает вывод, что проблема снижения 

себестоимости продукции всегда д/б в центре внимания на предпр-ях.

52. Фондоотдача и фондоемкость продукции. Пути повышения фондоотдачи

Обобщающим показателем, характеризующим использов. осн. фондов на предпр-ии, явл-ся показатель фондоотдачи. Показатель фондоотдачи (Фо) рассчитывается по формуле: Ф0 = V/Ф, где V – стоимость произведенной за год продукции в натур. или стоимост. выражении; Ф – среднегодовая стоимость ОПФ. Если числитель и знаменатель данной формулы разделим на среднесписочную численность, то получим: Ф0 = ПТ/ W, где ПТ — производит-сть труда (выработка) на предпр-ии; W — фондовооруженность труда. Эта формула м/б использована для более детального анализа уровня использования осн. производств. фондов. Она показывает взаимосвязь м/у выработкой и фондовооруженностью труда. Идеал. вариантом считается вариант, когда выработка на предпр-ии растет более быстрыми темпами, чем фондовооруженность труда, т.к. в этом случае достигается максимал. эффект-сть произв-ва.

 Обрат. показателем фондоотдачи явл-ся фондоемкость продукции.
42. Пути улучшения использования производственной мощности предпрития

Производств. мощность предпр-ия (ПМ) – это наиболее max возможный выпуск продукции различной номенклатуры, технологий и ассортимента при рац-ном использов.орудия труда, применении прогрессивной технологии, передовых методов организации произв-ва и труда и соответствующее кач-во продукции. ПМ измеряется готовой продукцией выраженной в натуральных единицах. ПМ предпр-ия опред-тся в расчете на год по мощности ведущих цехов. Величина ПМ изм-ся. Опред-ся неско-ко видов ПМ: 1) выходная мощность – это производств. мощность не начало года; 2) Выходная мощность – это производств. мощность на конец года, она опред-ся путем суммирования входной и вводимой мощности за вычетом выбывающей в теч. планового года. 3) Проектная мощность – это ПМ предусмотренная проектом строит-ва реконструкции и расширения предпр-ия. Сущ-ет формула для исчисления среднегодовой ПМ. Она опред-ся путем прибавления к мощности на начало года и среднегод. ввода мощности и вычитания среднегод. выбытия. Мсрр = Мн + (Мее х n1)/ 12 – (Мыве х n2)/12, n1 – кол-во месяцев (полных) с введенной мощностью, n2 – кол-во после выведения мощности. Показатели использов. ПМ: 1. Фактич. выпуск продукции  в натур. или стоимост. выражении за отчетный период; 2. Выпуск продукции на единицу оборудования производств. площади; 3. Коэффициент сменности; 4. Сред. % загрузки оборудов.; 5. Коэффициент использования производств. мощности, опред-ся отнош. фактически выпущенной продукции к среднегод. производств. мощности.

43. Рыночная модель предпрития, ее основные черты
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Соц-но-эконом. роль предпр-ия в условиях рынка существенно меняется: 1.  Предпр-ие д/о ориентироваться на получ. прибыли (доход ›расход); 2. Наращивать объемы произв-ва только в условиях сбыта продукции.3.  Предпр-ие приобрело возможность несостоятельности (банкротства). 

Взаимодействие предпр-ия с внеш. ср. (открытая система) -  предпр-ие получает из внеш. ср. ресурсы - оно выпускает гот. продукцию, выполняет работы, оказывает услуги - оно взаимодействует с соц. средой: гос-во, муницип.  органы, законод-во - оно получает из прир. ср. воду, полезные ископаемые -  взаимодействует с рынком. Соотношение ресурсов на входе выходе образует эк-ку предприятий. Для осущ-ия своей деят-ти предпр-ие формирует имущество. Источником имущ-ва явл-ся:  1. ден. и матер. взносы учредителей; 2. доходы от реализации Т и У; 3. ценные бумаги и доходы от них; 4.  капитал. вложения и дотации от бюджетов (разн. уровня); 5. безвозмездные или благотворит.взносы, пожертвования; 6. выходы имущества гос. предприятий путем конкурса, аукциона.  Конкурентоспособность продукции в условиях рынка зависит от цены и кач-ва. Конкурентоспособность продукции в условиях рынка зависит от цены и кач-ва. Цдог = издержки + прибыль. Цдог = спрос – предложение. Цдог = Цj< Цi<Цn. Кач-во товара означает надежность, эстетичность, безопасность, экономичность, эргономичность. Кач-во д/о являться непрерывным процессом, затрагивающим все ф-ции предпр-ия. Цель предпр-ия – получать прибыль. Чтобы максимизировать прибыль предпр-ие м/т: устанавливать цены; формировать затраты; определять объемы произв-ва; выбирать номенклатуру и ассортимент продукции. В общем виде: прибыль – есть разница м\у выручкой от реализации тов. и усл. и затратами на ее произв-ва и реализацию. Произв-ва – это деят-сть осуществляемая част. лицами и предпр-ями по произв-ву, оказанию услуг, приобретению и продажи товаров в обмен на др. тов. или деньги приводящие к взаимной выгоде заинтересованных лиц и предпр-ий.
48. Структура основных производственных фондов и факторы, ее определяющие

Осн. фонды – это материально-веществ. ценности, используемые в кач-ве ср-в труда, находятся в эксплуатации длит. время не изменяют свою натурал. форму и утрачивают свою стоимость по частям. Осн. фонды бывают: производств., непроизводств. Производств. фонды участвуют в сфере материал. произв-ва и непосредственно участ-ют в создании стоимости товара: промыш-сть, строит-во, транспорт, связь. Виды ОПФ по видам: Земля и объекты природопользования (вода, недры и др.); здания (служебные, произодвтсвенно-техн.); сооружения; передаточные устройства; машины, оборудование, вычислит. техника; транспорт; инструменты и оборудования стоимостью больше 100 МРОТ; производств. и хоз. инвентарь; капитал. вложения на улучшение земель и др объекты ОФ. ОПФ по форме принадлежности: собственные; арендованные. ОПФ по признаку использования: девствующие, не консервации, находящиеся на реконструкции и техн. перевооружении, находящиеся в резерве. Виды структур ОПФ: производств., технолог., отраслевая. Для учета ОПФ исп-ся натуральная и денежная оценка. При натур. оценке в рез-те инвентаризации и паспортизации, устанав-ся число машин, их производит-сть, мощность, размер производственной мощности. Ден. оценка необходима для планирования размерного ОПФ, опред. степени износа и размера амортизационных отчислений. Сущ-ет неско-ко видов денежной оценки связаной с деят-тью и участие в произв-ве постепенном снашивании (потерей потребит. способности)  и изменений за этот период  условий воспроизв-ва: первоначальная - сумма затрат предпр-ия на изготовление/приобретение фондов, из доставку, монтаж. Она применятся для опред. нормы амортизации, размеров амортизац. отчислений, прибыльности и рентабельности активов предпр-ия; восстановленная - затраты на воспроизведение ОФ в совр. условиях (влияние НТП, инф-ции); остаточная - опред-ся исключ. из первонач. (восстановленной) стоимости износа части ОФ; ликвидационная стоимость ОПФ - стоимость реализации изношенных, снятых с произв-ва ОФ. Переоценка ОФ имеет цели: 1. создание для предприя необход. условий формирования обоснования накоплений ден. ср-в обновления ОФ; 2. создание эконом. обновлений исходной стоимости базы для оценки имущ-ва в период его приватизации; 3. осущ-ть индексацию норм амортизации на полное восстановление ОПФ. Среднегодовая стоимость ОПФ: ОФср.г. = ОФн + (ОФв*n1/12)-( ОФл*n2/12), где ОФп – ОФ на нач. года (балансовая); ОФв – стоимость введенных ОФ, ОФл – ликвидационная стоимость ОФ; n 1 –кол-во мест с момента ввода (полных);n 2 – кол-во мест с момента ликвидации (полных).
51. Трудоемкость продукции, понятие, виды, измерение

Трудоемкость — это затраты раб. времени на произв-во единицы продукции. В зависимости от состава включаемых в нее трудовых затрат различают, технологич. трудоемкость, трудоемкость обслуживания произв-ва, производств. трудоемкость и трудоемкость управления произв-вом. Производств. трудоемкость пред-ет собой затраты труда рабочих (осн, и вспомогат.) и рассчитывается по формуле: Тпр = Т техн + Т об, где Т техн – технолог. трудоемкость, в которую входят все затраты труда осн. рабочих, Ак сдельщиков, так и повременщиков. Т об –трудоемкость обслуживания произв-ва, определяемая затратами труда всмогат. рабочих. Полная трудоемкость (Тп) пред-ет собой затраты труда всех категорий ППП и опред-ся по формуле: Тп = Т техн + Тоб + Т у, Ту – трудоемкость управления произв-ом, включающая затраты труда ИТР, служащая, МОП и охраны. Под полной трудоемкостью единицы продукции поним-ся сумма всех затрат живого труда на изготовление единицы продукции, измеряемая в человеко-часах: Тn = кол-во отработ. времени, чел-к – ч./ V произвед. продукции. При планировании производит-ти труда на предпр-ии м/б использованы различ. методы. Наиболее распростр. из них явл-ся метод планирования производит-сти труда по факторам. При этом методе расчет производится путем определ. экономии раб. времени или численности работающих по всем факторам роста производит-сти труда в соответствии с их типовой классификацией.
56. Экстенсивные показатели эффективного использования ОПФ

К сист. взаимосвязанных показателей, непосредственно харак-щих уровень использования актив. части ОПФ и производствен. мощностей, а также раскрывающих резервы возможного улучшения их использов., отн-ся: коэффициент экстенсивного использования (Кд), который харак-ет уровень использования актив. части ОПФ во времени: Кэ = Тф/Треж, где Тф – фактич. время работы машин и оборудования. Треж – режимный фонд времени работы машин и оборудования. Коэффициент интенсивного использования (Ки), который харак-ет уровень использования машин и оборудованиия по мощности: Ки = Пф/Пв,  где  Пф – фактич. производит-сть машин и оборуд., Пв – возможная производити-сть машин и оборуд. Интегральный коэффициент (Кинт), который харак-ет уровень использования машин и оборуд.как во времени, так и по мощности и опред-ся по формуле: К инт = Кэ Ки. К числу важн. показателей, харак-щих уровень использования ОПФ во времени, относится коэффициент сменности (Ксм). Он м/б определен по формуле: Ксм = МС1+МС2+ МС3/ N уст, где МС1- кол-во машино-смен работы оборудов только в 1 смену; МС2 - кол-во машино-смен работы оборудов только в 2 смены; МС3 - кол-во машино-смен работы оборудов только в 3 смены; N уст – кол-во установл. оборуд.
24. Показатели использования основных производственных фондов. Факторы, определяющие их уровень.

Осн. фонды – это материально-веществ. ценности, используемые в кач-ве ср-в труда, находятся в эксплуатации длит. время не изменяют свою натурал. форму и утрачивают свою стоимость по частям. Осн. фонды бывают: производств., непроизводств. Производств. фонды участвуют в сфере материал. произв-ва и непосредственно участ-ют в создании стоимости товара: промыш-сть, строит-во, транспорт, связь. Виды ОПФ по видам: Земля и объекты природопользования (вода, недры и др.); здания (служебные, произодвтсвенно-техн.); сооружения; передаточные устройства; машины, оборудование, вычислит. техника; транспорт; инструменты и оборудования стоимостью больше 100 МРОТ; производств. и хоз. инвентарь; капитал. вложения на улучшение земель и др объекты ОФ. ОПФ по форме принадлежности: собственные; арендованные. ОПФ по признаку использования: девствующие, не консервации, находящиеся на реконструкции и техн. перевооружении, находящиеся в резерве. Виды структур ОПФ: производств., технолог., отраслевая. Для учета ОПФ исп-ся натуральная и денежная оценка. При натур. оценке в рез-те инвентаризации и паспортизации, устанав-ся число машин, их производит-сть, мощность, размер производственной мощности. Ден. оценка необходима для планирования размерного ОПФ, опред. степени износа и размера амортизационных отчислений. Сущ-ет неско-ко видов денежной оценки связаной с деят-тью и участие в произв-ве постепенном снашивании (потерей потребит. способности)  и изменений за этот период  условий воспроизв-ва: первоначальная - сумма затрат предпр-ия на изготовление/приобретение фондов, из доставку, монтаж. Она применятся для опред. нормы амортизации, размеров амортизац. отчислений, прибыльности и рентабельности активов предпр-ия; восстановленная - затраты на воспроизведение ОФ в совр. условиях (влияние НТП, инф-ции); остаточная - опред-ся исключ. из первонач. (восстановленной) стоимости износа части ОФ; ликвидационная стоимость ОПФ - стоимость реализации изношенных, снятых с произв-ва ОФ. Переоценка ОФ имеет цели: 1. создание для предприя необход. условий формирования обоснования накоплений ден. ср-в обновления ОФ; 2. создание эконом. обновлений исходной стоимости базы для оценки имущ-ва в период его приватизации; 3. осущ-ть индексацию норм амортизации на полное восстановление ОПФ. Среднегодовая стоимость ОПФ: ОФср.г. = ОФн + (ОФв*n1/12)-( ОФл*n2/12), где ОФп – ОФ на нач. года (балансовая); ОФв – стоимость введенных ОФ, ОФл – ликвидационная стоимость ОФ; n 1 –кол-во мест с момента ввода(полных);n 2 – кол-во мест с момента ликвидации (полных).
4. Виды износа ОФ. Влияние износа на экономику предприятия.  Основные средства, участвующие в процессе производства, постепенно утрачивают свои первоначальные характеристики вследствие их эксплуатации и естественного снашивания, и подлежат замене (возмещению) лишь по мере их физического или морального износа. Износ основных фондов - это частичная или полная утрата основными фондами потребительских свойств и стоимости, как в процессе эксплуатации, так и при их бездействии. Различают два вида износа - физический и моральный. Под физическим износом понимается потеря средствами труда своих первоначальных качеств, т.е. ухудшение технико-экономических и социальных характеристик под воздействием процесса труда, сил природы, а также вследствие не использования основных фондов. Уровень физического износа основных фондов зависит от:1)первоначального качества основных фондов; 2)степени их эксплуатации (количества дней работы в году, смен в сутки); 3)особенностей технологического процесса; 4)уровня агрессивности внешней среды, в которой функционируют основные фонды (т.е. от степени защиты основных фондов от жары, холода, влажности, атмосферных осадков), и качества ухода за основными фондами;  5)уровня квалификации обслуживающего персонала; 6)своевременности проведения планово-предупредительного ремонта и др. Физический износ происходит неравномерно даже по одинаковым элементам основных фондов. Различают полный и частичный износ основных фондов. При полном износе действующие фонды ликвидируются и заменяются новыми (капитальное строительство или текущая замена изношенных основных фондов). Частичный износ возмещается путем ремонта.При значительной доле устаревших основных фондов экономика предприятия несет существенные потери: во - первых, старение зданий, сооружений и оборудования требует увеличения вложений средств в капитальный ремонт для поддержания их в рабочем состоянии; во - вторых, старая техника зачастую ухудшает качество продукции и услуг и из - за технической отсталости возникает убыточность производства.  Моральный износ. Наряду с физическим износом основные фонды претерпевают и моральный износ (обесценивание). Моральный износ проявляется в том, что устаревшие основные фонды по своей конструкции, производительности, экономичности, качеству выпускаемой продукции отстают от новейших образцов. Моральный износ обычно наступает раньше физического износа. Сущность морального износа состоит в том, что средства труда обесцениваются, утрачивают стоимость до их физического износа, т.е. основные фонды, которые еще могут быть использованы, уже экономически неэффективны. Моральный износ проявляется в двух формах. Первая форма морального износа заключается в том, что происходит обесценивание машин такой же конструкции, что выпускались и раньше, вследствие удешевления их воспроизводства в современных условиях. Моральный износ первого вида связан не с продолжительностью срока службы оборудования, не со степенью его физического износа, а с темпами технического прогресса, ведущего к снижению стоимости изготовления аналогичных машин той же конструкции вследствие роста производительности труда в отрасли, производящей новые основные фонды.При моральном износе первого вида потребительная стоимость основных фондов не изменяется. В новых машинах, аналогичных прежним, нет никаких конструктивных изменений; производительность оборудования также остается прежней. Изменяется лишь стоимость основных фондов (цена меньше).Вторая форма морального износа состоит в том, что происходит обесценивание машин, физически еще годных, вследствие появления новых, более технически совершенных и производительных, которые вытесняют старые. Дальнейшая эксплуатация старых машин по сравнению с новыми приводит к росту издержек производства, т.е. использование новых машин экономически эффективнее.
15. Направление улучшения использования основных фондов. Трудно переоценить народнохозяйственное значение эффек​тивного использования О.Ф.. Решение этой задачи означает увеличение пр-ва необходимой обществу продук​ции, повышение отдачи созданного пр-го потенциа​ла и более полное удовлетворение потребностей населения, улуч​шение баланса оборудования в стране, снижение себестоимости продукции, рост рентабельности пр-ва, накоплений пред​приятия.Более полное использование О,Ф, приводит также к уменьшению потребностей во вводе новых пр-ых мощностей при изменении объема пр-ва, а →, к лучшему использованию прибыли предприятия (увеличению доли отчислений от прибыли в фонд потребления, направлению большей части фонда накопления на механизацию и автоматизацию техно​логических процессов и т.п.).Улучшение использования О,Ф, означает также ус​корение их оборачиваемости, что в значительной мере способствует решению проблемы сокращения разрыва в сроках физического и морального износа, ускорения темпов обновления ОФ.Наконец, эфф-ое использование ОФ тесно связано и с другой ключевой задачей современного периода разви​тия экономики — с повышением качества выпускаемой продукции, ибо в условиях рыночной конкуренции быстрее реализуется и поль​зуется спросом высококачественная продукция.Успешное функ-ие ОФ зависит от то​го, насколько полно реализуются экстенсивные и интенсивные факторы улучшения их использования. Экстенсивное улучшение ис​пользования фондов предполагает, что, с одной стороны, будет уве​личено время работы действующего оборудования в календарный период, а с другой — повышен удельный вес действующего обору​дования в составе всего оборудования, имеющегося на предпри​ятии.

Интенсивное улучшение использования основных фондов пред​полагает повышение степени загрузки оборудования в единицу времени. Повышение интенсивной загрузки оборудования может быть достигнуто при модернизации действующих машин и меха​низмов, установлении оптимального режима их работы. Работа при оптимальном режиме технологического процесса обеспечивает уве​личение выпуска продукции без изменения состава основных фондов, без роста численности работающих и при снижении расхода материальных ресурсов на единицу продукции.

18. Определение величины ПМ.
Производственная мощность (ПМ) предприятия – это максимальная способность предприятия к выпуску продукции в единицу времени, т.е. тот объем продукции, который производится, если полностью используются все возможности ОПФ (основные производственные фонды). ПМ участка = Фn х Тн х n, где n – кол-во одноименных единиц оборудования, находящихся на балансе, включая неустановленные и находящиеся в ремонте; Тн – техническая норма, т.е. максимальная производительность оборудования в час, определяется по паспорту технического средства; Фn – фонд полезного времени работы оборудования, он определяется там, где производство непрерывно.  

Ф реж = (365-праздники, выходные) х продолжительность смены х число смен в сутки.

Фn = Ф реж – плановые простои на ремонт оборудования.

Там где производство непрерывно: Ф реж = Ф календар.

Производственная мощность предприятия определяется: а) при параллельном построении производства, когда каждый цех или участок выпускает готовую продукцию, ПМ будет равна сумме производительных мощностей, участков или цехов. б) при последовательном построении производства каждый цех передает другому незаконченный продукт 

ПМ предприятия = ПМ ведущий цех (участок). Показатель среднегодовой ПМ: 

ПМ среднегод = ПМ начало года + ПМ введ х n1 / 1 час – ПМ ликвид х n2 / 1 час, где n1 – кол-во полных месяцев с момента ввода мощности и до конца года; n2 – кол-во полных месяцев с момента ликвидации мощностей и до конца года. Показатели использования ПМ: коэффициент фактического использования ПМ это К=Qфактическ / ПМ предприят; 

Коэффициент сменности работы оборудования это Ксм=Естанк смен за день / кол-во установленного оборудования. 

3. Валовая товарная и реализованная продукция, их состав, методика расчета. Важнейшими стоимостными показателями производственной продукции явл-ся: 1)товарная продукция это ст-ть готовой продукции предприятия к отпуску (реализации) за пределы основной деят-ти предприятия в плановом периоде как правило за год, базовая) 2)реализованная продукция это продукция изготовленная отгруженная и оплаченная потребителем. Связь между товарной и реализ продукцией РП=ТП. РП=ТП +ОНн (остатки нереализованной продукции на начало года) –ОНк (на конец года) 3)валовая продукция это ст-ть всей продукции предприятия независимо от ее готовности т.е. это ст-ть общего рез-та предприятия за год. ВП= ТП (этого года) –НЗн (незавершенное производство на начало года) +НЗк

9. Имущество предприятия. Источники его формирования

Соотношение ресурсов на входе выходе образует эк-ку предприятий. Для осущ-ия своей деят-ти предпр-ие формирует имущество. Источником имущ-ва явл-ся:  1. ден. и матер. взносы учредителей; 2. доходы от реализации Т и У; 3. ценные бумаги и доходы от них; 4.  капитал. вложения и дотации от бюджетов (разн. уровня); 5. безвозмездные или благотворит.взносы, пожертвования; 6. выходы имущества гос. предприятий путем конкурса, аукциона.  Конкурентоспособность продукции в условиях рынка зависит от цены и кач-ва. Кач-во товара означает надежность, эстетичность, безопасность, экономичность, эргономичность. Кач-во д/о являться непрерывным процессом, затрагивающим все ф-ции предпр-ия. Цель предпр-ия – получать прибыль. Чтобы максимизировать прибыль предпр-ие м/т: устанавливать цены; формировать затраты; определять объемы произв-ва; выбирать номенклатуру и ассортимент продукции. В общем виде: прибыль – есть разница м\у выручкой от реализации тов. и усл. и затратами на ее произв-ва и реализацию. Произв-ва – это деят-сть осуществляемая част. лицами и предпр-ями по произв-ву, оказанию услуг, приобретению и продажи товаров в обмен на др. тов. или деньги приводящие к взаимной выгоде заинтересованных лиц и предпр-ий.
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