	1.Сущность и функции финансов предприятий.
Предприятие – это хоз-щий субъект, созданный для организации предпринимательской дея-ти, эк-ой целью которого является обеспечение общественных потребностей и извлечение прибыли.
Финансы предприятий – это денежные отношения, возникающие между субъектами при формировании, движении и использовании осн и об капиталов, не мат активов, и финн ресурсов, включая фонды ден ср-в предприятия. Функции финансов организаций:

1) ресурсоообразующая, закл в формировании ден фондов и резервов для обеспечения процесса произ-ва, реализации продукции, выполнения ден обязательств предприятия. 

2) распределительная, закл в рациональном распределении и перераспределении сформированных предприятием ден ср-в. Полученные ден ср-ва должны быть грамотно распределены для оплаты поставщикам сырья и материалов, выплаты з/пл работникам.

3) стимулирующая, закл в применении таких методов регулирования ден отношений между субъктами, которые заитерисовывали бы предприятие развивать те или иные виды дея-ти. 

4) контрольная, закл в осущ-нии финансового контроля за формирование, движением и использованием финн ресурсов предприятий в соответствии со стратегией развития данного предприятия, с предусмотренными в планах показателями выявления отклонений и их причин.   
	2.Содержание финн отношений…
По своему экономическому содержанию всю совокуп-ность финансовых отношений можно сгруппировать по следующим направлениям: 1) между учредителями в мо-мент создания предприятия -связаны с формированием собственного капитала и в его составе уставного капитала;2) между предприятиями и организациями –связаны с производством и реализацией продукции, возникновением вновь созданной стоимости. Эти отно-шения являются основными, поскольку от их эффектив-ной организации во многом зависит конечный финан-совый результат коммерческой деятельности;3) между предприятиями и его подразделениями (филиалами, це-хами)-по поводу финансирования расходов, распределе-ния и использования прибыли, оборотных средств. Эта группа отношений влияет на организацию и ритмичность производства; 6) между коммерческими организациями и предприятиями- связаны с эмиссией и размещением ц/б, взаимным кре-дитованием, долевым участием в создании совместных предприятий;7) между предприятиями и финансовой системой государства -при уплате налогов и осущест-влении других платежей в бюджет, формировании вне-бюджетных фондов, предоставлении налоговых льгот, применении штрафных санкций, финансировании из бюджета; 8) между предприятиями и банковской системой- в процессе хранения денег в коммерческих банках, получения и погашения ссуд, уплаты процентов за банковский кредит, покупки и продажи валюты, оказания других банковских услуг; 9) между предприя-тиями и страховыми компаниями;10) между предприя-тиями и инвестиционными институтами- в ходе размещения инвестиций. 

	3.Состав и формирование ден фондов и резервов.
Формирование денежных фондов предприятия начина-ется с момента его организации и является важнейшей стороной его деятельности. 

Уставный капитал - основной первоначальный источ-ник собственных средств предприятия. Он является ис-точником формирования основного и оборотного капита-ла, которые в свою очередь направляются на приобре-тение основных производственных фондов, нематериа-льных активов, оборотных средств.

Собственный капитал - представляет собой разницу между совокупными активами предприятии и его обяза-тельствами (долгами). Подразделяется на постоянную часть - уставный капитал и переменную, величина кото-рой зависит от финансовых результатов деятельности предприятия. В состав переменного капитала входят: добавочный капитал, резервный капитал, нераспреде-ленная прибыль и специальные фонды. Добавочный капитал создается за счет прироста стоимости имущес-тва в результате переоценки основных фондов, эмисси-онного дохода, безвозмездно полученных денежных и материальных ценностей на производственные цели. Он может быть использован на погашение сумм снижения стоимости имущества, выявившихся по результатам его переоценки, на погашение убытков, возникших в резу-льтате безвозмездной передачи имущества др. предпри-ятиям и лицам, на увеличение уставного капитала, на погашение убытка, выявленного по результатам работы предприятия за год.

 Резервный капитал - денежный фонд предприятия, источником образования которого являются отчисления от прибыли, остающейся в распоряжении предприятия. (15-25%УК). Предназначен для покрытия убытков отчетного года, выплаты дивидендов при отсутствии или недостаточности прибыли отчетного года для этих целей. Бывают - резервные фонды под обесценение вложений в ц/б, выкупной и отложенный фонды.

Нераспределенная прибыль направляется на формиро-вание специальных фондов: фонда накопления – дене-жные средства, предназначенные для развития и расши-рения производства; фонда потребления - денежные средства, направляемые на социальные нужды; валютного фонда - формируется на предприятиях, осуществляющих реализацию продукции на экспорт и получающих валютную выручку; амортизационного фонда - создается в процессе использования капитала и предназначен для финансирования простого воспроизводства основных фондов. 


	4.Собственные финн ресурсы предприятия.
Финансовые ресурсы предприятия - это совокупность собственных денежных доходов и поступлений из вне, предназначенные для выполнения финансовых обязате-льств предприятия, финансирования текущих затрат и затрат, связанных с расширением производства.

Капитал - это часть финансовых ресурсов, вложенных в производство и приносящих доход по завершении обо-рота.Собственные финансовые ресурсы включают пер-воначальные взносы учредителей и часть денег, полу-ченная в результате финансово-хозяйственной деятель-ности - прибыль и амортизационные отчисления.

Важным источником финансирования воспроизводства основных средств является: прибыль. Направления ее использования, величина прибыли, направленная на финансирование инвестиций, определяются организаци-ей самостоятельно, распределяется на цели накопления и потреб. Доля прибыли в источниках финансирования незначительна из-за кризисного состояния реального се-ктора экономики и низкой рентабельности производства. Одна из целей предпринимательской деятельности яв-ляется получение прибыли, увеличение материальной заинтересованности участников бизнеса в результатах финансово-хозяйственной деятельности. Поэтому мак-симизация прибыли - это первостепенная задача финан-совых менеджеров. На величину прибыли в производ-ственной деятельности оказывают влияние следующие факторы:(организационно-технический уровень управ-ления предпринимательской деятельностью; (конкурен-тоспособность выпускаемой продукции;(уровень произ-водительности труда;(затраты на производство и реали-зацию продукцию; (уровень цен на готовую продукцию; 

Основной собственный источник финансирования капи-тальных вложений - амортизация - денежное выраже-ние стоимости износа ОПФ и нематериальных активов, процесс постепенного перенесения стоимости средств труда по мере их износа на производимую продукцию, превращения в денежную форму и накопления ресурсов для последующего воспроизводства основных средств. 



	5.Внешние источники финн ресурсов.
Финансовые ресурсы организации (предприятия) — это совокуп¬ность собственных денежных доходов в наличной и безналичной форме и поступлений извне (привлеченных и заемных), аккумули¬руемых организацией (предприятием) и предназначенных для вы¬полнения финансовых обязательств, финансирования текущих за¬трат и затрат, связанных с развитием производства.

По источникам образования финансовые ресурсы подразделя¬ются на собственные (внутренние) и привлеченные на разных усло¬виях (внешние), мобилизуемые на финансовом рынке и поступаю¬щие в порядке перераспределения.

Привлеченные, или внешние, источники формирования финансо¬вых ресурсов можно разделить на собственные, заемные, посту¬пающие в порядке перераспределения и бюджетные ассигнования. Это деление обусловлено формой вложения капитала. На рынке капиталов возможны два варианта привлечения денежных средств: долевое и долговое финансирование. При долевом финансировании осуществляется эмиссия и размещение своих акций на фондовом рынке. Второй вариант предполагает выпуск и размещение облига¬ций (срочных ценных бумаг), т.е. предоставление капитала на осно¬ве облигационного займа. Если внешние инвесторы вкладывают денежные средства в качестве предпринимательского капитала, то результатом такого вложения становится образование привлеченных собственных финансовых ресурсов.

Предпринимательский капитал представляет собой капитал, вложенный в уставный капитал другой организации (предприятия) в целях извлечения прибыли или участия в управлении организацией (предприятием). Ссудный капитал передается организации (предприятию) во временное пользование на условиях платности и возвратности в ви¬де кредитов банков, выданных на разные сроки, средств других ор¬ганизаций (предприятий) в виде векселей, облигационных займов.

Средства, мобилизуемые на финансовом рынке, включают сред¬ства от продажи собственных акций и облигаций, а также других видов ценных бумаг.

К средствам, поступающим в порядке перераспределения, отно¬сятся страховое возмещение по наступившим рискам, финансовые ресурсы, поступающие от концернов, ассоциаций, головных ком¬паний, дивиденды и проценты по ценным бумагам других эмитен¬тов, бюджетные субсидии. Бюджетные ассигнования могут использоваться как на безвоз¬вратной, так и на возвратной основе. Как правило, они выделяются для финансирования государственных заказов, отдельных инвести¬ционных программ или в качестве краткосрочной государственной поддержки организаций (предприятий), продукция которых имеет общегосударственное значение.


	6.Хар-ка финансового механизма предприятия.
Финансовый механизм представляет собой формы и методы управления финансами предприятия с целью достижения максимальной прибыли. Включает в себя: финансовые методы, финансовые инструменты, право-вое обеспечение, информационно-методическое обеспе-чение управления финансами.

Финансовыми методами являются: финансовое пла-нирование, финансовый учет, финансовый анализ, финансовое регулирование и финансовый контроль. С  их помощью осуществляется воздействие финансовых отношений на хозяйственные процессы путем управ-ления движением финансовых ресурсов и оценки эффе-ктивности их использования.

Финансовый инструмент - любой контракт, из которого возникают финансовый актив для одного предприятия и финансовое обязательство или инструмент капиталь-ного характера для другого предприятия. Это любой до-кумент, являющийся свидетельством долга, при прода-же которого продавец обеспечивается финансирова-нием (акции, облигации, векселя, финансовые опционы, фьючерсы и форварды).

Финансовое обязательство - это любое обязатель-ство, которое является контрактным обязательством: передать денежные средства или иной финансовый ак-тив, обменять финансовые инструменты с другим пред-приятием на потенциально неблагоприятных условиях.

Информационное обеспечение позволяет пользовате-лям финансовой отчетности оценить степень рискован-ности финансовых инструментов. 

Существуют следующие виды рисков:а) ценовой риск - включает потенциальные убытки или прибыль (бывает валютный, процентный, рыночный риски);б) кредитный риск - может возникнуть в случае, если один из контр-агентов не сможет ликвидировать обязательство и вызо-вет убытки у другой стороны;в) риск ликвидности – обусловлен трудностями, с которыми может встретиться предприятие при мобилизации средств для погашения своих обязательств;г) риск денежного потока – обусло-влен колебанием величины будущих денежных потоков. 



	7.Принципы организации финансов предприятий.
Финансовые отношения коммерческих предприятий строятся на определенных принципах : 1.Принцип хо-зяйственной самостоятельности: хозяйствующие субьек-ты независимо от формы собственности самостоятельно определяют сферу экономи-ческой деятельности, источники финансирования, направления вложения де-нежных средств с целью извлечения прибыли. 2.Прин-цип сбалансированности: реализация этого принципа - одно из основных условий предпринимательской деяте-льности, которое обеспечивает конкурентоспособность хозяйствующего субьекта. К собственным источникам финансирования относятся: амортизационные отчисле-ния, прибыль, отчисления в ремонтный фонд.3.Принцип материальной заинтересованности: обьективная необхо-димость этого принципа обеспечивается основной целью предпринимательской деятельности - извлечение прибыли. 4.Принцип материальной ответственности: он означает наличие определенной системы ответствен-ности за ведение и результаты финансово-хозяйст-венной деятельности. Финансовые методы реализации этого принципа различны и регламентируются россий-ским законодательством.5.Принцип обеспечения финан-совыми резервами: этот принцип диктуется условиями предпринимательской деятельности, сопряженной с оп-ределенными рисками невозврата вложенных в бизнес средств. В условиях рыночных отношений последствия риска ложатся на предпринимателя. Который доброво-льно и самостоятельно на свой страх и риск реализует разработанную им программу. Кроме того, в экономичес-кой борьбе за покупателя предприниматели вынуждены продавать свою продукцию с риском невозврата денег в срок.

Все принципы организации финансов предприятий находятся в постоянном развитии и для их реализации в каждой конкретной экономической ситуации при-меняются свои формы и методы, соответствующие сос-тоянию производственных сил и производственных отно-шений в обществе.


	8.Гос регулирование финансов организаций
Гос-ое регулир-ие фин-ов осущ-ся, в основном, путем принятия законод-ых и нормат-ых актов. Кроме того, возможно воздействие на фин-ые потоки через устные (экспертные, официальные, неофиц-ые) высказ-ия высших должнос-х лиц. Гос-ое регул-ие: дене-ые фонды, обязат-ва, влияние на фин-сы третьих лиц, а также эмиссия ден-ых знаков и ден. обращ-ие, эмиссия и оборот ц/б. Осущ-ся гос. регулир-ие фин-ов: 1.Минфин–состав-ие проекта Б, методич-ое руков-во Б процессом в целом по стр., регистрация проспектов эмиссии ц/б (офиц.юр.докум-т о выпуске ц/б) регион-х и муниц-ых органов власти, регулир-ие страховой, пенсионной и аудиторской Д. 2.ЦБ – проведение ден.политики, в том числе эмиссия ден.знаков, регулир-ие банков-й сферы. 3.Фед-ная комиссия по рынку ц/б – регулир-ие фондового рынка, в том числе регистрация проспектов эмиссий корпор-ых ц/б. 4.Минис-тво по налогам и сборам – взимание налоговых и, частично, неналог-х доходов. 5.Фед-ое казнач-во – исп-ие Б по расходам. Гос.регул-ие должно стимул-ать формир-ие этических норм в бизнесе и финансах – это всевозможные кодексы чести, приним-ые предприним-ми на добровольной основе.

Осно-ми направ-ми госуд-го регул-ия фин-ой Д предпр-ий явл.: налоговая систе-ма, ценообразование, внешнеэк-ая Д, ден. обращ-ие, кредитование, формы платежей и расчетов, орг-ция обращ-я ц/б, бюдж-ое финан-ие, состав и компетенция органов гос.управления в решении фин-ых во-просов, гос.гарантии, лиценз-ие отдельных видов Д. Механизмом гос.воздействия на предприним-ую Д явл-ся эк-ие (косвенные) и админист-ые (прямые) методы. Они должны исп-ся в комплексе при проведении фискальной, инвест-ой, ценовой, амортиз-ной, денежно-кредитной и др. политики таким образом, чтобы не разрушить рыночные основы, не допустить кризисных явлений. Эк-е методы воздействия гос-ва на предприним-ую Д довольно разнообразны. Осн-ми из них явл.:  налоги; способы перераспред-ие доходов и рес-ов; ценообраз-ие; гос-ная предприним-кая Д; кредитно-фин-ые механизмы и др. Админис-ые методы должны исп-ся, если эк-ие методы неприемлемы или недост-но эф-ны. К ним относ: ограничения; запреты; лимиты;  квотирование; и др. Их целесооб-но исп-ать в след. областях: охране окруж.среды; сертификации, стандартизации, метрологии; соц-ой политике; внешнеэко-ой Д; Д естественных гос.монополий. Экие и админ-ые методы оказыв. влияние на финан. Д предприятий. 



	9.Классификация расходов.
Дох-ми орг-ии признается увел-ие эк-их выгод в рез-те поступ-ия активов (ден.ср-тв, иного имущ-ва) и/или погашения обяз-тв привод-щее к увел. кап. этой орг-ии, за искл-ем вкладов участ-ов(собст-ов имущ-ва). Расх. призн. умен. эк-их выгод в рез-те выбития активов и или возник-я обяз-тв, привод-ее у уменьш. кап. этой орг-ии, за искл. умен. вкладов по реш.участ-в. Дох. и расх. предп-ия делятся: 1) на дох. и расх. от обыч-х видов Д; Дох: выручка от продажи прод-ии, поступ-ия связ. с выполн. работ, услуг (за вычетом НДС, акцизов и др. обяз. платежей).  Расх: связ. с изгот-ем и продаж.продук., а также возмещ. Ст-ти аморт-ых активов в виде амор-х отчисл-й. 2)операц-ные дох. и расх.; дох.(расх): связ. со сдачей во врем. польз-е активов орг-ии;связ. с предост-ем за плату прав, возник-их из патентов на изобрет-ия и др.видов интеллек-ой собств-ти; от продажи ОС и иных активов, отличных от ден. ср-тв (кроме ин.вал.), прод-ии; % получ-ые (уплач.).  по предост-ым (получ-м) кредитам и займам, рез-ты переоц-ки имущ-ва и обяз-тв, ст-ть кот. выраж-на в иност.вал. 3)внереализ-ные дох и расх: штрафы, пени, неустойки за наруш-е усл-ий договоров; поступ-ия и переч-ия в возмещение причин-х предп-ю убытков;дох. и расх. от безвоз-ой передачи либо получ-я активов; прибыль и убытки прошлых лет, выяв-ая в отчет-м году; Σы кредит-ой и дебит-ой задолжен-ти, по кот. истек срок исковой давности; Σ уценки и дооценки активов (за искл. внеоборотных); прочие дох и расх непоср. связ с реал-ей прод, работ и усл.4) чрезвыч-ые дох и расх: Дох: поступл-я возник-е как последствия чрезвыч-х обстоят-тв хоз. Д (стих.бедствия, пожара, аварии и др.). Расх: рас. связ. с чрезыч. обст-ми.


	10. Состав и классификация затрат предприятия на произ-во и реализацию продукции.  
Затраты на производство и реализацию продукцию клас-сифицируются по учетному признаку, по способу отнесе-ния на единицу произведенной продукции, по степени однородности затрат. 

Распределение затрат по учетному признаку является основой для определения законодательной базы. Подразделяются на: расходы по обычным видам деятельности, операционные расходы, внереализацион-ные расходы.Расходы по обычным видам деятель-ности группируются по следующим элементам – мате-риальные затраты, затрат на оплату труда, отчисления на соци-альные нужды, амортизация. Материальные затраты компенсируются лишь в том объеме, которые затрачены на реализованную продукцию, оставшаяся часть оседает в нереализованной готовой продукции и складских запасах.Затраты на оплату труда включаются в состав себестоимости продукции при фактическом начислении независимо от того, произвело ли предприятие реальные денежные выплаты.Отчисления на социальные нужды - Они относятся не себесто-имость при начислении средств на оплату труда незави-симо от фактических выплат.Амортизация включается в состав себестоимости по установленным нормам к балансовой стоимости основных фондов.

К прочим затратам относятся командировочные, пред-ставительские, административные расходы, расходы на рекламу, погашение процентов по кредитам, нало-ги и сборы, арендная плата, они относятся на себесто-имость продукции.

Операционные расходы - предоставление за плату во временное пользование активов организации, предоста-вление за плату прав на изобретения и промышленные образцы, участие в уставных капиталах др. организаций, продажа и выбытие основных фондов, оплата услуг кредитных организаций. 

Внереализационные расходы - штрафы, пени, неусто-йки, убытки прошлых лет, истекшая дебиторская задол-женность, уценка активов, чрезвычайные расходы. 

Затраты, классифицированные по учетному признаку, относят на себестоимость продукции специфическими способами, они влияют на формирование прибыли от реализации продукции и налогооблагаемой прибыли . 



	11.Понятие и состав себестоимости…
Себестоимость — денежное выражение затрат организации на производство продукции, вклю¬чающее в себя прямые затраты труда, сырья, ма¬териалов, а также накладные затраты, связанные непосредственно с превращением сырья и материалов в готовую продукцию. Различа¬ют производственную себестоимость и полную себестоимость. Про¬изводственная себестоимость включает в себя валовые затраты с учетом изменения остатков незавершенного производства, расходов будущих периодов и резервов предстоящих расходов и платежей. Полная себестоимость состоит из производственной себестоимости, внепроизводственных (коммерческих расходов) и управленческих расходов. В соответствии с выбранным методом учетной политики управленческие расходы могут включаться в производственную се¬бестоимость. Тем не менее предпочтительнее формировать произ¬водственную себестоимость только из переменных затрат, раздельно ведя учет постоянных расходов.

На себестоимость оказывают влияние разные факторы. Если в структуре себестоимости большой удельный вес имеют материаль¬ные затраты, значит производство материалоемкое. Если оплата труда с начислением социального налога занимает наибольший удельный вес в себестоимости, то это — трудоемкое производство. Если амортизация основных фондов составляет значительную долю в структуре себестоимости, то это производство — фондоемкое.  На себестоимость готовой продукции оказывает влияние изме¬нение остатков незавершенного производства и расходов будущих пе¬риодов, а также создание резервов предстоящих расходов и платежей.  Это влияние заключается в следующем.

1. Незавершенное производство (НП) — это продукция, процесс изготовления которой еще не закончен. Когда планируется себе¬стоимость выпуска продукции в планируемом периоде, то учитыва¬ется, что на начало планируемого года на предприятии есть остатки незавершенного производства (входные остатки. Поэтому накопившиеся в незавершенном производстве затраты переходят на следующий год, чтобы в новом пе¬риоде превратиться в готовую продукцию (выходные остатки). Но и на конец планируемого периода следует предусмотреть часть затрат которая перейдет уже на следующий период в качестве незавершенного производства. Таким образом, сохраняется непрерывность производ¬ства и отгрузки готовой продукции.

2. Расходы будущих периодов (РБП) — это расходы, которые не¬сет организация в данном периоде, но будет включать в себестои¬мость в следующих периодах — в тех, к которым они относятся по своему отношению к производственному процессу. 


	12.Переменные и постоянные расходы. 
По способу отнесения затрат нa единицу выпуска-емой продукции выделяются постоянные и переменные расходы.

     Постоянные расходы не зависят от изменения объема выпуска продукции: это административно-управ-ленческие расходы, повременная заработная плата, амортизация, хозяйственные расходы, арендная плата.

     Амортизационные отчисления включаются в состав себестоимости, их величина сказывается на общей сумме подлежащих к уплате налогов. Чем больше их размер, тем меньше сумма налога на прибыль и налога на имущество юридических лиц. Они не представляют собой денежные затраты, это расчетная величина позволяющая предприятию накапливать собственные средства для инвестиций.

     Переменные расходы прямо пропорциональны объему производства. Это расходы на сырье и материалы, технологическое топливо и энергию, сдельная заработная плата. 

     Деление расходов на постоянные и переменные необходимо прежде всего для планирования себестоимости продукции и соответственно для правильного определения цены реализации. Соотношение между отдельными элементами затрат представляет собой структуру затрат на производство. Все затраты на производство и реализацию продукции составляют ее полную себестоимость. Для предприятия себестоимость является основой для определения цен на производимую продукцию и соответственно базой для определения прибыли от реализации продукции и налога на прибыль. Поэтому нормативные документы, касающиеся порядка определения себестоимости, распространяются на все хозяйствующие субъекты независимо от форм собственности и правового статуса, что ставит все предприятия в равные условия в рыночной экономике.



	13.Планирование затрат и формирование себ-ти продукции.
  При стабильной экономической ситуации планирование переменных затрат осуществляется двумя методами:

1. По эмпирическим нормам расхода на единицу продукции. 2. По фактическим данным за истекший период о себестоимости продукции.

Установленные нормы переменных затрат на единицу выпускаемой продукции позволяет определить суммар-ный объем затрат на объем выпуска. При стабильной стоимости переменных затрат их общая величина может быть определена по формуле:С = Н*В,где Н - норма затрат на единицу продукции в денежном выражении; В - плановый объем выпуска в натуральном выражении.

Если на момент планирования можно опираться на фактические данные отчетного периода, то планируемая сумма переменных затрат может быть рассчитана:

Спл=Сф*Впл/Вф,где Спл - плановая сумма перемен-ных затрат, Сф - фактическая сумма переменных затрат в отчетном периоде, Впл - плановый объем выпуска в натуральном выражении, Вф - фактический объем выпу-ская в отчетном периоде в натуральном выражении. 

Если в отчетном периоде соблюдались нормы расхода на единицу продукции, то плановая величина перемен-ных затрат, рассчитанная по 1 методу будет = 2 методу. Положительная разница говорит о перерасходе, отрицательная - об экономии. 

При планировании постоянных затрат значение имеет их взаимосвязь с объемом выпуска и решаются следую-щие задачи:1. Определение необходимого объема выпу-ска и реализации продукции, при котором достигается окупаемость переменных и постоянных затрат; 2. Расчет необходимой величины постоянных затрат и сопостав-ление с их реальными производ-ными возможностями.

Для определения минимального объема выпуска продук-ции используется показатель порога рентабельности:

ПР=Пост затраты/(выручка от реализации-переменные затраты в относительном выражении).

Для планирования постоянных затрат необходим дета-льный анализ их ожидаемый структуры и максимальная информация о предстоящем выпуске, производственных заказах и возможностях. 


	14.Влияние учетной политики на финн результат дея-ти.
.  Под УП поним-ся принятая его совок-ть способ ведения БУ – первичного набл-ия, стойм-го измер-ия, текущей групп-ки и итог-го обоб-ия факторов хоз.Д. К способам ведения БУ относ-ся способы групп-ки и оценки факторов хоз.Д, погашение ст-ти активов, орг-ии документооб-та, инвентар-ии, способы примен-ия БУ, системы регистров БУ, обраб-ки инфы и др. УП формир-ся гл.бухгал-ом и утверж-ся рукод-ем орг-ии. Приним-ся УП на ряд лет и недолжна ежегодно менятся. Измен-ия возмож-ны в случ-х: измен-ия законод-ва РФ или нормат-ых актов, влиящ-х на ведение БУ, измен-ие усл.Д (реорганиз-ия, смена собств-ка), разраб-ка новых способов ведения БУ. Измен. УП вводится с 01.01 нового фин-го года. УП осущ-ет: 1) контроль за сохран-ю матери-ых ценностей и ден-ых ср-тв, составом производст-ных затрат, составом прибыли и убытков. 2) Управление: себест-ью, рентабел-ью, обязател-ми, включая капитал и фонды. УП оказ-ет прямое влиян. На фин.положение, фин.рез-ты Д орг-ии, т.к. именно от правил-ой орг-ии УП зависит фин.рез-т



	15.Порядок формирования и использования доходов от реализации продукции.
Выручка от реализ-и продук-и (работ, услуг) это ден ср-ва, поступ-ие на расчетный сч. хоз-щего субъекта за отгружен. покупателю продук-ю. Процесс кругооборота ср-тв предп-ия заканчив-ся реализ-ей продук-и и поступ-ем выручки, что означ. возмещ-ие затрач-ых на пр-во ден. ср-тв и создан. необход-х усл. для возобнов-ия след. кругооборота. Выручка, поступивш. на расчет. сч.предп-ия, сразу же исп-ся на оплату счетов поставщ-ам сырья, матер-ов и т.д. Из выручки производ-ся отчисления налогов в Б, отчисления во внебюд-ые фонды, выплата ЗП, возмещ-ся износ осн-ых пр-ых фондов. Однако выручка от реализ.продук-и, не смотря на внеш. признаки (ден.форма, поступление ср-тв и т.д.), дох. для предприятия в полном смысле слова не явл-ся, т.к. из нее необход. возместить произведенные затраты. Выручка от реализ-и продук-и вкл.в себя: выручку от реализ-и товарной продук-и и полуфабр-ов собствен-го пр-ва. Выручку от выполн-ых работ и оказ. услуг промыш-го и непром-го хар-ра. Общая Σ выручки от реализ-и продук-и рассчит-ся на основе V реализ-ой продук-и  (Vпродаж), исходя из действ-щих цен без НДС, акцизов и торгово-сбытовых скидок. Выручка от выполнен-х работ и оказ. услуг зависит от V работ и услуг и соответс-их расценок и тарифов по кажд.направлению реализ-и работ и услуг.Валовая выручка-совокуп.Σ ден. поступлений за опр-ный период от реализ-и продук-и (работ, усл).Валовой доход- совокуп. доход, получ-ный в теч. опр-ого периода в рез-те распред-ия валовой выр-ки. Он предст-ет собой разницу м/д валовой выр-ой и ст-ью затрат на пр-во и реализ-ю продук-и. Валовая прибыль-оставшаяся часть валового дохода после вычета амортиз-ых отчислений, фонда оплаты труда и соц-ых выплат. 


	16.Выручка от реализации продукции как…
В процессе производства продукции, выполнения работ, оказания услуг создается новая стоимость, которая оп-ред-тся ценой реализованной продукции, работ, услуг. Результатом их реализации является выручка от реализ. продукции, которая поступает на рас/счет предприятия. 

В настоящ.время предприятие имеет право самостояте-льно определять методы исчисления выручки в зависи-мости от выбранной учетно политики. Законодательство определило 2 метода учета выручки от реализации про-дукции, услуг:1.По мере отгрузки товаров (выполне-ния работ и услуг)и предъявления контрагенту расчетных документов.2.По мере оплаты и поступл.денег на р/сч. 

Второй метод популярен в России т.к. позволяет пред-приятиям производить своевременные расчеты с бюд-жетом и внебюджетными фондами.Так как под начисле-нные налоги и платежи имеется реальный денежный источник. 

Выручка от реализации продукции является основным источником возмещения авансированного в производ-ство продукции капитала, его накопления, формирова-ния централизованных и децентрализованных фондов денежных средств.Ее своевременное поступление обес-печивает непрерывность кругооборота средств, беспере-бойность производственного процесса. Несвоевремен-ное поступление выручки влечет простои в производ-стве, снижение прибыли, нарушение договорных обяза-тельств, штрафные санкции. 

Использование выручки характеризует начальную ста-дию распределительных процессов. Из полученной вы-ручки возмещаются материальные затраты на сырье, материалы, топливо, электроэнергию и другие предметы труда. Дальнейшее распределение выручки связано с формированием амортиз. фонда как источника воспро-изводства основных фондов и нематериальных активов. Оставшаяся часть выручки представляет собой валовой доход или вновь созданную стоимость, которая направ-ляется на выплату заработной платы и формирование чистого дохода предприятия. Часть чистого дохода учи-тывается в себестоимости продукции в виде отчислении на социальные нужды (пенсионный фонд, фонд социа-льного страхования, фонд занятости, фонд обязатель-ного медицинского страхования), налогов и сборов, от-числений в специальные внебюджетные фонды. Остав-шаяся часть представляет собой прибыль предприятия.



	17.Планирование доходов от продаж.
Под доходами предприятия подразумевается увеличе-ние экономических выгод в результате поступления де-нежных средств, иного имущества и погашения обязате-льств, приводящее к увеличению капитала. Подразделя-ются на: доходы от обычных видов деятельности (вы-ручка от продажи продукции и товаров, поступления, связанные с вып-ем работ, оказанием услуг);прочие дох-оды(операцион, внереализацион, чрезвычайные доходы)

В процессе финансово-хозяйственной деятельности финансовые службы предприятия могут осуществлять планирование доходов от реализации на предстоящие год, квартал и оперативно. Годовое планирование доходов эффективно при стабильной экономической си-туации, а в условиях нестабильности годовое планиро-вание затруднено и не является объективным ориенти-ром для предприятия. Поэтому для определения прибы-ли возможно и необходимо квартальное планирова-ние. Проводимое оперативное планирование доходов используется для контроля за своевременностью посту-пления денег за отгруженную продукцию на денежные счета предприятия. 

Общая сумма доходов от основной деятельности вклю-чает в себя выручку от реализации продукции, выручку от выполненных работ и выручку от оказанных услуг промышленного и непромышленного характера. 

Для определения выручки от реализации продукции нео-бходимо знать объем продукции в действующих ценах без НДС, акцизов, налога с продаж. 

Два метода определения плановой выручки - прямого счета и расчетный.Метод прямого счета - основан на гарантированном спросе, предполагается, что весь объ-ем произведенной продукции приходится на предвари-тельно оформленный пакет заказов, для оптимизации затрат и роста финансовых результатов предприятие должно прилагать усилия к увеличению выпуска проду-кции, расширению его ассортимента; Расчетный метод -его основа - объем реализуемой продукции, корректиру-емый на входные и выходные остатки. В=Он+Т-Ок, где Он - нереализованные остатки готовой продукции на на-чало периода; Т - товарная продукция, предназначенная к выпуску в планируемом периоде; Ок - остатки нереализованной готовой продукции на конец периода. 


	18.Анализ факторов роста денежных доходов предприятия.
На величину выручки от реализации влияют следующие факторы, зависящие от деятельности предприятия:В сфере производства: (объем производства, (его струк-тура, (ассортимент продукции, (ее качество, конкуренто-способность, ритмичность производства;В сфере обра-щения: (уровень применяемых цен, (ритмичность отгру-зки, (своевременное оформление платежных докумен-тов, (соблюдение договор. условий, (формы расчетов.

К числу факторов, не зависящих от деятельности предприятий можно отнести: (нарушения договорных условий поставки предприятию материальнотехнических ресурсов, (перебои в работе транспорта, (несвоевреме-нная оплата продукции вследствие неплатежеспособ-ности покупателя. 

В рыночной экономике ведущее место приобретает уровень отпускных цен. Предприятие с целью внедрения на новые рынки иногда сознательно идет на снижение выручки от реализации продукции, чтобы в последую-щем компенсировать потери за счет переориентации спроса на свою продукцию. Применение более низких цен позволит предприятию заинтересовать "выгодного потребителя" в своей продукции и за счет большего объема выручки решать свои производственные и фи-нансовые задачи. Существенное значение имеют усло-вия продаж. Чем скорее наступает оплата в соответ-ствии с заключенными договорами, тем быстрее пред-приятие способно вовлечь средства в хозяйственный оборот и получить дополнительные преимущества, а также снизить вероятность неплатежей. Поэтому реали-зация по сниженным ценам при условии предоплаты или по факту отгрузки для предприятия зачастую выглядит предпочтительнее чем отгрузка продукции по более высоким ценам, но на условиях ее оплаты по мере реализации. 

Выручка, поступившая на счета предприятия, исполь-зуется в первую очередь на оплату счетов поставщиков сырья, материалов, покупных полуфабрикатов, комплек-тующих изделий, запасных частей для ремонта, топлива, энергии. Из выручки выплачивается з/пл, возмещается износ основных средств, формируется прибыль пред-я. 



	19.Определение финн результата от продаж.
Составляется смета административных и коммерчес-ких расходов. Это затраты, связанные с обслуживанием и управлением  производством, а также с продвижением  товаров на рынок сбыта. Часть этих затрат зависит от объема продаж. Другие являются постоянными, учиты-ваются в общей сумме. На  основании этих расчетов формируется план по прибыли от реализации продук-ции. 

Для планирования балансовой прибыли используют-ся данные о предстоящих операциях, а так же внереали-зационных доходах и расходах. План по прибыли может быть представлен в качестве финансовой модели пред-приятия. Как только проект бюджета подготовлен, начи-нается его уточнение в связи с изменением внешних и внутренних условий. С помощью проекта плана просчи-тывается  эффективность различных управленческих ре-шений. Здесь значительную помощь в снижении трудо-затрат при расчетах оказывает применение компьютер-ной техники. Компъютерно – ориентированная модель финансового планирования базируется на основном бюджете и включает  математические формулы, опреде-ляющие взаимосвязь между показателями, а т.к же учет воздействия внешних и внутренних факторов, влияющих на принятие решений.

  Общая сумма прибыли (балансовая прибыль), полученная предприятием за определенный период состоит из: 1) прибыли (убытки) от реализации продук-ции, услуг, выполненных работ; рассчитывается в виде разницы между суммой выручки от реализации продукции в действующих ценах (без НДС и акцизов) и величиной затрат на производство и реализацию продукции услуг, работ, включаемых в себестоимость. 2) Прибыль (убыток) от реализации ОС и иного имущес-тва предприятия рассчитывается в виде разницы между рыночной ценой за проданные имущество, материальные ценности, принадлежащие предприятию, и их первоначальной или остаточной стоимостью. 3) прибыль (убыток) от внереализационных операций  расчитывается в виде разницы между доходами и расхо-дами по внереализационным операциям, т.е. доходам и расходам, не связанным с производством продукции, услуг, выполнением работ, продажей имущества. 


	20.Экономическое содержание, функции, виды прибыли.
Прибыль - это важнейшая категория рыночных отноше-ний, она обладает тремя функциями: 1. Экономическо-го показателя, характеризующего финансовые резуль-таты хозяйственной деятельности; 2. стимулирующей функции, проявляющейся в процессе ее распределения и использования; 3. одного из основных источников формирования финансовых ресурсов предприятия. 

Прибыль - основной источник формирования доходной части бюджетов разных уровней, приращения капитала хозяйствующего субъекта, социального развития и роста благосостояния собственников. В рыночной экономике одной из целей предпринимательской деятельности является получение прибыли, увеличение материальной заинтересованности участников бизнеса в результатах финанасово-хоз-ной дея-ти. Поэтому максимизация прибыли - это первостепенная задача ф/менеджеров. 

На величину прибыли в производственной деятельности оказывают влияние факторы субъективного характера: (организационно-технический уровень управления пред-принимательской деятельностью; (конкурентоспособно-сть выпускаемой продукции; (уровень производительно-сти труда; (затраты на производство и реализацию про-дукции; (уровень цен на готовую продукцию; (и объекти-вные, не зависящие от деятельности хозяйствующего субъекта: уровень цен на потребляемые мат-ные и энер-гетические ресурсы, нормы амортиз. отчислений, конъю-нктура рынка. 

Современное состояние экономики выражающееся в экономической нестабильности, инфляции, монополь-ном положении отдельных товаропроизводителей, при-водит к тому, что рост прибыли происходит в основном за счет роста цен на товары т.е. за счет инфляционного наполнения прибыли. Отсутствует связь между объемом производства и величиной прибыли. Не действуют в полной мере присущие прибыли функции, что свидете-льствует о расстройстве экономики, неполноценности действующего механизма хозяйствования. 

Максимальное получение прибыли за счет интенсивных факторов, финансовое оздоровление экономики, рост инвестиций в реальный сектор экономики, создание эф-фективной налоговой системы будут способствовать оз-доровлению экономики, дальнейшему развитию пред-принимательства и рыночных отношений. 



	21. Экономическая сущность прибыли предприятия. 
Прибыль - это важнейшая категория рыночных отноше-ний, она обладает тремя функциями: 1. Экономическо-го показателя, характеризующего финансовые резуль-таты хозяйственной деятельности; 2. стимулирующей функции, проявляющейся в процессе ее распределения и использования; 3. одного из основных источников формирования финансовых ресурсов предприятия. 

Прибыль - основной источник формирования доходной части бюджетов разных уровней, приращения капитала хозяйствующего субъекта, социального развития и роста благосостояния собственников. В рыночной экономике одной из целей предпринимательской деятельности является получение прибыли, увеличение материальной заинтересованности участников бизнеса в результатах финанасово-хоз-ной дея-ти. Поэтому максимизация прибыли - это первостепенная задача ф/менеджеров. 

На величину прибыли в производственной деятельности оказывают влияние факторы субъективного характера: (организационно-технический уровень управления пред-принимательской деятельностью; (конкурентоспособно-сть выпускаемой продукции; (уровень производительно-сти труда; (затраты на производство и реализацию про-дукции; (уровень цен на готовую продукцию; (и объекти-вные, не зависящие от деятельности хозяйствующего субъекта: уровень цен на потребляемые мат-ные и энер-гетические ресурсы, нормы амортиз. отчислений, конъю-нктура рынка. 

Современное состояние экономики выражающееся в экономической нестабильности, инфляции, монополь-ном положении отдельных товаропроизводителей, при-водит к тому, что рост прибыли происходит в основном за счет роста цен на товары т.е. за счет инфляционного наполнения прибыли. Отсутствует связь между объемом производства и величиной прибыли. Не действуют в полной мере присущие прибыли функции, что свидете-льствует о расстройстве экономики, неполноценности действующего механизма хозяйствования. 

Максимальное получение прибыли за счет интенсивных факторов, финансовое оздоровление экономики, рост инвестиций в реальный сектор экономики, создание эф-фективной налоговой системы будут способствовать оз-доровлению экономики, дальнейшему развитию пред-принимательства и рыночных отношений. 

	22. Состав балансовой прибыли…
Балансовая прибыль – это сумма прибылей (убытков) предприятия от реализации продукции и доходов (убыт-ков), не связанных с ее производством и реализцией. Балансовая прибыль как конечный финансовый  резуль-тат выявляется на основании бух. Учета всех хознных операций предприятия и оценки статей баланса.

Балансовая прибыль полученная предприятием за опре-деленный период, состоит из: 1. прибыли (убытка) от реализации продукции; 2. прибыли (убытка) от прочей реализации; 3. прибыли (убытка) от внереализационных операций. 

Прибыль (убыток) от реализации продукции, услуг, выполненных работ рассчитывается как разность между суммой выручки от реализации продукции в действу-ющих ценах и величиной затрат на производство и реа-лизацию продукции, включаемых в себестоимость. При-быль (убыток) от прочей реализации определяется как разность между рыночной ценой за проданные иму-щество, материальные ценности и их первоначальной стоимостью.Прибыль (убыток) от внереализацион-ных операций рассчитывается как разность между до-ходами и расходами по внереализационным операциям, т.е. доходами и расходами, не связанными с производ-ством продукции, продажей имущества. В состав доходов от внереализационных операций входят доходы от финансовых вложений предприятий в ц/б, доходы от сдаваемого в аренду имущества, сальдо полученных штрафов и неустоек, положительные курсовые разницы по валютам, прибыль прошлых лет, проценты, получен-ные по денежным счетам предприятия.В состав вне-реализационных расходов входят недостачи и убытки от потери материальных ценностей, отрицательные курсо-вые разницы, убытки прошлых лет, списание дебитор-ской задолженности. 

Полученная предприятием балансовая прибыль распределяется между государством и предприятием. После внесения налога в распоряжении предприятий остается чистая прибыль, которая направляется в фонды накопления, потребления и резервный. 

Исходя из порядка формирования прибыли на пред-приятии ведется ее факторный анализ, цель которого – оценка динамики показ-ей балансовой и чист. прибыли.



	23. Методы планирования прибыли.
Прибыль - превышение доходов от продажи товаров и услуг над затратами на пр-во и продажу этих товаров. Планир-ие прибыли: 1) метод прямого счета- в его основе лежит поассортим-ый расчет прибыли от выпуска и реал-ии выпуск-ой прод-ии. Показ-ли для расчета: - плановый V продаж по отпуск-м ценам и по полной себест-ти, - доходы от внереализ-ых операц (с ц/б), - операц-ые доходы (получ-ая аренд-я плата), - внереализ-ые расходы (убытки, курсов. разницы, штрафы, пени). Разница м/д суммар-ми дох. и расх. = прибыли предпр-ия. 2) аналит-ий метод – исп-ся при незнач-ых измен-ях в ассортим-те прод-ии. Суть – сравн-ие затрат на выпуск прод-ии в базисном году и на основе прогнозов планир-ых затрат в будущем.3) метод эф-та производст-го рычага – рассчит-ся маржин-ая прибыль (МП). Этот метод базир-ся на раздел-ии затрат на условно – постоянные и – перемен-ые и расчете МП. МП = выручка от реал-ии прод-ии – условноперемен. затраты. Далее из МП  - условнопостоян-расходы и опр-ся фин-ый рез-ат (прибыль или убыток). Сила возд-ия рычага = МП / прибыль.


	24. Методы и выбор путей, обеспечивающих мах прибыль.
Наибольшее распространение в отечественной практике полу¬чила конечная цель бизнеса — максимизация прибыли. Определен¬ную роль в этом сыграла нацеленность любого бизнеса прежде все¬го на достижение высоких показателей прибыли и рентабельности. Кроме того, эти показатели понятны и привычны менеджерам лю¬бого уровня; они легко рассчитываются на основании данных бух¬галтерского учета.

Впервые в качестве стратегической цели максимизация прибы¬ли была выдвинута в 1838 г. известным французским ученым Анри Курно, который сформулировал ее первоначально только для мо¬нополии. Позже западные ученые распространили эту теорию и на другие типы конкурентного рынка. Между тем цель бизнеса, сформулированная таким образом, крайне противоречива. Предположение о том, что производители всегда пытаются максимизировать свою прибыль, верно только отчасти. Рассматривая небольшие промежутки времени, можно легко убедиться в том, что многие предпри¬ятия не пытаются получить максимальную прибыль, вполне довольствуясь доходом, достаточным для возмещения затрат и начисления «нормальных» дивидендов на акции. Во многом это объясняется тем, что максимизация прибыли в краткосрочном аспекте вступает в противоречие с максимизацией прибыли на перспективу. Среднее или крупное предприятие проявляет готовность снизить уровень текущей прибыли, для того чтобы получить большие прибыли в бу¬дущее. Для этого ему необходимо закрепиться в определенной ни¬ше рынка, по возможности расширить ее, постоянно обновляя ос¬новные средства и увеличивая оборотные. Все это несовместимо с политикой, направленной на увеличение краткосрочной прибыли. 

В процессе планирования прибыли важно определить, какие факторы ведут к ее росту или снижению. В период высоких темпов инфляции рост прибыли обеспечи¬вался за счет ценового фактора. Замедление инфляционных процес¬сов, насыщение рынка товарами, развитие конкуренции ограничили возможности производителей повышать цены и получать прибыль посредством этого фактора. На очередь приходит метод снижения затрат. 1. Объем продаж - При высоком удельном весе постоянных расходов в себестоимости продукции рост объема реализации приведет к еще большему росту прибыли за счет сни¬жения доли постоянных расходов, приходящихся на единицу продукции. 2. Рост цен - В период высоких темпов инфляции рост прибыли обеспечивался за счет ценового фактора. Замедление инфляционных процессов, насыщение рынка товара¬ми, развитие конкуренции ограничили возможности производителей повышать цены и получать прибыль посредством этого фактора.

3. Снижение себестои¬мости - Снижение затрат без негативного влияния на качество 



	25. Определение прибыли на основе эффекта произ рычага. 
Планирование прибыли строится на основе эффекта операционного (производственного) рычага т.е. того запаса финансовой прочности, при котором пред-приятие может позволить себе снизить объем реализа-ции, не приводя к убыточности. 

Эффект производственного рычага состоит в том, что любое изменение выручки от реализации приводит к еще более сильному изменению прибыли. Действие дан-ного эффекта связано с непропорциональным воздей-ствием условно-постоянных и условно-переменных затрат на финансовый результат при изменении объема производства и реализации. Чем выше доля условно-постоянных расходов в себестоимости продукции, тем сильнее воздействие операционного рычага. И наоборот, при росте объема продаж доля условно-постоянных расходов в себестоимости падает, и воздействие операционного рычага уменьшается. 

Эффект операционного рычага рассчитывается как отношение маржинальной прибыли к прибыли. 

Любое изменение выручки влечет за собой изме-нение прибыли в пропорциях. При снижении выручки от реализации сила операционного рычага возрастает, что влечет за собой серьезное снижение прибыли. 

	26. Принципы распределения прибыли предприятия.
Механизм воздействия финансов на хозяйство нахоится не в самом производстве, а в распределительных дене-жных отношениях. Прибыль распределяется между госу-дарством, собственниками предприятия и предприяти-ем. Взаимоотношения между государством и пред-приятием по поводу прибыли строятся на основе налого-обложения прибыли. На предприятии распределению подлежит прибыль после уплаты налогов и выплаты дивидендов.Некоторые аспекты распределительного пр-оцесса фиксируются в уставе предприятия. В соответ-ствии с уставом или решением распорядительного ор-гана на предприятии создаются фонды: 1. накопления - используется на научно-исследовательские работы, про-ектные, конструкторские, разработку и освоение новых видов продукции, техническое перевооружение и рекон-струкция действующего производства, на погашение долгосрочных ссуд и уплаты процентов и налогов по ним, финансирование прироста оборотных средств; 2. потребления - используется на социальное развитие и социальные нужды, за счет него финансируются расхо-ды по эксплуатации обьектов социально-бытового наз-начения, находящиеся на балансе хозяйствующего суб-ъекта, строительство объектов непроизводственного назначения; 3. проведение оздоровительных и культур-но-массовых мероприятий; 4. выплата премий, оказа-ния материальной помощи; 5. резервных фондов - он обеспечивает резер-вный капитал. 

В рыночной экономике отчисления в резервный капитал носят первоочередной характер. Его величина харак-теризует готовность предприятия к страхованию риска, связанного с предпринимательской деятельностью. 

При распределении пересекаются интересы как общества в целом в лице государства, так и предпри-нимательские интересы хозяйствующих субъектов и их контрагентов. Объектом распределения прибыли реали-зуется в части, поступающей в федеральный бюджет в виде налогов. Распределение оставшейся части прибыли является прерогативой хозяйствующего субъекта фиксируется в его учетной политике. При распределении прибыли осуществляется: а) перво-очередное выполнение обязательств перед бюджетом; б) прибыль, остающаяся в распоряжении хозяйству-ющего субъекта, распределяется на накопление и потребление.



	27. Показатели рентабельности и их использование…
В отличие от прибыли организации показывающей эффект предпринимательской деятельности, рентабель-ность характеризует эффективность этой деятельности. 

Рентабельность - относительный показатель, отража-ющий степень доходности предприятия. В рыночной эко-номике существует система показателей рентабель-ности. Рентабельность продукции можно рассчитать как по всей реализованной продукции, так и по отдельным ее видам.  - Рентабельность всей реализованной продукции определяется как: 1) % отношение прибыли от реализации продукции к затратам на ее производство и реализацию; 2) % отношение чистой прибыли к затратам на ее производство и реализацию. – Рента-бельность отдельных видов продукции зависит от цены ее реализации и полной себестоимости и определяется как процентное отношение цены реали-зации единицы продукции за вычетом ее полной себе-стоимости к полной себестоимости единицы продукции. Эти показатели отражают эффективность затрат орга-низации. - Рентабельность продаж можно опреде-лить как: 1)% отношение прибыли от реализации продукции к выручке от реализации продукции; 2) % от-ношение балансовой прибыли к выручке от реализации продукции; 3) % отношение чистой прибыли к выручке от реализации продукции. Эти показатели дают пред-ставление об эффективности ценовой политики организации. - Рентабельность производственных активов определяется как: 1) % отношение валовой прибыли к сумме производственных активов; 2) % отношение чистой прибыли к сумме производственных активов. Эти показатели характеризуют степень отдачи от вложенных в производство активов. – Рентабель-ность вложений определяется как: 1) % отношение валовой прибыли к стоимости имущества по балансу; 2) % отношение чистой прибыли к стоимости имущества по балансу; 3) % отношение выручки от реализации продук-ции к стоимости имущества по балансу; 4) % отношение чистой прибыли к стоимости собственных средств по ба-лансу организации, отражающее рентабельность собст-венного капитала; 5) % отношение доходов от долго-временных к общему обьему долгосрочных финансовых вложений. Этот показатель отражает эффективность долгосрочных вложений. Показатели рентабельности являются индикаторами конкурентоспособности предприятия. 


	28. Общая хар-ка налогов, уплачиваемых предприятием.
Налог – это обязательный индивидуальный безвоздмезный платеж, в форме отчуждения принадлежащих им на преве собст-ти хоз-го ведения или оперативного управления ден ср-в в целях финн-го обеспечения дея-ти гос-ва.  
Налогообложение организации регулируется налоговым кодексом РФ. Он введен с 1999 часть 1 , с 2001 часть2. 
В РФ установлены и взимаются:

1) федеральные налоги, устанавливаемые налоговым кодексом и обязательны к уплате на всей территории России. К ним относятся: НДС, акцизы, налог н прибыль организации, налог на доходы физ лиц (НДФЛ), единый соц налог (ЕСН).
2) региональные налоги, устанавливаются налоговым кодексом и вводятся в действие законами субъектов РФ. К ним относятся: налог на имущество организации, транспортный налог, налог н игорный бизнес.
3) местные налоги, к ни относятся: земельный налог, налог на имущество физ лиц. 

	29. Хаар-ка источников налогов, уплачиваемых предприятием.
Налог – это обязательный индивидуальный безвоздмезный платеж, в форме отчуждения принадлежащих им на преве собст-ти хоз-го ведения или оперативного управления ден ср-в в целях финн-го обеспечения дея-ти гос-ва.  

По источникам уплаты налоги классифицируют:
1) налоги, взимаемые с выручки от реализации продукции (НДС, акцизы).

2) налоги, включаемые в себ-ть продукции (ЕСН, заемный, транспортный)

3) налоги, относимые на финансовые результаты дея-ти предприятий (налог на прибыль, на имущество организаций).

Все предприятия уплачивают единый соц налог. Его ставка 26%. В рамках этого налога делаются отчисления в пенс фонд 14%, фед бюджет 6%, фонд соц страхования 2,9%, и ФФОМС по 1,1 и 2% соответственно. Эти отчисления делаются от фонда оплаты труда работников предприятия. 

Все предприятия также начисляют НДФЛ с доходов, выплачиваемых работником в виде платы за выполненную работу.

В соответствии с законодательством НДФЛ исчисляется и удерживается  этими юрид лицами. Организации несут ответственность за правильностью расчета, за полноту и своевременность уплаты всех налогов с применением в ним штрафных санкций за просрочку уплаты налогов. 
Ставка НДФЛ по осн видам доходов сост 13%. Стандартные вычеты по этому налогу в 2009 сост 400 руб для каждого работника до достижения суммы совокупного дохода 40 тыс руб. вычет на ребенка сост 1000руб до достижения совокупного дохода 280 тыс руб. 

В 2009 ставка налога на прибыль сократилась с 24 до 20%.

В 2009 ставка по упрощенной системе налогообложения в Орл обл снижена с 15 до 5%. Обязанность платить налоги распространяется на организации в качестве безусловного требования гос-ва.
Налогоплательщик не в праве распоряжаться той частью своего имущества или дохода, которая подлежит взносу в бюджет. Предприятия несут полную отв-ть завсе выявленные нарушения.  


	30. Эк содержание и основы организации оборотного капитала на предприятии.
Понятие оборотный капитал тождественно оборотным средствам и это средства, обслуживающие процесс хозяйственной деятельности, участвующие одновременно и в процессе производства и в процессе реализации продукции. Основное назначение – обеспе-чение непрерывности и ритмичности процесса произ-водства и обращения.

Оборотный капитал делится на оборотные производственные фонды и фонды обращения. 

Оборотные производственные фонды обслу-живают сферу производства. Они материализуются в предметах труда и частично в средствах труда в виде малоценных и быстроизнашиваемых предметов и воплощаются в производственных запасах, незавер-шенном производстве, в полуфабрикатах собственного изготовления. 

Фонды обращения не участвуют в процессе производства, их назначение - обеспечение ресурсами процесса обращения, в обслуживании кругооборота средств предприятия и достижения единства произ-водства и обращения. Состоят из готовой продукции и денежных средств.

Оборот капитала - движение средств, взятое как постоянный процесс повторения и возобновления. Сами средства - оборотные. Особенностью оборота капита-ла является то, что он не расходуется, а авансируется в различные виды текущих затрат хозяйствующего суб-ъекта. Авансирование означает, что использованные денежные средства возвращаются предприятию после завершения производственного цикла. 

Оборотный капитал - это наиболее подвижная часть капитала организации, вложенная в текущие акти-вы. В бухгалтерском балансе оборотный капитал пред-ставляет собой превышение текущих активов организа-ции над ее краткосрочными обязательствами. В практи-ке оборотный капитал иногда называют оборотным фондом предприятия. 



	31. Состав оборотного капитала и его….
Одна часть оборотного капитала авансирована в сферу производства и формирует оборотные производстве-нные фонды, другая находится в сфере обращения и об-разует фонды обращения. 

Оборотные производственные фонды по веществе-нному содержанию представляют собой предметы тру-да, а также орудия труда, учитываемые в составе мало-ценных и быстроизнашивающихся предметов. Оборот-ные производственные фонды обслуживают сферу про-изводства и полностью переносят свою стоимость в сто-имость готовой продукции, изменяя первоначальную фо-рму в течение производственного цикла.

Фонды обращения хотя и не участвуют в процессе про-изводства, но необходимы для обеспечения единства производства и обращения. К ним относятся: (готовая продукция на складе; (товары отгруженные;  (денежные средства в кассе предприятия и на счетах в КБ; (дебито-рская задолженность; (средства в расчетах. 

Характер и сфера их функционирования создают пред-посылки для выделения их в самостоятельное понятие "фонды обращения". 

Кругооборот - процесс, совершающийся постоянно, представляющий собой оборот капитала. Находясь в постоянном движении, оборотный капитал обеспечивает бесперебойный кругооборот средств. При этом происхо-дит постоянная и закономерная смена авансированной стоимости: из денежной она превращается в товарную, затем в производственную и снова в товарную и денеж-ную. Таким образом, возникает объективная необходи-мость авансирования средств с целью обеспечения неп-рерывного движения оборотных производственных фон-дов и фондов обращения для создания необходимых производственных запасов, незавершенного производ-ства, готовой продукции и условий для ее реализации. 

Обобщающим показателем эффективности использова-ния оборотного капитала является показатель его рента-бельности:Рок=(Прп*100)/Сок, где Прп - прибыль от реализованной продукции, Сок - величина оборот. капи-тала, он характеризует величину прибыли, получаемой на каждый рубль оборотного капитала.Длительность одного оборота вычисляется по ф-ле: Обок=Сок/(РП/Д)= =Сок*Д/РП=Д/Коб, где РП - обьем реа-лизации, Д - длительность периода, Коб – кол-во оборотов.

	32. Определение потребности на предприятии в оборотном капитале. 
Конкретные размеры оборотных средств опреде-ляются текущей потребностью и зависят от: ( характера сложности производства; ( длительности производствен-ного цикла; ( сезонности работы; ( темпов роста произ-водства; ( порядка расчетов и организации расчетно-кассового обслуживания; ( финансовых возможностей предприятий; ( периодичности и сроков поступления платежей.

Нормируемыми являются собственные оборотные средства, но лишь оборотные производственные фонды обращения, а именно остатки нереализованной продук-ции на складе предприятий. К ненормируемым сред-ствам относятся остальные элементы фондов обраще-ния: товары отгруженные, денежные средства и сред-ства в расчетах. Существуют несколько методов расчета нормативов оборотных средств: метод прямого счета; аналитический; коэффициентный. 

Метод прямого счета основан на определении науч-но-обоснованных норм запаса по отдельным элементам оборотных средств и норматива оборотных средств т.е. стоимостного выражения запаса, который рассчитыва-ется по каждому элементу (частные нормативы) и в це-лом по нормируемым оборотным средствам (совокупный норматив). Аналитический метод предполагает укруп-ненный расчет оборотных средств в размере их средне-фактических остатков. Коэффициентный метод ос-нован на определении нового норматива на базе имею-щегося с учетом поправок на планируемое изменение объемов производства и сбыта продукции на ускорение оборачиваемости оборотных средств. При этом методе все затраты подразделяют на: зависящие от изменения объема производства; не зависящие от роста объема производства.

Нормы оборотных средств - объем запаса по важнейшим товарно-материальным ценностям. 

	33. Источники формирования оборотного капитала…
Первоначально в момент создания организации формирование оборотных средств происходит за счет уставного капитала. В процессе финансово-хозяйстве-нной деятельности источниками пополнения оборотных средств являются: ( прибыль, остающаяся в распоряже-нии организации; ( постоянная минимальная кредиторск-ая задолженность; ( банковский и коммерческий кредит.

Инфляционные процессы, высокий уровень про-центных ставок за пользование краткосрочными ссудами усиливают роль собственных источников в формиро-вании оборотных средств. Наибольшая доля кредитов выдается организациям, занятым торгово-посредни-ческой деятельностью, почти вдвое меньше – организа-циям, занятым промышленным производством. Банков-ский кредит оформляется кредитным договором. Коммерческий кредит оформляется векселем. Он пред-ставляет собой кредит поставщика покупателю, когда оплата товарно-материальных ценностей производится покупателем позже в оговоренные поставщиком сроки.

Вексель - это наиболее дешевый способ получения кредита и пополнения оборотных средств. В настоящее время вексель широко используется для залоговых операций, решения проблем снижения взаимных задол-женностей и проведения расчетов. В перспективе век-сель как средство платежа за товары и услуги все боль-ше будет завоевывать рынок. Процент за пользование краткосрочным банковским и коммерческим кредитом включается заемщиком в себестоимость продукции в пределах учетной ставки ЦБ, увеличенной на три пункта. В остальной части он уплачивается из чистой прибыли предприятия.

Формирование основного и оборотного капитала являет-ся объективной предпосылкой для начала предпринима-тельской деятельности. Результаты этой деятельности проявляются в форме готовой продукции. В сфере обра-щения - это товар, стоимость которого выявляется при продаже. В стоимости товара отражаются стоимость прошлого труда или стоимость живого труда или вновь созданная стоимость. Вновь созданная стоимость вклю-чает заработную плату занятых в производстве продук-ции работников и чистый доход, который принимает форму прибыли. Обязательное условие для получения прибыли - превышение выручки от реализации пр-ции. 


	34. Показатели эффективности использования об ср-в. 
Эф-ть системы управления процессами формир-ия и воспр-ва обор-ых ср-тв предпр-ия находит своё выраж. в ур-не и динамике показателей, харак-щих результ-ть Д орг-ии и показ-ей, отраж-их исп-ие обор-ых ср-тв. В систему  показателей, харак-их исп-ие обор.ср-тв вкл-ся: показатель оборачив-ти обор-ых ср-тв, длител-ть 1 полного кругооб-та ср-тв с момента превращения обор-ых ср-тв в ден. форме в производс-ые запасы до выпуска гот.прод-ии и её реализации. Критерием оценки эф-ти управления обор-ми ср-ми явл-ся фактор времени, исп-ся показатели, отражающие: 1. длительность одного оборота в днях О=Д/Коб, Коб=В/С, где Д – длительность периода в днях, В – выручка от реализ. продукции, С – ср. остатки обор-ых ср-тв за период, О-оборачив-ть. Коэф-нт оборачив-ти (Коб) отражает число кругооб-ов, соверш-ых обор-ми ср-ми предпр-ий за опр-ый период t. Фактически он показ. величину реализов-ой продукции приходящийся на 1 р. обор.ср-тв. 2. кол-во оборотов за период Показатель, обратный коэф-ту оборач-ти, назыв-ся коэф-ом загрузки (закреплением): КЗ=С/В Показатель харак-ет величину обор.ср-тв, затрач-ых на каждый 1 р. реализ-ой продукции. Длител-ть одного оборота -отражает кол-во дней в периоде на коэф-нт оборачиваемости Ко. Чем меньше длительность одного оборота, тем эф-нее исп-ся обор. ср-ва.34.

	35. Роль оборотного капитала в обеспечении финн устойчивости
Залогом выживаемости и основой стабильности положения предприятия служит его устойчивость. Финансовая устойчивость является отражением стабильного пре¬вышения доходов над расходами, обеспечивает свободное маневри¬рование денежными средствами предприятия и путем эффективного их использования способствует бесперебойному процессу производства и реализации продукции. Иными словами, финансовая устойчивость фирмы — это состояние ее финансовых ресурсов, их распределение и использование, которые обеспечивают развитие фирмы на основе роста прибыли и капитала при сохранении платежеспособности и кре¬дитоспособности в условиях допустимого уровня риска. Поэтому финансовая устойчивость формируется в процессе всей производст¬венно-хозяйственной деятельности и является главным компонентом общей устойчивости предприятия.

Наличие у предприятия собственного оборотного капитала, его состав и структура, скорость оборота и эффективность ис¬пользования оборотного капитала во многом предопределяют финансовое состояние предприятия и устойчивость его поло¬жения на финансовом рынке, а именно: •     платежеспособность, т. е. возможность погашать в срок свои долговые обязательства; •     ликвидность — способность в любой момент совершать необходимые расходы; •     возможности дальнейшей мобилизации финансовых ре¬сурсов. Эффективное использование оборотного капитала играет большую роль в обеспечении нормализации работы предпри¬ятия, повышении уровня рентабельности производства и зави¬сит от множества факторов. 

Предприятия имеют внутренние резервы повыше¬ния эффективности использования оборотных средств, на ко¬торые оно может активно влиять. К ним относятся:

- рациональная организация производственных запасов (ресурсосбережение, оптимальное нормирование, использова¬ние прямых длительных хозяйственных связей); - сокращение пребывания оборотных средств в незавершен¬ном производстве (преодоление негативной тенденции к сни¬жению фондоотдачи, внедрение новейших технологий, особен¬но безотходных, обновление производственного аппарата, при¬менение современных более дешевых конструкционных мате¬риалов);

- эффективная организация обращения (совершенствование системы расчетов, рациональная организация сбыта, прибли¬жение потребителей продукции к ее изготовителям, системати¬ческий контроль за оборачиваемостью средств в расчетах, вы¬полнение заказов по прямым связям). Обобщающим показателем эффективности использования оборотного капитала является показатель его рентабельности, 


	36. Сущность и виды инвестиций.
Финансовые ресурсы предприятия направляются на фи-нансирование текущих расходов и на инвестиции, пре-дставляющие собой использование финансовых ресур-сов в форме долгосрочных вложений капитала в целях увеличения активов и получения прибыли. Инвестиции - совокупность долговременных затрат финансовых, трудовых и материальных ресурсов в целях увеличения активов и прибыли.Активы - денежные средства, цен-ные бумаги, иное имущество, в том числе имущест-венные права, дающие денежную оценку, вкладываемые в объекты предпринимательской деятельности в целях получения прибыли и достиж. иного полезного эффекта.

Инвестиции обеспечивают динамичное развитие пред-приятия и позволяют решать следующие задачи:  расши-рение собственной предпринимательской деятельности за счет накопления финансовых и материальных ресур-сов; приобретение новых предприятий, освоения новых областей бизнеса.

Венчурные инвестиции - они представляют собой вложения в акции новых предприятий осуществляющих свою деятельность в новых сферах бизнеса и связанных с большим риском, направляются в не связанные между собой проекты в расчете на быструю окупаемость вло-женных средств, но и имеющие высокую степень риска. Рисковое вложение капитала обусловлено необходи-мостью финансирования мелких инновационных фирм в областях новых технологий. Рисковый капитал сочетает в себе различные формы приложения капитала – ссуд-ного, акционерного, предпринимательского.

Прямые инвестиции - это вложения, направленные на увеличение основных фондов предприятия как произ-водственного, так и непроизводственного назначения, реализуются путем нового строительства основных фон-дов, расширения, технического перевооружения или реконструкции действующих предприятий.

Портфельные инвестиции - вложения, направлен-ные на формирование портфеля ц/б. Портфель - это совокупность собранных различных инвестиц-ных цен-ностей, служащих инструментом для достижения конк-ретной инвестиционной цели вкладчика. Туда могут вхо-дить ц/б одного вида или различ. инвест-ные ценности.

Аннуитет - инвестиции, приносящие вкладчику опре-деленный доход через регулярные промежутки времени: вложение средств в страховые и пенсион. фонды, кото-рые выпускают долговые обязательства. Они могут ис-пользоваться владельцами на покрытие непред-виденных расходов в будущем.



	37. Источники и методы инвестиций. 
Источниками являются:
1) собственные финн ресурсы инвестора (прибыль, ден накопления и др). 2) заемные финн ср-ва инвесторов (банковские и бюджетные кредиты, облигационные займы и др). 3) привлеченные финн ср-ва инвестора (ср-ва от продажи акций, паевые и иные взносы членов трудового коллектива, граждан и юрид лиц). 4) ден ср-ва, централизуемые объединениями предприятий в установленном порядке. 5) ассигнования из бюджетов всех уровней и внебюдж фондов.6) иностранные инвестиции.

Методы инвестирования:

1) самофинансирование, т.е за счет собственных финн ресурсов. 2) акционерные: финансирование за счет доп эмиссии цен бумаг. 3) кредитование инвестиции: кредит выражает эк отношения между заемщиком и кредитором, возникающие в связи с движением денег на условиях возвратности. 4) лизинг – долгосрочная аренда машин, оборудования. При этом методе предприятие получает ден ср-ва от сдачи в аренду своего имущества, не прерывая его эксплуатации. 

	38. Формирование инв политики
Инв политика – это комплекс мероприятий, обеспечивающих выгодное вложение собственных, заемных и др ср-в в инвестиции с целью обеспечения финн устойчивости предприятия, повышение эф-ти произ-ва и т.д. Предприятия определяют на какие цели будут направляться инвестиции: 1) повышение эф-ти действующего произ-ва 2) в расширение произ-ва 3) создание новых приз-в и т.д. 

Инв политика реализуется путем разработки и осущ-ия инв проектов. Инв проект – это обоснование эк целесообразности, объемов и сроков осущ-ия капитальных вложений, описания практических действий по их осущ-ию.  

	39. Эк природа, состав и оценка вложений в осн фонды.
Часть активов организации, вложенная в основные средства, незавершенные долгосрочные инвестиции, нематериальные активы, долгосрочные финансовые вложения - представляют собой основной капитал.

1. Основные средства - это средства, вложенные в основные производственные фонды, т.е. материально-вещественные ценности, относящиеся к средствам тру-да и используемые в процессе производства в течение периода >12 месяцев, или имеющие стоимость на дату приобретения свыше стократного ММОТ за единицу независимо от срока их полезного использования. Круго-оборот основных средств включает: ( износ основных средств; ( начисление амортизации; ( накопление сред-ств для полного восстановления; ( замену основных средств путем финансирования реальных инвестиций.

2. Незавершенные долгосрочные инвестиции – затраты на приобретение оборудования и вложенные в незавершенное строительство, которые еще не могут быть использованы в хозяйственной деятельности и на которые еще не начисляется амортизация.

3. Нематериальные активы - активы, не имеющие физической, осязаемой формы. Но имеющие стоимост-ную оценку. Их приобретение связано с долгосрочными вложениями, кругооборот которых аналогичен круго-обороту основных средств. Это патенты, торговые марки, объекты интеллектуальной собственности.

4. Долгосрочные финансовые вложения - затраты на долевое участие в уставном капитале других организаций, вложения в ценные бумаги разного вида на долгосрочной основе, стоимость имущества, передан-ного в аренду на праве финансового лизинга.

Основные способы поступления основных средств в коммерческие организации: ( приобретение основных средств путем долгосрочных инвестиций; ( передача объектов учредителями АО в счет вклада в УК; ( безвозмездное получение объектов ОС от госуд. органов.

Процесс простого и расширенного воспроизводства ОС и НА осуществляется с помощью долгосрочных инвес-тиций. При этом простое воспроизводство означает ст-роительство и приобретение ОС и НА в размерах, соот-ветствующих начисленной сумме износа по действую-щим ОС и НА. 


	40. Источники формирования осн фондов произ-го и непроиз-го назначения. 
Основной капитал характеризует материально-техни-ческую базу, технический уровень производства. К осно-вным фондам относятся материальные ценности, испо-льзуемые в качестве средств труда при производстве продукции в течение периода, превышающего 12 меся-цев или имеющие стоимость на дату приобретения свы-ше стократного установл. законом размера ММОТ за ед.

К основным фондам относятся здания, сооружения, измерительные и регулирующие приборы, ВТ, ТС, инве-нтарь, скот, насаждения.

Производственные основные фонды прямо или косвен-но участвуют в производстве материальных ценностей (здания, сооружения, машины и оборудование).

Непроизводственные основные фонды включают жилые дома, клубы, санатории, детсады.

Активные основные фонды – это машины, ВТ, приборы, ТС.

Пассивные – это здания, сооружения.

Затраты на приобретение основных фондов: ( суммы, уплачиваемые в соответствии с договором поставщику; ( суммы, уплачиваемые в соответствии с договором ор-ганизациям за осуществление работ по договору строи-тельного подряда; ( суммы, уплачиваемые в соответ-ствии с договором организациям за информационные и консультационные услуги, связанные с приобретением ОФ; ( регистрационные сборы, гос.пошлины; ( затраты, непосредственно связанные с приобретением, сооружением и изготовлением объекта ОФ.

Фондоотдача - отношение реализуемой продукции на рубль среднегодовой стоимости ОФ. Фондоемкость - отношение стоимости ОФ к стоимости продукции. Фондовооруженность - стоимость ОФ, приходящаяся га 1 работника.

Источники инвестиций в основные фонды: ( собствен-ные средства хозяйствующего субъекта; ( привлеченные денежные средства, полученные от эмиссии ц/б, паевых и иных взносов юр. и физ. лиц.; ( денежные средства, поступающие в порядке перераспределения из центра-лизованных инвестиционных фондов концернов; ( долго-срочные кредиты банков; ( средства иностранных инвес-торов; ( средства внебюдж. фондов и федер. бюджета.


	41. Амортизация и ее роль…
Основной собственный источник финансирования капи-тальных вложений - амортизация - денежное выраже-ние стоимости износа ОПФ и нематериальных активов, процесс постепенного перенесения стоимости средств труда по мере их износа на производимую продукцию, превращения в денежную форму и накопления ресурсов для последующего воспроизводства основных средств. Это целевой источник финансир-я инвест-ного процесса. 

Организации имеют право самостоятельно опреде-лять срок полезного использования приобретаемого актива, это дает возможность предприятию учитывать высокий уровень технического прогресса и своевре-менно обновлять основные средства. Самостоятельное определение срока полезного использования обьекта основных средств исходит из ожидаемого срока исполь-зования обьекта в соответствии с ожидаемой произво-дительностью или мощностью применения, ожидаемого физического износа в зависимости от режима эксплуатации.

Бывают такие способы начисления амортизации: 1. линейный (равномерно). 2. уменьшения остатка (го-довая сумма амортизации определяется исходя из оста-точной стоимости основных фондов на начало года и но-рмы амортизационных отчислений, исчисленной исходя из срока полезного использования этого объема). 3. списание стоимости по сумме числе срока лет по-лезного использования (сумма амортизационных от-числений определяется исходя из первоначальной стои-мости объекта основных фондов и соотношения числа лет, оставшихся до конца срока службы объекта, и сум-мы чисел лет срока службы. 4. пропорционально объе-му продукции (исходя из натурального показателя объ-ема продукции в отчетном периоде и соотношения первоначальной стоимости объекта основных фондов и предполагаемого объема продукции за весь период ис-пользования) 

Процесс амортизации можно определить как способ воз-мещения капитала, затраченного для создания и при-обретение необоротных активов, которые переносят свою стоимость на готовый продукт. А = Тн*100% , где А - cтавка, Тн - нормативный срок службы.


	42. Порядок планирования, начисления и …
Амортизация представляет собой денежное выра¬жение износа основных фондов в процессе их производительного функционирования. Одновременно амортизация — это процесс пе¬ренесения стоимости изнашиваемых основных фондов на произве¬денный с их помощью продукт. Амортизация объектов основных фондов вычисляется одним из следующих методов начисления амортизационных начислений:

•   линейным; •   уменьшаемого остатка; •   списания стоимости по сумме чисел лет срока полезного ис¬пользования; •   списания  стоимости  пропорционально  объему продукции (работ). Организации применяют линейный метод начисления аморти¬зации к зданиям, сооружениям, передаточным устройствам, входя¬щим в 8—10-ю амортизационные группы. К остальным основным средствам организация вправе применять один из названных ме¬тодов. Выбранный организацией метод начисления амортизации при¬меняется в отношении объекта амортизируемого имущества, вхо¬дящего в состав соответствующей амортизационной группы, и не может быть изменен в течение всего периода начисления амортиза¬ции по этому объекту.

Начисление амортизации в отношении объекта амортизируемо¬го имущества осуществляется в соответствии с нормой амортиза¬ции, определенной для данного объекта исходя из его срока полез¬ного использования. Амортизационные отчисления по объекту основных фондов на¬чинаются с 1-го числа месяца, следующего за месяцем принятия этого объекта к учету, и начисляются до полного погашения стои¬мости этого объекта либо списания этого объекта с учета в связи с прекращением права собственности или иного вещного права. Амортизационные отчисления по объекту основных фондов прекращаются с 1-го числа месяца, следующего за месяцем полного погашения стоимости этого объекта или списания этого объекта с учета. Начисление амортизации не производится во время реконст¬рукции основных фондов, их модернизации, а также перевода в установленном порядке на консервацию (на срок не менее трех месяцев). Также не начисляется износ в случае проведения пред¬приятием ремонта основных средств (текущего, среднего, капи¬тального), если его продолжительность превышает 12 месяцев. Кроме того, амортизация не начисляется по:

- объектам основных средств, полученным по договору дарения и безвозмездно в процессе приватизации; жилищному фонду; - объектам внешнего благоустройства и аналогичным объектам лесного хозяйства, дорожного хозяйства, специализированным со¬оружениям судоходной обстановки и другим объектам; продуктивному скоту, буйволам, волам и оленям; - многолетним насаждениям, не достигшим эксплуатационного возраста; - приобретенным изданиям (книги, брошюры и т.п.).



	43. Методика начисления амортизации.
Методы начисления амортизации:

1.Метод равномерного списания. Базируется на нормативном сроке службы основных фондов. Нормы устанавливаются от величины физического и морального износа, срока службы основных фондов. Среднегодовая стоимость основных фондов на начало года + ввод основных фондов – выбытие = среднегодовая стоимость, на которую начисляется амортизация. Среднегодовая стоимость умножается на норму амортизацию, получается сумма износа или амортизационные отчисления

2.Метод начисления амортизации на объем выполненных работ. Используется только в нефтедобывающих отраслях и на транспорте. Базируется на том, что амортизация является результатом использования объекта, т.е. рассчитывается в зависимости, например, от количества пробега на транспорте и от добычи в нефтедобывающих отраслях.

3.Метод ускоренной амортизации. Предполагает, что большая часть амортизации начисляется в первые годы эксплуатации основных фондов. Используется на малых предприятиях. Преимущества: быстрое возмещение значительной части затрат, меньшие потери при досрочном выбытии основных фондов, выигрыш за счет фактора времени. Недостаток – завышение цены на продукцию, а, следовательно, затруднение реализации продукции. 

Амортизация начисляется равномерно, исходя из первоначальной стоимости и нормы амортизации исчисленной из срока полезной деятельности:

К= *100 – Норма амортизации

Годовая сумма аморт. отчислений определяется исходя из остаточной стоимости на начало года и нормы амортиз. исчисленной из полезного срока использования оборудования.

К= *100

Амортиз. включ. в доходную часть фин. плана (бюджета движения денеж. средств).


	44. Капитальные вложения как форма…
Воспроизводство основного капитала на предприятиях может осуществляться либо за счет прямых инвестиций, либо путем передачи объектов основного капитала учре-дителями в счет взносов в уставный капитал, либо при безвозмездной передаче юр. и физ. лицами. 

Основным метод расширенного воспроизводства основ-ного капитала явл. прямые инвестиции (кап. влож.)

Прямые инвестиции представляют собой затраты на создание новых объектов основного капитала, расши-рение, реконструкцию и техническое перевооружение действующих объектов основного капитала. Соотноше-ние затрат по этим направлениям называют производ-ственной структурой прямых инвестиций.

К новому строительству относятся затраты по сооружению объектов на новых площадках. Под расши-рением понимается строительство вторых и последу-ющих очередей предприятия, дополнительных произво-дственных комплексов и производств, а также сооруже-ние новых, либо расширение существующих цехов осно-вного назначения. Реконструкция представляет собой полное или частичное переоборудование и переустрой-ство предприятия с заменой морально устаревшего оборудования и автоматизацией производства. В резу-льтате достигается увеличение объема производства на базе новой современной технологии, расширение ас-сортимента, повышение качества и конкурентоспособ-ности продукции. Техническое перевооружение вклю-чает комплекс мероприятий по повышению до современ-ных требований технического уровня отдельных учас-тков производства путем внедрения новой техники, ме-ханизации и автоматизации производственных процес-сов., совершенствованию организации и структуры прои-зводства. Это позволит обеспечить рост производи-тельности труда, обьема выпуска продукции. 

Технологическая структура прямых инвестиций скла-дывается из 3 элементов: ( приобретения оборудова-ния, инструмента и инвентаря; ( расходов на выполне-ние строительно-монтажных работ; ( проектно-изыскате-льные работы, заблаговременное проведение меропри-ятий по вводу сооружаемых объектов. 

Соотношение затрат на оборудование, строительно-мо-нтажные работы и прочие капитальные вложения обра-зуют технологическую структуру прямых инвестиций. 



	45. Источники финансирования кап вложений…
Финансирование прямых инвестиций - это порядок пре-доставления денежных средств, система расходования и контроля за целевым и эффективным их испо-льзова-нием. Методы финансирования зависят от конкретных условий функционирования предприятия, изменения в направлении его развития. 

Источники, формы и методы финансирования прямых инвестиций в основной капитал обуславливаются харак-тером участия его в процессе производства и особен-ностями строительства.

В настоящее время финансирование прямых инвести-ций осуществляется за счет: ( собственных финансовых ресурсов и внутрихозяйственных резервов, ( заемных денежных средств, ( привлеченных денежных средств, ( получаемых от эмиссии ц/б, ( денежных средств, посту-пающих в порядке перераспределения из централи-зованных инвестиционных фондов, средств внебюджет-ных фондов, ассигнований из бюджетов разных уровней на безвозвратной основе, ( средств иностран инвесто-в.

Собственные финансовые ресурсы предприятия – включают первоначальные взносы учредителей в мо-мент организации и часть денежных средств, получен-ных в результате его хозяйственной деятельности. Вк-лючают источники, образуемые от проведения работ хо-зяйственным способом, и источники, получаемые в резу-льтате основной деятельности предприятия (прибыль и амортизация).Заемные денежные средства – долго-срочные кредиты, предоставляемые предприятию на строительство, расширение, реконструкцию, приобрете-ние имущества, заемные средства других предприятий, ссуды из федерального и региональных бюджетов. 

Привлеченные средства - получаются предприятием на финансовом рынке, включает выпуск ц/б, осущест-вление лизинга.Средства из федерального и реги-онального бюджетов - выделяются на финансирова-ние федеральных, региональных целевых программ.

Иностр. инвестиции - обеспечивают развитие между-народных экономических связей и освоение передовых научно-технических достижений. Проявляются в созда-нии на территории России предприятий с иностранными инвестициями.Выбор источников финансирования в ос-новной капитал должно осуществляться с учетом многих факторов:стоимости привлекаемого капитала,эффектив-ности отдачи от него,степени риска источников финанси. 


	46. Восстановление и ремонт осн фондов
Ремонт осн фондов удлиняет срок их службы и уменьшает потребность в прямых инвестициях на создание новых осн фондов. Сущ 3 вида ремонта: 1) текущий 2) средний 3) капитальный. В наст время предприятия самостоятельно определяют общие объемы ремонтных работ. План ремонта составляется на год в целом по предприятию на основе смежно финн – ых расчетов по ремонту отдельных объектов с учетом действующих норм, цен и тарифов. Предприятия также самостоятельно выбирают варианты отнесения на себ-ть затрат на ремонт. 
Финансирование ремонта не произ-ых эл-ов осн ср-в приз-ся из прибыли, остающейся в распоряжении предприятия. Для финансирования ремонта предп-ия могут привлекать кретк кредиты банков, если объем ремонтных работ в отдельные периоды года превышают размер источников его финансирования.  

	47. Понятие нематер активов, …
Нематериальные активы представляют собой права на получе¬ние прибыли в будущем. Отличительным признаком этих активов (который характерен не только для них) является то, что они не имеют физической формы и зависят от ожидаемой прибыли. Ос¬новные категории нематериальных активов: деловая репутация фирмы — «гудвилл»; патенты, авторские права и торговые марки; права собственности на арендованное имущество и его усовер¬шенствование;т права на разработку и затраты на разработку природных ресур¬сов; формулы, технологии и образцы (например, программное обес¬печение); ноу-хау — совокупность технических, технологических, управ¬ленческих, коммерческих и других значений, оформленных в виде технической документации, описания, накопленного производ¬ственного опыта, являющихся предметом инноваций, но не запа¬тентованных; товарный знак — эмблема, рисунок или символ, зарегистриро¬ванные в установленном порядке, служащие для отличия товаров данного изготовителя от других аналогичных товаров; лицензии; другие аналогичные виды имущественных ценностей фирмы. Нематериальные активы числятся в составе активов организа¬ции в течение срока их полезного использования, и в течение этого срока происходит их амортизация. Для постановки на учет необходимо провести стоимостную оценку нематериальных активов.  Нематериальные активы могут поступать в организацию безвоз¬мездно, в качестве подарка, в виде вклада в уставный капитал или в обмен на акции, распространяемые по подписке.  Стоимость нематериальных активов, внесенных в качестве вклада в уставный капитал одним из учредителей, определяется по соглаше¬нию всех учредителей, зафиксированных в учредительном договоре данной организации. Срок полезного использования нематериальных активов опреде¬ляется из срока действия патента, свидетельства и из других ограни¬чений сроков использования объектов интеллектуальной собственно¬сти в соответствии с законодательством Российской Федерации или применимым законодательством иностранного государства, а также исходя из полезного срока использования нематериальных активов, обусловленного соответствующими договорами. По нематериаль¬ным активам, по которым невозможно определить срок полезного использования объекта нематериальных активов, нормы амортиза¬ции устанавливаются в расчете на десять лет (но не более срока дея¬тельности организации). Состав источников финансирования приобретения нематери¬альных активов в основном идентичен источникам финансирова¬ния капитальных вложений. Стоимость объектов нематериальных активов также погашается путем начисления амортизации в течение установленного срока их полезного 


	48. Финн инвестиции предприятия, их цель…
Вложения в ценные бу¬маги разного вида, разного срока действия и разной ликвидности, управляемые как единое целое, формируют портфель ценных бумаг.

Любой инвестиционный портфель представляет собой опреде¬ленный набор акций, облигаций и других ценных бумаг с различ¬ной степенью обеспечения, риска и доходности. Доходы представ¬ляют собой прибыль, полученную по всей совокупности бумаг дан¬ного портфеля. Разрабатывая инвестиционную финансовую политику, органи¬зации могут ставить перед собой разные цели. В общем виде это по¬лучение процента, сохранение капитала, обеспечение его прироста. Эти цели могут быть альтернативными и соответствовать разным типам портфелей ценных бумаг. 

С изменениями условий цели портфеля могут видоизменяться и выглядеть следующим образом: •   сохранность и приращение капитала (в отношении ценных бумаг с растущей курсовой стоимостью); •   приобретение ценных бумаг, которые по условиям обращения могут заменять наличность; •   доступ через приобретение ценных бумаг к дефицитным ви¬дам продукции и услуг, имущественным и неимущественным

правам; •   расширение сферы влияния и перераспределение собственно¬сти, создание холдинговых и цепных структур; •   спекулятивная' игра на колебаниях курсов в условиях неста¬бильного рынка ценных бумаг; •   производные цели (зондирование рынка, страхование от из¬лишних рисков, регулирование денежной наличности и т.д.).

Исходя из выбранных для себя целей, организации могут форми¬ровать разные типы портфелей ценных бумаг. Тип портфеля — его характеристика с позиций целей, перед ним поставленных. Портфель ценных бумаг, ориентированный на получение доходов (доходный портфель), создается ради получения текущих доходов, приемлемый размер которых соответствовал бы степени риска, воз¬можной для инвестора.  Портфель роста ориентирован на акции с быстрорастущей кур¬совой стоимостью на рынке ценных бумаг. Цель такого портфеля — приращение капитала, поэтому инвестор не  ориентируется на те¬кущую выплату дивидендов. Портфель рискованных вложений состоит преимущественно из ценных бумаг молодых компаний или предприятий «агрессивного» типа, выбравших стратегию быстрого расширения на основе новых технологий и выпуска новой продукции. Сбалансированный портфель состоит из ценных бумаг с быстро¬растущей курсовой стоимостью и из высокодоходных. 

Виды ценных бумаг. Денежные документы, удостоверяющие иму¬щественные права или отношения займа владельца ценной бумаги по отношению к эмитенту, называют ценными бумагами. Известны следующие основные виды ценных бумаг: облигации, акции, векселя, казначейские обязательства. Чтобы удостовериться в инвестиционных 

	49. Задачи и функции финн службы.
Финансовая служба является частью единого механизма управления хозяйственной деятельностью и поэтому она тесно связана с другими службами предприятия. 

С развитием рыночных отношений, основанных на многообразии форм собственности, перед финансовой службой ставится качественно новая задача. Это организация эффективного управления финансовыми ресурсами методами, адекватными рыночной экономике. Требования к финансовой службе предприятия:

1.
Финансовая служба должна подготавливать финансовые документы быстро, по содержанию – качественно и в объеме, необходимом для принятия руководством предприятия эффективных управленческих решений.

2.
Она должна быть службой, которая может координировать и направлять деятельность всех подразделений для достижения главной цели предприятия. 

3.
Она должна быть службой, которая несет ответственность за качественное составление финансовых планов предприятия. 

4.
Она должны быть службой, без которой невозможно нормальное функционирование предприятия в рыночных условиях хозяйствования. 

Важнейшими направлениями финансовой работы на предприятии являются:

1.
Финансовое планирование.


a.
Разработка проектов финансовых, кредитных планов со всеми необходимыми расчетами.  
b.
Определение потребности в собственном оборотном капитале.  
c.
Выявление источников финансирования хозяйственной деятельности.  
d.
Разработка планов капитальных вложений с необходимыми расчетами. 
e.
Участие в разработке бизнес-плана.  
f.
Составление кассовых планов предприятия.


g.
Участие в составлении планов реализации продукции и определение плановой суммы прибыли на год и по кварталам.  
h.
Определение показателей рентабельности. 2.
Оперативная работа. 
i.
Обеспечение в установленные сроки платежей в бюджет, выплат процентов по ссудам банка, выдача заработной платы работникам и другие кассовые операции. 
j.
Обеспечение финансирования затрат плана.


k.
Оформление кредитов в соответствии с договором.


l.
Ведение ежедневного оперативного учета: реализации продукции, прибыли от реализации, других показателей финансового плана. 


m.
Составление сведений о поступлении средств и справок о 


	50. Структура финн службы. 
Внутренняя организация фи¬нансовой службы в значительной степени определяется размерами предпринимательской фирмы. На малых предприятиях с неболь¬шим объемом финансовой деятельности функции финансового управления, как правило, осуществляет собственник предприятия или генеральный директор.

На отдельных малых и средних предприятиях финансовая служ¬ба представлена в организационной структуре отделом бухгалте¬рии. В обязанности этого отдела входит сбор бухгалтерской инфор¬мации и предоставление ее директору фирмы, осуществляющему управление финансами.  По мере расширения предприниматель¬ской фирмы и увеличения объема финансовой деятельности гене¬ральная дирекция создает финансовую службу и передает ей часть своих  полномочий  и  обязанностей,   связанных  с  управлением финансовой деятельностью фирмы. Как правило, в данном случае финансовая служба представлена финансовым отделом или фи¬нансово-экономическим отделом. 

Для работы в финансовом отделе на малых и средних фирмах, как правило, привлекаются финансовые менеджеры широкого про¬филя — работники, осуществляющие практически все функции финансового управления фирмой.

На крупных предпринимательских фирмах структура финансо¬вой службы более сложная, так как финансовые потоки таких фирм связаны не только с производственной и финансовой деятельнос¬тью, но и с участием в капитале других предпринимательских орга¬низаций.  На крупных фирмах финансовая служба представлена, как пра¬вило, финансовым департаментом, который включает в себя не¬сколько специализированных отделов. При такой организации финансовой службы каждый отдел вы¬полняет определенные функции, а общее руководство финансо¬вым менеджментом осуществляет финансовый директор, который: - определяет политику и общее направление развития фирмы в области финансов;  - работает в составе высшего руководства по общему управлению деятельностью фирмы; - обеспечивает соблюдение законодательства, регулирующего фи¬нансовую деятельность фирмы; - разрабатывает принципы и правила управления финансами фирмы; - обеспечивает общее руководство финансовым планированием;  - готовит общие аналитические отчеты руководству фирмы для принятия стратегических решений в области финансов; - работает в тесном взаимодействии с непосредственными под¬отчетными ему начальниками финансовых отделов, входящих в структуру финансовой службы фирмы, и т.п. Отдел по работе с инвестициями занимается разработкой общей инвестиционной политики фирмы; 



	51. Хаар-ка осн направлений работы…

Финансовая работа организаций в современных услови-ях приобретает качественно новое содержание, что свя-зано с развитием рыночных отношений. В условиях ры-ночной экономики важнейшими задачами финансовых служб является не только выполнение обязательств пе-ред бюджетом, банками, поставщиками, своими работ-никами. Конкретная структура финансовой службы за-висит от организационно-правовой формы хозяйство-вания, размеров предприятия, объема производства, величины денежного оборота.

Финансовая служба осуществляет следующие фу-нкции: 1. Участие в разработке и исполнении бизнес-плана; 2. Управление денежными потоками, возникаю-щими в результате текущей, инвестиционной и финан-совой деятельности; 3. Разработку финансовой програм-мы развития; 4. Определение и разработка кредитной и валютной политики; 5. Финансовое планирование; 6.Рас-четы с поставщиками, покупателями, КБ, бюджетом; 7.Обеспечение страхования от финансовых и др. рисков; 8. Анализ финансово-хозяйственной деяте-льности; 9. Контроль за целевым и эффективным испо-льзованием денежных средств. 

В зависимости от размеров предприятия, его отрас-левой принадлежности, поставленных целей перечис-ленные функции могут детализироваться и расши-ряться. Предприятия производственной сферы являясь главной финансовой базой формирования бюджетных доходов, всегда находились в центре исследований российских ученых-финансистов.

Финансовый менеджмент - представляет собой систему оптимального управления денежными потоками, возникающими в процессе финансово-хозяйственной деятельности предприятия с целью достижения постав-ленной цели и максимизации прибыли. Обьектом управ-ления в финансовом менеджменте является денежный оборот хозяйствующего субьекта. Он предполагает раз-работку рациональной финансовой стратегии и тактики предприятия на основе анализа финансовой отчетности, прогнозных оценок денежных потоков.


	52. Виды и методы финн – хоз-ой..
По организационно-правовым формам: финансы полного това¬рищества; финансы товарищества на вере; финансы открытого и закрытого акционерных обществ; финансы общества с ограничен¬ной ответственностью; финансы общества с дополнительной от¬ветственностью; финансы производственных кооперативов.

По отраслевой принадлежности. Финансы предприятий народ¬ного хозяйства включают в себя финансы предприятий (фирм), осуществляющих промышленную, сельскохозяйственную, транс¬портную, торговую, строительную, снабженческо-сбытовую, про¬ектную деятельность и т.д. Основные принципы организации фи¬нансов фирм всех отраслей едины, что обусловлено общими эко¬номическими законами товарного производства, единой природой основных финансовых категорий. В то же время финансы фирм каждой отрасли имеют свои существенные особенности, обуслов¬ленные технико-экономической спецификой отрасли.

Финансы промышленности занимают ведущее место в общей системе финансов фирм. Это определяется прежде всего тем, что они обслуживают такую отрасль народного хозяйства, в которой создается большая часть совокупного общественного продукта, на¬ционального дохода и денежных накоплений. Однако промышлен¬ные фирмы в процессе своей деятельности взаимодействуют с фирмами сельского хозяйства, строительства, транспорта, торгов¬ли и др. Поэтому их финансы тесно связаны с финансами всех других отраслей народного хозяйства. Методы организации и пла¬нирования финансов промышленности лежат в основе организа¬ции и планирования финансов других отраслей с учетом особен¬ностей их технологии и экономики. 

В зависимости от субъектов права собственности различают финансы коммерческих организаций, имущество которых нахо¬дится в собственности граждан и юридических лиц РФ, Россий¬ской Федерации, субъектов РФ, муниципальных образований, ино¬странных граждан и в совместной собственности.

Первое и третье направления классификации оказывают влия¬ние на организацию финансов фирмы, так как по-разному фор¬мируют затраты на производство и реализацию продукции, вало¬вой доход, прибыль и другие доходы, есть особенности в налого¬обложении, образовании и использовании имущества.



	53. Понятие и содержание финн планирования..
Фин-ое планир-ие на предп-ии это планир-ие его доходов и направлений расход-ния фин-ых ср-тв для обеспеч-я функцион-ия предпр-ия. Осн-ой целью планир-ия явл. согласование и синхронизация дох. и расх. предпр-я в рамках намеченной производст-ой программы и перспектив развития. Знач-е фин-го планир-ия состоит в том, что оно: 1.воплощает выработ-ые стратег-ие цели, форму конкрет-х показат-ей; 2.обеспеч-ет фин-ми рес-ми заложенные в пр-ом плане эк-ие пропорции развития; 3.опр-ет возмож-ти жизнеспособ-ти предпр-ия в усл-ях конкур-и; 4.позволяют предотв-ть ошибочные действия в области финансов. Осн-ми задачами фин-го планир-ия предприятия явл.: 1.обеспеч-е необход-ми фин-ми рес-ми в пр-ой, инвест-ой и фин-ой Д; 2.опр-ие направлений эф-го влож-я капитала, оценка его исп-ия; 3.выявл-е внутрихоз-ых резервов, увелич. прибыли; 4.установ-ие рацион-ых фин-ых отнош-й с бюджетом, банками и др. контрагентами; 5.соблюд-ие интересов акционеров и др.инвест-ов; 6.контроль за фин-ым состо-ем, платеже- и кредитоспос-ью предпр-ия.


	54. Основные принципы и задачи финн планирования
Эффективное управление финансами предприятия возможно лишь при планировании всех финансовых потоков, процессов и отношений. Значение финансового планирования состоит в том, что оно: 1. Воплощает выработанные стратегические цели в форму конкретных финансовых показателей; 2. Обеспечивает финансовы-ми ресурсами, заложенными в производственном плане экономической пропорции развития; 3. Предоставляет возможности определения жизнеспособности проекта предприятия в условиях конкуренции; 4. Служит инстру-ментом получения финансовой поддержки от внешних инвесторов.

Задачи финансового планирования: 1. Обеспечение финансовыми ресурсами производственной, инвестици-онной и финансовой деятельности; 2. Определение путей эффективного вложения капитала, оценка степени его рационального использования; 3. Выявление внутри-хозяйственных резервов увеличения прибыли за счет экономического использования денежных средств; 4.Установление рационального финансирования денеж-ных отношений с бюджетом, банками, контрагентами; 5.Соблюдение интересов акционеров и других инвесторов; 6. Контроль за финансовым состоянием, платежеспособностью и кредитоспособностью предприятия. 

В практике планирования применяются следующие методы: а)Экономический анализ; б)нормативный; в)балансовых расчетов; г)денежных потоков; д)метод многовариантности; е)экономико-математическое моде-лирование. 

Процесс финансового планирования состоит из этапов: 1. Анализ финансовых показателей за преды-дущий период, для чего используются основные финан-совые документы предприятия; 2.Составление основных прогнозных документов; 3. Уточнение и конкретизация показателей прогнозных финансовых документов посредством составления текущих финансовых планов; 4. Оперативное финансовое планирование.



	55. Методы финансового планирования.
Финансовое планирование можно классифицировать на:

1.Перспективное (стратегическое) планирование. 3-5 лет. Определяет важнейшие показатели, пропорции, темпы расширенного воспроизводства. Включает разработку финансовой стратегии предприятия и прогнозирование финансовой деятельности. Финансовая стратегия предполагает определение долгосрочных целей финансовой деятельности и выбор наиболее эффективных способов их достижения. На основе финансовой стратегии определяется финансовая политика предприятия по конкретным направления финансовой деятельности – амортизационной, налоговой, эмиссионной и т.д. Основу перспективного планирования составляет прогнозирование, изучение возможного финансового состояния предприятия на длительную перспективу. В отличие от планирования, задачей прогнозирования не является реализация различных прогнозов на практике, а прогнозирование предполагает разработку альтернативных финансовых показателей и параметров. Основой прогнозирования является обобщение и анализ имеющейся информации с последующим моделированием возможных вариантов развития ситуаций и финансовых показателей. При перспективном планировании разрабатывается три основных финансовых документа:

-Прогноз отчета о прибылях и убытках -Прогноз движения денежных средств

-Прогноз бухгалтерского баланса.  2.Текущее планирование. 1 год. Рассматривается как составная часть перспективного плана и представляет собой конкретизацию его показателей. Текущее планирование состоит в разработке следующих документов:

-План прибылей и убытков. Показывает обобщенные результаты текущей деятельности предприятия. Разработка этого плана включает в себя несколько этапов. На первом этапе рассчитывается плановая сумма амортизационных отчислений. На втором этапе определяется сумма затрат. На третьем этапе определяется выручка от реализации продукции. В качестве исходной точки берется прошлогодняя выручка от реализации. Эта величина изменяется в текущем году в результате изменения себестоимости продукции, цены на реализуемую продукцию, изменения цены на покупные материалы и т.д. На этапе составления годового финансового плана устанавливается соответствие возможностей предприятия по выпуску продукции со спросом и предложением на рынке.  -План движения денежных средств. Отражает денежные потоки за год, приток и отток, с разбивкой по кварталам.  -План бухгалтерского баланса. Отражает все изменения в активах и пассивах в результате запланированных мероприятий. 

3.Оперативное планирование. Месяц, квартал, декада. В целях контроля за поступление 


	56. Виды финн планов…
Эффективное управление финансами организации воз-можно лишь при планировании всех финанс. ресурсов, их источников отношений хозяйствующего субъекта.

Планирование - это процесс разработки и принятия целевых установок в количественном выражении, а также определения путей их наиболее эффективного достижения. Роль финансового планирования на пред-приятии состоит в том, что оно: ( воплощает выработан-ные стратегические цели в форму конкретных финансо-вых показателей; ( обеспечивает финансовыми ресурса-ми заложенные в производственном плане экономичес-кие пропорции развития; ( предоставляет возможности определения жизнеспособности проекта предприятия в условиях конкуренции; ( служит инструментом получе-ния финансовой поддержки от внешних инвесторов.

Планирование связано, с одной стороны, с предот-вращением ошибочных действий в области финансов, с другой - с уменьшением числа неиспользованных возмо-жностей. Финансовый план призван обеспечить финан-совыми ресурсами предпринимательский план хозяйст-вующего субъекта т.к. в финансовых планах происходит соизмерение намечаемых затрат для осуществления деятельности с реальными возможностями и в резуль-тате корректировки достигается материально-финан-совая сбалансированность. Финансовое планирование оказывает воздействие на все стороны деятельности хозяйствующего субъекта посредством выбора объектов финансирования, направления финансовых средств и способствует рациональному использованию трудовых, материальных и денежных ресурсов. Перспективное финансовое планирование – опре-деляет важнейшие показатели, пропорции и темпы рас-ширенного воспроизводства, является главной формой реализации целей предприятия. Включает разработку финансовой стратегии предприятия и прогнозирование финансовой деятельности. Текущее финансовое пла-нирование - является планированием осуществления, оно рассматривается как составная часть перспектив-ного плана и представляет собой конкретизацию его показателей. Состоит в разработке плана прибылей и убытков, плана движения денежных средств, планового бухгалтерского баланса. Оперативное планирование - в целях контроля за поступлением фактической выручки на расчетный счет и израсходованием наличных финансовых ресурсов. 



	57. Особенности оперативного финн планирования и …
Оперативное планирование необходимо предпри-ятию для контроля за поступлением фактической выруч-ки на р/с и расходованием наличных финансовых ресур-сов. Оно включает составление и исполнение платеж-ного календаря, кассового плана и расчет потребности в краткосрочном кредите. Платежный календарь состав-ляется на квартал с разбивкой по месяцам и меньше. Его задачи:

1) Организация учета временной "стыковки" денежных поступлений и предстоящих расходов предприятия; 2)Формирование информационной базы о движении денежных притоков и оттоков; 3) Ежедневный учет изменений в информационной базе; 4) Анализ неплатежей и организация мероприятий по их преодолению; 5) Расчет потребности в краткосрочном кредите в случаях временной "нестыковки" денежных поступлений; 6) Расчет временно свободных денежных средств предприятия; 7) Анализ финансового рынка с позиции наиболее надежного и выгодного размещения временно свободных денежных средств предприятий.

Процесс составления календаря состоит из 6 этапов: а) выбор периода планирования; б) плани-рование объема реализации продукции; в) расчет объ-ема возможных денежных поступлений; г) оценка денежных расходов; д) определение денежного саль-до; е) подведение итогов.

Информационной базой составления календаря слу-жат производственные планы и планы реализации, сме-ты затрат на производство.

Наряду с платежным календарем составления нало-говый календарь.

Кассовый план - план оборота наличных денежных средств, отражающий поступление и выплаты наличных денег через кассу.Заключительным этапом финансового планирования является составление сводной аналити-ческой записки. В ней дается характеристика основных показателей годового финансового плана.


	58. Организация работы по составлению…
Процесс финансового планирования включает несколько этапов:На 1 этапе: происходит анализ финансовых по-казателей за предыдущий период, для этого исполь-зуется бухгалтерский баланс, отчеты о прибыли и убыт-ках, денежных средств. При этом используется как пра-вило внутренний баланс для внутрифирменного исполь-зования.На 2 этапе: предусматривается составление основных прогнозных документов, таких как (прогнозный ба-ланс, отчеты о прибылях и убытках, движение денежных средств, которые относятся к перспективным финан-совым планам и включается в структуру бизнес-плана предприятия.На 3 этапе: происходит уточнение прогнозно-финансовых документов по средствам составления текущих финансовых планов.На 4 этапе: осуществляется оперативное финансовое планирова-ние. Завершается процесс реализации плана и контроль за его выполнением.

Результатом финансового планирования является: разработка 3 основных финансовых документов: (прогноза отчета прибыли и убытках, (прогноза движе-ния денежных средств, (бухгалтерского баланса. Основ-ной целью этих документов является оценка финансо-вого положения предприятия на конец планируемого периода. Для составления прогнозных документов важно правильно определить объемы продаж (составляется по прибыли). Это необходимо для реорганизации эффекти-вного распределения средств контроля над запасами.

Текущий финансовый план разрабатывается в неско-лько этапов: 1).Рассчитывается плановая сумма амор-тизационных отчислений т.к. она является частью себес-тоимости и предшествует плановым расчетам прибыли. 2). На основе нормативов составляется смета затрат, ко-торая включает основные расходы на сырье и матери-алы. 3). На этом этапе определяется выручка от реали-зации продукции. Величина изменяется в текущем году с учетом факторов: изменения себестоимости сравнимой продукции, изменение цен на приобретение продукции предприятия. 4). Устанавливается в соответствии возмо-жностей предприятия по выпуску продукции на рынке. В результате осуществляется финансовый контроль за выявлением отклонений и причин ухудшения или улуч-шения финансового состояния предприятия.



	59. Мониторинг финн составления…
Мониторинг фин. состояния-предполагает систематическое сопосталение достигнутых предприятием финансовых показателей с планируемыми.


Внутренний мониторинг:

-численность и фонд з/п персонала по категориям работников;

-структура основных фондов

-износ и загруженность осн.производственных фондов

-объем выпуска продукции на одного основного работника

-объем продаж на 1 руб. фонда з/п


Внешний мониторинг: Анализ по набору универсальных показателей, рассчитываемых на базе основных форм бух. отчетности. Основные аспекты:

- анализ структуры фин. документа (гориз. и вертик. анализ буланса)

- анализ потока денежных средств

- анализ ликвидности, платежеспособности, финансовой устойчивости.

- анализ финансовых результатов ( прибыль и рентабельности).

Коэффициент текущей ликвидности= 

Ликвидность-способность в любой момент оплатить свои текущие обязательства.

Показатели ликвидности и платежеспособности определяют финансовую устойчивость в краткосрочном периоде.

Показатели фин. устойчивости(основ. на показат. стуктуры баланса) опред. в долгосрочном периоде.

Текущее состояние (вчера): 1. Денежный поток

2. Колич. входящих заказов 3. Общая сумма дебиторской задолженности

4. Ежедневный показатель объема продаж

Текущий финансовый результат (сегодня): 1.срочная или текущая ликвидность

Будущее состояние. Стратегич. показатели (Завтра):

1. Доля продаж новых товаров в общем объеме продаж

2. % будущего выпуска продукции, по которой заключены контракты

3. Затраты на инвестиции НИОКР (науч.-исслед. и опытно-конструкторские разработки)


	60. Виды и формы ден расчетов…
Осуществляя хозяйственную деятельность, организация сталкива¬ется с необходимостью проводить расчеты как внутри организации, так и вне ее. Внутренние расчеты связаны с выплатой заработной платы и подотчетных сумм работникам, дивидендов акционерам и др. Внешние расчеты обусловлены финансовыми взаимоотношения¬ми по поводу поставок продукции, выполнения работ, оказания ус¬луг, закупки сырья и материалов, уплаты налогов, взносов во вне¬бюджетные фонды, получения и возврата кредита и др. Все расчеты организации можно разделить на две группы: •   платежи по товарным операциям — операции, связанные с движением товара (расчеты с поставщиками и подрядчиками, покупателями и заказчиками, комиссионерами и комитентами); •   расчеты по нетоварным операциям — операции, не обуслов¬ленные движением товара и связанные лишь с движением денежных средств (расчеты с бюджетом и внебюджетными фондами, учредителями, акционерами, подотчетными лицами, доверителями и поверенными, кредитными организациями).

Расчеты по товарным операциям осуществляются следующими видами платежей:

•    платежными поручениями; •    плановыми платежами; •    платежными требованиями-поручениями; •    аккредитивами; •    расчетными чеками;

•    зачетом взаимных требований; •    векселями; •    встречным движением товара (товарообменные операции). По нетоварным операциям расчеты осуществляются только с по¬мощью платежных поручений. Наличная и безналичная формы расчетов. Внутрифирменные рас¬четы и некоторые из внешних могут осуществляться наличными деньгами через кассу организации. Наличные расчеты с юридическими лицами ограничены суммами, устанавливаемыми Центральным банком РФ.

Внешние расчеты ведутся, как правило, в безналичной форме. Посредником в таких расчетах служит коммерческий банк. Органи¬зация открывает в коммерческих банках следующие счета. 1.  Расчетные счета, предназначенные для осуществления теку¬щих платежей по распоряжению организации и зачисления поступ¬лений денежных средств в адрес организации. Количество расчетных счетов, открываемых организации раз¬личными коммерческими банками, законодательно не ограничено. Однако если организация служит недоимщиком по платежам в бюд¬жет, то она должна выбрать по своему усмотрению один счет (так называемый счет недоимщика), на который должны аккумулиро¬ваться все суммы, поступающие в адрес этой организации во все другие банки. Для открытия расчетного счета требуется разрешение налоговой инспекции, которое выдается по заявлению организации. 2.   Текущие счета, открывающиеся для 



	61. Организация и осн формы безнал ден…
Безналичные расчеты осуществляются в соответствии со следую¬щими правилами.

Банк принимает на себя обязательство хранить денежные средст¬ва клиента, зачислять на его расчетный и другие счета поступающие суммы, выполнять распоряжения клиента о перечислении средств и выдаче их наличными. Средства с расчетного счета списываются на основании докумен¬тально оформленного распоряжения владельца счета. Без распоряжения клиента денежные средства списываются лишь по решению суда и в других законодательно установленных случаях. При наличии на счете клиента денежных сумм, достаточных для удовлетворения всех требований, предъявленных счету, средства спи¬сываются в соответствии с распоряжениями клиента и других доку¬ментов на списание в порядке календарной очередности, если иное не предусмотрено законом. При недостаточности денежн ых средств на счете для удовлетво¬рения всех предъявленных к нему требований списание сумм в по¬крытие обязательств организации осуществляется в очередности, установленной законом:

•   в первую очередь списывают суммы, присужденные судом и оформленные исполнительными листами,  •   во вторую очередь списывают по исполнительным докумен¬там,  •   в третью очередь списывают по платежным документам, 

•   в четвертую очередь списывают суммы по платежным доку¬ментам, 

•   в пятую очередь списывают по исполнительным документам, предусматривающим удовлетворение других денежных требо¬ваний; •   в шестую очередь списывают по другим платежным докумен¬там в порядке календарной очередности поступления доку¬ментов. Средства списываются со счета по требованиям, относящимся к одной очереди, в порядке календарной очередности поступления до¬кументов.

Формы расчетов между плательщиком и получателем средств оп¬ределяются в договоре. Расчеты платежными поручениями — широко распространенная форма расчетов по товарным и нетоварным операциям. Как прави¬ло, ими оформляются предварительная оплата товаров и услуг. В таком случае составляется платежное поручение на сумму предва¬рительного взноса, а после выполнения условий договора вносится остаток суммы сделки. Допустимая сумма предварительной оплаты не должна превышать 50% суммы договора, в этом случае сохраня¬ется паритет сторон. 

Расчеты плановыми платежами используются при наличии дол¬говременных хозяйственных связей между поставщиками и покупа¬телями, связанных с равномерными и постоянными поставками то¬варов и услуг. 

Платежные требования представляют собой требование постав¬щика к покупателю 
	62. Контроль над полнотой ….
Обязанность осуществлять контроль за полнотой и своевремен¬ностью расчетов лежит в первую очередь на самой организации. Для этих целей в структуре управленческого персонала предусмат¬ривается подразделение в составе финансовой службы. Государство также включилось в контрольный процесс. Основным актом, регулирующим порядок расчетов между предприятиями внутри страны, является Указ Президента Российской Федерации от 20 де¬кабря 1994 г. № 2204 «Об обеспечении правопорядка при осуществле¬нии платежей по обязательствам за поставку товаров (выполнение ра¬бот или оказание услуг)». Этим Указом установлено, что обязательным условием договоров, предусматривающих поставку товаров (выполне¬ние работ или оказание услуг), является определение срока исполне¬ния обязательств по расчетам за поставленные по договору товары (выполненные работы, оказанные услуги). Предельный срок исполне¬ния обязательств по договорам поставки, установленный этим Указом, равен трем месяцам с момента фактического получения товаров (вы¬полнения работ, оказания услуг). Суммы неистребованной кредитора¬ми задолженности подлежат списанию по истечении четырех месяцев со дня фактического получения предприятием-должником товаров (выполнения работ, оказания услуг) как безнадежная дебиторская задолженность на убытки предприятия-кредитора, за исключением случаев, когда в его действиях отсутствует умысел. Понесенные кре¬дитором убытки от списания безнадежной дебиторской задолжен¬ности не уменьшают налогооблагаемой прибыли. Финансовые службы организации должны вести тщательный учет движения дебиторской и кредиторской задолженности во избежание незапланированных потерь и завышенных платежей в бюджет. Для этого при возникновении сомнительной дебиторской задолженности должны подготавливаться документы для взыскания долга через суд. В случае отказа суда в принятии иска по уважительным причинам или же признания должника несостоятельным, убытки от списания безнадежной дебиторской задолженности уменьшат налогооблагае¬мую базу по налогу на прибыль. В целях обеспечения устойчивого финансового положения орга¬низации могут создавать резерв по сомнительным долгам за счет от¬числений от прибыли. Этот резерв используется для покрытия убыт¬ков от списания просроченной дебиторской задолженности, не обес¬печенной гарантиями.



	63. Особенности образования собст капитала на ….
Хозяйственные товарищества и общества- коммерческие организации, имущество которых создается за счет вкладов учредителей, увеличивается в процессе предпринимательской деятельности и принадлежит хозяйственным товариществам и обществам на правах собственности. Есть полные товарищества и товарищества на вере. Полное товарищество: Уставный капитал создается за счет вкладов участников и по существу является складочным капиталом. К моменту регистрации полного товарищества его участники обязаны внести не менее половины своего вклада в складочный капитал. Остальная часть должна быть внесена в сроки, оговоренные в учредительном договоре. Участник полного товарищества имеет право с согласия остальных его участников передать свою долю в складочном капитале другому участнику или третьему лицу. Прибыль полного товарищества распределяется между его участниками пропорционально доле их участия в складочном капитале.

Товарищество на вере. Товарищество создаётся на основе учредительного договора. В нем определяются условия, величина и состав складочного капитала, сроки и порядок внесения долей каждого товарища. Порядок формирования уставного капитала, так же как и в полном. ООО: общество, учрежденное одним или несколькими лицами, уставной капитал которого разделен на доли в размерах, определенных учредительными документами. Уставной капитал ООО формируется за счет вкладов его участников. Величина уставного капитала определяет минимальный размер имущества, гарантирующий интересы его кредиторов. Минимальный размер уставного капитала в соответствии с законодательством установлен в размере 100 минимальных размеров оплаты труда на день регистрации и должен быть оплачен его участниками на момент регистрации не менее, чем на половину. Оставшаяся часть в течение первого года деятельности. Участник ООО может продать свою долю, если это оговорено в уставе. Уставной капитал может быть увеличен за счет дополнительных взносов его участников. Прибыль общества определяется в общеустановленном порядке. Распределения прибыли осуществляется в соответствии с законодательством. Сначала на налоги, потом на производственное и социальное развитие, оставшаяся часть между участниками. Нераспределенная прибыль- в резервный капитал. Общество с дополнительной ответственностью- общество, учрежденное одним или несколькими лицами, уставной капитал которого разделен на доли в размерах, определенных учредительными документами. АО-общество, уставной(акционерный ) капитал которого разделен на определенное количество акций. ОАО: Минимальный размер уставного капитала в соответствии с действующим законодательством установлен в размере 1000 минимальных размеров оплаты труда на день регистрации общества. 
	64. Особенности финансов организаций малого бизнеса
Под субъектами малого предприн-ва поним-ся коммер.орг-ии, в уставном капитале кот. доля участия РФ, субъектов РФ, общест-ых и религ-ых орг-ий, благотв-ых и иных фондов не превыш. 25 %, и в кот. ср. числен-ть раб-ков за отчетный период не превыш. след. предельных ур-ей: в промыш-ти - 100 чел.;в строительстве - 100;на транспорте - 100;в с/х - 60;в научно – технич-ой сфере - 60;в оптовой торговле - 50;в розничной торговле и бытовом обслуж-и насел. - 30;в остал-х отраслях и при осущ-ии др. видов Д - 50. Под субъектами малого предпр-ва поним-ся также физ. лица, заним-еся предприн-ой Д без образования юр. лица.1.) Частный собственник- создает уст кап-л, полностью отвечает всем своим имущ-ом за положение дел. Недостаток-огранич-ть фин. рес-ов, масштаба бизнеса, большая завис-сть от внеш.среды. 2) Полное товарищ-во- личное участие партнеров в делах общ-ва. Имущ-во формир-ся за сч. вкладов участников, получ-ых доходов и др источ-ов. Налоги взимаются с доходов кажд. из участ-ов. Прибыль делится. 3)ООО-участники вносят опр-ый паевой взнос в уст кап-л и несут огранич-ую ответс-сть в пределах своего вклада. ООО отвечает по своим долгам только тем имущ-ом, кот есть в его активе. (формир-ся за сч. вкладов учас-ов, доходов) 4) АО- ср-ва за счет выпуска и размещ-я акций. АО несет исключ-но имущее-ую ответст-ть перед кредиторами. Имущ-во АО полностью обособлено от имущ-ва отд акцион-в. 



	65. Особенности финансов подрядных организаций
Специфика финансов, обусловленная технико-экономическими особенностями данной отрасли. 1. Для строительного производства характерен более продолжи¬тельный производственный цикл, что влияет на объем незавершен¬ного производства, покрываемый оборотными средствами. Поэтому в структуре оборотных средств большой удельный вес занимает не¬завершенное производство. 2.  Строительство объектов осуществляется в различных клима¬тических и территориальных зонах, что отражается на их индивиду¬альной стоимости. 3.  Финансирование строительства производится в пределах смет¬ной стоимости, которая устанавливается на основе договоров на строительство с заказчиками, а также договоров, заключенных с поставщиками материально-технических ресурсов. 4. Раз¬личная степень материалоемкости и трудоемкости выполняемых работ в отдельные периоды строительства, что определяет неравно¬мерную потребность в оборотных средствах. 

5.  Цена определяется в каждом отдельном случае. Сметная стоимость строительства включает в себя прямые затраты, накладные расходы и плановые накопления. Такой поря¬док построения цены определяет нормативный метод планирования прибыли. 

Финансы строительства выключают в себя финансы заказчика, финансы подрядных организаций и финансы проектных организа¬ций. Финансам заказчика принадлежит ведущее место в финансах строительства. От состояния финансов заказчика, его платежности зависит объем строительного производства и финансового состоя¬ния подрядных и проектных строительных организаций. Все этапы строительного процесса выполняются специализиро¬ванными организациями. Финансирование осуществляется за счет средств заказчиков. Основными организационными формами капитального строи¬тельства являются два способа строительства — хозяйственный и подрядный.

Хозяйственным способом строительство объектов осуществляется силами заказчика или инвестора. Такой способ имеет как свои пре¬имущества, так и недостатки.

Он обычно применяется при ре¬конструкции или расширении действующих организаций (предпри¬ятий), при строительстве на территории существующего организа¬ции (предприятия) небольших объектов. Подрядным способом строительство объектов осуществляется по¬стоянно действующими строительными и монтажными организа¬циями (подрядчиками). Эти организации имеют собственную мате¬риально-техническую базу, высокопроизводительную технику, спе¬циализированные кадры высокой квалификации, что обеспечивает значительно более высокую производительность труда по сравне¬нию с хозяйственным способом строительства. 

Себестоимость строительных работ, выполненных строительной организацией 


	66. Особенности финансов организаций с_х
Сельскохозяйственное производство по своей природе отлича¬ется от других отраслей экономики тем, что производит продукцию животного и растительного происхождения и использует в процессе труда землю в качестве главного, ничем другим не заменимого сред¬ства производства. Поэтому воспроизводство в сельском хозяйстве и функционирование финансов сельскохозяйственных организаций (предприятий) обладают рядом особенностей, которые определяются природно-климатическими и естественно-биологическими условия¬ми, технологическими факторами и социально-экономическими от¬ношениями. Эти особенности можно объединить в следующие группы.  Природно-климатические и естественно-биологические:

•   почвенно-климатические особенности, определяющие зональ¬ную специализацию, длительность рабочих периодов в произ¬водстве, различия в продуктивности и доходности хозяйства, дифференциацию в себестоимости и рентабельности отдель¬ных видов продукции; •   погодные условия, влияющие на время проведения и темпы работ, объем и качество продукции, вызывающие необходи¬мость создания в сельскохозяйственных организациях (предпри¬ятиях) натуральных и денежных страховых и резервных фондов; •   природный, естественно-биологический цикл развития расте¬ний и животных, определяющий кругооборот финансовых ре¬сурсов (от урожая к урожаю). Необходимость концентрации материальных, денежных и трудовых ресурсов возникает к оп¬ределенным периодам, что вызывает привлечение кредитов. Технологические и организационные: •   сочетание в сельском хозяйстве двух взаимодополняющих от¬раслей — растениеводства и животноводства. Поэтому осуще¬ствляется раздельное планирование, учет и финансирование по этим отраслям;

•   наличие внутрихозяйственного оборота большей части сель¬скохозяйственной продукции. Он необходим для обеспечения непрерывности производственного цикла (выращенный рабо¬чий и продуктивный скот, семена, корма и др.). Эта часть про¬дукции, хотя и получает стоимостную оценку, но в процесс реа¬лизации не вступает. Социально-экономические: •   право собственности. В связи с наличием многообразных форм собственности (частная, государственная, муниципальная, сме¬шанная) в сельском хозяйстве функционируют различные типы организаций (предприятий), которые условно можно сгруппи¬ровать в две относительно однородные группы: предприятия акционерного и корпоративного типов. Группы производителей продукции земледелия и жи¬вотноводства: •   сельскохозяйственные предприятия новых организационно-правовых форм (включая оставшиеся колхозы и совхозы) на¬считывают около 21 тыс.; •   крестьянские (фермерские) хозяйства; 



	67. Особенности финансов транспортных организаций
Специфика организации финансов транспорта основана на осо¬бенностях его экономики и организации производства и управления, обусловленных производственным процессом. Как отрасль экономики транспорт имеет следующие особенности: •   продукция транспорта не имеет вещественной формы: транс¬порт не производит новые вещи, а лишь перемещает товары, продукцию, созданные в других отраслях экономики; •   транспорту не принадлежит предмет его труда — перевозимые грузы, он принадлежит отправителям и получателям грузов; •   цены на транспортную продукцию складываются на основе тарифов на грузовые и пассажирские перевозки; •   в качестве единицы измерения транспортной продукции ис¬пользуют: тонно-километры, отправленные тонны грузообо¬рота и количество пассажиров; •   продукцию транспорта нельзя накопить, отложив в запас, по¬этому транспорт не может работать без резерва локомотивов и вагонов и должен учитывать пропускную способность на дорогах; •   транспорт не создает и не добавляет ничего вещественного к перевозимому товару. Отсюда вытекает и особенность круго¬оборота средств труда — из формы кругооборота капитала выпадает товар в виде вещи, так как на транспорте прода¬ется сам производственный процесс, т.е. перевозка; •   в составе средств производства на транспорте нет сырья, стои¬мость которого весьма значительна на промышленных пред¬приятиях; •   характеризуется неравномерностью использования в течение года транспортных средств (т.е. наличием сезонных пиков). Транспорт используется для осуществления не только внешних перевозок, но и для перевозок внутри производства. Поэтому кроме транспорта общего пользования в народном хозяйстве имеется внутрипроизводственный (ведомственный). Транспорт — составная часть всех стадий производства продук¬ции предприятий отраслей экономики. Ведущее место в транспортной системе страны занимает железно¬дорожный транспорт, позволяющий обеспечить устойчивые и регу¬лярные грузовые и пассажирские перевозки между районами страны. Особенности планирования себестоимости перевозок. В себестои¬мости перевозок высокий удельный вес занимают заработная плата, а также затраты на топливо, электрическую энергию, амортизацию, ремонт, что обусловлено спецификой транспорта, где преобладаю¬щая часть основных фондов находится в движении. Основными показателями себестоимости перевозок служат: об¬щая сумма расходов по основным видам затрат на вес объема пере¬возок по видам транспорта, экономия от снижения себестоимости, себестоимость десяти приведенных тоннокилометров (тонномиль). Расчеты себестоимости ведутся по следующим статьям затрат: заработная плата, отчисления на социальное страхование, топливо, горючее и 


	68. Особенности финансов организаций торговли.
Специфика финансов сферы товарного обращения состоит в том, что предприятия и организации торговли, будучи связующим звеном между производством продукции и ее потреблением, способ¬ствуют завершению кругооборота общественного продукта в товар¬ной форме и тем самым обеспечивают его непрерывность. Поэтому от того, как осуществляются издержки обращения в зависимости от длительности времени реализации товаров покупателю, зависит фи¬нансовое состояние торговых организаций.  Особенность функционирования торговых организаций заклю¬чается в том, что в их деятельности сочетаются операции производ¬ственного характера (закупка, хранение, фасовка, упаковка и т.д.) с операциями непроизводственного характера, связанными со сменой форм собственности, т.е. непосредственно с реализацией продук¬ции. Торговые организации как самостоятельно хозяйствующие субъекты рынка в зависимости от характера их деятельности и на¬значения подразделяются на два крупных вида: предприятия опто¬вой торговли и предприятия розничной торговли, имеющие свои особенности в формировании финансовых ресурсов. Система торговли в России в настоящее время состоит из госу¬дарственной и муниципальной, кооперативной и частной торговли. Для торговли характерно то, что в ней не создаются дополнитель¬ные потребительские стоимости. Стоимость товара увеличивается в результате затрат дополнительного общественного труда на опера¬ции производственного характера и реализацию товаров. Эти затраты внутри отрасли составляют издержки обращения, проблема сокра¬щения которых имеет важное значение. Особенность торговли заключается также в том, что в структуре основных фондов на долю фондов торгово-производственного на¬значения приходится 80, в структуре оборотных средств 90% зани¬мают товарные запасы и товары отгруженные.

Наряду с крупными и специализированными магазинами суще¬ствуют сети средних и мелких магазинов. Кроме того, в отличие от других отраслей экономики выручка от реализации товаров поступает, как правило, в налично-денежной форме, что заставляет усиливать контроль за правильным ее использованием. Особенности издержек обращения торговых организаций. Издерж¬ки обращения торговых организаций представляют собой различные затраты живого и овеществленного труда, выраженные в денежной форме и связанные с процессом движения товаров от мест произ¬водства до потребления. В издержки обращения входят расходы на транспортирование, хранение, доработку, фасовку товаров, заработная плата торговых работников, отчисления в государственные внебюджетные фонды социального назначения, амортизация основных фондов и немате¬риальных активов и др. Отличие издержек обращения от 


