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Вступ.

Будь-яке суспільство для забезпечення нормального (достатньо комфортного) рівня своєї життєдіяльності здійснює безліч видів конкретної праці. З цією метою люди створюють певні організації, які спільно виконують ту чи ту місію (реалізують програму або мету) і діють на засаді певних правил і процедур. 

Метою написання курсової роботи є набуття практичних навичок зі складання бізнес – плану та відкриття власної справи.

На сьогоднішній день ця тема є досить актуальною адже наше суспільство розвивається йому потрібні люди які зможуть правильно організовувати роботу підприємств та забезпечувати їх прибутковість.

Успіх у світі бізнесу вирішальним чином залежить від трьох елементів:

1. Розуміння загального стану справ на даний момент.

2. Уявлення того рівня, якого ви збираєтесь досягти.

3. Планування процесу переходу з одного стану в інший.

У сучасній швидко змінюваній економічній ситуації неможливо досягти позитивних результатів, не плануючи своїх дій, не прогнозуючи наслідків. Планування потрібне будь-якій організації, яка збирається здійснювати певні дії в майбутньому. Вони змушені шукати такі форми та моделі планування, які б забезпечували максимальну ефективність рішень, які приймаються.

Оптимальним варіантом досягнення таких рішень є нова прогресивна форма плану – бізнес-план. 

1. Вибір та обґрунтування підприємницької ідеї.

1.1. Вибір сфери підприємницької діяльності.
Фізична особа – Шнайдрук Ірина Вікторівна.
Вид господарської діяльності: надання послуг з перевезення пасажирів і вантажів транспортом загального користування (крім надання послуг з перевезення пасажирів та їх багажу на таксі).

Дозволений вид робіт: внутрішні перевезення пасажирів. 

Я, як приватний підприємець, буду займатися внутрішніми сезонними перевезеннями пасажирів за напрямком Рівне – Сімферополь, Сімферополь – Рівне.

Передумовами зайняття даною діяльністю є:

· аналіз наявних товарів. Аналізуючи сьогоднішній ринок можна сказати, що головним конкурентом автомобільних перевезень є лише залізничні перевезення. Але можна сказати, що залізниця поступається автомобільним перевезенням у швидкості, комфорті, кількості шляхів.

· хобі та подорожі. Люблю подорожувати, але часто потрапляєш в ситуацію, коли залізничним транспортом неможливо потрапити в потрібне місце.

· думка рідних. Серед моїх рідних є люди, які вже займаються даною діяльністю і вважають її вигідною та прибутковою.

Конкурентні переваги (в порівнянні з залізничними перевезеннями):

1. Висока швидкість доставки вантажів та пасажирів.

2. Комфорт.

3. Маневреність, можливість швидкого введення нових ліній і змін маршрутів.

4. Швидка організація перевезень.

5. Невеликі первісні затрати.

6. Більша щільність автомобільних доріг.

7. Більша довжина автомобільних доріг.

8. Мала залежність від пори року, часу доби, погодних умов.

9. Можливість перевезення майже будь – яких вантажів.

10. Висока надійність транспортного обслуговування.

11. Висока мобільність, тобто властивість оперативно реагувати на зміни пасажиро - та вантажообігу.

12. Високий рівень збереження вантажів при перевезенні.

13. Організація перевезень згідно з принципом “від дверей до дверей” .

Конкурентні переваги (в порівнянні з автомобільними перевезеннями):

1. До Ваших послуг сучасні, обладнані DVD-системами, мікроавтобуси. 

2. Наш мікроавтобус під’їде за Вами у будь-яку частину Рівного. 

3. Під час подорожі пасажири та вантаж застраховані. 

4. В дорозі Вам безкоштовно запропонують гарячі каву або чай, прохолоджувальні напої. 
5. Вiдкиднi сидiння, кондицiонер.
6. Доставка посилок, кореспонденцiй.
Конкуренти:

1. Укрзалізниця.

2. Шалена черепаха.

3. Спринтер – люкс.

Якщо говорити про потенційних клієнтів то до таких можна віднести всіх жителів Рівненської області та жителів Автономної республіки Крим, адже в наш час кожен житель країни має право на відпочинок, а отже потребує можливості дістатися до місця відпочинку зі швидкістю, надійністю та комфортом. А саме такі переваги мають перевезення автомобільним транспортом.

Місце розташування: Рівненська область, м. Рівне, вул. Костромська, 7а.  
Я буду співпрацювати з банком “Райфайзенд банк Аваль”. Хоча цей банк є відносно новим але він пропонує вигідні та надійні умови співпраці. Банк розглядає приватних підприємців як суб’єктів підприємницької діяльності, пропонуючи їм весь спектр банківських послуг, який надається юридичних особам. Але є і спеціальні пропозиції саме для підприємців — це програма для кредитування для розвитку та підтримки власного бізнесу. У 2007 році сотні підприємців скористалися кредитами банку, а сума виданих кредитів досягла 7 млн.грн. 
Конфіденційно

Особи, які будуть знайомитись з цим 

                                                             бізнес-планом застерігаються від його  

                                                             копіювання і  передачі   третім  особам 

                                                             без згоди автора.

                                                             У разі відмови інвестора вкладати                                                                     кошти у  проект бізнес-план необхідно повернути автору.

Проект підготували:                                                           
Ільченко Ірина Юрівна                                      

Тарасюк Надія Василівна                                                                                                                                                                                                        
БІЗНЕС-ПЛАН

На тему: “Сезонні перевезення пасажирів за напрямком Рівне - Сімферополь”

(Пасажирські перевезення)

Проект направляється:

Директору підприємства “Турист” 

Чучман Сергій Васильович
Керівник підприємства:

Шнайдрук Ірина Вікторівна
Адреса: 

м. Рівне, вул. Костромська, 7а
 телефон: +8 (0362)33 18 26
  моб.: +8 096 245 85 13
Дата початку реалізації проекту: 30 квітня 2009 року.

Тривалість проекту: 5 років.

Період часу, протягом якого актуальні вихідні дані: 1 рік.

Дата складання: 2 квітня 2009 року.

2.2. Анотація.

· Вид господарської діяльності: 

сезонні перевезення пасажирів за напрямком Рівне – Сімферополь.

· Адреса: 

м. Рівне, вул. Костромська, 7а.
телефон: +8 (0362)33 18 26
факс: +8 (0362) 33 18 26
моб.: +8 096 245 85 13
· Керівник підприємства:

Шнайдрук Ірина Вікторівна (фізична особа - підприємець).

· Проект підготували:

Єльченко Ірина Юріївна, 

Тарасюк Надія Василівна.

· Зміст проекту: 

надання послуг жителям Рівненської області та Автономної республіки Крим по сезонним перевезенням за напрямком Рівне – Сімферополь, Сімферополь – Рівне.

· Місце реалізації:

місто Рівне.

· Результат реалізації проекту:

отримання прибутку.

· Загальна вартість проекту:

50624 грн.
· Необхідні фінансові ресурси:

50000 грн.

· Період окупності підприємства:

2 місяці.

· Очікуваний місячний прибуток:

25885,67 грн.

2.3. Резюме.

Сутність проекту:

Купівля автомобіля марки Мерседес, типу Спринтер 312 2004 року випуску, повна маса якого – 17 пасажирів. Державна реєстрація фізичної особи – підприємця Шнайдрук Ірини Вікторівни та залучення трьох працівників: двох водіїв та бухгалтера. Підписання договору з ТзОВ “Вояж - Люкс” для виконання функцій диспетчера. Організація внутрішніх сезонних перевезень за напрямком Рівне – Сімферополь, Сімферополь – Рівне. При можливості залучення до співпраці туристичної фірми. 

Ефективність проекту:

Полягає в тому, що для початку даної діяльності не потрібні великі первісні затрати (50624 грн.), які повністю покриються через 2 місяці після початку роботи. Також ми створимо додатково 2 робочих місця. 

Відомості про фірму:

Даним видом діяльності займається Шнайдрук Ірина Вікторівна, що зареєстрована, як фізична особа - підприємець у місті Рівне. Передумовами відкриття є аналіз наявних товарів та послуг, адже мені була потрібна діяльність з невеликими затратами й пристойними доходами. Важливим фактором є попит споживачів на дану послугу, адже Рівне є обласним центром з населенням чисельністю 244448 осіб  й кожен з цих жителів має право на відпустку. Сьогодні найкраща відпустка, й відносно доступна в ціні, визнається відпустка проведена на березі Чорного чи Азовського морів, а тому, щоб швидко та зручно дістатись до місця відпочинку жителі Рівненської області віддають перевагу автомобільним перевезенням.

Керування фірмою:

Керування одноосібно здійснює фізична особа – підприємець Шнайдрук Ірина Вікторівна, яка одночасно є директором й засновником. Вона займається підбором персоналу та партнерів для здійснення цього виду господарської діяльності.

Плани на майбутнє:

В майбутньому плануємо розширити спектр надання послуг, укласти договір з туристичною фірмою, збільшити кількість автомобілів та робочих місць.

2.4. Опис підприємства та галузі.

Шнайдрук Ірина Вікторівна, зареєструвавшись, як фізична особа – підприємець планує надавати послуги у сфері внутрішніх сезонних перевезень за напрямком Рівне – Сімферополь, Сімферополь – Рівне.

На сьогоднішній день основними конкурентами в даній галузі є “Укрзалізниця”, Шалена черепаха, Спринтер – люкс. А потенційними споживачами – практично будь – який житель Рівненської області та Автономної республіки Крим.

Говорячи про дану галузь нам потрібні такі поняття як:

1. Міжміські перевезення – перевезення пасажирів на внутрішньо обласних і міжобласних маршрутах, довжина яких перевищує 50 км.

2. Відправлення пасажирів – загальна кількість пасажирів прийнятих до перевезення.

3. Перевезення пасажирів – загальна кількість пасажирів, транспортованих рухомим складом окремих видів транспорту.

4. Пасажирооборот – загальний обсяг пасажирської роботи, що дорівнює сумі добутків кількості пасажирів на відстань їх перевезення, вимірюється в пасажиро – кілометрах.

5. Інтенсивність перевезення пасажирів за видами шляхів сполучення – показник, що характеризує ступінь використання шляхів сполучення при пасажирських перевезеннях, визначається діленням обсягів транспортної роботи на довжину шляхів сполучення.

6. Щільність шляхів сполучення – показник, що визначає довжину шляхів сполучення у розрахунку на одиницю площі території.  

Відправлення пасажирів автомобільним транспортом міжміського сполучення Рівненської області (млн.) в 2007 році становило 3,8 млн. чол., а в 2008 році – 2,2 млн. чол.

Відправлення пасажирів за міжміським сполученням по Україні в 2005 році становило 116 млн. чол., в 2006 році – 111 млн. чол., в 2007 – 114 млн. чол., в 2008 році – 132 млн. чол.

Пасажирооборот автомобільного транспорту в 2005 році становив 31,0 млрд. пасажирів на кілометр, в 2006 році – 35,8 млрд. пасажирів на кілометр, в 2007 – 40,1 млрд. пасажирів на кілометр, в 2008 році – 47,5 млрд. пасажирів на кілометр.

Інтенсивність перевезення пасажирів автомобільними дорогами з твердим покриттям(млн. пасажирів на 1 км довжини шляхів) в 2006 році становила 0,1, такий же показник і в 2007, 2008 роках.

Довжина автомобільних доріг загального користування в 2005 році становила 169,6 тис. км, в 2006 році – 169,7 тис. км, в 2007 році – 169,7 тис. км, в 2008 році – 169,4 тис. км. 

Щільність шляхів сполучення( км шляхів на 1 тис. км2 території) в 2005 році становила 272, в 2006 – 272, в 2007 – 273, в 2008 – 273.

Середня відстань перевезення одного пасажиру (км) в 2005 році становила 11, в 2006 – 12, в 2007 році – 12, в 2008 році – 13. 

2.5. Опис продукту.

Приватний підприємець Шнайдрук Ірина планує надавати послуги у сфері пасажирських перевезень. А саме, це будуть внутрішні сезонні перевезення за напрямком Рівне – Сімферополь, Сімферополь – Рівне.

Мої послуги будуть полягати в тому, щоб як найшвидше, найкомфортніше та найнадійніше доставити пасажирів у призначене місце. Для цього підбиратиметься кваліфікований персонал, також включатимуться зупинки з безкоштовними напоями, перегляд улюбленого відео, гарантована доставка, страхування вас та вашого майна.

Для здійснення даної діяльності наявна ліцензія Міністерства транспорту та зв’язку України.
Дана послуга призначена задовольняти потреби споживачів у період літніх відпусток, які асоціюються з морем, доставку до якого я й гарантую.

На даному етапі я не потребую приміщення під офіс чи іншого майна тому, що маю укладений договір з Товариством з обмеженою відповідальністю Компанією незалежних перевізників “Вояж - люкс”, яка буде здійснювати прийом замовлень на автомобільні перевезення пасажирів від громадян та юридичних осіб, а також розміщенням в порядку черговості замовлення на перевезення пасажирів в одному транспортному засобі. 

2.6. Маркетинговий план.
Постійна мінливість ринкового середовища зумовила необхідність застосування стратегічного підходу до системи господарювання на підприємстві. Стратегія – це генеральна комплексна програма дій, яка визначає пріоритетні для підприємства проблеми, його місію, головні цілі та розподіл ресурсів для його досягнення.

Потрібно сказати, що безпосередньо я, як фізична особа – підприємець не буду займатися маркетингом, адже цю функцію на себе бере Компанія незалежних перевізників “Вояж – Люкс” з якою я співпрацюю.

Можна сказати, що основними цілями стратегії маркетингу даної фірми є залучення споживачів та завоювання довіри.

Дана компанія займається комунікаційною політикою маркетингу, а саме просуванням,  створенням та підтриманням постійних зв’язків між фірмою та ринком з метою активізації надання послуг і формування позитивного іміджу шляхом інформування, переконування та нагадування про свою діяльність.

Основним елементом даної політики є реклама – будь – яка платна форма не персонального представлення і просування послуг через засоби масової інформації та прямого маркетингу. 

Наша фірма буде використовувати такі види реклами:

· Роздавання рекламних листівок.

· Оголошення в місцевих газетах.

Формування ціни товару відбувається під впливом певних обмежень. З одного боку – ціна виробленого фірмою продукту має дати прибуток, тобто вона не повинна опускатися нижче певного допустимого рівня. З іншого боку, надмірно висока ціна може негативно вплинути на попит і товар ніхто не купуватиме, а послуги не замовлятиме. 
Якщо говорити про визначення ціни на надання послуг то є кілька шляхів ціноутворення.

I. Згідно законодавства ціну за пасажирські перевезення можна встановлювати згідно кілометражу. На сьогоднішній день ціна за 1 кілометр становить 1,9 – 2,0 грн. Якщо говорити про відстань то вона становить 1020 кілометрів. А отже ціна може встановлюватись в рамках від 1938 гривень до 2040 гривень. Але така платня може встановлюватись у тому разі коли замовлення йде на індивідуальне перевезення (замовлення всього авто).

II. Також ціну можна встановлювати для одного пасажира. Така ціна встановлюватиметься в розмірі 195 – 210 гривень в залежності від ціни яку встановлюють конкуренти. В даній галузі є велика кількість конкурентів тому для підтримання попиту на наші послуги ціна буде встановлюватись нижче рівня конкурентної ціни.

III. В цій сфері є така можливість, як складання договору між перевізником та туристичною фірмою. Ціна в такому випадку буде встановлена за домовленістю сторін. Даний договір гарантуватиме заповнення маршруту.

Я в даній роботі буду орієнтуватись на ціну для одного пасажира в розмірі 205 гривень.   

2.7. Виробничий план.

На сьогоднішній день для здійснення даного виду діяльності мені потрібно буде закупити лише один автомобіль марки Мерседес, типу Спринтер 312, 2004 року випуску. Повна маса цього авто – 17  пасажирів.

В комплект до даного автомобіля та у його ціну входить вартість вмонтованого телевізора та DVD – програвача. Приблизна вартість такого авто на сьогоднішньому ринку становить 50 тисяч гривень.

Також  я, як підприємець, забезпечу 2 робочих місця: два водії .

Для спрощення своєї діяльності я можу укласти угоду з фірмою яка б надавала мені послуги диспетчера, а також з туристичною фірмою, що на вигідних умовах буде забезпечувати повноту рейсів.

Якщо я укладаю угоду з ТзОВ “Вояж - Люкс” то відповідно я буду надавати свої послуги в такому порядку:

· споживач замовляє місце у Диспетчера на відповідний день та у вигідний час;

· диспетчер приймаючи замовлення заповнює реєстраційну картку мого автомобіля та згодом надає його мені;

· за годину до відправлення замовник повинен підтвердити своє замовлення;

· при наявності вільних місць я маю право заповнити їх на свій розсуд;

· перед відправленням відбувається оплата послуги.

Якщо я укладу угоду з туристичною фірмою то в мої обов’язки входитиме перевірка наявності всіх пасажирів та безпечна доставка до місця призначення. Всі інші процедури виконуватиме тур фірма, що повинна буде оплатити вартість моїх послуг відповідно до договору.

 Перелік і характеристика необхідних транспортних засобів доцільно зробити у вигляді таблиці 2.7.1  
Таблиця 2.7.1

Забезпеченість транспортними засобами

	№
	Найменування
	Необхідна кількість, шт
	Ціна за 1 шт., 

грн
	Загальна вартість, грн 

	1.
	Автомобіль марки Мерседес Спринтер 312, 2004 року випуску
	1
	50000
	50000

	
	Разом
	-
	-
	50000


     Отже, можна зробити висновок, що для даного виду діяльності потрібен лише один автомобіль, вартістю 50 тис.грн. Інше необхідне обладнання та інвентар для обслуговування не доцільно купувати окремо, так як воно входить до комплектації автомобіля.

    Обсяги надання послуг можна зобразити у вигляді таблиці. 

Таблиця 2.7.2

Планові обсяги надання послуг на 3 місяці

	№
	Назва

послуги
	Обсяг надання послуг, осіб
	Ціна послуги, грн
	Обсяг надання послуг, грн
	Доход,
грн

	
	
	червень
	липень
	серпень
	
	червень
	липень
	серпень
	

	1.
	Перевезення пасажирів
	240
	272
	272
	205
	49200
	55760
	55760
	160720


     Можна зробити висновок, що обсяг перевезених пасажирів за 3 місяці буде становити 784 особи (240+272+272). Якщо взяти у вартісному вираженні, то обсяг наданих послуг в гривнях буде становити 160 720 грн.

    Отже, зробимо розрахунки на період надання послуг(червень - серпень):

Червень: Д1=30*205*8=49200(грн.)

Липень: Д2=34*205*8=55760(грн.)

Серпень: Д3=34*205*8=55760(грн.)

Отже, доход за період надання послуг складе:

Д = Д1+Д2+Д3=49200+55760+55760=160720(грн.)

Для здійснення даного виду діяльності в мене немає потреби у офісному приміщенні, так як функцію диспетчера виконуватиме ТзОВ “Вояж - Люкс”, яке і буде безпосередньо приймати замовлення на умовах, згідно договору.
2.8. Організаційний план.

Організаційна структура необхідна для управління різними видами діяльності підприємства, а аналіз переваг і недоліків різних підходів до побудови системи управління дає змогу зробити правильний вибір на користь конкретної організаційної структури з урахуванням стану ринку і стратегії підприємства. 

Організаційна структура управління - це система задач управління, розподілених між взаємозалежними рівнями і підрозділами, вирішення яких забезпечує досягнення цілей. Структура виражає форму, будову суб’єкта управління, спосіб його внутрішньої організації, зв’язки елементів між собою (порядок розташування, підпорядкованість окремих ланок управлінського апарату), котрі дають змогу виконувати необхідні функції управління. Структура забезпечує стабільність, стійкість управлінської системи, завдяки чому вона зберігає свої властивості при зміні зовнішніх або внутрішніх умов. Організаційна структура – це одночасно спосіб і форма об’єднання людей для здійснення спільної для них управлінської і виробничої мети. Мій вид господарської діяльності – сезонні перевезення є індивідуальним комерційним видом діяльності, його власником є окремий громадянин Шнайдрук І. В. Під словом комерційне мається на увазі те, що основна мета підприємства полягає в здобутті прибутку.

Чисельність працівників розраховується по потребі й кількості машин, які будуть відправлятись за вказаним маршрутом. До складу основних робітників включаються – 2 водії. Також для якісного функціонування мені потрібен диспетчер функції якого виконуватиме ТзОВ “Вояж - Люкс” та отримуватиме щомісячну платню згідно підписаного договору.

Директором та одночасно власником буду я – Шнайдрук І.В. Я, як директор не буду отримувати заробітну плату тому, що моїм прибутком буде дохід від даної діяльності, адже фізична особа - підприємець функціонує  на принципах економічної правової самостійності та самофінансування.

Схема організаційної структури.

                                                                      

                                                                     Директор

           Водії
                                      Диспетчер                               Бухгалтер

Відбір робітників проводитиметься на конкурсній основі після опублікування пропозиції в сфері масової інформації. 

Проектоване підприємство відноситься до сфери обслуговування, тому планується режим роботи у літній період рейси, здійснюватимуться 2 рази на тиждень.

З водіями буде укладений безстроковий трудовий договір, згідно якого працівник зобов’язаний виконувати перевезення пасажирів, а власник зобов’язується оплачувати його працю. Час виконання, вихідні дні установлюється згідно графіка. 

Штат підприємства наведений в таблиці 2.1.

Таблиця 2.1     Штатний розпис підприємства.

	Штат підприємства


	Число штатних одиниць
	Посадовий оклад,

грн. 

	Водій
	2
	1600

	Диспетчер
	1
	700

	Разом
	3
	3900


2.9. Фінансовий план.

Залежно від часу виникнення  витрати можуть бути: 

-      поточними – витрати, які здійснюються щоденно в даному періоді;

· одноразовими (інвестиційні) – це разові витрати, що здійснюються не частіше як один раз на місяць;

· майбутніми – це витрати, на які резервуються кошти в кошторисно-нормативному порядку (оплата відпусток, сезонні витрати         та ін).

Якщо говорити про доход який я отримуватиму в місяць, то ми його розрахуємо як:

Д=К*Ц*Х

Де Д – доход від даного виду діяльності в місяць, грн;

К – кількість пасажирів за один рейс, чоловік(34 пасажири максимально);

Ц – ціна квитка для одного пасажира, грн.;

Х – кількість рейсів в місяць, штук;

Отже, зробимо розрахунки на період надання послуг(червень - серпень):

Червень: Д1=30*205*8=49200(грн.)

Липень: Д2=34*205*8=55760(грн.)

Серпень: Д3=34*205*8=55760(грн.)

Отже, доход за період надання послуг складе:

Д = Д1+Д2+Д3=49200+55760+55760=160720(грн.)

Також потрібно підрахувати суму інвестиційних витрат:

a) вартість автомобіля марки Мерседес, типу Спринтер 312, 2004 року випуску(в дану ціну включена вартість вмонтованого телевізора та DVD - програвача) – 50000 грн.;
b) ліцензія на здійснення пасажирських перевезень – 255 грн.;

c) вартість державної реєстрації фізичної особи – підприємця – 34 грн.;
d) виготовлення печатки – 235 грн.;
e) відкриття рахунку в банку – 100 грн.
Отже загальна сума інвестиційних витрат становить:

Ві=50000+255+34+235+100=50624(грн.)

Розрахована величина інвестиційних витрат може покриватися за рахунок інвестиційних джерел та власних коштів. В даному випадку я буду використовувати  власні кошти, а також кошти, взяті на договірних умовах  у безпроцентну позику, яку я повинна повернути за 4 місяці рівними частинами, тобто по 5 тис.                         грн. щомісяця.

Реальні джерела фінансування проекту доцільно відобразити в таблиці.

Таблиця 2.2

Джерела фінансування
	№
	Найменування джерел
	2009 рік
	Всього

	
	
	1

квартал
	2

квартал
	3 квартал
	4 квартал
	грн
	%

	1. 
	Власні кошти
	-
	30000
	-
	-
	30000
	60

	2.
	Позика
	-
	20000
	-
	-
	20000
	40

	3.
	Разом джерела фінансування
	-
	-
	-
	-
	50000
	100


Підрахунок майбутніх витрат в даному випадку нам не потрібен.

Залишилось підрахувати поточні витрати, що здійснимо у табличному вигляді (Таблиця 2.2).

Таблиця 2.3         
Поточні витрати фізичної особи – підприємця.

	№
	Види витрат
	Вартість, грн.

	1
	Заробітна плата
	3900

	2
	Послуги ТОВ “Захід – Авто – Плюс” (Додаток 2.4)
	100

	3
	Страховий платіж(від нещасних випадків на транспорті) страховій групі ”ТАС”
	7,5

	4
	Страховий платіж(обов’язкового страхування водіїв від нещасних випадків) ВАТ “Garant AUTO”
	10

	5
	Поліс обов’язкового страхування цивільно – правової відповідальності власників наземних транспортних засобів
	33,23

	7
	Закупка бензину
	9280

	8
	Заміна мастила
	280

	9
	Поточний ремонт
	400

	10
	Амортизація
	150

	11
	Інші витрати (включаючи: сплату єдиного податку, зносу в пенсійний фонд, загальнообов’язкове державне соціальне страхування від нещасного випадку на виробництві та професійного захворювання, розрахунково – касове обслуговування та інше )
	375

	
	Разом
	14535,73


Заробітна плата:

З=2*1600+700=3900(грн.)

Страховий платіж(від нещасних випадків на транспорті) страховій групі ”ТАС” :

СТ=90/12=7,5(грн.)

Страховий платіж(обов’язкового страхування водіїв від нещасних випадків) ВАТ “Garant AUTO”:

СG=120/12=10(грн.)

Поліс обов’язкового страхування цивільно – правової відповідальності власників наземних транспортних засобів:

П=398,76/12=33,23(грн.)

Закупка бензину:

Б=200*5,8*8=9280 (грн.)

                                                                                                       Таблиця 2.4            
Балансовий звіт перевезення пасажирів (грн.)
	№
	Показники
	1 

місяць
	2 

місяць
	3 

місяць
	4

місяць
	5

місяць
	6

місяць
	7 місяць

	1
	Доходи(Д)
	49200
	55760
	55760
	49200
	55760
	55760
	49200

	2
	Єдиний податок(Є)
	150
	150
	150
	150
	150
	150
	150

	3
	Чистий дохід(ЧД=Д-Є)
	 49050
	55610
	55610
	49050
	55610
	55610
	49050

	4
	Поточні витрати(В)
	14535,73
	14535,73
	14535,73
	14535,73
	14535,73
	14535,73
	14535,73

	5
	Прибуток до оподаткування(ЧД-В)
	34514,27
	41074,27
	41074,27
	34514,27
	41074,27
	41074,27
	34514,27

	6
	Податок на прибуток(ПП=ПО*25%)
	8628,6
	10268,6
	10268,6
	8628,6
	10268,6
	10268,6
	8628,6

	7
	Чистий прибуток(ПО-ПП)
	25885,67
	30805,67
	30805,67
	25885,67
	30805,67
	30805,67
	25885,67

	8
	Акумульований чистий прибуток
	25885,67
	56691,34
	87497,01
	113382,68
	144188,35
	174994,02
	200879,69


Після проведених розрахунків (Таблиця 2.3) можемо сказати, що дана діяльність є прибутковою, а також що інвестиційні витрати покриються через 2 місяці після початку функціонування.

2.10. Оцінка ризику та гарантій.

Ризик – це ймовірність втрати підприємством частини своїх ресурсів, недоодержання доходів чи поява додаткових витрат  у результаті здійснення певної виробничої та фінансової діяльності. В процесі діяльності суб’єктів підприємництва виникає ряд ризиків, ситуації коли  ризик відсутній, у підприємницькій діяльності трапляються як виняток.
Основною метою моєї діяльності є отримання стабільного прибутку через утримання основного клієнта та завоювання нових. 

До втрат, які породжують економічний ризик в сфері надання послуг можна віднести: 

1. - зниження цін, за якими намічається реалізувати надання послуги, у зв’язку з недостатньою якістю, падінням попиту, чи ціновою інфляцією;

2. - підвищені матеріальні витрати, зумовлені перевитратою сировини, палива, енергії на одиницю продукції;

3. - перевитрати наміченої величини фонду оплати праці внаслідок виплати більш високого, ніж заплановано, рівня заробітної плати окремим працівникам;

4. - втрати у вигляді штрафів, природних збитків, а також утрат, зумовлених стихійними лихами і ін.    

При наданні послуг виникає можливість появи кількох критичних ситуацій, які можуть негативно позначитись на роботі підприємства - можливість невдачі або непередбачених витрат (підприємницький ри​зик):
· Ризик втрати майна.
· Ризик капітальних вкладів (інфляція).
· Ризик невиконання зобов'язань.
· Політичний ризик.
· Організаційний ризик.
· Маркетинговий ризик - невідповідність результатів маркетингових досліджень реальному становищу на ринку;

Можливі джерела виникнення ризиків:
- недостатня інформація про попит на дану послугу;
- недостатній аналіз ринку;
 - недооцінка конкурентів;
- падіння попиту на дану послугу.
Дія перерахованих ризиків може бути обмежена:

- регулярним аналізом ринкової ситуації;
- розробкою ефективної реклами;
- аналізом дій конкурентів;
- суворим контролем руху грошових і інших активів;
- розпиленням ризиків: страхування, вкладення частини засобів у державні цінні папери.
Страхування тісно пов’язане з підприємницькою діяльністю, яка не можлива без ризику. За допомогою страхування створюються певні фінансові гарантії стабільності й прибутковості виробництва на випадок настання всіляких несприятливих ситуацій, у якій рано чи пізно до певної міри опиняється кожна підприємницька структура, включена в мінливий не передбачений ринковий механізм. Страхування є не тільки спосіб захисту господарства від руйнівних стихійних лих, але й засіб подолання несприятливих періодів в економічній ринковій кон’єктурі. 
3. Організаційні заходи по створенню підприємства.

3.1. Державна реєстрація суб’єкта підприємницької діяльності.

Я буду реєструватись в органах державної реєстрації, як фізична особа – підприємець. В нашому місті дана реєстрація проводиться у Виконавчому комітеті рівненської міської ради за адресою: м. Рівне, вул. Соборна 12а, а саме у відділі державної реєстрації.

Для проведення державної реєстрації подаються документи:

· заповнена реєстраційну карту для проведення державної реєстрації;

· копія довідки про включення фізичної особи в державний реєстр фізичних осіб – платників податків і інших обов’язкових платежів;

· документ, що підтверджує внесення реєстраційного збору та проведення державної реєстрації.

При відсутності умов для відмови у проведенні державної реєстрації підприємця орган державної реєстрації повинен внести в єдиний державний реєстр запис про проведення державної реєстрації підприємця  на основі даних реєстраційної картки. Внесення в єдиний реєстр запис про проведення державної реєстрації являється датою реєстрації підприємця.

Термін державної реєстрації не повинен перевищувати 2 – х робочих днів з моменту надходження документів для проведення державної реєстрації. Після внесення запису в єдиний державний реєстр орган державної реєстрації оформляє свідоцтво про державну реєстрацію фізичної особи – підприємця.

Свідоцтво видається фізичній особі не пізніше наступного робочого дня з моменту державної реєстрації.

За державну реєстрацію реєстраційний збір складає два неоподаткованих мінімумів громадян, що на сьогодні складає 34 гривні.

В свідоцтві про державну реєстрацію фізичної особи підприємця зазначається:

1. Прізвище, ім’я, по – батькові фізичної особи – підприємця;

2. Ідентифікаційний номер фізичної особи – платника податків та інших обов’язкових платежів;

3. Місце проживання фізичної особи  - підприємця;

4. місце проведення державної реєстрації;

5. Дата проведення державної реєстрації;

6. Прізвище, ім’я, по- батькові державного реєстратора. 

Основою взяття фізичної особи – підприємця на облік в органах статистики, державної податкової служби, пенсійного фонду України, фондів соціального страхування є повідомлення про державну реєстрацію і відомості із відповідної реєстраційної картки які державний реєстратор не пізніше наступного робочого дня з моменту державної реєстрації зобов’язаний передати відповідним органам. В повідомлення вказується номер та дата внесення відповідного запису в єдиний державний реєстр і відомостей із реєстраційної картки.

Документи в Пенсійний Фонд:
1) Копія свідоцтва з мокрою печаткою .
2) Ксерокопія паспорта.
3) Ксерокопія ідентифікаційного коду.
4) Заява .
Документи для зачислення на облік в податкову:
Протягом 5 днів після отримання свідоцтва про реєстрацію здати документи в податкову. 
1) Заповнена заява для фізичних осіб.
2) Заповнена інвентаризаційна картка.
3) Ксерокопія паспорта.
4) Ксерокопія ідентифікаційного коду.
5) Ксерокопія трудової книжки.
6) Копію реєстраційної картки субєкта субєкта підприємницької діяльності з мокрою печаткою.
7) Довідка про взяття на облік платника податків.
8) Оригінал і копію свідоцтва про реєстрацію з мокрою печаткою.

3.2. Відкриття рахунку в банку.

Для того, щоб на сьогоднішній день успішно працювати на ринку товарів та послуг потрібно мати рахунок в банку, який значно спрощує вашу роботу.

Я буду співпрацювати з банком “Райфайзенд банк Аваль”. Даний банк привабив мене індивідуальним підходом до кожного клієнта та гнучкою тарифною політикою. Даний банк в місті Рівному має дванадцять відділень.

Для того, щоб відкрити поточний рахунок фізичній особі – підприємцю потрібно подати:

· Заяву.

· Копію свідоцтва про державну реєстрацію, завірену нотаріально або органом, що видав.

· Копію документа, що підтверджує взяття фізичної особи – підприємця на облік в органі державної податкової служби, засвідчену органом, що його видав або нотаріально чи підписом уповноваженого працівника банку.

· Копію документа, що підтверджує реєстрацію фізичної особи – підприємця у відповідному органі Пенсійного фонду засвідчену органом, що його видав або нотаріально чи підписом уповноваженого працівника банку.

· Картку зі зразками підписів. Зразки засвідчуються нотаріально чи підписом уповноваженого працівника банку.

· Ксерокопію паспорту та ідентифікаційного коду.

· Договір на розрахунково – касове обслуговування (РКО).

· Анкета.

Якщо фізична особа – підприємець використовує найману працю, то ця особа під час відкриття поточного рахунку додатково має подати копію документа, що підтверджує реєстрацію фізичної особи – підприємця у відповідному Фонді соціального страхування від нещасних випадків на виробництві, засвідчену органом, що його видав або нотаріально чи підписом уповноваженого працівника банку.

В іншому разі фізична особа – підприємець обов’язково має зазначити про те, що вона не використовує найману працю, у заяві про відкриття поточного рахунку в рядку “Додаткова інформація”.

Після подання вище вказаних документів я повинна сплатити 100 гривень. Якщо всі вище вказані документи є достовірними, на протязі кількох хвилин рахунок відкритий на моє ім’я буде функціонувати.

3.3. Отримання дозволу на виготовлення печатки.

Для того, щоб отримати дозвіл на виготовлення печатки можна звертатися у відділення дозвільної системи УВС. Але на сьогоднішній день на ринку функціонують фірми, що окрім виготовлення печатки займаються й отриманням дозволу.

Одна з таких фірм знаходиться в місті Рівному по вулиці Замковій, 22а й має назву “Автобан - Поліграф”, займається виготовленням печаток.

Для виконання замовлення потрібно подати:

· Свідоцтво про державну реєстрацію фізичної особи – підприємця.

· Копію свідоцтва про державну реєстрацію, завірену нотаріально або органом, що видав.

· Довідку про включення фізичної особи в державний реєстр фізичних осіб – платників податків та інших обов’язкових платежів.

Оплата за даний вид послуги становить:

· 120 гривень за отримання дозволу на виготовлення печатки;

· 115 гривень за виготовлення печатки.

Після подачі документів та оплати виготовлення на протязі 3 робочих днів дана фірма зобов’язується виконати ваше замовлення.

3.4. Дозволи на право зайняття підприємницькою діяльністю.

Згідно статті 9 Закону України “Про ліцензування певних видів діяльності” надання послуг з перевезення пасажирів автомобільним транспортом загального користування належить до видів господарської діяльності, що підлягають ліцензуванню.

Для того, щоб отримати ліцензію на даний вид діяльності потрібно звернутися в Державний департамент автомобільного транспорту, а саме в Державне підприємство “Рівнеавтотранссервіс”, що розташоване по вулиці Ніла Хасевича ,34 в місті Рівне.

Для отримання ліцензії потрібно подати такі документи:

1. Опис.

2. Заяву встановленого зразку.

3. Копію свідоцтва про державну реєстрацію суб’єкта підприємницької діяльності, завірену нотаріально або органом, що видав.

4. Відомості за підписом заявника – суб’єкта господарської діяльності про відповідність матеріально – технічної бази, необхідної для підтримання належного технічного стану транспортних засобів та проходження техогляду автомобілів, забезпечення проведення медичного огляду водіїв та копії договорів на проведення  цих робіт у разі відсутності власної бази та спеціалістів;

5. Список власних або орендованих транспортних засобів із зазначенням типу, марки, моделі, державного номеру, повної маси (пасажиромісткості), року випуску, номера свідоцтва про реєстрацію транспортного засобу або тимчасового реєстраційного талону, оформленого в ДАІ, які можуть бути допущені до надання послуг з перевезення пасажирів і вантажів в межах України.
6. Засвідчені заявником – суб’єктом господарської діяльності копії свідоцтв про реєстрацію власних транспортних засобів і тимчасових реєстраційних талонів на орендні автомобілі, оформлені в ДАІ для фізичних осіб.

7. Список водіїв  та засвідчені заявником – суб’єктом господарської діяльності копії документів водіїв, що працюють за наймом з фізичними особами, про наявність необхідної кваліфікації, своєчасність проходження медичного обстеження, а саме:

7.1. копія посвідчення водія необхідної категорії ;

7.2. копія медичної довідки;

7.3. копія довідки податкової адміністрації про трудові відносини або копія трудової угоди у разі використання найманих водіїв.

8. Засвідчені нотаріально або страховою компанією копії страхових документів, що підтверджують наявність у перевізників обов’язкових видів страхування, а саме копії страхових полісів:

8.1. цивільної відповідальності власників транспортних засобів;

8.2. водіїв від нещасних випадків на транспорті.

Документи приймаються виключно від осіб, ознайомлених з порядком видачі ліцензії та ліцензійними умовами.

Рішення про видачу ліцензії чи відмову у її видачі виноситься не раніше 30 календарних днів з моменту подачі необхідних документів.

Якщо прийнято рішення про надання ліцензії то через 3 робочих дні ви отримаєте повідомлення в якому буде винесене дане рішення. 

Після цього ви повинні оплатити органу ліцензування плату за видачу ліцензії у розмірі 255 гривень й повідомити про це відповідний орган після чого в термін не більше 3 робочих днів ви отримаєте ліцензію.

3.5. Майнове забезпечення підприємницької діяльності.

Майно підприємства включає основні та оборотні фонди, а також інші цінності, вартість яких відображається на самостійному балансі підприємства. Власником майна підприємства є засновник-директор.

Основні виробничі фонди – це частина засобів виробництва, що зберігають свою речову форму, беруть участь у багатьох виробничих циклах і свою вартість переносять на вартість готової продукції частинами в міру спрацювання (будівлі, споруди, машини, устаткування, ін.). До оборотних фондів належить: сировина, матеріали, малоцінні та швидкозношувані предмети, інвентар та ін. Це частина засобів виробництва, яка є предметами праці, в процесі виробництва бере участь лише один раз і повністю переносить свою вартість на готовий продукт.
Джерелами формування майна підприємства:
                - дохід від господарської діяльності підприємства;

                - кредити банків;

· інші джерела, що не заборонені чинним законодавством.

Головним узагальнюючим показником господарської і фінансової діяльності лісопилки є її прибуток. Прибутком, після сплати встановлених законодавством податків та обов’язкових платежів, самостійно розпоряджається і розподіляє власник. 

Для здійснення мого виду підприємницької діяльності мені потрібно буде закупити лише один автомобіль марки Мерседес, типу Спринтер 312 2004року випуску. Повна маса цього авто – 17 пасажирів.

В комплект до даного автомобіля та у його ціну входить вартість вмонтованого телевізора та DVD – програвача. Приблизна вартість такого авто на сьогоднішньому ринку становить 50 тисяч гривень.

3.6. Страхування підприємництва.

Як було зазначено у розділі 3.4. фізичній особі – підприємцю потрібно подати органу ліцензування поряд з усіма іншими документами й засвідчені нотаріально або страховою компанією копії страхових документів, що підтверджують наявність у перевізників обов’язкових видів страхування, а саме копії страхових полісів: цивільної відповідальності власників транспортних засобів, водіїв від нещасних випадків на транспорті. А отже йому потрібно їх спочатку отримати й отримати. На сьогодні такі поліси можна отримати в будь – якій страховій компанії чи навіть в тому ж Державному підприємстві “Рівнеавтотранссервіс”.

Поліс обов’язкового страхування від нещасних випадків на транспорті.

Відповідний поліс я оформлюю в ЗАТ “Страхова група “ТАС” рівненська філія якої знаходиться за адресою вул. Кавказька 9а, офіс 207.

Для отримання полісу потрібно подати такі документи, як:

a) технічний паспорт;

b) посвідчення водія, який страхується.

Даний поліс надається на один рік та вимагається страховий платіж у розмірі 90 гривень.

Виплата страхової суми здійснюється на підставі заяви застрахованої особи (її сім’ї або спадкоємця) про її виплату, акта про нещасний випадок, листа непрацездатності або довідки спеціалізованих установ про встановлення інвалідності, у разі загибелі чи смерті застрахованої особи внаслідок страхового випадку – копії свідоцтва про смерть та документа про правонаступництво для спадкоємців, а також страхового полісу або документа, що його заміняє.

Поліс обов’язкового страхування цивільно-правової відповідальності власників наземних транспортних засобів.

Відповідний поліс я оформлюю в ЗАТ “Страхова група “ТАС” рівненська філія якої знаходиться за адресою вул. Кавказька 9а, офіс 207.

Для отримання полісу потрібно подати такі документи, як:

c) технічний паспорт;

d) посвідчення водія, який страхується.

Даний поліс надається на один рік та вимагається страховий платіж у розмірі 398,76 гривень.

3.7. Сприяння підприємництву.

Підприємницька діяльність значною мірою залежить від наявної системи управління, форм і методів державного регулювання економіки. Питання регулювання підприємництва нерозривно пов’язані з питанням формування сприятливих умов для його розвитку. Це пояснюється тим, що підприємство виступає сектором економіки, найбільш вразливим щодо таких несприятливих факторів, як циклічні коливання, фінансові обмеження, інфляційний тиск, надмірні податки, невизначеність результатів багатьох нововведень за конкуренції. А тому мале підприємництво особливо потребує державної підтримки й усунення штучних перепон на шляху його розвитку.

Чинне законодавство гарантує всім підприємцям рівні права і створює рівні можливості для доступу до матеріально-технічних, фінансових, трудових, інформаційних, природних та інших ресурсів. Держава законодавчо забезпечує свободу конкуренції між підприємцями.

Центральним органом виконавчої влади, який за сучасних умов забезпечує формування й реалізацію державної політики у сфері розвитку підприємництва є Державний комітет України з питань регуляторної політики та підприємництва. 

В Рівненській області до організацій, що сприяють підприємництву можемо віднести:

· ТзОВ “Євро - Волинь” за адресою м. Рівне, вул. Київська 36, тел. 8(0362)29-07-77;

· Рівненська торгово – промислова палата за адресою м. Рівне, вул. Гетьмана Мазепи 19, тел. 8(0362)26-17-91, 8(0362)26-96-74;

· Українська державна інноваційна компанія, Рівненське регіональне відділення за адресою м. Рівне, вул. С. Петлюри 14, кв. 262, тел. 8(0362)26-35-61.

Висновки.

На сьогоднішній день в Україні досить поширеним є поняття фізична особа – підприємець. На мою думку цей вид підприємництва є оптимальним для людини, яка бажає працювати на себе, але при цьому вкладати невелику суму грошей у такий бізнес.

В даній роботі я реєструвалася, як фізична особа – підприємець 

Шнайдрук І.В. Обраним видом діяльності мене, як суб’єкта підприємницької діяльності стали сезонні перевезення пасажирів за напрямком Рівне – Сімферополь, Сімферополь – Рівне.

Для того, щоб розпочати роботу мені знадобиться стартовий капітал у розмірі - 50624  грн. Ці витрати підуть на придбання автомобіля, реєстрації суб’єкта підприємницької діяльності, отримання ліцензії на здійснення перевезень, виготовлення печатки та відкриття рахунку в банку.

В подальшому мені потрібно заключити договір з ТзОВ ”Вояж - Люкс”, що значно полегшить мою роботу: по – перше мені не потрібно буде самотужки рекламувати та просувати на ринок мої послуги, так як дана фірма функціонує досить давно та має відповідну репутацію, по – друге я не займатимуся пошуком клієнтів. 

По можливості я намагатимуся заключити договір з туристичною фірмою для того, щоб мати впевненість, щодо заповнення рейсів та гарантованої оплати.

Для здійснення перевезень мені потрібно найняти двох кваліфікованих водіїв та бухгалтера так, як всі інші обов’язки одноосібно виконуватиму я.

Для усунення ризиків пов’язаних з такою діяльністю мені потрібно буде застрахувати моє майно та працівників.

В результаті мій очікуваний прибуток повинен скласти 25885067грн.

Всі мої первісні витрати покриються через 2 місяців після початку роботи.

На мою думку даний вид діяльності є прибутковим та оптимальним варіантом для фізичної особи – підприємця.
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