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Плакат 4
Рекомендаційні заходи з удосконалення управління збутовою діяльністю ВАТ „Іскра”

	Захід рекомендований до впровадження
	Напрямки реалізації пропонованого до впровадження заходу
	Результат очікуваний від 

реалізації заходу

	Розбудова власної мережі збуту продукції
	1. Створення Інтернет-магазину;

2. Укладання договорів з роздрібними розповсюджувачами продукції
	1. Можливість прямих замовлень на продукцію, відповідно й зниження ціни як результат відсутності посередників

2. Зближення з кінцевим споживачем та більш точне визначення його потреб

	Впровадження політики „гласної відкритості” відносно споживачів
	1. Оприлюднення звітів про діяльність підприємства

2. Інформування про нововведення на підприємстві

1. Активна пропаганда та рекламація товару, проводження акцій тощо.
	2. Підвищення обсягів реалізації продукції

3. Формування позитивного іміджу підприємства

4. Викликання почуттів довіри та надійності у споживачів стосовно підприємства

	Економічне обґрунтування та вибір основних напрямків діяльності організації на перспективу
	1.
Визначення переліку додаткових видів продукції, освоєння яких є економічно обґрунтованими

2.
Розробка комплексу практичних заходів зі зниження собівартості робіт та послуг які надаються організацією.
	1. 
Забезпечення більш високих обсягів реалізації продукції

2. 
Зміцнення позицій фірми на ринку

3. 
Підвищення рівня прибутковості організації



