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2. АНАЛІТИЧНА ЧАСТИНА
2.1. Характеристика ВАТ “КАЛИНА”
Предметом  діяльності ВАТ “КАЛИНА” - є пошиття корсетних виробів та інших видів нижньої білизни . Юридична адреса товариства: м. Червоноград  грн.. Богуна 1. Площа території 1,272  га .
ВАТ “КАЛИНА” передувала швейна фабрика “МАЯК”, що діяла на правах львівської філії  для створення робочих місць, з метою працевлаштування  жіночої  частини населення міста .
Відкрите акціонерне товариство ”КАЛИНА” було  започатковане  організацією червоноградської швейної фабрики після викупу її у держави 16 вересня 1994р.       Станом на 14.12.03. товариство налічує 333 акціонери .
Товариство є юридичною особою з колективною формою власності, має  установчі документи, баланс, печатку,  розрахункові рахунки в банках міста Червонограда, та інші необхідні реквізити, а також зареєстровано в органах державної податкової адміністрації .                                                                 
В основі діяльності товариства лежить співпраця з іноземними партнерами на умовах давальницької сировини. Першим зарубіжним партнером ВАТ “КАЛИНА” стала  у 1994р. фірма “ТРІУМФ”- Німеччина, пізніше протягом наступних двох років  були підписані   угоди  з  італійськими фірмами  “ЛАУРА”, “ІНТІМА -МОДА” та у 2005р. з фірмою “ГАБ”. На даний час на стадії обговорення і узгодження  документів  знаходяться угоди з фірмами “АФРА”та “КАМІЛІ”.
На території ВАТ“КАЛИНА” розміщено 5 дільниць основного швейного виробництва, підготовчо-закрійну  дільницю, 3 дільниці допоміжного виробництва, складські приміщення, медичний пункт. Усі дільниці працюють на двох-змінному режимі роботи. Крім цього товариство має свою експериментальну лабораторію ,яка займається дослідженням попиту продукції на ринку. Реалізація продукції на внутрішньому ринку  відбувається через торгівельну мережу та фірмові магазини під назвою ”ГРАЦІЯ”, розташовані у місті  Червоноград, Великі Мости, Ужгород.
Швейна дільниця №1 заснована 17.02.1964р., її площа 1735  м2. Вона виробляє продукцію для  фірми “ТРІУМФ”. На дільниці встановлено 123 одиниці швейного обладнання на суму 523,6 тис. грн.,  що включає як вітчизняні, так і зарубіжні швейні машинки, останні взяті на основі угоди з зарубіжним партнером про лізинг з щорічним продовженням  терміну дії. Балансова вартість цеху станом на 2003р. становить 510,3 тис. грн., чисельність цеху 298 чол. в т. ч. 241 швея.
Швейна дільниця №2 обслуговує італійську фірму “ГАБ”, площа  швейних цехів 1046,2 м2. Обладнання вітчизняного та іноземного виробництва у кількості 342 робочі одиниці на суму 1602,7 тис. грн.,  чисельність  цеху   налічує  487чол. в т.ч. 392 швеї. Балансова вартість цеху на 2003р. рівна 195,9 тис. грн.
Швейна дільниця №3 має виробничу площу 254,2 м2, співпрацює з фірмою “ЛАУРА”. Кількість обладнання ,що припадає на дільницю відповідно 136 швейних одиниць на суму 819,3 тис. грн. Чисельність цеху становить 132 чол. з них  швей 105.
Швейна дільниця №4 подібно до дільниці №1 виготовляє продукцію для німецької фірми “ТРІУМФ”. Виробнича площа цієї дільниці 451,6 м2. На дільниці використовують лише 51 швейну одиницю обладнання на суму 257,3 тис. грн., серед чисельність цеху налічує 135 чол. і відповідно 111 швей. Балансова вартість цеху терміном на 2003р.  відповідає сумі 870 тис. грн.
Швейна дільниця №5 заснована в лютому  2000р. Загальна площа даної дільниці 605,5 м2, на виробничу припадає 320,9 м2. Основна частина цеху зорієнтована на фірму “ІНТІМА-МОДА” і лише невелика частина виробляє продукцію для задоволення внутрішнього попиту. Балансова вартість цеху  847,9 тис. грн., вартість швейного обладнання 557,1 тис. грн. в кількості 75 швейних одиниць. Загальна чисельність працівників цеху 136  чол., з них 105 швей .
Підготовчо-закрійна дільниця має площу 780,7  м2, вона займається  розкроюванням матеріалу по отриманим лекалам. Даний цех налічує 51працівника, 25 одиниць обладнання  на суму 19,7 тис. грн., балансову вартість цеху в розмірі 23,4 тис. грн. станом на 2003р.
Транспортний цех  включає 5 гаражів, 7 автомобілів різних модифікацій з них 2 вантажних. Загалом сума транспортних засобів дорівнює 450,5 тис. грн., а балансова вартість усього цеху 545,4 тис грн. на 2003р.

Щоб відповідати зарубіжним параметрам сучасної технології виробництва,  а також скоротити витрати, пов’язані з виплатами по угодах лізингу та щорічним переоформленням  договорів, ВАТ “КАЛИНА” планує в майбутньому купівлю нового швейного обладнання зарубіжного виробництва та часткову заміну вітчизняного обладнання, що не підлягає капітальному ремонту. Для  удосконалення системи постачання матеріальних запасів і кращого їх зберігання підприємство збирається провести капітальний ремонт і переоснащення складських приміщень, ввести систему контролю за рухом матеріальних  запасів з метою уникнення  частих виробничих простоїв.
2.1.1. Завдання та обов’язки керівного персоналу.
1. Заступник голови правління :
· здійснює керівництво фінансово-господарською діяльністю фабрики,    контроль за дотриманням  угод поставки готової продукції, транспортним обслуговуванням ;
· організовує і контролює роботу підзвітних структурних підрозділів, розробляє проекти господарських договорів і контрактів та подає їх до розгляду на засіданні акціонерного товариства ;
· здійснює контроль за роботою відділу ЗЕД;

· виконує роботу по визначенню витрат на імпорт  давальницької сировини та   експорт готової продукції ;
· здійснює роботу по погашенню векселів на давальницьку сировину перед податковою адміністрацією ;
· проводить контроль за фінансовим станом підприємства приймає участь в розробці контрактів по давальницькій сировині ; 
2. Менеджер ЗЕД :
· складає контракти на переробку давальницької сировини з фірмами
         “ТРІУМФ”- Німеччина та “ГАБ”- Італія, а також контракти по купівлі 
           сировини   і  фурнітури, контракти на оренду швейних машин,
          договори про охорону та супровід об’єктів підрозділом митної  варти ;
· робить доповнення  до контрактів, розробляє поточні і перспективні плани зовнішньоекономічної діяльності ;
· координує роботу з експортно-імпортних операцій оформляє документи по    видачі ліцензій ;
· організовує  реєстр векселів і письмових зобов’язань до них в Червоноградську  ОДПУ при оформленні ІМВМД на митному посту.
3. Головний бухгалтер :
· забезпечує ведення бухгалтерського обліку, дотримуючись єдиних засад встановлених З.У. ”Про бухгалтерський облік та фінансову звітність”;
· здійснює контроль за веденням господарських операцій і відображенням їх  на відповідних рахунках ;
· складає на основі даних бухгалтерського обліку фінансову звітність, подає її в установлені терміни, як зовнішнім так і внутрішнім користувачам ;
· забезпечує заходи щодо надання повної, правдивої інформації про фінансовий стан, результати діяльності та рух грошових коштів товариства ;
· бере участь у підготовці та поданні інших видів періодичної звітності, що потребують підпис головного бухгалтера ; 
· проводить перерахунок податків і зборів, передбачених законодавством   та розрахунок з іншими кредиторами  відповідно до договорів зобов’язань; 
· забезпечує контроль за веденням касових операцій, раціональним та ефективним використанням матеріальних ресурсів ;          
· приймає участь у проведенні інвентаризаційних робіт, оформленні документів пов’язаних з нестачею та відшкодуванням втрат від нестачі, крадіжки та псування активів ;
· проводить страхування від нещасних випадків працівників ВАТ “КАЛИНА”.
4. Головний економіст :
· Керує  науково-економічним та організаційно економічним забезпечення діяльності підприємства;  
· розробляє та організовує впровадження заходів щодо підвищення продуктивності, і рентабельності праці, зниження собівартості виробництва ;
· координує діяльність економічних підрозділів щодо складання перспективних планів роботи в умовах конкуренції ;
· проводить роботу з удосконалення планування економічних показників
діяльності підрозділів підприємства,  їх обґрунтування, створення і
           поліпшення бази планування ;
· забезпечує проведення комплексного економічного аналізу і оцінки наслідків  виробничо-господарської діяльності підприємства та його підрозділів ;  
· керує економічними дослідженнями на підприємстві, структурними підрозділами, що виконують економічну роботу ; 
· здійснює контроль за своєчасним поданням звітів про економічну діяльність ВАТ ”КАЛИНА” працівниками економічного відділу.   
5. Начальник відділу організації праці та заробітної плати :
· забезпечує виконання робіт  з удосконалення організації праці ; 
· управління формами і системами  ЗП, матеріальним і моральним заохоченням працівників ;   
· організовує підготовку  перспективних та річних  планів з організації праці та ЗП, кошторисів витрат ;

· забезпечує контроль за витратами з фонду оплати праці ;

· керує проведенням робіт з планування робочого часу .
2.2. Аналіз фінансового стану майна  ВАТ ”КАЛИНА”
1. Показники оцінки основного капіталу :
· Прибутковість основного капіталу  
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· Коефіцієнт оборотності основного капіталу
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2. Показники використання основних засобів:
· Фондовіддача
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· Фондомісткість                                                      
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· Коефіцієнт  зношеності основних фондів
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· Коефіцієнт придатності
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                                                                                                                    Таблиця 2.1.

Аналіз зміни показників використання основних фондів
	ПОКАЗНИКИ
	Абсолютне відхилення

	
	2002р.
	2003р.
	2004р.
	2005р.

	Фондовіддача (грн.)
	-
	-0,12
	0,5
	0,8

	Фондомісткість (грн.)
	-
	0,001
	-0,003
	-0,003

	Коефіцієнт зношеності
	-
	0,043
	0,009
	0,024

	Коефіцієнт придатності
	-
	-0,052
	0,009
	-0,033


3. Показники оцінки  оборотного капіталу :
· Прибутковість оборотного капіталу
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· Коефіцієнт оборотності  оборотного капіталу
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· Тривалість  обороту оборотного капіталу
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· Коефіцієнт закріплення  оборотних коштів
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· Коефіцієнт оборотності матеріально-виробничих запасів

КМВЗ(2002) =
[image: image41.wmf]1533

10799

= 7 р. ;
    КМВЗ(2004) =
[image: image42.wmf]1157

12388

= 10,7 р. ;
КМВЗ(2003) =
[image: image43.wmf]1547

10616

= 6,9 р. ;
    КМВЗ(2005) =
[image: image44.wmf]1414

13140

= 9,3 р.

· Тривалість обороту матеріально-виробничих запасів
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· Коефіцієнт нагромадження запасів
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	ПОКАЗНИКИ
	Абсолютне відхилення

	
	2002р.
	2003р.
	2004р.
	2005р.

	Коефіцієнт оборотності оборотного 

капіталу (оберти)
	-
	-0,3
	0
	-0,2

	Тривалість обороту (дні) 
	-
	15,3
	2
	8

	Коефіцієнт закріплення
	-
	0,043
	0,005
	0,022

	Коефіцієнт оборотності запасів (оберти)
	-
	-0,1
	3,8
	-1,4

	Тривалість обороту запасів (дні)
	-
	0,9
	-18,7
	5,1

	Коефіцієнт нагромадження
	-
	0,753
	-0,763
	-0,66


Аналіз зміни показників оборотного капіталу

4. Показники ефективності використання матеріальних  ресурсів:
· Матеріаловіддача  продукції
МВД(2002) =
[image: image53.wmf]618

60388

=97,72 грн. ;                                        МВД(2004) =
[image: image54.wmf]553

71712

= 129,68 грн. ;
МВД(2003) =
[image: image55.wmf]392

64500

= 164,54 грн. ;                                     МВД(2005) =
[image: image56.wmf]603

1

,

84273

= 139,76 грн.
· Матеріаломісткість
ММС(2002) =
[image: image57.wmf]60388

618

= 0,0102 грн. ;                                     ММС(2004) =
[image: image58.wmf]71712

553

= 0,0077 грн. ;
ММС(2003) =
[image: image59.wmf]64500

392

= 0,0061 грн.;                                      ММС(2005) =
[image: image60.wmf]1

,

84273

603

= 0,0072 грн.
· Питома вага матеріальних витрат у собівартості продукції

ПВМ(2002) =
[image: image61.wmf]10344

618

100%= 5,97 % ;                                  ПВМ(2004) =
[image: image62.wmf]12228

553

100%= 4,52 % ;
ПВМ(2003) =
[image: image63.wmf]10586

392

100%= 3,7 % ;                                    ПВМ(2003) =
[image: image64.wmf]13360

603

100%= 4,51 % .
                                                                                                               Таблиця 2.3.

	ПОКАЗНИКИ
	Абсолютне відхилення

	
	2002р.
	2003р.
	2004р.
	2005р.

	Матеріаловіддача (грн.)
	-
	66,82
	-34,86
	10,08

	Матеріаломісткість (грн.)
	-
	-0,0041
	0,0016
	-0,0005

	Питома вага матеріальних витрат %
	-
	-2,27
	0,82
	-0,01


Аналіз показників використання матеріальних ресурсів

5. Показники прибутковості товариства :
· Прибутковість активів

ПА(2002) =
[image: image65.wmf]10594

2924

100%= 27,6 % ;                                      ПА(2004) =
[image: image66.wmf]5

,

12550

2614

100%= 20,8 % ;
ПА(2003) =
[image: image67.wmf]5

,

11156

2211

100%= 19,8 % ;                                   ПА(2005) =
[image: image68.wmf]13914

1750

100%= 12,6 % .
· Прибутковість реалізації
ПР(2002) =
[image: image69.wmf]60388

16238

100%= 26,89 % ;                                    ПР(2003) =
[image: image70.wmf]64500

15072

100%= 23,37 % ;
ПР(2004) =
[image: image71.wmf]71712

17295

100%= 24,12 % ;                                     ПР(2005) =
[image: image72.wmf]1

,

84273

17947

100%= 21,3 % .                                                  
                                                                                                              Таблиця 2.4.

Аналіз  зміни показників прибутковості

	ПОКАЗНИКИ
	Абсолютне відхилення 

	
	2002р.
	2003р.
	2004р.
	2005р.

	Прибутковість основного капіталу %
	-
	-18,49
	4,55
	-19,42

	Прибутковість оборотного капіталу %
	-
	-13,4
	0,4
	-14,3

	Прибутковість активів %
	-
	-7,8
	1
	-8,2

	Прибутковість реалізації %
	-
	-3,52
	0,75
	-2,82


    6. Показники оцінки дебіторської заборгованості:
                                                                                                               Таблиця 2.5.

	ПОКАЗНИКИ
	Питома вага %

	
	2002р.
	2003р.
	2004р.
	2005р.

	Дебіторська заборгованість за товари, роботи, послуги :

	Чиста вартість
	86,67
	84,89
	65,39
	69,05

	Резерв сумнівних боргів
	-
	-
	-
	-

	Дебіторська заборгованість за розрахунками :

	з бюджетом
	6,21
	5,48
	9,92
	8,19

	Інша дебіторська заборгованість
	7,12
	9,63
	24,69
	22,76

	Всього
	100
	100
	100
	100


Структура дебіторської  заборгованості
· Тривалість періоду погашення дебіторської заборгованості

ТПДЗ(2002) = 
[image: image73.wmf]16558

360

*

5

,

2103

= 45,7 д .                                      ТПДЗ(2004) = 
[image: image74.wmf]17684

360

*

1844

= 37,5 д . ;

ТПДЗ(2003) = 
[image: image75.wmf]15329

360

*

2326

= 54,6 д . ;                                         ТПДЗ(2005) = 
[image: image76.wmf]18492

360

*

1512

= 29,4 д . 

· Коефіцієнт оборотності дебіторської заборгованості

КОб(2002) =
[image: image77.wmf]2626

16558

= 6,3 р. ;
   КОб(2004) =
[image: image78.wmf]1664

17684

= 10,6 р. ;
КОб(2003) =
[image: image79.wmf]2316

15329

= 6,6 р. ;
   КОб(2005) =
[image: image80.wmf]1661

18492

= 11,1 р.
· Відношення середньорічної дебіторської заборгованості до виручки від реалізації продукції

         В(2002) =
[image: image81.wmf]16558

5

,

2103

= 0,127 ;
         В(2004) =
[image: image82.wmf]17684

1844

= 0,104 ;
         В(2003) =
[image: image83.wmf]15329

2326

= 0,152 ;
         В(2005) =
[image: image84.wmf]18492

1512

= 0,082 .
                                                                                                                            Таблиця 2.6.

	ПОКАЗНИКИ
	Абсолютне відхилення

	
	2002р.
	2003р.
	2004р.
	2005р.

	Тривалість періоду погашення дебіторської заборгованості (дні)
	-
	-8,2
	17,1
	-25,2

	Коефіцієнт оборотності дебіторської заборгованості (рази)
	-2,7
	0,3
	4
	0,5

	Відношення дебіторської заборгованості до виручки від реалізації
	-
	0,025
	-0,048
	-0,022


 Аналіз зміни показників оборотності дебіторської заборгованості

· Тривалість операційного циклу
ТОЦ(2002) = 51,4+45,7 = 97,1 д . ;                                     ТОЦ(2004) = 33,6+37,5 = 71,1 д . ;
ТОЦ(2003) = 52,3+54,6 = 106,9 д . ;                                   ТОЦ(2005) = 38,7+29,4= 68,1 д .
      7. Показники визначення  складу грошових коштів :
· Питома вага національної валюти в сумі грошових коштів
ВНВ(2002) =
[image: image85.wmf]1738

16

100%= 0,92 % ;
 ВНВ(2003) =
[image: image86.wmf]2521

23

100%= 0,91 % ;
ВНВ(2004) =
[image: image87.wmf]3596

1572

100%= 43,72 % ;
ВНВ(2005) =
[image: image88.wmf]3464

1897

100%= 54,76 % .

· Питома вага  іноземної валюти в сумі грошових коштів

ВІВ(2002) =
[image: image89.wmf]1738

1722

100%= 99,08 % ;                                       ВІВ(2004) =
[image: image90.wmf]3596

2024

100%= 56,28 % ;
ВІВ(2003) =
[image: image91.wmf]2521

2498

100%= 99,09 % ;                                      ВІВ(2005) =
[image: image92.wmf]3464

1567

100%= 45,24 % .
                                                                                             Таблиця 2.7.
Зміни в структурі грошових коштів 
	Грошові кошти та їх еквіваленти :
	Зміни питомої ваги %

	
	2002р.
	2003р.
	2004р.
	2005р.

	в національній валюті
	-12,06
	-0,01
	42,81
	11,04

	в іноземній валюті
	12,06
	0,01
	-42,81
	-11,04


2.3. Аналіз джерел фінансових ресурсів  ВАТ “КАЛИНА”
    8. Показники ліквідності і платоспроможності:

· Коефіцієнт загальної ліквідності
   КЗЛ(2002) = 
[image: image93.wmf]715

5897

=8,25 ;                                                              КЗЛ(2004) = 
[image: image94.wmf]1479

7967

= 5,39 ;
   КЗЛ(2003) = 
[image: image95.wmf]603

6384

= 10,58 ;                                                           КЗЛ(2005) = 
[image: image96.wmf]2059

7878

= 3,83 .
· Коефіцієнт абсолютної ліквідності

   КАЛ(2002) =
[image: image97.wmf]715

1738

= 2,43 ;                                                              КАЛ(2004) =
[image: image98.wmf]1479

3596

= 2,43 ;
   КАЛ(2003) =
[image: image99.wmf]603

2521

= 4,18 ;                                                              КАЛ(2005) =
[image: image100.wmf]2059

3464

= 1,68 .
· Коефіцієнт платоспроможності

  КПЛ(2002) =
[image: image101.wmf]5182

4990

= 0,963 ;                                                            КПЛ(2004) =
[image: image102.wmf]6488

5726

= 0,883 ;
  КПЛ(2003) =
[image: image103.wmf]5781

5326

= 0,921 ;
 КПЛ(2005) =
[image: image104.wmf]5819

5887

= 1,01 .
9. Показники оцінки фінансової  стійкості:
· Коефіцієнт фінансової незалежності
    КФН(2002) =
[image: image105.wmf]11057

10342

100%= 93,5 % ;                                 КФН(2004) =
[image: image106.wmf]13845

12366

100%= 89,3 % ;
    КФН(2003) =
[image: image107.wmf]11256

10653

100%= 94,6 % ;                                 КФН(2005) =
[image: image108.wmf]13983

11924

100%= 85,3 % .
· Коефіцієнт фінансової стійкості

   КФС(2002) =
[image: image109.wmf]715

10342

=14,46 ;                                                           КФС(2004) =
[image: image110.wmf]1479

12366

= 8,36 ;
   КФС(2003) =
[image: image111.wmf]603

10653

=17,67 ;                                                           КФС(2005) =
[image: image112.wmf]2059

11924

= 5,79 .
· Коефіцієнт фінансової залежності

   КФЗ(2002) =
[image: image113.wmf]11057

715

100%= 6,5 % ;                                    КФЗ(2004) =
[image: image114.wmf]13845

1479

100%= 10,7 % ;
   КФЗ(2003) =
[image: image115.wmf]11256

603

100%= 5,4 % ;                                    КФЗ(2005) =
[image: image116.wmf]13983

2059

100%= 14,7 % .
· Коефіцієнт фінансового ризику

   КФР(2002) =
[image: image117.wmf]10342

715

= 0,069 ;                                                          КФР(2004) =
[image: image118.wmf]12366

1479

= 0,12 ;
   КФР(2003) =
[image: image119.wmf]10653

603

= 0,056 ;
КФР(2005) =
[image: image120.wmf]11924

2059

= 0,173 .
· Коефіцієнт ділової активності

  КДА(2002) =
[image: image121.wmf]10594

16558

= 1,6 р. ;                                                          КДА(2004) =
[image: image122.wmf]5

,

12550

17684

=1,4 р. ;
  КДА(2003) =
[image: image123.wmf]5

,

11156

15329

= 1,3 р ;.                                                       КДА(2005) =
[image: image124.wmf]13914

18492

= 1,33 р.

· Коефіцієнт ефективності використання  фінансових ресурсів

 КВФР(2002) =
[image: image125.wmf]11057

16558

= 1,5 ;                                                               КВФР(2004) =
[image: image126.wmf]13845

17684

= 1,27 ;
 КВФР(2003) =
[image: image127.wmf]11256

15329

= 1,4 ;                                                               КВФР(2005) =
[image: image128.wmf]13983

18492

= 1,32 .
                                                                                                                    Таблиця 2.8.

Аналіз зміни показників фінансової стійкості

	ПОКАЗНИКИ
	Абсолютне відхилення

	
	2002р.
	2003р.
	2004р.
	2005р.

	Коефіцієнт фінансової незалежності %
	-
	1,1
	-5,3
	-4

	Коефіцієнт фінансової стійкості
	-
	3,21
	-9,31
	-2,57

	Коефіцієнт фінансової залежності %
	-
	-1,1
	5,3
	4

	Коефіцієнт фінансового ризику
	-
	-0,013
	0,064
	0,053

	Коефіцієнт ділової активності
	-
	-0,3
	0,1
	-0,07

	Коефіцієнт  ефективності
	-
	-0,1
	-0,13
	0,05


10.  Показники стану основних коштів:
· Частка  основного капіталу у власному
ЧОК(2002) =
[image: image129.wmf]10342

5160

100%= 49,8 % ;                                     ЧОК(2004) =
[image: image130.wmf]12366

5878

100%= 47,5 % ;
 ЧОК(2003) =
[image: image131.wmf]10653

4872

100%= 45,7 % ;                                       ЧОК(2005) =
[image: image132.wmf]11924

6105

1005= 51,2 % .
· Коефіцієнт реальної вартості майна виробничого призначення

 КРВМ(2002) =
[image: image133.wmf]11057

15

860

5160

+

+

= 0,545 ;                              КРВМ(2004) =
[image: image134.wmf]13845

16

640

5878

+

+

= 0,472 ;
 КРВМ(2003) =
[image: image135.wmf]11256

7

1035

4872

+

+

= 0,535 ;                              КРВМ(2005) =
[image: image136.wmf]13893

57

575

6105

+

+

= 0,460 .
                                                                                                                        Таблиця 2.9.

Аналіз зміни стану основних коштів

	ПОКАЗНИКИ
	Абсолютне відхилення

	
	2002р.
	2003р.
	2004р.
	2005р.

	Частка основного капіталу у власному %
	-
	-4,1
	1,8
	3,7

	Коефіцієнт реальної вартості майна
	-
	-0,01
	-0,063
	-0,012


11.  Показники стану оборотних коштів:
· Сума власного оборотного капіталу

СВОК(2002) =5897-715=5182 тис. грн. ;                СВОК(2004) =7967-1479=6488 тис. грн. ;
СВОК(2003) =6384-603=5781 тис. грн. ;                СВОК(2005) =7878-2059=5819 тис. грн. 
· Коефіцієнт маневрування власного  капіталу

 КМВК(2002) =
[image: image137.wmf]10342

5182

100%= 50,11 % ;                           КМВК(2004) =
[image: image138.wmf]12366

6488

100%= 52,47 % ;
 КМВК(2003) =
[image: image139.wmf]10653

5781

100%= 54,27 % ;                           КМВК(2005) =
[image: image140.wmf]11924

5819

100%= 48,8 % .
· Коефіцієнт забезпеченості виробничих оборотних коштів власним капіталом
КЗ(2002) =
[image: image141.wmf]5182

32

626

15

860

+

+

+

100%= 29,58 % ;     

КЗ(2003) =
[image: image142.wmf]5781

16

489

7

1035

+

+

+

100%= 26,76 % ;     
КЗ(2004) =
[image: image143.wmf]6488

35

466

16

640

+

+

+

100%= 17,83 % ;  

КЗ(2005) =
[image: image144.wmf]5819

20

762

57

575

+

+

+

100%= 24,3 % .
· Коефіцієнт достатності робочого капіталу

КДРК(2002) =
[image: image145.wmf]5182

2924

= 0,564 ;                                                            КДРК(2003) =
[image: image146.wmf]6488

2614

= 0,403 ;
КДРК(2003) =
[image: image147.wmf]5781

2211

= 0,382 ;
      КДРК(2003) =
[image: image148.wmf]5819

1750

= 0,301 .

· Коефіцієнт окупності власного капіталу
ТОВК(2002) =
[image: image149.wmf]2211

10342

= 4,68 ;
        ТОВК(2004) =
[image: image150.wmf]2614

12366

= 4,73 ;
ТОВК(2003) =
[image: image151.wmf]2924

10653

= 3,64 ;
        ТОВК(2005) =
[image: image152.wmf]1750

11924

= 6,81 .
                                                                                                         Таблиця 2.10.

Аналіз змін показників стану оборотних коштів

	ПОКАЗНИКИ
	Абсолютне відхилення

	
	2002р.
	2003р.
	2004р.
	2005р.

	Сума власного оборотного капіталу тис. грн.
	-
	599
	707
	-669

	Коефіцієнт маневрування %
	-
	4,16
	-1,8
	-3,67

	Коефіцієнт забезпеченості власним капіталом
	-
	-2,82
	-8,93
	6,47

	Коефіцієнт достатності робочого капіталу
	-
	-0,182
	0,021
	-0,102

	Коефіцієнт окупності власного капіталу
	-
	-1,04
	1,09
	2,08


12.  Показники оцінки власного капіталу :
· Частка статутного капіталу у власному капіталі

ВСК(2002) =
[image: image153.wmf]10342

10

100%= 0,1 % ;                                        ВСК(2004) =
[image: image154.wmf]12366

485

100%= 3,92 % ;  
ВСК(2003) =
[image: image155.wmf]10653

10

100%= 0,1 % ;                                      ВСК(2005) =
[image: image156.wmf]11924

485

100%= 4,07 % .
· Частка додаткового капіталу у власного капіталу

ВДК(2002) =
[image: image157.wmf]10342

6668

100%= 64,47 % ;                                  ВДК(2004) =
[image: image158.wmf]12366

8598

100%= 69,53 % ;
ВДК(2003) =
[image: image159.wmf]10653

6912

100%= 64,88 % ;                                  ВДК(2005) =
[image: image160.wmf]11924

9689

100%= 81,26 % .

· Частка резервного капіталу в сумі власного капіталу

ВРК(2005) =
[image: image161.wmf]11924

88

100%= 0,7 % .

· Частка нерозподіленого прибутку у власному капіталі
ВНП(2002) =
[image: image162.wmf]10342

3664

100%= 35,43 % ;                                 ВНП(2004) =
[image: image163.wmf]12366

3283

100%= 26,55 % ;

ВНП(2003) =
[image: image164.wmf]10653

3731

100%= 35,02 % ;                                 ВНП(2005) =
[image: image165.wmf]11924

1662

100%= 13,94 % .
· Прибутковість власного капіталу

КПВК(2002) =
[image: image166.wmf]10342

2924

100%=28,27 % ;                    КПВК(2004) =
[image: image167.wmf]12366

2614

100%= 21,14 % ;    КПВК(2003)    =
[image: image168.wmf]10653

2211

100%= 20,75 % ;                           КПВК(2005) =
[image: image169.wmf]11924

1750

100%= 14,68 % .
                                                                                                          Таблиця 2.11.

Аналіз змін  в структурі власного капіталу

	ПОКАЗНИКИ
	Абсолютне відхилення

	
	2002р.
	2003р.
	2004р.
	2005р.

	Частка статутного капіталу %
	0
	0
	3,82
	0,15

	Частка додаткового капіталу %
	5,21
	0,41
	4,65
	11,73

	Частка резервного капіталу %
	-
	-
	-
	0,7

	Частка нерозподіленого прибутку %
	-5,2
	-0,41
	-8,47
	-12,61

	Прибутковість власного капіталу %
	-13,62
	-7,52
	0,39
	-6,46


13.  Показники визначення кредиторської заборгованості :
· Питома вага кредиторської заборгованості в сумі поточних активів

ПВКЗ(2002) =
[image: image170.wmf]5897

715

100%= 12,12 % ;                                ПВКЗ(2004) =
[image: image171.wmf]7967

908

100%= 11,39 % ;
ПВКЗ(2003) =
[image: image172.wmf]6384

603

100%= 9,45 % ;                                  ПВКЗ(2005) =
[image: image173.wmf]7878

1116

100%= 14,17 % .

· Відношення середнього розміру кредиторської заборгованості до  виручки від реалізації

ВКЗ/Д(2002) =
[image: image174.wmf]16558

5

,

960

= 0,058 ;
    ВКЗ/Д(2004) =
[image: image175.wmf]17684

5

,

755

= 0,043 ;
ВКЗ/Д(2003) =
[image: image176.wmf]15329

659

= 0,043 ;
    ВКЗ/Д(2005) =
[image: image177.wmf]18492

1012

= 0,055 .
· Коефіцієнт оборотності  кредиторської заборгованості

КОКЗ(2002) =
[image: image178.wmf]715

16558

= 23,2 р. ;
   КОКЗ(2004) =
[image: image179.wmf]908

17684

= 19,4 р. ;
КОКЗ(2003) =
[image: image180.wmf]603

15329

=25,4 р. ;
   КОКЗ(2005) =
[image: image181.wmf]1116

18492

= 16,7 р . 
                                                                                                               Таблиця 2.12.
	ПОКАЗНИКИ
	Абсолютне відхилення

	
	2002р.
	2003р.
	2004р.
	2005р.

	Питома вага кредиторської заборгованості %
	-8,17
	-2,67
	1,94
	2,28

	Відношення  кредиторської заборгованості до виручки  від реалізації
	-
	-0,015
	0
	0,012

	Оборотність кредиторської заборгованості (рази)
	8,8
	2,2
	-6
	-2,7


Аналіз зміни  показників кредиторської заборгованост
    15.  Показники рентабельності :
· Рентабельність продажу
RПр(2002) =
[image: image182.wmf]16238

2924

100%= 18,01 % ;                                   RПр(2004) =
[image: image183.wmf]17295

2614

100%= 15,11 % ;
RПр(2003) =
[image: image184.wmf]15072

2211

100%= 14,67 % ;                                   RПр(2005) =
[image: image185.wmf]17947

1750

100%= 9,75 % .
· Рентабельність виробництва

Rв(2002) =
[image: image186.wmf]10799

2924

100%= 27,08 % ;                                      Rв(2004) =
[image: image187.wmf]12388

2614

100%= 21,1 % ;
Rв(2003) =
[image: image188.wmf]10616

2211

100%= 20,82 % ;                                     Rв(2005) =
[image: image189.wmf]13140

1750

100%= 13,32 % .
· Рентабельність підприємства
RП(2002) =
[image: image190.wmf]1680

67

1047

10799

3936

+

+

+

100%= 28,96 % ;
RП(2003) =
[image: image191.wmf]1928

55

1190

10616

2986

+

+

+

100%= 21,65 % ;
RП(2004) =
[image: image192.wmf]1997

84

1204

12388

3346

+

+

+

100%= 21,34 % ;
RП(2005) =
[image: image193.wmf]2133

71

1409

13140

2434

+

+

+

100%= 14,53 % .
                                                                                                          Таблиця 2.13.

Аналіз зміни показників рентабельності

	ПОКАЗНИКИ
	Абсолютне відхилення

	
	2002р.
	2003р.
	2004р.
	2005р.

	Рентабельність продажу  %
	-3,66
	-3,34
	0,44
	-5,36

	Рентабельність виробництва %
	-11,12
	-6,26
	0,28
	-7,78

	Рентабельність підприємства %
	-10,22
	-7,31
	-0,31
	-6,81


    16.  Інтегральна оцінка  фінансового стану згідно моделі  Альтмана :
· 2002 р.
X1=
[image: image194.wmf]11057

3936

= 0,36 ;
     X2=
[image: image195.wmf]11057

16558

= 1,45 ;    
  X3=
[image: image196.wmf]715

10342

= 14,46 ;
X4=
[image: image197.wmf]11057

3664

= 0,33 ;
      X5=
[image: image198.wmf]11057

5182

= 0,47 .
     
Z(2002) =3,3*0,36+1,0*1,45+0,6*14,46+1,4*0,33+1,2*0,47=12,34 .
· 2003 р.
X1=
[image: image199.wmf]11256

2986

= 0,27 ;                             X3=
[image: image200.wmf]603

10653

= 17,67 ;
    X5=
[image: image201.wmf]11256

5781

= 0,51 ;
X2=
[image: image202.wmf]11256

15239

= 1,36 ;                             X4=
[image: image203.wmf]11256

3731

= 0,33 ;
Z(2003) =3,3*0,27+1,0*1,36+0,6*17,67+1,4*0,33+1,2*0,51= 13,93 .

· 2004 р.

X1=
[image: image204.wmf]13845

3346

= 0,24 ;                             X3=
[image: image205.wmf]1479

12366

= 8,36 ;                          X5=
[image: image206.wmf]13845

6488

= 0,47 ;
X2=
[image: image207.wmf]13845

17684

= 1,28 ;
  X4=
[image: image208.wmf]13845

3283

= 0,24 ;
Z(2004) =3,3*0,24+1,0*1,28+0,6*8,36+1,4*0,24+1,2*0,47= 7,99 .
· 2005 р.

X1=
[image: image209.wmf]13983

2434

= 0,17 ;                             X3=
[image: image210.wmf]2059

11924

= 5,79 ;                          X5=
[image: image211.wmf]13983

5819

= 0,42 ;
X2=
[image: image212.wmf]13983

18492

= 1,32 ;                             X4=
[image: image213.wmf]13983

1662

= 0,12 ;
 Z(2005) =3,3*0,17+1,0*1,32+0,6*5,79+1,4*0,12+1,2*0,42= 6,03 .
1. ТЕОРЕТИЧНА ЧАСТИНА
1.1.Формування економічних показників
В об’єктивній реальності постійно відбуваються події, що трактуються як будь-яка зміна стану економічних явищ і процесів. Вивчення  економічного механізму діяльності підприємства, регіонів, держави здійснюється через систему  економічних категорій. Водночас, характеристика господарської діяльності за допомогою економічних категорій і понять носить абстрактний характер. Самі по собі категорії, поняття не дають кількісної чи якісної характеристики явищ чи процесів. Вони можуть характеризувати зв’язки між подіями, але не дозволяють їх вимірювати. Важливим атрибутом кожної події є породженні нею показники ,за допомогою яких  можна простежити стан  господарюючих суб’єктів, їх взаємозв’язки і напрями розвитку, налагодити ефективне управління ними. Тому для об’єктивної оцінки кількісної і якісної сторони явищ необхідно створювати економічні показники, які будуть характеризувати економічні категорії і поняття. Від того наскільки вони повно і точно відображатимуть суть досліджуваних явищ, залежить реальність та обґрунтованість висновків і пропозицій за результатами їх аналізу, ефективність управлінських рішень . [К с.15 ]

Економічний показник - це числова характеристика економічної сутності конкретного явища чи процесу за їх станом або динамікою; це одиниця інформації, яка складається з одного-реквізиту основи, який відображає той чи інший факт в кількісній чи якісній оцінці, і відповідних та пов’язаних  з ним  економічними відносинами реквізитів-ознак[с.209 ] . 
Загальний вид показника представлений  формулою [с.210 ] :

                                  П= (P1, Р2, Р3,…,Рn), Q,                                                     (1.1)                               
де P1, Р2, Р3,…,Рn - реквізити-ознаки показника ; Q - реквізит-основа  показника .
З філософського погляду  економічні показники окрім якісних і кількісних 
 ознак, існують в певному часовому та просторовому вимірах, і без цих параметрів не можуть розглядатися. Саме простір, внаслідок різних економічних ситуацій, зазнає поділу, об’єднання, порівняння з іншими просторами, а тому виступає як підстава, область дії того чи іншого економічного явища. Час, відносно економічного  показника, є обмежений тими чи іншими завданнями, певним чином фіксованою тривалістю вимірювання.

  Отже, термін “економічний показник” повинен мати два значення. По-перше, це конкретна цифрова оцінка явища. По-друге, це економічне визначення змісту, тобто елементів, що повинні бути включені в показник для аналізу явища чи процесів. Такий зміст відображає “модель побудови показників”.[с. 214]
  

Рис. 1.1. Загальна модель побудови показників в економіці .
Як одиниця інформації показники виконують такі функції :

Рис. 1.2. Функції економічних показників

Пізнавальна функція проявляється через можливість визначення за допомогою економічних показників фінансового стану та розвитку господарюючих суб’єктів .
Управлінська функція полягає в тому, що показники є важливим елементом  процесу управління на всіх його рівнях . Для ефективного управління  показники в межах  даної функції характеризують досягнутий рівень їх діяльності,  визначають тенденції змін  та можливість прогнозування майбутнього стану.

Контрольна функція передбачає використання показників суб’єктами контролю з метою нагляду за станом діяльності учасників господарюючих відносин . Зокрема державні органи контролю використовують їх  для здійснення передбачених законодавством контрольних функцій щодо фінансових, кредитних, податкових відносин ; цін і ціноутворення ; монополізму та конкуренції .

Стимулююча функція полягає у розробці  на базі показників стимулюючих норм підтримки господарюючих суб’єктів, визначення пріоритетних цілей держави і регіонів, засобів та способів їх реалізації, виходячи із змісту об’єктивних тенденцій, що існують в національній і світовій економіці . [с. 221]  
При аналізі діяльності господарюючих суб’єктів  використовується велика кількість різноманітних економічних показників, а саме :

· щодо завдань, договірних зобов’язань, прогнозних даних, плану ; 
· звітності, обліку ;
· вибіркових спостережень і аналітичних досліджень 
Усі ці показники доцільно класифікувати за відповідними ознаками, що зображені на малюнку [Т с. 27].











    
Рис. 1.3. Класифікація економічних показників 
Кількісні показники  відображають розмір господарських явищ, величину кількісних змін, що в них відбуваються, величину ресурсів (обсяг реалізованої продукції, кількість працюючих). Якісні показники характеризують суттєві особливості і властивості досліджуваних явищ, рівень їх розвитку, використання ресурсів, ефективність діяльності (продуктивність праці, фондовіддача, рентабельність).

Натуральні показники виражають розмір явища у фізичних одиницях виміру (обсяг, довжина, вага). Вартісні - показують величину економічних об’єктів і процесів у вартісному виразі  (ціна, собівартість, прибуток).Трудові характеризують витрати праці та її ефективність (трудомісткість, продуктивність праці).

Якщо показник розглядається як результат дії одного або кількох чинників і він виступає як об’єкт дослідження, то при вивченні взаємозв’язку він вважається результативним показником . Показники, які визначають стан результативного показника і виступають як причини  зміни його величини, називають факторними показниками . Це групування не є сталим, воно залежить від конкретних ситуацій, мети аналізу . 
Абсолютні показники виражаються в грошових, натуральних вимірниках або через трудомісткість (обсяг випущеної продукції в гривнях, витрати праці в людино-годинах). Відносні показники показують співвідношення  абсолютних показників і виражаються у відсотках, коефіцієнтах, індексах (індекс цін, коефіцієнт модернізації основних фондів).

Загальні показники   використовують для узагальнення характеристики результатів діяльності всіх галузей народного господарства . Часткові показники  вважаються специфічними для окремих галузей (марка сталі, калорійність кам’яного вугілля тощо).
Нормативні показники підкріпленні певними установчими  нормами , що запроваджуються на підприємстві, з метою контролю їх витрат, до них відносять норми витрат сировини, матеріалів, палива, норми амортизації тощо. До  планових показників відносяться завдання підрозділам, планові завдання за межі яких не можна виходити або яких треба досягнути через певний проміжок часу. Договірні показники - це показники , які обумовлюються в різного роду угодах (на поставку сировини, матеріалів, палива). До облікових показників відносять дані бухгалтерського, статистичного, та оперативного обліку; до звітних-дані бухгалтерської, статистичної та оперативної звітності. Аналітичні показники отримують у ході аналізу для оцінки результатів та стану діяльності підприємства . [c. 26-28]
Оскільки кожен економічний показник абстрагує лише один момент господарської діяльності підприємств, то для того щоб подолати односторонність, і досягнути багатостороннього і взаємопов’язаного процесу, який вивчається, потрібна система показників .
Система економічних показників - це сукупність економічної інформації, представленої у вигляді підсистем, які характеризують всі властивості об’єкта, суттєві для управління та наукового пізнання з метою отримання цілісної, всебічної характеристики економічного становища підприємства . В залежності від характеристики об’єктів, які досліджуються, системи економічних показників можуть бути прості і складні . Якщо об’єкт вивчення є однозначним за своєю економічною природою, то система показників може бути побудована у вигляді однопорядкового переліку показників .У випадку, коли об’єктом вивчення є складна економічна категорія, система показників може бути побудована у вигляді окремих її рівнів . Кожен такий рівень представляє собою самостійну частину і виконує властиві йому функціональні завдання в межах загальної мети всієї системи . 
За допомогою системи економічних показників можна характеризувати :

· складові діяльності господарських суб’єктів (активи, власний капітал, зобов’язання, витрати, доходи і фінансові результати) ;
· діяльність підприємств за окремими видами (операційну, інвестиційну, фінансову та викликану  надзвичайними подіями) ;

· елементи фінансового стану діяльності суб’єкта та його загальну оцінку .[сю 234-235]
Виділяють десять підсистем економічних показників, що дають можливість проведення комплексного аналізу діяльності  підприємства, які представлені на малюнку [с.67 ] .  





Рис. 1.4. Система показників комплексного аналізу діяльності підприємства
Показники первинної підсистеми дають можливість проаналізувати виробничу структуру підприємства, рівень концентрації і спеціалізації виробництва, рівень організації виробництва та управління, технічну та енергетичну озброєність праці, прогресивність технологічних процесів, тривалість виробничого циклу .

За показниками , що включені до другої підсистеми, дають оцінку забезпеченості підприємства основними засобами, матеріальними та трудовими ресурсами. Вони впливають на випуск продукції, собівартість, фінансові результати діяльності та фінансовий стан підприємства.

Показники третьої підсистеми характеризують обсяг промислової продукції  у вартісному, натуральному та умовно-натуральному вимірах,  проводять оцінку номенклатури та асортименту продукції, ритмічності виробництва, визначають якість продукції і її конкурентноспроможність .

Показники збуту  включають дані про обсяг відвантаження та реалізації продукції, залишки готової продукції на складах. Показники цієї підсистеми тісно пов’язані  з показниками попередньої та показниками фінансових результатів .

 За допомогою показників п’ятої підсистеми  дають оцінку ефективності використання основних виробничих фондів, обсягу виробленої продукції  і отриманого прибутку в розрахунку на одиницю вартості  основних фондів, визначають рівень зношення і придатності , нарахування амортизації .

Показники, що включені до шостої підсистеми,  характеризують використання предметів праці .Вони тісно пов’язані з показниками підсистем 7, 8, 9, 10, оскільки від раціонального використання матеріалів залежить рівень собівартості, прибуток, а значить фінансовий стан .

Показники  сьомої підсистеми дають змогу  проаналізувати рівень забезпеченості підприємства трудовими ресурсами, ефективність використання робочого часу, продуктивність праці, оцінити систему оплати праці, частоту переміщення правників в межах підприємства .
Восьма підсистема забезпечує оцінку як собівартості в цілому так і окремих виробничих підрозділів, дільниць, окремих виробів з метою виявлення можливих шляхів її зменшення , впливаючи тим самим на величину прибутку .

Показники дев’ятої і десятої підсистем взаємопов’язані між собою, впливають на всі попередні підсистеми, являються підґрунтям для проведення фінансово-економічного аналізу, що включає аналіз фінансового стану і фінансових результатів  підприємства та є завершальними в комплексному аналізі господарсько-фінансової діяльності . [c. 68 ]
1.2. Особливості проведення аналізу фінансового стану за допомогою фінансово - економічних показників
1.2.1 Сутність визначення фінансового стану підприємства
Значна увага до аналізу фінансового стану підприємства та його оцінки  приділяється тому що, з одного боку, він є результатом  діяльності підприємства, свідчить про досягнення, а з другого - виявляє передумови розвитку і кризи підприємства .У працях зарубіжних і вітчизняних економістів досліджено широке коло питань, пов’язаних з аналізом фінансового стану ,його оцінкою та управлінням .Серед науковців, які приділили значну увагу дослідженню фінансового стану, слід виділити таких як І. Т. Балабанов, Л. А. Бернстайн, І. О. Бланк, Ю. Брігхем, Л. Гапенські, Т. Р. Карлін, А. П. Ковальов тощо. Щодо визначення цього поняття науковцями, то переважна більшість із них повторюють трактування сутності “фінансового стану підприємства” за Методикою інтегральної оцінки інвестиційної привабливості підприємства та організацій . Вони визначають це поняття як комплексне, що характеризується системою показників, які відображають наявність, розміщення та використання фінансових ресурсів підприємства. [ж 3(05) с. 117]
Порівняння багатьох визначень цього поняття різними авторами дає підстави дійти висновку, що для правильної оцінки фінансового стану підприємства необхідне поєднання трьох складових :
· Чого хочемо досягти у конкретному випадку, визначаючи фінансовий стан підприємства? (З  метою здійснення значних капітальних інвестицій  чи підвищення ліквідності тощо).
· Як виміряти фінансовий стан діяльності?
· Як його оцінити?
З огляду на поставлену мету, окремі автори, серед них В. В. Ковальов та    В. М. Гриньова і  В. О. Корда, пропонують визначати його коротко-  та довгостроковий період. У першому випадку критеріями оцінки фінансового стану є  спроможність підприємства вчасно і в повному обсязі розраховуватися за короткостроковими зобов’язаннями (ліквідність, платоспроможність). З позицій довгострокової перспективи  фінансовий стан характеризується структурою джерел коштів, ступенем залежності підприємств від зовнішніх інвесторів і кредиторів.
Багатогранність трактувань фінансового стану свідчить про потребу уніфікації розуміння поняття “фінансовий стан підприємства” з метою узагальнення і виведення універсального означення, яке б не суперечило  роз’ясненню  його різними авторами. [ж 3(05) с. 123]
1.2.2. Алгоритм здійснення  аналізу фінансового стану при використанні фінансово-економічних показників

Для оцінки фінансового стану підприємства використовуються системи показників. [с. 222]








Рис. 1.5. Система оцінки показників фінансового стану  капіталу підприємства   
 Оцінка фінансового стану підприємства розпочинається з читання балансу, тобто з попереднього ознайомлення з підсумками роботи підприємства та його фінансовим становищем. Для цього застосовують показники горизонтального, вертикального аналізу. У ході горизонтального аналізу визначають абсолютні відхилення по статтях балансу за звітний період, а також темпи зростання  у відносних величинах. Вертикальний аналіз проводять з метою характеристики питомої ваги статей балансу на початок і кінець звітного періоду, змін у питомій вазі, темпів приросту статей балансу на початку звітного періоду. [с. 224]
Після  попереднього аналізу балансу  вивчають, аналіз основного  та оборотного капіталів, застосовуючи для цього показники інтенсивності та ефективності використання  капіталу підприємства. Узагальнюючим показником ефективності використання капіталу є його прибутковість.
Прибутковість капіталу характеризує розмір прибутку в розрахунку на 1 гривню вартості капіталу, визначається за формулою [с. 232].
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  де,  ЧП -  чистий прибуток від реалізації продукції ;                                                   ОК - середня вартість за рік загального капіталу (основного, оборотного).

Прибутковість основного та оборотного капіталу обраховується аналогічно з використанням у формулах відповідно середньої вартості основного і оборотного капіталу.  

Інтенсивність використання капіталу  вимірюється  коефіцієнтом оборотності та тривалістю одного обороту. Перший  вказує на частоту обертів, які здійснює як загальний капітал на підприємстві, так і його складові (основний і оборотний капіталів), обраховується за формулою :
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де, В - виторг від реалізації продукції.

Тривалість одного обороту вимірюється у днях і характеризує коефіцієнт оборотності, вказуючи скільки днів займає один повний оборот оборотного капіталу за рік, визначається формулою :
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Окрім цих основних показників при аналізі оборотного капіталу застосовують вторинні показники для оцінки виробничих запасів, а саме :
· показник запасу кожного матеріалу у днях ;
· коефіцієнт нагромадження запасів .
Показник запасу кожного виду матеріалу допомагає  оцінити динаміку запасів у взаємозв’язку із змінами обсягу виробництва, цін та розмірів витрачання матеріальних цінностей і вимірюється у днях , розраховується за формулою :
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де, О - середній залишок того чи іншого матеріалу ;                                                  Д - тривалість періоду, що аналізується (місяць, квартал, рік) ;                              ВМ - витрати даного виду матеріалу.
Коефіцієнт нагромадження характеризує мобільність товарно-матеріальних цінностей, обчислюється, як :
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де, ВЗ - виробничі запаси ; 
НВ - незавершене виробництво ;
ГП - вартість готової продукції і товарів.
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